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INTRODUCCION



2
El objetivo principal de esta tesis es investigar sobre los
factores determinantes de los flujos comerciales espafioles con

la Comunidad Europea (CE}.

En el contexto de la evidencia empirica disponible para la
economia espafRola sobre funciones de comercio, este trabajo se
podria caracterizar por los tres rasgos sigulentes. En primer
término, por su aproximacién desagregada desde un punto de vista
geogriafico. Asi la idea gue subyace es gue tantoc la relacidn de
factores explicativos del comportamiento de las exportaciones e
importaciones como la intensidad de su influencia relativa sobre
ellas pueden variar seqgin cuadl sea el area de destino y origen.
La gran importancia de la CE como mercado para los productos
espaficles justifica la eleccidén de esta area para un analisis

especifico.

En segundo 1lugar, otro rasgo diferenciador del presente
estudio, respecto a los efectuados con anterioridad socbre el
tema, es su caracter desagregado, esta vez, en un sentido
sectorial. En efecto, la mayoria de la evidencia empirica
disponible sobre funciones de comercio referidas a Espafia
utilizan como referencia bien el conjunto de bienes o bien todos
los que no son energéticos. En todos estos estudios se concluye,
no obstante, sefialando la necesidad de abordar el analisis de los
filujos de comercio desagregando por ramas de actividad y, es por

ello, gue agul se ha optado por dicha aproximacidén desagregada.
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Por ultimo, perc no ménos importante, un tercer rasgo
diferencial de la presente investigacién es la inclusién, entre
los factores determinantes de los flujos comerciales, variables
representativas de las estrategias competitivas de las empresas
-omitidas en trabajos previos- que de acuerdo con las nuevas
teorias del comercio internacional enmarcadas en contextos de
competencia imperfecta parecen cruciales para explicar los

intercambios comerciales.

Es por ello, que en el Caplitulo 1 se realiza, en primer
lugar, una revisién de los modelos gue la teoria del comercio
internacional propone para explicar las relaciones comerciales
entre paises en su dos vertientes: la especializacidén comercial
y la evolucidn de los flujos comerciales. En segundo lugar, se
repasa la evidencia empirica disponible para la economia espafiola
del segundo enfoque y se sefialan las aportaciones gque presenta
esta investigacidn, entre las que destaca la ampliacién de las
especificaciones de las funciones de exportacién e importacidn
con factores explicativos gque si bien condicionan la estructura
del comercio parecen que pueden jugar un papel fundamental en la

evolucidén de éste.

En el Capitulo 2 se realiza un examen descriptivo de la
evolucidén de los flujos comerciales de Espafia con la CE en el
periodo 1978-89 para la industria en su conjunto y para las 14
ramas de actividad de la NACE-CLIO R(25), lo que permite analizar

los cambios en la composicién del comercio espanol con esta area.
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cuando se inicié la presente investigacién, si bien algunos
organismos oficiales construian y publicaban indices de competi-
tividad a nivel agregado, no existian publicaciones de éstos a
nivel sectorial. Es por ello, gque una parte importante de este
capitulo estd dedicada al analisis de la construccién de estos
indices asi como a la comparacién de sus diferentes evoluciocnes
segin el indicador de coste o precio considerado. Los indicadores
presentados son la ampliacidén tanto en el periodo temporal como
en la incorporacidén de algun indice adicional de precic de los
elaborados en trabajos previos realizados en la Fundacidn Empresa

Piblica.

Ademdas del los indices de competitividad sehalados, en el
capitulo se presentan otros indicadores gque tratan de medir de
forma indirecta el efecto que otros factores distintos a costes
y precios -diferenciacién de producto, participacién de capital

extranjero- pueden tener en la competitividad.

Las principales fuentes estadisticas utilizadas son los
datos de comercio de la Direccidn General de Aduanas, EUROSTAT
~0ficina estadistica de las Comunidades Europeas- y la Encuesta
industrial del Instituto Nacional de Estadistica. Ademds para la
elaboracién de algunos indicadores que se comentan en este
capitulo se han utilizade la publicacién Sintesis mensual de
indicadores econdmicos del Ministerio de Economia y Hacienda, el
Boletin Estadistico del Banco de Espafia y las Estadisticas sobre
las Actividades en Investigacidn Cientifica y Desarrollo

Tecnolégico del Instituto Nacional de Estadistica.



5

El capitulec 3 estd dedicado a la contrastacidén empirica de

las especificaciones de las funciones de exportacidn e importa-
cidén formuladas en el capitulo 1. En los epigrafes 3.1-3.4, se
realizan estimaciones con datos de panel para 14 sectores
industriales y el periodo 1978-89. La utilizacidn de datos
desagregados sectorialmente permite detectar factores explicati-
vos en la evolucidn de los flujos comerciales gque recogen
comportamientos estratégicos por parte de las enpresas gue no
habian sido considerados en las estimaciones agregadas de los
flujos de comerclo. Ademds es posible detectar las diferencias
de los efectos de los precios relativos en las exportaciones e
importaciones de las distintas ramas de actividad. Este hecho
motiva la realizacidn del Gltimo epigrafe del capitulo donde se
calculan las elasticidades medlas sectoriales a partir de un
método alternativo que considera la heterogeneidad sectorial de

la relacidén econdmica gue se estudia.

Esta tesis es el resultado de varios afios de trabajo en la
Fundacidén Empresa Pidblica, de la que me he beneficiade no solo
de sus medios materiales sino, ademds, del magnifico ambiente de

trabajo gue proporciona.

Quisiera agradecer muy especialmente el apoyo y constante
estimulo recibido por Julio Sequra y Carmela Martin, director y
codirectora de esta tesils, tanto durante el periodo de
elaboracidén de la misma como durante los ocho afios de ni

actividad investigadora en la Fundacién.
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La investigacidn también se ha beneficiado de las sugeren-

cias de los miembros del Programa de Investigaciones Econémicas
vy, en especial, agradezco a José Carlos Farifas, las lecturas de
versiones preliminares de esta tesis, a José M2 Labeaga e Ignacio
Mauledn, las orientaciones econométricas y a Diego Redriguez, la

elaboracién de algunos de los dateos utilizados.

Una versién preliminar del analisis empirico de la funcidén
de exportacién fue presentada en la 18th EARIE Annual Conference

y publicada en Discussion Paper Series n¢2 521, CEPR.

Los dos primeros epigrafes del capitulo 3 fueron presentados
en las IX Jornadas de Econamia Industrial organizadas por la
Fundacidén Empresa Pablica, y se han enriquecido por los comenta-
rios de los asistentes, y, en especial, los de Ester Gordo y

Miguel Sebastian.

La versidén final de esta tesis también se ha beneficiado de
las sugerenclas aportadas por Manuel Arellano y Rodrigo Peruga

fruto de su labor de supervisidn.

Por dltimo, quiero agradecer las ayudas prestadas por Mari

Fernandez y Lola Palma en la mecanografia de esta tesis.



CAPITULO 1

REVISION DE LA EVIDENCIA TEORICA Y EMPIRICA

Y PLANTEAMIENTO DE LA INVESTIGACION



1.1. - Modelos explicativos del comercio internacional.

Para estudiar las relaciones comerciales entre palses se
pueden seguir dos enfoques gue tradicionalmente se han aplicado

de un modo alternativo.

Si se esta interesado en conocer no solo los determinantes
de la cuantia, sino, fundamentalmente, la composicidn y
estructura geografica de los bienes gue intercambia un pais en
los mercados internacionales, es decir si se desea averiguar los
factores explicativos de su patrdn comercial, el objetivo sera
detectar los factores de naturaleza real y efectos a largo plazo
que subyvacen la especializacidn comercial en sus dos acepciones:

comerclo interindustrial e intraindustrial.

Si, por el contrario, se desean analizar las causas que
determinan la evolucidén de los flujos comerciales, el enfogque se
enmarcaria dentro de un contexto de corto plazo, ddnde los
factores monetarios juegan un papel fundamental. La teoria del
comercio ofrece modelos gque basados en la teoria de la demanda
apuntan los determinantes del comportamiento de 1los flujos

comerciales,

La presente investigacidn tiene como objeto basico la
explicacidon de la evolucidn de los flujos comerciales espafioles
con la CE, y segin lo anteriormente sefalada, se enmarcaria
dentro del segundo enfoque. Sin embargo, considero gue ello no

es oObice para descartar de antemano la incidencia gque también
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pueden ejercer los factores que condicionan la estructura del
comercio en su evolucién coyuntural. MAas especificamente, me
parece gue entre ambos enfogques pueden existir més relaciones de
complementariedad de las gque, hasta ahora, se han explorado
normalmente en la evidencia disponible sobre funciones de

comercio.

Por ello, en este epigrafe se realizara un breve repaso de
los modelos gue la teoria del comercic internacional propone en

ambos enfoques.
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1.1.1.- Modelos que exXplican la especializacién comercial.

En el estudio del patrdédn comercial de un pais, el modelo
dominante durante mucho tiempo fue el de Heckscher-Ohlin ({H-0)
y sus posteriores ampliaciones, gque Jjustifican el comercio
internacional por las diferentes dotaciones relativas de factores
entre paises. El modelo se define en un contexto de competencia
perfecta y de rendimientos constantes a escala y su prediccidn
mas relevante es que un pais exportara aquellos bienes que
utilizan con mayor intensidad, en términos relativos, el factor

gue es relativamente mas abundante.

Dos han sido las vias para contrastar las predicclones de
este modelo: la primera ha utilizado la metodologia input-output
para calcular los requerimientos totales de 1los distintos
factores productivos de las exportaciones e importaciones de un
pais. En la segunda, el contraste se ha 1llevado a cabo mediante
la regresidén de alguna variable representativa del comercio
-exportaciones netas o indice de ventaja comparativa revelada-
sobre las intensidades con que se utilizan los factores

productivos,

De los trabajos existentes para la economia espahola, se
deduce la importancia de diferenciar el comercio segln el destino
geografico de los Dbienes: paises 1industrializados y no
industrializados. Cuando se contrastan las hipdtesis del modelo
de H-0, para el comercio total, se obtienen resultados del tipo

paradoja de Leontief, esto es, se detecta una relacién capital-
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trabajo mas elevada para las exportaciones gue para las
importaciones, cuando cabria esperar due Espafia es un pals
relativamente abundante en trabajo.! Cuando se procede a tal
desagregacidn por Aareas geograficas -palses industrializados y
en vias de desarrclleo o paises de la OCDE y el resto-, los
resultados aportados’ confirman las hipdétesis del modelo de H-0.?
Las exportaciones netas a los paises que ho pertenecen a la OCDE
presentan una intensidad relativa en capital fisico respecto al
trabajo y viceversa con respecto a la OCDE. Si bien Rodriguez
(1992) apunta gue esta diferencia en la dotacidn factorial
relativa capital-trabajo es cada vez menor respectoc a la OCDE.
Los resultados con respecto al capital humano son, sin embargo,
concluyentes, en todos los trabajos se aporta evidencia de la
mayor dotacién relativa de éste con respecto al trabajo en las
exportaciones netas a los paises no industrializados y viceversa
para los industrializados. El contraste del modelo mediante el
anadlisis de regresidén ha sido realizado en Espafia por Farifias y

Martin (1990), Bajo (1990) y Rodriguez (1993).°%

Cuando se analizan, sin embardgo, los datos de comercio
internacional y, del comercio espaficl en particular, se aprecilan

algunos rasgos dgue contradicen las prescripciones del modelo

Véase, por ejemplo, Donges (1973) y Gamir et _al (1973).

A excepcidn de los trabajos de Bajo y Torres (1989) vy Baje
(1990).

Véase Vifiuela (1979), Farifias y Martin (1990) y Rodriguez (1992).

Existen otros trabajos dénde se han introducido las dotaciones
factoriales pero con una finalidad diferente que serin comentados
postericrmente.
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neoclasico.’ En primer lugar, un porcentaje elevado de comercio
se produce entre paises industrializados, lo gue puede traducirse
en una concentracidn de intercambios entre paises con dotaciones
factoriales similares. Y, ademds, esta proporcidn se ha

incrementado a lo largo del tiempo.®

En segunde lugar, hay una
creciente homogeneizacidén de la composicidén de las importaciones
y exportaciones. Ello 1indica gque una gran cantidad de
intercambios se produce dentro de sectores industriales -comercio
intraindustrial~ en lugar de entre ellos -interindustrial-’. Por
Gltime, del modelo de H-O se deduce gque el comercio de productos
al igualar en el ambito internaciocnal los precios de los factores
productivos es un sustituto de los movimientos internaciocnales
de éstos. Esta prediccién se contradice c¢on 1la creciente
presencia de enpresas multinacionales y el aumento de 1la
inversidn extranjera gue ha tenido lugar desde la década de los
60. Es mds aungue las barreras al comercio impidieran eliminar
las diferencias en la remuneracidn de capital entre paises, no
se explicarian los elevadog flujos bidireccionales gue tienen

lugar entre paises industrializados, yva que lo que se esperaria

3 Véase Deardoff (1984).

Algunas ampliaciones del modelo de H-O han tratado de justificar
el comercio de los paises industrializados eliminando el supuesto
de costes de transporte nulos, yva gue la cercania gque existe
entre ellos justificaria el comercio por sus menores costes de
transporte. En cualgquier caso, la eliminacidén de este supuesto no
permite explicar por gqué el comercio de estos palses se ha
incrementado a lo largo del tiempo.

Para Espafa, Farifias y Martin {1988}, obtienen un porcentaje de
comerclo intraindustrial para el afo 1981 del 41,4%. Cuando
corrigen por el efecto de agregacidn estadistica si bien este
porcentaje disminuye, el valor calculado asciende a 36,7% para la
clasificacidn sectorial a 3 digitos de la CUCI. Para los flujos
comercliales cen la CE, este dltimo indicader toma un valor del
48,3%. En una estimacién posterior para el afio 1985 y para una
clasificacién sectorial a % digitos CUCI, Martin (1992) obtiene
un porcentaje del 43,6% de comercio intraindustrial con la CE.
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es gue el capital se desplazara de paises donde es relativamente

abundante hacia aquellos con escasez de este factor productivo.

El intento de explicar estos hechos, llevd a la aparicidn
de nuevos modelos gque combinan la teoria del comercio con 1la
economia industrial. Las nuevas teorias sugieren gque la similitud
en la dotacién de factores y la reduccidn de la dispersidén en el
tamafo relativo de los paises promueven el comercio
intraindustrial y que el modelo de H-O permitiria explicar el

comercic interindustrial.

Aungue en la década de los afios 60 aparecieron trabajos en
los gue se destacaba el papel de las economias de escala en el
comercio®, el desarrollo tedrico de esta idea no se formalizé
hasta finales de los afios 70 y principios de los afios 80. Los
modelos gue surgen no pretenden ser una teoria alternativa al de
H-0, sino gque tratan de resolver problemas parciales, y este
hecho se refleja en su diversidad. Se podrian distinguir, sin
embargo, dos grupos de trabajos de acuerdo a su modelizacidn de
la competencia imperfecta. El primer grupo recogeria aguellos que
adoptan el oligopolio con supuestos alternativos acerca de las
conjeturas de las empresas y destacan el papel de la demanda
interna, asi como la influencia de la estructura de los mercados
interiores en las relaciones internacionales. No son modelos
integrados, sino que tratan de contestar a interrogantes muy

diversos como, por ejemplo, cudles son los efectos del comercio

En estos trabajos las economias de escala se definen generalmente
como externas a la empresa. Una revisidn de estos estudios se
encuentra en Helpman (1984).
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internacional sobre la reduccién del poder de mercado, cual es
la posibilidad de que exista dumping como consecuencia de la
segmentacidén de mercado y la discriminacidn de precios en el
mercado interno y exterior, y cudles son las estrategias éptimas
de politica comercial =-aranceles o subvenciones- en un contexto

de competencia imperfecta.’

El otro conjunto de trabajos pone especial énfasis en las
economias de escala y dejan un poco al margen la estructura de
mercado, gque suele venir definida como de competencia
monopolistica. Su objetive principal es explicar el comercio
intraindustrial:' por una parte, la existencia de diferenciacidn
de producto y, por otra parte, el hecho de gue cada variedad de
un bien diferenciado se produzca con economias de escala, lo que
implica una estructura de competencia monopelistica donde cada
empresa se especializa en una uUnica variedad, garantizan si en
cada pals se demanda la gama completa de variedades, la aparicidn

de comercio intraindustrial.

En general, dos han sido las vias para introducir la
diferenciacidn de producto en la funcidn de utilidad empleada en

este tipo de modelizacidén del comercioc internacional: la

En Krugman (1989%) y (1990} se encuentra una revisidn de estos
trabajos.

El interés en el comércic de productos diferenciados tiene un
planteamiento 1inicial empirico (véase por ejemplo Balassa
{1966})). Postericrmente, tras la primera aproximacidn tedrica de
Grubel y LLoyd (1975), se realizan diversos desarrcllos tedricos
cuyo primer exponente es el trabajo de Xrugman {1979).
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propuesta por Dixit -Stiglitz (1977)" y 1la presentada por
Lancaster (1979). En la primera aproximacién, 1los individuos
valoran la variedad en si misma y prefieren consumir el mayor
namero de variedades de un mismo producto. Su utilidad, por
consiguiente, se incrementa al aumentar el nimero de variedades
disponibles para el consumo, siendo la elasticidad de sustitucidn
constante e igual entre todas ellas. Este enfoque es el utilizado
por Krugman (1979)," en un trabajo donde justifica el comercio
por las economias de escala internas a la empresa, incluso aungue

los paises tengan los mismos gustos, la wmisma tecnologia y las

mismas dotaciones factoriales.

El segundo enfoque para incorporar la diferenciacidn de
producto en los trabajos de comercic se debe a Lancaster
(1979)." Para este autor, los bienes se diferencian porgue
presentan una combinacién diferente de caracteristicas basicas.
Cada consumidor desea un producto ideal que le proporciona la
mayor utilidad y, si éste no existe, preferira consumir aquel
bien mas proximo al ideal. La elasticidad de sustitucidén no es
constante ni igqual entre los bienes y depende del numero de
variedades, de su precio y del precic de los sustitutos cercanos.
Esta aproximacidén ha sido utilizada por Lancaster (1980) y por

Helpman {(en 1981 y en sus trabajos posteriores).

t La diferenciacién de producto propuesta por Dixit-Stiglitz
{1977), tiene su origen en el enfoque de Chamberlin (1933).

: Y en sus trabajos posteriores de los afios 1980 y 1981.

. El enfoque seguido por Lancaster (1979) para definir la
diferenciacidn esti basado en la definicidén propuesta por
Hotelling (1929), =i bien amplia el ndimero de caracteristicas que
pueden ser causa de diferenciacién.
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Cuando se procede a agregar las funciones de wutilidad
individuales, sin embarge, las diferencias entre ambos enfogues
no son relevantes para explicar 1la existencia de comercio
intraindustrial, ya gque lo importante es gue de los dos se deduce
una funcidén de demanda en la gque aparecen los precios de todas

las variedades posibles.

La contrastacién empirica de las predicciones gue surgen a
partir de estos modelos tedricos han dado lugar a dos tipos de
trabhajos: unos que tratan de analizar los factores determinantes
del comercio intraindustrial entre paises y otros que tratan de
estudiar los factores que determinan el distinto peso relativo

de este tipo de comercioc entre ramas productivas.

Con respecto a los primeros, las hipdétesis que surgen de los
modelos tedricos' podrian resumirse como sigue: en primer lugar,
gue la participacidn del comercio intraindustrial en el volumen
de los flujos comerciales bilaterales serd tanto mayor cuanto
mayor sea la similitud de la renta per céapita de los paises vy,
en segundo lugar, que si se considera el comercio de un conjunto
de paises, la proporcidén del comercio intraindustrial serd mayor
cuanto menor sea la dispersidén de las rentas per capita. Tras
estas hipdtesis existe el supuesto de que la semejanza en la
dotacién factorial y en el patrdn de demanda de cada pais puede
aproximarse por la similitud en la renta per capita. Por
consiguiente, y en la medida gque un pails tendera a producir

bienes diferenciados para satisfacer los gustos del mercado

4 Véase, por ejemplo, Helpman y Krugman {1985}, capitulo 8.
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interior, y los exportard si existe demanda exterior para ellos,
la similitud de renta per capita y tamano de los paises puede
promover 1los intercambios intraindustriales de manufacturas
diferenciadas. Estos resultados pueden ligarse con la hipdtesis
de Linder (1961), guien con anterioridad ya habia predicho un
mayor comercio entre paises con similar renta per capita. Su
hipétesis, sin embargo, se deduce principalmente de las
condiciones gue definen la demanda de los paises. En los modelos
comentados, aungue la demanda, ldogicamente, esta presente, se

pone un énfasis especial en las condiciones de oferta.

Cuando se introduce el comercioc de bienes diferenciados, por
consiguiente, es posible demostrar que cuanto menor sea la
diferencia de tamafo relativo mayor volumen de comercioc se
producird. Esta hipodtesis permite dar consistencia tedrica a los
modelos de gravedad gque incorporan, entre otros determinantes del

comercio, el producto nacional de los paises.®

El segundo grupo de trabajos empiricos sobre el comercio
intraindustrial trata de analizar cuales son los factores gque
determinan el distinto peso relativo que tiene este tipo de
comercio entre los diversos sectores. Como variables explicativas
suelen incorporar las economias de escala v la diferenciacién de
producto. En Greenaway (1984), puede encontrarse una revisioén de
las aproximaciones mas habituales de esta variable: el indice de

Hufbauer o las intensidades de los gastos de I+D y publicitaria

1 En Helpman (1988) se lleva a cabo una contrastacidn empirica de

estas hipdtesis para 14 palises industrializados.
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medidas por la participacién que estos gastos tienen sobre las

ventas.'

Ahora bien, y aunque en los estudios empiricos sefalados se
suelen introducir variables gque pueden interpretarse como
aproximaciones de 1la diferenciacién vertical, los modelos
tedricos de donde se derivan se refieren a bienes diferenciados

horizontalmente.V

Existe una 1literatura menos abundante para explicar el
comercio de bienes diferenciados verticalmente. En estos trabajos
los productos se distinguen en términos de calidad y, por tanto,
se adecuan mas a la especializacidén intraindustrial entre paises
en desarrollo y desarrollados, por lo que muchos de ellos tratan
de explicar el comercio Norte-Sur. Por el lado de la oferta, el
comercio de productos con diferenciacién vertical se suele
atribuir a factores de tipoc convencional: ventajas que surgen de
la dotacidn relativa de factores, como las diferencias de
cualificacién del trabajo (véase Stokey (1991)), o ventajas
tecnoldgicas (véase Flam y Helpman (1987)). Por el lado de la
demanda, el comercio se asocia a las diferencias en los niveles
de renta -los productos de mayor calidad son demandados por los

consumidores de renta superior- (véase Shaked y Sutton (1984)).

Para la economia esgpafiola, una aplicacidén de este tipo de
trabajos es el de Farifas y Martin (1988).

La diferenciacidén horizontal viene definida por la combinacidn
diferente de caracteristicas en el sentido de Lancaster. La
diferenciacidén vertical se produce cuando un bien presenta un
porcentaje mayor de todas las caracteristicas gue el resto.
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Aunque el enfoque de estos trabajos es diferente, en la
medida que dan un papel fundamental a las condiciones
tecnoldgicas de los paises, podrian interpretarse como un
complemento y una continuacién de las teorias neotecnoldgicas del

comercio."

En ellas, se recupera la hipdtesis ricardiana de que
las diferencias internacionales en las condiciones tecnolégicas
determinan el comercio, e incorporan como una variable enddgena
del modelo la tecnologia. Podrian destacarse dos modelos
principales: el del desfase tecnolégico de Posner (1961) y el del
ciclo del producto de Vernon (1966). La idea que subyace en ambos
es dque, aungue un pails no tenga ventajas comparativas en otros
factores, la innovacidn 1le proporciona una ventaja gque es
explotada en tanto los nuevos bienes no se produzcan en paises
con costes mas bajos, y esto no sucedera hasta que el producto
se haya estandarizado. Aungue ambos modelos llegan a conclusiones
similares, el modelo de Posner enfatiza el desfase temporal entre
el pails desarrollado, gque tiene la tecnologia, y los no
desarrollados. El modelo de ciclo de producto de Vernon pone mas
énfasis en la diferenciacién de los bienes', ya que Jjustifica
el surgimiento de un nuevo producto por la demanda del pais
desarrollado. Adicionalmente, como se supone gue las innovaciones
estan concentradas en las empresas grandes, implicitamente se

supone competencia imperfecta.

Aungue el origen de estas teorias se remonta a los anos sesenta,
sus desarrollos actuales deben enmarcarse en los modelos de
comercio internacional en contextos de competencia imperfecta.

En este contexto, aungue se puede hacer referencia a la
diferenciacidn vertical, es maAs exacto hablar de diferenciacidén
tecnoldgica que se produce cudnde alguna de las caracteristicas
de un bien ha sido técnicamente modificada.
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La contrastacidén empirica de las tecorias neotecnolégicas ha
llevado a formular modelos gque hacen depender la estructura
comercial de un pals de la intensidad en los gastos en I+D -0 en
su defecto, de la participacién del personal investigador en el
total del empleo-, por ser éste el input basico del proceso de
generacidén de innovacién tecnolédgica.” Sin embargo, en la medida
gue a veces la relacidén entre el input (I+D) y el output o
resultado tecnoldgico no es nitida, otros autores como Dosi et
al (1990) han utilizado como aproximacién de la ventaja

tecnolégica el nimeroc de innovaciones o el nimero de patentes.’

Véase por ejemplc Lowinger (1975} y Hughes (1986).

- Adicicnalmente, se han utilizado variables alternativas como la
edad y la tasa de rotacidn del productc o el indice de Hufbauer
como aproximaciones de la innovacidn de producto para contrastar
la teoria del ciclo de producto de Vernon (véase Finger (1975) y
Fostner (1984)).
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1.1.2.~- Modelos gque explican 1la evolucién de 1los flujos

comerciales.

Las aproximaciones tedricas al estudioc de la evolucién de
los flujos comerciales internacionales se fundamentan, en su
mayoria, en la teoria de la demanda. En este marco, pueden
distinguirse dos tipos de modelos: el de bienes sustitutos
perfectos y el de sustitutos imperfectos. En el primer modelo se
supone gue los bienes son homogéneos y son comercializados en los
mercados internacionales a un precio comin. Las funciones de
exportacidén e importacién se derivan a partir de la existencia
de excesos de oferta o demanda de los bienes en el mercado
interior. El1 segundo modelo, mads acorde con la evidencia
disponible, demostrativa, como es sabido, de la existencia de
diferencias en el precioc de los productos entre paises incluso
cuando se consideran bienes idénticos, postula que ni las
exportaciones ni las importaciones son sustitutos perfectos de
los bienes interiores de un pais y que, por tanto, son los
modelos de bienes sustitutos imperfectos los que mds se adecuan

al intento de explicacidn de los flujos comerciales entre paises.

De hecho, la mayoria de los trabajos existentes en 1la
literatura se enmarcan dentro de este dltimo modelo, cuyas
ecuaciones de demanda y oferta de exportacidn se definen como

sigue®:

an

- Véase Goldstein y Khan (1985).



22

X'=f (Y'e, PX, P'e )

(1]
£,>0 £,<0 £,»0
Xis=g(PXi (1+Si)f P,‘)
[2]
g,>0 g,<0
1'=h (Y, PI, P,)
(3]
h,>0 h,<0 h,>0
I'=3 (PL" (L+8"), P")
[4]

j>0 3,<0

En la funcidén de demanda de exportacioches, Xﬁ es la cantidad
de exportaciones del pais i demandada por el resto del mundo, Y’
es la renta del resto del mundo expresada en su moneda, PX; es el
precio en moneda local recibido por los exportadores, P’ es el
precio de los bienes del resto del mundo, e es el tipo de cambio
expresado en moneda del pais por moneda del resto del mundo, P
es el precio de los bienes interiores del pais que exporta y S,
es un subsidio a la exportacidén. La demanda de exportaciones es
funcién, por tanto, del nivel de renta del pais que importa, del

precio del bien importado y del precio del bien sustituto

interior.?

Cuando se generaliza este modelo a n paises, las exportaciones no
56lo compiten con los productos internos de la regidn importado-
ra, sino ademds con los bienes de terceros palises gque también
exportan a esta regidn.
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En la ecuacién de oferta, 1las exportaciones se hacen
depender positivamente del propio precio de exportacién” vy
negativamente del precio de los bienes interiores (P,). Aungque el
modelo no explica por gué ambos precios difieren, se pueden
encontrar justificaciones a este hecho. En concreto, la utilizada
habitualmente es que las elasticidades de las demandas en el

mercado interior y exterior son distintas.®

La demanda de importaciones depende de la renta del pais que
importa (Y), del precic en moneda local pagado por los
importadores (PI,), y del precio de los bienes sustitutos de las
importaciones del pails que importa (P,)}). En 1la ecuacidn Ade
oferta, las importaciones se hacen depender del precio en moneda
del resto del mundo pagado por los importadores (PI') al que se
incorporan los subsidios a la exportacidén que el resto del mundo
proporciona a sus exportadores y del precico de los bienes

interiores del resto del mundo (P).

Como se ha dicho, el modelo presentado se enmarca dentro de
la teoria clasica de demanda, donde el importador se comporta
como un consumidor que maximiza su funcidn de utilidad sujeta a
su restriccién presupuestaria. Por consigquiente, en la funcién
de demanda aparece una variable renta y el precio de los bienes
sustitutos ya gue se supone que los bienes comercializados son

finales.

Incorporando los subsidios de exportacidn.

Véase, por ejemplo, Ferndndez y Sebasti&n (1989).
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Sin embargo, si las importaciones son bienes intermedios,

la demanda de éstas se obtendria maximizando una funcién de
produccién sujeta a restricciones de costes. En este caso, las
variables relevantes serian el producto interior del pals que
importa, y los precios de los inputs importados y nacionales. En
este contexto, se han desarrcollado modelos alternativos para
aproxXximar no solo la demanda de importaciones sino ademas la
oferta de exportaciones. En Feenstra (1988) se recogen algunas
de estas aproximaciones y en Kholi (1990) se presenta un
desarrollo mas amplio de este enfoque. Para estos autores, la
maximizacidn de una funcién de produccién -o beneficio- les
permite obtener la demanda de todeos los inputs utilizados, ya
sean nacionales o importados® y la oferta de bienes ya sean
dirigidos al mercado doméstico o exterior. Piensan gue este
enfoque tiene ventajas sobre los anteriores porgue modeliza el
comportamiento de los empresarios en lugar del de las economias

domésticas, de mas dificil modelizacién.?”

La aproximacidén empirica del modelo de bienes sustitutos
imperfectos conlleva la toma de una serie de decisiones que
podrian agruparse en dos: aguellas gue hacen referencia a cuales
son la mejores aproximaciones de las variables que aparecen en

las especificaciones vy, en segundo lugar, aguellas que se

Todos los bienes importados pueden ser considerados como bienes
intermedios porque incluso agquellos que van dirigides al consumo
final incorporan un valor afiadido -costes de transporte,
beneficios de los mayoristas que distribuyen el bien en el pais
importadcr- al bien importado.

Los supuestos que establecen —-competencia perfecta, rendimientos
constantes- parecen, sin emkbargo, poco realistas.
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refieren a aspectos de cardcter econométrico tales como, la forma

funcional, dindmica, agregacidén y simultaneidad.

Con respecto a la especificaciébn de las variables, vy
comenzando por la variable dependiente, seria preferible utilizar
indices de cantidad que de valor. La no disponibilidad de los
primeros en la mayoria de los cascs, ha llevade a calcular
valores reales de las exportaciones e importaciones, deflactando
el valor nominal de los flujos comerciales por los indices de
precios de exportacidén e importacidén o, en su defecto, por 1los
indices de valores unitarios. Ahora bien, si los mismos indices
se utilizan para aproximar 1los ©precios exteriores, las

elasticidades precio estimadas pueden estar sesgadas.™

Pasando a las variables explicativas y empezando por la
demanda, aungue en la mayoria de las funciones agregadas ésta se
ha aproximado por la renta del pais importador, en la eleccién
de 1la variable que debe introducirse en la especificacidn,
deberian considerarse los factores que afectan a la demanda de
bienes producidos en el exterior: si es la demanda interna de
todos los bilenes se deberia elegir el gasto real, si son la
demanda interna y externa de bienes internos se deberia escoger
la renta. En cualquier caso, si se elige esta udltima, sus
variaciones ciclicas y tendenciales deberian ser tratadas de

forma independiente.

- Véase Orcutt (1950).
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En cuanto a los precios relatives, es un hecho conocido que

muy pocos paises que elaboran indices de precios de importaciodn
(PI,) y exportacién (PX;); por lo que, en su defecto, suelen

aproximarse por indices de valores unitarios.®

El precio interno deberia ser una aproximacién del precio
de los bienes internos sustitutos de los importados. La mayoria
de los trabajos empiricos han supuesto que las importaciones solo
compiten con los bilenes comercializables y, por tanto, son
independientes del precio de los bienes no comercializables. Este
supuesto es equivalente a pensar gue los individuos toman sus
decisiones de consumo en dos etapas: en la primera, distribuyen
su renta entre bilenes comercializables y no comercializables vy,
en la segunda, el gasto destinado a bienes comercializables se

distribuye entre bienes internos e importados.®

En la practica,
sin embargo, la no disponibilidad de precios para los bienes
comercializables ha 1llevado a utilizar aproximaciones que

incorporan bienes no comercializables -por ejemplo el deflactor

del producto interior bruto-, donde, por tanto, se esta

ABungue esta aproximacidn ha sido criticada por muchos autcres
(véase por ejemplo Kravis y Lipsey (1%74))}, en un trabajo de
Shiells (1991) donde se estiman elasticidades precio desagregadas
para las importaciones de USA en el periodo 1978-88, se comprueba
que los sesgos de introducir IVUS de importacién en lugar de
precios no son elevados.

Goldstein et _al (1980) aportan evidencia de que este supuesto de
separablilidad se aproxima a la realidad. En la estimacidn de una
funcidén de demanda de importaciones en la que incorporan
aproximaciones de los precios de los bienes comercializables y no
comercializables, estos d4ltimos resultan ser no significativos.
Ademids, la elasticidad precic gue resulta de aproximar el indice
de precios internos incluyendo bienes no comercializables es
siempre inferior a la obtenida considerando Gnicamente los bienes
comercializables.



27
imponiendo que la elasticidad de las importaciones con respecto

a los bienes comercializables y no comercializabkles es la misma.

Aungue las ecuaciones de oferta del modelo s6lo presentan
como factores explicativos los precios internos y de exportacidn
del pais, existen otras variables que han sido incluidas en las
aproximaciones empiricas. En primer lugar, se suele incorporar
una variable que recoja la tendencia de la produccidn o la renta,
porgue se plensa gue las exportaciones se incrementan si aumenta
la capacidad de produccidn del pais. En segundo lugar, se han
incluido variables gque tratan de relacionar 1la produccidn
presente con la potencial. La idea gue subyace es que, cuando la
demanda interna se incrementa, vender en el interior puede ser
mas beneficiosc que vender fuera y, por tanto, se asigna a las

exportaciones un cardacter residual.

Por Ultimo se comentardn algunas decisiones como: la forma
funcional, el supuesto de homogeneidad en precios, la dinamica,
la agregacién y la simultaneidad, que acaban de precisar el

modelo para su estimacidédn econométrica.

Con respecto a la forma funcional, la mas habitual es la
log~lineal, gue impone elasticidades constantes para cualquier
valor de los precios y de la renta. Algunos autores han sugerido
la posibilidad de introducir variables ficticias multiplicativas

con los precios para incorporar la no linealidad.¥

Véase Leamer y Stern (1970). Para Espafia, Werling (1991) presenta
especificaciones no lineales.



28

Otra de las decisiones habitualmente adoptadas es gque las
funciones de demanda son homogéneas de grado ceroc en renta vy
precios, por 1o gque pueden expresarse como una funcién de la

renta real y de los precios relativos:

- PX.
ek (=) [5]
e
d Y PL
S =1 _ ! 6
=1L, (6]

Para Leamer y Stern (1970) la homogeneidad sélo deberia

imponerse cuando los datos utilizados no la rechacen.

El modelo tedrico presentado recoge relaciones de equilibrio
sin hacer explicita cudl es la senda temporal de ajuste de las
variables. Introducir dindmica en el modelo parece relevante,
especialmente cuando se trabkaja con datos mensuales o
trimestrales, ya que es razonable pensar que la respuesta de la
variable dependiente a las variaciones de 1los factores
explicativos no sea instantanea. Determinar el proceso de ajuste
es importante no sélo cuando se desean hacer predicciones sino,
ademas, cuando se quieren evaluar los efectos de variaciones en
el tipo de cambio o de los aranceles. En la evidencia empirica
disponible pueden encontrase diferentes alternativas -modelos de

Koyck, modelos de peolinomios de Almon, o modelos de ajuste
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parcial-; sin embargo, no existen resultados concluyentes acerca

de cual es la mejor aproximacién.™

Ootro de 1los problemas habitualmente sefialadoc en la
literatura es el elevado nivel de agregacidén utilizado en las
estimaciones de los flujos comerciales. Si bien cuando se han
realizado estimaciones desagregadas se ha constatado que las
elasticidades precio difieren segin los bienes considerados, la
mayoria de 1los trabajos existentes se han realizado para el
conjunto de las exportaciones e importaciones, dada la dificultad
de obtener datos con un elevado grado de desagregaclidn. Ahora
bien, si los bienes con elasticidades precio bajas tienen una
elevada participacién en el conjunto de los flujos comerciales,
la elasticidad agregada puede presentar sesgos a la baja (véase

Orcutt (1950)}.

La estimacidén simultanea de las ecuaciones de oferta vy
demanda presentadas en el modelo permite la determinacidn de
precios y cantidades de equilibrio, evitando los sesgos gque se
puedan producir en las elasticidades precio como consecuencia de
la simultaneidad. En la practica, sin embargo, las estimaciones
se han 1llevado a cabo imponiendo supuestos restrictivos en las
elasticidades precico de oferta o demanda, lo gue ha permitido
estimar funciones de demanda u oferta de forma independiente. Lo

mas habitual ha sido imponer una elasticidad precio de oferta

En Thursby y Thursby (1984) se comparan las estimaciones de la
demanda de importaciones de 5 paises industrializados con datos
trimestrales y con distintos supuestos acerca del proceso de
ajuste. Los diferentes tests aplicados no permiten definirse por
ninguna especificacidn dinamica, aunque si constatan su mejor
comportamiento con respecto a las estiticas.
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infinita y llevar a cabo estimaciones de las funciones de demanda
por MCO. Ahora bien, si este supuesto puede ser aceptable en la
oferta de importaciones parece menos plausible en la oferta de
exportaciones, por lo que las estimaciones presentaran sesgos.
De hecho, la evidencia empirica disponible permite confirmar

éstos.”

Goldstein y Khan ({1978) estiman un modelo simultineo de oferta y
demanda de exportaciones para ocho paises industrializados con
datos trimestrales para el periodo 1955-70. A excepcidn de Japdn,
el resto de los paises presentaban elasticidades precio de oferta
positivas pero no infinitas. Ademas, de la comparacién de estas
estimaciones con otras previas en las gque no se tiene en cuenta
la simultaneidad, se deducen los sesgos en los que se incurre.
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1.2.- Evidencia empirica disponible para la economia espanola de

estimaciones de funciones de exportacidén e importaciédn.

La aproximacidén empirica del modelo de sustitutoes
imperfectos para la economia espafiola y para la funcidn de
exportaciones se ha 1llevado a cabo imponiendo supuestos
restrictivos en las elasticidades precio de oferta o demanda, lo
que ha permitido estimar funciones de demanda u oferta de forma
independiente, o bien una ecuacidén reducida de demanda. De

acuerdo con esto podrian distinguirse tres grupos de trabajos.

En el primerc, se supone gque la elasticidad de la funcién
de oferta es infinita y, por consiguiente, es posible estimar
unicamente 1la funcidén de demanda sin introducir sesgos de
estimacidén en la medida que se puede considerar gue los precios
de exportacién son exdgenos. Este es el planteamiento de 1los
trabajos de Bonilla (1978), Casado, Diaz y Lasso de la Vega

(1982), Mauledn (1986) y Buisan y Gordo (1994).

La opcidn seguida en el segundo grupo de estudios ha sido
estimar funciones de oferta de exportacién donde, implicitamente,
se supone gue la elasticidad de demanda es infinita. Sus autores
asumen, por tanto, que el pails que exporta, en este caso Espanha,
es muy pequefio y su sector exportador constituye una proporcidn
reducida del mismo. Mas alin, en buena parte de los trabajos se
supone ademas que los empresarios del pais dirigen sus ventas al
exterior cudndo la actividad interior es débil vy, por

consiguiente, existe un exceso de produccién. La aproximacién
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empirica de la ecuacidén de oferta difiere algo de la ecuacidn
r2], por cuanto normalmente incorpora algunas variables sefialadas
en el apartado anterior, y que no figuran en tal especificacion,
tales como la utilizacién de la capacidad productiva o un indice
de produccién industrial. Ejemplos de este enfoque son los
trabajos de Donges (1973) y Casado, Diaz y Lasso de la Vega

{1982).

Por dltimo, es posible encontrar estudios empiricos con
enfogue mixto, en los cudles se estiman funciones de demanda en
las que se introduce alguna variable de oferta. Entre éstos estéan

Donges (1972), Garcia Solanes y Beyaert (1988), y Werling (1991).

En la linea de este lUltimo enfoque pueden incluirse también
los trabajos de Mafias (1987) y Ferndndez y Sebastidn (1989). El
primero, estima una forma reducida del mercado de exportables,
gue depende de todas las variables exdgenas que son relevantes
en la determinacidén de la demanda {interna y externa) y oferta
total de este mercado. Fernadndez y Sebastian (1989) plantean un
marco tedrico diferente, ya que suponen un mercado de exportables
con posibilidad de discriminacidén de precios entre el exterior
y el interior y con elasticidades precios diferentes en cada
mercado. En este contexto, es posible justificar tedricamente 1la
introduccién de una variable de demanda interna asi como su

signo. El Cuadro 1 ofrece un resumen de estas estimaciones.

De cualguier modo, todas estas investigaciones participan

de un rasgo comin: su elevade nivel de agregacidén. Este se
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manifiesta tanto en lo gque concierne a la composicidén del

comercio® como a la estructura geografica del comercio.®

La forma funcional més frecuentemente utilizada es la log-
lineal, aungue los trabajos mas recientes -Fernandez y Sebastian
(1989), Werling (1991) y Buisan y Gordo (1994)- presentan formas
funcionales no lineales. Casi todos los trabajos imponen 1la
homogeneidad de precios, aungue en algunos de ellos se contrasta
la posible diferencia de las elasticidades de 1los precios

relativos y del tipo de cambio nominal.

Por dltimo, cabe seflalar que las elasticidades precio vy
renta presentan un amplio rangc de variacidn, gque puede venir
motivado por los distintos periodos de andlisis y las diferentes
técnicas utilizadas en su estimacidn. Un resultado que parece,
sin embargo, relevante es que las elasticidades precio y renta
de los flujos comerciales con la CE son muy superiores a las del

comercio con el resto del mundo.

Con respecto a las importaciones, las estimaciones del
modelo de sustitutos imperfectos se ha llevado a cabo sobre la
base Gnicamente de 1la funcién de demanda. Como ya ha sido
comentado, el supuesto de una oferta con elasticidad infinita es

bastante razonable, y lo es aun mas para Espafia, ya gue nuestro

ks Todos los trabajos, a excepcitn de Donges (1972) y Werling

{1991}, se refieren al conjuntoc de bienes -o bienes y servicios-
comercializables.

3 Las funciones se estiman para el comercio con todo el mundo,

aunque Ferndndez y Sebastidn (1989) y Garcla y Beyaert (1988)
presentan estimaciones adicionales para la CE y USA.
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pais es pequefio con respecto al resto del mundo y por tanto es
l6gico pensar que la demanda espanola no afecte a la oferta
mundial. En el Cuadro 2 se recoge un resumen de los trabajos

realizados.

Al igual gque en las estimaciones de la funcién de
exportacidén, las de importacidén también se caracterizan por su
elevado grado de agregacidn. Asi, a excepcidn del trabajo de
Werling (1991), los datos se refieren a las importaciones totales
(energéticas y no energéticas) procedentes del resto del mundo.
La renta espafiola se ha aproximade en la mayoria de los trabajos
por el PIB real, aungue también se han utilizado la demanda final
e interna. La elasticidad renta cbtenida es muy similar en todos

ellos y toma valores entre 1,0 y 1,8.

En todas las estimacicnes el cociente de precios relativos
presenta los IVUS de importacién en el numerador, difiriendo en
las aproximaciones del precio interior gque presenta varias
alternativas: el deflactor del producte interior bruto, el IPC
o el 1indice de precios industriales. Ahora bien, solo los
trabajos de Werling (1991) y Buisan y Gordo (1994) incorporan los
aranceles en los precios de importacién. En la mayoria de los
estudios, una practica habitual ha consistido en introducir dos
indicadores de precios relativos, uno para los productos
energéticos y otro para los no energéticos. Las elasticidades
precio presentan valores inferiores a la unidad, si exceptuamos

los trabajos de Bonilla (1978) y Buisan y Gordo (1994). Existen,
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sin embargo, dos trabajos en los cuales los precios no parecen
tener influencia en la evolucidén de las importacicones: el de

Mauledn (1985) y el de Fernandez y Sebastian (1989) para las

importaciones procedentes de la CE.
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1.3.- Planteamiento de la investigacidn: especificacidn de las

funciones de exportacién e importacidén y definicidn de variables.

Como va se ha comentado, la presente investigacién tiene por
objeto analizar los flujos comerciales de Espafia con la CE vy,
por consiguiente, podria enmarcarse dentro de las aproximaciones
empiricas del modelo de sustitutos imperfectos gue se han

comentado en el epigrafe anterior.

El trabajo se llevara a cabo tratando de superar algunas de
las limitaciones de que adolecen los estudios empiricos
anteriores ya comentadas: por una parte, la utilizacidén de
funciones agregadas que, como ya se ha sehalado, puede introducir
sesgos a la baja en la estimacidn de los parametros en la medida
gue la incidencia sobre la variable dependiente difiera
sectorialmente. Por otra parte, la simultaneidad entre cantidades
Y precios gue puede dgenerar sesgos en las estimaciones de las
funciones de demanda si las elasticidades de la funcidn de oferta
no son infinitas. Para afrontar estas deficiencias en este
trabajo se estimard una funcién de exportaciones con datos de
panel y referida a un A&area especifica: la CE. Ademas, la

estimacién se llevara a cabo por variables instrumentales.

Adicionalmente, la especificacidén tradicional de las
funciones de exportacidn omite variables representativas de las
estrategias empresariales que en un marco de competencia
imperfecta, y de acuerdo con 1los nuevos modelos de comercio

internacional basados en la organizacidén industrial, parecen
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imprescindibles para explicar las pautas de comercio de bienes
manufacturados. Por ello, las funciones presentadas se ampliaran
para incorporar, ademas de la renta y los precios relativos,
variables de diferenciacidén de producto para tratar de captar
otras vias de competencia alternativas al precio. En concreto,
los gastos de I+D y la 1intensidad publicitaria como
aproximaciones de 1la diferenciacién vertical y horizontal,
respectivamente. En este sentido, se recogeran variables que
figuran en los modelos de patrones de especializacidén comentados
en el epigrafe 1.1 como factores explicativos del comercio

intraindustrial.’

El papel gque juegan estas variables ha sido sefialado por
Ireland (1987). Para este autor, en contextos de competencia
imperfecta con bienes diferenciados, la oferta de una empresa no
solo depende del precio y de su capacidad de produccidn, sino
ademas de otras variables estratégicas como los gastos en I+D y
en publicidad, dgue pueden considerarse como factores de
competencia distintos al precio que incrementan la diferenciacidn
de producto. En este contexto, la demanda a la gque se enfrenta
el empresario no es perfectamente elastica y los efectos de
reducciones en los precios son mas limitados cuanto mayor
diferenciacidén existe. En este sentido, Spencer y Brander (1983)
demuestran comc los gastes de I+D pueden utilizarse para

incrementar la cuota de mercado. Con respecto a los gastos en

. También han sido incorporadas en trabajos gque han intentado

explicar el efecto gque sobre el comportamiento exportador de las
empresas -por ejemplo, sobre la propensidn exportadora- ejercen
una serie de variables representativas de la estructura de los
mercados. Veéase, pcr ejemplo, Glejser et al (1980), Maravall vy
Torres (1986) y Bajo (1987).
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publicidad, y como se ha sefialado, se asumira gue las enmpresas
utilizan éstos para incrementar el grado de diferenciacidn
percibido por los consumidores -ya sea este real o ficticio- vy,
por consiguiente, esta variable estratégica puede reducir la
elasticidad precio de la demanda incrementando el poder de

’ La idea gque subyace es que si los

mercado de las empresas.’
precios pueden ser ajustados después de gue la publicidad haya
promovido imadgenes de marca especificas, éstas pueden
caracterizar una significativa diferenciacién horizontal -en

algunas ocasiones vertical- y por tanto la competencia en precios

es mas limitada.™®

Aungque las variables sefnaladas no han sido incorporadas en
las especificaciones de la funcidn de exportacidn, existe
evidencia empirica sobre la importancia de 1la actividad
innovadora como instrumento estratégico para promover la ventaja
comparativa de un pais. Asi, Audretsch y Yamawaki (1988),
confirman el efecto positivo que la intensidad en gastos de I+D
ha tenido en la ventaja comparativa de Japdn con respecto a
Estados Unidos. Pero ademas, estos autores confirman la hipdtesis
de que la participacidén de las importaciones procedentes de Japdén

en la demanda interna de Estados Unidos es el resultado de 1la

Por consiguiente, no se considera en este trabajo el argumento de
que la publicidad informativa -que da a conocer a los
consumidores la existencia de precios y productes en contextos de
informacidn imperfecta- puede incrementar la competencia en
precios.

® Algunos autores han sefialado gue si la publicidad puede ser un

sustitute de la calidad del producto cuando los consumidores
tienen informacidn imperfecta depende de su medelo de compra, es
decir, s5i los bienes son de bOsqueda o de experiencia (véase
Comanor y Wilson (1979))}.
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interaccidén oligopolistica de las empresas domésticas vy
extranjeras, donde las decisiones previas acerca de gastos de
publicidad e I+D juegan un papel importante (véase Yamawaki y
Audretsch (1288)).% Aunque sus conclusiones se derivan de una
estimacién en la que se impone la misma efectividad de las
variables estratégicas en todos los sectores, y donde no se
considera la evolucidén de estas variables, en un trabajo
posterior de Owen y Schim (1989), para 24 sectores manufactureros
y el periodo 1962-84, se confirman estos resultados en la mayoria

de los sectores.

Por ultimo, Greenhalgh (1990) trata de explicar el flujo

neto de comercio®

de Inglaterra sobre la base no s6lo de las
variables de precios relativos y renta, sino ademas de otros
factores distintos al precio, en concreto, la actividad innovado-
ra. Sus estimaciones para 31 sectores industriales y el periodo
1954-81 confirman el papel de esta variable - aproximada por el
namero de innovaciones - en el saldo exportador. Ademds analiza

los efectos gque esta variable puede tener en las elasticidades

precio y renta.

Con respecto a las importaciones, la especificacidén de la
funcién de demanda se ampliard, para incorporar ademas de la

renta y los precios relativos, otros factores explicativos. La

Aungue inicialmente estiman el modelo sin restringir los
pardmetros de las variables estratégicas de los dos paises, los
resultados empiricos apovan el mismo efecto de estas wvariables
aungue de signo contrario.

o Su variable dependiente es el <cociente entre
exportaciones e importaciones.
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primera variable que se introduce -diferencia entre las
intensidades de los gastos de I+D de la CE y de Espaha- trata de
aproximar la posicidén relativa de Espafa en su ventaja-desventaja
tecnolégica frente a la CE. La hipétesis gue se pretende
contrastar se podria enmarcar dentro de los modelos empiricos de
las teorias neotecnolégicas, es decir, discernir si aquellos
sectores con un esfuerzo tecnoldgico favorable a la CE presentan
un mayor volumen de importaciones. Ahora bien, como ha sefalado
Vernon (1979), el poder predictivo de la teoria del ciclo del
producto se ha debilitado porgue el desfase tecnoldgico de los
paises industrializados ha disminuido, ya gque la integracidn
internacional ha permitido mayores transferencias de tecnologia

entre paises por la via de las empresas multinacionales.

El segundo factor explicativo que se 1incluirda es la
participacidn de capital extranjero de los sectores industriales.
De acuerdo con la literatura econdmica sobre la conducta de las
empresas multinacionales, la inversidn directa podria ser una via
para consolidar y ampliar los mercados de exportacidén. Es mas,
dado que algunas de las ventajas competitivas de estas empresas
se reflejan en activos intangibles -alta tecnologia, capacidad
de innovar, poder negociador, redes de comercializacidén- de
dificil valoracioén, las empresas multinacionales prefieren
explotarlas de forma interna a través de la inversidn directa en
lugar de la exportacidén. Por consiguiente, podria esperarse gue
las empresas participadas por capital extranjero presenten un
mayor volumen de importaciones, a igualdad de cotras variables,

que las de capital nacional. En Yamawaki (1991) se constata que
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la presencia de empresas subsidiarias japonesas en Estados Unidos
ha promovide fuertemente las exportaciones japonesas a este pals
Yy, por consiguiente, presenta una evidencia favorable a la
hipdtesis planteada en este trabajo. La evidencia empirica para
la economia espafiola confirma gue las empresas participadas

presentan una mayor propensién importadora.*!

bPero  ademas, la importancia de las transacciones
intraempresa gue se deneran puede tener implicacién en la
repuesta del comercio de un pais ante variaciones en la renta y
en los precios.” Asi, en la medida gque la inversién extranjera,
Yy por tanto el comercio intraempresa estda especlalmente
localizado en industrias de tecnologia intensiva, los productos
que se intercambian entre las filiales de una empresa
multinacional tienen un numero escaso de sustitutos cercanos. Por
consiguiente, es razonable pensar gqgue las importaciones
intraempresa sean menog sensibles a las variaciones de los
precios y renta. Los resultados del trabajo de Goldbsborough
(1981) parecen confirmar esta hipdtesis. Este autor estima
funciones desagregadas de importacidn diferenciando el comercio
intraempresa del convencional. Las elasticidades renta vy
especialmente, precio de las importaciones convencionales son muy
superiores a las de las Iimportaciones totales. Ademds, de sus

resultados se deduce la escasa capacidad explicativa de las

A Véase por ejemplc, Martin y Velidzquez (1993).

* En Segura et—a2 (1992) se confirma la importancia de la
participacidn de las importaciones vinculadas para las empresas
manufactureras espanolas.
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teoria «c¢lasica de demanda en los flujoes de comercio

intraempresa.

Una vez comentadas las diferencias gque definen esta
investigacidn con respecto a la evidencia empirica disponible en
el estudic de los flujos de comercio se pasara a formular las

especificaciones propuestas en este trabajo.

Con respecto a las exportaciones, la ecuacién de partida de
esta investigacidén es la versidén tradicional de la funcién de
demanda de exportaciones con la Unica salvedad de que aquil se
utilizan datos de panel. La forma funcional es la log-lineal.
Asi pues, las exportaciones reales (XR) se explican sobre la base
de la demanda exterior en términos reales (DER) y un indice de

precios relativos expresado en moneda comin (TCER):*

In XR, = B, 1n DER, + 3, 1n TCER, - ¢q; + €, {71

donde 1 hace referencia a 1las 14 ramas industriales de 1la

clasificacién NACE~-CLIO (R25) y t al periodo muestral 1978-89.

Para contrastar la hipdtesis de si las exportaciones
espaficlas tienen un caracter residual, se introducira una
variable que trata de recoger la presidén de la demanda interna
(PDI). Ello implica introducir en la especificacién una variable

de la ecuacidn de oferta:

< Se impone, por tanto, el supuestc de homogeneidad en precios.
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in XR, = 3, 1n DER, + 3, In TCER, + 8, 1n PDI, -+ qa; + €, (8]

Pero, como se ha sefalado, en las teorias recientes del
comercio internacional se asume gue las transacciones
internacionales se llevan a cabo en contextos de competencia
imperfecta, donde las empresas desarrollan estrateglas de
diferenciacidn de producto para incrementar sus cuotas en los
mercados i1nternacionales. En este sentido, parece razonable
ampliar la especificacidn sefialada en [8] para incorporar otras
variables que recojan las posibles vias de diferenciacidn de
producto. En concreto, aqul se analizaran dos. Por una parte,
aquellas gue llevan a incrementar el contenido técnico de los
bienes (ET) -diferenciacidén vertical-, vy, por otra parte,
aguellas dirigidas a la diferenciacidn horizontal de los mismos,
de las cuales el exponente mas claro son los gastos de publicidad

(GP) .

Ahora bien, la decisidn en tornoc a cdme se introducen estas
variables en la especificacidon depende de las hipdtesis que se
realicen acerca del caracter de la influencia de 1la
diferenciacidén de producto sobre las exportaciones. En primer
lugar, se puede suponer gque los gastos en publicidad y el
esfuerzeo tecnoldgico son caracteristicas sectoriales vy, por
consiguiente, que aquellos sectores con una mayor intensidad
publicitaria y esfuerzo tecnolédgico (medido por la intensidad en
gastos de I+D o el capital tecnoldgico) tendrdn un volumen mayor
de exportaciones independientemente del nivel y evolucién de sus

precios relativos. Este supuesto implica considerar a las
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variables de diferenciacién de producto como efectos fijos.™ sin
embargo, si la variacidn temporal de estas varlables a lo largo
del periodo considerado, aun siendo pegquena, no fuera
despreciable, la introduccién de las mismas sin considerar su
variacion temporal comportaria despreciar informacidn relevante.
Cuando se i1ntroducen estas variables con variacidén temporal, la
hipdétesis a contrastar es diferente en el sentido de que ahora
ez el incremento en los gastos de publicidad e I+D lo gque afecta
positivamente a las exportaciones. Segin esto, la especificacidn

de la ecuacidn seria la siguiente:

1n XR, = 8, 1n DER, + 3, ln TCER, + $, 1n PDI, +

(9]
8; ln ET, + 3, In GP, + a, + €,

La segunda hipdtesis que puede ser contrastada es que, en
la medida gue la diferenciacidén de producto es una via
alternativa de competencia, la existencia de una mayor
diferenciacidédn estara asociada con una menor elasticidad
5

precio.® En este caso, las variables de diferenciacién deberian

introducirse de forma multiplicativa con la variable de precio

relativo:

Este es el enfoque seguido en Martin y Moreno (1991).

* Greenhalgh (19%0) contrasta la hipdtesis adicional de una mayor

elasticidad renta.
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In XR, = v, In DER; + ( v, = 7, 1n ET + v; 1n GP, )
(10]
ln TCER, + v, In PDI, + «, + €,

En la ecuacidén [9] se espera gue tanto la demanda externa
(DER) como las variables de diferenciacidén (ET) y (GP) afecten
positivamente a las exportaciones, el indice de precios relativos
tenga un signo negativo y, respecto a la variable de presidn de
la demanda interna, el signo es indeterminado. El efecto de las
variables multiplicativas de la ecuacidén {10] se espera gue sea

positivo.

La variable dependiente, las exportaciones reales (XR) hace
referencia a seis paises de la CE*, en la medida que no ha sido
posible disponer de informacién con el grado de desagregacidn
requerido para el resto de los palses de la CE. Los valores
reales se obtienen deflactando las exportaciones nominales por

los indices de valores unitarios (IVUus).?¥

La demanda externa (DER) se ha aproximado por dos variables
alternativas: el valor anadido sectorial y las importaciones,
ambas en términos reales, de la CE. También se ha considerado la
demanda interna de la CE aproximada por el consumo aparente,

aungue los resultados con esta variable son mds desfavorables.

6 Alemania, Bélgica, Dinamarca, Francia, Gran Bretana e Italia.

a7 Estos IVUS han sido elaborades per la Fundacién Tomillo.
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La medicidn del esfuerzo tecnolégico (ET) se ha realizado
mediante tres variables: el cociente de los gastos de I+D (o
gastos de I+D mas pagos tecnoldogicos) sobre el valor afadido

(IDVA), (IDPTVA) y el capital tecnolégico (CT).*

La intensidad publicitaria (GP) se ha definido como el

cociente de gastos de publicidad sobre el valer anadido (GPVA).

Comec indicadores de la demanda interna (PDI) se han
utilizado dos aproximaciones. En primer lugar, el consumo
aparente (CA) definido como la suma del valor de las ventas e
importaciones totales menos las exportaciones totales en términos
reales. En segundo lugar, se ha utilizado un 1indice de
utilizacién de 1la capacidad productiva prevista por los

empresariocs (UCP).

Para analizar el efecto de 1la competitividad, se han
utilizado cuatro indices de tipo de cambio efectivo real que

seran comentados en el siguiente capitulo.

Con respecto a la funcidén de importaciones, de nuevo la
especificacién de partida de este trabajo es la funcidén cléasica
de demanda de importaciones en la gque se ha impuesto 1la
homogeneidad de grado cero en precios y renta, siendo la forma

funcional elegida la loglineal:

El capital tecnoldgico se ha estimado siguiendo la metodologia
utilizada en Granddn y Rodriguez Romero (1991) vy Rodriguez
(19923 .
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In MR, = 8, In ¥, + §; In TPR, + a; + €, (11]

La variable dependiente son las importaciones espafiolas
procedentes de la CE, deflactadas por los IVUS de importacidn de

este area.*

El indice de precios relatives {(IPR) se define como el
cociente entre los precios de importacidn expresados en pesetas
y los precios interiores de los bienes espafolas. Para aproximar
los precios de importacién se han utilizado tres alternativas,
los IVUS de las importaciones procedentes de la CE (IPR1), 1los
deflactores implicitos de exportacidén de la CE (IPR2) vy los IVUS
de las importaciones totales (IPR3). Como la variable dependiente
ha sido deflactada por los IVUS de importacidon de la CE, cuando
se utiliza IPR1, puede existir una correlaciédn negativa entre
este factor explicative y la variable dependiente gque puede
inducir a que las elasticidades estén sesgadas hacla -1. Para
aproximar los precios interiores se ha utilizado el indice de
precicos de productos industriales, por lo que se consideran

inicamente el precio de los bienes comercializables.

Como varlables de demanda espafiocla se ha utilizado, en
primer lugar, la suma del PIB real mas las importaciones totales.
La idea dgue justifica esta eleccidn es gue las importaciones
tienen por objeto satisfacer la demanda final del pais, esto es,

el consumo y la inversidén tanto piblicos como privados mas las

» Elaborados por la Fundacidn Tomillo,
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exportaciones, y este agregado es contablemente equivalente al
PIB mas las importaciones totales. Ahora bien, es necesario tener
en cuenta gue, cuando se desagrega esta magnitud para los 14
sectores industriales, la variable resultante, valor aiadido mas
las importaciones sectoriales, no se corresponde exactamente con
la demanda final sectorial. Sin embargo, a pesar de esta

limitacidén, es una de las variables consideradas (VAMR).

En las estimaciones de importaciones de manufacturas es
habitual aproximar la demanda por el output en manufacturas o 1la
demanda interna del pais. Por consiguiente, una segunda varilable
utilizada en este trabajo es la demanda interna aproximada por
el consumo aparente, es decir, la produccién mas las
importacicnes menos las exportaciones en términos reales, gue
puede interpretarse como la suma de los consumos intermedios y
el consumo y la inversidn finales. Ahora bien, en la medida que
un porcentaje elevado de las importaciones espaficlas van
dirigidas a la exportacidén, parece conveniente agregar ésta al
consumo aparente y, por tanto, la variable finalmente utilizada

es la suma de la demanda interna y las exportaciones (DIEX).™

En la especificacidn también se 1incluird una variable
ficticia gue toma el valor 1 a partir del afio de integracidén de
Espaha en la CE (D8689). Se pretende captar la reorientacidén que
sufren las importaciones espaholas hacia este area a partir del

ano 1986. Pero, ademas, como en las aproximaciones de los precios

Esta variable ha sido utilizada en estimaciones espafnolas por
Werling (1991).



52
de importacién no se incluyen los aranceles espafoles, esta
variable podria también captar los cambios experimentados en

éstos en el periodo analizado.

Hasta aqui se han definido las variables que aparecen en una
especificacidn cldsica de demanda. Sin embargo, exXlisten otros
factores vya comentados que parecen pueden Jjugar un papel
especialmente relevante cuando, como es nuestro caso, se utilizan

datos desagregados.

En concreto, la primera variable a considerar es la
participacién de capital extranjerc en el sector (PCE). Como se
ha sefialado, la idea que subyace es gue, agquellos sectores con
una mayor participacién de capital extranjero -a igualdad de
otras variables- presentaran un mayor volumen de importaciones.
Pero, ademas, dado que la presencia de capital extranjero puede
asoclarse a la existencia de importantes flujos intraempresa y
gque éstos son menos sensibles a la variaciones de precios y
renta, aquellos sectores con elevada participacién de capital y
por tanto mayores importaciones vinculadas presenten menores

elasticidades renta y precio.

El segundo factor que puede ser relevante a la hora de
explicar la importaciones procedentes de la CE es la ventaja-
desventaja tecnoldégica de los bienes espafioles con respecto a los
de esta area. Esta varlable se ha aproximado por la diferencia
de la intensidad en I+D de la CE y Espana (DIFID). La hipbtesis

Jque se pretende contrastar es si en agquellos sectores donde el
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esfuerzo tecnoldogico es mayor en la CE, existe un mayor volumen

de las importaciones.

Existen en resumen, dos alternativas para introduclir estos
factores en la especificacién cléasica de demanda. La primera
trata de analizar el efecto directo de estas variables en la
evolucién de las importaciones, por lo gue la ecuacién a estimar

seria la siguiente:

In MR, = 8, In ¥, + 3, 1n IPR, + 3, 1ln PCE, + o
#, DIFID, + a, + €,

En la segunda se trata de recoger el efecto indirecto en las
elasticidades precio y renta de la participacidon de capital

extranjero, y la especificacién seria la siguiente:

In MR, = In Y, (v, + ¥, ln PCE)+ 1ln IPR,
[13]
(v, + 75 1n PCE;) + 7, DIFID, + o, + €,
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2.1.- Introduccidn.

En este capitulo se analizara en primer lugar, la evolucién
de las exportaciones e importaciones espafiolas con la CE. En
segundo lugar, se comentard la evolucién de los posibles determi-
nantes de estos flujos comerciales con el objeto de poder
anticipar alguna idea acerca de su poder explicativo. En este
sentido y aungue el enfoque adecuado es el gque se segulra en el
siguiente capituleo se tratard de hacer alguna inferencia sobre
su correlacién individual con las exportaciones e importaciocnes.
Ahora bien, en la medida que uno de estos determinantes son los
indices de precio relativos, una parte del capitulo estd dedicada
a explicar las decisiones adoptadas en su elaboracidn y a
analizar la imagen que de la competitividad espanola respecto a

con la CE se deduce de ellos.

El periodo de estudio, 1978-89, ha venido condicionado por
la disponibilidad de datos de una de las fuentes estadisticas

utilizadas: la Encuesta Industrial.

El capitulo estd estructurado como sigue: en los epigrafes
dos y tres se analiza la evolucién de los flujos comerciales
industriales agregados y desagregados por ramas de actividad de
Espana con la CE, asi como la incidencia que ésta ha tenido en
las cuotas de mercado espafiolas con esta &area. Ademas, el
analisis desagregado permite hacer alguna inferencia acerca de
los cambios de la participacién sectorial en el conjunto del

comercio comunitarioc. El nivel de desagregacidn es el proporcio-
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nado por la clasificacién NACE-CLIC (R-25)". La principal fuente
estadistica utilizada son los datos de comercio de la Direccidn
General de Aduanas. Ahora bien, para la elaboracidn de los éstos
ha sido preciso reclasificar las partidas a 5 digitos de 1la
CuUcCI?* en consonancia con la anterior clasificacién.
Adicionalmente, y dado que durante el periodo de andlisis existen
dos versiones de esta clasificacidn de comercio se ha tenido que

llevar a cabo una homogeneizacidén previa entre ambas.

En los epigrafes 4 y 5 se definen los indices de competiti-
vidad y se lleva a cabo un estudio de su comportamiento en el
pericdo considerado. Las diferencias encontradas en los indicado-
res permite hacer alguna inferencia acerca del comportamiento de
los empresarios en los mercados interior y exterior. Las fuentes
estadisticas utilizadas son la Encuesta Industrial, EUROSTAT,
Sintesis Mensual de Indicadores Econdémicos del M2 de Economia y

Hacienda y el Boletin Estadistico del BE.

Por ultimo en los epigrafes 6 y 7 se intentara aportar
alguna evidencia de la correlacidén individual gue los posibles
factores explicativos tiene con los flujos comerciales. Estos
determinantes se agruparan distinguiendo aquellos gque figuran
habitualmente en la especificacidn de las funciones de demanda

(renta y precios relativos) de las caracteristicas sectoriales

Su eleccidén ha venido impuesta porque ésta es la clasificacidn
que sigue EUROSTAT, gue es la fuente estadistica utilizada para
elaborar los datos de la CE. En el Apéndice 1 figura una relacidn
de sus ramas de actividad y su correspondencia con la CNAE.

Clasificacidn Uniforme para el Comercio Internacional.
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gue van a ser especificadas en este trabajo. Las fuentes
estadisticas utilizadas ademas de las ya sehaladas son la
Estadistica sobre las Actividades en Investigacidn Cientifica y
Desarrollo Tecnolégico del INE, Coyuntura Industrial (Informe
mensual) del MINER y la Encuesta sobre Estrategias Empresaria-

les (ESEE).
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2.2.- Los flujos comerciales de Espafia con la CE: exportaciones

e importaciones agregadas.

El interés del estudio de los determinantes de los flujos
comerciales espafioles de productos industriales con la CE se
confirma cuando se analiza la importancia que éstos tienen en el

conjunto del comercio espafiol.,

La cuota gque representa el mercado comunitario en el
comercio exterior de Espafa ha experimentado un crecimiento
continuadoe durante el periodo 1978-89, alcanzando en el afo 1989
niveles superiores al 65% (véase Cuadro 1). Los mayores incremen-

tos de esta cuota se han producido tras la entrada de Espaha en

CUADRO 1

PARTICIPACION DE LOS FLUJOS COMERCIALES DE MANUFACTURAS
CON LA CE EN EL TOTAL DEL COMERCIO ESPANOL.

(Porcentajes)
]
1978 1989 A 1978-85 A 1985-89

Importaciones 56,4 65,3 2,5 6,4
Importaciones 50,8 58,3 2,5 5,0
de la CEé6

Exportaciones 48,0 67,0 1,8 17,2
Exportaciones 41,2 55,5 1,6 12,7
de la CEé6

Fuentes: Direccidn General de Aduanas y elaboraciédn propia.
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la Comunidad Europea y afectan principalmente a las exportacio-

nes.™

Este incremento de participacién del comercio con la CE se
puede explicar a partir de la evolucién de las exportaciones e
importaciones para el periodo considerado. Aunque el perfil
evolutivo de ambas areas es muy similar, las tasas de variacidn
de los flujos comerciales con la CE, y, en especial, las de las
exportaciones han sido superiores a las del total mundial. Asi,
mientras las ventas dirigidas a la Comunidad crecieron a una tasa
media acumulativa del 8,4, las exportaciones al restoc del mundo

lo hicieron tan solo a una tasa del 5,3 (véase Cuadro 2).

Con respecto a las exportaciones, el afio 19279, marcd el
inicio de la desaceleracidn en las tasas de crecimiento que se
prolongd hasta 1982 (1981 en las exportaciones comunitarias).
Estas caidas en las tasas de variacidén tuvieron su origen no so6lo
en la apreciacidén de la peseta en el afio 1979 sino, adicicnalmen-

te, en la debilidad de la demanda mundial en este periodo.

En los anos 1983 y 1984 se produjo una aceleracidn en la
tasa de crecimiento de las exportaciones totales motivada por la
devaluacidén de finales del afo 1982 vy, adicionalmente, por la

evolucidén de la demanda interna espafiola que experimentd fuertes

& En el Cuadro 1 figura, adicionalmente, la participacidén de las

importacicones y exportaciones de los seis paises comunitarios
considerados en este trabajo. Las conclusiones que se derivan a
partir de este subagregado scon muy similares a las obtenidas para
el conjunto de la CE. Lo cudl es légico si se tiene en cuenta que
los flujos comerciales con estos paises representan el 90% y el
85% de las importaclones y exportaciones comunitarias, respecti-
vamente.
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caidas en estos afcs. La recuperacion de las exportaciones
comunitarias tuvo lugar un afio antes por la evolucidn de nuestra
moneda con respecto a esta Aarea. Asi, la peseta experimentd
pequefias depreciaciones con respecto a la CE en los afios previos

a la devaluacién.

A partir del afio 1985, confluyeron una serie de hechos que
explican la caida de las tasas de crecimiento de las exporta-
cilones totales. De una parte, a la recuperaci6én de la economia
espafocla -que 1inicid una fase expansiva en este afio- lo gue
propicid por si sola una disminucidén de las exportaciones, se
unid una caida del comercio mundial por la moderacidén del
crecimiento de la economia norteamericana. De otra parte, la
apreciacidén de la peseta frente al ddlar que disminuyd fuertemen-
te el comercio con Estados Unidos, fue un factor adicional para
explicar la baja tasa de crecimiento de las exportaciones

mundiales en el aho 1985.

La caida de las ventas dirigidas a la CE fue mucho mas
moderada. A ello contribuyeron la recuperacién de la demanda de
los palses comunitarios y las depreciaciones de la peseta frente
a las monedas de esta area. A estos factores se unid el adelanto
gque se produjo en las exportaciones a finales de 1985 como
consecuencia de la entrada en la CE y de los cambios en los
mecanismos de desgravacién fiscal que generaba. En concreto, la
sustitucién del anterior sistema de imposicién indirecta y la

eliminacidén de los ajustes fiscales en frontera: impuesto de
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compensacidén de gravamenes de interiores y desgravacidn fiscal

a la exportacién.™

La moderacidén de la demanda mundial iniciada en 1985 se
prolongd hasta 1986, 1lo cual generd un decrecimiento en las
exportaciones totales. El afio 1987, marca el inicio de un periodo
de fuerte dinamismo en el comercio con ambas Areas, si bien los
mayores crecimientos de las exportaciones con la CE propiclaron
un incremento de la cuota de esta drea en detrimento de Estados
Unidos. La apreciacién de nuestra moneda al final del periodo,

atenuaria ligeramente, sin embargo, las tasas de crecimiento.

Las importaciones reales tuvieron un crecimiento muy similar
en ambas areas, la tasa media de crecimiento acumulativo fue del
11,9 y 11,8 para la CE y el total mundial respectivamente. S3u
evolucidén siguid muy de cerca el perfil de la demanda interna
espafiocla si se exceptidan los ahos 1982 y 1984. Sin embargo, el
fuerte incremento que se produjo en las tasas de crecimiento a
partir de 1985 fue consecuencia tanto del factor sehalado como
del decremento de los precios internacionales expresados en
pesetas provocado por las politicas antiinflacionistas que
generaron pérdidas de competitividad de nuestros bienes con

respecto al exterior.

Adicionalmente, la entrada en la CE llevd consigo no solo
la eliminacidén progresiva de aranceles sino, ademas, como ya ha

sido senalado, la supresiotn del entramade proteccionista

M Véase Cafada y Carmena (1991).
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existente en la economia espaficla, y ello contribuyé, en bhuena

medida, al crecimiento de las importaciones comunitarias.™

Por ultimo, junto a los factores indicados cabe seflalar, que
la distinta evolucidn de las importaciones y, especialmente, las
exportaciones en los afios previos y posteriores a la integracién
de Espafia en la CE, puede venir motivada, por los efectos de
"creacién" y ‘"desviacién" de comercio generados por la

integracién.”

Del analisis precedente se deduce gue, a lo largo del
periodo analizado, se ha producido un avance 1mportante en
nuestras relaciones comerciales con la CE. Ahora bhien, para
calibrar mejor la importancia de estos intercambics parece
necesario ponerlos en relacidén con la evoluciédn del mercado
comunitario y espaficl. Asi, la construccién de cuotas de
exportacidén permite analizar si el incremento de las exportacio-
nes con la CE se ha plasmado en aumentos de nuestra presencia
relativa en ese mercado internacicnal. Adicionalmente, las
cuotas de importacién reflejan el papel de Espaha como cliente
comunitario.” Como puede apreciarse en el Cuadro 3, la cuota de

exportacién de las manufacturas espafiolas se ha incrementado en

Véase Cafada y Carmona (19%91).

Una aproximacidn cuantitativa de ambos efectos puede encontrarse
en Vidals, editor (1992), capitulo 2.

Las cuotas de mercado indican la posicién relativa de un pais
como proveedor y cliente en un mercado determinado y se definen:
Cuota de exportacidn = (X} / MM * 100

Cuota de importacidn = (M} / XM * 100

donde j es el pals analizado, h el mercadc considerado y t el ano
de referencia.
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el periodo analizado en un punto porcentual, lo gue puede inducir
a pensar que nuestras manufacturas han incrementado su competiti-
vidad con la CE, en la medida que se ha incrementado la presencia
espanola en este mercade. Las conclusiones son diferentes, sin
embargo, cuando se analiza la evolucidn de la cuocta de importa-
cidédn. Asi, mientras gue hasta el afio 1985 el incremento en la
cuota de exportacidn (0,6) fue superior al de la de importacidn
(0,4), en el segundo subperiodo esta ultima se ha incrementado
en casil dos puntos por encima de la de exportacién. La evolucidn
sefialada provocd que la cuota de importacidn en el afo 1989 fuera

igual a 4,1, casi el doble de la de exportacién.

Por consiguiente, se podria afirmar gue, a pesar del

incremento tan importante de las exportaciones comunitarias, la

CUADRO 3

CUOTAS DE MERCADO E INDICE DE VENTAJA COMPARATIVA DE LAS MANUFACTURAS

Cuota de Cuota de Ventaja

exportacidn importacién comparativa
1978 1,6 1,5 -6,8
1989 2,6 4,1 ~24,1
A 1985-78° 0,6 0,4 5,1
A 1989-85" 0,4 2,2 -22,4
A 1989-78" 1,0 2,6 ~17,3

" Diferencia del wvalor absoluto.

Fuentes: EUROSTAT, Direccidn General de Aduanas y elaboracidn propia.
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competitividad con este area se ha deteriorado tras la integra-
cidén. Para profundizar un poco en esta idea, en la Ultima columna
del Cuadro 3, se presentan los valores del indice de ventaja
comparativa revelada®™. La evolucién de este indicador a lo largo
del tiempo puede considerarse indicativa de la evolucidén de la
competitividad de las diferentes ramas productivas o, en este

caso, de las manufacturas en su conjunto.

Como puede apreciarse, la desventaja comparativa de las
manufacturas espafolas en el anfo 1978 era de -6,8. A partir de
este afio, el mayor dinamismo de las exportaciones hizo que se
llegard a 1985 con una situacién de equilibrio comercial con
respecto a la CE. Sin embargo, en el segundoc subperiodo, la
desventaja con respecto a este &rea registrd un incremento de
alrededor de 20 puntos, confirmando las ideas apuntadas con los

indicadores anteriores.

Del analisis precedente pueden concluirse algunas ideas. En
primer lugar, que el fuerte crecimiento de los flujos comerciales
con la CE en el periodo 1978-89, especialmente, en los afios
posteriores a la integracidén, ha implicade un aumento de su
participacién en el comercio total espaficl. En segundo lugar, gue
esta evolucidn también se ha reflejado en un aumento significati-

vo de las cuotas de exportacidn e importacién con este mercado,

3 Este indicader se define:

IVCR = [(X ~ M) / (X + M)] * 100
siendo X, y M, las exportaciones e importaciones del sector i. El
signo de este indicador, refleja si un sector disfruta de ventaja

o desventaja comparativa en su produccidén con respecto a los
paises con los que comercia.
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mas significative en las dltimas por las mayores tasas de
crecimiento de las impeortaciones. Este hecho ha generado, por
otra parte que se incrementase la desventaja comparativa con esta

area.
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2.3.~ Los flujos comerciales de Espafia con la CE: exXportaciones

e importaciones desagregadas.

En el Cuadro 4 se presentan las tasas medias de crecimiento
acumulativeo de la exportaciones e importaciones reales para las
14 ramas industriales de la NACE-CLIO (R25). Su andlisis permite
constatar gue la mayoria de los sectores siguleron el mismo
comportamiento gque el agregado de manufacturas. Es decir, por una
parte, la tasa media de crecimiento acumulativo del segundo
subperiodo fue superior a la de los ahos previos a la integra-
cién. Y ademas, la evolucidn de las importaciones de productos
industriales siguid una senda de crecimiento superior a la de las
exportaciones. En concreto, 9 de las 14 ramas industriales,

experimentan mayores tasas de crecimiento.

Sin embargo, como es ldgico, el rango de variacidn sectorial
es importante. Los sectores gque han experimentadoc un mayor
crecimiento de sus exportaciones son Magquinas de oficina,
Material eléctrico, Material de transporte, Minerales y productos
no metalicos y Quimico. Ello ha implicado un cambio significativo
de su peso relativo en el conjunto de las exportaciones totales.
De hecho, estas actividadeg aumentaron su cucta en 20 puntos
llegando a representar en el afic 1989 més del 55% de las
exportaciones de productos industriales (véase Cuadro 5). Entre
los sectores con tasas de crecimiento inferiores a la media
destacan Alimentacidn, Maguinaria, Productos metdlicos y Textil,

lo que ha provocade importantes reducciones de su participacién
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relativa (12 puntos) en el total.

Por consiguiente, los datos parecen indicar que en este
periodo, se esta produciendo una reorientacidn de nuestras
exportaciones desde los sectores denominados de demanda débil®,
en concreto, Alimentacidn, Textil y Productos metédlicos, hacia
Material de transporte -aungque este sector ya contaba en el anho
1984 con una participacidén elevada- y en menor medida hacia los

sectores de demanda fuerte, Material eléctrico y Quimico.

Con respecto a las importaciones, a excepcidédn de Material
de transporte y, en menor medida, Papel y derivados, que
presentan al igual gue sucedia con las exportaciones, un elevado
crecimiento, en este caso son Textil, Alimentacidn y Caucho y
plastice los que presentan un crecimiento superior a la media
industrial. En conjunto, estos sectores han incrementado su
participacién en el total de las importaciones comunitarias en

casi 18 puntos.

Sin embargo, la dependencia de las importaciones espafolas
de productos pertenecientes a los sectores de demanda fuerte
-Quimico, Maguinaria, Material eléctrico- sigue siendo todavia
importante. A pesar de que presentan unas tasas de crecimiento

muy infericres a la media industrial, y, por consiguiente, han

Una ilustracién de la clasificacidn de las actividades manufac-
tureras en sectores de demanda fuerte, media y débil se encuentra
en Egeoupomie Européeppne, n2 25, sep. 1985. Commission des Commu-
nautés Buropéennes. ARunque para el periodo 1978-89 su validez
puede ser cuestionada, se ha utilizado con el objeto de
simplificar las conclusiones.
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CUADRO 5

DISTRIBUCION DE LAS EXPORTACIONES E IMPORTACIONES REALES DE PRODUCTOS
INDUSTRIALES EN EL. ANO 1989 ¥ SU CAMBIO EN EL PERIODO 1978-89.

EXPORTACIONES IMPORTACIONES

1989 1978-89° 1989 1978-89"
Energia 2,8 -0,1 3,1 -0,8
Minerales met. y Siderometalurgia 7,5 -1i,1 8,6 0,9
Minerales y productos no metalicos 4,3 0,9 2,5 -0,7
Quimico 6,7 1,4 12,3 -5,8
Productos metalicos 4,3 -2,9 4,8 -0,2
Maguinaria 4,6 -3,1 14,1 -4,0
Maquinas de oficina y otros 5,6 2,9 7,0 -1,1
Material eléctrico 5,6 2,0 9,1 -0,2
Material de transporte 33,8 il1,4 20,1 12,6
Alimentacidn 6,1 -5,4 4,1 1,1
Textil, vestido y calzado 9,0 -3,4 5,3 2,2
Papel y derivados 3,9 0,3 2,8 1,0
Caucho y plastico 3,5 -1,2 4,5 0,6
Madera, corcho y otras manufact. 2,4 -1,6 1,7 -5,7
MANUFACTURAS 57,2 0,1 96,9 0,8
INDUSTRIA 1G0 100

" Diferencia en valor absoluto.

Fuentes: Direccidn General de Aduanas y elaboracidn propia.

visto reducir su participacidén en el total, su peso sigue siendo

todavia considerable.

Después de analizar de la evolucidén de las exportaciones e
importaciones desagregadas, parece relevante, al igual gue se
hizo en el epigrafe anterior, comentar la relacidn de éstas con

la evolucidén del mercado comunitario y espafiol. Para ello, se




71
comenzara por el estudio de las cucotas sectoriales de exporta-

cidén.

Como puede apreciarse en el Grafico 1, a excepcidén de
Alimentacidn, todos los sectores experimentaron un incremento en
su cuota de exportacidén en la CE6. Los avances mas significativos
se registraron en los sectores de Material de transporte (9) y
Minerales vy productos no metdlicos (3), y en menor medida en
Material eléctrico (8), Papel vy derivados (12) y Quimico (4).
Ahora bien, para poder establecer si estos incrementos de cuota
tuvieron lugar en sectores dinadmicos desde el punto de vista del
comercic de la CE, se ha construido el Grafico 2, en el gue se
presentan las tasas de crecimiente medio acumulative en el
periodo 1978-89 de las exportaciones espaficlas y de las importa-

ciones comunitarias, ambas en valores corrientes.®

Lo primero que llama la atencién de ese grafico es que si
para definir el carédcter de los sectores -dinamicos o recesivos-
se utiliza la tasa de crecimiento medio de 1la industria, la
mayoria de ellos presentan un comportamiento dindmico. Este
resultado es consecuencia de la fuerte caida gue se produce en
las importaciones comunitarias energéticas a partir del aho 1986,
lo que genera una tasa media de crecimiento en las importaciones
industriales de 9,5, frente al 10,7 de las manufacturas. Cuando
la divisién se realiza sobre é&sta dltima, se incrementa el nimero

de sectores en mercados recesivos.

Las lineas horizontales -tasa de crecimiento de las importaciones
comunitarias- divide las zonas en mercados expansivos y recesi-
vos. La bigectriz separa las zonas de cuotas de exportacién cre-
cientes y decrecientes.
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GRAFICO 1
CUOTA DE EXPORTACION
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Si se toma como referencia la tasa media de crecimiento de

las manufacturas, se aprecia gque los sectores gue mas incrementan
la cuota de exportacidn en la CE6, Material de transporte (9) y
Minerales y productos no metdlicos (3), corresponden a productos
recesivos en dichos mercados. Ahora bien, las notables ganancias
de cucta del Quimico (4), Material eléctrico (8) y Papel (12),
en mercados dinamicos dentro de la CE6, inducen a pensar que

estos sectores pueden abrirse camino dentro de esta area.

Por lo qgue respecta a las cuotas de importacién (véase
Grafico 3), aungue todas las ramas productivas han experimentado
importantes ganancias en el periodo, destacan Material de
transporte (9), Caucho y Plastico (13), Material eléctrico (8)

y Minerales metdlicos y Siderometalurgia (2).

La comparacidén de la evolucidn de ambas cuotas, conduce al
mismo resultado que para el conjunto de manufacturas senalado en
el epigrafe anterior. Asi, y como se desprende de la informacidn
recogida en el Grafico 4, la mayoria de las ramas presentan un
crecimiento mayor de su cuota de importacidn. En Segura et al
(1989), se llevd a cabo el mismo andlisis para los afios 1978-84.
Los resultados para este pericdo eran mucho mas optimistas que
los presentades agqui. En concreto, se apreciaban ganancias de
cuota de exportacidén superiores a las de importacidn en la
mayorila de las ramas manufactureras. Ello implica que el cambio
detectado en este trabajo se ha producido en los Gltimos afios del

periodo e induce a pensar que los sectores estdn experimentando
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GRAFICO 3
CUOTA DE IMPORTACION
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GRAFICO 4
EVOLUCION DE LAS CUOTAS DE MERCADO
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pérdidas de competitividad.

La evolucidn del 1indice de ventaja comparativa revelada
-véase Grafico 5- confirma esta idea. De las catorce ramas indus-
triales, ocho empeoran la situacién gue tenian en el afio 1978.
Es interesante destacar, sin embargo, gue los sectores habitual-
mente denominados de demanda fuerte, Quimico, Maguinas de oficina

y Material eléctrico, han reducido su desventaja comparativa.

GRAFICO 5
INDICE DE VENTAJA COMPARATIVA REVELADA

| | ; Lol
1 2 3 4 5§ 6 7 8 9 10 11 12 13 14

M1978 Z1989



76

De lo expuesto hasta agul pueden extraerse algunas ideas.

En primer lugar, dgque los flujos comerciales para las 14 de
actividad han tenido un comportamiento similar al agregado de
manufacturas: el crecimiento del segundo subperiodo ha sido
superior al de log ahos previos a la integracidn pero ademas la
mayoria de los sectores han experimentado tasas de variacién
superiores en las importaciones; lo que ha implicado que si kien
se han producido importantes crecimientos de las cuotas tanto de
exportacién como de importacidn, ésta Ultima presente en el afo

1989 valores superiores en todas las ramas de actividad.

En segundo lugar, que el rango de variacién existente en las
tasas de crecimiento de los diferentes sectores ha permitido
cambios de participacidén en el comercio total con esta &rea. En
concreto, se ha producido una disminucidn de la participacidn
de Textil y Alimentacién en las exportaciones totales a favor de
Material de Transporte y en menor medida de Material eléctrico.
Por su parte, se ha reducido el peso relativo que los sectores
Quimico y Maguinaria tenian en las importaciones, incrementédndose
la participacidn de Material de transporte, Textil y Alimenta-

cién.
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2.4.- Indices de competitividad: definicidén y mediciédn.

Para analizar el efecto de la competitividad, ésta se ha
expresado a través de los indices de tipo de cambio efectivo real

cuya formulaciédn mas genérica puede expresarse como:

Ptc” /P°
donde P, es el indice de precios (o costes) del pais considerado,
P" es el indice ponderado de los precios (o costes) de los paises
tomados como referencia y tc' es el indice de tipo de cambio
efectivo nominal del pais analizado respecto a las monedas de los
paises de referencia definido en términos de unidades de moneda

extranjera / moneda nacional.

A la hora de construir estos indices se han tenido que
adoptar las decisiones habituales acerca de cudl es el indicador
de costes o precios adecuado, la cobertura tanto de paises como
de bienes, el sistema de ponderacidén y la formulacidn matemdtica
utilizada®. Se comentardn en primer lugar, las alternativas
adoptadas para elaborar 1los indicadores de 1la funcidn de

exportacién.

Por lo gque respecta a la seleccidn del indicador de costes
o preclos que mejor reflejaria la evolucidn de la competitividad,
puede decirse que, en un contexto de competencia perfecta con
bienes perfectamente homogéneos, el precio se determinaria en el

mercado internacional y por consiguiente los exportadores serian

@ Véase Maciejewski (1982)
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precio aceptantes. En este marco, los indices de costes interncs
en relacidén a leos costes externos proporcionarian, por tanto, un
indicador Util de las posibilidades de rentabilidad de 1los
productores del pais considerado y en este sentido serian mejores

indicadores de competitividad que los precios internos.

Por el contrario, en un contexto de competencia imperfecta
con bienes diferenciados, los precios de exportacidén del pals
analizado podrian ser distintes a los de los principales
competidores y el volumen de sus ventas dependeria de los precios
que se aplicasen en el mercado internacional en la medida gue su
oferta se enfrenta a una curva de demanda decreciente. Parece
ldgico pensar, que la realidad se aproxima m&s al segundo
contexto y, por consiguiente, que los exportadores determinan sus
precios en funcidén tanto de sus costes como del precio exterior

de sus competidores.

De acuerdo con lo anterior, la combinacidn de indices de
costes y de precios parece ser la opcién mas razonable en un
caso, como el presente, en el que el ambito de referencia son
ramas de actividad con estructuras de mercado diversas para
analizar la competitividad. Asi, cabe esperar gque las traslacio-
nes de costes a precios difieran segin el distinto grado de
imperfeccidén de los mercados y por consiguiente el mero andlisis

de los indices de costes seria insuficiente.

Con respecto a los 1Indices de costes, el indicador més

iddéneo seria el cociente entre los costes unitarios totales
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internos y externos asociados a la produccidén de las exportacio-
nes. El problema que conlleva su calculo es la estimacidén de los
costes de capital por lo que, en su defecto, se suele aproximar
por el cociente de los costes laborales unitarios, gque es uno de

los indicadores aqui utilizados.

El supuesto implicito en este indicador es que los costes
laborales son la causa fundamental de las divergencias en los
costes totales entre los palses. Por consiguiente, se asume que
la influencia del resto de los costes (de capital, financie-
ros...) en el margen es muy semejante. Este supuesto, es sin
embargo poco realista, al menos para algunos sectores. El
analisis de las tablas input-output permite detectar la gran
diversidad sectorial que existe en la proporcidn que representan
los costes laborales en los costes totales. Es de esperar, por

tanto que las divergencias con otros paises sean aan mayores.%

Pero, ademds, este indicador puede experimentar movimientos
erraticos provocados por la diferente respuesta que los costes
laborales y 1la productividad pueden tener ante variacicnes
ciclicas de 1la demanda, por lo gue resulta complicada su
interpretacién si los paises tienen diferentes ciclos econdmi-

cos®.

Lag limitaciones de este indicador han sido detalladas en
Lipschitz y McDonald (1991).

@ Una forma de obviar este problema -utilizada a veces pcr el FMI

y la OCDE- es la construccidn de indices de costes laborales
unitarios normalizados, ddnde la productividad es sustituida por
una medida de la productividad normal.
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Otro indicador que a veces ha sido utilizado para aproximar

los costes laborales unitarios totales ha sido el cociente de los
deflactores del producto interior bruto si se considera que éstos
pueden recoger el coste de todos los factores de origen interno.
Ademds este indicador puede interpretarse como un indice de

precios y este es el tratamiento que aqui va a darsele.

En relacidn a los indicadores de precios y dado que el
objetivo del trabajo es estimar una funcidn de exportacidén, el
mas adecuado seria el cociente entre los precilos de exportacidn
del pais y los de los competidores. Sin embargo, son pocos los
paises que construyen indices de preciocs de exportacidn, por lo
gque en su defecto se suele utilizar el cociente de los indices

de valores unitarios de exportacidén (IVUS).

Esta aproximacién -que serad utilizada en este trabajo-
presenta algunas deficiencias. En primer lugar, los IVUS estéan
construidos a partir de los valores unitarios medics de un grupo
de bienes y, por tanto, sus variaciones pueden ser debidas tanto
a cambios en el precio de los bienes como a variaciones en la
composicidén de la cesta que se utiliza en el calculo del indice

por lo gue el efecto precio no puede ser aislado.

En segundo lugar, como las series se calculan a partir de
los datos de comercio proporcionados por Aduanas, donde los
modificaciones de clasificacién son frecuentes, los IVUS
construidos pueden presentar cambios en la cobertura, asi como

en la composicidén de la cesta de bienes. Ademds, las férmulas
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matemdticas y las estructuras de ponderacidén utilizadas pueden

diferir entre paises.

Finalmente y aungue este es un problema también presente en
los precios de exportacidn, los IVUS sélo recogen los precios de
los bienes que realmente compiten en el mercado internacional y
no consideran los bienes potencialmente exportables. Pero ademéas
tampoco tienen en cuenta los precios interiores de los paises
importadores gue en algin caso pueden resultar relevantes. Este
sequndo problema se ha tratado de subsanar construyendo un
indicador definido por el cocilente de los IVUS de exportaciédn

espafioles y el deflactor de valor afiadido de los palises de la CE.

En suma, atendiendoc a todo lo sefialado, se han construido
cuatro indices, uno de costes y tres de precios para medir la
competitividad de nuestra economia respecto de la CE. Mas
especificamente, el indicador de costes elegido es =-como ya se
ha comentado- el coste 1laboral unitario, definido como el
cociente entre la remuneracidn por ocupado y la productividad
media, medida por el valor afiadido a precios constantes por

ccupado.

Como indicadores de precios se han utilizado, en primer
lugar, el cociente dél indice de precios de productos industria-
les de Espana y los deflactores implicitos del valor afnadido de
la CE. El segundo indicador de precios resulta del cociente de

los TIVUS de exportacidon proporcionadeos y 1los deflactores

implicitos de valor afiadido. La divergencia entre ambos deberia
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reflejar las diferencias en los margenes de keneficio gque aplican
los productores al vender en el mercado interior y en el
exterior. Por Gltimo, se ha utilizado el cociente de los IVUS de
exportacidén y los deflactores implicitos de importacidn de la CE,
los cuales pueden considerarse una aproximacién de los IVUS de

exportacidén de nuestros competidores en el mercadc comunitario.

Los tres primeros indicadores recogerian la competencia de
nuestras exportaciones con respecto a la de los bienes producidos
por la CE, mientras que el Gltimo reflejaria mi&s bien la relacidn

de los precios de nuestros bienes frente a terceros paises.™

Con respecto a la cobertura, el conjunto de paises tomado
como referencia para la construccidn de estos indices ha sido la
CE6, por ser ésta el area geografica definida para nuestro
trabajo. La cobertura por productos de estos indices ha sido el
sector industrial desagregado al m&ximo nivel disponible para los
datos europeos, en concreto las 14 ramas de actividad de la NACE-

CLIO (R-25).

Por Gltimo, el cdlculo de los valores medios de los indices
de precio de la CE6 y de los tipos de cambio bilaterales se ha

realizado utilizando una media geométrica®® ponderada de 1los

Notese, sin embarge, que dado que los IVUS de exportacidn de
terceros pailses se aproximan por los deflactores implicitos de
las importaciones comunitarias, incluyen ademds los IVUS de
exportacidén de los paises de la CE.

Se ha elegido esta media en lugar de la aritmética o armdnica
porque como sefiala Arnedo (1978) ésta presenta ventajas con
respecto a las anteriores pues trata de forma simétrica a las
monedas gque se aprecian y deprecian.
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valores de cada pais. El sistema de ponderacidén es el bilateral
fijo, es decir, la ponderacidén asignada a cada pais es la
proporcidn que suponen la suma de sus exportaciones e importacio-
nes en el volumen total de comercio de Espafa con el ccnjunto de
la CE6 para el pericdo 1984-86. Se calcularon adicicnalmente para

el periodo 1984-87, pero no afectaba al cdlculo de los indices.

En concreto, la ponderacidén utilizada es:

donde T; es la ponderacidn del pais j para el sector i, X; son las
exportaciones del sector i al pais j, y M; son las importaciones

espafolas del sector 1 procedentes del pais Jj, ambas en el

periodo 1984~86.

Los indices de costes y precios resultantes son:

- CLU,
Ice, = (ITCH 5| * | k
II(CLUDT"
=1
; DP,
ICP, = (ITC) "] * u

Y
I] (oe) ™
=1
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donde:
ITC/ es el indice de apreciacién (sube) o depreciacién (baja) de
la peseta respecto a la moneda del pais j para el aho t.
CLU, es el indice de costes laborales unitarios de Espana para el
sector i en el afio t.
CLU/) es el indice de costes laborales unitarios del pais j para
el sector i1 en el afio t.
DP, es el indice de precios de productos industriales de Espafa
(o el IVU de exportacidn) para el sector i en el ahfo t segtGn el
indicador de precios utilizado.
DP/ es el deflactor del valor anadido (o deflactor implicito de
importacidn) del pals j para el sector 1 en el anfc t segin el
indicador de precios utilizado.
T, es la ponderacién del pals j para el sector i.

T, es la ponderacidn del pais j para el conjunto de la industria.

Un descenso (aumento} de los indices de competitividad
definidos reflejard una mejora (empeoramiento) de la competitivi-

dad de Espana.

Una vez comentados los indicadores de precios (o costes)
relativos de las exportaciones, se analizaran los construidos
para la funcién de importacidén. En este caso, los indices deberan
recoger la capacidad de competencia que los bienes producidos en
el pals tienen con respecto a los elaborados fuera de nuestras
fronteras, y, en concreto, los de la CE. En este sentido, 1la

informacidén que de ellos pueda inferirse puede interpretarse como
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complementaria a la aportada por los indicadores previamente

formulados.

En definitiva, se trata de comparar la competitividad de los
bienes importados con los bienes interiores sustitutos de
importacidén. Como indicador de los precios internos, se ha
elegido el indice de precios de productos industriales. Para
aproximar los precios de importacién y al igual que sucede con
las exportaciones, es necesario utilizar los indices de valores
unitarios. Tres son las alternativas disponibles: en primer
lugar, los IVUS de importacién de 1la CE elaborados por la
Fundacidén Tomillo; en segundo lugar, los deflactores implicitos
de las exportaciones comunitarias gue pueden interpretarse como
una aproximacién de nuestras importaciones; en tercer lugar, los
IVUS de importacidén elaborados por la Secretaria de Estado de
Comercio. Dos son, sin embargo, los problemas gue presenta este
Gltimo indicador, y ambos hacen referencia al nivel de agregacidn
con el gque son elaborados. Por una parte presentan una insufi-
ciente desagregacién sectorial® y, ademds, no diferencian el
origen geogrdfico de los bienes, ya gque sdlo se dispone de IVUS

para las importaciones totales.

Otro indicador que a veces se ha utilizado en las funciones
agregadas de importacién es el que trata de recoger las diferen-
cias de costes de los bienes sustitutos de importacidédn en

relacidén a los de las importaciones, dado que si los primeros son

Solo estan disponibles para cinco subagregados de productos
industriales (véase Apéndice 1).
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menores existiran mayores incentivos a producir estos bienes en
lugar de importarlos. En este contexto, el indicador relevante
seria, por tanto, el cociente entre los costes unitarios totales
de los bienes sustitutos de importacidn y los de las importacio-
nes con que compiten ajustado por los diferencilales del tipo de
cambio. De nuevo, la falta de disponibilidad de datos acerca de
los costes totales obliga a aproximarlos por los costes laborales
unitarios. Ahora bien, en la medida que es imposible diferenciar
los costes de los bienes sustitutos de importacidén e importados
de los del conjunto de bienes producidos por ambos paises, este
indicador es idéntico al construido para las exportaciones y por

ello no se analizara.

La cobertura tanto geografica como sectorial coincide con
la de los indices anteriores. Por consiguiente, la matriz de
ponderacién utilizada para el cdlculo de los valores medios de
los indices de precio de la CE6 y de los tipos de cambio

bilaterales es la misma que la definida previamente.

Por razones de conveniencia dque se haran evidentes en el
siguiente capitulo, los indicadores se han definido de forma

inversa a los de las exportaciones:

P'tc” / p

donde P es el indice de precios de productos industriales
espafioles, P’ son los IVUS de importacién de la CE, los IVUS de

las importaciones totales o los deflactores implicitos de las
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exportaciones comunitarias y, el tc  se define ahora en términos

de moneda nacional / moneda extranjera.®

A diferencia de los indicadores de exportacidn, esta férmula
implica gque una disminucidén (aumento) del indice refleja un

empeoramiento (mejora) de la competitividad.

Por Gltimo, cabe sefalar que en la especificacidn de las
ecuaciones de demanda de exportaciones e importaciones gque se
hace en el siguiente capitulo, se ha obviado la construccién de
algunos indicadores alternativos de competitividad que suelen
aparecer en ecuaciones de oferta, gue tratan de medir la
rentabilidad relativa de las ventas interiores blien respectoc a
los productos de exportacién bien respecto a productos sustitutos

de importacidn.

o7 Cuidnde los precios de importacidn se aproximan por los IVUS, en

la medida que éstos estdn expresados en pesetas, el indice se
define como: P / P.
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2.5.- BEvolucidn de los indices de competitividad.

Comenzaremos por el estudio de los cuatro indicadores de
competitividad construidos para ser empleados en la estimaciodn
de la funcién de exportaciones. Como ha sido comentado en el
epigrafe anterior, estdn definidos por el cociente de los precios
-costes- espaficles y comunitarios, ambos expresados en la misma
moneda. Y, por consiguiente, una disminucién -incremento- del
indice refleja una mejora - empeoramiento- de la competitividad
espancla con respecto a la CE6. El Cuadro 6 recoge la evolucidn
de los costes y precios relativos de las manufacturas asi como
la de los indices de competitividad construidos a partir de estos

para el periodo 1978-89.

Como puede observarse en dicho cuadro, a excepcidn de los
afios 1985-~1987, los costes laborales unitarios de la industria
manufacturera espaficla crecieron a tasas superiores a las del
conjunto de paises de la CE6 lo gque implicd un deterioro de los
costes relativos. Este deterioro se vio compensado en parte por
la depreciacidén de nuestra moneda en relacién a estos paises, lo
gue supuso incluso, gque segin el indice de competitividad de
costes (ICC) las manufacturas espafiolas presentaran ganancias de
competitividad en los afios 1980-1983 y 1985-1987. A partir, de
este afio, sin embargo, el efecto conjunto de la apreciacidn de
la peseta con el encarecimiento de los costes laborales unitarios

provocarila un empeoramiento de la competitividad.
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CUADRO 6
EVOLUCION DE LOS COSTES Y PRECIOS RELATIVOS, EL TIPO DE CAMBIO Y LOS INDICES DE
COMPETITIVIDAD DE COSTES Y PRECIOS DE LAS MANUFACTURAS ESPANOLAS CON RESPECTO A LA CE&.

(Tasas de variacidn (%))

1979 1980 1981 1982 1983 1984 1985 1986 1987 1988 1989
CLUR 7,5 4,6 4,1 3,3 4,8 5,5 0,0 ~1,5 -4,2 2,4 3,9
PR1 5,5 2,8 4,7 3,2 6,8 6,9 1,9 -3,1  -0,5 0,3 1,9
PR2 | -2,0 7,1 6,3 2,0 12,7 7,6 1,3 2,2 -1,6 2,2 -0,3
PR3 | -1,8 8,1 3,6 2,1 11,1 3,1 2,2 11,9 1,7 0,4 -4,1
ITC 6,4 -7,9 =2,6 -2,7 ~-14,3 1,3 -1,9 ~5,1 =2,2 3,2 5,4
rcc | 14,4 -3,7 1,4 0,6 =10,2 6,9 ~1,9 -6,5 =6,4 5,7 9,5
Pl | 12,2 =-5,3 2,0 0,5 -8,5 8,3 =-0,1 -8,0 ~2,7 3,5 7,3
1P2 4,3  -1,3 3,6 -0,7 -3,4 9,0 -0,6 -3,0 -3,8 5,5 5,0
IP3 4,4 -0,4 0,9 -0,7 -4,7 4,5 0,3 6,3 -0,6 3,7 1,1

CLUR: Coste laboral unitario relativo.

PR1l: Precios relativos aproximados por el indice de precios de producteos
industriales y el deflacteor de valor afadido de la CE6. -
PRZ: Precios relativos aproximados por el IVU de exportacidn y el deflactor
de valor anadido de la CEe.

PR3: Precios relativos aproximados por el IVU de exportacidn y los deflactores
de importacidn de la CE&.

ITC: Indice de tipo de cambio nominal frente a la CEG6.

ICC, IP1l, IP2 e IP3: Indices de competitividad construidos a partir de CLUR,
PR1, PRZ Y PR3 respectivamente.

Fuentes: Encuesta Industrial, EUROSTAT, BRoletin estadistico del Banco de
Espafia y elaboracidn propia.
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Cuando los indices de competitividad se elaboran a partir

de los precios internos (IP1) la evolucién de la competitividad
es muy similar a la de los costes laborales unitarios. Se aprecia
ademds gque, si bien en los afios precedentes a la integracién de
Espafia en la CE de este indicador se deduce un peor diagnéstico
sobre la marcha de la competitividad (mayores pérdidas o menores
ganancias), este comportamiento se invierte después de 1986, vy

especialmente en los ahos 1988 y 1989.

Esta evolucidn parece indicar que la integracidén en la CE
ha inducido a menores crecimientos en los precios de los consumos
intermedios y/o de los margenes de las manufacturas en respuesta
al aumento de las presiones competitivas del exterior. Esta idea
se confirma cuando se analiza el indice de precios de productos
industriales de las manufacturas espafiolas: la desaceleracidn en
las tasas de crecimiento, a partir del afic 1985 y hasta 1987,
puede explicarse por 1la disminucidén de la contribucidn del
consumo intermedio, especialmente las materias primas, y en menor

medida el consumo energético®.

¢ Qué se puede decir de los indicadores de competitividad
construidos a partir de los IVUS de exportacidén (IP2 e IP3) ? La
evolucidn de estos indicadores es muy similar a la de ICC e IP1.

Ahora bien, parece relevante destacar gue las ganancias de

Gordoe y L'Hotellerie (1993), construyen un indicador de
rentabilidad comparada entre el sector manufacturero espancl y
comunitario a partir de los indices de competitividad construidos
con costes laborales unitarios y con deflactores de valor
anadido. Sus resultades apuntan a un detericrco relativo de los
margenes a partir de 1987 gque se agudiza a principio de la década
de los noventa.
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competitividad reflejadas por estos indices en los afics en gue
se deprecia la peseta son inferiores a las expresadas por ICC e
IP1. Este hecho podria indicar gque nuestros exportadores
aprovechan la depreciacidén y o bien no reducen margenes, o bien
lo hacen en una cuantia menor gue los productores dirigidos al

mercado interno.

Tras la integracién en la CE, no obstante, el descensc en
el crecimiento en los precios relativos es mucho mds pronunciado
con IP3 que con el resto de los indicadores, lo que inplicd que
las pérdidas de competitividad en los afios 1988 y 1989 motivadas
por la apreciacién de la peseta, fueran mucho menores®”. Ello
hace pensar que los exportadores, al ser los mas afectados por
el incremento de las presiones conmpetitivas en los mercados
internacionales tras la integracidn de la economia espahcla en
la CE, han reducido sus margenes coste-precio a fin de preservar

sus ventas externas™.

Lo expuesto hasta aqui se confirma cuando se analiza el
Cuadro 7. En él se aprecia, en primer lugar, que la competitivi-
dad de las manufacturas espafiolas ha empeorado en el periodo
1978-89 independientemente del indicador considerado. En segundo
lugar, gue hasta 1986 a pesar de gque nuestros costes y precios

tuvieron tasas de crecimiento mas elevadas que las de la CE, las

o Martin (1992) encuentra resultados similares a los presentados

aqui.

o Otra explicacién posible es gque é&stcs han logrado mayores
ganancias de productividad. Véase Segura et al. (1992).
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CUADRO 7

EVOLUCION DE LOS COSTES Y PRECIOS RELATIVOS, DEL INDICE DE TIPCO DE CAMBIO
Y DE 1L0OS INDICES DE COMPETITIVIDAD DE COSTES Y PRECIOS DE LAS MANUFACTURAS
ESPANOLAS A LA CE6.

(Tasas de variacién (%))

1978-1986 1986-1989 1978-1989
CRY" 31,7 1,9 34,1
PR1 32,1 1,7 34,3
PR2 43,1 0,3 43,4
PR3 47,2 -2,0 44,3
ITC -24,9 6,3 -20,1
Icc -1,1 8,4 7,1
Icpl -0,8 8,1 7,3
1cP2 7,4 5,6 14,5
ICP3 10,5 4,3 15,2

* Ver notas al Cuadro 6.

Fuentes: Encuesta Industrial, BEUROSTAT, Boletin estadistico
del Banco de Espana y elaboracién propia.

depreciaciones de nuestra moneda en relacidén a las de los paises
de la CE6 propiciaron ganancias de competitividad en los dos
primeros indicadores. Lo contrario sucede tras la integracién:
a pesar de gque los costes y precios relativos han crecido
suavemente, o incluso disminuido, la apreciacién de la peseta en
los Gltimos afios ha comportado pérdidas importantes de competiti-
vidad. Por Gltimo, y aunque ya ha sido sefialado, parece especial-
mente relevante remarcar las diferencias en el comportamiento de
los costes y precios en los dos subperiodos. Asi, antes de la
integracidén los indicadores de precics ofrecen un diagnéstico

acerca de la competitividad mas negativo que los costes,
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resultado que se invierte después de 1986 especialmente con el

dltimo indicador de precios’.

Parece razonable pensar que, tras la evolucidén de estos
indices de competitividad de costes y precios agregados para el
conjunto de manufacturas, se encuentran comportamientos diferen-
ciados de las distintas ramas de actividad. Con respecto a los
indices de costes laborales unitarios, las diferencias pueden
provenir de las disparidades en la evolucién de 1los costes
laborales, motivadas, a su vez, por los cambios en el grado de
cualificacién de la mano de obra y de la propia evolucidn de la
productividad. Los indices de precios, por su parte, reflejaran
la politica de precios de las empresas gue, en buena medida,
estard condicionada a su vez, por el grado de competencia de cada
sector. Para poder aportar alguna idea al respecto se han
construido los Cuadros 8 y 9 que reflejan la evolucidn de la

competitividad sectorial.

A partir de dicha informacidén se puede constatar que, a
pesar de las diferencias sectoriales, la pauta de comportamiento
detectada para el agregado de manufacturas se confirma a nivel
sectorial. A este respecto, se detecta en primer lugar que, a
partir de 1986, los indices de precios de la mayoria de los
sectores presentan mayores ganancias o menores pérdidas gque los
de costes. En segundo lugar, el Cuadro 8 muestra como las fuertes

disminuciones registradas en las tasas de crecimiento de los IVUS

n Gordo y L'Hotellerie (1993) presentan resultados similares.
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la

evclucién de la competitividad haya sidec mas favorable en el

segundo subperiocdo en la mayoria de los sectores.

nueve sectores mejoran en términos de precios relativos.

CUADRC 8
EVOLUCION DE LA COMPETITIVIDAD SECTORIAL

(Tasas de variacidn (%))

En concreto

1978-86 1986-89

ICC 1Pl IP2 IP3 ICC IP1l IpP2 IP3
1 -25,5 25,0 31,6 61,7 19,4 1,9 ~5,0 15,2
2 47,8 1Q,7 3,2 21,0 -1,5 -4,8 10,6 5,7
3 2,8 6,1 -9,5 -8,9 7,4 8,1 7,5 5,8
4 15,8 7,1 20,7 20,6 6,6 2,7 12,1 10,3
5 -6,3 -10,9%9 21,7 23,7 14,5 11,0 7.5 4,5
6 -6,1 -3,2 21,9 4,1 22,1 13,6 14,2 10,3
7 -8,3 17,8 97,3 55,6 -7,0 13,8 -13,2 -16,4
a -0,5% 4,1 28,8 15,0 4,9 9,1 6,6 3,3
9 21,5 14,7 20,6 12,1 -1,8 9,4 0,6 0,5
10 -15,9 -11,5 -11,6 10,9 9,4 6,5 ~-0,6 0,8
11 -4,4 -8,3 -11,0 -5,9 7,9 6,7 ~-3,2 -3,9
12 -13,7 3,1 -8,3 -4,9 20,8 9,7 13,2 5,2
13 25,4 7,0 2,9 -0,1 6,3 12,8 42,3 39,5
14 J -21,6 -19,6 -2,5 8,5 8,6 13,2 31,0 26,0
M -1,1 -0,8 7,4 10,5 8,4 8,1 6,6 4,3
I -8,3 1,6 5,7 8,4 10,4 7,4 6,8 4,9
Fuentes: Encuesta Industrial, EUROSTAT, Boletin Estadistico

del B.E y elaboracidn propia.
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En 1o gque respecta a la evolucidn de la competitividad para

el periodo 1978~89, lo primero que destaca al examinar el Cuadro
9 es gue, independientemente del indicador considerado, cocstes
o precios, la mayoria de los sectores han experimentado pérdidas
de competitividad. En segundo lugar, se constata gue la marcha
de la competitivdad difiere sectorialmente segin el indicador
considerado. En concreto, las ganancias en costes experimentadas
por el sector energético y miquinas de oficina no han sido
trasladadas a precios. En el caso cpuesto se encuentra el sector
de minerales y productos no metdlicos, con deterioros de competi-
tividad en términos de costes y precios internos y, sin embargo,
ganancias de competitividad sobre 1la base de los IVUS de
exportacidén. Adicionalmente, cuando se ordenan los sectores de
acuerdo con sSu mayor o© menor dganancia de competitividad los
coeficientes de Spearman denotan escasa relacidén de estos

indicadores a excepcién de los dos Ultimos.”

Por Ultimo, se comentard la evolucidn de los otros indicado-
res de precios relativos elaborados en este trabajo como factores
determinantes de las importaciones. Como ya se ha comentado, se
definen por el cociente de los IVUS de importacidén y un indicador
de los precios interiores espanoles. A diferencia de 1los
anteriores, wuna disminucién (aumento) de éstos refleja un

empeoramiento (mejora) de la competitividad.

Para ello, y comenzando por el agregado de manufacturas, en

Este resultado parece confirmar la idea expuesta en Lipschitz y
McDonald (1991) de la necesidad de considerar estcs indicadores
conjuntamente para el estudio de la competitividad de un pais.



EVOLUCION DE LA COMPETITIVIDAD SECTORIAL (1978-89)

CUADRO 9

(Tasas de variacidn (%))

1ce IP1 ir2 1P3
1 -11,1 (3) 27,4 (13) 25,1 (7) 86,3 (14)
2 45,4 (14) 5,4 (5) 14,2 (5) 27,9 (8)
3 10,5 (9) 14,7 (10) -2,7 {3) ~3,5 (2)
4 23,5 (12) 10,0 (6) 35,3 (10) 33,0 (11)
5 7,3 (8) -1,1 (4) 30,8 (9) 29,2 (9)
6 14,6 (10) 10,0 (7) 39,2 (12) 15,4 (6)
7 -14,8 (2) 34,0 (14) 71,3 (14) 30,0 (10)
8 4,4 (7) 13,5 (9) 37,3 (11) 18,8 (7)
9 19,3 (11) 25,5 (12) 21,4 (7) 12,8 (5)
10 -8,0 (4) -5,8 (2) -12,2 (2} 11,8 (4)
11 3,1 (5) -2,2 (3) -13,8 (1) ~5,5 (1)
12 4,3 (6) 13,1 (8) 3,8 (4) 0,0 (3)
13 33,3 (13) 20,7 (11) 45,4 (13) 39,4 (13)
14 -14,9 (1) -8,9 (1) 27,8 (8) 36,7 (12)
M 7,1 7,3 14,5 15,2
I 1,3 9,2 12,9 13,7

Fuentes:

Encuesta Industrial,

EUROSTAT, Boletin estadistico del

Banco de Espafia y elaboracién propia.
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el Cuadro 10 se presenta la evolucidn para el perlodo 1973-89 de
los tres indicadores construidos. Todos ellos utilizan cono
indice de precios internos, el de los productos industriales, y
difieren en la aproximacidn que introducen de los preciocs de las
importaciones: IPR1, los IVUS de las importaciones de la CE,
IPR2, los deflactores implicitos de las exportaciones comunita-

rias e IPR3, los IVUS de las importaciones totales.

De la informacién disponible en diche cuadro pueden
destacarse algunas conclusiones. En primer lugar, gque los tres
indicadores ofrecen la misma imagen respecto a la evolucidn de
la competitividad hasta el ano 1985. Se detecta un empeoramiento
en el afo 1979 y mejoras permanentes desde 1980 hasta 1983, ano
en el que se producen las mayores ganancias de todo el pericdo
como consecuencia de la devaluacidn que tiene lugar a finales del
1982. A partir de 1986, sin embargo, las pérdidas de competitivi-
dad detectadas por el indicador IPR3 -IVUS de las importaciones
totales- sdélo son recogidas por los otros dos indicadores a

partir de 1988.

En segundo lugar, se confirma el distinto comportamiento
detectado en los otros indices de competitividad antes y después
de la integracién de Espafia en la CE. Asi, y como puede apreciar-
se en las Ultimas tres filas del Cuadro 1O,I%ientras gque hasta
1986, los precios interiores crecieron a tasas inferiores a los
de nuestras importaciones, en el segundo subperiodo registraron

pérdidas de competitividad, especialmente intensas con el Gltimo

indicador. Por consiguiente, si se compara la imagen ofrecida de
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CUADRO 10

EVOLUCION DE LOS INDICES DE COMPETITIVIDAD.
(Tasas de variacidn (%))

] IPR1 1PR2 IPR3
1979 -7.,9 -10,6 -9,7
1980 4,3 5,8 3,4
1981 6,3 0,6 7,5
1982 -0,3 0,6 3,8
1983 7,3 11,5 7,6
1984 0,1 -5,0 -3,3
1985 -3,1 0,2 -2,9
1986 1,5 1,9 -2,2
1987 2,6 0,7 -0,6
1988 0,7 -1,8 -3,4
1989 -3,4 -3,7 -3,9

1978-86 7,4 3,7 2,8
1986~89 -0,3 -4,7 -7,8
1978-89 7.1 -1,2 -5,2

IPRl: IVUS de las importaciones desagregadas de la CE.
IPR2: Deflactores ilmplicitos de las exportacicnes comunitarias.

IPR3: IVUS de las importaciones tctales.

Fuentes: EUROSTAT, INE, Secretaria de Estado de Comercio y
elaboracién propia.

la evolucidn de la competitividad de estos Indices con la de los
de exportacidn se puede afirmar gue estd mAs en conscnancia con
la basada en indices de costes laborales unitarios y precios

internos que con la de los IVUS de exportacion.

Por Ultimo, hay gue sefialar gue dnicamente con IPR1 -IVUS

de las importaciones comunitarias—, se aprecia una mejora de
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competitividad en el periodo 1978-89., Este resultadoc gque parece
demasiado optimista, puede venir provocado por una infravalora-
cién que de la pérdida de competitividad ofrece este indicador

en el segundo subperiodo analizado.

Aungue la evolucidén de las ramas de actividad presenta
comportamientos diferenciados, para la mayoria de ellas se
confirma el peor comportamiento que ha tenido la competitividad
a partir de 1986 (véase Cuadro 11). Ademas, se constata, que
aungque la imagen ofrecida por el indicador IPR1 sigue siendo 1la
mas optimista en el sentido que es el que presenta el mayor
nimerc de sectores con ganancias de competitividad, las similitu-
des con el indicador IPR3 son muy importantes. Asi, cuando se
ordenan los sectores de acuerdo con su mayor o menor ganancia de
competitividad, el coeficiente de correlacién de Spearman toma
una valor de 0,64 (t=2,9). Segin ambos indicadores, los precios
internos de Material eléctrico (8), Maguinas de oficina (7} Yy
Madera y otros (14) habrian tenido un mencor crecimiento que el
de los IVUS de importacién. Las Gnicas discrepancias estan en las
ramas de Quimico (4) y Caucho y plasticoe (13) que presentan

ganancias de competitividad segin IPR1l y lo contrario segin IPR3.

Por consiguiente, dado que la evolucidén a este nivel de
desagregacidén es muy similar para IPR1 e IPR3 , la eleccidn de
uno u otro en la funcién de importaciones parece una decisién
poco relevante. Sin embargo, el hecho de gque IPR1 se construya

a partir de IVUS desagregados lo hace mas recomendable.
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CUADRO 11
EVOLUCION DE LA COMPETITIVIDAD SECTORIAL.

(Tasas de variacidn (%})

1978-86 1986-89 1978-89
IPR1 IPR2 IPR3 IPR1 1PR2 IPR3 IPR1 IPRZ  IPR3

1 — ~34,2 -38,6 -35,9 -20,0 -14,2 -17,6 -47,4 -47,3 -47,2
2 -15,0 -16,0 -1,4 11,3 4,0 -0,5 -5,4 -12,6 -1,9
3 -12,4 -5,5 -16,8 -10,2 -4,0 -5,2 -21,3 -9,3 -21,2
4 4,6 -2,5 -6,1 1,1 0,2 2,1 5,7 -2,3 -4,1
5 4,1 14,5 11,1 -10,1 -8,2 -11,5 -6,4 5,1 -1,7
6 6,4 17,8 4,3 -7,4 -7,8 -15,3 -1,5 8,6 -11,7
7 45,3 5,0 19,8 -12,9 -6,4 -5,7 26,5 -1,8 13,0
8 26,1 4,3 18,7 6,4 -5,4 -6,7 34,2 -1,3 10,7
9 1,2 -1,8 -7,4 -2,1 -5,4 -14,3 -0,9 -8,0 -20,7
10 -5,3 -3,1 1,8 5,5 -5,1 -8,3 -1,1 -8,0 -5,6
11 -6,4 1,9 10,9 -8,8 -4,0 -3,6 -14,7 -2,1 6,8
12 | -29,2 -7,3 -4,8 -3,2 -7,2 -8,4 -31,6 -14,0 -12,8
13 22,1 -6,0 -2,3 -5,1 -8,2 -6,0 15,8 -13,7 -3,2
14 41,7 15,7 24,2 13,5 -10,8 -9,5 60,8 3,2 12,4
M 7,4 3,7 2,8 -0,3 -4,7 -7,8 7,1 -1,2 -5,2
I 1,9 -1,5 -3,4 0,4 -3,7 -5,2 2,3 -5,2 -8,4

Fuentes: EUROSTAT, INE, Secretaria de Estado de Comercio y elaboracidén propia.
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De lo expuesto hasta aqui, se derivan algunas conclusio-

nez. En primer lugar, que independientemente del 1indice de
competitividad utilizade, Espaha ha experimentado pérdidas de
competitividad con respecto a la CE6 en el pericdo 1973-892. En
segunde lugar, gque el comportamiento experimentado por los
indices de costes y precios relativos elaborados para la funcién
de exportacidn difieren segin el subperiodo considerado. Asi,
mientras que hasta el afio 1986, 1la imagen ofrecida de 1la
evolucidon de la competitividad por los costes relatives es mucho
mas favorable -incluso se aprecian mejoras-, tras la integracidn
las pérdidas de competitividad con 1los indices de precios,
especialmente, los IVUS de exportacidn, son mucho menores, 1lo
cual induce a pensar gque los empresarios estan reduciendo los

margenes de sus ventas en el exterior.
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2.6.- Relacion de exportaciones con sus posibles factores

determinantes.

Como va ha sido comentado en la introduccidn, en este
epigrafe se compararda la evolucidén de las exportaciones y la de
sus determinantes con el objeto de aportar alguna evidencia

acerca de su posible correlacién individual.

2.6.1.~ Los indices de precios relativos y las variables renta.

Si se compara la evolucidn de las exportaciones con la
marcha de 1la competitividad de nuestras manufacturas (véase
Cuadro 12), se aprecia que la conducta de las exportaciocnes no
siempre estd en sintonia con la evolucién de los indices de
competitividad de precios y costes. Asi, las caldas de las tasas
reales de crecimiento de las exportaciones en los afics 1985 ¥y
1986 no concuerdan con las apreciables ganancias de competitivi-
dad que -segin los ICC, ICP1 e ICP2- tienen lugar en esos afos.
Lo contrario sucede en el afio 1984, y en menor medida en 1988 vy
1989. Estas discordancias entre los perfiles evolutivos de las
variables costes y precios relativos y de las exportaciones,
parecen apuntar la insuficiencia de estos indicadores para

explicar los factores que determinan las exportaciones.

Este resultado para el agregado de manufacturas se
confirma cuidnde se analizan los comportamientos de las distintas
ramas de actividad, ya que la mayoria de los sectores presentan

una evolucidn de las exportaciones reales que nc se corresponde



CUADRO 12

EVOLUCION DE LAS EXPORTACIONES REALES,
VALOR ANADIDO E IMPORTACIONES REALES DE LA CEé6.
(Tasas de variacion (%))

INDICES DE COMPETITIVIDAD,

XR ICC 1Pl IP2 IP3 VACS MRC6

1979 12,0 14,4 12,2 4,3 4,4 3,1 11,4
1980 10,0 -3,7 -5,3 -1,3 ~0,4 0,2 5,0
1981 -8,2 1,4 2,0 3,6 G,9 -2,8 -2,9
1982 8,6 0,6 0,5 -0,7 -0,7 -1,8 0,3
1983 10,7 -10,2 -8,5 -3,4 -4,7 0,0 0,7
1984 16,2 6,9 8,3 9,0 4,5 1,8 5,9
1985 9,8 -1,9 -0,1 -0,6 0,3 2,0 4,1
1986 0,2 -6,5 -8,0 -3,0 6,3 -0,5 2,5
1987 14,8 -6,4 -2,7 -3,8 -0,6 0,2 5,9
1988 10,5 5,7 3,5 5,5 3,7 4,4 8,9
1989 9,9 9,5 7,3 5,0 1,1 4,3 36,5
1978-89 8,4" 7,1 7,3 14,5 15,2 1,07 4,3

" Tasa media de crecimiento acumulativo.

Fuentes:

Encuesta Industrial,

EUROSTAT,

Boletin estadistice del B.E.,

Direccidén General de Aduanas y elaboracidn propia.

con los perfiles que siguen los indices de competitividad (véase

Grafico 6). Adicionalmente, a partir de la informacidén contenida

en los Cuadros 4 y 9,

con mayores ganancias
Alimentacidn, Textil, vestido y calzado, presentan, sin embargo,
unas bajas tasas de crecimiento de las exportaciones reales. En

el caso opuesto, se situarian, por ejemplo, los sectores Quimico,

es posible detectar gue aquellos sectores

(c menores pérdidas)

Maguinas de oficina y Material eléctrico.

de competitividad,
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GRAFICO 6
EVOLUCION DE LAS EXPORTACIONES REALES
Y DE LOS INDICES DE PRECIOS RELATIVOS
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GRAFICO 6
(Continuacién)
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GRAFICO 6
{Continuaciodn)
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GRAFICO 6
(Continuacidn)
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En el Cuadro 12 también puede constatarse que la evolucion

de las exportaciones parece estar mads en conscnancia con las
variables de demanda de la CE6: el producto interior bruto (VAC6E)
v las importaciones reales (MRC6). Este resultado se confirma a
nivel sectorial. El1 Cuadro 13 clasifica los sectores segin que
sus tasas de crecimiento acumulativo sea mayor o menor gue la
media de manufacturas. Como puede apreciarse en dicho cuadro,
aguellos sectores gue han incrementado sus exportaciones por
encima (debajo) de la media de las manufacturas colnciden con
aquellos en 1los que el valor ahadido o las importaciones reales

-éstas en menor medida- también lo han hecho.

CUADRO 13

EVOLUCION DE LAS EXPORTACIONES REALES, EL VALOR ANADIDC Y LAS
IMPORTACIONES REALES DE LA CE6 (1978-89).

XR
> Media' < Media
> Media® 4,7,8,12 11,13,14
MRC6
< Media 3,9 1,2,5,6,10
> Media® 4,7,8,9,12 13
VACH
< Media 3 1,2,5,6
10,11,14

* Las tasas de crecimiento acumulativo medio del pericde
1978-89 de las exportaciones reales, valor anadido e
importaciones reales son respectivamente 8,4, 1,0 vy 4,3,

Fuentes: Direccidn General de Aduanas, EUROSTAT vy
elaboracién propia.
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De cualquier medo, la asociacidn entre las evoluciones de

las exportaciones y de las variables demostrativas de la marcha
de la demanda externa no es tan estrecha en todos los sectores,
como puede comprobarse en el Grafico 7 para cada una de las ramas

de actividad.

Del analisis precedente se deduce gue la evolucidn de las
exportaciones tanto para el conjunto de la industria como para
las diferentes ramas de actividad no siempre esta en consonancia
con la evolucidn de la competitividad espanola medida por los
indices de precios relativos. El comportamiento de las variabkles
que aproximan la renta de la CE parece tener, sin embargo, una

mayor sintonia.
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GRAFICO 7

EVOLUCION DE LAS EXPORTACIONES REALES
Y DE LAS VARIABLES RENTA DESAGREGADAS
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GRAFICO 7
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2.6.2.- Otros factores determinantes.

Una vez analizados los datos gue hacen referencia a las
variables gue habitualmente se introducen en las ecuacicnes de
demanda de las exportaciones reales, se comentard el comporta-
miento de otros factores adicionales gue se consideran en la
especificacién. En concreto, la diferenciacién de producte y la

demanda interna.

Con respecto a la diferenciacidn de producto, el Cuadro
14, recoge los valores de las variables que van a utilizarse como
aproximaciones a ésta: los gastos de publicidad sobre valor
anadido (GPVA), los gastos de I+D scbre valor anadide (IDVA), los
gastos de I+D vy pagos tecnoldgicos sobre valor afiadide (IDPTVA)
vy el capital tecnoldgico (CT) en el afio 1989. Ademas, figura cual

ha sido su evolucidn en el periodo.

A partir de 1la informacidén de dicho cuadro, pueden
extraerse algunas ideas. En primer lugar, dgue existe una
correlacidén importante entre la realizacidn de gastos de I+D vy
la compra de tecnologia al exterior, por 1lo que la clasificacidn
del diferente grado de intensidad sectorial gue proporcionan
ambos indicadores es practicamente idéntica’. Los sectores con
mayor diferenciacidn tecnoldgica en el afio 1989 son: Maquinas de

oficina (7), Material eléctrico (8), Material de transporte (9},

¥ El coeficiente de correlacién de Spearman tiene un valor de 0,88

(t=6,5).
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Quimico (4) y Magquinaria (6). Ello es consecuencia no sclo de que
sus niveles en el afio 1978 eran los mas elevados sino que,

ademds, experimentan las mayores tasas de crecimiento.

Cuando se analiza la evolucidn del capital tecnoldgico -
la otra variable que puede reflejar la diferenciacidn tecnolégica
sectorial - se aprecia gque, segin esta variable, aungue los
sectores sefialados anteriormente presentan tasas de crecimiento
muy elevadas, existen adicionalmente otros, como Madera (14) vy
Minerales metdlicos y Siderometalurgia (2) que presentan mayor
crecimiento. En cualquier caso, la participacidn gque ambos tienen

en el capital tecnoldgico industrial es muy escasa.

Con respecto a la intensidad de gastos de publicidad, la
media industrial se incrementd en casi dos puntos a lo largo del
pericdo. Los maycres aumentos se produjeron en los sectores
Quimico (4), Alimentacidén (10), Papel y derivados (12), Material

eléctrico {(8) y Caucheo y Plasticos (13).

¢ Qué se puede decir de la relacidn de estas variables con
las exportaciones espaficlas a la CE ? Como puede apreciarse en
el Cuadro 15, aquellos sectores gue han incrementado en mayor
(menor) cuantia su intensidad en I+D (o I+D mds pagos tecnolégi=-
cos) colnciden con los de mayores (menores) tasas de crecimiento

de su exportaciones.

El Cuadro 16 confirma esta apreciacidén al comparar las

tasas medias de crecimiento de las exportaciones de los distintos
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CUADRO 15

EVOLUCION DE LAS EXPORTACIONES REALES, LOS GASTOS DE I+D e I+D
MAS PAGOS TECNOLOGICOS SOBRE VALOR ANADIDO (1978-89).

¥R
> Media® < Media
> Media® 4,7,8,9 6
IDVa
< Media 3,12 1,2,5,10
11,13,14
> Media® 4,7,8,9 6,14
IDPTVA
< Media 3,12 1,2,5%,10
21,13

* La tasa de crecimiento acumulativo medio del periocde
1978-89 de las exportaciones reales es de 8,4, y el
incremento de los gastos de IDVA e IDPTVA son respectiva-—
mente 1,0 y 1,6 puntos porcentuales.

Fuentes: Direccidn General de Aduanas, Encuesta Indus-
trial, Estadistica sobre Investigaciones Cientificas vy
Desarrcllo Tecnoldgico del INE y elaboracidn propia.

sectores con sus caracteristicas tecnoldgicas y de intensidad
publicitaria. En concreto, las ramas de actividad se dividen
atendiendo a un doble criterio: en primer lugar, segin si el
crecimiento de su intensidad publicitaria y de sus gastos de I+D
haya sido superior o inferior a la media industrial. En segundo
lugar, en funcidén de que la intensidad media sectorial durante
el periodo haya sido o no superior a la del agregado de la indus-

tria.

Como puede apreciarse, el crecimiento medic de 1las
exportaciones de aquellos sectores que han incrementado su

intensidad en I+D (o I+D mas pagos) por encima de la media
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industrial es muy superior a los menos dinamicos. Con respecto
al capital tecnoldégico y a la intensidad publicitaria locs efectos
no parecen estar tan claros. Ahora bien, cuéndo se utiliza el

segundo c¢riterio de clasificacidn, los sectores que presentan

CUADRO 16

MEDIA Y DESVIACION DE LA TASA DE CRECIMIENTO ACUMULATIVO
DE LAS EXPORTACIONES EN FUNCION DE CARACTERISTICAS SECTORIALES

Crecimiento de las
exportaciones reales’
Factor Media Media Desv. Ne
determinante industrial Tipica Sectores
Incremento de > 1,7 8,0 4,2 5
GPVA~
< 1,7 7,7 4,5 g
Media muestral > 0,9 9,0 5,9 5
de GPVA
< 0,9 7,2 3,1 9
Incremento de > 1,0 11,0 4,7 5
IDVA"™
< 1,0 6,1 2,9 9
Media muestral de > 1,1 10,1 4,8 6
IDVA
< i,1 6,2 3,1 8
Incremento de > 1,6 9,7 5,2 &
IDPTVA™
< 1,6 6,4 2,9 8
Media muestral > 2,2 11,4 3,9 5
de IDPTVA
< 2,2 5,8 3,0 9
Crecimiento de > 6,5 8,4 5,0 6
ol
< 6,5 7.4 3,8 3

* Tasa de crecimiento acumulativo.
** Diferencia del valor absoluto de 1878-89,

Fuentes: Direccidn General de BAduanas, Encuesta Industrial,
Estadistica sobre Investigaciones Cientificas y Desarrollo
Tecnoldgico del INE y elaboracién propia.
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una intensidad publicitaria superior a la media presentan un

mayor dinamismo en sus exportaciones.”

Por tdltimo, se analizara el comportamiento que ha
experimentado en el periodo la demanda interna espafiola. Para
ello, el Cuadro 17 refleja la evolucidén de las dos variables
utilizadas para captar la presidén de la demanda interna: el
consumo aparente (CA) y la utilizacidén de la capacidad productiva
prevista (UCP)}. Se intenta contrastar si estas variables racionan
el mercado de bienes comerciables, en el sentido de que se deia

de exportar cuande la demanda doméstica se activa o viceversa.

CUADRO 17

EVOLUCION DE LAS EXPORTACIONES REALES, CONSUMO APARENTE (CA) Y
LA UTILIZACION DE LA CAPACIDAD PRODUCTIVA PREVISTA (UCP).
{(Tasas de variacidn (%))

Lg, XR CA ucp
1979 11,4 2,6 0,0
1980 12,5 6,4 -1,9
1981 -9,1 -5,5 o,6
1982 12,3 -2,3 0,0
1983 10,2 0,1 -1,0
1984 20,7 -4,1 -0,3
1985 8,6 0,6 -1,3
1986 -3,9 3,8 1,3
1987 12,8 11,2 -2,9
1988 10,1 8,2 5,2
1989 9,8 11,8 1,6

L 4

Fuentes: Direccidn General de Aduanas, Encuesta Industrial,
Informe sobre la Industria del M2 de Industria y elabora-
cién propia.

= Noétese, sin embargo, gque, dade los valores de las desviaciones

tipicas, estos resultados son poco concluyentes.
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Lo primero gue llama la atencidn del andlisis de este cuadro es
que ambas variables presentan un perfil completamente diferente.
En segundo lugar, dgque si bien cuando se comparan la evolu-
cién de las exportaciones reales y la utilizacidn de la capacidad
productiva parece apuntarse que en la mayoria de los afios las
exportaciones tienen un cardcter residual, este no es el caso
cuando la evolucidén de la demanda interna se aproxima por el
consumo aparente. Es més, cuando se analizan los datos de las
diferentes ramas de actlividad, se detecta gue aguellos sectores
con mayores tasas acumulativas de crecimiento del consumo
aparente coinciden con los que experimentan mayores tasas de

crecimiento en exportaciones.

El andlisis realizado en este epigrafe ha permitido
comparar la intensidad tecnoldégica y publicitaria de los 14
sectores industriales., Las tres medidas utilizadas para aproximar
la diferenciacidén vertical proporcionan resultados similares: los
sectores con mayor diferenciacién tecnoldgica y con mayor
dinamismo en este periodo son Quimiceo, Maguinaria, Material
eléctrico y Material de transporte. La mayor intensidad publici-
taria se aprecia ademds de los ya citados en Alimentacién y Papel
y derivados. Ademas, se ha constatado que los sectores con mayor
dinamismo exportador coinciden con agquellos que mas han incremen-
tado su intensidad en I+D o I+D ma&s pagos tecnolégicos. Con
respecto a la relacidén de las exportaciones con la demanda
interna espafola, no se puede ser concluyente, en la medida que
existen diferencias importantes en la evolucidén de las dos

variables utilizadas para aproximar ésta.
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2.7.- Relacidn de las importaciones y sus posibles factores

explicativos.

En este epigrafe se llevara a cabo una andlisis similar
al realizado en el apartado anterior. De igual modo, los factores
determinantes se dividen en las variables renta y precios
relativos y otras caracteristicas sectoriales que nos parecen
relevantes para explicar la evolucién de las Iimportaciones

espaholas.

2.7.1.- La renta y los precios relativos.

Hasta el afic 1985, y, como puede apreciarse en el Cuadro
18, la evolucidédn de las importaciones espafiolas estd bastante
ligada a la evolucidn de los precios relativos. Las ganancias de
competitividad de los afios 1980, 1981 y 1983 se corresponden con
importantes caidas en las tasas de crecimiento de las importacio-
nes. Ahora bien, a partir de 1986, las mejoras reflejadas por los
indices IPR1 e IPR2 no parecen estar en consonancia con el
crecimiento de las importaciones. Lo mismo ocurre en el afio 1988,

con el indicador IPR3.

AL pesar de esta falta de sintonia en algin afio de la
muestra, se podria afirmar gque existe una correlacidn mayor gue
la que hablia entre las exportaciones y los indices de competiti-
vidad. Es mas, cuando se desciende a un nivel de desagregacién
mayor -véase Grafico 8- la evolucidn del indicador IPR1 permite

explicar la marcha de las importaciones reales de un numero
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CUADRO 18
EVOLUCION DE LAS IMPORTACIONES REALES, INDICES DE PRECIOS

RELATIVOS Y VARIABLES DE DEMANDAR. (Manufacturas)
(Tasas de variacién (%))

) MR IPR1 IPR2 IPR3 VAMR DIEX
1979 14,7 -7,9 -10,6 -11,9 3,5 2,4
1980 7,2 4,3 5,8 5,1 1,8 a,7
1981 -5,8 6,3 0,6 6,8 -6,7 -4,3
1982 11,4 -0,3 0,6 G,8 -0,4 -2,6
1983 -3,3 7,3 11,5 8,5 -0,9 0,7
1984 7,4 0,1 -5,0 0,1 -2,4 -0,5
1985 12,9 -3,1 0,2 -4,9 2,7 3,2
1986 26,5 1,5 1,9 -5,3 16,2 7,0
1987 27,8 2,6 0,7 -2,5 18,1 12,5
1988 17,7 0,7 -1,8 -1,8 11,5 10,7
1989 19,3 -3,4 -3,7 -3,9 12,7 10,5

Nota: VAMR es el producto interior bruto més las importacicnes
totales y DIEX es la demanda interna mas las exportaciones totales.

Fuentes: Direccidn General de Aduanas, INE, Secretaria de Estado de
Comercio y elaboracién propia.

importante de ramas manufactureras”

. De hecho, aquellos sectores
con unas tasas de crecimiento mayores a la media industrial,
Material de transporte (9), Textil (11), Papel (12), Alimentacidn
y Siderometalurgia (2), presentan importantes pérdidas de
competitividad en el periodo. Lo contrario sucede con el Quimico
(4), Material eléctrico (8) y Magquinas de oficina (7), con

importantes mejoras en términos de precio y tasas de crecimiento

de las importaciones inferiores a la media.

Los otros dos indicadores resultan menos satisfactorios a este
nivel de desagregacidn.
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GRAFICO 8
EVOLUCION DE LAS IMPORTACIONES REALES
Y DE LOS INDICES DE PRECIOS RELATIVOS
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GRAFICO 8
(Continuacién)
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El Cuadro 18 permite también, aportar alguna idea de la
relacidén de las importacicones con las dos variables renta
consideradas en el trabajo. El1 PIB - valor ahadido sectorial- mas
las importaciones globales (VAMR) y la demanda interna més las
exportaciones totales (DIEX). Como puede apreciarse, el perfil
evolutivo de estas variables hasta 1981 y a partir de 1985 es
plenamente coincidente con el de las importaciones. En los anos
1982 y 1983, las caidas de la demanda no se reflejan en disminu-
ciones de la importacidén. Sin embargo, como se ha comentado,
existen pérdidas de competitividad gue podrian compensar la caida

de la demanda.

Cu&dndo se desciende a un nivel de desagregacién mayor
(véase Grafico 9), existen sectores para los cuales la sintonia
entre la evolucidn de la variable renta - especialmente VAMR -
y las importaciones es todavia mayor. En concreto: Maguinaria
(6), Material eléctrico (8), Material de transporte (9), Papel

{11}, Yy, en menor medida, Textil (11).

Del analisis precedente puede concluirse, gque la
evolucidén de las importaciones, a diferencia de lo gue ocurria
con las exportaciones, parece estar en sintonia no solo con la
evolucién de las variables que aproximan la renta espafnola sino
ademas con el comportamiento de todos log indices de competitivi-

dad elaborados, especialmente, hasta el afio 1986.
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GRAFICO 9
EVOLUCION DE LAS IMPORTACIONES REALES
Y DE LAS VARIABLES RENTA DESAGRAGADAS
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2.7.2.~- Otros factores determinantes.

Como se ha comentado en el epigrafe anterior, 1la
evolucidn de las variables que se introducen habitualmente en las
estimaciones de flujos de importacidn, renta y precios, parecen
estar claramente asociados con ellos. Estos hechos no impiden,
gin embargo, analizar el comportamiento de otros factores qgue han

sido sugeridos como posibles determinantes del comercio exterior.

En primer lugar, en todos los estudios sobre comporta-
miento de la inversidn extranjera se ha puesto de manifiesto la
incidencia que ésta puede tener en los flujos comerciales del
pais donde opera. En este sentido, la evidencia empirica
disponible suele concluir gque las empresas penetradas por capital
extranjero tienen una mayor propensién importadora”. En Segura
et al. (1992)7 se analiza la relacidn de algunos indicadores de

- comercio exterior con la participacidén de capital extranjerc de

las empresas. De ellos, se ha extraido en el Cuadro 19, la

propensién importadora.”™

Como puede apreciarse en dicho cuadro, el grado de

participaciédn de capital extranjero parece afectar positivamente

7 véase, por ejemplo, Martin y Veldzquez (1993), donde se constata la
mayor intensidad importadora de las empresas gue cuentan con gocios
extranjeros respecto a las nacionales con datos de la Central de
Balancez para el periodo 1985-89.

n Informe de la industria a partir de la Encuesta sobre estrategias
empresariales (ESEE) de 1990.

™ Porcentaje que representan las importaciones en el total de
producceidn de la empresa.
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CUADROQ 19

PROPENSION IMPORTADORA SEGUN TRAMOS DE
PARTICIPACION DE CAPITAL EXTRANJERO.

Propensién importadora
Total Empresas
empresas importadoras
No Participadas 3,1 11,0
Empresas 0 - 25% 6,9 9,2
= 200 26 - 50% 7,1 11,9
Trabajadores
51 -~ 100% 20,4 23,5
Total 3,9 12,3
No participadas 9,0 ' 10,6
Empresas 0 - 25% 10,2 11,0
> 200
Trabajadores 26 50% 10,0 11,4
51 -~ 100% 18,8 20,1
Total 12,3 13,9

Fuentes: ESEE(1990},

a la propensién importadora. Asi, tanto para las empresas con 200
o menos trabajadores como para las de mis de 200, la intensidad
importadora del grupo de las participadas mayoritariamente es el
doble de las del resto, Este resultado puede explicarse, por lo
mencs en alguna medida, por la importancia que tienen la
importaciones Vinculadaé en las empresas con una participacién

de capital extranjero superior al 50%.

La ESEE, también proporciocna informacidén acerca de como se
distribuye el capital extranjero en los diferentes sectores
manufactureros. Aunque es posible disponer de datos a un nivel

de desagregacidn mayor, para ser consistentes con la exposicién

previa, en el Cuadro 20 se presentan los datos referentes a las
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CUADRO 20

PARTICIPACION SECTORIAL DE CAPITAL EXTRANJERO.

ESEE 1990 IRANZO
PCE PCEP 1988

2 16,4 (6) 9,8 (13) 27,4 (6)
3 8,2 (9) 28,4 (8) 8,0 (10)
& 35,6 (2) 50,1 (5) 70,0  (3)
5 7,8 (10) 13,8 (11) 6,5 (11)
6 16,4 (7) 35,3 (6) 9,2  (9)
7 43,1 (1) 74,3 (1) 98,4 (1)
8 24,9 (4) 52,2 (4) 43,0 (4)
9 28,8 (3) 54,3  (3) 92,0 (2)
10 12,8 (8) 34,2 (7) 18,0 (7)
11 5,3 (12) 13,9 (9) 2,0 (13)
12 7,1 (11) 14,7 (10) 17,4 (8)
13 21,5 (5) 56,3 (2) 36,4 (5)
14 2,6 (13) 10,3 (12) 4,6 (12)

Fuentes: ESEE, Iranzo (1991) vy elaboracidén propia.

13 ramas manufactureras. La primera columna es una media
aritmética simple de las pérticipaciones empresariales en cada
sector (PCE). La segunda columna es una media ponderada por el
empleo de la participacién individual de cada empresa dentro de
un sector (PCEP).” Adicionalmente, se presenta la participacién
de capital extranjero sectorial para el afic 1988 elaborada por

Iranzo (1991).

Como puede observarse en dicho cuadro, la participacidén de
capital extranjero es especialmente elevada en Maquinas de

oficina, Material de transporte, Caucho y plasticos, Material

» La ponderacidn por el valor afadido proporcionaba resultados

pricticamente idénticos.
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eléctrico y Quimico. Este patrdn de intensidad sectorial de los
inversores extranjeros para el aho 1990 es muy similar al
obtenido por Iranzo en el afic 1988%, aunque los valores

proporcionados por ambas fuentes difieren.

Los sectores senalados se caracterizan, ademds por su
elevado contenido tecnolégico o por 1la importancia de sus

estrategias de diferenciacién horizontal - véase epigrafe 2.6.2-.

;Qué se puede decir de la relacidn entre la participacidén
sectorial de capital extranjero y la evolucién de las importa-
ciones? A excepcidn de los sectores de Material de transporte y
Caucho y Plasticos, la mayor intensidad de inversiones extranje-
ras no parece que haya generado en el periodo analizado un mayor
dinamismo en las importaciones de la CE. El resto de los sectores
sefialados presentan tasas de crecimiento acumulativo inferiores
a la media industrial. Ahora bien, para ser ma&s concluyentes
seria necesario disponer de la evolucidn a lo largo del periodo

de la participacidén de capital extranjero.

De cualguier modo, lo que si parece claro, es que aungue la
orientacidén de nuestras importaciones haya cambiado entre 1978-
89, son precisamente los sectores intensivos en capital los que
mayor porcentaje representan en las importaciones totales. En

concreto, casi el 70% en 1989.

86 Y adicionalmente, al de otros estudios anteriores: Martin vy

Rodriguez Romero (1983), y los estudios de Informacidén Comercial
Espafiola n¢ 696-697, 1992.
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Por Gltimo, en este epigrafe se analizard la diferenciacidn
tecnolégica de Espafia y la CE6. Esta se ha aproximada por la
diferencia entre los gastos de I+D sobre valor afhadido en ambas
dreas. La idea que subyace es gue nuestras importaciones seran

mayores en aquellos productos mds intensives en tecnologia.

Como puede apreciarse en el Cuadro 21, existe una fuerte
correlacidén entre los sectores intensivos en I+D en ambas
dreas’. Para 1la media del periocdo, los sectores Quimico,
Material eléctrico, Material de transporte, Maquinas de oficina
y Maguinaria, presentan una proporcidén de gastos de I+D sobre
valor ahadido por encima de la media industrial. Ahora bien, al
comparar la intensidad existente en Espafa y la CE6, se comprueba
gue siempre es mayor en la CE6, y, ademds, gue las mayores
diferencias se producen precisamente en los sectores intensivos

en I+D.

La diferencia tecncldgica para la mayoria de los sectores
se ha mantenido en el periodo considerado - véase Ultima columna
del Cuadro 21- como consecuencia de que la evolucidn de los
gastos de I+D sobre valor ahadido ha sido muy similar en ambas
dreas. Solo en los sectores gue ya eran intensivos en 1978, se
ha incrementado el desfase con la CE6. La Gnica excepcidén la

constituye el sector de Maquinas de oficina.

En resumen, se podria afirmar gue la diferenciacidn

Bl En concreto, cudndo se ordenan los sectores de acuerdo a su

intensidad en I+D, el coeficiente de correlacidn de Spearman toma
un valor de 0,93 (t=9,0).
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tecnoldégica se mantiene en el periodo y, por tanto, la posible
influencia que esta variable tenga en las importaciones comunita-
rias vendra dada mas por las diferencias sectoriales qgue por su

evolucién.

Del analisis realizado en este epigrafe pueden derivarse
algunas conclusiocnes: en primer lugar, gque los datos parecen
confirmar la mayor propensidén importadora de aquellas empresas
participadas mayoritariamente por capital extranjero. A nivel
sectorial también se confirma gque los sectores con un mayor
porcentaje de inversidn extranjera presentan un peso relativo

importante en el total de importaciones a la CE.

En segundo lugar, que existe una relacién importante entre
los sectores intensivos en I+D en Espafia y la CE, pero gque la
ventaja siempre es favorable a la Comunidad y, ademas ésta se ha

mantenidoc en el periodo considerado.
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CAPITULO 3

ANALISIS EMPIRICO: DETERMINANTES DE LOS FLUJOS

COMERCIALES DE ESPANA CON LA CE
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3.1.- Resultados de la estimacién de la funcién de exportacidn

de productos industriales a la CE.

En este epigrafe se presentan las principales estimaciones
de las funciones de exportaciones espafiolas a la CE. El objetivo
ultimo del epigrafe es contestar a una serie de interrogantes
~algunos de los cudles han sido ya previamente formulados- y gque

podrian sintetizarse como sigue:

El primer grupo englobaria aquellas preguntas gque hacen
referencia al precio relativo. El analisis descriptivo de los
datos permitia constatar los diferentes comportamientos en la
evolucién de los indices de competitividad utilizados. En
concreto, las diferencias en los indicadores de precios inducen
a pensar que los empresarios discriminan éstos en los distintos
mercados en los gue distribuyen sus ventas. Segin lo dicho, seria
interesante preguntarse, en primer lugar, si todos los indicado-
res de precio relativo presentan elasticidades negativas vy, si
se constata este hecho, en qué medida difieren las magnitudes
proporcionadas por cada unc. En Ultimo término, se desea conocer
buél es el precio relativo relevante para explicar las exporta-
ciones. Finalmente, se contrastard si las elasticidades precio
difieren entre sectores. Con ello se pretende subsanar la
limitacidén habitualmente sefialada en trabajos anteriores en los
gque solamente se presentan elasticidades agregadas. Aungue el
enfoque mas correcto para abordar esta cuestidon seria 1la
estimacién de funciones desagregadas sectorialmente, el disponer

solamente de 12 afios no hace posible esta aproximacidén. En su
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defecto, se intentard explotar el panel disponible para,
imponiendo la misma elasticidad al resto de variables =-la media

industrial- obtener elasticidades precio desagregadas.

El segundo grupo de interrogantes hace referencia a la
posibilidad de que existan variables que recojan las estrategias
de las empresas por otras vias distintas al precio -aproximadas
agqui por la diferenciacidén de producto- y que pueden considerarse
determinantes de las exportaciones. Por consiguiente se trata de
contrastar si estas variables afectan positivamente a las
exportaciones de Espafia a la CE y, en casco afirmativo, si reducen

la elastijcidad precio.

Las Gltimas cuestiones hacen referencia al papel jugado por
el resto de variables incluidas en 1la especificacién. En
concreto, Yy, en primer lugar, se estad interesado en analizar cuial
es la variable de demanda externa relevante. En segundoc lugar,
se tratard de contrastar si las exportaciones industriales
espaficlas dirigidas a la CE presentan un caracter residual en
situaciones de debilidad de la demanda interna. Esta hipdtesis
ha sido contrastada en Espafia desde la década de los sesenta en
las estimaciones agregadas de los flujos de exportacién y 1la
evidencia empirica no es concluyente. Por Gltimo, y dado que el
periodo muestral incluye el afic de 1la adhesién a la CE vy
posteriores, es interesante plantearse si este hecho ha supuesto

un cambio estructural en las exportaciones.
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Las estimaciones se han llevado a cabo sobre la base de las
dos especificaciones alternativas propuestas en el capitulo 1,

la [(9] v la [10]:

in XR, = 8, 1n DER, + (3, 1n TCER, + (3, 1n PDI, +

B, In ET, ~ 8, In GP + o, + ¢,

In XR, = v, In DER, + ( 7y, + ¥, 1n ET, + v; 1n GP, )

ln TCER, + v, ln PDI; + a, + €,

Como ya se ha comentado, la primera analiza el impacto
directo de las variables estratégicas de las empresas -esfuerzo
tecnoldgico (ET) e intensidad publicitaria (GP)- sobre las
exportaciones, mientras que la segunda trata de contrastar si

estas variables tienen un efecto en la elasticidad precio.

En la estimacidén de estas relaciones econdmicas mediante
datos de panel se asume gue los efectos de las variables

explicativas son homogéneos entre sectores (8=8 y 7v=v). Los
estimadores B y 9 obtenidos deben interpretarse como una media
sectorial del efecto. En el epigrafe 3.5 de este capitulo se
llevara a cabo una discusidén de los problemas que surgen cuando
los efectos son heterogéneos entre ramas de actividad, especial-

mente, cuando la especificacidn incorpora la variable dependiente

desfasada.

La dnica fuente de heterogeneidad en las especificaciones

anteriores se introduce a través de los efectos sectoriales «;.
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El caracter gue se les asigne a éstos -fijo o aleatorio- es
irrelevante si presentan correlacidén con las variables explicati-
vas (E (¥, ,o) # 0) pues en este caso serd necesario llevar a
cabo una transformacién de los datos gque los elimine.® De los
diferentes test que existen para contrastar la hipdtesis de
ausencia de correlacidn (E (X, ,a;) = 0), en este trabajo se han
utilizade dos: el test de Hausman (1978) gque analiza la
correlacidn conjunta de todas las variables explicativas con el
término de error® y el test de Mundlak™ que analiza 1la

correlacién de cada variable de feorma independiente.

Los resultados del primer test para la especificacidn [97,
y distintos indicadores de precios relativos y esfuerzo tecnold-
gico se presentan en el Cuadro 1 del Apéndice 2. Como puede
apreciarse en é&l, el contraste de Hausman rechaza la hipdtesis
nula de no correlacién para todos los indicadores de precios y
esfuerzo tecnoldgico propuestos, a excepcidn de la especificacién
con el indice de precios relativos internos (IP1l) y la intensidad
en I+D como variable de esfuerzo tecnoldgico. Ahora bien, cuando
el test se calcula sobre la base de una matriz de varianzas-
covarianzas de las variables robusta a heterocedasticidad, 1la
hipétesis nula es rechazada para todas las especificaciones

propuestas.

e Si no existe correlacién y los efectos individuales son
considerados comc fijos, el estimador intragrupo es consistente
y eficiente. Si los efectos se consideran aleatorics, entonces,
este estimador no es eficiente y es preferible calcular un
estimader minimo cuadrado generalizado.

8 Aqui se ha calculado siguiendo la metodologla propuesta por

Arellano (1991).

84 Véase Hsiao (1986).
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Para contrastar la correlacidn de las variables de forma
individual, Mundlak propone mnodelizar o, como una combinaciodn
lineal de la media temporal de las variables explicativas (X,).
La estimacidn en niveles de la ecuacidn de exportaciones ampliada
con la especificacidén de a; permite contrastar la ausencia de
correlacién segin el valor del estadistico t de las X, .¥ En
concreto, una t mayor que 2 indicaria correlacidn de esa variable

con a.

En el Cuadro 2 del Apéndice 2 se presentan los resultados
de la aplicacién de este test. Como puede apreciarse se confirman
los resultados del test de Hausman, y ademas es posible aportar
alguna idea acerca de cuales son las variables correlacionadas
con «;. En concreto, la demanda externa (VACe6), el indice de
presidén de demanda interna (UCP) y el capital tecnoldgico (CT)
son variables que aparecen como significativas en casi todas las
especificaciones. Adicionalmente, algin indicador de precio

relativo presenta un estadistico t mayor que 2.

Por consiguiente, los resultados obtenidos parecen confirmar
la idea de que E (X, ,@;) # 0. ¥, por tanto, sugieren la necesidad
de instrumentar las variables correlacionadas a fin de lograr una
estimacidén consistente en niveles. En este contexto es posible,
no obstante, obtener estimadores consistentes si se utiliza el
estimador intragrupos gue se calcula aplicandc MCO a los datos

transformados restandoles sus medias temporales. El sesgo causado

5 Y, = E B; X4 + E (va t 9 X)) + €



139
por los efectos individuales podria ser también eliminado
aplicando primeras diferencias o desviaciones ortogonales™,

siendo esta Ultima, la aproximacidén agui utilizada.

Pero, ademds, el estimador intragrupos sera sélo consistente
bajo la estricta exogeneidad de las variables explicativas® y
si este supuesto no se cumple serd necesaric llevar a cabo la
estimacidn por variables instrumentales. En nuestro caso, la
probable simultaneidad en la determinacidn de precios y cantida-
des induce a pensar gue los precics son endbégenos. Ademas, la
construccidén de los indicadores de precios puede incorporar
errores de medida que, seria un motivc adicional para requerir

variables instrumentales.

Adicionalmente, parece razonable pensar que las empresas
toman sus decisiones de exportar y de realizar gastos en
publicidad e I+D simultdneamente. La ecuacidén a estimar, por
tanto, estaria enmarcada en un modelo mads amplio, en el cual las
variables de diferenciacidén de producto se podrian considerar
como enddgenas.® Por dltimo, la variable utilizada como aproxi-
macidén de la presidén de la demanda interna, la utilizacién de la

capacidad prevista por los empresarios, es, por propia defini-

i Véase Arellano y Bover (1990)

87 E ( X, €

it
u Cuando como aproximacidn de la diferenciacidn vertical se utiliza
el capital tecnoldégico en lugar de la intensidad en I+D, parece,
sin embargo, razonable considerar esta variable como exdgena, ya
que su valor es consecuencia de los gastos realizados en I+D en
el pasado.
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cién, una variable medida con error" y, por consiguiente, la
existencia de correlacidn de esta variable con el error de la
ecuacidén es mas que probable.” Lo expuesto hasta aqui confirma-
ria la necesidad de realizar una estimacidn por variables

instrumentales.

Ante la no disponibilidad de instrumentos exdgenos se han
utilizado las variables explicativas desfasadas dos y tres
periodos”. Su validez, sin embargo, estd sujeta a la no autoco-
rrelacién de 1los residuos del modelo, supuesto gue se ha

contrastado a posteriori.

En el Cuadro 1 se presenta la estimacidén de la especifica-
cidédn [2], introduciendo como indicador de precios el construido
a partir de los IVUS de exportacidn (IP3) y como variable de
esfuerzo tecnoldgico el capital tecnoldgico (CT). La presidn de
la demanda interna se ha aproximado por el indice de utilizacién
de la capacidad productiva prevista (UCP). En la primera coclumna
del cuadro, se presenta la estimacidn por MCO y los valores de
los estadisticos M1 y M2 detectan la existencia de correlacidn
de los residuos y, por consiguiente, la necesidad de estimar por
variables instrumentales. Ello es precisamente, lo gue se hace

en las restantes columnas del cuadro.

& La utilizacidn prevista por log empresarios serd la utilizacidn
de capacidad real mds un error de prediccidén : UCP = UC + £.

" De hecho, el test de Mundlak lo confirma.

o No es posible utilizar los instrumentos del método generalizado
de momentos por restricciones en el nimero de sectores (véase
Arellana y Bond (1988) para una explicacidn de este método).
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By In GP, + o + €
(1) (2) (3) (4) (5) (6) (7) &) |
METODO MCO VI VI VI VI VI VI i VI
VACE 1,63 1,91 1,67 1,25 | 1,11 1,61 1,28 1,30
(6,5) | (5,3) | (4,1) | (3,5) (2,9) (4,0) (3,5) | (3,1)
IP3 1,01 | -3,20| -2,21 | -1,94 | -1,87 | -2,20 | -1,96 | -1,98
(2,6) (3,4) (2,3) (2,2) {(i,9) (2,2) (2,2) (2,4)
GPVA G,a7 0,26 0,27 | 0,21 0,19 0,23 0,19 C,19
(1,8) (3,6) (3,7} (2,6) (2,0) (3,1} (2,6) (2,6}
CT a,29 0,35 0,29 | 0,21 0,18 0,25 c,20 0,20
6.8y | (3,3 | (3,0) | (2,3) (2,1) (2,5) (2,1) | (2,3)
UcP <0,35 0,60 i ]
(1,1) (0,86)
D8689 0,26 0,18 0,12 0,07 0,05
(4,6) | (2,2) | (1,7 | (1,2) (0,7)
XR(~1) 0,34 0,47 0,29 0,29
{2,8) (1,5) (2,1) (0,9}
D8589 0,21 0,13 0,14
(3,9} (2,9} (1,4}
M1 4,4 2,1 2,4 1,3 0,8 1,6 1,0 G,9
M2 3,2 0,8 0,9 0,9 1,0 0,9 c,8 0,9
S 3.0 () 1.6 (920 (12,7 (1.3 ()] 1.6 (2)] 1,9 (3
B 1P3 IP3 IP3 1P3 IP3 IP3 Ip3
INSTR. GPVA GPVA GPVA Gbva GPVA GPVA GPpva
ucCPp XR XR
TW (2) 24,2 19,4 16,9 7,8 5,3 10,9 7,2 7,5
aNOS 79-89 | 81-89 | 81-89 | 81-89 | 81-89 | 81-89 | 81-89 | 81-89
Notas: Entre paréntesis, debajo de cada coeficiente, aparecen los

estadisticos t robustos a heterocedasticidad. Los instrumentos

utilizados son las variables sefialadas desfasadas 2 y 3 periodos. ML y
M2 son estadisticos de correlacién serial de primer y segundo orden. En
el test de Sargan (T3) se presenta entre paréntesis los grados de
libertad. El test de Wald (TW) contrasta las significacidn conjunta de

las variables de diferenciacidn (GPVA y CT).
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A la vista de estas estimaciones se intentaran contestar a

las cuestiones formuladas al principio del capitulo. En primer
lugar, ¢ cual seria la variable de demanda externa relevante 7
En las estimaciones precedentes para las exportaciones agregadas
han sido utilizadas indistintamente las importaciocnes reales, el
PIB real y la demanda interna aproximada por el consumo aparente.
Pero dado que el PIB de un pais no es sino la agregacidon del
valor afadido sectorial, en las estimaciones presentadas en el
Cuadro 1 la demanda externa se ha aproximado por esta variable.
La utilizacién de los otros dos indicadores proporcionaban peores
resultados™. Por consiguiente, puede decirse gue el valor
afadido sectorial de la CE es la variable gue mejor explica el

comportamiento de las exportaciones a este mercado.

(Qué se puede decir acerca del indicador de precios
relativos que mejor explica las exportaciones reales a la CE?
Cuando en la estimacidn se utilizan los precios basados en los
costes laborales unitarios (ICC) y deflactores internos de
produccién (IP1l) -véase Cuadro 3 del Apéndice 2- si bien la
elasticidad precic es siempre negativa, en ningidn caso estos
indicadores resultaban ser significativos. Adicionalmente, los
estadisticos M1 y M2 confirman la existencia de una especifica-
cidén inadecuada. Por su parte, las estimaciones con el indicador
de precios construido a partir de los IVUS de exportacidn y los
precios internos de la CE (IP2) proporcionan una elasticidad

precio positiva si bien no significativa.

La elasticidad renta obtenida a partir de éstas era muy inferior
a la wunidad y, por otra parte, los estadisticos M1 y M2
detectaban correlacién de los residuos.
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Son las estimaciones gue introducen los IVUS de exportacién
(IP3) las gue aportan mejores resultados. La elasticidad precio
es negativa y, como puede apreciarse en el Cuadro 1, esta
variable resulta siempre significativa. Por consiguiente, es
posible afirmar que el indicador de precios relevante para
explicar las exportaciones a la CE es el gue relaciona los IVUS
de exportacién espafioles con los de terceros competidores y no

tanto los precios de los paises comunitarios.®

Con respecto a la cuestién de si las exportaciones espafiolas
han tenido un caréacter residual en periodos en los gue la demanda
espafiola se ha debilitado, si bien cudndo se analliza la primera
columna del cuadro -estimacidn por MCO- el indicador de utiliza-
cidén de la capacidad productiva (UCP) aparece con un signo
negative, en la segunda columna -estimacidn por V.I.- esta
variable resulta ser positiva. De cualquier modo, en ambos casos
no es significativa. Resultados similares se obtuvieron cuando
como aproximacién de la demanda interna se utilizé el consumo
aparente, ésta resultaba ser positiva y no significativa. 2
partir de estos resultados, se rechaza por tanto la hipdtesis de
que las exportaciones espaficlas a la CE hayan tenido un cardacter
residual durante este periodo. No obstante, para fundamentar

mejor este resultado seria conveniente llevar a cabo una

» Nétese, sin embargo, gue los IVUS de importacidn de la CE

-~utilizados aqui como una aproximacidn de los IVUS de exportacidn
de terceros paises~ en la medida gue se ha calculado comc una
ponderacién de los IVUS individuales de 1los seis paises
incorporan ademids los IVUS de exportacidn de los paises
comunitarios.
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contrastacién sobre la base de funciones de exportacidn sectoria-~

les.™

La eliminacidén de esta variable de la ecuacidn proporciona
los resultados presentados en la columna 3. Como puede apreciarse
en ella, la elasticidad precio presenta un valor mucho menor gque
el de la especificacidn gque incluye UCP, lo cual parece mas

razonable.”

¢ Qué se puede decir del efecto de las variables de
diferenciacidén de producto ? Parece confirmarse gue tanto los
gastos de publicidad como el esfuerzo tecnoldgico, aproximado en
este caso por el capital tecnoldégico, tienen un efecto positivo

en las exportaciones.®

Ahora bien, de la presencia de correlacidn de primer orden
de los residuos, se puede inferir la existencia de una especifi-
cacldén inadecuada y este hecho no permite asegurar la consisten~

cia de los parédmetros estimados. La inclusién de la variable

o Werling (1991) encuentra un efecto negativo de la demanda interna

en 5 de los 25 sectores gue analiza. En concreto, para, Productos
metdlicos y no metdlicos, Madera, Papel y Productos de petrdleo.
Labeaga y Martinez (1993}, también encuentran un caricter
residual en las exportaciones de los sectores de demanda débil.
En ambos trabajos, sin embargo, el destino geogrdfico de las
exportaciones es el resto del mundo.

98 En las estimaciones precedentes para las exportaciones a la CE,

se presentan, nc obstante, elasticidades en torno a -3 (véase
Garcia y Beyaert (1988) y Ferndndez y Sebastidn (1989)).

Cuando como aproximacidn de la diferenciacién vertical se utiliza
los gastos de I+D, si bien éstos resultan ser significativoes, los
estadlisticos Ml y M2 se elevan sustancialmente. En cualquier
caso, no ge puede ser concluyente al respecto, porque con
estimaciones alternativas en diferencias son los gastos de I+D
los gue parecen captar mejor la diferenciacidn vertical.
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dependiente retardada mejora notablemente los resultados. Las
elasticidades a largo plazo de las variables de diferenciacién
de producto de las estimaciones de las columnas 4 y 5 del cuadro
proporcionan resultados similares a las presentadas en la columna

3. Las elasticidades precio y renta se elevan marginalmente.”

Con respecto a la variable ficticia temporal gque se ha
introducido para captar el efecto de entrada en la CE®, siempre
presenta el signo esperado pero resulta ser no significativa
cuando se introducen las exportaciones desfasadas. Este hecho
podria inducir a pensar que, para la muestra utilizada, las
exportaciones espaficlas a la CE presentan una tendencia -captada
agui por la variable dependiente retardada- y que la entrada en
la CE no ha supuesto un cambio estructural. En el intento de
profundizar algo mas acerca de esta 1idea se realizaron
estimaciones en diferencias incluyendo una constante, la cual
puede interpretarse como una tendencia en niveles y su
significatividad confirmaba la existencia de una tendencia en
niveles. Sin embargo, cuando se procedid a incluir esta variable
en las especificaciones en desviaciones ortogonales si bien
resultaba ser significativa, los estadisticos M1 y M2 empeoraban
con respecto a la especificacidén dinadmica. Es por elle que se ha

preferido presentar las estimaciones con la variable dependiente

7 Para garantizar la consistencia de los parametros de una

especificacidon dindmica se debe instrumentar la variable
dependiente desfasada. Sin embargo, y como puede observarse en la
columna 5, la instrumentacidn de esta variable no modifica las
elasticidades a corto plazo de los resultados presentados en la
columna 4 y, ademis, reduce fuertemente su significatividad. Es
por ellec gque se ha c¢reido conveniente presentar ambas
estimaciones,

Toma el valor 1 para los anos 1986-1989 y 0 para el resto.
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desfasada, si bien ésta puede estar captando el efecto de la
tendencia. Adicionalmente, se realizaron estimaciones con
especificaciones dinamicas alternativas, es decir, introduciendo
las variables renta y precio relativo desfasadas un periodo pero
resultaron ser no significativas. En la medida que se estan
utilizando datos anuales, este resultado induce a pensar due el
ajuste de las exportaciones a variaciones de estas variables es

inferior a dos afos.

Ahora bien, el hecho de que en algunos sectores se produzcan
tasas elevadas de crecimiento de las exportaciones en el afo
1985, por la anticipacidén de ventas gue los exportadores realizan
ante la entrada de Espafa en la CE, ha llevado a la introduccidn
de otra variable ficticia temporal que toma el valor 1 en los
afios 1985-1989 y 0 en el resto.” Los resultados de las

estimaciones se presentan en las columnas 6-8 de Cuadro 1.

Como puede observarse en la columna 6 de dicho cuadro la
introduccién de esta variable reduce fuertemente el estadistico
M1 e incluso sin introducir 1las exportaciones desfasadas se
podria aceptar la no correlacidén de los residuos, si bien esta
variable sigue resultando significativa. Ademis, las

elasticidades del resto de las variables no se ven afectadas. Por

El andlisis de los datos permite afirmar que la mayoria de los
sectores industriales presentan unas elevadas tasas de
crecimiento de las exportacicnes en el afio 1985, una reduccidn de
éstas en el afio 1986 —algunos ing¢luso presentan tasas negativas-—
¥ una subida generalizada en los ahos 1987-8%. Es por ello que se
realizaron diversas estimaciones incluyendo combinaciones de
otras dummies temporales: una dummy que toma el valor 1 en el afo
1985, otra que toma el valor -1 en el aho 1986 y otra con valor
1 para los anos 1987-89. Los resultados, sin embargo, no eran
satisfactorios.



147
consiguiente, a la vista de los resultados presentados, podria
afirmarse gque la entrada de Espafia en la CE no parece gque haya
supuesto un cambio estructural en las exportaciones con esta area

a partir del ano 1986.

De lo expuesto hasta aqui puede inferirse que las exporta-
ciones industriales espafiolas a la CE para el periodo 1978-89 se
ajustan a la especificacién propuesta. El capital tecnoclégico y
la intensidad publicitaria tienen un efecto directo sobre las

exportaciones.'"

Ahora bien, en la medida en gue la diferencia-
cidn de producto puede considerarse como una via alternativa de
competencia por parte de las empresas, es esperable gue aguellos
productos con una mayor diferenciacidn tengan una elasticidad
precio menor. La forma mé&s adecuada de contrastar esta hipdtesis
seria introducir estas variables en la ecuacidén de forma

multiplicativa con los precios, de acuerdo con la especificacién

(10].

El Cuadro 2 presenta las estimaciones de las variables
transformadas en desviaciones ortogonales, incluyendo el
indicador de precios basado en los IVUS de exportacién (IP3}).9

Como puede apreciarse en dicho cuadro, la estimacidn por MCO, al

El test de Wald rechaza la no significatividad conjunta de ambas
variables para todas las especificaciones propuestas.

0 Cuando se estimd la especificacidn con los otros indicadores de

precios, éstos no resultaron significatives vy, ademds, 1los
resultados estadisticos eran mencos satisfactorios.
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igual gue sucedia con las estimaciones previas, confirma la

necesidad de utilizar variables instrumentales.'”

Las elasticidad renta de las ecuaciones estimadas con
variables instrumentales es muy similar a la obtenida cuando se
estima la otra especificacién. Los coeficientes de las variables
multiplicativas si bien presentan el signo correcto tienen
valores muy bajos, casi nulos. Este hecho puede deberse al grado
de agregacidn utilizado en este trabajo. La hipdtesis contrastada
seria mas relevante si se dispusiera de datos a un nivel de
desagregacidén mayor, ya que el grado de diferenciacidn de los
bienes dentro de cada sector de los aqui utilizados es muy dispar
entre unos y otros. La elasticidad precio una vez considerado el
efecto de las dos variables estratégicas es inferior a la de la

especificacién [9].

Cuandec se estima por variables instrumentales si bien se
reducen los estadisticos M1 y M2, se sigue detectando correlacidn
residual de primer orden. Es por ello gue en la columna 3 se
introduce 1la variable dependiente retardada, y, como puede

apreciarse, algunas variables reducen su significatividad.

Cuando se introduce la variable ficticia gue toma valor 1
a partir de 1985 =-véanse columnas 4 y 5- las conclusiones gue
pueden derivarse son muy similares a las expuestas para la

anterior especificacién. La introduccidén de esta variable

o2 La presién de la demanda interna resultaba ser no significativa,

y Su inclusién en la estimacidn dejaba el restc de resultados
inalterados.
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CUADRO 2

ln XR, = v, 1n DER, + ( ¥, + ¥, 1n ET; + v; ln GP;, } 1ln TCER, + a + €

| {1) (2) (3) {4} (5}
METODO MCO vI VI VI VI
VACSE 1,73 1,55 1,15 1,51 1,18
(6,7) (4,2) (3,3) (4,3) {(3,5)
IP3 -1,79 -2,62 -2,12 -2,62 ~-2,20
(4,0) (2,1) (1,7) (2:1) (1,8)
GP*1IP3 0,01 0,05 0,05 0,04 C,04
{(1,6) (4,0} (3,9) (3,8} (3,1}
CT*IP3 0,07 0,07 0,05 o,C6 0,05
(5,0) (1,7) (1,3) (1,5) {(1,2)
D8689 0,26 0,11
(4,4) {(1,6)
XR(-1) 0,38 0,29
(2,8) (2,1)
D8589 0,20 0,12
(3,6} (2,8)
M1 4,4 2,5 1,4 1,5 0,%
M2 3,3 0,9 1,0 0,8 0,8
TS 1,9 (2) 2,3 (2) 1,4 (2) 1,7 (2)
INST IP3 IP3 IP3 IP3
GP*IP3 GP*IP3 GP*1IP3 GP*IP3
W (2) 25,8 20,8 15,7 15,0 9,8
ANOS 79-89 81-89 81-89 81-89 81-89
Nota: Véanse las notas al Cuadro 1.
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disminuye drasticamente el estadistico M1, por lo gque la
introducecidn de la variable dependiente retardada no seria

necesaria.

En general puede decirse que si bien con esta especificacidn
los gastos de publicidad resultan significativos, el esfuerzo
tecnocldgico -medido por el capital tecnoldgico- reduce su
significatividad. Del test de Wald, no obstante, puede inferirse
que ambos son significativos de forma conjunta. Por consiguiente,
los resultados parecen apuntar gue la diferenciacién de producto

reduce la elasticidad precio.

Los resultados presentados hasta el momento permiten afirmar
gue para la muestra de datos utilizada, las variables estratégi=-
cas de las empresas parecen jugar un papel en la determinacién
de las exportaciones espaficlas. Los estadisticos presentados para
las dos especificaciones propuestas no permiten, sin embargo,
decidir cudl de ellas presenta un mejor ajuste a los datos. Para
intentar aportar alguna idea de cudl de las dos hipdtesis es mas
correcta, se ha realizado el contraste de modelos no anidados
propuesto por Godfrey (1983). En el Cuadro 4 del Apéndice 2 se
presentan los resultados para las diferentes estimaciones
presentadas en los Cuadros 1 y 2. A excepcidn de cudndo se
comparan las estimaciones de las columnas 4 del Cuadreo 1 y 3 del
Cuadro 2 -que incluye D8689 en la especificacién [9] y 1la
variable dependiente retardada en ambas-, gque aceptaria claramen-

te la hipbétesis de gque las variables de diferenciacidén se
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intrecduzcan de forma multiplicativa, en el resto de los casos el

test de Godfrey no permite definirse por ningln modelo.

Por Gltimo sefalar, que en la evidencia empirica espafola
disponible ha sido habitual contrastar 1la igualdad de las
elasticidades de los preclos relativos y del indice de tipo de
cambio nominal descomponiendo el indice de competitividad en
estos dos componente. Los resultados obtenidos no scon nada
concluyentes, asi mientras, por ejemplo, Ferndndez y Sebastian
(1989) encuentran diferente sensibilidad de las exportaciones a
estas variables en el corto plazo, para Bulisan y Gorde (1994) se
acepta el supuesto de igualdad de elasticidades. Aungue en este
trabajo se estd interesado en conocer la elasticidad precio
conjunta y la posible influencia de otras variables en ésta, se
han realizado unas estimaciones alternativas descomponiendo el
indice de competitividad y los resultados se presentan en los
Cuadros 5 y 6 del Apéndice 2 para las especificaciones (2] y [10]
respectivamente. De ellos puede inferirse, en primer lugar, gue
la significatividad del resto de las variables no se ve alterada,
si bien la elasticidad renta es ligeramente mayor. Y en segundo
lugar, que las exportacicnes son mds sensibles a las variaciones
del indice de tipo de cambio nominal gque a las de los precios

relatives.

El Gltimo objetivo del capitulo esta en consonancia con 1la
idea sefialada en 1la mayoria de los trabajos previos para
funciones agregadas de exportacidén de la necesidad de realizar

estimacicnes desagregadas porque se piensa que las sensibilidades
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de las exportaciones a los precios y a la renta deben diferir
entre sectores. Este ejercicio se llevard a cabo imponiendo al
resto de factores explicativos la misma elasticidad y descompo-
niendo el indice de precios en catorce variables, una para cada
rama de actividad.'”® Es decir, se mantiene el supuesto de

homogeneidad de efectos sectoriales en el resto de variables.

Los resultados de la estimacidn de la especificacidén [9] por
MCO se presentan en el Cuadrc 3. Aungque légicamente no se
garantiza la consistencia de los estimadores, del andlisis del
cuadro se deduce gue la elasticidad precio difiere ampliamente

entre sectores.

Resulta relevante destacar el conjunto de sectores gue
presenta elasticidades precio positivas y no significativas:
Minerales metdlicos (2), Quimico (4), Maguinas de oficina (7),
Material eléctrico y electrdnico (8), Material de transporte (9).
La mayoria de ellos se caracterizan por su elevado grado de
diferenciacidén de producto -ya sea horizontal o vertical-. Estos
resultados parecen confirmar la hipdtesis de que en los sectores
donde las estrategias alternativas de competencia son importan-

tes, la competencia via precio ocupa un lugar secundario.

A la vista de estos resultados se procedid a agregar los
sectores sefialados en el indice IP3Al1, y, como puede apreciarse

en la segunda columna del cuadro, los resultados no se medifican.

103 Aungue es posible realizar un ejercicio alternativo para la

variable renta, parece mas razonable pensar gue las diferencias
en las elasticidades precio sectoriales gean superiores.
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DESAGREGANDO EL INDICE DE PRECIOS.

I (1) | (2) (3) (4)
VACE 1,34 [ 1,34 1,35 0,75
(5,3) {5:8) (7,8) (4,5}
GPVA 0,10 0,09 0,03 0,04
l_ (2,7) (2,5) _J (2,6) (1,3)
CT 0.38 0,39 0,39 0,18
{8,3) (8,7) {6,5) (3,9)
EEE 0,21 0,23 0,22 0,11
(3,9) {4,5) (5,0) (3,5)
IP31 -1,29 ~1,32 -1,31 ~1,54
{(4,7) {(4,9) (2.9) {4:1)
IP32 0,18
(0,2)
1P33 ~3,61 -3,70 -3,72 -1,80
(3,5) (3,7) (3,6) (3,1)
P34 G,07
{0,0)
IP35 ~0,75 -G,75
(1,0} (1,0)
IP36 -3,23 -3,27 -3,25 —Z,46
(3,2) (3,2) (4,8) (4,6)
IP37 0,22
(0,6)
IP38 0,17
(0,2)
TF39 2,08 7|
(1,4)
IP310 -1,06 -1,09
(0,9) (1,0)
IP311 -3,5 -3,53 ~3,55 ~1,88
(4,4) (4,5) (8,0) (6,7)
IP312 -1,6 -4, 60 2,61 3,16
{2,86) {2,6) {5.,1) {5,8)
IP313 -G, 68 -0,65
{1,5) {1, 5)
IP314 ~3,46 -3,54 -3,52 -1,88
{6,6) (6,9) {7,2) {5,5)
IP3A1 0,20 0,20 0,28
(0,7) {0,5) {0,7)
IP3AZ ~0,71 -0, 60
{4,0) {3,5)
XR(-1) 0,51
{5,6)
M1 4,9 5, 1 2,9 ~0,7
| M2 1,8 1,8 1,6 1,1
Test F F(5,136)=0,3 |F(3,140)=0,04 | F(3,125)=0,7
ANOS 79-89 79-89 79-89 80-89

Notas: Los estadisticos t de las dos primeras columnas no son robustos

a heterocedasticidad.

El test F es

un

contraste de

igualdad de

parametrcs de las elasticidades precio de los siguientes sectores.

IP3nl:

Sectores 2,4,7,8 y 9.

IP3R2:

Sectores 5,10 y 13.
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De igual modo, dada la menor elasticidad y significatividad de
los sectores de Productos metdlicos (5}, Alimentacidn (10) vy
Caucho y pléasticos (13), en la columna 3 se presenta una
estimacién en la cudl se ha impuesto la igualdad de estos
coeficientes. La introduccién de 1la variable dependiente
retardada, proporcicnan unos estadisticos M1 y M2 gue permiten
aceptar la no autocorrelacidén de los residuos, si bien reduce la

elasticidad y significatividad de la intensidad publicitaria.

Los intentos de llevar a cabo una estimacién por variables
instrumentales no han resultado satisfactorios. En la mayoria de
los sectores los precios relativos resultan no significativoes,
y ademds las elasticidades obtenidas son excesivamente elevadas
(véase Cuadro 7 del Apéndice 2). La agregacidén de los precios
para aquellos sectores con significatividad nula en el indice
IP3A3!"™, no mejora los resultados. Probablemente ello es debido
a gue dada la muestra disponible no se dispone de informacién

suficiente para obtener estimadores desagregados consistentes.

En cualquier caso, los resultados de las estimaciones por
MCo, apuntarian la necesidad de realizar estimaciones

desagregadas.

IP3A3 se diferencia de IP3Al en que incluye Alimentacidn (10) y
Minerales y productos no metdlicos (3) y excluye Minerales
metdlicos y Siderometalurgia (2).
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3.2.- Conclusiones de la estimacidén con datos de panel de la

funcién de exportacidn.

El objetivo del epigrafe 3.1 ha sido el estudio de los
factores determinantes de las exportaciones de productos
industriales a la CE. El1 andlisis descriptivo de los datos
permitidé constatar que las variables habitualmente utilizadas
para explicar la demanda de exportaciones -demanda externa e
indices de competitividad - no siempre estd en consonancila con
la evolucidén de la exportaciones a la CE. Este hecho sugiere que
existen otros factores, a los gue por otra parte se alude en las
nuevas teorias de comercio internacional, gue pueden ser
relevantes para explicar los flujos comerciales entre paises con

dotaciones factoriales similares.

En concreto, en este estudio se ha contrastado la influencia
de la diferenciacidn horizontal medida por la intensidad
publicitaria, y de 1la vertical aproximada por el esfuerzo
tecnoldgico. Este contraste se ha llevado a cabo por dos vias
alternativas: en la primera se ha valorado su efecto directo
sobre las exportaciones omitiendo su posible influencia en 1la
elasticidad precio. La elasticidad de los gastos de publicidad
estimada oscila entre 0,2 y 0,3, confirmidndose el efecto positivo
que esta variable tiene sobre el flujo de exportacidén. De las
diferentes medidas utilizadas para aproximar el esfuerzo
tecnoldgico, el capital tecnoldgico parece ser la variable qgue
mejor recoge este efecto. Su elasticidad toma valores practica-

mente idénticos a los de la diferenciacidén horizontal.
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Cuando se introducen estas variables de forma multiplicativa

con los precios para contrastar su posible efecto en la elastici-
dad, los resultados apuntan gue agquellos sectores con mayer
diferenciacidn presentan una elasticidad precio menor, si bien

les coeficientes estimados tienen valores muy reducidos.

Como puede apreciarse en el Cuadro 4, la elasticidad renta
es poco sensible a las dos especificaciones utilizadas. Ahora
bien, la elasticidad precioc es siempre inferior en la especifica-
cidn [10}. El1 contraste de modelos no anidados propuesto por
Godfrey no permite ser concluyente acerca de cual es la hipétesis
m&s correcta, sin embargo, la especificacidn que introduce las
variables de diferenciacidén de forma multiplicativa es aceptado

de forma clara en una de las estimaciones.

Los resultados también apuntan a que la entrada en la CE no
ha supuesto un cambio estructural en las exportaciones con esta
area. Si bien la variable ficticia temporal que se introduce para
captar este efecto presenta siempre el signo esperado, pierde su
significativad en las estimaciones realizadas por variables
instrumentales y con la variable dependiente retardada. Sin
embargo, la variable ficticia alternativa, D8589, resulta ser
siempre significativa. Y, ademds, las elasticidades renta vy
precio proporcionadas por las especificaciones gque introducen

ésta resultan ser ligeramente inferiores.

La variable renta que mejor parece explicar las exportacio-

nes industriales espaficlas a la CE es el producto interior
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CUADRO 4

ELASTICIDADES PRECIO Y RENTA DE LAS DIFERENTES ESTIMACIONES PRESENTADAS.

£y €p
Estatica 1,67 -2,21
ESPECIFICACION [9]
CcC.P. 1,25 -1,54
CON DB689
L.P. 1,89 -2,90
Estatica 1,55 -1,56
ESPECIFICACION [10]
c.P. 1,15 -1,66
CON D8689
L.P. 1,85 -2,687
Estatica 1,61 -2,20
ESPECIFICACION {9]
C.P. 1,28 -1,96
CON D8589
L.P. 1,80 -2,76
Estatica 1,51 -2,05
ESPECIFICACION [10]
c.p. 1,18 -1,73
CON D8589
L.P. 1,66 -2,44

bruto real desagregado. El indice de precios relevantes es el
gue recoge no sdlo la competencia de nuestros productos con los
de la CE sino ademds la de los terceros competidores. Las
elasticidades de ambas variables, como se ha sefialado, son poco
sensibles a la especificacién elegida asi como a la variable
ficticia temporal introducida. Para la elasticidad renta a corto

plazo los valores oscilan entre 1,2 y 1,3 mientras gue a largo
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plazo toma unos valores entre 1,7 v 1,9. La sensibilidad en las
especificaciones estaticas presenta valores intermedios aungque

cercanos a los de largo plazo: 1,5 y 1,7.

Con respecto a la influencia de los precios relativos en las
exportaciones, la elasticidad precio a corto plazo varia entre
-1,7 vy =2,0. A larygo plazo, los valores estimados oscilan entre
-2,4 y -2,9. En las especificaciones gue no incorporan la
variable dependiente retardada son muy similares a las de corto

plazo: -2,0 y =-2,2.

En el Cuadro 5, se presenta un resumen de los resultados de
estimaciones previas de exportaciones a 1la CE. Como puede
observarse en dicho cuadro, las elasticidades precio
proporcionadas en este trabajo son inferiores a las de Garcia y
Beyaert (1988) y Fernandez y Sebastiadn (1989). Aungue ambos
trabajos difieren no sélo en el periodo muestral sinc ademads en
el conjunto de bienes considerados, una explicacidn adicional a
este hecho seria que la especificacidn presentada en esta
investigacién incluye variables que recogen vias alternativas de
competencia. La elasticidad renta presenta mayor similitud,
aunque de nuevo es inferior a la aportada en los trabajos

previos.

Con respecto, a los trabajos precedentes de Martin y Moreno
(1991) y (1993), las diferencias de la elasticidad precio pueden
venir explicadas por dos causas. La primera, es que el indicador

de precios relativos utilizado es diferente. Es mas, en las



CUADRO 5

RESULTADOS DE ESTIMACIONES DE EXPORTACIONES ESPANOLAS A LA CE.
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Variable Elasticidad Precios Elasticidad
Renta Renta Relativos Precio
Garcia y Importacién 1,6 IPC -3,4
Beyaert Comunitaria relativo
(1988)
Fernandez y Importacién 2,6 IVUs de -3,4
Sebastiidn Comunitaria exportacidn
(1989)
Martin y Valor ana- 2,2 ICLU ~1,0
Moreno dido Relativos
(1991)
Martin y Valor 2,0 ICLU -1,0
Moreno Afiadidec Relativoes
(1993)
Moreno Valor ahna- cCp: 1,2-1,3 IVUS de cp: -1,7,-2,0
(1994 “ dido Lp: 1,7-1,9 exportacidn Lp: -2,4,-2,9

estimaciones realizadas en este trabajo aproximando el indice de
competitividad por los costes laborales unitarios las elasticida-
des obtenidas siempre eran inferiores a las estimadas con los
IVUS de exportacidn, en la linea de los resultados del Cuadro 5.
Pero, ademds, las estimaciones precedentes estdn realizadas por
MCO, y ello puede generar que los parametros estimados nc sean

consistentes,
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Del presente trabajo también puede inferirse que las
exportaciones espafiolas dirigidas a la CE no parece gue tengan
un caracter residual. Este resultado, estd en consonancia con el
obtenido para las exportaciones totales por Bonilla (1978),
Mauledn (1986) y Buisan y Gordo (1994) y para las exportaciones
a la CE por Fernédndez y Sebastian (1989). Parece necesario, sin
embargo, matizar esta conclusiédn dado que el periodo considerado
en este trabajo no incorpora los afios 1991-93 en los cuales han
coincidido bajas tasas de crecimiento en las ventas totales de
las empresas con fuertes incrementos en las exportaciones (véase

Segura et _al (19%94)).

Por Ultimo, es interesante destacar gue las estimaciones
desagregadas confirman el amplio rango de variacidn que presentan
las elasticidades precios de las ramas industriales espafiolas.
Es mas, se detecta que en agquellos sectores donde la diferencia-
cidén vertical u horizontal es mayor, estas variables afectan mas
a la evolucidn de las exportaciones que los propios precios

relativos.
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3.3.~ Resultados de la estimacidén de la funcién de importacidn

de productos industriales procedentes de la CE.

En este apartado se presentan las principales estimaciones
de las importaciones espaficlas de productos industriales
procedentes de la CE. A partir de los resultados obtenidos se
pretende contestar a una serie de interrogantes gue pueden

resumirse como sigue.

En primer lugar, se esta interesado en conocer si las
importaciones pueden venir explicadas Unicamente por 1los
variables gue tradicicnalmente figuran en las funciones de
demanda, y si ello es asi cudles son los indicadores de precio

Yy renta relevantes.

En segundo lugar, si existen otros factores, en concreto,
la diferencia en intensidad tecnolégica de Espafia y la CE y la
participacidén de capital extranjero, gque puedan explicar la

evolucidn de las importaciones.

Por Gltimo, se tratara de aportar alguna evidencia de las
diferencias en las elasticidades precio de las diferentes ramas
industriales. Para ello y, al igual que se hizo en la estimacidn
de las exportaciones, se descompondra el indice de precios en
catorce variables sectoriales y se impondrd la misma elasticidad
media al resto de variables. Es decir, se elimina el supuesto de

homogeneidad en el efecto sectorial de los precios relativos.
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Las estimaciones se han llevado a cabo sobre la base de las
tres especificaciones alternativas sefialadas en el epigrafe 1.4

del capitulo primero, la [11}], la [12] y la [13]:

In MR, = B, In ¥, + 8, In IPR, + o, + €,
In MR, = 8, 1n Y, + 8, 1n IPR, + 3, 1n PCE, + 8, DIFID, + o, + €,

In MR, = 1In Y, (v, *+ v, In PCE) + 1InIPR; (v, *+ 3 1n PCE)

* vy PIFID, = o + €

Como ya se ha comentado la segunda especificacidén analiza
el impacto directo de 1la ventaja-desventaja tecnoldgica vy
participacidén de capital extranjero sobre las importaciones,
mientras que la tercera, en la medida gque una elevada participa-
¢ién de capital extranjero puede asociarse con un mayor volumen
de comercio intraempresa, trata de contrastar el efecto de esta

variable sobre las elasticidades precio y renta.

La heterogeneidad es introducida por los efectos sectoriales
2. La estimacién de estas ecuaciones por MCO conducira a
estimaciones sesgadas de las elasticidades en presencia de
correlacién entre estos efectos y las variables explicativas. Sin
embargo, cualquier transformacién gque permita eliminar 1los
efectos individuales también hace desaparecer la participacidn

105

de capital extranjero'” por lo que como primera aproximacidn se

han llevado las estimaciones en niveles por MCO.

10s Como se ha comentado en el capitulo descriptive, no se dispone de

una serie temporal para esta variable.
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En el Cuadro 6 se presentan las estimaciones que incorporan

como variable precio el cociente de los IVUS de las importaciones
procedentes de la CE y los preclos de productos industriales de
Espafia (IPR1). En las tres primeras columnas la variable renta
utilizada es el valor afadidc mas las importaciones (VAMR), Yy en
las restantes la demanda se ha aproximado por la demanda interna
mds las exportaciones (DIEX). Las estimaciones con el otro
indicador de precios -cociente de los deflactores implicitos de
las exportaciones de la CE y el indice de precios industriales

de Espafia (IPR2)- se presentan en el Cuadro 1 del Apéndice 3.

Como puede apreciarse en las columnas 1 y 3 del Cuadro 6
aungue las variables renta y precio presentan el signo esperado,
los estadisticos M1 y M2 denotan correlacidn en los residuos. La
ampliacién de esta especificacidn con las variables de participa-
cién de capital extranjero (PCE)!%, la diferencia de intensidad
tecnoldgica con respecto a la CE (DIFID) y la variable ficticia
gque recoge Jla entrada de Espaha en la CE (D8689) reduce
marginalmente los estadisticos, si bien se constata la elevada
significatividad que estas variables presentan en la explicaciédn
de las importaciones. Resultados similares se obtienen cuidndo
como aproximacidén de los precios de importacién se utilizan los
deflactores implicitos de las exportaciones de la CE (IPR2)

{véase Cuadro 1 del Apéndice 3).

De los valores de los estadisticos se puede inferir, ademas,

106 La variable de capital extranjerc wutilizada es la media
aritmética simple de las participaciones de las empresas en cada
sector.
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CUADRO 6

ln MR, = 3, 1n Y, + B, 1n IPR, + [, 1n PCE, + S, DIFID, + & + €,

(1) (2) {3) (4)
METGDO MCOo MCO MCO MCO
CTE 8,46 5,40 11,50 9,68
(3:,8) {(3,4) {5:,9) {6,9)
VAMR 0,43 Q,60
(4,1) (8,0)
DIEX 0,23 0,34
{2,8) (4,6)
IPR1 -0,61 -0,72 -0,71 -0,90
{1,5) {2,9) {1,8) {3,6)
PCE 0,43 0,35
{9,9) (7,2)
DIFID 0,03 0,05
{3,7) (4,4)
D8689 G,53 0,66
{6,7) (8,0)
M1 8,4 6,9 7,9 7,1
M2 8,0 6,2 7,5 6,4
aNos 79-89 79-89 79-89 79-89

Nota: Entre paréntesis, debajo de cada coeficiente, aparecen los
estadisticos t robustos a heterocedasticidad. M1 y M2 son los estadis~-

ticos de correlacidn serial de primer y segundo orden.
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la existencia de correlacidn entre las variables explicativas y
el efecto fijo. De hecho esta idea se confirma cuando se lleva
a cabo el contraste de ausencia de correlacidén (E(X,,a;) = 0).
Como puede aprecliarse en el Cuadro 2 del Apéndice 3, el test de
Hausman'” rechaza la hipétesis nula para casi todas las especi-
ficaciones propuestas. Cuando de utiliza el test de Mundlak la
hipdtesis se rechaza en todos los casos (véase Cuadro 3 del

Apéndice 3}).

Por consiguiente, los parametros estimados del Cuadro 6 no
son consistentes y serd necesario llevar a cabo una transforma-
cidén de los datos que permita eliminar el efecto fijo del término
de error. Bajo el supuesto de estricta exogeneidad de las
variables explicativas, la aplicacién de MCO a las variables

transformadas permite obtener estimadores consistentes.

En la medida que la demanda de importaciones espafiolas
representa un porcentaje pequefio en el volumen total de las
exportaciones de 1la CE'®, parece razonable considerar a los
precios como exdgenos. Sin embargo, las variables utilizadas para
aproximar la demanda espafola pueden generar un problema de
simultaneidad con la variable dependiente en la medida a dgue

incorporan en su definicién las importaciones totales espanolas.

El Cuadro 7 presenta las estimaciones de las variables

Calculado a partir de la metodologia propuesta por Arellano
{1991}).

108 En 1989, las importaciones industriales espafiolas representaban
un 4.1% del total de las exportaciones de la CE.
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transformadas en diferencias introduciendo como variable renta
el valor afadido mas las importaciones (VAMR) y como aproximacidn
de los precios relativos, IPR1. En la estimacidn por MCO de 1la
funcidn de demanda clasica de importaciones, los estadisticos M1
y M2 no rechazan, aungue en el limite, la hipdétesis de ausencia
de correlacién serial (véase columna 1 del Cuadro 7). La
elasticidad renta toma un valor cercano a la unidad y el indice
de precios relativos es significativo y con el signo correcto.
Cuando como variable renta se utiliza la demanda interna mas las
exportaciones los coeficientes estimados son muy similares (véase
cuadro 4 del Apéndice 3).'%

- ysduce

La instrumentalizacién de la variable de demanda
el estadistico M2 marginalmente. La posible presencia de
correlacidén en los residuos induce a pensar que las importaciones
espafioclas presentan una tendencia que no puede ser explicada por
las variables renta y precio. Ahora bien, la introduccién de una

constante en las estimaciones -tendencia en niveles- 31 bien

resultaba ser significativa proporcionaba peores resultados.

Adicionalmente, se incluyerocon variables ficticias temporales

y de nuevo los resultados eran no satisfactorios.

Si como aproximacidn de los precios relativos se introduce IPRZ,
aunque presenta el signo correcto resulta ser no significativo.
Ademds los estadisticos Ml y M2 confirmaban la existencia de
correlacidn residual.

ho De los posibles instrumentos, es la produccidén de bienes vy

servicios destinadas a la venta (VTA), una de las aproximaciones
de demanda utilizada en trabajos de importaciones desagregadas,
la que mejores resultados ha proporcionado.
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CUADRO 7
ESTIMACIONES EN DIFERENCIAS

ln MR, = 3, 1n ¥, + 5, 1n IPR, + 5, 1ln PCE, + 3, DIFID, + o + g,

(1) {2) (3) (4 (%) (6)
METODO MCO VI vI VI VI VI
VAMR 1,07 2,29 0,52 0,42 0,33 0,34
(4,8) (6,6) (2,4) (2,1) (1,9) (2,2)
IPR1 -0,78 -0,56 -0,67 -0,53 -0,55 -0,70
(2,8) (2,0) (2,3) (1,8) {(1,9) {2,5)
D868Y 0,13 0,14 0,13
{3:.2) (3,4) {3,3)
DIFID -0,02
{(1,2)
LDIFID 0,005
(2,1)
MR (-1} 0,86 0,72 0,74 0,66
(7,3) (7,4) (7.9) (8,1)
M1 2,3 2,2 -2,7 -2,8 -2,7 -2,9
M2 1,5 1,2 0,4 0,1 0,2 0,3
TS 1,3 (1) 7,9 (2) 7,0 (2} 6,9 (2) 5,6 (2)
INST. - VTA VTA, MR VTA, MR VTA, MR | VTA, MR
(=2),(=3) | (=2),{=3) | (=2}, (=3) [(-2), (-3} (-2),(-3)
ANOS 79-89 81-89 81-89 81-89 81-89 81-89

Nota: Entre paréntesis, debajo de cada coeficiente, aparecen 1los
estadisticos t robustos a heterocedasticidad. M1l y M2 son los estadis-
ticos de correlacidn serial de primer y segundo orden. Los instrumentos
utilizados son las variables sefialadas desfasadas 2 y 3 periodos. En el
test de Sargan (TS) se presenta entre paréntesis los grados de

libertad.
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Unicamente cuando se introduce la variable dependiente
desfasada -véase columna 3 del Cuadro 7- se acepta la no
correlacidn serial. Este resultado puede inducir a pensar que las
importaciones presentan un comportamiento ciclico respecto a la
tendencia que sdlo es captado por las importaciones retardadas.
Ahora bien, en esta estimacidn el test de Sargan no se rechaza
a un nivel de significatividad muy bajo (1%) y, ademas, las
elasticidades a largo plazo proporcionadas por esta estimacién

no son aceptables.!!!

La ampliacidn de la especificacién con la variable ficticia
de entrada en la CE (D8689), reduce fuertemente las elasticidades
renta y precioc a largo plazo, en concreto, a 1.5 y =-1.9
respectivamente (véase columna 4 del Cuadro 7). A diferencia de
lo que ocurre con las exportaciones, la variable ficticia resulta
ser significativa y con el signo esperado por lo gue se podria
afirmar que la entrada de Espafia en la CE ha supuesto un canmbio

estructural con esta area.

Ahora bien, y, como se ha podido constatar en las estimacio-
nes en niveles, existen otros factores que parecen ser determi-
nantes en la evolucidn de las importaciones. Aungque el efecto
directo de la participacién de capital extranjero no puede ser
estimado, es interesante analizar si 1la ampliacién de la
especificacion clasica de demanda con la desventaja tecnoldgica

mejora la estimacidédn. Cuando se incluye esta variable en

t Las elasticidades renta vy ©precioc a largo plazo son

respectivamente 3.7 y -4.8.
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diferencias, presenta un signo contrario al esperadoe pero resulta
ser no significativa. Por consiguiente, podria afirmarse que la
variacidn en el desventaja tecnoldgica de Espafa con respecto a
la CE no parece afectar a la evoluciédn de las importaciones
(véase columna 5 del Cuadro 7). La escasa variacidén temporal que
experimenta la diferencia en intensidad en I+4D de ambas &reas en
el periodo de andlisis, como se comentd en el capitulo descripti-

vo, podria explicar este resultado.

Sin embargo, y, como puede apreciarse en la columna 6 del
Cuadro 7, cuando esta variable se introduce en niveles resulta
claramente significativa. Su coeficiente, en este caso, debe ser
interpretado como el efecto gque la desventaja tecnoldégica -no su
yariacién- tiene sobre la evolucidén de las importaciones. Por
consiguiente, se podria afirmar que es el mayor (menor) grado de
intensidad tecncldgica de la CE (de Espafia) lo que genera un
mayor volumen de importaciones.!”” De las estimaciones presenta-
das, es en ésta donde el test de Sargan no se rechaza al mayor
nivel de significatividad (10%). La elasticidad renta se reduce
con respecto a la estimacidén que solo incorpora la D8638% y la

elasticidad precio no se ve modificada.

Como se ha seflalado, existe una especificacién alternativa
gue intentar valorar si el grado de participacién de capital

extranjero sectorial puede afectar a las elasticidades renta y

Esta idea se contrastd adicionalmente, dividiendo la desventaja
tecnoldgica en sus dos componentes, intensidad en I+D de la CE
(IDVACE) y de Espafia (IDVA). Ambas resultaban significativas y
con el signo esperado, poesitive y negativo respectivamente.
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precio. Las estimaciones de esta especificacidén donde esta
variable se introduce de forma multiplicativa con los precios y
la renta se presentan en el Cuadro 8. Los resultados presentados
en la primera columna de dicho cuadro permiten confirmar 1la
hipbtesis previamente formulada: en aguellos sectores con mayor
participacién de capital extranjero y, por tanto, un mayor
porcentaje de importaciones vinculadas, las importaciones son
menos sensibles a las variacicnes de la renta y de los precios
relativos. La introduccién adiciocnal de la variable que recoge
la diferencia en la intensidad en I+D de ambas areas no produce
variaciones en los coeficientes y mejora levemente el estadistico
M2. En cualguier caso de ambas estimaciones se deduce la

existencia de correlacidn serial.

Con esta especificacién, sin embargo, es posible eliminar
este problema introduciendo variables ficticias temporales como

puede observarse en las dos Ultimas columnas del cuadro 8.V

Las estimaciones de esta especificacidén wutilizando 1la
demanda interna mas las exportaciones como aproximacién a 1la
demanda proporcionan peores resultados (véase Cuadro 5 del

Apéndice 3).

Por Gltimo, y al igual que se ha hecho en la estimacidn de
la funcidén de exportaciones se analizara si las elasticidades

precio difieren sectorialmente. Este ejercicio se ha llevado a

13 La introduccién de la variable dependiente desfasada
proporciconaba en este caso peores resultados y reducia
fuertemente la significatividad de los parametros.
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ESTIMACIONES EN DIFERENCIAS.
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In MR, = 1In ¥, (v, + 7; in PCE;) + ln IPR; (v, + v; 1ln PCE) + v, DIFID, + & + €
(1) (2) (3) (4)
- L
METODO MCO MCO MCO MCO
VAMR 2,07 2,02 1,86 1,88
{3,9) (4.4) {4,8) (4,9)
VAMR*CE -0, 34 -0,35 -0,32 -0,33
(1,9} {(2:4) (3,2) {3,3)
IPRL ~1,54 -1,46 -1,42 -1,41
{2,2) (2,1) (5.0) (5.,0)
IPR1*CE 0,33 0,27 0,28 0,27
(1,4) (1, 1) {2,5) (2,3)
D8689 0,06 0,086
(2,3) (2,0)
LOIFID 0,01 0,004
(3,3) (4,3)
M1 2,3 2,1 2,1 2,0
M2 2,4 1,7 -0,5 -0,5%
FICTICIAS NO NO SI ST
TEMPORALES
aNos 1979-89 1979-89 1979~89 1979-89
Neota: Los estadisticos de las columnas 3 y 4 no son robustos

heterocedasticidad.

a
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cabo imponiendc una misma elasticidad al resto de variables -la
media industrial- y eliminando el supuesto de homogeneidad de los
efectos de los precios. Los resultados de las estimaciones por

MCO se presentan en el Cuadro 9.

Como puede apreciarse en la primera columna de dicho cuadro,
el rango de variacidén de las elasticidades precio entre sectores
es mucho menor gque el de las exportaciones. De las 14 ramas
industriales, en cinco de ellas, Energia (1), Quimico (4),
Maguinaria (6), Material de oficina (7) y Alimentacidn (10), las
importaciones no parecen verse afectadas por la evolucidén de los
precios relativos, es mas, dos sectores presentan una elasticidad
precio positiva aunque no significativa. Todas ellas, a excepcidn
de Energia (1), se caracterizan por tener una elevada participa-

cidén de capital extranjero.

Ademas, es importante destacar, que las importaciones de
estas cinco ramas suponen en el periodo considerado mas del 40%
de las importaciones procedentes de la CE, llegando a superar el

50% en algunos anhos.

A la vista de estos resultados se procedid agregar 1los
sectores con elasticidad precio no significativa en el indice
IPR1A y como puede apreciarse en la segunda columna del Cuadro
9 las elasticidades renta y precio del resto de las ramas
industriales no se ven afectados. Ahora bien, los estadisticos
M1 y M2 de ambas estimaciones denotan la presencia de correlacidn

en los residuos.



CUADRO 9

ESTIMACIONES DESAGREGANDO EL INDICE DE PRECIOS

[T @ 2) ) (4)
METODO [ MCO MCO MCO MCO
VAMR 1,11 1,10 1,90 1,84
(17,3) (16,9) (6,3) (6,5}
D862 0,09 0,08
{(2,4) (2,2)
VAMR * -0, 29 -g, 29
PCE (3,2) (3,5)
LDIFID 0,01
(10, 3)
IPR11 —0,08 Z - -
(0,2)
IPR12 -1,57 -1,58 -1,35 -1,33
(2, 1) (2,1) (1,9) (2,0)
IPR13 -1,26 ~1,27 -1,34 21,26
(1,9) (1,2) (2,1) (2,1)
IPR14 -0,03 - - -
{0,0)
IPR1S ~1,56 -1,56 -1,42 -1, 46
{3.0) (3,0) (2,9) (3,1
IPR16 -0,08 - - -
{0,2)
IPR17 0,58 - _ -
(1,6}
IPR18 -0,71 -0,71 -0,78 -1,50
(1,4} (1,4) {(1,6) (3,0)
IPR19 -0, 96 -0,96 -1,17 -1,12
(1,7) (1,7} (2,2) (2,2)
IPR110 0,56 - - -
(G,7)
IPR111 -2,13 -2,14 ~1,87 -1,90
(2,4) (2,4) {2,2) (2,4)
IPR112 -1,34 -1,34 -1,14 ~1,17
{2,5) (2,5) (2:2) (2,5)
IPR113 -0, 86 ~0,86 —0,91 -0, 96
(2,7) (2,7) (3,0) {3,4)
IPR114 -1,67 -1,67 -1,66 -1,67
(6,0) (6,1) (6,3) (6,8)
IPR1A 0,23 0,19 0,09
{(1.1) {1,0) (0,5)
M1 . 5,3 4,1 2,8
M2 ’ 2,6 2,1 0,7
TF - F(S,139)=0,5 - -
ANOS 79-89 79-89 79-89 79-89

Nota: Los pardmetros no son robustos a heterocedasticidad.
test F es un contraste de igualdad de pardmetros de las elastici-

dades precio de los sectores:

1,4,6,7 y 10

(IPR1R).

El
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Cuando se amplia la especificacién incorporando, la variable
ficticia de efecto de entrada en la CE, asi como de las variables
de desventaja tecnolégica con la CE y de participacién de capital
extranjero de forma multiplicativa con la renta (véase Gltima
columna del Cuadro 9), los resultados mejoran considerablemente
va que se reduce fuertemente el estadistico M2 mientras que las
elasticidades precio no se ven modificadas. Sus valores oscilan
entre -0.96 del sector Caucho y Plasticos y -1.90 de Textil,
vestido y calzado. De los resultados, por tanto, puede inferirse

la necesidad de realizar estimaciones desagregadas.
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3.4.- Conclusiones de la estimacidn con datos de panel de la

funcidn de importacién.

El objetive del epigrafe 3.3 ha sido analizar los factores
determinantes de las importaciones de productos industriales a
la CE. De los resultados presentados pueden inferirse algunas

conclusjiones.

En primer lugar, la entrada de Espania en la CE ha supuesto
un cambio estructural en las importaciones con esta area. La
variable ficticia D8689 presenta un signo positivo y resulta ser

significativa en todas las estimaciones presentadas.

En segundo lugar, gue el indice de precios relevante para
explicar las importaciones espafiolas es el cociente de los IVUS
de las importaciones procedentes de la CE y el indice de precios
de productos industriales espafioles (IPR1l). Con respecto a la
variable renta, es la demanda final aproximada aqui por la suma
del valor afadido real y la importaciones reales (VAMR) la que

ofrece mejores resultados.

En tercer lugar, las importaciones de los sectores con mayor
participacidon de capital extranjero son menos sensibles a las
variaciones de la renta y los precios relativos. Si se asume que
la participacidn de capital extranjero estd asociada a un volumen
superior de comercio intraempresa, este resultado confirma los
de trabajos previos con datos de empresas que presentan elastici-

dades precioc y renta superiores en las importaciones convenciona-
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les. En cualguier caso, para ser mas concluyente al respecto
deberia abordarse esta cuestién con flujos comerciales de

enpresas.

En cuarto lugar, se constata que la mayor intensidad en
gastos de I+D en la CE gue en Espafia parece afectar positivamente
a la eveolucidn de las importaciones. En este sentido, se podria
afirmar que nuestro pals presenta todavia una dependencia de

proeductos con alto contenido tecnolédgico.

En guinto lugar, gue para el periodo muestral disponible,
las importaciones procedentes de la CE parecen presentar un
comportamiente ciclico que no es recogido por las variables
explicativas comentadas, lo gque hace necesario introducir las
importaciones desfasadas o alternativamente ficticias temporales

para poder captar este comportamiento.

En cualguier caso, y a diferencia de lo gue ocurre en las
exportaciones, si se considera la variable ficticia que recoge
el efecto de entrada en 1la CE, es posible explicar el
comportamiento de las importaciones con las variables de la
funcidén clasica de demanda. En este caso, y como puede apreciarse
en el Cuadreo 10, donde se presentan las elasticidades
proporcionadas por las estimaciones presentadas en este trabajo,
la elasticidad renta a corto plazo toma el valor de 0,4 y a largo
plazo de 1,5. Las elasticidades precioc a corto y largo plazo son

respectivamente -0,5 y -1,9. Cuando se amplia la especificacidn
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CUADRO 10

ELASTICIDADES RENTA Y PRECIO DE LAS DIFERENTES ESPECIFICACIONES

Elasticidad Elasticidad
renta precio
CP : 0,42 CcpP : -0,53
Especificacién [11] Y,P,D8689 LP : 1,50 LP : -1,90
Y,P cp : 0,34 CP : -0,70
Especificacidn [12] D8689,LDIFID Le? ; 1,00 LP : -2,05
Sin Ficticias
Temporales 1,15 -C,79
Especificacién [13]
Con PFicticias
Temporales 1,06 -0,74
| I

para incorporar la desventaja tecnoldgica, la elasticidad renta

se reduce y la elasticidad precio se incrementa.

En la especificacién gue incorpora el capital extranjero de
forma multiplicativa con los precios, las elasticidades precio

y renta son respectivamente -0,7 y 1,1.

Con respecto a las estimaciones donde se descompone el
indice de preclos relativos, de ellas se deduce las diferentes
elasticidades precio de las ramas industriales de actividad.
Ademas, se aprecia la menor sensibilidad de las importaciones a
los precios relativos en los sectores con una elevada participa-

cidén de capital extranjero.
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Por ultimo, cabe senhalar, que el Unico trabajo disponible

en la economla espaficla de estimaciones de 1importaciones
procedentes de la CE es el de Fernandez y Sebastian (1989). Estos
autores, presentan una estimacidn para periodo 1964-88 de las
importaciones del conjunto de paises de la CE. La variable renta
es aproximada por el PIB en pesetas constantes y sus estimaciones
proporcionan unas elasticidades renta muy similares a las
presentadas en este trabajo, en concreto, sus valores oscilan
entre 1,1 y 1,5. Sin embargo, de sus resultados se infiere que
la evolucidén de los precios relativos no parece afectar a las
importaciones. Esta resultado contradictorio con el presentado
en esta investigacién puede explicarse por el indicador de
precios relativos que utilizan, en concreto, el cociente de los
IVUS de las importaciones totales procedentes del resto del mundo
y el deflactor del producto interior bruto, mientras que en este

trabajo los IVUS son los de las importaciones de la CE.
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3.5.- Una estimacidén alternativa de las elasticidades medias

sectoriales.

Cuando se estd interesado en estimar efectos medios de
variables explicativas y se dispone de series temporales lo
suficientemente largas, existen procedimientos alternativos para
obtener las elasticidades medias. Ademds del utilizado en los
resultados presentados en los epigrafes 3.1. y 3.3 - estimacidn
con datos de panel-, gque combina los datos individuales vy
temporales, es posible obtener la media de los coeficientes
sectoriales a partir de estimaciones individuales de cada rama
de actividad. Este procedimiento que proporciona estimadores no
sesgados en presencia de heterogeneidad en los comportamientos
individuales, es especialmente aconsejable cuando se estima una
especificacidén dindmica. Ello es asi, porque ignorar la heterocge-
neidad en coeficientes induce a introducir una correlacidn serial
en el error que genera estimadores MCO inconsistentes y que es
dificilmente tratable si la especificacidén incluye una variable
dependiente desfasada. En este apartado se llevaran a cabo
estimaciones del efecto medio a partir de este uGltimo procedi-

miento.

Sin embargo, y, como ya se ha comentado, si se dispusiera
de una serile temporal larga, los parametros de interés de este
trabajo no serian los efectos medios de las variables explicati-
vas sino las elasticidades individuales. De hecho, en las

estimaciones con datos de panel se ha descompuesto el indice de
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precios en 14 variables sectoriales para tratar de calcular los

diferentes efectos de esta variable.

Ern este sentido, si bien el cdlculc de las elasticidades
medias a partir de estimaciones individuales proporcionaria
estimaciones no sesgadas, dado que los coeficientes medios que
se presentan en este epigrafe se obtienen a partir de regresiones
individuales con solamente 12 afios, los pardmetros individuales
estimados pueden estar sesgados y, por tanto, los resultados no
pueden considerarse concluyentes. Por consiguiente, este apartado
debe interpretarse, mas bien, como un ejercicio en el gue se
comparan dos procedimientos alternativos para estimar efectos
medios. No obstante, el andlisis permite hacer una llamada de
atencidén acerca de los sesgos en que se puede incurrir cuando se
realizan estimaciones dinamicas con datos de panel y el supuesto

de homogeneidad en los efectos sectoriales no se cumple.

Supongamos el sigulente modelo econdmico:

donde los coeficientes B, y A, son constantes a lo largo del

tiempo pero varian entre grupos de acuerdo a la siguiente

formulacién:
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!%'z ﬁj+ LT A= N+ oy
cuando se asume homogeneidad en los efectos sectoriales y
la Unica heterogeneidad se introduce a través de los efectos
individuales, el modelo econométrico de panel que resulta es el

siguiente:

o+ -
ihnn
H

H=

k
€ = Vi * 2: Mg % * Mo Yie,
1

Como puede observarse, las variables explicativas estén
correlacionadas con el error y la estimacidén por MCO de 1los
parametros conduce a estimadores sesgados de los parametros.
Pero, ademds, la correlacidn que se establece es dificilmente
tratable ya que es imposible encontrar variables que correlacio-
nadas con los regresores no lo estén con el término de error.
Notese que esta correlacidn es muy diferente a la que puede darse
entre ¢, y los regresores en los modelos estaticos de panel que
puede ser tratada con transformaciones de las variables. Y
tampoco es comparable a la correlacidén que se introduce en los
modelos dindmicos donde, es posible utilizar desfases de la
variable dependiente como instrumentos para eliminar el sesgo

negativo gque se genera.

En Pesaran y Smith (1993) se presentan los sesgos cometidos

en la estimacién de los parametros B y A para una especificacién
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dinamica con un idnico regresor exdégenc. El sesgo de f es

negativo y el sesgo de A depende de cual es el proceso autore-

gresivo gue genera la variable exdégena. Ademds el valor del sesgo

es mayor cuanto mayor es la heterogeneidad entre sectores.

En este contexteo, la estimacidn del coeficiente medio a
partir de N regresiones sectoriales sobre la base del modelo
econdmico inicial se obtiene como:!'"

>R

i=1 i=1

oot
z
"
AR
M=
ot
ZEH

Los coeficientes estimados con datos de panel podrian
interpretarse como un cociente de medias, mientras gque estos

parametros son una media de coeficientes.'V

e Si se supone gue la covarianza de los Bi es nula, la desviacidn

tipica del parametro medio puede calcularse como:

N
o (By) =% Y var(B)
i=1

e En concreto, si la especificacidn incluyera una tdnica variable

explicativa las expresiones de ambos estimadores serian las
siguientes:

donde X y ¥ son variables transformadas.
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Las elasticidades a largo plazo pueden obtenerse como la
media de las elasticidades individuales, o calcularse a partir

de los parametros medios:

N
- 1 n
9’=ﬁg 1 - A

Se han realizado estimaciones por MCO para los 14 sectores
industriales de las diferentes especificaciones propuestas en el
epigrafe 3.1 para la funcidén de exportaciones. No se ha creido
conveniente llevar a cabo una estimacidn por variables instrumen-
tales dado el escaso nlimero de datos temporales. Por esta razdn,
la comparacidén se realizard con los resultados de la estimacién
por MCO de un modelo econométrico de datos de panel de efectos
fijos donde las variables han sido transformadas en desviaciones
ortogonales. Por consiguiente, no se estd considerando la mds que
probable endogeneidad de algunas de las variables explicativas -

precios y gastos de publicidad- con las exportaciones.

En el cCuadro 11 se presentan los coeficientes medios
estimados a partir de regresiones sectoriales de la especifica-
cidén [9] -recoge el efecto directo de las variables de diferen-
clacién de producto en las exportaciones-. Para contrastar si la
entrada en la CE ha supuesto un cambio estructural en las
relaciones con esta Aarea se utilizardn las mismas variables
ficticias temporales de las estimaciones con datos de panel,

D8689 y D8589.



CUADRO 11

ESTIMACION DE LA ESPECIFICACION {[9] DE LA FUNCION DE EXPORTACIONES

Estimador Estimador MCO Estimador Estimador MCO
medio de panel medio de panel
(1) (2) (3) () (5) (6) (7} (8)
L
C Q,17 g,50 5,13 g,94¢
{0,0) {0, 1) (1.3} {1,7)
VACSH 1,04 1,03 1,71 0,91 0,78 0,50 1,62 0,94
{2,3) {1,9) (6,8) (4,4) (2,2) {(1.,1) (7,1) (4:5)
IP3 -0,75 -0,83 -1,12 -0,89 ~0,98 -1,47 -1,06 -0,88
(3,2) {2,4) (3,0) (2,9) (4,6) (4,4) {(3:3) (3:2)
GPVA -0,09 -0,10 0,07 0,003 ~0,08 -0,1¢C 0,06 0,01
(2,8) (2,5) (1,6) (0, 1) (2,5} (2,1 (1,6) (0,4)
CT 0, 3% 0,34 0,31 0,10 0,25 0, 36 0,27 0,10
{2,1) {(1,1) {5,0) {2,5) (2:7) {1,2) {4,%9) {(2,86)
D8689 0,04 0,06 0,27 0,11
{(1,1) [1,2) {(4.6) {2,5)
D8589 0,08 0,07 0,32 Q,12
{2,3) (1,0) {6,7) (2,9)
I
XR(-1) 0,06 Q,65 0,00 0,60
{0,5) (6,7) (C,0) (5:8)
|_
€, 1,04 1,71 0,78 1,62
CP 1,03 0,91 0,50 0,94
LP 1,10 2,860 a,s0 2,35
€, -0,75% -1,12 ~0,98 -1,08
cp -0,83 -0,89 =1,47 -0,88
LP -0, 88 -2,54 ~1,47 -2,20
M1 4,4 -0,5 4,1 -0,7
M2 3,3 1,2 3,1 1,2
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Las estimacliones presentadas incluyen un término constante
porgue si bien el estimador medio resulta ser no significativo,
en la mayoria de las estimaciones individuales si lo era, pero,
ademas, la eliminacién de esta variable modificaba sensiblemente
las elasticidades del resto de factores lo que confirmaba la

necesidad de su inclusiédn.

Se han realizado estimaciones adicionales individuales en
las gue se incorpora la utilizacidén de la capacidad productiva
prevista (UCP) como factor explicativo. El1 coeficiente medio de
esta variable presenta un signo negativo pero no resulta ser
significativo, si bien, el estadistico t alcanza valores
superiores a las estimaciones con datos de panel. Por consi-
guiente, parece confirmarse gue para el periodo analizado, las
exportaciones industriales espafiolas dirigidas a la CE no
presentan un cardcter residual. Existen, sin embargo, tres
sectores en las estimaciones individuales para los gue esta
variable resulta ser significativa: Productos quimicos,

Alimentacién y Caucho y productos plasticos.

Como puede apreciarse en el Cuadro 11, el estimador medio

de la variable dependiente desfasada resulta ser no significati-

vo. 116

En la especificacidén que incluye la D8689 -coclumnas (1)
y (2)-, las elasticidades de las especificaciones estatica vy

dindmica son practicamente idénticas,!” lo que confirma la no

e Este resultado es coherente con el obtenido en las estimaciones

desagregadas.

1 Las elasticidades se han calculado a partir de los pardmetros

medios y se recogen en las dltimas filas del Cuadro 11.
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necesidad de incluir esta variable. Ademds a partir de los
estadisticos DW de las especificaciones estaticas la hipoétesis
de no autocorrelacidén serial no era rechazada para la mayoria de
los sectores. Este resultado contrasta con el obtenido cuando se
estiman por MCO estas especificaciones con datos de panel, donde
el coeficiente de la variable dependiente desfasada resulta ser
significativo y toma un valor en torno a 0,60.'"® Por consiguien-
te, se confirma el efecto predicho por Pesaran y Smith (1993) de
un sesgo en la estimacidn de este pardmetro. No parece confirmar-
se, sin embargo, el sesgo negative en el resto de los parametros.
De hecho, los coeficientes estimados son siempre superiores en
las estimaciones con datos de panel -véanse columnas (2) y {(4)-.
Ambos resultados, determinan que las elasticidades a largo plazo

proporcionadas por las estimaciones de panel sean muy superiores.

Las especificaciones estaticas -véanse columnas (1) y (5)-,
confirman los resultados de las estimaciones por VI con datos de
panel, es decir, una mayor significatividad de la D8589 que 1la
D8689. Con respecto a la elasticidad precio, dado gue no ha sido
posible llevar a cabo estimaciones por VI, la endogeneidad de
esta variable puede provocar que el estimador medio presente un
sesgo negativo. Parece relevante destacar, sin embargo, que
agquellos sectores en los gue los precios relatives no son
significativos en las estimaciones individuales coinciden con los

que resultan de la descomposicidén de esta variable en la estima-

e Cuando se lleva a ecabo una estimacidédn por VI si bien el

coeficiente de 1la variable dependiente desfasada se reduce
fuertemente -estimaciones del Cuadro 1 del epigrafe 3.1- sigue
sobreestimando el efecto de esta variable.
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¢ién de panel presentada en el Cuadro 3 del epigrafe 3.1, esto
es, las exportaciones de Minerales metdlicos y siderometalurgia,
Productos guimicos, Maguinas de oficina, Material eléctrico y
Material de transporte no parecen verse afectadas por 1la

evolucién de los precios relativos.

El cambio mas relevante gque se produce con este procedimien-
to de estimacidén es que la intensidad publicitaria altera su
signo. En las estimaciones presentadas en el epigrafe 3.1 siempre
resulta ser positiva y muy significativa cuando se instrumenta.
De nuevo, y al igual que sucede con los precios, seria necesario
llevar a cabo una estimacién por VI de las ecuaciones individua-
les para ser mas concluyente. En cualgulier caso, existen otras
razones de caradcter no econométrico gue pueden explicar este
signo y gue se derivan de la propio definicién de la variable.
En la medida gue es imposible disponer de gastos de publicidad
destinados al mercado interior y exterior, es posible gue en
algunos sectores, el dato de publicidad recoja uUnicamente el
gasto dirigide al mercado nacional y, por tanto, tenga como
objetiveo diferenciar el producto de acuerdo a las preferencias
de los consumidores del mercade interior. Este hecho justificaria
que su efecto en la evolucidn de las exportaciones sea negativo.
De cualgquier modo, del andlisis de las estimaciones individuales
sectoriales puede inferirse que en algunas ramas de actividad,
esta variable presenta el signo esperado en este trabajo. En
concreto, en Material eléctrico y electrénico, Material de
transporte, Alimentacidn y Caucho y pléasticos, la publicidad

afecta positivamente a la evolucidén de las exportaciones.
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Los resultados de la estimacién de la especificacidn [10]
gque trata de contrastar el efecto de la diferenciacidn de

producte en la elasticidad precio se presentan en el Cuadro 12.

Las conclusiones que pueden derivarse del analisis de dicho
cuadro son muy similares a las comentadas para la especificacidn
[9]. De nuevo, se constata la no significatividad de la variable
dependiente desfasada del estimador medic, y la sobreestimacién
de esta variable en la estimacién dinamica con datos de panel.
Ademdas, con esta especificacidn, la comparacidn de la especifica-
cién dindmica -columnas (2} y (4)- permite constatar el sesgo de
negativo del resto de las variables explicativas gque se genera

en las estimaciones MCQ de datos de panel.

Con respecto a las importaciones, no es posible realizar
estimaciones sectoriales individuales de la especificacidén [13],
esto es, aguella gue trata de contrastar el efecto de 1la
participacidn de capital extranjero en las elasticidades renta
Yy precio debidec a gue esta variable no presenta variacién
temporal. Por consiguiente, las estimaciones se han realizado
sobre la base de las especificaciones [11] y [12]. El1 Cuadro 13
recoge las estimaciones de la especificacidn cléasica de demanda
de importaciones y en el Cuadro 14 se incorpora ademas la
variable de desvantaja tecnoldgica de Espafia con respecto a la

CE (DIFID).

En ambas, el efecto de la entrada de Espafia en la CE se

trata de recoger con la variable ficticia temporal D8689.
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CUADRO 12
ESTIMACION DE LA ESPECIFICACION [10] DE LA FUNCION DE EXPORTACIONES

Estimador medio Estimador MCO Estimador Estimador MCO
de panel medio de panel
(1) (2) (3) (4) (5) (6) (7 (8)
C 3,95 4,41 7,57 14,70
{0,8) (0,7 (1,9) {(2,7)
VACS 1,05% 1,02 1,73 0,91 0,82 0,44 1,64 0,94
{(2.4) {(1.9) (6,7) (4,4) (2,3) (0,9} (7,0) (4,5)
iP3 -1,60C -1,66 -1,79 -1,1C -1,61 -2,38 -1,65 -1,10
{3,6) (2,2) (4,0) (3,0) {4,1) (3,0} (4,3) (3,2)
GP*IP3 -0,02 -0,02 0,01 0,003 -0,02 -0,02 0,01 0,004
(2,8} {2, 4) (1,6) (C,4) (2,5) (1,9) (1,5) (0,6}
CT*IP3 0,07 0,07 0,07 0,02 0,05 0,08 0,086 0,02
(2,1) (1,1) {5,0) {(2,3) {1,7) {1,1) (4,8) (2,4)
DB8689 0,04 0,05 0,26 0,10
(0,9 (1,1} (4,4) (2,3)
D8589 0,08 0,08 0,32 0,12
{2,3) {1,1) (6,5) {2,8)
XR(-1) 0,06 0,65 Q0,00 0,60
(0,6) {6,6) {0,0) {5,8)
£, 1,05 1,73 0,82 1,64
CP 1,02 0,91 0,44 0,94
LP 1,09 2,60 0,44 2,35
€, -0, 89 -1,10 -1,1C -1,06
cp -0,94 -0,%0 -1,56 -0,%0
LP -1,00 -2,56 -1,56 -2,26
M1 ’ -G,5 4, -0,7
M2 r 1,2 r 112
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Como puede observarse en la segunda columna del Cuadro 13,

el estimador medio de la variable dependiente desfasada resulta
ser significativo.!  Aunque la constante para esta
especificaciébn dindmica resulta ser no significativa, su
eliminacidén modifica sensiblemente las elasticidades lo que
valida su inclusidn. El coeficiente de los precios relativos se
reduce sensiblemente asi come su significatividad con respecto
a la especificacidén estatica. Este resultado estd en consonancia

con el obtenido por Fernandez y Sebastian (1989).

La comparacién de las columnas (2) y (4) del Cuadro 13
permite apreciar la sobreestimacidén del coeficiente de 1la
variable dependiente desfasada, cuando se estima el modelo de
efectos fijos por MCO. Ademas, se constata el fuerte sesgo
negativoe en los efectos de la variable renta y precio, que
determinan una elasticidad a largo plazo muy inferior a la

proporcionada por los estimadores medios.

La estimacién MCO de las variables transformadas en
diferencias -véase columna (7) del Cuadro 13-, parece reducir el
problema de sesgo en las variables explicativas exdgenas pero,
sin embargo, genera un sesgo hnegativo en el coeficiente de 1la

variable dependiente.

La ampliacidén de la especificacidén [11] con la variable que

trata de recoger la desventaja tecnoldgica de Espafia con la CE,

e De hecho, el estadistico DW de las estimaciones sectoriales de la

especificacidn estédtica no permitia rechazar la hipétesis nula de
ne autocorrelacidén serial.
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CUADRO 13

ESTIMACION DE LA ESPECIFICACION [11] DE LA FUNCION DE IMPORTACIONES

Estimadores de panel (MCO)
Estimador medio
D. ortogonales Diferencias
(1) (2) 3) (4) (6) 7N
c -6,77 -2,34
(2,2) (6, 7)
VAMR 1,56 c,87 0,84 0,27 0,97 0,88
{9:2) {3,2) {6,9) (3,0) {4,6) (4,3)
IPR1 -0,74 -0,33 -0,53 ~0,09 -0,80 -0,78
(2,8) {1.,5) {(2,9) (0,86) (2,9) (2,4)
D8689 0,22 0,19 0,45 0,21 0,10 0,10
(3:4) (3,9) (8,3) (4,9) (3,3) (3,3)
MR(-1) 0,29 0,68 c,14
(3,3) (12,6) (1,7)
e, 1,56 0,84 0,97
cp 0,87 0,27 0,88
LP 1,23 0,84 1,02
€, -0,74 -0,53 -0,80C
cP -0, 33 -0,09 -0,78
LP -0, 46 -0,13 -0,91
M1 5,5 1,1 2,1 1,5
M2 4,4 0,6 2,0 1,7
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CUADRO 14

ESTIMACION DE LA ESPECIFICACION [12] DE LA FUNCION DE IMPORTACIONES

Estimadores de panel (MCO)
Estimador medio .
D. ortogonales Diferencias
(1) (2) (3) (4) (6) (7
c -8,79 -2,34
{2,8) (0,7)
VAMR 1,68 0,74 0,95 0,34 0,97 C,88
(8:9) (2,3) {7.8) (3,9) (4,6) (4:3)
IPR1 -0,61 -0,24 -0,43 -0,05 -G, 80 ~-0,77
{2,0) (G.8) {2,3) {0,3) (2,9} {2,4)
D689 0,18 0,19 0,44 0,21 0,10 0,10
{2,5) (3.1} (8,0) {4,9) (3,3) {3:2)
DIFID -0,29 -0,02 0,03 0,02 -c,0 -0,C1
{1.7) (0,1) (2,1) {1,7) (0,5) (1,0)
MR(-1) 0,34 0,66 0,14
(3,2) (12,%) {1.7)
€, 1,68 0,95 0,97
cP 0,74 0,34 0,88
Lp 1,12 1,00 1,02
€, -0,61 -0,43 -0, 8C
cp -0, 24 -0,05 -0,77
LP -0, 37 -0,15 -0,89
M1 5,7 0,7 2,1 1,5
M2 4,3 0,4 2,0 1,7
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no modifica los comentarios -véase Cuadro 14-. La evolucidén de
esta varlable, no parece gue haya tenido un efecto en las
exportaciones, como ya se comentd en las estimaciones en

diferencias con datos de panel.

En resumen, en el presente epigrafe se han presentado los
calculos de elasticidades medias sectoriales a partir de
estimaciones individuales por MCO de las funciones de exportacién
e importacidn. Teniendo presente que no es posible garantizar la
consistencia de los paré@metros individuales estimados dado el
tamafio de la muestra, y, por tanto, del efecto medio presentado,
los resultados ponen de manifiesto que si los efectos de las
variables explicativas difieren sectorialmente, las estimaciocnes
dinadmicas con datos de panel sobreestiman el coeficiente de 1la
variable dependiente desfasada. Este sesgo, no obstante, se
reduce si las estimaciones se realizan con las variables

transformadas en diferencias.
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CONCLUSIONES
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En esta investigacidén se ha realizado un analisis de

los principales factores determinantes de la evolucién de los
flujos comerciales de productos industriales con la CE durante
el periodo 1978-89, a partir de la evidencia empirica proporcio-
nada por la estimacién con datos de panel de funciones de

exportacién e importacién.

La primera conclusién gue puede derivarse de los resultados
presentados es que parece relevante diferenciar los flujos de
comercio, especialmente, 1las exportaciones, por el destino
geografico de los bienes. A este respecto hay gue sefialar, que
la elasticidad renta de las exportaciones dirigidas a la CE
tiende a ser mayor a la obtenida en trabajos previos donde se
considera el conjunto de los bienes comerciados, y gue la
sensibilidad de la evolucidn de las exportaciones a la variacidn
de los precics relativos es muy superior. De los diferentes
indicadores de competitividad construidos, se ha constatado gue
el 1indice de precios relativo relevante para explicar las
exportaciones dirigidas a la CE, es el gque incorpora ademias de
los precios de lo bienes producidos en esta area, los precios de
exportacién de terceros competidores. La variable renta que mejor
explica la evolucién de 1las exportaciones es el PIB real

desagregado de la CE.

Con respecto a 1las importaciones, el amplio rango de
variacidn en los efectos estimados de los precios relativos para
el conjunto de bienes no permite realizar comparaciones

concluyentes. El1 indicador de precios que mejor explica la
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evolucidn de las importaciones es el cociente de los IVUS de la
CE v el indice de precios de productos industriales de Espafa.
La variable renta relevante es la demanda final —-aproximada por
la suma del PIB real y las importaciones totales-. La elasticidad
renta obtenida es similar a las presentadas en trabajos previos

para el conjunto de bienes comerciados.

En segundo lugar, la utilizacidn de datos sectoriales ha
permitido detectar factores explicativos adicionales a la renta
y a los precios relativos, gque recogen comportamientos
estratégicos por parte de las empresas gue no habian sido
considerados en las estimaciones agregadas y, que sin embargo,
parecen tener efecto no solo en la evolucidn de los flujos
comerciales sino ademds en las elasticidades precio y renta de
éstos. En concreto, y, con respecto a las exportaciones, 1la
intensidad publicitaria y el capital tecnolégico, variables
utilizadas en este trabajo como aproximaciones de la diferen-
clacidén de producto afectan positivamente a la evolucidn de las
exportacicnes. Ademas, de 1los resultados presentados puede
inferirse que aguellos sectores con un mayor grado de diferencia-
cidén presentan menores elasticidades precio. Se confirma, por
tanto, que cuando se comercian bienes diferenciados, las empresas

compiten con otras vias distintas al precio.

Con respecto a las importaciones, se demuestra que aquellos
sectores con mayor participacién de capital extranjero presentan
una sensibilidad menor a las variaciones de la renta y de los

precios relativos. Dado que del andlisis de los datos para la
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economia espafiola se deduce que las empresas con elevadas
participaciones de capital extranjero presentan un alto porcenta-
je de importaciones vinculadas, el resultado obtenido confirma
que los flujos comerciales intraempresa son menos elasticos a las
variaciones de los precios y de la renta. No ha sido posible
detectar un efecto de la evolucidn de la desventaja tecnoldgica
de Espafia con respecto a la CE -aproximada por la diferencia en
la intensidad de gastos en I+D en ambas dreas- en la evolucidn
de las importaciones. Ello puede venir motivado por la escasa
variabilidad temporal que presenta esta variable en el periodo
considerado, y, por consiguiente, de ello no puede inferirse que
nuestro pails no presente dependencia de productos de alto
contenido tecnolégico. De hecho, si se analiza la composicidn
sectorial de las importaciones procedentes de la CE, los mayores
porcentajes corresponden a sectores en los cuales el desfase

tecnoldgico es mayor.

La tercera conclusidén que puede derivarse de esta investi-
gacién es gque la entrada en la CE en el afio 1986 supuso un cambkio
estructural en las importaciones procedentes de esta area. La
variable ficticia temporal -D8689- que se introduce para medir
el efecto de la adhesién a esta &rea resulta siempre
significativa y con el signo esperado, positivo. Con respecto a
las exportaciones, sin embargo, no se puede ser concluyente, si
bien esta variable presenta un signo positivo resulta ser no
significativa. Ahora bien, en la medida que la eliminacidén de
barreras arancelarias indujo a los exportadores espaholes a

intensificar sus ventas en el afio 1985, si se amplia la variable
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ficticia temporal para incluir este afio, si se podria afirmar que
la entrada en la CE ha supuesto un incrementc en nuestras

exportaciones con esta area.

En cuarto lugar, para el periocdo de andlisis considerado,
las exportaciones espafioclas a la CE no presentan un caracter
residual. Este resultado que estd en consonancia con el obtenido
por Mauledn (1986) y Buisan y Gordo (1994) para el conjunto de
los bienes exportados, contradice al hipdétesis habitualmente
formulada en nuestro pais de gque cuando la demanda interna se
debilita, 1los productores dirigen sus ventas a los mercados
exteriores. De hecho, en un estudio reciente de las empresas
industriales espaficlas, Segura et al (1994) constatan que en los
aflos 1991 y 1992, mientras gue las tasas de crecimiento de las
ventas totales de las empresas se han reducido fuertemente, el
comportamiento de las exportaciones ha sido muy expansivo. Por
consiguiente, seria necesario matizar la conclusidén obtenida en
esta investigacidén ya que el periodo muestral no incorpora los

Ultimos afios de crisis de la economia espafiola.

Las conclusiones comentadas se derivan, como se ha sefialado,
de las estimaciones de elasticidades medias sectoriales a partir
de datos de panel bajo el supuesto de homogeneidad en los efectos
sectoriales de las variables explicativas. La eliminacidn de este
supuesto para los precios relativos ha permitideo estimar
elasticidades precio para 1las diferentes ramas de actividad
industrial y ha constatado el amplio rango de variacidn de éstas.

En concreto, se deduce, gue en aguellos sectores con mayor



199
diferenciacidn horizontal o vertical, las exportaciones son menos
sensibles a la evolucidén de los precios. Con respecto a las
importaciones, si bien el rango de variacidn de las elasticidades
precio es mucho menor, en los sectores con mayor participacién
de capital extranjero la sensibilidad a las variaciones en los

precios se reduce.

Este resultado permite apuntar una posible ampliacidn de
esta investigacidén: la realizacidn de estimaciones individuales
cuande se disponga de una serie temporal mas larga. Como primera
aproximacidn, y aungue no se pueda garantizar la consistencia de
los parametros estimados a partir de estimaciones individuales
con 12 datos temporales, en el trabajo se presentan los efectos
medios sectoriales de las variables explicativas a partir de

estimaciones individuales.
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l1.- CLASIFICACION NACE-CLIO
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(R-25) Y S8U CORRESPONDENCIA CON LA

CNAE.
NACE~CLIO R-25 CNAE
1. Energia 11-16
2. Minerales metalicos y siderometalurgia. 21-22
3. Minerales y productos no metdlicos. 23-24
4, Quimico. 25
5. Productos metdlicos. 31
6. Maguinaria. 32
7. M&quinas de oficina y otros. 33, 39
8. Material eléctrico. 34-35
9. Material de transporte. 36-38
10. Alimentacidn. 41-42
r11. Textil, vestido y calzado. 43-45
12. Papel y derivados. 47
13. Caucho y plasticos. 48
14. Madera, corcho y otras manufacturas. 46, 49




218

2.- DEFINICION DE VARIABLES.

EXPORTACICONES A LA CE6 (XR) E IMPORTACIONES (MR} DE LA CE6: Los

datos de exportacidn e importacién proceden de las Estadisticas
de Comercio Exterior, gque elabora la Direccidn General de

Aduanas.

Para obtener las series al nivel de desagregacidén de 1la
clasificacidn NACE-CLIO (R-25) se ha establecido una
correspondencia entre los sectores de dicha actividad y los
capitulos (2 digitos), grupos (3 digitos) y partidas (5 digitos)
de la CUCI. Dado que existen dos versiones de esta clasificacidn
de comercio, la CUCI Modificada (hasta 1979) y CUCI Rev.2 (desde
1980) se ha llevado a cabo una homogeneizacidén a partir de la
équivalencia contenida en la publicacidén de la 0Oficina
Estadistica de las Naciones Unidas, la Clasificacidén Unificada

para el Comercio Internacional.

Para la obtencidén de las series de exportacidn e importacidn
en términos reales (a pesetas constantes de 1985), los valores
nominales se han deflactado por los indices de valores unitarios
(IVUS) construidos por la Fundacidén TOMILLO. Este organismo ha
elaborado indices para las 25 ramas de la clasificacidn NACE-CLIO
R44 y diferenciando por origen y destino de 1los bienes -CE y
total mundial-. Son indices tipo Paasche encadenados por lo que
el periodo base siempre es el afio anterior. Dade que la
desagregacidén sectorial de estos indices es superior a la

utilizada en este trabajo -clasificacién NACE-CLIO R25-, los IVUS
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de las ramas de actividad de la clasificacién R44 que no tenian
correspondencia directa con las de la R25 se han agregado,
utilizando como ponderacidn, su participacidn en los flujos de

comercio de las 14 ramas de actividad de la NACE-CLIO R25.

VARIABLE RENTA DE LA CE6: se han utilizado tres variables
alternativas que se detallan a continuacidén. Los datos proceden
de la publicacidn "Las Cuentas Nacionales (desagregadas por ramas

de actividad)" editada por EUROSTAT.

VALOR ANADIDO REAL (VAC6): Es la suma del valor afadido real de

cada pals valorado en ECUS. Los tipos de cambio bilaterales
-moneda/ecu- proceden de la publicacién Eurostatistics (Data for

short-term economic analysis) editada por EUROSTAT.

DEMANDA INTERNA DE LA CE6 (DIC6): Es la suma de la demanda

interna de cada pais. Esta se ha aproximado por la expresién:
Produccidén bruta + Importaciones - Exportaciones. La produccidn
bruta en términos reales se ha obtenido deflactando la produccidn
nominal por el deflactor del valor afiadido. Las importaciones y
exportaciones reales sdlo estan disponibles a partir del ano
1979. Para el ano 1978, 1las importaciones y exportaciones
nominales se han deflactado por un indice que se ha calculado
aplicande la tasa de variacidn 1979-1978 del deflactor implicito
del valor afiadide a 1los deflactores implicitos de las

importaciones y exportaciones respectivamente.
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IMPORTACIONES REALES DE LA CE6 (MRC6): Es la suma de las

importaciones reales valoradas en ECUS de los seis paises.

PRESION DE LA DEMANDA INTERNA DE ESPANA: Se ha aproximado por dos
variables distintas: la demanda interna espanola y la utilizacidn

de la capacidad productiva.

DEMANDA INTERNA DE ESPANA (DIE): Se ha aproximado por: Valor de

las ventas + Importaciones totales - Exportaciones totales, todas

expresadas en pesetas constantes de 1985.

El valor de las ventas se ha calculado a partir de la
siguiente expresidén: Produccidn de bienes y servicios para la
venta + Reventa de mercaderias - Variacién de existencias de
productos terminados. Estos datos se han obtenido de la Encuesta
industrial (EI) y figuran en ella con la misma denominacidn. Para
los anos 1978-1980, la variacidn de existencias es la diferencia
entre el valor de las existencias al final del afo vy el valor
de esas existencias a principios del afic. Para los afos 1980-
1988, esg la diferencia entre el valor de existencias al final de
afio y el valor de esas existencias al final del afio anterior. El
calculo de la ventas reales se ha realizado deflactando las

ventas nominales por el indice de precios industriales del INE.

Las exportaciones e importaciones reales se han obtenido
deflactando los valores nominales procedentes de las Estadisticas

de Comercio Exterior, que elabora la Direccidn General de Aduanas
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por los IVUS de comercio total proporcionados por la Fundacidn

Tomillo.

INDICES DE UTILIZACION DE LA CAPACIDAD PRODUCTIVA PRESENTE (UCN)

Y PREVISTA A TRES MESES (UCP): Estos Indices miden el grado de

utilizacidén de la capacidad productiva de 1los sectores
industriales percibida y prevista por los empresarios. Se han
construido a partir de tres fuentes distinta. Hasta 1983, los
datos proceden de el libro "El ciclo industrial en Espana"
(Series histéricas de la Encuesta de Coyuntura Industrial), MINER
(1984). Para los afios 1984-85 se han obtenido de Coyuntura
Industrial, Informe Mensual (MINER). Para el periodo 1986-89, los
datos proceden del Infeorme sobre la Industria del Ministerio de

Industria.

Los datos presentan un grado de desagregacidén mayor a los
14 sectores industriales de la NACE-CLIO (R-25), en concreto, 21
sectores hasta 1985 y 24 a partir de 1986. Para su agregaciodn,
las ponderaciones se han obtenido a partir de la produccidn bruta

proporcionada por la EI.

VARIABLE RENTA DE ESPANA: se han utilizado dos variables

alternativas que se detallan a continuacién.

DEMANDA FINAL (VAMR): Es la suma del PIB real -valor ahadido real
sectorial- y las importaciones reales totales. El1 valor afiadido
nominal procede de la EI. Y el deflactor utilizado es el indice

de precios de productos industriales del INE. Las importaciones
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reales se han obtenido deflactando los valores nominales
procedentes de las Estadlisticas de Comercio Exterior por los IVUS
de las importaciones totales proporcionados por la Fundacidn

Tomilloe.

DEMANDA INTERNA MAS LAS EXPORTACIONES REALES TCTALES (DTEX): Es

la suma de la demanda interna espafiocla (DIE) y las exportaciones
reales totales. Las exportaciones reales se han obtenido
deflactando los valores nominales procedentes de las Estadisticas
de Comercio Exterior por los IVUS de las exportaciones totales

proporcionades por la Fundacidén Tomillo.

INDICES DE PRECIOS RELATIVOS DE LA FUNCION DE EXPORTACION: se han

elaborado cuatro indicadores que se detallan a continuacidn:

INDICE DE COSTES LABORALES UNITARIOS (CILUR-ICC): Se construye

como el cociente de los costes laborales unitarios de Espafia y
los de la CE6, definidos por el cociente entre la remuneracidn
por ocupado y la productividad real media por ocupadco, medida por
el valor afiadido a precios constantes de 1985. Para Espafia los
datos proceden de la EI. La remuneracidén de asalariados se ha
aproximado por los costes de personal y la productividad se ha
calculado a partir del valor afiadido real a coste de factores.
Para la CE6 la fuente utilizada ha sido la publicacidén de Las
Cuentas Nacionales (desagregadas por ramas de actividad) editada
por EUROSTAT. El valor anadido real estd definido a preciocs de

mercado.
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INDICE DE PRECIQS INTERNQS (PR1-IP1l): Definido por el cociente

del indice de preclios de productos industriales del INE para
Espafia y los deflactores implicitos del valor afiadido de la CE6

proporcionados por EUROSTAT.

PR2-IP2: Definido por el cociente de los IVUS de exportacidn de
Espafia a la CE proporcicnados por la Fundacidén Tomillo y los
deflactores implicitos de valor afiadido de la CE6 proporcionados

por EUROSTAT.

PR3-IP3: Definido por el cociente de los IVUS de exportacidn de
Espafia a la CE proporcionados por la Fundacidén Tomillo y 1los
deflactores implicitos de 1las importaciones de 1la CEeé

proporcionados por EUROSTAT.

INDICE DE TIPO DE CAMBIO NOMINAL (ITC): Los tipos de cambio
bilaterales de Espafia y los seis paises de la CE proceden del

Boletin Estadistico del BE.

INDICES DE PRECIOS RELATIVOS DE LA FUNCION DE IMPORTACION: se han
calculado tres indicadores de precios relativos alternativos que

se detallan a continuacién.

IPR1: Cociente de los IVUS de las importaciones espaficlas
procedentes de la CE proporcionados por la Fundacidén Tomillo vy
el indice de precios de productos industriales de Espafa

proporcionado por el INE.
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IPR2: Cociente de los deflactores implicitos de las exportaciones
de la CE proporciconados por EUROSTAT y el indice de precios de

productos industriales de Espaha proporcionado por el INE.

IPR3: Cociente de los IVUS de las importaciones espaholas totales
y el indice de precios dé productos industriales de Espafa
proporcicnado por el INE. Estos indices de valores unitarios
proceden del boletin "Sintesis mensual de indicadores econdmicos"
que elabora la Direccidn General de Previsidén y Coyuntura del
Ministerio de Economia y Hacienda. La desagregacidén de estos
indices es inferior a la NACE-CLIO (R-25) por lo gue ha sido
necesario utilizar un mismo IVU para diferentes sectores. La
asignacidén es la siguiente:

Sector 1: Productos energéticos

Sectores 2,3,4: Manufacturas semielaboradas

Sectores 5,6,7,8,9: Bienes de capital

Sectores 11,12,13,14: Bienes de consumo no alimenticio

Sector 10: Bienes de consumo alimenticio elaborados y sin

elaborar y Materias primas de productos alimenticios.

GASTOS DE PUBLICIDAD SOBRE VALOR ANADIDO (GPVA) (%): El valor

afadido y los gastos de publicidad proceden de la EI.

ESFUERZO TECNOLOGICO (ET): Se ha aproximadc por tres variables

distintas que se detallan a continuacién.

GASTOS EN I+D SOBRE VALOR ANADIDO (IDVA) (%): El valor anadido

procede de la EI. Los gastos de I+D son intramuros y se han
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ocbtenideo de dos fuentes alternativas. Para los ahos 1979-1981 los
datos proceden de la base de datos STII -Scientific Tecnological
and Industrial Indicators- de la OCDE. Para los ahfos 1982-1989,
se han obtenido de 1la Estadistica sobre Investigaciones
Cientificas y Desarrollo Tecnoldgico del INE, con un nivel de
desagregacidén de 2 digitos de la CNAE (28 sectores industriales).
Los datos sectoriales del afio 1978 se ha calculado distribuyendo
sectorialmente el total de gastos industriales de ese afio a

partir de la estructura sectorial del aho 1979.

CASTOS EN I+D Y PAGOS TECNOLOGICOS SOBRE VALOR ANADIDO (IDPTVA)

{(%): Los pagos tecnoldgicos gque incluyen pagos por asistencia
técnica y royalties y patentes, disefios y marcas -descontados los
gastos de registro de patentes y marcas por considerarse
administrativos y no tecnoldgicos- proceden para el periodo 1978-
84 Registro de Caja del Banco de Espafia. Para los afios 1987-1989,
los datos proceden de la Direccidén General de Transacciones
exteriores del Ministerio de Economia y Hacienda. Como no se
disponen de datos para los aflos 1985 y 1986, éstos se han
estimado distribuyendo sectorialmente el pago total para la
industria en esos afios seglin la estructura porcentual media de

los afios 1984 y 1987.

CAPITAL TECNOLOGICO (CT): La metodologia para estimar el stock
sectorial de capital tecnoldégico es la misma que la utilizada en
los estudios de Granddn y Rodriguez Romero (1991) y Rodriguez
(1992). El stock de capital tecnoldgico se calcula a partir de

la siguiente expresidn:
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CT, = (1-§) CT,, + GIDPT,

ddénde CT es el capital tecnolégico, GIDPT es el gasto anual en
tecnologia -gastos en I+D y pagos tecnoldgicos- expresado en
términos reales, f es el periodo de tiempo que transcurre desde
la ejecucidn del gasto y la obtencidédn de rendimientos =-se ha
considerado 2 afios- y 8 es la tasa de depreciacidn del capital
tecnoldgico -se ha supuesto 0,2-. Para obtener los gastos reales
se ha utilizado el deflactor de valor afiadido. La aplicacidn de
esta formula requiere de un valor de stock de capital tecnolégico

inicial que se ha calculado como:

CTl = IDPT[+1-0 / (g+6)

dénde g es la tasa de crecimiento anual medio de los gastos en

tecnologia del periodo 1979-82.

Se obtiene asi una serie de capital tecnoldgico para el
periodo 197%9-89. El afio 1978 se ha estimado aplicando al afio 1979
la media aritmética de la tasa de crecimiento de los afios 1980-

79, 1981-1980 y 1%82-198].

PARTICIPACION DE CAPITAIL EXTRANJERC: Se ha obtenido a partir de
los datos proporcionados por la Encuesta Sobre Estrategias
Empresariales (ESEE) del afio 1990. La variable se define en la
encuesta como la participacién de capital extranjero en el
capital social de la empresa. La participacidén de capital

extranjero a nivel sectorial se ha aproximado por dos variables.
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La primera es una media aritmética simple de las participaciones
de capital extranjero de las empresas participadas de cada sector
(PCE). La segunda es una media ponderada siendo la ponderacién
utilizada la participaciédn del empleo de cada empresa en el total

sectorial (PCEP).

GASTOS EN I+D SOBRE VALOR ANADIDO DE LA CE6 (IDVACG) (%): El

valor anadido procede de la publicacidén "Las Cuentas Nacionales
(desagregadas por ramas de actividad)'" editada por EUROSTAT. Los
gastos en I+D proceden de la base de datos STII -Scientific

Tecnological and Industrial Indicators- de la OCDE.

A la hora de construir esta variable han surgido algunos
problemas debido a gque algunos paises de la CE solo publican
datos de investigacidén y desarrollo para los anos impares de la
muestra. En concreto los afios disponibles para cada pais son los
siguientes:

Alemania: 1977,1979,1981,1983,1985,1987.

Bélgica: 1977,1979,1981,1983,1985-88.

Dinamarca y Francia: 1977,1979,1981,1983,1985,1987,1989.

Gran Bretana: 1978,1981,1983,1985-83.

Italia: 1978-1989.

La estimacidén de los afios no disponibles se ha realizado
bien interpolando los valores de los afos anterior y posterior,
bien aplicando las tasas de variacidén 1987/86 y 1988/1987 en cada
caso respectivo. Es posible de este modo disponer de la variable

IDVACE, para el periodo muestral 1978-89,.
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VENTAJA~DESVENTAJA TECNOLOGICA DE ESPANA CON RESPECTO A LA CE6:
Se define como la diferencia entre la intensidad de los gastos
de I+D sobre valor afladido de la CE6 (IDVAC6) vy Espaha (IDVA).

Se han construido dos variables que se detallan a continuacidn.

DIFID: Es la diferencia de IDVAC6 e IDVA. Y por tanto esta

definida para el periodo 1978-89.

DIFIDM: es una variable sin variacidén temporal construida por la

la diferencia de IDVAC61 e IDVA1l siendo:

1D,

IDVACG1 = ﬁxmlﬁxriz1 % 100
VA,

77.81,83,8587 i =1

89
Yy 1D
IDVAl = ‘_8973_ * 100

Yy va

1 =78
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TEST DE HAUSMAN

El test de Hausman se ha realizado siguiendo la metodologia
presentada por Arellano (1991) gque consiste en contrastar la

hipédtesis nula H, : ¥ = 0 del siguiente modo:
Yi X 0 B vy
f— = * + —_
Y; Qlf §,! Y W,

dénde y;" e %" son T-1 ecuaciones de la variables transformadas en
desviaciones ortogonales e y;, e x; es la media temporal de las

mismas. Esta ecuacidn puede también ser expresada como:

+

yi =W 8 -y

La hipdtesis se contrasta por un test de Wald gue compara
el valor con una x®’ con r grados de libertad (n¢ de parametros de

Y). Es equivalente a contrastar la H, = 3,; - 08 = 0.
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TEST DE HAUSMAN REALIZADO PARA LA ESPECIFICACION [92}
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W, Valor del test ¥’ al 95% ﬂ
I1CC, IDVA 44,9 X (3)y = 11,1
ICC,CT 46,2 x*{5) = 11,1
IP1,IDVA 8,7 X (5) = 11,1
1P1,CT 19,8 x5y = 11,1
IP2,IDVA 10,0 x7(5) = 11,1
1P2,CT 12,6 X (5) = 11,1
IP3,IDVA 34,3 x¥(5) = 11,1
1P3,CT 50,0 ¥ (5) =11,1
Icc, IDVA, UCP 63,8 ¥ (6) = 12,6
ICC, CT, UCP 66,1 x°(6) = 12,6
IP1, IDVA, UCP 14,4 ¥ (6) = 12,6
IPl, CT, UCP 25,6 x(B) = 12,86
IP2, IDVA, UCP 24,4 x{6) = 12,6
IP2, CT, UCP 24,6 x{6) = 12,6
IP3, IDVA, UCP 39,5 x(6)y = 12,6
IP3, CT, UCP 52,7 x(6) = 12,6

Nota: Todas las especificacicnes incorporan como variable de demanda
externa VAC6, y, ademas, incorporan los gastos de publicidad sobre
valor afiadido (GPVA) y la dummy de entrada a la CE (D8689). Los valores

presentados no son robustos a heterocedasticidad.
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CUADRO 2

RESULTADOS DEL TEST DE MUNDLAK PARAR LA ESPECIFICACION [9]

Variables Variables cuya media Valor del
explicativas presenta un estadistico t

estadistico ¢t > 2

VAC6, 1CC, GPVA, VACH ’ 2,3

IDVA, UCP, D8689 1CC 6,0
ucP 5,6

VAC6, ICC, GPVA, IcC 6,4
CT, UCP, D8689 cT 2,5

ucp 6,0

VAC6, IP1l, GPVA, uce 2,8

IDVA, UCP, DB8689

vace, IPl, GPVA, CT, VACH 2,2
Ucp,D8689 Irl 5,1

UcCP 2,7

VAC6, IP2, GPVA, P2 2,9
IDVA, UCP, D86B9 ucp 4,5
VAC6, IP2, GPVA, CT, IP2 2,0
UCP, DB689 ucp 3,8
VACS, IP3, GPVA, uce 2,4

IDVA, UCP, DB689

VAC6, IP3, GPVA, CT, VACH 2,2
UCP, D8e&89 ucp 2,1

Nota: Los valores presentados resultan de la estimacién por MCO de la

= Eﬁj xitj + E (Yo + 7 X,) + ¢

1

siguiente ecuacifén: Y

"
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CUADRO 3
ln XR, = §, 1n DER, + 5, ln TCER, + 4. 1ln PDI, + 3, ln ET,
+ 8, 1In GP, + o + €,
(1) {2) (3) (4) (5) (6)
VACE 1,45 1,74 0,91 1,25 2,73 1,82
{5,9) {6,1) {2,0) {4,0) (2,7) (2,13
1CC -0,37 -1,3 -0,15
{(1,5) {1,2) {0,1)
iPl 0,28 -5,39 -3,98
{G,7) (1,6) (1,4)
GPVA 0,07 0,28 0,12 0,06 0,52 0,37
{1,5) {3,1) {1,0) {1,3) (2,4} (1,9)
cT 0,19 0,04 3,03 Q0,20 0,258 Q,14
(3,2) {0, 4) {0,5) (3,6) (1,9) (1,3)
D8689 0,18 ~0,06 -0,02 0,24 -0,61 -0,51
(2,4) {0,9) (0,2) {2,7) {1,%) (1,%)
XR(-1) 0,57 0,50
(2,7) {3,8)
M1 3,8 2,5 1,7 4,0 3,3 2,2
M2 3,4 2,6 1,6 3,6 2,2 1,9
TS 3,2 (2) 3,7 (2) 1,4 (2) 1,5 (2)
INSTRUMENTOS 1ce 1ce 1Pl IPl
GPVA GPVA GPVA GPVA
ANOS 79~-89 81-89 81-89 79-89 81-89 81-89

Nota: Ver notas del Cuadro 1 del Capitulo 3.
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TEST DE GODFREY

Sean los dos modelos:

Modelo 1: ¥
Modelo 2: Y

XB +u
2y + €

dénde X y Z ~matrices de variables explicativas de ambos modelos-
pueden tener variables comunes. Los modelos son no anidados
porgque alguna de las variables de X (o Z) no puede ser obtenida
como una combinacidn lineal de los variables de Z (o de ¥%).
Ademds, en ambos modelos alguna variable explicativa puede ser
considerada como enddgena. Godfrey (1983) propone estimar ambos
modelos por variables instrumentales, con una matriz de
instrumentos W, gque incorpora tanto los del modelo 1 como los del
modelo 2 si las variables endbdgenas fueran diferentes en ambos.
El test para contrastar cudl es el modelo correctoc se construye

a partir de la diferencia de la suma de residuos de ambos

modelos:
G, =& W(Ww)''W & - o/ wWww) "W o
G, = R/ W(WwW)''W o - e www)'w e
g=y-Xb
€E=y-2g

donde b y g son los estimadores por variables instrumentales de

los parametros § y 7.

Es posible demostrar que bajo la H, de que el Modelo 1 es el

2
X

correcto frente al Modelo 2, G? se distribuye como una x°(1l). De
igual modo, bajo la H, de gue el Modelo 2 es el correcto frente
al Modele 1, G se distribuye como una x). La aceptacién de una
hipdétesis y el rechazo de otra permite definirse acerca de que
Modelo ajusta mejor los datos. En el caso de gue ambas hipétesis

se rechacen seria imposible definirse.
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RESULTADOS DEL TEST DE GODFREY
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ESPECIFICACION ¥ MATRIZ DE INSTRUMENTOS Gz G
X: VAC6, IP3, GPVA, CT
Z: VAC6, IP3, GP*IP3, CT*IP3
W,: IP3(=2)(-3), GPVA(-2)(-3), GP*IP3(-2)(-3), CT 3,6 2,6
CT*IP3, VACS
X: VAC6, IP3, GPVA, CT, D8689
Z: VAC6, IP3, GP*IP3, CT*1P3, D8689
W,: W, + D8689 4,0 2,8
X: VAC6, IP3, GPVA, CT, D8589
Z: VAC6, IP3, GP*IP3, CT*IP3, D8589
W.: W, + D8589 5,1 3,7
X: VAC6, IP3, GPVA, CT, D8689, XR(-1)
Z: VAC6, IP3, GP*IP3, CT+IP3, D8689, XR(-1)
Wyt W, + XR(-1) 5,2 3,6
W,: W, + XR(=2)(=3) 5,4 3,4
X: VAC6, IP3, GPVA, CT, D8589, XR(-1)
Z: VAC6, IP3, GP*IP3, CT*IP3, D8589, XR(-1)
Wit W, + XR(-1) €,0 4,3
We: W, + XR(=2) (-3} 6,0 4,2
X: VAC6, IP3, GPVA, CT, D8689, XR(-1)
Z: VAC6, IP3, GP*IP3, CT*IP3, XR(-1)
W, 4,8 c,9
W, 5,3 0,4
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ESTIMACION DE LA ESPECIFICACION (9] DESCOMPONIENDO EL INDICE DE PRECIOS.

H (1) (2) (3) (4)
METODO VI VI vI VI
VAC6 1,83 1,47 1,76 1,45
(5,2) {4,8) {5,2) (4,8)
PR3 -2,21 -1,93 -2,19 -1,96
(2,6) (2,3) (2,4) (2,2)
ITC -3,14 -2,65 -2,92 -2,586
(4,9) {3,6) (4,2) (3,3)
GPVA { 0,25 0,21 0,22 0,19
(3,9) {2,8) (3,3) (2,7}
CcT 0,24 0,19 0,23 0,19
{2,6) (2,1} (2,3) (1,9)
D8689 0,03 0,01
(0,3) (0,1)
XR(~1) 0,25 G,23
{2,0) {1,8)
D8589 0,10 0,06
(1,5) (1,09
M1 2,0 1,3 1,8 1,2
M2 0,8 0,9 G,9 0,9
TS 1,5 (2) 2.,0 (2) 1,6 {2) 2,0 (2)
INST PR3 PR3 PR3 PR3
GPVA GPVA GPVA GPVA
W 16,1 (2) 8,5 (2) 11,5 (2) 7,2 (2)
ANOS 81-89 81-89 81-89 81-89
Nota: Ver notas del Cuadro 1 del Capitulo 3.



CUADRO 6

237

ESTIMACION DE LA ESPECIFICACION [10]) DESCOMPONIENDO EI. INDICE DE PRECIOS.

(1) (2) (3) (4)
METODO VI VI VI VI
VACH 1,68 1,29 1,61 1,28
(5,5) (4,9) {5,5) (5,0)
PR3 -2,38 ~1,86 -2,36 -1,91
(1,9) (1,5) (1,9) (1,5)
1TC -2,79 -2,23 ~2,60 -2,18
(4,9) (3,3) (4,4) (3,2)
GP*PR3 0,05 0,04 0,04 ¢,04
(4,1) (3,2) (4,0) (3,2)
CT*PR3 0,06 0,04 0,06 0,04
{1,5) (1,0) (1,3) (1,0)
DE68Y 0,01 0,0
(0,1) {0,2)
XR(-1) 0,29 0,27
(2,4) (2,2)
D8589 ¢,08 0,04
(1,3) {0,6)
M1 2,3 1,1 2,0 1,0
M2 0,8 1,0 0,9 0,8
TS 1,7 (2) 2,2 (2) 1,8 (2) 2,3 (2)
INST PR3 PR3 PR3 PR3
GP*PR3 GP*PR3 GP*PR3 GP*PR3
TW 20,0 (2) 10,5 (2) 16,2 (2) 16,3 (2)
ANOS B1-89 81-89 81-89 21-89

Nota: Ver notas al Cuadro 1 del Capitulo 3.
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CUADRO 7

ESTIMACION POR VARIABLES INSTRUMENTALES DE LA ESPECIFICACION [9]
DESAGREGANDO SECTORIALMENTE EL INDICE DE PRECIOS.

(1) (2) (3) (4)
VACH 0,95 1,08 0,84 0,77
(2,0) (2,5) (2,2) 2,0y |
GPVA 0,27 0,25 0,20 0,18
(4,4) (4,2) {3,8) {3, 1)
T 0,48 0,46 0,32 0,27
(5,7) (7,4) (4,6) (2.9)
D8689 0,13 0,09 0,03 0,01
(1,8) {1,6) {0,6) (0,0)
1P31 -2,24 -2,04 -1,66 -1,53
(5,0) (5,5) (5,2) {4.0)
IP32 -56,16 -5,37 ' -3,68 -3,12
(2,7) (2,8} (2,2} {1,7)
P33 7,42 - - -
{C,9)
1P34 -0,05 - - -
(0,0}
IP35 B -1,39 -0,91 -0,20 -G, 1
(0,8) (0,6) (0,2) (0,0)
IP36 -5,86 -5,20 -3,76 -3,23
(3,5) (3,8) (3,1) (2,3)
1P37 0,21 - - -
(C,1)
1P38 -0,85 -~ - -
(G,5)
IP39 -0,53 - - -
(0, 1)
IP310 -0,83 - - -
(0,6)
IP311 -4,29 -5,49 -3,48 -3,58
(0,8) (1.0 (0, 7) (0,7
IP312 -7,49 -5,86 -6,71 -7,72
(1,2) (1,0) (1,4) (1,7)
IP313 ~0,98 -0,87 -0,66 -0,61
i (1,3) (1,3) (1,2) {1,1)
IP314 -4,58 -4,25 -3,07 -2,60
(5,5} {6,7) {4,7) {(3,1)
IP3A2 0,79 0,69 0,63
{0,8) {0,9) {0,9)
XR(-1) 0,30 0,43
(3,2) (2,8)
M1 1,7 2,5 1,3 0,1
M2 -0,3 0,1 0,5 0,6
TS 7,8 (15) 7,6 (10) 10,1 (10) 11,9 (11)
INST IP3, GPVA 1P3,GPVA 1P3,GPVA IP3,XR,GPVA
ANOS 1981-89 1981-89 1981-89 1981-89

Nota: Los estadisticos t no son robustos a heterocedasticidad.
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APENDICE 3



CUADRO 1

ln MR, = £, 1n ¥, + 5, 1n IPR, + (5, ln PCE + 3, DIFID, + a + €,
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(1) (2) (3} (4)
METODO MCO MCO Mco MCO
CTE 3,04 4,20 8,41 9,61
(1,0} (2,2) {3,8) (5,5}
VAMR 0,45 0,57
{3,8) (7.1)
DIEX 0,20 0,29
(2,4) {(4,0)
IPR2 0,52 -0,38 0,05 -0,75
{1,2) (1,4) (0,1) {2,6)
PCE 0,44 0,36
(3,6) (6,7}
DIFID 0,03 0,05
(3,6) (4,3)
D8689 0,52 0,65
(6,5} (7,7)
M1 8,4 6,8 8,0 7,0
M2 8,0 6,2 7.6 6,4
aNos 79-89 79-89 79-89 79-89

Nota: Ver

notas al Cuadro 6 del Capitulo 3.
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W, Valor del test x* al 95%
|
VAMR, IPR1 37,1 x° (2 = 5,9
VAMR, IPR1,DIFID,D8689 53,3 x* (4) = 9,5
VAMR, IPR1, IDVACE, D8689 31,3 x> (4) = 9,5
VAMR, IPR2 47,0 X (2) = 5,9
VAMR, IPR2 ,DIFID,D8689 33,5 X {(4) = 8,5
VAMR, IPR2, IDVACE,DB689 21,9 X (4) = 9,5
DIEX, IPR1 53,0 x (2) = 5,9
DIEX,iPR1,DIFID,D8689 85,4 ¥ (4) = 9,5
DIEX,IPR1, IDVACE,D8689 50,9 x* (4) = 9,5
DIEX, IPR2 55,1 x° (2) = 5,9
DIEX, IPR2,DIFID,D8689 55,5 x (4) = 9,5
DIEX, IPR2, IDVACE,D8689 36,5 ¥ (4) = 9,5

Nota: Los test no son robustos a heterocedasticidad.
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RESULTADOS DEL TEST DE MUNDLAK
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Variables Variables cuya media Valor de t
explicativas presenta un
estadistico t>2
VAMR, IPR1 VAMR P
IPR1 ’
VAMR, IPR1,DIFID, VAMR 2,
D8689 IPR1 3
DIFID '
VAMR, IPR1, IDVACE, VAMR 2,2
D8689
VAMR, IPR1,DIFID, IPR1 4,4
D8689,PCE
VAMR, IPR1,DIFIDM, IPR1 4,8
D8689,PCE
VAMR, IPR2 VAMR 4,6
VAMR, IPR2,DIFID, VAMR 3,1
DB&BY DIFID 2,
VAMR, IPR2, IDVACE, VAMR 2,1
D8689
VAMR, IPR2,DIFID, VAMR ’
DB689,PCE IPR2 P
VAMR, IPR2,DIFIDH, VAMR , 6
D8689,PCE IPRZ

Nota: Los valcores presentados resultan de la estimacidn por MCO de la

siguiente ecuacidn: Y, = E B Xy + E (Yo + 7 Xij) + ey
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Variables Variables cuya media Valor de t
explicativas presenta un
estadistico t>2 J
DIEX, IPR1 DIEX ,
IPR1 ’
DIEX, IPR]1,DIFID, DIEX 3,0
DB689 IPR1 3,
DIFID 2,
DIEX,IPR1,IDVACE, DIEX 2,3
D8689
DIEX,IPR1,DIFID, DIEX 2,4
D8689,PCE IPR1 9
DIEX, IPR1,DIFIDM, IPR1 5,4
D8689,PCE
DIEX, IPR2 DIEX 5,1
DIEX,IPR2,DIFID, DIEX 7,0
D8689
DIEX,IFRZ2, IDVACE, DIEX 2,2
D8689
DIEX,IPR2,DIFID, DIEX ‘
D8689,PCE IPR2 .
DIEX, IPR2,DIFIDM, DIEX '
D8689,PCE IPR2 .9

Nota:

Los valores presentados resultan de la estimacidn por MCO de la

siguiente ecuacidn: Y, = E B Xy + E (7o t ¥ &) + &y



in MR, = 5, 1n ¥, + f, 1n IPR, + 5§, 1ln PCE, + 3, DIFID, + a + g,

CUADRG 4
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(L) (2) (3) (4) (5) (6)
METODO MCO VI VI VI VI VI
DIEX 1,06 3,31 0,52 0,46 0,34 1 0,38
L(4:6) (3,9) {(2,3) (2,2) {1,9) (2,4)
IPR1 -0, 89 -Q,79 -0,79% -0, 64 -G, 63 -0,77
(3,5) (3,2) (2,8) (2,3) (2,3) (2,8)
D8689 a,16 g,16 0,16
(4,1) (4,2) (4,2)
DIFID -0, 02
(1,5)
LDIFID 0,004
{2.1)
MR (-1) 0,95 0,74 0,76 G, 69
(9,4) (7,8) (8,2) (9,0)
Ml 2,3 2,4 -2,6 -2,6 -2,6 -2,7
M2 1,5 1,8 0,8 C,0 0,1 0,1
TS 4,1 (1) 7,7 (2) 7,9 (2) 7,7 (2) 6,4 (2)
INST. VTA VTA,MR VIA, MR VTA,MR VTA,MR
(-2) (~=2) (—2) (~2) (-2)
(=3) (-3) (-3) (-3) (-3
ANGS 79-89 81-89 { 81-89 81-89 81-89 81-89

Nota: Ver notas al Cuadro 7 del Capitulo 3.




CUADRO 5

ln MR, = 1n Y, (7, + v, 1ln PCE) + in IPR, (Y, + v: ln PCE) + ¥y, DIFID, + a

(1) {(2) (3) (4)
METODO MCO MCO MCO MCo
DIEX 1,34 0,97 1,30 0,98
(3,0} (2,8) (3,4) (2,8)
DIEX*CE -0,11 -0,10 -0,13 -C,10
(0,7) (1,0) {1,1) (1,0)
IPR1 -1,68 -1,49 -1,60 -1,49
(3,1) (5,0) (2,9) (5,0}
IPR1*CE 0,34 0,29 0,27 0,27
(1,7) (2,4) (1.4 (2,2)
DB689 0,16 G,15
(5,5) (4,8)
LDIFID 0,01 0,004
(3,0) (4,4)
M1 1,7 1,5 i,5 1,3
M2 2,5 0,2 1,8 0,2
FICTICIAS NO SI NO SI
TEMPORALES
ANOS 1979-89 1979-89 1979-89 1979-89
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+ £,

Nota: Ver notas al Cuadro B del Capitulo 3.
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