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INTRODUCCION

El entorno en el que se desenvuelven las empresas actualmente se ha
transformado en esta dltima década del siglo XX. Muchos han sido los cambios
sociales, economicos, politicos, tecnologicos, laborales, psicologicos... que se han
producido en el mundo y que han tenido una gran incidencia en el entramado
empresarial. El concepto de empresa anterior a esta década tiene poca relacién con el
concepto actual. Anteriormente se intentaba aumentar la produccion para obtener mas
beneficios. Hoy en dia no basta con producir mas para ganar méas porque el precio
viene fijado por una competencia desmesurada y la sociedad demanda no un producto
estandarizado sino, al contrario, cada vez mas personalizado. No obstante, la principal
diferencia del entorno entre la situacion actual y en el pasado, desde nuestro punto de
vista, es la gran rapidez con la que se suceden los cambios: tecnolégicos, productivos
y financieros, principalmente. Esta “revolucion™ global de la sociedad, en general,
l6gicamente también afecta a la contabilidad como sistema de informacion al ser una

disciplina social.

Desde el enfoque utilitarista de la contabilidad, la informacion financiera
externa se configura como un intermediario entre la situacion real de la empresa y los
usuarios de dicha informacion. Se trata de un instrumento comunicacional que
relaciona las empresas con los usuarios de la informacién para que, a través del
mismo, puedan enjuiciar y tomar decisiones coherentes sobre la actividad econémica
en general. Pero no se trata de un proceso unidireccional. También, a su vez, la
empresa se encuentra afectada por las decisiones de sus usuarios porque,
principalmente, constituyen su fuente de financiacion. Es decir, supone un sistema

bidireccional:
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CUADRO 1

Contabilidad
//; (sistema mformacuon)\\

EMPRESA USUARIOS

" INFORMACION
(

Decistones
(financiacion)

Fuente: elaboracion propia.

Ademais, esa informacion debe ser 0til para poder tomar decisiones reduciendo,
en la medida de lo posible, la incertidumbre que envuelve a toda actividad econdmica.
Se trata de una tmplicacién propia de la mayoria de las decisiones economicas que,

con informacion suficiente, puede disminuirse.

Debido a la imparable globalizacion mundial de la economia las empresas
también tienen objetivos globales. Sachs (1997, 64) expone que “en los tltimos
veinticinco afios, y sobre tode desde la caida del comunismo, el mundo ha
presenciado una sorprendente integracion economica, quizd la mayor de la historig
de la humanidad’. Y esa globalizacion del comercio potencia un mayor
distanciamiento entre las fuentes de financiacién y la empresa. Es decir, que la
globalizacion e internacionalizacion de la economia descubre limitaciones en la
informacion contable que presentan las empresas debido, sobre todo, a una cada vez
mayor desintermediacion financiera. Se necesita informacion publica y normalizada

sobre los recursos gestionados para que sus usuarios puedan adoptar decisiones ttiles.

Tradicionalmente, los principales financiadores de las empresas eran las
entidades financieras, los proveedores y los propietarios directos de los negocios
{(generalmente sus fundadores). Con el tiempo, esta tendencia ha ido cambiando
paulatinamente y con diferente incidencia en todo el mundo. En la actualidad, la
globalizacién de las empresas necesita de ingentes cantidades de dinero para

financiarse, lo que origina importantes incertidumbres. A principios de siglo, con el
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fin de diversificar riesgos y obtener financiacion suficiente se desarrollaron los
mercados de valores. La principal fuente de dinero procedia de los inversores que
generaban esos mercados. La distancia empresa-financiacion se ampliaba y también el
vinculo econdmico. Como consecuencia s¢ necesita un sistema de informacién cada
vez mas fiable y representativo de la realidad econémica de la empresa, puesto que sus

usuarios externos cada vez estan mas lejos de la gestion.

Por otra parte, cualquier actividad, sea del caracter que sea, viene justificada
por la consecucion de unos objetivos, por la busqueda de unos resultados, que
cuestionan dicha tarea de manera tanto positiva como negativa -no sélo en cuanto a
resultados econdmicos se refieren sino también teniendo en cuenta aspectos sociales,
emocionales,... -. Para el caso particular del desarrollo de una actividad empresarial, el
resultado viene a reafirmar un negocio o a poner en duda su presente y/o futuro. El
resultado viene a ser elemento evaluador de una empresa en la mayoria de las
ocasiones, bien cuestionando la continuidad de la empresa, bien planteandose un

cambio de estrategia empresarial, o la sustitucion o no de los gestores de la misma,

La contabilidad, a grandes rasgos, y en funcion de las pautas expresadas
anteriormente, refleja la situacion econémica y financiera generada en un ejercicio
atendiendo a la maxima de empresa en funcionamiento. De ahi que el beneficio sea
calculado de la confrontacién entre corrientes positivas y negativas que afectan al
patrimonio de la empresa en el ejercicio. Cuanto mds elevado sea su importe, mejor
pero siempre evitando descapitalizar la empresa. Se debe seguir el principio de
prudencia y asi, los ingresos presentados en la informacion externa seran los menores
posibles (los ciertos, los realizados) mientras que los gastos seran todos los posibles
(tanto ciertos como potenciales). Todos ellos se valoran al precio de adquisicién. De
este modo se consigue que el beneficio resultante se reparta entre sus propietarios sin
ningin tipo de riesgo. Esta salvaguarda protege a los acreedores, principales
financiadores del proceso productivo. Se trata de un beneficio de flujos que se
fundamenta en el mantenimiento del capital financiero nominal. Este es el fundamento

de la contabilidad tradicional’.

1 f m .. - ‘ . - - .
Denominamos contabilidad tradicional a aquel sistema de informacién sobre fa situacién econdmica y
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Actualmente, el principal usuario® de la contabilidad externa se ha desplazado
hacia los inversores de los mercados financieros, que pueden aportar mas dinero para
la financiacién empresarial con un riesgo mas diversificado. En consecuencia, el
vinculo empresa-propietario es escaso. El accionista no esta vinculado con la realidad
empresarial, simplemente con la inversidn, en ocasiones, de tipo especulativo. Se
cumple la maxima del capitalismo: ‘dinero por dinero y cuanto mas, mejor’. La
contabilidad, como disciplina social, debe reflejar esta situacién. De ahi que el
beneficio tienda a ser un evaluador de las cotizaciones futuras, para conseguir
dividendos y beneficios cada vez mayores. Se tiende a facilitar informaciéon para
evaluar expectativas, defendiendo a esos usuarios de la informacion financiera. No es
tan importante que la empresa contintiie en ¢l tiempo como que la empresa genere
beneficios a sus propietarios. Los ingresos se reconoceran cuanto antes y por la mayor
cuantia y los gastos se tienden a reducir al maximo. Mantiene su primacia el principio
de correlacion de ingresos y gastos y se tienden a valorar al precio de mercado. El
beneficio sigue una tendencia patrimonialista, de mantenimiento del capital operativo.

Este es el fundamento de la contabilidad actual.

En consecuencia, existe una vinculaciéon entre el desarrollo econémico y la
contabilidad. La evolucién econdmica y financiera actual conlleva un retroceso de los
modelos tradicionales fiscalistas-patrimonialistas y, a su vez, un desarrollo y auge del
paradigma de utilidad (considerandose estados financieros mas avanzados) debido a la
generalizacion del sistema capitalista de mercado. Esto es, a lo largo de la historia se
ha podido constatar que situaciones econdmicas y financieras novedosas conllevan
cambios contables significativos. En la actualidad, el sistema econémico de referencia
implica modificaciones en los sistemas contables de referencia. Por ello se justifica
una nueva orientacion de las bases contables tradicionales y, en consecuencia, un
nuevo concepto de resultado contable que atienda a los principales financiadores

actuales de las empresas. Las cuentas de resultados tradicionales no son suficientes.

financiera de la empresa que se rige por los principios de contabilidad generalmente aceptados hasta la
fecha,

* El diferente desarrollo cconémico de las empresas, asi como el de los mercados financieros, justifica
la existencia de dos bloques diferentes de presentacion de la informacién contable, como analizaremos
posteriormente: la tendencia anglosajona y la continental. Esta tiltima se ha venido desarroflando mucho
mds lentamente que la anterior,
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Prima el paradigma de utilidad. Se necesita de un nuevo instrumento de presentacion
del resultado contable en las cuentas anuales ya que €l modelo tradicional se encuentra
limitado a la presentacion del resultado procedente del esfuerzo realizado en el ciclo

productivo de cada negocio. Esta es la principal justificacioén de nuestro estudio.

Por otra parte, y del mismo modo que en cualquier proceso evaluador la
omisién de datos, falsedad, escasa fiabilidad... de los indicadores plantean problemas
en relacion a las actuaciones llevadas a cabo en funcion de los mismos, un mal célculo
del resultado contable puede tener consecuencias relevantes e incluso graves para el
posterior desarrollo de una empresa, para su planificacién y estrategia a seguir por
parte de sus gestores, inversores, acreedores, propietarios,... Y en general pueden
incidir sobre las decisiones a tomar por cualquier tercero implicado en la empresa,
tanto directa como indirectamente. En los Gltimos afios se ha cuestionado la validez
del resultado contable como medidor de la eficacia en la empresa ya que empresas con
beneficios contables cuantiosos en un ejercicio se han visto reducidos a inequivocas
situaciones de suspension de pagos o quiebras al ejercicio siguiente, porque esos

resultados positivos se enmascaraban con escasez de liquidez.

A pesar de la multitud de criticas que surgen alrededor de este concepto, nadie
pone en duda la gran importancia que tiene el calculo del resultado contable. Cea
Garcia (1994,7) considera que es “la magnitud clave de la informacion contable, ya
que es util para cumplir con los requisitos legales -sobre lodo fiscales- que tiene
cualquier empresa, para servir de orientacion a la gestion de la actividad y a su
control, para conocer las necesidades de financiacion de la actividad, para
remunerar a los propietarios por el capital aportado a la empresa...”. Se convierte en
un concepto capital para avalar la consideracion de la contabilidad como un sistema de
informacion lo suficientemente practico que sirva para la toma de decisiones
coherentes. Por lo tanto, la utilidad que tiene, y puede tener, la cifra del resultado
contable es otro de los fundamentos de este estudio debido a las implicaciones que en
todos los dmbitos genera. Se trata no de enmascarar las criticas y limitaciones del
resultado contable sino de mejorar su contenido informativo puesto que su utilidad

queda fuera de toda duda. No se persigue “destruir” lo tradicional sino mejorarlo, para
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adaptarlo a las necesidades y a los cambios de los usuarios de la informacion

empresarial externa.

Muchos han sido los estudios e intentos tanto contables como econdmicos para

definir, cuantificar y delimitar con rigor y exactitud el término de resultado contable

puesto que es un dato con suficiente poder informativo para servir de fundamento a

multitud de decisiones. Esa utilidad es la que justifica las importantes consecuencias

que el resultado posee directa o indirectamente en la informacién financiera.

Stockwell (1957, V) ya en 1943 destaca la utilidad que el conocimiento del resultado

contable conllevaba para multitud de usuarios. Textualmente sefialaba que “la

complejidad de los métodos comerciales modernos (...) y la creciente variedad en la

Jorma juridica de las empresas (...) han intensificado en los accionistas, tenedores de

obligaciones, banqueros, capitalistas y otras personas interesadas, e incluso en los

propios directores, el afin de conocer con mayor detalle la capacidad potencial de

obtencion de beneficios en sus empresas”. Y seguidamente afiadia que “cada dia se

reconoce mds undnimemente que el estudio de las cuentas de vesultados de un

negocio es imprescindible para apreciar su situacion actual y su porvenir”. Haciendo

un esquema por usuarios de las decisiones mas importantes sobre las que el resultado

contable influye destacamos las siguientes:

-implicaciones  al
concepto  empresa,
motivacion

balanza de pagos
-realizacion  de
sus servicios u
obras

CUADRO 2
INVERSORES | EMPLEADOS |ACREEDORES |DEUDORES |GOBIERNO |PUBLICO EN
GENERAL
-rentabilidades -manienimicnto de | -si los  préstamos | -continuidad  de | -conocer la | -contribucién al
-riesgo inherente SUS puestos seran devueltos la empresa distribucién  de { desarrollo  nacional o
-vender, comprar o | -aumerios de [-si se pagaran las | -fijacion de | los recursos local
mantener sus | retribuciones deudas al | politicas -recaudacion -empleo de poblacion
participaciones -mantenimiento  de | vencimiento comerciales fiscal activa
-planificacién  de [ jubilaciones o | -continuidad en sus | -planificacion de | -fijar  politicas | -prestaciones de
dividendos ayudas operaciones estrategias fiscales servicios
-seguridad -seguridad  en el |-conocer si  se|-claborar -decisiones de invertir
psiquica/emocionai | funcionamicnto  de | mantendran  sus | estadisticas o no en la empresa en
del empleado una empresa | servicios -realizacion  de | cuestion
-posibles vinculada 0 obras sociales -imagen/catidad
inversiones dependiente -posibilidades de | -perspectivas de
-mejora inversion en el | servicios sociates
condiciones exlerior, cubiertos
laborales mejorando la | -conocimiento de

modelos empresariales

Fuente: elaboracion propia,
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Desde nuestro punto de vista pensamos que en contabilidad es “improductivo”™
tratar de encontrar una definicién exacta del resultado de las actividades de una
empresa, cuando lo importante es conocer su utilidad. Podriamos resumir esta idea en
la siguiente frase de Gabas Trigo (1991, 170): la renta y la riqueza (en sentido
economico) y el resultado (en contabilidad) “no son categorias absoluias, sino
normativas, es decir encaminadas a un fin". Y en funcién de esa finalidad se debe
destacar la importancia del analisis del resultado contable y, mas en concreto, de la
cuenta de resultados o cuenta de pérdidas y ganancias’ como "vehiculo canalizador”
de beneficios o de pérdidas, puesto que la magnitud tnica de esta cifra -recordemos su
relatividad- tendria menos implicaciones y utilidad que la informacién suministrada
por el documento contable que recoge todos los hechos econdémicos que
dinamicamente afectan a la empresa a lo largo de un periodo econdmico. A la hora de
evaluar una gestion no es tan interesante conocer si una empresa ha obtenido
beneficios o pérdidas y en qué cuantia, como el conocimiento de esas causas, el por

qué se han producido.

De hecho, dos personas pueden interpretar de distinta manera un resultado, en
funcién de las estimaciones o criterios de partida. Pereda Sigtienza (1991, 442) afirma
que “considerando unos u ofros criterios, también aceptables, tendremos tantos
balances y resultados como hipotesis”. De cualquier modo, y siguiendo la linea
genérica del documento “A Statement of Basic Accounting Theory” (ASOBAT, 1966)
se requiere que la informacién cumpla que si dos o mas personas cualificadas

examinan los mismos datos se lleguen esencialmente a conclusiones similares.

Si el resultado es relativo surge la pregunta: ;por qué se calcula entonces?
Porque contiche mayor valtor informativo {a composicion del resultado que la cifra en
si misma. Y esta informacién nos la proporciona la CUENTA DE PERDIDAS Y
GANANCIAS, objeto central de nuestro estudio. No es tan relevante el resultado final
sino por qué surge éste, qué partidas lo componen, en qué proporcién influye cada una

de ellas... Sin embargo, este documento contable tampoco esta exento de criticas. Son

A lo largo del estudio nos referiremos indistintamente a la cuenta de pérdidas y ganancias como cuenta
de resultados o diferencia de ingresos y gastos.
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muchas las cuestiones que plantea un estudio somero de la cuenta de resultados y de
su saldo: dos empresas que realicen la misma actividad y en las mismas situaciones
econémicas y financieras: ;jobtendran los mismos resultados contables?, ;cudl es la
importancia hoy del resultado si éste es relativo?, ;por qué es un cifra tan variable?,
(qué resultado es el real en funcién de uno u otros principios contables?, ;como
evaluar el resultado en diferentes empresas, en diferentes entornos, en distintos
paises?, ;qué parte del resultado mantiene el capital de la empresa?, ;qué cuantia del
resultado supone una variacion real del neto empresarial?, ;son las mismas partidas las
que componen siempre la cuenta de resultados?, ;qué objetivo busca el calculo del

resultado?...

El esquema de nuestro estudio se compone de cuatro partes o capitulos gue
intentan desarrollarse hasta evolucionar a la consecucion de un modelo que introduzea
mejoras en la presentacion de la informacion contable. Primeramente desarrollaremos
el objetivo final de la cuenta de pérdidas y ganancias, esto es, el resultado contable y
su problematica enmarcada dentro de la contabilidad financiera externa. Seguidamente
expondremos ¢l vehiculo que cataliza esa informacién, la cuenta de resultados en si
misma. Posteriormente analizaremos las recientes normas sobre nuevas tendencias de
presentacion del resultado contable vy para finalizar intentaremos proponer un modelo

que recoja esos avances para nuestro pais.

A pesar de tratarse de un estudio que tiene muchas implicaciones en otros
temas: valoracién, reconocumiento contable, balance, provisiones, estimaciones,...
intentaremos cefiirnos al objeto central: la cuenta de resultados, no profundizando en
aquellos aspectos que se alejen en demasia del mismo. En esta introduccion queremos
destacar aquellas cuestiones que inicialmente justificaron la eleccidén de nuestro tema
de tesis doctoral y que finalmente sus respuestas se plasmaran, sin animo de agotar el
tema, en nuestras conclusiones. El orden de los temas y que, en buena medida,

responde al del desarrollo de nuestra investigacion es el siguiente:
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Capitulo primero: “el resuliado empresarial en la contabilidad financiera”

* ; Por qué y de dénde surge la necesidad de calcular el resultado contable?

* A lo largo de la teoria contable ;cual ha sido la conceptualizacion del beneficio
empresarial? ;ha variado con el tiempo o se ha mantenido estable?

* ;Puede considerarse como una medida de la rentabilidad empresarial?

* A pesar de su relatividad, ses realmente util?, ;puede eliminarse su relatividad?, ;de
qué depende para que no sea una cifra tnica y estable?

* ;En funcion de que pardmetros se configura?

A todas estas preguntas esperamos responder a lo largo del desarrollo del
primer capitulo introductorio que pretende justificar el estudio desde el fin dltimo de
la configuracion de la cuenta de pérdidas y ganancias como elemento de las cuentas
anuales. Apuntaremos las dificultades de conceptualizacion de la rentabilidad
empresarial ya que ni siquiera existe una definicién que apoye la mayoria de Ia
doctrina. Apunta Cibert (1986, 7) que “(...) fodo el mundo habla del ‘resultado’ como
si su naturaleza y su definicion se impusieran de forma cuasi natural”. Pero no todo
es tan sencillo en la realidad. De hecho, una de las caracteristicas mas importantes €s
gue el valor contable del beneficio no es una magnitud exacta, pues como matiza
Rivero Romero (1995, 421) su “cdlculo se apoya en unos criterios de valoracion
subjetivos y en la aplicacion del principio de devengo, entre otros”. Fernandez Pirla
(1974,193) defiende que “en ningun caso ¢l resultado del ejercicio es consecuencia
automdtica de una mecdnica operatoria contable”; es decir, que depende del

establecimiento de hipdtesis, premisas, criterios de valoracion relativos,...

No obstante, ademas de la cifra del resultado, es necesario un elemento que
recoja su saldo pero ademas nos muestre como se ha producido, en funcién de qué
partidas o situaciones. En este segundo capitulo analizaremos el origen y desarrollo
historico de la cuenta de resultados, asi como de sus componentes. Estudiaremos su
estructura, comparando diferentes modelos y normativas para, posteriormente,
profundizar en sus corrientes de ingresos y gastos. También realizaremos el estudio
del modelo de cuenta de resultados establecido en el PGC 1990, que es el documento
contable que recoge el excedente empresarial de las empresas espafiolas, afiadiendo

ciertas precisiones conceptuales a nuestro modelo oficial.
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Capitulo segundo: “la cuenta de pérdidas y ganancias como instrumento transmisor
del resultado contable”

* (Cémo surgid [a cuenta de pérdidas y ganancias?, ;como evolucion6 hasta la
situacion actual?. Y concretamente ;cual fue el desarrollo de la cuenta de resultados
en nuestro pais?, ;se exigia como documento contable en el siglo pasado?

* En la actualidad ;es igual la configuracion de la cuenta de resultados en todo el
mundo?, ;se trata de un elemento de los estados financieros consensuado?

* ¢Es valida la representacion actual del resultado en Ja cuenta de pérdidas y
ganancias?, ;puede alterarse de algun modo?, jcomo le afecta la contabilidad
creativa?

* Qué elementos componen la cuenta de resultados?, ;puede incluirse cualquier
partida que afecte a las transacciones empresariales?, ;se considera como gasto los
derivados de la consecuciéon de una patente?, ;los aumentos de valor de las
cotizaciones de sus participaciones suponen un ingreso para la empresa?

* ¢ Cual es el modelo de cuenta de pérdidas y ganancias en nuestro pais?, ;toda salida
de caja se considera un gasto y toda entrada de caja un ingreso?, ;de qué depende la
conceptualizacion de las partidas que componen el resultado? ...

En ocasiones, la informacién contable puede ser alterada de cara a terceros por
los administradores o gerentes pues ésta puede afectar negativa o positivamente a sus
objetivos. Uno de los procedimientos que utiliza el gerente para maquillar la
informacion es mediante el alisamiento del beneficio, que pretende suavizar las
fluctuaciones del beneficio generado por la empresa. Se puede considerar como un
apartado dentro de la contabilidad creativa. Breidleman (1973, 65) define el
alisamiento del beneficio como “la amortiguacion intencionada de las fluctuaciones
sobre un nivel de beneficios que se considera normal para la empresa™. Por su parte,
Pina Martinez (1988, 17) delimita esta practica como “un manejo adecuado del
sistema contable aprovechando la flexibilidad y alternativas de las normas contables
legalmente establecidas, de forma que se amortigiien los picos que en el beneficio y
crecimiento real de la empresa se producen”. Analizaremos también todos estos
procedimientos de alteracidén intencionada del éxito o fracaso empresarial en el

gjercicio.

Por otro lado, desde principios de los afios noventa existe una corriente que
mds que preocuparse por la conceptualizacién correcta de los elementos que

configuran fa disciplina contable tratan de dar respuestas a [as necesidades vigentes de
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los usuarios de la informacion. En este enfoque encuadramos nuestro estudio, si bien,
antes de exponer nuestro modelo sera conveniente analizar las tendencias actuales de

la presentacion del resultado. Aqui encuentra su justificacion este tercer apartado:

Capitulo tercero: “nuevas tendencias de presentacion del resultado contable”

*; Por qué esta preocupacion actual por modificar la cuenta de resuitados tradicional?,
¢ccual es la justificacién de las normas que alteran la presentacion del resultado
contable en las cuentas anuales emitidas por el ASB, ¢l FASB y el IASC, entre otros?.

* Pero ;se mejora acaso su utilidad o se elimina su relatividad?

* /Es mas importante delimitar el resultado y llegar a un concepto uniforme del
mismo o es preferible responder a las necesidades de los usuarios de la informacion
financiera de cémo se contabiliza y la utilidad que esto tiene?, ;se necesita ampliar el
resultado o reducirlo para conocer cuanto se puede repartir?.

* :Qué es el resultado global?, ;todo el resultado global se puede repartir?.

*;Cudles son las principales diferencias entre estos modelos que dificultan la
armonizacién internacional de la cuenta de resultados?, ;son importantes los efectos
de fa armonizacion en la cuenta de resultados?.

* ; Es necesario que Espafla se adapte a estas tendencias?, ;jexisten muchas diferencias
entre el modelo actual propuesto por el PGC espafiol y los nuevos modelos a nivel
internacional?

La coyuntura econémica actual propicia la necesidad de una comparabilidad
internacional en el ambito contable. En ocasiones, se ha imprescindibie puesto que la
realidad revela inconsistencias como los ejemplos propuestos por Lopéz Combarros
(1997, 615). Se exponen los casos de la empresa alemana Daimler Benz que en 1993
presentd un beneficio segun las normas alemanas de 614 millones de marcos mientras
que siguiendo las normas contables americanas (USGAAP) se trataba de una pérdida
de 1.839 millones de marcos. ;Cual es el resultado “fiel” de esta empresa?. Pero este
caso no es el unico ni tiene por qué ser negativo. Otro ejemplo propuesto es el de la
empresa noruega Norsk Hydro que en 1992 presentd un beneficio segin las normas
noruegas de 167 mitlones de coronas mientras que segun las USGAAP presentaba un
resultado positivo de 1.763 millones de coronas, mas de diez veces el resultado
presentado en Noruega. ;A qué cifra tendrdn que atender los posibles inversores
internacionales de esta empresa si quieren tomar decisiones en funcion de su
rentabilidad?, ;qué cuantia puede repartirse a los accionistas sin que ésta se

descapitalice?...
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Nuestro estudio analizara las tendencias actuales de mejora de la cuenta de
resultados impulsada en estos tltimos afios por la propuesta del Financial Reporting
Standard (FRS) nimero 3 “Reporting Financial Performance” del ASB en 1992 en
Inglaterra, y la posterior reformulacién por el FASB relativa a la informacion sobre el
resultado global. El SFAS 130 “Reporting Comprehensive Income ™ expone una nueva
modalidad de cuenta de resultados que recoge, segin tres opciones posibles, todas
aquellas variaciones en el patrimonio neto de la empresa que no procedan de sus
propietarios. También existe una respuesta del IASC para hacer lo propio con la
emision en julio de 1997 de la NIC I revisada “Presentacion de estados financieros”.
A pesar de las diferencias de enfoque en estas nuevas normas la preocupacion por la
cuenta de resultados en el ambito internacional es ya una justificacion mas de nuestro

estudio,

Una vez analizada la situacion actual, punto de partida y de referencia para el
desarrollo de nuestro modelo, hemos intentado proponer una adaptacion al modelo
oficial de nuestra cuenta de resultados para configurarla dentro de un enfoque global
de la contabilidad, que no defienda tfinicamente a los acreedores, sino que sirva de
fundamento para la toma de decisiones de una pluralidad de usuarios. Mediante una
modesta aportacion en la linea de la armonizacién contable internacional presentamos

el siguiente bloque de contenidos:

Capitulo cuarto: ' Propuesta de un modelo particular”

* ;Puede considerarse la cuenta de resultados como la expresiéon de la generacion de
riqueza en una empresa? o por el contrario, jes una expresion de la posibilidad de
reparto de beneficios?, ;cudl de las dos tiene mas importancia?, ;pueden reconciliarse
ambos objetivos?

* Para adecuarnos a las tendencias internacionales jcudles son las modificaciones
necesarias que hay que realizar en nuestra cuenta de resultados?, ;cudl debe ser su
estructura y su enfoque?, jqué partidas forman parte de ese resultado?

* ;Son suficientes las ventajas para proponer esos cambios?, ;en qué afecta a la toma
de decisiones?, ;coémo puede mejorar la utilidad del resuitado?...

En nuestro pais es importante conocer la cifra de beneficio que puede
destinarse a distribuir entre los propietarios de la empresa, ademas de las

implicaciones legales y fiscales que posee. No obstante, se trata de un handicap a la
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hora de reconocer el resultado contable porque limita el reconocimiento de
determinadas partidas, como justificaremos en este trabajo. Blasco Lang sefiala en el
prologo de Gallizo (1993, 9) “la regulacion legal no es suficientemente clara o
incontrovertida sobre determinados aspectos gque afectan a la distribucion de los
beneficios”. Para solucionar este problema y otros que vayan surgiendo a lo largo de
este estudio propondremos un modelo particular de calculo de resultado contable que
diferencie entre el resultado global, el saldo de la cuenta de pérdidas y ganancias y el
resultado repartible; facilitando de este modo la toma de decisiones en funcion del
beneficio o la pérdida empresarial. En ocasiones, se calcula un resultado para que los
accionistas estén satisfechos, para que no se pague demasiado a Hacienda, para que los
administradores sean considerados como buenos gestores... En el presente trabajo se
tratara de determinar un resultado de la empresa desvinculado de las decisiones a
adoptar por cada uno de los usuarios de [a informacién que de €l se deriven.
Posteriormente se realizaran los ajustes necesarios para que entre todos los interesados

del resultado y la informacion que surja se llegue a un equilibrio justificado.

En resumen, creemos que un analisis profundo de la cuenta de resuitados se
justifica en si mismo por la importancia que el resultado contable tiene para todos los
usuarios de la informacidn y para la gestién. El desconocimiento de sus limitaciones y
la problematica de su reparto puede inducir a error en todas aquellas decisiones
tomadas en funcion del resultado. La globalizacién de mercados y de la economia

también afecta a la presentacion de €ste en la cuenta de pérdidas y ganancias.

Por Gltimo, somos conscientes de la dificultad que supone analizar la cuenta de
resultados puesto que posee multitud de implicaciones en la mayoria de principios,
criterios y normas de contabilidad. Se trata de un primer paso a la hora de adaptar los
modelos contabies tradicionales a [a realidad empresarial de las empresas, pero soio es
un primer paso. Desconocemos que ocurrird en una futura revision de las normas
espafiolas para adaptarse a las corrientes armonizadoras de los acuerdos IASC-UE, las
decisiones finales de los acuerdos 1ASC-IOSCO... pero la propuesta de un cambio es

ya, por si sola, importante y resefiable.
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1.- CONCEPTO DE EMPRESA Y DE RESULTADO

1.1.- Evolucién de la empresa y de sus objetivos.
1.1.1.- Concepto contable de empresa.
1.1.2.- El objetivo empresarial de! beneficio.
[.2.- Teorias sobre el beneficio.
1.3.- Definiciones y clasiftcacion de resultado contable.
1.4.- El resultado como medida de la eficiencia empresarial. Definicion y diferenciacion.
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1.1.- EVOLUCION DE LA EMPRESA Y DE SUS OBJETIVOS

La empresal, como ente economico dinamico, tiene su fundamento en los
objetivos que persigue y entre los mas importantes se encuentra el deseo de satisfacer
las necesidades de la sociedad y la obtencién de beneficios para sus propietarios. Para
ello, tanto la sociedad, en general, como sus socios y gestores necesitan informacién
econdmico-financiera que apoye y justifique sus decisiones a la hora de invertir,
ahorrar, vender, subcontratar... Es decir, que los objetivos de la informacion contable
estan intimamente vinculados con los objetivos de la empresa y, a su vez, el concepto

de resultado depende del concepto de unidad econdmica que consideremos.

En general, existen dos concepciones de empresa: la juridica y la economica.
El concepto de persona juridica mercantil ha evolucionado y se ha ido adaptando en
funcion del entorno, acercandose cada dia mas al punto de vista econdémico. Esto es
debido, sobre todo, a una dependencia cada vez mayor del entorno en el que se
desenvuelven las unidades econdomicas. Independientemente del momento historico
que consideremos, la empresa no puede entenderse como un ente aislado ya que
siempre viene a responder a las necesidades de la sociedad en cada periodo concreto
de tiempo. Sin embargo, hoy mas que nunca, la empresa se -caracteriza,
principalmente, por un gran dinamismo, consecuencia directa de la influencia del
entorno en el que se encuentra inmersa. Como recoge Blanco Ibarra (1990, 11), las
particularidades del entorno que dinamizan® a las organizaciones empresariales

actualmente se pueden resumir en cuatro puntos:

"Matizar que a lo largo del trabajo -salvo cuando explicitemos lo contrario- nos referiremos a empresas como tales
a partir del siglo XVIII ya que anteriormente mds se asemcjaban a agrupaciones de intereses ccondmicos que al
concepta tal y como lo concebimos hoy dia.

*Goxens Duch (1982, 320) afirma que “ef conceplo actual de empresa estd en ebullicién”, incidiendo en ¢l hecho
de que la empresa del futuro se parecerd poco a la existente hoy en dia y a las que existieron en otras ¢pocas.
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a) muchos modelos de produccion se han quedado obsoletos.
b) se produce un acortamiento en el ciclo de vida de los productos.
¢) un espectacular desarrollo de los aspectos conductuales y organizativos.

d) gran aumento de las posibilidades informaticas y canales de comunicacion.

La gran rapidez de la evolucidn tecnoldgica, unido a la gran capacidad de
transferencia de la misma a cualquier organizacion y a la creciente movilidad de los
capitales, ha generado una infernacionalizacion de los mercados que, ademas,
aumenta continuamente la competencia entre las empresas, como recoge el punto
primero del documento de gestion N°1 de AECA (1992b, 15). Muchas empresas
nacionales cotizan en varios mercados financieros internacionales consecuencia de la

movilidad financiera y de los avances en los sistemas de informacion.

En resumen, el entorno es el principal motor de las empresas actualmente,
cambiando su orientacion en funcion de fas necesidades y deseos de los consumidores.
Las empresas no tienen la misma conceptualizacion en el tiempo aunque su féormula
juridica perdure durante siglos puesto que el entorno hace que éstas se adapten y se
transformen. A las empresas actuales les mueven otros intereses y otros “hilos™ que a
jas primeras sociedades anonimas. Cabe preguntarse, entre otras cuestiones, cudles son
los objetivos de las empresas actuales, cémo han ido evolucionando y en funcion de
qué variables... De ahi que consideremos oportuno detenernos someramente en el
desarrollo que el concepto de empresa ha tenido desde el punto de vista contable, lo
que matizarfa aiin mas este término para los fines de este estudio. Una vez circunscrito
el concepto de entidad se delimita el mantenimiento de capital y, a su vez, el concepto
de patrimonio. En funcién de estas limitaciones se configura, posteriormente, el

concepto de beneficio empresarial.



A nesuttads emgresarial en la contabilidad fimancicna

1.1.1.- CONCEPTO CONTABLE DE EMPRESA

El término “empresa” viene a conceptualizar el comienzo y acometimiento de
una obra, negocio o empeiio, en especial, los que encuentran cierta dificuitad o riesgo.
Dentro de su concepcion econdmica se viene a definir con los términos de produccién,
transacciones y ganancias. Y serd en este ultimo vocablo donde encontremos gran
parte de la justificacion de los negocios y sobre el que centraremos nuestro estudio.
Como afirma Mufioz Colomina (1993, C-4) “las empresas tienen como un fin en si

mismo la obtencion de la rentabilidad mas alta posible en cada periodo econémico™.

Uno de los postulados basicos de todo sistema contable es el denominado
principio del sujeto econdmico o de la entidad, que surge durante el siglo XIX
consecuencia del desarrollo de las grandes sociedades andnimas. El auge y
crecimiento de la industria, junto con unas necesidades sociales cada vez mayores, da
origen a las grandes corporaciones, lo que dertvd en la exigencia de una gerencia’

especializada desvinculada de sus propietarios.

Pero serd en la década de los cuarenta-cincuenta cuando se empezd a
profundizar en la idea de buscar unas normas basicas o postulados de la contabilidad
sobre los que asentar toda la construccion tedrica y practica de esta disciplina. En la

revision del Estudio de Paton y Littleton en 1957 bajo el nombre “Accounting and

Reporting_Standards_for Corporate Financial Statement” la American Accounting

Association (AAA) considerd como concepto contable bésico el principio de entidad.
Su justificacién se encontraba en querer destacar el predominio de aspectos

ccondmicos frente a los meramente juridicos.

Siguiendo el desarrollo de este concepto en la teorfa contable clasica Moonitz
1961) en el Accounting Research Study (ARS) No. 1 “The Basic Postulates of

Accounting” también considerd este postulado afirmando que “la actividad

3CF. Bernabeu Sanchez y Norverto Laborda (1996, 109).



EX vesuttads empresarnial en ba Silidad fimancicra

economica se lleva a cabo por unidades especificas; por tanto, debera identificarse
claramente la unidad econémica que realiza la actividad”. Se incluia como parte tanto
de los postulados del entorno (A.3) como de los postulados del ambito propio de la
contabilidad (B.3). Se planteaba que ya que el entorno cambia también lo hace el
concepto de entidad, ampliandose su concepto juridico. Y se matizaba que seria la
finalidad de los estados financieros la que delimitara el perimetro de la entidad.
Tampoco el Inventory® de Grady (1965) se olvid6é de reconocer dentro de sus diez
conceptos basicos el de entidad especifica de las empresas mercantiles. En el segundo

de estos conceptos se explica qué es una empresa de negocios y cudles son sus fines.

En 1974 en el Accounting Principles Board (APB) No. 4 “The Basic Concepts

and Accounting Principles Underlving Financial Statements of Business Enterprises™,

antecesor del marco conceptual del Financial Accounting Standard Board (FASB), se
planteé que dentro de los rasgos bdsicos de la contabilidad relacionados con su
entorno estaba el de entidad contable: “la atencién de la comabilidad financiera se
centra en las actividades economicas de las unidades individuales”. Por su parte, el

informe Trueblood® se acercé mas a la teorfa de la empresa comno propietario.

En general, sobre este postulado contable son de destacar dos cuestiones:
a) su relevancia por la cantidad de implicaciones que posee.

b} las relaciones que plantea acorde con la realidad socioecondmica de cada momento.

La conclusion que se obtiene es que el concepto de entidad es un concepto
dinamico. No existe un concepto tnico de empresa que perdure a lo largo del tiempo
puesto que su entorno varia en funcion de multitud de factores: politicos, econémicos,
sociales, .... La entidad inmersa en el entorno evoluciona modificando sus objetivos y,
a su vez, éstos condicionan el postulado de entidad. Y ambas cuestiones inciden sobre
el desarrollo de las normas y principios que deben regir a la empresa. Estos aspectos

los podemos resumir en el siguiente esquema:

‘ARS No 7 “Inventary of Generally Accepted Accounting Principles for Business Enterprises™
* AICPA (1973) “Report of the Study Group on the Objetives of Financial Statements”
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CUADRO 3

ENTORNO

entidad

I

objetivos

l

normas y principios

Fuente: elaboracién propia.

A la hora de definir y acotar el postulado de la entidad (entity concept) Iglesias
Sanchez (1991, 8) referencia a Lee para destacar la idea de que la palabra entidad no
es sindnima de empresa, firma, compaiiia... ya que “las empresas, comparias u
organizaciones abarcan conceptos no considerados por el sistema contable, tales
como: la capacidad o patrimonio de los accionistas, los directivos o trabajadores, la
estructura jerdrquica de la empresa, su estatus legal, etc.”. Es decir, que cada
entidad es una unidad contable diferente e independiente de sus propietangs, socios u
accionistas. El mayor problema, en cambio, surge de confundir el concepto de entidad

con los limites convencionales de la persona juridica, como ya advirtieron en 1940

Paton y Littleton.

Se plantean muchas definiciones del concepto de entidad si bien cada una tiene
matices distintos, segtin el enfoque propuesto. Tua Pereda (1983, 667) plantea tres
enfoques, en funcidén de los recursos, de los usuarios y de la entidad emisora,
delimitados a su vez por su naturaleza econémica, sus recursos econémicos y por los

limites legales, respectivamente. Resumiendo;
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FeCyrsos: un conjunto de recursos sujetos a un minimo grado de
{naturaleza cohesién y unicidad, que podria venir dado por el control
econdmica) tnico, la direccion dnica o la propiedad tnica.
CONCEPTO
ENTIDAD =2, usuarios: aquella en la que centran sus demandas de informacion los
en funcion de; {limites usuarios de la misma.

econdmicos)

entidad aquella circunscrita habitualmente a sus limites legales.
emisora:

(concepto
juridico)

Hendriksen (1974, 115) sefala que la entidad contable es aquella “unidad
econdmica que tiene control sobre los recursos, acepta las responsubilidades de
contraer y cumplir compromisos y realiza una actividad econdmica™. El ARS® No.7
expone que “una empresa de negocios consiste en una organizacion de personas y
bienes que han sido reunidos para lograr ciertos fines econdmicos”. Y seguidamente
matiza esos fines que son “suministrar productos o servicios a los clientes, con la idea
de obtener un margen de beneficios que sirva para satisfacer un rendimiento a los
accionistas y acreedores que proporcionan el capital requerido para establecer y

sostener la empresa”. Entre todos estos fines destacan el beneficio, “desde luego, es

esencial para la continuidad de ésta”.

En resumen, dos son los enfoques principales del concepto de entidad: en
funcién de la teoria de la propiedad y en funcidon de la teoria de la entidad. La teoria de
la propiedad considera el concepto de empresa como sinénimo del concepto de
propietarios., Esto es, la empresa es propiedad de sus accionistas, participes o socios y
en funcion de ese control se conceptia la nocion de entidad. Se trata del modelo
contable de finales de siglo XIX y principios del siglo XX que responde a las
necesidades econdmicas del entorno. Pero al igual que éste evoluciona también lo hace
el concepto contable de empresa. La concepcidn juridica de la empresa se modifica
por su concepcidn econdmica; de ahi que la empresa como ente econémico es algo
mas que un conjunto de bienes y derechos para sus propietarios puesto que ésta

alcanza una dimension mayor que la suma de todos sus activos y pasivos. De ahi que

Cf. Tua Pereda (1983, 552).
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surja la teoria de la entidad como independiente de sus propietarios por la que, en
palabras de Tua Pereda (1983, 680) “se concibe a la persona juridica como un ente

independiente, operando en favor de todos los tenedores de derechos a large plazo

()"

Sin embargo, cada uno de estos enfoques se pueden matizar. No se trata de
conceptos fijos sino de las evoluciones que cada uno de ellos ha tenido. Se escapa del
objetivo de este trabajo profundizar sobre estos aspectos, pero si nos interesa conocer

sus diferentes versiones. Como resumen exponemos el siguiente cuadro:

CUADRO 4

-Teoria del propietario o del capital liquido

TEORIAS QUE SE CENTRAN EN LOS
PROPIETARIOS

-Teoria del propietario de Canning
-Teoria del interés residual
-Teoria de la dptica gerencial o cadena de

mando

-Teorfa de la entidad propiamente dicha

TEORIAS BASADAS EN LA ENTIDAD |-Teoria del interés del propio  sujeto
COMQO INDEPENDIENTE DE SUS contable

-Teoria del fondo
-Teoria de la entidad social

PROPIETARIOS

Fuente: Reelaboracion propia sobre los datos de Tua Pereda (1983, 670-691)

La cuestién que se nos plantea ahora, una vez definido este concepto -
postulado basico de todo sistema- y sus enfoques, es conocer cual es su importancia,
esto es, cuales son sus implicaciones. Para Hendriksen y Van Breda (1992, 145) la
principal razon que justifica su relevancia es que “define el campo de interés y de esa
manera restringe los posibles objetos, actividades 'y atributos que pueden
seleccionarse para incluirlos en los informes financieros”. Ademas, sefialan que este
concepto puede ayudar a determinar una mejor presentacion de la informacion para la
empresa mediante la consideracion de que los hechos o caracteristicas relevantes

puedan ser reveladas mientras que aquelios irrelevantes, que oscurecen la informacion,

puedan ser omitidos.

De hecho, el concepto de entidad tiene muchas connotaciones, sobre todo,
derivadas de sus implicaciones econdmicas y juridicas. Por ejemplo, la obligacién de

consolidar o no las cuentas anuales de grupos de empresas dependen de la

10
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delimitacion del concepto de entidad. Es decir, se acota el drea de aplicacion de la
contabilidad al diferenciar aquellos hechos que no son susceptibles de tratamiento
contable de aquellos hechos patrimoniales. Habra determinados hechos que no tendran
cabida en la contabilidad de una empresa en funcion del concepto de entidad que
delimitemos. Por ejemplo, si consideramos una empresa dentro de un grupo sus
cuentas consolidadas no coincidiran con las cuentas anuales unitarias. El concepto de

entidad definido no es igual y, por tanto, sus consecuencias tampoco,

Por otro lado, Bernabeu y Norverto (1996, 112) destacan que Paton y Littleton
relacionan como prioritario “el concepto de entidad con el objetivo de la generacion
del beneficio”. Y la conclusion es Jogica: promulgan un mayor interés por Ja cuenta de
pérdidas y ganancias en detrimento del balance. No interesaba tanto cuanto se poseia
sino una buena gestion del patrimonio para generar unos beneficios cada vez mayores.
Esta implicaciéon tiene mucha importancia para nuestro estudio ya que bajo este
postulado los conceptos de ingresos y gastos seran diferentes, mas amplios, que los
definidos bajo la vision del propietario. En consecuencia, si afecta a los componentes’

del resultado también afectara, indirectamente, a éste.

Actualmente, el concepto de entidad no se encuentra recogido explicitamente
en las regulaciones y normas contables vigentes hoy en dia. Para el caso concreto de
Estados Unidos -que posee el marco conceptual® més desarrollado y analizado- no se
considera explicitamente este término en su marco conceptual si bien se sefiala que es
un principio bdsico para medir las transacciones. Por ello, el FASB los denomina
fundamentos (fundamentals). Hendriksen y Van Breda (1992, 145) sefialan que son
verdaderamente fundamentales para la contabilidad ya que “en ningun caso se
cuestionan”. En concreto, la primer norma contable conceptual del FASB (SFAC
No.1) plantea este postulado de forma somera ¢ indirecta en los parrafos del 9 al 12.
No lo define claramente pero afiade que una entidad contable puede ser tanto una

empresa individual, como sociedad comanditaria (partnership), una corporacion Jegal

7 . -, . . . .

Por ejemplo, desde la vision del propietario, los ingresos son entradas de activos netos cuya
contrapartida es el capital liquido mientras que para el concepto de entidad los ingresos son productos
de Ja empresa, generados por corrientes de salidas de bienes y servicios.

11



&t resuttads empresarial ou la comtabelidad fimanciera

0 un grupo consolidado tanto de empresas con animo de lucro como organizaciones no

lucrativas.

Por lo que se refiere a Inglaterra, el Accounting Standard Board (ASB) emitio6

un borrador en 1995 de marco conceptual denominado “Statements of Principles for

Financial Reporting”. En el capitulo 7 se expone el concepto de entidad contable
(reporting entity) y en el apartado 7.1. se define como la entidad que esta sujeta a la
presentacion de unos estados financieros. Para ser mas util a los estados financieros y
mayor fuente de informacién financiera una entidad debia ser una unidad economica
compacta (cohesive), y normalmente resultante de una estructura de control unificada.
Se intenta, de este modo, delimitar el concepto de entidad mezclando su concepcion

econémica con el control de sus accionistas, participes o socios.

Estas dos posturas respecto al postulado de entidad son las Unicas claramente
delimitadas dentro del panorama normativo contable en el ambito internacional, o al
menos las mas claras. En la IV Directiva comunitaria, sobre la que se fundamenta la
normativa contable espafiola, no se recoge explicitamente el principio de entidad;
aunque si se afirma que el objeto de la contabilidad es la sociedad. En los mismos
términos se expresa el Texto Refundido de la Ley de Sociedades Anénimas (TRLSA)
y el Plan General de Contabilidad (PGC), refiriéndose a la empresa como sujeto de la
contabilidad. El antiguo Codigo de Comercio (Cco.) espafiol si se decantaba por la
vision legalista de la contabilidad sehalando que el concepto de entidad se limitaba a
su campo juridico t{micamente. Sefiala Tua Pereda (1983, 201) que esta visidn
respondia a “la preeminencia de los aspectos formales”, que tenia su fundamento en
“la propiedad privada convencional, los registros y la informacion gue de ellos se

desprende” bajo el interés limitado al comerciante-tenedor.

Por ultimo, resefiar que ¢l Plan General de Contabilidad Publica (PGCP)
aprobado en 1994 si recoge entre sus principios el de entidad contable, que viene a

delimitar el organismo al que se refieren las cuentas anuales pablicas. Se trata de la

8 onsideramos vélida esta afirmacion en virtud del presupuesto econémico que posee €l FASR para sus
estudios ¥ emisiones de normas.

12
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inica normativa contable espaiiola que incluye dicho principio explicitamente, que se
enuncia como sigue: “constituye entidad contable todo ente con personalidad juridica
y presupuesto propio que deba formar y rendir cuentas. Cuando las estructuras
organizativas y las necesidades de gestion e informacion lo requieran podrdn crearse
subentidades cuyo sistema contable esté debiduamente coordinado con el sistema
central”. Creemos que se trata de un paso adelante muy significativo en nuestro pais
ya que cuestiones como ésta dificultan, en ocasiones, [a visién de la contabilidad como

algo mas que un conjunto de meros formalismos juridicos.

Resumiendo, el concepto empresa evoluciona y se adapta en la medida en que
su entorno se modifica. Asi también sucede con el concepto contable de entidad. El
conocimiento del desarrollo histérico de la empresa implicara a su vez el alcance de
sus objetivos, entre los cuales encontraremos el del beneficio contable. Hendriksen y
Van Breda (1992, 146} inciden en esta idea sefialando que “la eleccion apropiada de
entidad y la determinacion de sus limites (boundaries} dependerd de los objetivos de
sus informes y de los intereses de los usuarios de la informacion a presentar”.
Seguidamente profundizaremos sobre la evolucion de las metas u objetivos de las

empresas, que incidiran posteriormente en los de la informacion financiera externa.

13
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1.1.2.- EL. OBJETIVO’ EMPRESARIAL DEL BENEFICIO

El calculo del resultado empresarial surge como consecuencia de cuantificar
uno de los objetivos de la empresa: la consecucion de lucro -para las empresas
capitalistas- o el logro de unos objetivos o pautas -para las organizaciones no
lucrativas y las empresas'® controladas por el Estado-. La importancia de que una
empresa conozca sus fines y sus metas es vital para su desarrollo presente y futuro.
Ademas, como afiade Antolinez Collet (1983, 9) “e/ proceso de toma de decisiones, en
cualquier ambito, necesita de un punto de referencia que es precisamente el objetivo
de la empresa”. Y citando a Porterfield puntualiza que “sin objetivo la empresa no
dispone de un criterio para juzgar las consecuencias de las decisiones gue
contempla”. En el mismo sentido se expresa Fernandez Pirla (1983) al afirmar que el

objetivo empresarial es el que justifica la razon de ser de cualquier empresa.

Existen multitud de objetivos a perseguir por una empresa tanto personales
como sociales, psicolégicos y econdmicos, entre los que destacan los relativos al
beneficio. La empresa, en orden a cumplir su razon de ser, necesita organizacion, que
es consecuencia a su vez de una planificacion o exposicion de metas hacta donde se
quiera dirigir la empresa: una posicion de liderazgo, un segmento del mercado, unas
determinadas ventas,... Siguiendo a Suarez Suarez (1991, 65) “fodo proceso de
planificacion empresarial comporta la fijacion o configuracion de objetivos (...)". Los
objetivos generales que son asignados a una empresa podrian resumirse en cinco:
rentabilidad, crecimiento, estabilidad, eficiencia interna y flexibilidad con ¢l entorno.
Sin embargo, la prioridad de unos objetivos sobre otros viene motivada, en gran parte,

por el entorno.

Conviene matizar la diferenciacion existente entre el objeto o finalidad de una empresa y sus objetivos
o metas. El objeto de una entidad es la justificacidn de su existencia, es decir, aquello que pretenden sus
promotores. Mientras que sus cbjetivos son las metas que se fijan por su direccién para cumplir su
finalidad. Por ejemplo, un hotel tiene por objeto prestar sus servicios de alojamiento, comida... siendo
une de sus objetivos alcanzar un determinado volumen de facturacién o de rentabilidad.

®Ya que el sistema econémico marxista-comunista se ha visto envuelto en reformas econdmicas de
cardcter capitalista vamos a considerar que el resultado contable es sinénimo de la consecucion del
animo de lucro, salvo que se explicite lo contrario.

14
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La empresa no es ya un ente aislado que controla los factores de produccion a
su antojo. Cada vez mds existe una mayor conexién y dependencia entre la empresa y
su entorno. Asi podriamos afirmar que la empresa viable hoy dia es aquella que esta
girando sobre el entorno, sobre las necesidades presentes o futuras de los
consumidores, sobre las preferencias o modas de la sociedad, sobre la coyuntura
industrial de otros paises,... Un claro ejemplo de esta afirmacidn es la multitud de
empresas bien gestionadas que controlan sus principales factores productivos pero que
por no haberse sabido adaptar a las necesidades cambiantes de sus clientes se han
tenido que liquidar. Por el contrario, podemos encontrarnos en el tejido empresarial
actual otras empresas que no gozando de upa buena organizacion, ni de buenos
gestores, ni de buenas materias primas pero que tienen un producto de moda muy
demandado por ta sociedad, obtienen importantes beneficios. Incluso pueden
mantenerse en el mercado si consiguen adaptarse a tiempo a las demandas altimas de
sus consumidores o incluso canalizarlas en funcion de su estilo. Y es esa obtencion de
beneficios, muchas veces, el objetive “ciego” de la mayoria de las empresas
actualmente. De ahi que merezca Ja pena centrarnos en este objetivo tan importante

para cualquier negocio como son los beneficios.

En este sentido, es cierto que la importancia del beneficio va evolucionando en
funcidn de las necesidades y pautas del entorno, del que se deriva una concepcion de
empresa diferente en cada caso concreto. De estas reflexiones se tlega a la conclusién
de que en el entorno confluyen multitud de objetivos a los que una empresa adaptada o
que quiera adaptarse debe hacer frente. Actualmente, no se trata de lograr maximizar
el beneficio o simplemente conseguir la supervivencia del negocio, sino que el
objetivo de la empresa va mdas alld. Resumiendo y ampliando los expuestos por
Quesada Sanchez (1993b, 18) son los siguientes:

-mantenerse a lo largo del tiempo en funcionamiento.
-incrementar su valor afiadido, su rentabilidad.
-minimizar los riesgos, o maximizar la estabilidad.
-conseguir solvencia financiera a corto y largo plazo.
-ayudar a preservar el medio ambiente.

-mejorar la calidad del servicio que presta cada empresa.
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-dar un servicio constante a la sociedad, de calidad y precios equilibrados.

Sin embargo, Carmona y Carrasco (1994, 20) afirman que siempre se encuentra
implicito el objetivo de maximo beneficio; de ahi que “el objetivo central de la
contabilidad habrda de ser proporcionar informacién sobre lo que es un objetivo
central de la actividad econdmica: la maximizacion del beneficio”. El resultado
contable hoy en dia sigue jugando un papel muy importante, ya que implicitamente es
una variable fundamental para la empresa si bien no la nica y absoluta. Ya no se trata
de calcular una magnitud lo mas exacta posible, el resultado contable, recogido en las
cuentas anuales. Este pasa a ser un ajuste o intento de equilibrar los intereses de sus
muchos terceros afectados, tanto para el mantenimiento del capital en la empresa
como uma cuantia suficiente para los accionistas, ajustados para cumplir las
obligaciones con el fisco... siempre dentro de la legalidad vigente en cada momento

del tiempo. De forma resumida presentamos el siguiente cuadro:

CUADRO 5

RES/ CONTABILIDAD  RESULTADO =

C _njut-. de.  factores Tenduria‘ de  libros. Carece de importancia, el ;

Estatico .- o productivos temporales Imporiancia del balance. beneficio es total para el ;
“Gestion=propiedad STk . R empresario-propietario.
-Amplitud del mercado Nacimiento de la socicdad Registro de datos, vision Se cmpiezan a  desear
-Més comercio, grandes anénima como  figura més amplia y genérica. conseguir beneficios para
“empresas” juridica repartir a sus propietarios,
-Gestidn#propiedad que se diversifican mas,
+Economfa mis global . :i" " Objetivo: producir mas Sistema de informaci6n atil Maximizar beneficios, lo
cados dé yalores. G para determinados usuarios. que  implica maximizar
s R P o R R dividendos
-Entorno  domina a la Objetivos varios, entre Papel social de la Cifra ajustable intentado
empresa cllos, responder a las contabilidad, atil a la equilibrar todos los !
~-Cambios rapidos necesidades de sus clientes, sociedad en la prestacion intereses: direccion, |
-Evolucién de los sistemas presentes y futuros. de servicios de todo tipo.  trabajadores, analistas,
de comunicacion INVersores...

Fuente: Elaboracion propia.
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1.2.- TEORIAS" SOBRE EL BENEFICIO

Una vez analizada la correlacion existente entre la empresa y sus objetivos, y
dentro de éstos destacando el beneficio, seria interesante conocer su conceptualizacion
para después profundizar en su contenido y clasificacion. Este epigrafe también nos
servira para destacar la importancia que ha tenido el excedente empresarial dentro de
la teoria economica general. Si un tema no se considerara relevante, su estudio
tampoco lo seria; pero si se ha venido manteniendo el interés por el mismo es porque
su trascendencia dentro del mundo de la empresa, en particular, y de la economia, en

general asi lo requiere.

Para Littleton (1928, 278) existian tres grupos diferentes de personas que
habian formulado definiciones del término beneficio y cada uno de ellos habia
generado un beneficio diferente: el econémico, el legal y el contable. Esto provocaba,
a su vez, un dificil consenso para conseguir una definicion valida para todas las partes:
“es extremadamente dificil formular una unica definicidn suficientemente global que
incluya todos los elementos necesarios”. Pero ademas matiza una cuestion vigente
actualmente: “el tema en economia no es como calcular el beneficio sino entender qué

es el beneficio”.

Varios estudios'se han ocupado de analizar detenidamente estas teorias por lo
que no vamos a profundizar en ellas. Si queremos dejar constancia de la existencia de
las mismas para, de este modo, conocer su evolucion hasta llegar a fas tendencias
actuales. Podriamos dividirlas en dos apartados: teorias generales, desde un punto de

vista estrictamente econdmico, y teorias contables.

""Un buen estudio sobre las teorias del beneficio es la tesis doctoral del Lluch Capdevilla (1 965).
"Véase bibliografia; en nuestro pais destacan entre otros Alvarez Lopez, LM*C. (1995); Gallege Diez,
E. (1984); Liuch y Capdevilla, P. (1965); Requena Rodriguez, J.M?, (1990); ...
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Mucho se ha escrito sobre la relacidn existente entre la economia y la
contabilidad. Son bastantes los economistas que opinan que la contabilidad es una
rama interdependiente de la economia v que de ¢lla toma su razén de ser. Pero,
también son muchos los contables que consideran que la contabilidad ha tenido un
desarrollo anterior y genuino a las teorias econdmicas. Hendriksen (1974, 60) expone
la influencia que 1a teorfa econémica ha tenido para la contabilidad”. Y matiza que
durante el siglo XIX y principios del XX se desarrollaron “independientemente uno
del otro”. No obstante, esto nos lleva a afirmar que no podemos dudar de la utilidad de
la economia para el desarrollo de la contabilidad, cada uno en su plano y con sus

objetivos.

Si nos parece curioso destacar la relacion teoria econdmica-contabilidad ya que
la primera y principal discusién entre los economistas y los contables era diferenciar
los conceptos contables y econdmicos de riqueza y de capital. Se han realizado
muchos estudios'® que intentan aclarar ambos términos. Segan Gallego Diez (1984, 22

y ss.) son cuatro los estados evolucionados de teorias:

CUADRO 6
TEORIAS GENERALES | CARACTERISTICAS DEFENSORES
Clasicas El  beneficio es la renta del|Hicks, Smith, Say,
propietario o el salario de 1a|Rjcardo. Thiinen
direccién. ’
Dinamica No hay beneficio ya que el precio de | Clark,

coste del producto es igual al de la
venta, solo pago de salarios.

Riesgo El beneficio es una renta residual Hawley, Knight...
ademds de incierta. Aparece cuando
el empresario asuine riesgos.

Subjetivas y objetivas Las subjetivas: el beneficio se|Barre, Schumpeter,
consigue en funcion de la persona, | Nfarx

de la accion del empresario ’
(innovacion).

Las objetivas: el beneficio se
fundamenta en el entorno, en el
medio econdmico.

Fuente: Reelaboracion propia siguiendo a Gallego Diez (1984, 22-28).

¥Sin embargo, esta relacion no fue reconocida explicitamente hasta 1930 en un editorial del Journai of
Accountancy que decia que “no es necesario un gran esfuerzo de la imaginacion para considerar a la

economia como parte vital de la teoria de las cuentas™.
“Entre otros se pueden destacar los de Fisher (1909), Paton (1922), Canning (1929), Clark (1930),

Hatfield (1917)...
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En este cuadro podemos obsetvar como va evolucionando ¢l concepto de
resultado en funcién del desarrollo de la teoria econémica y del entorno. En las teorias
clasicas se define la renta econdmica como “la cantidad de riqueza que una persona
puede consumir durante un espacio de tiempo y seguir estando en la misma situacion
econdmica que al principio”, segin expone Hicks (1946, 172). Se trata de la
definicion econdmica del maximo beneficio que puede calcularse después de mantener
el valor de la empresa en (érminos reales. Ferndndez Pirla (1983, 194-196) apoya esta
teoria matizando que se trata de aquél “excedente que puede detraerse sin
comprometer el desenvolvimiento futuro de la empresa” y para conseguirlo expone
una serie de condiciones, a través del mantenimiento de la posibilidad de obtener
beneficios analogos en ejercicios siguientes, de la capacidad de servicio de la empresa
y del mantenimiento del valor de liquidacién del capital de la empresa en términos

reales. Se acerca al concepto de beneficio como repartible.

El entorno dindmico y cambiante es el que motiva su evolucion posterior a fa
siguiente teoria, denominada teoria de la entidad. Se separan las actividades de las
empresas como tal de las actividades que desarrollan sus propietarios. Como recoge
Carrasco Diaz (1984, 136) ¢l beneficio se entiende como “renta o valor residual”. El
resultado cambia su concepcidn para definirse segin Hendriksen (1974, 35) como e/
excedente de los ingresos sobre los gastos producidos en la operacion del negocio, en
vez de como aumento directo en el capital liguido”. Existe una diferencia

considerable;

= T* de Ia propiedad: resultado = aumentos menos disminuciones del capital
liquido; esto es, todo lo que puede repartirse y que pertenece a sus propietarios.

= T? de la entidad. resultado = excedente de ingresos sobre gastos en el ejercicio de

las actividades empresariales. Se calcula el resultado de las actividades objeto

social de la entidad de produccion, no solamente la renta que pertenece a sus
accionistas o propietarios.

La cita de Hendriksen sobre el cambio de una a otra conceptualizacién viene a

ser lo suficientemente expresiva como para recoger textualmente su contenido:

“cuando los contadores tomaban inventarios periddicos de todos los activos y pasivos

de una firma a fin de calcular el cambio ocurrido en la propiedad o capital liquido y
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asi obtener una media de la ganancia, estaban aplicando un enfoque o teoria basada
en el capital liguido. Mds tarde, cuando se midio la ganancia mediante el
apareamiento o asociacion de los ingresos con los gastos directos y los costes

asignados, se aplico una teoria de la entidad”.

En cualquier caso, cada una de estas teorias justifica una forma de calcular el
resultado contable, bien desde la vision patrimonialista o del balance o bien desde la
optica del excedente o de la cuenta de pérdidas o ganancias. Al tratar el calculo del

resultado profundizaremos en esta cuestion.

Desde el punto de vista estrictamente contable podemos distinguir hasta ocho
conceptos o teorias de la empresa, tres de las cuales se basan en los propietarios del
sujeto econdémico, otras tres en su personalidad juridica y las otras dos restantes como
mezcla actualizada de los anteriores. Estos enfoques se basan en los estudios de
Hendriksen y Meyer. En el siguiente cuadro vamos a exponer sus principales

caracteristicas y diferencias, haciendo hincapié en el concepto de resultado:

CUADRO 7 ,
TEORIA CARACTERISTICAS |CONCEPTO DE|CARACTERIS- DEFENSORES
RESULTADO TICAS
del -propietario: duefo del active | -incremento de rigueza |-su dmbito de aplicactdn es | Hendriksen, Sprague,
. . -capital liquido: valor neto del | propigtarios; menos | ¢l patrimonio de laempresa | Hatfield y Kester
propietario negocio para sus ducfios dividendos y variaciones { -al principio de este sigho.
de fondos de sus socios
de la | -propietarios, similar al | -beneficio no incluye las | mejor  informacion  a  los | Staubus
. 4 anterior ventajas otorgadas a la|accionistas basada cn sus
par.tlmpacmn -participacion residual: | participacion especifica. [ expectativas de dividendos
residual pertenece a los accionistas futuros.
~-participacin especifica:
derechos de acrcedores vy
accionistas preferentes
de la cadena | -préximo al contrato atipico de | ~enfoque intermedio | -postura anos setemta  del | Goldberg
agencia, reformulacion de las | entre el de entidad y el | contrato de agencia.
de mando anteriores. de propictario; beneficio
-inversores controlan mediante [es  un  rendimiento
la contabilidad la gestion de | obtenido por la direccion
gestores. para sy interds vy el de log
propictarios.
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“em:ity IhCOI'}’” -¢nfasis en la persona juridica | -¢l beneficio es de la[-vis.i(’)n cercana a la actual | Gilman. Dixon,
-la condicion de socio cada ver | entidad, los  ingresos | sociedad  andnima.  con [ Husband v
mas borrosa, menos clara también y los gastos | scparacién entre propiedad | Meyer

representan los|v  control  pero con
CONSUMOos necesarios | predominio del manager.
para obtenerlos.

-¢l  dividendo es una

COmpensacton, no

relacionado directamente

con el beneficio obtenida 7

del fondo -abandono de la relacion | -evita la definicidn de un  -mas proximo a la entidad | Vatter
personal del propietario con la | concepto  concreto  de |y lejano del concepto de
empresa beneficio prupictario.

-neutralidad de los estados (-¢l usuario de la

financieros informacion dcbe

-entidad como unidad | combinar los datos ¥

operativa que maneja  un | valorarlos.

conjunte  de fondos, de

restriceiones.
De la|-amplia al maximo losf-el beneficio no es|-desarrollo de una vision | Suojancn

o intereses concurrentes de la | empresarial sino social social de la cconomia.

responsablhda entidad -es la medida de la|-surge y se desarrolla

d social -papel  de la  empresa: | eficiencia con que la|cuande en  los  afos
satisfaccion de las variadas|empresa contribuye al | ochenta, se produce un
demandas que sobre ella | desarrollo comunitario avance en los cstudios
recaen. -vinculado al concepto | contables y cc. sobre el

de valor afiadido valor afadido
“gelf equity -teoria d2l sujeto econdmico en | -resullado  empresarial | -a la par que la teoria de la| Raby y
—— su propio interés residual esta constiteido solo por | entidad. como un modelo | Seidman
view -concibe a todas las partes | su porcidn no distribuida | anexo,
cxternas como poscedoras de | -los  dividendos  son
un derecho de reclamacién | pastos
sobre el beneficio

de la empresa -sintesis de las concepciones | -beneficio es desde el | -tiene  clementos  de  la | Meyer
anteriores valor afadido hasta los | teoria def propietario, de la
-resalta la responsabilidad | beneficios no { cntidad. de la
social de la empresa pero | distribuidos. responsabilidad social. de
inciuyendo a la entidad como los derechos residuales ¢
persona independiente. incluso de la tecorfa det
-mezcla de diferentes teorias. fondo.

Fuentes: Tua Pereda (1983), Hendriksen (1974) v elaboracion propia.

También plantea problemas en este punto la disyuntiva iniciada por Hicks entre
las distintas teorias del beneficio, sobre si éste se debe entender, y por ello calcular, en
términos de riqueza, de productividad o de liquidez generada. No son conceptos
sinonimos y es necesario diferenciarlos. No obstante, hay alguna corriente contable
que defiende la indiferencia sobre las partidas a considerar a la hora de calcular el

13

resultado. Es el caso de Hongren (1988, 34) que define el resultado como “un
incremento neto de riqueza o de capital, o de poder adguisitivo o de recursos
financieros o de unos mandatos u érdenes sobre bienes y servicios”. Y matiza que las
mayores controversias estan en como se mida ese incremento neto. Desde nuestro

punto de vista consideramos que esta postura es bastante ecléctica y se aleja de las
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hipdtesis basicas de la informacion financiera como son las de comparabilidad,

fiabilidad y uniformidad, entre otras.

Y partiendo de la extrapolacion de las definiciones de la renta persona) al
mundo de la empresa Salmonson (1969, 91) define el resultado de wna unidad de
negocios como “la cantidad mdxima de dividendos que puede pagar en un ejercicio
sin que, al terminar el ejercicio, deje de estar en tan buena situacion como lo estaba
al comenzar el mismo”. Delimita el denominado resultado repartible. Ademds, “estar
en buena situacion” es totalmente relativo por lo que se necesita medir un punto de
referencia, esto es, la conservacion del capital. Los problemas surgen al tener que

delimitar qué se entiende por capital y cémo cuantificarlo.

De hecho, es el mantenimiento del capital la misidn principal de los gestores,
definiéndose el beneficio como el excedente del capital inicial en cada periodo de
tiempo concreto. Por ejemplo, los acreedores de la empresa necesitaran conocer si -
como minimo- se mantiene la riqueza de la empresa y asi tener asegurada la
devolucion de sus créditos. Para Hendriksen (1974, 145) “la perspectiva de pago es
mayor si el capital total invertido de la empresa se mantiene a nivel constante o se
permite que aumente”. La utilidad de mantener el capital de una empresa se hace
mayor en el caso, por ejemplo de dependencia entre una empresa que produzca casi
exclusivamente para otra, aln sin tener ninguna vinculacién accionarial. La necesidad
de conocer la situacion econdmica y financiera de ese proveedor serd fundamental

para, por ejemplo, buscar o no otros clientes.

Por lo tanto, el mantenimiento del capital es un requisito indispensable para
que la continuidad de una empresa esté asegurada a lo largo del tiempo, puesto que a
partir de este concepto se puede empezar a hablar de beneficios. El mantenimiento de
la riqueza inicial es el primer paso para que existan. Sin embargo, también se hace
necesario matizar lo que significa este concepto. El marco conceptual del TASC a
través de la NIC-M establece dos concepciones del capital, segtn las necesidades de
informacién de los usuarios de los estados financieros. Desde una concepcion

financiera del capital se obtiene un resultado positivo solo st aumenta al final del
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1

periodo el montante financiero o monetario de los activos netos al principio del
mismo, después de excluir las contribuciones de los propietarios y las distribuciones
hechas a los mismos en ese ¢jercicio. Desde una concepcion fisica del capital se
obtiene beneficios sdlo si la capacidad productiva en términos fisicos o de capacidad
operativa de la empresa al final del periodo (o los recursos o fondos necesarios para
conseguir esa capacidad) excede a la capacidad productiva en términos fisicos al
principio del periodo, después de excluir las contribuciones de los propietarios y las
distribuciones hechas a los mismos durante ese ejercicio. La doctrina contable clasica
llama a este mantenimiento de capital el principio de “conservacidon de la capacidad

productiva”.

Para Rodriguez Robles (1974, 927) se trata de valorar los resultados en funcion
del desarrollo futuro de la empresa. Esto es, que ¢l célculo del beneficio o pérdida del
ejercicio se deba realizar “de forma que permita o que haga factible, la continuidad de
la empresa en forma rentable en el futuro”. De este modo se trata de tener la maxima
garantia para los acreedores a la vez que el interés del inversor en la continuidad de la

unidad de produccion en cuestion.

Pero, ademas, el concepto de capital financiers a su vez se puede descomponer
segun Mattessich (1995, 114) en rea/ y nominal. £l primero utiliza el precio de
adquisicion a la hora de realizar las valoraciones del capital mientras que el concepto
de capital financiero real valora el capital sobre la base del poder adquisitivo de los
propietarios. Esto es asi porque introduce el concepto de inestabilidad monetaria que
anteriormente no se tenia en cuenta. Es decir, a la hora de comparar los conceptos de
capital de una empresa el poder adquisitivo al inicio de la actividad de una empresa no
se mantiene constante si existiera inflacion, de ahi que Gonzalo Angulo (1993, 227)
afirme que “la informacion procedente de las empresas, o los modelos contables
normalizados, deben optar por un determinado concepto de capital a mantener”, Y

ese capital, para calcularlo, debe estar valorado en funcion de un criterio concreto.

El modelo contable tradicional opta por utilizar como criterio valorativo el

precio de adquisicion, por lo que el concepto de capital mantenido esta realizado en
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términos nominales. De ahi que el beneficio sea el exceso sobre los fondos propios
finales en base a los iniciales (no considerando dividendos, aportaciones posteriores de
capital...). En el modelo tradicional actualizado por la inflacién, el capital a mantener
se realiza en términos de poder adquisitivo, como puntualiza Mattessich. Y el
beneficio serd el exceso de los fondos propios iniciales reexpresados en moneda al
final del ejercicio econdmico en el que calculemos el resuitado. El beneficio en
funcion del mantenimiento del capital fisico se basa en la utilizacién del coste
corriente o de reposicidon. Y otra vision mdas puede ser la calculada en términos de
precio de liquidacion de la empresa, lo que para Gonzalo Angulo (1993, 228) el
beneficio es “el exceso del valor de liguidacion de los activos netos al final del
periodo sobre el que se tenia a principios del mismo”. Se utiliza como criterio de

valoracion los valores realizables netos de los activos.

Por lo tanto, existen importantes relaciones entre el concepto de beneficio
fijado y el de capital (bien en términos nominales, o de poder adquisitivo, de
capacidad fisica o wvalor liquidativo). Cada uno de los cuatro conceptos de
mantenimiento de capital determinara el criterio de valoracidn utilizado para valorar el

patrimonio y las actividades de la empresa. Esquematicamente:

T PTITS nominales precio de adquisicién
. -:.--ll-t M
o'::". ..."n.

oiet . ‘e . 15
s concepto de beneficio %, de poder adquisitivo - » valores ajustados al NGP
iI  segun el mantenimiento::
-, - - - o . . v . ey
%, del capital en términogs+ de capacidad fisica - » coste de reposicion

0..'. -..::’o

Mttt C e
de valor liquidativo - » valor actual neto

Pero, a su vez, es de destacar la consecuencia inversa, y es que la valoracién
utilizada en los gastos y los ingresos va a afectar de manera significativa a los
resultados contables obtenidos por la empresa. En funcién de la concepcion de
mantenimiento de capital establecida se seguirdn unos criterios de valoracion
determinados, que a su vez tendran clara vinculacién con el beneficio contable. La

diferencia entre ingresos y gastos sera distinta segin la valoracion de las partidas que

> Nivel General de Precios.
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conformen el resultado empresarial, Y, ademas, ¢l beneficio'® o la pérdida afectars al

capital de la empresa en cuestion. En forma de esquema;

Concepto de mantenimiento de capital » criterios de valoracidn

\ beneficio / /

Por otra parte, el mantenimiento de capital requiere muchas exigencias. Por

\.

Fuente: Elaboracion propia.

ejemplo, la garantia contable para dicho mantenimiento reside -como sefiala Broto
Rubio (1992, 81)- “en lu no distribucion de unos resultados ficticios”. Tanto el célculo
de esos resultados como su posterior reparto seran tratados con posterioridad, pero de
cualquier forma vienen a destacar, una vez mas, la importancia que tiene su analisis y
estudio, ademas de las implicaciones contables, fiscales, legales ¢ incluso sociales que

conlieva,

Otra tendencia, ia social, plantea que “las diferencias conceptuales con la
nocion de beneficio tradicional, ocasionadas por la responsabilidad social de la
empresa, han de venir por el aumento de los importes que puedan incluirse en el
resultado como costes e ingresos”, segin recoge Tua Pereda (1983, 707). Esto es, que
si la empresa quiere ver cumplido su papel social se deberan afiadir al beneficio
tradicional nuevas partidas'’ de gastos e ingresos tales como gastos por conservacion
del medio ambiente, determinados costes de oportunidad, ingresos o gastos por

formacién del personal,...

'*No debemos olvidar otras tendencias que consideran el beneficio no en términos de riqueza sino de
PRODUCTIVIDAD. Si esta clara una idea: “todo aumento de productividad provoca un aumento del
beneficio si permanecieran constantes los precios en términos reales”, siguiendo a Antolinez Collet
(1983, 28). Esto es asi porque el beneficio es “ef resultado de la influencia de un conjunto de variables
exogenas y endégenas; la productividad proviene sélo de factores endogenos™.

""Se justifican asi las tendencias de Ia contabilidad medioambiental, ia contabilidad de los recursos
humanos...
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De todo lo expuesto destaca la relevancia e interés por clarificar el resultado
contable, ademas de poner de manifiesto sus factores distorsionantes derivados tanto
de la falta de delimitacion del concepto de resultado contable, como de la propia
aplicacién de principios y normas contables establecidos en la vigente legislacion y
que suponen un problema importante a la hora de tomar la cifra del beneficio como
magnitud de referencia para valorar y analizar la gestion empresarial y tomar
decisiones respecto a la misma. Esta situacion hace necesaria la revision de algunas
normas y practicas contables para poder llegar a unificar y delimitar estas practicas de
manera que la informacion facilitada por las empresas sea mas uniforme y comparable
y al mismo tiempo representativa y fiable. Todo ello sin olvidar las tendencias actuales
que en un mundo cada vez mas global e internacionalizado tiene la armonizacién y la
normalizacién contable. Quizas, la unificacion de criterios puede solucionar
problemas comunes, eliminar algunos ¢ incluso crear otros. Adentrémonos ahora en
clasificar las distintas concepciones de resultado que pueden, en ocasiones,

confundirse.
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1.3.- DEFINICIONES Y CLASIFICACION DE RESULTADO
EMPRESARIAL

Uno de los problemas mas importantes del resultado es la dificultad a la hora
de conceptualizarlo. Hendriksen (1974) a lo largo del estudio sobre la teoria contable
liega a la conclusién de que atn no se ha formulado claramente el concepto del
resultado contable. En la misma linea se expresa Canning, tomado de Hansen (1962,
45) al afirmar que “una husqueda diligente en la literatura contable revela una
sorprendente laguna de discusion sobre la naturaleza del resultado ™. También afiade
que se trata de “una vaga nocion a la hora de preparar las cuentas y los balances”.
Pero es necesario un posicionamiento conceptual claro respecto a lo que debe
entenderse como resultado contable ya que la carencia del mismo nos llevaria a una
deduccion de éste sesgada y poco consistente. Al no estar delimitado claramente se
estarian incluyendo factores que lo pueden distorsionan, lo que puede ocasionar

importantes imprecisiones.

De hecho queremos destacar una idea que ha venido reafirmandose a lo largo
del estudio de las diferentes obras relativas al resultado. No existe una definicion del
resultado contable que no incluya otros aspectos ajenos al mismo como pueden ser su
calculo, su ambito de actuacién o su utilidad. Apenas existen definiciones que traten
de la determinacion en si del resultado; no obstante, intentaremos adentrarnos, dentro
del marco de la teoria contable, en las mas significativas. Ello nos permitira conocer la
evolucion que esta magnitud ha tenido, ademas de conocer en qué parte del camino

nos enconiramos hoy.

Siguiendo a Uria Valiente (1996, 59) existen dos enfoques principales a la hora

de definir el resultado de una empresa;
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* Enfoque economico o de valoracion: que consiste en la diferencia entre el
patrimonio neto de la entidad en dos momentos distintos de tiempo, excluyendo las
aportaciones y los retiros de dinero de los propietarios de [a empresa. Viene a recoger
la definicién de renta que realizd Hicks.

* Enfoque contable o transaccional: que considera el resultado contable como la
diferencia entre los ingresos de un periodo determinado y los gastos necesarios para su
obtencion en ese periodo. En estos términos se expresa el articulo 31 de la IV

Directiva.

Sin embargo, no se trata de un beneficio econdmico y otro contable; existe
inicamente un resultado empresarial y la forma de calcularlo es mediante la
contabilidad, a través de ingresos y gastos. La principal discrepancia entre ambas
definiciones de beneficios es que el contable no tiene en cuenta los costes de
oportunidad de los recursos utilizados, lo que provoca generalmente que el resultado
contable sea distinto al beneficio econémico. Un posible tercer enfoque del beneficio
es el fiscal, que podemos definirlo brevemente como aquel que surge de la aplicacion
de las normas fiscales de un pais concreto para la formacién de fa cuenta de resultados

y las valoraciones.

En cualquier caso, no podemos olvidarnos que es el estudio cconomico de la
riqueza, iniciado por Adam Smith en el siglo XVIII, el primero en el que encontramos
una definicién de renta empresarial como la cantidad que puede consumirse sin
mermar el capital, incluidos en éste tanto el fijo como el circulante. Es decir, que es el
pionero a la hora de analizar la renta como existente solamente despucs de conservar
el capital. Pero [a definicién mds aceptada es la de Hicks (1946, 172), perfeccionando
la de Smith: “la cantidad de rigueza que una persona puede consumir durante un
espacio de tiempo y seguir estando en la misma situacion economica al final de ese

tiempo como al principio”.
Por lo tanto, el resultado se relaciona estrechamente con el capital de [a

empresa; en palabras de Hendriksen (1974, 144), con la “existencia de riqueza” de un

negocio. Al inicio de Ja actividad empresarial, los propietarios de la unidad econdmica
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de produccion aportan una riqueza que, posteriormente, los administradores seran los
encargados de aumentarla y. por supuesto, mantenerla. Hicks (1968, 203 y ss.)
entiende por beneficio el flujo “generado por un patrimonio que puede ser detraido de
su participacién en el proceso econémico sin mermar la capacidad de generar

similares resultados en el futuro”.

Uno de los clasicos en contabilidad que tratan el tema del resultado contable es
Zappa (1950, 277) que en términos de ‘rédito’ define el beneficio como “ef aumento
que en un determinado periodo de tiempo se opera en el capital de una empresa como
consecuencia de su gestion econdmica”. Otros autores como Vela, Montesinos y Serra
(1992, 31 y ss.) definen el resultado como aquel “importe monetario correspondiente
al aumento o disminucion netos experimeniados por el patrimonio de una entidad en
un periodo determinado, distintos de los derivados de nuevas aportaciones o de
retiradas de recursos llevadas a cabo por los titulares de o entidad”. Se trata de una

adaptacion nacional de la definicion realizada por el FASB americano.

Alvarez Lopez (1995, 167) matiza que el beneficio es la renta residual “gue se
resta después de haber retribuido exclusivamente « los denominados factores
contractuales o externos”. Y puntualiza en una nota a pie de pagina que esa es la
principal distincion entre beneficio econémico y contable ya que el primero incluye
también la remuneracion del empresario y el interés del capital, esto es, los costes de
los factores internos. A través del siguiente cuadro analizaremos los diferentes matices

que se le pueden dar al resultado contable en funcion del ambito de referencia; esto es:

CUADRO 8
AMBITO CONTABLE |OBJETO DEFINICION DEL RESULTADO
Contabilidad externa -patrimoniom -aumente del neto  patrimonial ajeno a  sus
propietarios.
-capitalm -incremento de la funcidn representativa del

capital de la empresa en  dos  momentos
conseculivos.

_ﬂuj0520 -diferencia entre los flyjos reales positivos. los
ingresos, v los flujos reales negativos, los gastos.

-

"®Siguienda la definicion establecida por Sprouse y Moonitz ent el ARS No. 3.
"En palabras de Fernandez Pirla (1974, 191).
*Como exponen Uroz y Quer (1996, 11).
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Contabilidad interna -transacciones ~diferencia entre el valor de la produccién y el
in[emaszl coste de ios recursos necesarios para obtenerlo en
un periodo.
Fuente: elaboracion propia.

Algunos autores consideran que ¢l concepto del resultado periodico o resultado
del gjercicio de la empresa es una creacion o artificio ya que proviene de la naturaleza
practica del concepto unitario del beneficio de la empresa. Solamente se podra
determinar con exactitud el resultado global al terminar la vida economica de la
empresa. Unicamente conoceremos el beneficio en términos absolutos al final de la
vida de una empresa, momento en el que desaparecen tanto las posibles pérdidas
futuras como el cumplimiento de compromisos contraidos,... y el resultado vendra
calculado como diferencia entre el valor de lo invertido en el momento inicial de ia
vida de una empresa y el valor de liquidacion de la misma, teniendo siempre en cuenta
el diferente valor de la moneda utilizada en cada periodo de tiempo. Esta es una

diferenciacion que trataremos al profundizar en sus posibles clasificaciones

De cualquier modo, y para seguir un criterio coherente a la hora de analizar ¢l
resultado contable profundizaremos en la teoria contable clasica. Para ello, vamos a

. . N 22
basarnos en un criterio cronologico expuesto en el siguiente cuadro®”:

CUADRO Y
FECHA |ORGANISMO DOCUMENTO DE LA TEORIA CONTABLE
1920 |AICPA Eccounting Terminology Bulletins
1922 Paton Accounting Theory
1929 Journal of Accountancy Resumen sobre los términos contables de la época
1931 AlA Accounting Terminology
1936 | AAA A Tentative Statement of Accounting Principles Underlying Corporate

Financial Statements.

1938 Sanders, Hatficld y Moore | A Statement of Accounting Principles

AAA
1940 E’aton 1/ Littleton (AAA) An Introduction to Corporate Accounting Standards.
1941 AAA Accounting Principles Underlying Corporate Financial Statements
1948 AAA Accounting Concepts and Standards Underlying Corporate Financial
Statement
1953 AICPA ATB N°| “Revisions and Reswrm”

ACf. Salas Fumas (1991, 5)

“Solamente mrataremos aquetlos estudios que tienen relacion directa con el tema y que supongan una
aportacidn importante, Algunos se fundamentan en ofros, cuestién ésta que obviaremos nombrar para no
hacer reiterativo este epigrafe. Otros no aportan nada nuevo por lo que tampoco los consideraremos.
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1955 |AICPA "ATB N°2 “Proceeds, Revenue, Income, Profit and Earnings”
1957 AAA Accounting and Reporting Standards for Corporate Financial
Statements
1957 * AICPA ATB N° 4 “Costs, Expenses and Losses”
1961 Moonitz (AICPA) The Basic Postulates of Accounting ARS N° |
1962 | Sprouse y Moonitz{ A Tentative Set of Broad Accounting Principles for Business
(AICPA) Enterprises. ARS N° 3
1965 Grady (AICPA) Inventory of Generally Accepted Accounting Principles for Business
| Enterprises. ARS N° 7
1966 AAA A Statement of Basic Accounting Theory (ASOBAT)
1966 J AICPA APB N° 9 “Disclosure of operation results”
1970 AICPA APB N° 4 “The Basic Concepts and Accounting Principles Underlying
Financial Statements”
1973 AICPA “Report of the Study Group on the Objetives of Financial Statements”
o Informe Trueblood
1973 |IPC PLAN GENERAL CONTABLE DE ESPANA
1975 1ASC 'NIC N°t “Informacion sobre criterios contables™
1977 AAA Statement of Accounting Theory and Theory Acceptance (SATTA)
1978 FASB SFAC N° | “Objetives of Financial Reporting by Business
Enterprises”
1980 FASB SFAC N° 3 “Elements of Financial Statements of Business
Enterprises™
1984 FASB SFAC N° 5 “Recognition and Measurement in Financial Statements of
Business Enterprises”
1985 FASB SFAC N° 6 “Elements of Financial Statements™
1989 1ASC NIC-M “Marco conceptual para la elaboracién y preparacion de
estados financieros”
1990 [ASC NIC-P Declaracién de intenciones sobre “Comparabilidad de los
estados financieros”
1990 ﬁCAc PLAN GENERAL CONTABLE DE ESPANA
1995 ASBY Borrador marco conceptual “Statement of Principles for Financial
Reporting”

Fuente: Elaboracién propia.

Logicamente, €l célculo del beneficio o ganancia de un negocio se ha venido
desarrollando desde antiguo. Muchos son los documentos cn archivos histéricos que
contienen ejemplos sobre cuentas de resultados muy antiguas. En cualquier caso,
siempre se ha asociado el beneficio o la pérdida de un negocio al aumento o
disminucion de riqueza. El problema era delimitar este concepto debido, sobre todo, a

las “interferencias” entre la teoria contable y econdmica.

Sobre la base del auge del comercio, el desarrollo del concepto de propiedad

privada, la evolucion del crédito, y la acumulacion del capital se potencio el desarrollo

23 s - .
En el momento de cerrar este estudio se ha aprobado otro borrador sobre modificaciones al aprobado

en 1995, Al carecer del documento oficial —ain no publicado- de manera somera nos referiremos a su
contenido seglin lo expuestos en la web http://www.asb.org.uk. No profundizaremos en su contenido.
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contable, lo que conllevé para Hendriksen (1974, 28) “la necesidad de calcular los
beneficios”. Recoge Salmonson (1969, 35) que ya en 1494 la obra de Pacioli, ademds
de plantearse ¢l concepto de entidad, la contabilidad en funcion de la unidad monetaria
y la necesidad de un solo sistema de contabilidad, afiade un cuarto precepto que es “lg
necesidad de distinguir entre capital y wtilidad o renta empresarial (income)”. Pero a
diferencia de hoy en dia, Hendriksen sefiala en una pagina posterior de su obra que “/a
ganagncia se calculaba unicamente al completarse el negocio emprendido. Sin el
concepio de las utilidades periddicas no habia necesidad de hacer acumulaciones ni
de diferir partidas”. Y para el caso de negocios organizados para periodos de tiempo
grandes “habia poca necesidad de calcular periodicamente los beneficios porgue los

duefios se hallaban en contacto personal con los asuntos del negocio™.

Con el desarrollo de los mercados de valores en los que el resultado pasado de
las empresas era un buen indicador de la marcha presente y futura del negocio se incitd
a las empresas a presentar sus resultados. Fue la Bolsa de Nueva York la que en 1900
“exigio que todas las compariias que solicitaron su inscripcion de sus valores en la
Bolsa convinieran en publicar informes anuales de su situacion financiera y de los

resultados de sus operaciones™, como recoge Hendriksen (1974, 60).

Por otro lado, uno de los estudios que mas importancia tuvo en el desarroflo
del concepto contable de renta empresarial fue el del economista Irving Fisher en
1906. Desarrollé principalmente la distincion entre dos conceptos que anteriormente
estaban muy confusos v se utilizaban indistintamente como son los de capital y renta.
Mientras que el capital es una existencia de riqueza en un instante del tiempo,

considera renta como una corriente de servicios a través del tiempo.

Como consecuencia de esa incipiente confusiéon econdmico-contable surgen los
primeros intentos de conceptualizacién contable del término riqueza empresarial. En
1909 la AAPA se preocupo del estudio terminolagico contable mediante la creacion
del “Special Committee on Accounting Terminology”, un grupo de andlisis para
delimitar claramente conceptos que algunos contadores pablicos no conseguian

descifrar. Pero tuvo que ser por la influencia de la imposicion fiscal sobre la renta
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cuando se gencralizé la preparacion de estados contables y con ellos del estudio de la
renta o utilidad del negocio; aunque segin Salmonson (1969, 40) su mayor efecto lo
encontramos en “el establecimiento del principio de realizacion”, como se recogio en
la sentencia frente al litigio Eisner contra Macomber. Cuando se reconocia
contablemente un ingreso o un gasto motivaba una variacion en la cuantificacion del

resultado contable.

Fn todo caso era necesario calcular el resultado de las empresas porque en
funcion del mismo se exigian los impuestos”™ correspondientes. Si bien nos matiza
Tua Pereda (1983, 57) que se gravaba la base imponible “obtenida a partir de la
diferencia entre entradas y salidas de efectivo”. Se trataba de gravar las posesiones de
dinero monetario en un periodo. Pero esta practica se oponia a la costumbre contable
de la época, por lo que la ley fiscal en EEUU de 1916 “permitio que las declaraciones
pudieran hacerse de acuerdo con la base sobre la que la sociedad llevaba sus libros,
si tal método reflejaba el beneficio”. Y dos afios después se reconocid “expresamente
los procedimientos de contabilidad acepiados en la determinacion de la utilidad

disponible”.

Segin Moonitz (1970, 146) antes de 1930 se propuso que los beneficios no
realizados no se incluyeran dentro del resultado, siguiendo el principio de
conservadurismo. Otro principio establecia que los resultados extraordinarios no
debian incluirse en ef resultado del ejercicio si no pertenecian a ¢l, sino como aumento
o disminucion de reservas, en el estado del patrimonio neto y en el resultado (surplus

additions and deductions).

Otra de las aportaciones contables iniciales fueron los boletines especiales
(Special Bulletins) del AIA emitidos desde enero de 1920 hasta diciembre de 1929,
Un total de 33 boletines “sobre el buen hacer contable de la época™ tenian una
especial transcendencia por lo avanzado de las temas que se recogian. Dos de ellos

tratan aspectos relacionados con los beneficios o las pérdidas contables: el primero de

MLas obligaciones ficales se iniciaron en EEUU -exportado de Inglaterra- en 1913 con la aprobacion
del Impuesto sobre el Beneficio en el Congreso.
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encro de 1920 afrontaba el problema de la distribucion del beneficio en varios
gjercicios. En el de noviembre de 1920 se recogia, entre otros, el dilema de considerar
las pérdidas ocasionadas fortuitamente por el fuego bien como gasto de explotacién o
bien como pérdida en el capital de la empresa; es decir, se dilucidaba entre si
incluirlos en la cuenta de resultados o bien como disminucién de reservas reflejadas en

el balance.

Y coincidiendo con esta preocupacién por crear una practica homogénea
encontramos el primer intento de recopilacion de los principios y términos contables
de los afios veinte, el “Accounting Theorv” de W.A. Paton (1922). En el capitulo XI
con el titulo de ingreso neto (net revenue) se trata la problemética contable del
resultado. Contablemente se considera el resultado como la diferencia entre los
ingresos brutos (gross revenue) y los gastos producidos por el coste de las ventas (sold
expenses); es dectr, la parte de los ingresos que no son compensados con los gastos

necesarios para producir aquellos:

"(Gross revenue”
- “Sold expenses”
= “Net revenue’”

Paton (1962, 253) también destacé la importancia del resultado como “/a
primera conclusion significativa obtenida por el contable al final del periodo
contable” asi como la cifra de referencia para la realizacion de estimaciones, juicios y
calculos de ese periedo. Y convenia a afirmar que el resultado “es el criterio que mide
el éxito del negocio empresarial como una unidad econdmica de explotacion”. Y
seguidamente realizaba una justificacion de su estudio puesto que “este elemento de la
estructura contable es ciertamente definido a la ligerua ¢ inadecuadamente recalcado
en la prdctica; y esto es debido en gran parte a teorias incoherentes (unsound
theories)”. Y, a su modo de ver, justificaba la existencia de algunos problemas
contables como el tratamiento de los intereses o el significado del fondo de comercio o

goodwill, etc. que “dependen para su solucion en parte a los puntos de vista e

PNotese como se denomina al resultado ingreso neto, esto es, la parte de los ingresos brutos gue excede
de los gastos.
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interpretaciones fundamentadus sobre el concepto de resultado contable (net
revenue)”. Tratd de clarificar el concepto de resultado pero no por medio de una
definicién sino por exclusion, mediante la distincién entre este concepto y el resto de

ellos que se confundian en esa época.

Siguiendo el criterio cronoldgico propuesto es de destacar la importancia que
tenia la cifra del beneficio periddicc en ese momento y sus problemas de calculo, lo
que motivo que en 1924 el AIA creara un segundo comité de terminologia especifico
denominado “Committee on Definition of Earned Surplus”. Puesto que estos comités
surgian para solucionar problemas importantes en la practica contable de la época es
de destacar la significacion que tenia el calculo de los beneficios o pérdidas

empresariales.

Y sera en 1929, coincidiendo con la caida de la bolsa de Nueva York, cuando
se realicen varias publicaciones para evitar en periodos posteriores que se produzcan
estos acontecimientos®®. Hendriksen recoge también algunas de esas criticas a las
practicas contables del momento, centradas principalmente ep la cuenta de resultados
puesto que la depreciacién no se proporcionaba de manera adecuada, nunca se
revelaban los ingresos por ventas, otros ingresos tampoco se recogian por la “falta de
consistencia de la utilidad en operaciones correspondientes a la actividad principal
del negocio y otros ingresos con la pormenorizacion de las partidas de importancia”,
no se exponia claramente ¢l superdvit ganado, habia excesivo uso del conservadurismo
en la contabilidad... El cambio produjo una alteracién en la orientacion de los
objetivos de los estados financieros hacia los inversores, lo que potenciaba el interés

por “un concepto uniforme del beneficio”, siguiendo a Tua Pereda (1983, 67).

A partir de los afios 1930, Hatfield (1927, 251) utiliza la economtia para definir
los beneficios contables empresariales: “es supuesto comun que las ganancias existen

sdlo cuando se realiza el incremento de la riqueza”™. Ademas, se requerian mejoras en

26 .. . - .y
Acontecimientos tan nefastos para la economia de un pais como fue aquella gran especulacion

inversionista; credndose la “Securities Exchange Commission” (SEC) para controlar los mercados de

valores. Tua Pereda {1983, 65) matiza que ya antes de la caida habian aparecido “algunas criticas e
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la realidad contable del momento. Byrne?’ resume concisamente la practica contable
de la €poca sefialando, en lo relativo al tema del resultado, la necesidad de

consistencia en la contabilidad.

A finales de los afios treinta se debatia el enfoque balance-cuenta de resultados
a seguir por el resultado. Littleton (1937, 13) sefialaba que se habian preocupado
inicialmente por el balance “estado de capital porque en él se reflejaba la mds
accesible evidencia de la habilidad de pagar las deudas™. Pero el desarrollo de las
empresas declina esta tendencia hacia la cuenta de pérdidas y ganancias. Prima el
enfoque dindmico, “la contabilidad debe ser dindmica porque el negocio es dindmico”
(Littleton (1937, 20)), en detrimento del enfoque estatico del balance. La principal
diferenciacion estribaba en el enfoque dado al resultado, desde el balance (teoria del
incremento de la propiedad) o desde la cuenta de pérdidas y ganancias (teoria de

ingresos y gastos).

En 1936 la AAA publico el primer intento de recoger los principios basicos
para elaborar los informes financieros de las empresas mediante el documento “A

Tentative Statement of Accounting Principles Underlying Corporate Financial

Statements”. El objetivo de éstos se encontraba “particularmente en la preparacion de
informes publicados sobre los beneficios y la posicion financiera”. Y se centra en tres
campos en los que la contabilidad de las empresas ha encontrado dificultades, como
son: A.- los costes y los valores, B.-la medida del resultado y C.-el capital y su
excedente. Y para justificar este estudio la AAA (1936, 188) afirmaba que en estos
temas los hombres de negocios y los auditores tradicionalmente “se han permitido

mucha libertad de accion”.

En los parrafos del ocho al trece de!l estudio de la AAA se trataba el tema de la
“medicion de los resultados”, pero no se definia el concepto’® de renta empresarial:

No obstante si se calculaba: fodos los ingresos reconocidos (properly given accounting

intervenciones en defensa de una mayor informacicn y de una mas lograda uniformidad de los estados

financieros™.
2" Cf. Hendriksen (1974, 78).
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recognition) asi como fodos los costes registrados en el periodo, independientemente
de si son o no resultados de operaciones de dicho periodo, de tal manera que al final
de cada afio se¢ hayan reflejado por completo las pérdidas y ganancias de la empresa.
Se estaba proponiendo el concepto de resultado “all-inclusive”. Ademas, en 1936 se
seleccionaba una opcidn sobre el contenido de [a cuenta de resultados que hasta 1997

no se habia desarrollado. Dada la corta historia de la teoria contable es mucho tiempo.

Posteriormente, Sanders, Hatfield y Moore (1938, 11) analizaron aspectos tales
como el capital y la renta. Su objetivo era el de “facilitar la prdctica de los negocios a
fin de alcanzar sus fines, asi como un adecuado reparto del beneficio entre los
inversores”. Si se recogia textualmente una definicién de resultado como “ef/ aumento
de riqueza incrementada por el uso del capital y por las prestaciones de servicios”. Y
se puntualizaba que en sentido estricto el resultado es la participacién de los
propietarios en ese incremento, que se recogia en el estado de resultados como “net
income” (rf:sulta.do29 neto). Seguidamente se sefialaba cémo calcular la renta
empresarial: la cuantia de las ventas de bienes o prestaciones de servicios por

cantidades mayores que sus costes.

En la segunda parte dei estudio, apartado segundo, se exponian los principios
generales de determinacion del resultado. Se incluian dentro del resultado todos los
ingresos y los gastos correctamente distribuidos en los periodos que les
correspondiera. También se matizaba otros tres postulados basicos relacionados con
dicha magnitud: que ¢l resultado debia dar informacion util (helpful) y fiable
(realiable); que debia mostrar los hechos ocurridos en la empresa claramente y que el
resultado era un ajuste entre varios elementos econdémicos tales como los intereses de
las inversiones, por ejemplo. Solamente afectaran al resultado ordinario si no
modificaban en demasia su importe o naturaleza; en caso contrario se cargarian a

reservas.

* Quizas por la confusion de términos entre contables y economistas acrecentada en esa época con
estudios como los de Canning o Fisher.

*También es de resefiar el carécter optimista de este estudio a la hora de definir et resultado empresariaj
como siempre positivo: “aumento de rigueza”. Creemos que se debe a la todavia no separacion entre
renta econdmica personal a la que se refiere Hicks y el resto de economistas de la época y al resuitado
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_Para hacer frente a las criticas en 1941 el AAA emitid el “Accounting

Principles Underlying Corporate Financial Statements”. En esta primera revision no se

daba una definicion de renta contable, beneficio o pérdida, sino que se limitaba a
sefialar como se calculaba, basandose en el principio de correlacion (matching) de
ingresos realizados frente a costes consumidos, de acuerdo con el principio de
valoracién del coste. El resultado no podia ser manipulado arbitrariamente. Y en un
comentario posterior se sefialaba que el uso dado al calculo de las ganancias por
accion y a otras medidas o ratios sobre rentabilidades en las empresas hacia necesario
un criterio comin en el cédlculo del resultado ya que si no se podia medir de una
manera precisa (precisely) al final del afio todos los ingresos y los costes producidos,

las decisiones tomadas en funcién de esos ratios serian erroneas.

En 1948 se volvié a revisar el Statement de 1936 con el titulo de “Accounting

Concepts and Standards Underlving Corporate Financial Statements”. Se planted por
primera vez una definicién explicita del resultado: el incremento en el patrimonio neto
(activos menos pasivos), medido como el exceso de los ingresos sobre los gastos. Se
empieza a delimitar su conceptualizacién. Y ademas se afladia que no formaban parte
del beneficio de la empresa los aumentos, adquisiciones o disminuciones de fondos
del capital, ajustes en las participaciones de sus propietarios o dividendos distribuidos
por la entidad. De este modo, se distanciaban los conceptos de renta o beneficio

empresarial y el de capital.

Analizando estos tres primeros pronunciamientos se llega a la conclusion de
que no existen verdaderas diferencias entre ¢! primero y el altimo con relacion al
resultado. No existe una evolucidén conceptual clara. La definicién de renta del
Statement de 1936 se modifica en 1941 por la explicacion de su calculo para pasar,
posteriormente, en 1948 a una definicion que elimina la confusidn de la riqueza (entre
términos contables y econdmicos) considerando el beneficio contable como un
aumento del patrimonio neto de la empresa, incidiendo también en como se calcula.

Las primeras inquietudes contables pasan por salvaguardar los intereses de los

como conjunto de transacciones de una empresa en cuyo producto global puede haber sighos positivos
(entradas) y negativos (salidas), no significando todo entradas.
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prestamistas asi como la de proporcionar a la contabilidad de una terminologia y
metodologia uniforme para que, de este modo, todos los estados financieros tuvieran

una cierta homogeneidad.

Esta ultima tendencia era la expresada en los Accounting Terminology
Bulletins (ATB) de la AICPA. En 1953 se edité el primer ATB bajo el titulo de

“Revisions and Resum”. Sin embargo, faltaba una definicién de resultado contable.

Llegados a este punto destacamos la confusion de los términos’’.

En ese mismo afio, en 1953 el AICPA mediante la opinion del Accounting
Research Bulletin (ARB) n° 43 recomienda el criterio del beneficio operativo. En este
momento se defendia el beneficio operativo y recurrente como aquel que permitia,
siguiendo a Menendez Menéndez (1991, 584} “realizar un mejor andlisis de la
eficiencia en la gestion” dejando a un lado las operaciones ajenas pero ademas era
“una referencia mas wtil para hacer estimaciones en el futuro que la que se tendria si
se incluyeran resultados no recurrenfes”. Se eliminaban los resultados

extraordinarios.

En 1955 el mismo Comité de Terminologia del AICPA publica su ATB No. 2
sobre “Proceeds, Revenue, Income. Profit and Eamings”. Frente a la ya mencionada
confusién de términos el punto | del ATB sefialaba que “los términos renta, ingreso,
ganancias y ultilidades, se refieren a conceptos estrechamente relacionados. En
general se relacionan al aumento (o disminucion, de ser negativo) en el patrimonio de
los duefios que resulta de las operaciones de una empresa”. Y con ese interes se
matizaba que “para promover la uniformidad del uso, se hacen las siguientes
definiciones y recomendaciones para el uso de estos términos”. Aqui, si se definia ¢l

concepto de resultado contable pero confundiendo “income™ y “profit”; refiriéndose “«a

“Segiin la traduccion en el anexo de la obra de Paul Grady (1971) “Inventario de los principios de
contabilidad”, México: [nstituto Mexicano de Contadores Publicos. El mismo traductor de la obra
incluye esta matizacion. Se denomina tanto como utilidad, renta, ingreso, ganancia,... asi como profit,
earning, income, revenue...; lo que en ocasiones dificulta el estudio, En este sentido, el apartado 30
sefiala que hasta hacia poco se denominaba utilidades (earnings) a las empresas que proporcionaban
servicios, ganancias (profit) a las empresas manufactureras y mercantiles e ingreso (income) a la
remuneracion o compensacion recibida por una persona.
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cantidades que resultan de las deducciones hechas a la renta o a las rentas de
operaciones, del costo de las mercancias vendidas, de otros gastos y pérdidas, o de
algunos de ellos”. Resulta curiosa la segunda parte en la que sefialaba “orros gastos”
cuando anteriormente mencionaba el “costo de las mercancias vendidas”. Parecia
confundir ambos términos, coste y gasto, cuestion que se solventd con la publicacion

del ATB No. 4 “Costs, Expenses and 1.oss”.

Una nueva revisién del Statement de 1938 realizd la AAA en 1957 bajo el

nombre de “Accounting and Reporting Standards for Corporate Financial Statement”.

En este nuevo estudio se desmarcaba del concepto de renta empresarial como
variacion del patrimonio neto distinguiendo entre resultado ordinario o corriente de las
restantes pérdidas y ganancias. Ademas, sefiala Tua Pereda (1983, 175) que se reforzo
“el concepto de renta con el calificativo de realizada™; esto es, que aplicaba el
concepto de entidad distinguiendo entre el beneficio empresarial y el de los
accionistas. Textualmente se definia el concepto de renta empresarial como los
cambios en su patrimonio neto originados por la diferencia positiva o negativa entre
los ingresos y los gastos, junto con otras pérdidas o ganancias de la empresa, derivadas
de ventas, cambios y otras conversiones de activo. No obstante, también se justificaba
la relatividad de! resultado (Statement, 1957, 540). Otras dos cuestiones importantes se
planteaban: 1. cudndo debian reconocerse los gastos e ingresos que conforman el
resultado y 2. por qué cuantia. También se aprovecho la ocasion para diferenciar los

conceptos fiscales y contables de renta.

En resumen, la evolucion de los statements del AAA es clara: se empezd
describiendo la practica contable de la época en materia del calculo y definicion del
resultado®’ para después pasar a construir una teoria contable mds clara, centrada en el

“deber ser” antes que en el “ser”.

Como respuesta a la AAA, la AICPA inici6 en 1961 una serie de estudios con

el ARS No. 1 “The Basic Postulates of Accounting” destinados a apoyar un conjunto

! Es destacar un editorial de la revista “The Journal of Accountancy” de octubre de 1962 que resume la
situacién de la época, preguntandose sobre cudl es el verdadero resultado contable.
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de definiciones sobre términos econdmico-contables; si bien el término de beneficio

neto o pérdida neta se apoyaba en la declaracion de la AAA de 1957.

El ARS No. 3 de Moonitz y Sprouse emitido en 1962 y denominado “A
Tentative Set of Broad Accounting Principles for Business Enterprises” define renta

empresarial para un periodo contable como: “el aumento (o disminucion) del neto

patrimonial, suponiendo que no se han producido cambios en el capital social por
alteraciones en el nivel de precios, por inversiones adicionales o por distribucion a
los propietarios”. Y ademas “se considera que el beneficio es atribuible a todo el
proceso de la actividad empresarial”, segun recoge Gustafson (1970, 57). Esto
equivalia a sefialar que se mantenia la discusion sobre qué partidas incluir; en este
caso se inclufan todas las partidas™. Se distinguia también entre beneficio monetario y

beneficio real, siguiendo las primeras indiciaciones de Sweeny.

En general, estos estudios “eran radicalmente distintos de los principios
contables generalmente aceptados vigentes, para que se les acepte en ese momento”,
segun Salmonson (1969, 155). Una cuestion que si que favorecieron tanto el ARS No.
1 como el No. 3 fue la profusion de articulos especificos. Destacar, por su claridad en
la exposicion, un articulo de Corbin (1962, 631) en el que defendia su concepto
contable: ingresos realizados durante un periodo menos los gastos incurridos durante
ese periodo, donde los ingresos y gastos “son medidos en términos de cantidades
liguidas (cash amounts)...”. Y en otro apartado el mismo autor (1962, 633) apostilla
qQue en cualquier caso, “cudnfo mds correctamente estén valorados los activos mds
exacta serd la cifra del resultado neto. Porque los contables concentran su medicion
del resullado como el exceso de la cuantia de ingresos sobre los costes expirados,
excluyendo la valoracion de activos y pasivos, ellos no pueden evitar usar el coste de
adgquisicion como método de valoracion™. Algunas de estas cuestiones todavia hoy en

dia se debaten por la doctrina.

A raiz de las criticas surgidas por los profesionales contables de la época, se

emitié el ARS No. 7 “Inventory of Generally Accepted Acconnting Principles for

3 . .
¥ wall-inclusive concept”

41



El rconltads empresarial on la contalilidad finanzicra

Business Enterprises”. Publicado en 1965 Grady exponia en el capitulo 4, objetivo A:

“contabilicense las ventas, los ingresos, las utilidades, los costos de ventas, los
gastos, las ganancias y las pérdidas de tal manera que reflejen razonablemente los
resultados de las operaciones del periodo o periodos de tiempo amparados®. Sin
embargo, no entré a definir el concepto de resultado, referenciandose al ATB No. 2. Si
sefialaba que “en otras palabras, la utilidad es un residuo, una cifra computada que
depende de los principios empleados en determinar cada uno de los elementos que
entran en su calculo”. Es decir, que dependiendo de los principios usados en definir
los elementos que conforman el denominado resultado se podria conseguir una u otra

cuantia.

Un afio después se emitié el “A Statement of Basic Accounting Theory”

(ASOBAT). Se limitdé a dar unas recomendaciones sobre la cuenta de pérdidas y
ganancias pero sin adentrarse en definiciones. En la introduccion a esta declaracion
(1966, 2) se matizaba que no solo es importante el objetivo de la rentabilidad
(profitability) sino que también existen otros propios de las empresas de negocios,
como las posibilidades de dirigir o encauzar acciones, estructuras o planes directivos.
Del mismo modo se criticé en la introduccion (1966, 2) que “en el pasado, la

contabilidad para usos externos se habia basado en los conceptos de renta y rigueza’™.

Un apartado especifico del ASOBAT (1966, 23) se referia al resultado
(earnings) sefialando su importancia ya que “las ganancias futuras son un
determinante esencial de los dividendos futuros y del precio futuro de mercado de las
acciones”. En el apéndice B si que se exponian ejemplos de estados financieros para
presentar la cuenta de pérdidas y ganancias en dos columnas, una al coste histdrico y

otra en costes de reemplazamiento.

Y el mismo afio en el que se publicé el ASOBAT el AICPA, en el APB No. 9,
analiz6 la presentacidn de resultado como cifra final de la utilidad neta incluyendo
“todos los cambios reconocidos durante el ejercicio corriente, (..} con la tinica
excepcion de los ajustes de las utilidades de ejercicios anteriores”, Hendriksen (1974,

171). Para Menéndez Menéndez (1991, 584) se defendia este resultado “ya que sea
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cual sea la naturaleza de los resuliados, éstos influyen en la evolucion del patrimonio
de la empresa’. No existia motivo discriminatorio que justificara separar las partidas
del resultado en operativas, ajenas, recurrentes o no recurrentes. Pero si se deberian
exponer separadamente aquellas que no fueran recurrentes pero que tuvieran
importancia relativa. Se llega, de este modo, a la conclusion de que utilidad neta
significa beneficio neto para los propietarios de la empresa. Se trata del concepto del

“resultado limpio”, en contraposicion al de “fodo-incluido”.

Salmonson (1969, 89) refunde en su obra lo expuesto hasta el momento. La
importancia del resultado era destacada, “la funcion principal del contador la

r

determinacion periddica del resultado nefo”. Y seguidamente afiadia los usos
practicos de ese calculo que van desde apreciar la eficacia de la direccién en el uso de
los recursos, como guia para la politica de dividendos, servir de base para la
determinacion de precios y justificar créditos, fundamentar la formulaciéon de amplias
politicas sociales... hasta un total de nueve. Y después resume las tres posturas basicas
al respecto del resultado:

- Unos que piensan que es bueno que “las mediciones contables se ajusten mds
esirechamente a la renta econdmica”. Es el punto de vista de los principales
economistas de la época. Se criticaba la no consideracion de la inflacion en el
resultado, la contabilizacién de la depreciacidon sobre el coste historico y que no se
reconocieran los cambios de valor hasta que no se vendieran los bienes del activo,
entre otros.

- Un segundo grupo entre los que se encuentran el ASOBAT vy la revision 1957
que estaban a favor de “que se dé cuenta de mediciones multiples de la contabilidad y
de otros datos financieros™. Se trata de dar mucha informacion y que los usuarios de la
misma decidan. Expuestos y conocidos los inconvenientes del calculo del resultado
contable se trata de minimizarlos dando cuanta mas completa informacion mejor.

- Otro grupo que piensa que es “imposible conseguir todus las mediciones que
se necesitun del beneficio y que, como resultudo de ello, la determinacion de lu
rentabilidad neta quedard reemplazada por otras medidas”. Es la postura mas

escéptica de todas y sus representantes son bastante pragmaticos.
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En 1973 se publicé el “Report of the Study Group on the Objetives of

Financial] Statements”, el Informe Trueblood, por ¢l AICPA. Dentro de los objetivos

de sus usuarios estaba el de maximizar el beneficio. A este particular Tua Pereda
(1983, 749) sefiala que “e/ resuitado contable no es la primera necesidad de los
usuarios sino tan sélo un medio para evaluar ese pofencial (la rentabilidad de Ia
empresa)”. Most y Winter (1977, 70 y ss.) exponen los objetivos del informe
Trueblood, un total de doce, de los cuales cinco se refieren a conseguir evaluar por

medio de los estados financieros la potencial rentabilidad de la empresa.

En 1974 el AICPA publicé el Statement”” No. 4 (1970, 441) “The Basic

Concepts and Accounting Principles Underlving Financial Statements”™, en el que se

recogia el resultado neto (tanto positivo como negativo) como término expuesto en la
cuenta de pérdidas y ganancias (net income o net loss). A diferencia de los conceptos
de ingreso y gastos tampoco se definia el término de resultado contable. Se limitaba a
una exposicion del resultado neto de la cuenta de resultados como “el exceso (déficit)
de los ingresos sobre los gastos para un periodo contable, el cual es el incremento
neto (decremento neto) del patrimonio neto de los propietarios (activo menos pasivo)
de la empresa para un periodo contable procedente de las actividades que generan
directamente ganancias medido y reconocido de conformidad con los principios
contables generalmente aceptados”. Seguidamente en el parrafo 147 se¢ resefiaba

como se determinaba el resultado en la practica sin mas.

En 1975 el International Accounting Standard Committee (JASC) emitié su

primera norma NIC-1 denominada “Informacién sobre criterios contables”, que no

recogia ningin principio sobre el resultado.

Y en 1977 el AAA publico el “Statement of Accounting Theory and Theory

Acceptance” (SATTA). Se trataba de un estudio ecléctico de la situacion que nada
exponia sobre conceptos basicos tales como el resultado. Estudiando la escuela

deductiva normativa el SATTA (1977, 6) afirmaba que los tedricos deductivos, con

*Un estudio detenido de este pronunciamiento puede verse en Luper y Rosenfield (1971), [jiri, Y.
{1971) y en Schattke (1972).
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excepcion de Alexander, “concluyen que el resultado medido usando un criterio de
valoracion unico seria ideal para las necesidades de todos los usuarios”. Sin
embargo, sabemos que eso no se da. También sefialaba que algunas veces habian sido
descritos como abogados de la teorfa del “resuliado verdadero” (true income). Es
decir, que su mayor preocupacién era la de encontrar una teoria que fundamentase la

consecucion de vn calculo del resultado verdadero.

Dos afios después de la creacion del Financial Accounting Standard Board
(FASB) en 1976 se publicé el primer estudio sobre los conceptos contables

fundamentales (SFAC) denominado “Objetives of Financial Reporting by Business

Enterprises”, en cuya introduccion se recogia que “el foco o ceniro de interés primario
de la presentacion de la informacion financiera es la informacion sobre el resultado
(eamings) y sus componenies”. Y seguidamente en su introduccion matizaba esa
relevancia de la cuenta de resultados basada en que el principio de devengo
proporcionaba mejor informacion sobre el presente de la empresa y sus posibilidades
de continuidad que la informacion limitada a recoger los efectos financieros de las

entradas y salidas de caja.

En el parrafo 20 del SFAC No. 1 se sefialaba que la informacién financiera
recogida en los informes de las empresas resultan ser aproximados mas que exactos a
la hora de medirlos; destacando la relatividad del resultado, tratada en los parrafo del
42 al 48. No se definia conceptualmente el resultado pero si se exponian claramente
sus usos eh el parrafo 47: como evaluacidén de la direccion, la estimaciéon sobre el

poder de generar ganancias futuras, la posibilidad de recibir créditos...

En diciembre de 1980 el FASB, siguiendo el desarrollo “por capitulos™ de su

marco conceptual, estudié los elementos de los estados financieros en el SFAC No. 3

“Elements of Financjal Statements of Business FEnterprises”. En el intento de alcanzar

la comparabilidad y uniformidad de todos los estados financieros y dentro del
tratamiento de las transacciones y eventos que producian cambios en el patrimonio

neto de las empresas se recogian las variaciones en el activo o el pasivo que alteraban
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el patrimonio neto bien por transferencias entre los propietarios y la empresa o bien

por la existencia de un resultado global o “‘comprehensive income™.

P 3 MU ” o

Measurement in Financial Statements of Business Enterprises™ Se realizé un amplio

tratamiento de los distintos conceptos que configuran el excedente empresarial.

Un afio después se emitié el SFAC No. 6 “Elements of Financial Statements”,

que vino a substituir y ampliar el SFAC No.3 relativo a los elementos™ de los estados
financieros, para empresas de negocios y no lucrativas. Si no se definian los elementos
que conformaban los estados financieros era muy dificil comprender su significado y
contenido. Y es que esa definicién era necesaria pero no condicién suficiente para
reconocerlo sino que también habia que exponcr sus criterios de reconocimiento y

medida recogidos en el SFAC No. 5.

El “marco conceptual del IASC”, (NIC-M) en 1989 recogid en su apartado 69

la importancia del resultado como “medida del desempeiio en la actividad de la
empresa, o bien es la base de otras evaluaciones, tales como la rentabilidad de las
inversiones o las ganancias por accion”. Se basa principalmente en su consecucion
como diferencia entre ingresos y gastos. En el apartado 105 se explica el concepto del
mantenimiento de capital, el que “proporciona el punto de referencia para medir tal
resultado”, distinguiendo entre rentabilidad sobre el capital y recuperacion del capital.

[13

Después profundiza en una definicion de resultado un tanto superflua: “es /a
capacidad residual que queda tras haber deducido de los ingresos los gastos
(incluyendo, en su caso, los ajustes por mantenimiento de capital)” Estos ajustes son
motivados por la inclusion o no en el concepto de resultado contable de revaluaciones
o correcciones del valor de los activos o de los pasivos. Segin esta afirmacion se

consideraba resultado al excedente de las entradas de activos sobre las cantidades

necesarias para mantener el capital.

M Como ya hemos tenido oportunidad de conocer, los primeros intentos de definir los términos usados
en los estados financieros surgen a raiz de la publicacion del APB Statement NO. 4, como recoge cl
Apéndice A del SFAC No. 6.
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En cuanto al marco conceptual del ASB™ se propone una ampliacion del
concepto de resultado hasta el de rentabilidad, que necesitaba que rodas las ganancias
y las pérdidas fueran consideradas (pa. 6.20), intentando distinguir entre el resultado
originado por el proceso productivo y aquél que procedia de un simple cambio de
precios. Entre los elementos que formaban parte de los estados financieros
simplemente se distinguia entre pérdidas (losses) y ganancias {gains), no
conceptualizandose de forma individual los términos ingresos y gastos. Se sigue
manteniendo el contenido de la cuenta de pérdidas y ganancias tradicional pero se

complementa con otro estado, como analizaremos con posterioridad.

Por ultimo queremos destacar la definiciéon utilizada en el Plan francés, que
viene a desarrollarse y matizarse en el intento de marco conceptual iniciado en este
pais por el OECF. Se expone®® que el resultado del ejercicio es “tedricamente igual a
la diferencia entre los ingresos y los gastos como a la diferencia entre los capitales
propios al principio y al final del ejercicio. A veces, la interpretacion de operaciones
registradas en las cuentas derogatorias o que afectan directamente al importe de los
capitales propios sin pasar por el resultado, no permite comprobar esta equivalencia
sin previo andlisis”. Debido a esta situacion el OECF decidié mejorar la definicion de
resultado, siguiendo la linea del FASB americano, como posteriormente

constataremos.

Por otra parte, hay que destacar las posibles clasificaciones del resultado
contable en funcion de diversas variables. El resultado contable es un concepto difici!
de delimttar, ya que puede tratarse desde diferentes Opticas. Nos referiremos a aquél
caracterizado por el apego al corto plazo que como expone Alvarez Lopez (1995, 163)
tomado de Camara de la Fuente trata de la “calificacion sobre la bondad del trabajo
realizado durante un fiempo (el ejercicio actual o periodos anteriores) nos la da el

beneficio econdmico, como rendicion de cuentas a los accionistas... ” Contablemente,

** Como sefialamos anteriormente se ha aprobado un nuevo borrador del marco conceptual del ASB,
pere carecemos del documento oficial. Pierce-Brown (1999, 81} apunta que “la falta de avances en el
estado de principios no implica autométicamente un fracase en relacion con la meta de mejorar la
calidad de la informacion contable (Textualmente: ‘the lack of progress on the SoP does not
automatically imply failure in relation to the goal of improving the quality of accounting information’)

_* Tomado de Instituto de_ Planificacién Contable_(1986): ‘“Terminolopia de los planes contahles:
gspafiol-francés”. Madrid: Ministerio de Economia y Hacienda.
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la nocion de resultado contable -como recoge Requena Rodriguez (1990, 12)- lleva
implicita la idea de excedente, de “renta residual tras retribuir los diversos factores
que hayan contribuido a su obtencion”. En consecuencia, hay muchas forlﬁas de
clasificar el resultado®” asi como muchos métodos. Se distinguen distintas clases de

resultado en funcion de diversas variables, en resumen:

CUADRO 10
VARIABLES TIPOS DE RESULTADOS
Normas o pautas -resultado econdmico  -resultado juridico
-resultado fiscal -resultado contable
Periodo de cilculo -resultado total”® -resultado periodico™

Contenido de materias | -resultado explotacion  -resultado extraordinario
-resultado financiero

Ambito® -resultado externo -resultado interno
Procedencia de las|-resultado endogeno
variables*! -resultado exégeno

Fuente: elaboracion propia.

No vamos a incidir en esta clasificacién. Simplemente afiadir que hay que
diferenciar el ambito, .contenidos, duracién, pautas o normas de elaboracion del
42 . .1 . .
resultado™, beneficio o pérdida y la procedencia de sus variables.

*T Existen diferentes términos de beneficio que consideraremos sinénimos pero que requiere de ciertas
matizaciones. Las denominadas utilidades son para Grady (1965, 34) “sindnimo de ingreso neto”,
mientras que para Schmalenbach (1953, 61) “es ef éxito de la explotacion™.

** A este particular Ferndndez Pirla (1974, 193) sefiala que “en ese momento en que ha desaparecido la
eventualidad de pérdidas futuras, en que se han cumplido los compromisos contraidos y en que cesa la
necesidad de mantener una capacidad productiva, el resultado nos vendrd dado por la diferencia entre
el valor de lo invertido en el momento inicial de su vida y el valor de liguidacion de la empresa, habida
cuenta, en su caso, del diferenie valor de la moneda en ambos momentos.”

*Incidiendo en esta idea destacar la cita de Gallego Diez (1984, 33) que “a mds corto periodo de
tiempo, mds abstracto y a mas largo periodo, mas real y objetivo”.

“Siguiendo a Mallo (1982, 911) los autores de la doctrina contable han tomado diferentes posturas:

a) Teorfa del resultado tinica: se considera que no es necesaria la divisién entre los dos ambitos, por lo
que solo reconocen la existencia de un resultado.

b) Teoria dualista del resultado: diferenciando entre el resultado externo come el resultante de las
transacciones externas de la empresa y el interno el que se ocupa de las transacciones internas. Sin
embargo, este sistema es bastante arbitrario ya que no es posible diferenciar qué parte del resultado total
corresponde a la gestion comercial y cual a la productiva,

c) Teoria monista real: siguiendo a Schneider define el resultado como tinico aunque segin el dmbito de
la empresa podemos obtener un resultado externo y el resultado interno. Una vez analizadas las
diferencias, deben resultar idénticos.

d) Teoria monista potencial: defendida por el profesor Calafell, manteniendo un tnico resultado pero
que en distintos ambitos difiere. Considera que “ef resultado interno debe reservarse al dmbito interno
v extenderse, al menos, como norma de politica econémica de la empresa, a al produccién acabada en
el periodo”.

*IClasificacién propuesta inicialmente por Casanovas Parella (1976, 33).

A 1o largo del trabajo y para concretar lo mas posible nuestro estudio consideramos como resultado
empresarial a aquél recogido dentro del dmbito de la contabilidad financiera, saldo de la cuenta de
pérdidas y ganancias del PGC espafiol, con duracion de un ejercicio econdémico y sujcto a las normas
contables, salvo cuando expresamente se exponga lo contrario.
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1.4.- EL RESULTADO COMO MEDIDA DE LA EFICIENCIA
EMPRESARIAL

En la empresa, como en cualquier actividad, la fijacion de metas u objetivos se
hace imprescindible para el buen funcionamiento de la misma, asi como para su
mantenimiento en un entorno cada dia mas cambiante y “turbulento”. Es por ello que
la empresa necesita de unos objetivos, pero también de un mecanismo que mida la
buena consecucion o no de los mismos. Fijar unas metas sin un elemento evaluador de

su cumplimiento carece de sentido.

Desde el punto de vista econdémico, un sistema eficiente se fundamenta en el
criterio del Optimo de Parcto, que afirma que un sistema econdmico es eficiente
cuando no es posible mejorar el bienestar de ninguna persona sin empeorar ¢l de otra,
es decir, cuando se maximiza el bienestar de la colectividad. De este modo, y como
recogen Fisher et all (1990, 222) “en una situacion eficiente en el sentido de Pareto no
hay despilfarro. Si una vez que la sociedad ha decidido gué, como y para quién
producir aun es posible mejorar, al menos, el bienestar de una persona sin empeorar
el de alguna otra, estdn despilfarrdndose recursos™. La critica mas importante que se
hace a este Optimo es que no sefiala cdmo deben repartirse eficientemente los recursos,

ya que solamente nos informa de qué producir y cémo producirlo.

A nivel microeconémico, segin Tamames (1992, 169) podemos definir la
eficiencia como la “expresion que mide la capacidad o cualidad de la actuacion de un
sistema o sujeto econdmico, para lograr el cumplimiento de un objetivo determinado,
minimizando el empleo de recursos”. De otro modo, Bueno Campos (1983, 118)
define eficiencia -sobre la base de los cldsicos- del siguiente modo: “cualidad de la
actuacion economica que consiste en la minimizacion del empleo de medios para

lograr el cumplimiento del objetivo planteado™.
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Por lo tanto, podemos afirmar que la eficiencia es el fundamento para la buena
marcha de un negocio, intentado realizar sus metas con el menor coste posible y asi
obtener un mayor beneficio. E! papel de la eficiencia dentro de la empresa, en funcién
de los objetivos de cada negocio en particular (aspecto a tener muy en cuenta por sus

administradores) se resume como sigue:

CUADRO 11
—
OBJETIVOS DEL SISTEMA
Objetivos individuales Objetivos
impuestos j
KDRECIMI&TO EFICIENCIA CONTROL
Seguridad Competitividad
Poder ‘
Rendimiento Poder
(Utilidad) interno Poder
l externo
Beneﬁcm /ja tacion
Fines o Misiones % SUPERVIVIENCIA —=—=—®Fines o Misiones

Fuente: AECA (1988, 26).

Como apreciamos en este esquema con la eficiencia la empresa quiere expresar
el grado de competitividad, su rendimiento y, al final, el resultado alcanzado por su
actuacion, en el mejor de los casos, el beneficio. Graficamente observamos que la
eficiencia es tanto mas importante como el control en el cumplimiento de los objetivos
asi como el crecimiento. En muchas ocasiones la oportunidad de un nuevo mercado o
negocio motiva a los administradores hacia el crecimiento, infravalorando la
superviviencia de la empresa en un futuro, que pasa por la eficiencia, asi como por el

control.
Una vez definido el concepto de eficiencia creemos interesante y necesario

anteponer esta nocion a términos similares pero que no deben confundirse, por tratar

aspectos diferentes de la empresa. En primer lugar, eficiencia suele substituirse por

50



Et rcoullado empresarial ex la contabilidad financicna

eficacia, cuando en realidad son dos conceptos® distintos. Segin el Diccionario de
Economia de Tamames (1992, 169) se define eficacia como la “actuacion para
cumplir los objetivos previstos”. Dicho de otro modo, eficacia es, segin Bueno
Campos (1983, 118), “la cualidad empresarial consistente en alcanzar los objetivos
perseguidos”, es decir, conseguir las metas de la empresa independientemente del

empleo de recursos, cuantia,... sin tener en cuenta la economicidad del logro.

Otro concepto es el de productividad, que indica el mejor o peor uso que se

hace de los factores de produccion; en palabras de Quesnay® ¢

‘facultad de producir”.
Se trata de un término muy utilizado actualmente para medir la evolucion de la
economia en general y no es inusual oir que la situacién de tal o cual pais pasa por
mejorar su tasa de crecimiento de la productividad. Martinez Arias (1988, 62) recoge
la definicion de productividad dada por la Organizacién Internacional del Trabajo:

“relacion emtre la produccion obtenida y ciertos factores que han permitido

obtenerla”.

En ocasiones, se confunde el concepto de eficiencia con el de rentabilidad,
cuando tienen matices distintos. Por rentabilidad Tamames (1992, 364) entiende “/a
relacion, generalmente expresada en porcentaje, que se establece entre el rendimiento
economico que proporciona una determinada operacion y lo que se ha invertido en
ella”. El documento n® 5 de AECA (1992a) sobre “Principios de organizacion y
sistemas” lo define como el resultado “de comparar el aumento de rigueza generado
en una unidad de tiempo con los medios y factores empleados para su oblencion”.
Puede parecer que son sindnimos; sin embargo, la diferencia principal entre
rentabilidad y eficiencia es que la rentabilidad no mide aspectos cualititativos ni de
riesgo que un buen indicador de la eficiencia si puede conseguir, Se trata de una
medida cuantitativa de la “optimizacion de los factores productivos gue la empresa

inmoviliza para llevar a cabo sus aciividades™, segin Martinez Arias (1988, 7).

*Si el objetivo de una empresa es, por ejemplo, vender 100.000 unidades de un determinado producto a
raiz de una campafia publicitaria no es igual conseguir ese objetivo (eficacia) a cualquier coste o
conseguir ese objetivo con el menor coste para la empresa (eficiencia).

MCf. Martinez Arias, A. (1988, 60).

51



Por rendimiento podemos entender “la relacion entre el input consumido y el
output obtenido”, medido generalmente para un factor de produccién determinado
(energia eléctrica, materias primas, mano de obra...) como matiza Antolinez Collet
(1983, 26). El Plan General de Contabilidad Analitica® de 1978 definia este concepto
como la “cantidad de productos o salidas que el mismo (proceso econémico) obtiene
en un determinado tiempo de transformacion”. Por lo tanto, el rendimiento de una
maquina puede ser elevado pero su rentabilidad nula, por ejemplo, porque no se
necesiten tantos componentes como fabrica esa maquina con un rendimiento alto.
Comparando este concepto con el de eficiencia aquél no tiene en cuenta los objetivos
de la empresa, simplemente economizando los recursos utilizados por un determinado

factor.

Otro aspecto que podria confundirse con el de eficiencia es el de
economicidad, que segin AECA (1995, 43) en el documento niimero trece sobre
principios contables *“hace referencia al consumo racional de los factores de
produccion necesarios para la realizacién de un producto o servicio determinado™,
que se basan en el consumo de recursos adquiridos en un tiempo adecuado, al menor
coste posible, en Ja cantidad adecuada y con una calidad aceptable. También se puede
encontrar con el término economia, y es muy aplicable para las empresas publicas,

como el resultado de los organismos publicos.

Por ultimo, otro concepto que, en ocasiones, es dificil de distinguir es el
término efectividad. Puede entenderse como ¢l impacto que una actuacién tiene sobre
la gestion de una empresa. Por ejemplo, la adquisiciéon de una maquinaria puede ser
efectiva si viene a cubrir las necesidades de demanda del producto que fabrica, lo que
a su vez incidira sobre los resultados. También la efectividad puede afectar a la
eficiencia de la empresa en el sentido que nuevas medidas con el minimo coste posible

alcancen los objetivos deseados por la empresa con esa nueva politica.

BCE. Antolinez Collet (1983, 26).
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Una vez enmarcado el concepto de eficiencia vamos a profundizar algo mas.
La primera pregunta que puede surgirnos es cémo se puede obtener una actuacion

eficiente. La definicion se puede desagregar en dos:

1.- con unos recursos concretos ——  obtener el maximo resultado posible.
2.- con unos recursos minimos ———  mantener la calidad y cantidad adecuada
de un servicio.

Esta es la conclusion de una actuacion eficiente realizada por AECA (1997b,
24) en la propuesta relativa a los indicadores de gestion para las entidades publicas. De
cualquier modo, también sera interesante conocer cémo podemos saber si una
actividad es eficiente o ineficiente. Esa propuesta incide sobre tres aspectos concretos:
“- el rendimiento del servicio prestado o del bien adquirido, o vendido con relacion a
su coste; - la comparacion del citado rendimiento con un referente o estandar
previamente establecido; - las recomendaciones para mejorar los rendimienios

estudiados y, si procede, la critica de los resultados obtenidos™.

Pero la eficiencia pucde ser medida tanto en términos monetarios como o
monetarios. No todas las actuaciones Ilevadas a cabo por una empresa son eficientes
por ¢l mero hecho de utilizar los minimos recursos puesto que, por ejemplo, se puede
descuidar el servicio a los clientes (de un restaurante) para reducir costes (reducir el
numero de camareros) que con el tiempo no sera eficiente puesto que el objetivo, por
gjemplo, de ventas no se alcanzard o si se¢ alcanza en el presente disminuird en un
futuro cercano ante la insatisfaccidén de los clientes {(por aumento en el tiempo de

duracidn en servir la comida).

Goxéns Duch (1997, 622) afirma que “se ha definido la eficiencia como una
constante tendencia a conseguir el mayor rendimiento. Aplicada a la empresa se ha
de manifestar por el afdn de lograr un beneficio mdximo prestando un servicio amplio
a un coste minimo”. A reglon seguido afiade, para suavizar el matiz capitalista-
materialista de su definicién, que “la mdxima satisfuccion de necesidades econémicas

(fin econémico-social) ha de enluzarse con la idea de beneficio mdximo (fin
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econdémico-privado)”. Amplia el beneficio econémico con un cariz social que enlaza

perfectamente con la concepcidn de empresa actual mirando hacia el entorno.

En resumen, Bueno Campos (1983, 121) define la eficiencia general como la
mezcla de la eficiencia técnica y economica. Para AECA (1988, 29) la eficiencia de
una empresa, al encontrarse en un entorno capitalista y competitivo, define este

concepto en términos de competitividad.

Cuando analizamos los fines de la empresa desde antiguo se viene
considerando como objetivo principal de la empresa la maximizacién del beneficio
empresarial. Esta afirmacion viene refutada por el pensamiento de las teorias clasicas
de Pareto, Hicks, Walras, Schnettler,... En funcién de esta concepcion, se considera al
beneficio*® como una posible medida de la eficiencia empresarial, ya que recordemos
que la eficiencia es la consecucién de objetivos minimizando los costes de dicho
logro. Eso ocurre, matizando, inicamente en entidades que tengan animo de lucro. En
esta linea clasica Mufioz Colomina®’ (1992, 227) sefiala que el concepto de resultado
de explotacion “(...)serd wun indicador de eficiencia en la asignacion y
aprovechamiento de los recursos economicos utilizados, enfendiendo -naturalmente-
que el proceso se ha realizado en condiciones economicamente calificables de
normalidad. Es decir, los costes soportados en cada ceniro corresponden al punfo
éptimo de aprovechamiento de sus activos. De no ser asi, estdn incluyendo en su
valoracion un coste por mantenimiento de recursos ociosos”. Sin embargo, Mallado
Rodriguez (1994, 534) afirma que “debe considerarse el resultado, en sentido amplio,
como indicador de la eficiencia en cuanto a cumplimiento de la planificacion, y como
indicador de la eficiencia en cuanto a la utilizacién dptima de los medios puestos a
disposicion de la gestion”. Destaca de la anterior afirmacion desconocer cuiando se
trata de un resultado en sentido amplio. AECA (1997a, 96) en el documento nimero
quince de contabilidad de gestion matiza a la hora de tratar el resultado empresarial

como “un indicador de eficiencia para el propictario porque le muesira si la gestion

*Una critica al concepto econdmico de beneficio como concepto econdmico puede verse en Shwayder

(1967).
47 Afiadir que Gnicamente se refiere al resultado de explotacion.
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realizada con su inversion le reporta una contraprestacion satisfactoria o no”. Es

decir, que viene a equiparar el término eficiencia al de rentabilidad.

Sin embargo, Martinez Arias (1988, 8) critica centrar el andlisis de la
optimizacion de los factores productivos de la empresa para conseguir sus objetivos en
una Unica magnitud ya que considera que “el beneficio no es suficiente, sino que
deberd ser utilizado conjuntamente con otros indicadores de la eficiencia

empresarial ™.

El resuftado contable como medida de la eficiencia ha pasado por diferentes
etapas destacando las de la teoria estatica, la teoria dindmica y la teoria organica. En
cada uno de ellas se planteaba el resultado desde concepciones diferentes pero que a su
vez difieren del concepto econémico hicksiano de renta. Hicks**define el beneficio
bajo la condicion de mantenimiento de las expectativas del mismo capital productor
en términos eficientes para los periodos siguientes. Si bien tenemos que matizar que
sea cual sea el método de célculo del resultado, se debe conservar el capital productivo
de la empresa; lo que Fernandez Pirla (1974, 194) denomina “condicién® de
eficiencia”. Se trata de “un comjunto fimitaciones del beneficio de la empresa y que
persigue evitar que el reparto del mismo pueda implicar una descapitalizacion o

empobrecimiento de la unidad econémica y de su capacidad de accion™.

*Tomado de Fernandez Pirla (1974).

1 .- Condicion del mantenimiento de la posibilidad de obtencion de beneficios reales analogos en
gjercicios siguientes, detrayendo parte del beneficio calculado por la contabilidad para dotar fondos que
permitan la aptlicacion de los propios medios de accion de la empresa. Ademas debido a la inflacion se
necesita una mayor inmovilizacion de capital para alcanzar la misma corriente de beneficios en términos
reales.

2.-Necesidad de mantener la “capacidad de servicio” de la empresa. Es decir, que la empresa ha de
atender en todo caso a la prestacion de su actividad en las condiciones que sean exigidas pro el mercado
o impuestas por {a competencia.

3.~ Mantenimiento del valor de liquidacion del capital de la empresa en términos reales. La empresa
puede repartir el beneficio con tal de que [a liquidacién de su capital, es decir, la conversién del mismo
en dinero, se verifique reintegrando a los inversores de 1a empresa ¢l poder adquisitivo que tenian y del
que se privaron cuando financiaron la misma. Considerar la inflacion para evitar también el reparto de
beneficios ficticios 0 nominales.
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Por tltimo, el resultado puede ser un indicador’® de la eficiencia de la empresa.
Mallado Rodriguez (1994, 534) defiende esta postura sefialando que “debe
considerarse el resultado, en sentido amplio, como indicador de la eficacia en cuanto
a cumplimiento de la planificacion, y como indicador de la eficiencia en cuanto a la
wiilizacion optima de los medios puestos a disposicion de la gestion”. Sin embargo,
para que sea un indicador valido se necesita la comparaciéon con otros entes
empresariales y, de este modo, poder justificar la utilizacion Optima de sus recursos.
En este sentido tenemos que conocer también sus limitaciones, y asi poder tomar

decisiones con coherencia.

Muchos son los indicadores que miden la eficiencia de la empresa, entre otros
destacan el valor afiadido, 1a productividad, el rendimiento, cash-flow, ventas... Sin
embargo, los que mds han evolucionado han sido la productividad, el valor afiadido y
el cash-flow. Roman Martinez (1994, 830) viene a sefialar que el resultado como
magnitud que mida la eficiencia de la empresa no debe desaparecer sino que “a las
magnitudes que tradicionalmente miden el buen hacer de la empresa se deben aiadir
otros conceptos que respondan al cumplimiento de sus objetivos y responsabilidades,

tales como productividad y valor afiadido™.

El enfoque tradicional del resultado como medida de la eficiencia se
encontraba justificado por el objetivo clasico de la empresa, que era la maximizacion
del beneficio. Sin embargo, como sefiala AECA (1988, 23) “la propia naturaleza de la
empresa como organizacion y su desenvolvimiento vinculado a su entorno, con su
complejidad actual interna y externa, exige la simultaneidad multiobjetivo”. Y en
funcién de esa concepcién se pueden plantear otros indicadores de la eficiencia

empresarial, sin descartar, por su puesto, el beneficio.

*% vamos a intentar justificar por qué el resultado puede ser una medida de la eficiencia de un negocio a
través de un ejemplo. El beneficio mide la minimizacion de Jos costes para conseguir el objetivo
deseado, es decir, la eficiencia. Supongamos dos empresas diferentes con un mismo objetivo: conseguir
unas ventas de 10.000 unidades de un producto novedoso ¢l primer mes de lanzamiento, unido ello a
una fuerte campafia publicitaria. Si el coste de alcanzar ese objetivo de ventas es en un caso de 1105
pesetas en A cuando el precio de venta es de 1000, ain habiendo conseguido esa meta, obtendra
pérdidas. En el caso B el coste de venta de csos productos es de 800, por que obtendra beneficios, De
ahi que en el primer caso la actividad fuere eficaz pero no eficiente mientras que en el segundo la
empresa tendrd beneficios y serd eficaz y si no pueden darse costes menores manteniendo el servicio y
la calidad serd eficaz y a la vez eficiente.

56



St reauttad, i ‘al ex fa fadilidad financioa

Autores como Lopez Diaz’' (1988, XII) sefialan que “el beneficio que aparece
en la cuenta de resultados, omite la informacion necesaria para un andlisis completo
(..) para poder medir la eficiencia empresarial es necesario ufilizar nuevos
indicadores de gestion, lo cual implica discernir, dentro de la productividad, los
resultados provenientes de la combinacion de pardmetros y variables de naturaleza
enddgena de los de naturaleza exégena”. El enfoque tradicional que evalia la gestion
empresarial se fundamenta en el estudio de la cuenta de pérdidas y ganancias, y mas
concretamente, del beneficio que segin Martinez Arias (1988, 1) se trata de la
“magnitud resumen de la eficacia en la gestion por los resultados econdmicos de la
misma, entendiendo el término eficacia como la cualidad empresarial consistente en
alcanzar los objetivos perseguidos. Sin embargo, el andlisis basado exclusivamente en
dicha magnitud no expresa la eficiencia en la gestién, considerada la misma como la
cualidad de la actuacion economica que se refiere a la mejor coordinacion de los
factores productivos para su optimizacion, en el cumplimiento de los objetivos
planteados”. De ahi que surja un nuevo criterio que permita analizar la eficiencia en la
gestion, que es la productividad. El “excedente de productividad global” esta
conceptualizado como “una ganancia sobre la ineficienciu, resultante de una
combinacion de productos v factores productivos mdas veniajosa a precios

[}

constantes . Y ademds permite el estudio del reparto de rentas sobre los agentes

econdmicos implicados en la empresa.

ntroduccion al trabajo de Martinez Arias {1988).
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2.- LAS CARACTERISTICAS DEL RESULTADO DENTRO DEL
MARCO CONCEPTUAL DE LA CONTABILIDAD FINANCIERA

2.1.- Las caracteristicas del resultado contable: relatividad versus utilidad.
2.1.1.- Motivos e imprecisiones para la alteracion del resultado.
2.1.2.- Implicaciones subjetivas que afectan al calculo del resultado.
2.2.- La determinacién del resuftado en el marco conceptual de la contabilidad.
2.3.- Relacién entre el resultado y la contabilidad financiera en Espafia.
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2.1.- LAS CARACTERISTICAS DEL RESULTADO CONTABLE:
RELATIVIDAD VERSUS UTILIDAD

La importancia del calculo del resultado estd en relacién con su elevado
contenido informativo. No solo constituye una obligacion formal, tanto fiscal como
mercantil, sino que proporciona informacion para que las decisiones de los usuarios de
la contabilidad externa sean consistentes, ademas de constituir una ayuda a la gestion
de la entidad. Desde el punto de vista econémico el resultado contable tiene multitud
de utilidades como:

- un método de evaluacion para la direccion de la empresa, ya que permite evaluar si la
direccidn ha actuado correctamente en funcién de los beneficios que se obtienen o de
la disminucidn de pérdidas.

- uno de los medidores de la productividad de nuestra empresa; aunque no siempre un
aumento de la capacidad de nuestra empresa provoca un aumento de beneficios
debido, sobre todo, a que el volumen de ventas no aumente proporcionalmente los
resultados positivos. Todo ello mide también la eficiencia de la empresa.

- un indicador del cumplimiento de objetivos por parte de la empresa, si ha
evolucionado positivamente a lo largo del tiempo.

- otro evaluador de la marcha de la empresa mediante la utilizacién de los datos
estandar o desviaciones en resultados, conociendo si es necesario actuar por el lado de
los costes o de los ingresos.

- una ayuda para el control, la planificacién y la motivacion de todos los elementos de
la empresa, a la hora de realizar los presupuestos de la empresa, mediante la

preparacion de los presupuestos de ventas y de gastos...
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Pero también desde el punto de vista Jjuridico™ el resultado es ntil y necesario.
Es refevante por muchos motivos ya que, siguiendo a Sanz Gadea (1998, 177), de él
dependen cuestiones tan importantes como son:
- el principio de defensa del capital social; en el sentido de que toda variacién del
patrimonio consecuencia de la explotacion del negocio debe figurar en una cuenta
distinta del capital (en el resultado) para mantener intacta la garantia de la empresa
(art. 12,37, 38, 39, 40 y 213 del TRLSA).
- ¢l derecho al dividendo de los socios; ya que éste depende de la consecucién de
resultados positivos por parte de la empresa (art. 1.665 CC). y 48 del TRLSA).
- las obligaciones de reduccion del capital o de saneamiento de pérdidas: cuando el
patrimonio se vea reducido en dos terceras partes del capital, sin haber obtenido
beneficios en los siguientes ejercicios, se deberda disminuir el capital (art. 163
TRLSA).
- la determinacién de la existencia de una causa de disolucién de la sociedad, si las
pérdidas reducen el patrimonio a una cuantia inferior a la mitad del capital social se
debe disolver la sociedad (art. 260.4° TRLSA).
- la determinacion de la calificacion de las quiebras, junto con otras normas; ya que el
resultado contable debe tener en cuenta en el balance cuando se compare que el activo
sea inferior que el pasivo exigible (art. 8 Ley de Suspension de Pagos).
- la determinacién deliberadamente incorrecta del resultado contable como delito
societario; en el sentido que suponga una falsedad en las cuentas anuales (art. 290
C.0)
- la determinacidn de [a base imponible del [RPF, del impuesto sobre sociedades, asi
como del impuesto sobre el patrimonio y sobre sucesiones y donaciones; pudiendo

considerarse de falsedad o fraude (art. 209 C.P o art.890 Cco.)

Todas estas utilidades del resultado contable conllevan la necesidad de
delimitar su calculo. No obstante, en ocasiones se presentan saldos de la cuenta de
resultados que no coinciden segln que se presenten en un pais o en otro. Como expone

acertadamente Sosa Alvarez (1998, 804) se plantean estas y otras muchas dudas que

52 - . P . f . T
Nos fundamentamos en el sistema juridico espafiol. Las implicaciones juridicas del resultado
empresarial variardn en funcion de las disposiciones de cada legislacion.
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da “como resultado wuna disciplina contable escasamente cohesionada y

Jfrecuentemente marcadas por el lugar desde el que actua™.

De hecho, el resultado como idea de excedente o renta residual empresarial no
tiene una exactitud matematica, no es una mera diferencia entre dos cuantias, ingresos
y gastos. Hay algo mas que afiade valor a la informaciéon que el resultado contiene
porque requiere la valoracion de las personas que lo elaboran. Esto es, que existen
multitud de aspectos que se deben tener en cuenta a la hora de elaborar las cuentas
anuales para calcular el resultado: riesgos, valoraciones, estimaciones,... Es decir, que
su calculo necesita de una serie de normas que, en determinadas ocasiones, plantean
diversas alternativas. Esto hace que el resultado tenga una caracteristica peculiar,
como es su relatividad. Para Alvarez Lopez (1995, 168) relatividad entendida “como
cualidad opuesta a lo absoluto, a lo unico”. Para Fernandez Pirla (1974, 192) las
caracteristicas fundamentales del resultado -y que en parte justifica su definicién-

son dos:

a) Es una magnitud relativa, resultando de un proceso de estimacién y valoraciéon que

varia seglin la éptica desde la que se calcule.

b) El resultado es femporal, depende del ejercicio econdmico de la empresa
independientemente de los ejercicios precedentes y siguientes. La temporalidad del
resultado se encuentra inherente no tanto en su delimitacion como en su calculo. Pero
se encuentra justificada por la utilidad que conlleva. Es esta division™ del resultado en

periodos la que, a su vez, lo hace relativo.

Para Sierra et all (1993, 13) el beneficio periddico tiene dos caracteristicas,

similares a las anteriores:

a) el beneficio periddico es una precision anticipada de una parte del beneficio total.

5 Cuando analicemos la evolucion histérica de la cuenta de pérdidas y gamancias conoceremos la
justificacién del calculo de un excedente temporal que es el resultado periddico. Se trata de 1a
aproximacién a una realidad que no sucede como tal.
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b) para calcular el beneficio periddico se debe considerar a la empresa inmersa en un
universo incierto, dado que muchas de las magnitudes a tener en cuenta dependen de

sucesos futuros, que no se conocen con exactitud.

[a mayoria de las criticas que tratan de invalidar la utilidad del resultado como
instrumento clave para la adopcion de decisiones se fundamentan en que €ste no es
exacto. Es relativo, y por tanto, no es objetivo. En consecuencia se concluye que no es
util. Sin embargo, autores como el mismo Fernandez Pirla (1974, 193) sefalan que “en
ningun caso el resultado del ejercicio es consecuencia automatica de una mecdnica
operatoria contable”. Es decir, que dependen del establecimiento de hipotesis,
premisas, criterios de valoracién relativos,... En palabras del tratadista francés Quesnot
se matiza también que “la nocidn relativa del beneficio (... es) comsecuencia
precisamente de esa periodificacion tan artificial como artificiosa que es necesario
realizar de la vida economica de la empresa”. Es decir, que se divide artificialmente
la vida de la empresa en ejercicios que, a su vez, se hace necesario para que su utilidad
sea mayor. Por lo tanto, la utilidad del resultado esta intimamente relacionada con su

relatividad; es consecuencia, indirecta, de su funcionalidad.

Juridicamente autores como Sanz Gadea (1998, 18(0) eliminan la critica de la
relatividad del resultado sefialando que “rno desvirtiia en absoluto el cardcter legal del
resultado contable en cuanto a magnitud derivada de la aplicacién de normas
Juridicas”. Y para justificar atin mas su afirmacion recoge una cita de Ferndndez del
Pozo™ que afiade que “... desde una perspectiva juridica la cuestion (econdmica)
sobre la relatividad de los resultados es irrelevante. (..) La determinacion del
resultado del ejercicio es siempre susceptible de ser calificada juridicamente como

legal (conforme a Derecho) o ilegal (contraria a él)”.

En general, la pretendida imagen fiel de los resultados de las empresas puede
verse turbada por diferentes cuestiones, que ocasionarian la posibilidad de
“confeccionar multitud de balances y cuentas de pérdidas y ganancias” siguiendo a

Rivero Romero (1980, 686). La relatividad que se tiene que evitar en cualquier caso es

*Tomado de Sanz Gadea (1998, 180).
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el manejo de la informacién a conveniencia de determinados usuarios en detrimento
de los intereses de otros. Desde nuestro punto de vista, el resultado es relativo siempre
pero no con matices peyorativos sino por la flexibilidad que concede [a legislacion a la
hora de realizar estimaciones, valoraciones... que hacen que la informacién contable
posea un valor afiadido superior al producto obtenido de simples operaciones
matemdticas para la adopcion de decisiones. Balboa La Chica (1996, 31) afirma que
“no sdlo es importante conocer el montante del resultado sino que (...) es preciso
establecer una conveniente discriminacion que permita oblener informacion suficiente

para conocer, ademuds, la forma en que el mismo se ha generado”.

Analizando la fiabilidad como caracteristica cualitativa de la informacion
recogida por el marco conceptual del FASB Gabas Trigo (1991, 71) afirma que, en
cualquier caso, “ef drea mds castigada por ¢l sesgo en la medida o presentacion de la
informacion es la cuenta de resultados, mediante practicas tales como el alisamiento
del beneficio, mediante registro anticipado de ingresos o retrasado de gastos o
clasificacion inadecuada de resultados extraordinarios, entre otros”. Muchas y muy
diversas son las causas que provocan relatividad en los resultados. Resumiendo

podemos considerar los sigutentes factores:

1.- Periodificacién. En principio, cualquier empresa tiene vida ilimitada en funcidn,

sobre todo, del principio de gestién continuada. Salvo casos excepcionales derivados
del objeto social de dichas empresas, la mayoria de las unidades de negocios no se
plantean terminar su funcionamiento, salvo causas mayores: crisis continuadas,
suspensiones de pagos, .. Sin embargo, se hace necesario en la practica determinar el
resultado peridédicamente por razones legales, fiscales, de gestion, de financiacion y
para remunerar a los propietarios del capital. Y esa delimitacion temporal del resultado
necesita de una serie de convenciones o normas, dando lugar a gastos anticipados,
ingresos diferidos,... que surgen en aplicacion del principio de devengo y del principio
de correlacién de ingresos y gastos. Se basa en que los ingresos deben correlacionarse
con los gastos que ayudan a la consecucion de los mismos y porque ademés a cada
periodo le corresponde imputar sus gastos y sus ingresos, no los anteriores ni los

posteriores.
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2.- Estimaciones. La existencia de incertidumbre sobre muchas de las decisiones
econdmicas que afectan a la empresa provoca la necesidad de realizar estimaciones,
mas o menos fundadas. Entre ellas, las mas importantes son: las dotaciones a las
amortizaciones y las dotaciones a provisiones tanto por fallidos como por pérdidas o

grandes riesgos.

Las estimaciones del importe de los riesgos previsibles y las pérdidas
eventuales, segun Sanz Gadea (1998, 184) suponen “wna distorsion notable”. Y
seguidamente afiade que “el efecto que sobre el resultado contable puede tener la
apreciacion y valoracion de hechos potenciales de cardcter negativo es muy grande”,
Tanto una valoracion por defecto como por exceso del principio de prudencia es
negativa porque se pueden estar creando reservas ocultas, por ejemplo. Se distorsiona
la imagen fiel con facilidad mediante el uso de apreciaciones e interpretaciones de la

realidad que son muy subjetivas.

3.- Valoraciones. La posibilidad de valorar un ingreso o un gasto en funcién de
diferentes criterios de valoracion provoca la consecucion de diferentes resultados. La
existencia de inflacion puede aconsejar utilizar algin método de valoracidn diferente
al normalmente utilizado para paliar los efectos de la depreciacidon monetaria. Por
ejemplo, la valoracion de los gastos a precio de adquisicién y de los ingresos a su
valor actual provoca la existencia de beneficios mayores procedentes del efecto de la
inflacion en el inmovilizado, el inventario... Ese mayor beneficio es, por tanto, ficticio
pues depende de aumentos monetarios que no son reales. Si posteriormente ese

resultado se reparte se podria estar descapitalizando la empresa.

Pero también se pueden valorar los bienes de una empresa al valor de
liquidacion, en el caso de una suspension de pagos o una quiebra; a precios de
mercado, en el caso determinados instrumentos financieros; al precio justo o valor
venal para el caso de las donaciones... En ocasiones la defensa del precio de
adquisicion no se fundamenta en una l6gica econdmico-financiera concreta sino en el

mantenimiento tradicional de un criterio por no existir alternativas justificadas.
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Uroz y Quer (1996, 23) seitalan que los criterios de valoracion (asi como los
principios) “ofrecen dudas, que son polémicos e incluso que no son perfectos, pero su
aplicacion nos permite, por lo menos, establecer cudl es la posible diferencia y
minimizarla”. La problemaética que afecta a las valoraciones puede reducirse si se tiene
la suficiente informacion para conocer las decisiones valorativas oportunas, asi como

sus efectos, las decisiones de los usuarios pueden estar fundamentadas.

4.- Complejidad econdmica tanto por determinados hechos contables que permiten

una gran cantidad de posibilidades a la hora de contabilizarlos como por la realidad
econdmica y su rapida evolucién provocan ciertas dificultades de representacién. Un
ejemplo son los instrumentos financieros. Debido a su rdpida evolucion se han
generalizado en medianas y grandes empresas lo que exige una correcta v amplia
informacion contable no solamente en la memoria sino también en el balance y en la
cuenta de resultados. Desde mediados de los ochenta se llevan realizando borradores y

aun hoy en dia existen dificultades, a pesar de las nuevas normas ya aprobadas.

Llegados a este punto se nos plantea una cuestion muy importante en torno al
resultado como consecuencia de sus limitaciones: jes util calcular el resultado de la
empresa?. Podria pensarse que si sus caracteristicas adolecen de una serie de
imperfecciones disminuiria su utilidad. Estamos discutiendo la diatriba entre
uniformidad y flexibilidad que debe regir el calculo del resultado contable. Por un
lado, la formulacion de un concepto basico de medicion financiera “resolvera mds
Jacilmente la dificultad de seleccionar los mejores métodos contables entre distintas
alternativas”, como expone Gabas Trigo (1991, 79). Pero “la falta de uniformidad o
discreccionalidad permite la manipulacion del beneficio™. Esto es, que el calculo del
beneficio no puede ser totalmente uniforme ni flexible, sino un equilibrio entre ambos.
La funcionalidad prima sobre cualquier conceptualizacién mds o menos definida, y
sobre cualquier discreccionalidad mas o menos deseada. Debemos acentuar mas la
importancia que la funcion de este elemento de los estados financieros tiene antes que
debatir su poca o mucha relatividad. Siguiendo a Sanz Gadea (1998, 186} “la famosa

relatividad del resultado contable no quita un dpice u la legalidud del resultado

contable”,
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En resumen, no podemos impedir que el resultado sea relativo, no es una cifra
absoluta y objetiva. Pero no por eilo pierde utilidad. Para Menéndez Menéndez (1991,
583) “la utilidad informativa de esta magnitud depende de los fines que se planteen
los usuarios de los estados contables en relucion con ella”. Para que esa utilidad sea
tal se debe conocer qué partidas hacen del resultado que sea relativo, por qué motivos

y qué consecuencias tiene.

Someramente y ya que proponemos ¢l conocimiento de aquellas partidas y/o
consecuencias que componen la relatividad del resultado contable vamos a proponer el
caso particular de nuestro pais como ejemplo. Sin profundizar en este apartado,
destacar la importancia del conocimiento de estas partidas ocasionadas por las normas
principales reguladoras de nuestro-sistema contable. Resumidas en el siguiente cuadro

se indica también el apartado al que corresponden segiin el modelo normal de cuenta

de pérdidas y ganancias del PGC:

CUADRO 12
CAUSA SUBGRUPOS DE LA CUENTADE P Y G |PRINCIPIOS
AFECTADOS

Eleccion de|- Aumento/reduccién de existencias de{-precio de adquisicion.
criterios de|productos terminados y en curso de|-prudencia.
valoracion | fabricacion. -empresa en

-Aprovisionamientos. funcionamiento
Valoracién |-Variaciones de las provisiones de trafico. -prudencia
del riesgo -Servicios exteriores. -correlacionde ly G
Realizacion |-Excesos de provisiones de riesgos y gastos. -prudencia
de -Dotacion para amortizaciones de | -precio de adquisicion
estimaciones | inmovilizado y al fondo de reversion. -correlacion de [y G

-Variacion de provisiones de existencias.”
-Vanaciones de las provisiones de inversiones
financieras.*

-Variacion de las provisiones de inmovilizado
inmaterial, material y cartera de control.*
-Impuesto de sociedades.

- devengo

Traslades aj-Gastos financieros y gastos asimilados. -devengo

resultados -Otros intereses e ingresos asimilados. -correlacion de [y G
-Subvenciones de capital transferidas al{-empresa en
resultado del ejercicio. funcionamiento

Fuente: elaboracion propia.
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En el presente cuadro se exponen las causas que motivan la relatividad del
resultado externo a modo de resumen: estimaciones, eleccidn de criterios valorativos,
valoracion de riesgos y traslados a resultados. De estos cuatro bloques, el traslado a
resultados no supone relatividad de la cifra del resultado global aunque si en periodos
concretos; es decir, el importe del gasto no se subjetiviza sino en el momento de
imputarlo a resultados. En cuanto a la eleccién de criterios de valoracion en si supone
subjetividad pero con unos limites. Unos criterios mé&s o menos preestablecidos
implican una objetividad mayor que el hecho de realizar una estimacion propiamente
dicha ya que no tenemos una base prefijada. Por su parte, la valoracién del riesgo
conlleva matices subjetivos en la medida en que la persona que elabora la informacion
contable tenga mayor 0 menor aversion al riesgo. Una posible inclusion del riesgo en

la informacién contable eliminaria mucha subjetividad en este aspecto concreto.

Por lo tanto, son las estimaciones contables las que implican mayor
indeterminacion de la cifra del resultado contable en nuestro sistema contable y las
que no dependen del sistema contable de referencia sino de la necesidad de una
previsién propia por parte de las empresas. De todos modos, hay algunas de estas
estimaciones que pueden objetivarse en funcién de un desarrollado sistema de costes
pero otras no. En cualquier caso, todas las partidas mencionadas, en mayor 0 menor
medida, tienen su importancia segiin su presencia en los estados financieros de cada

empresa en concreto.

En ocasiones ha sucedido que empresas con beneficios elevados un ejercicio
{leguen a la quiebra en el siguiente. No se trata de mala suerte o de casualidad. Un
ejemplo clasico es el propuesto por Largay y Stickney (1980) sobre la empresa W.T.
Grant, tomado de Gabas Trigo (1996). Una compafiia que durante los afios 1973 al
1975 obtuvo beneficios positivos mientras que los flujos de caja generados por las
operaciones eran negativos. Se trataba de una crisis economico-financiera que se

enmascaraba en beneficios netos positivos.

" Las provisiones por depreciacién pueden incluirse tanto en el apartado de criterios de valoracion -
debido a la valoracién del valor de mercado- o bien incluirse en estimaciones -ya que se estima si esa
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De ahi que se estén proponiendo nuevos instrumentos que no reflejen en un
ejercicio unos buenos resultados y al ejercicio siguiente elevadas pérdidas. Este es el
caso del EVA® en Estados Unidos, respaldado por empresas de gran volumen como

son Coca Cola o General Electric, como expondremos con posterioridad.

Otros autores consideran mas apropiado una conjuncién entre varios
instrumentos ya existentes como es el caso de la teoria de “calidad del beneficio”,
utilizando datos del estado de flujos de tesoreria y de la cuenta de pérdidas y
ganancias. Consideran que el principal problema no son tanto las estimaciones como
“la flexibilidad de aplicacion de principios contables generalmente aceptados, lo que
repercute en la cuantificacion del resultado contable que puede variar (...)” segun
Gabas Trigo (1996, 50). Es decir que el problema es la variabilidad de la informacién
contable procedente de las alternativas permitidas dentro de los principios y de las
diferencias normativas entre paises. Pero esa variabilidad, a su vez, es consecuencia de
la necesidad de una norma flexible que se adapte a una realidad empresarial y
econdmica cada dia mas dindmica y compleja. Para Gabas Trigo (1996, 51) “la
vertaja de la adaptabilidad tiene el inconveniente de la variabilidad de la
informacion contable, sobre todo, en lo que respecta a la cifra del resultado. La
magnitud muas sensible a la flexibilidad en la eleccion de prdcticas contables es, sin

duda, el beneficio”.

La teoria de “la calidad dei beneficio” se fundamenta en dos afirmaciones: que
el beneficio real es de mas calidad que el manipulado y que los beneficios segin el
criterio de caja son mas objectivos (“mejores™) que los no realizados. Y todo ello
conlleva a un tercer supuesto: “la calidad del beneficio aumenta cuanto mds estable es
éste y esta cualidad permite aumentar el contenido predictivo del beneficio” siguiendo
a Larran tomado de Gabds Trigo (1996, 52). No vamos a profundizar en este estudio
que se escapa del objeto de nuestro trabajo de investigacion si bien consideramos que
se trata de una propuesta interesante que permite vincular el beneficio de la cuenta de
pérdidas y ganancias con el fluyjo de tesoreria procedentes de las operaciones

ordinarias, obteniendo asi una visién mas “realista” de la empresa.

pérdida de valor es reversible 0 no y su cuantia-.
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Por ultimo, queremos incidir en una idea: mas que un problema la relatividad
es una caracteristica intrinseca del resultado desde la que tenemos que partir. Distinta

es la alteracidn intencionada de la cifra del resultado con motivaciones obscuras que el

hecho de que el resultado no sea matematicamente exacto.
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2.1.1.- MOTIVOS E IMPRECISIONES PARA LA ALTERACION DEL
RESULTADO

El hecho de que el resultado contable no sea una magnitud exacta,
matematicamente hablando, no exime de ser un concepto claro y razonable como
elemento evaluador de la empresa y como guia para una buena toma de decisiones por
la multitud de usuarios que lo utilizan o pueden utilizarlo. Sin embargo, autores como
Gay Saludas o Rivero Romero tratan la relatividad del resultado contable bajo graves
acusaciones que parecen “dar pie” a actuaciones deshonestas. Particularmente, desde
la optica del conocimiento de las diferentes posibilidades de alteracion del resultado y
su problemética podremos darle mas significacion. Creemos que la problematica del
resultado reside no en sus posibilidades de flexibilidad sino en las posibles

alteraciones que se hagan de esa magnitud y sus finalidades.

El conocimiento de las posibles manipulaciones™ del resultado nos puede
servir de fundamento para determinar la composicion del resultado y sus posibles
limitaciones. Sigutendo a Cea Garcia (1994) exponemos un cuadro resumido con las

causas de alteracion del beneficio o pérdida periddico:

55 . . . . .
Para conocer en profundidad las practicas més comunes y los motivos que provocan distorsiones en la
informacion véase Crespo Dominguez (1996),
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1° BLOQUE
conceptual
PRINCIPALES
2° BLOQUE
mixto
3° BLOQUE
normativo
FACTQRES DISTORSIONANTES
DEL CALCULO DEL RESULTADO
CONTABLE PERIODICO
OTROS d

CUADRO 13

a) Indeterminacion de conceptos de renta y sus

componentes = ;Que ingresos-ganancias y gastos-pérdidas incluir?
b) Cifra del resultado contable en términos monetarios =

;Cuanto es el resultado real?

¢) Indeterminacién del perimetro de transacciones =

¢Relacion empresay grupo o asociada’

d) Incorporacion al resultado de ganancias o pérdidas de
autotransacciones = ; Transacciones reales o ficticias?

e) Incorporacion al resultado de sucesos 1o acaecidos o
potenciales = ;cudnta incidencia tiene el principio de prudencia?

f) Inadecuacién de principios y normas contables a la

evaluacion de ingresos-ganancias y gastos-pérdidas de las
operaciones objeto de calculo = /queé y cémo inciden los principios
contables en el resultado?

- Carnbios en los principios comablles

- Repercusiones de operaciones de
gjercicios anteriores no contabilizadas

- Diferencias de inventarios no justificadas
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Estos nueve factores son los principales causantes de que el resultado no sea
objetivo pero ninguno de ellos afectan a la relatividad del mismo sino a problemas de
alteraciones y/o de artificios contables para modificar, positiva 0 negativamente la
magnitud del resultado contable. Puesto que esta bastante claro el cuadro anexo vamos
a detenernos en dos bloques de las principales justificaciones de alteracion del

beneficio: las teorias de alisamiento de! beneficio y la contabilidad creativa.

A) TEORIAS DE ALISAMIENTO DEL BENEFICIO. Segin Prakash y
Rappeq:)ort5 6 (1977, 29) el comportamiento de los individuos y organizaciones no solo
esta influido por la informacion que reciben y usan sino, también, por la informacién
que se les requiere y que piensen que va a ser utilizada por sus perceptores. Al
fenomeno de como condiciona la informaciéon emitida la actitud de los usuarios se
denomina inductancia. De ahi que, en ocasiones, fa cuenta de pérdidas y ganancias
refleje mas el resultado que se desee alcanzar antes que el resultado real de la empresa.
Se trata de elaborar la cuenta de resultados en funcion de unos objetivos ya

predeterminados de antemano.

Algunos autores, como recogen Hendriksen y Van Breda (1992, 310),
suscriben la idea de medir e informar diferentes propositos u objetivos en la empresa
en funcion de varios conceptos de resultados; es decir, obtener tantos resultados como
objetivos. Por ejemplo, para los accionistas -interesados en los dividendos, sobre todo-
calcular el resultado repartible les seria mas util que el resultado monetario. El
resultado real interesaria, sobre todo, a los administradores de la empresa. Tampoco
tiene sentido que Hacienda grave con el impuesto de sociedades beneficios que no son

tales, como por ejemplo, los ocasionados por la inflacion.

Entre los posibles efectos inducidos de actuaciones de los directivos o
administradores destacan los que afectan al resultado contable, lo que revela una vez
mds la importancia de esta cifra en multitud de actuaciones tanto de agentes internos
como externos. Tua Pereda (1983, 1013-1014) recoge varias de estas actuaciones: un

claro ejemplo seria la determinacion de un beneficio contable suficiente para que los

*Citado en Galleno Ortiz, MLL. (1992, 2)
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dividendos mantuvieran una tendencia equilibrada en sentido ascendente. La imagen
de la empresa seria buena y se justificarian, de cara a los accionistas, las actuaciones

de sus gerentes.

Por otra parte, nos encontramos con la figura del gerente que tiene un papel
predominante y dual tanto como usuario como por suministrador de la contabilidad.
En ocasiones, la informacion contable puede ser alterada por ellos pues ésta puede
afectar negativa o positivamente a sus objetivos. Uno de los procedimientos que
utiliza el gerente para maquillar la informacién es mediante el glisamiento del
beneficio, que pretende suavizar sus fluctuaciones. Breidleman®’ (1973, 65) define el
alisamiento del beneficio como “la amortiguacion intencionada de las fluctuaciones
sobre un nivel de beneficios que se considera normal para la empresa”. Existe toda
una teoria sobre el alisamiento del beneficio, también llamada mas genéricamente

teoria de alteracion del beneficio.

Por regla general, la posicidon de cualquier empresa ante la regulacion contable
determina una serie de posturas particulares puesto que no todas tienen que aceptar
igualmente {as normas contables para cada unidad econémica. De ahi que [a necesaria
flexibilidad posibilite una serie de actuaciones entre las que se encuentra la teoria de la
alteracion del beneficio contable, que se centra exclusivamente en la cifra de la cuenta
de resultados. Como recoge Tua Pereda (1983, 946) “en algun momento del desarrollo
historico de la regulacion contable se ha pensado que el beneficio es una cifra
relativamente inequivoca, a la que podia llegarse aplicando deferminadus reglas
contables que en general no debian permitir excesivas alternativas o liberiades por
parte del manager”. Sin embargo, Chambers -citado por el anterior autor- deshace esta
idea afirmando con rotundidad que existen 30 millones de maneras diferentes de

calcular el beneficio.

La teoria de alteracion del beneficio expone la idea de que el beneficio de un
egjercicio es el mas conveniente, el mds adecuado entre una combinacion de

posibilidades, un ajuste de intereses: “poner la norma al servicio de sus objetivos”. El

57 Citado de Galleno Ortiz, M.L (1992, 7)
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fin que se persigue no es una satisfaccion maxima sino adecuada o suficiente. Se busca
el beneficio equilibrado. Esta teorfa de alteracion de la renta empresarial también se

podria denominar teoria del equilibrio_del beneficio o del beneficio contable

equilibrado. 1.os motivos que estimulan la alteracion del resultado hasta una situacion

de equilibrio pueden agruparse en tres blogues:

1.- El efecto imagen del beneficio. Como recoge Tua Pereda (1983, 949) “las crestas

y valles harian descender la confianza piblica”; y retomando unas palabras de Caplan
matiza que el resultado “es un pardmetro necesario para la supervivencia de la
empresa y cuya cuantificacion es considerada normalmente como una representacion
veraz e imparcial de la medida del comportamiento, sin que normalmente se aluda a
su posible relatividad o a sus evenfuales sesgos”. Entendemos que en un entorno tan
cambiante como el actual la imagen juega un papel fundamental para la buena o mala
percepcion que los consumidores de la empresa, y por ende los usuarios de su
informacion, pueden tener de la misma. Se trata que la unidad de produccion “venda”
una buena imagen a través de sus resultados, siendo estos equilibrados ya que
principaimente unos beneficios constantes favorecen la estabilidad de dividendos, gue
dan confianza a sus propietarios. Esa seguridad se trasladard al mismo tiempo a sus

clientes, proveedores, trabajadores, inversores potenciales...

2.- Bfecto sobre el precio de las acciones. Los cambios en el valor de mercado de las

cotizaciones refiejan los cambios en el valor econémico de la empresa. Para Pierce-
Brown (1999, 81) “durante un corto periodo de tiempo, los precios de las acciones
pueden tluctuar debido a la especulacidon comercial, a los cambios macroeconomicos o
a efectos (random) aleatorios, pero en un periodo mas largo la valoracién del mercado
es lo mas cercano que tenemos de una medida independiente del esfuerzo econdmico
de la empresa”. Aunque es mejor que para que el precio de las acciones no sufra
variaciones bruscas exista, mas o menos, una tendencia hacia el beneficio equilibrado.
Para Breidleman®® “la alteracién equilibrada de la renta afiade efectos beneficiosos
en el precio de las acciones, que se muestra estable y creciente en relacion con la

tendencia equilibrada del beneficio”. Para empresas que cotizan en mercados

%8 Recogido por Tua Pereda (1983, 950).
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secundarios de valores el posible efecto beneficioso o perjudicial de las variaciones de
resultados puede conllevar a que se siga una politica de beneficios equilibrados.
Clientes, proveedores, agentes sociales... pueden realizar unas u otras decisiones sobre
la base de las cotizaciones sociales. De ahi la importancia a mantener unos beneficios
estables. Quizas pueden ser mas perjudiciales unos beneficios altos antes que unos

beneficios con una tendencia equilibrada.

3.- El propio_interés del manager o administrador. A la gerencia le puede interesar

manejar las cifras contables en su Unico beneficio: més seguridad en el trabajo, mayor
tasa de expansion de los incentivos, mejores compensaciones econémicas y un estatus
social y de poder elevado, entre otros. Por ¢jemplo, una inversion que conlleve un
elevado riesgo pero que pueda reportar a la empresa importantes beneficios, y por
ende al gestor, va a ser mejor evaluada como posible por el administrador que por los
propietarios, puesto que €stos van a valorar mas el riesgo mientras que aquéllos se
encaminaran a por grandes beneficios. De cualquier modo, se intenta que prevalezca
un equilibrio entre ambas posturas, por otra parte, dificil de conseguir. Asi, Gordon®”
afirma que “el manager altera la renta al objeto de mantener los niveles de
satisfaccion del accionariado que maximicen su utilidad, manipulando su importe y su

tasa de crecimiento: si son altos los reduce, y viceversa®.

Por lo general, estos tres bloques de motivaciones no son excluyentes, se
pueden combinar incluso los tres o dos de ellos... Los procedimientos que permiten
que la teoria del beneficio equilibrado se lleve a cabo pueden ser o bien la eleccion de
procedimientos contables substitutivos (ej. elegir uno u otro método de amortizacion
segun interese); las alternativas sobre estimaciones que influyen en las cifras que
contienen las cuentas anuales (gj. las estimaciones de la vida util de un inmovilizado)
y las decisiones de gestién (ej. momentos de realizar una inversion, de hacer

enajenaciones, ...).

*Tomado de Tua Pereda (1983, 952).
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Algunos antores vienen a confirmar la existencia, como indica Rivero Romero

(1995, 445) de los “artificios” contables® para adulterar la cuenta de pérdidas y

panancias y conseguir el resultado més o menos pretendido. Los mas utilizados son las
variaciones de dotaciones a provisiones, las valoraciones irreales, las activaciones

inadecuadas por exceso o por defecto y la adulteracién de ingresos, entre otras.

Desde otro punto de vista, se trata el concepto de artificio contable como
sinénimo de fraude contable, como para Grajal Martin y Gutierrez Garcia (1997, 485).
Este tipo de alteracion es la que se debe perseguir y prohibir en cualquier caso, ya que
“suponen una alteracion de la situacion real de la sociedad”. Y afiaden seguidamente
que “constituyen, por tanto, hechos contrarios a la consecucion del objetivo de la
imagen fiel (...).Tal modificacion, en la mayor parte de los casos, se realiza a través
de la alteracion de los resultados”. En el siguiente esquema, de forma resumida, se

exponen los principales artificios contables referidos a la cuenta de pérdidas y

ganancias:
CUADRO 14
ARTIFICIOS'CONTABLES
EN PERDIDAS Y GANANCIAS
1
INGRESOS YGASTOS DEL PERIODO
[ = Y
Aumento ficticio Disminucion dd Clasificacion y
de los ingresos los gastos terminologia
[ incorrecta
T
-Ventas ficticias o inexistentes | -Ausencia de amortizacion -Compensacién de gastos
-Ventas efectuadas y y/o provision. e ingresos
devoluciones posteriores -Desviacion de gastos hacia -Alteracién de margenes
-Ventas a sociedades vinculadas|  sociedades vinculadas -Ausencia de distincién
-Ventas con pacto de recompra | -Pérdidas en activos incobrables | entre transacciones
-Activacion de gastos -Falta de cancelacion de activos | de empresas vinculadas.
sin proyeccion futura.

Fuente: Grajal Martin y Gutierrez Garcia (1997, 494).

60 Oiro autor que también trata esta problemética es Cea Garcia (1992, 454), utilizando la

expresion de “cosmética contable”,. Y afiade en tono burlesco, pero destacando Ia importancia de la
cuestion, que “lu cuenta de resultados, verdadero rostro de la empresa que trasciende al piblico se
presente y exhiba en sociedad del modo mds decoroso posible, lo que Implicaria su paso por el salon
de belleza contable®. En espera de tiempos mejores la empresa sale al paso de posibles pérdidas
cuantiosas que podrian tener efectos de “lapida” para la empresa, sus trabajadores y todos los terceros
implicados en el proceso productive o en el servicio de la misma.

79



Et neauttads cmpresarial en la cantabilidad financiva

En ocasiones, la alteracién de las cuentas puede suavizar el efecto de unas
crisis que, posteriormente, puedan superarse. Sin embargo, aquellos que defienden
esta situacion creemos que deberian reflejar la situacién real de la empresa de manera
objetiva e informar de los posibles riesgos que tendria, justificando su situacion en
funcién de una mala coyuntura econémica, ... en la memoria, informe de gestion o
documentos internos dirigidos a los socios de esos negocios, en un intento de ser

objetivos pero dando a conocer la situacién real por la que atraviesa la empresa.

B) CONTABILIDAD CREATIVA. Se trata de otra teorfa de alteracion de las cifras
contables. Destacar que ya en 1941 el AICPA definia la contabilidad como un arte
que, como tal, lleva implicita la nocién de creatividad, de creacion. Este parece ser el

germen de esta tendencia contable.

Muchas son las definiciones y matices que la genérica contabilidad creativa®
soporta. Es un término sinédnimo del posible mal uso de la técnica contable. Por otra
parte, se puede comprender desde el punto de vista de Bemhein, tomado de Rodriguez
Molinuevo (1996, 774), que a través de un ejemplo explica su forma de ver esta
“contabilidad”. Cuenta de una misma realidad fotografiada por tres profesionales.
Cada foto ofrece una vision diferente puesto que incluyen la subjetividad del
profesional; “son una unica realidad, pero pueden dar lugar a diferentes imdgenes
que podrian ser consideradas como validas y que, ademdas, llevasen consigo la
creatividad de su elaborador”. 1.o mismo puede suceder, en vez de un paisaje o una

persona, con ¢l patrimonio, la situacién financiera y el resultado de la empresa.

Sin embargo, también hay autores que consideran la contabilidad creativa
como aquella capaz de mejorar la informacion contable, dando una visidn mas
positiva de esta realidad. Se trata de utilizarla para conocer qué partidas pueden alterar

el resultado y tomar decisiones en funcidn de esta vision.

$'Como seffalan los profesores Uroz v Quer (1996, 65) “ef titulo de contabilidad creativa puede llegar
a ser cinico o simplemente sutil o puede que lacénico. Su objetive es el de sistematizar las variables
que pueden intervenir en la confeccion del resultado de un ¢jercicio y como puede ser manipulado o

desdibujado”.

80



2{. s it arcal en la "1"'/"!&34‘65&"4

Siempre han existido situaciones en las cuentas anuales que han hecho alterar
la sustancia real del resultado empresarial. Sin embargo, es en coyunturas econdmicas
negativas cuando la necesidad de alterar el resultado se agudiza y como sefiala
Rodriguez Molinuevo (1996, 774) “en épocas de crisis economica la tendencia de las
empresas es emplear la informacion contable como estrategia en su favor, utilizando,
si es posible, las opciones que permite la contabilidad, al objeto de dar una imagen

mds dulcificada de su situacion econdmico-financiera y de sus resultados”.

Naser (1993, 59), considera que su justificacion estd en “la flexibilidad y la
inconsistencia de las practicas contables existentes, unidas a los requisitos legales™
debido a las posibilidades existentes en unas alternativas u otras. Amat y Blake (1996}
sefialan dentro de Ja definicion de contabilidad creativa su justificacion en funcion de
posibles aspectos a manipular:

a) los vacios de la normativa existente. Como consecuencia de la evolucién del
entorno, por ejemplo, la normativa contable internacional no se pone de acuerdo al
tratar denominados hechos fuera de balance. Los productos financieros son un buen
ejemplo.

b) las posibles elecciones entre diferentes criterios de valoracién autorizados. Por
ejemplo, se puede contabilizar un bien por el valor actual o el precio de adquisicion.
[in uno u otro caso varia la incidencia que la inflacion tiene sobre los mismos.

¢) desde nuestro punto de vista afiadiriamos la incidencia que la incertidumbre tiene
sobre la contabilizacién de los hechos econdmicos que ocurran en la empresa. Hay
actuaciones que como consecuencia de la incertidumbre requieren de predicciones,
suposiciones, ... Giner Inchausti (1992, 4) expone que “la incertidumbre gue rodea
toda actividad economica impide plasmar de manera simple en un documento
confable, algo aparentemente tan claro como el resultado del ejercicio o el valor del
patrimonio empresarial”. 'Y continta afiadiendo que “se precisa hacer una serie de
suposiciones relacionadas con el futuro para determinar el valor de los consumos
llevados a cabo en el efercicio, para decidir sobre la razonabilidad del cobro de las
ventas, etc.”. Actuaciones como las mencionadas son las que permiten manipular la

informacion.
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En general, es util para conocer y comprender las limitaciones y la elaboracion
de la informacion contable. Conociéndolas podremos analizar mejor el resultado y sus
componentes asi como elaborar la informacién contable. Todo ello tiene importantes
implicaciones, puesto que distorsiona los resultados y puede falsear a corto plazo la
imagen de la empresa. Y estas dos implicaciones a su vez se pueden concretar en las
siguientes practicas contables:

1.- En situaciones de incertidumbre: decidir estimaciones, predicciones u opiniones en
funcion de si interesa mejorar 0 empeorar la imagen, aumentar o reducir el resultado.
2.- En casos excepcionales: se puede considerar que son situaciones especiales o
actividades ordinarias de la empresa en funcién del resultado que nos interese.

3.- Ante diferentes opciones: puede realizarse un cambio de criterio, justificado o no.
4.- Entre diferentes posibilidades: se puede elegir entre diferentes métodos o criterios.
5.- Hay también fraudes: como transacciones engafiosas o irreales entre filiales.

Y esa informacion contable puede conseguirse a través de multiples practicas:
aumentos de gastos, disminuciones de ingresos, variaciones de reservas,
reclasificacion de activos o de pasivos... Las manipulaciones mas frecuentes y sus

consecuencias son:

CUADRO 15
Aumento o Aumento o Reclasificacion Manipulacién
reduccion de reduccion de de activos o de memoria,
ingresos o activos o pasivos informe de
gastos asivos gestién, o de
auditoria
Variacion del Variacién de
resultado activos y
pasivos

Variacién en el diagndstico de temas tales como liquidez, endeudamiento,
independencia financiera o rentabilidad

Variacion del valor de la empresa, de sus posibilidades de endeudamiento bancario, de
los incentivos para directos o de los precios fijados para servicios regulados.

Fuente: Amat, O. y Blake, J.(1996, 18)
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Son muchas las manipulaciones62 contables que la préctica63 de las empresas
espafiolas presentan siguiendo a Carenys Fuster y Valls Roig (1996, 34), tales como
alterar las valoraciones de los activos tales como existencias, clientes o inmovilizado
mediante correcciones de valor insuficientes o excesivas, sin considerar el principio de
prudencia; variar el valor de las reservas o de los resultados sin justificaciones
aparentes, desfigurando la imagen fiel; ocultar o inflar ventas y gastos para modificar
los resultados a conveniencia; retrasar o adelantar el registro de ingresos o gastos, sin
tener en cuenta el principio de devengo; considerar gastos como inversiones o

viceversa, incumpliendo las reglas establecidas para la activacion de gastos; ...

Una de las funciones mds utiles de la contabilidad creativa serd conocer cuales
son las variables que pueden alterarse, las causas y los objetivos perseguidos. De este

modo Uroz y Quer (1996) sefialan las incidencias sobre el resultado de esas variables:

%2 Llegados a este punto, nos planteamos la relacion existente entre la contabilidad creativa, el fraude y
[a ética™. Amat y Blake (1996, 20) insisten en considerar que “existe una clara diferencia entre la
transgresion deliberada de la legisiacicn en casos como los citados, y la uctuacion dentro de fa fey que
encontramos en la contabilidad creativa™. A pesar de todo, la contabilidad creativa, en general, se
encuentra dentro de los limites impuestos por la ética®. Un comportamiento ético segim Fernandez da
Silva (1993, 3) “lo constituve el contemplar las consecuencias gue nuestras acciones tendrdn sobre los
demds” o lo que es igual “con el concepto de responsabilidad universal”. De ahi que algunas practicas
de las incluidas dentro de la contabilidad creativa puedan estar fuera de la conducta ética que debe
perseguir todo contable y administrativo. Si profundizamos en esta materia, Fernandez da Silva (1993,
2) nos sefiala que “en los idftimos afios han surgido iniciativas que tratan de completar esios
enunciados (conseguir el maximo beneficio) que consideran vilidos, pero incompletos en la medida
que no se cuestiona el modo de obtenerlos”.

% Muchos son los gjemplos que encontramos en nuestro pais sobre cuentas anuales que parecian indicar
que el negocio era viable y que de un ejercicio econdmico a otro llegan a la quiebra técnica 0 a la
suspension de pagos. Cf. Gay Saludas (1996, 635 y ss.}). Por ejemplo, Urafita. En 1993 tenia pérdidas
de 7.722 millones de pesetas que realmente sobrepasaban los 10.000 millones debido & que en 1992
obtuve unas pérdidas por depreciacién de su cartera de valores por algo mas de 5.000 millones y que no
amortizo hasta junio de 1993 con cargo a reservas, sin pasar por la cuenta de pérdidas y ganancias y en
concreto como pérdidas de ejercicios anteriores.

Un ejemplo mas es el “Caso Banesto”. En 1990 se produjo, segin el informe anual de banco,
un recorte de un 62% de las dotaciones por amortizaciones y provisiones, con el fin de conseguir un
aumento del 10 por 100 del beneficio respecto a 1989. En 1991 se aumentaron las dotaciones un 140
por 100, debido [as disposiciones del Banco de Espafia (BE). Pese al aumento de los gastos se consigue
un incremento en los beneficios anuales de la entidad de un 14,3 por 100, debido al aumento de las
ganancias extraordinarias por valor de 23.000 millones de pesetas. En el afio 1992 disminuyeron los
beneficios un 56 por 100, consecuencia de la desaprobacién por la maxima autoridad monetaria de
nuestro pais de disminuir las dotaciones o bien aumentar los beneficios extraordinarios. A pesar de las
disposiciones de! BE, cuando se intervino ] banco el agujero de Banesto superaba los 600.000 millones
de pesetas, entre otras causas por la falta de dotaciones por provisiones tanto de créditos como por
depreciacion de valores mobiliarios. El banco estaba utilizando la contabilidad creativa para poder
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CUADRO 16
VARIABLES/ PROCEDIMIENTO EFECTO SOBRE
CONCEPTOS (PRACTICA CONTABLE) EL RESULTADO
Compras final de afio | Desplazando ejercicio Aumenta
Compras final de afio | Anticipando ejercicio Disminuye
Ventas final de afio Anticipando ejercicio Aumenta
Ventas final de afio Desplazando ejercicio Disminuye
Ingresos Desplazando ejercicio siguiente | Disminuye
Ingresos Anulando/reduciendo el importe | Disminuye
Ingresos Anticipando ejercicio Aumenta
Gastos Desplazando ejercicio siguiente { Aumenta
Gastos Anulando/reduciendo el importe | Aumenta
Ingresos accesorios Facturando ejercicio siguiente | Disminuye
Existencia-valoracion | Sistema de valoracion salidas Disminuye
Existencia-valoracién | Sistemas de costes Disminuye
Amortizacién econém. | Aumentando % amortizacion Disminuye
Amortizacion econém. |Reduciendo % amortizacién Aumenta
Provision por clientes | Aumentando % morosos Disminuye
Provision por clientes | Disminuyendo % morosos Aumenta
Otras provisiones No dotando provisiones Aumenta
Ingr. complementario | Disefiando operacion ficticia Disminuye
Gast. complementarios | Disefiando operacion ficticia Disminuye
Beneficios Difiriendo el reconocimiento Disminuye
Pérdidas previsibles No reconocimiento Aumenta

Fuente: Uroz y Quer {1996, 66)

Segun sefiala Stolowy®™ "

de manera simplificada, la contabilidad lamada

creativa apunta a dos objetivos: mejorar las cuentas y traducir la creatividad

financiera”. El matiz peyorativo de la contabilidad creativa deja de tener sentido. En

concreto, las aplicaciones de la contabilidad creativa se encuentran en tres campos

diferenciados segin Barthés de Ruyter y Gélard®® como son: -la maximizacion del

resultado, -el aumento de los recursos propios y -la disminucion del endeudamiento

aparente. Otros autores como Stolowy diferencian entre los procedimientos de la

contabilidad creativa que tienen repercusion en: -la cuantia del resultado; -la

presentacion de la cuenta de pérdidas y ganancias y -la presentacion del balance.

seguir manteniéndose competitivo ante la opinion publica espafiola. No se trataba de una situacion

coyuntural de un momento concreto de tiempo.
#Citado por Rodriguez Molinuevo (1996, 777).

55 Cf, Rodriguez Molinuevo (1996, 778).
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2.1.2.- IMPLICACIONES SUBJETIVAS QUE AFECTAN AL CALCULO DEL
RESULTADO.

Una vez analizadas las motivaciones e imprecisiones que conllevan a la
relatividad del resultado creemos que también es necesario conocer sus implicaciones.
Hemos dividido las consecuencias derivadas de su calculo en dos bloques: las
derivadas de la teoria contable y las relativas a la inflacién. Vamos a profundizar en

cada una de ellas:

A) DERIVADAS DE LA TEORIA CONTABLE.

A diferencia de otras disciplinas, la contabilidad no es igual en todos los paises
ya que la empresa y su entorno difieren segin la zona del mundo que referenciemos.
Esto es, no existe una lnica teoria contable. Cada pais tiene su propia regulacion
contable que actia como fundamento de la practica de sus empresas. Por ejemplo,
empresas espafiolas que cotizan en mercados de valores extranjeros presentan
diferentes cifras de resultado contable segin se apliquen las normas del PGC o los
PCGA del pais donde cotizan, en moneda constante. La consecuencia a esta diversidad
plantea problemas de: comparabilidad intertemporal y entre empresas, de duplicidad
de informacién, de confusién para analistas mundiales, ... Ademds provoca la
desconfianza de la informacién contable por parte de sus usuarios, necesitando mas

datos para conceder créditos, invertir en la empresa, vender producios...

Adentrandonos en los cimientos de la teoria contable en Espafia, en primer
lugar, el corolario basico de la contabilidad, la imagen fiel®®, se ve afectado por la
relatividad del resultado. El objetivo de la aplicacién de una serie de convenciones
contables, como son los principios, es alcanzar la imagen fiel; objetivo éste que se
encuentra ~salvando expresiones sindnimas- en la mayoria de los paises. Sin embargo,

la consecucién de esa imagen de las empresas no parece ser tarca facil cuando

66 . - . s . .
Algunos autores consideran inviable este concepto ent nuestro pafs porque €s la tnica normativa que
permite el incumplimiento de la ley.
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contamos con la existencia de multitud de resultados posibles, en aplicacion al pie de

la letra de la probada refatividad del beneficio o pérdida contable.

Antes de la entrada en vigor de la normativa comunitaria en Espafia el Codigo
de Comercio ya tenia recogido este concepto implicitamente como “exactifud y
claridad”. Posteriormente se incluye la traduccion del famoso “rue and fair view”
recogido inicialmente por la legislacion inglesa. Sin embargo, nuestro legislador no lo
conceptia. Solamente sefiala como alcanzar dicho objetivo, no lo define. Nifio Amo
(1992, 610), recogiendo la definicion de Francisco Cabén, recoge como posibles
interpretaciones de este concepto las siguientes:
-sindnimo de exactitud, objetividad y verdad; “es la que ofrece la informacién
contable cuando refleju lo importante, sin errores y claramente expresado™.
- predominio del fondo sobre la forma, “un intento de enfocar la informacion contable
sobre los aspectos econdmicos y financieros con preferencia a los juridicos y
fiscales™.
- sindnimo de informacién Gtil, “la informacion contable ofrece esta imagen cuando

resulta util para la toma de decisiones”.

También existe una clara incidencia sobre el beneficio o pérdida empresarial de
los postulados contables basicos, lo que le afiade relatividad. En primer lugar, el
hecho de que la empresa presuponga que tiene vida ilimitada provoca la necesidad de
no poder esperar a concluir la vida economica de la misma para conocer sus resultados
periddicos, puesto que son necesarios tanto por imperativo legal, como por cuestiones
de indole financiera, por motivos de una buena gestidn empresarial. Asi pues, el
principio de empresa en funcionamiento es el que determina crear ¢l artificio contable
del resultado periodico. No se puede esperar a liquidar la empresa para conocer con
exactitud su beneficio o pérdida. En palabras de Martinez Arias (1988, 14) “aparcce

asi la nocion del resultado periodico como una magnitud relativa”.
Por otra parte, del supuesto de continuidad y de la determinacion periddica del

resultado surge la necesidad de establecer un criterio que delimite en el tiempo los

componentes que perfenecen a uno o a otro gjercicio. Este criterio es el llamado
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principio del devengo que, ademas, distingue la corriente real de la financiera. La
division artificial de un resultado segin criterios temporales implica Ja relatividad del

resultado.

Ademas, el principio del devengo esta muy vinculado con otros criterios: el de
importancia relativa, registro, correlacién de ingresos y gastos y el de prudencia. Por
ejemplo, a la hora de elegir un criterio de valoracion de mercaderias, se deberd tener
presente la importancia de uno u otro método de cara a facilitar la claridad de la
informacion contenida en las cuentas anuales. El principio de registro también influye
puesto que sehala cudndo deben reconocerse contablemente los hechos econémicos,
en el momento en que se originen ios derechos y obligaciones asociados a los mismos.
Si no se supiera cuando registrarlos en la cuenta de pérdidas y ganancias, el resultado

seria muy diferente de unas a otras empresas aun realizando las mismas transacciones.

En cuanto al principio de correlacion de ingresos y gastos define la
composicion del resultado del ejercicio, determinando la imputacién de los ingresos y
los gastos del periodo. El principio de prudencia sefiala que se justifica dentro de la
incertidumbre que rodea a las transacciones de las empresas. Se trata de un principio
conservador que plantea importantes conflictos a Ia hora de poner en practica el resto
de convenciones. Tua Pereda (1983, 13) seilala que “e/ grado de prudencia a utilizar
debe ser tal que asegure simultdneamente la conservacion del valor sustancial en
Sfuncionamiento, un minimo de objetividad y la necesaria relevancia de los estados
financieros™. Muchos autores lo consideran como uno de los principios que més

distorsionan el resultado de la empresa.

La principal diferencia entre los PCGA de los paises continentales y
anglosajones se encuentra en la aplicacidn preferente de uno de los dos principios
anteriormente scfialados. En la legistacion de los paises continentales el principio de
prudencia tiene prioridad sobre el de correlacion mientras que éste Ultimo es el guia de
los paises anglosajones. La principal justificacién la encontramos en el papel
hegemdnico de los financiadores segin los distintos tipos de empresas como

expondremos en un capitulo posterior. En cualquier caso, para la necesaria y ansiada
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armonizacion contable internacional el papel®’ de estos dos principios debe ser

valorado, sopesado y, en su caso, corregido.

No obstante, la existencia de muchos criterios a la hora de contabilizar los
hechos contables provoca que se puedan variar los estados contables “a capricho™. De
ahi que se establezca el postulado de uniformidad. Y cuando se valoran los bienes para
que no haya variacién de wno u otro elemento se establece como norma general el
principio del precio de adquisicion o coste histérico. Este también afecta al resultado
puesto que los gastos de los factores productivos son anteriores al precio de venta de
los productos fabricados, lo que determina un desfase valorativo entre los ingresos y
los gastos. Ademds, si existiera inflacién estarian valorados en unidades monetarias

diferentes.

En resumen, los principios contables, fundamento tedrico sobre el que se
sustenta la contabilizacion de los ingresos y los gastos, y por ende, la determinacion
del resultado contable, se ven impiicados en la formacion del beneficio o la pérdida
empresarial. Ahora bien, las diferentes posibilidades o alternativas que admiten los
principios a la hora de contabilizarlo da lugar a diferentes alteraciones del mismo bien
por la necesidad de repartir menos beneficios, de pagar menos impuestos, de dar una
imagen determinada a la sociedad, ... Son pues los principios, en primer lugar, y sus
normas desarrolladoras, en segundo lugar, quienes permiten que no exista un resultado

unico y exacto.

En general, las dos consecuencias mas impertantes relativa a la aplicacion de
las normas contables son, siguiendo a Alvarez Lopez (1995, 172):
a) la existencia de criterios subjetivos de valoracién, que implica la necesidad de
objetivar, en la medida de lo posible, las valoraciones; y
b) la arbitraria division de la vida empresarial en ejercicios, que conlleva el requisito

de delimitar razonablemente las operaciones de cada periodo.

*’En este sentido consideramos oportuno ta afirmacién de San Frutos y Sosa (1999, 410) al sefialar que
“respecto a la reforma prevista en nuestro PGC debe suprimirse lu priovidod que se le asigna al
principio de prudencia que extiende su influencia no sélo a la resolucion de confliclos entre principios
obligatorios, sino que llega a impregnar el enfoque de buena parte de las normas de valoracion”.
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De ahi que las conclusiones sean claras:
1.- se produce una falta de confianza por parte del usuario por la provisionalidad y
facil manipulacién de la cifra del resultado.
2.- como consecuencia de la primera, la imagen de la empresa tiende a no ser la
verdadera porque no hay seguridad sobre la informacién y las intenciones de la
administracion.
3.- dificulta la comparabilidad de datos entre empresas y en el tiempo; si se hace
continuada la manipulacion puede estar falseando datos muy importantes como el
pago de impuestos.
4.- no se consigue la imagen fiel de los resultados de la empresa, lo que disminuye la
confianza inicialmente sefialada y necesaria para que la contabilidad sea un sistema de

informacién Gtil para la toma de decisiones coherentes...

B) CONSECUENCIA DE LA INFLACION,

La inflacidn para Carbajo Vasco (1993, 75) “se convierte en un fenémeno que
condiciona toda la vida y actividad de las empresas”. Afecta a las decisiones
empresariales tanto en cuanto al tiempo de utilizacion de los activos como a la
posibilidad de las empresas de endeudarse, la eleccion de la vida del activo, la
posibilidad de adelantar o retrasar inversiones... Pero también tiene efectos

significativos en la contabilidad.

Ante esta situacién y ya que la informacion que emana de las cuentas anuales
serd util cuando consiga la imagen fiel del patrimonio, de la situacion financiera y de
los resultados de cualquier empresa, medianté la aplicacion de los principios y normas
contables y la inflacién se esta afectando a esta imagen, en mayor o en menor medida.
Por regla general, siguiendo a Bernabeu Sanchez (1983, 19), “la contabilidad
tradicional, que utiliza como urnidad de medida la unidad monetaria, y como principio
de valoracion el precio de adquisicion, principalmente, se ve seriamente afectada en

épocas de influcion, dejando de ser representativa de la realidad de la empresa”.
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Por lo tanto, ya tenemos una primera consecuencia genérica que consiste en el
efecto de las tasas de inflacion acumuladas que pueden llegar a “desvirtuar” las cifras

68 . . .
contables™ y con ellas las decisiones que en funcion de las mismas se puedan adoptar.

En cuanto a los fundamentos del sistema contable en cada pais, se estipulan
ciertas connotaciones para “salvar”, en la medida de lo posible, los efectos de la
inflacion. En principio, la imagen fiel, se ve afectada por las variaciones de precios de
la economia. Se produce, como consecuencia de la inflacion, una pérdida de
relevancia de la informacion tradicional, contraponiéndose la fiabilidad/objetividad
con la relevancia. De Jorge Asensi (1986, 193) sefiala que “los estados financieros
tradicionales no permiten juzgar de la eficiencia en la administracion de los recursos
al no proporcionar unos dafos comparables sobre resultados obtenidos y recursos
empleados para ello”. Al menos, sefialar la existencia de inflacién y sus posibles
consecuencias en la memoria seria un requisito minimo que deberia imponerse en
nuestra legislacién, como mantiene Goxéns Duch (1990, 169). Siguiendo esta eleccién
se facilita a los administradores el “poder discrecional que permite a la gerencia
informar de unos beneficios satisfactorios (inferiores a los reales), reduciendo de esta
manerda la carga impositiva y los pagos en concepto de dividendos”, segiin Durdn y

otros (1986, 254)

En cuanto a los principios contables, ¢l problema contable relacionado con la
inflacion reside pues en el uso permanente del principio del precio de adguisicion aon
existiendo inflacién. Es el principio contable que se ve directamente afectado por las
variaciones de precios, implicando indirectamente también al resto de principios.
Autores como Cea Garcia (1990a, 27) afirman categéricamente la existencia de una
contradiccion entre la imagen fiel y el precio de adquisicidn. Cea Gareia (1986b, 71)

expone que la “IV Directiva reconoce lus insuficiencias del precio de adquisicion

% pero también la inflacidn supone una alteracion de las cifras que recogen las cuentas anuales de las
empresas, puesto que la valoracion del patrimonio mediante la aplicacion del principio del precio de
adquisicion determina una informacion heterogénea, a través de las cuales siguiendo a Lazzati (1986,
23) seria como querer sumar kilometros con centimetros cuadrados y con metros clibicos. Y eso es o
que sucede cuando las tasas de inflacion son elevadas. Como recoge Rivero Romero (1995, 470},
“resulta extremadumente dificil conocer la situacion econdmica y financiera de la entidad y el
resultado  auténticamente generado en ¢l periodo estudiado, conocimientos que precisamente
constituyen el objetivo principal de la comabilidad’.
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para medir el resultado v determinar el neto patrimonial real de la sociedad en
épocas de influcion”. Como posible solucion considera la posibilidad de estabiecer
distintos regimenes valorativos para “atajar la pérdida de significacion de los datos
contables ante un marco con alza de precios continuos™; sin embargo, en ocasiones, la

falta de uniformidad distorsiona mas que beneficia.

Por su parte, otros autores como Fidalgo y Prado (1995, 824) seiialan que el
criterio de precio de adquisicién se fundamenta en la contabilidad externa como
objetivo, prudente v haciendo prevalecer la garantia frente a terceros. De ahi que
afirmen que “el precio de adquisicién informa de las cantidades invertidas en el
pasado y serd coincidente con el valor actual de los bienes en caso de estabilidad
monelaria y ausencia de innovacion tecnolégica™. También, autores como Ferndndez
Lépez® sefialan que un bien adquirido muchos afios atras no representa la imagen fiel
de la empresa. Y matiza que es cierto que “un exceso de valoracion puede perjudicar
a los acreedores que con base en la misma concedan créditos a lu entidad, pero no es
menos cierto gue una valoracion manifiestamente insuficiente puede perjudicar a los
socios que enajenen sus participaciones en funcion del valor teérico” (como viene
exigido por los Estatutos en algunas clausulas de sindicacidn). Pero, no cabe duda, que
el principio del precio de adquisicion, siguiendo a Belkaoui’® (1993, 269) “ha

sobrevivido al test del tiempo™, lo que en Gltima instancia justifica su utilidad.

Indirectamente también ocurre igual con otros principios. Con relacion al
principio de prudencia, Machado Cabezas (1996, 812) sefiala textualmente que “usi.
por efemplo, cuando al final del ejercicio no se modifica el valor de adguisicion de un
activo para reflejarlo de acuerdo con el de mercado si éste es mayor gque aquél, se
estdn aplicando simultaneamente los principios de prudencia y de precio de
adquisicion”. La aplicacion del coste historico atin en épocas de inflacion viene a ser

prudente a la hora de realizar las valoraciones, sobre todo, de cara a los acreedores de

“Citado por Gota Losada (1997, 114).

"Esta afirmacion la realiza citando a Mantz como sigue “Ja contabilidad es lo gue es oy na tanto por
el deseo de los contables come pur la influencia de los hombres de negocios. Sioesas que dirigen v
toman decisiones no hubleran encontrado los estados financieros basados en costes historicos wtiles
durante el ticmpo, los cambios en comtabilidad hubieran sido hechos hace mucho tiempo®.
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la empresa, garantizandoles como minimo lo que ya existe. dejando fueran los

potenciales aumentos todavia no realizados.

Respecto al principio de importancia relativa también podemos realizar la
matizacion de que en épocas de fuerte inflacion’' los datos contables carecen de
validez expresados en unidades monetarias constantes, no representan la imagen fiel
de los resultados de la empresa. Con inflacion, “la objetividad suele oponerse a lu
relevancia”, como recoge Gonzalo Angulo (1993, 230). Ademas, el patrimonio en
situaciones de inflacion representa informacion irrelevante. Belkaoui’ (1993, 237) se
expresa seflalando que la valoracidon a precios histéricos “puede producir cifras
erroneas si los cambios en los valores de los activos durante el tiempo son

ignorados”™.

A pesar de todas estas criticas, y de estar fuertemente fundamentadas se sigue
manteniendo ¢! precio de adquisicidn por la falta de alternativas serias. Solamente en
paises como Inglaterra se aplica el valor de mercado como complemento al valor de
adquisicion. La subjetividad de aquél hace que se mantenga éste, a pesar de sus
“debilidades”. Un paso adelante ha sido la reciente aprobacion por el FASB americano
del SFAS No. 133, que acepta la valoracion de determinados instrumentos financieros
y derivados siguiendo el ‘fair value’ o valor razonable™, como analizaremos

posteriormente.

Por tanto, ya nadie duda que la inflacidon supone un deterioro significativo de
la informacion contable de las empresas, ademas de sus consecuencias en el plano
fiscal, que veremos con posterioridad. Sus efectos sobre la cuenta de pérdidas y
ganancias son significativos y se traducen en un mayor beneficio, en parte, no
proveniente de una mejor gestion, eficacia y eficiencia de la empresa en la realizacion

de su objeto social, sino debido a la existencia de tasas de inflacion de la economia,

' Se suele considerar una inflacion importante y preocupante cuando supera los dos digitos.

“También recoge este autor que los datos de la contabilidad tradicional pueden ser irrelevantes y
desconcertantes para sus usuarios, por ejemplo, por “la falta de utilidad de los ratios wsados para
preparar los estados financieros conforme al principio del precio de adquisicion”.
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aspecto coyuntural tal sobre el que la empresa no puede actuar. Es decir, que los
resultados obtenidos no son reales ya que una parte de los mismos son nominales’*. Si
el beneficio no es real las decisiones que se fundamenten en el mismo pueden no ser
adecuadas. Mattessich (1977, 169) hace suyas las reflexiones de Edwards y Bell

recogiendo dos conceptos de beneficios cuando existe inflacion:

Beneficio empresarial Beneficio contable

Salidas a valor actual Ventas a valores actuales
-entradas a valor actual -gastos a costes histdricos
=beneficio ordinario a valores actuales =beneficios ordinarios
+ganancias de capital realizadas +ganancias de capital realizadas
=Beneficio empresarial (bussines profit) =Beneficio contable

Asi llegan a la conclusién de que el beneficio recomendado como util, medible
y estable es el concepto de beneficio que no esté distorsionado por el coste historico,
separando las ganancias de mantenimiento de las de las actividades propias de la
actividad objeto de cada empresa. Tener en cuenta esta diferenciacion supondria, sobre
todo en épocas de elevadas tasas de inflacidon, eliminar los riesgos”  de
descapitalizacién a los que podria verse afectados la empresa. Y ademas, del apuntado
aumento de la presion fiscal por Hacienda™ si se reparten beneficios entre los
accionistas -siguiendo una tonica general de ejercicios pasados- se estd repartiendo
entre los propietarios de la empresa una parte de la estructura de la misma, antes de la
liquidacién. Es 1ogico que los accionistas exijan mayor reparto de dividendos. La buen
imagen de la empresa ante los accionistas, en ocasiones, puede forzar el reparto de

beneficios que no son reales. Se van a tener que detraer parte de las reservas para

"*Se estan realizando también diferentes estudios para analizar la posible aplicacion del precio de
mercade {fair value} como criterio valorativo de las empresas, si bien solamente en casos muy
especificos se permite su uso.

7 Cubilte Valverde (1980, 17) afirma que cuando se inicia un proceso inflacionista parece que la
empresa sale beneficiada, si bien “siendo ¢l mercado, en términos generales, el elemento determinante
del beneficio empresarial en la economia capitalisia, la contabilidad recoge “mayores ganancias
nominales”, toda vez que, mientras las ventas se hacen a los nuevos precios de mercado (precios
inflados), ef cdicuio del coste de produccién de tales ventas se efectiia en relacidn con los precios de
adquisicion de sus elementos componentes (costes historicos)”

” Las principales cuestiones que preocupan a una empresa debido a la inflacién, siguiendo a Garcia
Echevarria (1980, 327), son: “(1) la creacion de patrimonio ficticio, {2) la existencia de beneficios
ficticios y (3) la tributacién sobre beneficios ficticios”.

™ Puede provocar problemas serios de tesoreria como expone con acierto Narvaez Liceras (1993, 36):
“una base nominal del beneficio da lugar u una parte alicuota real superior o incluso que el inpresto
sobre sociedudes pueda ser de hecho un impuesto mixto sobre beneficio o sobre el patrimonio del
Sujeto econdmico”.
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atender a las exigencias de sus propietarios. Si disminuyen las reservas y la coyuntura
economica no es favorable, la autofinanciacidén es vital para las empresas ya que
aumenta la dificultad de realizar nuevas inversiones necesarias para mantener la
capacidad o encontrar nuevas oportunidades de negocio. Para Narvaez Liceras (1993,

35) “la continuidad operativa de la empresa puede verse dafiada”.

Todas estas situaciones pueden provocar que la empresa tenga que buscar
financiacion complementaria o ver la estructura del fondo de rotacion necesario
modificada, aspecto éste que, para Rivero Torre (1995, 65), “no es siempre deseable ni
aconsejable (...)”. Si s¢ quiere mantener, se tendran que llevar a cabo actuaciones que
en ocasiones no dependen de la propia empresa, como pueden ser un mayor descuento

bancario de efectos, ventas a plazo por ventas al contado...

Con inflacion Aloi (1979, 17) establece que la direccion debe garantizar el
equilibrio econdmico-financiero-patrimonial de la empresa con el fin de obtener un
resultado del gjercicio que, traducido a términos reales, “mantenga la continuidad en
la tendencia de la rentabilidad global de gestion”. Se plantean asi muchos problemas
a la hora de planificar a largo plazo, tanto por parte de la empresa como por los
inversores; ademas de las dificultades de realizar un analisis de la situacion econémica
y financiera de la empresa. Entre las decisiones que tienen que tomar los
administradores estan las referentes al periodo de utilizacion de los activos. la politica
de dividendos, el calculo de costes, las politicas de inversiones y su seleccién, la
relacién fondos ajenos/ fondos propios (ya que el efecto inflacionario origina que los
primeros sean una fuente de financiacion mas barata), la eleccion de fa vida del activo,
¢l retraso/adelanto posible de las inversiones...en resumen, son los efectos sobre la

empresa que condicionan la inflacién, como recoge Carbajo Vasco'’ (1995, 75).

Sin salirnos del objetivo de nuestro trabajo si queremos resefar la propuesta de
normativa contable espafiola sobre la inflacién de Rodriguez Figueroa, Gibaja Nufiez y

Yebra Cemborain (1986)7 a través del establecimiento de “una metodologia sencillu

"Tomado de Auerbach {1994),
11 Congreso de AECA.



——

E¢ wanliads empreaarial ex (o contabilidad financiona

v objetiva mediante un sencillo sistema de indiciacion, en base a un indice general de

precios al consumo”,

En general, como afirma Mattessich (1995, 98) la contabilidad a costes
histéricos “no solo ignora las ganancias por tenencia sino que las incluye en los
beneficios ordinarios”. Es decir, que evaluar una empresa o su direccidon por los
bencficios ordinarios de una empresa ticne 1mperfecciones, como puede ser la
de

artificialmente” la cifra del resultado de las actividades principales de una empresa.

inclusiéon aspectos coyunturales (como la inflacién), que “engordan
Pero a pesar de esta afirmacién tan grave la realidad es bien distinta. De ahi que
Mattessich cite un estudio realizado por Beaver y Landsman en 1983 sobre la reaccion
de los usuarios de los estados financieros. Llegan a la sorprendente conclusion de que
“los estados basados en los costes historicos son al menos tan informativos o mds que

aquellos basados en valores actuales o niveles ajustados de precios”.

El tnico medio que tienen las empresas espafiolas de “salvapuardarse™ de la
inflacion es la aplicacion de las leyes de actualizacion. Mediante el siguiente cuadro
resumiremos como afecta la Gltima ley de actualizacion de balances de 1997 al
resultado contable de las empresas:

CUADRO 17

AUMENTA RDO. CONTABLE | DISMINUYE RDO. CONTABLE

A corto pluzo i

A largo plazo

-Unas mayores amortizaciones
deducibles — lo que provoca una
cuota del IS menor

-Reduccion  de  plusvalias  por
depreciacion monetaria y
diferimiento en la base de plusvalias
por reinversion.

-Disminucion gastos financieros —
por la reserva  actualizacion

-Desembolso  de la cuantia del
gravamen del 3 por 100.

-Desembolso de un mayor IS por la
reversion de provisiones dotadas por el
aumento del valor tedrico de los titulos
-Desembolso mayor del IP o el ISD.
-Aumento del coste del producto al
incorporar  mayores  gastos = —>

disminucion de margenes.

disponible

Fuente: elaboracion propia.
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En el cuadro-resumen anterior a corto plazo los inconvenientes son superiores
a las ventajas. A largo plazo sus ventajas seran la inclusion de un mayor gasto por
amortizaciones en la base imponible del impuesto de sociedades (1S). al aumentar el
valor de los bienes sobre los que aplicar el criterio de amortizacion elegido. También
se producird una reduccion de plusvalias por depreciacién monetaria y un diferimiento
en la base de plusvalias por reinversion, lo que favorecera que determinadas empresas
puedan realizar inversiones, en principio, con menos presion fiscal. Y por ultimo, otra
ventaja sera la disminucion de los gastos financieros, debido a la reserva actualizacion

disponible una vez que la legislacion lo permita.

Entre los inconvenientes de actualizar a largo plazo se encuentra una reduccion
del resultado contable. Y en consecuencia los dividendos no podran mantenerse al
reducirse las bases sobre las que se calcula sus beneficios. También las cuotas fiscales
a pagar tanto en el impuesto sobre patrimonio (IP) como en el impuesto sobre
sucesioncs y donaciones (ISD) (siempre que se realicen esas actividades de donacion o
herencia). Por otra parte, un efecto también importante para toda la estructura
comercial de una empresa, el aumento del coste del producto al incorporar mayores
gastos (por ejemplo, las amortizaciones), puede producir una disminucion de
margenes, que no se corresponda con una reduccién de ventas o un aumento real de

los gastos de fabricacion del producto en cuestion.

. 79 r
En general, seran muchos los aspectos’” que tendran que sopesar las empresas
que se planteen actualizar o no sus balances; las principales diferencias en empresas de

igual tamafio econdémico y en su misma situacion estratégica, seran las siguicntes:

79 3 . . " .
Una vez conocidos el nimero y el tamafio de las empresas que actualicen sus batances conoceremos el
verdadero alcance de esta norma fiscal.
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Aspectos en los que influye:

CUADRO 18
SIACTUALIZA

NO ACTUALIZA

-en ¢l balance:

-aumento valor inmovilizado
~aumento ¢ifra activo total
-aumento de sus reservas
-aumento valor existencias®™
-aumeiito tesoreria
reduccion de dividendos
-futuros aumentos capital social
-futuras reducciones pérdidas

por

-en la cuenta de pérdidas
ganancias;

2

-aumento gasto:gravamen3%o
-ingreso por  desdotacidn
provisiones

-aumento gasto amortizacion
~disminucion gastos
financieros™

-aumento costes admon.
-menor resultado contable
-menor cuota a pagar 5
-menores margenes brutos
-menores b nominales®

-gasto  de  amortizacion
menor al real

-mayor resultado contable
-mayor cuota a pagar IS
-menores costes admon,

-existencia b®nominales

-en la memoria:

-mayor  informacion  sobre
_plusvalia actualizacion, efectos

-en ¢l resultado fiscal:

-aumentos Bl amortizaciones y
por desdotacion provisiones, no
por plusvalias actualizacidn.
-reducciones  plusvalias  por
depreciacion  monetaria  y
reinversiones, no por plusvalia
venta inmovilizado.
-exenciones [TPAJD
ampliaciones de capital,
-aumento cuotas IP y 1SD.

futuras

-mayor cuota a pagar 1S.
-reduccion plusvalia venta
inmovilizado.

-no exenciones fiscales en
aumento capital.
-menores  plusvalias  por

transmisiones patrimoniales.

-en el analisis ec./financiero:

-mejora ratio endeudamiento.
-mayor valor tedrico acciones.
-mejora  ratios  inmovilizado,
frastos y reservas.

-otras implicaciones:

Fuente: elaboracién propia.

-mayor acceso a financiacion.
-mejor reflejo imagen fiel.
-aprox. real al coste producto.
-aumenta limite emision oblig.
-“mala imagen” reduccidn b°
-posible evasidn fiscal.
-potencial acelerador inflacion.
-aumentos obligaciones legales.

-recortes acceso
financiacion

-toma decisiones erroneas
en gestion interna.

-reparto de b ficticios.
-falsa imagen fiel empresa y
sus administradores.
-mantenimiento de precios.

20 . . - .
Por la Incorporacién de unos mayores gastos a los productos, un mayor coste de las existencias de

productos terminados

g1 . . - ., . .
Debido al mayor poder de negociacion de su financiacidn externa, por la mejora de su ratio de

endeudamiento.

**Porque el tope de actualizacién es de un 91% mientras que el IPC desde 1993 es de un 108%.
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2.2.- LA DETERMINACION DEL RESULTADO EN EL. MARCO
CONCEPTUAL DE LA CONTABILIDAD

A partir del informe Trueblood (1974) la teoria contable dio un giro en su
biisqueda de una coherencia y consistencia conceptual. Cada vez la economia se iba
globalizando mas y con ello la contabilidad se complicaba, requiriéndose la existencia
de generalizaciones que justificaran la eleccion de normas, la resolucion de problemas
practicos diferentes,... De ahi que en el APB Statement No. 4 se fundamentara la
existencia de un marco conceptual justificado por la existencia de diferentes practicas
que era necesario sistematizar para ser utiles para la toma de decisiones coherentes.
Por ejemplo, no se pueden elegir diferentes criterios de imputacion a resultados de
gastos de investigacion y desarrollo y de intereses en financiacidn ajena de
inmovilizado material en curso si ambos tienen la misma esencia: distribuir en varios
ejercicios la carga de esos desembolsos que van a tener incidencia significativa en los

ingresos de mads ¢jercicios econdmicos.

El marco conceptual® viene a afiadir la coherencia necesaria y logica de las
normas contables aplicadas a la practica; si bien se han levantado muchas criticas®,
estamos de acuerdo con Vela Bargues (1996) al afirmar que a pesar de las criticas ha
sido mas importante ¢l avance que el retroceso por esta propuesta. La utilidad del
marco conceptual del FASB se resume en el deseo de servir al interés publico

prescribiendo la naturaleza, funcién y limites de la contabilidad general y de los

8 Autores como Gabas Trige (1991, 15) justifican la conveniencia de un marco ¢onceptual genérico
sobre tres puntos: a) la fundamentacion cientifica y reconocida; b et desarrollo del sistema financiero, a
la hora de solucionar conflictos ante problemas concretos; y ¢) evitar luchas de intereses ya que la
informacion preferentemente deberia ser neutral. Y ailade que “la informacion no es neutral respecto
del comportamiento de muchos usuarios”. Ademas, la tendencia internacional actualmente gira en torno
al marco conceptual ya que el citado autor (1991, 35) considera que es “una herramienta eficaz para
mejorar el proceso y producto de la regulacion contable”, ademas de servir “para orientar la
regulacion contable v resolver las fuertes controversias surgidas de aspectos conceptuales
desarroflar en normas concretas™.

% Entre otros destacan Anthony, R.N. (1987) y Dopuch, N. y Sunder, 5.: (1980).
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estados financicros; facilitando la elaboracion de informacién objetiva relevante,
ayudando a fomentar la asignacion eficiente de recursos escasos y estimulando a los

estados financieros para desarrollar eficientemente su funcidn.

En consecuencia, después del americano, se han desarrollado nuevos marcos
conceptuales como el del IASC, el de Australia, Canada y el de Inglaterra. Esta
tendencia, exclusivamente angiosajona85 , va teniendo cada vez mas adeptos por la
necesidad de proporcionar coherencia a las normas y criterios contables en otros
paises, va que cada vez mads el escenario econémico-social se complica, sobre todo,
debido a la globalizacion de los mercados y de la economia, que dificulta legistar
todas las opciones posibles. En esta linea se encuentra el primer proyecto de marco

conceptual continental realizado por Francia (OECF) en 1996.

Cada marco conceptual tiene que definir y aclara el objetivo principal de la
contabilidad financiera en cada caso. En el SFAC 1 (1978, pa. 43) es la medida del
resultado (earnings) y sus componentes™. Destacamos el SFAC 1 por dos motivos: por
un lado, por la diferenciaciéon entre resultado neto (earnings) y resultado global
(comprehensive income); vy por otro, por la coherencia conceptual al tratar el concepto
de resultado global como aquél que incluye todas las variaciones del patrimonio neto,
excepto las relativas a sus propietarios. Se reconocen qué partidas forman parte del
resultado y cuales no pero no se explicita como presentar un estado de resultados con

ambos conceptos.

También se matiza que la razon de usar el término ‘comprehensive income’ en
vez de ‘eamnings’ es porque se ha decidido reservar explicitamente este ultimo
concepto para “un posible 150> para designar un concepto diferente que sea un
componente del resultado global”. Se utiliza el término ‘net income’ como saldo final

de la cuenta de pérdidas y ganancias y se refiere al concepto de ‘earnings’. A futuro se

% Explicita Gabas Trigo (1991, 37) que la importancia de cualquier proyecto esta en funcion de “/a
apreciaeion social de la informacion contable y por ello parece légico que sea en paises anglosajones
donde se manifieste con meavor intensidad, porque la sensibilidad el mundo econdomico a la norma
contable estd muy viva {..) y cuantifican los efectos positivos o negativos de la regulacion contable”.
Y en la nota a pie de pagina nimero 25 se pone un ejemplo: los ajustes por pérdidas ¢ ganancias de
cjercicios anteriores no se incluyen dentro de las ganancias y si dentro del resultado global.
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predice que habra varios términos que seran usados para nombrar a las ganancias.
como por ejemplo ‘net income’, ‘protit’ o ‘net loss’ asi como para el resultado global,
como por ejemplo los cambios totales en el patrimonio neto procedentes de no

propietarios o pérdidas totales.

La principal diferencia existente entre el primer, el tercer y el quinto informe
sobre los conceptos basicos del marco conceptual del FASB estd en que el SFAC 1
confunde términos y denomina a cualquier resultado positivo ‘earnings’, mientras que
en el SFAC 3 se utiliza el término ‘comprehensive income’ para lo que en el primer
statement se denomina ‘earnings’, es decir, el concepto genérico de resultado contable
de la empresa en un periodo concreto. Ya en el SFAC 5 queda clara su relacion siendo
las ganancias un subconjunto limitado a las actividades normales del devenir
empresarial de un concepto mas genérico y amplio como es el del resultado global. La
inclusion de ciertas partidas como, por ejemplo, ajustes positivos de cambio en
moneda extranjera, dentro de las ganancias de una empresa distorsionarian la cifra de
referencia sobre la elicacia empresarial o la posible evaluacion de sus administradores,
aspectos tales que si serian de interés, por ejemplo, a la hora de calcular las ganancias
por accion de una empresa y asi poder vislumbrar el futuro de la empresa en funcidn

de las expectativas creadas con una informacion completa de unos hechos ya pasados.

Después de definir y delimitar los términos de activo y pasivo. el SFAC 6
analiza el concepto de patrimonio neto de las empresas lucrativas como el interés de
sus propietarios. Entre las transacciones y acontecimientos que producen cambios en
el patrimonio neto de las empresas de negocios se expone el esquema propuesto en el

parrafo 64 para encuadrar asi los conceptos a analizar en este estudio:
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CUADRO 19

Todos las transacciones y otros acontecimientos
que afectan a las empresas de negocios
durante un ejercicio

A B C
Todos los cambiosen A y Todos los cambios en A y P Cambios en el PN gue no
P no acompafiados por acompafados por cambios PN afectana A o P.
cambios en el PN, i

e

Rdo

. global Todos lo; cambios en PNNW

Adg. de AY . ‘o Comprehensive i procedenles de transfercncias |

v L N porP T3 T S—— ! entre la empresa y sus propietarios
logresos.. .. Gastos, .. _ /Toversiones Distribuciones
' ‘Ganancias ™ Pérdidas\_dc los propietarioy a los propictari

Fuente: parrafo 64 del SFAC 6.

El resultado global (comprehensive income) agrupa las variaciones en el
patrimonio neto de una empresa durante un periodo por transacciones u otros eventos
y circunstancias que no provengan de sus propietarios. Se incluyen todos los cambios
en el patrimonio neto excepto los resultantes de las aportaciones o distribuciones de
los propietarios a la entidad. La relevancia de esta delimitaciéon no se encuentra
solamente en este concepto en si mismo sino en determinar los conceptos de ingresos,

ganancias, gastos y pérdidas.

Por otro lado, en el parrafo 74 del SFAC 6 se sefialan las transacciones o
hechos econdmicos que generan el resultado global del ejercicio proceden de:
1.- las transacciones de intercambio y otras transferencias entre la empresa y otras
entidades que no son sus propietarios,
2.- los esfuerzos productivos de la empresa y
3.- los cambios de precios, casualidades y otros efectos de interaccién entre la empresa

y el entorno econdmico, fegal, social, politico y fisico de las cuales forma parte.
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Y es que el término de ‘comprehensive income’ engloba un concepto amplio
que no tiene en la actividad principal de la empresa su fuente primaria de informacién
ya que esta afectado por evenlos y circunstancias que pueden estar en parte o en todo
mas alld del control de la empresa y sus directivos. Asf se incluyen las ganancias como
un componente mas del resultado global y algunos autores, como por ejemplo,
Penman (1997, 120} lo define bajo la concepcion de Hicks “es la variacion de rigueza
ajustada por los retiros de los propietarios (esto es, el resultado global)”, que en
ocasiones se confunde con las ganancias (earnings). Vuelve a cuestionarse la
1dentificacién de para quién se contabiliza la riqueza y qué cambios en la riqueza se
producen. Es decir, que para definir el resultado global hemos antes que definir qué se
entiende por patrimonio neto y quién es el propietario. Se trata de volver a replantear
el antiguo problema de la distincién entre capital y resultado, que ya en 1906

estableciera Fisher; ademas de la conceptualizacion del término entidad.

En general, la cuenta de resultados quedaria como sigue:

+ Ingresos

- Gastos

= Resultado del ejercicio ‘earnings’

+ Ajustes acumulados contables y otros cambios en el patrimonio neto

procedentes de no propietarios

= Resultado global ‘comprehensive income’

Es de destacar que se utilicen las notas a pie de pagina para diferenciar entre
ambos conceptos que ni en el borrador sobre estados financieros de 1977 ni en el
SFAC de 1984 se “atrevieran” a definir. En el parrafo 16 se matiza que entre
‘earnings’, ‘comprehensive income’ y ‘profit’ no existe ninguna relacion sino que este
ultimo término se utiliza en sentido ampliamente descriptivo y se contrapone a ‘loss’
como rentabilidad sin éxito; y que ambos no tienen un significado técnicamente
contable. Viene a ser “la fuenfe basica de compensacion/indemnizacion a los
propietarios por haber dado el patrimonio neto o asumir el riesgo del capital
aportado a la empresa”. Y matiza la importancia de este concepto por las expectativas
sobre este término de [os inversores ya que pueden afectar a los precios de mercado de

los valores reflejados en el patrimonio neto de la empresa. Y afiade el mismo parrafo

16 que las expectativas son tan necesarias para atraer capital a la empresa como para

102



&l rcauttads empnesarial ex ta contafilidad financiera

atraer los servicios de empleados, expectativas de devolver los intereses de fondo

prestados o expectativas de pagos a cuenta para atraer materias primas o mercancias.

Como sefiala Machado Cabezas (1996, 810) “segun el objetivo prioritario que
se pretenda lograr con la informacion suministrada con la Cuenta de Resullados se
aplicard uno u otro método”. Por consiguiente, si lo que se persigue es la imagen fiel
del patrimonio y del resultado se aplicard el método de mantenimiento del capital

fisico y el operativo.

Por otro lado, la imprecisioén conceptual de resultado se encuentra recogido en
las normas internacionales de contabilidad a través de la NIC-M que si bien no define
qué es el excedente empresarial precisa sus componentes asi como dos concepeiones
del mismo, segin las necesidades de informacion de los usuarios de los estados
financieros. Desde una concepcioén financiera se obtiene resultado sélo si el montante
financiero o monetario de los activos netos al principio del mismo, después de excluir
las contribuciones de los propietarios y las distribuciones hechas a [os mismos en ese
egjercicio. Desde una concepcion fisica del capital se obtiene resultado solo si la
capacidad productiva en términos fisicos o capacidad operativa de la empresa al final
del periodo (o los recursos o fondos necesarios para conseguir esa capacidad) excede a
la capacidad productiva en términos fisicos al principio del periodo, después de
excluir las contribuciones de los propietarios y las distribuciones hechas a los mismos
durante ese ¢jercicio. Nada de esto se menciona de forma explicita en la IV Directiva,

dejando esta eleccion a cada estado miembro.

Por su parte, la Directiva Comunitaria relativa a las Cuentas Anuales recoge en
la seccidén 5 la estructura de la cuenta de pérdidas y ganancias con las partidas a incluir
segin el modelo de cuenta que se elija por cada estado miembro, pero nada se cxpone

sobre una posible delimitacidn conceptual del resultado.
Desde el punto de vista de la legislacion espaiola contable vigente,

acercandonos al PGC, el principio de correlacion de ingresos v gastos sefiala que “ef

resultado del ¢jercicio estard constituido por la diferencia entre los ingresos y los

103



St wcsutrad, wial en la filidad Jinamee

gastos del mismo”. No existe en la normativa contable espafiola una definicién clara
de resultado contable, simplemente se nos dan unas pautas para calcularlo, siguiendo
siempre, eso si, las condiciones establecidas en los principios contables y sus normas

de valoracion.

Dentro de las cuentas anuales si que encontramos en el balance, en la cuenta de
pérdidas y ganancias y en la memoria informacién referida al resultado. En el balance
se refleja dentro de los recursos propio la cuantia sobre el beneficio o la pérdida
obtenido en el ejercicio de referencia del balance. Sin embargo, no encontramos
informacién de como se ha generado. Tenemos que considerar la cuenta de pérdidas y
ganancias para conocer como se ha producido el resultado del ejercicio, mediante la
comparacion de dos corrientes o flujos de signos contrarios: la corriente de gastos o
consumos de activo (flujos negativos) v la corriente de ingresos o recuperaciéon del
activo (flujos positivos). También proporciona informacion sobre los distintos
resultados parciales o tramos en los que se divide el resultado periodico: -de
explotacion, -financiero, -de la actividad ordinaria, -extraordinario y -antes de
impuestos. En cuanto a la memoria destacamos la informacién que complementa y
amplia fa contenida en la cuenta de resultados. pero también en el apartado 3.
“distribucion de los resultados™ se expone cudl es la propuesta de distribucién del
excedente empresarial realizada por sus directivos. Posteriormente tendra que ser
aceptada o rechazada cuando se aprueben las cuentas anuales en la Junta General de
Accionistas.

En cuanto al marco conceptual®” del ASB inglés sefialar que estd propuesto
como borrador desde 1995 pero sigue sin ser ratificado definitivamente. Se divide en
siete capitulos. En el primero de ellos se recoge el objetivo central de los estados
financieros “proporcionar la informacion sobre la situacion financiera, la
rentabilidad v la adaptacion financiera de la empresa que sea util a un amplio
conjunto de usuarios para calcular la habilidad de la direccion para tomar decisiones

economicas™ (parrafo 1.1).
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Otra cuestion relevante es que destaca explicitamente que los principales
usuarios de la informacion son los inversores y aunque reconoce que “no todas las
necesidades de informacion de todos los usuarios pueden encontrarse en los estados
financieros” si afirma que existen necesidades comunes matizando que “/u
informacién preparada para los inversores es 1itil como marco de referencia para

otros ususarios” (parrafo 1.6).

En relacion al resultado contable se expone que “la informacion sobre la
rentabilidad de la empresa se proporciona en la cuenta de pérdidas y ganancias y en
el estado de todas las ganancias y las pérdidas reconocidas (STRGL) " (parrafo 1.11),
ampliando con rentabilidad el término mas limitado de resultado contable. Se trata
segun Archer (1997, 234) de evitar “un unico estado de resultado global en favor de
un sistema de dos estados de rentabilidad”. Seguidamente se afirma que la
informacion de flujos de caja proporciona una “perspectiva adicional a lus
necesidades de una empresa para indicar las cuantias y las principales fuentes de sus

entradas y salidas de caja” (parrafo 1.12).

En el capitulo tercero se presentan los elementos de los estados financieros,
entre los que se encuentran las ganancias/pérdidas como incrementos/decrementos en
los intereses de la propiedad excepto aquellos relativos a las transacciones de sus
propietarios. Su reconocimiento depende de que un cambio en los activos totales no se
vea compensado por un cambio igual en los pasivos totales o por transacciones de sus
propietarios (parrafo 4.9). También expone el criterto de prudencia en relacién al
reconocimiento de las pérdidas®™ ya que reconoce la necesidad de menor evidencia de

ocurrencia y fiabilidad de medida que para el caso de una ganancia.

Después de establecerse los criterios de valoracion, en el capitulo sexto se
plantea la presentacion de la informacion financiera destacando como componentes de

los estados financieros la cuenta de pérdidas y ganancias y el STRGL, en primer

&7 ; i

Volvemos a aclarar que tenemos constancia de la aprobacidn de un nuevo documento sobre el marco
conceptual para fnglaterra, pero que al no haberse publicado el oficial hemos evitado cualquier otra
fuente.
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lugar®, seguido del balance y del estado de flujos de caja. Este capitulo es el dedicado
a profundizar sobre la diferenciacion entre los dos estados de la rentabilidad
empresarial en un ejercicio de referencia. Todas las ganancias y las pérdidas del
ejercicio necesitan ser consideradas para conseguir una buena representatividad de la
empresa, destacando el poder informativo de sus componentes frente al saldo en si

mismo.

Para diferenciar el contenido de la cuenta de pérdidas y ganancias en relacion
al STRGL se expone que todas las ganancias y pérdidas procedentes de activos y
pasivos mantenidos en funcion del criterio de empresa en funcionamiento se
registraran en el STRGL (parrafo 6.27) mientras que el resto de las ganancias y
pérdidas se expondran en la cuenta de pérdidas y ganancias. El objetivo del STRGL es
proporcionar un resumen de los principales componentes de todos los cambios en el

patrimonio de la empresa (exceptuando las transacciones de sus propietarios).

En general, el ASB considera que la informacion sobre la rentabilidad en
general es util para calcular la capacidad de la empresa para generar flujos de caja
procedentes de los recursos existentes. De ahi que tenga mids poder predictivo y

objetividad que si solamente se presenta la cuenta de resultados.

En 1996 se publico €] primer marco conceptual del “enfoque continental” por
el Conseil Supérieur de I’Ordre des Experts Comptables (OECF) en Francia. Fl
principal objetivo de los estados financieros es concebirlos como un medio que
proporciona al publico una representacion 1til de la empresa cuya finalidad es producir
riqueza. No se permite un estado de resultado global pero segun Bernheim (1998, 69)
se esta analizando esa posibilidad. Se trata de orientar la idea de que “el resultado es
por una parlte la expresion de la vision de la empresa mds que una medida objetiva de
sus rentabilidades . |.as caracteristicas de las partidas globales serian tres: -su caracter

legal, -su volatilidad y -la ausencia de la manipulacion.

38 : o1t . .. . .
Se considera las pérdidas y las ganancias como elementos genéricos donde se incluyen los ingresos y
los gastos.
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2.3.- RELACION ENTRE EL RESULTADO Y LA
CONTABILIDAD FINANCIERA EN ESPANA

En el apartado 10 de la introduccion del PGC de 1990 se mcluye [a
justificacion concepto de imagen fiel que preside el desarrollo de la planificacion
contable en Espafia. Sin embargo, los principios contables, las cuentas anuales y las
normas de valoracion no bastan para que la informacidén contable sea util para la
adoptar decisiones. En un mundo como ¢l actual, donde las necesidades de
informacién son cada vez mayores, se plantea la contabilidad -segun recoge Ferndndez
Pirla (1990, 5-6)- como instrumento de control, y de gestion, que adquiere decisiva
importancia, sobre todo, “en una sociedad en la que los ahorradores, que financian el
proceso productive, constituyen multitud ante las minorias que toman decisiones que
comprometen el esfuerzo ahorrado. La contubilidad cobra, entonces, una relevancia
social que no tuvo con anterioridad’. Pero a pesar de esta nueva dimension, existe una
“distancia” importante entre las personas que elaboran la informacion contable y los
usuarios de dicha informacion. Los requisitos de la informacion contable vienen, en

cierto modo, a reducirla, al menos teéricamente.

El establecimiento de una serie de requisitos que debe cumplir la informacion
financiera se justifica por la existencia de una pluralidad de agentes econdmicos y
sociales interesados en la misma. Si las reglas de juego no son iguales, unicamente las
personas que elaboran esa informacidén seran las que puedan evaluarla y analizarla. No
seria Gtil para el resto de los interesados en esa informacion. Se afiade al concepto de
sistema de informacion el de una forma de lenguaje entre la pluralidad de interesados
en esa comunicacion de la situacion financiera, del resultado y del patrimonio de la

empresa.

89 s Iy . . . .

Quizis el orden de presentacion no esté relacionado con su importancia pero es destacable el hecho de
que en los paises anglosajones sea éste el orden mientras que en los continentales se inicie por el
balance.
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El IASC a través de la NIC-M desarrolla cuales son las caracteristicas
cualitativas de los estados financieros, prevaleciendo como fundamento el hecho de
que la informacién contenida en los mismos sea facilmente comprensible, como
veremos posteriormente. Y también la 1V Directiva recoge que las cuentas anuales

deberan establecerse con claridad.

El Codigo de Comercio viene a desarrollar la IV Directiva -que si bien se
encuentra con el handicap de que la informagién contable sea secreta (art. 32)- los
datos financieros y econdmicos deben ser utiles para la toma de decisiones por una
gran disparidad de usuarios (art. 34) mediante la formulacién de la imagen fiel de la

informacién contenida en las cuentas anuales.

Por su parte, el Plan General Contable de 1973 no recogia ningun tipo de
requisito de la informacion si bien el PGC de 1990 ya lo introduce de manera explicita
en la introduccion del mismo apoyandose en la necesidad de “transparencia y

Sfiabilidad” de la informacion econémico-financiera.

En consecuencia son tres los temas que vamos a desglosar dentro de este
apartado. Por un lado, las implicaciones que sobre el resultado contable tiene la
informacion financiera, seguida de aquellos principios contables que le afectan y, por

ultimo, analizando ¢dmo le afecta las normas de valoracion.

A) LA INFORMACION FINANCIERA Y EL RESULTADO CONTABLE

La mformacion financiera necesita de una serie de requisitos que la hagan util
ya que cualquier dato economico sobre la empresa no es vilido para la toma de
decisiones. Los denominados requisitos basicos de la informacién contable son
aquellos que deben de tenerse en cuenta a la hora de elaborar los estados financieros si
se quiere garantizar la utilidad de la informacion contable contenida en los mismos.
Como aftade Norverto Laborda (1996, 6) estos requisitos buscan dos propositos:

construir el fundamento para la validez de los métodos de contabilidad y proporcionar
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un método para determinar el grado de apoyo requerido por la informacion, en base al

uso que se haga de ella.

En un ambiente de incertidumbre las decisiones tienen que estar
fundamentadas y ser consecuentes. La informacion contable debe responder a las
necesidades de los interesados para la consecucion de sus fines. De ahi que los
requisitos vengan a garantizar la eficacia de la informacidn contable. Sin embargo, no
existe unanimidad. En el siguiente cuadro se exponen, como ejemplo los recogidos en
las NICs, la IV Directriz, la legislacion espafiola y fos documentos de AECA:

CUADRO 20

REQUISITOS DE LA v C.Co vy
INFORMACION CONTABLE IASC DIRECTIVA TRLSA PGC
COMPRENSIBILIDAD (claridad) X X X
RELEVANCIA

FIABILIDAD (veriticabilidad)
COMPARABILIDAD
OPORTUNIDAD
IDENTIFICABILIDAD
RAZONABILIDAD
COMPLETITUD
OBJETIVIDAD
ECONOMICIDAD
IMPARCIALIDAD (neutralidad)

Fuente: elaboracion propia.

ECA

X
X
X

Eai S i e S e

PPl i i e
>

P

Autores como Pereda Sigiienza (1991, 88 y ss.) tratan otros requisitos, hasta un
total de quince y los considera como “principios generales sobre la informacion
economica-finunciera y contable”, al mismo nivel que los “principios generales de
valoracion”, los principios contables del PGC. Creemos que este intento de darle su
merecida importancia a los requisitos de la informacion es loable si bien algunos de

los que enumera se encuentran implicitos en el desarrollo de otros.

Analicemos someramente como afectan cada uno de los requisitos de la
informacion contable recogido por el PGC al calculo del resultado contable y de qué
modo puesto que una parte importante de la informacion esté representada en la cuenta
de pérdidas y ganancias. Algunos de ellos inciden directamente sobre el resultado

contable mientras que otros lo hacen implicitamente.
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En cuanto al primer requisito, el de que la informacién debe ser facil de
entender por los usuarios, dependerd de a quienes vaya destinada esa informacién. Sin
embargo, y con caracter general, este requisito implica la inclusién en las partidas que
conforman el resultado de los mismos elementos, Con otras palabras, la consideracion
de un gasto como financiero o extraordinario o como parte del activo puede modificar,
en ocasiones, substancialmente el resultade del mismo. Si el desarrolio de los
procedimientos, normas, terminologia y relaciones contables es uniforme, se podrd
conocer cudl es la realidad que hay detras de cada partida y si deben o no formar parte
de! resultado como tal. Podriamos, por tanto, sefialar que la comprensibilidad podria o

deberia definir el concepto de resultado contable en toda su extension.

E] requisito de relevancia afecta al calculo del resultado, aunque de manera
indirecta. El que un gasto o un ingreso sea irrelevante o no, puede modificar la
seleccion de los componentes del beneficio. Sin embargo, generalmente, un ingreso o
gasto que surja de un hecho econémico concreto y sea relevante tendra su resefia
econdmica. Sin embargo, en el caso de aspectos sociales’ no es tan clara su expresion
econémica, incluso cuando tenga una relevancia significativa para el desarrollo
presente o futuro de la empresa, Del mismo modo, en ocasiones, el riesgo inherente a
algunas operaciones puede ser de gran importancia para sociedades que basen sus

operaciones principales en él y tampoco tiene su reflejo en el resultado de las mismas.

Si las cuentas anuales no reflejan la mmagen fiel de la marcha de la empresa
tampoco el resultado contable podré ser fiable. Es decir, que si los filtros de fiabilidad
no son cumplidos en la claboracion de las cuentas anuales, el resultado no serd una
cifra fiable y cualquier decision a tomar en funcion de esa informacién no sera
coherente y mucho menos fundamentada. De cara, por ejemplo, al fisco la empresa
podréa defraudar o perder dinero ya que actualmente el 35% del beneficio, st existe, no

seré el excedente real de la empresa.

% 1.a importancia para un club de futbol de que su estrelia fiche por otro club no estd recogida en sus
estados (inancieros pero, en ocasiones, puede hacer deciinar los ingresos de ia sociedad andénima

deportiva.
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En ocasiones puede ser muy atil que la informacion sea comparable y asi
poder analizar si las politicas llevadas a cabo por los administradores de la empresa
afectan positivamente a la evolucion de la sociedad. Si éste es comparable podemos
tomar muchas decisiones: invertir, pedir mas crédito o menos, aumentar posibles
salarios futuros, ver como se encuentra a nivel competitivo con empresas del mismo
sector de actividad... Incluso se puede realizar el estado de origen y aplicacion de
fondos desde el exterior de la empresa y analizar asi la verdadera radiografia de la

empresa.

El requisito de oportunidad, por ultimo, puede afectar al resultado en cuanto
que determina cuando debe calcularse el mismo, su periodicidad. Antes solamente se
calculaba el balance y no era de tanta importancia el resultado. Hoy en dia es una
magnitud fundamental para toda empresa y, tanto por motivos fiscales como de
rentabilidad, debe hallarse periédicamente. Cuando no existia separacion entre
gestores y propietarios el resultado era un magnitud sin importancia que se calculaba
cuando terminaba la vida de una empresa, en su liquidacion. Sin embargo, hoy en dia
y con independencia de sus componentes y de su contenido, el resultado es una

magnitud que mide la “temperatura rentable” de las empresas.

B) COMO AFECTAN LOS PRINCIPIOS CONTABLES AL CALCULO DEL
RESULTADO.

La introduccién del PGC de 1990, a instancias del articulo 34 del Codigo de
Comercio, expone que “la aplicacion de los principios contabies incluidos en los
apartados siguientes deberd conducir a que las cuentas anuales, formuladas con
claridad, expresen la imagen fiel del patrimonio, de la situacion financiera y de los
resultados de la empresa”. lLa importancia de tales principios estriba en que
constituyen el marco de referencia que permite a los destinatarios de la informacién
valorar {a bondad de €sta. Sin ellos no existirian bases solidas para otorgar confianza
sin mds a la informacion financiera que se proporciona, en ¢uanto a su veracidad y

representatividad. Puesto que la base Gltima sobre la que se fundamenta el resultado
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contable son los principios de contabilidad generalmente aceptados, serd necesario

analizar cudles de estos principios inciden directamente en la relatividad del resultado.

Y entre [as funciones que desarrollan para lograr el entendimiento entre todos
las partes interesadas en la contabilidad como sistema de informacién encontramos,
siguiendo a Norverto Laborda (1996, 87), las siguientes:

1. Orientar a la gerencia en la confecqi(’)n de los estados contables. Se trata de
conseguir e¢stados homogéneos para que sean comprensibles a una pluralidad de
usuarios.

2. Facilitar al auditor la funcion de verificar y revisar los estados contables. Si no se
cumplen los postulados contables no es posible controlar la veracidad de la
informacién financiera.

3. Suministrar al usuario una pauta de los criterios seguidos al elaborar los estados
contables. Esto hace que sean mas comprensibles para la adopcion de decisiones.

4. Ser reglas basicas del sistema contable, Se han dado muchas definiciones sobre los
principios contables’', sin embargo, podemos destacar por su amplitud la realizada por
Cafiibano Calvo y otros (1985, 30) que viene a definirlos como una “macrorregla
general, vinculada a un proposito concreto, deducida de la aplicacion de la teoria
general a un supuesto especifico, de la que se derivan las reglas detalladas del
sistema contable”. Es decir, que vienen a conceptualizarse como guias basicas sobre
las que fundamentar la practica contable en base al desarrollo de normas sobre cada

particular.

Pero también tienen inconvenientes. Hay autores que consideran que la
carencia de unanimidad a la hora de conceptualizar el resultado empresarial no se debe
a la inexistencia de una definicion unica de renta sino, como recoge Martinez Conesa
(1997, 19) “a la falta de consenso a la hora de definir las convenciones en las que se
apoya el cilculo del resultado periédico en cada modelo (...)”. Un ejemplo de toda la
problematica que plantean los principios contables lo encontramos en el grupo

Teleténica. La empresa Telefénica de Espafia S. A. cotiza en mercados financieros

*'ygase por ¢jemplo: Tua Pereda (1983 ); Hendriksen (1974); Cea Garcia (1989); Cafiibano Calvo
(1985)...
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internacionales, como Estados Unidos. Esto conlleva una serie de exigencias entre las
que se encuentran el hecho de adaptar el resultado contable calculado siguiendo las
normas contables espafiolas a los USGAAP™. Esa conciliacién conlleva la

presentacion de los siguientes resultados netos del ejercicio:

CUADRO 21
Segin normas espafiolas 160.282  133.214 112.608  96.367
Segun normas USA 205.120  157.040 125.069  174.047
% variacion 27,97 17,88 11,06 80.6

Fuente: Informes anuales de Telefonica de Espaiia de 1994 y 1996.

En el caso de que existieran pérdidas veriamos muy claras las diferentes
implicaciones de considerar unas u otras normas, pero aun habiendo beneficios la
variacion es significativa. Por ejemplo, en 1993 Ia diferencia entre uno y otro sistema
contable supone una variacion de mas de un 80 por ciento y en 1996 casi de un 30 por
ciento. A la hora de calcular ratios, en su caso, no podemos llegar a las mismas

conclusiones en uno u otro pais.

Si solamente conociéramos esa variacion del resultado pero no su justificacion
en partidas, la informacién que nos presentan los estados financieros de Telefonica
estaria muy limitada. Sin embargo, si nos sefialan aquellas normas que provocan esas
diferencias y en qué cuantia podremos analizar mejor los distintos beneficios
obtenidos. Por ejemplo, en el informe anual de 1996 las variaciones entre el resultado
enn Espaiia y el obtenido en Estados Unidos se debe a alteraciones en los principios
contables siguientes:

*Precio de adquisicidn: en relacién a las revalorizaciones de activos que no estin
permitidas en EEUU y si en Espafia, segun lo establezca una ley. También en Estados
Unidos se permiten ciertos ajustes por inflacién en las empresas de aquellos paises que
son considerados hiperinflacionarios, aspecto que no se refleja en nuestra legislacion.

*Correlacion de ingresos y gastos: también por la posibilidad de activacion de
determinados gastos en activos inmateriales en cumplimiento del principio de

correlacion de ingresos y gastos. En EEUU los gastos se registran cuando se producen.

**Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados.
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*Prudencia: en USA el principio de prudencia es mucho menos conservador que en
nuestro pais ya que, por gjemplo, permite incluir las diferencias positivas de cambio
por operaciones pendientes de vencimiento en el resultado sin necesidad de que se
realicen.

*Devengo: los criterios de periodificacion son diferentes por lo que determinadas
operaciones se recogen en uno u otro gjercicio de forma distinta. Por ejemplo, los
intereses cargados a la construccion de un elemento de inmovilizado deben ser
capitalizados hasta la puesta en marcha segin los USGAAP pero no en Espafia que
tiene como limite hasta que el inmovilizado esté en condiciones de funcionamiento.,
Aunque no se haya puesto en marcha pero si este terminado no se podran activar

dichos intereses.

Pero ademas de afectar a estos principios también en cuanto a la fiscalidad
existen divergencias importantes. Sobre todo, debido al tratamiento distinto del IS
segun el SFAS 109 desde el uno de enero de 1993. En el informe de Telefonica (1996,
130) se sefiala textualmente que “los impuestos correspondientes a las diferencias
temporales en la imputacion de ingresos y gastos, asi como los créditos fiscales
originados por bases imponibles negativas y deducciones pendientes de aplicar, son
registrados dentro del ejercicio, provisionandose aquellos créditos que se consideran
de dificil recuperacion”. La independencia de criterios contables y fiscales es mayor
en USA que en nuestro pais debido, sobre todo, a la rémora fiscalista de nuestras

normas contables.

El tratamiento en profundidad de los principios contables salen fuera del
objetivo de este trabajo, st bien analizaremos el efecto genérico que sobre el resultado
tienen los principios. Desde un punto de vista genérico, que desarrollaremos mas

adelante, encontramos las siguientes afirmaciones:

1.- el cumplimiento de estas convenciones deben llevar a conocer la realidad de los
resultados de una empresa.

2.- son el punto de partida de las normas de valoracién, sobre las que se fundamentan

los componentes del resultado.

3.- son la base de la elaboracion de la cuenta de pérdidas y ganancias.
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Por lo tanto, como afirma Alvarez Lépez (1997. 1) “los principios coniables
desempedian un papel trascendental en el logro de una de las finalidades esenciales de
la contabilidad: la determinacion de los resulrados obtenidos en cada periodo™.
Incluso para algunos autores como Grady (1971, 71) es el primer objetivo (objetivo
A):contabilizar ingresos, gastos, activos y pasivos “de manera que reflejen

razonablemente los resultados del periodo”.

Analizaremos ecdmo afectan los principios contables al resultado contable.
Existen muchos trabajos que desarrollan en profundidad los principios contables® por
lo que solamente trataremos aquelios matices o puntos en los que se refieran al

beneficio o pérdida de la actividad empresarial en un periodo economico determinado.

En primer lugar, la imagen fiel como corolario fundamental de la contabilidad
en nuestro pais afecta al resultado contable en toda su amplitud. Como recoge Alvarez
Melcon (1983, 15) “la cuenta de pérdidas y ganancias debe dar una imagen fiel de los

beneficios o pérdidas de la sociedad en dicho ejercicio”.

En este epigrafe pretendemos analizar los principios contables y el resultado
desde el conocimiento del fundamento que tienen estas normas en la contabilidad
espafiola asi como la distincidn del efecto que cada principio tiene sobre el resultado.
En funcion de este objetivo™ diferenciaremos entre:

1.- aquellos principios que afectan a la determinacion del resultado periddico.

2.- aquellos otros que condicionan el reconocimiento de ingresos y gastos del
ejercicio.

3.- por ultimo, las convenciones contables que afectan simplemente a la informacion

cualitativa o a la presentacién del beneficio o pérdida empresarial.

“Vease: AECA (1992-1997) Serie de documentos sobre principios contables; Cea Garcia, J.L.. (coord)
(1989); Gonzalo Anguio, J.A., Castro Navarra, E. y Gabas Trigo, F. (1985); Grady, P (1971)...
*'Matizar, eso si, que los principios contables pueden incluirse en uno u otro bloque segin el punto de
visla 0 aspecto concreto de que se trate. Generalmente, cada principio abarca aspectos diferentes
dependiendo de los elementos sobre los que se aplique, de ahi que la division anterior haya que
consideraria en funcién de {as matizaciones de cada convencién contable.
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A) Los principios contables que afectan a la determinacion del resuliada periadicn

En primer lugar y por orden jerdrquico, el principio de empresa en

Juncionamiento o de gestién continuada es el que justifica la existencia de un resultado
periddico. Antes de que la empresa tuviera una funcién continuada en el tiempo se
consideraba empresa a la realizacion de una actividad (caravana, viaje, estacion...). Y
en funcion de un viaje o una actividad en concreto se agrupaba un capital vy al finalizar
se repartia un beneficio o unas deudas. Gonzalo Angulo (1993, 212) incide sobre esta
idea afirmando que “no hace mds de un siglo, la idea de excedente empresarial era
algo diferente, puesto que la cifra no se ofrecia como recuperacion, al no tener en
cuenta el consumo de capital fijo via gastos de depreciacion, resultando parecida a lo
gue hoy llamariamos ‘recursos generados por las operaciones”, con lo que el
propiefario recibia una cifra que de hecho suponia una porcion de recuperacion
absoluta, sobre la que debian decidir optando por reinvertirla o reembolsdrsela para

emprender un negocio diferente”.

Pero ademéas de la importancia de esta consideracion, se derivan de este
principio otra serie de implicaciones puesto que los principios de devengo, correlacion
de ingresos y gastos, continuidad, precio de adquisicion, prudencia y uniformidad
tienen una estrecha relacién con aquél y se justifican en funcién de la presuncién de
duracion ilimitada de la empresa. En primer lugar, para Norverto Laborda (1996, 93)
desde el enfoque de continuidad del negocio “debe llevarse a cabo el andlisis de la
Sfuncionalidad” de los distintos elementos que componen el resultado del ejercicio. Asi
se diferencian aquellos que son activos fijos de circulantes. Por ello, determinadas
partidas” se consideran inversiones y no gastos y viceversa, que determinadas cuentas
se observen como consumos del ejercicio, y por ello afecten al calculo del resultado.

Este es el fundamento primero de la activacidon de gastos.

En relacién con el principio de devengo éste tiene su mayor peso en base a la

continuidad de la empresa va que si ésta tiene una duracion limitada serd al final de la

% Esta consideracion es muy importante porque partidas tan comprometidas conceptualmente como son
los gastos de establecimiento tienen su justificacion dentro del activo como inversion. Si la empresa no
hubiera realizado esos gastos la empresa no estaria “en condiciones de funcionamiento, esto es, de
desarroflar su actividad, y no tendria capacidad para generar ingresos”,
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vida del negocio cuando se calcule el resultado mediante la comparacion entre el
capital inicial y el obtenido al final. Se justifica la periodificacion contable con objeto
de que al elaborar la cuenta de pérdidas y ganancia se incluyan en la misma todos los
gastos e ingresos devengados en el ejercicio y ninguno mas, independientemente del

momento de sus pagos o cobros.

Otro principio que también encuentra su justificacion en el principto de gestion
continuada es el de correlacion de ingresos y gastos, calculando los ingresos del
periodo en refacién a los gastos ocasionados para conseguir aquellos. Esto es asi salvo
en situaciones excepcionales en las que el legislador impone un limite por precaucion,
como por ejemplo la activacion del fondo de comercio’® gue no debe superar un plazo

desde que se puso de manifiesto en virtud de una adquisicion onerosa.

Y el principio de prudencia tiene el fundamento de su aplicacion en la
continuidad, si bien de forma indirecta, puesto que su filosofia es la conservacion del
valor sustancial de la empresa en funcionamiento, como recoge Gonzalo y (abas
(1989, 237). De ahi que mantenga la garantia frente a terceros por la aplicacién de
provisiones, reservas,... La perpetuacion del negocio en el tiempo también fundamenta
las amortizaciones que “como coste aceptado SUpuso contar con LNHOS FeCUrsos
cautivos para perpefuar la inversion, lo cual iba -por otra parte- unido al concepto de

empresa indefinida”, como justifica Gonzalo Angulo (1993, 212).

Tradictonalmente, el fundamento principal del criterio valorativo del coste
histérico es la continuidad de la empresa. Para Mazarracin y Muiioz (1987, 242) el
significado de gestion continuada es que “la unidad econdmica no serd liguidada
dentro del tiempo necesario para cumplir los compromisos contractuales presentes”.
De lo que se deduce que no serd el precio de realizacidon o valor de liquidacion el
criterio de valoracion por excelencia. Mucho se ha discutido pero para Gonzalo

Angulo “ef futuro del principio del coste histérico, al menos en los proximos afios,

% Segiin recogia la norma de valoracién quinta apartado ¢) el periodo de amortizacion era de 10 afios
como miximo si bien la Disposicion Adicional decimoquinta de fa Ley 37/1998, de 16 de noviembre,
de reforma de la Ley 24/1988, de 28 de julio, del Mercado de Valores ha ampfiado ese plazo hasta los
20.
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estd asegurado porque existen una serie de condiciones que lo hacen irreversible a
corto plazo. Entre ellas estan, desde luego, el interés de los grupo sociales productos
o verificadores de la informacién, que son los primeros interesados en el
mantenimiento del estado de cosas”. Y seguidamente afiade que “es mejor no sustituir
lo que se tienen hasta poder fabricar alternativas incontestablemente mejores”, en
clara relacién a los intentos de eliminar el precio historico en favor del precio de
mercado o valor actual. Partiendo del principio de empresa en funcionamiento, los
bienes y derechos detl activo fijo se valoraran desde la perspectiva de que seran éstos
7

consumidos en el futuro via amortizacion. Por lo tanto, el precio de adquisicién9

predomina sobre el valor que se obtendria en su liquidacion.,

Otro principio que también se encuentra relacionado con la continuidad es el
de uniformidad; esto es, el mantenimiento de criterios contables a los efectos de
procurar la comparabilidad. En resumen, este principio rige cuando se considera que:

e algunos gastos se pueden incorporar a ejercicio futuros, permitiendo su activacion.,

» el coste de una inversion puede repartirse en €l tiempo.

o se deben dotar reservas para incrementar la capacidad de la empresa en el futuro, a
través de la autofinanciacién, para evitar que se descapitalice.

e s¢ deben dotar provisiones para atender a riesgos potenciales o situaciones
previsibles en el futuro, para que la empresa siga funcionando.

o la amortizacion de los bienes como coste a incluir en la fabricacion de bienes o
prestaciones de servicios se fundamenta en la duracién de una empresa en el
tiempo, ya que si ésta va a tener una temporalidad limitada no hace falta que la
empresa constituya unos fondos que garantice la renovacion de su estructura

productiva.

El considerar este principio o no a la hora de calcular el resultado se
fundamenta en la idea de funcionalidad de los bienes, derechos y obligaciones de
cualquier empresa; incidiendo en el resultado via valoracién de inventarios y

amortizaciones, sobre todo.

Y Ademds, el valor venal como substituto del precio de adquisicion en ¢l casa de bienes donados a la
empresa encuentra su justificacién porque se establece bajo la hipotesis de continuidad de la
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B) Aquellos principios que condicionan el reconocimiento de ingresos v gasios.

Entre los principios que determinan la contabilizaciéon de los componentes de
la cuenta de pérdidas y ganancias, es decir, los que condicionan el reconocimiento de
los ingresos y los gastos de una empresa encontramos el principio de devengo,
correlacion de ingresos vy gastos, prudencia y precio de adquisicién. Y puesto que
determinan qué ingresos y qué gastos, en que cuantia, con qué limites, en qué periodo.

. son los pilares basicos para ¢l calculo del resultado periddico.

En principio, para Martinez Conesa (1996, 442) “el criterio para asignar ¢l
corte temporal de las operaciones”, siguiendo la coherencia dada a Ias definiciones de
ingresos y gastos, es el de devengo, que sefiala cudndo reconocer contablemente los
flujos negativos y positivos de neto, Viene a afirmar que los gastos y los ingresos se
imputaran para el calculo del resultado del ejercicio en funcion de la corriente real que
los origina y no en base a su corriente monetaria. Para Cea Garcia (1993, 17) este
principio tiene dos funciones principales:

a) criterio de delimitacion temporal de los hechos que afecta al resultado empresarial.
b) criterio para la imputacién temporal de ingresos y gastos, pérdidas y ganancias a

repartir a lo largo de distintos gjercicios.

Con otras palabras Alvarez Lopez (1997, 12) expresa el principio de devengo
como el fundamento que “frata de dar respuesta a la enunciacion quizds clave de
toda la teoria del resultado contable periddico, a saber jen qué momento han de ser
reconocidas  contablemente e imputadas temporalmente « los resultados,
exclusivamente, el subconjunto de las transacciones, sucesos o incidencias que
afectan a las ganancias o pérdidas de la empresa? . Sera una premisa clave a tener en

cuenta para la contabilizacion del resuitado empresarial.

La perioditicacion surge por el criterio de devengo pero también esta
condicionada por otros principios, tanto por el de correlacion de ingresos y gastos,
como por el de uniformidad, el de prudencia y el de gestién continuada, principio este

ultimo que ya hemos analizado en el apartado anterior. Asi, el principio de correlacion

explotacion del bien.
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es el siguiente paso al del devengo puesto que si el primero reconoce cudndo se
contabilizan unos ingresos y unos gastos determinados, el de correlacién relaciona los
gastos con los ingresos incorporados a un ejercicio. El de uniformidad porque justifica
que se sigan unos criterios de imputacion todos los ejercicios, a Ia hora de periodificar;
y el de prudencia puesto que considera qué ingresos y qué gastos son realizados y
cudles potenciales, incorporando al resultado periédico solamente los ingresos

realizados y todos los gastos tanto potenciales como ya realizados.

En definitiva, el PGC pretende con este principio sentar unas bases o reglas
generales para delimitar qué ingresos y qué gastos corresponden a cada ejercicio
contable, a fin de calcular la cifra del resultado periodico, intentando reducir el margen
de subjetividad que la interpretacion de este hecho comportaria. Los componentes

determinados por el principio del devengo son:

1°.- Transacciones®™ u operaciones devengadas en el ejercicio, ciertas, inciertas o
estimadas, bilaterales o unilaterales. Aplicando este principio, los ingresos y gastos se
van incorporando a los registros contables a medida que se generan. Al cierre del
ejercicio se deben periodificar, por aplicacion del principio del devengo. Si estos
ingresos o gastos han sido estimados se regularizaran cuando se produzca en el futuro
el desenlace efectivo. Lo que produciria, a pesar de la aplicacion del principio del
devengo, un desplazamiento temporal inevitable de la renta de un ejercicio a otro por

las diferencias entre estimaciones y realizaciones.

Por otra parte, pueden darse operaciones devengadas de varios periodos por lo
que habria que determinar el reparto temporal de sus incidencias. En este sentido, el
principio del devengo requiere una prolongacion auxiliar en el principio de correlacién
de ingresos y gastos, para establecer de forma adecuada este reparto o imputacion

temporal. La imputacion temporal se debe realizar siguicndo el fondo econémico-

% Ain cuando se trate de operaciones devengadas en el ejercicio, se pueden dar cierto tipo de
transacciones con agentes externos, que son innecesarias y que (nicamente se realizan por conveniencia
y no por el desarrollo normal de la actividad empresarial. Ello llevaria a un resultado contable artificial,
aunque es dificil constatar cste tipo de operaciones y separarlas de las operaciones normales
devengadas.
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financiero de los hechos y no su forma o mera apariencia juridico formal. La
interpretacion dada al principio del devengo en este tipo de operaciones que, por otra
parte, son cada vez mds importantes en el seno de cualquier empresa, es determinante

para la representatividad del resultado contable periédico calculado.

2°.- Transacciones u operaciones entabladas con entidades afiliadas o pertenecientes a
un mismo grupo de sociedades o inclusive en el entorno de los socios o propietarios de
la empresa. Se puede hablar mds de autotransacciones que de auténticas transacciones
en si. Como consecuencia, se obtienen resuitados contables ficticios mezclados con

resultados frente a terceras personas auténticas.

Son las transacciones artificiales con terceros, segun Cea Gareia (1993, 27), vy
buena parte de las transacciones realizadas con entidades afiliadas o pertenecientes a
un mismo grupo de sociedades “los auténticos puntos vulnerables del principio del
devengo e incluso del principio de prudencia, ya que su reconocimiento actual en ¢l
computo del resultado contable periddico de las empresas supone una aplicacion
meramente juridico-formal del devengo y una aplicacion insuficiente de la

prudencia’.

3°- Autotransacciones de la empresa como sociedad juridica independiente. Este
punto hace referencia a las operaciones de produccién de una empresa para si de
elementos de inmovilizado o inmovilizaciones en curso y actividades de investigacién
y desarrollo... Presentan la particularidad de que al ser valorados al coste real,
distorsionan el resultado contable de la empresa, por cuanto estas autotransacciones
son consideradas origen de renta empresarial. Por el contrario, cuando la operacién se
realiza con otra empresa, generalmente filial o del grupo, la renta afloraria en esta
ultima y sélo indirectamente en fa primera a través de tos dividendos. Esto pondria de
manifiesto la fragilidad del principio del devengo en cuanto a sus posibilidades de
alcanzar una cifra de resultado contable significativa desde el punto de vista

economico.
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Ademas hay que considerar que dentro de los hechos generadores de renta para
la empresa cuya imputacién se rige por el principio del devengo, pueden darse
operaciones devengadas en un determinado periodo y reconocidas en dicho periodo, y
operaciones que aun habiéndose devengado en un periodo, por diversos motivos no
afloran y, por lo tanto, no son reconocidas contablemente en el mismo sino en otro
posterior. Estas ultimas producen un desplazamiento temporal inevitable en los

resultados periddicos.

Por ultimo, en lo que se refiere al principio de devengo tenemos que recoger la
critica mas extendida: las limitaciones que la aplicacion formal de esta convencion
tiene sobre la imagen fiel de los resultados de la empresa. En cualquier caso a la hora
de aplicarlo debemos hacer prevalecer el fondo sobre la forma. Ello justificaria que
ciertos ingresos o ganancias potenciales aun no realizados pero si devengados se
contabilizaran. Alvarez Lopez (1997, 15) seiiala los siguientes:

- “incrementos de valor de determinados activos cuando exista absoluta
transparencia del mercado y la empresa no pueda tener una influencia determinante
en ¢”. Por ejemplo, las divisas reconocidas y negociadas en mercados oficiales
organizados.

- “minusvalias patentes constatadas al cierre, en atencion a la comparacion precio de
mercado-valor neto contable, de determinados pasivos exigibles.

- plusvalias que son perfectamente evidenciables en ciertas permutas™.

Otro principio que tiene una gran importancia en el reconocimiento de ingresos
v gastos de una empresa es el de correlacion de ingresos y gasfos. Este principio
establece que el resultado del ejercicio estara constituido por los ingresos de dicho
periodo menos los gastos del mismo realizados para la obtencidon de aquellos, asi
como los beneficios y quebrantos no relacionados claramente con la actividad de la
empresa. Viene a complementar al principio de devengo. Responde a la pregunta de
cémo reconocer los gastos y los ingresos de un ejercicio. Las implicaciones que tiene
este principio, en relacion directa con el resultado del ejercicio, son las siguientes:
a) permite distinguir entre los resultados extraordinarios y los de explotacion.

Igualmente sucede con el resultado excepcional y el financiero.
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b) aprueba la activacion de ciertos gastos al no estar relacionados con sus ingresos.
Estos gastos no formaran parte de la cuenta de resultados sino del balance. Se trata de
gastos que corresponden a activos de la empresa que alin no generan ingresos. Esto se
une al principio de precio de adquisicién cuando permite incorporar ciertos gastos a la
valoracion de ciertos activos en curso, por ejemplo.

¢) relacionandolo con el punto anterior, ¢l principio de correlacion de ingresos y gastos
nos viene a delimitar qué considerar como activo e incorporar, pues, al balance y qué
incluir como gasto y por tanto inciuir en la cuenta de pérdidas y ganancias. Al fin y al
cabo todo activo se convierte en gasto con el paso del tiempo pero, debido a la
necesidad de delimitar temporalmente los resultados de la empresa en un ejercicio
econémico -en funcién del principio de empresa en funcionamiento-, no es igual que
se reconozca un ¢jercicio u otro. Se consideran activos los siguientes gastos: - gastos
de investigacion y desarrollo segun las condiciones de [a norma de valoracion quinta; -
gastos de establecimiento siguiendo la norma de valoracion sexta; - los gastos a
distribuir en varios gjercicios segin la norma de valoracidn séptima y - las diferencias

negativas en moneda extranjera, como determina la norma de valoracién catorceava.

Ademas de la relacion activo-gasto, este principio correlaciona la atribucién
temporal de determinados gastos a partir del reconocimiento contable de unos ingresos
devengados en el mismo periodo. Asi, Montesinos et all (1989, 227) afirman que
“comtabilizados los ingresos por ventas, éstos arrastran no solo al coste de
adquisicion o produccion de las mercancias vendidas, sino también a los gastos
estimados por devoluciones, rappels, asistencia post-venta ¢ insolvencia”. Iisto se
potencia con relacién al particular reconocimiento de ingresos en empresas
constructoras, determinandose los ingresos del ejercicio en proporcion a los costes

incurridos en ese mismo espacio de tiempo.

El principio de correlacion de ingresos y gastos, por (itimo, es el definidor del
resultado y se enfrenta en multiples ocasiones al de prudencia, que en nuestro pais
tiene un papel preponderante sobre el resto de principios. En consecuencia, el

principio de correlacidon prevalece en paises anglosajones mientras que el de prudencia
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es fundamental para paises de corte contable continental, como expusimos con

anterioridad.

El principio de precio de adquisicion también afecta al reconocimiento de los
ingresos y los gastos de un ¢jercicio. Se aboga por valorar todos los bienes, derechos u
obligaciones por su precio de adquisicion o coste de produccion. Todos los gastos
derivados de los bienes, derechos y obligaciones de una empresa durante un ejercicio
econdémico como pueden ser las amortizaciones, provisiones por depreciacién o por
insolvencias, pérdidas,... tienen como fundamento el coste histdrico. De reconocerse

otro criterio de valoracién las partidas de gastos e ingresos serian diferentes.

Los beneficios nominales como consecuencia de la inflacién podrian repartirse
lo que conllevaria una descapitalizacion en la empresa, pues Norverto Laborda (1993,
6) seiala que “los fondos retenidos via amortizacion no cubrirdn la reposicion de los
elementos, lo cual provocard una pérdida de capacidad”. No afecta directamente al
reconocimiento de los ingresos y los gastos sino a su cuantificacion. Donde el
principio del coste histdrico es menos consistente es en lo referente al valor de los
bienes de capital mantenidos en stock por la empresa y ahi es donde se pueden aplicar
modelos del coste histérico ajustado por la inflacidén, como propone Alvaréz Lopez

(1997, 11).

Por 1ltimo, el principio de prudencia tiene muchas implicaciones en el
reconocimiento de los gastos y los ingresos de una empresa en un gjercicio concreto, y
también, claro estd, en la determinacion del resultado de manera indirecta. De manera
resumida son las siguientes:

1.- Tanto los beneficios realizados como los potenciales se registran pero solamente se
podran llevar a la cuenta de pérdidas y ganancias los beneficios realizados. Esto
implica que el calculo del resultado se ve afectado por el criterio de realizacion®:

cuando se ha originado una venta, se ha devengado un ingreso o ha llegado un

vencimiento de un derecho o de una obligacién. Es decir, que para el reconocimiento

? Criterio de realizacién entendido como conversién en tesoreria o derecho de cobro segin SFAC 5
(1984, pa.83). Surge a raiz del crack bursatil de 1929 en EEUU para evitar valoraciones especulativas.
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de los ingresos se requiere de un cierto grado de certeza en su realizacion que no se
exige, como veremos en el apartado anterior, para los gastos. Posteriormente

incidiremos en este aspecto.

2.- Todas las pérdidas tanto realizadas como potenciales se deberdn registrar en fa
cuenta de resultados. Se recogen como tales pérdidas, amortizaciones o provisiones

realizadas o irreversibles, sistematicas o inesperadas.

3.- El predominio de una postura conservadora en la valoracién, como consecuencia
de esto, determina el resultado del ejercicio de una empresa a sus niveles méas bajos;
debido a un tratamiento asimétrico del principio de realizacién de ingresos y gastos.
Segin Sanchez Fernandez Valderrama y otros (1991, 51) parte de la doctrina
cuestiona el que deba observarse contablemente este principio y condicionar la
informacion que suministra. Se basa la critica en que la asimetria en el reconocimiento
de beneficios o pérdidas puede ocasionar un trasvase de beneficios de unos ejercicios a
otros y propiciar la creacion de reservas ocultas, independientemente del sesgo que
introduce la discreccionalidad en la cuantificacion de las pérdidas o quebrantos

inciertos.

4.- La justificacion del conservadurismo de este principio se encuentra en el intento de
evitar el reparto de un mayor beneficio que implique una descapitalizacién de la
empresa o debilite su capacidad de actuacion. Se puede denominar también el

principio salvaguarda del] patrimonio empresarial.

5.- Este conservadurismo puede hacer peligrar, en ocasiones, la viabilidad futura de la
empresa. Esta paradoja es recogida por Alvarez Lopez (1997, 22) tomada de Cea
Garcia en los siguientes términos: “cuando mds se precisa el incentivo de la inversion
empresarial, la imagen sumamente demacrada exhibida en las cuentas de resultados
de las empresas, agravada por la incidencia del principio de prudencia, es decir, por
las operaciones aun no acontecidas en puridad de términos, acabe por eliminar
cualquier intencion inversora”. Si el fin Oltimo de este principio es evitar la

descapitalizacién de la empresa una aplicacion exhaustiva del mismo puede
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descapitalizarla sin necesidad de repartir beneficios no realizados sino mediante la no
consecucion de nuevas inversiones. La aplicacion practica de este principio va, en

ocasiones, en contra del corolario fundamental de nuestra teor{a contable.

En resumen, los componentes del resultado contable que se ven afectados por
el principio de prudencia son:
a) las transacciones o contingentes aleatorios. La aplicacion del principio de
prudencia, nos lleva a dotar una serie de provisiones que no necesariamente van a
suponer un quebranto para la empresa. Esto produce una desviacion temporal de los
efectos de un ejercicio contable a otro, ya que estos gastos se computan contablemente
con anterioridad a su devengo efectivo. Por otra parte se puede producir un doble
efecto, ya que, las contingencias provisionadas pueden no llegar a producirse, con lo
que se debe desdotar la provision para eliminar los efectos computados con signo
contrario. La cifra del resultado contable calculada periddicamente se¢ veria
distorsionada, al mezclar los efectos de las transacciones devengadas con los hechos
contingentes, en dos sentidos: por una parte al dotar previamente a la realizacion del
hecho contingente, y por otra, si este hecho no se realiza en el futuro, la desdotacién
posterior.
b) la variacion potencial del valor contable de los activos o pasivos en el seno de la
empresa en €l momento del calculo del resultado contable al cierre del ejercicio. El
principio de prudencia obliga a comparar los valores contables de los activos y pasivos
exigibles, al cierre del ejercicio, con el valor de mercado, y si este tltimo es inferior (
superior en el caso de los pasivos ) dotar la correspondiente provision por
depreciacion. Esto supone una traslacion temporal de resultados que también tiene un

doble efecto, como ya sefialamos.

En definitiva, el principio de prudencia goza de una gran subjetividad en su
aplicacion ya que un mismo hecho econdmico puede ser interpretado de forma
diferentes por distintas personas; mientras que una puede considerar la existencia de
un riesgo elevado y, consecuentemente, reflejar la posible pérdida en una provision; la
otra, mds optimista, puede interpretar que el mismo hecho no originard una pérdida.

Afiadir que estas diferencias de interpretacién no son un hecho aislado sino que
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afectan directamente y, con excesiva frecuencia, en los resultados contables de las
empresas. De ahi que se critique la defensa de este criterio valorativo ya que como
afirma Tua Pereda -recogido por Alvarez Lopez (1997, 22)- “interesa a quién
pretenda la mdxima conservacion del valor sustancial en funcionamiento, pero menos
a quien persiga obtener una vision real del beneficio al objeto de evaluar el
comportamiento de la eniidad’. Esta afirmacién se podria “fortalecer” con la
concepcion actual de la contabilidad como sistema de informacién. Las cuentas de
pérdidas y ganancias, al igual que las cuentas anuales en su conjunto, vienen a dar la
imagen fiel de una empresa y no a mantener las garantias de sus acreedores. Cada
usuario en funcién de la informacion econdmica-financiera fiel tomard sus

precauciones particulares, sabiendo analizar dicha informacién sin sesgos.

Ademas, el principio de prudencia tiene una clara incidencia en oftros
principios, modificando su aplicacion genérica. Entre sus interferencias en otras
convenciones destacan las que afectan al principio del precio de adquisicion, al de

correlacion de ingresos y gastos y al de devengo.

C) Las convenciones contables gue afectan a la informacion cualitativa del resultado.

En primer lugar, sin orden de prelacion, el principio de registro tiene por
finalidad cumplir el requisito de informacion oportuna de la cuenta de resultados. Es
decir, que si no se recogiera este principio no conoceriamos cuando registrar los
derechos u obligaciones que originen los hechos econdmicos que afectan a la empresa
en un gjercicio econdémico concreto, El cumplimiento de este postulado conlieva la
imputacion de un determinado importe al resultado del ejercicio. El principal
problema que plantea éste es la necesidad de producirse una transaccion para que
surjan los ingresos o gastos que se originan en un periodo. Se viene a denominar

principio legalista sobre la critica del reconocimiento de transacciones internas.

Por lo que se refiere al principio de no compensacion de ingresos y gastos se
viene a cumplir el requisito de claridad de la informacién financiera. En lo que se
refiere a la cuenta de pérdidas y ganancias los usuarios que quisieran conocer el origen

de los gastos y los ingresos sobre un determinado bien o derecho no podrian evaluarlos
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st se compensan. Su finalidad es facilitar informacion tanto cualitativa como
cuantitativa de cada partida que compone el debe y el haber de la cuenta de resultados
y que viene a justificar su saldo. Un ejemplo es el funcionamiento contable del
subgrupo (73) “trabajos realizados para la empresa”. Su finalidad es anular el efecto de
los gastos de establecimiento, de investigacién y desarrollo, los de construccidén o
ampliacién del inmovilizado material y en curso asi como los de formalizacién de
deudas para activarlos. Con esta partida se evita incorporarlos al resultado pero no se
compensan. Se conforman como cuentas correctoras que dan informacién sobre la
activacion. No se podran evaluar como ingresos puesto que no suponen un aumento de

activo o disminucidn de pasivo.

El principio de uniformidad viene a cumplir en integridad el requisito de
comprensibilidad, consistencia y utilidad de la informacion. De ahi que Norverto
Laborda (1996, 100) recoja que “al poder elegir la empresa el método de valoracion o
de correccion de valor que considere dptimo, deberd mantenerlo en el tiempo y si le
afecta la norma de consolidacion, entre las diferentes empresas que deben consolidar
sus estados contables, para que este principio cumpla su finalidad”. Sin embargo, la
norma de valoracion 21° sobre cambios en criterios contables v estimaciones justifica
posibles alteraciones del principio de uniformidad, salvo en determinados casos, y sus
efectos en la cuenta de resultados se recogerdn dentro de los resultados
extraordinarios, ya que no es un beneficio o perdida real propio de la gestion de sus

administradores.

Por ultimo, €l principio de importancia relativa también afecta a la toma de
decisiones basadas en la informacion contenida en las cuentas anuales. Muchos
autores ven en este principio un arbitro a la hora de jerarquizar los principios. El Plan
expone la posibilidad de poder eliminarse la aplicacion de un principio si su cfecto es
minimo dentro de la cuenta de pérdidas y ganancias. En el caso de que existan gastos o
ingresos que no tengan una importancia significativa cuantitativamente este principio

permite agruparlos dentro de otras partidas.
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C) LOS CRITERIOS DE VALORACION EN EL RESULTADO

La valoracion de las partidas que conforman el resultado contable es otro de los
problemas que tienen los administradores a la hora de conseguir la cifra real del
beneficio o la pérdida. Gabas y Apellaniz (1992, 114) afirman que “en ausencia de
mercados completos y perfectos, la valoracion sélo puede ser una estimacion, por lo
que incorpora un sesgo respecto del valor que hipotéticamente asignaria el mercado
a un bien el dia del cierre del ejercicio”. Pero, ademas, a este sesgo “hay que afiadir
la diferencia gque se producird entre el precio de la fecha de cierre y la fecha de venia
del bien en que se producird una entrada de tesoreria concreta”. Pero ya que partimos
del hecho de que una valoracion perfecta no existe si lenemos que conseguir la mejor

aproximacidn posible. Este es el objetivo de las normas de valoracion.

En el siguiente cuadro se analizar como afectan los principios contables y su
desarrollo, las normas de valoracion, al resultado contable. Se exponen primeramente
aquellos aspectos de las normas de valoracién implicados en el resultado contable que
afiaden relatividad al mismo, de forma generalizada, junto con los aspectos concretos
que motivan que afecten al resultado. En la tercera columna incluiremos los principios
contables afectados de forma mas significativa y en la Dltima cémo varia el resultado

contable, si aumenta o disminuye por la aplicacion de las normas de valoracion.
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CUADRO 22

 ASPECTOS
. CONCRETOS

MOTIVOS QUE AFECTAN

' i "PPs. CONTAB. VARIA
AL RDO. CONTABLE .

LA ADOS  {RDO. .

Activacion de gastos hasta su | -inherentes a la compra -precio adq.
puesta en condiciones de |- gastos financieros -prudencia T 5
funcionamiento -costes indirectos -correlacion 1y G
-costes de renovacion o
mejora
-diferencias de cambio
-gastosde [ + D
Correcciones valorativas -amortizaciones -prudencia
-provisiones -emp. en d
-pérdidas irreversibles de | funcionamiento
valor
Cambios contables -criterios contables. -unifomidad ’
-estimaciones. -prudencia ™M
Rdos. a distribuir en varios ejer. | -gastos de | -correlacidon de 1
establecimiento y G
-gastos de formalizacidn ~devengo
deudas
-gastos  por  intereses
diferidos 1y
-ingresos por intereses
diferidos
-subvenciones de capital
-ajustes por
periodificacion
] __i-donmaciomes i
Adquisicidn/enajenacion -d° de traspaso -precio
-acciones propias adquisicién
-obligaciones -prudencia M
amortizadas

FUENTE: elaboracién propia.

2!% se recogen los motivos mas importantes que por aplicacién

En el cuadro 2
de fas normas de valoracion vienen a modificar el cdlculo del resultado. De manera
directa o indirecta, vienen a afectar a los componentes de la cuenta de pérdidas y
ganancias. En general, inicamente los cambios de criterios provocan variaciones de
modo directo en el resultado del ejercicio, bien aumentandolo o disminuyéndolo segun
que provoquen efectos positivos o negativos respectivamente. Mientras que los

cambios en la estimacién provocaran en los siguientes ejercicios sus efectos,

aumentando o disminuyendo los ingresos y/o los gastos.

"Dentro de este cuadro podriamos haber incluido la eleccion de los criterios de valoracion de
existencias, tanto de productos terminados como en curso y aprovisionamientos. Sin embargo, no viene
recogido expresamente en las normas de valoracion y prescindiremos por lante de ese apartado.
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Resumiendo, otro problema importante del resultado es la problemética de las
valoraciones. La necesidad de desarrollar un marco de la teoria de la contabilidad ha
propuesto v propone el estudio de su estructura, naturaleza de sus postulados y la
necesidad de medicion de los elementos que la componen. Es logico que primero haya
que seleccionar los elementos objeto de contabilizacidn, pero una vez elegidos
deberan medirse. Segan ljiri “la principal funcion de la contabilidad -al menos
Jjuzgando por su existencia prdctica- es generar informacion cuantificada”. Y esa
informacion se obtiene mediante la valoracién de los elementos que conforman los
hechos economicos que afectan a la empresa. La medicion'® en palabras de
Hendriksen (1974, 129) supone “la asignacion de valores numéricos a objetos o
acontecimientos relacionados con una empresa y obtenidos de manera tal que sean
adecuados para la agregacion o desagregacion segun sea necesario en situaciones

especificas”.

Intre las limitaciones que posee la informacién contable se encuentran: la
existencia de incertidumbres, la necesidad de objetividad y verificabilidad, la
imparcialidad, las limitaciones de la unidad monetaria y el conservadurismo, en
palabras de Hendriksen. Hasta tal punto llega la importancia de la medicién en
contabilidad y el problema de conocer realmente una medida objetiva e imparcial, que
Mattessich (1977, 411) considera que “los problemas por los que la contabilidad no
es ciencia son los valorativos”. Esta afirmacién subraya la importancia de unos

criterios valorativos genéricos y universales para construir una teoria contable firme.

En teoria existe una gran variedad de criterios de valoracién contable. Destacan

dos bloques fundamentales: aquellos criterios basados en el coste y aguellos basados

102

en el valor. No vamos a profundizar en este apartado - ya que se escaparia del objeto

de nuestro trabajo.

"“'Bedford (1967, 85) seftala que las valoraciones estdn vinculadas con la informacién ya que
mejorando fas mediciones “seremos capaces de responder a las necesidades de informacion en el
Juturo”.

"Se puede profundizar sobre diferentes criterios valorativos, entre otros, ca: Fernandez Pirla (1974),
ljiri (1975), Mattessich (197), Bernabeu Sanchez (1981), Kieso y Weygandt (1984), Belkaoui (1993) y
Elechigerra (1994).
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CAPITULO II:
LA CUENTA DE PERDIDAS Y GANANCIAS COMO

INSTRUMENTO TRANSMISOR DEL RESULTADO
CONTABLE

133



La cuenta de pondidas g ganancids coms iniDuments Pransmisa del nescltads contalle

134



Lo cutnts de pirdidas  ganancias coms insbuinents tramsmison del winliads contalle

3.- EVOLUCION HISTORICA DE LA CUENTA DE PERDIDAS Y
GANANCIAS COMO ESTADO CONTABLE

3.1.- Origen y evolucidn de la cuenta de resultados.

3.2.- Desarrollo de la presentacion de la cuenta de resultados a lo largo de la teoria contable
clasica.

3.3.- Evolucién de la cuenta de pérdidas y ganancias en nuestro pais.

3.4.- Modelos particulares de cuenta de resultados: comparativa internacional.

3.5.- Presentacion actual de la cuenta de pérdidas y ganancias en la contabilidad financiera.
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3.1.-ORIGEN Y EVOLUCION DE LA CUENTA DE RESULTADOS

El origen y posterior desarrollo de la cuenta de pérdidas y ganancias estd en
intima relacién con el entorno y la evolucion de las empresas. El elemento que recoge
el beneficio o pérdida depende del desarrollo de una actividad empresarial concreta, de
la evolucion de la contabilidad y del cambio en las necesidades informativas de los
usuarios de la informacién financiera. El calculo del beneficio no tuvo la importancia
que tiene hoy dia. Analizando los fines de la empresa en cada momento concreto del
pensamiento econémico y su coyuntura conoceremos mejor la evolucion de la empresa

y del resultado.

Los hombres de negocios, como recoge Carrasco Diaz (1984, 133), comienzan
a existir a partir de los siglos XIV y XV con los grandes mercaderes italianos.
Anteriormente, en la etapa griega y romana era el Estado el principal organizador
economico de la sociedad. Y antes de que la partida doble se generalizase como
mecanismo contable por excelencia a partir de las practicas surgidas en el siglo XIV
en ltalia, en la contabilidad por partida simple, segiin Goxéns Duch (1965, 149) “se
averigua el valor patrimonial, de hecho el 1° de enero, estableciendo entonces el
Balance correspondiente. Llega el 31 de diciembre y se formula otro Balance referido
a esta fecha. La diferencia aritmética entre el ‘Capital’ acusado por los dos
expresados Balances indicara el resultado (beneficio o pérdida) del ejercicio™. Se
trataba de conocer la situacion patrimonial de la empresa en un momento concreto,
siendo el resultado un “residuo” de dicho célculo patrimonial. La propia mecanica
contable, sujeta siempre a las necesidades informativas de las empresas y de sus
usuarios, no requeria ningin otro documento para que reflejara la realidad empresarial
de los negocios de la época, generalmente de personas individuales y con limitacion

temporal.
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De ahi que durante ¢l periodo anterior al siglo XVI el documento mas
importante de la teneduria de libros era el balance. Ya Paccioli manifesté que el
proposito de la contabilidad era “dar al mercader, sin demora, informacion en cuanto
a su activo y pasivo” como recoge Hendriksen (1974, 29). El motivo era que los
negocios tenian corta duracion, por lo que la ganancia se calculaba unicamente al
completarse €ste. Si bien Littleton (1936, 10) expone que “en el trueque primitivo estd
el concepto bdsico de beneficio: beneficio es una opinion individual del incremento de
la wutilidad total. No se necesita asociar a los conceptos de dinero o cdlculos
formales”. Afiade seguidamente que era “un concepto intelectual uinico y varia de

persona a persona y de vez en cuando’.

Y cuando los negocios eran de larga duracidén tampoco era necesario calcular
los beneficios anuales puesto que los duefios estaban en contacto directo y personal
con los asuntos empresariales. Sin embargo, Schmalenbach (1953, 11) citando de
nuevo a Paccioli destaca la tardanza a la hora de realizar el cierre anual de cuentas:
“no obstante, es siempre conveniente saldar todos los afos, especialmente para
quienes comercian en sociedad, de acuerdo con el proverbio ‘cuentas frecuentes traen

»y

larga amistad ™.

También Paccioli a través de la partida doble nos planted la necesidad de
regularizar las pérdidas y las ganancias habidas en un negocio, como recoge Jouanigue
(1994, 19-20). Concretamente expone que “estas cuentas deberdn saldarse en el
Mayor de la Cruz por la cuenta de Pérdidas y Ganancias... Y después de haber
comprobado por este medio el beneficio o la pérdida habida, saldards esta cuenta por
la de Capital, en la cual inscribiste al comienzo de tus negocios el inventario de todos
tus bienes”. Se establecia, de este modo, la necesidad de calcular el resultado una vez
terminado el negocio y saldarlo con el capital inicial aportado para llevar a cabo la
actividad en cuestién. Sin embargo, el resultado contable como hoy lo entendemos no
existia en aquella época. Para este historiador francés (1994, 24) “el resultado final es
producto de un cimulo de resultados parciales registrados en la cuenta de Pérdidas y
Ganancias™. Por lo tanto, si existia el documento de la cuenta de pérdidas y ganancias,

st bien con matices diferentes a los actuales.
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Siguiendo nuevamente a Schmalenbach (1953, 12) se comprende el escaso
interés por el célculo del resultado empresarial periddico segun la naturaleza del
comercio medieval. Este se¢ fundamentaba en la reunién de comerciantes para la
consecucion de un fin concreto, (por ejemplo, armar barcos para Asia o las Indias) y
cuando habia terminado el objetivo para el que se juntaron (término de los itinerarios,
vuelta al lugar de origen) se calculaba el beneficio proporcionado por la empresa (el
vigje). El beneficio anual carecia de interés. De ahi que “en aquellas empresas en las
que el beneficio anual depende del numero de grandes transacciones que casualmente
han sido concluidas en un asio, tal beneficio anual carece casi de significacion. Pero
la situacion se modifico con el tiempo”. Se crearon sociedades mercantiles para
repartir los riesgos empresariales entre diferentes comerciantes, a veces junto con el
Estado, y se alejaron los comerciantes de la gestion. El logro se centraria entonces en
conocer “qué mercancia habia dejado buenos beneficios y cudl habia proporcionado

minusculos o, inclusive, cudl dejado pérdidas”.

La Revolucién Industrial del siglo XVII y XVIII reactiva la economia dando
lugar al “nacimiento de la empresa lucrativa como tal”, segin Carrasco Diaz (1984,
133). Surge asi la contraposicion entre el sistema capitalista y el sistema estatista. Y es
en el primero donde “la empresa toma entidad econémica de produccion”, es decir, se
considera ya un conjunto de factores de produccion coordinados cuya finalidad
consistia principalmente en la maximizacién de los beneficio, mientras que en
economias centralizadas los fines empresariales han consistido en “cumplir los
objetivos asignados en un plan general, de dmbito nacional, regional o local”, Suarez.

Suarez (1991, 25).

Tenemos que esperar al afio 1600 para que la necesidad de la cuenta anual de
resultados fuera reconocida explicitamente de la mano de Stevin. Hendriksen (1974,
30) recoge que en Francia cada dos afios se tenian que presentar cuentas de resultados
segtin los requisitos del Codigo de Comercio de 1673. Se empezaron a crear empresas
con fines generales, intentando mantener su continuidad en el tiempo, disminuyendo ¢l
numero de empresas creadas para méviles concretos. Y el intento de que la empresa

siguiera funcionando conllevaba la necesidad de que se obtuvieran beneficios,
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medidos en un periodo de tiempo concreto, puesto que en el caso de que esto no
sucediera de manera continuada podian hacer peligrar la viabilidad economica del

proyecto, de sus accionistas o propietarios, de sus acreedores, de sus clientes...

Si a ese intento unimos la necesidad del Estado de recaudar cada cierto tiempo,
en funcién de la riqueza que se genera en un pais, surge el llamado “arfificio’
contable” de un resultado contable periddico calculado cada doce meses. Rivero
Romero (1995, 444) expone que “la division de la vida de la empresa en periodos
maximos de doce meses consecutivos es una delimitacion temporal y arbitraria pero
obligada”, constituyendo uno de los motivos de la relatividad del beneficio.
Unicamente se podra conocer el verdadero resultado de una empresa cuando se
compare el resultado de una empresa al final de su actividad en comparacion con lo
inicialmente aportado, si bien se hacia necesario calcularlo cada determinado periodo

debido a su utilidad.

Con la llegada de la Post-Revolucion Industrial surgié un cambio relevante.
Como expone Wyman’® “las principales compafias eran las de ferrocarriles; esto
significo que la gestion directa no era posible, pues se necesitaba un sistema contable
para controlar las operaciones y proporcionar a los propietarios ajenos a la gestion
la situacion financiera de sus empresas™. La necesidad de financiacion de los grandes
negocios motivo la aparicidn de la sociedad andnima, y su posterior expansion en el
siglo XIX. Surge asi la figura del accionista, propictario alejado de la gestién. Las
implicaciones econdmicas que conllevaba este cambio fueron de vital importancia,
puesto que las rentabilidades de los accionistas dependian de los resultados que se

alcanzasen, resultados que apenas conocian hasta que los gestores les rendian cuentas.

La empresa a principios del siglo XIX pasé de una simple reunién de factores
productivos a ser un sistema de coordinacion central, una unidad de direccion. En csa

situacion el objetivo de maximo beneficio se mantenia pero “aguado™; es decir, que

'Artificio contable en el sentido de ser una convencion porque no se termina la actividad al cierre del
ejercicio ni se vuelve a iniciar cuando se abre el siguiente ejercicio sino que la empresa sigue su curso
normal,

*Tomado de Camacho Mifiano y Orejana Arribas (1995, 13).
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para Suarez Suarez (1991, 26) tiene como objeto “obrener un beneficio mdximo o
cuando menos satisfactorio (suficiente)’’. Bernabeu Sanchez y Norverto Laborda
(1996, 109) exponen que ese cambio de responsabilidad de los accionisias a su
aportacion simplemente y por ser la cifra del capital el garante frente a terceros
“mantener esta cifra de capital se convirtié en un requisito legal, que origing las
siguientes medidas para su mantenimiento: -el calculo correcto de las depreciaciones
y su dotacion para no descapitalizar la empresa y, -el cdlculo correcto del beneficio,

para no repartir dividendos originados por beneficios nominales™.

Ya en este siglo, el concepto de empresa cambia a raiz del nacimiento y
desarrollo de la Teoria de Sistemas, para la cual empresa es un sistema procesador
abierto y regulado en interaccién con el entorno. Y por tanto, su objetivo no es tanto
maximizar el beneficio cuanto lograr la supervivencia de la empresa en el tiempo. Esta
permanencia se debera lograr, eso si, con un equilibrio en la cifra de beneficios
obtenida en funcion de los intereses de la pluralidad de agentes implicados en la

empresa.

En 1909 Hatfield apunié la concienciacién de la mayor importancia del
“earning statement”(estado de resultados), aunque el balance era y seguia siendo el
documento contable por excelencia, como recoge Valmayor (1990, 52). A este
respecto citamos al mismo autor americano Hatfield® (1927, 1), insistiendo al sefialar
que aparte del balance existe otro aspecto del negocio que la contabilidad trata de
mostrar que “'es el importe de lo que el propietario vale -su capital liguido- y cémo
aumenta y disminuye su riqueza de tiempo en tiempo”. Es decir que solo se producen
ganancias cuando se produce ¢l incremento de riqueza. El problema estriba en
delimitar el concepto de riqueza. A principios de siglo para Alvarez Lopez (1995, 163)
la contabilidad cambid su enfoque “desde la preeminencia de la situacion patrimonial

de la unidad economica se paso a juzgar que el objetivo esencial de la ciencia

*Tomado de Hendriksen (1974, 34).
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contable es el calculo del resultado™. Se trata de su concepeion estatica’, calculada por

la diferencia entre dos situaciones patrimoniales netas consecutivas.

Al comienzo de este periodo destaca Schmalenbach, que con su “Teoria

dinamica del balance™ coloca en primer plano los resultados que reflejaba la cuenta de

pérdidas y ganancias; que es segin Rodriguez Sastre’ (1953, V), “donde se recoge
cuanto constituye consumo o rendimiento durante el correspondiente periodo
cronologico”. Y a renglén seguido contintia afirmando que Schmalenbach “guiere
reflefar el patrimonio por su movimienio, atendiendo a la economicidad de sus
distintas partidas para el logro de fa ganancia. Utiliza la cuenta de resultados como
caracteristica del balance para que éste cumpla la importante mision econémico-
explotacional y politico-econdomica de indicar la orientacion que se ha de imprimir a
la marcha de la empresa, sirviéndole asi de brijula”. Se trata de un loable intento de
darle la importancia que merece el resultado contable periodico frente al estudio
‘estdtico’ del patrimonio empresarial. Aunque para Carrasco Diaz (1984, 140)
Wilmowsky fue “e/ primer autor que con precision y claridad expresé que el balance

no persigue la comprobacion del pairimonio, sino la averiguacion del beneficio™.

Ademds, afirma Schmalenbach® que “ef comerciante tiene absoluta necesidad
de calcular los beneficios de la empresa, y para ellos es fundamental determinar los
componentes del beneficio, a saber: rendimientos y gastos. Y como no es el Balance,
sino la cuenta de Pérdidas v Ganancias, la que pone de manifiesto estos componentes,
se deduce la regla siguiente. no es al Balance, sino a la cuenta de Pérdidas y
Ganancias a quien corresponde la preferencia en la formacion del cierre del
efercicio. Es la cuenta de Pérdidas y Ganancias la que determina el contenido del
Balance y no inversamente”. De ahi que para Alvarez Lopez (1995, 165) “lu cuenta de
resultados cumple ast una misidn trascendental, pues no solo refleja el importe del
resultado obtenido en el ejercicio, sino que se convierte en imagen de la actividad

desarrollada y, en definitiva, de las causas determinantes del mismo”. En este sentido

*“Un desarrollo teérico de estos planteamientos sobre el resultado puede verse en Requena Rodriguez
(1988).

" En el prologo de la traduccion de la decimoprimera edician alemana del ‘Ralance dinimice’

*Tomado de Goxéns Duch {19635, 150).
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“el balance surge como soporte adecuado de la cuenta de resultados, por la necesidad

de recoger las partidas pendientes que no encuentran reflejo en ella”.

La informacién contable también era necesaria para los inversores y los
accionistas, ademas de para el pablico en general. De este modo manifiesta Stockwell
(1957, V) la idea del estudioso aleman: “e! balance de situacion en un determinado
dia no indica, por si solo, el movimiento que ha tenido un negocio, asi como tampoco
si los resultados han sido favorables o adversos, pues, en el mejor caso, sélo puede
darnos a conocer la repercusion de aguellos resultados, ganancia o pérdida, en las
diferentes partidas de activo y de pasivo desde la fecha del balance anterior y merced
a la oportuna comparacion. Reflejar el volumen y la naturaleza de las operaciones de
un negocio es funcion peculiar del estado de Pérdidas y Ganancias”. Graficamente
Hendriksen sefiala que el balance paso a considerarse como la union de dos cuentas de

pérdidas y ganancias.

Con el paso del tiempo, la evolucién del comercio y el desarrollo de la
contabilidad se continlia destacando la utilidad del resultado contable. Goxéns Duch
(1965, 124) expone que el empresario “necesita conocer -aungue sea de una _forma
aproximada- la eficiencia de sus esfuerzos a plazo corto para insistir en ellos o
cambiar de rumbo; ademds el empresario es una persona que tiene necesidades
individuales que ha de cubrir con el resultado de su esfuerzo o trabajo. Tiene
necesidad, por tanto, de retirar periodicamente de la empresa dinero u otros bienes
para las atenciones propias de su familia y necesita saber si lo que retira es la
sustancia patrimonial o los beneficios conseguidos” Y seguidamente puntualiza “/a
consecucion de un beneficio es un estimulo que impele al empresario a presiar un
servicio econémico y al propio tiempo el beneficio mide la eficacia del servicio que

presia’.

Por lo tanto, donde se desarrollaban las empresas estables en el tiempo era
donde el resultado periédico tenia su justificacion. Como afirman Gonzalo y (Gabas
(1989, 234) “la aparicién de empresas y negocios estables, distintos de los

tradicionalmente regeniados por artesanos y comerciantes individuales, no se
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produce hasta finales de la Edad Moderna, cobrando especial relieve en los distintos
paises a medida que se desarrollaba en ellos la industrializacion”. Y es ese punto de
inflexion el que dio importancia al calculo del resultado contable periddico. El
principio de la empresa en funcionamiento segun los anteriores autores (1989, 233)
“encierra una suposicion considerada fundamental para el establecimiento periddico
de las cuentas: la de que la entidad va a continuar su actividad en el futuro, sin que se
prevea paralizacion brusca o recorte de la misma”. Es ldgico puesto que debido a la
multitud de interesados en los beneficios no se espera hasta que se termine de realizar
su objeto social para conocer su eficacia. Para Gonzalo y Gabas “histéricamente, por
tanto, el desarrollo del principio de gestion continuada va ligado a la aparicion del

concepto de beneficio periodico”.

Las empresas que cotizan en mercados secundarios de valores no se identifican
con sus propietarios puesto que estos varian segin la coyuntura econdomica y las
preferencias de los inversores. Estd prestando un servicio a la colectividad en general y
a ella debe su existencia. Hoy en dfa no es un ente aisiado que controla fos factores de
produccion a su antojo. Alin mas podriamos afirmar que la empresa viable de hoy dia
es aquella que estd girando sobre el entorno, sobre las necesidades presentes o futuras
de los consumidores, sobre las preferencias o modas de la sociedad, sobre la coyuntura
industrial de otros paises, ... En esta situacién, el resultado contable juega un papel
importante pero no exacto. El resultado pasa a ser un ajuste o intento de equilibrar los

intereses de muchos terceros afectados.

En resumen, mientras que la empresa es un conjunto de factores productivos
para un periodo concreto de tiempo, la contabilidad se basa en una teneduria de libros,
siendo ¢l balance es el documento por excelencia. Para Littleton (1936, 11) “estd claro
que la teneduria de libros es primariamente un instrumento para producir unda
medicion cuantitativa del beneficio, y que el estado de riqueza aparecido al principio
y al final del perfodo es secundario y bastante accesorio”. Posteriormente, con la
aparicion de las sociedades anonimas la contabilidad empieza a tener una visién més
amplia. Se empieza a dar mas relevancia al estado de resultados y con elio al resultado

contable, sobre todo, puesto que la gestién y la propiedad se disocian. En una tercera
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etapa la empresa empieza a considerar el entorno como elemento esencial en su
funcionamiento y, como objetivo la supervivencia de la empresa, la contabilidad
adquiere la vision de sistema de informacién util no solo para acreedores y
propietarios. El resultado periddico tiene necesidad de existir para la toma de multitud
de decisiones. Y cuando el entorno predomina es cuando sus objetivos son multiples
y, cuando la contabilidad trata de, dentro de la legalidad y la ética empresarial,
satisfacer las necesidades de la pluralidad de usuarios interesados en su informacion.

En cuanto al resultado, pasa a ser una cifra ajustable intentando equilibrar intereses.
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3.2.- DESARROLLO DE LA PRESENTACION DE LA CUENTA
DE RESULTADOS A LO LARGO DE LA TEORIA CONTABLE
CLASICA

Partiendo del pasado de ia cuenta de resultados trataremos de conocer como se
configura en el presente y prever qué puede ocurrir en el futuro. Esta es la justificacion
de situar la evolucion de la cuenta de pérdidas y ganancias dentro de la teoria contable
clasica. Tenemos que esperar hasta el siglo XVII para conocer el documento de la
cuenta de pérdidas y ganancias, como tal, pero el término “Pérdidas y (Ganancias”
parece que se usaba ya antes de la publicacion de Pacciolo en 1494, Segtin recoge el

ATB No.1 ya en el texto de teneduria mas antiguo de Inglaterra, “A Brief Instruction”

por John Mellis (1588), se incluia un capitulo que versaba “sobre la famosa cuenta
llamada pérdida y ganancia, o en ofra forma (Lucrum and Dmnum), ¥y cémo
ordenarla en el libro mayor”. Esa cuenta incluia las ganancias y pérdidas generadas
por las transacciones comerciales de la empresa. En el Nuevo Diccionario Inglés de
Principtos Histdricos 1888-1928 se definia la cuenta de pérdidas y ganancias como
“una cuenta en la teneduria de libros a la que se acreditan todas las ganancias y se
cargan las pérdidas, para asi lograr un saldo de ellas y determinar la ganancia o la

pérdida neta en cualquier momento”.

Sin embargo, fue un documento secundario respecto al balance hasta
comienzos del siglo XX. Como recoge Valmayor (1990, 6) “el motivo principal para
separar los estados financieros era oblener informaciin sobre el capital: esto fue el
centro de interéds de los socios, accionistas y prestamistas y la base para calcular los
incipientes impuestos sobre lu propiedad. Por tanio, los datos del balance fueron
subrayados mientras que los datos sobre gastos e ingresos eran meras incidencias
(proof of estate)”. En la tenedurfa de libros por partida doble el patrimonio de la

empresa era lo mas importante, el capital como garante frente a terceros.
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Anteriormente al desarrollo de un modelo especifico que recogiera el resultado
contable de una empresa Hendriksen (1974, 27) expone que “antes de que se
desarrollaran estos conceptos y técnicas fueron necesarios ciertos antecedentes
especificos en la evolucion del conocimiento”. Gran importancia en el evolucion de la
cuenta de pérdidas y ganancias como estado y del concepto del resultado lo han tenido
el desarrollo de las bolsas de valores y los impuestos, como ya expusimos en el
epigrafe anterior. En este sentido, la Bolsa de Valores de Nueva York ya en 1866
queria obligar a las compafiias que cotizaban a presentar, con poco éxito, sus estados

financieros, habiendo que esperar hasta 1900 para que se cumpliera ese requerimiento.

En 1908 Schmalenbach ya intuia que la cuenta de resultado debia informar mas
sobre las operaciones de un negocio que sobre su capital. En funcién de la evolucion
que habia tenido el entorno econdmico, las necesidades de las personas y el desarrollo

de las empresas se habia ido modificando esa tendencia. En su obra “El balance

dindmico”, Schmalenbach (1953, 12 y ss.) nos relata que “cuando habia terminado un
largo itinerario se calculaba el beneficio proporcionado por el viaje. Il beneficio
obtenido en el afio carecia de interés”. Pero también sigue exponiendo que “la

2

situacion se modificé con el tiempo”, cuando el comerciante “se hizo cada vez mus
sedentario en el sentido de que los viajes eran cada vez mas corios y mds frecuentes.
De esta manera se desplazé también el interés en la cuenta de pérdidas y ganancias.

Los beneficios de cada uno de los distintos vigjes pasaron a un segundo término”.

En 1917 en la publicacién del “Uniform Accounts” se sefiala que, segin

Moonitz (1970, 147), en la partida de ventas de la cuenta de pérdidas y ganancias

deberan deducirse los descuentos, debiendo figurar solamente las ventas netas. Otra

mencion a la cuenta de resultados, esta vez en los “Special Bulletins” se recoge en el

de noviembre de 1920 incluyendo la presentacion de la cuenta de resultados entre

otros informes financieros a presentar.
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En la obra de Paton’ (1922, 171) se destaca la importancia de conocer el
resultado neto (net revenue) de la empresa y se refiere a la cuenta de pérdidas y
ganancias (income sheet o net revenue division) que “representa el exceso de ingresos
brutos sobre los gastos”; pero no lo exponia como un elemento tan importante, al

menos, como el balance.

En 1929* se hizo obligatorio en Inglaterra y en EEUU la presentacién de la
cuenta de pérdidas y ganancias que, junto con los cambios que se estaban produciendo
en los objetivos de la contabilidad, propiciaron el salto cualitativo en importancia del
estado de resultados. Se cambi6 paulatinamente de mentalidad’. Pero tenemos que
resefiar que este cambio se produjo en Estados Unidos y en aquellos paises en los que
la contabilidad se orientaba, principalmente, a dar informacion a sus accionistas y a los
inversores; la financiacion del negocio procedia principalmente de los mercados de
valores. Otros paises, como Alemania, por ejemplo, - pese a su adaptacidon a la IV y
VII Directiva- todavia mantienen una orientacion enfocada hacia el balance, dando
informacién especialmente para propietarios y acreedores, principales financiadores de

la empresa.

En el boletin de 1929 denominado “Verification of Financial Statements” se

recogen determinadas puntualizaciones sobre la cuenta de pérdidas y ganancias tales
como la consideracion de que la depreciacion, los intereses y los impuestos eran
tratados como *“deducciones” al resultado. También se diferenciaba entre el resultado
neto y el de las operaciones atipicas. En cuanto a los ajustes de ejercicios anteriores se
consideraban como aumentos o deducciones de superavit y , por tltimo, se exponia

tanto el resultado como su contenido y su reparto.

"Un ejemplo ilustrativo de una cuenta de resultados de la época podemos analizarlo en Paton (1922,
269-270).

*En concreto la Companies Act de 1929 introdujo “cambios dramdticos (sweeping change), incluyvendo
un requisito: que la cuenta de resultados juera revelada (disclosed)”, siguiendo a Hendriksen y Van
breda (1992, 64).

"Desde nuestro punto de vista no se trata exactamente de una evolucién sino de un enfoque diferenciado
y caracterizado por las fuentes de financiacién, principalmente. Si las empresas consiguen el dinero
necesario para su financiacion a través de los mercados de valores orientarén su informacion para la
toma de decisiones de sus accionistas y de los posibles inversores. Si las empresas se financian mediante
préstamos de entidades financieras, por ejemplo, orientaran su informacion para la toma de decisiones
de sus propictarios, pero también, hacia sus acreedores.
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Y en conexi6n con esas afirmaciones Hoxey'’, como ejecutivo adjunto del
Comité de la Bolsa de Nueva York, a la hora de defender la necesidad de una buena
informacién para los inversores de los siete puntos de los que constaba el estudio
critico sobre la informacién presentada en los estados financieros, seis estaban
relacionadas con la cuenta de resultados. Exponia que “los estados financieros no
proporcionaban informacion adecuada para comprender la politica de depreciacién
seguida por la empresa”. Habia una gran variabilidad en funcién de la inclinacion
conservadora o arriesgada de sus administradores. Otra critica era que no se mostraba
el volumen de ventas o los ingresos brutos por el miedo a proporcionar informacion a
sus competidores y porque si los margenes conocidos eran elevados parecia existir
reticencias hacia esa empresa. También con relacion a otros ingresos la critica se
centraba en “la falta de consistencia” al separar las operaciones propias de la
actividad principal de la empresa del resto de ingresos por actividades accesorias.
Seguidamente, es superdvit ganado no coincidia con el registrado en el balance.
Ademas los dividendos recibidos en acciones se registraban con una cifra mayor que
el importe proporcional cargado contra el superavit ganado por la firma que declaraba
el dividendo. Por ultimo, el “exagerado conservadurismo” se¢ hacia notar en las
practicas de la época, sobre todo, porque se hacian excesivos cargos por depreciacion
y subvaloraciones de inventarios, entre otros. En consecuencia, se disminuian los

ingresos y se aumentaban los gastos, por regla general.

Serd en 1933 cuando la Bolsa de Nueva York, a la vista de los acontecimientos
que propiciaban la necesidad de una mayor calidad de informacién para los inversores,
expuso varias reglas en las que se resumian las recomendaciones para presentar el
estado de pérdidas y ganancias. Valmayor (1990, 537) sostiene que la promulgacion
de sus formatos “tienen por objeto dar una mayor transparencia a la empresa en
cuestion, recogidos mediante los ‘items’ de informacion”. Como recoge Hendriksen
(1974, 81) se destacaba que no se incluyeran en la cuenta de resultados las ganancias
no realizadas y se puntualizaba la realizacion como “la venta en el curso ordinario de

los negocios salvo en circunstancias especiales”. También se pensaba que los

"Seguin recoge Tua Pereda (1983, 66).
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dividendos sobre acciones en tesoreria tampoco debian pasar por la cuenta de pérdidas

y ganancias.

En 1936 se publicd el boletin “Examination of Financial Statement By

Independent Public Accountants” donde se recogia que “desde el punto de vista del

inversionista, hoy se reconoce generalmente que la capacidad de obtener utilidades es
de vital importancia y que el estado de ganancias y pérdidas es cuando nenos tan
importante como el balance general”, Hendriksen (1974, 71). Y esos cambios en los
objetivos de los estados financieros provocaron alteraciones significativas en la
incipiente teoria contable del momento que, para el tema que nos ocupa, se basaba en
un aumento del interés en el estado de resultados y en el intento de un concepto
uniforme de la utilidad. Se intentaba proporcionar mas consistencia al presentar el

resultado.

La publicaciéon del AAA (1936) en sus apartados del 8 al 13 trataba de “la
medicion de los resultados”. En el primero de ellos se sefialaba que “el estado de
resultados de cualquier periodo deberia reflejar todos los ingresos reconocidos
contablemente de manera adecuada (properly given accounting recognition) y todos
los costes registrados (wrilten off) durante el periodo, sin tener en cuenta si son o no
resultados de las operaciones en ese periodo: desde el final al principio todas las
cuentas de resultados reunidas (assembled) expresardn las ganancias y las pérdidas
totales”. Y en el apartado siguiente, el noveno, se afiadia gue la cuenta de resultados
se dividiria, si fuera necesario, en dos secciones: una que mostrara los registros de la
explotacion del periodo y otra, 1as ganancias y/o las pérdidas de capital realizadas y los
créditos y cargos extraordinarios resultantes de la realizacion de los beneficios y del
coste de amortizacion ajenas a las operaciones de ese periodo. El planteamiento sobre
qué partidas debian incluirse en la cuenta de resultados serd una ténica general a la
hora de analizar este documento contable a lo largo de toda la teoria contable. En este

estudio se exponia como obligatorio la presentacién de una serie de partidas'' que, en

"En este estudio se debfan presentar obligatoriamente: las ventas brutas de ventas realizadas, las
prestaciones de servicios, los gastos de explotacién incurridos incluyendo la depreciacién y otras
amortizaciones de activos aplicables, la cuantia de intereses incurridos por dinero prestado, los
descuentos por deudas y los gastos adecuadamente amortizados durante el aflo, los resultados por
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aquella época, se consideraban necesarias para conocer la realidad de la empresa. Y
como conclusion a todos estos principios reguladores del estado de resuitados se
matizaba en el apartado doce de la declaracion que se debian incluir aquellas cuentas

que permitieran calcular un correcto estado de resultados'?.

Por ultimo se sefiala la importancia de cumplir con estos principios,
justificandolos con el hecho de que el calculo del PER (price earning ratio), como
criterio de inversidon o no en unos valores bursatiles, es util. Sin embargo, “no es
posible medir con precision al final de cualquier afio todos los valores gue han sido
adquiridos o vendidos durante ese aiio, lo importante es incluir todo en un estado
financiero unico, no solo la mejor medicion posible de los resultados del efercicio,
sino también la mejor medida posible de tales correcciones cuando parecen
necesarias en los informes de periodos anteriores”. Se mantenia el concepto de
beneficio incluyendo todos Jos resultados parciales. Tampoco se permitia la alteracion
o distorsion artificialmente, mediante la creacién de reservas, en unos ejercicios
compensando con ellas las pérdidas de ejercicios sucesivos cuando no se deseaba que
éstas aparecieran en la cuenta de pérdidas y ganancias. Creemos que se matiza esta

cuestion porque en la practica contable de la época seria habitual.

Por su parte, Sanders, Hatfield y Moore (1938) inclufan en la parte II del
estudio de la cuenta de resultados: 1. propdsitos generales, II. principlos generales de
determinacion del resultado, 1. la division de la cuenta de resultados, IV. la seccidén
de explotacion, V. la seccidén de no explotacion, VI. el estado de reparto y VII. los
dividendos. Se trataba de normas para regular la practica normal de preparacion del
estado financiero para que mostrara el beneficio o la pérdida del ejercicio. Entre éstas

se pueden destacar las siguientes:

impuestos acumulados y todos los incrementos o decrementos en el patrimonio de los accionistas
resultantes de transacciones del periodo que sean de naturaleza recurrente (normally recurring nature).
Las partidas extraordinarias también tendrian que ser recogidas de manera separada en la cuenta de
resultados, pero nunca incluyendo partidas de otro ejercicio econdmico diferente al que se reficre la
cuenta de resultados.

12 Textualmente: ‘a corrected income statement’.
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1. Al igual que en el Statement de 1936 Sanders, Hatfield y Moore (1938, 25)
proponian que el resultado del ejercicio estuviera formado por todos los gastos ¢
ingresos de cualquier tipo, sin eliminar los extraordinarios o ajenos a la explotacion.

2. Siguiendo el principio de prudencia o conservadurismo reinante en la época,
justificado por la crisis de la Bolsa de Nueva York nueve afios antes, no se podian
contabilizar en la cuenta de resultados los beneficios no realizados.

3. En funcion de lo establecido en el apartado 1. cuando los beneficios procedieran de
fuentes diferentes a las actividades propias de la empresa se recogerian separadamente.
4. Dentro de los costes y gastos se debian incluir las depreciaciones, las provisiones
por perdidas y todo tipo de costes y pérdidas, tanto realizables como no. Se seguia
manteniendo el principio de prudencia.

5. Se deberia indicar la naturaleza de todas las partidas no periodicas.

6. Se tenderia a mostrar el beneficio neto ajeno a correcciones posteriores o ulteriores.
En el caso de que éstas fueran necesarias se plantearian dos opciones:

a) si no distorsionaba significativamente la naturaleza o el importe del beneficio
ordinario se incluirian en el mismo.

b) si distorsionaba ese importe se incluirian como parte de las reservas.

En cuanto a la division -siempre compleja- entre las operaciones de
explotacién de aquellas ajenas destacar que se mezclan criterios generales con casos
particulares. Asi se exponia en el Statement (1938, 27) que se deberia incluir en la
seccion de explotacion todas las actividades principales de la empresa, las que
realizaran su objeto social asi como excluir las operaciones secundarias (incidental
operations). Y en cualquier caso “se deberdn excluir los infereses de fondos
prestados”, es decir, los resultados financieros. Seguidamente en el apartado IV de
este mismo capitulo se especificaban y puntualizaban las partidas a incluir. Las

> que ya en 1938 cra positivo que presentaran las empresas eran las

partidas’
sigulentes: los ingresos brutos por ventas o ingresos brutos de explotacién (no se
exponia el importe de los ingresos brutos por ventas, creemos por la falta de certeza en

cuanto a su realizacion), los descuentos de ventas, devoluciones y bonificaciones, los

13 : . : -
Pensemos que no se trata de un estudio normative puesto que procede de un organismo privado; la
American Accounting Association, aunque tenga gran influencia en las empresas.
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costes de los productos vendidos /o gastos de explotacion, reparaciones y
. ST ;
conservacion, la depreciacion’™, el beneficio o margen bruto, los gastos de venta y

generales de administracién, y los impuestos.

Si queremos destacar, con relacion a las partidas anteriormente expuestas que
la que mayores problemas conceptuales planteaba era el tratamiento contable de la
amortizacién. Se exponia con claridad que frente a las tendencias de la época de
considerar la depreciacion como un cargo contra las ganancias del periodo se debia
considerar como parte de los costes de produccion de la empresa. Se matizaba también
que “hay, sin embargo, una diferencia considerable en la prdctica relativa al lugar en
el estado de resultados en el cual la carga por depreciacion aparece”. Los ejemplos
expuestos sobre las diferentes posibilidades de presentacion de la amortizacion en la

cuenta de resultados eran los siguientes:

+ Ventas netas + Ventas netas facturadas
- coste de las ventas - todos los costes y otros
y otros gastos de explotacion gastos (exceptuando ia
incluida la depreciacion depreciacion y los intereses)
= beneficio bruto de explotacion - depreciacion
(gross operating profit) = resultado neto procedente de las ventas

(net income from sales)

En relacién a las partidas que componian las operaciones ajenas a la
explotacion (non-operating section) se incluian las provenientes de beneficios de venta
de activos, intereses, ganancias no realizadas por revalorizacion y las ganancias y
pérdidas producidas por causas no conectadas con las operaciones de direccion de la
empresa. También se sefialaban aquellas que no formaban parte de este tipo de
operaciones. En cualquier caso se deberian recoger en apartados separados las

siguientes: los intereses, las plusvalias y minusvalias™ (capital gains and losses), los

" Alrededor de tres paginas se utilizan para presentar, de manera detallada, el contenido de esta partida
en la cuenta de resultados. Destaca el hecho de que en la época en la que se publicd este estudio 1a
depreciacion no se cuantificaba contablemente. Es de gran importancia un anélisis més detenido sobre
esta partida, ya que se intentaba conducir la buena prictica contable desde una asociacion de estudiosos
de la contabilidad hacia las empresas.

'* En la practica contable no existia un método o tendencia general intimamente relacionadas con ¢l
grado de conservadurismo seguido por las empresas. Habia algunas opiniones a favor de “pasar” todas
las plusvalias y minusvalias a través de la cuenta de resultados pero algunas de éstas eran
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beneficios no realizados, 1as disminuciones'® de valor no realizadas, las correcciones
de errores pasados, el resultado neto llevado a excedentes, los gastos de

establecimiento’” y la provision de inventario y ofras reservas.

En resumen, el Statement de 1938 se trataba de un estudio profundo de la
cuenta de resultados que venia a modificar y a corregir ciertas practicas deshonestas o
que no presentaban una buena informacion de los cargos y abonos de las empresas en
la realizacion de sus operaciones. El detenimiento del estudio en ciertas partidas
acentuaba la problematica de la época a la hora de proporcionar “seguridad y certeza”
a la informacién sobre la situacion real de las empresas, tras la grave crisis de

confianza que en 1929 tuvieron los inversores en Estados Unidos.

Algunos articulos de la época también nos referencian lo sefialado por el
Comité de Procedimientos Contables de AIA, como el articulo de Tilly (1948, 296),
donde se expone que en la introduccién general del Bulletin No. 1 emitido en
septiembre de 1939 se podia leer cémo habia aumentado el reconocimiento sobre la
significacion de la cuenta de pérdidas y ganancias con un incremento de la relevancia
hacia el “conservadurismo de la cuenta de resultados y a la tendencia a restringir
cambios amplios a los resulfados retenidos™ Y esta afirmacion conllevaba a
considerar ‘el balance como una sucesion de cuentas de resultados y como el

vehiculo de la distribucion de cargas y créditos entre ellos”.

Paton y Littleton (1940) mantuvieron la misma ténica con relaciéon a la

diferenciacion entre la practica de las empresas y la verdadera conceptualizacion de las

suficientemente anormales para que pudieran distorsionar el resultado si se incluian en la cuenta de
resultados. Y la conclusion que expone este estudio {1938, 39) era que “en casos de duda la tendencia
Seria incluir tales partidas en la cuenta de resultados”. Lo que no se aceptaba era un tratamiento
diferente para aumentos y para disminuciones de valor procedentes de una misma fuente.

'“A diferencia de las plusvalias, por el contrario, las pérdidas de valor ain no realizadas si debian
presentar en el estado de resultados. Cuando éstas disminuciones no usuales se hubieran producido, los
activos debian ser dados de baja o eliminados contra capital o excedentes.

" En aplicacién del principio de empresa en funcionamiento los gastos iniciales de constitucién y
establecimiento requerian ciertas reglas contables. El problema se planteaba bien determinando el
déficit o su disposicion en la cuenta de resultados. En el primer caso se podia cuestionar !a activacion de
determinados gastos para ir cargandolos regularmente a resultados o considerarlos como gastos del
ejercicio y traspasar ¢! déficit neto a una cuenta como activo intangible. En cualquier caso debia
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partidas que debian conformar el resultado contable. En cuanto a las revisiones de
1941 y 1948 se exponian las mismas tendencias a la hora de presentar el resultado del

gjercicio_en la cuenta de pérdidas v ganancias. Se hace destacable el “Accounting

Principles Underlving Corporate Financial Statements”, como deseo del Comité del
AAA (1941, 134) de delimitar los conceptos contables basicos con “el propdsito o
finalidad de los estados financieros periodicos de una empresa es suministrar
informacion que es necesaria para la formulacion de juicios serios”, La necesidad de
establecer unos principios determinantes para la determinacion del resultado creian
que era la solucion, siguiendo la tendencia de 1938. El fundamento de esta afirmacion
se comprendia cuando se intentaban “corregir procedimientos ilegales en la profesion
de la contabilidad”. Por lo que se refiere a la cuenta de resultados individualmente se
sefialaban una serie de consideraciones como eran: -incluir todos los ingresos y costes
del ejercicio (tanto ordinarios como extraordinarios), -ios costes de amortizacion como
cargos de la cuenta de resultados, -subdividir las partidas de cada subdivision
(evitando que la cuenta de pérdidas y ganancias sea un mero listado de cargas y
débitos) y, por ultimo, -el resultado no debia ser distorsionado o equilibrado
artificialmente por la creacién arbitraria de reservas cualesquiera bien mediante el
ajuste del resultado o por los excedentes o mediante la sobrevaloracion de gastos en
ciertos periodos y consecuentemente cargando a tales reservas gastos y pérdidas

ocurridas en otros ejercicios.

Fn cuanto al Statement de 1948 “Accounting Concepts and Standards

Underlying Corporate Financial Statements”, ademas de ampliarse los objetivos de los

estados financieros a todas las “personus gue tenian un interés en la empresa o en los
problemas mds generales de la economias”, se afadia un epigrafe dedicado a las
normas de presentacion de los estados financieros con caracter independiente en una
declaracion de Ta AAA (de los apartados 9 al 14), en el apartado relativo a la cuenta de
resultados. Entre las cuestiones que se analizaban se exponian como mds relevantes
las siguientes: -que su organizacion fuera consistente y con razonable grado de detaile

sobre las particularidades de los ingresos y gastos del periodo, -las pérdidas de valor

sefialarse lo que se habia realizado. De este modo, se destacaba la importancia del principio de
realizacion.
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de inventarios (que no se consideraban en la época) y -el efecto del impuesto de

sociedades.

En resumen, que en este estudio de [a AAA se iban agregando modificaciones,
ampliaciones y mejoras a los estudios anteriores, teniendo como base el de 1938. En lo
referente a la cuenta de pérdidas y ganancias se van puntualizando cuestiones que
desde la practica plantean dificultades, sobre todo, a la hora de presentar la

informacion util para la toma de decisiones.

En general, podemos resumir estos tres estudios iniciales, 1938, 1941 y 1948,
en lo referente a la cuenta de resultados, como una critica a las practicas contables de
la época debido a la formulacion de un estado de resultados inconsistente y a intentos
de establecer un conjunto de normas practicas que garantizasen una cierta uniformidad
y confianza por parte de los inversores. También, el fundamento de éstos en el estudio
del ratio PER requeria que el beneficio (o pérdida neta) fuera consistente con los
principios contables, ademds de uniformes en el tiempo y entre las empresas para

llegar a conseguir la comparabilidad de sus informes financieros.

Como destacable del ATB n° 1 del AICPA'® (1953, pa. 32), después de un
desarrollo histdrico de la cuenta de resultados, se limitd a sefialar que “el estado de
resultados puede ser informativo unicamente cuando dé a conocer los elementos
positivos y negativos que sean importantes”. Seguidamente se recogia la problematica
de los beneficios no repartidos (earned surplus), que conceptualmente no quedaba ain

aclarada en la practica.

Siguiendo el desarrollo cronologico de la teoria contable, en 1954 el Comité de
Procedimientos de Auditoria del AICPA no establecia ningiin modelo de cuenta de
pérdidas y ganancias, solamente del balance, aunque Valmayor (1990, 52) sefiala la
“toma de conciencia de los miembros del AIA de la importancia del earnings

statements”. Cada vez era mas importante este documento pero aln el balance seguia

" El papel del AICPA y el AIA en Estados Unidos se destaca en Soto Serrano (1972).
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siendo relevante, creemos que debido a la subjetividad de la cuenta de pérdidas y

ganancias.

En el estudio'® de la AAA (1957) no se daban apenas referencia a los criterios
de presentacion de la cuenta de resultados. Como sefiala Tua Pereda (1983, 179)
“tampoco se otorga excesiva importancia a la presentacion de la renta de la unidad
econdmica”. Sin embargo, era la primera vez que se exponia un capitulo para las
normas de presentacion de los estados financieros en el statement (1957, 542)
matizando ¢l uso que Jos inversores hacian de los estados financieros publicados,
puesto que son la base de las decisiones de inversion y del ejercicto del control por
parte de los administradores o gestores, lo que era “considerado de una gran, esencidl,

importancia (primary importance)’.

Tres fueron las cuestiones que se desarrollaron a partir de la introduccion de las
normas de presentacion en el capitulo VI del statement (1957, 543-544). Primero, se
exigia incluir informacién de indole no estrictamente financiera como informacidn
complementaria. Se debia presentar informacién relativa a: transacciones con opciones
de compra o venta de acciones, planes de pensiones. acuerdos de arrendamientos a
largo plazo, ... Para Tua Pereda (1983, 176) “la mds importante innovacion en cuanto
a la presentacion de los estados financieros™ era el reconocimiento del concepto de
materialidad (materiality) como instrumento-decisor a la hora de decidir los niveles de
agregacion, la supresion de determinadas partidas, .... Dependia de su importe, su
naturaleza, o una combinaciéon de ambos. Una partida (item) era considerada material
si habia razon para creer que su conocimiento podia influenciar en las decisiones de un

inversor informado.

Ademas de los apartados relativos al alcance y al medio de presentacion de la
informacién, un tercer apartado insistia en la comparabilidad. Los principales

obstaculos para conseguirla eran “lus distorsiones causadas por las fluctuaciones de

“Se dividia en seis apartados: [. Introduccién, il. Conceptos basicos, 111, Activos, [V. Determinacion
del resultado, V. Pasivos y VI, Normas de presentacion, recogiendo todos los elementos basicos de la
contabilidad y su formulacion en la practica dentro de los estados financieros.
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precios y las variaciones en los métodos contables”. declaracion (1957, 544). Y para
evitarlos se exponia la necesidad de informacién complementaria que ayudara a

entender los estados financieros y sus limitaciones.

El estudio ARS No. 1 de Moonitz (1961) nada aportd a la presentacion de la
cuenta de resultados de forma directa pero indirectamente se veria afectada por los
postulados imperativos de C.2. objetividad, C.3. consistencia, C.4. unidad estable y
C.5. informacion. Respecto al postulado C.2. se recogia que los ingresos y gastos
(reconocidos como efectos de los pasivos y activos) se reconocerian de manera formal
cuando “puedan medirse en términos objetivos”. El siguiente postulado, C.3.
establecia que los métodos de valoracion “deben ser seguidos consistenfemente de un
ejercicio a otro”. En cuanto al postulado de unidad estable se reiteraba explicitamente
que “los informes contables deben de basarse en unidades de medida estables”, al
igual que se establecid en el Statement de 1957. Sin embargo, no se exponian los
criterios para que eso se realizara si hubiera inflacién o deflacion. Y, por altimo, el
postulado de informacién sefalaba que “los informes contables deben de poner de

manifiesto todo aquello que sea necesario para que no resulten erroneos”.

Un afio después, Sprouse y Moonitz publicaron el ARS No. 3 de la AICPA.
Los postulados fundamentales relativos a la cuenta de resultados se recogian en el
apartado ). Se destacaba que ésta debia suministrar [a informacién suficiente para
que las operaciones de la empresa derivaran en los componentes del beneficio “con la
suficiente exposicion para que se puedan realizar comparaciones o interpretaciones”.
Y con esa finalidad se subdivide el resultado en sus componentes. Si es interesante
destacar la critica al precio de adquisicion -defendiendo el valor de mercado- al
considerar que una parte de los beneficios podia deberse a cambios en fa unidad de

medida, y que esto no se reflejaba correctamente en la cuenta de resultados.

Para evitar las criticas de los auditores en EEUU el AICPA publico el ARS No.
7. Dentro del objetivo A Grady (1965, 89 y ss) exponia la evolucion desde el balance
hasta ¢l cstado de resultados. En un principio se seffalaba que “el estado de resultados

no era tan importante en aquél entonces, porque el éxito de lu empresa se media
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acumulativamente”. Sin embargo, el entorno econémico de los afios sesenta debido al
desarrollo de “un gran mercado de compra y venta de valores de las sociedades™
potenciaron el estado financiero sobre resultados pasados ya que “puede revelar
tendencias en la productividad y en las ganancias, de las cuales dependen las
remuneraciones futuras a los inversionistas”. Se sigue la tendencia del ‘all-inclusive’,
puesto que la cifra total de la “utilidad neta del afio que indigue una implicacion hacia
la capacidad futura de obtener utilidades” era importante, aspecto que descansaba
ademas en que la omision de los resultados extraordinarios “no es deseable y causaria

una fendencia mayor para que estas partidas fueran ignoradas en dicho estudio”.

Otra cuestion que se destaca es que se recogiera la forma de presentacion de los
estados financieros: tanto de la situacidn financiera como del estado de resultados.
Respecto al resultado, Grady (1965, 371) planted dos posibilidades de presentacion
“la formu de ‘pasos multiples’ y la forma de ‘paso uinico™. Puesto que este estudio

venia a recoger las practicas del momento se expusieron los dos formatos:

CUADRO 23

Modelo de ‘PASOS MULTIPLES’ Modelo de ‘PASO UNICQ’
Ventas brutas Ventas, menos devoluciones y
Menos-devoluciones y  bonificaciones | bonificaciones
sobre ventas Otros ingresos
= Ventas netas Menos-Costos y gastos:
Menos-costo de los bienes vendidos Costo de los bienes vendidos
= Utilidad bruta sobre ventas Gastos de venta
Menos-gastos de operacion: (Gastos generales v de administracion
de ventas, generales y de administracion Otros gastos
= Utilidad neta de operacién Impuesto Federal sobre la Renta
Mas o menos otros productos y gastos =Utilidad neta antes de partidas
=Utilidad neta antes de impuestos extraordinarias
Menos-Impuesto Federal sobre la Renta Mis o menos partidas extraordinarias (neto
=Utilidad neta antes de partidas |considerando el impuesio sobre la renta
extraordinarias relativo)
Mids o menos partidas extraordinarias =Utilidad neta del ejercicio
(neto considerando el impuesto sobre la
renta relativo)
=Utilidad neta del ejercicio

Fuente: Grady (1963, 371 y 372).

Comparando ambos modelos la diferencia principal estriba en que en el

primero de ellos existen resultados intermedios (resultado bruto, neto, antes de
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impuestos...) aspecto éste que no se da en el formato de ‘paso unico’ -se reduce a un
solo resultado, el del ejercicio-. Sin embargo. sefialaba Grady (1965, 372) que el
primer formato podia estar sujeto a “‘malas interpretaciones, ya que las personas que
lo usan pueden tener la impresion de que algunos costos tienen prioridad sobre otros
y que las cifras de los ingresos o de las wtilidades intermedias representan alguna
forma significativa de capacidad de ganancia”. De ahi que se desarrollé mas el

segundo modelo®.

Un afio después respondi6 el AAA al estudio del AICPA con el ASOBAT.
Después de la introduccion y de cuatro bloques principales se afiadieron dos
apéndices: el primero de ellos acerca del coste corriente y el segundo relacionado con
el posible contenido de un conjunto de estados financieros; esto es, un ejemplo de
informe financiero (a set of illustrative statements). Se trataba de un intento de
implementar las recomendaciones del comité que prepard este andlisis para
incrementar la utilidad de la informacion presentada en los informes financieros en
general. Ademas presentaba dos modelos a la hora de presentar informacién adicional
bien fuera de los anexos o bien como notas al pie de pagina, explicaciones y esquemas
o cuadros acompafiando a los estados financieros tradicionales. Se planteaba que la
cuenta de resultados reflejara la clasificacion de gastos funcional con suficiente detalle
que permitiera un analisis entre cuentas, lo que representaba una importante
contribucion a Ia realizacion de un formato o esquema-guia. El problema estaba en el

grado de agregacion®’.

En los ejemplos expuestos en el apéndice B del ASOBAT se presentaban dos

columnas tanto en el balance como en la cuenta de pérdidas y ganancias, ademas del

*® Pero Grady también matizo, a la vista de estudios practicos, que existian numerosas variantes
particulares de ambas formas de presentacion de fa cuenta de pérdidas v ganancias. Y, ademas, que la
tendencia de presentar uno u otro formato variaba con el paso del tiempo. Por ejemplo, recogia que de
1946 a 1962 habia aumentado la forma de presentacion de paso-urico del 21 al 57 por ciento del total
de informes examinados durante los diecisiete afios de la comparacion. Otras dos cuestiones que se
planteaban eran que los estados financieros se presentasen para uno o mas afios anteriores, dando asi
mayor comparabilidad a los mismos y que se incluyeran todas las ganancias y las pérdidas, segiin se
venia haciendo ya en la practica.

1% exponia que la cuenta de resultados era un elemento importante a la hora de considerar la
informacion como un sistema de comunicacién porque sus datos ¢ implicaciones eran importantes, si
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estado del superavit y del patrimonio neto propiedad de los accionistas. En la primera
columna se consideraban todos los datos valorados al coste historico y en la segunda
las mismas partidas que en la anterior pero valoradas al coste actual. Segin
Hendriksen {1973, 96) la declaracion de 1966 “recomendaba un estado de ganancias y
perdidas basado en los costos histdricos, con columnas separadas para mostrar los
datos del estado en funcion de los costos corrientes”. En consecuencia, el resultado
neto antes de impuestos era un 43 por ciento superior valorado a costes histéricos
frente al obtenido al coste actual aunque el efecto impositivo total era superior con la
valoracion al coste actual en un 15 por ciento, debido a que se sumaban los impuestos

antes y después del calculo del resultado neto de las valoraciones al coste actual.

Y el mismo afio en el que se publica el ASOBAT el AICPA publicé el APB
Opinion n° 9 sobre la presentacidon de resultados de explotacidon. A diferencia de la
practica anterior que no incluia ciertas partidas extraordinarias en ¢l estado de pérdidas
y ganancias, se llegaba a la conclusién, como recoge Hendriksen (1974, 171) “de que
todos los cambios reconocidos durante el ejercicio corriente debian reflejarse en el
estado de pérdidas y ganancias con la unica excepcion de los ajustes de las utilidades
de ejercicios anteriores. Sin embargo, las partidas extraordinarias de cardcter no
recurrenfe deben mostrarse por separado a continuacion de las operaciones
ordinarias”. De este modo, la cifra final de la cuenta de resultados representaba todos
los resultados propios de las transacciones de la empresa en ese ejercicio economico
de referencia. De manera “oficial” se despejaba la duda sobre el contenido real del

resultado de las empresas obtenido en el desarrollo de sus actividades.

Salmonson (1971, 89) recogia que “la funcion principal del contador es la
determinacion periodica de la utilidad o renta neta”; reafirmando esta cita con la

.. 22 . . .
enumeracion™ de un total de nueve usos informativos esenciales de la cuenta de

bien se¢ veian modificadas por las agregaciones que se realizaran de sus componentes, gue no debia
impedir que las relaciones fundamentales entre sus partidas no fueran expuestas o clasificadas.

2 Salmonson (1971, 89) enumerd un total de nueve: "I, Apreciar la eficacia de la direccion en el uso
de los recursos. 2. Como base para predecir beneficios futuros, especialmente, para los accionistas
actuales y los accionistas en perspectiva. 3. La evaluacion por fa direccion de lus decisiones pasadas,
con el fin de mejorar la toma de nuevas decisiones. 4. Servir de base para la imposicion fiscal. 3.
Como guia para la politica de dividendos. 6. Servir de base para la determinacion de precios y su
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resultados. Seguidamente Salmonson (1971, 123) vuelve a sefialar la importancia de la
cuenta de pérdidas y ganancias con las siguientes palabras: “/a determinacion de las
ganancias es una actividad central de la moderna prdactica contable.(..) el balance
contiene residuos del proceso de determinacion de la utilidad. Lo que aparece en el
balance viene determinado, en gran medida, por los principios y practicas que se

hayan empleado para presentar el estado de pérdidas y ganancias.”

En cuanto al Statement APB No.4 del AICPA (1970, pa.12) en el capitulo
segundo, después de la definicion de contabilidad, sefialaba que el documento que
recogia los cambios en la posicién financiera de la empresa era el estado de resultados
presentando los ingresos, ganancias, pérdidas, gastos y el beneficio (o pérdida) neta
reconocidos durante el ejercicio. Se mostraba asi un “indicio” de los resultados de la
empresa segin los PCGA® por la realizacion de sus actividades. Seguidamente se
exponian las caracteristicas y limitaciones de éstos porque ayudaban a sus usuarios a
no centrar toda la importancia de sus analists financieros en una Unica ctfra: en el

resultado de un solo afio.

Una vez estudiado el instrumento comunicacional del balance sobre la
situacion financiera de la empresa, en el APB No.4 (1970, pa.135) se paséd a analizar
los resultados de explotacion o de las operaciones, los conceptos y caracteristicas
fundamentales de los ingresos, gastos y el resultado neto. Se planteaba que los
resultados de las operaciones de una empresa para un periodo de tiempo comprendian
los ingresos, gastos y el beneficio o pérdida neto de la empresa para el periodo. Todo
ello debia presentarse en el estado de resultados (income statement). En relacion a su
clasificaciéon y segregacion se presumia la presentacion por separado de los
componentes mas importantes de los estados financieros haciendo mas util la
informacién. Y proponia como ¢jemplos en €l estado de resultados incluir las ventas y

otras fuentes de ingresos, los costes por ventas, la amortizacion, los gastos de venta y

proporcion. 7. Determinar la justificacién del crédito. 8. La negociacion colectiva entre Ia mano de
obray la direcciény 9. servir de buse para la formulacion de amplias politicas sociales”.

# Destacan tres principios fundamentales: el principio de realizacion, el de unidad de medida v la
distribucion sistematica y racional de los gastos entre los ejercicios; a los que se unian tres restricciones
basicas entrc las que, ademas de Ja fuerza de la practica y de )a prudencia, se cncontraba la
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administracion, los gastos por intereses y los impuestos sobre ¢l beneficio. No se
trataba de una cuestion trivial porque una cifra por si sola no podia proporcionar la
misma representatividad que la informacién presentada por un flujo de entradas y
salidas. Separadamente de las normas de presentacion de los estados financieros se
debian recoger de manera independiente las partidas extraordinarias, asi como el

resultado neto final.

Otro aspecto a destacar era que en el APB No. 4 (1970, pa. 200) no existian
formatos de presentacién de los estados financieros ya que era mejor que se adecuaran
a los propdsitos requeridos permitiéndose, en consecuencia, utilizar varios formatos.
También se destacéd la necesidad de incluir el ratio ganancia por accién (earning per

share) en el estado de resultados puesto que era una informacion muy til.

El mas conocido como “Informe Trueblood” en 1973 tenia como punto de

partida el APB No. 4, siendo su meta determinar los objetivos Gltimos de los estados
financieros para asi tener una guia a la hora de elaborar normas contables. La principal
conclusion era que los estados contables suministraban informacion dtil para la toma
de decisiones, es decir, poder comparar y evaluar la capacidad de la empresa para
obtener beneficios. Pero como se deduce de la siguiente afirmacion para Tua Pereda
(1983, 749) “el resultado contable no es la primera necesidad de los usuarios, sino
tan solo un medio para evaluar ese potencial. Por eso es necesaria la informacion no
solo de hechos pasados, sino de los pronosticos de futuro, en la medida en que esos
auspicios facilitan o apoyan la evaluacion de aquella rentabilidad potencial de la
empresa’. No es exacta la prediccidon segiin datos pasados pero es util. Pero también
crifica Tua Pereda (1983, 749) que “parece que, para el Trueblood, se trata de
evaluar mas la capacidad de obtencion de una tesoreria suficiente que de una renta

adecuada”,

En el apartado referido a la cuenta de pérdidas y ganancias de debia indicar

tanto el resultado de los ciclos completos de valor como ¢l de las etapas encaminadas

preeminencia del beneficio, destacdndose la orientacion fundamental de [a informacién contable hacia
el calculo del resultado.
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a concluir ciclos todavia incompletos. Los cambios de los valores reflejados en los
sucesivos estados financieros debian también presentarse pero, por separado, en la
medida en que variara la certeza de su realizacién. Se trataba de informacion
complementaria que ayudaba a los usuarios a tomar sus decisiones, si bien no hubo

unanimidad al tratar esta cuestion.

En cuanto a la normativa del incipiente IASC en 1974 destaca la NIC 5 relativa

a la “Informacion que deben contener los estados financieros”, siendo reformada en

1991 y cuyos parrafos fueron reordenados en 1994. En 1997 fue derogada por la NIC 1

revisada “Presentacion de estados financieros”, que desarrollaremos posteriormente al

tratar nuevas formas de presentacién del patrimonio neto. En primer lugar, y con
caracter general tanto para el balance como para la cuenta de resultados u otro estado
financiero se seftalaba que esa norma sélo presentaba informacién minima que podria
ser ampliada puesto que no proponia ningin tipo de formato particular. También se
reseflaba que toda la informacién suministrada tenia como objetivo que los datos
contables fueran claros y comprensibles, tanto del gjercicio de referencia como del
ejercicio precedente. En lo relativo a la presentacion de la informacion minima en la
cuenta de resultados se exponian los siguientes requisitos:

(a) Ventas y otros ingresos de la explotacion;

{b) Dotaciones a la amortizacion;

(c) Ingresos de obligaciones y préstamos;

{(d) Ingresos de acciones y partictpaciones de empresas del grupo;
(e) Gastos financieros;

(f) Gasto por el impuesto sobre beneficios;

(g) Gastos y pérdidas por operaciones extraordinarias;

(h) Ingresos y ganancias por operaciones extraordinarias;

(i) Transacciones intercompaiiias importantes;

(7) Beneficio neto o pérdida neta de ejercicio.

En general, se segufa la tendencia anglosajona de recoger los minimos a
presentar en la cuenta de resultados sin incidir en ningin formato particular. Las
empresas multinacionales, sin embargo, tendian a presentar la informacion en forma
de lista y por naturaleza, con lo que un formato méas o menos flexible armonizaria el
dato contable del resultado neto final. Era un intento valido pero necesitaba, desde

nuestro punto de vista, de un mayor grado de concrecion.

163



La cuenta de pérdidas ¢ gandncias coms instuiments Duansmisor del resuttads coutable

En 1975 el IASC publicé la NIC | “Informacion sobre criterios contahles” para

guiar la preparacion y presentacion de los estados financieros. También fue reformada
en parte en 1991 para adaptarse a los cambios que suftieron el entorno empresarial y
economico de los negocios y posteriormente reordenada en 1994, En 1997 se reformé
refundiendo las derogadas NIC 5, 8 y 13. Uno de sus requisitos mas importantes era
que los estados financieros en general “deben incluir, de forma clara y concisa,
informacidn sobre todos los criterios contables que se hayan seguido para su
elaboracion”. El objetivo de esta exigencia contable era que la informacion
suministrada fuera clara y comprensible, puesto que si cada empresa de cada pais
presentaba informacion diferente en funcion de criterios contables distintos seria muy
dificil que fuera util. Ademas se puntualizaba en el punto 13 que “no hay una lisia
unica de practicas contables aceptadas a la que los usuarios puedan atenerse, a la vez
que, por otra parte, dichos criterios alternativos pueden producir, segun cudles sean
usados, conjuntos muy diferentes de estados financieros partiendo de los mismos
hechos y condiciones. ”. También era destacable el listado de criterios contables que
afectaban a la cuenta de resultados y debian ser presentados, como: - los criterios
seguidos en la consolidacion, -la conversion de partidas en moneda extranjera, -los
criterios de valoracion, -los arrendamientos, compras a plazos, operaciones de
arrendamiento financiero, ¢ intereses relacionados con dichas operaciones, - los
impuestos, - los contratos a largo plazo, - el reconocimiento de los ingresos, - los
gastos de mantenimiento, reparacion y mejoras, - las pérdidus y ganancias por
enafenacion de edificios 'y - la contabilizacion de las plusvalias, legales o no,

incluyendo movimientos por cargos y abonos en las cuentas del nefo patrimonial.

Destacan las puntualizaciones realizadas en el apartado 15 de la NIC 1 al
sefialar que “incluso en los paises donde se exige informacion completa sobre los
criterios contables, no existen gutas para asegurar la uniformidad en este tipo de
informacion”. Pero la importancia de una guia era vital puesto que “el crecimiento de
las empresas y los mercados financieros mulitinacionales han hecho crecer la
necesidad de uniformidad en la informacion fuera de los limites nacionales”. Sin esta
informacién sobre los criterios contables la uniformidad no soélo e¢s imposible sino que

hace imposible cualquier conocimiento de la realidad de las empresas. debido a la gran
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cantidad de métodos de valoracion, reconocimiento, de exposicion... tanto de ingresos
como de gastos, en el tema que nos ocupa asi como de activos y pasivos en el caso del
balance o de la forma de presentar la informacion tanto en la memoria como en otros
documentos: estado de origenes y aplicaciones de fondos, cuadro de financiacion,

estado de valor afiadido, cash-flow ...

El “Statement on Accounting Theory and Theory Acceptance”, reconocido por

las siglas de SATTA (1977) no fue una declaracion de contabilidad en si misma sino
que como expone Tua Pereda (1983, 183) “se centra en un conjunto de reflexiones
acerca de la misma, poniendo especial énfasis en sus posibilidades de aceptacion por
la comunidad cientifica y prdctica”. También explica que se decanta por esta opcidn
por la dificultad de crear estandares, por los problemas de adecuar la teoria a la
prictica y por las limitaciones en el alcance que tienen las cifras contables. En lo
referente a los estados financieros establecia que la teoria de elaboracion de informes
externos tenia un campo mads amplio que el comunmente percibido; que unido a que
no puede claborarse una tecoria cerrada de la contabilidad nos dan una idea del

“pesimismo” tedrico-contable del momento.

El SFAC No. 1 (1978, pa. 42), dedica un apartado a la rentabilidad empresarial
y al resultado (enterprise performance and earnings), a la importancia de su calculo
pese a sus deficiencias y a la imposibilidad de encontrar un tnico concepto de renta
contable coincidente con el de renta econdomica. A reglon seguido matiza aquellos mas
interesados en conocer esa informacion y afiade que “los esiados financieros que
muestran solo cobros y pagos de caja recibidos durante un periodo corto de tiempo,
como un afo, no pueden indicar adecuadamente si la rentabilidud de una empresa
tiene éxito o no”. Es decir, que esa informacion no la proporcionan documentos sobre

cobros y pagos sino la cuenta de resultados.
Sin embargo, esta tendencia hacia la cuenta de resultados se modificara a favor

del estado de origenes y aplicaciones de fondos con la publicacion del SFAS No. 95.

Las ttltimas normas contables del FASB sobre la cuenta de resultados global vuelve a
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restaurar el pape! de relevancia de la cuenta de pérdidas y ganancias establecida en el

SFAC No.1, como analizaremos en ¢l capitulo siguiente.

En los pronunciamientos sobre el marco conceptual numeros 5 y 6 se
establecen tanto el reconocimiento y medida en los estados financieros de empresas de
negocios. Sin embargo, no se expone ningtin formato, dejando libertad a las empresas
para elaborar sus cuentas de resultados. Pero siempre deben encuadrarse dentro de los
maérgenes de contenidos minimos que regula la Securities Exchange Commission
(SEC) para todas aquellas empresas que cotizan en mercados de valores americanos.
Tal libertad postulada por el FASB queda reducida para el caso de estas empresas a un
modelo anual de presentacion de estados financieros como es el 10-k, junto con otras
plantillas para presentar la informacion semestral o cuatrimestral requeridas. Como
exponen también Buckley, Buckley y Plank (1980, 116) “no un unico estado
[financiero es apropiado para todas las entidades”. Y bajo esta tesis se regulan de una
manera mas especifica la informacién obligatoria a revelar por aquellas empresas que

cotizan.

Posteriormente, con la Accounting Series Release (ASR) No. 70 se
modificaron algunas de las partidas anteriormente recogidas, como reconoce Kohler
tomado de Previts (1981, 117). Mientras que el comité ejecutivo de la AAA expresaba
sus preferencias por una cucnta de resultados que incluyera todas las partidas, el
comité de procedimientos contables de la AICPA se oponia prefiriendo un estado de
resultados que presentase las operaciones normales de la explotacion (“current-
operating-performance” income statement). Algunas de estas consideraciones® eran
importantes como, por ejemplo, la afirmacidn de que ciertas reservas fuesen gastos y

viceversa.

En la NIC-M del JASC se expone que la cuenta o estado de resultados
suministra principalmente informacion sobre la actividad de fa empresa, a diferencia

del balance que se encarga de dar informacién acerca de la situacién financiera. Su
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apartado 17 justifica la importancia de la cuenta de resultados ya que se hace necesaria
para conocer la rentabilidad del negocio, necesaria “para evaluar cambios potenciales
en los recursos econdmicos que es probable puedan ser controludos en el futuro. 4
este respecto, la informacion sobre la variabilidad de los resultados es importante. La
informacion acerca de la actividad de la empresa es wtil al predecir la captacion de la
misma para generar flujos de tesoreria a partir de la composicion actual de sus
recursos. También es til al formar juicios acerca de la efectividad con que la
empresa puede emplear recursos adicionales.” Por consiguiente, la razén de ser de la

cuenta de resultados esta justificada.

En lo referente a formatos de presentacion el IASC deja total libertad a las
empresas al igual que el resto de organismos emisores de normas contables. Si que
reconoce la posibilidad de presentar en el estado de resultados el margen bruto, el
beneficio de la explotaciton antes de impuestos, el beneficio de la explotacion despuds
de impuestos y el beneficio neto (apartado 73) pero simplemente se limita a

exponerlos sin sefialar su conveniencia ¢ no.

En cuanto a los requerimientos del marco conceptual del ASB (1993)
simplemente se expone que la rentabilidad total de la empresa se presentard de maneru
separada en dos estados: el de pérdidas y ganancias tradicional y el estado de todas las
pérdidas y ganancias reconocidas o del resultado global (STRGL) como analizaremos
en el capitulo tercero. Dentro de la informacién atil para calcular la principal
preocupacion de los interesados en la informacién financiera, los inversores, se basa
en conocer la capacidad de la empresa para generar flujos de caja en relacion a sus
recursos (pa. 6.31). En general, una buena presentacion de este particular implicaria: a)
distinguir de manera separada las partidas que asi lo requieran (por ser inusuales o
incidan en previsiones); b) distinguir las cuantias que son afectadas de manera
diferente por cambios en las condicicnes econdmicas {por ejemplo, informacion
segmentada); c¢) dando detalle suficiente de la composicién de las ganancias y las

pérdidas y sus relaciones con los cobros y los pagos; d) no compensar partidas que

“Creemos que la exposicion detenida de esta diatriba entre AAA ¥ AICPA se escapa del objeto de
nuestro trabajo. No obstante véase el articulo de E. L. Kohler *Amendment of Regulation $-X” tomado
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tengan importancia informativa siendo ttiles para el calculo de resultados futuros o de
los efectos de transacciones o hechos pasados; y e) distinguiendo las diferentes
categorias de ganancias y pérdidas segun su grado de fiabilidad. De ahi que, por
ejemplo, se realiza una reestructuracion de la cuenta de resuitados tradicional para
presentar la misma informacién pero diferenciando el resultado generado por aquellas
actividades que la empresa va a seguir realizando en el tiempo (continuing operations)
de aquel resultado propio de aquellas otras que pueden o van a cesar (discontinued

operations) en el periodo de referencia.

de Previts, G.J. (1981).
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3.3.- EVOLUCION DE LA CUENTA DE PF:ZRDIDAS Y
GANANCIAS EN NUESTRO PAIS

La préctica contable durante el siglo XVI en Espafia como expone Gonzdlez
Ferrando (1994, 92) ignoraba la regularizacién anual de cuentas y solamente cerraba
los libros “cuando, por conclusién de los mismos, tiene que abrir otros nuevos para
traspasar -sin regularizar- a cuenta nueva los viejos saldos”. A pesar de esta practica
si se calculaba el resultado para cada actividad comercial. Ademas matiza que, de este
modo, “en cada negociacion de mercancias distingue el resultado de la operacion de

iday el de la de retorno”.

En 1737 las Ordenanzas de Bilbao, consideradas el germen del Cddigo de
Comercio, exigian la presentacion de un balance y en el articulo 36 del primer Codigo
de Comercio espafiol, en 1829, se obligaba a publicar en la Gaceta de Madrid
informacién sobre el balance. Nada se exponia sobre la necesidad de publicar la

cuenta del resultado contable.

Posteriormente, siguiendo a Giner Inchausti (1998b, 458), las leyes fiscales de
1922 'y 1957 basaron el calculo del impuesto en el resultado contable pero
“introducian numerosas precisiones sobre lo que debia entenderse como gasto e
ingreso, contaminando asi el cdlculo del resultado periddico”. Esta situacion se
producia porque no existian normas contables para determinar el excedente

empresarial del ejercicio, imponiéndose en su defecto normas fiscales.

El Cédigo de Comercio (Cco) anterior a la reforma de adaptacién a la
legislacion comunitaria de 1989 data del siglo pasado, concretamente de 1885. En el
Libro Primero del Ceo se exponian, entre otras cuestiones, las consideraciones legales

sobre la presentacion de la cuenta de resultados. Concretamente en el articulo 37 se
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indicaba la obligacion de que la cuenta de resultados se redactara anualmente,
incidiendo en su periodicidad. En este articulo también se sefialaba que se deberia
redactar siguiendo los principios o critetios contables generalmente admitidos, que
siguiendo a Lainez Gadea (1993, 151) se trataban de principios “sin especificar”. En
cuanto a su finalidad en el articulo 38 se exponia que la cuenta de resultados reflejaria
con claridad y exactitud los beneficios obtenidos durante el ejercicio o las pérdidas
sufridas. Y en ese mismo articulo se afiade el grado de detalle de la cuenta de
resultados expresando el volumen bruto de las operaciones realizadas, distinguiéndose
los resultados propios de la explotacion, de los originados en operaciones no

habituales o en circunstancias de caracter extraordinario.

Las disposiciones expuestas en el Cco suponian un avance considerable
respecto a la anterior regulacion porque por primera vez se trataba de la cuenta de
resultados y de sus clases. Pero ademds el Cco se complementaba tanto con las Leyes

de Sociedades como con el PGC.

En cuanto a los modelos de cuenta® de resultados que existian con
anterioridad al PGC vigente podemos reseflar como un primer modelo contable
estandarizado el recogido en el articulo 105 de la Ley de Sociedades Andénimas
(LSA) de 1951. Anteriormente, el balance era el principal documento contable de
referencia y seran las necesidades de la Hacienda Publica las que justificaran, en gran
medida, la elaboracién de una cuenta cuyo objetivo especifico fuese dar a conocer, al
final del ejercicio, los resultados totales del negocio. Se trata de una norma pionera al
reconocer ¢l derecho de los accionistas y la obligacion de sus administradores de
preparar la cuenta de pérdidas y ganancias, ademds del balance, la memoria y la
propuesta de distribucion de dividendos. “Es, pues, ésta la primera vez que se hace
referencia en la legislacion a estados financieros distintos al balance, indicandose
una relacion de las partidas que deberian aparecer en el balance y en la cuenta de

pérdidas y ganancias, ademds de estublecerse cautelas al reparto de dividendos”,

¥ En los manuales de la época se plantea la discusion entre la existencia de una o varias cuentas de
resultados, va que se expone “la presentacion de la cuenta de resultados” y no de las cuentas. Parece
que se trata de una redaccion defectuosa porque “(...) lo gue se pretende con este estado no se puede
conseguir fielmente”.

170



Lo cuenta de pgraians g g s comd indDucments Drdndmitor et veudtads contalle

siguiendo a Giner Inchausti (1998b, 459). En concreto, la cuenta de resultados

propuesta por la LSA de 1951 es la siguiente:

S A) INGRESOS N © BYGASTOS i

| -Por la actividad normal de la empresa: i' -Salarios y sueldos..........coovcienee.

a Ventas de productos............. ' -Sueldos de los administradores..............
i Rendimientos diversos........... | -Amortizacion del activo..........o......

! -Ingresos extraordinarios............. ; -Seguros sociales........oooereeeenen.

| -Fondo de Reserva Liquidadas..... L IMPUESEOS. .e-vrverre i

I SUMAN LOS INGRESOS s======= i -Pdas. 0 Gas. compensadas por reservas

] | ~GaStOS COTHIEntes. ..ovvvmrrreeerarnes

| -Gastos y quebrantos extraordinarios....
_SUMANLOS GASTOS ========= |

El modelo expuesto venia a recoger las exigencias de las disposiciones fiscales.
Pero no solamente ésta es la justificacion de la existencia de estos formatos, aunque si
sea la mds importante, ya que la direccidn de la empresa empezd a interesarse por los
conceptos de gastos e ingresos para evaluar la marcha del negocio y tomar las medidas
oportunas. Se configurd lo que se denominaba en aguella época “la minuta de
pérdidas y ganancias™. Era un estado esquemadtico de la cuenta de resultados que
mostraba la procedencia de los resultados del ejercicio. Sin embargo, en cuanto a su
estructura Fernandez Pefia (1973, 306) criticaba que fuera “una relacion de
magnitudes carentes de una coordinacion estruciural, cuyo origen se encuentfra esta

vez en el articulo 132 d de la Ley Alemana de Sociedades de 19377

Entre las principales caracteristicas informativas de este modelo de cuenta de
resultados se observa como el formato tradicional espafiol es el expuesto en forma de
cuenta, a diferencia de los modelos anglosajones. Sin embargo, no se incluia el saldo
de la pérdida o la ganancia sino que se obtenia como diferencia de la suma total de los
ingresos y de la suma total de los gastos. También poseia la caracteristica de dividir
los ingresos y los gastos obtenidos por actividades o circunstancias extraordinarias de
los normales; pero a diferencia de los ingresos, las ganancias recogen también los
“quebrantos extraordinarios”, en sintonia con la mentalidad conservadora que posee
nuestro sistema contable desde sus inicios. Parece ser que sélo estas dos

consideraciones apuntadas son las que han prevalecido en nuestro modelo actual.
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Comparandolo con el modelo actual, en primer lugar no era oficial ni
obligatorio. Por lo que se refiere a los ingresos no se proporcionaba informacion sobre
los financieros. Nada se exponia tampoco sobre la regularizacién de existencias del
almacén, ya que se presuponia que la contabilidad interna se encargaria de suministrar
estos datos. Por otro lado, parece ser que la referencia “rendimientos diversos”
agruparia al resto de los ingresos por la actividad normal de la empresa que no
suponian ventas en sentido estricto. Ademas de los ingresos de explotacion y los
extraordinarios, ¢l modelo expuesto por la LSA (1951) recogia un tercer grupo de
partidas bajo la ribrica “Fondo de Reserva Liguidados™. Agrupaban los beneficios no
repartidos durante el ejercicio, para consolidar la garantia de la empresa frente a sus
acreedores. Cuando éstas eran utilizadas para cubrir los fines para los que fueron
creadas se liquidaban; se trataba de un ingreso indirecto puesto que suponia un “no
gasto”. Pero como no era un ingreso propiamente dicho se recogia en una partida

especial para no enturbiar el analisis de los mismos.

En cuanto a los gastos se refiere se exponian los ordinarios, por un lado, y los
extraordinarios, por otro. Y al igual que en los ingresos se recogia una partida aparte
para las “pérdidas o ganancias compensadas por reservas™. Este Ultimo epigrafe venia
a recoger aquellos resultados netos, tanto positivos como negativos, procedentes de la
utilizacion de las reservas de la empresa. Su finalidad era proporcionar mayor
informacion a los acreedores sobre el posible uso por parte del negocio de sus
garantias. Ademas, se explicitaban los gastos sobre la mano de obra de la empresa asi
como la consideracidn de gasto del sueldo de los administradores, presentado de forma
independiente a los sueldos y salarios, al 1gual que los seguros sociales. Otra partida
sefialaba la amortizacién del active efectuada por la empresa en ese ¢jercicio, pero no
se diferenciaban el inmovilizado material y el inmatenial. Tampoco se recogian las
posibles provisiones por pérdidas de valor reversibles o potenciales. Los gastos
corrientes se resefiaban en un apartado (injco, desconociendo pues la conformacién de

su contenido.

A destacar también que se consideraba la partida de impuestos como otro gasto

mas de la empresa, aspecto éste que fue modificado, al igual que la retribucién de los
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administradores, con el PGC de 1973. En estos dos aspectos ultimos resefiados hay
mas semejanzas que diferencias respecto al modelo del PGC actual. Sin embargo, la
diferencia respecto a la desagregacion y, por tanto, al aumento de contenido

informativo, es significativa en relacién con los ingresos y a los gastos en general.

El siguiente paso es el recogido en el Plan General de Contabilidad de 1973,
con claras referencias del PGC francés en el que se inspird. En la cuarta parte del plan
las cuentas anuales comprendian: el Balance y su Anexo, los Estados de Explotacion,
de Resultados extraordinarios, de Resultados de la Cartera de Valores y de Pérdidas y
Ganancias, y el Cuadro de financiamiento. Como podemos deducir de este contenido
no se recogia un componente de las mismas que representara €l resultado genérico
sino que éste se subdividia en:

-(800) Explotacion (ordinario y financiero): representaba los cargos y abonos
consecuencia de la actividad principal de la empresa, tanto propias como ajenas a la
explotacién. Sin embargo, necesitaba ser ampliada por el resto de las partidas que
también afectaban a la empresa por el propio devenir econémico-empresarial en el que
la entidad se encontraba inmerso.

-(820) Resultados extraordinarios: se trataba de agrupar a aquellos resultados ajenos a
los corrientes y normales en un negocio y

-(830) Resultados de la cartera de valores: los que ya que no tenian relacion directa
con la actividad empresarial, pero que afectaban a la marcha de la empresa en el

gjercicio de referencia.

Estos dos ultimos tramos no se recogian en cuentas de los grupos 6 0 7 sino
que para contabilizar el resultado positive o negativo producido se utilizaba como
contrapartida una cuenta de resultados, bien la de resultados extraordinarios o bien la
cartera de valores. Al regularizar se integraban en (890) Pérdidas y Ganancias pero no
se consideraba una sola cuenta sino que se descomponia en tres documentos mas: la
cuenta de explotacion, la cuenta de resultados extraordinarios y la cuenta de resultados
de la cartera de valores. En el proyecto® de PGC se establecia una divisién de la

cuenta de resultados pero de manera diferente a las finalmente aprobadas. La altima

*Tomado de la publicacion del pian por el Instituto de Censores Jurados de Cuentas de Espaifia (1962).
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cuenta era la sintesis de todos los resultados anteriores, diferenciandose su origen,
cuyo saldo “serd el exponente wltimo de los resultados obtenidos por la empresa como
consecuencia de su actividad, de su propia vida y de los efectos que sobre su

patrimonio hayan ejercido covunturas y circunstancias extrafias”.

En este sentido se podria haber considerado una sola cuenta pero en el proyecto
del PGC de 1973 se destacaba que “la misma preocupacion y el afdn informativo que
ha presidido la redaccion de los diversos grupos, aflora al acometer éste, por lo que
el proyecto pretende establecer distintas cuentas de resultados, que al verter en una
totalizadora de todos los demds, componga el resultado definitivo (...)". Ademads, es
destacable la diferencia entre lo expuesto en el articulo 38 del Ceo y la aplicacion del
PGC en relacién a la diferenciacidn de los distintos tramos de la cuenta de resultados.
Por egjemplo, no existia en el Cco la cuenta de resultados por enajenacion de titulos de
la Cartera de Valores. Bueno, Larriba y Pizarro (1975, 104) matizan ain mas al sefialar
que “las cuentas 80 y 82 del Plan son semejantes de los dos conceptos principales de
los ingresos contemplados por el citado articulo 105”. También exponen que la
tercera cuenta “no recoge todos los resultados que ocasionan los titulos valores, sino
las plusvalias por su enajenacion (o en su caso como minusvalias) y la venla de

derechos de suscripcion”.

La cuenta de pérdidas y ganancias como tal se encontraba expuesta en el
cuadro de cuentas dentro de la subcuenta (89) recogiendo todos los resultados del
subgrupo ocho del PGC. Se abonaba o se cargaba al final de cada ejercicio segun el
signo de los resultados a la cuenta de capital cuando fueran beneficios o a resultados
pendientes de aplicacién en el caso de ser pérdidas. Todo esto ocurria con la excepcion

de que se destinaran a reservas o a ser retirados por el empresario.

A diferencia del balance respecto al cual se sefialaban unas normas para la
“redaccioén’” del mismo, nada mas de lo expuesto en el parrafo anterior se exponia en
el apartado sobre cuentas anuales. No existia un modelo especifico de cuenta de
resultados para los usuarios externos sino que venian a incluirse en el balance. Su

finalidad era calcular el resultado empresarial para gravar las operaciones de las
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empresas segun el impuesto”’ vigente en el momento. Sin embargo, en la segunda
parte del plan “definiciones y relaciones contables” dentro del grupo 8 “resultados™ se
matiza su contenido, sus cargos y sus abonos especificos. Igualmente sucede con los
resultados extraordinarios, de la cartera de valores y el saldo de “pérdidas y

ganancias”.

Una vez expuestas las consideraciones oportunas respecto a las novedades que
introdujo e} PGC de 1973 en relacion a la cuenta de resultados veamos los formatos de
cuentas de resultados expuestos, que amplian considerablemente los once epigrafes

existentes en el articulo 105 de la LSA anteriormente expuesta; esto es:

80. EXPLOTACION
30/38 Existencias, saldos iniciales 30/38 Existencias, saldos finales 1]
39 Provisiones por depreciacion de 39 Provisiones  por  depreciacién  de
existencias, dotacién del ej. existencias, del ejercicio anterior
600/607 | Compras 700/707, | Ventas
608 menos devoluciones de compras 71,72
61 Gastos de personal 708 menos devoluciones de ventas
62 Gastos financieros 73 Ingresos accesorios de la explotacion
63 Tributos 74 Ingresos financieros
64 Trabajos, suministros y servicios 75 Subvenciones a la explotacion
exteriores 76 Trabajos realizados por la empresa para
63 Transportes y fletes su inmovilizado
66 Gastos diversos 79 Provisiones aplicadas a su finalidad
68 Amortizaciones 609 “Rappels” por compras
69 Provisiones Saldo deudor
447 Envases a devalver a

proveedores  (deteriorados o
extraviados)

239 Investigaciones,  estudios  y
proyectos en curso (de caricter
negativo, amortizados ¢n un solo
ejercicio}

24,25, |Insolvencias  definitivas, sin
43,44, |dotacion en la  provision
45,53 | correspondiente

709 “Rappels™ por ventas

f J Saldo acreedor

Total :__J Total

Las partidas que se recogian en esta cuenta de explotacion se caracterizan por

la inclusion de aquéllas que no formaban parte del grupo 6 del PGC. Ademas de las

“No debemos olvidar que ¢l primer intento de planificacion contable en Espafia fue iniciativa del
Ministerio de Hacienda en la publicacion de la Orden de 24 de febrero de 1965 dictada en relacion con
la disposicién final cuarta de la Ley sobre Regularizacion de Balances, Texto Refundido de 2 de julio
de 1964,
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existencias se recogian partidas del balance que se realizaban en ese ejercicio. Su
anotacién era simplemente llevarlas a la cuenta de explotacién. Entre éstas
encontramos las provisiones dotadas y aplicadas en el ejercicio, aquellos envases a
devolver a proveedores, las investigaciones en curso, los trabajos realizados por la
empresa para su inmoviiizado y las insolvencias definitivas sin provision. Se trataba
de partidas, segin Fernandez Pefia (1973, 307), “mds bien de cardcter accidental”

pero que distorsionaban el resultado propio del gjercicio de la actividad empresarial.

82. RESULTADOS EXTRAORDINARIOS

150/159, | Diferencias entre el importe de Ia 150/139 | Diferencias entre el importe de la B
196 adquisicion y el de reembolso de adquisicién y el reembolso de
titulos de renta fija emitidos por la titufos de renta fija emitidos por la
propia empresa propia empresa
193 Diferencia negativa compraventa 193 Diferencia positiva compraventa
acciones propias (art. 47 LSA) accitones propias {art. 47 LSA)
20/23 Pérdidas producidas en la 180,181, |Por  incumplimiento de las
enajenacion de elementos  del 520 obligaciones afianzadas
Inmovilizado 20/23 Beneficios obtenidos en la
20,22 Pérdidas extraordinarias sufridas por enajenacion  de elementos  del
bienes incluidos en el inmovilizado inmovilizado
210,211, {Por pérdidas o depreciaciones, 292 Aplicacion provisién por
212,213 | parciales o totales, inmovilizado depreciacion de terrenos
inmaterial Saldo deudor
260,261, | Por incumplimiento de obligaciones
540 afianzadas
276 Prima de amortizacién registradas en
gastos financieros diferidos
correspondiente a valores de renta
fija emitidos por la empresa,
adquiridos por compra
292 Dotacién  anual  provisién  por
depreciacion de termenos
Saldo acreedor| | -
Total L Total .

En esta cuenta se incluian partidas ocasionadas por la enajenacién de
inmovilizados, incumplimiento de obligaciones, pérdidas ajenas a la voluntad de la
empresa procedente de su inmovilizado... Se trataba de una cuenta donde se intentaba
disgregar el cfecto que estas partidas anormales y no recurrentes producian sobre la
explotacién de la empresa. La mejora informativa estaba patente aunque existia
demasiada desagregacién que dificultaba una comprension global del éxito o fracaso

durante un periodo en la realizacion de una actividad empresarial concreta
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83. RESULTADOS DE LA CARTERA DE VALORES

240/243, | Por los de caracter negativo, en 240/243, |Por los de caracter positivo, en

250/252, |operaciones de enajenacion 250/252, |operaciones de enajenacion

530/533 530/533

293,592 | Dotaciones en el ejercicio a las 293,592 Dotaciones ejercicio anterior a las
provisiones para depreciacion de provisiones para depreciacidn de
inversiones financieras inversiones financieras

Saldo acreedor | Saldo deudor |

Total L Total

En esta cuenta se diferenciaba el resultado obtenido por la empresa en la
gestion de su cartera de valores. Puesto que no existia ninguna relacion entre las
actividades que formaban parte del ciclo productivo de la empresa y las actividades de

gestion de las inversiones financieras de la empresa se separaban sus resultados.

Y como resumen de las tres cuentas anteriores encontramos la cuenta de
pérdidas y ganancias, que unificaba en un solo saldo la informacién sobre la

rentabilidad empresarial:

89. PERDIDAS Y GANANCIAS

80, Explotacién (saldo deudor) 80. Explotacion (saldo acreedor)
82. Resultados  extraordinarios (saldo 82. Resultados extraordinarios (saldo
deudor) acreedor)
83. Resultado de la Cartera de Valores 83. Resultados de la Cartera de
(saldo deudor) Valores (saldo acreedor)
Beneficio neto total(saldo acreedor) | Pérdida neta total (saldo dendor)
JTotal L [Total

Con la entrada de Espafa en la Unién Europea tuvimos que adecuarnos a la
normativa existente, y en concreto y en lo que a estados financieros se refiere, a las
exigencias y requisitos de la IV Directiva sobre las cuentas anuales. En relacion a la
cuenta de resultados se expusieron cuatro posibilidades, como expresion de la
variedad de los usos y costumbres contables de los diferentes estados miembros.
Siguiendo la estructura recogida en Quesada y otros (1991, 215 y ss.) tenemos las
siguientes conjunciones:

[ ] AI'H’CUIO 23 de la IV Directiva: Clasificacion de log gastos por pcitisrerle=a 3

presentacion en forma de fisfa. En primer lugar, se presenta la totalidad de la

produccion del periodo, “con independencia del destino de la misma”. Después se

incluyen los gastos externos e internos. Se agrupan todos los gastos necesarios para la
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consecucidn de Ja produccidn total del periodo de referencia. Posteriormente se
agregan los ingresos y gastos financieros. De la diferencia entre el resultado de
produccion, por asi decirlo, y el financiero se calcula el llamado impuesto sobre el
resultado de las actividades ordinarias, dando lugar al resultado de las actividades
ordinarias después de impuestos. Por ultimo se recogen los ingresos y los gastos
extraordinarios, a cuyo resultado particular se le aplica el impuesto sobre el resultado
extraordinario (que no existe en la legislacion espafiola). La suma de resultados
ordinarios y extraordinarios nos lleva a la consecucién del resultado del ejercicio, pero
no se diferencia el resultado financiero del ordinario. Su estructura es la siguiente:

1. Importe neto de la cifra de negocios.

2. Variacion de las existencias de productos terminados y en curso de fabricacion.

3. Trabajos realizados por la empresa para si misma e inscritos en el activo.

4. Otros ingresos de explotacion.

5. a) Gastos de materias primas y otras materias consumibles.
b) Otros gastos externos.

6. Gastos de personal.
a) Salarios y sueldos.
b) Cargos sociales, con mencion separada de los que cubren las pensiones,

7. a) Correcciones valorativas de los gastos de establecimiento y de las

inmovilizaciones materiales e inmateriales.
b) Correcciones valorativas de los elementos del activo circulante en [a medida en
que sobrepasen las que se consideran normales de la empresa.

8. Otros gastos de explotacion.

9. Ingresos de participaciones, con mencién separada de los que proceden de
empresas del grupo.

10.Ingresos de otros valores mobiliarios y de los créditos del activo inmovilizado,
con mencién separada de los de empresas del grupo.

11.0tros intereses e ingresos asimilados, con mencion separada de los de empresas
del grupo.

12.Correcciones valorativas de las inmovilizaciones financieras y de los valores
mobiliarios del activo circulante.

13.Intereses y gastos asimilados, con mencién separada de los de empresas del grupo

14.Impuestos sobre el resultado de las actividades ordinarias.

15.Resultados de las actividades ordinarias, despu€s de impuestos.

16.Ingresos extraordinarios.

17.Gastos extraordinarios.

18.Resuitado extraordinario.

19.Impuesto sobre el resultado extraordinario.

20.0tros impuestos no comprendidos en las partidas anteriores.

21.Resultado del gjercicio.

s Articulo 24 de la IV Directiva: Clasificacion de los gastos por naturaleza y

presentacion en forma de cuenta. Fl contenido informativo de este modelo de cuenta
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de resultados es idéntico al primero, si bien la diferencia principal estd en su
presentacion: por un lado, los gastos y, por otro, los ingresos, Este modelo ha servido
de base para la elaboracién del recogido en el PGC de 1990, ya que en palabras de
Quesada y otros (1991, 215) “es el que esta mas en linea con la tradicion contable

espafiola”’. El modelo referido es el siguiente:

A. GASTOS.
1. Reduccion de las existencias de productos terminados y en curso de fabricacion.
2. a) Gastos de materias primas y otras materias consumibles.
b) Otros gastos externos.
3. Gastos de personal.
a) Salarios y sueldos.
b) Cargos sociales, con mencidn separada de los que cubren las pensiones.
4. a) Correcciones valorativas de los gastos de establecimiento y de las
inmovilizaciones materiales e inmateriales.
b) Correcciones valorativas de los elementos del activo circulante en la medida en
que sobrepasen las que se consideran normales de la empresa.
5. Otros gastos de explotacién.
6. Correcciones valorativas de las inmovilizaciones financieras y de los valores
mobiliarios del activo circulante.
7. Intereses y gastos asimilados, con mencién separada de los de empresas del grupo
8. Impuestos sobre ¢l resultado de las actividades ordinarias.
9. Resultados de las actividades ordinarias, después de impuestos.
10.Gastos extraordinarios.
1 1.Impuesto sobre el resultado extraordinario.
12.0tros impuestos no comprendidos en las partidas anteriores.
13.Resultado del gjercicio.

B. INGRESOS.

. Importe neto de la cifra de negocios.

. Variacion de las existencias de productos terminados y en curso de fabricacion.

. Trabajos realizados por la empresa para si misma e inscritos en el activo.

. Otros ingresos de explotacidn.

. Ingresos de participaciones, con mencion separada de los que proceden de
empresas del grupo.

. Ingresos de otros valores mobiliarios y de los créditos del activo inmovilizado,
con mencion separada de los de empresas del grupo.

7. Otros intereses e ingresos asimilados, con mencidn separada de los de empresas

del grupo.

8. Resultado de las actividades ordinarias, después de impuestos.

9. Ingresos extraordinarios.

10.Resultado del gjercicio.

L b N =

™

o Articulo 25 de la IV Directiva: Clasificacidn funcional de los gastos v

presentacion en formag de [lista, Las diferencias respecto al modelo del articulo 23 no
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son muy significativas; se centran en que se calcula no la produccioén total o valor
afiadido de la empresa sino de la produccion vendida. Se trata de la cifra de negocios y
los costes de produccion para esa cifra obteniéndose, de este modo, el resultado bruto
de la cifra de negocios. Asi, podemos calcular el margen bruto o industrial y el margen
comercial. Se acerca mdas este modelo al célculo de costes que al de gastos
propiamente dichos. La estructura oficial de este modelo de cuenta de resultados es la

siguiente:

[a—

. Importe neto de la cifra de negocios.

. Coste de produccién de las prestaciones suministradas para la realizacion de la cifra
de negocios (incluidas las correcciones valorativas).

. Resultado bruto de la cifra de negocios.

. Costes de distribucién (incluidas las correcciones valorativas).

. Gastos generales administrativos (incluidas las correcciones valorativas).

. Otros ingresos de explotacién.

. Ingresos de participaciones, con mencién separada de los de las empresas del grupo

. Ingresos de otros valores mobiliarios y de créditos del activo inmovilizado, con
mencion separada de los de empresas del grupo.

9. Otros intereses e ingresos asimilados, con mencion separada de los de empresas del

grupo.
10.Correcciones valorativas en inmovilizaciones financieras y en valores mobiliarios y
del activo circulante.

I1.Intereses y gastos asimilados, con mencion separada de los de empresas del grupo.

12.Impuesto sobre el resultado de las actividades ordinarias.

13.Resultado de las actividades ordinarias, después de impucstos.

14.Ingresos extraordinarios.

15.Gastos extraordinarios.

16.Resultado extraordinario.

17 Impuestos sobre el resuitado extraordinario.

18.0tros impuestos no comprendidos en {as partidas anteriores.

19.Resultado del ejercicio.

b

OO~ Oy L B o

e Articulo 26 de la IV Dircctiva; Clasificacién funcional de los gastos v presentucion

en forma de cuenta. Se trata de un modelo similar al anterior pero en forma de cuenta,

es decir, separando por un lado los gastos y por otro los ingresos. No incluye, eso si, el
resuftado bruto de la cifra de negocios que si figuraba en el modeio en forma de lista.

El formato recogido en el normativa comunitaria es el siguiente:
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A. GASTOS.
1. Coste de produccion de las prestaciones suministradas para la realizacion de la cifra
de negocios (incluidas las correcciones valorativas).

2. Costes de distribucion (incluidas las correcciones valorativas).

. Gastos generales administrativos (incluidas las correcciones valorativas).

. Correcciones valorativas en inmovilizaciones financieras y en valores mobiliarios y
del activo circulante.

. Intereses y gastos asimilados, con mencion separada de los de empresas del grupo.

. Impuesto sobre el resultado de las actividades ordinarias.

. Resultado de las actividades ordinarias, después de impuestos.

. Gastos extraordinarios.

9. Impuestos sobre el resultado extraordinario.

10.0tros impuestos no comprendidos en las partidas anteriores.

11.Resultado del ejercicio.

= Lo

00 -1 O L

B. INGRESOS.

. Importe neto de la cifra de negocios.

. Otros ingresos de explotacion.

. Ingresos de participaciones, con mencion separada de los de las empresas del grupo

. Ingresos de otros valores mobiliarios y de créditos del activo inmovilizado, con
mencion separada de los de empresas del grupo.

5. Otros intereses e ingresos asimilados, con mencion separada de los de empresas del

grupo.

6. Resultado de las actividades ordinarias, después de impuestos.

. Ingresos extraordinarios.

8. Resultado del ejercicio.

[ S e

~J

Los cuatro modelos de cuentas de resultados se justifican por 1a dificultad de
consensuar un modelo unico. La gran variedad de entornos econémicos -cada uno de
ellos con sus peculiaridades y particularidades propias- y practicas contables

nacionales propicio la existencia de las siguientes posibilidades:

lista: son modelos verticales donde se separan los
/ diferentes resultados existentes entre las partidas
¢ Encuanto al formato:
cuenta: son modelos horizontales donde se recogen
separadamente los productos vy las cargas.

naturaleza: donde se recoge
el total de [a produccion,
¢ En cuanto al criterio de clasificacion de gastos por.
\ funcidn: se hace referencia a
la produccion vendida.
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En cualquiera de las variaciones expuestas el esquema genérico adoptado por

todos los modelos es el siguiente:

Ingresos de explotacion
- Gastos de explotacion
+ Ingresos financieros
- Gastos financieros

- Impuesto sobre el resultado de las actividades ordinarias

= Rdo. de las actividades ordinarias después de impuestos

Rdo. del ejercicid

+ Ingresos extraordinarios

- Gastos de cardcter excepcional
= Rdo. extraordinario

+ Impuesto del rdo. extraordinario

En este esquema podemos apreciar como ¢l conjunto de las actividades
ordinarias se separan de las extraordinarias, netas de impuestos y ambas conforman el
resuitado del ejercicio. Matizar que mientras que en la legislaciéon marco de la Union
Europea se permite el establecimiento de un impuesto sobre los resultados
extraordinarios en nuestro pais se ha optado por unificar el impacto impositivo en un

s6lo impuesto.

En cada modelo hay ventajas e inconvenientes, en funcion de la informacion
que recojan. Las ventajas de la clasificacidn de los gastos por naturaleza —siguiendo a
Amezqueta Zunzarren (1995, 680)- son: 1. “permite identificar cada factor productivo
por el tipo de bienes o servicios utilizados (aprovisionamientos, personal, alquileres,
gastos financieros...)”. 2. También es “de facil aplicacion, fiable y permite utilizar un
lenguaje universal”, importante para que la informacion financiera sea comparable; y
3. *permite averiguar la capacidad productiva nacional mediante la agregacién de
estados contables homogéneos”. A todo ello tenemos que afadir que presenta la
posibilidad del calculo de magnitudes intermedias ¢n menor grado que para la
clasificacidn funcional de los gastos. Esto es debido a la separacién entre ingresos y
gastos presentados en el modelo por naturaleza. Esta ventaja posibilita que se analicen
con mayor grado de detentmiento las diferentes partidas que prescnta ¢l e¢jercicio

ademéas de facilitar la comparabilidad entre empresas, pudiendo incidir sobre qué
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aspectos la empresa debe o necesita mejorar, si en la cifra de negocios, en la
distribucion,... Es decir, que el modelo de clasificacidén por naturaleza nos permite un
analisis de los factores que conjugan la produccidn, pudiéndose obtener el valor
afiadido de la empresa en un ejercicio en cuestion, mientras que la divisién funcional

realiza un analisis cercano al que realiza la contabilidad interna.

Una critica que se realiza a esa primera clasificacion es que la agregacion de
magnitudes heterogéneas para calcular el valor afiadido puede dar lugar a error. Esto
es asi debido a que los criterios de valoracién de las ventas “son distintos a los
empleados para valorar las existencias y la produccion destinada a uso interno”,
como recoge Quesada y otros (1991, 215). Estos autores también opinan que “/a
presentacion en forma de lista ofrece mds beneficios en cuanto al andlisis de las
partidas que en él figuran y en la determinacion de otras magnitudes derivadas de
ellas”. Tampoco permite “el correcto o incorrecto aprovechamiento de los recursos
disponibles”, puesto que Amezqueta Zunzarrén (1995, 681) afirma que no se informa

de ello.

La clasificacion funcional, por su parte, también plantea ventajas importantes
como recoge €} anterior autor: 1. “permite conocer el coste de cada actividad o rama
de actividad concreta de la empresa y su grado de participacion en ésta”; 2. “permite
analizar el grado de eficacia de las secciones que conforman la empresa” conociéndose
si se cumplen o no los objetivos y 3. Corrige “los desfases producidos por el

incorrecto aprovechamiento de los recursos disponibles”.

Por el contrario, esta clasificacion platea la dificultad de encontrar criterios
homogéneos a aplicar en cualquier caso, ademds del problema de recogerlos dentro de

un cuadro de cuentas con criterios econdémicos.

De este modo, podemos concluir que debido a la gran variedad de précticas
contables existentes en los diferentes estados miembros la comparabilidad es escasa,
quedando, en palabras de Quesada y otros (1991, 220) “reducida en parte desde el

momento en gue en unos paises se inclinen por un esquema determinado y en otros se
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aplique uno diferente”. Al tratarse de un proyecto muy ambicioso. como es el de Ia
armonizacion contable europea, se requiere de una serie de fases, que la puesta en

practica de las normativas en cada legislacién nacional sea gradual.

En cuanto a la legislacion nacional actualmente en vigor en relacion a la cuenta
de pérdidas y ganancias, el articulo 35.2 del Cédigo de Comercio (Cco) expone que
comprenderd, con la debida separacidn, los ingresos y los gastos del ejercicio y, por
diferencias, ¢! resultado del periodo. Se distinguirdn los resultados ordinarios propios
de la explotacion, de los que no io sean o de los que se originen en circunstancias de
caracter extraordinario. Y en el articulo 35 se indica que la estructura de la cuenta de

resultados no se podrda modificar de un ejercicio a otro, salvo en casos excepcionales.

La estructura de la cuenta de pérdidas y ganancias se describe con detalle en el
articulo 189 y siguientes del Texto Refundido de la Ley de Sociedades Anénimas

(TRLSA), ampliandose en la seccion cuarta del PGC de 1990. La estructura® a la que

T ] g - . . .
debera ajustarse fa cuenta® de pérdidas y ganancms serd la Slgmente:

l. Impone ncto dc la clf'ra de negocios. :
2. Aumento de [as existencias de productos ferminados y
en curso de fabricacion. :
3. Trabajos ecfectuadas por la empresa para si misma |
reflejados en ¢l activo. ‘
4. Otros ingresos de explotacion.

1. Rcducuon de ias exnstencms de produc.ios ll,rmmddosz
y en curso de fabricacion.

2. a) Consumo de materias primas vy otras materias
consumibles.
b} Otros gastos externos.

!
i
]
|
3. Gastos de personal. :

a} Sueldos, salarios y asimilados !5 Ingresus de participaciones, con mencion separada de
b) Cargas sociales, con mencion separada de las que ! los de las sociedades del grupo. :
cubren las pensiones. : 6. Ingresos de otros valores mobiliarios y de créditos dd

4. a) Dotaciones para amortizaciones y provisiones de los | activo inmovilizado, con mencion separada de los dn,
gastos de establecimiento vy de las mmonhzauoncsﬁtodas 1as sociedades del grupo. |

materiales ¢ inmateriales, 7. Owos intereses ¢ ingresos asimilados, con 1m.ncmn
b) Dotaciones para provisiones de! circulante. f separada de fos de las sociedades del grupo.
5. Orros gastos de explotacion. i 8. Resultado de las actividades ordinarias.

6. Dotaciones para provisiones y amortizaciones de las f 9. Ingresos extraordinarios.
inmovilizaciones financieras y de los valores mobiliarios | 10. Resultado del gjercicio.
del activo circulante. ;
7. Intereses y gastos asimilados, con mencion scparada de
los de sociedades del grupo.

8. Resultado de las actividades ordinarias.

9. Gastos extraordinarios.

t0. Impuesto sobre socicdades. _
L. Otres impuestos ‘

2No analizamos este modelo porque trataremos sus componentes de manera independiente en los
siguicntes apartados de nuestro trabajo, con dnimo de no ser repetitivos.
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Por lo que respecta al Plan®® General de Contabilidad de 1990, con caracter
obligatorio, fue aprobado para la armonizacion contable con los paises de la Unidn
Europea (UF). Una vez que Espafia pasd a ser miembro de pleno derecho en la
institucién comunitaria por excelencia surgié la necesidad de adaptar la IV Directiva a
nuestro pais, a través de la Ley 19/89, de 25 de julio, de reforma parcial y adaptacién
de la legislacion mercantil a las Directivas de la UE. Y esa adaptacion dio lugar a
diferencias importantes entre el PGC-73 y el PGC-90, que en relacion al resultado,

siguiendo a Tua Pereda (1991, 23 y ss.), son las siguientes:

1.- La situacién del resultado en el balance y en el cuadro de cuentas. A diferencia det
PGC-73, el resultado, positivo o negativo, se recoge en el pasivo del balance dentro
del apartado VI, dentro del epigrafe A) “Fondos Propios”. Mientras no se reparta es
una partida mas de los recursos propios de la empresa; no es la udltima partida del

activo o del pasivo como en el plan anterior.

En cuanto a la situacion del resultado en el cuadro de cuentas (que dado el
caracter flexible del PGC no es obligatorio), se recoge en la cuenta (129) Pérdidas y
Ganancias, dentro del subgrupo (12) “Resultados pendientes de aplicacidén” y se
incluye dentro del subgrupo (1) “Financiacién Basica”. La cuenta (129) viene a

sustituir a todos los efectos a la cuenta (890) del Plan de 1973.

2.- La cuenta de pérdidas y ganancias como cuenta unica de resultados. Se eliminan
las cuentas (800) Explotacion; (820) Resultados extraordinarios v (830) Resultados de
la Cartera de Valores, integrandose en una sola, (890) Pérdidas y Ganancias. No se

recogen de manera separada.

3.~ Las caracteristicas principales de la cuenta de pérdidas y ganancias. Se prescnia
a través de un modelo obligatorio en forma de cwenta que clasifica su contentdo,

ingresos y gastos, por naturaleza. Espaiia no introdujo otras opeiones a pesar de que [a

PPor su parte, el articulo 190 del TRLSA recoge la modalidad de cuentas de resultados abreviada -
modificada por el Real Decreto 572/1997, de 8 de abril- que expondremos en otro apartado.
* En la introduccion del PGC se recoge la finica referencia a la cuenta de resultados sefialando que “la
cuenta de pérdidas y ganancius cuantifica la renta de la empresa y describe su_formacion ™.
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Directiva ofrecié la posibilidad de incluir uno o varios modelos. Segun recoge el
profesor Tua Pereda (1991, 27) “el disefio de la Cuenta de pérdidas y ganancias
Jacilita el cdleulo del valor anadido, cuantia ésta que nos sirve para analizar la
manerq en que se generan y reparien las rentas empresariales entre los diferentes
Jactores de produccion”. Ademas, afiade que es una magnitud muy util a la hora de

calcular el producto interior bruto a precios de mercado.

A pesar de la decision del legislador espafiol de limitar los modelos contables a
uno solo, y conociendo las ventajas que presentaba también la presentacion de los
resultados en forma de lista, se incluyé en el punto 21 de la memoria -como
informacion adicional, que no obligatorio- el modelo analitico de resultados, pudiendo

de este modo conocerse el resultado bruto de explotacion.

Otra caracteristica importante de la cuenta de resultados del PGC de 1990 es su
obligatoriedad para todas las empresas, cualquiera que sea su forma juridica,
individual o societaria. Pero, ademads, existe la posibilidad de un modelo abreviado
para aquellas empresas de menor tamafio que cumplan una serie de requisitos

recogidos por el articulo 190 del TRLSA.

4.- Los componentes que infegran la cuenta de resultados. A diferencia del modelo
recogido en 1973 la cuenta Unica de resultados se divide en escalones, desapareciendo
la cuenta de resultados de la cartera de valores y de resultado extraordinario. El
contenido de ambas se ha distribuido en los epigrafes de las cuentas de los subgrupos
(6} Compras y Gastos y (7) Ventas e ingresos del PGC. De este modo los resultados
primeros se encuentran recogidos en los ingresos/gastos financieros, en
beneficios/pérdidas en valores negociables, en gastos/ingresos extraordinarios o en
dotaciones a las provisiones. En cuanto a los resultados extraordinarios se prevén dos
subgrupos: benefictos/pérdidas procedentes del inmovilizado y en ingresos/gastos

excepcionales.

5.- El impuesto de sociedades como gasto. El nuevo plan destaca, sobre todo, por la

separacion entre la contabilidad y la fiscalidad porque tienen fines diferentes y, por

186



La cacuta de prdidas ¢ ¢ 1 comeo indlrameents Traamioon def sesdiads contable

tanto, la cuantia fiscal y mercantil del resultado no tiene por qué coincidir. Ademas el
impuesto es un concepto anterior a la determinacion del resultado, incluido dentro de
los gastos; de ahi que el saldo final de la cuenta de pérdidas y ganancias es
considerado como un beneficio neto de impuestos. Se trata de reconocer una vision

mas economica del resultado contable en cuestion.

6.- El reparto de resultados. Se realiza seglin los destinos siguientes: reservas,
dividendos y participaciones varias (de los administradores, de los trabajadores,
previstas en los estatutos o acordadas por la Junta General de Accionistas). También
se modifican los limites Iegaies a dicho reparto, la cuantia de la reserva legal, la
participacion de los administradores y la informacion sobre este particular en la

memoria.

Por otro lado, en cuanto a las diferencias existentes entre la IV Directiva y el
modelo de cuenta de pérdidas y ganancias por naturaleza recogido en ¢l PGC de 1990
tenemos que destacar:
1°.- No existe en la Directiva ¢l resultado financiero, magnitud €sta que si recoge la
estructura obligatoria de cuenta de pérdidas y ganancias de nuestro plan.
2°- No existe en el PGC de 1990 un impuesto de sociedades sobre los resultados
ordinarios y otro sobre los resultados extraordinarios. No se distingue, pues, entre
resultado procedente de las actividades ordinarias después de impuestos, ya que el
cdiculo del impuesto se efectia sobre el importe bruto de resultados del gjercicio, una

vez realizados los ajustes por las diferencias de imputacton fiscal y contable.

La Cuarta Parte del PGC denominada “cuentas anuales” recoge pautas a
seguir por las empresas a la hora de formular la cuenta de pérdidas y ganancias,
ademds de las cuentas anuales en general. En el apartado sexto se describen las normas
especificas de elaboracién de este documento contable. Es de destacar la necesidad de
la comparabilidad de las partidas (incidiendo en la mayor uniformidad posible) tanto
del contenido de las partidas como del formato de la cuenta de resuitados; aunque s¢

podran aftadir o eliminar partidas si con ello se mejora la imagen fiel de los resultados.
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Dentro de este apartado también constderamos oportuno realizar una serie de
puntualizaciones al modelo de cuenta de resultados de la IV Directiva que eligio
Espafia a la hora de adaptar su normativa mercantil y contable a las exigencias de la
Unién Europea. El modelo base ¢s el recogido en el articulo 24, en forma de cuenta y
clasificando los gastos por naturaleza. Respecto a esta eleccion nos extrafia que no se
haya habilitado como en la mayoria de las paises otro modelo de referencia, sobre
todo, teniendo en cuenta que la adaptacion se produjo en 1989 y ya la economia
mundial estaba muy desarrollada. Esta matizacién tiene su origen en la consideracién
de que los formatos en forma de lista son los mas aceptados internacionalmente,
ademas de que ayudan al andlisis de la informacion contenida en los mismos. En
Espaiia no se ha previsto esta excepcion, aunque fuera solamente limitada a grandes

empresas con proyeccion internacional.

En resumen, existe una progresién positiva entre los modelos iniciales de
calculo del resultado empresarial en Espafia y el formato final, si bien pueden
producirse variaciones que mejoren ain mas la presentacion del excedente empresarial
en un ejercicio. Se necesita diferenciar el objetivo del calculo del resultado en la
informacion financiera externa que proporcionan las empresas para la utilidad de una
pluralidad de usuarios, diferencidndose del céalculo del resultado repartible que va a
tener una incidencia proporcional en el dividendo de los accionistas y que, por tanto,

interesa sobremanera a este grupo de usuarios.
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3.4.- MODELOS PARTICULARES DE CUENTA DE
RESULTADOS: COMPARATIVA INTERNACIONAL

Muchas son las posibilidades y las variaciones al formato inico para calcular y
presentar el resultado del ejercicio econdmico de referencia a nivel internacional. Dada
la globalizacion de la economia actual creemos interesante, por tanto, realizar un
analisis preliminar de la situacion actual en lo referente a los formatos de cuentas de
resultados. Un conocimiento profundo de estas posibilidades nos servira para analizar

mejor el contenido de la informacion del calculo del excedente empresarial.

En este sentido y ya que fos usuarios de esta informacién son aquellos ajenos a
la empresa, principalmente, serd necesario organizar y revelar aquella que sea
significativa. Segun cémo, cuantos y por qué se justifiquen los datos que se presentan
asi seran las decisiones a tomar y si éstas se adoptaran o no con acierto. En ocastones
la misma informacion presentada de diferente manera provoca decisiones distintas.

Por gjemplo:

Ingresos 100 Ingresos por ventas 95
-Gastos 80 -coste de ventas 60
= resultado 20 = resultado 35

No es igual el resultado obtenido por una clasificacion de los gastos en forma
de naturaleza que por funciones. Sus implicaciones seran diferentes como también lo
sera su analisis. Pero, ademas, la simple mencion de estas diferencias en cuanto al
resultado no tiene tanta importancia como el conocer por qué. Serd necesario conocer
qué partidas afectan a esa diferencia para poder explicarla. Queremos destacar la
importancia que tiene no sélo la cifra del resultado sino tanto mas la de las diferentes

partidas que lo conforman.
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De ahi la importancia de detallar la forma y la justificacion de elegir una u otra
presentacion de los resultados contables. En general, se pueden elegir entre las
siguientes versiones y/u opciones:

- requiriendo simplemente contenidos minimos (ayudado de la memoria o notas) o un
formato concreto y amplio que abarque una generalidad o unos casos particulares.

- representado en forma de lista o de cuenta.

- clasificando sus componentes por naturaleza, por funciones o mixto.

- exponiendo “escalones” antes del resultado total o sefialar el resultado final.

- un estado de resultados y otro sobre variaciones en el neto.

- un estado de resultados normal y otro complementario...

Todas estas cuestiones y alguna més nos plantean un estudio comparativo de
los diferentes modelos’ de cuentas de resultados a nivel internacional, maxime si
dentro de un pais la eleccion de un modelo particular ya condiciona las decisiones a
adoptar por sus usuarios. La mayoria de las caracteristicas de la informacién financiera
se veran modificadas en funcion de dicha eleccién. De ahi la importancia de su

estudio.

El criterio utilizado para comparar los diferentes formatos se basa en relacionar
cada modelo expuesto con el formato oficial de nuestro PGC. Se trata de analizar
someramente las principales tendencias internacionales en materia de presentacidon de
la cuenta de pérdidas y ganancias dentro de los estados financieros de diferentes
paises. Dada la diversidad del entorno especifico de cada empresa en cada pais
concreto vamos a considerar, por la importancia de sus empresas en ¢l mundo, las
siguientes naciones: Holanda®, Inglaterra™, Estados Unidos™,  Francia™ y
Alemania®®, siguiendo la clasificacion de sistemas contables de Nobes y Parker, como

recoge Martinez Conesa (1996, 64). Se expone un pais de cada grupo.

*1Sin embargo, solamente nos centraremos en los formatos de cuentas de resultados de los paises ya que
una especificacién de los principios y normas contables que los sustentan se escaparia de este estudio.
**Base micro , Teoria econémica y de la empresa.

“Base micro y practica empresas, pragmatica, origen britanico e influencia Reino Unido.

*Base micro y prictica empresas, pragmatica, origen britanico e influencia EE.UU.

**Base macro-uniforme, continental:gobierno, fiscal, legal con base fiscal.
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Por lo que se refiere a Holanda, la legislacion que regula la presentacién de los

estados financieros se circunscribe en los contenidos en la IV Directiva. Se permiten

los cuatro tipos de modelos de cuentas de pérdidas y ganancias recogidos en la norma

comunitaria, con la consiguiente diferencia de partida respecto a nuestro tnjico modelo

de cuenta de resultados. En comparacion con el modelo por naturaleza en forma de

cuenta adaptado por la legislacién nacional holandesa destacar, respecto de Espafia,

dentro de los gastos las provisiones del activo circulante diferenciadas de [as

variaciones del valor del inmovilizado financiero y de inversiones. También se

diferencia en la inclusion de un impuesto

sobre el resultado extraordinario y de los

gastos financieros de los “resultados de empresas del grupo y asociadas”, aspecto éste

que no se unifica en el PGC sino que se informa separadamente. El esquema es el

siguiente:

MODELO* DE CUENTA DE PERDIDAS Y GANANCIAS POR
NATURALEZA EN FORMA DE CUENTA (MODELO “G" DEL KB DE 10-5-93)

Ejercicio {Gastos)

Ejercicio (Ingresos)

Disminucion de  existencias  de
terminados y en curso

Coste de materias primas y consumibles
Trabajos realizados por otras empresas
Sueldos y salarios

Seguridad social

Dotaciones a [a amortizacion
Dotaciones a la provisién por depreciacion de)
inmovilizado material e inmaterial

Provisiones del activo circulante

Otros gastos

Gastos operativos

Variaciones del valor del inmovilizado financiero y
de inversiones

Intereses y otros pastos similares

productos

Gastos financieros

Impuesto sobre el resultado ordinario

Resultados de empresas del grupo y asociadas
Gastos extraordinarios

Impuesto sobre el resultado extraordinario
Resultado ordinario después de impuestos
Resultado extraordinario después de impuestos
Beneficio después de impuestos

Total

Facturacién neta

Aumento existencias de productos terminados y en
curso

Trabajos realizados para ef inmovilizado

Otros ingresos ordinarios

Ingresos ordinarios

Resultados procedentes del inmovilizado

Otros intereses e ingresos similares

Variaciones del valor del inmovilizado financiero y
de inversiones

lngresos financieros

Impuesto sobre el resultado ordinario

Resultados de empresas del grupo y asociadas
Ingresos extraordinarios

Impuesto sobre el resultado extraordinario
Resultado ordinario después de impuestos
Resuitado extraordinario después de impuestos
Pérdida después de impuestos

Total

Fuente: Martinez Guillén, J. (1996, 357-359).

36 . . .
Base macro-uniforme, continental:gobierno, fiscal, legal con base legal.
37 . . -
“’Solamente hemos expuesto éste por tener los mismos fundamentos que nuestro modelo.
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En el caso de Inglaterra nos encontramos con una situaciéon extrafia, en el
sentido de que a pesar de estar sujeta a las disposiciones de la IV Directiva plantea una
total flexibilidad a la hora de presentar las cuentas anuales de las empresas. Son tres
los modelos adaptados en su legislacion: tanto la clasificacion funcional como por
naturaleza ambas en forma de cuenta y el modelo funcional en forma de lista. Esta
ultima es la que mas se utiliza a nivel practico entre las empresas si bien se pueden
presentar de cualquicra de los tres formatos aceptados en la Directiva. Dentro del
modelo similar adoptado en nuestro pais (por naturaleza en forma de cuenta) las
diferencias principales las encontramos en la no diferenciaciéon del resultado
financiero ni un mayor desglose tanto en los “ingresos” (turnover) como en otros
ingresos ordinarios (other operating income) y en los extraordinarios. En lo referente a
los gastos se mezclan los contenidos intermedios del modelo funcional al recoger el
margen bruto (gross profit). Es de resefiar también la amortizacion del inmovilizado
financiero y la existencia de un impuesto especifico sobre el beneficio ordinario. Se
trata de proporcionar la mejor informacion financiera para los inversores, destacando
aquellas partidas que mas Je interesan. El modelo oficial a comparar con nuestro pais

seria el siguiente:

MODELQ DE CUENTA DE PERDIDAS Y GANANCIAS POR NATURALEZA EN FORMA DE CUENTA

Gastos Ingresos

Disminucién de existencias | Aumento de existencias

Materias primas y otras existencias Ingresos

Otros gastos Trabajos realizados para la empresa
Margen bruto Otros ingresos ordinarios

Gastos de personal Ingresos accesorios emp. del grupo
Sueldos y salarios Ingresos accesorios emp. participadas
Seguridad social Ingresos de otros inmovilizados

Otros gastos sociales
Amortizacion inmovilizado financiero
Gastos financieros
Impuesto sobre el beneficio ordinario

Beneficio ordinario Resultado ordinario negativo
Gastos extraordinarios Ingresos extraordinarios
Impuesto sobre el beneficio
extraordinario
Otros tributos Resultado extraordinario negativo

Beneficio extraordinario
Beneficio del gjercicio Pérdida del ejercicio

Fuente: Martinez Guillén (1996, 313).
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En el caso de Estados Unidos la situacion es completamente diferente a las
anteriores. No existe un formato de cuenta de resultados especifico sino que existe
libertad para presentar todas las variaciones de neto producidas en el ejercicio ajenas a
las producidas por los propietarios. Si existen dos formas tradicionales de presentacion
del cdlculo del resultado siempre en forma de lista, pues afirman que en la practica es
mas til para realizar el analisis de los estados financieros. Se trata de la forma de “un

paso” o la de “multiples pasos™ que se expuso en el cuadro 23.

Sin embargo, cuando las empresas cotizan en un mercado secundario de
valores se deben seguir los formatos establecidos por la SEC, en un intento de
homogeneizar [a informacion proporcionada a los inversores: el modelo anual 10- K,
como expusimos someramente en un apartado anterior. Un listado seglin la regulacion
S-X , segun Buckley y otros (1980, 130-133), relativa a estados financieros en la
norma 3-10 de todas las partidas que, como minimo, deben incluir en la cuenta de
resultados puede ser el siguiente:

+ Ventas netas productos tangibles (ventas brutas - descuentos, devoluciones y bonificaciones)
- coste de los bienes tangibles vendidos
- gastos de investigacion y desarrollo
+ otros ingresos (royalties, rentas o ventas de servicios y productos intangibles)
- costes y gastos aplicables a otros ingresos
- otros costes y gastos de explotacion
- gastos de venta, administracion y general
- provisiones por cuentas dudosas
- otros gastos generales
- dividendos
- intereses sobre valores negociables
+ beneficios de valores negociables
+/- partidas varias
- intereses y gastos por descuento de deuda amortizada
- pérdidas de valores negociables :
- deducciones varias del resultado
- gastos por impuesto sobre beneficios
+ ganancias en patrimonio subsidiarias consolidadas con 50 por 100 o menos del
control
(equity in earnings of unconsolidated subsidiaries and 50 percent or less owned persons)
+/- partidas extraordinarias menos impuestos aplicables
+/- efectos acumulados de cambios en principios contables
= ganancia o pérdida neta.
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De manera separada también se diferenciaran las ganancias por accién, para
ayudar al inversor a valorar su rentabilidad. Se trata de un ratio muy difundido en los
paises anglosajones que cada vez se va justificando con mas informacién

complementaria.

En general este modelo guarda muy poca relacion con el formato propuesto por
el PGC. Se trata de diferencias basadas, esencialmente, en el mayor conservadurismo
de nuestra normativa como pudimos comprobar al analizar las diferencias entre el

resultado contable de la empresa Telefonica segan el PGC y segiin los USGAAP.

Por su parte, Japén sigue la misma metodologia a la hora de la presentacion de
estados financieros que Estados Unidos debido, sobre todo, a la necesidad de
financiacion que buscan, principalmente, en las bolsas de valores americanas. En los
informes anuales de las empresas japonesas nos gustaria destacar la prelacion en
cuanto a la presentacion de los distintos elementos que los componen. En primer lugar
encontramos la cuenta de resultados, seguido del estado de flujos de fondos y, por
ultimo, el balance. Nos cuestionamos si ese orden se justifica por su grado de
importancia para los usuarios de la informacion financiera de las empresas de éste
pais. Por otra parte, la estructura de la cuenta de resultados suele ser en forma de lista

y por naturaleza. Su modelo lo asemejamos, en gran medida, al de Estados Unidos.

Dentro de los paises que tienen mas afinidad con el nuestro en materia contable
encontramos a Francia, que plantea un modelo con escasas diferencias®® respecto al
formato oficial de cuenta de pérdidas y ganancias espafiol. Presenta dos opciones
dentro de la clasificacion de gastos por naturaleza, es decir, su presentacion en forma
de lista o de cuenta. En cualquier caso se trata de la misma informacion pero expuesta
de forma diferente. Se permite, de este modo, a las empresas de ambito internacional
adaptarse a la tendencia mundial de presentacion de los resultados en forma de lista,
siguiendo la inclinacion anglosajona. Destacar la consideracion de las participaciones
de los asalariados en el resultado de la empresa como gasto, cuestién que no considera

nuestra normativa.

**Recordemos que el germen de la planificacion en nuestro pais tiene muchas connotaciones francesas.
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Cuenta de resultados en forma de cuenta

L(ilenta de resultados en forma de cuenta

Gastos de explotacion
Compras de mercaderias
Variacion de existencias
Compras mat. primas y otros aprovisionamientos
Variacion de existencias
Otras compras y gastos externos
Impuestos, tasas y asimilados
Sueldos y salarios
Cargas sociales
Dotacion a {a amortizacién y a la provision
Amortizacion def inmoviiizado
Provisiones sobre el inmovilizado
Provisiones sobre el circulante
Provisiones para riesgos y gastos
Otros gastos
TOTALI
Prorrata de operaciones en comin TOTAL Il
Gastos financieros
Dotaciones a la amortizacidn y a la provision
Intereses y gastos asimilados
Diferencias negativas de cambio
(astos netos de colocacion de valores

TOTAL I
Gastos excepcionales
Por operaciones de gestion
Por operaciones de capital
Dotacion a la amortizacion y de provisiones
TOTAL IV
Participacion de los asalariados en el resultado de
la empresa (V)
Impuesto sobre el beneficio (V1)
Total de gastos (I+[1+{I[+]V+V+V])
Saldo acreedor = Beneficio

Ingresos de explotacion
Ventas de mercaderias
Produccién vendida (bienes y servicios): cifra neta
de negocio a la explotacion
Produccion almacenada
Produccion inmovilizada
Subvenciones de explotacion
Provisiones aplicadas (y amortizaciones) gastos
transferidos a otros gjercicios
Otros ingresos
Total {
Prorrata de operaciones en comin TOTAL II
Ingresos financieros
De empresas del grupo
De otros actives mobiliarios vy créditos del activo
inmovilizado
Otros intereses y productos asimilados
Provisiones aplicadas
Diferencias positivas de cambio
Ingresos netos por celocacion de valores
TOTAL Il
Ingresos extraordinarios
Por operaciones de gestién
Por operaciones de capital
Provisiones aplicadas

TOTAL IV
Total ingresos (I+11+{+IV)

Saldo deudor= pérdida
TOTAL GENERAL

Fuente: Martinez Guillén (1996, 288)

A pesar de los intentos armonizadores de la IV Directiva a la hora de aprobar

una serie de formatos estandar que ayudaran a la comparabilidad entre los paises

miembros existen muchas diferencias que limitan los objetivos iniciales de la norma

comunitaria. En el extremo opuesto a Inglaterra encontramos a Alemania. A los

comerciantes individuales y a las sociedades personalistas no se les exige ningun

esquema concreto de cuenta de pérdidas y ganancias, “solo un detalle ¢n el que se

conirapongan los gastos e ingresos del ejercicio y que cumplan -eso si- con los

principios de contabilidad generalmente aceptados”, siguiendo a Plaza Cerdefia

(1994, 280). En 1937 se prescribio legalmente un esquema concreto (el de cuenta) en

la Ley de sociedades por acciones pero en 1959 se permitié opcionalmente otros
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modelos. Con la reforma de la IV Directiva las sociedades de capital y las empresas
personalistas sujetas a la ley de publicidad de sus estados financieros prescribian la
presentacion en forma de columna. Por el contrario, para aquellas personalistas no
sujetas a publicidad continuaba existiendo la posibilidad de elegir cualquiera de los
esquemas. Son varios los que se proponen: -en forma de cuenta o de columna, -por el
método del coste de venta o del coste total y -por el bruto o el neto. También hay que
destacar de Alemania el hecho de que en los informes anuales se presente primero el
balance y, a continuacién, la cuenta de pérdidas y ganancias, destacando la
informacién requerida por los financiadores, con elevado grado de conservadurismo,
que se ve avalado por la traduccion del “true and fair view” como “la imagen que
corresponde a las circunstancias reales”, siguiendo a Plaza Cerdafa (1994, 28). A
grosso modo, no existen diferencias significativas en relacion al modelo espafiol, salvo

por un criterio de prudencia mas acentuado.

MODELO DE CUENTA DE PERDIDAS Y GANANCIAS EN FORMA DE
COLUMNA Y POR EL METODO DEL COSTE TOTAL (art. 275)

DEBE

HABER

Disminucién de las existencias de
terminados y semiterminados

Gastos de material:

a) gastos para materias primas y auxiliares, asi
como para mercaderias adquiridas

b) gaslos por servicios adquiridos

Gastos de personal:

a) sueldos y salarios

b) cotizaciones a la Seguridad Social y gastos para
pensiones y subsidios, gastos para pensiones
Amortizaciones

a} sobre elementos inmateriales del inmovilizado
material e inmaterial, asi como sobre gastos de
puesta en marcha y de ampliacion activados

b} sobre elementos patrimontales del circulante en
tanto en cuanto €stas superen las amortizaciones
normales de la sociedad de capital

Otros gastos de explotacion

Amortizaciones del inmovilizado financiero y sobre
valores mobiliarios del circulante

Intereses y gastos similares; de ellos, a empresas del
£rupo

RESULTADO DE LA ACTIVIDAD NORMAL
Gastos extraordinarios

RESULTADO EXTRAORDINARIO

Impuestos sobre la renta y los ingresos

Otros impuestos

SUPERAVIT DEL EJERCICIO

productos

Ventas

Aumento de las existencias de productos terminados
y semiterminados

Otros trabajos propios activados

Otros ingresos de explotacion

Ingresos de participaciones; de ellos, de empresas
del grupo

Ingresos de otros valores mobiliarios y de
préstamos de! inmovilizado financiero; de ellos, de
empresas del grupo

Otros intereses e ingresos similares; de ellos, de
empresas del grupo

RESULTADO DE LA ACTIVIDAD NORMAL
Ingresos extraordinarios

RESULTADO EXTRAORDINARIO

DEFICIT DEL EJERCICIO

Fuente: Plaza Cerdania (1994, 604-603),
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Una conclusién general que se puede extraer de la forma de presentacion de
resultados de unos paises a otros es que depende de la orientacién que la contabilidad
tenga en dicho entorno. En los paises anglosajones predomina la libertad de formato
especifico: que cada empresa exponga la forma en la que sus inversores van a
considerar oportuno la presentacion de informacion sobre la rentabilidad financiera del
negocio. Las normas contables de presentacion de informacion financiera se basan en
unos requerimientos minimos que deben cumplirse en cualquier caso. En los paises
del area continental se estipulan unos formatos rigidos mediante rango de leves que
deben cumplirse, aunque se pueden ampliar para mejorar la imagen fiel de la

informacion.

Analizando someramente la informacién antes sefialada en relacion a los
diferentes paises hemos lfegado a la conclusion de que existe una relacion importante
entre los paises que plantean una presentacion de los resultados segun la relevancia
que el balance posea en los informes financieros. Creemos que todo elio se encnentra
Justificado en la separacién antes comentada entre los paises del drea anglosajona y el

drea continental, que justificaremos en el siguiente apartado,
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3.5.- PRESENTACION ACTUAL DE LA CUENTA DE PERDIDAS
Y GANANCIAS EN LA CONTABILIDAD FINANCIERA

En muchas ocasiones el resultado contable no es significativo de la situacion
real de la empresa puesto que se desconoce la composicion del mismo hasta llegar a la
magnitud global obtenida contablemente, la diferencia entre ingresos y gastos. Tanto
una estructura como otra pueden afectar al conocimiento de la situacion real de la
empresa. Como afirman Uroz y Quer (1996, 98) “la forma de presentacién’ de los
mismos (ingresos y gustos) varia si se adopta un determinado modelo u otro, pero los
datos primarios que se utilizan son los mismos, clasificandose y agrupandose de
acuerdo con criterios diferentes”. Y esta cuestion ¢s Ja que queremos destacar: los
datos son importantes pero cémo se revelen éstos influird en la percepcidon y en las

decisiones que adopten los usuarios.

En este sentido, la cuenta de pérdidas y ganancias ha ido evolucionado a la par
del concepto de empresa y su entorno variando su importancia y a su estructura. Por
regla general, no tiene un modelo fijo preestablecido. Varia en funcién de los objetivos
que se persigan puesto que se trata de un documento contable que proporciona datos
utiles para la toma de unas decisiones determinadas. Y para justificar ain mds si cabe
esta afirmacidn tenemos que sopesar las recientes normas emitidas por los principales
organismos emisores de normas a nivel mundial. La globalizacion de los mercados ha

impulsado la seguridad y la fiabilidad de la informacion externa, puesto que es muy

*En resumen, creemos que un estudio de como se constituye la cifra del resultado contable empresarial
sirve de referencia a la informacion contenida en la cuenta de pérdidas y ganancias; puesto que no es
igual, por ejemplo, que dos empresas del mismo sector empresarial tengan 2.200.000 pesetas de
heneficios en el gjercicio 1997 y que en una de ellas {A) 200.000 pesetas de ganancias sean por las
operaciones propias de la actividad empresarial y los restantes dos millones procedan de una venta
ocasional de un local; mientras que otra {B) tenga 2.200.000 pesetas de beneficios por operaciones
corrientes. La evaluacion de ambas empresas serda muy diferente, teniendo mejores perspectivas de
futuro, claro estd, 1a empresa B.
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difici! a nivel mundial comprobar y controlar la ingente cantidad de informacion de las

empresas, cada vez mas complejas y dinamicas.

A diferencia del balance, que presenta pequefias variaciones de presentacion, la
cuenta de pérdidas y ganancias plantea importantes diferencias motivadas, sobre todo,
por la clasificacion de los gastos. Por regla general, y con modificaciones segun la
legislacion contable en cada entorno econdmico, la cuenta de resultados plantea dos
elecciones: o bien la clasificacién por naturale=a o bien la clasificacion por funciones.
Segin que elijamos una u otra ordenacion de los gastos obtendremos uno u otro
resultado. Pero no solo por los gastos conseguimos alteraciones de la cuenta de
pérdidas y ganancias. También por el hecho de clasificar el resultado en ordinario,
resultados ajenos o propios, resultados financieros o resultados extraordinarios la

informacidn obtenida sera diferente.

Por lo tanto, son varios los motivos que proporcionan que la presentacion de
los resultados en las cuentas anuales sea difercnie; a saber:

a) Clasificacidn de los gastos en funcionales o por naturaleza:
obtenembs asi un resultado en el que los gastos varian por la consideracion de su
funcidn o su naturaleza.

by Agrupacion de los componentes segin su origen: asi podemos
conocer el resultado propio de la explotacién, ajeno a la explotacion, el resultado
financiero y el extraordinario. De este modo, el analisis por “escalones” es mas
exhaustivo e interesante.

c) Consideracion de partidas «a incluir: otra diferencia entre cuentas de
resultados de diferentes pafses es la consideracién o no de partidas tales como la
inflacién, las ganancias no realizadas, .... Tal es el caso de las pérdidas o ganancias
ocasionados por los instrumentos financieros como: swaps, futuros, opciones...

d) Cdlculo del resultado: el resultado se puede calcular por el método
directo o indirecto, como veremos en el capitulo siguiente. Las conclusiones de uno u
otro procedimiento implicaran consecuencias relativas distintas seguin la efeccion.

¢) Formato de presentacion del resultado: bien en forma de cuenta o en

forma de lista. In este segundo caso se facilita el anélisis de la informacion y es el mas
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utilizado para empresas que cotizan en bolsa. El formato en forma de cuenta es mas

tradicional y presenta por separado el debe y el haber del estado de resultados.

Dentro de este apartado vamos a destacar las diferentes presentacion del
resultado que en la actualidad se plantean, intentando justificar estas posturas. Este
estudio nos proporcionara las diferencias existentes que, posteriormente, nos seran

muy Utiles a la hora de intentar armonizar tendencias.

Vamos a dividir las diferentes estructuras actuales de la cuenta de pérdidas y
ganancias en tres apartados. El primero se refiere a aquellos modelos que plantean un
formato estipulado y, en muchos casos, obligatorio de cuenta de resultados. Se trata de
los formatos especificos de la IV Directiva, y de paises como Espaiia, Francia, ... que
siguen la denominada corriente continental. Por otro lado, encontramos una segunda
forma de presentacidon del resultado bajo la exigencia de unos requisitos minimos
seguido por aquellos paises que conjugan la llamada corriente anglosajona. Es seguido
por el IASC y por naciones como Inglaterra, Estados Unidos.... Y por tltimo vamos a
recoger todas aquellas posibles variaciones de la cuenta de pérdidas y ganancias
normal como son la abreviada, la cuenta de resultados analiticas, asi como todas
aquellas ofras modificaciones que requieran nuestra atencion para conocer las

variaciones de este elemento de las cuentas anuales.

A) Cuentas de resultados en formatos especificos: la importancia de la cuenta de

pérdidas v vanancias frente al balance.

En los paises del 4rea continental debido, sobre todo, a la influencia de la
fiscalidad en la contabilidad la presentacién de la informacion relativa al resultado se
regula en funcion de unos formatos especificos. En estos paises la fiscalidad esta
intimamente unida a la contabilidad y la mayoria de su regulacion se ha adaptado a la
contabilidad. De este modo, y puesto que las normas fiscales estin muy normalizadas

y especificadas también lo estan las contables por implicacion de las primeras.

El objetivo de los estados financieros en estos paises es, principalmente, la

proteccion de sus acreedores ya que la financiacién de las empresas depende de ellos.
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Destaca el pape! financiador de los bancos o entidades de créditos. En este sentido, se
exige unos formatos concretos que responden a las principales necesidades de sus
principales usuarios. De hecho, Van Hulle (1997, 88) afirma que en estos paises “al
aplicar el principio de prudencia en la valoracion de los activos, el importe del
resultado contable para distribuir tiende a proteger a los acreedores”. Otra
caracteristica que tienen en comun estos paises es el hecho de que el Estado tiene un
papel trascendental en la emision de normas contables. Son paises con gran influencia
de la legalidad, por encima de una deseable visién econdmica de la informacion

financiera.

También hay que destacar que la cuenta de pérdidas y ganancias queda
“limpia” de todo aquello que pueda perjudicar su entendimiento y es el balance el
“cajoén de sastre” de la informacion ya que contienen partidas que suponen variaciones
del patrimonio neto, que concepiualmente pertenecerian a la cuenta de resultados. La
cuenta de pérdidas y ganancias juega un papel esencial frente al balance. Los
accionistas de estas empresas (principalmente bancos) buscan una rentabilidad a corto
plazo que a su vez no ponga c¢n duda la continuidad de la empresa. De ahi que tengan
especial preocupacion por calcular el resultado repartible en vez del resultado
empresarial. Los accionistas* estan interesados, principalmente, en un dividendo a
corto plazo pero que, ademas, no ponga en duda la continuidad empresarial en el

ttlempo y que evite posibles descapitalizaciones.

Como ventajas encontramos ¢l hecho de que una exigencia formal y especifica
favorece la comparabilidad entre periodos y entre empresas de un mismo sector o
rama de actividad. A la hora de elaborar indices como el PIB o datos sobre las
empresas de una misma nacion es mas facil con la exigencia de formatos
normalizados. También para auditar las empresas supone menor esfuerzo porque los
estados financieros no pueden presentar otras variaciones a la existente legalmente.
Otra ventaja es la facilidad que encuentran las pequefias empresas de tener una guia

para formular sus cuentas anuales.
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Pero, por el contrario, el establecimiento de unos formatos disminuye la
flexibilidad y la adaptacién al entorno de posibles variaciones por la existencia de
nuevas partidas, o por las peculiaridades de cada tipo de empresas. No todas las
empresas de un mismo pais tienen los mismos contenidos en sus cuentas de ahi que se
dificulte la expresion de la imagen fiel con la exigencia de unos formatos concretos.
Una solucion para evitar estos inconvenienies es la elaboracion de una serie de planes
sectoriales que intentan destacar aquellos formatos con las partidas especificas de cada
sector de actividad. Esta justificacion se debe a la influencia que tiene la fiscalidad en

estos paises, por el elevado peso especifico del Estado en la economia.

A nivel supranacional y dentro de la presentacién de un formato especifico de
los estados financieros, en general, y de la cuenta de resultados, en particular, nos
encontramos con la normativa sobre cuentas anuales de la Unidn Europea; esto es, de
la IV Directiva. La normativa comunitaria recoge determinados modelos de cuentas de
resultados. Se trata de estipular un formato-marco que sirva de referencia a los paises
miembros para presentar su cuenta de pérdidas y ganancias. Si tenemos que matizar
que no son formatos muy rigidos, sino que permiten que cada pais se adapte a su
entorno economico y empresarial concreto, pero que tienden a favorecer la
comparabilidad y la armonizacién de cuentas anuales entre los Estados Miembros.
Pero como se eligieron formatos especificos que cubrieran las diferentes practicas
sobre la materia en los diferentes paises miembros y luego cada uno de ellos
seleccionara aquél o aquéllos que mejor defendiera sus intereses, la deseada
comparabilidad no estd del todo garantizada. Se trata de un caso intermedio entre
plantear una estructura concreta de la cuenta de resultados ya que no es un formato
unico, sino que se puede elegir entre varios a la hora de la adaptacién de la normativa,
y dar unos contenidos minimos en cada una de las posibilidades. Sin embargo, por ia
delimitacion y concrecion que cada modelo tiene hemos considerado oportuno incluir

la IV Directiva dentro de los formatos especificos.

* 1legados a este punto diferenciamos dos tipos de propietarios de acciones: los accionistas
(propietarios cercanos a la empresa y cuya inversion generalimente es a largo plazo) y los inversores
(propietarios alejados de la empresa, cuya inversion es de tipo especulativa).
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Para tratarse de un primer intento armonizador en cuanto a cuentas anuales se
refiere, creemos valida la experiencia. Sin embargo, desde el afio 1978 no se ha
modificado la normativa, no se han acercado posturas ni se ha adaptado al entorno
cambiante de los noventa. La comision sobre contabilidad de la UE ha desistido de su
idea inicial de ir reduciendo cada vez mas las posibilidades de eleccion de formatos.
Actualmente esta colaborando con el IASC para analizar aquellas  normas
internacionales de contabilidad en todas aquellas materias que no se recojan en la IV
Directiva. Las nuevas necesidades de¢ los usuarios de la informacion financiera
requieren que la informacion sea cada vez mas comparable, que esté armonizada entre

los paises.

B) Cuentas de resullados en funcidn de unos requerimientos minimos: la

preponderancia del balance frente a la cuenta de resultados.

Otra posibilidad a la hora de regular la presentacion de la cuenta de pérdidas y
ganancias es mcdiante el establecimiento de unos requerimientos minimos y dejar el
formato para fa eleccion de las empresas. Es decir, que Jos organismos emisores de
normas contables no sefialen el formato concreto de cuenta de resultados sino que
regule aquellas partidas que, en cualquier caso, deben recoger todos los estados de
pérdidas y ganancias. Este es el planteamiento tanto de la normativa del FASB, como
del IASC y AECA. Nada se expone sobre la/s estructura/s de la cuenta de pérdidas y
ganancias de las empresas. Simplemente se limitan a sefialar sus contentdos minimos.

No existen esquemas-tipos a seguir para presentar estos documentos.

Es la tendencia elegida por los paises anglosajones, donde la financiacion
principal proviene de los mercados de capitales. Es decir, que se permite una gran
libertad a la hora de seleccionar el formato. Se da mas importancia a que se incluyan
ciertas partidas en el estado de resuliados que a 1a forma en la que éstas se expongan.
Cada empresa elegira si incluir mas informacién a sus accionistas, si presentarla en
forma de lista o de cuenta, si utilizar la memoria para detallar mas el contenido... sera
el mercado, en ultima instancia, quién valore la mas y mejor informacion presentada

por las empresas.
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Esta opcidn tiene su justificacion en la forma de elaborar las normas contables.
dependiente de organismos privados. En estos paises las normas dan mayor grado de
prioridad a la valoracién de los elementos de los estados financieros en detrimento de
su presentacion. No importa tanto cémo se presente sino como se valoren y se
cuantifiquen. De ahi que el balance se intente formular mucho mas depurado que en

los paises del 4rea continental.

Una caracteristica muy significativa de los paises en los que se regula el
contenido minimo de las partidas que componen ¢l resultado contable es que la
fiscalidad estd separada de la contabilidad y, por tanto, el impuesto sobre beneficios se
calcula independientemente del calculo contable del resultado. No existen problemas a
la hora de intentar conseguir que un mismo modelo cumpla los objetivos tanto fiscales
como contables, en ocasiones, contrapuestos. Se da preferencia a las expectativas de
los accionistas, segiin Van Hulle (1997, 88) “intentando reflejar el resultado
econdmico de las empresas mediante la integracion exhaustiva de ingresos y gastos

relativos a un ejercicio social dado”™.

En estos paises, el balance tiene mas importancia, a corto plazo que la cuenta
de resultados ya que la mayoria de sus accionistas buscan buenas perspectivas de
futuro a descontar en los mercados financieros, haciendo que sus acciones tengan
cotizaciones mas altas. Si es significativo el dividendo pero, ain mas si cabe, son
importantes las expectativas de futuro de la empresa ya que serd esto lo que aumente
su cotizacion. Los estados financieros en general estin orientados hacia el inversor,
que requiere que cada empresa se oriente hacia sus propietarios tanto futuros como

actuales.

Sin embargo, como recogen Quesada y otros (1991, 211) si existe unanimidad
a la hora de reflejar su contenido “muestra la renta generada por lu actividad
empresarial en un momento dado”. Y afiaden matizando la convencionalidad de este
documento; que se trata del “instrumento mediante ¢l cual el Resultado, que sélo se
conoce con exactitud al final de la vida de la empresa, se acomoda en su presentacion

a periodos de tiempo (legalmente, como minimo anuales) de forma que nos permita
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evaluar la marcha de la empresa”. Presenta la ventaja de la flexibilidad pero, por el

contrario, dificulta la comparabilidad.

La postura flexible del YASC respecto a modelos obligatorios de cuentas
anuales, y en concreto de la cuenta de pérdidas y ganancias, viene justificada por el
afan armonizador de esta legislacion de alcance internacional. Ya que el entorno de las
empresas que sigan sus requerimientos no se encuentra totalmente delimitado no
puede seguirse un formato especifico. A pesar de esos intentos armonizadores cn la
declaracion de intenciones “Comparabilidad de los estados financieros™ (que vino a

substituir a! proyecto de NIC 32) nada se expone sobre los modelos a seguir.

Por su parte, la NIC-1" sefiala textualmente en su introduccion apartado cuarto
que “la direccion de las empresas pueden confeccionar estados financieros de uso
interno, empleando los criterios que estime mds convenienles en relacion con si
proceso de toma de decisiones. Sin embargo, cuando los estados financieros se
presenten  para conocimiento de lerceras personas, lales como  propielarios.
prestamistas y publico en general, deberdn redactarse de acuerdo con las Normas
Internacionales de Contabilidad’. Se centra en el contenido y en las normas a seguir
para valorar las partidas que componen las cuentas de resultados pero no sobre la
forma de recogerlos. En el apartado 14 se matiza que “/as prdcticas‘ contables no son
objeto, en el momento presente, de informacion regular v amplia en los estados
Sfinancieros. Por otro lado, donde se suministra tal informacion existen considerables
variaciones en cuanto a formato, clarvidad y extension de la misma, incluso para

empresas del mismo pais”.

Por lo que respecta a la NIC-5* dedicada a la informacion a contener en los
estados financieros sefiala no el esquema sino los contenidos minimos. En el apartado
tres de su introduccién se sefiala expresamente que “la presente norma no propone
ningun tipo de formato particular para la presentacion de estados financieros”. Y

seguidamente justifica esta medida: “la disposicion de las partidas y las agrupaciones
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usadas estan basadas en las rubricas mds significativas utilizadas por la mayorias de
las empresas comerciales e industriales. Puede ser apropiado usar agrupaciones y

ordenaciones diferentes en ofro tipo de empresas, tales como las aseguradoras”.

Por lo tanto, se requiere en esta NIC que la cuenta de resultados deberd
explicitar por separado, como minimo, determinadas partidas que seran la informacién
necesaria para hacer evaluaciones y tomar decisiones financieras. Y se matiza ademas
en ¢l apartado segundo de la introduccion que esa informacion de cada pais “superard
con frecuencia los minimos aqui establecidos, para cumplir los requisitos de la

normativa legal o profesional de cada pais”.

Sin embargo, la existencia de la denominada “aldea global” va unificando el
entorno, lo que apoya las tesis de unificacion y armonizacién tan en boga actualmente.
Destacar, sobre todo, que la cada vez mayor internacionalizacién de las empresas hace
necesaria una informacion homogénea, mas alla de las particularidades normativas de
cada nacion. La proliferacién de multinacionales provoca que la informacion sea
costosa de producir y dificil de interpretar debido a las variaciones metodologicas. Se
trata de un handicap necesario y prometedor por el bien de los usuarios de la
informacion contable y financiera de las empresas transoceanicas. Igualmente sucede
debido a la “universalidad™ de los inversores que de la mano del 10SCQO estd
potenciando una homogeneizacién de contenidos de los estados financicros para que
cualquier inversor o analista pueda -sin necesidad de conocer todas las

particularidades de cada sistema contable- tomar decisiones coherentes y justificadas.

Desde nuestro punto de vista, consideramos que la armonizacidn de los estados
financieros a nivel internacional pasa por el establecimiento de unos requerimientos
minimos que justificaran aquellas partidas que mas poder informativo presentan para
los usuarios externos de los estados financieros de las empresas y mantener unos
principios o normas contables comunes. Seria muy utépico intentar crear un formato

internacional de la cuenta de resultados puesto que cada pais defenderia el suyo propio

' Consideraremos la normativa internacional con asterisco aquella sin modificar en 1998, Como
veremos en la parte IV de este estudio, en 1998 se produjo la emision de una nueva NIC 1 que viene a
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y el acuerdo seria muy dificil. El problema principal estriba en determinar cudles son
las partidas minimas a incluir y alcanzar acuerdos sobre los principios que rijan los

estados financieros.

No cabe duda, por tltimo que como consecuencia de las diferencias en la
presentacion de la informacion se obtienen resultados contables distintos, aun teniendo
los mismos datos contables de base. Van Hulle (19997, 88) afirma en conclusion que
“el enfogue que fuvorece a los accionistas tendrd como incidencia la aparicién mas
rdpida de los beneficios. El enfoque dirigido a proteger a los acreedores conducira a

una valoracion muy prudente de los activos y a una sobrevaloracion de los pasivos™.

O) Otras variaciones posibles,

En este epigrafe se recogen aquellos modelos? de cuentas de resultados que
presentan alteraciones respecto a los formatos normales. Nos detendremos en la cuenta
de pérdidas y ganancias abreviada y en la analitica, asi como en aquellas otras

modificaciones que sean significativas.

En relacién a las cuentas de resulfados abreviadas, la IV Directiva en sus
articulos 11 y 27 modificé los criterios a través de las directivas 84/569/CEE,
90/604/CEE y 94/8/CEE, ultima de las cuales se ha introducido en nuestra legislacion
a través del Real Decreto 572/1997, de 18 de abril, que viene a moditicar los limites™
de presentacion de modelos abreviados de las cuentas anuales en el registro mercantil.
Asi, establece como limite del activo fijo 1.580 millones de pesetas y 3.170 millones
para la cifra de negocio. La cifra media de trabajadores sigue en 250. Nunca se pueden
sobrepasar dos de estos tres requisitos durante dos afios consecutivos para que se

pueda presentar la cuenta de pérdidas y ganancias abreviada.

substituir los requerimientos de la NiC { anterior,delfa Sy la 8,

*'Seguiremos los modelos propuestos por nuestra legislacion, al carecer de informacion suficiente para
conocer qué sucede en otros paises.

*Sin embargoe, no se trata de unos Hmites fijos porque la inflacidn vy, sobre todo, 1a ley de actualizacion
de balances de 1997, hacen que muchas empresas con un tamafio medio-pequeiio tengan que cumplir
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También en su exposicion de motivos de este real decreto se incide no sélo en
la posibilidad de simplificar los requisitos legales para empresas medianas-pequeifias si
no que ademas supone “un abaratamiento de costes al quedar dispensadas de la
exigencia de someter necesariamente aquellas cuentas a verificacion contable, todo
ello con las garantias que la formulacién de las cuentas de esa forma mds simple y

economica sigue suponiendo™.

El establecimiento de una serie de requisitos legales que tienen que cumplir las
empresas, en ocasiones, parecen “agobiar” a las de mediano y pequefio tamafio, puesto
que no tienen la suficiente dimensién como para tener un departamento o un nitmero
determinado de personas destinadas a cumplir con las normas contables y mercantiles
recogidas en la legislacion espafiola. Para evitar esta situacion y abaratar costes {que
supondria un coste elevado para el beneficio que se va a obtener de esa informacién

tan desagregada) surge el modelo de cuenta de pérdidas y ganancias abreviada,

Pero ademas hay empresas que, a pesar de cumplir con estos requisitos, tienen
que presentar el modelo de cuenta de pérdidas y ganancias normal. Las empresas que
tengan un modelo especifico, por adaptacion sectorial del PGC, o aquellas que deban
utilizar modelos de cuentas anuales especificos como, por ejemplo, las que cstén
sujetas a las disposiciones del Banco de Espana o a las de Ja Comision Nacional del
Mercado de Valores, no pueden presentar el modelo de cuenta de pérdidas y ganancias
abreviadas en ningun caso. Tampoco podran hacerlo para la presentacion de las

cuentas anuales consolidadas.

A diferencia del balance abreviado con respecto al modelo normal, en la cuenta
de pérdidas y ganancias no existen diferencias substanciales puesto que el principal
desglose es a nivel de gastos e ingresos de explotacion que, al fin y al cabo, son los
mas importantes. Profundizando en el contenido de ambos modelos podemos afirmar

que esta cuenta de pérdidas y ganancias se diferencia de la normal en que los datos de

con exigencias legales que sobrepasan sus posibilidades y, en ocasiones, pueden poner en peligro la
cuenta de ingresos y gastos. 1{e ahi que el Real Decreto 572/1997, de 18 de abril revise estos limites.
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la primera estan mas agregados que los de la segunda. Las principales divergencias
son:

1.- En cuanto a los ingresos de explotacion no distinguen las ventas de las prestaciones
de servicios o si ha habido rappels, como tampoco la variacién de inventarios ni los
trabajos efectuados por la empresa. Por ejemplo, un proveedor de la principal materia
prima de una fabrica con la cuenta de resultados abreviada desconoce si la empresa a
la gue suministra, por ejemplo, la mitad de su produccion tiene unas buenas ventas. En
caso contrario tendria que buscarse otros clientes preveyendo un futuro quizas poco
halagiieiio para aquél. Puede que la cifra del importe neto de la cifra de negocios sea
elevada pero provenga de la prestacion de servicios mas que de la venta de los

productos que fabrica.

2.- En relacion a los ingresos financieros se desconoce con este modelo abreviado si
¢éstos provienen de ingresos de participaciones en capital o de otros valores mobiliarios
o bien de intereses. En cambio si que incorpora la diferenciacion de los beneficios por
enajenacion de inversiones financieras temporales y la cuantia de las diferencias
positivas de cambio. El resto del desglose en lo que se refiere al haber se mantiene

igual.

3.- Por lo que respecta a los gastos de explotacidn, encontramos como partida
fundamental los consumos de explotacion agrupando la variacion de existencias y si
ese consumo es de mercaderias o de materias primas. Desconocemos la gestion que
realiza de su almacén asi como elementos importantes del proceso de fabricacion si se
trata de una cinpresa fabricante. Si que separa todas las partidas de gastos de personal
aunque en las variaciones por provision de trafico no diferencia los distintos conceptos

que engloba. También [os gastos de explotacion no incorpora sus diferentes partidas.

4.- Dentro de los gastos financieros, por ultimo, destacar que no diferencia enure
inversiones a corto de las de largo plazo en las variaciones de provisiones.
Desconocemos, pues, si las provisiones dotadas y desdotadas tienen como origen las

inversiones permanentes o no.
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MODEL(Q ABREVIADO MODELO NORMAL l MODELO ABREVIADO | MODELO NORMAL
A) GASTOS A) GASTOS B) INGRESOS B) INGRESOS

1.Consumos de expiotacion.................

2. Gastos de personal...
a)Sueldos, salarios y similares...
b)Cargas sociales.....

3. Deotaciones
inmovilizado......

para amortizaciones de

4. Variacion de las provisiones de trafico y
pérdidas de créditos incobrables.........

L, e
5.0tros gastos de explotacion..........

1.Reduccion de existencias de PPTT y en
curso de fabricacién...............

2. Aprovisionamientos:

a)Consumo de mercaderias...

b)Consumo de MMPP vy oiras materias
consumibles...

¢) Otros gastos externos...

3. Gastos de personal...
a)Sueldos, salarios y similares...
b)Cargas sociales.....

4. Dotaciones para amortizaciones de
inmovilizado......

5. Variaciones de las provisiones de
trafico

a) Variacion de provisiones de exist,

bh) v pérdidas de créditos
incobrables....

¢)Variacién de otras provisiones

13 3

6. Otros gastos de explotacion......
a) Servicios exteriores.....

b) Tributos....

¢) Otros gastos de gestion corriente,,
d) Dotacién al fondo de reversion....

1.Ingresos de explotacion.............
a) Importe neto de la cifra de negocios.........

b) Otros ingresos de explotacién.................

1. Importe neto de la cifra de negocios
a) Ventas........

b) Prestaciones de servicios......
c¢) Devoluciones y rappels sobre ventas.

2. Aumentio de existencias de PPTT y en
curso de fabricacion.....

3. Trabajos efectnados por la empresa
para ¢l inmovilizado.......

4. Otros ingresos de explotacion:

a) Ingresos accesorios y otros de gestion
corriente.......

b)Y Subvenciones......

¢} Exceso de provisiones de riesgos y
gasios......

1. BENEFICIOS DE EXPLOTACION
(BI-A1-A2-A3-A4-A5)

1. BENEFICIOS DE EXPLOTACION
(B1+B2+B3+B4
-AI-A2-A3-A4-A5-A6)

I. PERDIDAS DE
(A1+A2+A3+A4-B1)

EXPLOTACION | L.

PERDIDAS DE EXPLOTACION
(A1+A2+A3+A4+AS+A6-B1-B2-B3-
B4)
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MODELQ ABREVIADO

| MODELO NORMAL

| MODELO ABREVIADO

|

MODELO NORMAL

A) GASTOS
6. Gastos financieros y gastos asimilados...
a) Por deudas con empresas del grupo...

b) Por deudas con empresas asociadas..

¢) Por gtras deudas

d} Pérdidas de inversiones financieras...

7. Variacion de las provisiones de
inversiones financieras.........

8. Diferencias negativas de cambio...........

A) GASTOS
7. Gastos financieros y gastos asimilados.
a) Por deudas con empresas del grupo.

b) Por deudas con empresas asociadas..

¢} Por deudas con terceros y gastos
asimilados.......

d) Pérdidas de inversiones financieras...

8. Variacién de las provisiones de

inversiones financieras.........

9. Diferencias negativas de cambio..........

B) INGRESOS

2. Ingresos financieros:

a) en empresas del grupo..........
b) en empresas asociadas..........
[ 14 {0 LTSS

d) Beneficios en inversiones financieras..

3. Diferencias positivas de cambio.....

B) INGRESOS

5. Ingresos de participaciones en capital:
a) en empresas del grupo..........

b} en empresas asociadas..........

¢) en empresas fuera del grupo......,

6. Ingresos en otros valores negogiabies
y de crédito del activo inmovilizado:

a) en empresas del grupo..........

b) en empresas asociadas..........

¢) en empresas fuera del grupo.....|.

7. Otros intereses e ingresos asimilados:
a) en empresas del grupo..........

b} en empresas asociadas..........

¢) en empresas fuera del grupo.......

d) Beneficios en inversiones financieras

8. Diferencias positivas de cambio.....

ILRESULTADOS FINANCIEROS | ILRESULTADOS  FINANCIEROS] ILRESULTADOS FINANCIEROS | [LRESULTADOS  FINANCIEROS

POSITIVOS (B2+B3-A6-A7-A8) POSITIVOS  (B5+B6+B7+B8-A7-A8-| NEGATIVOS (A6+A7+A8-B2-B3) NEGATIVOS (A7+A8+A9-B5-B6-B7-
A9) BS)

IIl. BENEFICIOS ACTIVIDADES | HLBENEFICIOS ACTIVIDADES | 11.PERDIDAS ACTIVIDADES | {ILPERDIDAS ACTIVIDADES

ORDINARIAS (AI+A§I-BI-BIf)

ORDINARIAS (Al+AlII-BI-BII)

ORDINARIAS (BI+BlI-Al-All

ORDINARIAS (BI+BII-Ai-All)
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MODELO ABREVIADO

MODELO NORMAL

| MODELO ABREVIADO

MODELO NORMAL

A) GASTOS:
9. Variacion de las provisiones de
inmovilizado inmaterial, material y cartera

de control..........

10. Pérdidas procedentes del inmovilizado
inmaterial, material y cartera de control......

1 1. Pérdidas por operaciones con acciones y
obligaciones propias............

12. Gastos extraordinarios.........

13. Gastos y pérdidas de otros ejercicios....

A) GASTOS:
10. Variacion de las provisiones de
inmovilizado inmaterial, material y cartera

de control..........

11.Pérdidas procedentes del inmovilizado
inmaterial, material y cartera de control...

12. Pérdidas por operaciones con acciones
y obligaciones propias............

13. Gastos extraordinarios.........

B) INGRESOS:

4. Beneficios en enajenacion de inmovilizado
inmaterial, material y cartera de control.......
3. Beneficios por operaciones con acciones y

obligaciones propias........

6. Subvenciones de capital transferidas al
resultado del ejercicio..........

7. Ingresos extraordinanios. ..........

B) INGRESOS:

9.Beneficios en  enajenacion
inmovilizado inmaterial, material
y cartera de control..............

de

10. Beneficios por  operaciones con
acciones v obligaciones propias........
11. Subvenciones de capital transferidas
al resuftado del ejercicio..........

12. Ingresos extraordinarios

14. Gastos y pérdidas de otros ejercicios... | 8. Ingresos y beneficios de otros ejercicios..... 13. Ingresos y beneficios de otros
BJETCICIOS. (oo
IV.RESULTADOS IV.RESULTADOS IV.RESULTADOS EXTRAORDINARIOS | IV.RESULTADOS T
EXTRAORDINARIOS POSITIVOS | EXTRAORDINARIOS NEGATIVOS  (A9+A10+A11+A12+A13- | EXTRAORDINARIOS NEGATIVOS
(B4+B5+B6+B7+B8-A10-A11-A12-A13) | POSITIVOS(B53+B6+B7+B8-A7-A8- B5-B6-B7-B8) (A10+A11+A12+A13+A14-B9-B10-
A9) B11-B12)
V.BENEFICIOS ANTES DE | V.BENEFICIOS ANTES| V.PERDIDA ANTES DE IMPUESTOS V.PERDIDA ANTES DE |
IMPUESTOS IMPUESTOS IMPUESTOS

14. impuesto sobre sociedades
15. Otros impuestos......c....

I5. impuesto sobre sociedades
16. Otros impuestos...........

VL.RESULTADO DEL EJERCICIO (b°) | VL.LRESULTADO DEL EJERCICIO

| VI. RESULTADO DEL EJERCICIO(Pda) | VLRESULTADO DEL EJERCICIO |
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En resumen, podemos concluir este apartado afirmando que con la cuenta de
pérdidas y ganancias abreviada podemos aproximarnos mucho a la informacion
contenida en el modelo normal, ya que por su dimensién algunos de las partidas
diferenciadoras entre uno y otro modelo carecen de importancia cuantitativa en

empresas de mediano y pequefio tamaiio.

Por otro lado, el modelo de la cuenta de pérdidas y ganancias analitica o
cuenta de resultados interna no es obligatoria para las empresas, st bien si se encucnira
recogida en la memoria del PGC 1990 en su apartado 21, generando una informacion
adicional a la cuenta de pérdidas y ganancias. Se trata de reconocer la importancia de
la informacién contable como base para la toma de decisiones. Sin embargo, y pese a
la trascendencia de este documento un estudio®™ del afio 1994 sefialaba que
unicamente del 3 por ciento de las empresas de la muestra® presentaban esa
informacion. La no-obligatoriedad de esta informacidn hace que carezca de interés por

parte de aquellos que formulan las cuentas anuales.

Ello no exime de considerarse un gran avance en la informaciéon contable que
como sefalan Rivero Romero y Rivero Menéndez, tomado de Martinez Conesa (1996,
544) “ademdas del cambio social que significa la incorporacion a la informacion
Jinanciera del estado del valor afiadido como un objeto empresarial, supone una

ampliacion del grupo de usuarios de aquella’.

Este formato se caracteriza por afiadir al modelo obligatorio en forma de
cuenta la posibilidad de una estructura en forma de lista, a pesar de no haberse afiadido
como modelo opcional. De ahi que sea muy util para el anélisis economico, para
conocer su rentabilidad y productividad, ademas de poder realizar comparaciones
sectoriales y en el tiempo. Siguiendo el desarrolle por Mufioz Colomina (1992, 20)
csta cuenta “ofrece wuna distribucion gradual del concepto de resultados

fracciondndolo” en los tramos:

“Varios autores (1 954,
44 . . .

La muestra ha reunido a las cuentas anuales publicadas en 1992 de las empresas mas representativas
de los sectores mds importantes de nuestro pais.
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o Valor afiadido: excedente incorporado valor al proceso productivo de la empresa.

» Resultado bruto de explotacion: parte de excedente de la empresa después de los
gastos del personal y el arrendamiento del inmovilizado.

® Resultado neto de explotacion: es el excedente obtenido tras deducir los costes
derivados de utilizar el inmovilizado de la empresa v las pérdidas potenciales
reversibles que se puedan producir en los activos circulantes. Se puede asimilar al
resultado de explotacion de la cuenta de resultados obligatoria. El resto de las
magnitudes coinciden con el modelo obligatorio en forma de cuenta, como vemos

en el esquema siguiente:

Ventas netas, prestaciones de servicios y otros ingresos de explotacién
+Variacion de existencias PPTT y en curso

+Trabajos efectuados por la empresa para su inmovilizado
+Subvenciones a la explotacion

=VALOR DE LA PRODUCCION

-Compras netas

+Variaciones de existencias mds., MMPP, y otras materias consumibles
-Gastos externos y de explotacién

= VALOR ANADIDO DE LA EMPRESA

- Otros gastos

+0tros ingresos

-Gastos de personal

=RESULTADO BRUTO DE EXPLOTACION

-Dotaciones para amortizaciones de inmovilizado

-Dotaciones al fondo de reversién

-Insolvencias de créditos y variacion de provisiones de trafico
=RESULTADO NETO DE EXPLOTACION

+Ingresos financieros

-Gastos financieros

-Dotaciones para amortizaciones y provisiones financieras
=RESULTADQ DE LAS ACTIVIDADES ORDINARIAS
+Beneficios procedentes del inmovilizado e ingresos excepcionales
-Pérdidas procedentes del inmovilizado y gastos excepcionales
-Variacion de las provisiones de inmovilizado inmaterial y material
=RESULTADO ANTES DE IMPUESTOS

tImpuesto sobre sociedades

=RESULTADO DESPUES DE IMPUESTOS (BENEFICIO O PERDIDA).

Sin embargo, en lo referente a la utilidad de la informacion contenida en
modelos de valor afiadido en nuestro pais, y sobre todo, en cuanto a posibles

comparaciones entre empresas y sectores, los modelos de resultados son diferentes. Es
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decir, que el PGC de 1990 propugna un modelo de cuenta de resultados analitica que

no es el mismo que el propuesto por la Central de Balances del Banco de Espaiia.

Por ultimo, vamas a tratar aquellos problemas mas importantes con relacion a
la presentacion del resultado en la cuenta de pérdidas y ganancias tradicional. La
cuenta de resultados tradicional no se puede mantener constante e inalterable, ya que
la empresa necesita adaptarse al entorno, asi como la informacién que facilita dichos
cambios. Con el nacimiento de empresas con una vida tedricamente ilimitada en el
tiempo se necesita la determinaciéon de beneficios anuales para repartirlos a sus
propietarios, y cumplir los requisitos de la imposicion directa. La contabilidad
empieza a fundamentarse en el calculo del beneficio. Ademads, esta situacién se ve
reforzaba por el hecho de que los principios y las practicas contables destacaban la
preponderancia dei calculo del resultado, -como expone el documento nimero 20 de
AECA (1998, 53)- “sobre todos los demas fines que pudiera alcanzar el registro y

presentacion de la informacion contable ™.

Sin embargo, AECA (1998, 54) expone que “la fijacion primordial de los
elaboradores, lectores, analistas y demds usuarios por la dimension rentabilidad de
las empresas, ha producido el efecto de ocluir la ofra gran dimension de la
informacion contable: la liquidez y su evolucion”. Con el perfeccionamiento del
resultado se ha ido alejando la liquidez de la rentabilidad. Se opone el devengo al
criterio de caja. Existen pérdidas en un ejercicio mientras que en el anterior se
producian importantes beneficios, lo que produce tensiones contables de importancia.
Esto es debido a la facilidad de poder manipular las cifras del resultado con partidas
que no suponen variaciones de fondo, como amortizaciones y provisiones, que afiaden

mas complejidad al problema.

Otro inconveniente es la intencionalidad con la que se usa la flexibilidad en la
aplicacion de los principios contables, lo que tiene incidencia directa en el calculo del
resultado. Lainez Gadea (1996, 50) sefala que “el problema realmente no estd en la
fexibilidad de la norma contable, que es una cualidad que necesariamente debe tener,

sino en el mal uso de la flexibilidad, a través de la discrecionalidad interesada o de la
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manipulacion impuesta por la direccion para presentar informacion no real”. Y
seguidamente matiza que “/la magnitud mds sensible a la flexibilidad en la eleccion de
prdcticas contables es, sin duda, el beneficio”. Este es uno de los principales
problemas de la armonizacién internacional de los estados financieros, provocados
tanto por las practicas contables y altemmativas permitidas dentro de los principios

como por las diferencias de normativas entre paises.

Como respuesta a este dilema surge una nueva corriente contable impulsada
por aquellos que plantean que es la informacion sobre flujos de fondos la que aflade
mayor conocimiento a los usuarios de la contabilidad financiera para conocer las
operaciones de la entidad con total fiabilidad. A partir de los afios cincuenta se inicia
levemente la demanda de este tipo de informacion y se extiende en los afios setenta
con el nombre de “estado de origenes y aplicaciones de fondos™, con la version del
fondo de maniobra. También se generalizo el cdlculo de esa variacion de fondos por el
procedimiento indirecto; esto es, partiendo del beneficio neto y sumandole las partidas
de la cuenta del resultado que no suponian variacién del capital circulante. Se unia, de
este modo, el estado de origenes y aplicaciones de fondos con la cuenta de pérdidas y

ganancias tradicional.

Con el paso del tiempo se transformo la presentacion de los estados de flujos
en términos de movimientos de tesoreria. Destacan a favor de esta corriente el ICAEW
(1975) con el “The Corporate Report™, el AICPA (1973) medianie el informe
Trueblood y, posteriormente, el FASB (1978) con el SFAC No. 1. Pero estas
tendencias no tienen una evolucidn propiamente tedrica sino que se justifican como
consecuencia de los efectos de las crisis de los afios 73 y 79 en las empresas. AECA
(1998, 58) explica el hecho de que “en algunos casos muy significativos, los analistas
Jinancieros y los académicos demostraron que ciertas empresas, con procesos muy
serios de deterioro financiero y tesoreria generada por las operaciones negativas,
eran capaces de manipular sus estados financieros (balance, estados de resultados y
de origen y aplicacion de fondos) para camuflar la falta de resultados y de liguidez,
de manera que sélo las cuentas de los afios inmediatamente anteriores a la quiebra

dejaban traslucir la precaria salud de las mismas”. Se trataba de negocios que tenian
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grandes resultados pero gue llegan seguidamente a suspensiones de pagos y quiebras
por tensiones de liquidez. Y se recogen los casos de empresas como “W.T. Grant” y
“Laker Airways” que llegaron a la quiebra por la ausencia de liquidez neta por las
actividades ordinarias “desde, por lo menos, media docena de -afios antes de la
declaracion oficial de insolvencia, con lo que ello suponia de fraude informativo a los
mercados de capitales en los que operabar™. No obstante, Gabas y Apellaniz (1992,
110) enfatizan el hecho de que “la importancia que para los usuarios tiene la
estimacion de los flujos de cada futuros no implicaba la desvalorizacion del concepto
de beneficiof...)".La superioridad de la informacion sobre el beneficio en la estimacion
de flyjos de caja futuros se fundamenta en unos estudios realizados por Sorter. La
intencion es ajustar los flujos de caja de las operaciones ordinarias para conseguir e}

beneficio contable.

En cualquier caso, los principales problemas de la cuenta de pérdidas y
ganancias tradicional vienen por el hecho de la fiabilidad. Y la practica sera la
encargada de empezar a destacar problemas. En resumen, todas las diferencias entre
los flujos de caja y el criterio de devengo surgen por la diferente matizacion del
principio de realizacion. Se trata de un criterio cuestionado pero que proporciona
“seguridad sobre la finalizacion real de las operaciones y la liquidez necesaria para
la distribucion del dividendo”, segin Lainez Gadea (1996, 52). Esto es, que solamente
se incluyen en el estado de flujos aquellos ingresos y gastos que estén realizados en el
gjercicio mientras que en la cuenta de pérdidas y ganancias se incluyen también
aquellos que ain no estin realizados realmente como, por ejemplo, ventas a crédito.
De ahi que se proponga el concepto de calidad del beneficio. Se trata del resultado
mds conservador ya que solamente considera aquél que ya se ha convertido en
liquidez. Se eliminan del mismo las compras y gastos corrientes no pagados, las
provisiones por depreciacidn, las dotaciones para amortizaciones y los ingresos
corrientes no cobrados. De ahi que tengamos que introducir mejoras en la presentacion

del resultado para adecuar estas tendencias entre ¢l criterio del devengo y el de caja.

Dejando a un lado el problema del estado de flujos en la cuenta de resultados

propiamente dicha la falta de acuerdo entre la flexibilidad o la rigidez de un formato
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concreto resta comparabilidad. Se dificulta la armonizacion del modelo de resultados.
A nivel internacional se podria llegar a un acuerdo conciso y concreto sobre los
contenidos minimos obligatorios en empresas multinacionales, sobre los que no recae
el problema de la fiscalidad del resultado. La dificultad de aceptar un solo formato
dificuita esta opcion. Se deberia llegar a una unanimidad sobre aquellas partidas que
interesan a la hora de tomar decisiones y exigirlas obligatoriamente. En concreto, hay
paises como Francia y Suecia que para ciertas operaciones y empresas presentan un
sistema dual de contabilidad presentando la informacion financiera segun las normas

de su pais y las normas americanas o las requeridas por ¢l IASC.

También, en cuanto a sus contenidos destacar la importancia informativa sobre
la cifra global tnica ya que es mas relevante conocer qué sucede en una empresa que
defender a unos u otros usuarios. Para ello deberia primar la informacién econémica
frente a la formal. Se proporcionaria una informacién sobre lo que ha sucedido en la
empresa en el ejercicio y cuales son esas partidas que conforman el resultado.
Posteriormente, cada grupo de usuarios tomara las decisiones oportunas. No creemos
que sea necesario ni una politica conservadora ni liberal sino que, en funcion de una

informacidn lo suficientemente clara y completa, cada usuario sepa a qué atenerse.

Siguiendo lo expuesto en el parrafo anterior, tanto los ingresos como los gastos
deben poseer un elevado grado de coherencia conceptual que facilite una clerta
homogeneidad entre los paises. Todas las variaciones positivas y negativas de neto
patrimonial deben pasar por la cuenta de resultados. Se trata de impedir que se
aumenten o se disminuyan partidas deliberadamente en funcion de unos u otros
intereses, que se climinen partidas que afectan a la variaciéon del neto en el gjercicio....
Por ello, se deberia abandonar un criterio de prudencia conservador en los casos en los
que permita la creacion de reservas ocultas y analizar mejor su analisis econdémico,

mas que el puramente formal.

Por otro lado, es necesario siguiendo una cierta coherencia conceptual permitir
que aquellas partidas novedosas que sean variaciones de neto incluirlas en las cuentas

de resultados. Esto es, que se conseguiria que la cuenta de pérdidas y ganancias se
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adaptara al entorno econémico cambiante si en vez de seiialar las partidas a incluir se
definieran bien. Por ejemplo, en el caso espafiol las pérdidas y las ganancias de los
instrumentos financieros actualmente no se incluyen en el estado de resultados porque

carece de una partida especifica en el PGC.

En resumen, la cuenta de pérdidas y ganancias tradicional es valida
actualmente pero insuficiente, ya que no refleja la imagen fiel de los resultados de las
empresas. Se deberia complementar con mejoras en la inclusion de partidas que
conformen el resultado econdémico y no tanto el resultado repartible. Ademds, se
deberia exponer la conciliacion entre el resultado del ejercicio y las variaciones de
fondos que producen porque ello ayudaria a dar mas consistencia a las decisiones

tomadas sobre la base de la cuenta de resultados.
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4.- LOS COMPONENTES DE LA CUENTA DE RESULTADOS

4.1.- Consideraciones previas.
4.2.- Ingresos.
4.2.1.- Evolucion del coneepto de ingreso en la teoria contable clasica.
4.2.2.- Definiciones y clasificacién,
4.2.3.- Problemas de medicion y reconocimiento.
4.2.4.- Los principios contables que afectan a los ingresos.
4.2.5.- Presentacion de los ingresos en la contabilidad financiera.
4.3.- Gastos.
4.3.1.- Evolucién del concepto de gasto en la teoria contable clasica.
4.3.2.- Definiciones y clasificacién.
4.3.3.- Problemas de medicién y reconocimiento.
4.3.4.- Los principios contables que afectan a Jos gastos.
4.3.5.- Presentacion de los gastos en la contabilidad financiera.
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4.1.- CONSIDERACIONES PREVIAS

La importancia del resultado contable para la adopcion de decisiones no lo es
tanto por la cuantia del mismo sino por el contenido informativo de las partidas gue lo
componen. No interesa tanto conocer si un resultado es positivo 0 negativo sino
analizar como se ha generado; qué gastos se han producido asi como qué ingresos, qué
partidas hay que modificar y por qué, qué gastos hay que aumentar y cudles no en

funcién de su incidencia en los ingresos,...

El calculo del resultado contable esta compuesto por dos corrientes de flujos de
signo opuesto. Los flujos positivos son los ingresos y los negativos los gastos. Es
decir, que en la empresa existen dos corrientes de significado opuesto: una de ingresos
o entradas y otra de egresos o salidas. Siguiendo el razonamiento de Schneider en su

libro “Contabilidad industrial”_podemos llegar a una primera definicion de lo que

significa cada una de estas corrientes. Schneider (1968, 6) define los gastos como “e/
equivalente monetario de una cantidad de bienes comprados” y los ingresos como “el
equivalente monetario de la cantidad de productos vendidos”. Sin embargo, puede
darse el caso, por poner un ejemplo clasico, de que determinados gastos de personal,
consumos de materiales, ... no sean considerados gastos sino que formen parte del
activo de la empresa. También puede ocurrir con los gastos de investigacion y
desarrollo si se cumplen una serie de requisitos que recoge la norma de valoracion

numero 5% apartado a) de] PGC espafiol.

De cualguier modo, una u otra consideracion conllevan resultados diferentes
para calcular el excedente empresarial, provocando que varien. Se hace necesario
distinguir entre qué es ingreso y qué gasto. Es importante obtener una buena

concepiualizacion de estas partidas por las consecuencias negativas que pueda tener su

t~d
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no delimitacién. Es una practica demasiado generalizada no delimitarlas claramente.
Como ya hemos mencionado, hay empresas que presentan beneficios altos durante una
serie de ejercicios y que en un ejercicio concreto, y sin ningin motivo aparente,
presentan elevadas pérdidas. Como expone Norverto Laborda (1994, 45) “dichas
pérdidas no solamente se han originado en el efjercicio en el que aparecen sino que
(...} han ido acumuldndose en valoraciones de activo, incorrectas al no haberse
rectificado, a través de las correspondientes provisiones, y se ponen de manifiesto en
el balance, cuando ya la pérdida es irreversible”. Lsta mala practica contable puede
tener graves consecuencias para las empresas, que puede desembocar en suspensiones
de pagos, quiebras... Por ello, inicialmente creemos necesario diferenciar los

conceptos de ingresos-activos-gastos.

En primer lugar, la relacién principal que guardan los conceptos de ingresos y
actives estriba en considerar los ingresos como aquellas partidas que aumentan
positivamente el patrimonio del negocio en un ejercicio. Como recoge Rivero Romero
(1995, 76) son “recuperaciones de activo, que tienen lugar en forma liquida o en
derechos de cobro que se convertirdn mds adelante en tesoreria”. Sin embargo,
tenemos que tener en cuenta dos matizaciones:

Una.- No todo incremento de activo es un ingreso porque, por e¢jemplo, las
aportaciones no dinerarias de capital son incrementos de activo y no son ingresos.

Dos.- No toda partida del haber de la cuenta de pérdidas y ganancias supone un
incremento de activo, ya que los trabajos realizados por la empresa para el
inmovilizado es una compensacién de gastos -como veremos en otro apartado

posterior- y no un verdadero incremento de activo.

En cuanto a los gastos son disminuciones en el patrimonio de la empresa cuya
finalidad es la obtencion de ingresos. Por lo que respecta a la relacion que existe entre
los conceptos de gastos y activos, los gastos se consumen en un ejercicio econdémico
mientras que los activos se consumen en periodos posteriores; de ahi que los gastos se
recogen en la cuenta de resultados del ejercicio y los activos en el balance. Ademas de

esta distincion de caracter temporal Norverto Laborda (1994, 45) sefiala otras dos:
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a) por su funcionalidad, es decir, porque el activo permanece en la empresa mientras
que “la funcion que realiza el gasto es la de ser consumido™

b} por el plazo en que el elemento ayude a generar ingresos. De este modo, cuando un
elemento genere ingresos en el futuro es una inversién, un activo, en tanto que el gasto

serd el elemento que solo ayuda a generar ingresos en el ejercicio de referencia.

Siguiendo la definicidon paralela de Rivero Romero (1995, 71) se considera
gasto “una disminucion de neto y un consumo voluntario de activo que puede tener
lugar en forma inmediata cuando se paga al contado, o en forma mediata si se
contrae una deuda que se [liberara mds adelante, y ello, a cambio de una
confraprestacion”. Pero también hay que tener en cuenta dos matizaciones:

Una.- No toda disminucién de activo es un gasto porque, por ejemplo, las
enajenaciones de inmovilizado o las devoluciones de aportaciones de capital son
disminuciones de activo pero no suponen gasto para la empresa.

Dos.- No toda partida del debe de la cuenta de resultados supone una
disminucion de activo ya que, por ejemplo, la activacion de gastos para formar parte
del inmovilizado material segiin e! PGC no supone una disminucion de activo sino que

€s0s gastos aumentan el inmovilizado en cuestion.

En resumen, el activo es parte imprescindible en la empresa ya que hace
posible que ésta obtenga ingresos, que deducidos los gastos correlacionados a los
mismos produciran los ansiados beneficios empresariales o las, en ocasiones

problematicas, pérdidas. Esquematicamente:

\

ACTIVO - » proceso transformacion - et VEIRA o »INGRESOS
imputacién de gastos

cubiertos GASTOS ., B%Pda.

k (resto) J

—

Fuente: elaboracion propia.

La mayor dificultad de este proceso sc plantea a la hora de determinar qué se

considera ingreso, qué gasto, cuiando contabilizar ambos conceptos, como se valoran
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... Pero antes de profundizar en sus definiciones tenemos que incidir en la idea de que
el concepto de ingreso e€s un componente muy importante del resultado contable
puesto que sin ingresos nunca habria beneficios. En el caso de que los gastos superen a
los ingresos sera cuando se presentaran pérdidas, pero si no hay ingresos los beneficios
seran inalcanzables. Una buena gestion de los costes y/o unos mayores ingresos
pueden relanzar a la empresa hasta situaciones competitivas. Serd, por tanto, una
partida de capital interés para las empresas, sobre la cual habrd que desarrollar
estrategias de mercado para aumentar, en la medida de lo posible, su cnantia. Ademas,
como sefiala Salmonson® “solamente si el esfuerzo (gusto) estd debidamente
relacionado con el logro (ingreso), serd cuando la diferencia (beneficio) tendra algin
significado como indice de la eficiencia en el uso de los recursos. Entre los gastos e

ingresos debe existir pues, una relacion de causa-efecto™.

Citado por Rivero Romero (1995, 447).
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4.2.- INGRESOS

El objetivo de este apartado es conocer qué se entiende por ingreso,
seleccionando las posibles definiciones y clasificaciones existentes sobre este
concepto. Tendremos en cuenta después la aplicacion de los principios contables que
se refieren a los ingresos y su presentacion en las cuentas anuales. Un estudio paralelo
realizaremos para los gastos. No es nuestra intencion profundizar sobre estos aspectos
ya que han sido tratados en muchos otros cstudios®, si bien consideramos su

exposicion consistente con el desarrollo de nuestro trabajo de investigacion.

4.2.1.- EVOLUC!(’)N DEL. CONCEPTO DE INGRESO EN LA TEORIiA
CONTABLE CLASICA

Existen muititud de definiciones para concretar un concepto que, a simple
vista, parece no plantear dudas metodolégicas. Algunos autores limitan el concepto
ingreso resefidndolo como un incremento de neto o como toda partida del grupo siete
del PGC espaiiol. Otras definiciones pueden ser las de: equivalente monetario de la
venta, flujo operativo bruto conseguido por prestaciéon de servicios o intercambios de
bienes, aquellas ventas e incrementos de activo correlacionado con el gasto necesario
para obtenerlo, la recompensa monetaria por ¢l traspaso de un producto realizado, todo
flujo positivo de riqueza derivado de la venta u otras actividades ordinarias de la
empresa, 0 bien la suma de dinero, corriente financiera que por cualquier concepto
entra en el patrimonio empresarial. Econdmicamente ingreso seria toda renta obtenida,

de cardcter ordinario o extraordinario, generada en la actividad empresarial.

“Una referencia completa sobre los componentes del resuliado contable podemos encontrario en
Alvarez Lopez, JM" C. (1995); Gallego Diez, E. (1984); Carmona Moreno (1983)... entre otros.
7 véase Rodriguez Ariza y otros (1996}
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Un concepto distinto es el de ganancia. [.a ganancia viene a reconocer importes
netos, principalmente provenientes de las enajenaciones. Como recoge Martinez
Conesa (1996, 441) surgen como consecuencia de “enfrenfar todos los aspectos
favorables y desfavorables (en palabras de Hendriksen) de una transaccion interna o
externa”. En la situacion concreta de que el precio sea superior al coste sera cuando
contabilizaremos una ganancia. Y aflade que “al tratarse de operaciones que por su
excepcionalidad poseen menor relevancia, se muestran con menor desglose como un
tinico resultado neto después de tener en cuenta todos los gastos e ingresos inherentes

a la operacion™.

Debido a la multitud de definiciones hemos considerado oportuno, al igual que
realizamos con los conceptos de resuitados y de cuenta de pérdidas y ganancias,
analizar el desarrollo que ha tenido este término a lo largo de la teoria contable clasica.

Seguiremos el mismo criterio ¢ronologico inicialmente expuesto.

Desde el punto de vista contable desconocemos cuando se utilizaron
primeramente los conceptos de ingresos*® y gastos como componentes definidores de
las actividades de cada unidad econémica que configuran el resultado contable
empresarial. Sin embargo, son muchos los estudios que a raiz del desarrollo de la

teoria contable clasica tratan estos conceptos.

En primer lugar, tomado de Moonitz (1970), encontramos una referencia
directa a la practica contable anterior a 1930, siguiendo la preocupacion de los
auditores por la uniformidad de la informacion suministrada por la contabilidad. En el

“Uniform Accounting” de 1917 se reconocian varios principios contables que

afectaban a las conceptualizaciones de los componentes del resultado. Entre estos se
hacia referencia a los ingresos en el apartado (v) sefialando que las ventas debian

presentarse netas ya que “era la tinica cifra de interés para los banqueros™; es decir

**A lo largo de la teoria contable clisica desarrollada principalmente en EE.UU. tenemos que matizar
que los conceptos de renta y de ingreso en inglés se agrupan bajo el término “income”. Esto dificulta, en
ocasiones, la distincion entre el resultado y sus componentes. Creemos que esto se debe a las
interferencias de la teoria econémica del beneficio, al equiparar renta personal a renta empresarial,
cuando son concepciones diferentes.
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que las deducciones sobre el precio o bonificaciones a los clientes y los transportes

debian figurar aparte.

Sin embargo, fueron los boletines® especiales sobre cuestiones contables los
que trataron algunos casos particulares en el tratamiento de los ingresos. Por ejemplo,
en ¢l boletin de octubre de 1921 se interrogaba sobre si los descuentos son ingresos o
disminuciones de costes para ta empresa. En el boletin de julio de 1922 se planteaba
cuando reconocer’ los ingresos producidos por las suscripciones a revistas, bien

cuando se recibe el dinero, cuando se manda cada revista...

Paton (1922) recogié en el capitulo VI de su obra mds importante la primera
referencia concreta a las cuentas de ingresos y gastos como “las mas importantes y
mas dificiles de interpretar (...}". Paton (1922, 147) tratd el proceso de la venta que
presumiblemente implicaba una ganancia, “un incremento del patrimonio neto”, si
bien en los negocios, por regla general, del ingreso bruto deben deducirse los gastos
antes de determinarse el retorno neto a sus propietarios o beneficio. Si asi ocurriera
podrian registrarse todas sus operaciones en las cuentas del balance, como expone
Paton (1922, 150). Pero cuando las operaciones se complicaban en una empresa
entonces la informacién del balance quedaba obsoleta y se hacia necesaria la
utilizacion de la cuenta de resultados, la radiografia de las operaciones que

conformaban la realizacidn de la actividad, objeto social de la empresa.

Paton (1922, 152) sefialaba que los ingresos brutos son normaimente la cuantia
de las ventas que se registran a fa derecha de la doble entrada dentro del proceso de
registro de la contabilidad. Los ingresos consisten pues, como regla general,
intrinsecamente en dos elementos; 1. la prestacion o reduccion de activos y 2. el
aumento del patrimonio neto para sus propietarios. Y de ahi deduce Paton la

definicion del ingreso relacionado con el patrimonio. Con relacidn a los criterios de

49 Siguiendo con el desarrollo esquematizado _del contenido de los “Speciel Bulleting” en el de
noviembre de 1922 se plantea otro caso de cudndo se realiza el beneficio no realizado procedente de
alquileres. Otro caso es el recogido en el boletin de marzo de 1923 sobre el uso de las reservas por
contingencia para equilibrar, igualar o alisar beneficios. El boletin de abril de 1924 expone cugndo
verificar las cuentas a cobrar de los ingresos relacionados con las exportaciones.
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reconocimiento de los ingresos Paton (1922, 443) afirmaba que Ia cifra del ingreso
contable “es un problema en si mismo, un problema particularmente agudo por el
advenimiento del impuesto sobre beneficios empresariales”. Asi se trataba el caso de
reconocer contablemente el ingreso cuando se recibia la cuantia monetaria procedente
de la transaccion, el ingreso en el caso de la venta a crédito, la realizacion fisica de la
transaccion, el porcentaje de realizacion y el problema de correlacion entre la

depreciacion y los ingresos relativos.

En 1930 Byme®' recogiendo la practica contable de esa época, definié la
contabilidad esencialmente como “una distribucion de los costes e ingresos historicos
entre el ejercicio corriente y sucesivos™. Se trataba de un resumen de la practica
contable del momento en la que se destacaban mas que una definicién de renta cémo
se calculaba contablemente ésta. Son de destacar las conclusiones de este estudio
inicial ya que se afirmaba la necesidad de una apareamiento o asociacion entre

ingresos y gastos y el postulado de la realizacion contable de ingresos y gastos.

El incipiente estudio del AAA de 1936 diferenciaba entre las operaciones de
explotacion de una empresa de aquellas que no lo eran pero, sin embargo, no se
definian los conceptos que componian el resultado. Si se sefialaban las partidas a
incluir en la cuenta de resultados, delimitando el concepto de resultado empresarial
pero atendiendo a homogeneizar las practicas divergentes de ese momento mas que a
conceptualizar su contenido y componentes. De los ingresos se seftalaba simplemente
los que debian reconocerse a la hora de medir el resultado contable, es decir, los
ingresos brutos procedente de las ventas hechas y de los servicios prestados. Se
permitia tanto el criterio del coste de adquisiciéon como el de valor de mercado. Nada

se exponia sobre uno u otro uso.

En 1938 Sanders. Hatfield y Moore se plantearon ¢l problema de la
distribucion de los ingresos y gastos entre los ejercicios cuando no estaban plenamente

identificados en un ejercicio concreto. Sefialaron también que la distribucién de los

50 Ny . . . .
La realizacion de los ingresos es un problema que, para casos particulares como éste, atin no esta tan
claro por parte de toda la doctrina contable.
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componentes de ingresos y gastos variaba mucho de los pequefios negocios a aquellos
en los que ¢l ciclo de explotacion superaba un ejercicio econémico. Es decir, que no se
entraba a definir que era ingreso o gasto pero si qué debia incluirse en cada uno de

ellos y cudles eran ordinarios y cudles no.

Seguidamente, en 1940 Paton y Littleton definieron ingreso como producto de
la empresa. Se trata de la primera definicion de ingreso que no recogia su
cuantificaciéon o su reconocimiento contable sino que era neutral respecto a estos
aspectos, Carmona Moreno (1983). Un ingreso™ es “la realizacion productiva del
producio nefo (mercancias y servicios) de una entidad”. Destaca de esta definicion el
hecho de que los ingresos no se consiguen en un momento concreto del tiempo sino
que se logran en el transcurso del mismo, desde cuando se compran las materias
primas hasta cuando sale el producto del almacén. Es dificil reconocer el ingreso solo
en el momento de la venta®. Y a continuacion exponen las bases para el
reconocimiento de los ingresos segin diferentes situaciones: ventas a plazos,

SUSCTipCiones....

La primera revision del Statement de 1938 fue el primer estudio de la teoria
contable donde se trataron por separados los conceptos de gastos e ingresos, como
partidas independientes a la determinacion del resultado. Era un intento de “Aacer los
estados financieros inteligibles v tan comparables como sea posible con estados
financieros de otros periodos y otras empresas”. Pero no se definia el concepto de
ingreso contable en el Statement (1941, 136) como tal sino que, en la practica, se
exponia como y por qué cuantia reconocerio contablemente: sélo cuando se producia
la venta segura (validated) y por el equivalente monetario de caja o criterio equivalente
de} producto de la empresa, tanto bienes como servicios. Seguidamente se matizaba
que ese criterio general de reconocimiento y medida variaba en funcion de las

caracteristicas de las transacciones empresariales.

*! Tomado de Hendriksen (1974, 77).
“Segiin la definicion recogida por Salmonson (1971, 124) en su obra traducida al castellano por el

Herrero Hnos., sucesores. México.
3Cf. Paton y Littleton (1940, 48),
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En el estudio del AAA en 1948 se recogia como definicidén de ingreso el
concepto clasico de entrada de activo neto en la empresa como consecuencia de la
venta de bienes y servicios; si bien dentro de una delimitacion genérica de este
concepto que agrupa tanto “a) el importe de los activos recibidos o de los pasivos
liguidados en la venta de productos o servicios; b} las ganancias procedentes de venta
o intercambio de otros activos; y ¢} las ganancias de cancelaciones ventagjosas de
pasivos”. No se distinguia entre los ingresos de explotacién propiamente dichos de las
ganancias como ingresos extraordinarios. No se incluia en la definicion de ingreso ni
los intereses, ni dividendos, arrendamientos... Segiin expone Salmonson (1971, 124)
“se excluyen primordialmente, debido a que no se refieren a la actividad productiva

habitual de la entidad y, a menudo, no son reiterativas™.

Debido a estos tres estudios realizados por la AAA y ante la importancia cada
vez mayor de los estados de pérdidas y ganancias por la evolucion de los mercados de
valores parecia que el AICPA era consciente de delimitar qué incluir o no en ese
estado financiero sobre ¢l que se fundamentaban muchas decisiones de multitud de
usuarios de la informacién financiera externa. De este modo, en 1953 se publicé el
ATB N° 1 como revision y resumen de la practica contable existente y de los
anteriores boletines sobre terminologia contable, pero se dejé para posteriores

boletines el estudio de los ingresos y Jos gastos contables.

Fue en 1955 cuando se emitid el ATB N° 2 “Proceeds, Revenue, Income, Profit

and Earpings”, para aclarar parte de los componentes de la cuenta de resultados. Se
sefalaba textualmente® que los ingresos “resultan de la venta de bienes y de lu
prestacion de servicios y se mide por el cargo hecho a los clientes a los cuenta-
habientes o a los inguilinos por las mercancias vy los servicios que se les
proporcionan. También se incluyen las ganancias de la venta o cambio de activos
(que no sean mercancias de normal intercambio), los infereses y los dividendos
ganados en inversiones y en otros aumentos del patrimonio de los duefios, con

excepcion de los que se originan por aportaciones y ajustes de capital”. También se

*Segn la traduccion realizada en el libro de P. Grady (1971) por el Instituto Mexicano de Contadores
Publicos.
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deducirian de las ventas ordinarias las devoluciones, bonificaciones, descuentos, fletes
y otras partidas similares. No se profundiz6 en un concepto tedrico de ingreso sino que
para guiar la practica contable de ese momento se reguld qué partidas debian incluirse

y cudles no v en qué cuantia.

El apartado IV del estudio del AAA de 1957 incluia los términos de ingresos
(revenue) y gastos (expired costs). Se destacaba que los ingresos eran la principal
fuente u origen del resultado neto realizado, la expresion monetaria de los productos o
servicios prestados por una empresa a sus clientes durante un periodo de tiempo. Pero
se vuelve a dejar imprecisa la definicion de ingreso: “es algo mds que una mera
compensacion por los bienes y servicios prestados™. Y, ademas, se utiliza este
concepto para definir el beneficio o renta empresarial como el exceso del ingreso
sobre los costes, aspecto que también se confundia en los ATBs anteriormente
comentados. De cualquier modo, si trato el problema principal de los ingresos, que se
centraba en dos cuestiones: su reconocimiento y su cuantificacion, reconociendo la

problematica ya recogida en el Statement de 1941.

En el ARS No. 1 se trato claramente de delimitar los conceptos contables mas

basicos, de ahi el nombre de su estudio: “The Basic Postulates of Accounting”. Se

definid ingreso como “los incrementos en los activos netos de la empresa como
resultado de la produccion, de la venta de bienes o de la prestacion de servicios”. Si
se diferencio entre los ingresos de la empresa propiamente dichos y las ganancias o
ingresos extraordinarios. Anteriormente se limitaban a sefialar el contenido de la
practica del momento en el que se publicaba cada estudio y, al mismo tiempo, eliminar
practicas fraudulentas o ilegales. Bien se sefialaba qué se contenia en cada partida o
bien como se cuantificaba pero los intentos de conceptualizacién de ingresos y gastos

de este estudio no se habian realizado anteriormente.

En 1962 se da un paso mas en la teoria contable con el ARS N° 3 de Sprouse y
Moonitz, siguiendo la doctrina del estudio de 1957. El fundamento de este estudio era
crear un conjunto de términos econdomico-contables sobre el que fundamentar la

practica contable. Asi se definieron los ingresos como la representacion de la medida
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del valor de cambio de los productos (bienes y servicios) de dicha empresa en el
periodo de referencia; distinguiéndose de la ganancia como los resultados de la
tenencia de existencias producidos por la subida de los precios, la venta de activos a
precio superior al valor en libros, y la extincion de pasivos ajenos o valor inferior al

contable.

En lo relativo a los ingresos, en el principio A-1 del Inventory de Grady se
exponia que “las ventas, los ingresos y las utilidades no deberdn anticiparse ni
exagerarse o subestimarse en cifras de importancia. £n consecuencia, debe haber un
corte en la contabilidad al principio y al final del periodo o de los periodos en
cuestion”. Y seguidamente se justificaba este principio, fundamentdndose en la
oportunidad y prudencia en la contabilizacién de los ingresos asi como en su
consistencia en cuanto a su reparto a lo largo del tiempo. La delimitacion del término
ingresos se concreto en tres partes: una definicion de ingreso, el cierre de las cuentas y

los métodos de reconocimiento del ingreso.

En el ASOBAT de 1966 no encontramos ninguna referencia a los conceptos de
ingresos y gastos, pero si se agrupaban dentro de los ingresos las ganancias
procedentes tanto de la venta como del intercambio de elementos diferentes de los
productos o mercancias que formaban parte del objeto social de la empresa. Tenemos
que esperar a ese mismo afio para que el AICPA, en el APB Opinion No. 9, analizara
la presentacion de resultado de explotacion dando unas pautas conceptuales sobre los
componentes de la cuenta de resultados de la empresa, pero no se llegaron a definir

explicitamente ni a mencionarse claramente.

La AICPA, a través de su Statement No. 4, reguld de una manera uniforme la
practica y la teoria relativa a los conceptos contables de la época. Se definieron los
ingresos como “Jos incrementos brutos de activos o decrementos brutos de pasivos
reconocidos y medidos de conformidad con los principios contables generalmente
aceptados (PCGA} que resultan procedentes de esos tipos de actividades de las
empresas de negocios que provocan cambios en el patrimonio neto de sus

propietarios”.
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Otra diferencia es que en la definicién del APB Statement N° 4 se traté de
recoger el ingreso como un proceso, un producto de un “camino” y no la ganancia
procedente de una venta o de un intercambio de activos. Es importante este avance,
sobre todo, porque es mas coherente de cara a la teoria contable definir claramente sus
conceptos que no describir qué partidas se incluyen o cuando se contabilizan puesto

que con el paso del tiempo esas partidas o modos de reconocer los ingresos cambiarén.

Y siguiendo la problematica del momento en el parrafo 150 se intent6 clarificar
el criterio basico de realizacién de los ingresos basdndose en la consecucion de dos
condiciones: a) que el proceso de la compra, fabricacion, venta, envio... (todo el
proceso™ de “creacién” del ingreso) sea completado o haya hechos fundados que asi
lo reconozean y b) que el intercambio haya tenido lugar. Y todo ello a su vez conlleva
determinar cuando reconocer ese ingreso y por qué cuantia. A continuacion en lo
parrafos 151 al 153 se expusieron los casos genéricos y particulares para reconocer los
ingresos seflalandose cudndo y su importe. También se planteaba la posibilidad de
periodificar aquellos ingresos que no correspondia a un incremento de activo o

decremento de pasivo en los términos ya recogidos en el periodo de referencia.

El SFAC No. 3 y el No. 5 son los que desarrollan tanto los conceptos de
ingresos y gastos como aquellos aspectos relativos a su reconocimiento y valoracion
contable. Después de definirse el concepto de resultado -aclarando en parte el vacio
existente en el SFAC No. 1- en el SFAC No.3 se definieron los ingresos en términos
similares a los recogidos anteriormente en el APB Statement No. 4. En e] parrafo 63 se
denominan ingresos a las entradas o aumentos de activos de una entidad o bien la
liquidacién de sus pasivos (o una combinacion de ambos) durante un periodo
procedentes del envio o produccién de bienes, prestaciones de servicios u otras
actividades que constituyen la actividad principal de la entidad. Es de destacar que, al
igual que la iniciativa del APB Statement, no se recogid explicitamente en su

definicidn su reconocimiento contable o cuantia.

SLiteralmente: ‘earnings process is complete or virtually complete .
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Posteriormente se exponen las caracteristicas de los ingresos pero mas que sus
propiedades se enumeran los aumentos de activos que generan dichos ingresos: caja o
dinero liquido, derechos contra clientes... asi como aquellas transacciones y eventos
que aumenta los ingresos de una empresa: dividendos, intereses, royalties, rentas... Es
de destacar lo sefialado en la nota a pie de pagina numero 31 que expone que Ia
produccién es lo que afiade utilidad y valor a los activos siendo la fuente principal de
generacion de ingresos pero que no se reconoce contablemente cuando dicha
produccidn se tiene lugar (se produce) sino cuando los productos son enviados, cuando
el dinero es recibido o la produccion completada. Se trata de matizar posibles

interpretaciones tendentes a contabilizar los ingresos cuando se vayan generando.

A diferencia de los ingresos el SFAC No. 3 (1980, pa.69) se detiene a
profundizar en las propiedades de las ganancias de las empresas de negocios.
Primeramente se destaca que las ganancias no son buscadas sino que la mayoria de las
veces van mas alla del controf de las empresas comeo tales y de sus directivos. Hay
muchas clases y se pueden describir y clasificar de multitud de formas, que el parrafo
siguiente se encarga de especificar. Pueden distinguirse como cuatro bloques o
apartados: 1.1as procedentes de comparar los procesos de la empresa en transacciones
accidentales con otras empresas tales como venta de inversiones en el mercado de
valores, ... 2. aquellas resultantes de transferencias (transacciones no reciprocas) entre
una empresa y otras entidades que no sean sus propietarios como donaciones o
regalos, robos... 3. las resultantes de la posesion de activos o pasivos mientras se
producen cambios en su valor como, por ejemplo, la pérdida de valor de las
mercaderias del almacén por disminucion de su precio de mercado respecto al coste de
adquisicion, variaciones en los tipos de cambio de las monedas extranjeras... y 4.
aquellas procedentes de factores ambientales tales como buenas cosechas, subidas

repentinas de los mercados de valores...

También se expone la relacion existente entre los ingresos y las ganancias en
funcién de dos diferencias principales: a) los primeros proceden de las actividades
principales de las empresas mientras que las ganancias proceden de las actividades

secundarias o accidentales de la unidad econémica de produccién. Y b) los ingresos

235



La cucnta de pirdidas g paancias como ndLrements [idnimiirs Zof resliads contable

son generalmente registrados como partidas en cuantia bruta mientras que

normalmente las ganancias son presentadas como entradas netas.

Los criterios de reconocimiento de los ingresos y las ganancias se deben
reconocer cuando: a) sean realizados o realizables y b) sean ganados, segin el SFAC
no. 5. En primer lugar que sea realizado o realizable significa que los ingresos y
ganancias no se podrin reconocer contablemente hasta que no sean convertidos en
dinero o en derechos a recibir dinero en caja. Y ganados se refiere a que los ingresos
no se reconoceran contablemente hasta que la empresa haya realizado
substancialmente lo que debe dar derecho a recibir los beneficios representados por la

cifra de ingresos.

En cuanto al marco conceptual NIC-M del IASC antes de definir el concepto
de ingreso sefiala que el reconocimiento y la medida de éstos dependen en parte de los
conceptos de capital y mantenimiento de capital usados por la empresa al elaborar los
estados financieros. Bajo el enfoque de las transacciones y el concepto de
mantenimiento del capital financiero nomina! el IASC define el término ingreso como
los incrementos en los beneficios economicos, producidos a lo largo del ejercicio
contable, en forma de entradas o incrementos de valor de los activos, o bien como
decrementos en las obligaciones, que dan como resultado aumentos en el patrimonio
neto, y no estan relacionados con las aportaciones de los propietarios a ese neto
patrimonial. Se trata de una acepcion®® genérica, mientras que la recogida en la NIC n°

18 revisada en 1993 es mas restringida.

También en un plano internacional -debido a la importancia y proyeccion de

sus pronunciamientos- es relevante la definicion deil FASB en el SFACY No. 6 (1986,

% Se define ingreso como aquél que constituyendo un producto de 1a empresa, conforma el resultado de
ta explotacion: “Ia entrada bruta de beneficios econdmicos, durante el periodo, surgidos en I curso de
las actividades ordinarias de una empresa, siempre que tal emtrada de lugar g un au - nto en el
patrimonio nefo, que no esté relacionada con las aportaciones de los propletarios ue ese nelo
patrimonial”.

*’No existen pues diferencias en cuanto a los conceptos, definiciones y caracteristicas del SFAC No. 3y
el 6. Lo que si se modifica es el contenido de algunas notas a pie de pagina que no detallan tanto como
el SFAC sustituido, ademas de la ampliacion de estes conceptos al dmbito de las empresas u
organizaciones no fucrativas. Para este caso las definiciones son las mismas pero no modifican el
patrimonio neto propiedad de los accionistas sino que altera los activos netos de la organizacion de
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pa.78). Expone que ingresos son las entradas o los aumentos de activos de una
entidad, o las disminuciones de sus obligaciones (0 una combinacion de ambos)
procedentes de la entrega o produccion de bienes, prestaciones de servicios, o
cualquier otra actividad que constituya la principal actividad de la entidad o de la

explotacién. En esta definicion podemos encontrar dos partes bien diferenciadas:

a) se trata de aumentos de activos o disminuciones de obligaciones. Se expresa igual
que el IASC si bien no diferencia entre aquellos producidos por los propietarios y que
entran a formar parte de [a empresa, ya que se encuentra implicitamente recogido en la

definicién de entidad™®.

b) sefiala la procedencia genérica de esos aumentos o disminuciones, para diferenciar
los ingresos de las ganancias ya que son los ordinarios o de explotacion, los
verdaderos artifices de que una empresa encuentra justificada su razén de ser como
unidad de explotacién rentable. También el TASC realiza esta consideracién pero
aparte de la definicion de ingreso. La importancia de diferenciar arabas partidas para el

FASB americano hace incluir su origen dentro de la definicion de ingreso.

Por su parte, la Cuarta Directiva nada establece sobre qué partidas deben
incluirse en los ingresos de las empresas si bien en la secciéon 6 relativa a las
disposiciones particulares sobre ciertas partidas de la cuenta de pérdidas y ganancias
se seflala qué debe incluirse dentro del importe’ ® de la cifra de negocios,
independientemente del modelo de cuenta de resultados escogido por cada pais
miembro. No se trata de una definicién implicita sino del contenido de los ingresos
ordinarios de una empresa, que deben constituir la principal partida si se desean

obtener beneficios y asegurar de este modo la viabilidad de la unidad productiva.

modo similar a cémo ocurre con los ingresos y los gastos en empresas lucrativas. En este tipo de
organizaciones el resultado global no tiene sentido por si mismo -sclamente para evaluar proyectos, por
ejemplo-, pero si sus componentes por la informacién que puede derivarse de sus transacciones 0
hechos econdmicos.

" De ahi que delimitar el concepto de entidad sea tanto mds importante que en otras legisiaciones. Si
g}ste término no se recoge con exactitud tampoco la definicién de ingreso serd concisa y practica.

En el articulo 28 se expone que “ef importe neto de {a cifra de negocios comprenderd los impories de
fa venta de productos y de prestacion de servicios correspondientes a las actividades ordinarias de la
sociedad, deduciendo las anulaciones de ventas, asi como la tasa sobre el valor afadido y otros
impuestos directamente relacionados con lu citada cifra de negocios™.
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En cuanto a la legislacion espafiola en el articulo 191 del TRLSA se recoge
casi textualmente la definicion anteriormente expuesta de la IV Directiva para el
contenido de la cifra de negocios. Todos los conceptos de ingreso tienen sus cuentas
en el grupo 7 del PGC cuya definicion es la siguiente: “enajenacion de bienes y
prestacion de servicios que son objeto del trdfico de la empresa; comprende también
olros ingresos, variacion de existencias y beneficios extraordinarios del ejercicio”. En
resumen, la normativa comunitaria y nacional se caracterizan por no dar una
definicion de ingreso. Simplemente se limitan a recoger qué conceptos incluir dentro
del epigrafe de inputs en la cuenta de resultados de una empresa concreta. Del mismo
modo se expresa el Diccionario para Contadores de Kohler® al recoger como ingreso
las “ventas de productos, mercancias y servicios, asi como ganancias por concepto de

intereses, dividendos, rentas y jornales™.

Desde nuestro punto de vista pensamos que las definiciones de la IV Directiva
y la del PGC se limitan demasiado por cuanto no permite la inclusién de nuevas
partidas que no se encuentran en el listado anteriormente mencionado. Parece que se
quiere dar mas importancia a homogeneizar la prictica contable entre paises y dentro
de cada uno, que a la busqueda de una definicién concreta y genérica que abarque
cualquier situacion o partida. En caso de conflicto entre la inclusion de una partida
como ingreso o como activo una definicion tedrica del mismo facilitaria la solucién al

problema.

AECA define el concepto de ingreso incluyendo como ingresos mas habituales
los bienes o servicios realizados a terceros a cambio de una contraprestacion, y los
activos recibidos o pasivos eliminados a titulo gratuito; aunque, sin duda, el
componente mds importante es la cifra de negocios. Pero no abarca la consideracion
de los ingresos financieros, por ejemplo. Se trata de una mezcla entre la limitacién de

las partidas a incluir en este concepto y una definicion teodrica del mismo.

8Ver Cea Gareia, J.L. (Coord.) (1989, 270).
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4.2.2.- DEFINICIONES®' Y CLASIFICACION

Una vez analizado el concepto de ingreso a nivel de teoria contable y de

legislaciones vigentes en la actualidad consideramos oportuno conocer las definiciones

de tedricos contables. Para Hendriksen la definicion valida de ingreso es la del

producto de la empresa ya que es un concepto “neutral respecto tunto de la fecha de

ocurrencia como de la medicion, y el concepto de producto evita tanto al de salida

como al de entrada”, Siguiendo a Rodriguez Ariza y Alvarez Lopez (1996) se pueden

resumir las definiciones de la doctrina contable en tres posiciones fundamentales:

e Desde una perspectiva de salida: ingreso como flujo de salida de activos -bienes y

servicios-. Por ejemplo, la definicion de la IV Directiva y del PGC.

o Desde una perspectiva de entrada: ingreso como entrada de activo resultante de

las actividudes de la empresa. Por ejemplo, las definiciones del IASC y de AECA.

» Como producto de la empresa, es decir, ingreso como creacion de bienes y

servicios. Defendida principalmente por Hendriksen.

De forma resumida lo recogemos en el sigutente cuadro:

CUADRO 24

Concepto DEFINICION |MEDICION |ASIGNACION |DEFENSORES |TRANSAC-
ingreso CION
COMO entrada de | volumen de|cuando activos |NIC n° 18, APB|SI
ENTRADA |activos o | entradas se incorporen al|n® 4, SFAC n° 3,

disminucion de patrimonio Sprouse y

pasivos Moonitz
COMO valor de los|volumen de |momento  que | Bedford, SI
SALIDA servicios salidas los bienes | Schneider, v

prestados a los abandonan la | Directiva y PGC

clientes empresa
COMO rﬂujo de riqueza | desvinculacion [ desvinculacion | Hendriksen, NO
PRODUCTO |generado

durante un

periodo de

tiempo

Fuente: elaboracion propia.

1t In estudio riguroso y completo del concepto de ingreso puede verse en Carmona Moreno (1984).
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Y estos tres enfoques, como hemos sefialado anteriormente, dan lugar a
multitud de definiciones®” de ingresos pero, independientemente de si el ingreso es el
equivalente monetario de la venta, la recompensa monetaria por el traspaso del
producto realizado, el flujo positivo de riqueza derivada de ventas u otras actividades
ordinarias de la empresa... hay que delimitar qué se incluye o qué abarca el concepto
de ingreso. De este modo podemos hablar de dos concepciones basicas, como expone
Coéndor Lépez (1990, 688-689):

a) Una concepcion amplia, en la que se dan cabida todos los flujos reales. Es decir,
que todos los incrementos de activo neto son considerados ingresos, a excepcion de las
aportaciones a titulo de capital. Es la postura recogida por el marco conceptual de la
IASC y el propio PGC espaiiol.

b) Una concepcion restringida, en la que sélo se consideran los flujos reales
derivados de la actividad propia de la empresa. Es decir, que los ingresos solamente
son aguellos incrementos procedentes de las operaciones de explotacion. La antigua
NIC-18 sobre la contabilizacion de ingresos -que fue posteriormente modificada-

contenia esta conceptualizacion restringida de los inputs de la cuenta de resultados.

Se trata de una consideracién muy importante ya que -como veremos
posteriormente- los ingresos como tales se incluiran en la cuenta de resultados e
influiran en el calculo del beneficio empresarial. Incluir en el resultado un ingreso que
no sea tal puede provocar problemas por el posible reparto de beneficios que no son
tales, por ¢jemplo. Para resumir estas dos concepciones veamos ¢l siguiente esquema

recogido por Rodriguez Ariza y Alvarez Lopez (1996, 80):

*No profundizaremos en las definiciones de ingreso. Ver trabajo sobre ingresos.
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concepto primario: equivalente monetario
7 (neutral) de venta comprometida
INGRESO -~
(sentido
restringido)

&

_ concepto secundario: equivalente monetario
%« (condicionado)  de venta cumplimentada

INGRESO
(sentido
amplio)

- transacciones extraordinarias
GANANCIA: procedencia-:;

“a incrementos de valor
Segun el esquema, la consideracion de ingresos en sentido amplio conileva la
inclusion dentro de este concepto tanto de variaciones de neto ocasionados por ventas,
prestaciones de servicios asi como ganancias extraordinarias por venta de un
inmovilizado, por aumento en los tipos de cambio a nuestro favor... Mientras que el
ingreso en sentido restringido se limita a la variacion de neto provocada por la

realizacion de actividades ordinarias propias de la empresa en cuestion.

En cuanto a su clasificacion® podemos distinguir distintos enfoques de los
ingresos, de los que surgiran varias agrupaciones; entre las que destacan las siguientes:

CUADRO 25
CRITERIO TIPOS DE INGRESOS

Actividad vinculada a los ingresos - ordinarios: de explotacién y financieros
- extraordinarios o excepcionales

Naturaleza de las operaciones que los crean |- por ventas de bienes

- por prestacion de servicios

- derivados del uso o cesion del capital
- por subvenciones

- otros ingresos

Tiempo de presentacidon/contabilizacion - durante la produccion

- al término de la produccion
- en el momento de la venta
- en el momento del cobro

Fuente: glaberacion propia.

63 B , - . . . ..
* Existen mas clasificaciones de los ingresos como, por ¢jemplo, su separacién por productos ¢ por
segmentos si bien estas tres clasificaciones hemas considerado que son las mas significativas.
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4.2.3.- PROBLEMAS DE MEDICION Y RECONOCIMIENTO

Otro de los problemas de los ingresos aparte de no estar unificada su definicion
y clasificacién es el de su medicién. Segun Hendriksen (1974, 188) “el ingreso se
mide mejor por el valor de cambio del producto o servicio de la empresa. Este valor
de cambio representa el equivalente en efectivo o el valor actual descontado de los
derechos de reclamacion en dinero que se cobrardn con el tiempo por la transaccion
de ingreso”. Ese valor descontado si el periodo de cobro es corto carece de
importancia, si bien cuando se alarga el periodo de espera la cuantia puede ser

significativa.

Como regla general, los ingresos se valoraran por el importe de la
contraprestacion acordada, recibida o pendiente de recibir por la empresa como
consecuencia de la entrega de bienes o prestaciones de servicios. Cuando registramos
los ingresos se valoraran por el precio de adquisiciéon de la persona que adquiere
nuestros bienes o servicios, es decir, por lo que le cuesta al tercero con el que se
realiza la transaccion esa entrega de bienes o prestacion de servicios. Se valoran por su

valor nominal o valor bruto de tesoreria.

La norma de valoracién niimero 18 del PGC recoge la contabilizacién de las
ventas de un modo mas especifico. Por ejemplo, afiade que los descuentos y similares
incluidos en factura que no tengan caracter financiero se consideraran como menor
importe de la venta. También se consideraran como menor valor de los ingresos los
gastos inherentes a las enajenaciones del inmovilizado o inversiones financieras
temporales que produzcan beneficios. Estas reglas especificas las recogemos

resumidas en el siguiente cuadro:



La cuenta de pirdidas y ga & como. ixdlruments Dranamidor del ceontlads contable
CUADRO 26 )
CONCEPTOS AFECTA A LOS INGRESOS [CONTABILIZACION

Descuentos en factura

Disminuye el valor de los ingresos,
recogiéndose el valor neto de éstos.

En el momento en el que se
registre la venta

Intereses implicitos o
expliticos de eréditos

No compensacion de ingresos.

Se contabiliza separadamente de
otros tipos de ingresos

Descuentos o|No alteran la cifra de ingresos | Se recogen en cuentas separadas
bonificaciones fuera | reconocida. Son cuentas correctoras [de la cifra total de ingresos
factura de ingresos contabilizada.

Gastos o pérdidasReducen el importe total del|Cuando sean  ciertos  se

inherentes a la venta

ingreso, segin prudencia contable

contabilizaran dentro del valor
neto de los ingresos

Descuentos Y
similares por pronto

Disminuyen los ingresos totales,
disminuyendo los rdos. financieros

Como gastos financieros, tanto
si estan en factura como si no.

pago
Fuente: elaboracion propia.
A tener en cuenta también el problema que puede plantear no ya la valoracion
de los ingresos sino el momento temporal en que tal ingreso se convierte en efectivo.
Es logico que un ingreso cobrado al contado es mas rentable que con un plazo de
cobro. Se podrian entonces contabilizar los ingresos segun el criterio del valor actual,
mejorando 1a informacion de los resultados. Sin embargo, y siguiendo el principio de
importancia relativa, no se tienen en cuenta estos aspectos, salvo que se hayan incluido
implicitamente unos intereses por aplazamiento. Estos se registraran en base a su

devengo y de forma separada.

Como norma general AECA establece el problema del reconocimiento de una
transaccidn como ingreso a la determinacion de las condiciones que deben cumplirse
para registrar los ingresos en contabilidad, los criterios para decidir cuando
incorporarse a los resultados de la empresa, al importe al que deben registrarse y al
concepto al que corresponden. El principal problema de los ingresos estriba en
cuindo deben incorporarse los ingresos a los resultados del ejercicio, en funcién del
reparto temporal que surja de la periodificacion. Para Wanden-Berghe (1994, 587)
“los requisitos para el reconocimiento contable de un ingreso se pueden resumir en
los siguientes.

-que exista certeza del ingreso.

-que estén efectivamente realizados.
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-que se conozcan y estén registrados los costes asociados a dichos ingresos. De esta
forma se mantendrd una correlacion de ingresos y gastos, y se atenderd al principio

de devengo y al de prudencia.”

Del mismo modo se expresa AECA, afiadiendo ademds de estos tres requisitos
uno mas: que el cobro del precio o la obtencién de la contraprestacion acordaba deban
estar razonablemente asegurados, independientemente que la contraprestacion se
realice en especie o en unidades monetarias. A pesar de todo, los ingresos son partidas
mas objetivas que los gastos puesto que dependen de una factura o un albaran como
documento que asegura el pago y detras existe un precio de mercado, en la mayoria de
los casos, determinado por fa ley de la oferta y la demanda. El problema principal serd
establecer el momento en que pueda determinarse la cuantia del ingreso sin

incertidumbre.

Otro problema que plantea el reconocimiento de los ingresos es el relativo a la
imputacién temporal de los ingresos, que se puede realizar en diferentes momentos
del tiempo, en funcion del hecho o acontecimiento que se seleccione come mds
significativo. Una caracteristica de esta imputacién es el conocimiento de los gastos
generados para la obtencidn de ingresos. Siguiendo a Wanden-Berghe (1994, 587) los

criterios de asignacién temporal se pueden clasificar siguiendo el esquema:

< PP. devengo
Gastos conocidos ..
"« PP.de caja

Criterios asignacion tempora

Método porcentaje avance
Gastos desconocidos -,
Método contrato cumplido

En primer lugar, si se conocen los gastos que han generado los ingresos, y en
base a los principios de contabilidad del PGC se imputaran los ingresos en el periodo
de tiempo que estén devengados. Por lo tanto, el reconocimiento contable esta ligado
al momento en el que se genere el ingreso, es decir, el momento de la venta o de la

prestacion de! servicio. Siempre con independencia del momento de cobro. Como
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matiza Wanden-Berghe (1994, 588) “la correlacion de los ingresos con los gastos
vendria por la salida de almacén de las existencias”. En ocasiones, el criterio del
devengo no se puede aplicar por la existencia de una gran incertidumbre® en la
realizacion de los ingresos. Se rompe el criterio de devengo por el de caja, pero

solamente en situaciones muy excepcionales.

Por el contrario, cuando no se conocen los gastos que han generado los
ingresos, existen dos métodos de imputacion temporal de los ingresos, como hemos
visto en el esquema anterior. Esta situacion se produce, por regla general, en contratos
de construccion a largo plazo y se plantea la duda, como recoge Morrissey (1977, 169)
de “si diferir los ingresos hasta que se complete el contrato o se estimen y registren

periodicamente a medida que progrese el trabajo™. Las diferentes posibilidades son:

o Antes de terminar la produccion o construccion. Existen dos opciones: o bien
provisionar los costes pendientes de realizar para acabar la produccién o
construccion o bien reconocer una parte proporcional del ingreso a los costes en
que se haya incurrido en el ejercicto. Esta tltima modalidad es la denominada de
porcentaje de avance o método del porcentaje de realizacion. Se trata de -como
seflala Quesada y otros (1994, 276)- computar los ingresos “a medida que se
ejecuta la produccion de los bieres”. Dentro de este método ademas se pueden
elegir dos opciones:

1.- determinar los ingresos mediante la valoracion de las unidades de obra ejecutada a

los precios establecidos en el contrato.

2.- en funcidn de un porcentaje de les ingresos tales fijados en el contrato en base a la

relacion: costes incurridos hasta la fecha/costes totales previstos para realizar el

contrato.

o Al terminar la produccion o construccion, sera cuando se registre el ingreso. Se
llama asi método de contrato cumplido y se caracteriza por ser utilizado cuando

existe incertidumbre sobre la cuantia del coste del contrato. Se reconoce el ingreso

64 - . . . -
Por ejemplo, una venta especial a un pafs en guerra puede provocar que ese ingréso nunca se consiga.
Por tratarse de una venta con caricter humanitario se produce, si bien seria aconsejable que debido a esa
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una vez que se ¢jecuten las obras o trabajos realizados por encargo derivados del
conirato, o estén en un elevado estado dé avance. Para Quesada y otros (1994, 308)
se entenderéd que las obras y trabajos estan substancialmente terminados cuando
“los costes previstos pendientes de terminacion de obra, no sean significativos, al

margen de los de garantia y conservacion hasta la entrega.”

Pero, sin duda, el reconocimiento temporal de cualquier ingreso serd, en
general, el momento de la venta o la prestacion de servicios. Sin embargo, también
aqui existen dudas puesio que puede considerarse la venta cuando: -se realice el
pedido, -cuando las mercancias salgan del almacén, -cuando se reciba el albaran, -
cuando el cliente dé su conformidad,... ;Cuando tiene lugar la venta?. Muchos autores
consideran realizada la venta desde el punto de vista legal, es decir cuando en palabras
de Hendriksen (1974, 199) “se rraspasa el titulo de propiedad y surge el derecho de
reclamacion de pago™; es decir, cuando se entregan los bienes al cliente. Pero existen
excepeiones puesto que en ocasiones el hecho de la entrega no es suficiente, se hace
necesaria la intencidén por las partes de consumar la venta. Por ejemplo, el caso de
entrega de mercancias en consignacidon no lleva consigo “una intencion de realizar un
cambio entre el consignador y el consignatario”. Tres son las condiciones™ que
establece Hendriksen para que se reconozca la venta:

1.- evidencia de que se quiere comprar y el vendedor tiene intencion de vender.
2.- la identificacidn concreta de 1a mercancia a intercambiar.

3.- el acuerdo en cuanto al precio o contraprestacion del intercambio.

gran incertidumbre se reconozcea el ingreso sélo cuando se cobre, si es que esto ocurre,
% |0 que en un principio parece carecer de dificultad a simple vista, como es la contabilizacién de un
ingreso, plantea dudas a la hora de su reconocimiento a medida que se conocen casos concretos.
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4.2.4.- LOS PRINCIPIOS CONTABLES QUE AFECTAN A LOS INGRESOS

Los principios contables constituyen, en los sistemas contables normalizados,
los pilares basicos sobre los que se asienta la practica contable de un pais. Ya que los
ingresos constituyen una parte esencial en las transacciones econémicas le son
aplicables la totalidad de los principios contables recogidos en el plan. La
aplicabilidad e incidencia de dichos principios que de manera més directa afectan a los

ingresos contables, por orden de prioridad la exponemos a continuacion.

La implicacion directa del principio de empresa en funcionamiento en los
ingresos se fundamenta en el hecho de que algunos ingresos que no corresponden al
periodo objeto de contabilizacion no formen parte del calculo del resultado contabie,
sino que se repartan en distintos ejercicios. Los principales problemas se centran en la
delimitacion de las condiciones para el reconocimiento de los ingresos “identificando,
tras su definicion, el criterio para efectuar el corte temporal y aquellos que
identifican las condiciones bajo las que éstos se incorporan a la cuenta de

resultados”, como expone Martinez Conesa (1996, 441).

Indirectamente, en cuanto al principio de devengo, la continuidad de la
empresa justifica la aplicacion del mismo, condicionando que se calcule el resultado
de forma periddica. Respecto al de correlacion se justifica la activacion de
determinados gastos ya que se espera generen ingresos en el futuro. Ademas, el
principio de continuidad -siguiendo a Norverto Laborda (1996, 94)- “es una garantia
para los terceros vinculados a la empresa, ya que si ésta va a seguir funcionando, se
espera que en el futuro siga generando ingresos”. Se asegura de manera expresa ia
capacidad de la unidad productiva de seguir produciendo ingresos, condicion necesaria
-a veces no suficiente- para que la empresa obtenga beneficios y asi pueda repartir

dividendos a sus accionistas o socios.
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Serd el principio de registro ¢l postulado que establezca cuando se deben
registrar los ingresos, cuando deben reconocerse contablemente y, de este modo, poder
aplicarse a los resultados del ejercicio al que correspondan. Debido a que uno de fos
problemas mas importantes de los ingresos es aquél relativo al reconocimiento del
mismo o lo que algunos autores denominan “instante critico” surge en aquellas
empresa cuyos productos tienen un periodo medio de maduracion elevado o las
condiciones de venta no se pueden reconocer en un momento concreto. La teoria del
acontecimiento critico formulada por Myers reconoce que el ingreso se deberd
reconocer “inmediatamente después de que se lleva a cabo con éxilo la actividad mdas
compleja de cuantas integran el ciclo productivo de una empresa concreta”,
siguiendo a Carmona y Carrasco (1994, 25); y si existen varios, en el momento de
haber concluido la ultima. Un ejemplo de este problema lo expone Salmonson®
afirmando que “el concepto de acontecimiento critico puede apreciarse en una firma
que vende al contado una suscripcion de una revista por tres afios”. Se puede o bien
reconocer ¢l ingreso en el momento de la venta o bien distribuir a lo largo de tres

ejercicios economicos el valor de la venta, imputando dicho valor en funcion de las

actividades de redaccion y edicion.

En principio, el postulado de registro no afecta al calculo del resultado
contable, sin embargo, podemos concluir que guarda una relacion indirecta ya que el
reconocimiento del ingreso en un periodo o en otro afectara a dicho calculo. Para una
empresa, no es igual que un ingreso afecte a un ejercicio o a otro teniendo siempre en

cuenta la tendencia de los gastos.

A grandes rasgos los requisitos para el reconocimiento contable de un ingreso
pueden resumirse en tres: - que exista certeza del ingreso; - que estén efectivamente
realizados; y - que se conozcan y estén registrados los costes asociados a dichos
ingresos (se mantiene el principio de prudencia y el de devengo mediante la

correlacidn de ingresos y gastos).

%Ver Rivero Romero (1995, 448).
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Se pueden reconocer los ingresos en diferentes momentos del tiempo. Las
alternativas posibles son: el reconocimiento en el momento de la venta o la prestacién

de servicios, en el momento del cobro y al terminar la produccidn, antes de la venta.

El principio del devengo es uno de los que mas afectan a los ingresos, en
relacion con su calculo, junto con el de correlacion. Como sefiala AECA (1995) “la
asignacion temporal de los ingresos se efectuara atendiendo a los flujos de bienes y
servicios que los originan, produciéndose con frecuencia desfases entre estos flujos y
los de indole monetaria asociados a ellos”. Es decir, que independientemente de que
un ingreso esté cobrado debera reconocerse en el periodo en el que se produzea la

corriente real de bienes o servicios que lo generan.

De cualquier modo, se trata de un postulado basico para el cdlculo del
resultado puesto que determina qué ingresos se deben incluir en la cuenta de pérdidas
y ganancias del ejercicio. Para Cea Garcia (1993, 17) se trata de un “criterio guia para
proceder a la imputacion temporal de los ingresos-ganancias (..) a efectos de un
adecuado reparto de los mismos a lo largo de los distintos ejercicios contables”.
Ademas, el fundamento de la periodificacion es este principio contable, determinando
los ingresos que corresponde imputar al ejercicio que se cierra. Se trata de trasladar al
pasivo del balance las cuentas de ingresos no realizados (ingresos anticipados), asi
como estimar los ingresos aun no contabilizados pero que si corresponden imputar al

ejercicio que se cierra (ingresos diferidos).

Una critica a este principio es que debe basarse en el fondo econdmico-
fiananciero de las transacciones y no sobre su forma o mera apariencia formal,
eliminando todo el conservadurismo y visién juridica de este criterio. Por tltimo,
Alvarez Lopez (1997, 14) considera que una “lectura iradicional del principio nos
lleva a entender el devengo consumado cuando el ingreso o la ganancia se encuentren
materializados, lo que ocurre en las fransacciones ordinarias, al tiempo de la ventua
efectiva -entrega del bien- o prestacidn de servicio”. Excepcionalmente, no obstante,
se pueden considerar otras situaciones, tales como reconocer el ingreso al ritno de la

produccién (contratos a largo plazo) o en el momento del cobro (ventas a plazos).
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Por su parte, el principio de correlacion de ingresos y gastos modifica el
corte temporal de los ingresos hasta cuando deban reconocerse los gastos. Tal es la
importancia de este postulado que es recogido por el Inventario de Grady®’,
seflalandose textualmente que “una buena parte de la esencia principal de la
contabilidad basada en el vencimiento de las partidus se encuentra en la forma
correcta de relacionar los ingresos obtenidos con sus costos correspondientes, y la
Jorma de asignar los costos y gastos a los periodos debe ser coordinada con la
politica y las circunstancias que controlan la realizacion de dichos ingresos™.

A tal magnitud llega la aplicacion de este principio que Crespo Dominguez(’8
sefiala que “el reconocimiento de algunos ingfesos se realiza a partir del devengo de
determinados gastos, como ocurre en el tratamiento de los ingresos en las empresas
dedicadas a la construccién”. Es decir, que en muchas ocasiones -también ocurre,
sobre todo, en trabajos de construccion temporales- la determinacion de los ingresos
del ejercicio se calcula en proporcion a los costes incurridos en dicho periodo. Esto es,
necesariamente la imputacion a un ejercicio de unos ingresos implica el
reconocimiento contable en ese mismo periodo de tiempo de los gastos vinculados a
aquellos ingresos. Asi por ejemplo, los gastos de investigacion y desarrollo son gastos
del gjercicio pero pueden considerarse activo si, entre otros requisitos, se esperan que
generen rentabilidad en el tiempo. Del mismo modo podemos tratar Jos gastos de

establecimiento y los gastos a distribuir en varios ejercicios.

El principio de prudencia no afecta directamente a los ingresos sino a su
reconocimiento, en el sentido de que “dnicamente se contabilizaran los beneficios
realizados a la fecha de cierre del ejercicio”. Es decir, que el fundamento basico del
conservadurismo contable expresado a través de la hegemonia de este principio sobre
la contabilidad en nuestro pais es el de que para calcular el resultado se exige que todo
ingresos, aunque esté devengado, para ser reconocido debe estar realizado. Esto enlaza
con el principio de realizacion que en nuestro pais no esta reconocido explicitamente

en la normativa contable. Siguiendo a Martinez Conesa (1996, 444) la realizacion en

“Tyéase Alvarez Lopez (1997, 16).
%*Tomado de Alvarez Lopez (1997, 17).
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nuestro pais tiene un papel restringido que requiere de una venta para que €l ingreso se
reconozea. Y afiade la mencionada autora que “si devengo y correlacion nos dicen
cuando y como reconocer el ingreso, la prudencia condiciona su reconocimiento en
resultados al hecho de que su concrecion en flujos de caja presentes o futuros esté
razonablemente asegurada”. Los que estén pues devengados pero no realizados se

incluirdn en el balance como ingresos diferidos y no en la cuenta de resultados.

Los defensores de este principio sefialan que con la aplicacion de este principio
se trata de evitar un resultado sobrevalorado que ponga en peligro la continuidad de la
empresa, ademas de reducir el riesgo de que se repartan beneficios -a veces
inexistentes- y se descapitalice la empresa, esto es, evitando que la empresa pierda su
capacidad para generar ingresos. Sin embargo, llevar al extremo este principio
conlleva una perturbacion de la imagen fiel de la empresa incentivando la creacion de
reservas ocultas, perjudicando como sefialan Broto Rubio y Condor Lopez (1989, 282)
“la fidelidad en la representacién y posiblemente la relevancia de la informacion

suministrada”.

Sin embargo, también Hendriksen (1974, 138) critica la subjetividad que va
pareja al tratamiento asimétrico llevado por este principio entre los ingresos y los
gastos seflalando textualmente que “e/ conservadurismo es, en el mejor de los casos,
un método muy malo por tratar la existencia de incertidumbre en la valoracion y el
beneficio. En el peor de los casos tiene como consecuencia una completa deformacion
de los datos de la contabilidad. Su principal peligro es que por ser un método muy
burdo sus efectos son caprichosos”. Pero también existe una vision menos radical que
la expuesta anteriormente que trata de justificar este principio mediante la eleccion de
alternativas de valoracién segn aquella que proporcioue una menor riesgo de
sobrevaloracion. El Statements of Concepts No. 2 del FASB establece la siguiente
matizacion: “el conservadurismo es una prudente reaccion u la incertidumbre para
asegurar que la incertidumbre y los riesgos inherentes en las actividades mercantiles

son considerados adecuadamente®.
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Segun Sanchez Ferndndez de Valderrama y otros (1991, 51), parte de la
doctrina cuestiona el que deba observarse contablemente este principio debido a la
asimetria en el reconocimiento de beneficios o pérdidas, que puede ocasionar un
trasvase de beneficios de unos ejercicios a otros y propiciar la creacién de reservas
ocultas, independientemente del sesgo que introduce la discreccionalidad en la
cuantificaciéon de las pérdidas o quebrantos inciertos. Norverto Laborda (1996, 91)
establece que “deferminados beneficios, no se consideran realizados, por considerar
que son beneficios potenciales, esto es, aquellos que podrian surgir si tuviera lugar el
vencimiento del derecho o de la obligacion. Estos también se registran para poder
cumplir la norma general de facilitar una imagen fiel de la empresa, pero no se
registran en la cuenta de pérdidas y ganancias, y por tanto no afectardn al calculo del
resultado contable”. Es decir, que no se trata de que el principio de prudencia no
registre los llamados ingresos netos potenciales sino de que no se incluyan en la cuenta
de resultados. Podrian eso si incluirse en el balance como cuentas de orden o en la
memoria. Para Vela Pastor™ (1993, 174) es fundamental el conocimiento de los
beneficios potenciales considerando conveniente que “la contabilidad pudiera
arbitrar mecanismos, que sin perjuicio de la aplicacion del principio de prudencia,
pudieran captar ¢ informar sobre incrementos y beneficios potenciales gue respondan
a realidades ciertas”. Un claro ejemplo de este hecho es el tratamiento de las
diferencias positivas de cambio en moneda extranjera recogido en la norma de
valoracién 14* del PGC. Citando a Norverto Laborda el principio de prudencia “no
establece que no se recogerdn en contabilidad beneficios no realizados, sino que éstos
no afectardan al calculo del resultado del ejercicio”. Las diferencias positivas en
moneda extranjera no se recogen en la cuenta de resultados sino como ingreso a
distribuir en varios ejercicios en el balance. En el ¢jercicio en el que se hagan efectivos
dichos beneficios no realizados se contabilizaran dentro del resultado contable de ese

periodo.

El principio del precio de adquisicién establece que los ingresos se deberdn
valorar, como norma general, por el importe de la prestacion acordada, recibida o

pendiente de recibir; esto es, por el precio de adquisicion acordado entre las partes que

%Citado por Norverto Laborda (1996, 91).
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conforman la transaccién. La contraprestacion en dinero resulta objetiva si bien en

especie u otro tipo de acuerdo motivara reglas particulares.

También es importante, aunque de una manera indirecta, el principie de no
compensacion ya que los ingresos no pueden ni deben compensarse con los gastos. Se
trata de dar la mayor informacién posible en base al requisito cualitativo de la
informacion financiera de comprensibilidad, dentro del cual se encuentra la claridad
de los datos contables recogidos en las cuentas anuales. Asi, por ¢jemplo no se permite
que se compensen las partidas de gastos con partidas de ingresos aunque sean
originados por operaciones similares con una misma empresa. Este principio viene a

reforzar la finalidad de la imagen fiel.

Otro postulado que afecta indirectamente a los ingresos es el principio de
uniformidad, que trata de mantener en el tiempo los criterios adoptados, siempre
considerando que los estados contables cumplan la finalidad de reflejar la imagen fiel
de la empresa. Viene a desarroliar que la informacion financiera sea comparable. La
toma de decistones por parte de los usuarios de la informacién podria ser errénea si,
por ejemplo, ante hechos economicos similares se contabilizan los ingresos en

momentos de tiempo diferentes, siguiendo criterios arbitrarios.

Por uitimo, el principio de importancia relativa fundamenta el que se pueda
dejar de aplicar, por ejemplo, el principio de prudencia en favor del de correlacién de
ingresos y gastos cuando existe incertidumbre sobre la mensurabilidad del ingreso. De

este modo no se reconocera el ingreso hasta que desaparezea esa falta de certeza.

En resumen, la aplicacion de los principios contables tienen una gran
incidencia en los ingresos, sobre todo los principios de prudencia, correlacién y
devengo. Vienen a determinar tanto qué ingresos se contabilizan asi como cuando y

por qué cuantia.
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4.1.5.- PRESENTACION DE LOS INGRESOS EN LAS CUENTAS ANUALES

En la legistacién espafiola, tanto en la memoria como en la cuenta de
resultados, se incorpora informacién relativa a los ingresos segin los criterios
generales de presentacion de la informacidon de los estados financieros. La informacion

que se presenta en cada uno de estos elementos de las cuentas anuales es la siguiente:

a) la informacion recogida en la cuenta de resuliados debera aparecer separadamente
la cifra de negocios, diferenciando los importes de las ventas de bienes y prestaciones
de servicios. Se trata de una partida de gran relevancia puesto que, en situaciones
norimales de mercado, es o deberd ser la fuente de ingresos mas importante de la
empresa, que medira la eficiencia de la gestion empresarial. También para los
acreedores y deudores de la unidad econdémica serd de vital importancia el
conocimiento de esta cuantia puesto que debido a ella dependerd, en gran parte, la
politica a seguir por ambos, Por otro lado, también es de destacar la matizacion
realizada por AECA al seflalar que no debe confundirse la cifra de negocios con la
facturacion total de una empresa, ya que la facturacion “‘puede incorporar
valoraciones de servicios con respecto a los cuales la empresa sélo ha servido de
intermediaria para su contratacion, pero que no se ha encargado de su prestacion,

por lo que no procederd su compulto en la cifra de negocios™.

Otro apartado que debera presentar la cuenta de resultados son los ingresos de
naturaleza financiera, sefialando de forma separada las diferencias de cambio de
moneda extranjera; asi como los ingresos extraordinarios o atipicos, asi como los de
ejercicios anteriores y los derivados de cambios en los métodos contables. Como
sefialan Quesada y otros (1991, 201) la separacion entre ambos tipos de ingresos es
evidente “debido a la facilidad que la separacion de gastos e ingresos ordinarios y
extraordinarios nos proporciona para evaluar, en una primera aproximacion, la
marcha de la empresa durante un ejercicio, es decir, qué cantidad de beneficios o

pérdidas estan motivados por operaciones tipicas y cudles se deben a transacciones
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atipicas”. Es normal que, en determinadas ocasiones, los resultados empresariales en
aflos de crisis sean positivos basandose en unas ganancias extraordinarias,
manteniendo asi la buena imagen de la firma. Nunca se podran adicionar estas partidas

a los ingresos ordinarios puesto que tienen origenes y funciones diferentes.

b) La informacion acumulada en el balance, que recogera los ingresos anticipados ¢

ingresos a distribuir en varios ejercicios.

¢) El contenido de la memoria debera detallar los conceptos del balance y de la cuenta
de resultados relativo a los ingresos. Se destacan, entre otros, las diferentes categorias
de ingresos provenientes de empresas del grupo y asociadas. Es decir, que se
contabilizan como operaciones entre empresas simples, “dejando un tratamiento
especifico para el momento en el que se emitan los estados financieros consolidados”,
como afirman Quesada y otros (1991, 203). La justificacion de tal separacion estriba
principalmente en que pueden darse trasvases entre empresas que provoquen cambios
en los resultados ordinarios -por ejemplo, mediante la venta imaginaria de articulos de
una empresa del grupo a otro a precios elevados, provocando asi la ganancia de la
empresa vendedora-. Ademas de “adulterar” la informacion real de las empresas puede

provocar también decisiones erroneas tomadas en base a dichos datos.

En funcién de las empresas y sus caracteristicas propias, se proporcionara en la
memoria informacion sobre la cifra de negocios desglosada por categorias y por zonas
geograficas, siempre que sean datos relevantes y que difieran de manera significativa.
Se trata de afiadir mas informacion para ayudar a la adopcion de decisiones de la
manera mas racional posible. Del mismo modo se informara de aquellas partidas cuyo

peso especifico lo aconseje, sobre todo, si se trata de hechos excepcionales.

Otra informacién que recoge la memoria son aquellas circunstancias relevantes
para la comprension de las cifras por las que han sido valorados los ingresos, sobre
todo los criterios utilizados para la conversién de las partidas en moneda extranjera y
los importes atribuidos a los ingresos en especie, con mencion de los bienes y

servicios correspondientes. Relacionado con estas matizaciones también se deberin
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recoger las posibles alteraciones del principio de uniformidad que debe regir la
informacion financiera de las cuentas anuales. Se justificaran y explicaran los cambios
en los criterios valorativos, sefialando su incidencia sobre la cifra de resultados en

particular, y sobre la cuenta de resultados en general.

Por ultimo se deben sefialar los clientes cuyas compras representen al menos el
10 por 100 de la cifra de negocios de la empresa, indicando el importe que
corresponde a cada uno de ellos. Cada grupo de sociedades serd considerado como un
solo cliente. También se deberan diferenciar los criterios empleados para la
periodificacion de los ingresos en los contratos de larga duracion, asi como aquellos
acontecimientos anteriores y posteriores al cierre del ejercicio que afladan

incertidumbre sobre la realizacion efectiva de los ingresos.
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4.3.- GASTOS

Siguiendo el esquema establecido anteriormente para los ingresos vamos a
analizar los gastos. No profundizaremos en ningiin tipo concreto de gasto de manera
detallada puesto que existen muchos trabajos que tratan en particular este tema,

evitando desviarnos del objeto central de nuestro estudio.

43.1.- EVOLUCION DEL CONCEPTO DE GASTO EN LA TEORiA
CONTABLE CLASICA

Antes de adentrarnos en el concepto de gasto como tal vamos a diferenciar esta
partida de los costes, para evitar posibles confusiones terminolégicas. Por coste
entendemos e} consumo de bienes y servicios necesarios para la produccién valorado
en dinero. Por su parte, gasto es la compra de bienes y productos necesarios para una
empresa valorada en dinero. Tanto uno como otro concepto supone una disminucion
de activos o salida de activos del patrimonio de la empresa si bien varia el destino
dado a cada una de estas magnitudes. Ademas un coste no supone una reduccién neta
de activos puesto que conlleva una contraprestacion, la obtencidon de activos. En el
caso de que esa contrapartida no exista ya no sera un coste sino una pérdida, puesto
que si supone una salida neta de activos. Tampoco conviene llegados a este punto
confundir estos conceptos con los de pasivo. Segiin expone Veuthey Martinez (1992,

4) una salida “puede ser diferida en el tiempo apareciendo entonces un pasivo”™.

De ahi que ni todo coste es un gasto, ni todo gasto es un coste. Una distincion

mas sencilla a la conceptualmente dada anteriormente ¢s considerar un gasto como
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una disminucién de activo para la contabilidad externa o financiera mientras que una

disminucién de activo para la contabilidad interna o de costes se trata de un coste.

Las diferencias existentes entre los conceptos de gastos y costes se conocen
generalmente con el nombre de diferencias de incorporacion en palabras de Veuthey
(1992, 24). Son “diferencias cualitativas o cuantitativas entre las magnitudes de gasto
y de coste; o de wmanera wmds amplia, enfre las partidas utilizadas para la
determinacion del resultado de una y otra contabilidad, ya que tales diferencias se
pueden extender también a la vertiente de los ingresos”. Y ademds pone un ejemplo:
las amortizaciones. Tanto en la contabilidad interna como externa existe el equivalente
monetario de la depreciacion fisica de bienes productivos. Sin embargo pueden
contabilizarse por distintas cuantias debido a que en el 4mbito interno tiene unos fines

distintos a los que esa misma expresién tiene en el ambito externo.

Dentro de la teoria contable tomamos de Moonitz (1970) una referencia directa

a la practica contable anterior a 1930. El “Uniform Accounting” de 1917 reconocid

varios postulados contables que afectaban a la delimitacién de los gastos:

(1) los gastos no imputables directamente a las ventas, de intereses o de gastos
administrativos se incluian dentro de los costes generales de fabricacién, no se
relacionaban directamente con los ingresos.

(iif) los descuentos comerciales debian ser deducidos del coste o precio de los
inventarios, pero no era costumbre deducir los descuentos de caja. Sin embargo, se
permitia si las practicas comerciales de ese tipo de empresas asi lo hacian.

(iv) algunos gastos podian activarse cuando la propia empresa construia su equipo
productivo incorpordandolos al activo y disminuyendo [os costes de explotacidn, lo que
ademas de disminuir los gastos del gjercicio, modificaba el resultado del mismo.

(vii) las provisiones sobre depreciaciones se recogian como reservas y no como gasto.

Y fueron en los boletines especiales donde se trataron casos particulares sobre

los gastos. Seleccionando algunas cuestiones’, por ejemplo, en el boletin de octubre

™ Otros ejemplos se encuentran en el boletin de diciembre de 1921 dénde se planteaba como repartir
los gastos generales de fabricacién entre los departammentos de una empresa, En el boletin de junio de
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de 1921 se planteaba la contabilizacion de la depreciacion tanto si hay beneficios
como si hay pérdidas o no. Se podria pensar en esa época que la depreciacion no se
contabilizaria si la empresa tiene pérdidas porque éstas aumentarian mas y no se
podria detraer ninguna parte de esa cuantia para reponer el inmovilizado depreciado y,

asi, no se consideraria como coste del producto fabricado.

Paton (1922, 154) consideraba que los gastos estaban relacionados
implicitamuente con el reconocimiento de los ingresos y que registrar €l ingreso neto
tampoco tenia utilidad. Es decir, que los gastos no tienen sentido sin los ingresos
deberian registrarse contablemente de forma separada de los ingresos, para dar
informacion sobre el traspaso de las cuentas de varios activos implicados en la
consecucion de una parte de la cifra de Jos ingresos “la cual cubre el coste de los
productos vendidos”. Después “se combinardn bajo una cuenta resumen”, Paton

(1922, 155).

Ademas de destacar la importancia y la forma de registrarse
independientemente’' los gastos, Paton (1922, 159) delimit6 este concepto sefialando
que “mide el coste de producir una cantidad o cuantia de ingresos crecienie en un
periodo determinado”. Y después matizé la diferencia entre los gastos con los
conceptos de costes incurridos (costs incurred), gastos genéricos (expenditures), y las
cuantia de valores utilizados o convertidos durante el periodo (amount of values

utilized).

En el primer estudio de la AAA en relacidn a los gastos si se detiene mas que

con los ingresos, dedicandole el primero de los tres apartados en los que se divide. La

1922 se analizaron los gastos por depreciacion de los aislantes dz un almacén asi como la consideracion
de determinados gastos como de explotacion o ajenos a ella. En el boletin especial de septiembre de
1923 se pianted la problemdtica de los costes de primer establecimiento de la empresa, si incluirlos
como gasto o como activo para la empresa. En el beletin de abril de 1924 se expuso los gastos de
fabricacion del hardware como inversion o como gasto del ejercicio... y en marzo de 1928 se destacé la
consideracion de los gastos de promocion capitalizados o no. Estos son, entre otros, los principales
temas tratados por los boletines especiales entre 1920 y 1929 para los gastos, siguiendo a Moonitz
(1970, 150-155).

"'Pensamos que la practica del momento registraria el gasto unido a su ingreso correspondiente con lo
que solamente se conocerian los ingresos netos. La pérdida de informacidn se hace evidente. Paton
avanza a la hora de considerar la contabitidad como un sistema de comunicacién Gtit.
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AAA (1936, pa.1) trata de diferenciar entre aquellas partidas de activos fisicos que se
conserven para operaciones futuras (activos) de aquellas que se han consumido,
perdido o depreciado (gastos); ya que las primeras pertenecen al balance y las
segundas deben imputarse a la cuenta de resultados. En el parrafo 2 se expone la
cuantia de esos costes por la salida de caja o el valor justo de mercado justo (fair
market value) de la propiedad adquirida. Se estd permitiendo tanto el coste de
adquisicion como el valor de mercado. No se dejé lugar a dudas sobre la obligacion de
reconocer (recognition invariably) la depreciacion, agotamiento y otras disminuciones
incluso cuando éstas deban estimarse; pero eso si basandose en “juicios de negocios,
experiencias temporales y opiniones expertas antes gue en formulas rigidas”. Se
destaca la importancia que la amortizacidn tiene como un coste mas a incluir dentro
del coste de fabricacion de los productos. La practica de la época no recogia este coste,
lo que reconoce la AAA pero que intenta introducir como mejora de la informacién

contable.

En 1938 Sanders, Hatfield y Moore no definieron qué era gasto pero si qué
debia incluirse en cada uno de ellos y cuales eran ordinarios y cuales no. Dos afios mas
tarde Paton y Littleton (1940, 67) tampoco entraron a delimitar conceptualmente los
gastos, excepto que los recogidos en el estado de pérdidas y ganancias y clasificados
en costo de las mercaderias vendidas, gastos de ventas, gastos administrativos e
impuestos no tenian prioridades en el orden de su recuperacion. Si definieron las
pérdidas como “una expiracion del costo en que se ha incurrido sin compensacion o

retribucion, en contraste con los cargos que se absorben como costos de un ingreso”.

En el Statement de 1941 se sefialaba, primeramente, como medir los factores
de produccion y los recursos utilizados por la empresa para conseguir sus ingresos,
esto es, por su precio de adquisicion o por la cuantia monetaria que ha salido de la
empresa. A diferencia del anterior estudio si que se permitié la valoracion de dichos
costes por la salida de caja o por el valor de mercado justo pero si se exponian los
recursos o factores obtenidos por medio de una donacion o similar, determinando el
criterio de medida segin las evidencias del momento. Después se justificaba en el

estudio (1941, 134) que dichos costes incurridos debian ser clasificados
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apropiadamente para facilitar la division entre la actividad de explotacion y los
periodos contables de referencia. Es decir, que se hizo necesario separar los costes
incurridos o gastos de explotacion del resto asi como la divisién entre gastos del
ejercicio y gastos de otros gjercicios bien futuros o pasados (en este ultimo caso si ha

habido un error u omision).

La separaciéon entre los costes futuros a incluir en el balance, asi como el
reconocimiento de la depreciacion al coste de adquisicion, y la preponderancia del
criterio del coste de adquisicion eliminando las practicas heterogéneas del momento
(que permitia revaluar ciertos activos de acuerdo con el nivel de precios), son las

principales contribuciones de este estudio en lo referente a los gastos.

En la segunda revision de la AAA, en 1948, los gastos eran los costes de los
activos o partes de los mismos deducidos de los ingresos en la determinacion de la
renta, procedentes bien de “saflidas corrientes de caja, de cancelaciones o consumos
totales o parciales de activos o de establecimiento de responsabilidades™. Se
correlacionaban asi el gasto al ingreso y seguidamente se exponian las caracteristicas
para el reconocimiento del mismo. Tres eran las obligaciones para reconocerlo:

“a) directamente identificable o asociable con el ingreso del periodo, 1al como en el
caso de las mercancias entregadas a clientes; b) indirectamente asociable con el
ingreso del periodo, como es el caso de los salarios o rentas; y ¢) un razonable
saneamiento de los costes de los activas cuando no sean asociables con la produccion

o el ingreso de un periodo, como en las pérdidas por inundacion o incendio”.

También se regulaban otras cuestiones importantes en relacién al
reconocimiento de los gastos como la posibilidad de estimaciones cuando ciertos
gastos no fueran objetivos pero si se hubieran producido y realizado razonablemente,
que los costes de activos intangibles fueran registrados como gastos en funcién de un
sistema de cargos temporales y la utilizacion de algin sistema aceptable de presentar

el coste de los inventarios en la cuenta de resultados como el FIFO.
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definié gastos en el sentido amplio, incluyendo todos los costos vencidos que se

pudieran deducir de los ingresos. Se habla de coste cuando se trata del consumo
directo de materias primas o de productos vendidos, segiin la actividad a la que se
dedique la empresa, y de gasto en caso contrario. En las recomendaciones 5 y 6 de este
boletin se matiza la diferenciacion de estas dos partidas, sin quedar clara su
justificacién. Ofra consideracion global a estos dos ATBs comentados es que
consideran las ganancias y las pérdidas como partidas netas procedentes del exceso de
los ingresos sobre los gastos o al exceso de los gastos sobre los ingresos,

respectivamente,

En es mismo afto, 1957, la revision de la AAA consideraba los gastos como
costes expirados o vencidos, directa o indirectamente relacionados con el ¢jercicio
econdmico, relativos a las transacciones de bienes o servicios procedentes del mercado
y de operaciones relacionadas. Se diferenciaba también pérdida de gastos sefialando
que la pérdida era atipica, anormal e inesperada, mientras que el gasto era usual,
periddico y querido. También se estipulaba en este estudio (1957, 541) que se
recogerian las pérdidas de valor por cambios en el nivel general de precios, pero
diferenciando las partidas por cambios monetarios de las partidas propias de la

actividad objeto de cada negocio.

En el estudio de Moonitz (1961} se definié gasto como los “decremenios en
los activos netos como consecuenciu de la utilizacion de sus servicios econdomicos
para obtener ingresos o del gravamen fiscal”. En esta definicién son de destacar dos
aspectos. Primeramente, la correlacion entre los ingresos y los gastos para determinar
el resultado periddico y, en segundo lugar, la consideracion del impuesto como un
gasto mas del ejercicio. Se considera pérdida a los “decrementos en los activos nelos
diferentes de las que resulten de gastos o reducciones en el capital”. Es de destacar el

interés de este autor de conceptualizar estos términos para hacer la practica mas eficaz.

En 1962 de la mano de Sprouse y Moonitz se delimitaron los gastos como

medidores de los costes de! importe de los ingresos reconocidos. Y las pérdidas, en
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correlacion con las ganancias, como aquellas partidas tales como los resultados
producidos por la disminucién de precios de las existencias, la venta de activos
(distintos de las acciones propias) a precio inferior al valor en libros, la cancelacion de
pasivos ajenos a mayor importe que el registrado en libros o las obligaciones

impuestas por decision judicial.

En el Inventory de Grady en 1965 todo lo referente a “ingresos y gastos™ se
agrupé en la seccion A, capitulo 4. El principio A-2 exponia que “deberdn
relacionarse en forma adecuada los costos de ventas y los gastos, con las ventas y los
productos periddicos. Se deduce que debe haber un corte en la contabilidad para los
inventarios y pasivos por costos y gastos, al comienzo y al final del o de los periodos™.
Dos temas se trataban: el principio de correlaciéon (matching) de ingresos y gastos y el
principio del devengo. Dentro de este principio, en primer lugar, se analizaron los
gastos de operacién. Sin embargo, existian gastos como los de garantia de servicio
cuya cuantia se desconoce en el momento de la venta y que deberian estimarse segun
la experiencia y, a veces, “se muestran como una compensacion de los ingresos en vez

de un gasto”.

Y de forma independiente a los gastos en el principio A-3 se recogia la
obligacion de hacer los “cargos relativos a la depreciacion y agotamiento del activo
Jijo y para la amortizacion de otros costos diferidos”. Se delimitaba este concepto
como la porcién del costo, o de otro valor, registrado en el activo fijo, que expiraba y
era cargado a los gastos o a las cuentas de gastos indirectos durante el periodo

contable.

En el APB N° 4, al igual que con {os ingresos, los gastos también eran
comparados a nivel conceptual con la definicién dada en los boletines terminologicos,
en este caso concreto, con lo incluido en los parrafos 3, 4 vy 6 del Accounting
Terminology Bulletin N° 4, La definicion de gasto en sentido amplio coincidia con la
propuesta en este estudio. Sin embargo la definiciéon mas restringida del concepto de

ingreso “es incompatible con la definicion de este estudio™, puesto que Gnicamente
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englobaba a todos los gastos excepto los originados por la fabricacion o produccién de

los productos o servicios destinados a la venta.

Para no dejar lugar a conjeturas también se sefialaban aquellas partidas que no
debian considerarse como gastos: los reembolsos de préstamos, gastos de
adquisiciones de activos o distribuciones, todos ellos de los propietarios asi como los
ajustes de gastos de periodos pasados. Seguidamente, en el parrafo 155 se exponia que
los gastos eran costes asociados a los ingresos del periodo directamente, aunque
también indirectamente. Habia tres tipos de gastos que presentaban problemas de
reconocimiento contable:

a) costes directamente asociados a un ingreso concreto del ejercicio. Como método de
reconocimiento se sefialaba la asociacion causa-efecto. Por ejemplo, las comisiones de
ventas se reconoceran como gasto cuando se produzca el ingreso.

b) costes asociados con ingresos de otros periodos. Se reconocerd contable segun una
distribucion racional y sistemética como, por gjemplo, los gastos de depreciacion de
activos fijos.

¢) costes que no estuvieran asociados con cualquier otro periodo. Se reconocerdn de
inmediato como pérdida, como sucede, por ejemplo, con los gastos de investigacion y
desarrollo activados en una patente que es registrada pero que, por circunstancias
ajenas a la empresa (otro desarrollo tecnoldgico que eclipse al recogido bajo nuestra

patente y que sea mas ventajoso), carece de la capacidad de generar ingresos futuros.

Otro de los temas que recoge este estudio son los relacionados con el registro
contable, realizacidon y reconocimiento de los gastos. En principio, las disminuciones
de activos relacionados con los gastos no se registraran si proceden de circunstancias
en las cuales la empresa no participa directamente. Por ejemplo, los cambios de precio
de los recursos productivos de la misma no se reconoceran hasta que la transaccion no
se haya efectuado. Otro aspecto era el registro contable de los gastos que tampoco se
realizaran hasta que no se hubiera producido un intercambio, es decir, hasta que no se

cumpliera el principio de realizacion.
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En el SFAC No. 3 se definen los gastos como las salidas u otros consumos de
activos o aparicion de pasivos (0 una combinacién de ambos) durante un periodo
producidos del envio o produccidn de bienes, prestacion de servicios o de llevar a cabo
otras actividades que constituyen la actividad principal de la empresa. Al igual que la
definicion de los ingresos se trata de una mezcla entre dos tendencias: la destinada a
definir de manera genérica y conceptual los términos de la contabilidad o bien la
tendencia basada en recoger las partidas a incluir en cada término. El FASB utiliza una
mezcla de ambas tendencias: primeramente concreta la parte tedrica y después se

detiene en describir someramente de donde proceden o como se generan dichos giros .

En lo referente a los gastos puntualizar que se trata de una definicién
restringida del concepto de gasto utilizado por la empresa para generar ingresos de la
actividad normal de la empresa. Como recogen Broto y Condor (1989, 271), siguiendo
a Crowningshield y Gorman, el término de gasto puede entenderse de una manera

global como sigue:

EXPENDITURE

[ diferido]

Expense Pérdida

BALANCE ESTADO DE RESULTADOS

Llegados a este punto solamente el gasto expirado (expense) o coste efectivo

propio de la actividad de la empresa que no sea una pérdida es el que se incluira como

componente de la cuenta de resultados, como elemento del resultado global.
En lo referente a las pérdidas se definen como los decrementos en el

patrimonio neto (activo neto) procedentes de transacciones accesorias de una entidad

asi como todas aquellas otras transacciones, eventos y circunstancias que afecten a
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dicha entidad durante un periodo de tiempo, exceptuando aquelias que resultan de los

gastos o distribuciones a sus propietarios.

En el SFAC No. 5 se recoge el reconocimiento y la valoracion de los gastos y
las pérdidas, cuando se realizan consumos de beneficios econdmicos o se producen o
descubren pérdidas de beneficios econdmicos futuros durante un ¢jercicio econémico.
Se reconocen, por regla general, cuando se consumen los bienes producidos o
enviados, los servicios prestados, asi como para otras actividades que constituyen la
actividad principal de la empresa, o cuando previo reconocimiento de activos se espera
que produzcan reducciones o disminuciones de beneficios. Son de destacar dos
cuestiones: el consumo de beneficios o prestaciones para la empresa y la falta o

pérdida de beneficios futuros.

La NIC-M del IASC define los gastos como “fos decrementos en los beneficios
economicos, producidos a lo largo del ejercicio contable, en forma de salidas o
depreciaciones a lo largo del ejercicio contable, en forma de salidas o depreciaciones
del valor de los activos, o bien como surgimiento de obligaciones, que dan como
resultado decrementos en el patrimonio neto y no estan relacionadas con las
distribuciones realizadas por los propietarios de ese neto patrimonial”. Y al igual que
ocurre con los ingresos, dentro de esta conceptualizacion se incluyen tanto las pérdidas
como los gastos ordinarios. En esta definicion podemos destacar dos partes
principales:

a) se trata de decrementos en el beneficio econdomico de una empresa que no surjan de
las distribuciones a los propietarios de la misma.
b) son disminuciones del patrimonio neto de la empresa bien por: 1.- decrementos del

valor de los activos o bien 2.- surgimiento de las obligaciones empresariales.

Siguiendo ¢l principio de prudencia se recogen dentro de los gastos tanto
partidas de pérdidas realizadas como no realizadas, como las producidas por el efecto
que los incrementos en el tipo de cambio de la moneda extranjera tienen sobre los
préstamos tomados por la empresa en esa moneda. En cuanto a su reconocimiento,

también la NIC-M sefiala que se contabilizard cuando ha surgido un variacién neta
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negativa en el patrimonio neto de la empresa, estableciendo como condiciones, a
diferencia de los ingresos, que pueda medirse con fiabilidad y que exista correlacién
entre los ingresos y los gastos. También diferencia los gastos ordinarios de Jos

excepcionales.

La Cuarta Directiva nada establece sobre una definicion conceptual de los
gastos; si bien en la seccidn 6 relativa a las disposiciones particulares sobre ciertas
partidas de la cuenta de pérdidas y ganancias seftala qué partidas deben incluirse
dentro de la partida de gastos extraordinarios y como el impuesto sobre el resultado
debe agruparse e inscribirse en la cuenta de pérdidas y ganancias. En la seccién
siguiente sobre reglas de valoracion si que se especifica el tratamiento contable de
determinados gastos como los gastos de establecimiento, las dotaciones a las

amortizaciones, los gastos de investigacion y de desarrollo y las provisiones.

En cuanto a la legislacién espafiola se recogen los mismos contenidos que los
expuestos en la IV Directiva. Ni el Codigo de Comercio ni el TRLSA exponen
ninguna definicién, simplemente se limitan a tratar algunos problemas o matizaclones
sobre gastos concretos, como hemos visto anteriormente. En nuestro plan se incluyen
todas las partidas de gastos en el subgrupo 6 del PGC, cuya encabezamiento sefiala
que se incluyen bajo este epigrafe: “aprovisionamientos de mercaderias y demas
bienes adquiridos por la empresa para revenderlos, bien sea sin alterar su forma y
sustancia, o previo sometimiento a procesos industriales de adaptacion,
transformacion o construccion; comprende también todos los gastos del efercicio,
incluidas las adquisiciones de servicios y de materiales consumibles, la variacion de

existencias adquiridas y las pérdidas extraordinarias del ejercicio”.

En resumen, la normativa comunitaria y nacional se caracterizan por no
delimitar ¢l concepto de gasto. Simplemente se limitan a recoger qué conceptos incluir
dentro del epigrafe de outputs en la cuenta de resultados de una empresa concreta. Del
mismo modo se expresa el Diccionario para Contadores de Kohler'” al recoger como

gasto “el coste expirado: cualquier partida o clase de coste una actividad™.

"V¢ase Cea Garcia, §.L. (Coord.) (1989, 270).
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El documento de AECA n°17 trata de manera especifica los gastos,
definiéndolos como “el importe monetario bruto correspondiente a las disminuciones
experimentadas por el patrimonio neto de una entidad en un periodo determinado, a
excepcion de las originadas por importes retirados por los propietarios”. Ademas
afiade que se incorporarén a resultados tanto los gastos del ejercicio realizados como
las disminuciones potenciales, “siempre que se deriven de acontecimientos probables
v que se puedan cuantificar razonablemente”. Pero también concreta qué se debe
incluir en su importe monetario, es decir: -los costes expirados o cancelados en el
gjercicio, como consecuencia de activos que han causado baja, pasivos reconocidos o
servicios prestados, como contraprestacion en una transaccion; -la fraccion imputable
al ejercicio de las disminuciones patrimoniales cuyo importe se distribuye entre varios
ejercicios (gastos a distribuir en varios ejercicios, amortizaciones); -las pérdidas que
ponen de manifiesto disminuciones reales o previsibles en el valor de los activos y los

pasivos reconocidos o activos cedidos a titulo gratuito.

Parece que AECA atna todos los conceptos que puedan hacer que su no
consideracion aumente ficticiamente el resultado y evitar graves problemas para el
futuro de cualquier empresa. Es logico pensar que esta partida debe concretarse
claramente ya que su no consideracion de cara a la toma de decisiones relativas a
rentabilidades, a aumentos de gastos, a posibilidades de expansion, a calcular el coste
unitario de los productos para fijar los precios, a realizar elecciones entre un sistema
de gestién u otro,... La gran cantidad de implicaciones que conlleva una buena
delimitacién en las partidas de gastos determina que las definiciones de AECA sean

plausibles.
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4.3.2.- DEFINICIONES Y CLASIFICACION

Al 1gual que sucedia para los ingresos, existe multitud de definiciones para
concretar el concepto a tratar en este epigrafe. Algunos autores definen gasto como
una disminucién de neto o como toda partida del grupo seis del PGC espafiol. Otras
definiciones dadas por los académicos espaiioles segin el estudio realizado por
Rodriguez Ariza y otros (1993, 491) son: equivalente monetario de la compra;
inversion en servicios para obtener ingresos correlacionados; compras y minoraciones
de activo necesarias para obtener un ingreso; disminucién de neto propio
(explotacion); parte consumida o utilizada en el ejercicio administrativo a que se
refiere la cuenta de resuitados; consumo de factores ordinarios o extraordinarios
producido en la actividad empresarial; quebranto necesario para el desarrollo de la
actividad de la empresa cuyo importe se recupera generalmente con el producto de las
ventas; mas o menos lo mismo que compra: adquisicion; adquisicion de bienes o
servicios por parte de la empresa, lo que origina un pago o un endeudamiento;
adquisiciéon de medios productivos necesarios para el desarrollo de toda actividad
econdmica; equivalente monetario de la adquisicion de bienes y servicios que no se

administran como existencias.

Siguiendo el paralelismo con los ingresos la definicion de gasto es la siguiente:
“la traduccion monetaria del flujo lcorrespondienle a la disminucion patrimonial que
se deriva de las transacciones economicas”. Si desglosamos esta exposicion podemos
considerar los siguientes contenidos:
= traduccion monetaria: es decir, que se trata de un concepto valorable en dinero y
que se debe contabilizar, en principio, cuando se pueda conocer dicha corriente
monetaria.
= flyjo: se trata de una corriente, producto de una intercambio de algo por algo
= disminucion patrimonial: todo gasto produce un decremento patrimonial, bien por

un activo eliminado o por un pasivo contraido.
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= fruto de transacciones econdmicas: los gastos surge como resultado de un
intercambio de bienes entregados o cedidos y servicios prestados a terceros por la

empresa por la que nazca una contraprestacion o un derecho a la misma.

Otro aspecto a considerar es el que hay que delimitar qué se incluye o qué
abarca el concepto de gasto. Tanto las normas internacionales de la IASC como las
disposiciones del FASB plantean una concepcidn de gasto desde una perspectiva de
salida. El activo puede disminuir por multitud de razones, y el gasto es una de ellas.
De este modo podemos hablar de dos concepciones basicas, como expone Condor
Lopez (1990, 688-689):

a) Una concepceién amplia, en la que se dan cabida todos los flujos reales. Es decir,
que todos los decrementos de activo neto son considerados gastos, a excepcién de los
repartos de capital. Es una postura recogida por el marco conceptual de la JASC y el

propio PGC espafiol.

b) Una concepcion restringida, en la que sélo s¢ consideran los flujos reales
derivados de la actividad propia de la empresa. Es decir, que los gastos solamente son

aquellas disminuciones procedentes de las operaciones de explotacién..

Estas matizaciones son relevantes puesto que incluir en el resultado un gasto
que no sea tal puede provocar problemas por el posible reparto de beneficios que no
son tales, por ejemplo. A esto tenemos que afiadir el problema de la valoracion. Para
resumir estas dos concepciones veamos en paralelismo con los ingresos el siguiente

esquema:
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concepto primario: equivalente monetario
(neutral} de la compra
GASTO
(sentido
restringido)
.o concepto secundario: variacién neta
(condicionado)  de actividades ordinarias

GASTO
(sentido
amplio)

trar_lvsacciones extraordinarias
PERDIDA: procedencia .-

* decrementos de valor

Es decir, la consideracién de gastos en sentido amplio conlleva Ja inclusion
dentro de este concepto tanto de las variaciones de neto ocasionados por compras,
adquisiciones de servicios asi como pérdidas extraordinarias por compras de un
inmovilizado, por disminuciones en los tipos de cambio... Mientras que ef gasto

restringido se limita a la variacién de neto por la realizacion de actividades ordinarias.

Definido el concepto de gasto, sus diferentes clasificaciones Jas podemos

resumir en el siguiente cuadro:

CUADRO 27
CRITERIOS TIPOS DE GASTOS
Actividad - ordinarios: de explotacién y financieros
- excepeionales

Naturaleza de las operaciones | -por aprovisionamiento de bienes almacenables
-por servicios exteriores

~financieros

-derivados del uso o cesion del capital real
-gastos de personal

-correcciones de valor

-impuestos

B -otros gastos

Fuente: elaboracion propia
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4.3.3.- PROBLEMAS DE MEDICION Y RECONOCIMIENTO

Ademas de la dificultad a la hora de elegir una definicidn precisa de gasto se
afiade la de medirlos. Dos son las posiciones doctrinales a la hora de contabilizarlos:

o Vision de los gastos como disminuciones del activo neto: se miden en base al precio
de cambio de los bienes y servicios en ¢l momento en que se utilizan en las
operaciones de la empresa. Para Hendriksen (1974, 207) “sor los aspectos
desfavorables de las operaciones de ingreso y representan el sacrificio econémico
necesario para obtener éste”.

o Vision de los gastos como presentacion de las corrientes de efectivo de la empresa:

se miden en funcion de las transacciones en que participe la empresa.

En cualquier caso, seglin Hendriksen se trata de medir los “importes asignables
al efercicio corriente y diferir hasta ejercicios futuros aquellos importes que
representen transformaciones de bienes o servicios que se ulilizaran en ejercicios
Suturos”. Existen tres medidas: el precio de adquisicion, el coste corriente y el coste de

oportunidad.

Como regla general, la valoracion de los gastos se hara por el importe de los
bienes entregados, consumidos o aplicados en contrapartida. Dependiendo de cada
activo o servicio utilizado se consideraran reglas concretas, que se describen en las
normas de valoracion del inmovilizado, gastos diferidos, valores negociables, créditos,
diferencias de cambio e impuestos. Sin embargo, las partidas que mas problema
presentan son las que necesitan la determinacion de costes, debido a la existencia de
multitud de factores de cardcter subjetivo. Por poner un ejemplo claro, la valoracion
del coste de las mercaderias vendidas presenta dificultades debido a que si se compran
mercancias a diferentes precios, el calculo del consumo de las mismas no estd tan
claro. La eleccion del método del coste medio ponderado, del LIFO, FIFO... afiaden

subjetividad a la magnitud calculada.
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La problematica de los costes no supone contabilizar internamente todos los
gastos, solamente aquellos consumos realizados en el periodo o en periodos anteriores
pero que afecten a los ingresos del periodo objeto de calculo: -consumos realizados en
el mismo lapso de tiempo, siempre que s¢ hayan fabricado los productos o servicios en
el mismo periodo en el que se venden; y -consumos en periodos anteriores cuando se
vendan productos fabricados en periodos pasados. Dicho con otras palabras, se
incluyen en la contabilidad de costes aquellos que provengan de los productos
vendidos, unidos a los costes generales de administraciéon y gestion. Su principal
problema es su asignacion temporal. Para Carmona y Carrasco (1994, 28) mediante la
asociacion es posible, o al menos se intenta, “objetivar el hecho de que no es posible
relacionar de forma inequivoca un gasto de este tipo a un periodo concrefo, o a un

ingreso concrefo”.

Ya hemos diferenciado el concepto de coste de los gastos. Aquellos se pueden
clasificar en directos e indirectos. Los directos son los que forman parte del proceso
productivo y su valor es activado al producto terminado directamente. Segin
Iruretagoyena (1994, 17) son aquellos que “guardan una relacion directa con el
producto o seccion que los ha ocasionado, son facilmente identificables con el
producto o seccion y pueden ser afectados al producto o seccion sin tener que recurrir
a medios de reparto especiales”. Estos son principalmente la materia prima y la mano
de obra directa. Los costes indirectos, por su parte, son aquellos que, por el contrario,
no son directos, es decir, que al ser comunes a dos o mas productos o secciones,
resulta dificil imputarlos a cada producto o seccion. De ahi que haya que acudir a
criterios mas o menos objetivos para su reparto. Se agrupan en tres bloques: -mano de
obra indirecta, -depreciacion industrial y -servicio de fabrica o costes de conversion.
Se pueden agrupar en lo que se ha venido a denominar “gastos generales de

fabricacion”.

El problema surge, por tanto, a la hora de imputar los costes del proceso
productivo, que varia segn el modelo que elija la empresa. Estos costes conformaran

posteriormente, los gastos de los productos vendidos. Pero existen varios modelos
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contables principales de asignacion de costes; -siguiendo a Saez Torrecilla y otros
(1993, 36)- son los siguientes:

a) método del coste completo o full costing: que engloba todos los costes del producto.
b) método del coste variable o direct costing: que imputa al producto el coste variable
mientras que los costes fijos se imputan a resuitados.

¢) método del coste de imputacion racional: que consiste en incluir en el coste de los
productos vendidos una parte de los costes fijos en funcion de su actividad y todos los
costes variables.

d) método del coste basado en las actividades (ABC): formando los costes finales de
venta como los costes directos ¢ indirectos asociados a ciertas actividades, aquellas

que afiaden valor a los productos.

Por otra parte, la norma de valoracion 17* del PGC espafiol recoge la
contabilizacién de las compras de un modo mas especifico. Por ejemplo, afiade que los
descuentos y similares incluidos en factura que no tengan caracter financiero se
consideraran como menor importe de la venta. Son normas particulares para el caso de
fas compras, al igual que sucedia para los gastos. Estas reglas especiticas las

recogemos resumidas en ¢l siguiente cuadro:

oo .. . CUADRO2S ,

CONCEPTOS AFECTA A LOS GASTOS | CONTABILIZACION

Descuentos en factara | Menor imperte de la compra En el momento en el que se
registre la compra

Intereses implicitos o |No compensacion de gastos Se contabiliza separadamente

expliticos de créditos

Descuentos o|No alteran la cifra de gastos|Se recogen en cuentas separadas

bonificaciones fuera | contabilizada

factura

Gastes o pérdidasArAumentan el valor de la compra|Cuando sean  ciertos  se
inherentes a la | excepto el IVA soportado deducible | contabilizardn dentro de los

compra gastos de adquisicidn
Descuentos y [ No afecta a los gastos Como ingreso financieros, tanto
similares por pronto si estan en factura como si no.
pago

Fuente: elaboracion propia.

Al igual que con los ingresos puede ocurrir que se reconozca un gasto y
transcurra un cierto tiempo hasta que se convierta en un salida neta de tesoreria. Para

la empresa cuando mas tiempo tarde mejor, puesto que esta disponiendo de un dinero
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gue no le pertenece. Ademas contabilizar los gastos a precio de adquisicidon tiene

ventajas que los ingresos no poseen. En resumen, siguiendo el esquema de AECA la

valoracién de gastos varia segiin unas u otras situaciones:

CUADRO 29

'PARTIDA -
-consumos de factores no
almacenables

TIPO DE PARTIDA
a) Partidas ciertas

factores almacenables de '
ciclo corto.

{ -consumos y salidas de |

FJEMPLO

 VALORACION

No presenta problemas |
de valoracion. Por precioi

Tributos, 2astos
financieros, primas de
SegUros

materias primas,
auxiliares, coste de

productos vendidos...

de adquisicién

Se necesita seleccionargé
i un criterio de eleccion de l
!nventar!os como :
inventarios permanentes, |
coste ponderado... |

-gastos plurianuales no !

almacenables de ciclo

; largo.
i

gastos de constitucion o

aimacenables. I de primer
e eotablecimiento
-consumos de factores | amortizaciones

inmovilizado material o
inmaterial

Problema de imputacion
temporal a lo largo de
varios gjercicios, |
Problema de imputacion
a periodos y a productos

’

b) Partidas concretas ¢ i -gastos sin cuantia fija

dafios por un siniestro sin

estimar el importe de los |

i

Fuente: Documento 1° 17 AECA y elaboracién propia.

indeterminadas pero que ocutren seguro | cuantificar, depreciacion | gastos segun el criterio
de mds. de devengo |

c)yPartidas -gastos sin cuantfa fija v riesgos por insolvencias, | estimaciones segan las|

indeterminadas sin certeza de ocurrencia : provisiones por garantias @ contingencias

postventas

En cuanto al reconocimiento de los gastos, al igual que con los ingresos,

AECA establece el problema del reconocimiento de una transaccion como gasto a la

determinacion de las condiciones que deben cumplirse para registrarlos. Los criterios

para decidir cuando incorporarse a los resultados de la empresa, al importe al que

deben registrarse y al concepto al que corresponden vienen recogidos en este apartado.

En cuanto a las condiciones para su reconocimiento y su imputacién temporal

dos son, en principio, los aspectos a analizar: a) las condiciones para el

reconocimiento de los gastos en contabilidad y b)la imputacién temporal de los

mismos. Esto es:

a) Uno de los problemas mas importantes de los gastos es cuiando deben

incorporarse los gastos a los resultados del ejercicio, en funcion del reparto temporal

que surja de la periodificacion. Segin AECA las condiciones que deben cumplir los

gastos para reconocerlos contablemente son:
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1.- que haya tenido una disminucion cierta del patrimonio o bien,

2.- cuando, aun tratandose solamente de una disminucidn potencial, €sta sea probable
y pueda cuantificarse de manera razonable. Segun el documento mencionado “esta
condicién constituye una diferencia significativa con respecto al caso de los
ingresos”. Se debe a la aplicacién del principio de prudencia, preferente y obligatorio

en nuestra normativa contable.

Hendriksen (1974, 210) considera que “se incurre en un gasto cuando se
consumen o utilizan bienes o servicios en el proceso de obtener ingresos”. Es lo que
denomina “proceso de apareamiento” de los gastos sobre los ingresos. En palabras de
la Asociacion Norteamericana de Contabilidad recogida por el mencionado autor el
apareamiento es “e/ resultado de contabilizar o presentar los gastos con base en una
relacion de causa y efecto con los ingresos contabilizados o preseniados en [os
informes”. Todo ello exige dos requerimientos para reconocer los gastos: 1. la
asociacién de los gastos a un ingreso. 2. fa presentacion de los gastos en la cuenta de
pérdidas y ganancias del mismo ejercicio en que se presenta su ingreso

correspondiente.

Sin embargo y a pesar de existir lo que se denomina apareamiento directo
donde se cargan los gastos en el momento de reconocer su ingreso correspondiente,
surge le inconveniente de los aparcamientos indirectos, debido a que es dificil dicha
asociacién entre un gasto a su ingreso puesto que no se puede relacionar. Un ejemplo
pueden ser los gastos de publicidad. Se desconoce el efecto que tendrd en los ingresos,
en qué cuantia y cuando; aunque no dudamos de su incidencia positiva en las ventas.

b) Otro problema que plantea el reconocimiento de los gastos es su
imputacion temporal. Procedentes de activos dados de baja en inventario provocara
dos circunstancias: que el coste de los activos venga asociado a un gasto segiin el
principio de correlacion o que no pueda esperarse a la generacion de ingresos
asociados en el futuro, procediendo a su cancelacion. En segundo fugar, el
reconocimiento de los ingresos de un perfodo implica la imputacion de sus gastos
asociados, a pesar de que a veces haya que realizar estimaciones, independientemente

del momento de pago.
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4.3.4.- LOS PRINCIPIOS CONTABLES QUE AFECTAN A LOS GASTOS

A los gastos les resultan aplicables todos los principios contables debido, sobre
todo, a la importancia que este concepto tiene en el devenir empresarial de los
negocios v las implicaciones econdmicas que conllevan: é€xito, inversiones, expansion,
continuidad, rentabilidad... Ya que los gastos constituyen una parte esencial para la
consecucién de ingresos y, por tanto, para obtener beneficios, los principios contables
vienen a regularlos, principalmente en lo que se refiere a su reconocimiento. Los

principios contables que afectan de manera mas directa a los gastos contables de una

empresa por orden de prelacion:

En primer lugar nos encontramos con el principio de empresa en
funcionamiento que viene a delimitar las condiciones para el reconocimiento de los
gastos. Ademas condiciona a otros postulados como el del devengo, correlacion de
ingresos y gastos y uniformidad. En cuanto al principio de devengo la continuidad de
la empresa evidencia la aplicacion del mismo, condicionando que se calcule el
resultado de forma periodica. Respecto al de correlacion se justifica la activacion de
determinados gastos ya que se espera generen ingresos en el futuro. Con otras

palabras, el principio de gestion continuada justifica la periodificacion contable.

St el anterior principio justifica la delimitacion de los gastos, el principio de
registro nos seiiala cuales son las condiciones para el reconocimiento de los gastos en
contabilidad asi como la imputacion temporal de los mismos, es decir, su
pertodificacion. Este principio afecta a la consideracién de reconocer un gasto en un
ejercicio o en otro, provocando, por ejemplo, no repartir dividendos en un ¢jercicio y
si hacerlo en otro. Cuestiones de imagen, confianza de los accionistas, ... pueden hacer
que este postulado tenga mas importancia que la que en un principio presuponemos.
Puede que no sea igual incluir determinadas cuantias de gastos en un ejercicio que otro

si tenemos en cuenta también la evolucion positiva o negativa de los ingresos. Si los
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inputs en un ejercicio no son suficientes para cubrir todos los gastos -con
independencia del periodo al que le corresponda- seria interesante incluirlos en otro
ejercicio donde las entradas sean superiores; todo ello, matizando, siguiendo el

objetivo de imagen fiel perseguido por las cuentas anuales.

Y es el principio de registro el que al imponer el registro de los hechos
contables cuando nazcan los derechos u obligaciones que los mismos originen el que
fundamenta el siguiente principio de gran importancia para el reconocimiento de los
gastos: el principio del devengo. La imputacidn temporal de [os gastos se realizara en
funcién de los flujos de bienes y servicios que los originan, produciéndose con
frecuencia ciertos desfases entre la corriente real y Ja monetaria. Este postulado esta
relacionado con el de correlacion de ingresos y gastos y con independencia de cuando
se pague el gasto debera reconocerse cuando se genere la corriente real de bienes o
servicios. Este principio “al determinar la imputacion de ingresos y gastos cuando se
produce la corriente economica permite ajustar los desfases entre ésta y la corriente
Jinanciera a través del mecanismo de periodificacion”, segin Martinez Conesa (1996,
442). Se trata, de este modo, de conocer qué gastos son anticipados y cuales diferidos.
Para Montesinos y otros (1989, 210) “un gasto devengudo es aquel que se reconoce
contablemente como tal, imputdndose a partidas del balance o de los resultados de

acuerdo con unas reglas de afectacion”.

Por otra parte, para el reconocimiento de los gastos y los ingresos existen
varias alternativas ademas del principio de devengo. La opuesta es el criterio de caja,
que establece que los gastos se contabilizaran cuando se paguen y los ingresos cuando
se cobren. Otra posibilidad es la solucién denominada “modified accrual basis™ o
devengo modificado segun la cual “los gastos deberian reconocerse en ¢l ejercicio en
el que se genera la obligacion (pasivo), si son medibles”, siguiendo a Montesinos y
otros (1989, 214). Sin embargo, Ia practica contable espafiola obliga a ia utilizacién

del principio del devengo.

Ya delimitado el momento en el que el gasto se ha producido se debe

correlacionar con el ingreso que fundamenta dicha merma. Se regula por el principio
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de correlacién de ingresos y gastos siendo necesario reconocer en el mismo ejercicio
los gastos vinculados a los ingresos. Pero no estda muy claro dicho “hermanamiento”.
En ocasiones este principio plantea dudas, por ejemplo, a la hora de contabilizar un
pasto que, por su cuantia y su vinculacion a la empresa en un periodo superior al
gjercicio econdémico, se difiere en varios ejercicios. Esto es, los gastos de primer
establecimiento se deberian distribuir a lo largo de toda la vida de la empresa puesto
que los ingresos vinculados a los mismos no tienen un limite temporal de cinco afios,
como expone el PGC. Otro ejemplo, los gastos de investigacion y desarrollo que son
gastos del ejercicio pueden considerarse activo si, entre otros requisitos, esperan que
generen rentabilidad en el tiempo. Ello es consecuencia del efecto distorsionador del

principio de prudencia.

El principio de prudencia constituye una convencién contable basica en
nuestra regulacion. Siguiendo a Martinez Conesa (1996, 445) si los principios de
devengo y correlacién nos sefialan cuando y coémo reconocer los gastos, el de
prudencia condiciona su reconocimiento nada mas exista una posibilidad potencial;
mientras que para los ingresos se requiere que estén concretados razonablemente, que
su concrecion “‘esté razonablemente asegurada”. Citando textualmente el principio
recogido en el PGC “los ingresos y ganancias generalmente no son reconocidos hasta
gue se realicen o sean realizables”. Se “justifica” asi el tratamiento asimétrico del
principio de prudencia en cuanto a las condiciones diferentes para reconocer un gasto
y un ingreso. Se cuestiona este principio, sobre todo, porque su justificacion no tiene

coherencia conceptual.

Ademas, Broto y Condor (1989, 282-283) sefialan que a pesar de esta practica
de reducir los resultados se esta “potenciando la sobrevaloracion de los resultados
Sfuturos, ya que al expirar los costes de los activos éstos estardn infravalorados (...); la
aplicacion continuidad del principio de prudencia y del principio de uniformidad
conduce, mds que a una infraestimacion del resultado, a la creacion de reservas
ocultas”. Sin embargo, la NIC-M en su apartado 37 sefiala que es necesaria una cierta
precaucién a la hora de realizar las estimaciones bajo condiciones de incertidumbre

pero que “el ejercicio de la prudencia no permite, por ejemplo, la creacidn de

279



La cuenta de pérdidas ¢y ganancias como insin Is 2 oo del redultads contalle

reservas ocultas o provisiones excesivas, la minusvaloracién deliberada de activos o
ingresos ni la sobrevaloracion consciente de obligaciones o gastos, porque de lo
contrario los estados financieros no resultarian neutrales y, por tanto, no tendrian la
cualidad de fiabilidad”. Ninguna limitacién de este tipo impone nuestra normativa
contable lo que puede, en ocasiones, provocar reservas ocultas que dafien la pretendida
imagen fiel del resultado. Surge una pregunta: jtiene prioridad el principio de
prudencia o prevalece antes que ningun principio el objetivo de los estados
financieros, esto es, la imagen fiel?. El PGC espafiol parece, siguiendo el principio de
prudencia al pie de la fetra y sin limitaciones de ningun tipo, que da prioridad al

mismo, en detrimento de la “claridad” informativa.

Para Machado Cabezas (1996, 811) “el principio de prudencia es una forma de
hacer frente a la incertidumbre que rodea al mundo de los negocios y a la frecuente
tendencia al optimismo de los administradores y empresarios”. Se puede considerar
como un mecanismo de “defensa” para la empresa; es quizas mejor para la estabilidad
de la empresa calcular el beneficio minimo posible antes que el mayor. Se trata de
“cubrir las espaldas” a la empresa ante el riesgo de reflejar 1a contabilidad de unos
resultados no reales, sino inflados; a pesar de que se perturbe la imagen fiel de la

situacion econdmtica y financiera del negocio.

También se tendran en cuenta esos riesgos v pérdidas si sucedieran entre la
fecha de cierre del ejercicio y la de las cuentas anuales; reflejdndose en la memoria y
en el informe de gestion, en caso de socicdades de capital. Se trata de hacer cumplir
criterios de maximo conservadurismo en las empresas, debido al “miedo” que el
legislador tiene de calcular un resultado mayor y que se reparta. Elio provocaria la
descapitalizacion de la empresa. Se intenta mantener una postura conservadora en la
valoracion. Ademas se puntualiza el hecho de que independientemente de si existen

beneficios o pérdidas en el ejercicio se deban considerar toda clase de depreciaciones.

Por Jo tanto, los efectos que este principio tiene sobre los gastos pueden

resumirse en;
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- necesidad de un menor nivel de certeza respecto a su concrecion futura que los
ingresos para contabilizarlos

- contabilizacién de un importe de gasto que son meras aproximaciones es muchos
casos, lo que provoca fuertes matices subjetivos en su cuantificacion

- que los gastos se reconozcan inmediatamente que se incurra en ellos o se conozca su
probable existencia

- dificultad de activacion de los mismos

- obligatoriedad de ajustar el coste de los activos inmovilizados en cada ejercicio para
estimar el gasto atribuible por su depreciacion

- considerar los consumos a precio de adquisicion en el momento de su adquisicion.

El SFAC 2 del FASB -siguiendo a Broto y Condor (1989, 288)- sefiala que se
puede considerar mantener una postura conservadora pero con dos salvaguardas:
a) Si dos estimaciones a cobrar o pagar en ei futuro son equiparables, la prudencia
observa que se utilice la estimacidén menos optimista; en cambio, si {as dos cuantias no
fueran equiparables, el conservadurismo nada establece sobre utilizar la cantidad mas
pesimistas, sino Ja mas probable.
b) El conservadurismo nada determina sobre retrasar el reconocimiento del resultado
mas alld del momento en que se tiene evidencia de su existencia, “ni justifica el
reconocimiento de las pérdidus antes de que haya adecuada evidencia de que se haya

incurrido en efla”,

Creemos importantes estas dos matizaciones, que motivan una aplicacion
razonable del principio de prudencia y que la legislacion espafiola no considera. Una
aplicacion “al pie de la letra” del mismo podria tener consecuencias nefastas para
considerar [a informacion que surge util para la toma de decisiones. Quizas seria mas
conveniente dar una informacion no mediatizada por el principio de prudencia pero
que la no aplicacion del mismo a la hora de crear reservas ocultas motivara una
informacién especifica. Ante la incertidumbre se podria dar informacién suficiente
para que, asi, cada usuario de la informacidon pudiera tomar decisiones sin estar

mediatizadas por la postura optimista o pesimista de los administradores, teniendo
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siempre en cuenta las limitaciones o perjuicios de no aplicar los principios mds

conservadores de la contabilidad.

Otra implicacién importante a tener en cuenta que tiene la aplicacion del
principio de prudencia es la posibilidad de activacion de gastos. Segun la normativa se
permite que determinados gastos sean considerados activo o mayor valor de un activo
cuando:-el gasto no se haya devengado, -¢l activo no esté en condiciones de puesta en
funcionamiento y -el gasto puedal ayudar a generar ingresos en ¢l tiempo. Si no se
cumplen las condiciones establecidas para dicha activacion, se deben de considerar
pérdidas, por aplicacion del principio de prudencia. Esta afirmacién tiene una gran
importancia porque difiere de incluirse un gasto (que disminuiria los beneficios o

aumentaria las pérdidas) en resultados a incluirse en el activo, dentro del balance.

En resumen, el principio de prudencia tiene serias implicaciones contables en
la cuenta de resultados y no sélo por el mismo sino también en union al principio de
correlacion, uniformidad,... Afiadir que estas diferencias de interpretacién no son un
hecho aislado sino que afectan directamente y, con excesiva frecuencia, a los
resultados contables de las empresas. Las implicaciones que una sobrevaloracion de
gastos potenciales puede tener sobre el beneficio y la imagen de la empresa, por
ejemplo, en el reparto de beneficios, también supone tenerlas en cuenta. No olvidemos
que hay ciertos riesgos cuantificados en gastos que reconociéndose nada mas sean
conocidos por la empresa puede suponer un lastre vital para la empresa ya que
empeore, por ejemplo, las condiciones con unos proveedores desconfiados. Si esos
riesgos, que son meramente potenciales, no se reconocieran quizds la empresa no

tendria otros problemas afiadidos como pueden ser esos proveedores.

Otro principio que afecta, sobre todo a la presentacion de la informacion
contable, es el principio de no compensacién. Se justifica en la necesidad de dar
informacion suficiente para que la toma de decisiones no sea errénea. No afecta al
calculo del resultado contable directamente sino a la calidad de la informacién, dentro
de la cual se encuentra la claridad de los datos contables recogidos en las cuentas

anuales.
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Desde el punto de vista de la valoracion de los gastos también hay que
considerar el principio del precio de adquisicién que establece que los gastos se
deberan valorar, como norma general, por el precio de coste de los bienes o servicios
recibidos o por recibir. El principal problema a la hora de valorar los gastos es cuando,
en aplicacién de! principio de prudencia, se deban valorar sin haber ocurrido (partidas
potenciales) o cuando las partidas sean indeterminadas en cuanto a su ocurrencia y a
su cuantia. Por ejemplo, el precio de adquisicidn no existe a la hora de estimar el gasto

de una actividad realizada por la empresa para si misma.

Por su parte, el principio de uniformidad determina que una vez adoptado un
criterio para el tratamiento contable de los gastos se deberd mantener en el tiempo y en
el espacio en tanto en cuanto no se alteren los supuestos que han motivado la eleccién
de dicho criterio. En este caso se deberd informar oportunamente en la memoria. Se
viene a garantizar de este modo la comparabilidad de los componentes de la cuenta de

perdidas y ganancias.

Para finalizar, el principio de importancia relativa estipula que la
presentacion de ciertas partidas de gasto se pueden agrupar o desagregar. Afecta, sobre
todo, a la informacidon de las cuentas de resultados y viene a jerarquizar la prioridad de
unos principios sobre otros cuando la importancia de aplicar uno sea mejor a la hora

de alcanzar la tan “ansiada” imagen fiel de los resultados.

En resumen, la aplicacion de los principios contables tienen una gran
incidencia en los gastos, tanto en su reconocimiento, su cuantificacion como en su
presentacion en la cuenta de resultados, sobre todo, los de principios de prudencia,
correlacion y devengo. Vienen a determinar tanto qué gastos se contabilizan asi como

cuando y por qué cuantia,
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4.3.5.- PRESENTACION DE LOS GASTOS EN LAS CUENTAS ANUALES

En las cuentas anuales se incorpora informacién relevante en cuanto a los
gastos segun los criterios de presentacion de la informacion financiera; esto es :
a) En la informacion recogida en la cuenta de resultados deberan aparecer
separadamente los gastos de explotacion, diferenciando en cualquier caso los
consumos de explotacion de los gastos de personal y las dotactones de las
amortizaciones y provisiones. Se descompone el coste de las ventas en todos sus
componentes: mano de obra, desgaste de los inmovilizados, consumos, provisiones...
Es cada vez méas normal que los resultados empresariales en afios de crisis sean
positivos basandose en unos gastos de explotacién menores de lo normal, reduciendo
por ejemplo provisiones o dotaciones y manteniendo una buena imagen. No pueden

ocultarse, debiéndose analizar correctamente la politica seguida.

También deberan figurar los gastos financieros de deudas a largo plazo con
vencimiento a corto en el Debe dentro de los “gastos financieros y gastos asimilados™.
Es decir, que se debera separar el gasto ordinario de explotacién del financiero,
incluyendo las diferencias negativas de cambio en moneda extranjera. La buena
gestion de estos gastos, siendo los menores posibles, evaluard al departamento

financiero.

De forma separada apareceran también los gastos extraordinarios o atipicos, asi
como los de ejercicios anteriores y los derivados de cambios en los métodos contables.
Muchas veces se intentardn ocultar o contabilizar dentro de los de explotacidn para

justificar una mala decisién en un momento concreto de la empresa.

b) En el balance se recoge informacién sobre los gastos anticipados y diferidos asi

como de los gastos a distribuir en varios ejercicios, aunque no de manera desagregada.
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¢) En el contenido de la memoria se deberan detallar los conceptos del balance y de ia
cuenta de resultados relativo, entre otros, a los gastos. En especial sefiala AECA que
“se explicardn adecuadamente los criterios con los que se hayan realizado las
posibles estimaciones para el cdlculo de los importes correspondientes a los gastos
del ejercicio”. Tienen especial trascendencia las dotaciones a provisiones asi como las

destinadas a amortizaciones.

En cuanto la primera partida recogida como el consumo de mercaderias y ¢l
consumo de materias primas en el apartado 17.1 de la memoria sefiala que se debera
distinguir entre las compras y la variacion de existencias. Los rappels y devoluciones
de compras serdn partidas a matizar separadamente. También en la partida “cargas
sociales” debera separarse claramente las aportaciones y dotaciones para pensiones y
otras cargas sociales. Del mismo modo, en la cuenta “variacion de provisiones y
pérdidas de créditos incobrables” se debera diferenciar los fallidos de la variacion de

la provision para insolvencias.

Hay aspectos de las compras que también deben tenerse en cuenta en la
memoria. Asi las devoluciones y bonificaciones sobre ventas se consideran
normalmente como reducciones del ingreso mientras que los descuentos sobre ventas
se tratan como gastos; sin embargo, estos Gltimos no representan la utilizacién de
bienes o servicios. Se trataria casi mas de una reduccidn de los ingresos antes que un
gasto en cuestion. Como veremos la norma de valoracion 17* especifica estos

tratamientos.

Ademas, todos los gastos realizados por una empresa con su asociada o
perteneciente a su grupo se deberan resefiar aparte. La justificacion de tal separacion
se encuentra principalmente en que pueden darse “autotransacciones” que provoquen
cambios en los resultados ordinarios -por ejemplo, mediante la adquisicién de
mercaderias a precios inferiores a los de mercado, disminuyéndose su coste y

aumentando ficticiamente el resultado.
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Por ultimo, se debe resefiar el importe de los gastos por sueldos, dietas y
remuneraciones de cualquier clase devengados en el curso del ejercicio por los
miembros del 6rgano de administracion, cualquiera que sea su causa; asi como
aquellos acontecimientos anteriores y posteriores al cierre del ejercicio que afiadan

incertidumbre sobre la realizacion efectiva o superior de los gastos.
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5.- UNMODELO PARTICULAR DE REFERENCIA: LA CUENTA
DE PERDIDAS ¥ GANANCIAS DEL PGC

5.1.- Analisis del modelo de cuenta de resultados del PGC.
5.2.- El contenido del Haber.

5.3.- El contenido del Debe.

5.4.- Moditicaciones al modelo oficial de cuenta de resultados.
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5.1.- ANALISIS DEL MODELO DE CUENTA DE RESULTADOS
DEL PGC

El modelo de cuenta de resultados espafiol recogido en el PGC de 1990
presenta un enfoque mixto, también denominado convencional. Para Martinez Conesa
(1997, 24), esencialmente “se basa en un enfoque de las transacciones ya que la
mayoria de ingresos y gastos se reconocen y miden como consecuencia de estas
variaciones, sin embargo, también se reflejan ajustes al cierre del ejercicio de las
valoraciones guiadas por el principio de prudencia y empresa en funcionamiento, lo
que supone una desviacion respecto al enfoque puro de las transacciones, lo que nos
va a permilir reconocer ciertas partidas en las que no existe en sentido esfricto una
transaccion”. Es decir, que el PGC espafiol conjuga una mezcla entre el enfoque
transaccional y mantenimiento del capital financiero en términos monetarios lo que
permite reconocer ciertos gastos e ingresos -que no pertenecen a uno y/o a otro

enfoque en particular- de manera, nos atrevemos a afirmar, arbitraria.

Desde nuestro punto de vista, consideramos que debe mantenerse un criterio
homogéneo y coherente para recoger el contenido, las partidas, que conformen los
elementos de los informes financieros. De este modo, se conseguird que la
informacion que suministran sea comprensible para sus usuarios, asi como uniforme a
la hora de confeccionarla. Sin embargo, en nuestro pais las caracteristicas propias de la
informaci6n financiera no han cristalizado en el establecimiento de unos fundamentos
a la hora de delimitar los componentes de la cuenta de pérdidas y ganancias (tampoco
del balance). De ahi que, primeramente, propongamos un criterio homogéneo una vez
analizadas las definiciones de ingresos y gastos por la doctrina contable, basado en la

variacion del neto patrimonial. Esta definicién goza de una amplia aceptacion y es
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facil de aplicar. Aquello que suponga un aumento del neto sera considerado ingreso y

todo aquello que lo disminuya conformaran los gastos.

La particularidad de nuestro modelo se fundamenta en su orientacion a la hora
de elaborarlo. El objetivo del modelo es la conservacion del patrimonio (o
mantenimiento del capital financiero) como forma de garantizar los créditos de los
acreedores y los derechos de los accionistas, principales usuarios de la informacion

financiera en Espaiia.

Por otra parte, el balance es un “residuo” donde, después de regularizar, se
incluye todo aquello que no forma parte de la cuenta de resultados. Por ejemplo, las
partidas (tanto gastos como ingresos) a distribuir en varios ejercicios son variaciones
de neto pero se incluyen en el balance sin una definicion conceptual clara, en una
posicion intermedia entre el neto y el pasivo patrimonial. Primeramente se configura la

cuenta de resultados y “lo que sobra” al balance.

La respuesta a esta situacion de “incoherencia conceptual” la expone el mismo
PGC como consecuencia del papel de hegemonia del principio de prudencia en
nuestro sistema contable. Y ello conlieva no el calculo econdmico del resultado sino el
calculo del resultado repartible. Como sefiala Montaner Salas (1993, 12) “e/ concepto
de capital que se encuentra implicito tanto en la normativa mercantil como en el
Nuevo Plan Contable es el de mantenimiento del capital financiero medido en
unidades monetarias nominales, lo que conduce a una definicion del resultado basada
en el incremento del capital liquido en términos nominales (..)”. Y concluye con la
tendencia de nuestra legislacion a presentar en las cuentas anuales “el resultado

distribuible (que) coincide con el saldo de la cuenta de pérdidas y ganancias™.

Todo ello esta justificado desde un enfoque del concepto de entidad desde el
propietario, que deriva en la inexistencia de una conceptualizacion clara de los
términos de ingresos y gastos, y consecuentemente del concepto de resultado,
beneficio o pérdida. Se presenta un modelo de resultados que defiende Jos intereses

partidistas de un solo grupo de usuarios como son los acreedores. Para Martinez
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Conesa (1997, 26) “bajo el enfoque del propietario adoptado por el modelo espaiiol,
el resultado puede definirse como el importe monetario consecuencia del aumento o
disminucion del neto experimentado en el patrimonio de una entidad correspondiente
a los propietarios, y distinto de las aportaciones o distribuciones llevadas a cabo por

éstos y de las revalorizaciones legales (...)".

En nuestro caso existe, ademads, la inclusidn de excepciones a a consideracion
genérica de considerar en la cuenta de resultados unicamente “las variacion del neto”
como pueden ser, por ejemplo, los aumentos de valor de determinados elementos del
inmovilizado en aplicacién de determinadas politicas legales para diluir artificialmente
la problematica de la inflacion en la empresa espafiola. La leyes de revalorizaciones y
actualizaciones de balances son actuaciones legales, meramente formales (porque no
se llega a eliminar ¢l efecto del aumento de los precios en el tiempo), ademads de no ser

sisteméticas sino consecuencia de decisiones politicas.

No obstante, eliminando las aportaciones de los propietarios, las distribuciones
a los mismos y los referidos aumentos legales de valor, los componentes de la cuenta
de pérdidas y ganancias de un ejercicio econdmico deberian reflejar todas las
variaciones del patrimonio neto producidas en dicho periodo de referencia como
consecuencia de la realizacion del objeto social de la misma. Sin embargo, esta
generalizacidn en nuestra normativa contable se opone a los principios delimitadores
de toda la presentacion de informacién economico-financiera. Esto es, que
determinadas convenciones de nuestro PGC se enfrentan a esta conceptualizacion del
resultado, en detrimento de una necesaria coherencia conceptual que permitiria la
armonizacién contable de nuestros informes anuales. En consecuencia, y ante las
ventajas armonizadoras que supondria aceptar una delimitacién conceptual del
resultado, el modelo de cuenta de pérdidas y ganancias del PGC presenta las partidas
que conforman, positiva y negativamente, el resultado que puede repartirse a los

accionistas y/o a autofinanciacion.

Pero antes de profundizar en los distintos conceptos recogidos en el PGC

actual queremos hacer hincapié en el gran avance que supuso el cambio de tendencia
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con respecto al PGC de 1973. Destacar que el resultado del antiguo PGC no era un
excedente puro ya que -como expone Fernandez Gonzalez (1997, 324)- “una vez
determinado el importe de la misma, debia atenderse a distintas obligaciones, tales
como el Impuesto sobre Sociedades y otras contraidas con el personal y drganos de
administracion de la empresa’. El resultado del vigente plan, por su parte, es un
excedente neto, libre de cualquier participacion que no sea la de sus propietarios, bien
directamente en forma de dividendos o bien indirectamente aumentando el potencial

de la empresa en forma de reservas, autofinanciacion.

Primeramente, vamos a proceder a analizar las partidas que componen el
modelo oficial de cuenta de pérdidas y ganancias. Existen muchos criterios por los que
diferenciar las partidas del debe y el haber de la cuenta de resultados. Se pueden
clasificar por naturaleza, esto es, dando una explicacién del origen de las partidas
segun realiza el PGC. Pero también existen otros criterios como es €l punto de vista de
la conceptualizacion contable de las mismas, distinguiendo entre aquellos gastos e
Ingresos que supongan una variacioén, negativa o positiva, del patrimonio neto de la
empresa y aquellos que no lo sean. Otro criterio podria ser el de la objetividad de las
partidas del resultado; est6 es, si su cuantia depende de criterios objetivos o
subjetivos; o bien desde el punto de vista temporal: las devengadas, las anticipadas y
las de otros ejercicios, bien anteriores o posteriores. Y en cuanto a la certeza del
reconocimiento contable podemos diferenciar las partidas realizadas de aquellas que

aun no lo estén, las que conllevan incertidumbre...

De todos los criterios de clasificacion de las partidas que conforman el
contenido del debe y el haber de la cuenta de resultados consideramos que el criterio
més adecuado para nuestro analisis es el de la coherencia conceptual. Es preferible
justificar las partidas en funcion de su conceptualizacion para poder conocer la
configuracion real del resultado contable. Si ¢! beneficio o la pérdida contable de una
empresa en un ejercicio lo hemos delimitado como todas aquellas variaciones
positivas o negativas del neto patrimonial a excepcidon de las realizadas por sus
propietarios, se analizard seguidamente si nuestra cuenta de resultados refleja la

totalidad de esas variaciones.
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En principio, todos los gastos son consumos de activos y los ingresos
recuperaciones, desde una (:oncepci(')n73 amplia de los componentes del resultado:
gastos como disminuciones del patrimonio neto ¢ ingreso como aumentos del neto.
Cuando se producen hechos que conllevan aumentos o disminuciones de neto
patrimonial éstos se denominan “modificativos”. Modifican el patrimonio de la
empresa. Conceptualmente estas partidas son las que Gnicamente deberian conforman
la cuenta de resultados, desglosandolas para dar mayor contenido informativo y, en
consecuencia, mayor utilidad. No es tanta la importancia de una cifra-resumen del
€xito o fracaso empresarial sino la evolucién que ha sufrido la empresa durante un
gjercicio econdémico para conseguir dicho resultado mediante el analisis de sus
componentes’*. Sin embargo, en nuestro pais no todas las partidas de la cuenta de
resultados afectan al neto de la empresa. Hay otros hechos denominados
“permutativos” por Omeiiaca Garcia (1994, 47) que no suponen pérdida o ganancia
alguna puesto que, aunque haya variaciones patrimoniales, se compensan las

modificaciones de activo con las de pasivo.

Resumiendo, esta es la configuracion conceptual de las partidas que componen
el resultado contable segiin el modelo oficial de la cuenta de pérdidas y ganancias del
PGCE:

* Variaciones de neto propiamente dichas: son aquellos ingresos y gastos que suponen

un aumento/disminucion de activos o una disminucién/aumento de pasivos, con las

dos excepciones relativas a las transacciones de/con sus propietarios. Se trata de las
partidas denominadas “reales” ya que se encuentran reconocidas, devengadas y

realizadas.

BOrtega Cristobal (1997, 112) plantea un nuevo enfoque tanto de los gastos como de los ingresos al
considerar que cuando surgen estas partidas se da en la empresa una doble circulacion; se sacrifica algo
a cambio de ofra cosa. Para el caso de los gastos, por ejemplo, “¢f patrimonio se veria modificado si la
contraprestacion no existiese o tuviese un valor diferente ol gasto. El patrimonio se modificard solo
cuando se produzcan pérdidas o ganancias”. Sin embargo, no referencia a ninguna teoria concreta.

™ En este apartado de nuestro trabajo queremos destacar las peculiaridades més significativas del
modelo de cuenta de resultados del PGC espafiol. No vamos a analizar todas las partidas del formato ni
su explicacién puesto que existe muchos otros estudios que se han ocupado de este tema. De ahi que
vamos a configurar un analisis diferente, agrupando las partidas por criterios diferentes a los expuestos
en el PGC.
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* Correctoras de activoo-de pasivo: entre las partidas del haber se encuentran tanto

minoraciones de gastos como compensaciones por exceso de provisiones y aquellos

que vienen a compensar gastos, necesarios para la activacion. En la terminologia
utilizada por Lizcano Alvarez (1993, 565) se denominan “imputados™; es decir,
aquellos “cuya razén de ser es puramente formal o compensadora y que no se
materializan o se realizan de forma efectiva en el mercado por parte de la empresa’™.
Se trata de partidas especiales que “desfiguran™ el contenido conceptual de nuestro

resultado contable.

Mediante el analisis de las partidas que componen el debe y el haber de la
cuenta de pérdidas y ganancias vamos a conocer si conceptualmente el resultado del
ejercicio es coherente con la teoria contable expuesta. No vamos a profundizar en las
partidas especificas sino en su contenido conceptual y en aquellas cuestiones que

constituyan alguna peculiaridad resefiable.
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5.2.- EL. CONTENIDO DEL HABER

El plan contable de 1990 se inclina por una consideracién amplia” del
concepto de ingreso incluyendo tanto los ordinarios como financieros vy
extraordinarios, incluidos dentro del grupo 7 del cuadro de cuentas. El PGC de 1973
consideraba las cuentas de resultados desagregadas en diferentes modelos,
distinguiendo entre la cuenta de explotacion, de resultados extraordinarios y de
resultados de la cartera de valores. Con la armonizacion contable necesaria tras la
adhesion de Espafia a la Unién Europea se unifica en una sola cuenta el saldo del
“éxito o fracaso” empresarial. El PGC de 1990 incluye los siguientes conceptos,

siguiendo la normativa comunitaria recogida en la Cuarta Directiva:

[.- INGRESOS DE LAS ACTIVIDADES ORDINARIAS:
[ 1.~ Ingresos de la explotacion:
1.- Importe neto de la cifra de negocios:
a) Ventas.
b) Prestaciones de servicios.
¢) Devoluctones y rappels sobre ventas.
2.- Aumento de las existencias de productos terminados, subproductos,
semiterminados y en curso de fabricacion.
3.- Trabajos efectuados por la empresa para el inmovilizado.
4.- Otros ingresos de explotacion:
a) Ingresos accesorios.
b) Subvenciones.
¢) Exceso de provisiones para riesgos y gastos.
1.2~ Ingresos financieros:
5.- Ingresos de participaciones en capital:
a) En empresas del grupo.
b) En empresas asociadas.
¢) En empresas fuera del grupo.

” En este sentido afirma Condor Lopez (1990, 713) que “en é/ tienen cabida tanto los ingresos que
aparecen periddicamente, como consecuencia de la actividad normal w ordinaria de la empresa, como
aquellos de cardcter esporddico, que son ajenos af acontecer normal de la empresa, pero que al igual
que los anteriores constituyen, (...) incrementos de valor que dan como resultado incrementos del
patrimonio netd”.
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6.- Ingresos de otros valores mobiliarios y de créditos del activo

inmovilizado;

a) De empresas del grupo.
b) En empresas asociadas.
¢) En empresas fuera del grupo.
7.- Otros ingresos e intereses asimilados:
a) De empresas del grupo.
b) En empresas asociadas.

c¢) Otros intereses.

d) Beneficios en inversiones financieras temporales.
8.- Diferencias positivas de cambio.

IL.- INGRESOS EXTRAORDINARIOS:

9 .- Beneficios en enajenacion de inmovilizado.

10.- Beneficios por operaciones con acciones y obligaciones propias.
11.- Subvenciones de capital transferidas al resultado del gjercicio.
12.- Ingresos extraordinarios.

13.- Ingresos y beneficios de otros ejercicios.

Sin embargo, basdndonos en el criterio conceptual anteriormente establecido la

concepcion amplia del concepto de ingreso en nuestro pais introduce también una

serie de partidas en el haber de la cuenta de resultados que no deberian formar parte

del resultado del ejercicio. Dos son los blogues que configuran su contenido:

CUADRO 30
HABER™ DE LA CUENTA DE PERDIDAS Y GANANCIAS DEL PGC 1990

Variaciones de neto patrimonial

1. Importe neto de la cifra de negocios

4 (a y b). Otros ingresos de explotacién

5. Ingresos de participaciones en capital

6. Ingresos en otros valores negociables y de crédito del
activo inmovilizado

7. Otros ingreses ¢ ingresos asimilados

9. Beneficios en enajenacion de inmovilizado
inmaterial, material y cartera de control

10. Beneficios por operaciones con acciones vy
obligaciones propias

12, Ingresos extraordinarios

13, Ingresos y beneficios de otros gjercicios

No variaciones de neto patrimonial

2. Aumento de existencias de PPTT y en curso de
fabricacion

3. Trabajos efectuados por la empresa para el
inmovilizado

4c). Exceso de provisiones de riesgos y gastos

8. Diferencias positivas de cambio

11. Subvenciones de capital transferidas al resultado del
ejercicio

Fucnte: elaboracion propia.

7 " . ,
Los ndmeros que preceden a las partidas son los epigrafes que se vecogen en el haber del formato

oficial de la cuenta de resultados.

295




La cucnta de pirdidas g ganancial coms indruments Danimisor del vesutiado contakle

Seguidamente consideramos interesante la justificacién de cada una de las

partidas incluidas en uno de estos dos bloques. Esto es:

¢ VARIACIONES DE NETOQ"’

En primer lugar dentro del haber de la cuenta de pérdidas y ganancias del PGC

espafiol tenemos el importe neto de la cifra de negocios Se trata de partidas concretas

y objetivas fundamentadas en una serie de documentos piblicos que justifican su

cuantia. El tnico problema para su reconocimiento en la cuenta de resultados es el
efecto del principio de prudencia, y mas concretamente, del criterio de realizacion, que
establece que no se contabilicen aquellas hasta que no estén realizadas o se tengan
garantias suficientes de que se podran realizar. AECA (1995) expone que “se deberdn
reconocer cuando todos los riesgos y rendimientos significativos de la propiedad se
hayan transferido, el importe del precio de venta sea fijo o determinable, todos los
actos importantes a la efecucion se hayan completado y no existan otras
incertidumbres importantes™. Serd el fondo econdmico de la transaccion el que debera
prevalecer sobre la forma. A pesar de que no se haya traspasado la propiedad juridica

de los bienes se debera reconocer la venta.

La cuantia de este epigrafe es la que tiene, generalmente, mayor importancia
monetaria para la empresa, o0 al menos deberia tenerla. La empresa tiene su razén de
ser en satisfacer las necesidades o deseos de sus consumidores y para ello fabrica o
comercializa unos bienes cuyo esfuerzo empresarial recompensa el consumidor
mediante el pago de un precio estipulado -en una economia de mercado como la
actual- por la ley de la oferta y la demanda, como regla general. El precio, definido
como el valor de mercado de una unidad de producto, debe compensar todos los costes
de fabricacion o distribucion -si se trata de empresas industriales o bien comerciales-
mas los inherentes a la venta y méds un remanente que constituya cl beneficio
empresarial por unidad de producto. Sin embargo, existen otros condicionantes que
determinan el precio como:

- La percepcidn que tenga el consumidor del bien, la “buena imagen del producto™.

7" No vamos a tratar en profundidad estas partidas va que existen multitud de estudios que se ocupan de
analizarlas. Simplemente, trataremos de incidir en aquellas que consideramos tienen mas relevancia

para el objetivo de nuestro estudio.

296



Lo cucntn de pirdidan y ganancias coms instruments tramameians del nooultads contable

- Las tarifas fijadas por la administracién que deben respetarse en cualquier caso.

- Los gastos adicionales a los meramente productivos en los que se incurra como, por
ejemplo, la publicidad en T.V., los folletos informativos, o los costes
administrativos....

- La calidad de los mismos. Este es uno de los indicadores actuales que determinan
con mayor fuerza la produccién y por consiguiente, la venta de los productos. Dentro
de la contabilidad de gestion se estan desarrollando actualmente modelos que priman
la calidad de los productos, intentando combinar los incrementos de costes que la
imposicion de un sistema de calidad implica, con los ingresos esperados como
consecuencia de una mejora en la calidad de los productos y servicios ofertados.
Ademas, el concepto de calidad ha evolucionado en el tiempo, pasando de ser un
pretexto empleado por los fabricantes para ofertar sus productos a precios superiores
hasta la afirmacién de que la produccion en calidad no es mds costosa sino que, al
contrario, puede incluso llegar a suponer ahorros importantes en el pr()cesb de
produccion y posventa, como pueden ser: eliminar productos defectuosos, actividades
ociosas y costosas a la vez, reducir los costes de garantia o la insatisfaccion de los

clientes.

Y no sélo se trata de obtener un producto o servicio de buena calidad sino de
invertir en calidad definiendo nueves productos y procesos de fabricacién. Es lo que
en las empresas se denomina un proceso de mejora continua de la organizacion,
conocido con el nombre de calidad tofal. Se trata de una estrategia de negocio y una
técnica de direccion basada segin sefialan Alvarez y otros (1995, 44) en los siguientes
elemenios: -orientacion al cliente, -toma de decisiones basadas en hechos, -estimular

al personal y -mejora de procesos.

Por otra parte, y refiriéndonos en concreto a la eperacion de venta en si misma

hay casos que plantean problemas’™ especificos:

78 . . .
Nosotros solo vamos a detenernas en aquellos casos particulares que por ser mds comunes en [a
practica empresarial actual y plantear mas dudas consideramos més interesantes.
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CUADRO 31
CASOS ESPECIALES |CARACTERISTICAS |INGRESOS | CONTABLEMENTE
SE RECONOCE....
Entrega de bienes Depende de las circunstancias | Depende  de | Cada caso varia en funcién de

concretas del envio o entrega
de los bienes.

cada caso en
particular.

las particularidades del envio
o de la entrega.

Ventz en consignacion

Se da cuando el comprador

Consideracion

Se reconoce como tal cuando

actia como agente del|{de no ingreso |se haya producido el traspaso
vendedor, y la propiedad no | de manera | de dominio, cuando se haya
se traspasa, ni los riesgos. temporal. vendido el bien a un tercero.

Venta con pacto de Existe un compromiso por{No se considera | Suponen acuerdos financieros

recompra parte Fiel vendedor  de|ingreso enjcon garantia real de las
readquirir el bien en una|ningin caso. mercaderias.
fecha posterior.

Venta a plazos Suponen  acuerdos  entre | S{ se reconoce |Se reconoce cuando se
partes en los que el precio se | el ingreso produce la entrega del bien,
cobra a plazos en periodos separandose los  intereses
sucesivos. explicitos por aplazamiento

de pago.

Suscripciones Cuando se pagan unos bienes | Se consideran | Se reconocen cuando se
anticipadamente para | ingresos, pero | entreguen los bienes
recibirlos  en  diferentes | anticipados. correspondientes a tal
momentos del tiempo. suscripcion.

Ventas a  empresas | Ventas a empresas que tengan | Se  consideran | Se  reconocen cuando  se

vinculadas una relacién  de  grupo,|ingresos efectien, pero se debera
asociada o multigrupo seflalar su importe en la

memoria,

Fuente: AECA (1995, 30-34) y elaboracion propia,

Por altimo, debido a la rapida difusion y aceptacion de sistemas electronicos de

compraventa, tenemos que considerar la opcidn de compra electrénica dentro de la

venta de bienes de una empresa a través de internet. Desde nuestro punto de vista la

operacidn se contabilizara cuando se produzca la orden de pago a la entidad financiera

con la que se realice la operacion, teniendo presentes todas las condiciones del

contrato: posibilidad de devolucion, plazo de aceptacidn de la mercancia, periodo de

reclamacion, ...

Dentro del importe neto de la cifra de negocios también tenemos que desglosar

las cuantias por prestaciones de servicios. El principal problema contable que se

plantea es su reconocimiento. Por regla general, se contabilizaran cuando “se cubra el

servicio”, segun sefiala AECA (19935, 35). El PGC regula esta partida a través de la

norma de valoracién n° 18. Para el caso particular de servicios que se presten de

manera continuada, el ingreso como prestacion de servicios se reconocera cuando se

cobren o por parte del cliente se concedan a la empresa prestataria el derecho de cobro
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por esos servicios. Otro caso es el de las cuotas periddicas en cuyo caso se

reconoceran en el periodo al que correspondan, con independencia del cobro.

En segundo lugar nos encontramos con ofros ingresos de explotacion.

Suponen variaciones de neto las partidas a) y b), agrupando ingresos que no estdn
incluidos en el resto de epigrafes, siempre y cuando no tengan caracter ni financiero ni
extraordinario. La principal dificultad para conceptualizar este apartado es la variedad
de las partidas que se incluyen, pero también son partidas objetivas que no dependen

de estimaciones ni aproximaciones de su cuantia.

En el apartado a) encontramos los ingresos accesorios y otros de gestion
corriente. Las cuentas concretas que se retinen bajo el mismo son las de resultados de
operaciones en comun que recoge las pérdidas transferidas o beneficios atribuidos a
los participes no gestores en las operaciones reguladas y los ingresos por
arrendamientos que agrupa los ingresos devengados por el alquiler de bienes muebles
o inmuebles cedidos para el uso o la disposicion por terceros. Para el caso particular
de empresas de arrendamiento financiero o leasing, las cuotas que tienen que pagar sus
clientes las consideraran como importe neto de la cifra de negocios y no como
ingresos por arrendamientos. Otro caso particular es el de los contratos de aparceria

agraria.

En cuanto a los ingresos de proptedad industrial cedida en explotacién agrupa
los aumentos de patrimonio neto por canones y derechos de franquicia. Se reconoceran
contablemente todas estas partidas segiun el principio de devengo salvo cuando
existiera mucha incertidumbre debido al principio de prudencia. AECA (1995, 41)
dentro de los derechos de franquicia diferencia el pago de un derecho de franquicia
inicial de las cuotas periddicas. El derecho inicial solo se incorporaré a ingresos “en la

medida en que no sea reintegrable y se vayan cumpliendo las condiciones pactadas”.
La existencia de multitud de oportunidades de negocio para franquicias ha

originado la creacidon de empresas dedicadas en exclusiva a la gestién de multitud de

franquicias nacionales e internacionales Io que plantea que los ingresos por esa
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actividad en este tipo de empresas se incluiran, obviamente, como importe neto de la
cifra de negocios puesto que constituyen los ingresos propios de su objeto social.
Ademas, el entorno econdmico actual propicia que empresas que funcionan bien en un
mercado concreto pero que dudan de su aceptacién en otros mercados -debido a la
agresividad de la competencia hoy en dia- se expandan mediante franquicias. Puede
tener, por tanto, un importe elevado. lo que habra que analizar en ocasiones extremas
mas como un ingreso por prestacion de servicios que como otro ingreso de

explotacion.

También la existencia de empresas dedicadas en exclusiva a la investigacién de
nuevas tecnologias para su posterior venta a empresas interesadas mediante la creacion
de patentes propicia que existan casos, como el anteriormente analizado para las
franquicias, que tengan una cuantia elevada y se deban incluir mas como cifra de
negocios para dar una imagen mds fiel de los resultados a la hora de analizarlos por los

interesados en dicha informacion.

Otra partida dentro de este bloque son los ingresos por comisiones que
incluyen cuantia fijas o variables recibidas como contraprestacion de servicios de
intermediacion realizados de manera accidental. Aqui el PGC si que matiza el hecho
de mediacion fuera la actividad principal de la empresa, en cuyo caso se consideraria

como una partida de prestaciones de servicios.

También se incluyen en este subgrupo los ingresos por servicios al personal.
Hay determinadas empresas que dentro de su politica de motivacion o de servicio al
personal les facilitan una serie de servicios a un precio razonablemente bajo para
¢stos, generalmente a precio de coste. Se trata de crear un ambiente laboral propicio
para que la empresa se integre como un todo, dentro de las modernas teorias
motivacionales y de trabajo en equipo. Entre éstos se incluyen los de comedores,
transporte, viviendas, espacios de ocio, economatos... A cambio de ese interés de la
empresa por sus trabajadores éstos tienen que financiar parte de ese coste. Pueden ser
ingresos muy importantes para valorar el grado de compenetracion entre la empresa y

sus empleados, ya que si son utilizados por la mayoria de los trabajadores su cuantia es
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significativa y nos puede dar una informacion muy positiva de interrelacion

empleador-empleado.

Por ultimo, este subgrupo se complementa con los ingresos por servicios
diversos. Aunque se incluyen dentro de los ingresos financieros, tienen un cierto
caracter de extraordinario, si bien consideramos, particularmente, que se prestan
utilizando Ia estructura productiva de la unidad econdémica de negocio lo que justifica,

en cierto modo, su inclusién en este bloque de ingresos.

En resumen, estos “otros ingresos de explotacion” tienen su razén de ser como
ingresos ordinarios porque utilizan la estructura productiva y de gestién de la empresa
en si para obtenerlos. Por ejemplo, la buena gestion de la direccion puede decidir
alquilar un almacén ocioso o bien expandirse mediante franquicias valiéndose, para
ello, de la estructura del negocio. En ocasiones, el importe de estos otros ingresos
puede ser vital para determinadas empresas en situaciones de desequilibrios en el

mercado.

En el apartado b) subvenciones se recogen las transferencias de recursos de caracter
unilateral concedidas a las empresas para asegurarle una rentabilidad minima,
compensar déficits de explotaciéon o establecer los llamados “precios politicos™;
cumpliendo unos requisitos para su concesion. Se excluyen las realizadas por socios,

empresas del grupo y asociadas; que forman parte de los fondos propios.

Estas subvenciones de naturaleza corriente se reconocen como ingresos cuando
se produce la transaccion con la entrada de activos netos, al producirse el nacimiento
del derecho a su percepcion. Cuando se conoce la respuesta afirmativa a una solicitud
de subvencién se contabilizard con la cuenta “Hacienda Publica, deudor por
subvenciones concedidas”, hasta que se abonen. Se relaciona con gastos del ejercicio
y, en la mayoria de los casos, una vez cumplidas las condiciones iniciales para su
percepcion, carecen de incertidumbre asociada. Se imputan a resultados, pues, cuando

se reconoce la transaccion.
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Los ingresos financieros constituyen el segundo gran bloque en el que hemos
dividido el haber del modelo de la cuenta de pérdidas y ganancias del plan. En el
epigrafe quinto del esquema de cuenta de resultados normal encontramos los jngresas
de participaciones en capital. Se valoran por el importe bruto de los dividendos
totales, incluidos los complementarios y a cuenta. Constituyen variaciones positivas de
neto y se reconocen como ingresos cuando el dorgano decisor de la empresa de la que
se posean participaciones adopte el acuerdo de repartir sus beneficios entre sus

propietarios.

’ e . 9 .. N .
Este epigrafe sc divide a su vez en ingresos’® de participaciones en capital en
empresas del grupo, ingresos de participaciones en capital en empresas asociadas ¢

ingresos de participaciones en capital en empresas fuera del grupo.

En el siguiente epigrafe, el nimero seis segin el modelo, se recogen los
ingresos en otros valores negociables y de crédito del active inmovilizado: aumentos
de neto derivados de otros valores negociables que no sean los anteriormente
mencionados como los procedentes de valores de renta fija o los de créditos a largo
plazo sobre activo inmovilizado. También se valoran por su importe bruto y se
reconocen cuando se produzcan las operaciones que los generan. Se subdividen en
empresas del grupo, asociadas y empresas fuera del grupo. Dicha separacion ayudara a
aquellos que analicen la cuenta de resultados a conocer de dénde provienen este tipo

de ingresos.

El epigrafe nimero siete denominado gtros_intereses e ingresos asimilados

retne los ingresos de créditos a corto plazo asi como los descuentos sobre compras por
pronto pago y los beneficios en inversiones financieras. Es decir, otro “cajon de
sastre” pero esta vez de los ingresos financieros. Se distinguen los ingresos de créditos
a corto plazo. A diferencia de otros ingresos financieros que surgen con motivo de una

transaccion, los ingresos por intereses tienen su origen en una cesion de recursos

"Es importante este dato porque se podran configurar suposiciones sobre las operaciones vinculadas
existentes entre las empresas. Este es un problema que la contabilidad no soluciona del todo. En
ocasiones, cstos ingresos suponen en el fondo una transferencia encubierta de fondos entre sociedades

interdependientes.
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financieros a otras personas fisicas o juridicas o por la posesion en el tiempo de una

serie de activos concretos que devengan ingresos tanto implicitos como explicitos.

Los créditos no comerciales, segun el principic de devengo, se registraran por
el importe entregado en funcién de la norma de valoracion novena. Esta cuenta
recogera la diferencia entre el importe entregado en un crédito no comercial y el
nominal de fos mismos, computandose como ingresos por intereses en el gjercicio en
que se devenguen en funcion de un criterio financiero. Los intereses correspondientes
a cada periodo se imputaran en su ejercicio, independientemente de cuando se cobren;
por regla general, al vencimiento del crédito en cuestion. En cualquier caso, es el
principio de correlacién de ingresos y gastos el que justifica esta practica como
ingresos en el ejercicio en el que se generan, con independencia de cuando se cobren,
en la fecha de su vencimiento. No se reflejaria la imagen fiel de los resultados de un
periodo si la empresa hubiera concedido un crédito de gran cuantia a otra empresa a
largo plazo y no se devengasen los intereses en los ejercicios correspondientes. El
impacto positivo de esos ingresos en el momento del vencimiento del crédito no
reflejarfa que también corresponden a otros ejercicios distintos del momento de

cumplirse el mismo. La informacion no seria coherente con lo que realmente ocurre.

Dentro de los ingresos excepcionales, en primer lugar, nos encontramos con
los beneficios en enajenacién de inmovilizado inmaterial, material y cartera de
control. En principio, tanto el inmovilizado material como inmaterial vy financiero
forman parte de la estructura productiva de cualquier empresa, lo que los hace
imprescindibles y no estan destinados a la venta. En estos casos no deberian formar
parte del resultado del ejercicio porque el importe de su enajenacién estaria ya
aplicado a la nueva inversidén necesaria para que la capacidad productiva de la

empresa, como minimo, se mantenga.

Sin embargo, hay determinadas situaciones que promueven la enajenacién de
estos inmovilizados; por ejemplo, cambio de orientacion en el negocio, ruptura de
relaciones comerciales dentro de un grupo, decisiones de subcontratar servicios o

bienes en vez de fabricarlos ... De las operaciones de venta del inmovilizado con
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carcter excepcional e infrecuente surgen beneficios o pérdidas. Los beneficios
procedentes del inmovilizado material o inmaterial recogen las ganancias netas
producidas por la enajenacion del inmovilizado material o inmaterial. El riesgo en el
que puede incurrir la empresa es que en determinadas situaciones se vendan bienes
productivos que sean necesarios en el futuro para la empresa a costa de mejorar el
resultado final en un ejercicio concreto. Estas situaciones son las que deben evitarse en

cualquier caso.

En cuanto a los beneficios procedentes_de participaciones en capital a largo
plazo de empresas del grupo o empresas asociadas recogen ganancias netas que

tienen su origen en la enajenaciéon de participaciones pertenecientes a la cartera de
control de la empresa. Estas operaciones también conllevan modificaciones en la
politica de gestion de la empresa con respecto a sus participaciones en empresas
asociadas, del grupo o multigrupo. El hecho de que una empresa posea valores
negociables de una empresa en un elevado porcentaje se justifica por la existencia de
relaciones entre estas empresas, también llamadas autotransacciones. Si csas
participaciones se venden, la politica entre ambas puede variar, por ejemplo. Las
implicaciones que esas enajenaciones conllevan pueden tener una importancia
significativa para la empresa y seria interesante que si el consejo de direccidn las

estima oportunas se realicen con un saldo positivo para los resultados de la empresa.

Por otra parte, en el epigrafe nimero 10 del modelo oficial de cuenta de
resuftados se encuentran los beneficios por operaciones con acciones y obligaciones
propias que recogen aquellos producidos con motivo de la enajenacion de acciones y
de la amortizacién de obligaciones emitidas por la propia empresa. Asi, mientras que
la amortizacion de acciones propias reduciran el capital social en esa cuantia y su
diferencia se incluird en reservas, la venta de dichas acciones a terceros ajenos a la
empresa se incluirdn en la cuenta de pérdidas y ganancias, si el precio de venta supera
al precio de adquisiciéon de esas acciones, obtenidas en situaciones especiales segun
los articulos del 74 al 81 de la seccién cuarta del TRLSA relativa a “los negocios
sobre las propias acciones”. El articulo 74 del TRLSA prohibe la adquisicion de

acciones propias, sin embargo el articulo 75 expone las excepciones y su justificacion.
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Se dan también casos de supuestos de libre adquisicion incluidos en el articulo 77. En
cualquier caso deberan ser enajenadas en el plazo no superior a un afio desde la
primera adquisicion, segun el articulo 76 del TRLSA. Para las obligaciones, el texto
legal de referencia es el capitulo X del TRLSA, que regula su amortizacion. Si a la
empresa que emitio los empréstitos le interesase reducir su deuda con los
obligacionistas por motivos de liquidez o fiscales... nuestra empresa puede enajenarlas

a un precio superior al de reembolso y obtener asi un beneficio excepcional.

Otra partida “cajon de sastre” es la recogida en el epigrafe n° 12: ingresos
extraordinarios que agrupa a los beneficios e ingresos de cuantia significativa que no
deben considerarse periédicos al evaluar los resultados futuros de la empresa. Agrupa
tanto beneficios, es decir, ganancias netas, como Ingresos, aumentos de neto de no
socios. Es una partida bastante heterogénea que incluye los procedentes de la
rehabilitacion de aquellos créditos que en su dia fueron amortizados por insolvencias
firmes; es decir, aquellos derechos sobre créditos que fueron considerados insolventes

y que por motivos excepcionales se cobran,

La ultima partida que compone el apartado de resultados extraordinarios y la
ultima también del haber de la cuenta de resultados del PGC es Ja denominada
ingresos y beneficios de otros ejercicios. Se trata de otra partida heterogénea que
reine beneficios e ingresos correspondientes a ejercicios anteriores, pudiéndose
contabilizar por naturaleza los que tengan poca importancia relativa. La existencia, por
ejemplo, de un error contable sobre una venta o una enajenacion en un ejercicio
econdmico pasado justifica esta partida. Como ya hemos considerado se trata de
cuantias que no forman parte del resultado del ejercicio pero si se suponen una

variacion del neto patrimonial.

* NOSON VARIACIONES DE NETO:

Dentro del haber de la cuenta de resultados del PGC encontramos una serie de

partidas que no suponen variaciones de neto, por lo que conceptualmente no deberfan
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incluirse dentro de la cuenta de resultados puesto que alteran la verdadera cuantia del
resultado. Afiaden valor informativo pero a costa de conseguir no mantener una

coherente conceptualizacion de las partidas del resultado. Son las siguientes:

. Recoge al cierre del

ejercicio las variaciones entre las existencias finales y [as iniciales 0 movimientos
correspondientes a los subgrupos de productos en curso, productos semiterminados,
productos terminados, subproductos, residuos y materiales recuperados por el
procedimiento especulativo. Todas estas existencias tienen en comun que llevan
incorporadas en mayor o menor grado costes de transformacioén que pueden incluir
tanto los costes de transportes desde el almacén hasta la fabrica, el coste de las
materias primas, el coste de la mano de obra directa... Segun recoge Condor Lopez
(1991,60} este epigrafe incluye los “aumentos o disminuciones netas de existencius de
productos en los que ha intervenido el proceso productivo de la empresa, es decir,
aquellas gue no han sido adquiridas del exterior, sino que han sido objeto de

transformacion”.

Se trata de una cuenta correctora por la activacion de los gastos de produccion
de las existencias dentro de las empresas que transforman sus productos a partir de la
materia prima y que, posteriormente, los dedican a la venta. Si bien tenemos que
matizar que se incluiran dentro del haber de la cuenta de pérdidas y ganancias
iinicamente cuando se produzca un aumento de existencias de productos terminados,
que incluye las cuentas de este subgrupo teniendo saldo acreedor. Para mantener el
criterio conceptual elegido esta partida correctora deberia formar parte del debe, en

cualquier caso, tanto si es positiva como negativa.

Se incluyen tanto la

incorporacion al activo de gastos de establecimiento realizados por la empresa, asi
como los trabajos realizados para el inmovilizado material, inmaterial y en curso y la
activacidn de los gastos de formalizacion de deudas, siempre que previamente se
hayan contabilizado los gastos correspondientes a dichos conceptos; que se activaran

por el principio de empresa en funcionamiento. Esta posibilidad se recoge en el PGC
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dentro del apartado e) de la norma de valoracion tercera relativa a las normas

particulares sobre el inmovilizado material.

El PGC seiiala que se contabilizaran en este subgrupo la contrapartida de los
gastos realizados por la empresa para su inmovilizado material, utilizando sus equipos
y su personal, que se activan como sefiala la norma de valoracion tercera apartados e)
y, ) para el caso de gastos de renovacion, ampliacion o mejora siempre que
“supongan un aumento de su capacidad, productividad o alargamiento de su vida util.
y siempre que sea posible conocer o estimar razonablemente el valor neto contable de
los elementos que, por haber sido sustituidos, deban ser dados de baja del

inventario”.

También se contabilizaran aqui los trabajos realizados mediante encargo por
otras empresas con finalidad de investigacion y desarrollo, asi como los de programas
de ordenador, segin recoge el apartado a) y e) de la norma de valoracion quinta. Del
mismo modo, se podrdn activar y asi distribuirse en varios ejercicios los gastos de
establecimiento y los gastos a distribuir en varios ¢jercicios: gastos de formalizacién
de deudas y gastos por intereses diferidos “durante el plazo de vencimiento de lus
correspondientes deudas y de acuerdo con un plan financiero”, segun seflalan las

normas de valoracién sexta y séptima.

Se trata de un subgrupo que no se considera un ingreso conceptualmente
porque no supone una variacion positiva del patrimonio neto de la empresa y, por
tanto, no son aumentos de neto. Son cuentas correctoras de gastos para activarlos.
Algunos autores les denominan ingresos imputados. Todos estos gastos activables
tienen como caracteristica comin: que no se fabrican sobre bienes destinados a la
venta, sino para su incorporacién al proceso productivo de la empresa. Ademas,
matizar que no se tratan de ingresos propiamente dichos segin las definiciones
analizadas pero que, sin embargo, aparecen en la cuenta de resultados debido, como
seflala AECA, a “la légicu del propio sistema contable, que exige una contrapartida
del importe por el que se activan estos elementos en el balance, compensando al

propio tiempo las cifras de gastos que les son imputables y ofreciendo con ello una

307



La cucuza de pérdidas g4 ganancias coms indlrments Branamison del wosdliads contable

cifra de resultados correcta”. En el mismo sentido Céndor Lopez (1991, 59) “afirma
que no se originan como consecuencia de transacciones con el exterior, sino que
surgen como consecuencia de la logica de funcionamiento del modelo contable
utilizado™. En ningln caso se superara el valor de mercado de los bienes fabricados.
Dentro de este subgrupo son varias las partidas recogidas:

a) Incorporacion al activo de gastos de establecimiento. Mediante la activacion se
trata de que unos gastos que van a tener su repercusion en los ingresos de varios
periodos econdémicos no incidan Gnicamente sobre un solo ejercicio sino que se
distribuya en aquellos en los que se correlacionen con los ingresos. Sin embargo, y
debido al conservadurismo no se mantiene perfectamente una cotrelacién real (ya que
es muy dificil de contabilizar; en principio influirdn en todos los ejercicios hasta que
termine la realizacidn del objeto social de la cmpresa o de forma ilimitada,
generalmente). Nuestra legislacidn contable establece segin la norma de valoracién 6
que se deberd amortizar en un plazo no superior a cinco afios. De cualquier modo, no
seria logico que gastos iniciales que van a tener una incidencia en los ingresos
empresariales de varios ¢jercicios afectase negativamente a la cuenta de resultados del

primer ejercicio de funcionamiento de una empresa cualquiera.

b) Los trabajos realizados para el inmovilizado inmaterial, siempre que los gastos de
investigacion y desarrollo que sean activados reunan una serie de condiciones:-que
dichos gastos estén individualizados por proyectos y su coste claramente establecido
para que pueda ser distribuido en el tiempo. -Tener motivos fundados del éxito técnico
y de la rentabilidad econdémico-comercial del proyecto o proyectos de que se trate. Si
estas dos condiciones se producen los gastos tanto de personal investigador, como de
pruebas, prototipos, materiales utilizados... tanto para la indagacién original y
planificada que persigue descubrir nuevos conocimientos y superior comprension en
los terrenos cientifico o técnico como por Ia aplicacién concreta de los logros
obtenidos en la investigacion hasta que se inicia la produccién comercial se incluiran
en del activo dentro de la cuenta “propiedad industrial”. Ademds deberan ser
amortizados a la mayor brevedad posible, siempre con el plazo de cinco afios como

limite.
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Dentro de los trabajos realizados para el inmovilizado inmaterial también se
pueden inciuir dentro del activo el importe de los gastos incurridos por una empresa en
el desarrollo de programas informaticos, siempre que sean elaborados por la propia
empresa. Se¢ trata de un caso especifico de gastos de investigacion y desarrollo en una
materia muy concreta y a veces tan importante para la empresa como son las
aplicaciones informaticas. La necesidad de licencias y otros requisitos legales motiva

esta distincion tan especifica en principio.

Otro caso particular es la consideracidon de los gastos de investigacion y
desarrollo como parte de los gastos para el desarrollo futuro de la empresa mas que
como activo de la misma. La normativa de los Estados Unidos, por ejemplo, considera
que estas partidas son gastos del ejercicio puesto que para que una empresa sea
competitiva y mantenga sus resultados positivos durante un periodo debe invertir
necesariamente en investigacién. Y como cada ejercicio se va a invertir mas y mas en
esta partida -elemento crucial para que se mantenga su continuidad en el mercado- no

tiene por qué repartirse en varios gjercicios.

¢) Trabajos realizados para el inmovilizado material: comprende los gastos realizados
por la empresa para la construccion o ampliacion de su inmovilizado material, segun
la norma de valoracion tercera. Con esta norma se persigue que la cuenta de resultados
no soporte en el ejercicio la construccion de algin almacén adicional, por ejemplo. Se
intentara repartir dicho gasto en varios ejercicios a través de su ritmo de depreciacion
y no cuando se realicen los desembolsos oportunos para realizar la construccion. Sin
embargo, creemos que la dificultad de esta operacion estriba en conocer el valor de los
gastos de algunos de los servicios que presta la empresa para s{ misma puesto que no
existe un “precio de mercado interno”. El PGC nada establece sobre este particular si
bien un criterio de gastos elevados a activar puede crear reservas ocultas que impidan
la consecucion de la imagen fiel de los estados financieros contables, y en concreto, de

la cuenta de pérdidas y ganancias y de! resultado contable.

d) Trabajos realizados para el inmovilizado material en curso: comprende el importe

de los gastos en los que incurre la empresa para la realizacion de una construccion o
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cualquier activo material con bienes y personal propio cuando no esté terminada al
final del ejercicio. También se podran activar los gastos financieros en el coste de
produccion siempre que dichos gastos se hayan devengado antes de la puesta en
condiciones de funcionamiento del activo, hayan sido girados por el proveedor o
correspondan a préstamos u otro tipo de financiacion ajena, destinada a financiar su
fabricacion o construccion. El apartado tercero de la norma de valoracién segunda

afiade que la inscripeidn en el activo de dichos gastos se debera sefialar en la memoria.

€) Incorporacion al active de gastos de formalizacion de deudas: de modo similar a
los gastos de investigacion y desarrollo, esta cuenta recoge la activacion de los gastos
realizados por las operaciones de formalizacion de deudas: gastos de emision y
modificacion de valores de renta fija, asi como los de escritura piblica, impuestos,
confeccidn de titulos, comisiones bancarias, ... Se persigue con esta activacion que
esos gastos puedan distribuirse en varios ejercicios durante el plazo de vencimiento de
las deudas correspondientes de acuerdo con un plan financiero. Se¢ intenta no penalizar
un gasto elevado que va a tener repercusion en los ingresos de varios ejercicios a la
cuenta de resultados del ejercicio en el que se decida aumentar las fuentes de
financiacién ajenas para realizar nuevas inversiones, por ejemplo. Sin embargo, y
siguiendo la prudencia del legislador, se establece como limite de imputacién a

resultados |a amortizacién de las deudas que originan estos gastos.

En resumen, estas cinco cuentas contenidas en el haber de la cuenta de
resultados por activaciéon de gastos presentan como caracteristica principal que se
imputan no a un sélo ejercicio sino en funcidn de los ingresos futuros que puedan
generar dichos gastos. En principio se contabilizan todos como gastos, si bien,
posteriormente se intenta que se correlacionen con los ingresos que se espera puedan
producir, incorporandose a resultados® siguiendo el funcionamiento de las cuentas del

subgrupo (73) del PGC.

En aplicacion de la metodologia

contable seguida para cumplir con el principio de prudencia se utilizan las provisiones

*Todo ello sin olvidar los limites establecidos por el conservadurismo contable espaiol.
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como reconocimiento contable de una pérdida o riesgo potencial que puede revertir, es
decir, que puede no producirse en realidad pero que durante un cierto periodo de
tiempo existe algin dato o informacién que aconseje tomar precauciones ante riesgos
inesperados que generen, posteriormente, pérdidas importantes en el ejercicio. Es
decir, que viene a recoger ‘“‘lus correcciones valorativas por recuperaciones en el
coste o por diferencias entre los impories provisionados y los correspondientes
efectivamente, asi como las aplicaciones de la correspondiente provision”, como
expone Wanden-Berghe y otros (1994, 597). Cuando ese riesgo o pérdida potencial
desaparece es cuando surgen las cuentas de exceso de provisiones. Pero solamente una
cuenta recoge ese exceso dentro de las operaciones de explotacion de las empresas y

es la de riesgos y gastos.

En la cuenta “exceso de provision para riesgos y gastos™ se recoge la diferencia
positiva entre el importe de la provision existente y el que le corresponda segin los
criterios de cuantificacion de esta provision. Cada provision, bien si estd destinada a
cubrir los gastos para pensiones, impuestos, responsabilidades, grandes reparaciones o
el fondo de reversién tienen su importe concreto, sobre el que se considerara la
diferencia antes establecida y asi incorporar un menor gasto del esperado (ingreso) a la
cuenta de resultados y por tanto un mayor resultado contable. Se caracterizan porque
su objeto a cubrir o riesgo esta claramente especificado en cuanto a su naturaleza se
refiere pero estan indeterminadas en cuanto a su importe exacto o en cuanto a la fecha

en que se produciran.

No se trata de cuentas correctoras de ningln activo en concreto sino que, para
Wanden-Berghe y otros (1994, 558), “pretenden cubrir obligaciones o riesgos que
afectan a la empresa como un todo”. Se trata de los denominados pasivos especiales o
pasivos modales y vienen a compensar la cuantia de los gastos registrados en el

ejercicio que finalmente no se realizan.

*  Diferencias positivas de cambio. Esta cuenta recoge los beneficios por variaciones

en Jos tipos de cambio en valores de renta fija, créditos, deudas y efectivo en

moneda extranjera. La norma de valoracion catorceava establece que al cierre del

311



La cuenta de perdidas ¢ g as comn (malrmentn Transmidon det resultads contable

gjercicio se contabilizaran aplicando el tipo de cambio vigente en la fecha de la
operacion. De la comparacion entre el valor contabilizado inicialmente y el que
surja al cierre del ejercicio como consecuencia de aplicar el tipo de cambio del
momento apareceran diferencias positivas o negativas. Esas diferencias de signo
positivo son las que se contabilizan en esta cuenta. Para algunas empresas que se
dediquen a la exportacion o a mantener negocios financieros en el exterior” de
nuestro pais, la cuantia de estas partidas pueden influir en los resultados de una

empresa de manera determinante para afrontar su futuro en el mercado.

Sin embargo, no siempre se trata de una variacién de neto patrimonial sino que
en aplicacion del principio de prudencia tienen que estar totalmente realizadas para
poder contabilizarse como ingresos reales. Es este principio el que influye
sobremanera en esta norma de valoracion catorceava ya que, como regla general, las
pérdidas se imputaran a resultados nada mas sean conocidas, en el gjercicio en el que
se originen, mientras que los beneficios potenciales por diferencias de cambio se
recogeran en ¢l pasivo formando parte del balance como ingresos diferidos, sin
integrarse en los resultados de la empresa hasta el momento en el que se liquiden las

operaciones por las que nacen, es decir, hasta que no hayan sido totalmente realizados.

Como norma general, el principio de prudencia se debera observar siempre,
aunque hay excepciones. En el apartado cuarto de la norma de valoracion 14* se
considera que solamente se imputara a resultados las diferencias de cambio, positivas
y negativas, procedentes de tesoreria, cuando se quiera convertir moneda extranjera en
moneda nacional. La “quiebra” del principio de prudencia se justifica en razones
practicas ya que en cualquier momento se pueden realizar los beneficios de las divisas,

ya que son activos cuasi-liquidos.

Con caracter opcional, el PGC sefiala que las diferencias positivas no
realizadas podran llevarse a resultados cuando para cada grupo homogéneo de valores

de renta fija, créditos y débitos se hayan imputado a resultados en ejercicios anteriores

81Con la entrada en el mercado monetario Gnico estas diferencias careceran de sentido en el comercio
interno de la Unién Europea, lo que evitara especulaciones y costes innecesarios por las conversiones de
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0 en ese mismo ejercicio diferencias negativas de cambio. En este caso se trata de una
cuenta compensadora de gastos realizados. Para que un grupo sea homogéneo tienen
que tener el mismo vencimiento, Ja misma moneda y ademas ser convertibles
oficialmente en Espafia. La diferencia neta es la que se contabilizard como ingreso
diferido en caso de beneficio o como pérdida, en su caso, en la cuenta de pérdidas y
ganancias. Se estd destacando y potenciando la facilidad actual para hacer convertibles

en dinero liquido un derecho de cobro o una obligacién de pago.

Sin embargo, se plantea el problema para el caso de los productos financieros.
Hasta que no se lleve a cabo el simple hecho de una mera operacion formal y juridica -
como puede ser la enajenacion de los mismos- no se pueden reconocer en resultados
las diferencias positivas de cambio originadas. En ocasiones, como en este caso
ocurre, el principio de prudencia no esté teniendo en cuenta la situacién del mercado
actual de operaciones financieras que puede ser tanto més liquido cuanto mas
perfeccionado esté. Cuando se trate de valores de renta variable, y por aplicacion
explicita del principio de prudencia valorativa, se considerara su valor de cotizacion si
es inferior a aplicar al precio de adquisicion el tipo de cambio vigente en la fecha en

que esos valores se incorporen al patrimonio.

Para el caso concreto de operaciones con el extranjero sujetas a contratos de
cobertura de cambio, por ejemplo con futuros, no se registrard ninguna pérdida o
beneficio siempre que dicha cobertura regule la totalidad de la operacion. Unicamente

se consideraran diferencias por la parte del riesgo no cubierto.

Por el principio de devengo se seiiala el momento en el que deben incorporarse
a resultados los gastos y los ingresos correspondientes a diferencias de cambio de un
gjercicio, momento de su adquisicion o coste de produccidn al tipo de cambio vigente
en la adquisicion del bien o de los elementos que forman parte del coste de
produccion. Surge la duda de cudndo se considera que esos bienes se hubieran
incorporado al patrimonio de la empresa, si en el momento en ¢l que se formaliza el

contrato de compra o en el momento en el que se incorpora a la empresa en nuestro

monedas a las empresas con la Hegada del euro,
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pais... sin tener en cuenta el momento en el que se produce la corriente monetaria. En
aplicacion del principio de devengo, se deberia repartir a lo largo de la vida de los
créditos, débitos, valores de renta fija o variable, como costes o ingresos financieros
cada periodo a efectos de la imputacién temporal a las cuentas de resultados de los
diferentes ejercicios implicados. Sin embargo, esta aplicacién solamente se cumple
cuando se tratan de pasivos en moneda extranjera destinados a la financiacion
especifica del immovilizado, cumpliendo las cuatro condiciones ya recogidas al tratar

el principio de precie de adquisicién.

En cumplimiento del principio de importancia relativa, para el caso concreto de
la tesoreria en moneda extranjera, el principio de prudencia deja de aplicarse para que
la imagen fiel predomine en cuanto al célculo del resultado contable, sobre todo, para
el caso de empresas que contraten con/en el extranjero. Dicho de otro modo, las
ganancias por diferencias en los tipos de cambio de las divisas no son ya potenciales
sino practicamente reales, consecuencia del perfeccionamiento del sistema financiero
en general. Un caso concreto’ de la aplicacion de este principio lo tenemos en el sector
eléctrico en 1992. La Circular del Banco de Espafia 18/1992 dispuso que no se
repercutiera en su totalidad las diferencias valorativas potenciales de cambio, ya que
estas empresas estaban fuertemente endeudadas en moneda extranjera y las diferencias
negativas hubieran “roto” sus cuentas de pérdidas y ganancias con la aplicacion
estricta del principio de prudencia. Sin embargo, se permitid contabilizarlas como

partida negativa en la ribrica general de recursos propios.

Un caso particular son los ajustes como consecuencia de las peculiaridades
contables que suponen el cambio de moneda por la conversiéon de los estados
contables a euros en aplicacién de la legislacién® especifica emitida para este
particular. En aplicacién del principio de prudencia se deberan corregir ciertas
operaciones en moneda extranjera por los diferencias de cambio con monedas de la

Unién Monetaria. Se podrdn reconocer como realizadas. En este caso se tratarfa de

" Cf. Cea Garcia, J.L. (1992).
BReglamento (CE) n® 1103/97 del Consejo de 17 de junio de 1997 sobre determinadas disposiciones

relativas a la introduccién del euro; el Reglamento (CE) n° 974/989 del Consejo de 3 de mayo de 1998
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variaciones de neto propiamente dichas.

En resumen, las diferencias positivas de cambio para nuestro PGC no son
variaciones positivas de neto (ingresos contablemente) hasta que se realicen, o hasta
que al menos se compensen con las diferencias negativas existentes. Una excepcion es
el caso de la tesoreria, por ser una activo liquido pero se empieza a extender a
operaciones con divisas debido al perfeccionamiento del mercado financiero y
monetario. Sin embargo, hay paises donde las normas contables apoyan una
consideracién de partidas que supongan aumentos de neto aunque no se encuentran

contablemente realizadas

* Subvenciones de capital transferidas gl resultado del ¢jercicio: recoge el importe

trasladado a resultados del ejercicio de las subvenciones de capital que financian
algln inmovilizado del proceso productivo de la empresa y que requiere el
cumplimiento de unas condiciones para que sea no reintegrable. Se incluyen dentro
del activo como ingresos a distribuir en varios ejercicios y siguiendo el principio de
correlacion de ingresos y gastos se repercute al ejercicio en funcidon de los gastos de
amortizacion del bien que financia dicha subvencion o al enajenarse aquel bien que
no cs amortizable. La norma de valoracién vigésima viene a recoger estas
subvenciones. Son aquellas ayudas que van a tener repercusion en varios ejercicios
econdémicos de ahi que no se imputen directamente a un ejercicio concreto. Se
valoraran por el importe concedido cuando sean no reintegrables, y se imputaran al
resultado del ejercicio como hemos sefialado anteriormente. Sin embargo, se
quiebra la funcidn financiera de las amortizaciones al compensarse con ingresos
diferidos. No se trata de una variacion de neto sino de una cuenta compensadora de
gastos realizados, es decir, compensadora de la amortizaciéon producida en el

gjercicio ya que €ste es el criterio por el que se trasladan al resultado.

sobre la introduccion del euro, el anteproyecto de Ley de Introduccién del Euro v las conclusiones del
grupo de trabajo de!l euro formado por et ICAC {BOICAC, diciembre 1997).
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En resumen, las partidas que componen el haber del modelo oficial de la
cuenta de pérdidas y ganancias del PGC se dividen, conceptuaimente, en dos
apartados:

-aquellas que suponen variaciones de neto y

-aguellas que no son variaciones de neto. En este segundo grupo se pueden diferenciar
otros dos epigrafes:

* las cuentas compensadoras de gastos para activarlos: los aumentos de existencias de
productos terminados y en curso de fabricacién y los trabajos efectuados por la
empresa para su inmovilizado.

* [as cuentas compensadoras de gastos realizados y no realizados en el gjercicio. Las
cuentas compensadoras de gastos realizados son las subvenciones de capital
transferidas al resultado del ejercicio; es decir, del gasto de la amortizacion por ser
éste el criterio de imputacion. También se incluyen en este grupo las diferencias®
positivas de cambio, aunque no tengan un criterio de imputacion preestablecido, sino
que dependan de las diferencias positivas reconocidas en el ejercicio. Por otro lado, las
cuentas compensadoras de gastos no realizados son aquellas que recogen la parte de
los gastos que no se realizan para que se lleven al resultado del ¢jercicio solamente

aquellos gastos que se hayan realizado. Se trata de los excesos de provisiones de

rI€SEOS Y gastos.

En cuanto a la tipologia de los ingresos (que no del haber) del PGC podemos
diferenciar aquellos ingresos que supondrdn incrementos de activo en el futuro de
aquellos que aumentan ¢l patrimonio neto empresarial en el presente gjercicio. Se trata
de separar los ingresos a distribuir en varios ejercicios de aquelios del ejercicio. Los
ingresos a distribuir en varios ejercicios presentan algunas caracteristicas propias que

les diferencian de los del ejercicio, entre las que destacamos las siguientes:

®Volvemos a matizar que solamente se incluiran en este apartado cuando se compensen con las
diferencias negativas de cambio porque puede ser que se reconozean directamente cuando se realicen,
en cuyo caso, son variaciones positivas de cambio.
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1.- se incluyen en el balance, concretamente dentro del pasivo segin el principio de
correlacion de ingresos y gastos y el del devengo.

2.- su proyeccién econdmica es siempre superior a un afio, incorporandose a la cuenta
de resultados en ejercicios futuros.

3.- no es una partida delimitada en el PGC dentro de los fondos propios o el pasivo
exigible, puesto que no son aportaciones de los propietarios de la empresa ni
beneficios retenidos, ni tampoco representan obligaciones frente a terceros. Segin
Herranz Martin (1991, 84) plantea “la problemdtica de su ubicacion en el balance.
¢Deben formar parte del pasivo del balance, de forma separada de los fondos propios
y de las obligaciones frente a terceros? o por el contrario, ;seria mas adecuado
presentarlos con signo negative en el activo, deduciéndolos cuando sea posible de las
partidas con que guarden relacion?”.

4.- Normalmente surgen de forma subsidiaria de otra operacion principal pero se exige
para su reconocimiento que se haya producido una transaccion econdmica.

5.- Periodicamente deberan ser imputados a los ingresos del ejercicio de acuerdo con

un criterio sistematico, segtin la naturaleza de la operacidn que los genere.

En general, los ingresos a distribuir en varios ejercicios suponen variaciones de
neto aunque no en el ejercicio en funcidn del principio de empresa en funcionamiento.
En este sentido se expresan Amondarain y otros (1999, 117): “bajo la presuncion de
continuidad de la actividad empresarial, los ingresos diferidos van a suponer un
aumento en la riqueza de sus propietarios siempre que no existan dudas sobre su
futura realizacién”, en cuyo caso se aplicaria el principio de prudencia. Sin embargo,
también afirman que “es inevitable que exista un grado de duda razonable respecto a
la realizacion futura de ciertas partidas” puesto que, con la mayoria de los ingresos
existe. Por ejemplo, tampoco se sabe si una venta se va a cobrar o0 no; se trata de un

grado de duda razonable.

Dentro de estos ingresos se incluyen los siguientes: -las subvenciones de
capital; -los ingresos por intereses diferidos; -las diferencias positivas en moneda
extranjera; -las deducciones y bonificaciones en la cuota del Impuesto sobre

Sociedades y -otros como las donaciones y el fondo de comercio negativo.

317



La cucata de peraicas 4 9 g comd caal 73 Drmamcison det ffad: 6t

Segln la periodificacion, cumpliendo los principios de correlacion y devengo,
también existen en el PGC otros ingresos especificos llamados ingresos anticipados
dentro de los ajustes por periodificacion. Se trata de flujos de ingresos situados entre
dos ejercicios que, contabilizados en un periodo, deben imputarse a un ejercicio futuro
por devengarse en el segundo ya que serd en aquél cuando se den las circunstancias
efectivas productoras del ingreso. Como caracteristicas diferenciadoras destacamos las
siguientes:

1.- Su proyeccion econdmica es siempre a corto plazo, *“ a caballo” entre dos ejercicios
consecutivos.

2.- No representa obligaciones frente a terceros pese a incluirse dentro del pasivo del
balance.

3.- Su reconocimiento exige que se haya producido una transaccidn econdémica que
para AECA “origine un incremento de los activos nefos, ya por aumento de tesoreria
o de otros bienes o derechos, ya por disminucion de pasivos exigibles previamente

reconocidos™.

Veamos un cuadro resumen con la inclusion de las distintas cuentas del plan:

CUADRO 32
HABER CUENTA | Clases Concepto Afectacion rdos. |Cuentas del PGC
RDOS.
Variaciones -ingresos del gjercicio | incrementos de jaumenta el|Subgrupos  (70),
positivas de neto |-ingresos a distribuir en | activo, con o sin | resultado del | (74), (75), (76) ¥y
patrimonial varios ejer. contraprestacion | ejercicio (77)
-ingresos anticipados proporcionando
beneficios si G son
menores
a)Compensadoras  de | compensan corrige la cifra de|subgrupos (71} vy
gastos para activarlos | gastos rdos. compensando | (73)
No variaciones de imputables con | gastos
neto patrimonial inmovilizado
b)Compensadoras  de disminuyen gastos|(775)y (768)*
gastos: -realizados para corregir el
- resultado del ejerc.
-no realizados (790)

Fuente: claboracion propia.
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Las particularidades de los abonos de la cuenta de resultados, teniendo en
cuenta el criterio de coherencia conceptual seleccionado, son aquellos que no suponen
variaciones positivas de neto. Son las cuentas que producen la compensacion de gastos
tanto para su activacién como para determinar su grado de realizacion en ¢l ejercicio.
Tanto en un caso como en otro, en primer lugar, no son ingresos como tales sino que
se recogen de este modo porque se justifican por la mecénica contable. Se pueden
considerar junto con los ingresos como correcciones valorativas en una categoria de

partidas asimiladas a ingresos.

Los ingresos a distribuir en varios ejercicios o los anticipados como recoge
Broto Rubio y Céndor Lépez®™ (1989, 289) son aquellos ocasionados porque “la
empresa en ¢l ejercicio de sus actividades incurre en gastos que por su significativa
cuantia y su vinculacion a la empresa por periodos de tiempo superiores al ejercicio
econémico se difieren a lo largo de varios ejercicios. La distribucion de este tipo de
gastos entre ejercicio se justifica en aplicacién del principio de correlacion,
considerando que estdn vinculados, o son necesarios, a la oblencion de los ingresos

de esos mismos ejercicios”.

Otros gastos que también se activan y que pueden plantear problemas son los
costes de investigacion y desarrollo puesto que la vinculacién de los mismos a unos
ingresos futuros plantean problemas por la incertidumbre en dichos ingresos. Esta
problematica es planteada por Broto Rubio y Céndor Lopez (1989, 290) al sefialar que
este conflicto surge “debido a la incertidumbre sobre la mensurabilidad del ingreso
(y) se difiere su reconocimiento hasta que aquélla desaparece”. El principio de
prudencia también establece unos requisitos para que la activacion de estos gastos se
produzca. Los ingresos derivados de esta activacion se consideran como simples
anotaciones traspasando los gastos de un ejercicio a varios ejercicios, intentando, de

este modo, un calculo del resultado contable mas real.

4.- que no existan situaciones que requieran la consideracién de dichos activos como

gastos siguiendo criterios de prudencia. Se trata de unos ingresos que simplemente

* Incluido en Cea (1989).
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vienen a distribuir unos gastos con repercusiones en los ingresos de gjercicios futuros
no en el gjercicio en el que dichos gastos se producen sino en aquellos correlacionados
con sus gastos cumpliendo, de este modo, con 2l principio de correlacién de ingresos y
gastos y pudiendo calcularse un resultado mds objetivo, puesto que como afirman
Broto Rubio y Cdéndor Lopez (1989, 288) este principio “estd directamente vinculado

con la determinacion objetiva del resultado del periodo”.

Los ingresos, como hemos venido reflejando a lo largo de! trabajo, constituyen
una parte esencial para la supervivencia y funcionamiento diario de las empresas. Sin
embargo, existen algunas partidas que se incluyen en la cuenta de pérdidas y ganancias
y por tanto incrementan el resultado contable pero que no son incrementos netos de
tesoreria ni son el equivalente monetario de la venta porque tal no se produce. En este
apartado vamos a analizar dichas partidas asi como aquellas otras que de un modo u
otro puedan distorsionar la imagen fiel del resultado contable de una empresa. Estos

pueden ser los incluidos en el siguiente cuadro:

CUADRO 33
INGRESOS QUE AFECTAN AL INGRESOS COMPENSADORES DE
RESULTADO CONTABLE GASTOS -
-Ventas y prestaciones de servicios -Variaciones de existencias
-Subvenciones a la explotacion -Trabajos realizados para la empresa
-Otros ingresos de gestion. -Excesos/aplicaciones provisiones
-Ingresos extraordinarios -Subvenciones capital transferidas al

ejercicio

-Beneficios procedentes del inmovilizado ¢ -Diferencias positivas de cambio*
ingresos excepceionales

Fuente: elaboracion propia. (*) En determinadas ocasiones como expusimes anteriormente.

Se trata de diferenciar aquellos ingresos que -independientemente de cuando se
produzca su incorporacion al resultado (en varios ejercicios, de forma anticipada o en
el ejercicio en cuestion)- van a generar incrementos en el patrimonio neto de la
empresa mientras que los “ingresos-compensadores de gastos” tunicamente van a
corregir o a activar gastos que anteriormente se¢ habian producide en la empresa. Es
una diferenciacién importante, sobre todo, a la hora de analizar el resultado del

ejercicio y su contenido segtin el PGC espariol.
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5.3.- EL CONTENIDO DEL DEBE

El plan contable de 1990 también se inclina por una consideracién amplia del
concepto de gasto incluyendo tanto los ordinarios como algunos extraordinarios, todos
incluidos dentro del grupo 6 del plan de cuentas. Seran todos estos epigrafes los que se
regularicen para, de este modo, calcular el resultado del ejercicio. Se incluyen los
siguientes conceptos, siguiendo la estructura de la cuenta de resultados de la IV

Directiva;

1.- GASTOS DE LAS ACTIVIDADES ORDINARIAS:
I 1.- Gastos de la explotacion:
1.- Reduccion de existencias de productos terminados y en curso.
2.~ Aprovisionamientos:
a) Consumo de mercaderias.
b) Consumo de materias primas y otras materias consumibles.
¢) Otros gastos externos.
3.- Gastos del personal:
a) Sueldos, salarios y asimilados.
b) Cargas sociales.
4.- Dotaciones para amortizaciones del inmovilizado.
5.- Variactones de las provisiones de trafico:
a) Vartacién de provisiones de existencias.
b) Variacion de provisiones y pérdidas de créditos incobrables.
¢) Variacion de otras provisiones de trafico.
6.- Otros gastos de explotacion:
a) Servicios exteriores.
b) Tributos.
-¢) Otros gastos de gestion corriente.
d) Dotacion al fondo de reversion.
12 -Gastos financieros:
7.- Gastos financieros y gastos asimilados:
a) Por deudas con cmpresas del grupo.
b) Por deudas con empresas asociadas.
¢} Por deudas con terceros y gastos asimilados.
d) Pérdidas de inversiones financieras.
8.- Variaciones de las provisiones de inversiones financieras.
9.- Diferencias positivas de cambio.
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II.- GASTOS EXTRAORDINARIOS:
10.- Variacién de las provisiones de inmovilizado inmaterial, material y
cartera de control.
11.- Pérdidas procedentes del inmovilizado inmaterial, material y
cartera de control.
12.-Pérdidas por operaciones con acciones y obligaciones propias
13.- Gastos extraordinarios.
14.- Gastos y pérdidas de otros ejercicios.
15.- Impuesto sobre Sociedades.
16.~ Otros impuestos.

La cuantificacion de los gastos se realizara cuando se recoja el valor monetario
de las salidas o disminuciones del activo neto, siguiendo los principios del devengo y
de prudencia. Y es por este ultimo principio que se incluyen ademas de los realizados
que provocan dichas disminuciones o salidas, aquellos que sélo constituyan
disminuciones potenciales siempre que se traten de sucesos probables y que puedan
ser razonablemente cuantificables. Al igual que con los ingresos se diferencian
aquellos gastos en funcion de la problematica que plantean en la cuenta de resultados

del PGC.

El principal problema de los gastos es la rigurosa aplicacidn del principio de
prudencia que conlleva la exigencia de contabilizar partidas que todavia no suponen
una variacién negativa del neto patrimonial de la empresa en el ejercicio puesto que
aiin no se han realizado. Pero hay que contabilizarlas por prudencia, lo que provoca
una distorsion importante en el calculo del resultado. La principal diferencia en
relacion a las partidas de ingresos es la consideracion de las variaciones (negativas)
del neto en el ejercicio que todavia no son tales. La consecuencia mas importante,
ademds de la asimetria con los ingresos, es la necesidad de tener que realizar
estimaciones al desconocer la cuantia, la certeza y/o el momento en el que éstos se
produzean. Manteniendo el criterio de coherencia conceptual seguido para los

ingresos, en relacion a los gastos se agrupan como sigue:
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CUADRO 34
DEBE DE L4 CUENTA DE PERDIDAS ¥ GANANCIAS DEL PGC 1990

2. Aprovisionamientos

3. Gastos de personal

4. Dotaciones para amortizaciones de inmovilizado...
5. Variaciones de las provisiones de trafico

6. Otros gastos de explotacion

Variaciones de neto patrimonial 7. Gastos financieros y asimilados

11, Pérdidas procedentes del inmovilizado inmaterial,
material v cartera de control

i2. Pérdidas por operaciones con acciones
obligaciones propias

13. Gastos extraordinarios

14, Gastos y pérdidas de otros ejercicios

15. Impuesto sobre sociedades

1. Reduccién de existencias de PPTT y en curso de
fabricacion
8. Variacién de las provisiones de inversiones
financieras

9. Diferencias negativas de cambio
10. Variacion de las provisiones de inmovilizado
inmaterial, material y cartera de control

No variaciones de neto patrimonial

Fuente: elaboracién propia.

e VARIACIONES DE NETO

En el epigrafe namero 2 dentro del debe se agrupa bajo el titulo de

aprovisionamientos dos tipos de conceptos: -las compras de bienes y -el gasto

asociado con las salidas de existencias. A su vez, se subdividen en:

a) Consumos de mercaderias: recoge las compras de mercaderias en el periodo asi
como las devoluciones de compras y los rappels, ademas de las variaciones de
existencias que se han producido con signo positivo, si tienen saldo deudor y negativo,
si su saldo es acreedor. Las compras se reconocerdn contablemente cuando se hayan
transmitido todos los riesgos y beneficios significativos caracteristicos de la
propiedad, segin las condiciones estipuladas con el proveedor. Todo ello con
independencia de cuando se realice la facturacion, o si han entrado o no las

mercaderias en el aimacén de la empresa.

Al igual que sucedia con las ventas, hay determinadas compras que no se
reconoceran como tales en ningun caso, segun recopila AECA (1996, 30) como son: -
las mercancias recibidas en depésito regular, - las mercancias recibidas en

consignacion, - las adquisiciones con pacto firme de reventa, - los anticipos entregados
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a cuenta de compras todavia no realizadas, - determinadas actividades que requieren la
formalizaciéon de un contrato de suministro durante un periodo de tiempo y - los

envases recibidos de proveedores con opcién de devolucion.

Un caso particular de operacién de compra es la realizada mediante
instrumentos financieros. Hay determinados mercados de bienes, como el petrdleo, los
Citricos,... que tiene unas caracteristicas peculiares a la hora de realizar la compra. En
primer lugar, el coste de adquirir las opciones se contabilizard como gasto cuando ésta
se produzca, como regla general. La opcidon de compra poseida por la empresa no se
registrard como compra de la actividad principal hasta que no se haya ¢jercitado dicha
opcidn. Una vez realizada la opcidn, la compra sera efectiva y se contabilizara. Para el
caso de los futuros sucede igual, no se registrara contablemente hasta que la compra

sea efectiva.

Otra cuestién a tener en cuenta son las transacciones entre empresas vinculadas
que también se deberan realizar en funcién del principio de precio de adquisicion, para

conseguir asi la objetividad necesaria en la informacion contable.

En conclusion, el aspecto subjetivo que afecta al resultado contable respecto a
las existencias se encuentra en la seleccién del método de valoracion de las mismas.
En funcion de cémo afecte cada método al resultado y de los objetivos de la direccion
-que es quién elabora la cuenta de pérdidas y ganancias- asi influird aumentando o

disminuyendo el importe “fiel” del beneficio de la empresa.

b) Consumo de materias primas y otras materias consumibles: recoge el consumo
neto de materias primas y otras materias consumibles. El PGC mantiene el sistema
especulativo para realizar la valoracién de las existencias. El problema principal de
esta partida es no tanto su valoracidon como su imputacion a periodos y a productos.
Los nuevos sistemas de gestion de costes como son el ABC o ABM ayudan a suavizar
el problema puesto que detectan y reducen el coste de actividades ociosas, sobre todo,

pero no lo eliminan en su totalidad.
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¢) Otros gastos externos: otro apartado de los aprovisionamientos lo componen
aquellos trabajos o servicios que realizan otras unidades econémicas de produccion
para la nuestra, Hay determinadas actividades que supone mas coste realizarlas la
propia empresa que subcontratarlas a terceras. Se incluyen las partidas de trabajos
realizados por otras empresas, partida que empieza a tener cada vez mayor
impottancia en un intento de reducir costes. Es una cuenta en la que se incluyen tanto

et coste de la mano de obra como el de los productos o recursos que utilizan...

En resumen, el epigrafe de aprovisionamientos85 tiene mucha importancia hoy
dia porque debera quedar un margen suficiente para que la empresa pueda subsistir y
de la unién de ambos conseguir un precio competitivo en el mercado. Actuaimente el
mercado ha cambiado mucho y ya no son los productores los que determinan el precio

sino sus consumidores, la ley de la oferta y la demanda.

En el epigrafe niimero 3 se expone una partida de importancia vital para las

empresas actualmente como son los gastos de personal. Cada vez el papel de los

empleados en la empresa es mds importante y decisivo para aumentar la productividad
empresarial. Forman parte de lo que se viene denominando recursos competitivos,
aspecto diferenciador empresarial. Debido a la robotizacién y automatizacion de los
procesos productivos, -menor necesidad de fuerza de trabajo- se exige una mayor
especializacion, preparacion y formacién del personal. Como recoge Mazarracin
Borreguero (1992, 5) nace la figura del tecndcrata ya que “los avances tecnologicos en
la empresa de manufacturacion hacen imprescindibles la intervencion de personas
cada vez mds cualificadas”. Por otra parte, la empresa es concebida segin Marr y

Garcia Echevarria (1984, 29) como “un sistema de dimensiones interpersonales™.

Un problema en relacion a la contabilizacion de los gastos de personal son los
costes indirectos de formacion del personal de la empresa. La postura de la
denominada contabilidad social (behaviour accounting) y, en concreto, de la
contabilidad de recursos humanos (CRH) consideran que en el fondo de comercio se

encuentran las cualidades y habilidades técnicas del personal, los directivos y los

#Se trata de un problema muy complejo que se escapa del dmbito de este estudio.
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empleados, junto con la imagen comercial, la marca y la clientela, entre otros factores.
Ademads, los gastos de reclutamiento, seleccion, formacion y adaptacion del personal
pueden activarse segiin la CRH. En caso contrario se podria producir un descenso en
los mismos si f{inicamente se considerasen como partida negativa del beneficio
contable del ejercicio. Se pueden entender como gasto o como parte del activo de la
empresa. Estas partidas afectan muy positivamente a los ingresos de las empresas
pero, a su vez, también hacen aumentar los gastos del periodo, si se contabilizan como

tales.

La idea patrimonialista que estd recogida en toda la aplicacién practica del
PGC contrasta con el fin de la contabilidad que se basa en el criterio econémico de la
imagen fiel. Por esta aparente contradiccion, la informacion contable tradicional esta
obstaculizando el reflejo fiel del personal de la empresa, en varios sentidos, como

corrobora Mufioz Colomina (1984, 251):

1.- Desfavorecen las inversiones reales orientadas a la formacién de los recursos
humanos, aspecto éste que favorecera mejores resultados finales al poder afrontar la
empresa los cambios en el entorno, la competencia, introduccion de nuevas
tecnologias...

2.- No reflejan que los beneficios de la empresa se deban a su eficacia o a la
liquidacién de sus activos humanos. Se disminuyen asi las cuentas de gastos de
personal, aumentando indirectamente el resultado contable.

3.~ Plantea considerar antes que los problemas productivos los humanos, no figurando
dentro de los criterios de eficacia. La dificil evaluacién monetaria de los recursos

humanos resta importancia a este recurso competitivo tan importante en la empresa.

La solucidn a este problema que plantea la CRH consiste en que las empresas
publiguen su informe anual normal junto con un balance y una cuenta de pérdidas y

ganancias con inversiéon en recursos humanos, para reflejar asi la incidencia de sus

empleados en la empresa.
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Pero la CRH no estia exenta de criticas. Segun recoge Ortigueira Bouzada
(1980, 548) Jauch v Skigen™ entendian que los gastos de formacién no podian ser
considerados como activos patrimoniales ya que la empresa no tiene ia propiedad de
sus empleados (no existe la esclavitud). Pero lo que si es cierto es que se trata de una
vision demasiado Jegalista al considerar que un activo solamente es aquello sobre lo
que puede tener propiedad la empresa. El personal no es propiedad de la empresa pero
si sus rendimientos v servicios realizados en y para la empresa y que repercutiran en la
produccion. Los gastos de inversion a activar serian los de: -reclutamiento, -seleccion,

-contratacion y -formacién. El problema esta en delimitar el concepto de activo.

Tradicionalmente, estos gastos se consideraban gastos ordinarios de la
explotacién. Sin embargo, se propone desde la CRH su activacion y correspondiente
amortizacién. De hecho, el principio de correlacién de ingresos y gastos es el mads
favorable a la hora de considerar la activacién ya que estos gastos van a generar
ingresos por un periodo superior al ejercicio econdmico en el que se imputan. Otro
principio que esta a favor de la activacion es el de empresa en funcionamiento puesto
que ha de valorar las posibles opciones de una empresa para mantener su capacidad y
continuar desarrollando sus actividades. Hoy en dia la necesidad de formacion a todos
los niveles de una empresa es evidente. Pero el principio de prudencia y su hegemonia
en el PGC espaiiol impiden esta practica. Este principio trata de proteger los intereses
de propietarios y acreedores de la empresa, y puesto que estos gastos® no som
convertibles en liquidez en caso de quiebra o suspension de pagos en una empresa, no

los considera.

8 Seria interesante conocer los planteamientos de Jauch y Skigen sobre ef arrendamiento financiero, ya
que el bien arrendado seglin esta modalidad tampoco es propiedad de la empresa. Se puede pensar
incluso que existe un cierto paralelismo con el leasing, ya que la empresa que utiliza el bien objeto de
arrendamiento financiero no lo posee, sing que posee realmente sus servicios. lgualmente sucede con el
personal ;cual es el motivo entonces para no contabilizarlos del mismo modo?. El legislador, desde
nuestro punto de vista, es bastante cauteloso con el inmovilizado inmaterial, el intangible en la empresa
y trata de poner reparos en cuanto a su contabilizacion. Sigue detras de esto una concepcion juridica
frente a la meramente econdmica, que es la que valida el principio de imagen fiel y que deberia
subyacer en todas las normas contables.

¥ Recoge Mazarracin Borreguero (1992, 120} como cjemplo de CRH las sociedades Jjaponesas, que
enfocan sus recursos humanos como activos mas que como gastos, debido a la importancia que tiene en
esa economia la alta tecnologia desarrollada por el capitai humane. También hoy en dia es Ia
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Ademds, cada vez tienen mas peso puesto que tienen una gran repercusion en
los ingresos futuros de la empresa; porque sino no se realizarian. Esta afirmacion tiene
mucha logica pero ademds estd fundamentada. En un estudio se plantea Mendosa
(1996, 408-411) si los gastos en formacién ofrecen o no resultados tangibles para la
empresa. Muchos directivos se plantean a la hora de llevar a cabo programas de
formacion si tendran o no incidencia en los ingresos de la empresa. Si conocieran una
manera de medir la aportacion de los resultados a la empresa quizas no conllevaria
tantos “recelos”. Es importante conocer esa aportacién pero también es dificil de
valorar. Como sefiala Mendosa (1996, 408) empresas como Microsoft y AT&T han
desarrollado “unos criterios®® gue les proporcionan referencias para valorar el éxito
de sus programas de formacion de ventas. Han evitado caer en la presuncion de gue
un incremento de las ventas es el resultado de una mejor formacién. Por el contrario,
han optado por fijarse en le desarrollo del comportamiento de los vendedores, tanto
durante como después de wun programa de formacién, para analizar las

consecuencias positivas que estd teniendo esta formacion”.

Sin embargo, la situacién® actual en nuestro pais respecto a los recursos
humanos estd evolucionando. El reflejo de ese ligero cambio contable se puede
constatar en la adaptaci()n90 del PGC para las sociedades andénimas deportivas (SAD).
Los futbolistas son considerados segiin e] PGC inmovilizado inmaterial para su club

de fitbol dentro de la cuenta (215) “Derechos de adquisicion de jugadores™; que

concepcion de los paises occidentales mas avanzados, considerando los recursos humanos como un

recurso esencial.,

¥para evaluar dichos gastos se emplean el modelo “cuatro niveles de evaluacién” que Kirkpatrick

desarrollé en 1959, son los siguientes:

e Nivel Uno: Reaccidn. ; Esta satisfecha la persona que recibe la formacion?

e Nivel Dos: Aprendizaje. ;Modificé su actitud, aumentd su conocimiento o mejord sus técnicas
précticas la persona que recibid la formacion gracias a ésta?

e Nivel Tres: Actitud, ; Emplean en el trabajo nuevas actitudes, conocimientos y técnicas practicas?

¢ Nivel Cuatro: Resultados. ;Qué efectos tiene la formacion sobre la empresa?. No solo en cuanto al
aumento de las ventas -que puede ocurrir, por ejemplo, a la hora de formar vendedores- sino
también por el aumento de beneficios, mejora de la calidad, reduccion de los costes operativos u
otro tipo de costes. Muchos factores pueden influir en los resultados.

®Dentro de fos de primer establecimiento se incluyen fo bonos de los fundadores, la evaluacién técnica

y econdémica del proyecto, ... y como partida especial los gastos de captacién, adiestramiento y

distribucién del personal. Son los Gnicos gastos de personal de la empresa que la ley permite activar.

Creemos que se trata de una consideracidn un tanto subjetiva y arbitraria porque supone contabilizarlo

al inicio del funcionamiento de una empresa y no en todos [os casos.

* Por 1a orden ministerial de 23 de junio de 1995.
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incluye el total satisfecho por el “fransfer mds todos los gastos necesarios para la
adquisicién del jugador”. Ello esta motivado porque los jugadores firman contratos
con los clubes, conociéndose su duracion y de este modo se permite poder activarlos y

amortizarlos en el plazo que dure ¢l contrato.

Sin embargo, el jugador -pagando su cldusula de rescisién- puede fichar por
otro club y desligarse de aquél en cuyas cuentas anuales estan incluidos dentro del
inmovilizado inmaterial. En esta situacion se contabilizaran las pérdidas o beneficios
extraordinarios en esos casos de traspaso o ejercitacion de cldusulas de rescision
surgidos por la diferencia entre los importes recibidos por la operacion y el valor
contable de los derechos que se poseian sobre el jugador.

Otro apartado donde también se recogen aspectos de los jugadores’ es una
adaptacién de la cuenta (273) “Gastos a distribuir en varios ejercicios” y que se
denomina Derechos de imagen de jugadores. Viene a incluir los importes satisfechos
a jugadores para conseguir el derecho de imagen por tiempo superior a un afio, y que

al aplicarse a resultados tendra la consideracién de gastos del personal.

En cuanto a los gastos que origina la cantera también hubo mucha discusion en
la doctrina contable puesto que algunos los consideraban inversiéon de los clubes para
afrontar su futuro y otros les asimilaban un trato parecido a los gastos de investigacion
y desarrollo. Al final, la adaptacion del PGC espafiol para las SAD los considera
gastos del ejercicio. En palabras de Serrano (1995, 6) “es una postura prudente desde
el punto de vista contable, pero parece que el cuidado de la cantera desempefia en los
clubes la misma funcion que la investigacion en las empresas de negocios, y la norma

contable quiza contribuya a su desincentivacion”.

En el epigrafe nimero 4 se recogen las dotaciones para amortizaciones del

inmovilizade como expresion contable por su depreciacion. Se trata de una pérdida de

M'Llegados a este punto se nos plantea la duda de considerar las diferencias existentes entre los
jugadores de un ¢lub de ftbol y los trabajadores de una auditoria contable, por ejemplo. Muchas veces
también los altos directivos auditores tienen contratos en las empresas que, en ocasiones, llevan
implicitos contratos blindados multimillonarios conocidos como “golden parachutes”,
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valor pero, a diferencia de la contabilizacion de las pérdidas efectivas y de las
provisiones, es sistematica. Supone una variacién negativa del neto patrimonial, En
este epigrafe se agrupan los siguientes conceptos:

* Amortizacién de gastos de establecimiento: puesto que son gastos que van a tener
una incidencia en los ingresos de varios ejercicios econdémicos se distorsionaria en
gran medida la informacion si fueran imputados en un sdlo ejercicio. Su caracteristica
principal es su consideracion conceptual y contable: como activos reales, activos
ficticios, o gastos sin mas. La doctrina se encuentra dividida en este aspecto en
concreto. Para Luengo Mulet (1975, 120-121) se denominan cargas diferidas puesto
que “a fin de no falsear el resultado, estos gastos son distribuidos entre varios
gfercicios”. Pero seguidamente afiade que “no representan un activo negociable, sino
unicamente unas cargas a repartir”. Norverto Laborda (1994) considera que estos
gastos forman parte del activo real de la empresa debido a su funcionalidad, también
denominados “activos funcionales™; son desembolsos necesarios para que la empresa
pueda iniciar el objeto social para el cual se constituye. Son inversiones’ propiamente

dichas.

Por su parte, la 1eoria patrimonialista del balance considera que no deben
incluirse como activo puesto que no tienen valor de realizacién y por lo tanto no
supone garantia para sus acreedores, puesto que no salvaguarda la integridad del
patrimonio de la sociedad frente a los acreedores de la misma. Una cuestion esta clara:
la diferencia entre una maquina y los gastos plurianuales se encuentra en que estos
ultimos no tienen vaior de realizacién porque en todo lo demas son semejantes. En el
caso en el que se produjeran determinados gastos initiles, por ejemplo, la realizacton
de actividades que no van a servir para que la empresa se constituya, dentro de los
gastos a distribuir en varios ejercicios, sera su funcionalidad la que determinara su

inclusién dentro de los gastos del ejercicio.

*? También Schmalenbach, dentro de su teoria dinamica, considera que estos gastos plurianuales son tan
activo como lo son las maquinas que realizan ¢l proceso productivo de la empresa, siguiendo a Luengo
Muilet (1975, 124). Del mismo modo expone este autor que se trata de “wna inversion sui generis
puesto que separadamente no ticnen ningin valor de realizacion en el mercado.” Se aboga a su
funcionalidad y a la aplicacion del principio de gestion continuada para considerarse activo.
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Decantandonos por una consideracion u otra creemos que la contabilidad hoy
dia es un sistema de informacién lo suficientemente asentado en el devenir
empresarial y que influye no sélo sobre los acreedores sino sobre una pluralidad de
agentes y que requiere ser lo mas objetiva posible, que exprese la imagen fiel de la
empresa independientemente de la forma, expresando el fondo econémico (no
juridico) de la explotacion en cuestion. Después se estableceran mecanismos para
garantizar las deudas y para repartir el beneficio en funcion del modelo propuesio en

este estudio.

Siguiendo el razonamiento de Luengo Mulet (1975, 132) estos gastos no se
amortizan sino que se sanean directamente. Esta afirmacidn se justifica en que “a/ no
ser objeto de renovacion la inversion que se recupera de forma liquida, no serd
preciso la creacion de un fondo, en el sentido activo del término, a tales efectos sino
que la liguidez generada tiene la consideracion de disponibilidad total”. Con la
amortizacion de estos gastos se consigue su distribucion en los ejercicios en los que se
generaran ingresos correlacionados con los mismos. La justificacion del diferimiento
de los gastos de establecimiento es doble, segun Wanden-Berghe (1994, 398):

“a} implicacion desembolsos ineludibles para realizar la actividad empresarial y
obtener beneficios con su desarrollo. Sin embargo, se incurre en eflos con
anterioridad a la generacion de tales beneficios, y de ahi que se imputen en los
ejercicios en que se produzcan éstos.

b) estan relacionados con la captacion de recursos propios y gastos para la puesia en
marcha de la actividad. En consecuencia, eslos gastos se asocian a unos recursos
cuya permanencia en la empresa es de cardcter indefinido teniendo una influencia

temporal superior al ejercicio econémico”.

% Amortizacion del inmovilizado inmaterial: ademas de por el uso o el disfrute del
bien se incluye dentro de esta partida la obsolescencia que pueda afectar a las
inversiones intangibles que posea la explotacién en cuestion. Aqui se contabilizara
también la depreciacion efectiva de un bien adquirido de acuerdo a un contrato de
leasing, cuando se tiene constancia de que no existan dudas razonables de que la

empresa va a ejercitar la opcion de compra.
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Se trata de una de las partidas méas comprometidas dentro de la cuenta de
resultados puesto que suponen estimaciones, con todos los matices subjetivos que
éstas poscen. Es decir, que su contabilizacién depende de las consideraciones y
aspectos subjetivos que aquellos que elaboran las cuentas quieran incorporar. Es cierto
que se puede conocer la vida util de un bien en funcién de la experiencia pero, en
muchas ocasiones, esto incluso es imposible, 1o que provoca la estimacién subjetiva

de esta partida aunque si sea un variacién negativa de neto patrimonial.

Ademas para el caso de los inmovilizados inmateriales esta problematica es
mayor puesto que se trata de activos intangibles de dificil comprobacion practica a
través de la experiencia de su vida util. De ahf que el legislador imponga unos criterios
de amortizacién fijos para evitar que el bien no esté amortizado y, por tanto, su coste
de adquisicion repartido en varios ejercicios. Asi, la norma de valoracién quinta
impone una serie de plazos de amortizacion para partidas concretas. En ocasiones, la
importancia de estas cuantias asi como su intangibilidad, sobre todo, son las causas de
que el legislador imponga unas cautelas superiores al resto de inmovilizados. Para los
derechos derivados de los contratos de arrendamiento financiero se amortizaran en un

plazo que no superard en ningun caso la vida util del bien objeto del contrato.

La norma de valoracion cuarta se refiere a este particular para el inmovilizado
inmaterial, referencidndose a la norma segunda sobre inmovilizado material excepto
para algunos particulares. En cualquier caso debera estar en condiciones de
funcionamiento el bien para que éste se empiece a amortizar. Hasta que €ste no esté
con capacidad de poder producir ingresos con regularidad, eliminando, obviamente, el
periodo de prueba, no se empezara a dotar la amortizacion. En palabras de Wanden-
Berghe (1994, 380) “la amortizacion comienza en el momenio en que termine el

proceso de absorcion de costes del inmovilizado™.
*  Amortizacion del inmovilizado material: esta cuenta viene a recoger la depreciacion

que sufren los activos materiales que forman parte del proceso productivo de la

empresa con motivo del funcionamiento, uso o disfrute de los mismos, asi como de
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la obsolescencia que pueda afectarles. Se siguen las mismas reglas que en el caso

de los inmateriales, todo ello recogido conforme a la norma de valoracion segunda.

Otro apartado que se incluye dentro de los gastos de explotacion en el debe de
la cuenta de resultados son las variaciones de las provisiones de trifico, que vienen
a contabilizar el importe neto de las correcciones valorativas realizadas al cierre del
ejercicio motivadas por la depreciacion de caracter reversible en clientes y deudores,
de otras operaciones de trafico o bien por la pérdida de valor de las existencias. Tienen
su razon de ser en la aplicacion del principio de prudencia siguiendo el tratamiento
contable de riesgos o pérdidas potenciales. No son realmente provisiones de neto
porque no se tienen en cuenta para su cierre las pérdidas realmente provisionadas que
se han producido y las que no tenian provision. Es decir, que se produce un trasvase de
resuitados de un ejercicio a otro puesto que al cierre del ejercicio es cuando se aplican
y se dotan las del ejercicio siguiente. Conforman esta partida las siguientes:

a) Variacion de provisiones de existencias: recoge la diferencia entre las dotaciones de
provisiones efectuadas en el ejercicio y aquellas que realmente se han utilizado para
aplicar a una pérdida efectiva por disminuir su valor durante el gjercicio el inventario
de las existencias que posee la empresa en almacén. Las partidas que componen este
apartado son: las dotaciones a la provisién de existencias y la provision de existencias
aplicadas. La primera partida es una correccién valorativa realizada al cierre del
ejercicio, por depreciacion de caracter reversible en las existencias. Esta partida se
dota al final del ejercicio por la diferencia entre el valor de compra y el valor actual de
fas existencias del almacén; siempre tomando como base el valor de origen del

inventario y no el del afio anterior.

Son muchas las causas que provocan la creacion de estas provisiones, ademas
de ser muy subjetivas y poco sujetas a situaciones medibles objetivamente. Es decir,
que simples cambios en los gustos de los consumidores pueden hacer que un producto
en almacén se deprecie. De ahi que la politica de almacén es muy importante para el
devenir de la empresa. La cada vez menos dependencia del almacén hace disminuir

este riesgo pero aumenta otros, como el de paralizar la produccion si las materias
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primas, por ejemplo, no llegan para incorporarse al proceso productivo en el periodo

establecido para ello.

En cuanto a las provisiones de existencias aplicadas contabilizan el importe de
la provision existente al cierre del ejercicio anterior. Las provisiones por operaciones
de trafico son las unicas que no se aplican directamente sobre el activo que se deprecia
sino que se recogen por el mismo importe por el que nacen. De cualquier modo, estas
variaciones se recogen por el importe neto, Jo que implica que esta cuenta del grupo
siete, en principio del haber, se contabilice restando en el debe de la cuenta de

pérdidas y ganancias.

b) Variacion de provisiones y pérdidas de créditos incobrables: Recoge la diferencia
entre el importe del riesgo potencial por insolvencias de trafico y la pérdida real
producida por este motivo. Serd la norma de valoracién doceava la que estipule la
obligacion de realizar las correcciones valorativas oportunas, dotandose las
provisiones “en funcion del riesgo que presenten las posibles insolvencias con
respecto al cobro de los activos de que se trate”. Las partidas que agrupa este apartado
son las siguientes: - pérdidas de créditos comerciales incobrables, -dotacion a la
provision para insolvencias de trdfico y -provision de insolvencias de trdfico

aplicadu.

¢) Variacion de otras provisiones: al igual que el resto agrupa la variacién neta de las
provisiones por otras operaciones de trafico como son las devoluciones de ventas, las
garantias de reparacion, las revisiones y otros conceptos similares. En el caso de no
dotarse se podria estar soportando en ejercicios posteriores y distintos en los que se
contabilizaron los ingresos por venta, situacidén que iria en contra del principio de
correlacion de ingresos y gastos. Algunos autores consideran que estas provisiones
bien podrian incluirse dentro de las provisiones para riesgos y gastos. La principal
diferencia estriba no en su contenido sino en que surgen de las actividades de

explotacion propias de la empresa y se dotan y desdotan cada ejercicio.
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El importe de esta variacidon puede tener importancia para los clientes de la
empresa cuando analizan la informacion financiera de la empresa que les provee,
puesto que si se trata de cuantias elevadas se podria entender que sus productos o
servicios no satisfacen totalmente a sus clientes, lo que hard a éstos imponer unas
fuertes exigencias y requisitos a la hora de fijar las condiciones del contrato. Agrupa a
las partidas siguientes: - dotacién a la provision para otras operaciones de trdfico, y -

la provision para otras operaciones de trdfico aplicada.

El ultimo bloque de los resultados de explotacién del debe del modelo de
cuenta de pérdidas y ganancias del PGC, sin tener en cuenta el impuesto sobre
sociedades, son los otres gastos de explotacién, que agrupa diferentes conceptos
como son servicios diversos realizados por unidades productivas diferentes a la
empresa, asi como tributos y otros gastos de gestion corriente entre los que se

encuentran los siguientes:

a) Servicios exteriores: estos gastos incluyen los correspondientes a factores de
produccion adquiridos a otras empresas, diferentes de los de aprovisionamiento y que
son necesarios para el desarrollo de las actividades propias de la empresa. Como
caracteristica peculiar y diferenciadora se trata de recursos no almacenables. Agrupa a
diferentes partidas entre las que destacamos los gastos de investigacion y desarrollo
del ejercicio y los arrendamientos y canones. En el primer caso son partidas que tienen
una especial incidencia sobre las ventajas competitivas de cualquier unidad
productiva, ya que junto a los recursos humanos configuran la innovacion tecnoldgica.
En un mundo como el actual, la investigaciéon puede suponer importantes ingresos

para la empresa que se diferencia de las demas.

El legislador establece cautelas particulares en esta cuenta, como con los gastos
de establecimiento y los de del fondo de comercio, debido a que se trata de unos
gastos que tienen escaso valor de realizacién o ninguno ademds de ser intangibles.
Estas reservas se encuentran recogidas en el articulo 174 del TRLSA sobre el no

reparto de dividendos entre los accionistas si existen gastos de I+D pendientes de
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amortizar, a no ser que existan reservas libres por cuantia superior o igual a esos

gastos.

Un caso particular de contabilizacién de los gastos de arrendamiento es cuando
se contrate por la empresa el alquiler de una maquina a través de una empresa de
leasing. Cuando la empresa conozca a priori que se va destinar a una actividad
temporal -que no va a perdurar en el tiempo- y, por tanto, sabe que no se va a ejercitar
la opcion de compra del contrato de leasing, en base a la aplicacion de la norma de
valoracién quinta apartado f) no se contabilizara ese derecho al uso como

inmovilizado inmaterial sino como un arrendamiento normal.

En el debe de la cuenta de resultados del PGC espaiiol también tienen cabida

los gastos financieros, a la par de los ingresos de esta naturaleza. No se trata de

outputs de la cuenta de resultados en sentido estricto, ya que también incluyen
pérdidas. Ademas dentro de este tipo de gastos se encuentran también los motivados
por intereses, que no surgen con motivo de una transacciéon sino debido a la
adquisicion de recursos financieros ajenos. Como caso particular podemos resefiar los
descuentos sobre ventas por pronto pago, que en si mismo no se trata de un gasto
como tal sino que es un menor ingreso porque a la empresa sus clientes le pagan un
menor importe, antes de la fecha normal de pago dentro de las condiciones del sector.
Esto provoca una ventaja para sus clientes que repercute también en la empresa

proveedora.

En el epigrafe siete del debe de la cuenta de pérdidas y ganancias se encuentran
los gastos financieros y gastos asimilados que se agrupan, a su vez, en: aquellos
procedentes de deudas con empresas del grupo, con empresas asociadas, con terceros y
gastos asimilados y pérdidas de inversiones financieras. Se deben diferenciar para

poder sopesar sus efectos (posibles autotransacciones) en la cuenta de resultados.

£l segundo componente de los gastos financieros, dentro del epigrafe ocho del

debe de la cuenta de pérdidas y ganancias, son las variaciones de {as provisiones de

inversiones_financieras que, a diferencia de las provisiones de trafico, vienen a
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reconocer pérdidas potenciales de fas inversiones financieras de la empresa, en
cumplimiento del principio de prudencia. Como ya hemos comentado de las
provisiones, se trata de estimaciones subjetivas que pueden distorsionar la imagen fiel

de la informacion contenida en los resultados de la empresa.

Finalizando el bloque de los gastos financieros incluimos las diferencias
negativas de cambio que recogen la variacion negativa por el tipo de cambio en
valores de renta flja, créditos, deudas y efectivo reconocidos en moneda extranjera.
Sera 1a norma de valoracion catorceava la que recoja estas diferencias. A pesar de que
la IV Directiva no ha establecido ninguna norma ni tan siquiera orientativa respecto a
las diferencias de cambio, el PGC de 1990 ha seguido el principio de prudencia para
establecer su tratamiento contable; a pesar de que estas pérdidas de valor sean sélo
potenciales (no son variaciones de neto), mientras que los beneficios se contabilizan
como ingresos a distribuir en varios ejercicios hasta que se realicen. Las pérdidas se
contabilizaran como tales cuando al cierre del ejercicio se reconozca su existencia, sin

necesidad de realizarse para poder contabilizarse.

AECA, por su parte, se caracteriza en cuanto al tratamiento contable de estas
diferencias porque ofrece la alternativa de poder compensar. Ello supone que
clasificando dichas diferencias segiin el plazo de la operacion que las genera, se
permita la compensacion de las diferencias negativas con las positivas, incluso entre
créditos y deudas siempre que se trate de monedas similares en cuanto a sus riesgos y
vencimientos. El saldo resultante si es negativo se imputara a resultados del ejercicio,
mientras que si resulta positivo se debe diferir a su posterior realizacidon. Si los
requisitos para la compensacidén no se cumplen, entonces se aplica lo establecido en el
PGC. De todas formas AECA esta en linea con lo establecido por el [ASC de imputar
directamente a resultados tanto las diferencias positivas como negativas, siempre que

provengan de operaciones a corto plazo.
En casos de cobertura de cambio se considerara Gnicamente la parte del riesgo

no cubierto. En el caso de valores de renta fija, créditos y débitos se podran agrupar

por monedas que sean convertibles oficialmente en nuestro pais y se aplicara la regla
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general para todo el grupo, no partida por partida. Se trata de una aplicacién practica

de esta norma.

Sin embargo, esta ley genérica tiene alguna excepcion. Esa diferencia negativa
se puede incorporar como menor coste de adquisicion del inmovilizado financiado con
financiacion ajena en moneda extranjera a un plazo superior a un afio siempre que se
cumplan una serie de condiciones, como establece el apartado seis de la norma de
valoracién catorceava del PGC. El importe global, incluyendo la disminucién por
diferencias de cambio, se consideraran dentro de la base para calcular fas oportunas

provisiones y amortizaciones.

Llegados a este punto tenemos que hacer referencia a ciertos tratos de favor de
determinadas empresas respecto al tratamiento de las diferencias potenciales de
cambio negativas de las operaciones de financiacion ajena a largo plazo en moneda
extranjera. Puede darse el caso de que todavia no se hayan producido reembolsos
financieros y se deban contabilizar por el principio de prudencia unas pérdidas que
pueden revertir en un futuro no lejano, debido a inestabilidades en algunas monedas.
La practica contable reconoce, en determinadas ocasiones, la incoherencia del
principio de prudencia, ya que dicta una serie de normas discrecionales para no dafiar
las cuentas anuales de determinadas empresas con un importante peso politico en
nuestra sociedad. Asi, ta Circular del Banco de Espafia 18/1992, de 16 de noviembre,
como recoge Cea Garcia (1992, 453), relativa al sancamiento de la cartera de renta fija
de las entidades de crédito. Con esta medida se favorecieron las cuentas de resultados

de 1992 pero de manera discriminatoria para unas determinadas empresas.

En el apartado de gastos extraordinarios se recogen aquellos gastos
excepcionales consecuencia de situaciones no repetitivas ni habituales en la empresa,
es decir, aquellos que no son propios de la explotacion principal de la empresa ni de
actividades de naturaleza financiera. Dentro de estos se recogen ademas de las
pérdidas netas ocasionadas por la enajenacién de bienes o derechos los ocasionados

por otras actividades excepcionales de la empresa que provoquen disminuciones de
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activos. Veamos los epigrafes en los que se divide el contenido del debe de la cuenta

de resultados extraordinarios de la empresa espaiiola en general:

En el epigrafe nimero 10 encontramos la variacién de las provisiones de
inmovilizado inmaterial, material y cartera de control que agrupa la diferencia neta
de las dotaciones de provisiones del inmovilizado tanto inmaterial, material como
financiero menos sus aplicaciones o excesos reconocidos al final del ejercicio. Se trata
de contabilizar unicamente la correccion de valor neta que se ha producido en la
empresa durante un ejercicio econdémico concreto en relacion a su inmovilizado bien

sea intangible, tangible o pertenezca a su cartera de control.

Las pérdidas procedentes del inmovilizado inmaterial, material y de
cartera de control se recogen en ¢l epigrafe numero 11 de la cuenta de pérdidas y
ganancias del modelo del PGC. Se incluyen en estas partidas operaciones que no son
propias de la actividad ordinaria de la empresa y, ademads, no se espera que ocurran
con frecuencia puesto que la funcion del inmovilizado al que se refiere este epigrafe es
fundamental para que la empresa realice su actividad productiva. Las cuentas que se
incluyen en este bloque son las siguientes: - pérdidas procedentes del inmovilizado
inmaterial, - del inmovilizado material, - procedentes de participaciones en capital a
largo plazo en empresas del grupo, - en empresas asociadas v -las donaciones™ del

inmovilizado material.

El epigrafe nimero 12 recoge las pérdidas por operaciones con acciones y
obligaciones propias en funcién de la amortizaciéon de las obligaciones o a la
enajenacion de acciones realizada por la empresa y a su vez emitidas por la misma
empresa. Estos importes tenderan a reducirse en Ja medida en que a la empresa le

interese obtener un beneficio extra por sus obligaciones y acciones propias.

En paralelismo con los ingresos, en el epigrafe trece nos encontramos con los

gastos extraordinarios que agrupa pérdidas y gastos de cuantia significativa que no
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tengan la consideracion de periddicos. Se incluyen aqui situaciones atipicas e
infrecuentes que afectan a la empresa durante el ejercicio economico al que se refiere
la cuenta de resultados en cuestion. Se trata de pérdidas ya que no se esperan
conseguir unos ingresos en funcién de la consideracion de dichos gastos. Se incluyen
pérdidas por inundaciones, incendios, accidentes, sanciones, multas... que afecten a la

empresa de manera directa.

La ultima partida del resultado extraordinario es la de gastos y pérdidas de
otros ejercicios que no se hayan dotado en sus ejercicios correspondientes y que por
ser conocidas en el periodo que recoge una determinada cuenta de pérdidas y
ganancias y tener relevancia se incluyen como gastos extraordinarios. Aquellas que
tengan “poca importancia relativa” se podran contabilizar por naturaleza. incluyendo
gastos y pérdidas pasados que tienen una importancia cuantitativa relevante; ya que de
incluirse en las partidas de la naturaleza, que les corresponde distorsionaria en gran
medida el resto de bloques que conforman la cuenta de resultados y las conclusiones

que se pueden sacar a su respecto.

Por ultimo queremos mencionar una partida que si supone una variacion de
neto patrimonial pero que por su relevancia la hemos considerado de manera
independiente. Una de las partidas que tiene una importancia vital, en ocasiones, para
la empresa son los impuestos ya que suponen un desembolso de liquidez que puede ser
necesaria para pagar a proveedores, devolver un préstamo... De ahi que deban
contabilizarse por afectar a la toma de decisiones de los usuarios de esa informacién.
Ademas tenemos que afadir lo que sefiala Alonso Carrillo (1996, 235) “la evolucidn
que la contabilidad ha sufrido a lo largo de la historia pasa por seguir las normas
fiscales”, e incluso hoy en dia aun existe una estrecha vinculacion pero no

dependencia.

Y fruto de la relacion contabilidad-fiscalidad surge la duda de considerar el

impuesto de sociedades como gasto o como retribucidn de beneficios. En funcién de

"Esta cuenta fue creada por la resolucion de 30 de junio de 1991 del ICAC como consecuencia de
contabilizar el valor neto contable del inmovilizado donado con abono a sus correspondientes cuentas
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la teoria de la entidad que considera a la empresa como un ente independiente lo que
fundamenta al impuestos sobre beneficios como un gasto mds del gjercicio en el que
se calcula. En Espafia la tradicion consideraba al Estado como un socio mas que
participaba de los beneficios empresariales. Y no se consideraba gasto, como recoge
Martinez Conesa (1996, 507) “por su cardcter aleatorio en funcion de la existencia o
no de beneficios, al fiempo que no se produce correlacion entre los importes pagados

vy algin tipo de incremento en las ganancias™.

La adaptacion de la legislacion espafiola a la IV Directiva produce un cambio
de concepcién. Para Monterrey Mayoral, tomado de Martinez Conesa (1996, 507) “se
trata de una auténtica revolucion que, aunque puede considerarse como la adopcion
de convenciones a nuestra tradicion contable, una importacion anglosajona,
entendemos que representa la evolucion del modelo hacia planteamientos mas
econdmicos, dentro del dmbito de la Teoria Economica y alejados de la influencia del
Derecho Tributario”. Esta separacion entre contabilidad y fiscalidad esta justificada,
sobre todo, en la consecucion de objetivos a cumplir diferentes para cada una de estas

disciplinas, lo que delimita su campo de actuacion.

Las implicaciones mas importantes de este cambio son las siguientes:
1.- el saldo de la cuenta de pérdidas y ganancias es el incremento de fondos propios.
2.- el impuesto no forma parte del reparte de dividendos sino que se trata de un gasto
necesario para el ejercicio de la actividad empresarial en si.
3.- “es un compromiso de pago ejecutivo, no disponible para otros usos, no es una

prerrogativa para la empresa”, segin Martinez Conesa (1996, 508).

Por otra parte, en cuanto a los métodos para la valoracion del gasto por
impuesto de sociedades tenemos dos: ¢l método de la cuota a pagar y el método del
efecto impositivo, siendo este ultimo es que estd en concordancia con los principios

contables espafioles en la actualidad.

del subgrupo (22} sobre inmovilizado material y con cargo a su amortizactén acumulada,
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e NO SON VARIACIONES DE NETO:

En primer lugar, nos encontramos con la reduccién de existencias de
productos terminados y en curso de fabricacién, que vienen a recoger el saldo
deudor de esas mercaderias fabricadas o a medio fabricar por la propia empresa. Sin
embargo, la diferencia estriba en que durante el ejercicio en el que se contabilizan
estas partidas, las existencias finales fueron inferiores a las iniciales lo que redunda en
una reduccion o disminucién neta de dichas existencias durante ese periodo
econémico concreto. Es decir, que han sido objeto de transformacion total o parcial
por la empresa pero aun no han sido enajenadas en el mercado, y por lo tanto, sus
costes de fabricacion no han sido compensados con los ingresos procedentes de las

ventas.

Ademads, una buena gestion del almacén de los productos fabricados puede
tener importantes implicaciones en empresas que s¢ dediquen a la transformacion de
materias primas en productos destinados a la venta. El coste de los almacenes es uno
mas de los muchos que hay que aiiadir al coste total de los productos vendidos. Esto
viene en detrimento de los margenes debido a que en una economia tan competitiva
como la actual los precios son muy dificiles de auvmentar, a no ser que se trate de

productos muy innovadores en el mercado.

La existencia de esta partida en el debe de la cuenta de resultados puede
deberse a un ajuste en la fabricacion de productos durante un ejercicio o al cambio de
orientacion de la empresa, por ejemplo, puesto que le interese mas comprar los
productos que comercializa que fabricarlos ella misma. También puede ser debido a la
introduccidn de sistemas de gestion “just-in-time” donde se tiende a reducir al maximo
el stock de la empresa y reducir costes se convierte en la politica principal de la unidad

de produccion.

Resumiendo, el principal problema del debe de la cuenta de resultados surge
como consecuencia de la estricta aplicacion del principio de prudencia en nuestro pais.

I.a necesidad de recoger como partidas del debe unos gastos o pérdidas que aln no
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estan realizados supone una distorsién considerable de la imagen fiel del resultado

contable.

En cuanto a los diferentes tipos de gastos94 que se recogen en el PGC espafiol

veamos ¢l cuadro

CUADRO 35
DEBE CUENTA RDOS. | Clases Concepto Afectacion Cuen
rdos,  del P
Variaciones positivas de| -gastos del ¢jercicio  |decrementos  de | disminuyen el [(60) (
neto patrimonial -gastos a distribuir en|activo, con o sin|resultado del|(63)(
varios ejer. contraprestaciéon | ejercicio (65) (
-gastos anticipados proporcionand |y (67,
o beneficios si
_ {1 son mayores
*Gastos como | -incorporacion de | -corrige laj(61)
acumulacion de | costes al activo cifra de rdos.
No variaciones de neto|costes compensando
patrimonial gastos
*(Gastos como j-gastos realizados | -aumenta el
correcciones antes de [ gasto real, | (68)
valorativas conocerlos con | disminuyendo | (69)
cerieza resultados

Fuente: elaboracion propia.

Siguiendo la misma estructura que para los ingresos, en primer [ugar, tenemos
que diferenciar aquellos gastos que tienen implicaciones en el futuro de aquellos que
disminuyen el activo empresarial en el ejercicio en cuestion. Se trata de separar los
gastos a distribuir en varios ejercicios de aquellos propios de la delimitacién
temporal del ejercicio econdmico. Los gastos a distribuir en varios ejercicios presentan
algunas caracteristicas propias, entre las que destacamos las siguientes:

1.- Se incluyen en el balance dentro del activo de la empresa, segin el principio de
correlacion de ingresos y gastos y el del devengo.

2.- Su proyeccion economica es siempre superior a un afio, debido a que se incorporan
a la cuenta de resultados en ejercicios futuros.

3.- No es una partida delimitada en el PGC dentro del inmovilizado o el activo
circulante, puesto que no lo son. Se plantea también dudas en cuanto a su encuadre e

inclusion en el balance. Algunos autores los denominan activos ficticios puesto que no

' El contenido del debe no coincide con los gastos.
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son realizables ni tienen existencia fisica, si bien otros, dentro de los cuales nos
incluimos, los consideran -en base a su funcionalidad- como activos reales o mas
especificamente activos “funcionales”.

4.- Normalmente surgen de forma subsidiaria de otra operacion principal pero se exige
para su reconocimiento que se haya producido una transaccion economica.

5.- Periddicamente deberan ser imputados a gastos del ejercicio de acuerdo con un

criterio sistemdtico, en funcion de la naturaleza de la operacién que los genere.

Dentro de estos ingresos se incluyen los siguientes: -los gastos de
formalizacion de deudas, -los gastos por intereses diferidos en valores negociables y -

los gastos por intereses diferidos. También se afiaden -los gastos de establecimiento.

Por su parte, la periodificacién, cumpliendo los principios de correlacion y
devengo, origina otros ingresos especificos llamados gastos anticipados. Se tratan de
flujos de gastos situados entre dos ejercicios que, contabilizados en un periodo, deben
imputarse a un ejercicio futuro por devengarse en el segundo, ya que scrd en aquél
cuando se produzca el reconocimiento del gasto. Sus caracteristicas mas destacadas
son las siguientes:

1.- Su proyeccidén econdmica es siempre a corto plazo, * a caballo” entre dos ejercicios
consecutivos.
2.- No representa derechos frente a terceros pese a incluirse dentro del activo del

balance.

3.- Su reconocimiento exige que se haya producido una transaccion ccondmica.

Ya dentro de los llamados gastos del ejercicio que forman parte del proceso de
regularizacion contable con el fin de calcular el resultado del periodo surge otra
diferenciacion, que es la llevada a cabo por el PGC. A diferencia del PGC de 1973, en
el de 1990 se incluyen dentro del grupo 6 todos los conceptos de gastos, incluidos los
de caricter extraordinario y las pérdidas por operaciones de cartera y otros activos
fijos. Ademas se clasifican dentro de la cuenta de pérdidas y ganancias separandolos

en ordinarios (de explotacion y financieros) de los extraordinarios.
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Al igual que los ingresos, existen en el concepto de gasto tres aspectos relevantes:

1.- los gastos como consumos de activos procedentes de actividades propias de la
empresa, ajenas o extraordinarias; es decir, las variaciones negativas de neto.

2.- aquellas partidas de! grupo 6 que incorporan gastos porque todavia no se ha
producido su venta. Se trata de incorporar a resultados unos costes que ain no tienen
correlacion con los ingresos en el ejercicio.

3.- otros gastos llamados potenciales que surgen de la apiicacion del principio de

prudencia como son las dotaciones para amortizaciones o provisiones.

Por tultimo, en el siguiente cuadro se resume la inclusion de las cuentas del

plan, diferenciando su afectacién al resultado del ejercicio:

CUADRO 36

GASTOS QUE AFECTAN AL GASTOS GASTOS
RESULTADO CONTABLE ACUMULADORES CORRECTORES
e DECOSTES  VALORATIVOS
-Compras -Vartacion de -Dotaciones para
-Servicios exteriores existencias amortizaciones
-Tributos -Dotaciones a las
~(astos del personal provisiones

-Otros gastos de gestion
~Gastos financieros
-Pérdidas procedentes del

~ inmovilizado y gastos excepcionales
Fuente: elaboracion propia.
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5.4.- MODIFICACIONES AL MODELO OFICIAL DE CUENTA
DE RESULTADOS

Segin Fernandez Pirla (1974, 202) el beneficio nos viene dado como
consecuencia de dos magnitudes substancialmente distintas: -una financiera,
proporcionada por una contabilidad financiera, que viene objetivamente determinada y
-otra que, al contrario, es el resultado de estimaciones, apreciaciones de consumos y
valoraciones. Y es por esta parte por la que el beneficio de la empresa recibe su

caracter de relativo.

La cuenta de pérdidas y ganancias serd el elemento de las cuentas anuales que
recoja directamente todos los saldos de las correspondientes cuentas de gastos e
ingresos habidos en la gestion empresarial. El PGC de 1990 recoge a nivel mas o
menos agregado todos estos saldos en una linica cuenta denominada “(129) Pérdidas y
Ganancias”. El problema inicial se plantea a la hora de delimitar y definir el concepto
de resultado contable. Se hace necesario un posicionamiento conceptual claro respecto
a lo que debe entenderse como resultado contable ya que la carencia del mismo nos
llevaria a una deduccion de éste sesgada y poco consistente. Si consideremos como
resultado contable el montante procedente de todas las variaciones del neto

patrimonial ajenas a sus propietarios el modelo oficial del PGC se veria modificado.
La cuenta de resultados modificada, que solamente incluiria las partidas que

suponen variaciones de neto propiamente dichas segan nuestro criterio quedarfa como

sigue a continuacion:
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MODELO DE CUENTA DE PERDIDAS Y GANANCIAS
MODIFICADA

Variaciones negativas del neto patrimonial

Variaciones positivas del neio patrimonial

1.- Aprovisionamientos:
a)Consumo de mercaderias....
bConsumo de MMPP y otras materias consumibles....
¢)Trabajos realizados por otras empresas...
2.-Variacioén de existencias de productos
3.- Servicios exteriores:

a)Gastos investigacion y desarrollo....
b)Arrendamientos y canones
¢) No almacenables
4.- Gastos de personal..,
a)Sueldos, salarios y similares....
b)Cargas sociales
5.- Tributos
6.- Amortizaciones del gjercicio
7.- Variaciones de las provisiones:
a) de existencias
b) de insolvencias
¢} de otras operaciones de tréfico
8.- Gastos de explotacion capitalizados en el inmovilizado
9.-Otros gastos de gestidn corriente

I

[. Importe neto de la cifra de negocios
a) Ventas
b) Prestaciones de servicios
c¢) Devoluciones y rappels sobre ventas.
2. ingresos accesorios
a) Por arrendamientos
b) Por comisiones

c¢) Por otros servicios
3. Subvenciones

4. Otros de gestion corriente

1. BENEFICIOS DE EXPLOTACION

1. PERDIDAS DE EXPLOTACION

10.- Gastos financieros y gastos asimilados...
a) Por deudas con empresas del grupo--
b) Por deudas con empresas asociadas..
¢) Por deudas con terceros y gastos asimilados
d) Pérdidas de inversiones financieras...
¢) Capitalizados en ei inmovilizado...
I 1.- Provisiones por diferencias negativas de cambio

5. Ingresos de participaciones en capital:
a) en empresas del grupo
b) en empresas asociadas
¢) en empresas fuera del grupo
6. Ingresos en otros valores negociables y de crédito del
activo inmovilizado:

a) en empresas del grupo
b} en empresas asociadas
¢} en empresas fuera del grupo
7. Otros intereses e ingresos asimilados:
a) en empresas del grupo
b) en empresas asociadas
c) en empresas fuera del grupo
d) Beneficios en inversiones financieras..

I1.- RESULTADOS FINANCIEROS POSITIVOS

I1.- RESULTADOS FINANCIEROS NEGATIVOS

12.- Pérdidas procedentes del inmovilizado

material y cartera de control

inmaterial,

8. Beneficios en epajenacion de inmovilizade inmaterial,
material y cartera de control

13.- Pérdidas por operaciones con acciones y obligaciones |9. Beneficios por operaciones con acciones y
Propias............ obligaciones propias........
14.- Gastos extraordinarios......... 10. Ingresos extraordinarios............
IN.- RESULTADOS EXTRAORDINARIOS POSITIVOS | HLRESULTADOS EXTRAORDINARIOS
15.- Impuesto sobre sociedades NEGATIVOS
BENEFICIO DEL FJERCICIO PERDIDA DEL EJERCICIO
(I+1I+1T1-15) (I+1I+ID)

Fuente: claboracion propia.
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En el modelo de cuenta de resultados modificada se pretende recoger
unicamente aquellas partidas que supongan variaciones de neto en el ejercicio; es
decir, que si en el caso de que se reparta todo el excedente generado en un periodo ¢l
valor del patrimonio al principio y al final del ejercicio deben coincidir (siempre que
no se modifique por otras causas: por ejemplo, porque se realicen inversiones o
desinversiones en la empresa). Si el resultado del ejercicio se calcula por
defecto/exceso se estaria produciendo una variacion del patrimonio de la empresa,
garantia de sus acreedores. De ahi que la empresa, en cualquier caso, decida el calculo

de un resultado “conservador”.

Las principales diferencias entre este modelo y el oficial del PGC, ademas
de la reorganizacion de algunas partidas como la de ingresos accesorios (que en

algunas ocasiones se hace necesaria su expansion), son las siguientes:

I.- Las variaciones de existencias de productos terminados o en curso de fubricacion:
suponen un ajuste de los gastos de produccion al importe de los productos vendidos en
el ejercicio. Se trata de correlacionar los ingresos del ejercicio por la venta de
productos vendidos en el egjercicio con los gastos de fabricarlos. De ahi que los
hayamos incluido dentro de los componentes negativos del resultado disminuyendo o
aumentando el valor de los mismos. No tiene sentido conceptual su inclusion como
variacion positiva del neto patrimonial puesto que no son partidas de ingresos ni de
gastos. Simplemente suponen un ajuste al volumen de produccién del ejercicio para
corrclacionar los ingresos por ventas con el coste de produccion de los productos
vendidos. En este caso se podrian considerar como una menor cuantia de gastos dentro

de las partidas de costes de produccidn de la cifra de negocio.

Los criterios de reconocimiento de ingresos y gastos con estas partidas no sigue
un criterio homogéneo. Como sefiala Montaner Salas (1993, 8) “al aumento de
exisfencias se sitia en el haber, ya que lo que pretende mosirarse es el importe de la
produccion del ejercicio”, y en cuanto a “la reduccion de estas existencias se agrupa

en el debe con los consumos, aun sin tener lu consideracion de gasto, como
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rectificacion de la cifra de produccion”. Siguiendo el criterio vertebral de nuestro
modelo de resultado global95 ; esto es, incluyendo en el mismo toda variacion de neto
patrimonial ajena a los propietarios y a revalorizaciones legales de activo,
consideramos que no se trata de un ingreso en si mismo. Para Martinez Conesa (1996,
454) se trata de “un ajuste al volumen de produccion del ejercicio para reflejar el
coste de produccion de los productos vendidos”, por lo que propone reflejarlo como

un ajuste con signo positivo o negativo a las partidas de gasto.

El cumplimiento de la IV Directiva nos exige la presentacion de la cuenta de
resultados siguiendo alguno de los esquemas propuestos en la misma. Sin embargo,
preferimos mantener el rigor conceptual antes que el cumplimiento de normas de
rango superior a la legislacion espaiiola vigente en la actualidad. Ni en el modelo
oficial de cuenta de pérdidas y ganancias abreviado ni en el modelo de cuenta de
resultados por naturaleza se contabilizan estas variaciones, incluidas en la partida de
“consumos de explotacion” o como apartado independiente “variacion de existencias
de productos terminados y en curso”, considerandose como partidas del debe con

signo menos o mas seglin que sean disminuciones o aumentos, respectivamente.

2.~ Los trabajos efectuados por la empresa para el inmovilizado: constituyen una
mera anotacion contable para compensar los gastos ocasionados en el ejercicio que,
posteriormente a su reconocimiento y, por el cumplimiento de las requisitos
establecidos en las normas de valoracion, se incorporan al inmovilizado de la empresa.

Se justifica en funcién de la operatoria o mecénica contable propia de la partida doble.

Sin embargo, consideramos que para mantener los criterios de variacion del
neto patrimonial adoptados hemos constituido una partida dentro de los componentes
negativos del resultade contable bajo la rabrica “gastos capitalizados en el
inmovilizado ", tanto los financieros como los de explotacion que agrupa las partidas
de los “trabajos efectuados por la empresa para el inmovilizade” disminuyendo los
gastos (puesto que ésta es realmente su funcionalidad contable) pero, a su vez. se

recoge separadamente para dar mayor informacién de las partidas que aumentan el

"Aspecto éste que desarrotlaremos con profundidad en el capitulo cuarto.
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valor del neto. Un incremento de inmovilizado o la creacion de un activo no se trata de
un gasto’® sino de una inversién, de un activo. Nunca genera resultados. De ahi que se
desfigure el concepto de ingreso. Si alguno de esos gastos, ademds, no forman parte
del proceso productivo como ocurre con los gastos de establecimiento menos atin se

justifica su consideracion como variacién positiva de neto patrimonial.

Son cuentas compensadoras de gastos que segtin recoge Montaner Salas (1993,
8) deberian de “haberse situado en el debe, siguiendo el mismo proceso aplicado a las
provisiones”; esto es, situarse en el debe ya que no son ingresos, tanto con signo
positivo como negativo. Si consideramos oportuno su inclusion dentro del haber si el
propdsito es presentar la produccidn bruta del ejercicio. Sin embargo, creemos que
quizas el conocimiento de la produccidén bruta del ejercicio puede tener menor
contenido informativo para los usuarios externos de la informacién contable y que
seran los usuarios internos de la misma los que la valoren, que pueden obtenerla
igualmente a través de la contabilidad interna. En cualquier caso nuestro criterio no se
fundamenta tanto en aquél fin como en el hecho de que exista en la cuenta de
resultados una cierta coherencia conceptual. De ahi que no suponen una variacién
positiva del neto ya que tinicamente corrigen gastos. Creemos que debemos modificar
su situacion actual en la cuenta de pérdidas y ganancias mediante la eliminacién de

dichos gastos.

Para la empresa estos gastos no supone modificacién de su neto patrimonial
puesto que simplemente se compensarian. Sin embargo, el problema estriba en el
momento en el cual esos gastos se incorporan al activo. Si se realiza en el mismo
egjercicio la realizacion de los gastos con su activaciéon si habria que realizar el
oportuno ajuste al calcular el resultado. Hay que considerar que si se produce un
desembolso de tesoreria para realizar los gastos de establecimiento, aquellos a incluir

en el inmovilizado en curso, material e inmaterial, asi como los destinados a

formalizar deudas.

**Nos remitimos a lo expuesto al diferenciar los conceptos de gastos/ingresos/activos.
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Este caso para Montesinos Julve (1980, 310) constituye una produccion del
ejercicio destinada al autoconsumo que debe compensarse “mediante anotaciones
contables de signo opuesto al de aquellos cargos™. Con el proceso de activacion de
los gastos por trabajos realizados para la empresa se trata de contabilizar un gasto,
para dar la imagen fiel de la empresa, que seguidamente se va a convertir en activo
pero que aun no lo es. Ese paso intermedio, que no afecta ni positiva ni negativamente
al resultado, solamente se expone en la clasificacion de la cuenta de resultados por
naturaleza ya que en el otro modelo tnicamente se presentan los gastos
correspondientes a la produccion vendida; no tendria sentido incluir el autoconsumo.
Sin embargo, consideramos que seria necesario dar informacién sobre ese gasto a

activar mediante un ajuste, como veremos posteriormente.

3.- Exceso de provisiones de riesgos y gastos: agrupa aquella parte de los gastos no
aplicados por riesgos del ejercicio, del ejercicio anterior, pérdidas o deudas
especificadas en cuanto a su naturaieza (pensiones u obligaciones similares,
impuestos, responsabilidades, grandes reparaciones y para la constitucion del fondo de
reversion) pero que en el momento de su reconocimiento contable no se conoce su
importe o la fecha en la que se producird. Es decir, que cuando se producen una
cuantia menor a la real no se produce un ingreso realmente, sino que funcionalmente
suponen un menor gasto. Su localizacion en el modelo del PGC viene a desvirtuar el
resultado contable del ejercicio puesto que la dotacion se puede producir en un
gjercicio diferente al que se dota. Ademas, consideramos que no supone una partida
propia del resultado de explotacién. La vamos a recoger como una disminucion de los

gastos por los que se originan.

Tampoco se trata de una variacion de neto puesto que no se puede enclavar en
el concepto genérico de ingreso. Son partidas que deberian compensar el importe de
los gastos correspondientes a la anterior dotaciéon a la provision. Montaner Salas
(1993, 8) viene a sefalar de forma precisa que “si éste fuera su origen, como
reduccion de gastos extraordinarios, o bien, aungue no se hubiera dotado cargando a
la cuenta de gastos excepcionales, en el conjunto de 'gastos y pérdidas de ejercicio

anteriores’, supuesta la condicion a largo plazo de estas provisiones”. Se situaria,
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pues, en el debe con signo negativo reduciendo gastos. Al ser su origen una provision
de pasivo, no son cuentas correctoras, ya que se conoce especificamente su naturaleza
y que efectivamente se van a producir pero no la fecha ni el importe exacto por el que
se produzcan. Su dotacion si es una variacién de neto pero la dificultad estriba en

considerarla en el ejercicio oportuno, que ya es mas problematico.

En ese apartado creemos necesario separar el fondo de reversion puesto que se
conoce su cuantia, su fecha y que en efecto se va a producir. El PGC expone que estas
provisiones, en general, tienen por objeto cubrir gastos originados en el mismo
ejercicio o en otro anterior. Para el fondo de reversion se conoce su dotacion en el
momento en el que se establezcan las condiciones especificas de la concesion. No
creemos, por tanto, que exista desconocimiento ni de la naturaleza ni de la fecha ni del
importe. Cuando se acepta un activo bajo una concesion concreta se conocen sus
caracteristicas. Creemos que se trata de una situacion tan temporal como puede ser la
negociacion de un volumen importante de ventas a plazos durante un periodo de
tiempo superior a un ejercicio econémico, tantos que requiera la firma de un contrato

de suministros a largo plazo.

4.- Variacion de las provisiones de inversiones financieras: surge de la aplicacion del
principio de prudencia al final del ejercicio econdmico, cuando se valoran al criterio
de “coste o mercado, el menor” las inversiones financieras que posee la empresa.
Consideramos necesario calcular las verdaderas pérdidas o ganancias de valor de estas
inversiones conocer cudl es su funcionalidad: si son a corto o largo plazo, estratégicas

o especulativas. Posteriormente incidiremos en su funcionalidad contable.

5.- Variacion de las provisiones de inmovilizado inmaterial, material y cartera de
control: estas provisiones surgen también del ejercicio del principio de prudencia al
tener que aplicar el criterio “coste 0 mercado, el menor” en determinadas inversiones
que han perdido valor por diversas causas. Consideramos justificado prever ciertos
riesgos pero hay determinadas pérdidas de valor, como es el caso de las que surgen en
la cartera de valor, por ejemplo. que carecen de funcionalidad. Creemos que no es

interesante exponer una posible o potencial pérdida sobre un bien que no se va a
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enajenar en un futuro cercano puesto que como, por ejemplo, los inmovilizados
forman parte del proceso productivo de la empresa. Ademas, cuenta con el
inconveniente de que no tiene por qué aplicarse en el ejercicio en el que se dota, por lo
que produce un desplazamiento del resultado del ejercicio. Podriamos afirmar que su
dotacion supone o favorece la creacién de reservas ocultas. Depende mas su
valoracién de la funcionalidad que estas partidas tengan en la empresa que de
variaciones en su valor de mercado (que en ocasiones carece de valor de confirmacion

porque se desconoce con exactitud).

6.- Diferencias negativas/positivas de cambio: actualmente se pretende alterar su
tratamiento siguiendo las propuestas del ICAC como consecuencia de los acuerdos
NIC-Directivas. Son partidas que tanto las positivas como las negativas suponen una
ganancias y una pérdida potencial, hasta que se realizan. Consideramos que su
funcionalidad es la misma que para las provisiones de ahi que justifiquemos un
tratamiento simétrico para ambas partidas. Las incluiremos en el resultado global, si
bien su importancia en nuestro pais se vera reducida cuando el euro sea efectivo,

puesto que no se plantearan diferencias entre los paises pertenecientes a la UME.

7.- Subvenciones de capital transferidas al resultado del ejercicio: se trata de una
cuantia que surge por aplicacion del principio de correlacion de ingresos y gastos para
reflejar la corriente financiera de una transferencia unilateral de fondos. Esta partida
viene a distribuir en varios ejercicios una ayuda a la estructura productiva de la
empresa para la compra de una maquinaria, un equipo productivo... necesario para el
funcionamiento del ciclo de explotacién. Se trata de un ingreso a distribuir en varios
gjercicios que, como justificaremos mas adelante, formara parte del resultado global
de la empresa puesto que se genera en un ejercicio, independientemente de cuando se

correlacione.

En el capitulo cuarto relativo al modelo propuesto de cuenta de resultados
justificaremos alin mas, si cabe, los cambios realizados en el formato oficial de la
cuenta de pérdidas y ganancias del PGCE. Sobre estas modificaciones se¢

fundamentara nuestra propuesta.
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