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(...) ese episodio de la imaginacion al que llamamos realidad.

Fernando Pessoa "Libro del desasosiego de Bernardo Soares".

El hombre es un dios cuando suefia y un mendigo
cuando reflexiona, y cuando el entusiasmo desaparece, ahi se
queda, como un hijo prédigo a quien el padre echo de casa, {(...)

Friedrich Holderlin "Hiperion".



Capitulo 1
EVOLUCION DEL SECTOR EXTERIOR ESPANOL



1.1. Apertura comercial

En los ultimos afios, la economia espafola ha sufrido importantes
transformaciones econdmicas. En poco tiempo, Espafia ha pasado de ser considerada un
Nuevo Pais Industrializado a formar parte de pleno derecho del grupo de los paises
desarrollados, aunque todavia la separe de los mas ricos una importante brecha en

términos de capacidades tecnologicas, formacion de la mano de obra y renta per cépita.

Algunas de las transformaciones mas acusadas se han producido en el sector

. . . . 1 ,
exterior, que ha experimentado un importante cambio estructural . No sélo se han
modificado las cantidades, sino también la proporcion que lo intercambiado supone
sobre la renta, la composicion de lo exportado e importado, los destinos y origenes de
estos flujos, ilustrando claramente el transito desde una economia cerrada, especializada
en bienes primarios o poco elaborados, hacia una economia mas abierta y cada vez mas

similar a la de sus vecinos europeos.

El proceso paulatino de apertura comercial ha sido, sin duda, el catalizador
principal de la transformacion de la economia espafiola. A finales de los afios cincuenta,
con el Plan de Estabilizacion de 1959, se inician los primeros y cautelosos intentos de
liberalizar la economia espafiola e integrarla en el mercado internacional’.
Posteriormente en 1970, con la firma del Acuerdo Preferencial comercial con la CEE, se
abrieron las puertas a la instalacion en Espafa de multinacionales (como Ford y General
Motors) que comenzaron a utilizar a nuestro pais como plataforma comercial hacia
Europa, lo que transformaria, segun veremos mas adelante, la composicion de nuestros

intercambios.

Ni la crisis del petroleo, ni la transicion politica detienen el proceso de apertura y
en 1979 Espana firma los acuerdos de la Ronda Tokio del GATT, a la vez que negocia
su adhesion a la CE, objetivo principal de las principales fuerzas politicas de la

democracia.

' Véase Myro (1999).
? Descripciones detalladas del proceso de apertura comercial y de las medidas llevadas a cabo para
liberalizar el comercio desde 1959, se encuentran en Alonso (1990 y 1993).
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La incorporacion a la CE en 1986 supone un nuevo impulso al proceso de
apertura, ya que Espafia no s6lo debe desmantelar progresivamente sus barreras frente a
los otros miembros y rebajar sus aranceles hasta hacerlos coincidir con el arancel
externo comun, sino que también debe asumir los cambios en términos de movilidad de
factores y aceptar productos y servicios de otros Estados ya que la Comunidad esta
poniendo en marcha el Mercado Unico. En el afio 1993, entra en vigor el Tratado de
Maastricht; en ¢l se establecen las bases para la construccion de la Unién Econdémica y
Monetaria, lo que ha permitido la adopcion del euro como moneda por parte de 12 de
los 25 paises que forman actualmente la UE. El comercio del periodo objeto de estudio
de la tesis (1988-1999) esta influido, en primer lugar, por la adhesion de Espaiia a la CE

en 1986 y, posteriormente, por la entrada en vigor del Mercado Unico en 1992,

La apertura externa se suele medir a través del peso del comercio en el PIB,
exportaciones, importaciones o ambas. A comienzos de la década de los setenta, cuando
Espana firma el Acuerdo Preferencial con la CEE, ni el peso de las exportaciones, ni el
de las importaciones alcanzaba el 15 por 100 del PIB. La crisis econdomica que afecta a
Europa no ayuda a que las exportaciones aumenten su peso mientras que las
importaciones crecen, en los primeros afos de la década de los setenta, por el efecto del

alza en el precio de las materias primas, principalmente del petrdleo (véase grafico 1.1).

Grifico 1.1. Apertura de la economia espaiiola, 1971-2002
(comercio de bienes y servicios como porcentaje del PIB calculado sobre valores corrientes)
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Fuente: Elaboracion propia a partir de INE, CNE, varios afios.

12



La reactivacion econdomica mundial de los ochenta (unida a la depreciacion de la
peseta en 1982)° favorece el crecimiento de las exportaciones hasta 1984. En este afio la
demanda interna se recupera, debilitando el atractivo de los mercados externos para las

empresas espaiolas.

Asi, en la primera parte del periodo objeto de estudio de esta tesis, 1988-1992,
que se corresponde con parte del final del ciclo expansivo de los afios ochenta, las
exportaciones y las importaciones se mantuvieron en torno al 20 por 100 del PIB. La
presion de la demanda interna y la pérdida de competitividad generada por los
diferenciales de inflacion impidieron un incremento de los coeficientes de apertura a

pesar del notable crecimiento real del comercio.

A partir de 1993, las devaluaciones de la peseta, el renovado impulso de la
economia europea y la puesta en marcha del Mercado Comun impulsan un crecimiento
del comercio mayor que el del PIB con incrementos sustanciales de los indicadores de

apertura, que pasan del 20 por 100 a valores proximos al 30 por 100.

Al final del periodo, el nivel promedio de apertura de la Unién Europea sigue
siendo mas alto que el de Espafia, pero la diferencia se ha ido reduciendo. Si se
aproxima la apertura con la participacion de las exportaciones de bienes y servicios en
el PIB, en 1985, es decir, un afo antes de integrarse en la CE, la apertura espafiola era
algo mas de 9 puntos inferior a la media europea, mientras que en el afo 2002 la

diferencia se habia reducido a 7 puntos (Grafico 1.2).

3 Véase, por ejemplo, Donoso (1995).
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Grafico 1.2. Nivel de apertura de la economia espaiiola y la Union Europea, 1985-2002
(exportaciones de bienes y servicios en porcentaje del PIB)
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Fuente: EUROSTAT (varios afios).

Este incremento de los indicadores de apertura implica que las exportaciones y
las importaciones han crecido durante los ultimos 25 afios mucho mas rapidamente que
el PIB lo que, a su vez, revela que una parte cada vez mayor de los bienes consumidos y
producidos tienen su origen o destino, respectivamente, en el exterior, a la vez que las
empresas utilizan progresivamente mayores cantidades de consumos intermedios

importados.

La apertura comercial, por tanto, ha propiciado un cambio importante en la
oferta de productos espafoles, lo que ha ayudado a que el comercio intra-industrial
creciera (tal y como se vera en los epigrafes siguientes). Sin embargo, este proceso de
cambio no ha sido suficiente para compensar el dinamismo de la demanda interna y

permitir un equilibrio de la balanza por cuenta corriente.

En la mayor parte de los afios se observa que el saldo comercial exterior fue
negativo (Grafico 1.3) y el pais necesitd transferencias corrientes y entradas de capital
para equilibrar su Balanza de Pagos. De hecho, existe una estrecha relacion entre la
magnitud del déficit comercial y el ciclo econdomico: los periodos de expansioén acaban
generando un deterioro del saldo comercial de tal magnitud que al final limita el
crecimiento cuando no lleva aparejado un flujo neto de capitales capaz de compensar el

desequilibrio comercial.
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Grifico 1.3. Crecimiento del PIB y saldo del comercio de bienes y servicios sobre el PIB, 1984-2002.
(Porcentajes)
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Fuente: Elaboracion propia a partir de Contabilidad Nacional de Espafia (Base 1986).

Asi, en el periodo 1985-1991, la intensidad del crecimiento espafiol (superior al
registrado en la UE), sumado a la apreciacion del tipo de cambio real de la peseta trajo
consigo un deterioro muy marcado de la balanza comercial que alcanzé un 3 por ciento
del PIB. Durante unos afos este déficit se vio compensado por las entradas de capital y
las transferencias de la UE, pero provoc6 una caida de la tasa de crecimiento del pais,
que ejemplificaria la existencia de una “restriccion externa al crecimiento” (Alonso y

Garcimartin, 1998).

La presencia de esta “restriccion” vendria explicada por las caracteristicas de las
funciones de exportacion e importacion de la economia espanola. Las exportaciones
dependen de dos variables fundamentales: la renta del resto del mundo y los precios
relativos de las exportaciones. Por su parte, las importaciones dependen de la renta del

pais en cuestion y de los precios relativos de las importaciones.
Las estimaciones que ha realizado Alonso (1997 y 1999) para la economia

espafiola muestran que las importaciones y las exportaciones espafiolas dependen,

fundamentalmente, de la renta: de la renta interior, las primeras y de la renta exterior,
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las segundas. Esto confirma la importancia que tienen los factores de demanda (tanto
interna como externa) en la evolucion del comercio espaiol. Estas estimaciones dan una
elasticidad a las importaciones de 1,6 y 1,8 y a las exportaciones una elasticidad

proxima a 1,8.

Pues bien, el que estos valores sean tan parecidos implica que si Espafia crece a
unas tasas superiores a las de su entorno y no hay ganancias efectivas de competitividad
precio, las importaciones creceran a un ritmo superior al de las exportaciones y
aumentard el desequilibrio comercial®. Esto significa que el desequilibrio comercial
actuaria como una “restriccion externa” a su crecimiento. Una manera de corregir esta
limitacion seria un proceso continuado de depreciacion real de la moneda, ya que de

esta forma mejoraria la competitividad-precio de nuestro pais.

Hasta 1992, y sobre todo desde la entrada de Espafia en el SME en 1989, el
diferencial de precios’, unido a la estabilidad de tipos de cambio que exigia dicho
acuerdo, dio lugar a una apreciacion real de la peseta que perjudicO de manera
importante la competitividad de las exportaciones espaiiolas, con un acusado deterioro
de la balanza comercial (véase de nuevo el grafico 1.3.)°. A partir de 1992 comienza un
segundo periodo en el que sucesivas devaluaciones de la peseta entre 1992 y 1993
consiguen un nuevo equilibrio que permite restaurar la competitividad via precios de las
manufacturas espafiolas (Grafico 1.4) y el restablecimiento del equilibrio comercial, ya

que del déficit comercial se pasé a un superavit del 1 por 100 en 1997.

* La elasticidad-renta de las exportaciones se define como la variacion de las exportaciones cuando varia
la renta mundial, es decir, € = x/R, siendo x la tasa de crecimiento de las exportaciones y R la tasa de
crecimiento de la renta mundial (que se mide normalmente con la evolucion del comercio mundial).

La elasticidad-renta de las importaciones se define como la variacion de las importaciones cuando varia la
renta del pais, es decir, m = m/y, donde m es la tasa de crecimiento de las importaciones e y la tasa de
crecimiento de la renta del pais.

Si se parte que los valores de las elasticidades son parecidos se tiene que:

e=7m — x/R=mly — y/R=m/x

> S6lo entre 1989 y 1992 Espafia acumulé un diferencial de precios con la UE de mas del 8 por 100.
Véase Banco de Espaiia, Boletin estadistico, Tabla II1.23 en www.bde.es

6 Véase también Buesa y Molero (1999).
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Grifico 1.4. Indice de competitividad de Espaiia frente a la UE-15, 1989-2003
Precios de consumo (indice primer trimestre 1999 = 100)

120

115 A

/K/‘\l
110

105

mm\ ol

vy \.\,\~VJ/"\I""

95 \ \ \ \ \ \ \ \ \ \ \ \ \ \
1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003

Fuente: Elaboracion propia con datos del Banco de Espaiia, Boletin Estadistico, serie
BE021002 en www.bde.es

Sin embargo, la aceleracion del crecimiento espafiol, que desde 1997 sera
superior al de la UE, va a poner en marcha el mecanismo de la “restriccion externa al
crecimiento”. Si a esto afiadimos el diferencial de inflacion que existe entre Espana y
los socios de la UEM, y el establecimiento de tipos de cambio fijos que supone la
desaparicion de la politica cambiaria en los paises que forman la UEM, el resultado sera
una pérdida de competitividad. Ademas, desde 1999, la competitividad de nuestra
economia ha empeorado respecto a los paises de la UE-15" que es la zona con la que
Espafia presenta un mayor volumen de comercio. Con los paises de la UE-15, Espafia
acumula una pérdida de competitividad de 6,5 puntos porcentuales desde 1999 a 2003,
mientras que la apreciacion del euro deteriora la competitividad de Espafia con EE.UU.
y el conjunto de paises emergentes de Asia que mantienen sus tipos de cambio
invariables al dolar y atin més con los latinoamericanos, que han visto depreciarse sus

monedas frente a la divisa de EE.UU.

Por tanto, entre 1988 y 1992 las exportaciones espanolas enfrentan serios
problemas de competitividad-precio con saldos comerciales negativos, y entre 1993 y

1999, las devaluaciones logran un nuevo valor de equilibrio que permite la reanudacion

7 Esta pérdida de competitividad se produce también con los paises de la UEM vy el conjunto de paises
desarrollados.
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del proceso de crecimiento de la apertura, con unas exportaciones que cada vez van a
alcanzar mayores niveles de calidad y complejidad tecnologica y unos saldos
comerciales que llegan a ser positivos. La reciente tendencia de pérdida de
competitividad, agravada en el ultimo afio por la apreciacion del euro, queda fuera del
periodo objeto de estudio y, aunque es totalmente relevante la pregunta de si la calidad
de nuestras exportaciones ha mejorado lo suficiente para hacer frente a este reto con
solvencia, los datos no van a permitir ofrecer seguridades, sino tan solo valoraciones a

partir de las tendencias presentes de 1993 a 1999.

1.2. Orientacion y especializacion del comercio®

El comercio espaiol se ha volcado hacia los paises desarrollados segun un
patrén comercial que le ha ido acercando cada vez mas a ellos, no s6lo en su
distribucion sino también en la especializacion y, como se vera mas adelante, en la

importancia del comercio intra-industrial.

Con respecto a la distribucion geogrdfica, se observa una tendencia, presente
desde que Espafia firmé el Acuerdo Preferencial con la CEE, segun la cual los paises de
la CEE, y después de la UE, han ido ganando peso en el comercio espafiol, tanto en las
exportaciones, como en las importaciones’. Esta tendencia s6lo se vio interrumpida por
las alzas de los precios de las materias primas de las crisis del petroleo de 1973 y de

finales de los 70.

Los datos correspondientes al periodo que abarca la tesis (Cuadro 1.1) parecen
revelar una estabilidad bastante acusada de la estructura de origenes y destinos del
comercio, con un ligero aumento del peso de los paises de la UE derivado del
progresivo desmantelamiento de barreras posterior a la incorporacion a la CE vy,
posteriormente, de la construccion del mercado unico. Como puede observarse, algo
mas de las tres cuartas partes del comercio de Espafia se realiza con los paises de la

Unién Europea.

¥ En este epigrafe se utilizaran los datos de esta tesis, que como se expondra més adelante, estan referidos
al comercio de manufacturas de Espafia con sus 49 socios principales (que representan el 95 por 100 del
comercio).

? Véase, por ejemplo, Alonso y Donoso (1999)
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Cuadro 1.1. Distribucién del comercio de manufacturas de Espafia por areas
geograficas (Porcentajes)

% Exportaciones % Importaciones

1988 1999 1988 1999
Suma UE-15 75,51 76,33 75,60 77,63
Suma No UE-15 24,49 23,67 24,40 22,37
Suma OCDE 90,25 87,68 92,42 88,61

Fuente: Elaboracion propia con datos de EUROSTAT.

Si se analiza la evolucion de las cuotas de los principales socios comerciales de
Espafia, distinguiendo entre sus clientes (Cuadro 1.2) y sus proveedores (Cuadro 1.3), se
observa que las exportaciones espafolas aparecen concentradas en unos pocos paises.
Francia es el destino principal de los productos espafioles, con algo més del 20 por 100.
A continuacidn figuran los otros paises grandes de la UE: Alemania, Italia y el Reino
Unido con valores en torno al 10 por 100. La estructura resulta ser bastante estable, sin
embargo, se aprecia una ligera ampliaciéon de mercados, ya que mientras que en 1988
casi el 85 por cien de las exportaciones se dirigian a 10 paises, en 1999, los primeros 10
socios acaparan algo menos del 80 por cien. Entre los cambios destaca la pérdida de
importancia como destino de las exportaciones espafiolas del mercado de Estados
Unidos que pasa de un 10 a un 5 por 100 y, paralelamente la ganancia del de Portugal,
impulsada por la incorporacion de ambos a la CE y la progresiva desaparicion de
barreras entre paises vecinos que, a pesar de compartir una frontera de mas de 1.000
km., mantenian una escasa relacion econdomica. Por ltimo, hay que sefialar la creciente
importancia de algunos mercados nuevos en paises emergentes, como son México,

Brasil o Turquia.
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Cuadro 1.2. Principales destinos de las exportaciones de manufacturas espafolas, 1988 y 1999

1988 N° de orden 1999 N° de orden
Francia 21,24 1 Francia 21,41 1
Alemania 13,05 2 Alemania 13,93 2
Italia 11,26 3 Portugal 10,38 3
Reino Unido 10,91 4 Italia 9,55 4
Estados Unidos 10,04 5 Reino Unido 9,03 5
Portugal 6,37 6 Estados Unidos 5,20 6
Paises Bajos 4,88 7 Paises Bajos 3,56 7
Bel-Luxemb 3,57 8 Bel-Luxemb 3,07 8
Marruecos 1,50 9 México 1,37 9
Canada 1,46 10 Brasil 1,30 10
Argelia 1,07 11 Suecia 1,30 11
Suecia 1,05 12 Turquia 1,25 12
Japén 1,03 13 Marruecos 1,16 13
Arabia Saudi 0,92 14 Grecia 1,15 14
Grecia 0,81 15 Suiza 1,13 15

Fuente: Elaboracion propia con datos de EUROSTAT

La estructura de las importaciones de manufacturas presenta algunas
caracteristicas diferenciales con respecto a la estructura de las exportaciones. Son
Francia, Alemania e Italia los principales proveedores de la economia espafola,
observandose una mayor concentracion, ya que la mitad de las importaciones procede

de estos paises, tanto en 1988 como en 1999.

En este caso, al igual que ocurria con las exportaciones, los principales socios
son los mismos, tanto en 1988 como en 1999, aunque se aprecie también un proceso de
diversificaciéon de proveedores. Asi, en 1988, las importaciones que procedian de los
nueve primeros paises suponian un 85 por 100, en 1999 representaban un 78 por 100.
Resulta apreciable la pérdida de importancia de Estados Unidos y Japoén como
proveedores espanoles ya que mientras que en 1988 procedian de ellos el 9 y el 6 por
100, respectivamente, de las compras espafiolas, en 1999 ambos bajan su participacion a
la mitad y no porque exista una desviacion de comercio, sino porque su comercio con
Espafia crece menos que el intracomunitario. El otro gran cambio que se observa es la
entrada de China entre los 10 primeros proveedores espafioles. Los productos de este
pais, unidos a los de otros paises emergentes de Asia y América Latina, van a competir
con los espafioles no sélo en el mercado espafol, sino también en los de los otros paises

europeos a los que exporta Espana. Dada esta competencia, a la que en los ultimos afios

20



se une la de los paises de Europa Central y Oriental, es relevante conocer las

caracteristicas de la oferta espafiola y la calidad de sus productos.

Cuadro 1.3. Principales proveedores de las importaciones espaifiolas de manufacturas, 1988 y 1999

Paises 1988 N° de orden Paises 1999 N° de orden
Alemania 21,42 1 Francia 20,37 1
Francia 16,52 2 Alemania 18,97 2
Italia 12,44 3 Italia 10,20 3
Estados Unidos 9,35 4 Reino Unido 8,40 4
Reino Unido 7,86 5 Paises Bajos 5,33 5
Japén 6,37 6 Estados Unidos 4,61 6

Paises Bajos 4,86 7 Bélgica-Luxemb 4,61 7
Bélgica-Luxemb 3,75 8 Japén 3,24 8
Portugal 2,59 9 Portugal 2,90 9
Suecia 2,56 10 China 2,81 10
Brasil 1,37 11 Suecia 2,26 11
Austria 1,19 12 Suiza 1,55 12
Taiwan 1,15 13 Austria 1,42 13
Corea del Sur 1,09 14 Irlanda 1,39 14
Finlandia 0,84 15 Corea del Sur 1,38 15

Fuente: Elaboracion propia con datos de EUROSTAT

También se han producido cambios en la composicion sectorial del comercio
espafiol, con una tendencia sostenida en el tiempo de pérdida de peso de los productos
. . . , . 10
primarios y de las manufacturas de menor contenido tecnologico . Hay que tener en
cuenta que los cambios en los patrones de demanda que se han observado en Espafia y
sus socios comerciales, se deben, entre otras razones, a la elevacion en los niveles de
vida. En los datos de comercio utilizados en esta tesis s6lo se han contemplado las

manufacturas.

En concreto, los dos sectores de la industria manufacturera que han ganado mas
peso en el comercio espaiol total son: Material de transporte (que gana 7,3 puntos sobre
el total) y Material y equipo eléctrico (que gana 1,6 puntos)''. Entre los que més peso
pierden se encuentran: Productos de minerales y metales férreos y no férreos (que

pierde 2,4 puntos), Maquinaria de oficina y proceso de datos (que pierde 2,3 puntos),

1 yéase, por ejemplo, Alonso (1997)

' Estos dos sectores son también los que méas han aumentado su participacién en el comercio con la UE y
con la OCDE. En el caso del comercio con los paises de fuera de la UE el papel del sector del automovil
es ain mayor, pero se mantiene estable el peso del Material y equipo eléctrico (Véase el cuadro Al.1.1
del Anexo 1.1)
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Magquinaria mecanica (que pierde también 2,3 puntos) y Productos quimicos (que pierde
2,2 puntos) (véase Cuadro 1.4) . De todos estos cambios, sin duda, el mas notable por su
magnitud es la ganancia de peso del sector de material de transporte, que va a ser
fundamental para explicar el cambio en los niveles de CII, como se reflejara claramente

en el analisis del epigrafe 2.4.

Utilizando un indicador simple de disimilitud de las estructuras del comercio en
los dos periodos se puede evaluar la importancia de los cambios'. Se observa asi que,
calculado el indicador con este reducido nivel de desagregacion de 13 sectores, la
estructura resulta bastante estable, ya que si dividimos la estructura del comercio en 100

partes, en los 11 afios objeto de estudio el cambio s6lo habria afectado a 9,9 partes'.

Cuadro 1.4. Evolucion de la composicion sectorial del comercio espaiiol de manufacturas, 1988-

1999 (Indicador de similitud de las estructuras).

TOTAL
Sectores 1988 1999 1988% 1999% dif. 88-99 ||dif. 88-99|

[Material y equipo eléctrico 5.376.743| 19.306.832] 8,76 10,35 1,59 1,59
[Maquinaria de oficina y proceso de datos| 4.520.884]  9.521.995| 7,37 5,10 -2,26 2,26
[Productos quimicos 9.369.044| 24.423.756] 15,27 13,09 -2,18 2,18
Caucho y plasticos 1.867.626| 6.778.100] 3,04 3,63 0,59 0,59
[Material de transporte 13.744.657| 55.357.742] 22,40 29,68 7,27 7,27
[Maquinaria agricola e industrial 6.216.370] 14.698.155] 10,13 7,88 -2,25 2,25
Otras manufacturas y madera 1.970.119] 6.387.343] 3,21 3,42 0,21 0,21
Textil, cuero y vestido 4.015.122| 12.069.605] 6,54 6,47 -0,07 0,07
[Minerales, metales férreos y no férreos 4745582 9.887.742) 17,73 5,30 -2,43 243
[Minerales y productos no metalicos 1.594.598] 4.888.401] 2,60 2,62 0,02 0,02
[Productos metalicos 2.177.392] 7.001.319] 3,55 3,75 0,20 0,20
[Papel, impresion 2.238.808 5.561.083] 3,65 2,98 -0,67 0,67
[Productos alimenticios y tabaco 3.521.167] 10.662.261] 5,74 5,72 -0,02 0,02
TOTAL 61.358.112| 186.544.334] 100,00 100,00 ID=9,89

Fuente: Elaboracion propia con datos de EUROSTAT

12 Se utiliza aqui un indicador de disimilitud, similar al empleado por M. Buesa y J. Molero (1998):
Economia Industrial de Espaiia. Organizacion, tecnologia e internacionalizacion, Civitas, Madrid, pag.
45, para valorar la similitud entre dos estructuras industriales y se construye con la siguiente formula:

Xl.+Ml) _[Xl.+Ml.
1999

X+M

j1988

CDzz[X-l-M :
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Si se analizan los cambios que se han producido por separado en las
exportaciones y en las importaciones se observa que las ventas espafiolas al resto del
mundo se han inclinado notablemente a favor de las manufacturas intermedias y

avanzadas, en detrimento de las manufacturas mas tradicionales (Cuadro 1.5).

Las industrias mas avanzadas han pasado de representar en 1988 algo menos del
9 por 100 de las exportaciones espafiolas a mas de un 11 por 100 en 1999,
principalmente a causa del incremento de peso del sector de Material y equipo eléctrico.
Los sectores intermedios son los que aumentan mas su importancia, pasando de
representar en 1988 algo menos del 50 por 100 a representar casi un 55 por 100 de las
exportaciones espafiolas. Este incremento se debe, basicamente, al sector del Material
de transporte. Las industrias mas tradicionales o de mas bajo contenido tecnologico
pierden peso en las exportaciones manufactureras reduciendo su participacion en mas de
8 puntos porcentuales, destacando la pérdida de los sectores del Textil, cuero y vestido

. . . 14
y de Minerales, metales férreos y no férreos .

" El indicador revela que, no obstante, los cambios han sido mayores en el caso del comercio con los
paises que no pertenecen a la UE (15,2 puntos), mientras que para el comercio con la UE y la OCDE
presenta valores muy proximos a la media (10,2 en ambos casos), véase el cuadro Al.1.1 del Anexo 1.1.
4 Todos estos cambios se han producido en todas las regiones estudiadas, destacando la NO UE-15
donde el peso de las exportaciones avanzadas e intermedias y el descenso de las débiles se ha acentuado
mas que en el resto (Véase el cuadro Al.1.2. del Anexo 1.1).
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Cuadro 1.5. Participacion de cada sector en las exportaciones totales,
1988-1999 (porcentajes)

1988 1999
Material y equipo eléctrico 5,46 8,62
Maquinaria de oficina y proceso de datos 3,32 2,86
Manufacturas avanzadas| 8,79 11,47
Productos quimicos 14,37 11,18
Caucho y plasticos 3,64 3,99
Material de transporte 25,45 33,76
Magquinaria agricola e industrial 5,96 5,98
Manufacturas intermedias| 49 43 54,90\
Otras manufacturas y madera 3,80 3,56
Textil, cuero y vestido 9,81 7,42
Minerales, metales férreos y no férreos 8,77 5,14
Minerales y productos no metalicos 3,93 3,95
Productos metalicos 4,14 3,97
Papel, impresion 3,76 2,91
Productos alimenticios y tabaco 7,57 6,67
Manufacturas tradicionales 41,79 33,63
TOTAL 100 100

Fuente: Elaboracion propia con datos de EUROSTAT.

La composicion de las importaciones ha variado menos que la de las
exportaciones, principalmente porque su estructura en 1988 anticipaba ya la tendencia
de la demanda. Sin embargo, se han producido algunos cambios notables: las
manufacturas mas avanzadas pierden peso (fundamentalmente, por las méquinas de
oficina y proceso de datos) y lo ganan, principalmente, los sectores intermedios que
mantienen més del 50 por 100 del comercio (y donde sobresale de nuevo el sector del

Material de transporte) (Cuadro 1.6).

15 por regiones, se observa que mientras que con la UE-15 el patron de las importaciones ha permanecido
mas o menos estable, con los paises de la NO UE-15 es donde opera el mayor cambio, disminuyendo
enormemente el peso de los sectores mas avanzados tecnoldogicamente y aumentando considerablemente
el de los sectores intermedios, fundamentalmente el del Material de transporte, y los mas tradicionales,
donde destaca el sector del Textil, cuero y vestido (Véase el cuadro Al.1.3 del Anexo 1.1).
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Cuadro 1.6. Participacion de cada sector en las importaciones totales,
1988-1999 (porcentajes)

1988 1999
Material y equipo eléctrico 11,11 11,65
Maquinaria de oficina y proceso de datos 10,24 6,79
Manufacturas avanzadas| 21,35 18,44
Productos quimicos 15,91 14,52
Caucho y plasticos 2,62 3,37
Material de transporte 20,23 26,62
Maquinaria agricola e industrial 13,10 9,31
Manufacturas intermedias| 51,85 53,82
Otras manufacturas y madera 2,79 3,32
Textil, cuero y vestido 422 5,76
Minerales, metales férreos y no férreos 7,00 5,42
Minerales y productos no metalicos 1,65 1,62
Productos metalicos 3,13 3,59
Papel, impresion 3,57 3,03
Productos alimenticios y tabaco 4,44 5,00
Manufacturas tradicionales| 26,79 27,75
TOTAL 100 100

Fuente: Elaboracion propia con datos de EUROSTAT.

Como elemento fundamental para explicar la transformacion del patron de
comercio espafiol destaca la IDE. En efecto, desde la firma del Acuerdo Preferencial
con la CEE, pero, sobre todo, desde la incorporacién de Espafia a la CEE, nuestro pais
ha mostrado una gran capacidad para atraer inversiones directas de empresas
multinacionales, que en algunos afios llegaron a suponer el 10 por 100 del total recibido
por los paises de la OCDE'®. Esta Inversion Directa Extranjera situd durante los afios
70, 80 y 90 una buena parte del aparato productivo espanol bajo el control de empresas
multinacionales. Esta inyeccién de capital, acompanada de tecnologias y formas de
gestion y organizacion de la produccion mas avanzadas, actué como catalizadora de la
transformacion de todo el aparato productivo espafiol, consiguiendo mejoras

progresivas en la calidad de los productos exportados.

El papel de la IDE y del capital extranjero en esta transformacion es a todas
luces trascendental, porque no debe olvidarse que el principal sector de la exportacion

(la industria del automdvil) esta en su totalidad en manos de multinacionales, al igual

' yéase, por ejemplo, Alonso y Donoso (1999) y Fernandez-Otheo (2003).
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que buena parte de la industria quimica, la maquinaria eléctrica y electrénica y el

. . 17
material de oficina y ordenadores .

Asociados a los cambios en la estructura de exportaciones e importaciones se
han producido importantes transformaciones en la especializacion comercial de Espafia.
Partiendo de la idea, aceptada en la literatura sobre comercio, de que las exportaciones
revelan las capacidades o ventajas de una economia frente a su entorno, mientras que las
importaciones revelan las debilidades, se pueden analizar los sectores en los que la

economia espafiola tiene ventajas comerciales.

En los ultimos 30 afios las ventajas de Espana han ido desplazandose desde las
materias primas, productos agroindustriales y manufacturas basicas (como el calzado)
hacia sectores cada vez maés complejos tecnologicamente'. En esta tendencia se
inscribe el protagonismo actual de las exportaciones de automoviles. A la vez se
observa una atenuacion progresiva del patron de ventajas y desventajas del pais, reflejo

simétrico de la creciente importancia del CII que constituye el tema central de esta tesis.

Siguiendo a Alonso (1991; 1993a), se han construido dos indicadores de la
ventaja comercial revelada con los datos de comercio utilizados en esta tesis'’: el saldo
comercial relativo (SCR) y el indice de contribucion al saldo (ICS). Ambos se
construyen partiendo del saldo comercial de cada sector. En el primer caso, el saldo
comercial se expresa como porcentaje del comercio total de cada sector y en el segundo,

., . . 20
como desviacion respecto al saldo medio, ponderado por el peso en el comercio”™ .

7" Asi la transformacion de las exportaciones espafiolas responderia al papel asignado a las factorias
instaladas en Espafa dentro de las estrategias globales de estos grupos y, por ello, resulta tan preocupante
la evolucion de la competitividad espafiola, no solo frente a la UE, sino también frente a los paises
emergentes de Asia y a los de Europa Central y Oriental, ya que estas mismas empresas pueden optar por
localizaciones alternativas en esos paises si la competitividad espafiola se deteriora. Esa misma razon
explica la importancia de los incrementos de productividad y las mejoras de las tecnologias y de la
calidad de los productos, que permiten compensar el diferencial de salarios y el mantenimiento y
extension de las actividades fabriles en Espafia (Véase Myro y Fernandez-Otheo (2003).

'8 Véase, por ejemplo, Alonso (1993b) y Alonso y Donoso (1999)

? Estos indices se han calculado con los datos utilizados en la tesis para el periodo 1988-1999, con la
desagregacion de 13 sectores de la clasificacion R-25 y con los sectores de la Encuesta Industrial.

2 . . , ..
% Los dos indicadores se formularian de la siguiente manera:

SCr, =| XM
X +M

i i
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El Cuadro 1.7 revela que en 1988 el perfil de ventajas y desventajas de Espafia
era muy acusado. El andlisis del SCR muestra que, dentro de un marco global de
desventaja en las manufacturas, existia una ventaja en manufacturas tradicionales
(Textil, cuero y vestido, Minerales y productos no metalicos y Productos alimenticios)
al tiempo que estaban presentes debilidades muy importantes en los intercambios de
manufacturas avanzadas. En 1999, se encuentra un perfil menos contrastado, con
desventajas atenuadas, a la vez que las ventajas casi desaparecen hasta quedar limitadas

al sector de Minerales y productos no metalicos.

El ICS permite una interpretacion mejor de la evolucion de las ventajas ya que,
por una parte, las pone en relacion con el saldo comercial global (cuyo signo puede estar
motivado por la intensidad de la demanda interna o la evolucion del tipo de cambio real)
y, por otra, las pondera en funciéon del peso de los sectores. Asi el ICS revela una
evolucion pareja a la del SCR, con un perfil atenuado en 1999. A pesar de utilizar
fuentes estadisticas, clasificaciones sectoriales y periodos de analisis diferentes, los
resultados obtenidos estan en la linea de los de Alonso (1993a, 1993b, 1995, 1997 y
1999) y muestran también claramente el papel cada vez mas menguado de algunos de
los sectores tradicionales que fueron claves (como el calzado y la industria alimentaria)
y el creciente protagonismo del Material de transporte en la conformacion del saldo.
Aunque el saldo comercial del sector es deficitario, su desventaja es inferior a la del
conjunto del sector industrial y cuando se toma en consideracion su peso en el
comercio, que alcanza casi el 30 por 100 del total, se puede observar su papel clave en

., , o . 12l
la conformacion del saldo, con el valor mas positivo de todos los sectores industriales” .

X, - M, 2LXi=2M, X, +M,
ICS, =| ——1 - 1 = [x100
X,+M, Y X +) M || DX +DM,

L 2 _

donde X y M son las exportaciones e importaciones, respectivamente, y el subindice i se refiere al sector
considerado.

El saldo comercial relativo (SCR) varia entre +100 y —100: en el primer caso s6lo existen exportaciones y
la ventaja es maxima y en el segundo s6lo existen importaciones y la desventaja es maxima.

El indice de contribucion al saldo (ICS) se expresa como diferencia entre el saldo relativo de un sector y
el correspondiente al conjunto de la economia, corregido por un factor de ponderacion construido a partir
del peso relativo de los flujos comerciales del sector.

*!'En el Anexo 1.1 en los cuadros A1.1.5 y A1.1.7 se pueden consultar los datos del SCR e ICS de las
manufacturas espafiolas con los grupos UE-15, OCDE y NO UE-15.
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Cuadro 1.7. Saldo comercial relativo e indice de contribucion al saldo, 1988-1999

SCR ICS

1988 1999 1988 1999

Material y equipo eléctrico -48,19 -28,69 -5,49 -2,97

Material de oficina y proceso de datos -62,50 -52,06 -6,72 -3,85
Manufacturas avanzadas -54,73 -36,41 -12,21 -6,82)

Productos quimicos 21,78 -26,84 -1,50 -3,28

Caucho y plasticos -0,48 -5,89 1,00 0,61

Material de transporte -5,55 -2,56 5,08 6,99

Maquinaria agricola e industrial -51,11 -35,03 -6,94 -3,26
Manufacturas intermedias| -19,20 -13,35 -2,36 1,06]

Otras manufacturas y madera -1,53 -10,91 0,99 0,23

Textil, cuero y vestido 24,65 -1,79 5,44 1,62

Minerales, metales férreos y no férreos -5,78 -16,93 1,72 -0,27

Minerales y productos no metalicos 25,73 29,15 2,21 2,28

Productos metalicos -3,14 -9,27 0,98 0,38

Papel, impresion -14,26 -16,26 0,19 -0,11

Productos alimenticios y tabaco 9,66 -0,05 3,05 1,63
Manufacturas tradicionales 5,17 -4,82) 14,57 5,76

TOTAL -16,88 -14,33 0 0

Fuente: Elaboracion propia con datos de EUROSTAT.

Si se clasifican los sectores teniendo en cuenta el signo de su indice de

contribucion al saldo en 1988 y el cambio que dicho indicador ha tenido en el periodo
(Cuadro 1.8), se pueden constatar tres grandes rasgos: en primer lugar, que la industria
espafiola sigue teniendo concentradas sus ventajas en los sectores tradicionales e
intermedios. En segundo lugar, que buena parte de los sectores donde Espafia ha
mantenido sus ventajas, como el textil, alimentacion o la madera, han empeorado su
posicion; mientras, otros mas intensivos en tecnologia, que tradicionalmente ha tenido
desventaja, mejoran su posicion, como en el caso de los sectores de maquinaria agricola
e industrial, maquinaria de oficina y proceso de datos y material y equipo eléctrico. Y,
en tercer lugar, mantiene ventaja, incluso mejorando su posicion, en el sector del

material de transporte®.

22 En el Anexo 1.1 en los cuadros Al.1.4, A1.1.6 y A1.1.8 se encuentran los resultados para todos los
sectores de la Encuesta Industrial, asi como los valores del saldo comercial relativo y el indice de
contribucion al saldo correspondientes. Al ser una clasificacion con un mayor numero de sectores resulta
mas sencilla su comparacion con los estudios mencionados arriba. Se obtienen las siguientes

conclusiones:
- Espafia esta especializada en sectores tradicionales como el calzado, piel, preparacion, hilado y
tejido, muebles de madera, articulos metalicos y en sectores intermedios como transformacion
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Cuadro 1.8. Evolucién de las ventajas comparativas 1988-1999 (indice de contribucién al saldo)

Mejora posicion

Empeora posicion

Material de transporte

Ventajas

Caucho y plasticos

Otras manufacturas y madera
Textil, cuero y vestido

Minerales y productos no metalicos
Productos metalicos

Productos alimenticios y tabaco

Material y equipo eléctrico
Desventajas  |Material de oficina y proceso de datos
Maquinaria agricola e industrial

** De ventaja pasan a desventaja
Fuente: Elaboracion propia

Productos quimicos
Minerales, metales férreos y no férreos**
Papel, impresion**

1.3. Estudios sobre comercio intra-industrial en Espaiia

Desde la década de los sesenta, se vienen observando en el comercio

internacional determinados rasgos que desafian las predicciones que se derivan de la

teoria de Heckscher y Ohlin (H-O)*, que era el paradigma aceptado en el momento. En

efecto, la mayor parte del comercio tiene lugar entre los paises desarrollados que estan

provistos de unas dotaciones factoriales muy similares y, ademads, la composicion de las

exportaciones de estos paises resultan muy parecidas.

del caucho y automoviles, piezas y accesorios. Todos estos sectores mantienen el signo de sus
ventajas comerciales pero disminuyen su contribucion al saldo global de la industria.
- Tiene desventaja creciente en sectores como los instrumentos de precision, Optica y similares, en

productos farmacéuticos o aeronaves.

- Los sectores con desventaja pero que mejoran su contribucion al saldo son gran parte de los
sectores de maquinaria: maquinaria industrial, agricola, maquinas de oficina y material

electronico.

- Por ultimo, presenta ventajas crecientes en el sector de maquinaria y material eléctrico,

construccion naval, material ferroviario.

# Véase, por ejemplo, en Carrera y de Diego (2003) una presentacion de esta teoria.
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A lo largo de este capitulo se han analizado los principales cambios que se han
producido en el sector exterior de Espafia y uno de ellos era su especializacion
comercial, donde se destaca la progresiva amortiguacion de ventajas y desventajas en el
patrén comercial. Se ha destacado el aumento de la importancia de los sectores
intermedios y avanzados tecnoldgicamente frente a los mas tradicionales. Ademas, este
fenomeno se ha producido tanto en las exportaciones como en las importaciones. Por
otro lado, los intercambios comerciales se concentran en algunos sectores (mas de la
cuarta parte de las ventas y las compras espafiolas son productos pertenecientes al sector
de Material de transporte) y en unos pocos paises (los cuatro primeros concentran mas
de la mitad del total). En definitiva, las exportaciones e importaciones espafolas se
componen, cada vez mas, de productos similares (pertenecientes a los mismos sectores)
y, fundamentalmente, se comercia con paises de la Union Europea, los cuales tienen
unas dotaciones factoriales parecidas a las espafiolas. En Espaia, siguiendo el patron de
los paises industrializados se observa un paulatino y sostenido incremento del comercio
intra-industrial, como se vera en el capitulo 2 de la tesis, hasta alcanzar casi el 60 por
100 del total de los intercambios comerciales™. Y al igual que ha ocurrido en otros
paises, también en Espafia ha aparecido toda una serie de trabajos que analizan el CIL
Con el fin de facilitar la explicacion se han agrupado estos trabajos en cuatro grandes
temas. Estos grupos no son conjuntos disjuntos, ya que puede ser que un mismo estudio

haya abarcado varias de estas areas (Cuadro 1.9).

** Medido con el indice de Grubel y Lloyd a una desagregacion de 6 digitos de la clasificacion TARIC y
para el total de comercio de Espaiia.
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Cuadro 1.9. Principales estudios del CII en Espafia

Estudios

Medicion
del CII

Determinantes
del CII

Diferenciacion Horizontal y

Vertical

Cl

marginal

Determinantes
sectoriales

Determinantes
nacionales

Determinantes
sectoriales y
nacionales

Diferenciacion
Horizontal y
Vertical

Modelos de
CII vertical

Medicion

Hipotesis
del Ajuste
Suave

Farifias (1987)

Farifias y Martin (1988)

X
X

Alonso (1991)

Martin (1992a)

Martin (1992c¢)

Alonso (1993a)

PP PR R <[

Del Rio (1994)

Martin Montaner y Orts (1995)

Martin Montaner, Orts y Pernias
(1995)

| <

Del Rio (1996)

Martin Montaner y Orts (1996)

b

Carrera (1996)

Gordo y Martin (1996a)

Gordo y Martin (1996b)

|

Secretaria  General Técnica de
Comercio (1996)

Blanes (1997)

Carrera (1997)

Blanes (1999)

Blanes y Martin (2000)

Sequeiros et al. (2000)

X< | <

Gandoy y Diaz Mora (2000)

Diaz Mora (2001)

Diaz Mora (2002)

I I e Bl bl bl E B el B

ke

Martin Montaner y Orts (2002a)

Martin Montaner y Orts (2002b)

el ESIEI bS]

Martin Montaner y Orts (2002c¢)

Blanes (2002a)

Blanes (2002b)

Subdireccion General de Estudios
del Sector Exterior (2003)

Fuente: Elaboracion propia.
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1.3.1. Medicion del CII

Los primeros estudios trataron de medir el comercio intra-industrial reflejando la
importancia que habian adquirido los intercambios que lo componen sobre el total del
comercio. Asi, Farifias (1987) y Farifias y Martin (1988) en su estudio pionero ofrecen
un porcentaje de 41,4 por 100 para el CII total en 1981 y comprueban que en ese afio el
CII calculado con el indice de Grubel y Lloyd (GL) es mayor en el intercambio con los
paises de la Comunidad Europea y en productos que requieren un mayor grado de
elaboracion. Alonso (1991, 1993a) calcula el nivel de CII en Espafia utilizando el
indice de GL con una desagregacion a 3 digitos de la Nomenclatura CUCI y obtiene que
en 1985 el CII del comercio total de Espafia es de un 62 por cien. Martin (1992a)
analiza el patrén de CII espafiol previo a la adhesion a la CE, en el periodo 1981-85,
utilizando el indice de Grubel y Lloyd, comprueba que dicho indicador se ha
incrementado en la linea de lo ocurrido en otros paises industrializados y justifica la
importancia de este tipo de estudios porque los factores que lo determinan son distintos
a los del comercio inter-industrial, como lo son también los efectos que puede tener la
liberalizacion sobre el bienestar. La misma autora estudia posteriormente, en Martin
(1992¢), el periodo siguiente a la integracion y comprueba con el indice GL que el CII
también ha aumentado entre 1985-89. Se observa que la integracion ha favorecido el
crecimiento del comercio intra-industrial, de ahi que ese aumento haya sido,
fundamentalmente, con los paises socios, aunque no se ha dado por igual en todos los
sectores. En este trabajo se destaca ya que el crecimiento del CII es importante porque

los costes de ajuste para el pais serian mayores si el comercio fuera inter-industrial.

Martin y Orts (1995) y Martin, Orts y Pernias (1995) miden el CII de Espafia
con los paises de la OCDE en el afio 1987 para mas de sesenta sectores de la Encuesta
Industrial. En ambos estudios se utiliza el indice de Grubel y Lloyd, aunque en el
segundo trabajo es el indice de Grubel y Lloyd bilateral. Estos autores ponen de
manifiesto que el CII de Espana es inferior al de los paises de nuestro entorno,
caracteristica que ya habia apuntado Martin (1992a). Ademads, encuentran que los
niveles de CII son mas altos en aquellos sectores donde existe una mayor diferenciacion
de producto como son Vidrio, Productos ceramicos, Acabados textiles o Productos de

cuero; en sectores de intensidad de demanda fuerte como los Productos farmacéuticos,
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Jabones, detergentes y perfumes y Maquinas de oficina y también, en sectores de

demanda media como Caucho y Plasticos.

Otros estudios posteriores donde se observa esa evolucion creciente del CII son:
Martin y Orts (1996), Gordo y Martin (1996a y 1996b), Secretaria General Técnica de
Comercio (1996), Carrera (1997), Blanes (1999), Blanes y Martin (2000), Sequeiros et
al. (2000), Gandoy y Diaz (2000), Diaz Mora (2001, 2002a y 2002b) y Subdireccion
General de Estudios del sector exterior (2003).

Aunque los valores obtenidos dependen de los indices, las clasificaciones
estadisticas y los niveles de desagregacion utilizados, en todos los casos queda reflejada

una misma tendencia de aumento de la importancia del CII.

Asi, Martin y Orts (1996) calculan los indices GL de Espana con los paises de la
OCDE vy la UE, constatando que el peso de los flujos industriales es mayor en los paises
de la UE que con el resto de los paises de la OCDE. Para el conjunto de la UE, el
comercio intra-industrial agregado estd en torno al 50-60 por cien, donde destaca el

nivel de CII con Francia que es de un 70 por cien.

Por su parte, Gordo y Martin (1996a y 1996b) muestran un crecimiento del CII
de Espafia en el periodo 1981-1995 en torno a 13 puntos. Mientras que en 1981 el CII
suponia algo mas de la cuarta parte de los intercambios comerciales, en 1995 supone
casi el 40 por cien; con los paises de la UE el porcentaje es mayor, alcanzando un nivel

del 50 por cien.

Este aumento del indice GL se observa también en el estudio de la Secretaria
General Técnica de Comercio (1996) donde se mide el CII de Espaiia en tres periodos
distintos: 1981-1985, 1986-1990 y 1991-1994. El indice pasa de un 48 por cien a un 65
por cien. Este mismo incremento y con valores parecidos los obtienen también con el
indice de Aquino. Destacan la importancia de que el sector exterior espafol base sus
estrategias en la diferenciacion de sus productos, la internacionalizacion de sus
empresas y la innovacioén tecnolodgica, para aproximarse cada vez mas al patron

comercial de los paises industrializados.
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En Carrera (1997) se mide el CII en 1995 con el indice de Grubel y Lloyd con
distintos niveles de desagregacion, para el comercio agregado y el bilateral, con el
mundo y diferenciando entre la UE-12 y NO UE-12. Asi, obtiene que, en los flujos
agregados mas de la mitad del comercio total con la UE-12 es comercio intra-industrial,
mientras que el nivel con los paises de la NO UE-12 es muy inferior. Los valores que se

obtienen con los flujos bilaterales son menores que con los flujos agregados.

En Blanes (1999) y Blanes y Martin (2000) también se constata ese crecimiento
del CII entre 1988-1995. Calculan el indice GL corregido con los principales 60 socios
comerciales para 75 sectores manufactureros de la Encuesta Industrial, agrupados de
acuerdo a la clasificacion NACE-CLIO R-25 de EUROSTAT, y obtienen un incremento
del indice de CII total en el periodo analizado, que pasa de representar un 20 por cien
del comercio total en 1988 a casi in 30 por cien en 1995, ademas, el indice GL es mayor
con los paises industrializados (destacando el valor con la UE) que con los paises en

desarrollo.

Sequeiros et al. (2000) miden el CII de Espafia con el Resto del Mundo en el
periodo 1964-1997 para una desagregacion a 7 digitos de la clasificacion NIMEXE
(entre los afios 1964-1987) y 8 digitos de la clasificacion TARIC (entre los afios 1988-
1997). Para medir el CII utilizan un indice desarrollado por Fontagné y Freudenberg
(1997)* y obtienen un aumento considerado del CII espaiiol, que pasa de representar el

14,5 por cien del comercio total en el afo 1964 a méas del 70 por cien.

Diaz Mora (2001, 2002a y 2002b) y Gandoy y Diaz Mora (2000) sefialan que el
CII de Espafia con la Unidon Europea-12 ha aumentado de casi un 30 por cien en 1985 a
algo mas del 50 por cien en 1996. Para ello, calculan el indice GL para una
desagregacion a 6 digitos de la clasificacion TARIC. La Subdireccion General de

Estudios del Sector Exterior (2003) también sefiala ese incremento del CII en el periodo

1970-2000.

Por tanto, el incremento del CII en Espaiia estd ampliamente contrastado en los
estudios realizados, en una tendencia coincidente con la que muestran otros paises

industrializados.
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1.3.2. Determinantes del CII

Algunos trabajos han tratado de ir mas alld y analizar las causas o determinantes
del CIL. Se pueden diferenciar entre los que analizan so6lo determinantes sectoriales-
Farinas y Martin (1988)-, s6lo determinantes nacionales- Del Rio (1994 y 1996),
Carrera (1997) y Sequeiros et al. (2000)- y los que analizan a la vez tanto determinantes
sectoriales como nacionales- Martin Montaner y Orts (1995 y 1996), Carrera (1996) y
Blanes (1997 y 1999). La mayoria de estos trabajos estiman una funcién logistica por
Minimos Cuadrados No Lineales, siendo la variable dependiente el nivel de CII. En
general, se observa que los determinantes nacionales consiguen resultados
estadisticamente mas significativos y mas robustos que los sectoriales. No obstante, se
obtiene que los sectores con un CII mas elevado lo deben a una mayor inversion en
publicidad (Farinas y Martin, 1988 y Carrera, 1996), a la existencia de economias de
escala (Farinas y Martin, 1988; Martin Montaner y Orts, 1995 y Carrera, 1996), a la
inversion extranjera directa (Farifias y Martin, 1988; Carrera, 1996 y Blanes, 1996 y
1997), a que son los mas intensivos en capital humano (Martin Montaner y Orts, 1995 y
1996), a tener un mayor gasto en [+D (Martin Montaner y Orts, 1996) o a presentar una

menor dependencia de las materias primas (Carrera, 1996).

En cuanto a los determinantes nacionales se obtiene que el CII estd
positivamente correlacionado con el nivel de desarrollo aproximado por el PNB per
capita (Del Rio, 1994 y 1996; Carrera, 1997), con el tamafio medio de los mercados de
los paises que comercian, aproximado por el PIB (Del Rio, 1994 y 1996; Carrera 1996 y
1997; Blanes, 1997) y con la existencia de fronteras comunes (Del Rio, 1994 y 1996;
Carrera, 1996 y 1997).

A su vez se obtiene que el CII estd negativamente relacionado con las
diferencias en las estructuras de demanda, aproximadas por las diferencias en la renta
per capita o en la estructura del consumo de Espafia y cada pais socio,
respectivamente(Carrera, 1996 y 1997 y Blanes, 1997). El CII también esta

negativamente relacionado con las diferencias en la dotacion de recursos, que

* Este indice se explica en el capitulo 2 y se compara con el indice de Grubel y Lloyd.
* En este caso la presencia de capital extranjero sélo es significativa cuando no estan presentes otras
variables sectoriales.
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generalmente se mide a partir de las diferencias en la renta per capita (Martin Montaner
y Orts, 1995 y 1996; Blanes, 1997; Carrera, 1997), con las diferencias en el tamafio de
los mercados de los paises que comercian, aproximado a partir de las diferencias entre
el PIB o el PNB de los paises (Del Rio, 1994; Carrera, 1997; Blanes, 1999), con la
distancia entre los paises (Del Rio, 1994 y 1996; Carrera, 1996 y 1997 y Blanes, 1997 y
1999) y con el nivel de barreras al comercio (Carrera, 1997), que se aproximan con una
variable dummy que toma el valor 1 cuando el socio comercial de Espaia pertenece

también a la UE-15 y 0 cuando no pertenece a la UE-15.

1.3.3. Diferenciacion horizontal y vertical

A partir de la metodologia desarrollada por Greenaway, Hine y Milner (1994),
basandose en un trabajo de Abd-al-Rahman (1991), surgen estudios donde se diferencia
el CII en horizontal y vertical y, dentro de este ultimo, entre el de baja y alta calidad.
Estos tipos de CII se distinguen en funcién del tipo de diferenciacion que esta presente
en el comercio. Asi, la diferenciacion vertical se refiere a los intercambios de productos
de un mismo sector con distintos niveles de calidad, mientras que la diferenciacion
horizontal se refiere al comercio intra-industrial de productos de una misma calidad,
producidos con técnicas muy similares y cuyas caracteristicas técnicas y nivel de

servicio dan lugar a que satisfagan idénticas necesidades.

Para el caso espafiol todos los estudios coinciden en que el CII vertical es
superior al horizontal y, dentro de los intercambios en los que esta presente la
diferenciacion vertical, predominan aquellos donde la calidad de los productos
exportados es inferior a la de los bienes similares que se importan. Es decir, predomina
lo que se ha llamado el CII vertical de baja calidad: Gordo y Martin (1996a y 1996b),
Martin Montaner y Orts, (1996, 2002b), Carrera (1997), Blanes (1999), Blanes y Martin
(2000), Sequeiros et al. (2000) y Diaz (2002), confirman esta apreciacion.

Esta distincion del CII entre CII vertical y horizontal es importante, como ya
sefalara el trabajo pionero de Martin (1992c) a la hora de considerar los costes de ajuste
que se produciran en el pais en términos de produccion y empleo. El CII horizontal
conlleva unos costes de ajuste menores que el CII vertical, lo que implica que si el

comercio intra-industrial que aumenta es el CII vertical, sus costes de ajuste seran mas
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parecidos a los del comercio inter-industrial y su naturaleza vendria explicada por una

teoria que incorporase elementos de la ventaja comparativa.

En algunos trabajos de los mencionados mas arriba, a la hora de analizar los
determinantes del CII se ha comprobado que una misma variable puede afectar de forma
distinta a ambos tipos de comercios. Asi, se observa que las economias de escala y la
diferenciacion de producto favorecen el CII horizontal, mientras que la intensidad
tecnologica y las diferencias en capital humano y tecnologia favorecen el CII vertical
(Blanes, 1999; Blanes y Martin, 2000); la inversion extranjera directa favorece el CII de
los dos tipos (Blanes, 1999). Sequeiros et al. (2000) encuentran que un incremento de la
inversion extranjera reduce el CII vertical: una mayor apertura externa implica un
mayor CII vertical de alta calidad, pero se encuentra una relacion negativa y
significativa entre esta variable y el CII vertical de baja calidad y horizontal. Otro
resultado al que llegan es que cuanto mayor sea el porcentaje de exportaciones que
incorpora alta tecnologia mayor sera el CII vertical de alta calidad y menor el

horizontal.

Como el CII vertical es el predominante en la economia espafiola, algunos
autores han tratado de desarrollar modelos de CII vertical como Diaz Mora (2001,
2002), Martin Montaner y Orts (2002a, 2002b y 2002c). Diaz Mora utiliza la
metodologia de datos de panel para estimar un modelo de CII vertical de alta calidad
para las manufacturas de la Union Europea-12 en el periodo 1985-96. Sus resultados
indican que las ventajas comparativas aproximadas como diferencias en la dotacion
factorial (capital fisico, capital humano y tecnoldgico) son las que determinan este tipo
de comercio. Martin Montaner y Orts (2002a y 2002c), por su parte, estudian los
determinantes de la especializacion intra-industrial vertical del comercio de Espana con
varios paises de la OCDE, haciendo especial énfasis, al igual que la autora anterior, en
las diferencias en la dotacién de factores. Asi, encuentran que este tipo de comercio
aumenta cuando las diferencias en renta son mayores, cuando existen diferencias en
capital fisico, tecnologico y humano, cuando el gasto en [+D es mayor y cuando mayor

es la intensidad de capital humano en el sector.
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1.3.4. Comercio intra-industrial marginal e Hipotesis del Ajuste Suave

La Hipoétesis del Ajuste Suave (HAS) —que se explicara con detalle y contrastara
para Espafia en el capitulo 5 - hace referencia al supuesto de que un incremento del
comercio de tipo intra-industrial tendrd unos costes de ajuste inferiores a uno de tipo
inter-industrial. Para poder contrastar esta hipotesis, es necesario medir el incremento
del comercio intra-industrial o comercio intra-industrial marginal (CIIM). Por tanto, es
necesario elaborar indicadores (que se explican en el capitulo 4), entre los que el mas

aceptado es el de Briilhart (1994).

En el trabajo de Martin Montaner y Orts (1996) se calculan los indices de CII
marginal de Espafia con 20 paises de la OCDE para los periodos 1988-89 y 1990-91,
utilizando el indice de Briilhart, y se obtiene que la mayor parte de los cambios en los

flujos comerciales han sido de tipo inter-industrial.

Posteriormente, Blanes (2002a), encuentra que para el periodo 1988-92, el
incremento del CII, si se analiza el indice de Briilhart, se debe a un crecimiento de los
intercambios inter-industriales. Por ello, en ese periodo los costes de ajuste de la
economia han sido similares a los del comercio inter-industrial y no a los asociados a la
presencia de CII. En cuanto a la contrastacion de la Hipotesis del Ajuste Suave obtiene
cierto apoyo dependiendo de la naturaleza del comercio.En otro trabajo (2002b) que
abarca el periodo 1993-99, constata que desde 1993 el tipo de comercio que mas ha
crecido en Espafa es el comercio intra-industrial vertical de alta calidad y observa (a
través de un andlisis de diferencias de medias) que los sectores manufactureros que
mejor han evolucionado en términos de actividad econdmica (produccion, valor
anadido, numero de empresas, productividad aparente del trabajo) son aquellos en los
que ha aumentado mas el CII vertical de alta calidad. Por esto concluye que, para que
los costes de ajuste sean menores, no es suficiente con que se produzca un CII mayor,

sino que la especializacion avance hacia variedades de una calidad superior.

38



ANEXO 1.1 COMPOSICION DEL COMERCIO POR REGIONES Y POR

SECTORES Y ESPECIALIZACION COMERCIAL

Cuadro Al.1.1. Evolucién de la composicion sectorial del comercio espaifiol (X+M) de manufacturas
(1988-1999). Indicador de similitud de las estructuras.

UE-15

Sectores 1988 1999 1988% | 1999 % | dif. 88-99 ||dif. 88-99|
[Material y equipo eléctrico 3.670.874 14.451.214] 7,92 10,05 2,13 2,13
[Material de oficina y proceso
de datos 2.760.777 6.961.552] 5,95 4,84 -1,11 1,11
[Productos quimicos 6.590.654 18.170.446] 14,21 12,64 -1,58 1,58
Caucho y plasticos 1.432.092 5.427.958] 3,09 3,78 0,69 0,69
[Material de transporte 12.084.147 46.935.501] 26,06 | 32,64 6,58 6,58
[Maquinaria agricola e
industrial 5.129.149 10.817.850] 11,06 7,52 -3,54 3,54
Otras manufacturas y madera 1.367.553 4.201.781] 2,95 2,92 -0,03 0,03
Textil, cuero y vestido 2.796.954 7.940.433] 6,03 5,52 -0,51 0,51
Minerales, y metales férreos
y no férreos 3.564.225 7.837.533] 7,69 5,45 -2,24 2,24
[Minerales y productos no
metalicos 1.143.298 3.272.640] 2,47 2,28 -0,19 0,19
[Productos metalicos 1.717.559 5.255.937) 3,70 3,66 -0,05 0,05
[Papel, impresion 1.847.213 4.399.714] 3,98 3,06 -0,92 0,92
[Productos alimenticios y
tabaco 2.260.030) 8.112.865] 4,87 5,64 0,77 0,77
TOTAL UE-15 46.364.525|  143.785.424) 100,00 | 100,00 ID=10,17
TOTAL 61.358.112] 186.544.334
% UE-15/TOTAL 75,56 77,08
OCDE

Sectores 1.988 1.999 1988% | 1999 % | dif. 88-99 ||dif. 88-99|
[Material y equipo eléctrico 4.820.052, 16.457.409] 8,58 10,00 1,42 1,42
Material de oficina y proceso
de datos 4.091.462 8.519.008] 7,29 5,18 2,11 2,11
Productos quimicos 8.160.894 21.311.970] 14,53 12,95 -1,58 1,58
Caucho y plasticos 1.755.049, 6.025.620] 3,13 3,66 0,54 0,54
Material de transporte 13.448.343 52.092.701] 23,95 | 31,66 7,71 7,71
Maquinaria agricola e
industrial 5.953.530 12.964.670] 10,60 7,88 -2,72 2,72
Otras manufacturas y madera 1.695.286 5.040.029] 3,02 3,06 0,04 0,04
Textil, cuero y vestido 3.457.461 9.175.616] 6,16 5,58 -0,58 0,58
Minerales, y metales férreos
y no férreos 4.267.506) 8.656.062] 7,60 5,26 -2,34 2,34
Minerales y productos no
metalicos 1.419.607, 3.980.109] 2,53 2,42 -0,11 0,11
Productos metalicos 2.042.827 6.009.283] 3,64 3,65 0,01 0,01
Papel, impresion 2.134.324 4.984.798] 3,80 3,03 -0,77 0,77
Productos alimenticios y
tabaco 2.905.376) 9.345.509] 5,17 5,68 0,50 0,50
TOTAL OCDE 56.151.717] 164.562.784) 100,00 | 100,00 ID=10,22
TOTAL 61.358.112] 186.544.334
%OCDE/TOTAL 91,51 88,22
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NO UE-15

Sectores 1.988 1.999 1988% | 1999 % | dif. 88-99 ||dif. 88-99|
[Material y equipo eléctrico 1.705.869 4.855.618] 11,38 11,36 -0,02 0,02
[Maqui oficina y proceso de
datos 1.760.107, 2.560.443] 11,74 5,99 -5,75 5,75
[Productos quimicos 2.778.390 6.253.310] 18,53 14,62 -3,91 3,91
Caucho y plasticos 435.534 1.350.142] 2,90 3,16 0,25 0,25
[Material de transporte 1.660.510 8.422.241] 11,07 19,70 8,62 8,62
[Maquinaria agricola e
industrial 1.087.221 3.880.305] 7,25 9,07 1,82 1,82
Otras manufacturas y madera 602.566 2.185.562] 4,02 5,11 1,09 1,09
Textil, cuero y vestido 1.218.168 4.129.172] 8,12 9,66 1,53 1,53
Minerales, y metales férreos
ly no férreos 1.181.357 2.050.209] 7,88 4,79 -3,08 3,08
[Minerales y productos no
metalicos 451.300] 1.615.761] 3,01 3,78 0,77 0,77
[Productos metalicos 459.833 1.745.382] 3,07 4,08 1,02 1,02
[Papel, impresion 391.595 1.161.369] 2,61 2,72 0,10 0,10
[Productos alimenticios y
tabaco 1.261.137 2.549.396] 8,41 5,96 -2,45 2,45
TOTAL NO UE-15 14.993.587 42.758.9101 100,00 | 100,00 ID=15,21
TOTAL 61.358.112] 186.544.334
% NO UE-15/TOTAL 24,44 22,92

Fuente: Elaboracion propia con datos de EUROSTAT.

Cuadro A1.1.2 Distribucién del comercio por sectores y regiones (% Exportaciones)

UE-15 OCDE NO UE-15 TOTAL
EXPORTACIONES
1988 | 1999 | 1988 | 1999 1988 | 1999 1988 | 1999
Material y equipo eléctrico 5,95 | 8,14 | 5,56 7,98 3,96 10,15 5,46 8,62
Material de oficina y proceso
de datos 390 | 2,96 | 3,55 3,02 1,56 2,51 3,32 2,86
Manufacturas avanzadasy 9,85 11,1 9100 11,0 551 12,66 8,79 11,47
Productos quimicos 12,16 | 10,38 | 13,13 | 10,72 | 21,18 | 13,78 | 14,37 | 11,18
Caucho y plasticos 3,35 | 4,12 3,73 4,10 4,54 3,58 3,64 3,99
Material de transporte 31,07 | 38,27 | 27,06 | 35,87 8,13 19,18 | 25,45 | 33,76
Maquinaria agricola e
industrial 5,82 | 4,86 | 5,74 5,35 6,38 9,58 5,96 5,98
Manufacturas intermedias| 52,41 57,631 49,65 56,05 40,23 46,11 49,43 54,90
Otras manufacturas y madera 3,83 | 3,37 3,82 3,47 3,73 4,19 3,80 3,56
Textil, cuero y vestido 8,98 | 6,74 | 9,77 7,12 12,39 | 9,61 9,81 7,42
Minerales, y metales férreos y
no férreos 7,34 | 5,19 | 8,33 5,29 13,17 | 4,98 8,77 5,14
Minerales y productos no
metalicos 327 | 3,28 | 3,79 3,66 5,96 6,12 3,93 3,95
Productos metélicos 3,93 | 3,63 4,17 3,75 4,77 5,08 4,14 3,97
Papel, impresion 3,98 | 2,77 | 3,80 2,80 3,09 3,38 3,76 2,91
Productos alimenticios y tabaco|] 6,41 | 6,30 | 7,56 6,87 11,15 | 7,87 7,57 6,67
Manufacturas tradicionales\ 37,74] 31,27 41,24 32,96] 54,26| 41,23 41,79 33,63
TOTAL 100 100 100 100 100 100 100 100

Fuente: Elaboracion propia con datos de EUROSTAT.
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Cuadro A1.1.3 Distribucion del comercio por sectores y regiones (% Importaciones)

UE-15 OCDE NO UE-15 TOTAL
IMPORTACIONES
1988 | 1999 | 1988 | 1999 | 1988 | 1999 | 1988 | 1999
Material y equipo eléctrico 9,31 11,46 | 10,69 | 11,50 | 16,68 | 12,31 | 11,11 | 11,65
Material de oficina y proceso
de datos 7,42 6,22 9,88 6,78 19,01 8,75 10,24 | 6,79
Manufacturas avanzadas] 16,73| 17,681 20,57 18,270 35,68 21,05 21,35 18,44
Productos quimicos 15,67 | 14,30 | 15,51 | 14,60 | 16,64 | 1530 | 1591 | 14,52
Caucho y plasticos 2,90 3,52 2,71 3,34 1,74 2,82 2,62 3,37
Material de transporte 22,51 | 28,49 | 21,79 | 28,53 | 13,18 | 20,12 | 20,23 | 26,62
Maquinaria agricola e
industrial 14,78 | 9,49 13,98 | 9,75 7,87 8,67 13,10 | 9,31
Manufacturas intermedias| 55,86| 55,81 53,99 56,22 39,43 46,91 51,85 53,82
Otras manufacturas y madera 2,33 2,60 2,46 2,76 422 5,84 2,79 3,32
Textil, cuero y vestido 3,94 4,63 3,65 443 5,08 9,69 4,22 5,76
Minerales, y metales férreos y
no férreos 7,93 5,64 7,09 5,24 4,10 4,65 7,00 5,42
Minerales y productos no
metalicos 1,89 1,54 1,65 1,50 0,90 1,92 1,65 1,62
Productos metélicos 3,54 3,67 3,27 3,58 1,85 3,29 3,13 3,59
Papel, impresion 3,99 3,27 3,80 3,20 2,27 2,19 3,57 3,03
Productos alimenticios y tabaco| 3,78 5,16 3,52 4,80 6,45 4,45 4,44 5,00
Manufacturas tradicionales| 27,41 26,51} 25,44 2551 24,89 32,03 26,79 27,75
TOTAL 100,00 | 100,00 | 100,00 | 100,00 | 100,00 | 100,00 | 100,00 | 100,00

Fuente: Elaboracion propia con datos de EUROSTAT
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Cuadro A1l.1.4. Saldo comercial relativo de los sectores de la Encuesta Industrial

UE-15 OCDE NO UE-15 TOTAL
Sectores 1988 1999 1988 1999 1988 1999 1988 1999
Siderurgia y 1* transformacion del hierro y acero -23,13 -26,87 -11,40 -19,33 48,87 -2,05 -4,38 -20,95
Produccion y 1* transformacion de metales no férreos -15,31 -7,03 -7,36 -6,14 13,00 -25,01 -9,02 -9,77
Material de construccion, tierra cocida -53,81 52,31 -50,52 54,09 -76,54 5,44 -57,46 45,60
Cementos, cales y yesos 34,48 1,59 80,68 11,02 39,69 -17,68 38,72 -12.87
Hormigon y derivados del cemento 36,32 62,25 39,87 61,98 77,26 76,38 42,20 63,99
Piedra natural, abrasivos y otros productos
minerales no metalicos 25,46 35,47 36,35 39,08 83,84 59,81 38,52 40,89
Vidrio y sus manufacturas -23,61 -12,88 -21,62 -11,93 20,31 -21,88 -18,74 -14,70
Productos ceramicos 35,18 39,60 45,55 50,68 81,12 72,37 51,82 53,28
Petroquimica y quimica organica -16,13 -34,90 -5,42 -28,37 8,18 -24,88 -7,30 -31,34
Quimica inorganica -30,69 -36,94 -41,36 -39,81 -34,39 -49,62 -32,09 -40,40
Materias plasticas y caucho -33,50 -26,21 -35,98 -23,98 -26,62 -2,88 -31,97 -22,02
Fibras artificiales y sintéticas -39,97 -12,96 -45,29 -16,91 14,70 -56,83 -25,64 -22,14
Abonos y plaguicidas -26,50 -29,11 -34,69 -36,40 -35,42 -54,50 -29,04 -36,67
Pinturas, barnices y tintas -25,30 -19,52 -26,70 -17,39 25,33 70,32 -19,13 431
Aceites esenciales y aromas -61,70 -65,88 -56,44 -56,28 -15,44 21,46 -50,89 -45,45
Otros productos quimicos industriales -55,39 -49,28 -51,82 -44,28 -11,07 -6,20 -45,40 -38,37
Productos farmacéuticos -19,92 -30,72 -24,53 -36,68 -0,01 -39,03 -14,16 -32,67
Jabones, detergentes y perfumeria -35,42 -13,85 -21,32 -9,54 70,40 51,52 -15,10 -3,08
Material fotografico sensible -55,19 -50,13 -63,02 -52,12 -81,37 -31,42 -62,00 -47,59
Otros productos quimicos de consumo final -33,61 7,03 -36,85 9,06 -5,31 58,65 -28,62 17,55
Fundiciones metalicas -19,03 -26,24 -17,64 -23,33 -2,55 -10,70 -16,11 -23,44
Carpinteria metalica, estructuras y caldereria -50,54 -31,31 -49,55 -31,43 -20,11 36,56 -44,98 -8,35
Articulos metalicos -5,94 -13,15 0,84 -9,57 36,70 5,02 3,31 -8,82
Magquinaria agricola -88,93 -77,82 -88,74 -77,07 -66,92 -39,74 -87,53 -75,71
Magquinaria industrial -51,91 -40,78 -51,61 -38,14 -25,14 -5,97 -46,88 -30,84
Maquinas de oficina -29,78 -40,83 -48,75 -38,67 -92,29 -47,10 -53,67 -42,18
Magquinaria y material eléctrico -25,24 -17,19 -27,67 -16,73 -33,15 -2,03 -26,59 -13,65
Material electronico -60,59 -45,86 -71,72 -47,53 -86,53 -36,99 -73,19 -43,47
Automoviles, piezas y accesorios 0,75 0,25 -1,21 -0,72 -0,02 -3,07 0,70 -0,12
Construccion naval -71,72 -3,55 -67,48 5,67 -25,57 11,99 -61,36 8,41
Material ferroviario -74,97 37,44 -74,03 36,98 -40,07 89,42 -71,73 60,04
Aeronaves 9,37 -20,44 -38,45 -40,90 -77,21 -52,39 -37,16 -35,08
Material de transporte diverso -40,63 2,96 -60,70 -14,85 -91,89 -79,72 -61,24 -22,24
Industria de precision, optica y similares -72,23 -57,09 -78,02 -62,58 -83,75 -74,19 -76,85 -62,67
Aceites y grasas 76,30 54,56 68,78 54,42 -36,33 -40,75 11,24 -0,07
Mataderos e industrias carnicas -97,75 -9,60 -98,03 -13,52 -98,65 4,29 -98,02 -7,99
Industrias lacteas -29,19 -41,01 -29,45 -39,66 17,45 41,34 -28,49 -38,41
Conservas vegetales 71,94 46,75 81,97 58,30 80,17 65,57 75,80 53,48
Conservas de pescado 6,65 55,87 13,36 59,29 -12,82 -14,96 -2,60 36,64
Molineria -39,25 -4,83 -39,76 -4,92 93,41 94,37 38,87 7,77
Pan, bolleria, pasteleria y galletas -68,860 -3,76 -60,96 -0,63 80,65 73,51 -58,45 1,48
Aziicar -95,68 -88,89 -94,38 -88,78 73,59 27,31 -38,44 -76,73
Cacao, chocolate y productos de confiteria -10,38 10,45 3,46 22,19 -0,13 73,12 -7,34 28,52
Productos de alimentacion animal -62,18 -24,60 -62,35 -40,17 -3,89 -53,06 -54,28 -33,20
Productos alimenticios diversos -50,36 -42,77 -58,37 -40,51 -59,93 20,29 -53,35 -34,47
Alcoholes -84,01 -74,80 -68,64 -70,00 61,72 7,70 -68,35 -68,72
Vino 87,59 81,33 90,38 85,06 99,37 98,54 90,48 85,31
Sidreria 11,91 -60,44 63,07 -18,61 82,86 22,62 57,94 -28,27
Cerveza -71,86 -42,83 -71,93 -46,80 -60,85 -47,28 -71,67 -43,42
Bebidas alcohdlicas -40,87 8,87 -39,54 9,76 80,22 67,76 -39,04 10,44
Tabaco -94,05 -89,28 -93,61 -79,14 -58,27 70,17 -93,61 -78,57
Preparacion, hilado y tejido 14,12 7,77 7,53 6,33 6,10 6,89 11,86 7,47
Géneros de punto -1,05 -17,64 1,88 -14,96 20,73 -35,75 2,28 -23,21
Alfombras y otros -30,55 -23,36 -28,34 -22,92 -10,20 -15,79 -25,04 -21,53
Curtidos 35,65 -0,03 37,92 10,30 -7,65 9,82 26,32 3,96
Cuero -8,32 1,92 12,18 6,09 -11,46 -68,19 -9,84 -36,69
Calzado 85,69 61,03 89,82 68,65 75,40 50,19 81,70 57,51
Confeccion en serie -8,59 -16,26 2,14 -10,88 20,66 -42,49 1,12 -25,70
Peleteria -12,55 -75,38 -19,05 -69,72 -37,14 -88,44 -21,04 -82,24
Aserrado de madera -87,90 -77,63 -91,60 -87,68 -70,96 -97,49 -80,34 -88,58
Industria de la madera 11,96 -9,02 11,62 -9,63 31,07 -5,87 15,70 -8,13
Industria del corcho 48,27 31,58 52,44 36,31 93,10 51,44 53,94 34,34
Junco, cafa, cesteria, brochas y cepillos 7,87 -35,57 2,72 -29,20 -78,43 -64,49 -31,51 -48,92
Muebles de madera 30,68 24,39 34,87 27,52 62,26 33,62 36,15 26,73
Pasta papelera, papel y carton -25,91 -38,72 -30,23 -39,46 -35,64 -21,14 -27,40 -35,42
Transformacion de papel y carton 6,67 -13,33 6,43 -12,78 37,09 9,89 11,88 -10,22
Artes gréficas y edicion 3,82 21,27 12,84 28,68 55,26 61,41 16,79 34,40
Transformacion del caucho 10,15 10,18 2591 13,27 72,21 2,34 26,34 8,58
Transformacion de materias plasticas -33,10 -23,96 -38,72 -22,36 -39,86 -1,85 -34,44 -19,65
Joyeria y bisuteria 12,76 -29,84 22,61 -14,33 -3,61 -27,29 6,62 -28,74
Instrumentos de musica -15,58 -22,88 -64,83 -37,77 -94,14 -61,88 -70,90 -45,98
Laboratorios fotograficos y cinematograficos 6,48 -52,31 -9,19 -53,01 -50,07 -37,96 -9,00 -51,03
Juegos y juguetes 45,10 -13,79 39,36 -12,17 -42,29 -55,24 11,34 -30,57
Manufacturas diversas -47,73 0,80 -42,03 3,64 -26,72 -18,29 -40,92 -5,98
TOTAL) -16,94) -15,16} -18,04 -14,85] -16,70) -11,55] -16,88 -14,33

Fuente: Elaboracion propia con datos de EUROSTAT
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Cuadro A1.1.5. Saldo comercial relativo de los sectores de la clasificacion R-25

UE-15 OCDE NO UE-15 TOTAL

Sectores 1988 | 1999 | 1988 | 1999 | 1988 | 1999 | 1988 | 1999

[Material y equipo eléctrico -37,58 1-31,30]-46,94|-32,06| -71,04 | -20,91 | -48,19 | -28,69
[Material oficina y proceso de datos -45,64 |-48,06]-60,11]-50,32] -88,94 | -62,95]-62,50 | -52,06
Manufacturas avanzadas| -41,04 |-36,751-52,99(-38,29| -80,13 | -35,43 | -54,73 | -36,41

Productos quimicos -28,94 |-30,341-25,981-29,49] -4,81 |-16,68]-21,78 | -26,84
Caucho y plasticos -9,81 -7,42 1 -2,27 | 4,62 | 30,18 0,24 | -0,48 | -5,89
Material de transporte -098 | -0,53 | -7,41 | -3,51 | -38,84 | -13,90 | -5,55 | -2,56
Maquinaria agricola e industrial -56,28 | -45,221-55,59(-42,20] -26,72 | -6,63 |-51,11 | -35,03
Manufacturas intermedias| -20,02 |-13,591-22,05(-15,01] -15,73 | -12,40|-19,20| -13,35

Otras manufacturas y madera 7,79 2,271 3,81 | -3,59 | -22,67 | -27,51 | -1,53 | -10,91
Textil, cuero y vestido 23,63 | 3,49 130,01 | 8,66 | 26,99 [-11,96] 24,65 | -1,79
Minerales, y metales férreos y no férreos| -20,69 |-19,23]-10,16(-14,40| 39,22 | -8,12 | -5,78 | -16,93
Minerales y productos no metalicos 10,22 | 22,21 ] 22,84 | 28,89 | 65,01 | 43,21 | 25,73 | 29,15
Productos metalicos -11,89 |-15,73] -5,95 |-12,61| 29,55 | 10,17 | -3,14 | -9,27
Papel, impresion -16,97 |-23,17]-18,06|-21,19]| -1,49 9,92 |-14,26 | -16,26
Productos alimenticios y tabaco 9,21 -5,33 119,77 3,02 | 10,46 | 16,73 | 9,66 | -0,05
Manufacturas tradicionales| -1,11 | -7,01 | 5,92 | -2,15 | 21,75 1,01 517 | -4,82

TOTAL] -16,94] -15,16] -18,04| -14,85] -16,70] -11,55| -16,88 -14,33]

Fuente: Elaboracion propia con datos de EUROSTAT
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Cuadro A1.1.6. indice de contribucién al saldo de los sectores de la Encuesta Industrial

UE-15 OCDE NO UE-15 TOTAL

Sectores 1988 1999 1988 1999 1988 1999 1988 1999
Siderurgia y 1* transformacion del hierro y acero -0,65 -0,79 0,70 -0,29 7,55 0,67 1,35 -0,45
IProduccion y 1* transformacion de metales no férreos 0,08 0,34 0,50 0,34 1,26 -0,34 0,37 0,17
ICementos, cales y yesos 0,05 0,02 0,30 0,06 0,74 -0,06 0,22 0,00
Hormigoén y derivados del cemento 0,08 0,20 0,08 0,18 0,07 0,10 0,08 0,17
IPiedra natural, abrasivos y otros productos
iminerales no metalicos 0,48 0,49 0,63 0,52 1,01 0,66 0,61 0,52
\Vidrio y sus manufacturas -0,13 0,03 -0,06 0,04 0,27 -0,13 -0,03 -0,01
IProductos ceramicos 0,86 0,97 1,12 1,31 2,82 3,57 1,34 1,58
IPetroquimica y quimica organica 0,08 -1,11 1,42 -0,84 4,43 -1,40 1,15 -1,15
Quimica inorganica -0,21 -0,20 -0,42 -0,22 -0,52 -0,44 -0,29 -0,25
Materias plasticas y caucho -0,83 -0,49 -0,81 -0,38 -0,44 0,28 -0,73 -0,32
Fibras artificiales y sintéticas -0,34 0,02 -0,37 -0,02 0,50 -0,44 -0,13 -0,08
IAbonos y plaguicidas -0,13 -0,12 -0,22 -0,19 -0,32 -0,52 -0,18 -0,21
Pinturas, barnices y tintas -0,06 -0,04 -0,05 -0,02 0,13 1,01 -0,01 0,20
Aceites esenciales y aromas -0,14 -0,21 -0,11 -0,17 0,00 0,14 -0,10 -0,13
Otros productos quimicos industriales -1,21 -0,91 -1,05 -0,80 0,16 0,16 -0,87 -0,66
IProductos farmacéuticos -0,08 -0,81 -0,19 -1,22 0,59 -1,47 0,08 -0,96
Jabones, detergentes y perfumeria -0,10 0,02 -0,02 0,08 0,33 0,65 0,01 0,16
Material fotografico sensible -0,28 -0,21 -0,37 -0,22 -0,52 -0,06 -0,34 -0,18
Otros productos quimicos de consumo final -0,12 0,21 -0,12 0,22 0,05 0,58 -0,08 0,29
Fundiciones metalicas -0,01 -0,03 0,00 -0,02 0,03 0,00 0,00 -0,02
(Carpinteria metalica, estructuras y caldereria -0,30 -0,14 -0,27 -0,14 -0,02 0,69 -0,23 0,06
|Articulos metalicos 0,68 0,12 1,15 0,33 2,83 1,08 1,20 0,35
IMaquinaria agricola -1,88 -1,13 -1,61 -1,02 -0,28 -0,10 -1,49 -0,90
IMagquinaria industrial -6,82 -3,39 -6,36 -3,29 -1,18 0,99 -5,45 -2,36
IMaquinas de oficina -0,96 -1,38 -2,74 -1,26 -10,78 -1,76 -3,36 -1,47
IMaquinaria y material eléctrico -0,85 -0,21 -0,93 -0,19 -1,09 0,99 -0,91 0,07
Material electronico -2,41 -3,04 -4,03 -3,25 -11,28 -3,12 -4,57 -3,04
\Automoviles, piezas y accesorios 8,44 9,37 6,96 8,02 1,77 2,21 6,79 7,51
Construccion naval -0,55 0,03 -0,51 0,17 -0,08 0,60 -0,44 0,17
Material ferroviario -0,13 0,15 -0,12 0,14 -0,02 0,74 -0,11 0,29
|Aeronaves 0,69 -0,16 -0,94 -1,15 -5,73 -3,54 -0,87 -0,90
Material de transporte diverso -0,13 0,17 -0,30 0,00 -0,84 -0,94 -0,30 -0,08
Industria de precision, Optica y similares -2,46 -1,80 -3,39 -2,41 -6,18 -4,39 -3,37 -2,38
|Aceites y grasas 1,59 0,66 1,64 0,72 -1,42 -1,24 0,86 0,24
IMataderos e industrias carnicas -0,16 0,02 -0,18 0,00 -0,21 0,02 -0,17 0,02
Industrias lacteas -0,16 -0,40 -0,13 -0,35 0,02 0,09 -0,12 -0,30
IConservas vegetales 1,30 0,82 2,07 1,18 3,85 1,91 1,92 1,08
Conservas de pescado 0,07 0,30 0,12 0,29 0,03 -0,02 0,07 0,22
Molineria -0,01 0,01 -0,01 0,01 0,22 0,07 0,05 0,02
IPan, bolleria, pasteleria y galletas -0,14 0,05 -0,10 0,06 0,06 0,09 -0,09 0,06
IAzicar -0,27 -0,31 -0,22 -0,28 0,49 0,06 -0,08 -0,23
(Cacao, chocolate y productos de confiteria 0,03 0,15 0,11 0,23 0,11 0,68 0,05 0,27
IProductos de alimentacion animal -0,14 -0,04 -0,12 -0,11 0,02 -0,23 -0,10 -0,08
IProductos alimenticios diversos -0,25 -0,40 -0,34 -0,35 -0,46 0,24 -0,30 -0,26
IAlcoholes -0,59 -0,56 -0,41 -0,48 0,26 0,05 -0,38 -0,43
Vino 1,40 1,33 1,58 1,52 1,57 1,54 1,45 1,38
Sidreria 0,00 0,00 0,01 0,00 0,03 0,00 0,01 0,00
Cerveza -0,09 -0,05 -0,07 -0,06 0,00 -0,04 -0,07 -0,05
Bebidas alcoholicas -0,02 0,04 -0,01 0,03 0,00 0,01 -0,01 0,03
[Tabaco -0,04 -0,49 -0,03 -0,39 0,00 0,13 -0,03 -0,35
Preparacion, hilado y tejido 0,80 0,55 0,62 0,50 0,71 0,76 0,78 0,61
Géneros de punto 0,22 -0,05 0,25 0,00 0,30 -0,71 0,24 -0,20
|Alfombras y otros -0,16 -0,09 -0,12 -0,09 0,09 -0,05 -0,10 -0,08
Curtidos 1,05 0,10 1,01 0,17 0,15 0,31 0,83 0,15
Cuero 0,04 0,06 0,15 0,08 0,07 -0,38 0,04 -0,15
Calzado 2,79 1,53 3,70 1,89 4,91 2,01 3,31 1,65
IConfeccion en serie 0,13 -0,03 0,31 0,10 0,92 -1,43 0,33 -0,33
Peleteria 0,01 -0,02 0,00 -0,01 -0,05 -0,08 -0,01 -0,03
|Aserrado de madera -0,46 -0,20 -0,60 -0,38 -0,88 -1,15 -0,56 -0,41
Industria de la madera 0,30 0,07 0,27 0,06 0,37 0,08 0,32 0,07
Industria del corcho 0,22 0,15 0,22 0,15 0,17 0,11 0,21 0,14
Junco, cafla, cesteria, brochas y cepillos 0,02 -0,01 0,02 -0,01 -0,16 -0,10 -0,02 -0,03
Muebles de madera 0,81 0,74 0,84 0,77 0,87 0,97 0,82 0,80
Pasta papelera, papel y carton -0,51 -0,92 -0,65 -0,94 -0,60 -0,29 -0,53 -0,78
[Transformacion de papel y carton 0,20 0,02 0,19 0,02 0,29 0,12 0,22 0,04
Artes graficas y edicion 0,30 0,41 0,46 0,53 1,10 1,33 0,50 0,62
[Transformacion del caucho 0,90 0,93 1,55 1,03 3,23 0,44 1,47 0,81
[Transformacion de materias plasticas -0,46 -0,34 -0,56 -0,28 -0,50 0,31 -0,47 -0,20
Joyeria y bisuteria 0,17 -0,07 0,25 0,00 0,13 -0,18 0,16 -0,09
Instrumentos de musica 0,00 0,00 -0,08 -0,02 -0,46 -0,12 -0,11 -0,03
ILaboratorios fotograficos y cinematograficos 0,02 -0,01 0,01 -0,01 -0,03 0,00 0,01 -0,01
Juegos y juguetes 0,54 0,02 0,52 0,03 -0,43 -1,18 0,30 -0,25
IManufacturas diversas -0,15 0,07 -0,12 0,09 -0,07 -0,06 -0,14 0,05

Fuente: Elaboracion propia con datos de EUROSTAT.
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Cuadro A1.1.7. indice de contribucién al saldo de los sectores de la clasificaciéon R-25

UE-15 OCDE NO UE-15 TOTAL
Sectores 1988 1999 1988 1999 1988 1999 1988 1999
[Material y equipo eléctrico -3,27 -3,24 -4,96 -3,44 -12,36 -2,13 -5,49 -2,97
Material de oficina y proceso
de datos -3,42 -3,19 -6,13 -3,67 -16,96 -6,16 -6,72 -3,85
Manufacturas avanzadas| -6,69 -6,43 -11,09 -7,11 -29,32 8,28 -12,21 -6,82
Productos quimicos -3,41 -3,84 -2,31 -3,79 441 -1,50 -1,50 -3,28
Caucho y plésticos 0,44 0,58 0,99 0,75 2,72 0,74 1,00 0,61
Material de transporte 8,32 9,55 5,09 7,18 -4,90 -0,93 5,08 6,99
Maquinaria agricola e
industrial -8,70 -4,52 -7,96 -4.31 -1,45 0,89 -6,94 -3,26
Manufacturas intermedias| -3,35 1,78 -4,2 -0,17) 0,77 -0,79 -2,36| 1,00
Otras manufacturas y madera 1,46 0,75 1,32 0,69 -0,48 -1,63 0,99 0,23
Textil, cuero y vestido 4,89 2,06 5,92 2,62 7,10 -0,08 5,44 1,62
Minerales y metales férreos y
no férreos -0,58 -0,44 1,20 0,05 8,81 0,33 1,72 -0,27
Minerales y productos no
metalicos 1,34 1,70 2,07 2,12 4,92 4,14 2,21 2,28
[Productos metalicos 0,37 -0,04 0,88 0,16 2,84 1,77 0,98 0,38
Papel, impresion 0,00 -0,49 0,00 -0,38 0,79 1,17 0,19 -0,11
Productos alimenticios y
tabaco 2,55 1,11 3,91 2,03 4,57 3,37 3,05 1,63
Manufacturas tradicionales| 10,04 4,65 15,29 7,29 28,55 9,07} 14,57 5,76

Fuente: Elaboracion propia con datos de EUROSTAT.
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Cuadro A1.1.8. Evolucion de las ventajas comparativas 1988-1999 (Indice de contribucion al saldo)
Sectores pertenecientes a la Encuesta Industrial

Mejora posicion

Empeora posicion

|Material de construccion, tierra cocida*
[Hormigon y derivados del cemento
[Productos ceramicos

Pinturas, barnices y tintas *

Jabones, detergentes y perfumeria

Otros productos quimicos de consumo final*
Carpinteria metalica, estructuras y caldereria*

Produccion y 1? transformacion de metales no férreos

Cementos, cales y yesos

[Piedra natural, abrasivos y otros productos minerales no metalicos

[Articulos metalicos
[Automoviles, piezas y accesorios
[Aceites y grasas

Conservas vegetales

[Maquinaria y material eléctrico* Molineria
Ventajas |Construccion naval* Vino
[Material ferroviario* [Preparacion, hilado y tejido
[Mataderos e industrias carnicas™ Curtidos
Conservas de pescado Calzado
[Pan, bolleria, pasteleria y galletas™ Peleteria
Cacao, chocolate y productos de confiteria  |Industria del corcho
Bebidas alcoholicas™ [Muebles de madera
Industria de la madera Transformacion de papel y carton
Artes graficas y edicion Transformacion del caucho
[Manufacturas diversas*
Vidrio y sus manufacturas Siderurgia y 1* transformacion del hierro y acero**
Quimica inorganica [Petroquimica y quimica organica**
[Materias plasticas y caucho [Abonos y plaguicidas
Fibras artificiales y sintéticas Aceites esenciales y aromas
Otros productos quimicos industriales Productos farmacéuticos**
Material fotografico sensible [Fundiciones metalicas**
[Magquinaria agricola [Aeronaves
Maquinaria industrial Instrumentos de precision, Optica y similares
Desventajas [Maquinas de oficina Industrias lacteas

Material electronico

[Material de transporte diverso
[Productos de alimentacion animal
[Productos alimenticios diversos
Cerveza

[Alfombras y otros

[Aserrado de madera

Transformacion de materias plasticas
Instrumentos de musica

** De ventaja pasan a desventaja
* De desventaja pasan a ventaja
Fuente: Elaboracion propia.

[AzGcar

[Alcoholes

Sidreria**

Tabaco

Géneros de punto**

Cuero™*

Confeccion en serie**

Junco, cafia, cesteria, brochas y cepillos
[Pasta papelera, papel y carton

Joyeria y bisuteria**

[Laboratorios fotograficos y cinematograficos™*
Juegos y juguetes™*
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Capitulo 2
MEDICION DEL COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL



2.1. La medida del Comercio Intra-industrial

El indice mas utilizado para medir el comercio intra-industrial (CII) de un pais
con otro o con un conjunto de paises ha sido el propuesto por H.G. Grubel y P.J. Lloyd
(GL). Hacia la mitad de los afios 90 en el CEPII', L. Fontagné y M. Freudenberg (FF)
proponen una medida complementaria a la anterior, para analizar el CII de los paises de
la Unién Europea® que desde ese momento ha disfrutado de una amplia difusién en los
circulos académicos. A continuacion se explican estas dos medidas y se comentaran
otros indices propuestos en la literatura sobre la medicion del comercio intra-industrial
(CII). Posteriormente, se aplicaran estas dos medidas al comercio de Espafa y se
compararan entre si. Por ultimo, se realizard una descripcion de la evolucion del nivel

de CII en el periodo 1988-1999.

2.1.1. Medida de Grubel y Lloyd (GL)

El indice mas aceptado y extendido para medir el comercio intra-industrial ha
sido el que propusieron Grubel y Lloyd (1975)°, que partieron del indice que propuso
Balassa (1966) para estudiar el efecto sobre su especializaciéon en el comercio que
suponia la reduccion de aranceles en los paises de la Comunidad Europea en. El indice

de Balassa es el siguiente:

1 & |X, - M|
B=— : : 1
nl-z_l:Xi+Mi M
i=1...... n

donde X; y M; son , respectivamente, las exportaciones y las importaciones del bien i.

Si los valores de B se aproximan a cero, entonces el intercambio sera intra-
industrial, mientras que si se aproximan a uno es inter-industrial.

Grubel y Lloyd critican el indice de Balassa porque es una media simple del

indice de cada sector y consideran preferible una media ponderada. Asi, proponen un

' CEPII: Centre d’Etudes Prospectives et d Informations Internationales.

? Véase Fontagné y Freudenberg (1997).

3 Una discusion mas exhaustiva que la que se ofrece aqui sobre las medidas propuestas de CII se pueden
encontrar en Farifias (1987), Kol y Mennes (1989) y Vona (1991).
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indice que mide el nivel de solapamiento de los flujos comerciales, es decir, mide el

porcentaje de comercio que se solapa sobre el comercio total.

El indice para cada una de las partidas es el siguiente:

‘Xi/' ij
B, =GL; =|1-1 2)

€)

donde Xjj y M;j; son las exportaciones e importaciones del pais i del producto j. Este
indice varia entre 0 y 1. Si se obtiene el valor cero, entonces se trata en su totalidad de
comercio inter-industrial y si alcanza el valor 1, todo el comercio es intra-industrial.
Cuando es cero significa que alguno de los flujos comerciales (bien las exportaciones o
bien las importaciones) no existen, es decir, el pais o s6lo exporta el bien o sélo importa
el bien, mientras que cuando es uno es porque las exportaciones y las importaciones son

iguales y, por tanto, todo el comercio se solapa.

Sin embargo, estos mismos autores observaron que si el pais presentaba un
desequilibrio comercial el indicador agregado no podria alcanzar el valor unitario (ya
n
que Z‘X i —M l.l.‘ es distinto de cero y, por tanto, el indice no podria alcanzar nunca el
el i
valor de uno), por lo que el comercio intra-industrial estaria subvalorado. Para resolver
este problema propusieron un indice corregido para el total del comercio, donde se
expresa el CII como una proporcion del comercio total menos el déficit o superavit

comercial global en valor absoluto. Se trata del siguiente indicador:
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Ci=GLC, =| - . 4)

Aquino (1978) criticé la correccion que Grubel y Lloyd realizaron
argumentando que si B sesgaba hacia abajo el comercio intra-industrial de un pais, se
debia a que B, sesgaba a la baja el comercio intra-industrial de cada partida. En

consecuencia, propuso otro indice para valorar el comercio intra-industrial y corregir el

desequilibrio en cada partida. Su expresion es:

Z/(Xii +Mii)_ Z,—\X; _M;
Zi (Xii +Mi/') (5)

0 =

donde Xj; y M;; son, respectivamente, las exportaciones y las importaciones del pais i del
producto j y X% y M‘; son unos valores tedricos de las exportaciones y las

importaciones® que equilibran el saldo comercial global. Serian:

123 (x, +M,)

X=X, Z Y (6)
i q
1/2) \ X, +M,
Mj =M, Z’Z( o J (7
i )
ZIX; :ZiM; :l/2Zi(Xl‘j +Mij) (8)

Si sustituimos (6), (7) y (8) en (5) obtenemos:

* Son los valores de las exportaciones y de las importaciones de cada partida si el total de las
exportaciones hubiera sido igual al total de las importaciones.
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12y (x,+M,) 12y (x,+m,)

> (X, 4= I, > X, My .M,
Z.f(X"f +M’7)

M, |

L | x, M,
) YIS T3

9)

Este indice varia entre 0 y 1. Es 1 cuando la participacion de las exportaciones
de cada bien sobre las exportaciones totales equivale a la participacion de las
importaciones del mismo bien sobre las importaciones totales. Es decir, cuando

X

i _ Mij '
Z.fX"/ Z/M’f

concentradas en distintos bienes. Por tanto, Aquino resuelve el problema del indice de

Sera 0 cuando las importaciones y las exportaciones estan

GL no utilizando en su expresion el término Z‘X s~ M,
JI .

, suponiendo que el

desequilibrio comercial de un pais se distribuye proporcionalmente igual entre todas las

industrias.

Sin embargo, el indice de Aquino mide la similitud en la composicion del
comercio mas que el nivel de solapamiento de los flujos de exportacion e importacion
(Vona, 1991). No parece haber una relacion entre el concepto tedrico de comercio intra-

industrial y el empirico de solapamiento de comercio.
De hecho, la expresion (9) es el indice que construyd Michaely (1962) para
medir la similitud de las estructuras de exportaciones e importaciones: cuanto mas

similares sean esas estructuras, el indice obtendra un valor mas alto.

En concreto, el indice propuesto por Michaely es el siguiente:

x

i
Z X ZM i
J J

F:I—%Z (10)

J
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donde 0 < F < 1. Pero el problema del indice de Michaely-Aquino es que puede dar
valores idénticos en situaciones en las que el nivel de solapamiento entre las
exportaciones y las importaciones es distinto. Esto sucede cuando el porcentaje de las
exportaciones ¢ importaciones de una industria sobre el total de exportaciones e
importaciones, respectivamente, no varia. Por ejemplo, si suponemos un pais con tres
industrias y comparamos cuatro situaciones, en las que manteniendo constantes las

exportaciones, las importaciones se incrementan.

Cuadro 2.1. Comparacion entre el indice de Grubel y Lloyd y el de Michaely-Aquino

Situacion I Situacion IT Situacién I1I Situacion IV

Industrias X M X M X M X M

A 50 40 50 60 50 70 50 80

B 30 50 30 75 30 87,5 30 100

C 40 10 40 15 40 17,5 40 20

Total 120 100 120 150 {120 175 120 200

Medida Porcentajes

M-A4 0,75 0,75 0,75 0,75
GL sin corregir 0,72 0,70 0,66 0,62
GL corregido 0,80 0,79 0,81 0,83

Fuente: Elaboracion propia a partir de Vona (1991).

El indice de GL disminuye de la situacién I a la IV a medida que va cayendo el
nivel de solapamiento en el comercio, mientras que el indice de Michaely-Aquino no
varia, ya que se han mantenido las mismas estructuras porcentuales en los flujos de
exportacion e importacion en las cuatro situaciones. Este indice cuantifica el mismo
nivel de comercio intra-industrial en la industria C en la situacion I donde exporta 40 e

importa 10 y en la situacion IV donde exporta 40 e importa 20.

Vona (1991) plantea que el indice de GL sin corregir obtiene mejores resultados
que el indice de Michaely-Aquino y que el indice de GL corregido. Véase en el ejemplo
planteado en el cuadro 2.1 que mientras que con el indice de GL sin corregir se observa
una disminucién del nivel de solapamiento del comercio, con el indice de GL corregido
se obtiene lo contrario. Ademas, con el indice de GL sin corregir se divide el comercio
en inter e intra-industrial, mientras que utilizando el indice corregido no se puede

realizar esta division. También, hay que afiadir que en el indice corregido se puede
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obtener el valor méximo simplemente porque se cumpla la siguiente condicion:

El indice de Michaely y Aquino también guarda similitud con el de Finger y
Kreinin (1979). Estos autores proponen un indice para evaluar la similitud entre los

patrones comerciales de dos paises (a y b) respecto de un tercero (c). Su indice es:
S(ab,c)=" min [X,(ac), X, (bc)] (11)

donde 0 < § < 1, siendo X; (ac), el porcentaje de las exportaciones del pais a al pais ¢ en

el producto i, es decir:

X, (ac)
X, (ac)= —z X (a0) (12)
_ Xi(bc)
X =5 (13)
S(ab,c)zl—lZ‘ Xi(ac) X, (bo) ‘ (14)

24 ‘ZXi(ac) ZX,.(bc)‘

De esta forma, con el indice de Aquino se valoraria la similitud de la estructura
comercial de un pais mientras que con el indice de Finger-Kreinin se valoraria la

similitud de la estructura comercial de dos paises con respecto a un tercero.

A su vez, Loertscher y Wolter (1980) y Bergstrand (1983) proponen otra forma
de medir el CII y corregir el desequilibrio comercial a nivel bilateral. Asi, los primeros

miden el comercio intra-industrial con el indicador siguiente:

CIl, =—{ln—2

(15)

ijk
donde M y Xj; representan las importaciones y exportaciones del pais j al pais k& del

bien i. Siguiendo a Aquino construyen otro indicador suponiendo que los efectos de los
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desequilibrios comerciales son proporcionales en todos los sectores e iguales en el

desequilibrio total. Este indicador es:

(ajk XXy +by XMijk)_‘ajk XXy —by XM

(ajk XXy +by xM,.jk)

ijk ijk

(16)

ik =
ijk

donde aj y by tienen las siguientes expresiones:

Ay = Z(Xi/k +Miik)/2ZXi/k (17)

i

bjk:Z(Xl]‘k+My'k)/2ZMijk (18)

1

Por otro lado, Bergstrand (1983) propone un procedimiento iterativo, donde la

correccion se hace respecto a todo el comercio y consiste en lo siguiente:

cirt =1 X - 19
donde
D1l em) (xo+m)]
X: :l (X1+Mz)+( J .1) sz (20)
2_ 2X, 2M, | /
o1l + M M) ]
: 2_ 2Xj 2M, | /

X; = 2, 2, X*; son las exportaciones del pais i a todos los destinos j de todos los sectores
k.

X = ZkZiXJ‘ﬂ son las exportaciones del pais j a todos los destinos i de todos los sectores
k.

M; = ZkZ}ijl’ son las importaciones del pais i procedentes de todos los origenes j de

todos los sectores k.

M; =2 2 Xkl_-j son las importaciones del pais j procedentes de todos los origenes i de

todos los sectores £.
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Y Xk['j ( ij[') es el valor de las exportaciones del sector &, del pais i al pais j (o del pais j

al pais 7).

Bergstrand propone que la correccion del desequilibrio comercial se distribuya
equiproporcionalmente entre todos los sectores. Corrige el desequilibrio comercial a
nivel bilateral de tal forma que el comercio esté equilibrado a nivel multilateral, ya que
en el factor de correccion se incluyen el total del comercio del pais y no sélo los flujos

intercambiados con el pais j.

Sin embargo, siguiendo a Vona (1991) tanto la medida desarrollada por
Loertscher y Wolter como la de Bergstrand, presentan inconvenientes a la hora de medir
el CII. Ambas se basan en procedimientos arbitrarios desde el punto de vista empirico,
ya que ninguna mantiene una relacion muy clara con la teoria del comercio
internacional. También, como sefialan Kol y Mennes (1989), con la correccion de
Bergstrand, el CII bilateral de dos paises depende de la forma en que se hayan agregado
terceros paises en el grupo que formara el resto del mundo; ademads, sefialan que es un

proceso iterativo que requiere la obtencion de un gran nimero de datos.

Por tanto, en esta tesis se va a considerar que el indice de Grubel y Lloyd (GL)
sin corregir es el que mide mas adecuadamente el CII, ya que permite diferenciar el
comercio intra-industrial del inter-industrial. Y es este indice el que se ha elegido para
realizar la comparacion con el de Fontagné y Freudenberg, que se analiza en el apartado

2.1.3.
2.1.2. Cll vertical y horizontal

En la literatura sobre comercio intra-industrial se ha sefialado la existencia de un
problema de “agregacion estadistica” que puede dar lugar a la medicion de niveles de
CII superiores a los realmente existentes cuando se utilizan clasificaciones del comercio

con escaso nivel de desagregacion (Lipsey, 1976).

Por eso, en esta tesis se ha optado por utilizar para todos los calculos la
desagregacion a 6 digitos de la clasificacion TARIC, que divide las manufacturas en

4.751 productos. No obstante, se han calculado los resultados de utilizar nomenclaturas
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a 4 y 8 digitos de la clasificacion TARIC, que suponen dividir la industria
manufacturera en 1.063 y 11.600 productos, respectivamente. La primera de estas
clasificaciones se ha desechado porque sus partidas agregan productos muy diferentes”.
La clasificacién a 8 digitos también se ha considerado menos relevante porque las
desagregaciones respecto a las partidas a 6 siguen muchas veces criterios fiscales con
poca relacidon con las consideraciones productivas que estaban en la base de los estudios

de CII®.

Otro tipo de problema de “agregacion estadistica” surge al agregar el comercio
bilateral de Espafia con paises que tienen diferente nivel de desarrollo’. El problema
surge cuando se analiza el comercio de un pais con un agregado de paises y las ventajas
comerciales de un pais en un producto no son estables en su comercio con distintos
paises. Por ejemplo, dados tres paises: Espafia, Portugal y Francia, si Espafa tiene
ventaja sobre Portugal y, a la vez, Francia tiene ventaja sobre Espafia, Espafia exportaria
el bien a Portugal y lo importaria de Francia. El problema consiste en que tomados
bilateralmente, estos flujos son inter-industriales, pero si se genera un agregado que
agrupe a Portugal y Francia, se encontraria que los flujos resultantes aparecerian como
intra-industriales®. En los céalculos presentados en esta tesis se especifica cuando se ha
optado por una consideracion agregada, que supone calcular una suma del comercio
total de Espana con los 49 paises contemplados en la tesis, que es lo que se utiliza como
total del comercio’. Los calculos del indice de GL se haran restando los valores de

exportaciones € importaciones de este agregado:

22Xy 2 M,
GL, =1--1Z l
’ Z(Xii+Mi/)

E

donde i son los distintos paises y j las distintas partidas en que se divide el comercio.

> Por ejemplo, dentro del grupo 33, se encuentran las partidas: 33.03, perfumes y aguas de tocador; 33.04,
preparaciones de belleza, de maquillaje y para el cuidado de la piel, excepto los medicamentos, incluidas
las preparaciones antisolares y bronceadoras: preparaciones para manicuras o pedicuras; 33.05,
preparaciones capilares; 33.06, preparaciones para la higiene bucal o dental: incluidos los polvos y
cremas para la adherencia de las dentaduras.

% Por ejemplo, la partida a 6 digitos 220840 corresponde a “Ron y aguardiente de cafia o tafia” y en la
desagregacion a 8 digitos, el 22084010, se refiere a recipientes de contenido no superior a 2 litros y el
22084090, recipientes de contenido superior a 2 litros.

7 Véase Clair, Gaussens y Phan (1984), Carrera (1997) y Fontagné y Freudenberg (1997).

¥ Véase Carrera y de Diego (2000).

? Aunque resulte una aproximacion ya que sélo engloba el 95 por 100 del comercio espafiol.
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Los valores obtenidos seran superiores a los que resultan de una consideracion
bilateral de los flujos comerciales, que implica que los indices de GL se calculan con
sumatorios del comercio no solapado en cada partida del comercio de Espafia con cada

uno de los paises considerados siguiendo la formula:

Z‘XU —M,.j\
ij

GL, =1-<
’ Z(Xi/"'Mif)

y

Un tercer tipo de problemas es el que alude a la naturaleza del comercio intra-
industrial. La literatura distingue dos tipos de diferenciacion del producto:
diferenciacion horizontal y diferenciacion vertical. La diferenciacion horizontal se
produce cuando las variedades de un producto se caracterizan por distintos atributos [en
el sentido de Lancaster (1980)], es decir, son productos que comparten un conjunto de
caracteristicas. En cada una de estas caracteristicas existen distintas opciones (que no
implican diferencias de calidad, por ejemplo, color, forma de los faros de un coche o
graduacion alcoholica en una cerveza). En cada producto se encuentra una combinacion
distinta de estas caracteristicas que permite distinguir un producto de los de la
competencia, pero no implica diferencias de calidad. Los productos direrenciados
horizontalmente se producirian utilizando dotaciones de factores y tecnologias muy
similares por lo que se podria incrementar el comercio cruzado de estos bienes sin
grandes costes de ajuste ya que los factores de produccion de los bienes tienen una

sustituibilidad casi perfecta.

La diferenciacion vertical se produce cuando las diferentes variedades ofrecen
distintos niveles de servicio o diversas calidades. En la literatura se asocia esta
diferenciacion vertical con diferencias en la dotacion factorial y en las tecnologias
empleadas en la produccion, por lo que un incremento del comercio de estos productos
generaria costes de ajuste superiores (en términos de desempleo, cierre de empresas,

etc.).

Greenaway, Hine y Milner (1994) proponen una metodologia para intentar
distinguir entre CII vertical (CIIV) y CII horizontal (CIIH). Se basan en el trabajo de
Abd-el-Rahman (1991), que estudia el caso francés y diferencia el CII horizontal y
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vertical en funcion de los valores unitarios de exportacion e importacion. Es importante
realizar esta distincion por las diferentes implicaciones que tiene sobre la industria una
expansion del comercio (discusion que se tratard mas extensamente en el capitulo 5
dedicado a la llamada “Hipotesis del Ajuste Suave”). De hecho, los costes de ajuste y la
reasignacion de factores en el caso del comercio cruzado de productos diferenciados

verticalmente seria mas parecido al caso de comercio inter-industrial.

Pues bien, el método utiliza los valores unitarios como medida de aproximacion
al precio y como un indicador de calidad. Se asume que un bien mas caro es de mayor
calidad que otro de precio menor. Se comparan, por tanto, los valores unitarios de
exportacion e importacion y si la diferencia entre ambos es inferior al 15% entonces se
supone que los bienes intercambiados tienen una calidad similar y se trata de comercio
intra-industrial horizontal. Su expresion seria la siguiente'’:

Yux,
0,87 <—< 1,15
VUM

i
donde VUX;; y VUM;; se refieren a los valores unitarios de exportacion e importacion del

pais i del producto j.

Si, en cambio, la diferencia entre los valores unitarios es superior al 15%,
entonces se supone que los bienes intercambiados tienen distinta calidad y se trata de
comercio intra-industrial vertical''. Su expresion seria:

VUX, , VUX,
— 1 <087 4 —— 15115
VUM VU,

i i

La utilizacion de los valores unitarios no estd exenta de problemas e
implicaciones para el comercio intra-industrial. Los valores unitarios se pueden medir

de distintas formas: por toneladas, por metros cuadrados o articulos. Un problema de

12 Se han escogido los valores 0,87 y 1,15 para que sea indiferente qué magnitud se usa como numerador,
VUX o VUM, es decir, si se toman los valores 1,15y 0,85:

1,15/1=15

1/0,85 = 1,17, en este caso, la variacion seria del 17% y no del 15%. Por tanto, no seria igual poner uno u
otro valor en el numerador y en el denominador.

""" Abd-el-Rahman (1991) y Greenaway, Hine y Milner (1994) utilizan el umbral del 15%. Aunque es un
rango elegido de una forma arbitraria, se justifica porque los costes de fletes y transporte no suponen una
diferencia del 15% y, ademas, es el criterio que se ha seguido en otros trabajos. Sin embargo, Greenaway,
Hine y Milner (1994) y Gordo y Martin (1996) utilizan una diferenciacion del 25% y no encuentran
resultados muy distintos a si el rango era del 15%.
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usar valores unitarios por articulo como una medida de calidad es que los precios
unitarios pueden ser funcion del tamafio pero también de otras caracteristicas que estan
estrechamente relacionadas con la calidad, como por ejemplo: durabilidad, seguridad, el
acabado de los productos, y en algunos casos, estos ultimos pueden estar inversamente
relacionados con el tamafio. Otro inconveniente es que los valores unitarios por articulo
no estan disponibles para todos los productos y todos los paises. Por ultimo, los valores
unitarios por tonelada no estdn tampoco exentos de problemas. Un producto de mayor
calidad se puede haber fabricado con un material mas duro y pesado por lo que su valor
por tonelada es menor que un articulo de una calidad inferior'?. Todos estos problemas
pueden provocar errores en la medicion del CII horizontal y vertical, por esto hay que
tener cierta cautela al utilizar los valores unitarios como referencia para diferenciar el
CII horizontal y vertical. Sin embargo, estudios realizados para el Reino Unido
muestran que los valores unitarios por articulo y los valores unitarios por tonelada estan

. 13
muy correlacionados .

Greenaway, Hine y Milner (1994) también proponen diferenciar el comercio
intra-industrial vertical en dos: el CII de baja calidad y el de alta. Asi, un pais tendra CII
vertical de baja calidad si el precio de las exportaciones es inferior al de las
importaciones. Por lo que se tiene que cumplir:

VYux,

WM,j <0,87
mientras que tendra CII vertical de alta calidad si el precio de las exportaciones es
superior al de las importaciones, es decir, se cumple:

VUX,
— 7 51,15
VU,

i

En este trabajo, se ha seguido este método de analisis. Ademas, al utilizar la
fuente estadistica EUROSTAT que ofrece las exportaciones y las importaciones

medidas en toneladas, se han reflejado los valores unitarios por tonelada.

'> No obstante, en la actualidad la miniaturizacién es una de las lineas de avance tecnoldgico y se suelen
asociar generalmente productos mas ligeros con productos de mayor calidad.
" Ver Greenaway, Hine y Milner (1994) y Briilhart y Hine (1999).
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Asi, para construir los indices de CIIV y CIIH se ha partido de la expresion del
indice de Grubel y Lloyd y siendo j los productos e i cada uno de los socios comerciales
de un pais, el valor del indice del CII horizontal en el comercio bilateral con un pais i

seria:

Z_/'*[(X’j +M,-j)_‘Xij _MIJH Y j*tal que0,87<%<1:15

Z_, (X g M, ) VYuM,

GLH, =

donde X;; y M; hacen referencia a las exportaciones e importaciones con destino u
origen en el pais i del producto j y VUX;; y VUM, son, respectivamente, los valores

unitarios de exportacion e importacion del j con el pais i.

El CII vertical se calcula con la misma formula, cambiando tan sélo las

condiciones del sumatorio:

X. +M. )—-1X.—M.
GLV, = Zj* [( d U) ‘ d UH Y j*tal que YUxy <0,87 6 VUX, >1,15
Z_, ¥ g TM i/') VUM, VUM,

De la misma manera se puede calcular el CII de baja calidad, es decir, aquel en

el que las exportaciones tengan un precio menor que las importaciones:

GLVB, = Z_,-*[(Xij +My)—‘Xy _Miju

VUX,
V j*tal que ——2<0,37

z_; (Xi/' + Mii) VUM@/

y vertical de alta calidad, aquel en el que el precio de las exportaciones supere al de las

importaciones:

zj*[(X” +Ml-,-)_‘Xg/ —M;/H Y j*tal que %>1,15

GLVA, =
> X, + ) VUM,
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2.1.3. Medida de Fontagné y Freudenberg (FF)

Estos autores consideran que existe comercio intra-industrial cuando el valor del
flujo minoritario represente, al menos, el 10% del flujo mayoritario. Se debe cumplir la

siguiente condicion:

Utilizan el limite del 10% porque piensan que por debajo de éste, los flujos
minoritarios no deben ser considerados como significativos y, por tanto, no son una

, . 14
“caracteristica estructural” del comercio .

Fontagné y Freudenberg utilizan una desagregacion de 8 digitos de la
Nomenclatura Combinada, fuente estadistica que publica EUROSTAT, lo que les
permite trabajar con 10.000 productos, desagregacion mas que suficiente para
distinguirlos por sus caracteristicas técnicas. Basandose en el trabajo de Abd-el-
Rahman (1991) van a considerar que los productos se diferencian por su calidad y ésta
viene determinada por los precios, es decir, que las diferencias en precios van a
provocar diferencias en calidades. Si los valores unitarios de los productos son
parecidos entonces se tratara de diferenciacion horizontal y, en caso contrario, es decir,
si los valores unitarios de los productos son muy distintos, entonces se tratara de

diferenciacion vertical.

Este método permite clasificar al comercio total en tres grupos distintos teniendo
en cuenta tanto el nivel de solapamiento como la similitud de los productos. Estos
grupos son:
¢ (Comercio intra-industrial en productos similares, donde el nivel de solapamiento es

alto y las diferencias entre los productos son escasas.
e (Comercio intra-industrial en productos diferenciados, donde el nivel de
solapamiento es alto y las diferencias entre los valores unitarios de los productos

también.

' Véase Fontagné y Freudenberg (1997).
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¢ (Comercio inter-industrial donde el nivel de solapamiento es bajo.

También utilizan el rango del 15 por 100 como diferencia entre los valores

unitarios para distinguir entre el CII horizontal y el vertical. En el cuadro 2.2. se recogen

los distintos tipos de comercio que analizan estos autores.

Cuadro 2.2. Tipos de comercio bilateral a nivel de producto

Nivel de solapamiento entre las
exportaciones e importaciones

Similitud de los valores unitarios de las exportaciones e importaciones: ;los
valores unitarios difieren menos del 15%?

Si
(Es el flujo minoritario
al menos el 10% del flujo
mayoritario?

(Diferenciacion horizontal)

No

(Diferenciacion vertical)

Comercio intra-industrial en
Si productos parecidos

Comercio intra-industrial en productos
diferenciados verticalmente

Comercio inter-industrial

Fuente: Tomado de Fontagné y Freudenberg (1997)

Por tanto, la medida de GL y la de FF ofrecen perspectivas complementarias del

fenomeno, ya que la primera mide la intensidad del solapamiento en el comercio,

mientras que la segunda mide la importancia relativa de cada tipo de comercio en el

total.

Grafico 2.1. Comparacion del indice de Grubel y Lloyd y la medida de Fontagné y Freudenberg.

Indice de Grubel y Lloyd

Nivel de solapamiento

Similitud en precios
(valores unitarios < 15%)

N

Si No

Cll difhor CII dif vert

Fuente: Tomado de Fontagné y Freudenberg (1997).

Indice de Fontagné y Freudenberg

Flujo minot/Flujo mayorit > 10%

Si No
| |

CII Com inter-industrial

Similitud en precios
(valores unitarios <15%)

Si No

CII dif hor CII dif vert
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2.2. Comparacion de los indices GL y FF

Para facilitar la comparacion entre ambos indices, a continuacion, se presentaran
los resultados obtenidos de medir el comercio intra-industrial de Espafia en el altimo
aflo que se contempla en esta tesis, 1999. Son datos del comercio de Espafia con 49
paises que, ademas, se han agrupado en cuatro categorias: paises de la Union Europea
(UE-15), paises de la OCDE (OCDE), paises que no pertenecen a la Union Europea
(NO UE-15), y el TOTAL que recoge la suma de los 49 paises.

Se observa que el indice de FF es superior al de GL en todos los grupos de
paises analizados (Cuadro 2.3). La diferencia oscila entre 25 y casi 30 puntos, y esto es
asi no so6lo en el caso de una desagregacion a 6 digitos, sino también a 4 y 8 digitos

como puede observarse en el Cuadro A2.1.1 del Anexo 2.1.

Cuadro 2.3. Comparacién de la medida del CII total (indice de Grubel y Lloyd, indice de Fontagné
y Freudenberg), 1999.

6 digitos GL FF Diferencia (FF - GL)
UE-15 0,56914 0,85004 0,28090
OCDE 0,56735 0,86095 0,29360
INO UE-15 0,41069 0,66827 0,25759
TOTAL 0,58113 0,87527 0,29414

Fuente: Elaboracion propia a partir de datos de EUROSTAT,
utilizando los valores que resultan de agregar el comercio de los
paises incluidos en cada una de las categorias.

Si se analizan los intercambios comerciales de Espafia con sus principales
socios, se sigue manteniendo ese mismo resultado. En 1999, los paises con los que
Espafa mantiene un mayor comercio son: Francia, Alemania, Italia, Reino Unido y

Portugal, que representan mas del 60% del comercio espafiol (Cuadro 2.4).

Exceptuando Portugal, para el que se obtiene una diferencia ligeramente inferior,
el resto mantiene la diferencia en términos absolutos entre el indice de FF y GL en torno

a 25 y casi 30 puntos.
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Cuadro 2.4. Comparacion de la medida del CII total ( GL y FF), 1999.

Participacion en el comercio
6 digitos de Espaiia (%) GL FF Diferencia (FF — GL)
Francia 20,81 0,50632 0,80626 0,29994
Alemania 16,80 0,39675 0,65204 0,25530
[talia 9,92 0,34994 0,63765 0,28771
Reino Unido 8,67 0,39036 0,65537 0,26501
Portugal 6,10 0,32340 0,56080 0,23739

Fuente: Elaboracion propia a partir de datos de EUROSTAT.

Si se realiza este mismo analisis para todos y cada uno de los 44 paises restantes,
se observa como, a medida que la participacion en el comercio de Espafia de cada pais
es menor, también es menor la diferencia entre el indice de FF y el de GL (Cuadro
A2.1.2 del Anexo 2.1)"°. Se observa que los valores de CII son superiores en los
intercambios con paises mas ricos y con menos costes para el comercio. Los
determinantes de la variacion entre paises del CII se abordara en el epigrafe 3.3 de esta

tesis.

En el cuadro 2.5 se analiza el comercio intra-industrial por sectores de la
economia espafiola con el conjunto de la Union Europea: lo que representa mas de las
tres cuartas partes del comercio espafol. Para facilitar la lectura, en este capitulo sélo se
muestran los datos para este grupo, aunque en el Anexo se pueden observar los datos
para el grupo de la OCDE y para el TOTAL de paises (véase Cuadro A2.1.3 del Anexo
2.1).

Pues bien, en este caso la diferencia entre el indice de FF y GL también es
positiva, reflejando el primero un comercio intra-industrial mayor que el segundo y la

diferencia sigue estando en niveles entre 25 y 30 puntos.

'* Sin embargo, hay que sefialar dos excepciones, Argelia y Arabia Saudi, con una participacion del 0,35
por 100 y 0,33 por 100 en el comercio espafiol, respectivamente, en que la diferencia entre ambos indices
es negativa, es decir, son los dos Gnicos casos donde el indice de GL es superior al de FF.
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Cuadro 2.5. Comparacion de la medida del CII total con la UE-15 por sectores,

1999. indice de GL y FF.

6 digitos GL con UE-15FF con UE-15Diferencia (FF - GL)
Material y equipo eléctrico 0,50416 0,80191 0,29775
Maquinaria de oficina y proceso de datos.| 0,45351 0,74608 0,29257
Productos quimicos 0,56228 0,84467 0,28239
Caucho y plasticos 0,68966 0,94434 0,25468
Material de transporte 0,68034 0,94782 0,26748
Maquinaria agricola e industrial 0,45229 0,80648 0,35418
Otras manufacturas y madera 0,56277 0,91247 0,34970
Textil, cuero y vestido 0,54940 0,87725 0,32785
Minerales, metales férreos y no férreos 0,48310 0,72302 0,23991
Minerales y productos no metalicos 0,43661 0,61804 0,18144
Productos metalicos 0,64266 0,93916 0,29651
Papel e impresion 0,51116 0,74515 0,23399
Productos de alimentacion y tabaco 0,37516 0,62230 0,24714

Fuente: Elaboracion propia a partir de datos de EUROSTAT.

No obstante, hay tres sectores: maquinaria agricola e industrial, otras
manufacturas y madera, y textil, cuero y vestido, donde el indice de FF es superior en
mas de 30 puntos al de GL. Y en el sector de minerales y productos no metalicos donde

esa diferencia no llega a 20 puntos'

Si comparamos ambas medidas en el tiempo (Grafico 2.2), se observa que sus
tendencias son similares estando, para todos los afios, el indice de GL por debajo del de
FF y ademas, presentando oscilaciones mas suaves. La diferencia (en términos
absolutos) entre los valores de FF y GL para cada afo es estable a lo largo del tiempo
(en el Anexo 2.1 se puede encontrar el grafico A2.1.1 donde se ha representado la

diferencia entre ambas medidas y se puede comprobar que sigue una senda

estacionaria).

' El indice FF es mayor que el GL incluso cuando se realiza un analisis sectorial mas desagregado, como
es el que resulta de la utilizacion de la Encuesta Industrial (véase el Cuadro A2.1.4 del Anexo 2.1).
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Grifico 2.2. Evolucion del CII con el TOTAL de paises. indices GL y FF y sus tendencias

lineales, 1988-1999, (6 digitos)

0,8 - oW w8 = _
0,6 =
0,4
0,2 4 \ \ \ \ \ \ \ \ \ \ 1
1988 1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999
GL = = FF Lineal (FF) Lineal (GL)

Fuente: Elaboracion propia con datos de EUROSTAT.

Cuando se analiza el incremento absoluto del CII por paises (grafico 2.3)

utilizando los dos indices, se observa que la mayoria de los puntos se encuentran sobre

una linea, lo que muestra que los incrementos de ambas medidas entre 1988 y 1999 son

proporcionales, aunque los incrementos del indice FF sean superiores a los del GL.

Grafico 2.3. Crecimiento del CII por paises (6 digitos), 1988-1999.

0,5 4

. Checa
04

03 .
Polonia

02 0,05 0,1 0,15 0,2 0,25 0,3

Argelig

Incremento absoluto FF
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Fuente: Elaboracion propia con datos de EUROSTAT.

Esto se comprueba también si se analizan los incrementos absolutos de los dos

indicadores, por sectores. En 12 de los 13 sectores analizados el signo es el mismo y no

hay mucha diferencia entre los crecimientos en términos absolutos, aunque si en

términos porcentuales, ya que los incrementos porcentuales son mayores para el indice

de GL que para el de FF, como sucede en el sector del Material de Transporte. Esto es

asi porque los niveles de CII de partida, medidos con el indice GL son mas bajos (0,45)
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que los medidos con FF (0,90), por lo que éste apenas tiene margen para un aumento.
En este caso son claros los problemas del indice de FF que, una vez que el comercio en
una partida supera un umbral de solapamiento, apenas tiene margen de evolucion. El
incremento porcentual en el sector del Material de Transporte es de un 51,04 por 100 si
se mide con el indice GL, y tan so6lo de un 6,37 por 100 si se mide con el FF (véase
Cuadro A2.1.5 y Grafico A2.1.2 del Anexo 2.1). Por tanto, para el estudio del CII en
esta tesis se utilizard el indice de Grubel y Lloyd sin corregir no so6lo porque permite
diferenciar el comercio intra-industrial del inter-industrial sino porque muestra un
incremento del comercio solapado que con el indice de Fontagné y Freudenberg no se

aprecia.

En sintesis, se comprueba que el indice FF obtiene sistematicamente valores que
superan a los de GL en torno a 25-30 puntos. Se observa también que los valores
medidos del CII son muy sensibles a las opciones metodoldgicas tomadas para su
elaboracion y, dentro de éstas, no s6lo a los indices elegidos, como se ha podido
comprobar aqui, sino también a los niveles de desagregacion utilizados. Los datos
presentados mas arriba indican que casi el 60 por 100 del comercio espaiiol es de tipo
intra-industrial si se utiliza el indice de GL y una desagregacion a 6 digitos de la
clasificacion TARIC. En cambio, si se utiliza el indice de FF, con idéntico nivel de
desagregacion, el de CII llegaria casi al 90 por ciento. Como se sefialaba en el epigrafe
2.1, ambos indices ofrecen perspectivas complementarias. El GL nos informa de que el
nivel de solapamiento existente en el comercio espafiol de manufacturas es del 60 por
ciento, mientras que el segundo revela que las partidas arancelarias en las que existe al
menos un 10 por 100 de solapamiento entre los flujos (lo que implicaria un indice de
GL de por lo menos 0,18) suman ya el 90 por 100 del comercio o lo que es lo mismo
que en el 90 por ciento de las partidas arancelarias existen flujos significativos en ambas

direcciones.

2.3. Comercio Intra-Industrial en Espaiia 1988-1999

Desde la firma del Tratado de Adhesion en 1985, Espaiia protagonizo un intenso
proceso de liberalizacion comercial que vino acompanada de wuna creciente
especializaciéon comercial de tipo intra-industrial. EI CII de Espafia, medido con el

indice GL, se ha incrementado en el periodo casi 17 puntos (cerca de 15 puntos con la
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UE-15 y algo mas de 17 con las otras agrupaciones) (Grafico 2.4)"". Asi, en 1999 el
58,11 por 100 del comercio total espanol es intra-industrial. Sin embargo, todavia
mantiene niveles de CII por debajo de la media europea y, concretamente, de las
economias centrales: Alemania, Francia, Holanda, Bélgica-Luxemburgo y Reino Unido.
Espafa se encontraria en una situacion intermedia, junto con Italia, Suecia, Austria y

Dinamarca, por delante de Irlanda, Portugal, Finlandia y Grecia'®.

Grifico 2.4. Evolucion del CII de Espaiia, 1988-1999. indice de GL (6 digitos).
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Fuente: Elaboracion propia con datos de EUROSTAT.

Con los paises de la Union Europea en su conjunto, Espafia mantiene un nivel de
CII de casi el 57 por cien. Sin embargo, si se analizan los indices de CII con cada uno
de los paises de la UE-135, es decir, el CII bilateral, se aprecia que sélo con Francia algo
mas de la mitad de sus intercambios es de caracter intra-industrial, predominando en el
resto, el comercio inter-industrial. Con sus otros dos socios comerciales mas

importantes: Alemania y Reino Unido mantiene un nivel de CII del 40 por 100"

17 No obstante, los resultados obtenidos con el indice FF no difieren de los obtenidos con el GL.

'8 Un analisis comparado para la UE-12 lo realizan Briilhart y Elliott (1999) y Diaz (2001). Para el afio
1995 y la UE-15, se puede consultar Carrera y Martinez (1999) y Carrera, de Diego y Martinez (2003).
También Alonso y Donoso (1999) hacen referencia a ello.

' En el estudio sobre el CII de Espaiia, realizado por la Subdireccién General de Estudios del sector
exterior (2003), se resalta el crecimiento en el volumen de CII durante el periodo 1970-2000. Sin
embargo, se sefiala a Austria, junto con Alemania y Francia como paises relevantes en el CII de Espaia.
Con los resultados obtenidos en esta tesis, Austria mantiene un bajo nivel de CII (a pesar de que haya
aumentado a una tasa superior a la media). Hay que tener en cuenta, que mientras que en esta tesis se
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(Cuadro 2.6). EI crecimiento medio acumulativo del nivel de CII con los paises de la
UE-15 ha sido del 3 por 100, donde destacan: Irlanda, Bélgica-Luxemburgo, Austria,
Suecia y Paises Bajos cuyo indice ha crecido a tasas superiores al 4 por 100. (En el
cuadros A2.2.1 del Anexo A.2 se pueden consultar los indices de CII de Espafia con
cada uno de los paises de la muestra, para cada uno de los afios del periodo, calculados

con el indice GL).

Cuadro 2.6. Evolucion de los niveles de CII con los paises de la UE-15, 1988-1999 (indice GL con una

desagregacion a 6 digitos)

Tasa de
crecimiento
media
1988 1989 [1990 | 1991 1992 (1993 1994 1995 (1996 | 1997 | 1998 | 1999 | acumulativa
Francia 0,37 0,37 0,39 0,40 0,43 0,42 0,41 0,41 0,43 0,45 0,48 0,51 2,96
Bel-Luxemb | 0,19 0,19 0,24 0,28 0,28 0,33 0,30 0,30 0,27 0,28 0,34 | 0,35 5,65
Paises Bajos | 0,16 0,21 0,22 0,24 0,27 0,25 0,24 0,23 0,27 0,25 0,24 | 0,26 4,25
Alemania 0,27 0,29 0,32 0,34 0,37 0,39 0,41 0,42 0,43 0,42 0,42 | 0,40 3,47
[talia 0,33 0,29 0,32 0,30 0,28 0,32 0,34 0,34 0,35 0,33 0,35 0,35 0,65
Reino Unido| 0,26 0,27 0,28 0,29 0,31 0,34 0,35 0,36 0,38 0,36 0,39 | 0,39 3,86
Irlanda 0,06 0,04 0,06 0,10 0,07 0,10 0,08 0,09 0,11 0,06 0,07 | 0,12 6,89
[Dinamarca 0,14 0,14 0,14 0,14 0,17 0,14 0,14 0,14 0,14 0,15 0,19 | 0,17 1,78
Grecia 0,10 0,14 0,10 0,11 0,06 0,07 0,07 0,04 0,05 0,07 0,07 | 0,08 -1,76
Portugal 0,27 0,29 0,30 0,30 0,32 0,35 0,30 0,31 0,33 0,30 0,32 0,32 1,56
Suecia 0,11 0,10 0,10 0,11 0,14 0,13 0,15 0,14 0,15 0,19 0,21 0,19 4,76
Finlandia 0,05 0,06 0,05 0,07 0,06 0,05 0,05 0,04 0,05 0,05 0,06 | 0,06 1,55
Austria 0,10 0,11 0,12 0,14 0,16 0,14 0,14 0,14 0,17 0,19 0,21 0,18 5,23
UE-15
(agregado) 0,419 0,422 ]0,455| 0,471 0,495 0,497 | 0,521 0,526 | 0,548 | 0,539 | 0,552 | 0,569 2,81
UE-15
(bilateral) | 0,279 0,284 |0,307 | 0,319 0,338 0,349 | 0,350 0,354 {0,368 [ 0,363 | 0,382 | 0,383 2,92

Fuente: Elaboracion propia con datos de EUROSTAT.

A continuacion se comparan los valores de CII de Espana obtenidos en esta tesis

con los presentados en otros trabajos (Cuadro 2.7), teniendo en cuenta si utilizan el
indice de Grubel y Lloyd o el de Fontagné y Freudenberg. Asi, por un lado, Martin
(1992), Gordo y Martin (1997), Carrera (1997) y Diaz Mora (2000) utilizan el indice

analizan los datos de CII total bilateral, en el estudio mencionado se realiza un analisis por sectores y se
muestra que, de los 71 sectores analizados, en casi la mitad de ellos, el CII es dominante.
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GL para calcular el CII en Espafa, siguiendo la metodologia de los flujos agregados, en
todos ellos, al igual que en esta tesis, se obtiene que mas del 50 por cien del comercio
de Espafia con la UE es intra-industrial. Por otro lado, Carrera (1997), Blanes y Martin
(2000) y Blanes (2002) utilizan la metodologia de los flujos bilaterales y se obtiene que
para la Union Europea mas del 30 por cien del comercio de Espafia con la UE es intra-
industrial, resultado muy similar al obtenido en esta tesis. Todos los valores obtenidos
con esta metodologia, la de flujos bilaterales, son inferiores a los de los flujos

agregados, problema al que ya se aludi6 en el epigrafe 2.1 de este capitulo.

Independientemente de la metodologia utilizada y el indice elegido, en todos los
estudios se aprecia un crecimiento del nivel de CII espaiol, ya sea con la UE, OCDE,
NO UE o MUNDQO. Y, ademas, se aprecia que los valores de CII son superiores con el
grupo de la UE y la OCDE. Es decir, Espafia mantiene un nivel de CII mas alto con los
paises que tienen una estructura productiva y una renta per capita mas parecida (son

grupos mas homogéneos).

Sequeiros (2000), ha empleado en su estudio el indice FF por lo que obtiene
unos niveles de CII superiores a los otros trabajos. Sus resultados son algo inferiores a
los calculados en esta tesis con la misma metodologia; la causa puede ser la diferencia
en el agregado de paises considerado, mientras que Sequeiros lo calcula para el resto del
mundo, en esta tesis el TOTAL de paises estd formado por los 49 principales socios

comerciales, que representan el 95% del comercio espafiol.
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Cuadro 2.7. Comparacion de los valores de CII obtenidos con los de otros estudios

Estudios que han utilizado el indice GL

Martin (1992) y Gordo y Martin (1997) De Diego(2004)
CUCI-5 TARIC-6
1989 1995 Agregado 1989 1995 1999
UE-12 53,8 57,2 UE-15 42,2 52,6 56,9
NO UE-12 30,8 39,8 NO UE-15 23,9 38,6 41,1
Bilateral
UE-15 28,4 35,4 38,3
NO UE-15 5,02 4,5 6,9
Carrera (1997)
TARIC-6 1995
Agregado Bilateral
UE-15 52,6 35,4
NO UE-15 38,6 9.3
Blanes y Martin (2000) De Diego (2004)
COMEXT-6 TARIC-6
Bilateral Bilateral
1988 1992 1995 1988 1992 1995 1999
OCDE 24,4 30,2 33,4 OCDE 24,7 30,9 30,5 334
NO OCDE 1,9 3,9 3,6 TOTAL 22,9 28,4 29,6 32,1
Diaz Mora (2000) De Diego (2004)
COMEXT-6 TARIC-6
1985 1996 Agregado 1996 1999
UE-12 29,4 52,5 UE-15 54,8 56,9
NO UE-12 16,4 334 NO UE-15 38,3 41,1
Sequeiros, Santamaria y Herrera (2000)
TARIC-8
GL corregido
1988 1992 1995 1997
MUNDO 43,41 51,67 50,33 50,39
Blanes (2001)
COMEXT-6
GL ajustado
1988 1992 1995
MUNDO 21,9 27,2 29,7
Blanes (2002) De Diego (2004)
OCDE TARIC-6
Bilateral Bilateral
1993 1999 1993 1999
UE 40,6 434 UE-15 34,9 38,3
Estudios que han utilizado el indice FF
Sequeiros, Santamaria y Herrera (2000) De Diego (2004)
TARIC-8 TARIC-8
1988 1992 1995 1997 1988 1992 1995 1997 1999
MUNDO 60,73 68,17 67,78 72,17 TOTAL 67,00 75,53 72,47 78,12 82,8

Fuente: Elaboracion propia.

Si se analiza la composicion sectorial del CII con el TOTAL de paises y la UE-

15 (Cuadro 2.8), se observa que en la mayoria de los sectores Espafia mantiene un

comercio predominantemente intra-industrial. Los valores mas altos se obtienen en las

manufacturas intermedias, donde sobresalen Caucho y pléasticos y Material de

transporte, con valores cercanos a 0,7. En las manufacturas avanzadas destaca Material

y equipo eléctrico y en los sectores tradicionales destacan los Productos metalicos, otras

manufacturas y madera, Textil, cuero y vestido y Papel e impresion, todos ellos, con
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niveles de CII superiores a 0,5. Por otro lado, los sectores donde predomina el comercio

inter-industrial son el de Alimentacion y Minerales y productos no metalicos.

Entre 1988 y 1999 se ha producido una intensificacion de los intercambios intra-
industriales en el conjunto de los sectores manufactureros, fundamentalmente, en
Material de transporte, Alimentacion y Textil. Estos sectores incrementan enormemente
su nivel de CII tanto en el comercio con el TOTAL de paises como con la UE-15. Con
el TOTAL, ademas, hay que afiadir Material y equipo eléctrico y Caucho y plasticos,
mientras que con el grupo de la UE-15 hay que afadir el sector de Minerales, metales
férreos y no férreos (en el cuadro se ha sombreado de color amarillo la tasa de

crecimiento de todos estos sectores para sefialar que es superior al incremento medio).

Cuadro 2.8. CII con el TOTAL de paises y con la UE-15 por sectores, 1988-1999 (6 digitos).
(Indice GL e incrementos porcentuales).

TOTAL UE-15

Material y equipo eléctrico 0,3975 0,5640 41,88 0,4757 0,5042 5,98
[Maquinaria de oficina y proceso de datos 0,3709 0,4399 18,60 0,4955 0,4535 -8,47
[Productos quimicos 0,4650 0,5752 23,70 0,4483 0,5623 25,43
[Caucho y plasticos 0,4462 0,6989 56,61 0,5194 0,6897 32,77
Material de transporte 0,4577 0,6913 51,04 0,4396 0,6803 54,76
[Maquinaria agricola e industrial 0,4031 0,5418 34,42 0,3655 0,4523 23,74
[Papel, impresion 0,4085 0,5156 26,22 0,4224 0,5112 21,00
[Productos alimenticios y tabaco 0,1552 0,3717 139,48 0,1640 0,3752 128,76
[Otras manufacturas y madera 0,4345 0,5729 31,86 0,4549 0,5628 23,71
Textil, cuero y vestido 0,3642 0,5305 45,67 0,3572 0,5494 53,80
[Minerales, metales férreos y no férreos 0,3701 0,4713 27,34 0,3399 0,4831 42,13
Minerales y productos no metalicos 0,4016 0,4088 1,80 0,4136 0,4366 5,57
[Productos metalicos 0,5912 0,6810 15,18 0,5797 0,6427 10,86

TOTAL 0,4118 0,5812 41,15 0,4195 | 0,5692 35,67

Fuente: Elaboracion propia con datos de EUROSTAT

La tendencia creciente en los niveles de CII en las ramas manufactureras se
observa en los graficos 2.5 y 2.6 donde se ha representado la evolucion de los 13

sectores estudiados, en el comercio con el TOTAL de paises y con la UE-15. Con una
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linea mas gruesa se ha representado la evolucion creciente de la media, donde el sector

de la Alimentacion se situa siempre por debajo y los sectores Material de transporte,

Caucho y pléstico y Productos metalicos, por encima.

Grafico 2.5

Evolucion del CII con el TOTAL de paises por sectores,1988-1999 (medido con GL
a 6 digitos)
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Fuente: Elaboracion propia con datos de EUROSTAT.

Grafico 2.6

Evolucion del CII con la UE-15 por sectores
(medido con GL a 6 digitos), 1988-1999.
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Fuente: Elaboracion propia con datos de EUROSTAT
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Para analizar la naturaleza del comercio intra-industrial y el segmento de calidad
que predomina en los intercambios, se estudia la evolucion del CII diferenciandolo en

sus distintos tipos: vertical de alta calidad, vertical de baja calidad y horizontal.

Pues bien, en el comercio con el TOTAL de paises y con la UE-15, el CII
vertical supera en todo el periodo al horizontal (Grafico 2.7), ya que el 60 por 100 del
comercio intra-sectorial son intercambios de productos de distinta calidad. Sin embargo,
hay que destacar el incremento del CII horizontal, tanto para el TOTAL de paises como
para la UE-15. En este ultimo caso, a pesar de haberse incrementado el CII horizontal
menos que el vertical, se refleja un intento, por parte de las empresas espafiolas, de
aproximar la calidad de sus productos a la del resto de los paises comunitarios. Con el

TOTAL de paises, el CII vertical se ha incrementado menos que el horizontal®’.

Grifico 2.7. Naturaleza del CII con el TOTAL de paises y la UE-15, 1988-1999 (medido con GL a 6
digitos)

TOTAL UE-15
0,8 0,8
0.6 0,6
0.4 04
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; H v TOTAL | ‘ H TOTAL

Fuente: Elaboracion propia con datos de EUROSTAT.

Si se analiza la evolucion del CII segun la calidad de los productos
intercambiados, es decir, diferenciando entre CII horizontal, vertical de baja calidad y
alta calidad, se observan dos rasgos importantes: en primer lugar, que mientras que con
el TOTAL de paises el comercio intra-industrial horizontal ha crecido hasta hacerse
predominante, con los paises de la UE-15, aunque también hay avances del CII
horizontal, predominan todavia los intercambios en variedades de inferior calidad”'. En
segundo lugar, hay que destacar, por su significado en el cambio del comercio espafiol,

que tanto con el TOTAL de paises como con la UE-15, el CII horizontal y vertical de

% Con el TOTAL de paises, el CII horizontal se ha incrementado en 10 puntos, mientras que el vertical 7.
Con los paises de la UE-15, han aumentado, respectivamente, 5y 10 puntos.

2! Esta importancia del CII vertical de baja calidad, se refleja también en los estudios que se han realizado
sobre este tema. Véase, entre otros, Blanes y Martin (2000), Carrera y Martinez (1999), Diaz (2002), Orts
y Martin (2002) y Carrera, de Diego y Martinez (2003).
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alta calidad han crecido mas que el de baja calidad lo que implica una evolucion

positiva de la calidad de las exportaciones espafiolas (Grafico 2.8).

Grifico 2.8. Composicion del CII con el TOTAL de paises y la UE-15, 1988-1999
(medido con GL a 6 digitos)
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Fuente: Elaboracion propia con datos de EUROSTAT.

Este incremento del CII vertical de alta calidad y horizontal refleja la existencia
de un proceso de transformacion en las exportaciones espafolas, desplazandose hacia
bienes de mayor valor unitario. Efectivamente, tal y como se refleja en el grafico 2.9, se
ha producido un cambio importante en la composicion del CII espafiol. Asi, la
transformacion del patron de exportacion espafiol y el aumento de los valores unitarios
ha generado un incremento del CII horizontal que ha pasado de valores por debajo de
0,15 hasta alcanzar el nivel de 0,20. A su vez, el CII vertical de alta calidad aumenta su

participacion en mas de cinco puntos pasando de 0,07 a 0,13.

Sin embargo, si se analiza el CII con cada uno de los 49 paises y se calcula el
porcentaje que supone cada uno de los tipos de CII sobre el CII bilateral, se aprecia que
en 1999, todavia en mas de la mitad de los paises el peso del CII vertical de baja calidad
es mayor que el de alta calidad y el horizontal. La participacion del CII vertical de alta
calidad predomina en el 40 por cien de los paises y el horizontal s6lo en cuatro (siendo

dos de ellos Francia y Portugal). Véase el Cuadro A2.2.2 del Anexo 2.2.
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Grifico 2.9. Participacion de los tipos de comercio en el CII con el TOTAL de paises y UE-15,
1988-1999 (medido con GL a 6 digitos)

TOTAL (1988)
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Fuente: Elaboracion propia con datos de EUROSTAT.

Este predominio del CII vertical de baja calidad en los intercambios con los
paises comunitarios se refleja también a nivel sectorial (Cuadro 2.9). En nueve de los
trece sectores, el CII es de productos de calidad inferior (se ha sombreado en amarillo el
tipo de comercio que sobresale en el CII de cada sector). Es un patrén que casi no ha
variado desde 1988, donde predominaba el CII de baja calidad en diez de los trece
sectores. Sin embargo, se producen cambios en algunos sectores: asi, en el del Caucho y

Plastico y el Textil, que en 1988 predominaba el CII vertical de baja calidad, en 1999
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predomina el CII horizontal en el primero y el de vertical de alta calidad en el segundo.
En el sector de Material de Transporte también se observa un cambio en la participacion
de los distintos tipos de CII, mientras que en 1988, el mas importante era el CII
horizontal, en 1999 es el vertical de baja calidad. Esto puede explicarse por la
especializacion de la industria espafiola del automdvil en vehiculos de gama baja y
media (se exportan vehiculos de gasolina de cilindradas comprendidas entre 1.500 y
3.000 cm’ y vehiculos diesel de cilindradas entre 1.500 y 2.500 cm?), mientras que se

importan vehiculos de gama alta™ .

Cuadro 2.9. Participacion de cada uno de los tipos de comercio sobre el CII total por sectores.
Indice GL (6 digitos)

UE-15 1988 1999
V. Alta | V.Baja |Horizontal| V. Alta V. Baja [ Horizontal

Material y equipo eléctrico 26,76 50,59 22,57 31,83 46,65 21,38
Maquinaria de oficina y proceso de
datos 63,87 31,53 3,97 78,03 14,11 7,23
Productos quimicos 19,62 50,76 29,47 14,01 46,97 38,96
Caucho y plasticos 4,33 59,96 35,71 22,50 29,42 48,07
Material de transporte 6,62 41,07 52,30 13,34 47,51 39,15
Maquinaria agricola e industrial 19,61 59,02 21,32 33,00 38,58 28,40
Otras manufacturas y madera 29,84 41,09 28,35 34,34 48,48 16,37
Textil, cuero y vestido 23,49 54,67 21,57 46,76 25,40 26,45
Minerales, metales férreos y no
férreos 11,38 40,41 47,93 15,40 41,33 40,33
Minerales y productos no metélicos 7,82 64,37 27,81 19,22 53,53 27,18
Productos metélicos 8,16 75,58 16,25 28,91 53,07 18,01
Papel, impresion 438 50,41 4521 10,18 43,19 46,63
Productos alimenticios y tabaco 16,78 43,07 40,16 24,40 44 64 30,96

TOTAL 17,71 48,58 33,57 22,71 43,39 33,62

Fuente: Elaboracion propia con datos de EUROSTAT.

Esta mayor participacion del CII de baja calidad en los sectores se refleja
también cuando se utiliza informacion mas desagregada como la Encuesta Industrial,
donde, en 1999, ese tipo de intercambios domina en el 40 por cien de los sectores (véase

el Cuadro A2.2.3 del Anexo 2.2).

Sin embargo, cuando se analizan los cambios ocurridos en el CII con el TOTAL

de paises hay mayores diferencias (Cuadro 2.10). En 1988, en nueve de los trece

2 Un analisis muy exhaustivo sobre el sector del automévil se encuentra en la Tesis Doctoral realizada
por M?* del Carmen Peligros Espada (2003).
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sectores el CII de baja calidad es el que tenia un porcentaje mayor, en cambio, en 1999,
solo son cinco. Destacan el sector Textil y el de Productos metalicos donde predomina
el CII vertical de alta calidad y el sector de Caucho y plasticos donde el CII horizontal

es el que tiene un mayor peso en el CII total.

Cuadro 2.10. Participacién de cada uno de los tipos de comercio sobre el CII total por sectores.
Indice GL (6 digitos)

TOTAL de paises 1988 1999
V. Alta | V.Baja |Horizontal] V. Alta V. Baja | Horizontal

[Material y equipo eléctrico 25,86 52,49 21,57 31,34 39,43 29,20
[Maquinaria de oficina y proceso de
datos 54,34 22,35 22,62 76,02 13,32 10,24
Productos quimicos 17,60 54,70 27,60 19,49 44,55 35,90
Caucho y plasticos 5,26 77,40 17,34 20,90 24,68 54,42
Material de transporte 9,04 39,93 51,02 18,94 23,77 57,29
Maquinaria agricola e industrial 17,53 54,35 28,07 23,88 38,64 37,47
Otras manufacturas y madera 44,06 41,75 13,51 54,54 22,75 22,09
Textil, cuero y vestido 24,18 46,96 28,72 64,95 15,64 19,31
Minerales, metales férreos y no
férreos 16,02 44,38 39,41 19,23 37,98 40,93
[Minerales y productos no metélicos 10,41 64,42 25,17 34,58 44,86 20,55
[Productos metalicos 7,57 68,82 23,60 34,59 33,17 32,24
Papel, impresion 5,73 51,07 43,20 12,71 43,47 43,81
Productos alimenticios y tabaco 13,21 35,16 51,62 37,44 40,20 22,36

TOTAL 18,14 48,21 33,53 28,33 30,78 40,75

Fuente: Elaboracion propia con datos de EUROSTAT.

Haciendo balance de los cambios mencionados, se pueden destacar varias
conclusiones respecto al nivel, evolucion y composicion del CII de la economia

espanola:

e En primer lugar, se ha producido un proceso sostenido de crecimiento del CII en
todo el periodo considerado, de modo que el indice de GL pasa del 41 al 58 por
100. Ademas, este crecimiento se ha extendido a la gran mayoria de paises y

sectores considerados en este analisis.
e En segundo lugar, existen importantes diferencias entre los niveles de CII de

Espana con sus distintos socios comerciales, con valores que oscilan entre en 50

por 100 que ofrece el GL cuando se aplica al comercio de Francia y el 0,6 por
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100 en el caso de Argelia o incluso el 0,1 en el de Iran (véase cuadro A2.1.2 del
Anexo 2.1). También dentro de la UE-15, las diferencias son relevantes, ya que
Grecia (8 por 100) o Finlandia (6 por 100) presentan valores muy alejados del
caso francés, pero también de los principales socios comerciales de Espaiia, que

superan todos el 30 por 100.

En tercer lugar, se aprecian diferencias sustanciales entre los niveles de CII
presentes en los distintos sectores. En el comercio con la UE-15 los valores
oscilan entre el 68-69 por 100 del GL en los sectores de Material de transporte y
Caucho y plésticos y el 44-45 por 100 de los Productos de minerales no

metalicos, Maquinaria de oficina y la Maquinaria mecanica.

Estas diferencias también se producen en el comercio en el TOTAL de paises,
donde los valores oscilan entre el 70 por 100 del GL en el sector del Caucho y el

40 por 100 de Minerales y productos no metalicos.

Pero, tanto para el grupo de la UE-15 como para el TOTAL de paises, los
mayores valores de comercio intra-industrial se encuentran en sectores de
demanda y contenido tecnologico medio, Material de transporte, Caucho y

plasticos y Productos quimicos.

En cuarto lugar, debe sefialarse, que el 60 por 100 del CII espanol era, en 1999,
de tipo vertical cuando se consideraba el comercio con el TOTAL de paises,
pero esta proporcion aumentaba al 67 por 100 cuando se restringia el andlisis a
la UE-15, lo que es acorde con las mayores diferencias existentes entre la

industria espafiola y la comunitaria.

Y, por ultimo, se constata un progresivo acercamiento de la calidad de las
exportaciones espafiolas de manufacturas al de las importaciones. Lo que se
refleja en el incremento sostenido del CII horizontal, al tiempo que aumenta el
peso del CII vertical de alta calidad. Esto ha permitido que, cuando se tiene en
cuenta el comercio total de Espana, los flujos en los que se intercambian bienes
similares aunque de distinto precio (CII vertical) se dividen a partes iguales entre

los productos en los que el bien exportado es mas caro que el importado (CII
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vertical de alta calidad) y aquellos en los que la relacion es la inversa. En el
comercio con la UE encontramos las mismas tendencias, aunque la caida del CII

vertical de baja calidad es menos acusada.

2.4. Una explicacion estadistica del cambio en el comercio intra-industrial: analisis
del efecto del peso del sector, del aumento del CII en cada sector y de su

interaccion.

En este epigrafe se realizard un anélisis estadistico de tipo shift-share que tratara
de mostrar a qué se deben los cambios en los niveles totales de CII en Espafia en el
periodo considerado, partiendo de los datos desagregados por sectores. Los cambios en

el CII pueden derivarse de:

e Lavariacion del CII en cada uno de los sectores.
e Lavariacion en el peso de los sectores sobre el comercio total.

e La interaccion de ambos.

Pues bien, para ello, y partiendo de la formula del indice de Grubel y Lloyd, se

sabe que para cada sector en cada momento del tiempo:

|X1't - Mit
cl, =1-—-
Xit + Ml't
donde = 1988,........ , 1999 e i = sector. Para el CII total de Espafia la expresion seria:
Z|Xit - Mit|
Cll, =1--

X, +M,
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A esta misma expresion de Cll;, se puede llegar partiendo del sumatorio del
producto que resulta de multiplicar el peso de cada sector por el nivel de CII existente

en el mismo:

X, +M,

En un momento del tiempo:

X+M Xi+Mi _|Xi_Mi| _
cir= Z(X+M] "_Z(XJFMJ(I XA+MA]_

M | ZI |
D EATAR, EAT) [ B

A partir de la expresion (1) se podria dividir la evolucion del CII entre el efecto

del cambio en el peso relativo de los sectores y el del cambio en los niveles de CII que

hay en ellos. Partiendo de la siguiente expresion:

X +M. X +M,
Ccil-Cll_ = —— | CIl, - —— | CII
t t-1 IZ[ X+M jt it 12[ X+M jt_l it—1

y sumando y restando en ella los siguientes productos:

X +M.
Y=\ cu,,
=\ X+M ),

X +M.
Z — CHiH
~\ X+M ) |

X +M.
Y| ==\ cu,
= X+M

Agrupando resultaria la siguiente expresion:
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X, +M, X, +M,
CI]t - CIIt—l = Z(mj CII” - Z(mj Cllit—l =
i t i t—1

_Z X+ M, c11 i, +Z [X M, X"+M"j i, +
X+M X+M X+M ),

£y (X”FM') —[X”FM’) (cu,—cii,.,)
—I\X+M ), \ X+M ),

De tal forma que el primer sumando expresa el efecto variacion del CII en cada
uno de los sectores, suponiendo que no cambia el peso de los sectores; el segundo
sumando revelaria el efecto de la variacion del peso de los sectores, en el caso en que
permaneciera igual el nivel de CII de GL en cada uno de ellos; finalmente el tercer

sumando refleja el efecto conjunto o de interaccion de los dos anteriores.

A partir de la expresion anterior, se ha procedido a calcular el cambio total de
los niveles de CII y la importancia de los tres efectos en su explicacion. Aunque los
calculos se han realizado a partir del indice de CII de GL calculado con desagregaciones
a 4, 6 y 8 digitos entre el primer y ultimo afio del periodo considerado, es decir, 1988 y
1999, aqui se comentaran los resultados obtenidos en el comercio total de Espaia (y
también en el comercio con los paises de la UE-15, OCDE y resto de paises no
pertenecientes a la UE) con una desagregacion a 6 digitos. Los resultados de los
calculos realizados con desagregaciones de 4 y 8 digitos, no difieren de manera

significativa con lo que aqui se va a exponer.

La variacion del CII total se sitia en torno a 17 puntos porcentuales, pasando de
valores en torno al 0,4, a valores del 0,57, salvo en el caso del comercio intra-industrial
con los paises no pertenecientes a la UE, que, a partir de valores mas bajos, su
evolucién es incluso mas rapida, pasando de 0,23 a 0,41 (en el Anexo 2.3 se puede

consultar la evolucion del CII total para todos los afos y por sectores).

Calculando los porcentajes de los tres efectos sobre el crecimiento total se
observa que la mayor parte del cambio en el indice del CII se debe al incremento del CII
de los sectores, que aporta en torno al 90 por 100 del cambio total. El efecto del cambio

en la composicion (efecto peso) es pequefio, con valores que se situan alrededor de un 3
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por ciento, salvo en el caso de los socios comerciales de fuera de la UE, donde su efecto
alcanza el 13 por 100. Este reducido efecto de la composicion del comercio oculta
cambios relevantes que, no obstante, se producen entre sectores con similares niveles de
CII, por lo que las ganancias derivadas en uno, se anulan con las pérdidas que resultan
en el otro. El resto corresponderia a la interaccion de los dos anteriores (por ejemplo, la

ganancia de peso de un sector cuyo CII también ha crecido).

El analisis shift-share permite aproximar la aportacion de cada uno de los
sectores al cambio del CII total (cuadro 2.11). En este sentido, debe sefalarse que mas
de la mitad del cambio en el CII en el total del comercio se debe al incremento de un
solo sector, el de Material de transporte, que aporta mas del 60 por 100 del cambio,
principalmente por el incremento del CII en el sector, pero también por el aumento de
su peso en el total del comercio que se ha visto en los parrafos anteriores. Tan s6lo en el
comercio con los paises de fuera de la UE la importancia del sector del automovil es

algo menor, aunque aun da cuenta de un tercio del crecimiento del CII.

Junto al Material de transporte, también el Material y equipo eléctrico aporta un
14 por 100 y Productos alimenticios y tabaco aporta mas de un 7 por ciento, figurando a
continuacion con un 7 por ciento Caucho y plastico y con algo mas de 6 Textil, cuero y
vestido. En estos sectores también se observa que su contribucion positiva se debe al
crecimiento del CII en el comercio de esos productos y s6lo marginalmente al aumento
de su peso en el comercio. Estos cinco sectores aportan el 95 por 100 del cambio total
de las manufacturas. Entre los escasos sectores con una aportacion negativa al
crecimiento del CII se puede destacar el de Maquinaria de oficina y ordenadores que, no
obstante, tiene una aportacion positiva al aumento de CII con los paises de fuera de la
UE. En este caso, la aportacion negativa se debe a la pérdida de peso del sector en el

comercio, cuyo efecto anula el del aumento del CII en esta rama.

Esta concentracion de sectores se da también, con ligeros matices, en el
comercio con la OCDE y con la UE. En el comercio con los paises no pertenecientes a
la UE-15, aunque el sector de material de transporte también sigue aportando un tercio
del cambio en el CII, el sector de Maquinaria y equipo eléctrico aporta mas del 20 por
100 y los sectores de Maquinas de oficina y proceso de datos presenta una aportacion

positiva al total.
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Cuadro 2.11. Evolucion del comercio intra-industrial total (1988-1999)

Explicacion estadistica (indice GL, 6 digitos)

UE-15 CII Efectos (%)
Sectores 1988 1999 Comercio | Peso | Interaccion | Total
[Material y equipo eléctrico 0,476 0,504 1,5 6,8 0,4 8,7
[Maquinaria de oficina y proceso de
datos. 0,495 0,454 -1,7 -3,7 0,3 -5,0
[Productos quimicos 0,448 0,562 10,8 -4.7 -1,2 49
Caucho y plasticos 0,519 0,690 3,5 2,4 0,8 6,7
[Material de transporte 0,440 0,680 41,9 19,3 10,6 71,8
[Maquinaria agricola e industrial 0,366 0,452 6,4 -8,6 -2,1 -4,3
Otras manufacturas y madera 0,455 0,563 2,1 -0,1 0,0 2,0
Textil, cuero y vestido 0,357 0,549 7,7 -1,2 -0,7 5,9
[Minerales, metales férreos y no
férreos 0,340 0,483 7,4 -5,1 -2,1 0,1
Minerales y productos no metalicos 0,414 0,437 0,4 -0,5 0,0 -0,2
[Productos metalicos 0,580 0,643 1,6 -0,2 0,0 1,3
[Papel e impresion 0,422 0,511 2.4 -2,6 -0,5 -0,8
Productos de alimentacion y tabaco 0,164 0,375 6,9 0,8 1,1 8,8
TOTAL 0,420 0,569 90,9 2,6 6,5 100,0
OCDE CII Efectos (%)
Sectores 1988 1999 Comercio | Peso | Interaccion | Total
[Material y equipo eléctrico 0,408 0,511 5,2 34 0,9 9,5
[Maquinaria de oficina y proceso de
datos. 0,396 0,433 1,6 -4,9 -0,5 -3,8
[Productos quimicos 0,426 0,564 11,7 -4.,0 -1,3 6,5
Caucho y plasticos 0,447 0,682 4,3 1,4 0,7 6,4
[Material de transporte 0,443 0,679 33,2 20,0 10,7 63,9
[Maquinaria agricola e industrial 0,367 0,490 7,6 -5,9 -2,0 -0,2
Otras manufacturas y madera 0,413 0,547 2,4 0,1 0,0 2,5
Textil, cuero y vestido 0,340 0,544 7,4 -1,2 -0,7 5,5
[Minerales, metales férreos y no
férreos 0,329 0,480 6,7 -4,5 -2,1 0,2
Minerales y productos no metalicos 0,373 0,414 0,6 -0,2 0,0 0,3
[Productos metalicos 0,585 0,676 1,9 0,0 0,0 2,0
[Papel e impresion 0,399 0,498 2,2 -1,8 -0,4 -0,1
Productos de alimentacion y tabaco 0,150 0,355 6,2 0,4 0,6 7,3
TOTAL} 0,397 0,567 91,0 3,0 6,0 100,0
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NO UE-15 CII Efectos (%)

Sectores 1988 1999 Comercio Peso Interaccion| Total
[Material y equipo eléctrico 0,171 0,524 22,7 0,0 0,0 22,6
[Maquinaria de oficina y proceso de
datos. 0,100 0,360 17,2 -3,2 -8.,4 5,5
[Productos quimicos 0,375 0,411 3,7 -8,3 -0,8 -5,3
Caucho y plasticos 0,162 0,532 6,1 0,2 0,5 6,8
[Material de transporte 0,326 0,482 9,7 15,9 7,6 33,1
[Maquinaria agricola e industrial 0,364 0,464 4,1 3,7 1,0 8,9
Otras manufacturas y madera 0,237 0,369 3,0 1,5 0,8 5,3
Textil, cuero y vestido 0,236 0,337 4,6 2,0 0,9 7,5
[Minerales, metales férreos y no
férreos 0,119 0,269 6,7 -2,1 -2,6 2,0
Minerales y productos no metalicos 0,259 0,280 0,4 1,1 0,1 1,6
[Productos metalicos 0,350 0,528 3,1 2,0 1,0 6,1
[Papel e impresion 0,227 0,347 1,8 0,1 0,1 2,0
[Productos de alimentacion y tabaco 0,033 0,164 6,2 -0,5 -1,8 3,9
TOTAL 0,233 0,411 89,1 12,5 -1,7 100,0

TOTAL CII Efectos (%)

Sectores 1988 1999 |Comercio Peso |Interaccion| Total
[Material y equipo eléctrico 0,398 0,564 8,6 3,7 1,6 13,9
[Maquinaria de oficina y proceso de
datos. 0,371 0,440 3,0 -5,0 -0,9 -2,9
[Productos quimicos 0,465 0,575 9.9 -6,0 -1,4 2.5
Caucho y plasticos 0,446 0,699 4.5 1,6 0,9 7,0
[Material de transporte 0,458 0,691 30,9 19,7 10,0 60,6
[Maquinaria agricola e industrial 0,403 0,542 8,3 -5,4 -1,8 1,1
Otras manufacturas y madera 0,434 0,573 2,6 0,5 0,2 3,3
Textil, cuero y vestido 0,364 0,530 6,4 -0,2 -0,1 6,2
[Minerales, metales férreos y no
férreos 0,370 0,471 4,6 -5,3 -1,5 -2,2
Minerales y productos no metalicos 0,402 0,409 0,1 0,1 0,0 0,2
[Productos metalicos 0,591 0,681 1,9 0,7 0,1 2,7
[Papel e impresion 0,408 0,516 2.3 -1,6 -0,4 0,3
[Productos de alimentacion y tabaco 0,155 0,372 7,3 0,0 0,0 7,3

TOTAL 0,412 0,581 90,6 2,8 6,6 100,0

Fuente: Elaboracion propia.

Se ha realizado este mismo analisis para el cambio en el CII horizontal y vertical

y, en este ultimo, se ha diferenciado entre vertical de alta y vertical de baja.
En el caso del CII horizontal (cuadro 2.12) se observa que la mayor parte de su

aumento también se explica por el incremento de CII horizontal en el comercio de cada

una de las ramas, factor que da cuenta del 80 por ciento de su cambio. Al medir la
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aportacion sectorial a la variacion del CII horizontal se observa una importancia del
sector material de transporte similar a la encontrada en el analisis de la variacion total
del CII, con una participacion que oscila entre dos tercios y la mitad del total en las
diferentes areas geograficas. En el CII horizontal resulta destacable el papel del sector
de Productos quimicos que tiene un caracter marcadamente dual ya que, mientras que su
contribucion es positiva y muy relevante en la explicacion del crecimiento del CII
horizontal con la UE (+17,6 puntos) y la OCDE (+19,3), tiene una contribucion muy
negativa al CII horizontal con los paises de fuera de la UE (-38,7 puntos),
principalmente por la disminucion de la importancia de este tipo de intercambios en el

total de la rama.

Cuadro 2.12. Evolucion del comercio intra-industrial horizontal (1988-1999)
Explicacién estadistica (indice GL, 6 digitos)

UE-15 CII Efectos (%)

Sectores 1988 1999 Comercio Peso | Interaccion | Total
[Material y equipo eléctrico 0,107 0,108 0,1 4.5 0,0 4.6
Maquinaria de oficina y proceso de
datos. 0,020 0,033 1,5 -0,4 -0,3 0,8
[Productos quimicos 0,132 0,219 24,5 -4.1 -2,7 17,6
Caucho y plasticos 0,186 0,332 8,9 2.5 2,0 13,4
[Material de transporte 0,230 0,266 18,8 30,0 4,7 53,5
[Maquinaria agricola e industrial 0,078 0,128 11,1 -5,5 -3,5 2,1
Otras manufacturas y madera 0,129 0,092 -2,2 -0,1 0,0 -2,2
Textil, cuero y vestido 0,077 0,145 8,2 -0,8 -0,7 6,7
Minerales, metales férreos y no
férreos 0,163 0,195 4,9 -7,2 -1,4 -3,8
[Minerales y productos no metalicos 0,115 0,119 0,2 -0,4 0,0 -0,3
[Productos metalicos 0,094 0,116 1,6 -0,1 0,0 1,5
[Papel e impresion 0,191 0,238 3,7 -3,5 -0,9 -0,6
Productos de alimentacion y tabaco| 0,066 0,116 49 1,0 0,8 6,6

TOTAL 0,141 0,191 86,1 15,9 -2,0 100,0
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OCDE CII Efectos (%)

Sectores 1988 1999 Comercio Peso |Interaccion| Total
[Material y equipo eléctrico 0,068 0,091 3,0 1,5 0,5 49
Maquinaria de oficina y proceso de
datos. 0,088 0,024 -7,0 -2,8 2,0 -7,8
[Productos quimicos 0,105 0,217 24.4 -2,5 -2,7 19,3
Caucho y plasticos 0,066 0,339 12,8 0,5 2,2 15,5
Material de transporte 0,206 0,267 21,9 23,8 7,0 52,7
[Maquinaria agricola e industrial 0,082 0,140 9,2 -3,4 -2,4 3,4
Otras manufacturas y madera 0,069 0,158 4,0 0,0 0,1 4,1
Textil, cuero y vestido 0,086 0,145 5,5 -0,7 -0,5 4,2
[Minerales, metales férreos y no
férreos 0,142 0,203 7,0 -5,0 -2,2 -0,1
Minerales y productos no metalicos 0,096 0,121 0,9 -0,2 0,0 0,7
[Productos metalicos 0,129 0,123 -0,3 0,0 0,0 -0,3
[Papel e impresion 0,175 0,224 2,8 -2,0 -0,6 0,2
[Productos de alimentacion y
tabaco 0,071 0,099 2,2 0,5 0,2 3,0

TOTAL 0,123 0,190 86,4 9,8 3,7 100,0
NO UE-15 CII Efectos (%)

Sectores 1988 1999 Comercio Peso Interaccion | Total
[Material y equipo eléctrico 0,022 0,210 36,6 0,0 -0,1 36,5
Maquinaria de oficina y proceso de
datos. 0,012 0,026 2,8 -1,2 -1,4 0,2
[Productos quimicos 0,217 0,120 -30,7 -14,5 6,5 -38,7
Caucho y plasticos 0,036 0,163 6,3 0,2 0,5 7,0
[Material de transporte 0,005 0,200 36,8 0,8 28,7 66,2
[Maquinaria agricola e industrial 0,058 0,140 10,2 1,8 2,6 14,6
Otras manufacturas y madera 0,017 0,051 2.3 0,3 0,6 3,3
Textil, cuero y vestido 0,026 0,030 0,5 0,7 0,1 1,3
[Minerales, metales férreos y no
férreos 0,049 0,101 7,0 -2,6 -2,8 1,7
Minerales y productos no metalicos 0,014 0,040 1,3 0,2 0,3 1,8
[Productos metalicos 0,017 0,049 1,7 0,3 0,6 2,6
[Papel e impresion 0,063 0,085 1,0 0,1 0,0 1,2
[Productos de alimentacion y
tabaco 0,005 0,030 3,6 -0,2 -1,0 2,3
TOTAL 0,060 0,118 79,5 -14,2 34,7 100,0
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TOTAL Cll Efectos (%)

Sectores 1988 1999 Comercio Peso |Interaccion| Total
[Material y equipo eléctrico 0,086 0,165 7,0 1,4 1,3 9.6
[Maquinaria de oficina y proceso de
datos. 0,084 0,045 -2,9 -1,9 0,9 -3,9
[Productos quimicos 0,128 0,207 12,1 -2,8 -1,7 7,5
Caucho y plasticos 0,077 0,380 9,3 0,5 1,8 11,6
[Material de transporte 0,234 0,396 36,9 17,2 12,0 66,0
[Maquinaria agricola e industrial 0,113 0,203 9,2 -2,6 -2,0 4.6
Otras manufacturas y madera 0,059 0,127 2,2 0,1 0,1 2,5
Textil, cuero y vestido 0,105 0,102 -0,1 -0,1 0,0 -0,2
Minerales, metales férreos y no
férreos 0,146 0,193 3,7 -3,6 -1,2 -1,1
[Minerales y productos no metalicos 0,101 0,084 -0,4 0,0 0,0 -0,4
[Productos metalicos 0,140 0,220 2,9 0,3 0,2 3,3
[Papel e impresion 0,176 0,226 1,8 -1,2 -0,3 0,3
[Productos de alimentacion y
tabaco 0,080 0,083 0,2 0,0 0,0 0,2

TOTAL 0,138 0,237 81,8 7,3 11,0 100,0

Fuente: Elaboracion propia

En cuanto a la variacion del indice de CII vertical (cuadro 2.13) hay que sefialar

que mas de un 90 por 100 de su aumento se debe a la expansion de este tipo de CII en el

comercio de los sectores, con muy escasas excepciones. También en este tipo de

intercambios el sector del Material de transporte explica la mayor parte del incremento

y se mantiene una estructura sectorial similar a la que se apreciaba en el total del CII.

No obstante, debe destacarse el papel del sector de Textil, cuero y vestido que tiene una

aportaciéon muy positiva, con el 15,2 por 100 del total y, de modo contrapuesto, la

aportacion negativa de los Productos quimicos (-4,4), debido a la pérdida de peso del

sector. En el comercio con los paises de fuera de la UE se observa que todos los sectores

tienen una aportacion positiva y que ninguno alcanza un 20 por 100 del efecto total.
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Cuadro 2.13. Evolucion del comercio intra-industrial vertical (1988-1999)
Explicacion estadistica (indice GL, 6 digitos)

UE-15 CII Efectos (%)

Sectores 1988 1999 Comercio Peso |Interaccion| Total
[Material y equipo eléctrico 0,368 0,396 2,2 8,0 0,6 10,8
Maquinaria de oficina y proceso de
datos. 0,473 0,418 -3,3 -5,4 0,6 -8,1
[Productos quimicos 0,315 0,343 4.0 -5,1 -0,4 -1,5
Caucho y plasticos 0,334 0,358 0,8 2.3 0,2 33
[Material de transporte 0,210 0,414 54,3 14,1 13,7 82,0
[Maquinaria agricola e industrial 0,287 0,324 4,1 -10,4 -1,3 -7,6
Otras manufacturas y madera 0,323 0,466 4,3 -0,1 0,0 4,2
Textil, cuero y vestido 0,279 0,396 7,2 -1,5 -0,6 5,1
Minerales, metales férreos y no
férreos 0,176 0,274 7,7 -4,0 -2,2 1,4
[Minerales y productos no metalicos 0,299 0,318 0,5 -0,6 0,0 -0,1
[Productos metalicos 0,485 0,527 1,6 -0,2 0,0 1,3
[Papel e impresion 0,231 0,273 1,7 -2,2 -0,4 -0,9
Productos de alimentacion y tabaco 0,098 0,259 8,0 0,8 1,3 10,0

TOTAL 0,278 0,376 92,9 -4,2 11,3 100,0
OCDE CII Efectos (%)

Sectores 1988 1999 Comercio| Peso |Interaccion| Total
[Material y equipo eléctrico 0,339 0,420 6,7 4,6 1,1 12,4
Maquinaria de oficina y proceso de
datos. 0,305 0,406 7,1 -6,2 -2,0 -1,2
[Productos quimicos 0,321 0,347 3,6 -4,9 -0,4 -1,7
Caucho y plasticos 0,381 0,343 -1,2 2,0 -0,2 0,6
[Material de transporte 0,237 0,413 40,6 17,7 13,1 71,3
[Maquinaria agricola e industrial 0,285 0,350 6,7 -7,5 -1,7 -2,5
Otras manufacturas y madera 0,341 0,384 1,3 0,1 0,0 1,4
Textil, cuero y vestido 0,254 0,397 8,5 -1,4 -0,8 6,3
Minerales, metales férreos y no
férreos 0,186 0,267 5,9 -4,2 -1,8 -0,1
[Minerales y productos no metalicos 0,277 0,293 0,4 -0,3 0,0 0,1
[Productos metalicos 0,456 0,553 3.4 0,1 0,0 3,5
[Papel e impresion 0,225 0,274 1,8 -1,7 -0,4 -0,2
[Productos de alimentacion y
tabaco 0,080 0,256 8,8 0,4 0,9 10,1

TOTAL 0,273 0,377 93,7 -1,3 7,7 100,0
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NO UE-15 Cll Efectos (%)

Sectores 1988 1999 Comercio| Peso |Interaccion| Total
[Material y equipo eléctrico 0,147 0,313 15,8 0,0 0,0 15,8
[Maquinaria de oficina y proceso de
datos. 0,082 0,327 24,1 -4,0 -11,8 8,3
[Productos quimicos 0,157 0,287 20,2 -5,2 -4,3 10,8
Caucho y plasticos 0,126 0,369 5,9 0,3 0,5 6,7
[Material de transporte 0,320 0,282 -3,5 23,2 -2,8 16,9
[Maquinaria agricola e industrial 0,305 0,324 1,1 4.7 0,3 6,1
Otras manufacturas y madera 0,216 0,316 3,4 2,0 0,9 6,3
Textil, cuero y vestido 0,207 0,306 6,8 2,7 1,3 10,7
Minerales, metales férreos y no
férreos 0,070 0,166 6,4 -1,8 -2,5 2,1
[Minerales y productos no metalicos 0,245 0,241 -0,1 1,6 0,0 1,4
[Productos metalicos 0,332 0,479 3,8 2.8 1,2 7,9
[Papel e impresion 0,164 0,262 2,1 0,1 0,1 2.4
[Productos de alimentacion y
tabaco 0,028 0,134 7,5 -0,6 -2,2 4,7

TOTAL 0,172 0,291 93,5 25,7 -19,3 100,0
TOTAL CII Efectos (%)

Sectores 1988 1999 Comercio| Peso |Interaccion| Total
[Material y equipo eléctrico 0,311 0,399 10,9 7,0 2,0 19,9
[Maquinaria de oficina y proceso de
datos. 0,284 0,393 11,4 -9,2 -3,5 -1,3
[Productos quimicos 0,336 0,368 7,0 -10,4 -1,0 -4,4
Caucho y plasticos 0,369 0,319 -2,2 3,1 -0,4 0,5
[Material de transporte 0,224 0,295 22,6 23,2 7,4 53,2
[Maquinaria agricola e industrial 0,290 0,339 7,1 -9.3 -1,6 -3,8
Otras manufacturas y madera 0,373 0,443 3,2 1,1 0,2 4.5
Textil, cuero y vestido 0,259 0,428 15,7 -0,3 -0,2 15,2
Minerales, metales férreos y no
férreos 0,224 0,270 5,1 -7,7 -1,6 -4,3
[Minerales y productos no metalicos 0,301 0,325 0,9 0,1 0,0 1,0
[Productos metalicos 0,452 0,461 0,5 1,3 0,0 1,8
[Papel e impresion 0,232 0,290 3,0 -2,2 -0,5 0,2
Productos de alimentacion y tabaco| 0,075 0,289 17,4 0,0 -0,1 17,3

TOTAL 0,344 102,5 -3,2 0,7 100,0

Fuente: Elaboracion propia.

Cuando se desagrega la variacion del CII vertical (que es el comercio de
productos similares pero con diferentes precios y niveles de calidad) en sus dos
componentes, vertical de alta (en la que Espafia exporta los productos de mayor calidad)
y vertical de baja (cuando Espafia exporta los productos de inferior calidad), se obtienen

resultados que, en parte, son diferentes a los obtenidos anteriormente.

90



En el CII vertical de alta calidad (cuadro 2.14) todo el incremento de este tipo de
comercio se debe a su aumento en todos y cada uno de los sectores, ya que no hay
ninguno que tenga un efecto negativo, por lo que queda claro que el aumento del CII
vertical de alta calidad es un patron de cambio que, aun con distintas intensidades, esta
presente en toda la produccion manufacturera espafola. Cuando se analiza la
contribucion sectorial se observa que el Material de transporte, a pesar de seguir siendo
el que tiene una mayor aportacion al total, s6lo supone un tercio del total. El resto se
reparte de manera similar a lo que ocurria con el CII vertical, debiendo destacarse el
papel del Textil, cuero y calzado que es la segunda rama que mas aporta al crecimiento
de este tipo de comercio, basicamente por el aumento de este tipo de intercambios en su

COMercio.

Cuadro 2.14. Evolucion del comercio intra-industrial vertical de alta calidad (1988-1999)
Explicacion estadistica (indice GL, 6 digitos)

UE-15 CII Efectos (%)

Sectores 1988 1999 Comercio | Peso [ Interaccion | Total
[Material y equipo eléctrico 0,127 0,160 4.8 49 1,3 11,0
[Maquinaria de oficina y proceso de
datos. 0,316 0,354 4,1 -6,4 -0,8 -3,1
Productos quimicos 0,088 0,079 -2,4 -2,5 0,3 -4,6
Caucho y plasticos 0,022 0,155 7,5 0,3 1,7 9.4
[Material de transporte 0,029 0,091 29,2 3,5 7,4 40,1
[Maquinaria agricola e industrial 0,072 0,149 15,6 -4,6 -5,0 6,0
Otras manufacturas y madera 0,136 0,193 3,1 -0,1 0,0 3,0
Textil, cuero y vestido 0,084 0,257 19,0 -0,8 -1,6 16,6
Minerales, metales férreos y no
férreos 0,039 0,074 5,0 -1,6 -1,5 2,0
[Minerales y productos no metéalicos 0,032 0,084 2.3 -0,1 -0,2 2,0
[Productos metalicos 0,047 0,186 9.3 0,0 -0,1 9,2
Papel e impresion 0,018 0,052 2.4 -0,3 -0,6 1,6
Productos de alimentacion y tabaco 0,028 0,092 5,7 0,4 0,9 7,0

TOTAL 0,074 0,129 105,6 -7,3 1,8 100,0
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OCDE CII Efectos (%)
Sectores 1988 1999 Comercio | Peso | Interaccion | Total
[Material y equipo eléctrico 0,105 0,166 8,2 2.4 1,3 11,9
Maquinaria de oficina y proceso de
datos. 0,187 0,330 16,5 -6,2 -4,8 5,5
[Productos quimicos 0,092 0,097 1,1 -2,3 -0,1 -1,3
Caucho y plasticos 0,018 0,130 5,5 0,2 0,9 6,6
Material de transporte 0,031 0,094 23,8 3,7 7,7 35,2
[Maquinaria agricola e industrial 0,068 0,149 13,6 -2,9 -3,5 7,2
Otras manufacturas y madera 0,158 0,185 1,3 0,1 0,0 1,4
Textil, cuero y vestido 0,063 0,198 13,1 -0,6 -1,2 11,3
[Minerales, metales férreos y no
férreos 0,036 0,083 5,7 -1,3 -1,7 2,6
[Minerales y productos no metalicos 0,036 0,089 2,1 -0,1 -0,1 2,0
[Productos metalicos 0,045 0,208 9.4 0,0 0,0 9.4
[Papel e impresion 0,021 0,052 1,9 -0,3 -0,4 1,3
Productos de alimentacion y tabaco 0,024 0,100 6,2 0,2 0,6 7,0
TOTAL 0,067 0,130 108,3 -7,1 -1,2 100,0
NO UE-15 CII Efectos (%)
Sectores 1988 1999 Comercio Peso |Interaccion| Total
[Material y equipo eléctrico 0,060 0,109 5,9 0,0 0,0 5,8
[Maquinaria de oficina y proceso de
datos. 0,050 0,230 22,6 -3,1 -11,1 8,4
Productos quimicos 0,086 0,104 3,6 -3,6 -0,8 -0,8
Caucho y plésticos 0,037 0,260 6,9 0,1 0,6 7,6
Material de transporte 0,135 0,187 6,2 12,4 4.8 23,5
[Maquinaria agricola e industrial 0,080 0,100 1,5 1,6 0,4 3,5
Otras manufacturas y madera 0,107 0,255 6,4 1,2 1,7 9,4
Textil, cuero y vestido 0,122 0,271 13,0 2,0 2,4 17,4
Minerales, metales férreos y no férreos| 0,009 0,095 7,2 -0,3 -2,8 4,1
[Minerales y productos no metélicos 0,063 0,128 2,1 0,5 0,5 3,2
[Productos metalicos 0,101 0,312 6,9 1,1 2.3 10,3
Papel e impresion 0,014 0,076 1,7 0,0 0,1 1,8
Productos de alimentacion y tabaco 0,018 0,115 8,7 -0,5 -2,5 5,7
TOTAL 0,072 0,166 92,8 11,5 -4,3 100,0
TOTAL CII Efectos (%)
Sectores 1988 1999 Comercio Peso | Interaccion | Total
[Material y equipo eléctrico 0,103 0,177 7,2 1,8 1,3 10,3
Maquinaria de oficina y proceso de
datos. 0,202 0,334 10,9 -5,1 -3,3 2,5
[Productos quimicos 0,082 0,112 5,1 -2,0 -0,7 2.4
Caucho y plasticos 0,023 0,146 4,1 0,2 0,8 5,1
[Material de transporte 0,041 0,131 22,3 3,3 7,2 32,9
[Maquinaria agricola e industrial 0,071 0,129 6,6 -1,8 -1,5 3,4
Otras manufacturas y madera 0,191 0,312 4,3 0,5 0,3 5,1
Textil, cuero y vestido 0,088 0,345 18,7 -0,1 -0,2 18,4
Minerales, metales férreos y no
férreos 0,059 0,091 2,7 -1,6 -0,8 0,2
[Minerales y productos no metalicos 0,042 0,141 2.9 0,0 0,0 2.9
[Productos metalicos 0,045 0,236 7,5 0,1 0,4 8,1
[Papel e impresion 0,023 0,066 1,7 -0,2 -0,3 1,2
Productos de alimentacion y tabaco 0,021 0,139 7,6 0,0 0,0 7,5
TOTAL 0,075 0,165 101,7 -4,8 3,1 100,0

Fuente: Elaboracion propia.
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En el CII vertical de baja calidad (cuadro 2.15) resalta el papel fundamental del
Material de transporte en la evolucion, haciendo menor la caida en el conjunto del
comercio (restando 40 puntos a la caida) y consiguiendo su aumento en el comercio con
la UE y la OCDE, donde explica el 135,4 y el 128,7 por 100, respectivamente, del total.
Se observa que son mayoria las ramas en las que cae el peso de este tipo de
intercambios en los que Espafia, aun comerciando productos similares, exporta los

productos de inferior calidad.

Cuadro 2.15. Evolucion del comercio intra-industrial vertical de baja calidad (1988-1999)
Explicacion estadistica (indice GL, 6 digitos)

UE-15 CII Efectos (%)

Sectores 1988 1999 Comercio| Peso |Interaccion| Total
[Material y equipo eléctrico 0,241 0,235 -1,0 11,9 -0,3 10,6
Maquinaria de oficina y proceso de
datos. 0,156 0,064 -12,7 -4.0 2,4 -14,4
[Productos quimicos 0,228 0,264 12,1 -8,3 -1,3 2.4
Caucho y plasticos 0,311 0,203 -7,8 5,0 -1,7 -4,5
[Material de transporte 0,181 0,323 86,2 27,5 21,8 1354
[Maquinaria agricola e industrial 0,216 0,175 -10,6 -17,7 3.4 -24.9
Otras manufacturas y madera 0,187 0,273 5,9 -0,1 -0,1 5,7
Textil, cuero y vestido 0,195 0,140 -7,8 -2,3 0,7 -9.,4
Minerales, metales férreos y no
férreos 0,137 0,200 11,1 -7,1 -3,2 0,8
[Minerales y productos no metéalicos 0,266 0,234 -1,9 -1,2 0,1 -2,9
[Productos metalicos 0,438 0,341 -8,3 -0,5 0,1 -8,7
[Papel e impresion 0,213 0,221 0,7 -4,6 -0,2 -4,0
Productos de alimentacion y tabaco 0,071 0,167 10,9 1,3 1,7 13,9

TOTAL 0,204 0,247 76,8 -0,2 23,4 100,0
OCDE CII Efectos (%)

Sectores 1988 1999 Comercio| Peso |Interaccion| Total
[Material y equipo eléctrico 0,234 0,254 43 8,3 0,7 13,3
[Maquinaria de oficina y proceso de
datos. 0,119 0,076 -7,8 -6,3 2,3 -11,8
[Productos quimicos 0,229 0,250 7,6 -9,1 -0,8 -2,3
Caucho y plasticos 0,364 0,213 -11,8 49 -2,0 -8,9
Material de transporte 0,207 0,319 67,2 39,8 21,6 128.7
[Maquinaria agricola e industrial 0,217 0,201 43 -14,8 1,1 -17,9
Otras manufacturas y madera 0,182 0,199 1,3 0,2 0,0 1,5
Textil, cuero y vestido 0,191 0,199 1,3 -2,8 -0,1 -1,6
[Minerales, metales férreos y no
férreos 0,151 0,184 6,3 -8,8 -1,9 -4,5
Minerales y productos no metalicos 0,241 0,204 -2,3 -0,7 0,1 -2,9
[Productos metalicos 0,411 0,345 -6,0 0,1 0,0 -5,9
[Papel e impresion 0,204 0,222 1,7 -39 -0,3 -2,6
Productos de alimentacion y tabaco 0,055 0,156 13,0 0,7 1,3 14,9

TOTAL 0,206 0,246 70,4 7,7 21,8 100,0
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NO UE-15 CII Efectos (%)

Sectores 1988 1999 Comercio| Peso |Interaccion| Total
[Material y equipo eléctrico 0,087 0,204 52,3 -0,1 -0,1 52,1
Maquinaria de oficina y proceso de
datos. 0,032 0,097 29,8 -7,3 -14,6 7,9
[Productos quimicos 0,071 0,183 80,8 -10,8 -17,0 52,9
Caucho y plasticos 0,088 0,110 2.4 0,9 0,2 3,5
[Material de transporte 0,185 0,094 -39,2 62,4 -30,5 -7,4
[Maquinaria agricola e industrial 0,225 0,224 -0,3 16,0 -0,1 15,6
Otras manufacturas y madera 0,110 0,061 -1,7 4,7 -2,1 -5,1
Textil, cuero y vestido 0,085 0,035 -16,0 5,1 -3,0 -13,9
Minerales, metales férreos y no
férreos 0,061 0,072 3,3 -7,4 -1,3 -5,3
[Minerales y productos no metalicos 0,182 0,112 -8,2 5,5 -2,1 -4,9
[Productos metalicos 0,231 0,167 -7,7 9,2 -2,5 -1,1
[Papel e impresion 0,150 0,186 3,7 0,6 0,1 4.4
Productos de alimentacion y tabaco 0,010 0,019 3,0 -0,9 -0,9 1,2

TOTAL 0,100 0,125 96,1 77,8 -73,9 100,0
TOTAL CII Efectos (%)

Sectores 1988 1999 Comercio| Peso |Interaccion| Total
[Material y equipo eléctrico 0,209 0,222 -6,1 -16,9 -1,1 -242
[Maquinaria de oficina y proceso de
datos. 0,083 0,059 9,1 9,6 -2,8 15,9
[Productos quimicos 0,254 0,256 -1,5 28,3 0,2 27,0
Caucho y plasticos 0,345 0,172 26,9 -10,4 5,2 21,7
Material de transporte 0,183 0,164 21,1 -67,9 6,8 -40,0
[Maquinaria agricola e industrial 0,219 0,209 5,0 25,2 -1,1 29,1
Otras manufacturas y madera 0,181 0,130 8,4 -2,0 0,6 6,9
Textil, cuero y vestido 0,171 0,083 29,4 0,6 -0,3 29,7
[Minerales, metales férreos y no
férreos 0,164 0,179 -5,8 20,4 1,8 16,4
Minerales y productos no metalicos 0,259 0,183 10,0 -0,3 0,1 9.8
[Productos metalicos 0,407 0,226 32,8 -4,2 1,9 30,4
[Papel e impresion 0,209 0,224 -2.9 7,1 0,5 4.7
Productos de alimentacion y tabaco 0,055 0,149 -27,8 0,1 0,1 -27,6

TOTAL 0,199 0,179 98,5 -10,4 11,9 100,0

Fuente: Elaboracion propia.

Este recorrido por los resultados de este analisis estadistico del cambio en el CII

permite llegar a tres conclusiones basicas:

e La primera es que el efecto fundamental que explica el cambio en los niveles de

CII en Espaiia en el periodo 1988-1999 es la evolucion de los niveles de CII en

los sectores que, con distinta intensidad, presentan direcciones muy similares,

con aumentos del CII total que se reparten entre el CII horizontal y el vertical; y,

94




en este ultimo, principalmente en el CII vertical de alta calidad que incrementa
su peso, mientras que el vertical de baja lo pierde en el comercio total de

Espana.

La segunda es la reafirmacion del papel fundamental que, dentro del sector
exportador espafiol, tiene el sector de Material de transporte, cuya evolucion
determina el sentido del cambio del CII en una proporcién muy superior a su
peso en el comercio, ya que mientras que aporta una cifra cercana al 30 por
ciento del comercio, su papel en el cambio del CII es superior, rondando cifras
del 60 por ciento, que varian entre sus distintos tipos. Esta importancia del sector
de Material de transporte justifica la atencion mas detallada que se prestard a

este sector a lo largo de esta tesis.

La tercera hace referencia a la mejora de los niveles de CII vertical de alta
calidad en todos los sectores demostrando que la mejora de calidad de los
productos espafioles se extiende por toda la industria. Resulta muy llamativo que
el sector de Material de transporte sume apenas un 33 por 100 al incremento de
este tipo de CII, cuando por contraste es decisiva su aportacion al cambio del
conjunto del comercio CII. De hecho, el crecimiento de la importancia de los
intercambios de Material de transporte ha impedido una caida mas acusada del
CIl de baja calidad. Este papel del Material de transporte revela una
especializacion espafola centrada en modelos de gama baja, que son los mas
amenazados por la competencia de los paises emergentes (como Corea y China
que ya ha adelantado a Espafia en nimero de automéviles producidos) y, sobre
todo, de los paises de Europa Central y Oriental donde las multinacionales que
operan en Espafia han comprado o instalado factorias que competiran con las

espanolas.
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ANEXO 2.1. COMPARACION DE LOS INDICES DE GL Y FF

Cuadro A2.1.1 Comparacion de la medida del CII total (indice de Grubel y Lloyd, indice de
Fontagné y Freudenberg), afio 1999.

4 digitos GL FF Diferencia (FF - GL)
UE-15 0,63998 0,93491 0,29493
OCDE 0,64053 0,94902 0,30848

INO UE-15 0,53102 0,80642 0,27540
TOTAL 0,65390 0,94881 0,29491

8 digitos

UE-15 0,53063 0,81159 0,28097
OCDE 0,52835 0,81288 0,28454

INO UE-15 0,35779 0,57933 0,22154
TOTAL 0,53998 0,82804 0,28806

Fuente: Elaboracion propia a partir de datos de EUROSTAT.



Cuadro A2.1.2. Participacién en el comercio espaiiol de productos industriales (%). Comparacién
de la medida del CII total (indice de Grubel y Lloyd, indice de Fontagné y Freudenberg), 6 digitos.

1999 % comercio espaiiol GL FF Diferencia (FF- GL)
[Francia 20,81 0,50632 0,80626 0,29994
Bélgica-Luxemburgo 3,95 0,34531 0,50469 0,15939
[Paises Bajos 4,57 0,25779 0,40956 0,15176
[Alemania 16,80 0,39675 0,65204 0,25530
Italia 9,92 0,34994 0,63765 0,28771
Reino Unido 8,67 0,39036 0,65537 0,26501
Irlanda 1,13 0,11537 0,15634 0,04096
[Dinamarca 0,71 0,17054 0,31989 0,14935
Grecia 0,59 0,08175 0,13892 0,05717
[Portugal 6,10 0,32340 0,56080 0,23739
[Noruega 0,50 0,05626 0,12289 0,06662
Suecia 1,85 0,19002 0,34369 0,15367
[Finlandia 0,72 0,06023 0,10147 0,04123
[Austria 1,23 0,18299 0,29294 0,10995
Suiza 1,37 0,19805 0,39654 0,19849
Turquia 0,84 0,12584 0,22003 0,09419
[Polonia 0,54 0,20441 0,34217 0,13776
[Republica Checa 0,37 0,25089 0,43261 0,18172
[Eslovaquia 0,11 0,12901 0,19189 0,06288
[Hungria 0,35 0,11356 0,19021 0,07665
[Rumania 0,08 0,05934 0,07767 0,01833
Rusia 0,48 0,01262 0,02211 0,00949
[Eslovenia 0,16 0,15269 0,21921 0,06653
[Marruecos 0,67 0,06142 0,12168 0,06026
Argelia 0,35 0,00639 0,00401 -0,00238
Tlnez 0,27 0,12182 0,16269 0,04087
Libia 0,12 0,00403 0,01277 0,00874
[Egipto 0,26 0,03018 0,06842 0,03823
Sudafrica 0,24 0,06620 0,10853 0,04233
[USA 4,88 0,20682 0,41981 0,21299
Canada 0,37 0,08435 0,11208 0,02774
IMéxico 0,73 0,08343 0,10839 0,02496
Brasil 0,87 0,05906 0,11483 0,05577
[Argentina 0,70 0,03949 0,05983 0,02035
Iran 0,12 0,00142 0,00217 0,00075
Israel 0,51 0,12167 0,19864 0,07697
[Arabia Saudi 0,33 0,01899 0,01684 -0,00216
[Emiratos A. U. 0,16 0,04904 0,08380 0,03476
India 0,33 0,07320 0,12035 0,04715
Tailandia 0,34 0,02991 0,05224 0,02234
Indonesia 0,35 0,02558 0,07138 0,04579
[Malasia 0,23 0,03769 0,05428 0,01659
Singapur 0,31 0,09923 0,17074 0,07150
China 1,81 0,04618 0,08153 0,03535
Corea del Sur 0,89 0,03877 0,06989 0,03112
Japon 2,20 0,11301 0,21994 0,10693
Taiwan 0,52 0,08565 0,16120 0,07556
[Hong Kong 0,29 0,08879 0,14974 0,06095
[Australia 0,26 0,04122 0,09166 0,05044
Suma UE15 77,06 0,56914 0,85004 0,28090
|Suma OCDE 88,22 0,56735 0,86095 0,29360
ISuma no-UE15 22,94 0,41069 0,66827 0,25759
ISUMA TOTAL 100,00 0,58113 0,87527 0,29414

Fuente: Elaboracion propia a partir de datos de EUROSTAT.
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Cuadro A2.1.3 Comparacion de la medida del CII total con OCDE y TOTAL ( GL y FF, 6 digitos)

por sectores, afio 1999.

GL con OCDE FF con OCDE  |Diferencia (FF - GL)
Material y equipo eléctrico 0,51142 0,89815 0,38673
Maquinaria de oficina y proceso de datos 0,43275 0,76169 0,32894
IProductos quimicos 0,56362 0,86479 0,30117
(Caucho y plasticos 0,68185 0,96603 0,28418
Material de transporte 0,67926 0,93647 0,25721
Maquinaria agricola e industrial 0,48975 0,83038 0,34063
Otras manufacturas y madera 0,54658 0,88559 0,33901
[Textil, cuero y vestido 0,54449 0,86630 0,32181
Minerales, metales férreos y no férreos 0,48012 0,72511 0,24499
Minerales y productos no metalicos 0,41399 0,58234 0,16836
IProductos metalicos 0,67578 0,94692 0,27114
Papel, impresion 0,49825 0,73664 0,23840
[Productos alimenticios y tabaco 0,35526 0,66762 0,31236
GL con TOTAL FF con TOTAL |Diferencia (FF - GL)
Material y equipo eléctrico 0,56402 0,93052 0,36649
Maquinaria de oficina y proceso de datos 0,43993 0,77102 0,33109
IProductos quimicos 0,57524 0,86333 0,28809
(Caucho y plasticos 0,69887 0,96274 0,26388
Material de transporte 0,69134 0,96373 0,27239
Maquinaria agricola e industrial 0,54182 0,87653 0,33471
Otras manufacturas y madera 0,57288 0,89978 0,32690
[Textil, cuero y vestido 0,53047 0,88328 0,35280
Minerales, metales férreos y no férreos 0,47128 0,71843 0,24715
Minerales y productos no metalicos 0,40885 0,59356 0,18471
IProductos metalicos 0,68097 0,95577 0,27481
Papel, impresion 0,51557 0,74754 0,23197
Productos alimenticios y tabaco 0,37175 0,64293 0,27118

Fuente: Elaboracion propia a partir de datos de EUROSTAT.

98



Cuadro A2.1.4 Comparacion de la medida del CII total con la UE-15 ( GL y FF, a 6 digitos) por

sectores clasificados segiin la Encuesta Industrial, afio 1999.

|[ENCUESTA INDUSTRIAL GL con UE-15 IFF con UE-15 Diferencia (FF - GL)
Siderurgia y 1° transformacion del hierro y acero 0,43730 0,69053 0,25323
Produccion y 1* transformacion de metales no férreos 0,55628 0,77492 0,21864
[Material de construccion, tierra cocida 0,47688 1,00000 0,52312
(Cementos, cales y yesos 0,53325 0,77885 0,24560
[Hormigoén y derivados del cemento 0,31717 0,27208 -0,04509
Piedra natural, abrasivos y otros productos minerales no metalicos 0,33106 0,53251 0,20145
Vidrio y sus manufacturas 0,69539 0,91643 0,22104
[Productos ceramicos 0,28939 0,45424 0,16484
Petroquimica y quimica organica 0,51013 0,71171 0,20159
(Quimica inorganica 0,32402 0,56461 0,24059
[Materias plésticas y caucho 0,65745 0,88809 0,23064
Fibras artificiales y sintéticas 0,60164 0,84472 0,24308
JAbonos y plaguicidas 0,53097 0,87454 0,34357
Pinturas, barnices y tintas 0,65448 0,96988 0,31540
Aceites esenciales y aromas 0,27031 0,47355 0,20324
Otros productos quimicos industriales 0,42544 0,76185 0,33641
Productos farmacéuticos 0,63413 0,95823 0,32409
Jabones,detergentes y perfumeria 0,64768 1,00000 0,35232
[Material fotografico sensible 0,49700 0,96785 0,47086
Otros productos quimicos de consumo final 0,56176 0,98096 0,41921
[Fundiciones metalicas 0,55641 1,00000 0,44359
Carpinteria metélica, estructuras y caldereria 0,56761 0,79303 0,22542
Articulos metalicos 0,65670 0,95614 0,29944
[Maquinaria agricola 0,22096 0,62657 0,40560
[Magquinaria industrial 0,48381 0,83099 0,34718
[Maquinas de oficina 0,51440 0,79717 0,28277
[Maquinaria y material eléctrico 0,61274 0,93978 0,32704
[Material electronico 0,39221 0,65975 0,26754
JAutomoviles, piezas y accesorios 0,68810 0,94907 0,26096
(Construccion naval 0,47154 0,65488 0,18334
Material ferroviario 0,39557 0,51288 0,11731
JAcronaves 0,54745 0,97504 0,42760
[Material de transporte diverso 0,74480 0,98052 0,23572
Industria de precision, Optica y similares 0,37736 0,68219 0,30483
JAceites y grasas 0,26104 0,30921 0,04817
[Mataderos e industrias carnicas 0,57040 0,84663 0,27623
Industrias lacteas 0,53842 0,93166 0,39324
Conservas vegetales 0,29331 0,53815 0,24484
Conservas de pescado 0,39832 0,56232 0,16400
Molineria 0,25576 0,39601 0,14025
Pan, bolleria, pasteleria y galletas 0,96238 0,99722 0,03485
JAzicar 0,11098 0,19806 0,08708
Cacao, chocolate y productos de confiteria 0,52750 0,92244 0,39495
Productos de alimentacion animal 0,75258 1,00000 0,24742
[Productos alimenticios diversos 0,40933 0,95450 0,54517
[Alcoholes 0,17418 0,26611 0,09193
Vino 0,18304 0,41371 0,23067
Sidreria 0,39559 1,00000 0,60441
Cerveza 0,55907 0,98869 0,42962
Bebidas alcohdlicas 0,88789 1,00000 0,11211
Tabaco 0,10658 0,03790 -0,06868
Preparacion, hilado y tejido 0,48373 0,80221 0,31849
Géneros de punto 0,66558 0,96952 0,30395
Alfombras y otros 0,52926 0,92762 0,39836
Curtidos 0,61097 0,90687 0,29591
Cuero 0,58154 0,76433 0,18279
Calzado 0,33847 0,76377 0,42530
(Confeccion en serie 0,68583 0,95531 0,26948
Peleteria 0,24293 0,94253 0,69960
[Aserrado de madera 0,20119 0,28820 0,08701
Industria de la madera 0,58568 0,98573 0,40006
Industria del corcho 0,56130 1,00000 0,43870
Junco, cafa, cesteria, brochas y cepillos 0,45472 0,92901 0,47429
[Muebles de madera 0,61732 1,00000 0,38268
Pasta papelera, papel y carton 0,45366 0,64812 0,19447
Transformacion de papel y carton 0,61983 0,88385 0,26402
Artes graficas y edicion 0,60391 0,94578 0,34187
Transformacion del caucho 0,69909 0,91486 0,21577
[Transformacion de materias plasticas 0,68078 0,97206 0,29127
Joyeria y bisuteria 0,62626 0,86810 0,24183
Instrumentos de musica 0,27748 0,31179 0,03431
[Laboratorios fotogréficos y cinematograficos 0,42309 0,83412 0,41102
Juegos y juguetes 0,50091 0,87511 0,37420
[Manufacturas diversas 0,69204 0,96508 0,27304

Fuente: Elaboracion propia a partir de datos de EUROSTAT.
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Grafico A2.1.1

Evolucién del CII total con el TOTAL de paises.
indices GL y FF (6 digitos), diferencia entre FF y GL y sus tendencias
lineales (1988-1999)
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Fuente: Elaboracion propia con datos de EUROSTAT

Cuadro A2.1.5. CII con el TOTAL de paises por sectores (6 digitos). Incrementos absolutos y

porcentuales.
GL FF
Incremento | Incremento Incremento | Incremento
1988 1999 absoluto | porcentual | 1988 1999 absoluto porcentual
. .. 10,3975] 05640 | 0,1665 41,88 | 06691 [0,9305] 0,2614 39,06
Material y equipo eléctrico
Maquinaria de oficina y | ) 3709 | (4399 | 0,0690 18,60 | 07289 |0,7710| 0,0421 578
roceso de datos
. 0.4650 | 05752 | 0.1102 2370 | 0.7161 |0.8633| 0,1472 20,56
Productos quimicos
. 0.4462 | 0,6989 | 0.2526 56,61 | 0.7492 [0.9627| 0.2136 2851
Caucho y plasticos
. 0.4577| 06913 | 0.2336 51,04 | 0.9060 |0,9637| 0,0577 637
Material de transporte
Maquinaria agricola e 0.4031| 0,5418 | 10,1387 3442 | 0,7083 |0,8765| 0,1683 23,76
industrial
222;2‘”“&““”” 0.4345| 0,5729 | 0,1384 31,86 | 07802 [0.8998| 0.1195 15,32
. . 03642 | 0,5305 | 0,1663 4567 | 0.6028 |0,8833| 0,2805 46,53
Textil, cuero y vestido
Minerales, metales férreos | 371 | 64713 | 0.1012 2734 | 05881 [0,7184| 0,1303 22.16
y no férreos
Minerales y productosno | 4516 04088 | 0,0072 1,80 0,6160 |0,5936| -0,0224 3,64
metalicos
- 05912 | 0,6810 | 0,0897 15,18 | 0.8679 |0,9558| 0,0879 10,12
[Productos metalicos
. ~ 0,4085 | 05156 | 0,1071 26,22 | 07036 |0,7475| 0,0439 6,24
Papel, impresion
Zfiftos alimenticios y | 1557 | 03717 | 02165 13948 | 0,3105 |0,6429| 0,3324 107,07
TOTAL 04118 0,5812 | 0,1694 41,15 | 07195 [0,8752] 0,1557 21,65

Fuente: Elaboracion propia con datos de EUROSTAT
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Grafico A2.1.2

Crecimiento del CII con el total de paises por sectores (6 digitos) 1988-1999
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Fuente: Elaboracion propia con datos de EUROSTAT
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ANEXO 2.2. COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL EN ESPANA

Cuadro A2.2.1. CII de Espaiia con sus socios comerciales. indice GL (6 digitos)

1988 (1989 1990 | 1991 | 1992 | 1993 | 1994 | 1995 [ 1996 | 1997 | 1998 | 1999
[Francia 0,367 | 0,373 | 0,392 | 0,400 | 0,435 | 0,422 | 0,410 | 0,410 | 0,426 | 0,452 | 0,483 | 0,506
Bel-Luxemburgo | 0,189 | 0,190 | 0,237 | 0,278 | 0,277 | 0,330 | 0,301 | 0,300 | 0,275 | 0,276 | 0,344 | 0,345
Paises Bajos 0,163 | 0,212 0,221 | 0,236 | 0,266 | 0,249 | 0,240 | 0,226 | 0,266 | 0,246 | 0,242 | 0,258
Alemania 0,273 [0,285] 0,319 | 0,342 | 0,372 | 0,385 | 0,410 | 0,425 | 0,433 | 0,424 | 0423 | 0397
ltalia 0,326 | 0,291 | 0,316 | 0,300 | 0,280 | 0,320 | 0,338 | 0,338 | 0,352 | 0,330 | 0,349 | 0,350
Reino Unido 0,257 0,267 | 0,281 | 0,294 | 0,312 | 0,336 | 0,352 | 0,357 | 0381 | 0,364 | 0,386 | 0,390
Irlanda 0,055 | 0,044 | 0,059 | 0,100 | 0,073 | 0,098 | 0,084 | 0,091 | 0,107 | 0,063 | 0,071 | 0,115
Dinamarca 0,140 | 0,142 0,144 | 0,140 | 0,167 | 0,136 | 0,145 | 0,143 | 0,145 | 0,155 | 0,189 | 0,171
Grecia 0,099 [ 0,137 0,098 | 0,110 | 0,063 | 0,073 | 0,073 | 0,043 | 0,052 | 0,067 | 0,068 | 0,082
Portugal 0,273 | 0,289 | 0,298 | 0,296 | 0,316 | 0,345 | 0,297 | 0,311 | 0,333 | 0,303 | 0,321 | 0,323
[Noruega 0,086 | 0,077 | 0,063 | 0,060 | 0,063 | 0,046 | 0,064 | 0,044 | 0,085 | 0,077 | 0,150 | 0,056
Succia 0,114 | 0,104 | 0,099 | 0,110 | 0,144 | 0,128 | 0,146 | 0,141 | 0,151 | 0,191 | 0,209 | 0,190
Finlandia 0,051 | 0,061 | 0,053 | 0,070 | 0,060 | 0,054 | 0,053 | 0,039 | 0,048 | 0,047 | 0,062 | 0,060
Austria 0,104 | 0,108 0,125 | 0,141 | 0,156 | 0,136 | 0,143 | 0,144 | 0,171 | 0,190 | 0,215 | 0,183
Suiza - - - - - - - [ 0,176 | 0,201 | 0,207 | 0,197 | 0,198
Turquia 0,037 0,031 | 0,050 | 0,054 | 0,042 | 0,052 | 0,047 | 0,048 | 0,057 | 0,086 | 0,111 | 0,126
Polonia 0,016 | 0,042 0,016 | 0,034 | 0,044 | 0,034 | 0,057 | 0,074 | 0,117 | 0,170 | 0,197 | 0,204
Republica Checa | - - - - - 0,097 [ 0,122 | 0,165 | 0,204 | 0,189 | 0,281 | 0,251
Eslovaquia - - - - - 0,005 | 0,042 | 0,046 | 0,011 | 0,085 | 0,212 | 0,129
Hungria 0,024 0,024 | 0,033 | 0,034 | 0,038 | 0,048 | 0,029 | 0,023 | 0,043 | 0,078 | 0,067 | 0,114
Rumania 0,001_| 0,000 | 0,003 | 0,003 | 0,008 | 0,008 | 0,063 | 0,063 | 0,014 | 0,018 | 0,031 | 0,059
Rusia - - - - [ 0,008 | 0,017 | 0,009 | 0,007 | 0,005 | 0,005 | 0,009 | 0,013
Eslovenia - - - - [ 0,018 | 0,127 | 0,065 | 0,021 | 0,042 | 0,039 | 0,122 | 0,153
Marruecos 0,008 [ 0,013 | 0,028 | 0,039 | 0,048 | 0,060 | 0,058 | 0,054 | 0,039 | 0,059 | 0,066 | 0,061
Argelia 0,176 | 0,182 0,135 | 0,103 | 0,126 | 0,067 | 0,066 | 0,053 | 0,011 | 0,010 | 0,200 | 0,006
Tanez 0,024 0,034 0,073 | 0,023 | 0,081 | 0,070 | 0,049 | 0,049 | 0,076 | 0,061 | 0,088 | 0,122
Libia 0,000 0,178 | 0,096 | 0,110 | 0,072 | 0,083 | 0,032 | 0,005 | 0,000 | 0,004 | 0,000 | 0,004
Egipto 0,042 0,058 0,007 | 0,009 | 0,010 | 0,074 | 0,018 | 0,019 | 0,039 | 0,041 | 0,032 | 0,030
Sudafrica - -] 0,019 | 0,024 | 0,033 | 0,030 | 0,034 | 0,033 | 0,065 | 0,038 | 0,042 | 0,066
USA 0,130 | 0,130 | 0,158 | 0,201 | 0,209 | 0,184 | 0,173 | 0,178 | 0,199 | 0,210 | 0,195 | 0,207
Canada 0,036 | 0,039 | 0,075 | 0,055 | 0,061 | 0,050 | 0,064 | 0,093 | 0,106 | 0,091 | 0,114 | 0,084
México 0,062 | 0,047 | 0,061 | 0,089 | 0,099 | 0,047 | 0,045 | 0,093 | 0,078 | 0,083 | 0,077 | 0,083
Brasil 0,010 0,016 | 0,021 | 0,026 | 0,020 | 0,051 | 0,068 | 0,052 | 0,049 | 0,040 | 0,060 | 0,059
Argentina 0,061 | 0,069 | 0,076 | 0,066 | 0,057 | 0,055 | 0,035 | 0,056 | 0,036 | 0,037 | 0,040 | 0,039
Irin 0,001_| 0,134 | 0,000 | 0,027 | 0,028 | 0,000 | 0,006 | 0,003 | 0,006 | 0,004 | 0,001 | 0,001
Isracl 0,050 | 0,201 | 0,083 | 0,088 | 0,088 | 0,083 | 0,058 | 0,066 | 0,075 | 0,094 | 0,077 | 0,122
[Arabia Saudi 0,019 0,009 | 0,014 | 0,004 | 0,005 | 0,006 | 0,005 | 0,013 | 0,021 | 0,022 | 0,014 | 0,019
[Emiratos A. U._| 0,061 | 0,003 | 0,014 | 0,017 | 0,025 | 0,016 | 0,022 | 0,016 | 0,058 | 0,011 | 0,025 | 0,049
India 0,012 | 0,042 0,115 | 0,085 | 0,026 | 0,118 | 0,069 | 0,045 | 0,115 | 0,052 | 0,055 | 0,073
Tailandia 0,010 0,011 | 0,015 | 0,016 | 0,022 | 0,028 | 0,030 | 0,031 | 0,048 | 0,053 | 0,029 | 0,030
Indonesia 0,050 | 0,024 | 0,005 | 0,010 | 0,010 | 0,007 | 0,008 | 0,011 | 0,024 | 0,035 | 0,024 | 0,026
Malasia 0,005 | 0,009 | 0,006 | 0,007 | 0,032 | 0,024 | 0,020 | 0,017 | 0,037 | 0,046 | 0,093 | 0,038
Singapur 0,094 0,047 0,065 | 0,074 | 0,117 | 0,053 | 0,038 | 0,092 | 0,058 | 0,096 | 0,083 | 0,099
China 0,011 | 0,009 0,017 | 0,017 | 0,016 | 0,028 | 0,029 | 0,028 | 0,026 | 0,030 | 0,042 | 0,046
Corea del Sur 0,017 0,028 0,034 | 0,024 | 0,030 | 0,046 | 0,052 | 0,055 | 0,059 | 0,076 | 0,038 | 0,039
Japon 0,033 [ 0,033 | 0,041 | 0,041 | 0,040 | 0,052 | 0,147 | 0,196 | 0,188 | 0,131 | 0,136 | 0,113
Taiwan 0,017 0,022 0,032 | 0,030 | 0,035 | 0,065 | 0,092 | 0,071 | 0,097 | 0,094 | 0,106 | 0,086
Hong Kong 0,041 | 0,061 | 0,069 | 0,065 | 0,077 | 0,076 | 0,061 | 0,070 | 0,057 | 0,052 | 0,060 | 0,089
Australia 0,018 0,020 | 0,039 | 0,035 | 0,047 | 0,035 | 0,028 | 0,032 [ 0,038 | 0,034 | 0,034 | 0,041
[Suma UE15 0,419 [0,422] 0,455 | 0,471 [ 0,495 [ 0497 | 0,521 | 0,526 | 0,548 | 0,539 | 0,552 | 0,569
[Suma OCDE 0,397 10,4071 0,439 | 0,453 | 0,476 | 0,490 | 0513 | 0,517 | 0,544 | 0,536 | 0,551 | 0,567
[Suma no-UEI5S_| 0,233 (0,239 0,273 | 0,290 | 0,288 | 0,311 | 0,322 | 0,361 | 0,383 | 0,388 | 0,412 | 0411
[SUMA TOTAL | 0,412 | 0,420 0,450 | 0,465 | 0,484 | 0,498 | 0,525 | 0,527 | 0,555 | 0,553 | 0,568 | 0,581

Fuente: Elaboracion propia con datos de EUROSTAT
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Cuadro A2.2.2. Participacién de los tipos de comercio en el CII total, por paises. Indice GL (6

digitos). Afio 1999

GL
Vertical Alta Vertical Baja Horizontal
[Francia 18,56 35,60 45,45
Bélgical-Luxemburgo 17,03 57,47 23,66
Paises Bajos 28,18 59,78 10,43
Alemania 24,61 61,52 13,40
Italia 29,20 35,26 34,72
Reino Unido 19,00 50,01 30,17
Irlanda 61,71 28,90 4,83
[Dinamarca 20,30 46,13 29,55
Grecia 20,45 42,47 25,68
[Portugal 37,29 22,64 39,07
[INoruega 18,67 65,54 7,90
Suecia 24,31 68,48 5,96
Finlandia 47,15 37,50 10,44
Austria 12,85 61,68 23,01
Suiza 16,92 69,09 5,72
Turquia 54,05 16,30 28,60
[Polonia 44,81 9,92 44,71
[Repuiblica Checa 28,80 30,42 39,92
[Eslovaquia 18,81 39,49 41,41
Hungria 21,51 54,68 22,74
[Rumania 80,96 15,31 1,12
[Rusia 74,88 15,68 3,12
[Eslovenia 5,99 74,87 18,20
[Marruecos 40,85 41,06 17,23
Argelia 80,95 14,22 3,73
Tunez 16,44 81,69 1,49
Libia 99,54 0,00 0,46
[Egipto 70,40 18,06 10,32
Sudafrica 41,08 46,13 10,71
[USA 37,68 50,96 9,68
Canada 32,05 46,33 13,08
[México 34,72 49,97 14,01
Brasil 41,34 41,74 15,57
[Argentina 25,27 67,49 5,08
Iran 30,30 8,48 25,45
Israel 35,18 53,05 7,84
[Arabia Saudi 59,93 21,06 15,38
[Emiratos A. U. 33,37 51,60 3,16
India 58,91 27,88 10,27
Tailandia 54,53 28,89 10,24
Indonesia 74,28 13,81 6,36
Malasia 44,73 41,51 5,82
Singapur 40,46 45,83 8,44
China 73,08 20,19 4,58
Corea del Sur 35,74 46,78 5,52
Japon 70,26 20,15 7,08
Taiwan 58,57 24,63 6,49
[Hong Kong 57,25 25,44 3,29
[Australia 39,64 46,83 7,33
iSuma UEILS5 22,71 43,40 33,61
|Suma OCDE 22,98 43,42 33,42
|Suma no-UE15 40,42 30,51 28,75
ISUMA TOTAL 28,32 30,81 40,74

Fuente: Elaboracion propia con datos de EUROSTAT
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Cuadro A2.2.3. Participacion de los tipos de comercio en el CII total con la UE-15, por sectores. (Clasificacion

de la Encuesta Industrial). indice GL (6 digitos). Aiio 1999

GL
Vertical Alta Vertical Baja Horizontal
Siderurgia y 1* transformacion del hierro y acero 9,52 45,46 45,02
IProduccion y 1* transformacion de metales no férreos 22,79 36,15 34,45
IMaterial de construccion, tierra cocida 34,58 0,00 65,42
ICementos, cales y yesos 0,00 22,58 77,42
IHormigoén y derivados del cemento 18,29 78,85 2,85
IPiedra natural, abrasivos y otros productos minerales no metalicos 62,55 14,08 23,10
\Vidrio y sus manufacturas 12,57 69,73 17,66
IProductos ceramicos 7,64 45,18 47,17
[Petroquimica y quimica organica 22,18 13,01 64,81
IQuimica inorganica 10,35 58,79 30,09
IMaterias plasticas y caucho 13,87 23,44 62,69
[Fibras artificiales y sintéticas 24,15 34,81 41,04
JAbonos y plaguicidas 1,59 46,93 51,48
IPinturas, barnices y tintas 9,63 65,20 25,17
|Aceites esenciales y aromas 61,65 37,41 0,93
(Otros productos quimicos industriales 8,66 68,55 22,78
IProductos farmacéuticos 8,31 86,27 5,29
Uabones,detergentes y perfumeria 20,25 60,23 19,52
IMaterial fotografico sensible 491 68,13 26,18
IOtros productos quimicos de consumo final 6,01 21,06 72,94
IFundiciones metalicas 33,05 50,52 16,43
(Carpinteria metélica, estructuras y caldereria 21,78 53,31 24,89
|Articulos metalicos 29,58 53,14 17,27
IMaquinaria agricola 13,55 86,39 0,05
IMaquinaria industrial 34,21 35,61 30,16
IMaquinas de oficina 90,04 4,46 5,50
IMaquinaria y material eléctrico 40,99 33,42 25,46
IMaterial electronico 17,07 67,96 14,82
lAutomoviles, piezas y accesorios 10,10 49,06 40,85
IConstruccion naval 54,41 31,86 13,72
IMaterial ferroviario 3,81 95,71 0,48
|Aeronaves 91,75 6,21 2,04
IMaterial de transporte diverso 15,65 48,29 36,05
Industria de precision, Optica y similares 57,54 30,57 10,17
lAceites y grasas 51,37 9,07 39,56
IMataderos e industrias carnicas 54,08 22,48 23,44
Industrias lacteas 23,15 14,75 62,10
IConservas vegetales 44,05 42,00 13,94
IConservas de pescado 4,14 65,81 30,05
IMolineria 46,61 51,11 2,28
IPan, bolleria, pasteleria y galletas 0,00 51,01 48,99
|Azlicar 18,60 22,51 58,89
(Cacao, chocolate y productos de confiteria 7,25 44,05 48,70
IProductos de alimentacion animal 0,78 99,22 0,00
IProductos alimenticios diversos 9,77 74,93 15,30
|Alcoholes 63,65 36,35 0,00
IVino 46,60 53,40 0,00
Sidreria 100,00 0,00 0,00
(Cerveza 93,24 6,58 0,18
IBebidas alcohdlicas 8,60 91,40 0,00
[Tabaco 0,00 0,91 99,08
IPreparacion, hilado y tejido 27,97 28,71 43,18
(Géneros de punto 62,30 17,53 15,67
|Alfombras y otros 30,77 58,71 9,78
ICurtidos 15,37 27,07 57,56
ICuero 65,72 23,02 11,05
ICalzado 80,96 14,40 4,52
IConfeccion en serie 44,57 21,33 33,07
IPeleteria 0,00 73,37 25,35
|Aserrado de madera 92,88 5,38 1,73
Industria de la madera 51,57 41,59 6,84
Industria del corcho 45,57 42,84 11,59
Junco, cafia, cesteria, brochas y cepillos 20,27 62,00 17,73
IMuebles de madera 30,29 58,39 11,32
IPasta papelera, papel y cartén 9,70 34,00 56,30
[Transformacion de papel y cartéon 16,32 18,00 65,68
|Artes graficas y edicion 5,19 92,83 1,97
[Transformacion del caucho 7,86 27,22 64,92
[Transformacion de materias plasticas 36,64 31,55 31,81
Uoyeria y bisuteria 26,14 64,76 1,49
Instrumentos de musica 42,91 31,25 7,79
ILaboratorios fotograficos y cinematogréficos 79,20 3,89 0,00
Juegos y juguetes 22,97 23,48 53,52
IManufacturas diversas 24,16 71,27 441

Fuente: Elaboracion propia con datos de EUROSTAT.
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ANEXO 2.3. ESTADISTICAS DEL COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL EN

ESPANA

Cuadro A2.3.1. CII total de Espaiia con la UE-15, OCDE, NO UE-15 y TOTAL, por sectores (Indice GL, 6
digitos)

UE-15 1988 1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999

Material y equipo eléctrico 04757 | 04458 | 04904 | 05487 | 055866 | 05862 | 05924 | 05526 | 05204 | 05326 | 05224 | 0,5042
[Maquinaria de oficina y proceso

de datos 0,4955 0,4480 0,4525 0,5419 0,5478 0,4495 0,4482 0,4275 0,4413 0,3986 0,4533 0,4535
[Productos quimicos 0,4483 0,4508 0,4927 0,4973 0,4773 0,4961 0,5026 0,5117 0,5111 0,5308 0,5443 0,5623
Caucho y plasticos 05194 | 05476 | 05963 | 06116 | 06123 | 06483 | 06580 | 06796 [ 06853 | 06858 | 07149 | 0,6897
Material de transporte 04396 | 04482 | 04788 | 04755 | 05244 [ 04985 | 05709 | 05922 | 06345 | 06122 | 06354 | 06803
[Magquinaria agricola e industrial 0,3655 0,3654 0,4009 0,4208 0,4655 0,5522 0,5511 0,5490 0,5435 0,5195 0,4606 0,4523
Otras manufacturas y madera 04549 | 04248 | 05294 | 05570 | 05482 [ 055989 | 05432 | 02979 | 05808 | 05682 | 05737 | 0,5628
Textil, cuero y vestido 03572 | 03881 | 03984 | 03883 | 04029 | 04456 | 04574 | 04829 | 05123 | 05135 | 05499 [ 0,5494
[Minerales, metales férreos y no

férreos 0,3399 0,3464 0,4180 0,4504 0,4379 0,4327 0,4247 0,4397 0,4502 0,4334 0,4713 0,4831
Minerales y productos no

metalicos 04136 | 04207 | 04606 | 04577 | 04528 | 04693 | 04639 | 04563 | 04560 | 04554 | 04454 | 04366
Productos metalicos 0,5797 0,5635 0,5525 0,5663 0,6036 0,6277 0,6420 0,6569 0,6653 0,6778 0,6782 0,6427
[Papel, impresion 0,4224 0,4045 0,4306 0,4470 0,4630 0,5054 0,4851 0,4683 0,4940 0,5290 0,4987 0,5112
[Productos alimenticios y tabaco 0,1640 0,2238 0,2064 0,2073 0,2450 0,2383 0,2872 0,3573 0,3629 0,3392 0,3700 0,3752
TOTAL 0,4195 0,4222| 0,4550) 0,4704) 0,4951 0,496 0,52006) 0,5261 0,5478] 0,5392] 0,5523 0,5692

OCDE

[Material y equipo eléctrico 0,4080 0,3949 0,4480 0,4901 0,5353 0,5656 0,5770 0,5281 0,5070 0,5302 0,5298 0,5114
Maquinaria de oficina y proceso

de datos 03958 | 03977 | 03903 | 04374 | 04419 | 04180 | 04176 | 04092 | 04168 | 04078 | 04347 | 04327
Productos quimicos 0,4263 0,4305 0,4747 0,4750 0,4516 0,4851 0,4895 0,5004 0,5255 0,5298 0,5353 0,5636
[Caucho y plasticos 0,4472 0,4841 0,5326 0,5691 0,5820 0,6197 0,6372 0,6675 0,6735 0,6690 0,7048 0,6818
Material de transporte 04432 | 04487 | 04718 | 04729 | 05169 [ 05102 | 05785 | 05046 | 0.6390 | 06159 | 06417 | 06793
Magquinaria agricola e industrial | 0,3671 03784 | 04068 | 04221 04693 | 05536 | 05634 | 05496 | 0,5583 | 0,5421 04973 | 0,4897
Otras manufacturas y madera 0,4128 0,4005 0,4995 0,5251 0,5035 0,5543 0,5108 0,2869 0,5543 0,5433 0,5539 0,5466
[Textil, cuero y vestido 03402 | 03743 | 03841 03853 | 04014 [ 04353 | 04430 | 04728 | 04968 | 055016 | 05403 | 0,5445
Minerales, metales férreos y no

Jerreos 03288 | 03471 04353 | 04592 | 04382 | 04394 | 04194 | 04296 | 04514 | 04252 | 04692 | 04801
[Minerales y productos no

metalicos 0,3733 0,3812 0,4143 0,4237 0,4212 0,4265 0,4353 0,4481 0,4462 0,4490 0,4257 0,4140
[Productos metélicos 0,5852 0,5772 0,5743 0,5891 0,6240 0,6373 0,6446 0,6577 0,6733 0,6939 0,6986 0,6758
Papel, impresion 03995 | 03865 | 04216 | 04370 | 04552 | 04963 | 04683 | 04637 | 04752 | 05071 04807 | 0,4982
Productos alimenticios y tabaco 0,1504 0,1954 0,1918 0,2039 0,2293 0,2286 0,2764 0,3436 0,3459 0,3235 0,3497 0,3553
TOTAL 0,3970) 0,4064} 0,4390) 0,4530) 0,4752] 0,4903] 0,5129 0,516 0,543 0,5359) 0,5507] 0,5674

NO UE-15

Material y equipo eléctrico 0,1707 | 01695 | 02500 | 02256 | 02762 | 03683 | 03739 | 04223 | 04816 [ 04960 | 05070 | 0,5243
[Maquinaria de oficina y proceso

de datos 0,0999 0,0925 0,1092 0,1367 0,1859 0,3456 0,3385 0,3652 0,3821 0,3899 0,3796 0,3595
[Productos quimicos 0,3751 0,4122 0,4597 0,4922 0,3940 0,4166 0,4417 0,4071 0,4361 0,4280 0,4392 0,4106
Caucho y plasticos 01615 | 0.1866 | 0,1803 | 02427 | 02898 | 03870 | 04354 | 05182 | 05235 | 05006 | 0,5041 0,5320
[Material de transporte 0,3262 0,2557 0,3348 0,3971 0,3906 0,3984 0,3936 0,4972 0,5211 0,5064 0,5383 0,4816
[Magquinaria agricola e industrial 0,3636 0,3653 0,3515 0,3561 0,3681 0,3846 0,3786 0,4234 0,4239 0,4401 0,4663 0,4644
Otras manufacturas y madera 0,2369 0,2467 0,2510 0,2485 0,2191 0,3080 0,2999 0,1285 0,2905 0,3269 0,3387 0,3694
Textil, cuero y vestido 02360 | 02502 | 02583 | 02314 | 02473 | 02632 | 02424 | 02696 | 02615 | 02746 | 03117 | 03368
Minerales, metales férreos y no
Jérreos 01192 | 01253 | 02078 | 01982 | 02272 | 00997 | 0.1279 | 02059 | 02182 | 02006 | 02292 | 02690
Minerales y productos no

metalicos 02594 | 002828 | 02156 | 02790 | 02553 | 02296 [ 02039 | 02491 0,2641 02695 | 02589 [ 02804
Productos metalicos 03497 | 04206 | 03657 | 04169 | 04119 [ 03250 | 04144 | 04582 | 04312 | 04878 | 05100 | 0,5284
[Papel, impresion 0,2271 0,2173 0,2060 0,2693 0,2362 0,2036 0,2115 0,3009 0,2536 0,3387 0,3404 0,3472
Productos alimenticios y tabaco 0,0332 0,0453 0,0573 0,0767 0,0951 0,0787 0,1071 0,1641 0,1740 0,1602 0,1706 0,1643
TOTAL 0,2332} 0,2382} 0,2728] 0,2895] 0,2882] 0,3113] 0,321 0,3610] 00,3829 0,3875] 0,4123] 0,4104

TOTAL

[Material y equipo eléctrico 0,3975 0,3871 0,4447 0,4909 0,5319 0,5805 0,5946 0,5640 0,5462 0,5760 0,5870 0,5640
Maquinaria de oficina y proceso

de datos 03709 | 03860 | 03720 | 04183 | 04277 | 04308 | 04369 | 04199 | 04407 | 04297 | 04450 | 04399
Productos quimicos 0,4650 0,4746 0,5115 0,5280 0,4899 0,5286 0,5357 0,5237 0,5390 0,5656 0,5655 0,5752
[Caucho y plasticos 0,4462 0,4820 0,5228 0,5682 0,5848 0,6263 0,6470 0,6795 0,6854 0,6810 0,7037 0,6989
Material de transporte 04577 | 04540 | 04776 | 04741 05168 | 05145 [ 05826 [ 05974 | 06470 | 0.6351 0,6584 | 0,6913
Magquinaria agricola e industrial | 0,4031 04198 | 04440 [ 04673 | 05213 | 06037 | 06088 | 05908 | 06111 0,5908 | 05554 | 05418
Otras manufacturas y madera 0,4345 0,4282 0,5194 0,5338 0,4991 0,5486 0,5355 0,2821 0,5699 0,5636 0,5720 0,5729
Textil, cuero y vestido 0,3642 0,3899 0,3949 0,3807 0,3950 0,4259 0,4289 0,4672 0,4791 0,4767 0,5209 0,5305
[Minerales, metales férreos y no
[férreos 0,3701 0,3690 0,4514 0,4646 0,4554 0,4088 0,4086 0,4287 0,4467 0,4197 0,4554 0,4713
[Minerales y productos no

metalicos 0,4016 0,4079 0,4174 0,4309 0,4367 0,4179 0,4158 0,4261 0,4251 0,4231 0,4151 0,4088
[Productos metélicos 0,5912 0,5922 0,5881 0,5917 0,6329 0,5984 0,6519 0,6688 0,6669 0,6929 0,6899 0,6810
Papel, impresion 0,4085 | 03949 | 04317 | 04483 | 04761 04966 | 04780 | 04790 | 04863 [ 05282 | 0,5008 | 0,5156
[Productos alimenticios y tabaco 0,1552 0,1920 0,2000 0,2310 0,2457 0,2462 0,3073 0,3753 0,3674 0,3442 0,3655 0,3717
TOTAL 0,4118] 0,4199) 0,4501 0,4647] 0,4840) 0,4985] 0,5249) 0,5273] 0,554 0,5533] 0,5681 0,581

Fuente: Elaboracion propia con datos de EUROSTAT
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Capitulo 3
ANALISIS ESTADISTICO Y ECONOMETRICO DEL CIl EN ESPANA



Como paso previo al analisis de la Hipdtesis del Ajuste Suave, se aborda en este
capitulo un analisis de los factores explicativos de los distintos tipos de CII en Espafia
para alcanzar una mejor comprension del fendmeno. Para ello, el anélisis se ha dividido
en tres apartados: en el primero, se realiza un analisis estadistico con variables dummy
con el fin de determinar los factores que son mas importantes a la hora de explicar la
variabilidad del CII, si es el factor pais, afio o sector. En el segundo, se estudia a través
de un anélisis de correlacion si los distintos tipos de CII estan relacionados, esto es
importante a la hora de analizar los costes de ajuste y, sus implicaciones en politica
econémica. Y, en el tercero, a partir de un ejercicio econométrico se explora la
variacion entre paises de los indices de CII que, como se vera seguidamente, es el eje

fundamental en la explicacion de la variabilidad de los niveles de CIL

3.1 Evolucion de los indices de comercio intra-industrial por paises, sectores y

afnos: analisis introductorio con variables dummies

En este epigrafe se presenta un analisis estadistico del comercio que tiene dos
objetos: en primer lugar, alcanzar un conocimiento preciso sobre la heterogeneidad
global de los datos, heterogeneidad que podra ser repartida entre las que aportan las
diferencias entre paises, sectores y anos contemplados en la muestra y la interaccion
entre estas direcciones de variacion; en segundo lugar, el andlisis va a permitir valorar la
presencia o no de efectos fijos sectoriales en la muestra, es decir, caracteristicas de los
sectores que no se alteran en el comercio con diferentes paises y diferentes afios, asi
como la heterogeneidad en la dinamica del comercio con los distintos paises a lo largo

del tiempo.

El procedimiento empleado ha sido un analisis con variables dummies, siguiendo
a Hardy (1993)'. La base de datos construida para este analisis tiene un total de 7.644
casos que se corresponden con los indices del CII presentes en el comercio de Espana
con 49 paises, en 13 sectores de actividad y en los 12 afios que van de 1988 a 1999. La
base incluye los indices de CII calculados con la metodologia de Grubel y Lloyd a partir

de datos de COMEXT con una desagregacion a 4, 6 y 8 digitos de la clasificacion

! Un analisis similar al que aqui se emplea esté en la base del trabajo de Jaumandreu et al. (1996).
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TARIC. Ademas del Total del CII, se han incluido los valores de los indices de CII
Horizontal, Vertical, Vertical de alta calidad y Vertical de baja calidad.

El método de andlisis consiste en la construccion de juegos de variables
dummies, uno para los 49 paises, otro para los 13 sectores y un tercero para los 12 afios.
En cada uno de estos juegos se crean n variables dummies (asi se construyen 49
variables dummies para recoger el efecto de la pertenencia de un dato sobre el nivel de
CII al comercio de Espafa con un pais concreto). Estas variables toman el valor 1
cuando un determinado caso se refiere a un pais y 0 en caso contrario. Estas variables
ayudaran a recoger el efecto de la pertenencia de un conjunto de datos al comercio de
Espana con un pais determinado, un sector concreto o uno de los afios objeto de
estudio. A continuacion se realizan regresiones por Minimos Cuadrados Ordinarios
siendo la variable dependiente uno de los indices de CII citados mas arriba y las
variables independientes las dummies construidas. En las regresiones presentadas mas
adelante se ha introducido siempre una constante y juegos incompletos de n-1 dummies
para que no exista multicolinealidad entre las variables explicativas. Para ello, se han
excluido las dummies correspondientes al comercio con Francia, las referidas a bienes

del sector de Material de Transporte y las que sefalan los casos del afio 1988.

Si estos juegos incompletos de variables que recogen los efectos pais, sector y
afio se introducen de manera separada, el coeficiente de la constante recogerd la media
de los casos correspondientes a la dummy ausente y los coeficientes de las dummies
reflejan la diferencia de las medias simples de los valores correspondientes a cada
dummy con respecto a los de la variable ausente. Asi, si se utilizan Unicamente las
dummies que recogen la pertenencia a un pais y se excluye, como ha sido el caso, la
correspondiente a Francia que es el pais con el que se observa mayor nivel de CII, el
coeficiente de la constante recogerd la media de los indices del CII con Francia en los
diferentes sectores y anos que recoge la base de datos, mientras que los coeficientes de
las distintas dummies reflejaran las diferencias entre las medias correspondientes a cada

pais y las del caso francés.

Si se introducen los juegos de dummies de dos en dos (sector mas pais, sector
mas afio o afio mas pais) la constante recogera la media de los valores correspondientes

a las dummies excluidas en los casos del juego de dummies no utilizado. De esta
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manera, si se utilizan las dummies sector y pais, la constante recogerd la media entre
1988 y 1999 (juego de dummies excluido) del indice de CII de Espafia con Francia en el
sector de Material de Transporte (pais y sector excluido) y los coeficientes
correspondientes a las dummies pais y sector reflejaran las desviaciones sobre esta

media correspondientes a los casos de cada pais y sector.

Si se introducen los tres juegos de dummies, en lo que se va a llamar aqui
modelo basico, la constante recoge el valor correspondiente al pais, sector y afio
excluido (en este caso, el CII en los intercambios de Material de transporte con Francia
en 1988), mientras que los valores de los coeficientes de cada una de las dummies
reflejaran la desviacion media sobre este valor excluido correspondiente a los casos

: 2
recogidos en cada dummy”.

La aplicacion de estos coeficientes a la constante va a permitir generar
predicciones para cada uno de los casos que seran mds ajustadas cuanto menor sea la
interaccion entre los juegos de variables. Si los efectos pais son estables en el tiempo y
entre sectores, si los efectos afo son estables entre paises y sectores y si los efectos
sector son estables en el tiempo y en los distintos paises se obtendran predicciones mas
ajustadas que si existen interacciones, como por ejemplo, si los efectos sector son
diferentes entre los distintos paises, es decir si las diferencias sobre la media del
comercio CII son mayores en el comercio de maquinaria con Alemania que en el del

mismo bien con Grecia, por ejemplo .

Comparando los valores predichos con los reales se obtienen los residuos, de
manera que la suma de los cuadrados de los residuos serd tanto mayor cuanto menor sea
la capacidad de prediccion del modelo. Comparando la suma de los cuadrados de los
residuos de cada una de las regresiones con la que resulta de sumar los cuadrados de las
desviaciones respecto a la media muestral se obtiene el R, que proporciona una idea de

hasta qué punto la variabilidad de los indices de CII sigue patrones sectoriales, de pais

% Asi el coeficiente correspondiente a la dummy que toma el valor 1 para el comercio con Italia reflejara
la diferencia en los indices de CII entre el comercio de Espafia con Francia e Italia. De la misma manera,
el coeficiente correspondiente a la dummy que toma el valor 1 para el comercio en el sector Maquinaria
mecanica reflejara la diferencia entre los indices de CII en los intercambios de Material de Transporte y
Magquinaria Mecanica. Finalmente, el coeficiente correspondiente a la dummy que toma el valor 1 para el
comercio del afio 1989 reflejara la diferencia entre los indices correspondientes a los afios 1988 y 1989.
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o/y temporales (R? alto en términos relativos) o, por el contrario, tiene su origen mas
bien en la dispersion de los valores individuales respecto a los valores esperados (bajo
R?). En este caso, y debido a que el numero de regresores varia mucho entre las distintas
estimaciones, es mas adecuado el uso del R? ajustado (véase Novales, 1989, p. 67-68).
Ademas se han calculado los valores del test de la F de significacion conjunta de los
parametros que constituye una medida de la significacion estadistica del conjunto de

efectos o desviaciones de la constante estimados (véase Novales, 1989, p. 111).

En el cuadro 3.1 se reflejan los resultados obtenidos en las diferentes regresiones
efectuadas utilizando como variable dependiente el indice de CII total calculado con una
desagregacion de 6 digitos®. Las regresiones previas al modelo bdsico, en los que se
incluyen primero los conjuntos de dummies de manera independiente y luego por
parejas, permite observar la influencia de cada uno de los conjuntos de variables en la
capacidad de dicho modelo basico. La capacidad explicativa de las regresiones en las
que se introducen pares de conjuntos explicativos es la suma de la capacidad explicativa
de cada uno de los conjuntos introducidos. Lo mismo sucede con el modelo basico cuya
capacidad explicativa es elevada. Hasta dos tercios de la varianza del indice de CII
Total es captado por los tres conjuntos de variables artificiales, indicando que la mayor
parte de la variacion de los datos (por pais, sector o afo), recogido por cada conjunto de

dummies, es independiente de los otros.

Asi puede observarse en el cuadro 3.1 que, con mucha diferencia, es el factor
pais el que mas explica las diferencias entre niveles de CII recogidos en la base de
datos. De 67 puntos porcentuales explicados por las tres variables, casi 60 corresponden
al pais (lo cual supone casi un 89 por ciento de la capacidad explicativa), 6 al sector
(poco menos del 9 por 100) y poco mas de 1 al afio (2 por 100 del total). Por ello se
puede afirmar que la variacidon de los indices de comercio intra-industrial a lo largo del
tiempo ha sido relativamente moderada, aunque sus variaciones sean signficativas, que
las diferencias sectoriales de los indices también son relativamente poco importantes,
mientras que la variacion del comercio intraindustrial entre los 49 principales socios

comerciales de Espafia son muy sustanciales.

3 Los resultados obtenidos empleando indices de CII calculados con desagregaciones a 4 y 8 digitos de la
clasificacion TARIC no presentan diferencias sustanciales con respecto a lo aqui presentado. El detalle de
los valores obtenidos puede encontrarse en el Anexo 3.1.
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Después del llamado modelo badsico se han estimado tres modelos mas en los
que se han introducido nuevas dummies que tratan de recoger la interaccion entre

sectores y afos, pais y afios o sectores y paises.

Cuadro 3.1 RESUMEN DE RESULTADOS DEL ANALISIS CON DUMMIES
COMERCIO INTRAINDUSTRIAL TOTAL

Variables
introducidas” R’ R’ ajustado Test F SCR Dummies n° coef.
cts 0,060 0,058 40,250 112,264 ctsl2 13
cta 0,015 0,014 10,604 117,573 ctall 12
ctp 0,596 0,594 233,721 48,189 c+p48 49
ctsta 0,075 0,072 26,700 110,467 ctsl2+all 24
ctatp 0,611 0,608 202,203 46,392 ctall+p48 60
ctpts 0,656 0,653 240,828 41,084 ctp48+s12 61
ctptsta 0,673 0,668 217,394 39,287 ctall+s12+p48 72
ctptsa 0,679 0,671 77,671 38,269 ctsal55+p48 205
ctatps 0,817 0,800 48,253 21,583 ctal1+sp636 648
ctstpa 0,701 0,676 27,571 35,691 c+pa487+s12 500
n="7.644.

Lo G690 €699

* . . .y 4 . :
La “c” hace referencia a la introduccién de una constante en la regresion, “s”, “a” y “p” se indican la

incorporacion de las dummies sectoriales, anuales y por paises, respectivamente, mientras que “sa”, “ps”

y “pa” se refieren a la introduccion de las dummies que recogen la interaccion, sector-afio, pais-sector y
pais-aflo, respectivamente.
Fuente: Elaboracion propia.

Para ello se ha creado un conjunto de dummies sector-afio que toman valor 1
cuando el caso corresponde al comercio con un pais determinado en un sector especifico
y 0 en caso contrario. Si la bondad del ajuste obtenido utilizando estas dummies supera
de manera significativa a la obtenida en el modelo bésico, puede afirmarse que existe
una interaccion significativa entre variables. Si la mejora no es significativa sera
preferible el modelo basico. Para evaluar si la mejora es significativa se pueden calcular
test de la F sobre las restricciones que impone el modelo basico respecto a los modelos

con interacciones (véase Novales, 1989, p. 107)". De igual modo, se han creado

* Asi, si se compara el modelo basico con el modelo con dummies que recogen la interaccidn sector-afio,
es decir que permiten que el efecto de un sector sea diferente en los distintos afios o, lo que es lo mismo,
que el efecto del paso del tiempo sea diferente en los distintos sectores, se encontrard que el modelo
basico incorpora 12*13 restricciones ya que obliga a que todos los coeficientes de las variables afio sean
iguales en los distintos sectores.
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conjuntos de dummies que recogen la interaccion pais-afio y sector-pais, generando

predicciones que se han comparado andlogamente a las del modelo bésico.

Revisando los resultados del uso de estos tres grupos de dummies, siempre
asociados a los de las dummies correspondientes a la otra linea de variacidn, se observa
claramente que el grupo que aporta un mayor incremento de capacidad explicativa es el
conjunto de dummies que recogen la interaccion entre paises y sectores, permitiendo
que los sectores tengan influencias distintas entre diferentes paises en su efecto sobre
los niveles de comercio intra-industrial. Considerando esta interaccion, la capacidad
explicativa se eleva hasta el 80 por 100 del total. Los otros dos grupos de variables
dummies no consiguen elevar el valor del R? mas que 6 milésimas en el caso de la
interaccion sector-ano y 28 en el caso de la interaccion pais-afio, resultados magros si se
tiene en cuenta que esta consideracion exige elevar el nimero de variables explicativas

desde 72 en el modelo basico a 205 y 500, respectivamente.

Estos diferentes resultados indicarian que parece haber una influencia de los
sectores sobre los niveles de CII que son distintos entre paises o, viceversa, que la
influencia de los paises es distinta en diferentes sectores. Esto apunta a la existencia de
sectores industriales diferentes en los distintos socios comerciales de Espaia
contemplados, que son diversos en su nivel de desarrollo econdmico y también
industrial. No cabria esperar, por tanto, buenos resultados en un ejercicio de regresion
que contemplara datos del comercio con diferentes paises en el que se utilizaran
unicamente como variables explicativas las caracteristicas sectoriales, ya que el
conjunto de dummies sector solo explica un 6 por 100 de la varianza total de los datos.
Ademas, se ha comprobado la existencia de interacciones sector-pais, lo que lleva
aparejado que el “efecto fijo pais” en la muestra no sea muy significativo, ya que,
aunque los efectos sector no varian mucho entre los diferentes anos (ya que la capacidad
explicativa del modelo con interacciones sector-afio es muy similar a la del modelo

basico), si lo hacen cuando se consideran distintos paises.
En cualquier caso, debe sefialarse que la aplicacion del test de la F citado

anteriormente sobre las restricciones que impone el modelo bdsico respecto a los

modelos con interacciones no permite afirmar que sea preferible el modelo bdsico, que
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incorpora restricciones, frente a los modelos con interacciones que incorporan menos

restricciones.

Finalmente, debe senalarse que un 20 por ciento de la varianza no puede ser
explicado por ninguno de estos modelos, lo que revela que existen variaciones de los
niveles de CII que no siguen un patrén sectorial, de pais o de afo, ni un patrén uniforme
en la interaccion de dos variables, sino que serian variaciones “aleatorias”, es decir,
afectarian al comercio con un pais, en un sector y en un afio, pero no al comercio con
ese pais en otros sectores y/o en otros afnos. Esta presencia de valores relativamente
“andmalos” o “aleatorios” no es sorprendente en el caso de datos de comercio y
especialmente de CII, ya que puede haber cambios legislativos o en la estructura
empresarial que den lugar a alteraciones temporales o que afecten de manera distinta a
diferentes paises. Asi, por ejemplo, un cambio en la legislacion europea sobre productos
alimentarios, como la prohibiciéon de importacion de productos derivados del vacuno
procedentes de Gran Bretafia después de la “crisis de las vacas locas”, o del cerdo
después de la “peste porcina” en Espafia, podria dar lugar a la aparicion de valores
andmalos en el comercio de productos alimentarios con Gran Bretafia que no afectasen
a otros paises ni fuesen estables a lo largo del tiempo, ya que las prohibiciones se
levantan cuando pasa la emergencia alimentaria. También el desarrollo de procesos de
concentracion en la industria puede dar lugar a valores anomalos. Por ejemplo, la toma
de control por parte del grupo Volkswagen de la empresa Skoda en Checoeslovaquia
(después Republica Checa), podria dar lugar a un incremento importante del comercio
intra-industrial entre Espafia y la Republica Checa que no afecta a otros sectores, ni al
comercio de Espafia con otros paises, ni de la misma manera a todos los afios de la

muestra.

Puede esperarse que esta presencia de valores relativamente “aleatorios” o
“andmalos” serd aun mayor cuando se realice un andlisis similar al presentado
anteriormente a los niveles de comercio intraindustrial vertical y horizontal, ya que la
distincién entre uno y otro viene dada por un criterio arbitrario que se aplica sobre el
cociente entre los valores unitarios de los flujos de exportacion e importacion. Una
pequeia variacion de los valores unitarios medios de cualquier de estos flujos puede dar
lugar a que un CII vertical pase a ser horizontal, generando el tipo de aleatoriedad que

se comentaba mas arriba. Esta aleatoriedad del comercio intraindustrial vertical, se
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presentard ain en mayor medida cuando se diferencie entre flujos de CII vertical de baja

y alta calidad.

Estas suposiciones se confirman cuando se analizan los resultados de aplicar el
mismo analisis anterior a las distintas categorias que componen el CIL. Asi, si se
analizan los datos correspondientes al del CII horizontal (cuadro 3.2) se observa que el
modelo basico alcanza aqui una capacidad explicativa mucho mas limitada que no
sobrepasa el umbral del 40 por 100 de la varianza. Sin embargo, hay caracteristicas de
los resultados obtenidos con el total del CII que se mantienen. Ese es el caso del reparto
de la capacidad explicativa entre efectos sector, afio y pais, ya que las dummies que
recogen el efecto pais siguen siendo las que explican el 88 por 100 de la capacidad
explicativa del modelo basico, mientras que mas de un 10 por 100 corresponde al sector

y poco mas de un 1 por 100 al afio.

Cuadro 3.2 RESUMEN DE RESULTADOS DEL ANALISIS CON DUMMIES
COMERCIO INTRAINDUSTRIAL HORIZONTAL

Variables
introducidas’| R? R’ ajustado Test F SCR Dummies n° coef.
cts 0,041 0,040 27,415 14,263 ctsl2 13
cta 0,006 0,004 3,931 14,794 ctall 12
ctp 0,345 0,341 83,464 9,740 c+p48 49
cts+a 0,047 0,044 16,326 14,180 C+sl12+all 24
ctatp 0,351 0,346 69,509 9,657 C+all+p48 60
ctpts 0,387 0,382 79,675 9,125 C+p48+s12 61
ctptsta 0,394 0,387 68,845 9,042 ctall+s12+p48 72
ctptsa 0,405 0,389 24,994 8,846 ctsal55+p48 205
ctatps 0,564 0,523 13,962 6,494 ctall+sp636 648
ctstpa 0,432 0,383 8,927 8,458 c+pa487+s12 500
n="7.644.

[T TN TSE L) €699

* . . .y 4 . :
La “c” hace referencia a la introduccién de una constante en la regresion, “s”, “a” y “p” se indican la

incorporacion de las dummies sectoriales, anuales y por paises, respectivamente, mientras que “sa”, “ps”

y “pa” se refieren a la introduccion de las dummies que recogen la interaccion, sector-afio, pais-sector y
pais-afo, respectivamente.
Fuente: Elaboracion propia.

También se observa que las interacciones, con la excepcion de la que existe
entre pais-sector que eleva la capacidad explicativa hasta el 52,3 por ciento, aportan

poco incremento de la capacidad explicativa respecto de la que alcanza el modelo
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basico. Asi la interaccién sector-afio apenas consigue elevar 11 milésimas el R7,

mientras que la pais-afo apenas aporta 38 milésimas.

Se obtienen mejores resultados cuando se analiza el CII Vertical, sin embargo,
aunque superan los del CII Horizontal, tampoco se consigue alcanzar los del CII Total
(véase cuadro 3.3), ya que el modelo basico apenas alcanza un R* ajustado del 60 por
100 cuando en el Total rondaba el 67 por 100. También en este caso es preponderante la
capacidad explicativa del conjunto de dummies que recogen el efecto-pais (87 por 100
de la capacidad explicativa del modelo basico), frente al efecto-sector (10 por 100) y el

efecto-afio (2,5 por 100).

Cuadro 3.3 RESUMEN DE RESULTADOS DEL ANALISIS CON DUMMIES
COMERCIO INTRAINDUSTRIAL VERTICAL

Variables
introducidas’| R’ R’ ajustado Test F SCR Dummies n° coef.
cts 0,061 0,059 41,272 70,555 ctsl2 13
cta 0,015 0,013 10,270 74,038 ctall 12
ctp 0,522 0,518 172,460 35,950 c+p48 49
cts+a 0,076 0,073 27,069 69,459 ctsl2+all 24
ctatp 0,536 0,532 148,551 34,854 ctal1+p48 60
ctpts 0,582 0,579 176,305 31,371 c+p48+s12 61
citptsta 0,600 0,593 158,020 30,275 ctall+s12+p48 72
ct+ptsa 0,606 0,595 56,413 29,589 ct+sal55+p48 205
ctatps 0,765 0,743 35,144 17,678 ctall+sp636 648
ct+stpa 0,632 0,601 20,187 27,657 ct+pad87+s12 500
n="7.644.

[P L ENTI L) €699

* . . .y .7 . .
La “c” hace referencia a la introduccion de una constante en la regresion, “s”, “a” y “p” se indican la

ELINT3

incorporacion de las dummies sectoriales, anuales y por paises, respectivamente, mientras que “sa”, “ps”
y “pa” se refieren a la introduccion de las dummies que recogen la interaccion, sector-afio, pais-sector y
pais-afo, respectivamente.

Fuente: Elaboracion propia.

Una vez mas resulta muy limitada la capacidad explicativa que afiaden las
. . . . fo .- 2 .
interacciones sector-afio (6 milésimas) y pais-afio (32 milésimas) al R”, mientras que se
revelan més importantes las existentes entre paises y sectores, es decir, a las que

permiten que un sector sea relativamente diferente en distintos paises.
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Cuando se revisan los resultados de la aplicacion de este analisis al CII Vertical
de Alta Calidad se observan resultados mas parcos que en los casos anteriores, ya que el
modelo basico no logra explicar mas que un 37 por 100 de la varianza (cuadro 3.4). En
este caso se perciben ciertos cambios en la capacidad explicativa de los distintos
efectos. Asi, el efecto-ano alcanza aqui un 5 por 100 de la capacidad explicativa del
modelo basico, indicando una dindmica mas intensa en este tipo de CII, que es el que
mas crece en el periodo, el efecto sector es aqui mds marcado ya que logra explicar un
15 por 100 del total explicado, aunque la mayor parte de la explicacion de la variacion

corresponde otra vez al efecto-pais, aunque aqui con s6lo un 79 por 100 del total.

Cuadro 3.4 RESUMEN DE RESULTADOS DEL ANALISIS CON DUMMIES
COMERCIO INTRAINDUSTRIAL VERTICAL DE ALTA

CALIDAD
Variables
introducidas’| R’ R’ ajustado Test F SCR Dummies n° coef.
cts 0,056 0,054 37,566 18,083 ctsl2 13
cta 0,018 0,017 13,057 18,798 ctall 12
ctp 0,293 0,289 65,575 13,540 c+p48 49
ctsta 0,074 0,071 26,573 17,729 ctsl2+all 24
ctatp 0,311 0,306 58,150 13,183 ctall+p48 60
ctpts 0,349 0,344 67,689 12,472 ctp48+s12 61
ctptsta 0,371 0,361 61,900 12,118 ctall+s12+p48 72
ctptsa 0,386 0,370 23,086 11,750 ct+sal55+p48 205
ctatps 0,568 0,528 14,210 8,276 ctall+sp636 648
ctstpa 0,413 0,364 8,290 11,233 ct+pa487+s12 500
n=7.644.

[IPS T ENTI L) €699

* . . .y 4 . :
La “c” hace referencia a la introduccion de una constante en la regresion, “s”, “a” y “p” se indican la

EEINT3

incorporacion de las dummies sectoriales, anuales y por paises, respectivamente, mientras que “sa”, “ps”
y “pa” se refieren a la introduccion de las dummies que recogen la interaccion, sector-afio, pais-sector y
pais-afo, respectivamente.

Fuente: Elaboracion propia.

Cuando se atiende al aumento de la capacidad explicativa que aporta la
consideracion de las interacciones binarias entre sector, pais y afio, se observa que, con
la excepcion de la que existe entre pais-sector, que eleva la capacidad explicativa (R?)
hasta el 56,8 por ciento, aportan poco. Asi la interaccion sector-afio apenas consigue
elevar 15 milésimas el R’ mientras que la interaccion pais-afio apenas aporta 42

milésimas.
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Por lo que respecta a los resultados del andlisis con el CII Vertical de Baja
Calidad (Cuadro 3.5), puede decirse que la capacidad explicativa del modelo basico es
de un 50 por 100, inferior a la del CII Vertical, pero superior a las del CII Horizontal y
Vertical de Alta Calidad. También en este caso se reproducen algunas regularidades. La
primera se refiere a la contribucion de paises, sectores y afios a la explicacion de la
variabilidad. Se observa que, una vez mas, el efecto-pais da cuenta del 90 por 100 de la
variabilidad explicada por el modelo basico, mientras que el efecto-sector aporta un 9
por 100 y el efecto-ano apenas afiade un 1 por 100. Esto tltimo no resulta sorprendente
ya que el CII Vertical de Baja es la parte del CII que menos ha crecido en este periodo,

debido al aumento progresivo de la calidad de los productos exportados por Espafia

Cuadro 3.5 RESUMEN DE RESULTADOS DEL ANALISIS CON DUMMIES
COMERCIO INTRAINDUSTRIAL VERTICAL DE BAJA CALIDAD

Variables
introducidas’| R’ R’ ajustado Test F SCR Dummies n° coef.
cts 0,044 0,043 20,468 37,430 ctsl2 13
cta 0,006 0,004 4,137 38,932 ctall 12
ctp 0,452 0,449 130,767 21,443 c+p48 49
ctsta 0,050 0,047 17,516 37,198 ctsl2+all 24
ctatp 0,458 0,454 108,802 21,211 ctall+p48 60
chpts 0,497 0,493 124,764 19,708 c+pd8+s12 61
ctptsta | 0,506 0,498 107,807 19,476 ctall+s12+p48 72
ctptsa | 0,509 0,495 37,967 19,236 ctsal 55+p48 205
ctatps | 0,728 0,703 28,940 10,653 c+all+sp636 648
ct+stpa 0,542 0,503 13,890 17,956 ct+pad87+s12 500
N=7.644,

[IPS T ENTSE L) €699

* . . .y 4 . :
La “c” hace referencia a la introduccion de una constante en la regresion, “s”, “a” y “p” se indican la

EEINT3

incorporacion de las dummies sectoriales, anuales y por paises, respectivamente, mientras que “sa”, “ps”
y “pa” se refieren a la introduccion de las dummies que recogen la interaccion, sector-afio, pais-sector y
pais-afio, respectivamente.

Fuente: Elaboracion propia.

Una segunda regularidad se refiere a la escasa aportacion que hace a la
explicacion de la variabilidad del CII Vertical de Baja Calidad la consideracion de la
interaccion sector-afio o pais-afio, que apenas afiaden 3 y 36 milésimas al R%. También

en este caso es superior la aportacion de la consideracion de la posibilidad de que el
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efecto sectorial varie entre paises, que afiade 222 milésimas, elevando la capacidad

explicativa desde casi el 51 por 100 hasta un 73 por 100.

Como conclusion de este recorrido de los andlisis efectuados se puede afirmar
que se observan diferencias sustanciales en la capacidad explicativa del llamado modelo
basico, que podria explicar la totalidad de la variacion en los niveles de CII si no
existieran interacciones entre los efectos pais, sector y afio. La capacidad explicativa
(medida con el R corregido) de este modelo bdsico presenta su mayor valor en el CII
Total donde alcanza el 0,668 y va disminuyendo en el caso del CII Vertical (0,593), CII
Vertical de Baja Calidad (0,498), CII Horizontal (0,387) y CII Vertical de Alta Calidad
(0,361). Esta graduacion de los distintos tipos de comercio no es sustancialmente
distinta de la que se obtiene si se analizan los valores de los distintos tipos de CII
presentes en el comercio exterior de Espafia (véase epigrafe 2.3), es decir, cuanto mayor

es el nivel de CII, mayor es la capacidad explicativa del modelo bdsico’.

A pesar de estas diferencias en la capacidad explicativa, la revision de los resultados

permite destacar dos regularidades que estan presentes en todos los tipos de CII:

°La explicacion de este paralelismo vendria dada por la presencia de mas valores “anémalos” o
“aleatorios” entre los indices de CII Horizontal o Vertical de Alta Calidad. La construccion de los indices
de CII por tipos utilizando la metodologia de Greenaway, Hine y Milner empleada aqui supone la
caracterizacion (cada afio y para el comercio con cada pais) de cada partida del comercio como flujo
horizontal, vertical (y dentro de éste, vertical de alta y vertical de baja) y el nivel de comercio
intraindustrial se obtiene calculando el nivel de solapamiento existente en los flujos que resultan de
agregar las partidas caracterizadas como pertenecientes a cada categoria con respecto al comercio total.
Cuando el niimero de partidas agregadas es suficientemente grande, un cambio puntual en algunas de
ellas no afecta sustancialmente a los valores obtenidos, por el efecto de la llamada “ley de los grandes
numeros”. En efecto, cuando el niimero de partidas caracterizadas, por ejemplo, como de CII horizontal o
vertical de alta calidad, es reducido, la variacion de alguna de ellas puede afectar de manera sustancial a
los indices medidos, dando lugar a una mayor presencia de “anémalos”. Como se puede observar en el
siguiente cuadro, también se observa una relacion inversa entre capacidad explicativa del modelo basico y
el nimero de andmalos presentes en la regresion MCO correspondiente al modelo basico.

Capacidad explicativa del modelo basico e indices de Grubel y Lloyd segun tipos de CII

TIPO DE CII R? corregido del Numero de anémalos* en

modelo basico modelo basico Nivel de CII 1999
Total 0,668 112 0,581
Vertical 0,593 128 0,344
Vertical de Baja 0,498 136 0,179
Horizontal 0,387 153 0,237
Vertical de Alta 0,361 148 0,165

* Definidos como aquellos casos en los que la diferencia entre el valor real y el valor pronosticado por la
regresion MCO es mas de tres veces mayor que la desviacion tipica de la muestra.

Fuente: Elaboracion propia.
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e [a primera se refiere a la decisiva contribucion del efecto-pais en la explicacion de
la citada variabilidad, contribucion que alcanza valores del 90 por 100 y que supera
con mucho a las otras lineas de variacion: sector (con valores en torno al 10 por 100)
y afio (que apenas alcanza a explicar un 1 6 2 por ciento del total). Por eso, en el

apartado 3.3. se analizara especificamente los determinantes nacionales.

e La segunda se desprende de los resultado obtenidos con la introduccion de grupos
de dummies que tratan de recoger la existencia de interacciones entre los efectos
pais, sector y afio. El resultado apunta a la existencia de débiles interacciones pais-
afio y sector-aflo. Donde se percibe una interaccidon mas significativa es en el caso
de los factores pais-sector, es decir, el efecto sector es distinto entre los diferentes
paises que componen la muestra, cosa logica, dada la heterogeneidad de la
estructura industrial de los 49 principales socios de Espafa donde hay paises con un
nivel de desarrollo industrial superior que Espana (Francia, Alemania o Estados
Unidos), paises con un nivel similar (Corea del Sur) y paises en vias de desarrollo

(Marruecos, Argelia, México o China).

3.2. Correlaciones entre los distintos tipos de comercio intra-industrial (CII)

Una vez presentadas las principales conclusiones del analisis de los diferentes
tipos de CII por medio de dummies, puede resultar relevante analizar la correlacion
existente entre los diferentes tipos de CII. Se trataria de responder a una pregunta que
tiene importantes implicaciones en la verificacion empirica de los esfuerzos teoricos vy,
de manera paralela, podria tenerlos a la hora de evaluar las implicaciones de los tipos de
CII sobre los costes de ajuste y, de ahi, sobre las politicas econdémicas: ;Estd un mayor
nivel de CII Horizontal estrechamente asociado a un mayor nivel de CII Vertical? Si
esta relacion fuera muy estrecha, podria aventurarse que los determinantes de la
presencia de CII Vertical serian los mismos que los del CII Horizontal o que los
procedimientos que se utilizan para distinguir entre CII Vertical y Horizontal no
consiguen su objetivo y realizan una distribucion relativamente aleatoria del CII Total

entre Vertical y Horizontal.

En relacion con esta pregunta, se puede afirmar que distintos estudios referidos

al caso espanol han obtenido resultados no totalmente homogéneos. Asi, en el trabajo de
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Carrera (1999) se constataba una elevada correlacion entre los valores de CII total,
horizontal y vertical en la muestra utilizada del comercio de Espafia con 49 paises donde
no se consideraba la variacidn sectorial y en los ejercicios de regresion se observaba que
los determinantes nacionales del CII horizontal eran similares a los del CII vertical. Por
el contrario, Blanes y Martin (2000) destacan la existencia de diferencias entre los
determinantes del CII Vertical y Horizontal en su estudio sobre determinantes

sectoriales y nacionales del CII.

El estudio realizado en este epigrafe revela que una buena parte de la variacion
de los indices de CII Total, Horizontal y Vertical “no aleatoria”, se explica por la
variacion entre paises del CII, que explica hasta el 90 por 100 de esta variacion “no
aleatoria” en la muestra estudiada. Este predominio seria consistente con la evidencia
obtenida en otros trabajos y ayudaria a comprender por qué sistematicamente obtienen
mejores resultados (en términos de capacidad explicativa y significatividad de las
variables explicativas utilizadas) los estudios sobre determinantes nacionales que los
sectoriales® y también resulten habitualmente més significativas las variables nacionales

que las sectoriales en los estudios que recogen estas dos lineas de variacion.

Ademas, esta preminencia del componente pais en la explicacion de la variacion
“no aleatoria” de los indices de CII, podria explicar que en el anélisis de Carrera (1999)
se obtuvieran elevadas tasas de correlacion entre CII Total, Horizontal y Vertical y una
influencia similar de las variables explicativas utilizadas sobre las diferencias entre

paises del CII Total, Vertical y Horizontal.

No obstante, el trabajo desarrollado en este epigrafe pone de manifiesto que hay
un efecto-sector significativo, y por tanto no despreciable, que aporta un 10 por ciento
de la capacidad explicativa del modelo basico, que, como se ha dicho mas arriba, recoge
lo que podriamos llamar la variabilidad “no aleatoria” de la muestra. Es la presencia de
este efecto-sector significativo la que hace que la correlacion existente entre los indices
de CII Total, Horizontal, Vertical, Vertical de Alta y Vertical de Baja utilizados en este
epigrafe, sea notablemente mas baja que la obtenida por Carrera (1999), véase cuadro

3.6, aunque siga siendo ésta estadisticamente significativa.

6 Véase Carrera (1997) en Informacion Comercial Espaiiola la revision de los ejercicios sobre
determinantes nacionales del CII.
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Cuadro 3.6. Coeficientes de Correlacion de Pearson entre los indice de CII Total, Horizontal,

Vertical, Vertical de Alta y de Baja Calidad
(Indices de Grubel y Lloyd de comercio de Espafia con 49 paises, en 13 sectores, entre los aflos 1988 y

1999)
6T 6 H 6V 6 VA

6H 0,673%*

6V 0,044%% 0,408%*

6 VA 0,687%* 0,294%% 0,727%*

6 VB 0,828%* 0,360%* 0,877%* 0,309%*

N =7.644

** La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).

Fuente: Elaboracion propia.

Debe anadirse que la comparacion de los coeficientes de los conjuntos de
dummies sectoriales en los cinco ejercicios presentados en el epigrafe anterior permite
observar que las medias sectoriales aproximadas por estos coeficientes (en los que ya no
estd presente la variacion entre paises) presentan unos niveles de correlacion muy
inferiores (véase Cuadro 3.7). No solo son inferiores los valores obtenidos, sino que
también se aprecia una diferencia sustancial: aunque sigue apareciendo una correlacion
estadisticamente significativa entre los valores medios sectoriales del CII Total y el CII
Horizontal, no existe correlacion significativa entre los valores medios sectoriales de
CII Horizontal con los de CII Vertical. Este resultado estaria en la linea de lo obtenido
por Blanes y Martin (2000), que sehalan que las caracteristicas sectoriales tienen efectos
distintos sobre los niveles de CII Vertical y Horizontal cuando se contempla las

variacion entre paises y sectores de los mismos.

Cuadro 3.7. Correlaciones entre los coeficientes de las dummies sectoriales en las regresiones MCO
con los indices de CII Total, Horizontal, Vertical, Vertical de Alta y de Baja Calidad

T H \4 VA
H 0,590%*
\ 0,972** 0,420
VA 0,752** 0,211 0,752**
VB 0,905** 0,505 0,926** 0,634*

N=13
* La correlacion es significante al nivel 0,05 (bilateral).
** La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).

Fuente: Elaboracion propia.
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3.3. Determinantes nacionales del CII

3.3.1. Hipotesis y variables explicativas

Existen diferentes modelos de CII que realizan distintos supuestos. Por una parte
estdn los modelos basados en la competencia monopolistica, que incorporan distintos
supuestos sobre la demanda’, que han tratado de explicar el comercio cruzado de bienes
diferenciados horizontalmente. De estos modelos se desprende una serie de hipotesis
coherentes que tratan de explicar algunos de los efectos de las caracteristicas de los paises
en el nivel de CII: la diferencia en dotacion de factores y en gustos, el tamafio medio de
los paises y la diferencia de tamainos. Todas estas hipotesis han obtenido un apoyo

concluyente en las contrastaciones empiricas.

Recientemente, y al hilo de las metodologias propuestas para medir la importancia
del comercio intra-industrial vertical y horizontal en el total del comercio intraindustrial,
se ha renovado el interés por los modelos, que como el de Falvey y Kierzkowski (1987),
tratan de explicar el comercio cruzado de bienes diferenciados verticalmente (producidos

con distintas tecnologias)®.

Adicionalmente, se han sugerido otras hipotesis que no han recibido un
tratamiento formalizado pero que también han obtenido buenos resultados en las
contrastaciones empiricas. Tal es el caso de la distancia entre los paises que comercian, la
existencia de fronteras comunes o el menor nivel de barreras comerciales existentes entre

paises que pertenecen a un mismo esquema de integracion.

Siguiendo a Carrera (1997) se enuncian, a continuacion, las principales hipétesis
sugeridas en la literatura para explicar la variabilidad entre paises de los indices de
comercio intra-industrial que han tenido algin tipo de apoyo empirico, con una breve

explicacion de su fundamentacion y la aproximacion empleada en esta tesis:

7 La existencia de una preferencia por la diversidad que da lugar a una demanda global de variedades
diferentes se puede conseguir de distintas maneras. Krugman (1979) y Dixit y Norman (1980) suponen que
los consumidores maximizan individualmente su bienestar cuando consumen el mayor numero de
variedades distintas. Por su parte, Lancaster (1980) supone que los gustos y las preferencias individuales son
diferentes y se distribuyen de una manera uniforme entre todas las posibles combinaciones de caracteristicas
que puede tener el bien, por ello, al calcular la demanda agregada aparece la preferencia por la diversidad.
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« hipotesis 1) El nivel de CII esta positivamente correlacionado con el nivel de desarrollo.

Esta hipotesis ha sido defendida desde dos puntos de vista, por un lado, haciendo

referencia a factores de demanda y, por otro, teniendo en cuenta factores de oferta.

Lancaster (1980) plantea que un nivel mas alto de desarrollo econémico da lugar a
una demanda mas diversificada de distintas variedades diferenciadas horizontalmente

dentro de cada uno de los distintos grupos de bienes, permitiendo el desarrollo del CII.

Desde consideraciones de oferta, Loertscher y Wolter (1980) plantean que un
nivel de desarrollo superior implica la existencia de un sector industrial mas avanzado y
con mayor capacidad de innovacion y diferenciacion de su produccion. Esta

diferenciacion podra ser tanto vertical como horizontal.

El CII estara mas presente en el comercio entre los paises que tengan
similitudes, tanto en la demanda como en la oferta. Es decir, en los paises donde las
diferencias en las preferencias de los consumidores (demanda) o en las capacidades

productivas (oferta) sean menores, el comercio intra-industrial serd mayor.

En la mayoria de los estudios empiricos se ha utilizado la renta per capita para
aproximar esta hipdtesis, con independencia de si tienen mas importancia los factores de
demanda que los de oferta o viceversa’. En este trabajo se ha aproximado el nivel de
desarrollo econémico con el nivel de PIB per cépita en Paridad de Poder Adquisitivo
(en $ corrientes internacionales) (PICP) de los paises, con los datos extraidos del CD-

Rom del Banco Mundial (2000).

Las dos siguientes hipotesis remiten a la misma aproximacion, una desde el plano

de la oferta y otra desde la demanda.

¥ Para el caso espafiol, véase Diaz Mora (2001 y 2002) y Martin Montaner y Orts (2002a, 2002b y 2002¢).
? Para aproximar las diferencias en las condiciones de oferta también se han empleado las diferencias en
la dotacion relativa de capital humano, de capital tecnoldgico y de capital por trabajador entre Espaa y el
pais socio. Véase, por ejemplo, Blanes (1999) y Diaz Mora (2001).
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« hipotesis 2) El nivel de CII esta correlacionado negativamente con las diferencias en las

estructuras de las demandas.

El modelo de Lancaster (1980) parte de considerar que las demandas de los paises
son simétricas y estdn homogéneamente distribuidas en el espectro de posibles
combinaciones de las caracteristicas del bien diferenciado horizontalmente. Si se rompe
este supuesto y las demandas de cada uno de los paises estan concentradas en puntos
diferentes del espectro, esto dara lugar a la especializacion de las empresas nacionales en
las combinaciones de las caracteristicas, también nacionales, y se producira un bajo nivel
de CII. En Linder (1961), la desigual distribucion de la renta dentro de cada uno de los
paises que comercian da lugar a la existencia de una demanda de bienes de diferentes
calidades o diferentes niveles de sofisticacion (diferenciados verticalmente). Cuanto
mayor sea la similitud de las rentas mayor serd el nimero de variedades para las que

puede haber intercambio cruzado al existir demanda en los dos paises.

« hipotesis 3) FEl nivel de CII esta correlacionado negativamente con las diferencias en la

dotacién de recursos.

El modelo de Falvey y Kierzkowski (1987) trata de explicar el comercio cruzado
de bienes diferenciados verticalmente, sin necesidad de recurrir a estructuras de mercado
imperfectas. Se parte de que los paises disponen diferentes tecnologias, que utilizan
distintos contenidos factoriales y generan productos de distintos niveles de calidad. Por
otro lado, se supone que los individuos de un mismo pais tienen diferentes niveles de
renta y, por tanto, demandan bienes de diferentes calidades. En este marco, estos autores
plantean que el efecto de los cambios en las dotaciones de factores seran ambiguos,
porque existen efectos de signos opuestos (efectos sobre la renta y sobre la distribucion de
la renta). No obstante, caso de existir una presuncion, ésta sera la que domine el efecto del
cambio en los niveles de renta y que, por tanto, mayores diferencias en la renta estaran
acompafiadas de una menor proporcion de comercio intra-industrial, en la linea de lo que

esperaba Linder (1961).

En los ejercicios empiricos se observa una utilizacion ambigua de la diferencia de

renta per capita, que se emplea tanto para recoger la influencia de las diferencias en la
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estructura de las demandas, como las de la dotacion de factores. En esta tesis se ha
utilizado para aproximar estas hipotesis la diferencia entre las rentas de Espafia con el
pais socio (PICPBAL), utilizando los datos del Banco Mundial. Se ha calculado a partir

de la medida de desigualdad de Balassa (1986), cuya expresion es la siguiente:

winw+(1-w)In(1-w)
In2

DES, =1+

donde w se refiere a la relacion entre una caracteristica concreta del pais j y la suma de

esa caracteristica en el pais j y su socio comercial £. En este caso concreto, sera:

PIB,PPP
Pob.

— J
e PIB,PPP , PIB.PPP
Pob . Pob,

J

Esta medida tomara los valores entre O y 1.

Debe senalarse que en los trabajos donde se ha desarrollado un modelo de
comercio intra-industrial vertical, basandose en Falvey y Kierzkowski (1987) se utilizan
también variables que reflejen las diferencias en las dotaciones factoriales entre los
paises: diferencias en capital tecnoldgico, en capital fisico y en capital humano; este es
el caso de los trabajos de Diaz Mora (2001 y 2002) y Martin Montaner y Orts (2002a,
2002b y 2002c) para el caso espafiol.

« hipotesis 4) El nivel de CII esta correlacionado positivamente con el tamafio medio de

los mercados de los paises que comercian.

El modelo de Lancaster (1980) muestra que el nimero de variedades dentro de un
" o . , T .
grupo de bienes" que son producidas en una economia -en equilibrio, en presencia de
economias de escala y con una distribucion homogénea de las preferencias en el espectro
de posibles variedades- es tanto mayor cuanto mayor es el tamafio de su mercado
doméstico, por lo que cabe esperar una mayor especializacion comercial intra-industrial

en una economia cuanto mayor es el tamano del mercado. En este trabajo se ha
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aproximado esta hipotesis utilizando el nivel de Producto Interior Bruto en Paridad de

Poder Adquisitivo ($ corrientes internacionales) (PIP) del Banco Mundial.

« hipotesis 5) El nivel de comercio intra-industrial estd negativamente correlacionado con

las diferencias en el tamaiio de los mercados de los paises que comercian.

En el modelo de Helpman (1981) se plantea que si los dos paises tienen el mismo
ratio capital/trabajo, el mayor volumen de comercio intra-industrial tiene lugar cuando los
paises tienen el mismo tamafio. En esta situacion, si se produce una desigualdad en el

tamafo de los mercados, el nivel de CII disminuye.
En este trabajo se ha aproximado este efecto con la diferencia del PIB PPP ($
corrientes internacionales), entre Espafa y el socio comercial (utilizando la medida de

desigualdad de Balassa) (PIPBAL).

* hipotesis 6) El nivel de CII esta negativamente correlacionado con la distancia entre los

paises que comercian.

Fischer, Dornbusch y Schmalensee (1989) sitlian los costes de transporte como
uno de las tres fuerzas interrelacionadas (junto con las economias de escala y la
preferencia por la diversidad) de las que depende el comercio intra-industrial. La
preferencia por la diversidad da lugar a que los paises que estan proximos realicen
comercio intra-industrial. La distancia afiade costes que dificultan el comercio de
productos diferenciados. A los consumidores de paises distantes les gustaria consumir
variedades extranjeras, pero los costes de transporte son suficientemente altos como para
que las diferencias de precios de los productos nacionales y extranjeros limiten el alcance
del comercio intra-industrial. El comercio intra-industrial adquiere una gran importancia
sobre todo cuando la estrecha proximidad y la ausencia de restricciones al comercio crean
mercados muy integrados'’. En este trabajo se ha introducido la variable Distancia (DIS)
que recoge los kilometros entre Madrid y las capitales de sus socios comerciales. La

distancia se ha extraido del programa Pc Globe 4.0.

19 Véase Fischer et al (1989), pp. 867-868 y Hummels y Levinsohn (1993), p. 446.
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hipétesis 7) El nivel de CII estda positivamente correlacionado con la existencia de

fronteras comunes.

Grubel y Lloyd (1975), en su busqueda pionera de factores explicativos del CII,
indicaron la posibilidad de existencia de comercio intraindustrial en las zonas cercanas a
la frontera como respuesta a ventajas de localizacion; en paises extensos y en
localizaciones cercanas a la frontera, debido a los costes de transporte, puede suceder que
sea mas barato consumir una variedad de un producto de una empresa extranjera situada
cerca de la frontera que el de una empresa nacional alejada de dicha zona. Por ello, se ha
construido una dummy (FRON), que toma el valor 1 para los intercambios de paises que
comparten fronteras y 0 en el resto de los casos, como en Loertscher y Wolter (1980) y

Balassa y Bauwens (1987), entre otros.

3.3.2. Procedimiento de la estimacion y resultados

Se han calculado las variables explicativas mencionadas anteriormente del CII
de Espaiia con sus socios comerciales, para el periodo 1988-1998. En el Cuadro 3.8 se
muestran las variables que se han estimado y el signo que se espera obtener. El CII se
ha medido con el indice sin ajustar de Grubel y Lloyd con 6 digitos de desagregacion.
Se ha estimado una funcidn logistica por Minimos Cuadrados No Lineales (MCNL)
utilizando un pool de datos. Se ha optado por este método econométrico siguiendo a
Balassa (1986), Balassa y Bauwens (1987), Farifias y Martin (1988), Stone y Lee
(1995), Martin Montaner y Orts (1995), Carrera (1996, 1997) y Blanes (1997 y 1999),
Blanes y Martin (2000), porque una funcion logistica estima valores entre 0 y 1 y el

indice de GL alcanza valores comprendidos en ese rango.
Asi la ecuacion estimada es:

1

r_
ciy = 1+e
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donde la variable dependiente CII’, ij» es el indice sin corregir de GL", calculado

utilizando una desagregacion a 6 digitos para ambos y T hace referencia a los tipos de

comercio: total, horizontal, vertical, vertical de alta calidad y vertical de baja calidad,

mientras que z es el vector de las variables explicativas incluyendo una constante y S es

el vector de coeficientes.

Cuadro 3.8. Variables utilizadas en las regresiones

CONCEPTO VARIABLE SIGNO
ESPERADO
Nivel de desarrollo | Nivel de PIB pc en PPP ($ corrientes PICP +
economico internacionales) de los paises
Diferencias de oferta y|Diferencia del PIB pc en PPP de| PICPBAL -
demanda Espafia con el pais socio (calculada
con la medida de desigualdad de
Balassa)
Tamario del mercado Nivel de PIB PPP ($ corrientes PIP +
internacionales) de los paises
Diferencia en el tamario del | Diferencia del PIB PPP de Espafia con PIPBAL -
mercado el pais socio (calculada con la medida
de desigualdad de Balassa)
Distancia Distancia entre Madrid y las capitales DIS -
de cada uno de los socios comerciales.
Fronteras comunes Dummy que toma valor 1 con los FRON +

paises que Espafia comparte frontera.

Fuente: Elaboracion propia

Las regresiones se han realizado para tres grupos de paises: en primer lugar, se

han estimado para el total de la muestra y, a continuacién, se han repetido las

estimaciones separando, por un lado, el grupo de la Unién Europea y, por otro, el

12
resto °.

' 'Se han calculado también con el indice de Fontagné y Freudenberg obteniéndose unos resultados
analogos a los aqui presentados con el indice de Grubel y Lloyd.
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3.3.2.1. Estimaciones con el total de la muestra

En primer lugar, se presentan los coeficientes de correlacion simple entre los
diversos indices de CII, entre las variables explicativas y, entre éstas y los indices de
CIIL. Se ha optado por este analisis porque siguiendo a Leamer y Levinsohn (1995) no
esta claro el modelo a analizar y no esté claro qué variables hay que introducir y cuéles

. ., o 13
no. El coeficiente de correlacion que se ha utilizado es el de Pearson ”.

Pues bien, en este trabajo y utilizando indices de comercio intra-industrial
calculados con una desagregacion a 6 digitos, se han realizado correlaciones entre los
tipos de comercio medidos con el indice de Grubel y Lloyd y se obtiene una conclusion

L. 14
basica :

- Existe una correlacion alta, en torno al 0,7 entre el CII horizontal y vertical.
Ademas, esta correlacion no solo se produce en todo el periodo sino que se
mantiene en todos los afios analizados (Cuadro 3.9). Estos elevados niveles de
correlacion entre indices de CII en el comercio de Espafia con sus socios
comerciales estan presente en trabajos anteriores, véase Carrera (1997). En el
epigrafe anterior se ha destacado la existencia de elevados niveles de dispersion
del CII entre diferentes paises que puede explicar la presencia de esta elevada
asociacion. Existe una correlacion alta entre el CII total y horizontal (0,87) y
entre el CII total y vertical, siendo mas alta en esta ultima (0,97). Debe senalarse
que la base utilizada no recoge datos sectoriales. Cuando se tienen en cuenta
estas diferencias sectoriales las correlaciones entre los indices de CII vertical y

horizontal disminuyen, véase el epigrafe 3.3.

"2 En este capitulo s6lo se van a explicar los resultados obtenidos para el total de la muestra de paises y
para el grupo de la UE-15. En el Anexo 3.3 se encuentran los resultados para el grupo de paises no
pertenecientes a la UE-15.

" Mide el grado de asociacion lineal entre dos variables y toma valores entre —1 y 1. Los valores cercanos
a 1 indican una fuerte asociacion positiva entre las variables; es decir, que a medida que aumenta una de
ellas lo hara también la otra. En cambio, los valores cercanos a —1 indican una fuerte asociacion negativa
entre las variables, o lo que es lo mismo, que a medida que aumentan los valores de una variable
disminuyen los de la otra, y los valores proximos a cero indican que no existe una asociacion lineal, lo
que no significa que no pueda existir otro tipo de asociacion

" Conclusién que se mantiene, en lo fundamental, para las desagregaciones a 4 y 8 digitos.
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Cuadro 3.9. Correlaciones simples entre los distintos tipos de comercio intra-industrial (6 digitos).
Por afios y para el total del periodo

GL TH TV TVA | TVB HV HVA | HVB | VWA | VVB | VAVB
1988 0,825%* | 0,969** | 0,845%* | 0,915%* | 0,660%* | 0,643** | 0,590%* | 0,840** | 0,961** | 0,657**
1989 0,875** | 0,981** | 0,674** | 0,865** | 0,765%* | 0,592** | 0,637** | 0,657** | 0,900** 0,263
1990 0,907** | 0,979** | 0,739** | 0,905** | 0,803** | 0,660** | 0,716%* | 0,722%* | 0,941** | 0,444**
1991 0,898** | 0,980** | 0,843%* | 0,930** | 0,795%* | 0,713** | 0,738** | 0,842%* | 0,959%* | 0,653**
1992 0,906** | 0,980** | 0,854** | 0,928** | 0,808** | 0,776** | 0,731%* | 0,834** | 0,965** | 0,660%*
1993 0,876** | 0,968** | 0,833%* | 0,916%* | 0,727** | 0,631** | 0,685%* | 0,858** | 0,948** | 0,651%*
1994 0,910%* | 0,973** | 0,804** | 0,934** | 0,793** | 0,618** | 0,783** | 0,847** | 0,947** | 0,631%*
1995 0,891** | 0,974** | 0,786** | 0,916** | 0,765%* | 0,636** | 0,709** | 0,800%* | 0,944** | 0,558%**
1996 0,846** | 0,972%* | 0,747** | 0,915%* | 0,699** | 0,491** | 0,686** | 0,791** | 0,927** | 0,504**
1997 0,879%** | 0,973** | 0,785%* | 0,890** | 0,747** | 0,656** | 0,652%* | 0,783** | 0,929%* | 0,497**
1998 0,823** | 0,938** | 0,734%* | 0,843** | 0,576%* | 0,534** | 0,471%* | 0,733** | 0,926%* | 0,421%*
Total periodo 0,871%* | 0,970%* | 0,778%* | 0,901** | 0,727%* | 0,611** | 0,660** | 0,787%* | 0,937** | 0,523%*

* ** La correlacion es significativa al nivel 0.05 y 0,01, respectivamente (bilateral).
Fuente: Elaboracion propia

En el Cuadro 3.10 se muestran las correlaciones simples entre las variables que
se utilizan para aproximar los determinantes del CII. La existencia de correlaciones
elevadas entre las variables que aproximan el nivel de renta y las diferencias en los

niveles de renta ha llevado a la seleccion de dos conjuntos de variables explicativas:

¢ En el primero, se incluye el PIB pc en PPP ($ corrientes internacionales), el PIB
PPP (§ corrientes internacionales), la diferencia del PIB PPP de Espafia con el
pais socio, calculada a partir de la medida de desigualdad de Balassa, la

distancia y la frontera.

¢ En el segundo, se incluye la diferencia del PIB pc en PPP de Espafia con el pais
socio, calculada a partir de la medida de desigualdad de Balassa, el PIB PPP ($
corrientes internacionales), la diferencia del PIB PPP de Espafa con el pais
socio, calculada a partir de la medida de desigualdad de Balassa, la distancia y la

frontera.
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Cuadro 3.10. Correlaciones simples entre las variables explicativas

PICP PICPBAL PIP PIPBAL DIS
PICPBAL -0,677**
PIP 0,225 ** 0,116%*
PIPBAL 0,125 ** -0,075 0,072
DIS -0,115% 0,16** 0,161 ** -0,254**
FRON 0,087 -0,14** 0,011 -0,062 -0,214%*

* La correlacion es significativa al nivel 0,01 bilateral)

** La correlacion es significativa al nivel 0,05 (bilateral)

PICP: Nivel de PIB pc en PPP ($ corrientes internacionales) de los paises.

PICPBAL: Diferencia del PIB pc en PPP de Espafia con el pais socio (calculada con la medida de
desigualdad de Balassa)..

PIP: Nivel de PIB PPP ($ corrientes internacionales) de los paises.

PIPBAL: Diferencia del PIB PPP de Espaiia con el pais socio (calculada con la medida de desigualdad de
Balassa).

DIS: Distancia entre Madrid y las capitales de cada uno de los socios comerciales.

FRON: Dummy que toma valor 1 con los paises que Espafia comparte frontera.

Fuente: Elaboracion propia.

A continuacion (Cuadro 3.11), se presentan, siguiendo de nuevo a Leamer y
Levinsohn (1995), los coeficientes de correlacion simple de los indices de comercio
intra-industrial con cada una de las variables que lo determinan, medido con el indice de
GL. Los signos que se obtienen se corresponden con los esperados en las hipotesis que

tratan de explicar la presencia de CII.

Los modelos propuestos para explicar el CII vertical y horizontal suponen que
las variables que aproximan las diferencias en la demanda y la oferta deberian obtener
signos distintos en la explicacion de los diferentes tipos de CII. El CII vertical deberia
aumentar con los diferenciales de renta mientras que el CII horizontal deberia disminuir.
Sin embargo, en este caso se obtienen los mismos signos en las correlaciones efectuadas
con los diferentes tipos de CII y las variables explicativas. Esto se debe a que existe una
elevada correlacion entre los indices de CII vertical y horizontal, a la no consideracion

de las diferencias sectoriales y al predominio del factor pais.
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Cuadro 3.11. Correlaciones simples entre el CII y las variables explicativas. El CII calculado con el
indice de GL (6 digitos)

G6T G6H G6V G6VA G6VB
PICP 0,510** 0,376** 0,513** 0,324** 0,530**
PICPBAL -0,338** -0,262** -0,333** -0,227** -0,335%*
PIP 0,2171** 0,184** 0,206** 0,148** 0,201 **
PIPBAL -0,126** -0,154** -0,105* -0,078 -0,101*
IDIS -0,450%* -0,360** -0,462** -0,327** -0,455**
|FRON 0,512%* 0,554** 0,447** 0,460%** 0,359**

* La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral)

** La correlacion es significativa al nivel 0,05 (bilateral)

PICP: Nivel de PIB pc en PPP ($ corrientes internacionales) de los paises.

PICPBAL: Diferencia del PIB pc en PPP de Espafia con el pais socio (calculada con la medida de
desigualdad de Balassa)..

PIP: Nivel de PIB PPP ($ corrientes internacionales) de los paises.

PIPBAL.: Diferencia del PIB PPP de Espaiia con el pais socio (calculada con la medida de desigualdad de
Balassa).

DIS: Distancia entre Madrid y las capitales de cada uno de los socios comerciales.
FRON: Dummy que toma valor 1 con los paises que Espafia comparte frontera.
Fuente: Elaboracion propia.

A continuacidon se ofrecen los resultados de las regresiones efectuadas por
Minimos Cuadrados No Lineales utilizando las dos combinaciones de variables

explicativas. Para el primer grupo de variables se obtienen los siguientes resultados

(Cuadro 3.12):

- Todos los signos se corresponden con los esperados en la explicacion del nivel

total de CIL

- Todos los coeficientes son significativos, excepto la variable FRON (frontera)
en el caso del CII vertical de baja calidad.

- El modelo tiene una alta capacidad explicativa para todos los tipos de CII, es
decir, el R? es alto, en el entorno de 0,7 o superior. La Unica excepcion se

observa en el CII vertical de alta calidad, donde el R? es inferior a 0,4.
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Cuadro 3.12. Resultados de las Regresiones por Minimos Cuadrados No Lineales para el TOTAL
de paises, todo el periodo, para cada uno de los tipos de comercio, calculado con el indice de GL

(6 digitos)
1° MODELO

GL6T GL6H GL6V GL6VA GL6VB
CONSTANTE |-1,4710** -2,3452%x* -1,9692+* 3,0427+x -2,5566**
PICP 5,13E-05** 3,64E-05++ 4,97E-05%* 2,34E-05%* 6,23E-05+
PIP 3,25E-07** 5,29E-07** 2,68E-07+** 1,50E-07+* 3,15E-07**
PIPBAL -2,1569%* -2,4152%* -1,6755%* -1,0786%** -1,5965%*
DIS -3,59E-04+* -7,12E-04** -3,02E-04+** -1,43E-04** -4,02E-04**
FRON 0,5346%* 0,3932++ 0,3144 0,5727+ 0,0906
N 473 473 473 473 473
R? 0,8071 0,6894 0,7555 0,4060 0,7471

** Significativo al 99 por cien.

PICP: Nivel de PIB pc en PPP ($ corrientes internacionales) de los paises.

PIP: Nivel de PIB PPP ($ corrientes internacionales) de los paises.

PIPBAL.: Diferencia del PIB PPP de Espaiia con el pais socio (calculada con la medida de desigualdad de
Balassa).

DIS: Distancia entre Madrid y las capitales de cada uno de los socios comerciales.

FRON: Dummy que toma valor 1 con los paises que Espafia comparte frontera.

Fuente: Elaboracion propia

En el Cuadro 3.13 se recogen los resultados de las regresiones para el segundo

grupo de variables escogidas. Se pueden resumir en los siguientes:

- Todos los signos se corresponden con los esperados en la explicacion del nivel
total de CII. Como podia esperarse por el resultado de las correlaciones
presentadas anteriormente se obtienen resultados muy similares de las
diferencias de renta tanto para el CII vertical como para el horizontal,
contrariamente a lo esperado en los modelos teodricos (ver Blanes (1999), Blanes
y Martin (2000)), con la excepcion de la variable FRON (frontera), cuando la
variable dependiente es el CII vertical de baja calidad, pero no es significativo'”.
Hay que tener en cuenta que no se introducen determinantes sectoriales porque
el factor primordial es el pais tal y como se destaco en el epigrafe 3.2.

- El resto de los coeficientes son significativos.

'* Este signo podria deberse a que los dos paises con los que Espaiia tiene frontera tienen niveles de renta
muy distintos.
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- El modelo tiene una alta capacidad explicativa de los distintos tipos de CII. Los

R” son altos, superiores a 0,7 excepto para el CII vertical de alta calidad donde

los valores son de 0,42.

Cuadro 3.13. Resultados de las Regresiones por Minimos Cuadrados No Lineales para el TOTAL
de paises, todo el periodo, para cada uno de los tipos de comercio, calculado con el indice de GL

(6 digitos)
2°MODELO

GL6T GL6H GL6V GL6VA GL6VB
CONSTANTE | -0,4003** -1,6244%x* -0,9450%* -2,4681** -1,3332**
PICPBAL -6,3651** -7,9168%** -5,2520%* -4,0346%** -4,3734%**
PIP 4,34E-07+** 5,73E-07** 3,78E-07** 2,04E-07** 4,55E-07**
PIPBAL -2,2200%* -2,2873%* -1,7342%* -1,0649%** -1,6582**
DIS -3,66E-04+* -0,44E-04** -3,22E-04x** -1,62E-04+** -4, 40E-04**
FRON 0,3312# 0,3065++ 0,1550%+ 0,4420++ -0,0593
N 473 473 473 473 473
R? 0,8057 0,7061 0,7452 0,4257 0,7038

** Significativo al 99 por cien.
PICPBAL: Diferencia del PIB pc en PPP de Espafia con el pais socio (calculada con la medida de
desigualdad de Balassa)..
PIP: Nivel de PIB PPP ($ corrientes internacionales) de los paises.
PIPBAL.: Diferencia del PIB PPP de Espaiia con el pais socio (calculada con la medida de desigualdad de

Balassa).

DIS: Distancia entre Madrid y las capitales de cada uno de los socios comerciales.
FRON: Dummy que toma valor 1 con los paises que Espafia comparte frontera.
Fuente: Elaboracion propia

3.3.2.2. Estimaciones con el grupo de paises de la Union Europea

A continuacion se ha reproducido el andlisis para el grupo de la UE-15. Los

indices de CII utilizados son también los correspondientes a una desagregacion de 6

digitos.

Se han realizado correlaciones simples entre los distintos tipos de comercio

intra-industrial, medidos con el indice de Grubel-Lloyd (Cuadro 3.14). Se obtienen los

siguientes resultados:

- Existe una correlacion alta entre el CII total y el resto de tipos: horizontal,

vertical, vertical-alta y vertical-baja, por encima de 0,7. Sin embargo, la
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correlaciéon mayor se produce entre el CII total y el vertical, con un valor de
0,95. A pesar de que los coeficientes de correlacion simple son altos, son algo
menores a los que se obtienen cuando el anélisis se realiza para el total de los
paises.

- Se observa una correlacion alta (aunque algo inferior a la obtenida cuando se

utiliza el total de paises) entre el CII horizontal y vertical, en torno al 0,66.

Cuadro 3.14. Correlaciones simples entre los tipos de comercio medidos con GL (6 digitos)
para todo el periodo

GT GH GV GVA
GH 0,863%*
GV 0,952%* | 0,666**
GVA 0,763%* [ 0,621%* | 0,752%*
GVB 0,854%* | 0,548%* | 0,926%* 0,447%*

** La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral)
Fuente: Elaboracion propia

En el Cuadro 3.15 se tienen las correlaciones simples entre las variables que se
habian elegido como determinantes del CII y se obtienen las siguientes conclusiones:
mientras que para el total de la muestra se obtenian unos valores muy bajos (Cuadro
3.11), para la UE-15 las correlaciones son algo mayores en general. Y, en particular,
hay que destacar la que existe entre las variables PIP y PIPBAL y las variables DIS y
FRON, con valores, respectivamente, de —0,56 y —0,64, que son muy altos, a diferencia
de lo que ocurria para toda la muestra. Otra diferencia que se aprecia respecto del total
es que algunas correlaciones que eran positivas, en el caso de la UE-15 son negativas
como es el caso de, PICP y PIPBAL, PICP y FRON, PIP y PIPBAL, PIP y DIS. En
cambio, otras que eran negativas cuando el analisis se realizaba con todos los paises,

ahora son positivas, como, DIS y PICP, DIS y PIPBAL.
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Cuadro 3.15. Correlaciones simples entre las variables explicativas para la UE-15.

PICP PICPBAL PIP PIPBAL DIS
|PICPBAL 0,747**
PIP 0,304** 0,164
PIPBAL -0,222* -0,160 -0,562%*
IDIS 0,196* 0,111 -0,194* 0,264**
|FRON -0,277** -0,251%** 0,096 -0,087 -0,643**

* La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral)
** La correlacion es significativa al nivel 0,05 (bilateral)
PICP: Nivel de PIB pc en PPP ($ corrientes internacionales) de los paises.
PICPBAL: Diferencia del PIB pc en PPP de Espafia con el pais socio (calculada con la medida de
desigualdad de Balassa)..
PIP: Nivel de PIB PPP ($ corrientes internacionales) de los paises.
PIPBAL: Diferencia del PIB PPP de Espaiia con el pais socio (calculada con la medida de desigualdad de
Balassa).
DIS: Distancia entre Madrid y las capitales de cada uno de los socios comerciales.
FRON: Dummy que toma valor 1 con los paises que Espafia comparte frontera.
Fuente: Elaboracion propia.

En el Cuadro 3.16 se tienen las correlaciones simples entre el CII y las variables
explicativas para una desagregacion de 6 digitos. Se observan, fundamentalmente, dos
diferencias con respecto al total de paises: se aprecia, en primer lugar, que, en este
conjunto de paises menos heterogéneo que el anterior, la variable que recoge el nivel de
renta tiene una influencia positiva y significativa con el CII total y, sobre todo, con el

CII vertical, pero no con el horizontal.

Mas interesante ain es el comportamiento de la variable que recoge las
diferencias en los niveles de renta que muestra una elevada correlacion positiva y
significativa con el CII vertical, del tipo de la esperada en los modelos de CII vertical
(véanse, por ejemplo, los trabajos de Diaz Mora (2001) y Blanes y Martin (2000) y
Martin Montaner y Orts (2002b)). Por el contrario, el coeficiente de la correlacion con

el indice de CII horizontal es muy cercano a cero y no es significativo.
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Cuadro 3.16. Correlaciones simples entre el CII y las variables explicativas. El CII medido con el

indice de GL (6 digitos)

G6T G6H G6V G6VA G6VB
PICP 0,304** 0,124 0,369** 0,042 0,477**
PICPBAL 0,244** 0,060 0,320** -0,034 0,455%*
PIP 0,764** 0,677** 0,718** 0,431** 0,726**
PIPBAL -0,717** -0,592** -0,704** -0,482%** -0,681**
IDIS -0,595%* -0,609** -0,508** -0,695** -0,291**
IFRON 0,466°** 0,533** 0,367** 0,516** 0,202*

* La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral)

** La correlacion es significativa al nivel 0,05 (bilateral)

PICP: Nivel de PIB pc en PPP ($ corrientes internacionales) de los paises.

PICPBAL: Diferencia del PIB pc en PPP de Espafia con el pais socio (calculada con la medida de
desigualdad de Balassa)..

PIP: Nivel de PIB PPP ($ corrientes internacionales) de los paises.

PIPBAL.: Diferencia del PIB PPP de Espaiia con el pais socio (calculada con la medida de desigualdad de
Balassa).

DIS: Distancia entre Madrid y las capitales de cada uno de los socios comerciales.
FRON: Dummy que toma valor 1 con los paises que Espafia comparte frontera.
Fuente: Elaboracion propia.

A continuacién se han realizado las regresiones por MCNL para cada uno de los
tipos de comercio intra-industrial (Cuadros 3.17-3.21). En este caso, se han realizado
modelos distintos a los considerados para el total de la muestra debido a las altas
correlaciones simples que existen entre algunas de las variables mencionadas
anteriormente. Asi, se ha eliminado la variable FRON que estaba muy correlacionada
con DIS (lo cual se explica porque las capitales de los paises que tienen frontera son
también los mas cercanos a Madrid). Con el conjunto de paises la correlacion era menor
porque Rabat y Argel también estan muy cercanas a Madrid, pero el territorio
peninsular de Espafia no tiene frontera con estos paises. También se introducen de
manera separada las variables PIP y PIBBAL, dando lugar a cuatro combinaciones

distintas de variables.

De los resultados se pueden destacar los siguientes:

- Los modelos (2) y (4) son los que tienen una capacidad explicativa mas alta.
Estos modelos son los que mantienen la variable PIP que recoge el tamaiio del
mercado del socio comercial de Espafia que parece ser un determinante claro del
nivel de CII dentro de la UE.

- Debe destacarse que la variable PICPBAL no tiene el signo esperado en la
explicacion del CII total. Deberia tener signo negativo, ya que es de esperar que

cuanto mayor sea la diferencia de renta entre Espana y el socio comercial menor
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sera el CII, en cambio en nuestro caso, el signo es positivo. Este signo que se
obtiene puede deberse a la estrecha correlacion entre los indices de CII total y
vertical (0,95) debido a que el CII vertical es el componente fundamental del CII
total. Este signo positivo también aparece en la explicacion del CII vertical
indicando que éste es mayor cuanto mayor es la diferencia en el nivel de renta
entre Espafa y su socio comercial, en la linea de lo esperado en Blanes (1999) .
La no presencia en la muestra de paises en vias de desarrollo que tienen elevados
diferenciales en niveles de desarrollo con Espafia y también muy bajos niveles
de CII (tanto total, como vertical y horizontal) impedia la percepcion de esta
relacion en el ejercicio de regresion con el total de paises considerados.

La variable PICPBAL, que recoge las diferencias en los niveles de renta entre
Espaiia y sus socios comerciales y que, en el caso de la UE indica basicamente
los mayores niveles de renta de los otros paises respecto a Espafia ya que hoy 12
de los otros 14 socios tienen niveles de renta superiores a Espafia, obtienen un
valor positivo y significativo en la explicacion del CII vertical de baja calidad, es
decir, cuanto mayor sea el nivel de renta del socio comercial, mayor serd la
probabilidad de que, comerciando bienes semejantes, las exportaciones de
Espana se situen en la gama baja, en tanto, que las importaciones lo hagan en

gamas altas de calidad.

Cuadro 3.17. Resultados de las Regresiones por Minimos Cuadrados No Lineales para la UE-15,
todo el periodo, CII TOTAL, calculado con el indice GL (6 digitos)

GL a ) 3)
CONSTANTE 0.1895 20,6695+ 20,5337+
PICP 4.07E-05+
PICPBAL 63003 20,7457+
PIP 7.89E-07+
PIPBAL 25078+ 21231
DIS ~6.04E-04++ S A0E-04++ 7.16E-04+*
N 119 119 119
RZ

0.6856 0.8770 0,7249

* ** significativo al 95 y 99 por cien, respectivamente.
PICP: Nivel de PIB pc en PPP ($ corrientes internacionales) de los paises.
PICPBAL: Diferencia del PIB pc en PPP de Espafia con el pais socio (calculada con la medida de

desigualdad de Balassa)..

PIP: Nivel de PIB PPP ($ corrientes internacionales) de los paises.

PIPBAL.: Diferencia del PIB PPP de Espaiia con el pais socio (calculada con la medida de desigualdad de

Balassa).

DIS: Distancia entre Madrid y las capitales de cada uno de los socios comerciales.

Fuente: Elaboracion propia




Cuadro 3.18. Resultados de las Regresiones por Minimos Cuadrados No Lineales para la UE-15,
todo el periodo, CII HORIZONTAL, calculado con el indice GL (6 digitos)

GL 1 2 3 Q)
CONSTANTE 0,642+ 17231 -1,4609+* 2,4094++
PICP 6,33E-05" 6,04E-05"
PICPBAL 11,5677 19,3198+
PIP 9,66E-07" 8,50E-07+
PIPBAL 34058+ 22,8962
DIS 9,49E-04+ 20,0013+ 20,0013 20,0013+
N 119 119 119 119

2
R 0,6101 0,7925 0,6460 0,8041

* ** significativo al 95 y 99 por cien, respectivamente.

PICP: Nivel de PIB pc en PPP ($ corrientes internacionales) de los paises.

PICPBAL: Diferencia del PIB pc en PPP de Espafia con el pais socio (calculada con la medida de
desigualdad de Balassa)..

PIP: Nivel de PIB PPP ($ corrientes internacionales) de los paises.

PIPBAL.: Diferencia del PIB PPP de Espaiia con el pais socio (calculada con la medida de desigualdad de
Balassa).

DIS: Distancia entre Madrid y las capitales de cada uno de los socios comerciales.

Fuente: Elaboracion propia

Cuadro 3.19. Resultados de las Regresiones por Minimos Cuadrados No Lineales para la UE-15,
todo el periodo, CII VERTICAL, calculado con el indice GL (6 digitos)

GL @ ?2) A3) “)
CONSTANTE -0,6444% 11,3659+ 11,3062 11,9247+
PICP 4.69E-05+ 4.04E-05+
PICPBAL 9.6866* 203663+
PIP 6.22E-07+ 5.54E-07+
PIPBAL 22,0022+ 17343+
DIS 43304+ 5.826-04+ 5,00E-04+ 571604+
N 119 119 119 119

2
R 0,5965 0.7556 0,6375 0,7474

* ** significativo al 95 y 99 por cien, respectivamente.

PICP: Nivel de PIB pc en PPP ($ corrientes internacionales) de los paises.

PICPBAL: Diferencia del PIB pc en PPP de Espafia con el pais socio (calculada con la medida de
desigualdad de Balassa)..

PIP: Nivel de PIB PPP ($ corrientes internacionales) de los paises.

PIPBAL: Diferencia del PIB PPP de Espaiia con el pais socio (calculada con la medida de desigualdad de
Balassa).

DIS: Distancia entre Madrid y las capitales de cada uno de los socios comerciales.

Fuente: Elaboracion propia
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Cuadro 3.20. Resultados de las Regresiones por Minimos Cuadrados No Lineales para la UE-15,
todo el periodo, CII VERTICAL ALTA, calculado con el indice GL (6 digitos)

GL 0] 2) 3) “)
CONSTANTE -1.2380% 11,7397+ -1,5658% -1,9800+*
PICP 1.71E-05 2.19E-05
PICPBAL 7.9291 1.8661
PIP 3.72B-07+ 313607+
PIPBAL 14525+ 11,0202+
DIS 7. 6TE-04+ 8 7AE-04+ 8.98E-04+ ~9.30E-04+
N 119 119 119 119

2
R 0.6323 0.6351 0.6310 0,6453

* ** significativo al 95 y 99 por cien, respectivamente.

PICP: Nivel de PIB pc en PPP ($ corrientes internacionales) de los paises.

PICPBAL: Diferencia del PIB pc en PPP de Espafia con el pais socio (calculada con la medida de
desigualdad de Balassa)..

PIP: Nivel de PIB PPP ($ corrientes internacionales) de los paises.

PIPBAL.: Diferencia del PIB PPP de Espaiia con el pais socio (calculada con la medida de desigualdad de
Balassa).

DIS: Distancia entre Madrid y las capitales de cada uno de los socios comerciales.

Fuente: Elaboracion propia

Cuadro 3.21. Resultados de las Regresiones por Minimos Cuadrados No Lineales para la UE-15,
todo el periodo, CII VERTICAL BAJA, calculado con el indice GL (6 digitos)

GL 5)) Q) 3 C))
CONSTANTE -1,6284% 2.3718% 24876 23,1012%+
PICP 6.46E-05+ 6.49E-05+
PICPBAL 184267+ 203328+
PIP 6.67E-07% 5.84E-07+
PIPBAL 22657+ 22,0290+
DIS 1.70E-04 3.626-04% 2.29E-04% 325604+
N 119 119 119 119

2
R 0,5067 07143 0,5482 0,6761

* ** significativo al 95 y 99 por cien, respectivamente.
PICP: Nivel de PIB pc en PPP ($ corrientes internacionales) de los paises.

PICPBAL: Diferencia del PIB pc en PPP de Espafia con el pais socio (calculada con la medida de
desigualdad de Balassa)..

PIP: Nivel de PIB PPP ($ corrientes internacionales) de los paises.

PIPBAL.: Diferencia del PIB PPP de Espaiia con el pais socio (calculada con la medida de desigualdad de
Balassa).

DIS: Distancia entre Madrid y las capitales de cada uno de los socios comerciales.

Fuente: Elaboracion propia
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Como resumen de los resultados de este epigrafe se pueden destacar los siguientes:

e Los ejercicios empiricos efectuados para contrastar la capacidad de las hipotesis
consideradas para explicar los diferenciales entre paises de los niveles de CII son
elevados, oscilando en muchos casos entre el 70 y el 80 por ciento de la

varianza.

e La mayoria de las variables propuestas obtienen, también en este caso,
resultados concluyentes en la linea de las hipotesis planteadas. Este es el caso
del efecto positivo de los niveles de renta, del tamafio del mercado y de la
existencia de fronteras comunes, de un lado, y del efecto negativo de la

diferencia en los tamafios de los mercados y de la distancia.

¢ Los resultados de la variable que recoge las diferencias en los niveles de renta
esta condicionado por el conjunto de paises elegido. No obstante, cabe sefialar
que cuando el grupo es muy heterogéneo, como sucede cuando se usa el total de
paises o los paises no pertenecientes a la UE, el efecto de la variable es negativo,
independientemente del tipo de CII que se use como variable dependiente.
Como se argumenta en el Anexo 3.1, esto puede deberse a que la extrema
heterogeneidad de niveles de renta del grupo de paises NO UE-15, que engloba
paises muy ricos (como EEUU y Japoén), pero también, muchos paises en vias de
desarrollo, y por tanto, mucho mas pobres que Espana, las diferencias de rentas
sean tan grandes en algunos casos que estén asociadas a la no existencia de CII,
de cualquier tipo. Cuando se utiliza el conjunto mas homogéneo de paises de la
UE los diferenciales de renta sefialan (fuera de los casos de Portugal y Grecia)
diferencias entre paises que dan lugar a que aumente el nivel de CII vertical,
pero no afectan significativamente al CII horizontal. El comercio sera mayor
cuanto mas similares sean las rentas per capita entre los paises, pero este

. , . . .41
incremento se refiere sélo al comercio intra-industrial*®.

'® Véase Martin Montaner y Orts (2002b).
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ANEXO 3.1. Estimaciones con el grupo de paises no pertenecientes a la UE-15

En este anexo se realiza el analisis para el conjunto de los paises no pertenecientes a la UE. Los

indices de CII utilizados estan calculados con una desagregacion a 6 digitos.

En el Cuadro A3.1.1 se presentan las correlaciones simples entre los distintos tipos de CII,

calculados con el indice de GL. Se pueden destacar los siguientes aspectos:

- Existe una alta correlacion simple entre el CII total y el resto de los tipos de CII, por encima de
0,6. La correlacion mas alta se da entre el CII total y vertical con un valor de 0,92. Esto se
producia también en el andlisis con el grupo de la UE-15 y el total de paises. Sin embargo, los
niveles de correlacion son mas bajos que en el caso de la UE-15 o el total de los paises. Esto
puede deberse a que este es un grupo de paises muy heterogéneo que incorpora paises ricos pero
muy lejanos (Japén, EE. UU.), otros europeos con elevados niveles de renta y algunos paises en

vias de desarrollo muy cercanos a la peninsula (Marruecos, Argelia).

- Los niveles de correlacion entre el CII horizontal y vertical, horizontal y vertical de alta,
horizontal y vertical de baja, son muy bajos asi como el que existe entre el CII de vertical de alta
y baja. Son unos niveles que no superan el 0,26. Este hecho no ocurria en el caso de la UE-15 y

menos aun para el total de paises.

Cuadro A3.1.1 Correlaciones simples entre los tipos de comercio medidos con GL (6
digitos) para todo el periodo

GT GH GV GVA
GH 0,600%**
GV 0,926** | 0,260%**

GVA 0,628%* | 0,229%* | 0,648**
GVB 0,742%* | 0,169** |0,824** {0,103

* ** La correlacion es significativa al nivel 0,05
y 0,01 (bilateral), respectivamente.
Fuente: Elaboracion propia

En el Cuadro A3.1.2 se tienen las correlaciones simples entre las variables explicativas para la
NO UE. Los niveles son muy bajos, excepto entre las variables PICPBAL y PICP donde el nivel de
correlacion es alto: —0,671. En este analisis se ha eliminado la variable FRON, ya que ninglin pais tiene

frontera con Espafia.
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Cuadro A3.1.2. Correlaciones simples entre las variables explicativas para la NO UE.
PICPBAL PICP PIP PIPBAL
PICP -0,671%**
PIP 0,112* 0,267**
PIPBAL -0,116* 0,245%* 0,175%*
IDIS 0,001 0,084 0,176** -0,369%*

* La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral)

** La correlacion es significativa al nivel 0,05 (bilateral)

PICP: Nivel de PIB pc en PPP ($ corrientes internacionales) de los paises.

PIP: Nivel de PIB PPP (§ corrientes internacionales) de los paises.

PIPBAL: Diferencia del PIB PPP de Espafia con el pais socio (calculada con la medida de
desigualdad de Balassa).

DIS: Distancia entre Madrid y las capitales de cada uno de los socios comerciales.

Fuente: Elaboracion propia.

En el Cuadro A3.1.3, se recogen las correlaciones simples entre los niveles de los distintos tipos
de CII (calculados para un nivel de desagregacion de 6 digitos y medidos con el indice de GL) y las
variables explicativas. El primer rasgo que destaca es que los niveles de correlacion son, en general,
bajos, excepto entre la variable PICP y el CII total, vertical y vertical de baja, que presentan una

correlacion simple en torno a 0,45.

El segundo rasgo que hay que mencionar es que todas las variables tienen el signo esperado en la

explicacion de los diferenciales de CII total, excepto la variable PIPBAL.

En tercer lugar, los niveles de CII horizontal y vertical de alta no presentan un nivel de
correlacion alto con ninguna de las variables, aunque si sean significativas las correlaciones con el nivel

de renta y el tamafio del mercado.

Cuadro A3.1.3. Correlaciones simples entre el CII y las variables explicativas. EI CII medido con el
indice de GL (6 digitos)

G6T G6H G6V G6VA G6VB
PICP 0,462%* 0,244** 0,415%* 0,177** 0,422%*
PICPBAL -0,241** -0,112* -0,218%* -0,074 -0,236**
PIP 0,364** 0,251** 0,328** 0,187** 0,289**
PIPBAL 0,227** 0,111* 0,224** 0,095 0,228%*
IDIS -0,214%* -0,079 -0,249** -0,081 -0,265**

* La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral)
** La correlacion es significativa al nivel 0,05 (bilateral)

PICP: Nivel de PIB pc en PPP ($ corrientes internacionales) de los paises.

PICPBAL: Diferencia del PIB pc en PPP de Espafia con el pais socio (calculada con la medida de
desigualdad de Balassa).

PIP: Nivel de PIB PPP ($ corrientes internacionales) de los paises.

PIPBAL: Diferencia del PIB PPP de Espaiia con el pais socio (calculada con la medida de desigualdad de

Balassa).

DIS: Distancia entre Madrid y las capitales de cada uno de los socios comerciales.
Fuente: Elaboracion propia.



En este caso, la existencia de elevados niveles de correlacion entre las variables ha llevado a que
se elijan dos modelos para tratar de explicar los determinantes del CII. Los resultados de las regresiones
por MCNL se muestran en los Cuadros (A3.1.4-A3.1.8).

Conviene destacar dos conclusiones:

- Todos los parametros tienen los signos esperados para la explicacion de los diferenciales de CII
total. Nuevamente, la elevada heterogeneidad de la muestra que incorpora paises con niveles de
renta muy distinto al espafiol, pero tanto por encima (EE.UU, Japon, Noruega, Suiza) como por
debajo (China, Marruecos, México) da lugar a que la variable de diferencias de renta tenga un
signo negativo tanto para el CII total, vertical u horizontal, ya que no es capaz de discriminar el

tipo de diferencias entre paises que estan presentes en los modelos de CII vertical.

- Ambas combinaciones de variables explicativas presentan una capacidad explicativa mas alta
para el CII total, vertical y vertical de baja, mientras que el comercio horizontal y vertical de alta
tienen un R? muy bajo, que estara relacionado con los muy limitados niveles de estos tipos de

comercio que Espafia mantiene con los paises que forman este grupo.

Cuadro A3.1.4. Resultados de las Regresiones por Minimos
Cuadrados No Lineales para la NO UE, todo el periodo, CII
TOTAL, calculado con el indice GL (6 digitos)

1) 2)
CONSTANTE 22,3907+ 22,1508+
PICP 5.31E-05+
PICPBAL 25164+
PIP 1 26E-07+ 2.00B-07%
DIS 29 39E-05+ R AIE-05+
N 354 354
RZ

0.4017 0.3359

** Significativo al 99 por cien.
Fuente: Elaboracion propia

Cuadro A3.1.5. Resultados de las Regresiones por Minimos
Cuadrados No Lineales para la NO UE, todo el periodo, CII
HORIZONTAL, calculado con el indice GL (6 digitos)

@ )
CONSTANTE 4,851 4% 4,1147%
PICP 4,18E-05+*
PICPBAL -2,5372%
PIP 1,02E-07+* 1,86E-07+*
DIS -3,95E-05 -4,63E-05
N 354 354
R2

0,0929 0,0814

** Significativo al 99 por cien.
Fuente: Elaboracion propia
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Cuadro A3.1.6. Resultados de las Regresiones por Minimos
Cuadrados No Lineales para la NO UE, todo el periodo, CII
VERTICAL, calculado con el indice GL (6 digitos)

@ )
CONSTANTE -3,0678+*+ -2,3404x
PICP 4,25E-05%*
PICPBAL -2,3898%x
PIP 1,17E-07#* 2,02E-07**
DIS -9,84E-05 -1,05E-04**
N 354 354
R’ 0,3855 0,3382

** Significativo al 99 por cien.
Fuente: Elaboracion propia

Cuadro A3.1.7. Resultados de las Regresiones por Minimos
Cuadrados No Lineales para la NO UE, todo el periodo, CII
VERTICAL ALTA, calculado con el indice GL (6 digitos)

1) 2)

CONSTANTE 37979+ -3.4905+*
PICP 1.94E-06+
PICPBAL 20,9321
PIP 8.92E-08+ 120E-07+
DIS 4.69E-05+ 4 81E-05+
N 354 354
RZ

0,0800 00728

** Significativo al 99 por cien.
Fuente: Elaboracion propia

Cuadro A3.1.8 Resultados de las Regresiones por Minimos
Cuadrados No Lineales para la NO UE, todo el periodo, CII
VERTICAL BAJA, calculado con el indice GL (6 digitos)

1) 2)
CONSTANTE 3,632+ 22,6005+
PICP 5.76E-05+
PICPBAL 33,0970+
PIP 1 ATE-07+ 2.68E-07+
DIS T1.80E-04++ 2,04E-04+
N 354 354
R2

0.4072 0,3459

** Significativo al 99 por cien.
Fuente: Elaboracion propia
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Capitulo 4
CAMBIO EN EL COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL
COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL MARGINAL (CIIM)



4.1. Medicion del CII Marginal

En el capitulo 2 de esta tesis se presentd un analisis de la evolucion del CII en
Espafia a partir del estudio de los cambios en el indice GL. En este capitulo se
expondran las criticas que se han sugerido en la literatura respecto al uso de la variacion
de este indice como indicador adecuado para captar las caracteristicas del nuevo

comercio que se estaba generando.

En este sentido, se ha propuesto el concepto comercio intra-industrial marginal

(CIIM) para referirse al cambio que se produce en el comercio intra-industrial de un
pais en un determinado periodo de tiempo. Este concepto nace estrechamente ligado a
los intentos de verificacion de la llamada “Hipotesis del Ajuste Suave” que sera tratada
con detenimiento en el capitulo 5 y que, de manera sintética, supone que el incremento
del comercio tendra efectos distintos sobre el empleo y la produccion industrial de un
pais, dependiendo de la caracterizacion de esos flujos como intra-industriales o inter-
industriales, siendo menores los costes de ajuste en presencia de CII. En este sentido, el

concepto de CIIM se refiere a la medida del nivel de CII que hay en el incremento del

comercio.

En el caso espafiol, donde ha tenido lugar un intenso proceso de apertura e
internacionalizacion de la produccion y el consumo, resulta del todo relevante la
caracterizacion de ese nuevo comercio como intra-industrial o inter-industrial. El
capitulo 2 reflejo el aumento sostenido del CII medido con los indices de GL y FF, en
este capitulo y después de presentar y analizar los otros indicadores propuestos para
medir el cambio del CII se realizard una reevaluacion de los cambios en el sector

exterior espanol entre 1988 y 1999.

Asi pues, en este capitulo se van a revisar los distintos indices que se han
utilizado para medir el comercio intra-industrial marginal (CIIM) tratando de analizar lo
que realmente miden y su utilidad a la hora de reflejar los costes de ajuste que van a
generar los cambios del comercio, aspecto que se tratara en el siguiente capitulo de la

tesis.
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Para captar el fendmeno del comercio intra-industrial marginal se han
desarrollado varias medidas que, con el fin de facilitar la exposicion y el andlisis y

siguiendo a Briilhart (2002), se van a clasificar en dos grupos:

o Por una parte, los indicadores cuasi-dinamicos: son aquellos que no

miden de una forma estricta el CIIM, sino que comparan los niveles de comercio intra-
industrial en dos momentos del tiempo. Ademds, como se vera mas adelante, sus
cambios pueden no reflejar el caracter intra o inter industrial del nuevo comercio, como
sucede con las diferencias del indice de Grubel y Lloyd, las diferencias del indice de
Fontagné y Freudenberg, la medida de Greenaway-Hine-Milner-Elliott (GHME) y las

medidas de Menon y Dixon.

. Por otra parte, los indicadores dindmicos: son aquellos que van a medir la

importancia del comercio intra-industrial en el incremento del comercio. Estas medidas
van a ser mdas utiles para analizar el efecto del cambio en el comercio sobre la
produccion y el empleo de un pais, como el indice de Hamilton-Kniest, los indices de
Briilhart, las medidas de Menon y Dixon, la medida de Azhar-Elliott-Milner, el indice
de Tom y McDowell, el indice de Annicchiarico y Quintieri y las medidas no escaladas,

como las propuestas por Briilhart, de un lado, y por Menon y Dixon, por otro.

4.1.1. Indicadores cuasi-dinamicos del comercio intra-industrial marginal (CIIM)

e Diferencias del indice de Grubel v Lloyd (GL) en dos afios

Como ya se ha explicado anteriormente, para medir el comercio intra-industrial,
Grubel y Lloyd (1975) propusieron un indice que mide el nivel de solapamiento de los
flujos comerciales, es decir, mide el porcentaje de comercio que se solapa sobre el

comercio total.
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El indice para cada una de las partidas seria:

—l1- ‘Xi/' _Mi/'

6L, EX3+AQJ

y para el comercio total de un pais seria:

_ 2xs -,
Bi=GL, =|1-L

n

> ()

J=1

donde Xj; y M;j; son las exportaciones e importaciones del pais i del producto j. Este
indice varia entre 0 y 1. Si es cero, entonces se trata de comercio interindustrial y si

alcanza el valor 1, todo el comercio es intraindustrial.

Antes de que se introdujera el concepto de comercio intra-industrial marginal
(CIIM), los cambios en el comercio intra-industrial se aproximaban comparando los

indices de GL en distintos afios, al modo presentado en el capitulo 2, de tal forma que:

X - M| X - M|
AGL=GL, —GL, , ={1-7—— | —[1———
(x+M)) (x+Mm))

donde M son las importaciones, X las exportaciones, ¢ es el Gltimo afio y # es el numero

de afios del periodo que se esté analizando.
Sin embargo, se han planteado varias criticas a esta medida:

- Hamilton y Kniest (1991), Briilhart (1994, 1999, 2002), senhalaron
que un aumento inter-industrial en los flujos de comercio, es decir, un
incremento del comercio que es mayor en uno de los flujos (X o M)
que en el otro, se podria reflejar como un incremento en el indice de

Grubel y Lloyd cuando ese aumento del comercio inter-industrial
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redujera el desequilibrio en el sector que se esta midiendo. Es decir,
que un aumento del indice de Grubel y Lloyd podria indicar tanto el
empeoramiento de una posicion exportadora neta como la mejora de
un déficit sectorial, lo cual tendria implicaciones opuestas para el pais

o el sector (Véanse los escenarios 1 y 2 del Cuadro A4.3.1.).

- También plantearon que si se comparan los indices de GL para
distintos afios se obtiene informacion sobre la estructura comercial en
cada uno de esos afos, pero no se refleja la estructura del cambio en
los flujos comerciales. Sin embargo, “no hay que pensar que no
aporta informacion la comparacion de indices de GL en varios anos,
va que dependera de cudl sea el objeto del andlisis. Si éste es un
analisis de estdatica comparativa, si es adecuado utilizar los indices
de GL, ya que solo se estaria comparando la estructura de comercio
en distintos momentos del tiempo. Sin embargo, si el objeto del
analisis es dindmico entonces no es adecuado, ya que lo que se
trataria de analizar es la estructura del cambio en los modelos de
comercio™".

El concepto dinamico esta relacionado con el cambio del comercio
intra-industrial, ya que el que en un momento del tiempo el nivel de
comercio intra-industrial sea muy alto, a priori no tiene por qué tener
ninguna implicaciéon sobre los cambios que se produzcan en los
flujos comerciales. Lo importante es medir la parte de comercio
intra-industrial en el nuevo comercio o en el comercio que se ha

2
creado.

- Graficamente Azhar, Elliott y Milner (1998) lo explicaban a partir de
un diagrama de caja (Figura 4.1):

! Briilhart (1994), p. 64.
? Los primeros en sefialar esto fueron Hamilton y Kniest (1991).
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Figura 4.1. Diagrama de caja de comercio industrial

(XsM)  (X>M)
Linea  Linea
equi-GL equi-CN Linea X=M
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(M>X)
/' Linea
, equi-Cll
4 /i
45
a / (M>X)

Linea
equi-CT

A B
M M MMAX

Fuente: Tomado de Azhar et al. (1998), pp.406.

El tamafio de la caja viene dado por el valor maximo de las
exportaciones o de las importaciones en el periodo que se esté
analizando. Los puntos donde el nivel de comercio total (CT = X+M)
es el mismo se representan por la linea equi-CT, los puntos donde el
comercio neto (CN = | X-M | ) es el mismo por la linea equi-CN y
los pares de puntos donde el comercio intra-industrial es igual
vendrian representados por la linea equi-CII. La bisectriz representa
los puntos donde las exportaciones y las importaciones se igualan y,
por tanto, el indice GL es igual a la unidad. A lo largo de las lineas
equi-GL, el porcentaje de comercio intra-industrial en el comercio
total permanece constante, es decir, todos los puntos que forman esa
linea tienen el mismo indice de GL. Por ejemplo: si se parte de un
punto A donde X>M y las X caen perpendicularmente (de A a A’)

sin variar las importaciones y hasta la linea donde X = M, entonces,

3 CII : el numerador del indice de GL.
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el comercio solapado o comercio intraindustrial no varia, permanece

en el valor 2M si X > M, 6 2X si M>X.*

Pues bien, estos autores muestran como el cambio de un
superavit (punto A) a un déficit (punto B), no se aprecia si se
comparan los indices de Grubel y Lloyd en los dos momentos del
tiempo, ya que este indice permanece constante porque el comercio
total (CT), el comercio neto (CN) y el comercio solapado no varian
(en el grafico los dos puntos estan sobre las lineas equi-CT, equi-CN
y equi-GL). Por tanto, se produciria una situacion donde las
exportaciones de un sector han disminuido y las importaciones han
aumentado, lo que podria provocar una caida en la produccion y en el
empleo de dicho sector y esto implicaria un proceso de ajuste. Dicha
situacion, en cambio, no la reflejaria la comparacion del indice de GL

que permanece constante.

No obstante, Azhar et al. consideran que el indice de GL es la
medida mas apropiada para mostrar el patron de CII en un unico
periodo de tiempo, es decir, es la mejor medida para medir el

comercio intra-industrial en un sentido estatico.

Menon y Dixon (1995), por su parte, sefialan que es inadecuada la
utilizacion del indice de GL porque este indice aumentaria
simplemente con que el comercio solapado creciera mas rapido que el

comercio neto’.

‘SiX>M

A:X=2M CII=(X+M)- |X-M|=2M+M)- |2M-M |=2M

A:X=M CI=(X+M)- |X-M|=M+M)- |M-M|=2M

> Estos autores demostraron que un aumento del indice GL era compatible con un incremento del
comercio inter-industrial marginal mayor que el del intra-industrial marginal.

153



e Diferencias de los indices de Fontagné v Freudenberg

Fontagné y Freudenberg (1997) consideran que existe comercio intraindustrial
cuando el valor del flujo minoritario represente al menos el 10 por 100 del flujo
mayoritario. Para ello, se debe cumplir la siguiente condicion:

min(X M, )

iy

donde Xj; y M;; son las exportaciones e importaciones del pais i del producto j.

Al igual que el indice de GL, el indice FF muestra el patron de comercio en un
ano determinado. Pero, en un contexto dindmico es la estructura de cambios del patron
de comercio lo verdaderamente relevante. De ahi, que para medir ese cambio se podria

realizar comparando los indices de FF en distintos afios, de tal forma que:
AFF =FF,—FF ,
donde ¢ es el ultimo afio y n es el nimero de afos del periodo que se esté analizando.

Esta forma de medir el cambio en el CIIM tampoco se considera adecuada, ya
que el indice de FF define el comercio intra-industrial de forma arbitraria en base a un
umbral del 10 por 100 en el solapamiento del comercio. La magnitud de este umbral no
esta suficientemente justificada. Si esta medida es superior al 10 por 100 se considera
que todo el comercio es intra-industrial, sin embargo, si este indice es inferior al 10 por
cien entonces nada seria comercio intra-industrial. Asi el FF podria ser el 80 por 100
con que en el 80 por 100 del comercio hubiera un solapamiento de solo el 10 por 100.
Una vez que se sobrepasa este porcentaje ya no se percibiria la variacion del comercio
intra-industrial, podria seguir habiendo un FF del 80 por 100 si en el 80 por 100 del
comercio existiera un solapamiento del 100 por 100. Como se pudo observar en el
capitulo 2, ese ha sido el caso de la evolucion del indice FF en el sector de Material de

transporte, donde el pequeno incremento del indice FF desde 0,90 a 0,96 entre 1988 y
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1999 oculta el crecimiento del CII en el sector que, como se dijo en el epigrafe 2.4,

explica hasta al 60 por 100 del incremento del CII en Espaiia.

e [amedida de Greenaway-Hine-Milner-Elliott (GHME)

Greenaway et al. (1994) sugirieron una medida alternativa (el indice GHME)

que se calcula de la siguiente forma:

GHME = ClII, ~ClIi _, =[(x + M)~ |x - M| [(x +M)-|x -M]]
o lo que es lo mismo:

GHME = A[(X +M)~|X - M|]

que refleja el crecimiento del comercio solapado.

Esta medida va a estar siempre definida y ademas se puede calcular en relacion
al comercio del afo inicial. Sin embargo, también ha sido criticada por Briilhart (1994,
1999, 2002) ya que los problemas que se planteaban en cuanto a la comparacion de los
indices de GL en varios afios se repiten de nuevo. Si, por ejemplo, en el periodo
analizado, un sector pasa de una situacion de déficit a una de equilibrio, manteniéndose
las importaciones constantes, entonces este indicador aumentaria (multiplicando por dos
el incremento del valor de las exportaciones), incluso aunque este crecimiento fuera
solo comercio inter-industrial, debido a que el aumento en las exportaciones no fuera

~ . . 6
acompanado de un aumento en las importaciones’.

% Por ejemplo:

Xt M, X M, AX AM

3 5 5 5 2 0

GHME = [(X+M)- | X-M | ], - [(X+M)- | X-M | ] = (10-0) — (8-2) =4 = 2AX
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Esta medida se diferencia, fundamentalmente, del indice de GL en que mide el
comercio intra-industrial en valores absolutos y no en términos relativos como aquél.
Pero, no explica nada sobre la proporcion de comercio relativo intra-industrial o inter-
industrial y carece del atractivo de otros indices que estdn comprendidos entre los
valores 0 y 1. O como afirman Azhar et al. (1998), aunque el indice GHME mide el
cambio en términos absolutos del CII en dos momentos del tiempo, puede ser un

indicador imperfecto del ajuste cuando se produzcan cambios en el saldo comercial.

Briilhart y Elliott (2002), afirman que esta medida no mide el comercio intra-
industrial marginal en un sentido estricto, porque mientras que el comercio intra-
industrial marginal relaciona la participacion del CII en el cambio en el comercio,
GHME mide sélo el cambio que se ha producido en el nivel de comercio solapado o

intra-industrial, que, conceptualmente, es diferente.

e [as medidas de Menon- Dixon

Menon y Dixon (1995) desarrollaron dos medidas partiendo de la expresion del
nivel del comercio total (CT) en un afio, t-n, como la suma de comercio intra-industrial
(CI) y el comercio neto (CN), esto es:

CTt—n = CIIt_n + CNt_n

Donde CTi, = Xin + Mt

Cllin = (Xin + M) = | Xen — Mea | = 2 min (Xen, Men)

CNt-n = | Xt-n - Mt-n |

El crecimiento porcentual en el comercio total ACT (ct) en un periodo (t-n)

vendria dado por:

ACT _ACI  ACN
CT ~ CT CT
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Las medidas de Menon y Dixon (1995) serfan’:

b caii <ACH_gy {

MQ4A04X—MﬂXmﬂ
cT

[ +M)-|x - m]]_

que mide el porcentaje del crecimiento de comercio intra-industrial o solapado

respecto a un afio base.

AlX - M|
2) Cen, , =(1-GL,_,)| ——-x100

X -M

t—n

que mide el porcentaje del crecimiento del comercio neto respecto a un afio base.

Ambas medidas toman valores entre —100 y oo®.

7 Si:

ACT
ct=——

CcTr

LoAachn Al +m)-|x - M)
Ccii = =
CT (X +M)

Con ACN _ A|X—M|

cr  (X+M)

ct = Ccii + Cen

A67 _(ACH(CH +(ACN’(CN
CcT CT \cI CT \CN

X+M)-\X-M

ComoGLz( - ) | | =CH
(X +M) CT

ACT _ACH o) (ACN (o1

CT cl

¥ Estas medidas no estan definidas siempre. La primera no lo esta en el caso en que el CII del afio base sea
cero y la segunda cuando el comercio neto del afio base sea igual a cero.
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Sin embargo, los autores ya advirtieron que estas medidas no eran buenas a la
hora de evaluar los costes de ajuste que se podian originar por una variacion en el
comercio solapado. Es mas, dicen que Ccii; sobrestimaba el valor del comercio solapado
cuando partiendo de una situacion de superavit se llegara a un déficit por un aumento de
las importaciones, manteniéndose constantes las exportaciones (véase escenario 7 del
Cuadro A4.3.1). De ahi que propusieran otras dos medidas que se analizaran mas

adelante.

Briilhart (2002) considera que las medidas de Dixon y Menon no miden
realmente el cambio en el comercio intra-industrial porque si, por ejemplo, un sector
experimenta un cambio desde un déficit comercial a una situacion de equilibrio, sin que
las importaciones varien, es decir, debido a un incremento de las exportaciones, el
indice Ccii tendra un valor positivo, cuando es un ejemplo claro de comercio marginal
inter-industrial y no intra-industrial. Conclusién a la que ya habian llegado sus autores

en 1995.

A pesar de todo Lovely y Nelson (1999) utilizan la segunda de las medidas de
Dixon y Menon para analizar el comercio marginal con el fin de demostrar que el indice
de GL y estos indices miden econdémicamente cosas distintas, ya que mientras que en el
primero no importa el peso de cada pais extranjero en el comercio del pais que se esté

estudiando, en la segunda si.

4.1.2. Indicadores dinamicos que aproximan el Comercio Intra-Industrial Marginal

(CIIM)

A continuacién se van a explicar distintas formas que se han desarrollado con el
fin de medir la presencia del comercio intra-industrial en un contexto dinamico o de
cambio del comercio. De ahi que afirmemos, frente a las explicadas hasta ahora, que
¢éstas si miden el comercio intra-industrial marginal y van a ser, por tanto, utiles para
evaluar los costes de ajuste que puede generar el incremento del comercio. Estas
medidas no tratan de analizar el cambio en el comercio intra-industrial sino la presencia

del comercio intra-industrial en el cambio del comercio, es decir, en el margen.
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e Flindice de Hamilton-Kniest

Hamilton y Kniest (1991) fueron los primeros que propusieron una medida del
comercio intra-industrial marginal (CIIM). Definen para cada industria el valor del

CIIM como:

AX
AM

HK = < MM, _AM para AX >AM >0
X -X_ AX

Indefinido para AX<0 6 AM <0

N

donde X y M son las exportaciones e importaciones, respectivamente, de un sector en

los afos ¢y t-n, y n representa el numero de afios del periodo.

Esta medida calcula la proporcion del incremento en las importaciones (o en las
exportaciones) de un sector sobre el aumento de las exportaciones (o de las
importaciones) del mismo sector. Trata de medir la proporcioén del nuevo comercio que
es intra-industrial. Ademas, el indice sera igual a 1 cuando el nuevo comercio sea intra-

industrial y 0 6 indefinido cuando es inter-industrial.

Este indice si refleja la estructura de cambio en los flujos comerciales, problema
que dejaba sin resolver la comparacion de los niveles de comercio intra-industrial a
partir de los indices de Grubel y Lloyd. Sin embargo, este indice ha cosechado criticas
por parte de: Briilhart (1994, 1999, 2002), Menon (1996), Greenaway y Torstensson
(1997) y Azhar et al. (1998), por varias razones:

- En primer lugar, porque no estd definido cuando las exportaciones y las
importaciones varian en sentido contrario ni tampoco cuando ambos flujos
disminuyen. Por tanto, este indice no indicaria nada sobre la estructura del CIIM

’ . , . 9 e .
para los sectores donde el indice no esta definido . Una representacion grafica se

? Critica de Briilhart (1994, 1999).
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puede encontrar en la figura 4.2. Hamilton y Kniest interpretan que en las
situaciones donde estd indefinido por una disminucion de uno de los flujos
comerciales, indicaria comercio inter-industrial. Sin embargo, cuando ambos
disminuyen el indice esta indefinido también y esa situacion deberia ser recogida

como comercio intra-industrial marginal (CIIM).

Figura 4.2. indice de Hamilton-Kniest

=0

HK

HK =1

indefinido

HK =0

AM

indefinido indefinido

Fuente: Tomado de Briilhart (2002)

El indice HK so6lo estd definido en el cuadrante donde tanto el
incremento de las importaciones como de las exportaciones es positivo. En los
ejes donde o el incremento de las importaciones o el incremento de las
exportaciones es cero, entonces el indice es cero o indefinido. Y, en la bisectriz,

donde AX = AM, el indice toma el valor unitario.

En segundo lugar, el indice mide el cambio en el valor de las exportaciones en
relacion al cambio en el valor de las importaciones. De tal forma, que si

AX, X, .. . . .
—>V° entonces el comercio intra-industrial (o solapado) en términos

t t

absolutos aumenta mientras que la proporcion del intra-industrial en relacion al
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comercio total disminuye. Por tanto, el indice de Hamilton y Kniest no seria una

. . . o . 10,11
medida apropiada para capturar los cambios en el CII en términos relativos .

e indices de Briilhart

Briilhart (1994) propone dos indices para medir el CIIM, llamados A y B.
- Indice A

Este es el indice mas extendido y aceptado en la literatura econémica para medir

el comercio intra-industrial marginal. Su expresion es la siguiente:

)_(Mt _Mt—n]
+|M, -M

|(Xt - Xt—n

A=1-
X, - X

t—n t t—n

Que, también, se podria escribir, como:

_,_[Ax -y
[Ax|Han

Este indice, como el de GL, siempre va a estar definido y varia entre 0 y 1.

1 Critica de Azhar et al. (1998).

" Ejemplo:
t t+1 A CII abs, | CIT abs; | ACII Cllrel, | Cllrely; | ACII HK
abs =GL, =GL rel
X MIX M\|AX AM
4 2|8 314 1 4 6 2 0,67 0,54 -0,13 0,25

CII absoluto = (X +M ) - |X -M | = Comercio que se solapa

(X +M)-|x - M|
CII relativo = =GL
X+M

(AX / AM) = 4
(X/M) = 8/3
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Si 4 = 0 significa que el comercio marginal es completamente inter-industrial, es
decir, |AX|=0 6 |AM|=0 ¢ si la variacién de las exportaciones es igual a la de las
importaciones, pero con signo opuesto. Y si A = 1, entonces es intra-industrial,

cumpliéndose que AX = AM.

Ademas, este indice se puede agregar entre industrias con el mismo nivel de

desagregacion estadistica, aplicando la siguiente férmula:

AX|.HAM
Atot = iWiA,- donde w, = ‘ |l+| ‘i

_ i k
> (x|, +|an| )

i=1

Ao €8, por tanto, una media ponderada del comercio intra-industrial marginal
(CIIM) para todos los sectores de la economia o para todos los subsectores de una

industria denotados por i....k.

El indice A relaciona la variacién de las exportaciones y las importaciones
respecto a la variacion total de los flujos comerciales, de forma que permite conocer qué
cantidad del comercio que se ha creado (o destruido) es comercio intra-industrial, sin
tener en cuenta los niveles iniciales de importacion y exportacion y sin tener en cuenta
si el comercio aumenta o disminuye. En la Figura 4.3 se representa este indice de una

manera grafica:

En este caso, en el cual se ha producido un aumento del CII en términos absolutos, en la
terminologia de HK, en términos relativos, en la terminologia de HK, se ha reducido. Sin embargo, el
indice de HK es 0,25 lo que significa que la cuarta parte del nuevo comercio es intra-industrial.
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Figura 4.3. indice A de Briilhart

AX

AM

A=1

Fuente: Tomado de Briilhart (2002).

El indice toma el valor unitario en la bisectriz, donde los incrementos (o
disminuciones) de las importaciones y exportaciones son iguales. Cuando hay un
incremento de uno de los flujos y una disminucién del otro, A = 0. El indice A toma el
mismo valor cuando se ha incrementado el CII marginal que cuando se ha producido
una disminucion. Por tanto, puede aumentar el CIIM simplemente por una caida en el

comercio total.

Oliveras y Terra (1997) demostraron que el indice A es sensible a la eleccion del
periodo y al nivel de desagregacion, es decir que no hay una relacion directa entre el
indice A correspondiente a un periodo amplio y los indices A de cada uno de los
subperiodos. También pueden ser distintos el indice A de una industria y los indices A
de los subsectores que la conforman. Por ello, recomiendan que el inicio y el final de
cada periodo coincidan con estructuras relativamente normales de comercio y, también,

la utilizacién de distintos niveles de desagregacion estadistica.

Azhar et al. (1998), pusieron de manifiesto varios problemas del indice A. En
primer lugar, el valor obtenido es cero para cualquier variacion en los flujos comerciales
siempre que el comercio total permanezca constante. Graficamente (Figura 4.4) la linea
equi-CT representa todos los puntos donde el nivel de comercio total (X+M) es el
mismo. Si la economia pasa del punto Ty a T,, de T, a T y asi progresivamente hasta

Ts, el indice A en todos los casos refleja el mismo valor, 0.
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Figura 4.4

Linea equi-CT Linea X=M
1
v T
Xmax S /
// // ’//
ATy /! y
Y /
// 7 g 4
/S /
/ S
Ty y,
y .
e 4
- /
,/// T/3
/ e
y y
// /
7 Vs 4 T"/
,//’/ //"
Vs S Ts
/ e
0 Mmax

Fuente: Tomado de Azhar et al. (1998), pp. 409

Por ejemplo, si suponemos que el valor maximo de las exportaciones y de las

importaciones es 12, es decir que CT = 12, y que los puntos T; toman los siguientes

valores:
X M| A CN= [X-M]| [ACN=CN,—CN,
T, 10 2 8
T, 7 5 0 2 -6
T, 5 7 0 2 0
T, 2 10 0 8 6
Ts 1 11 0 10 2

Fuente: Elaboracion propia

El indice A tendria el mismo valor en todos los casos, 0, porque el comercio
total no ha variado, a pesar de que cada uno de los puntos represente variaciones en el
comercio muy distintas. Mientras que de T; a T, el comercio neto disminuye mucho de

T, a T3 no varia, de T3 a T4 aumenta mucho y de T4 a Ts aumenta un poco.
En segundo lugar, el indice A también sera el mismo cuando los cambios en el

comercio se produzcan a lo largo de una linea que represente valores iguales de indices

de Grubel y Lloyd (Figura 4.5).
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Figura 4.5

Linea equi-GL ,
L Linea X=M
[T

XMmAX
Ts

r=3

T7

0 Mwmax

Fuente: Tomado de Azhar et al. (1998), pp. 409

Por tanto, las variaciones de los puntos Tg a T7 y de T¢ a Ts no son recogidas

adecuadamente, ya que el indice A es el mismo en ambos casos. Por ejemplo, si
, . . . X
suponemos que la linea equi-GL tiene un gradiente » = 3, donde » = VA entonces el

indice A sera siempre 0,5, a pesar de que en términos absolutos el comercio solapado

. .. 12
presente variaciones muy distintas.

Azhar et al. también analizan el indice A en un contexto donde los valores de
comercio intra-industrial son los mismos (Figura 4.6). La linea X = M representa las
combinaciones de puntos donde las exportaciones se igualan a las importaciones. La
linea equi-CII representa pares de puntos donde el comercio intra-industrial es el

mismo. Por ejemplo: el punto B y el punto B’ tienen el mismo CIL

2°Sir=X/M; AX =3AM

__Ax-AM| | [3AM -AM]|

A=1- =1- =
ax|+lan] - [3AM]|+[Am]

0,5
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De esta forma, si se parte de un punto donde el pais es exportador neto, como el
punto B, y disminuyen las exportaciones pero las importaciones no varian, punto C, el
indice A es cero, ya que | AX | + | AM | = | AX - AM | y, en cambio, si habria
variacion en el indice de Grubel y Lloyd (como A es igual a 0, implica que el comercio

marginal es inter-industrial, sin embargo, el indice GL habria aumentado)"”.

Figura 4.6

equi-Cll Linea X=M

Xmax

MMAX

Fuente: Tomado de Azhar et al. (1998), pp. 410

Ademas, estos autores muestran que si se analizan cambios en el comercio que
generen desplazamientos del valor del indice A a lo largo de la linea equi-CN (es decir,
la linea formada por los puntos donde el comercio neto es el mismo), entonces para
cualquier cambio a lo largo de esta linea, A = 1, ya que la variacion de las exportaciones

es igual a la variacion de las importaciones (Figura 4.7).

" por ejemplo:

t t+1 A
X M X M AX AM
10 2 5 2 -5 0
A=0
GL,=0,33
GL=0,57
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Figura 4.7

Linea
equi-CN Linea X=M

Xmax f

0 IVIMAX

Fuente: Tomado de Azhar et al. (1998), pp. 410

Si se pasa del punto B al punto C, el comercio neto es el mismo porque el
incremento de las exportaciones es igual al incremento de las importaciones y, por
tanto, AX — AM = 0—=> A = 1. Por tanto, el indice A tomara el valor unitario siempre
que ante variaciones de las exportaciones y las importaciones, el comercio neto

permanezca constante.

- Indice B

Segun Briilhart el indice A es importante en los estudios multilaterales (porque
se relaciona con los costes de ajuste) pero no en los estudios de un unico pais, porque no
contiene informacion de como se distribuyen las ganancias y las pérdidas del
“comercio-inducido” entre los paises y los sectores. De ahi, que sugiriera el siguiente

indice:
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x|

Donde|B|=1—A

Este indice tomard valores entre —1 y 1. Es un indice bidimensional, en el
sentido de que contiene informacion tanto de la proporcion del comercio intra-industrial
marginal como del resultado o rendimiento sectorial del pais. Si el valor de B es cercano
a 0 significa que el CIIM es alto. Cuando es igual a 0 significa que comercio marginal
de un sector determinado es totalmente intra-industrial, mientras que si toma los valores
—1 y 1, entonces el comercio marginal serd inter-industrial. Ademas, el rendimiento
sectorial se ha definido como la variacion de las exportaciones y las importaciones en
relacion a cada una de ellas, donde las exportaciones representan buenos resultados para
el pais mientras que las importaciones reflejan una debilidad en el sector. De esta forma,
B estaria directamente relacionado con el rendimiento o los resultados sectoriales.

Cuando B>0 es porque el AX >AM. Mientras que si AX < AM entonces B<O0.

Sin embargo, como el autor reconoce, B no se puede agregar como el indice A,
ya que al tomar valores positivos y negativos la media ponderada de dos subsectores
podria llevar a un valor cercano a 0 que implica un CIIM alto. Por ejemplo, si se parte
de dos subsectores que presentan un alto comercio inter-industrial, uno de ellos podria
tener un valor cercano a —1 y el otro a 1, por lo que al agregarlo y calcular la media, el
resultado seria un valor cercano a 0 que implica que el comercio marginal es intra-
industrial. Ademas, como sefiala Menon (1996), esta medida no puede escalarse en

relacion a otra agregada como el comercio total, ventas o produccion.
Esta medida no contiene toda la informacion sobre la competitividad y los costes

de ajuste. Sin embargo, al utilizarla se obtiene una aproximacién de los sectores en los

que estan especializadas las importaciones y las exportaciones de un pais.
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e [as medidas de Menon v Dixon

Menon y Dixon (1995) y Menon (1996) propusieron dos medidas dindmicas que

son las siguientes:

DCII,
1y Cdeii, = 2 | 100
CT

i

Cdcii es la contribucion porcentual del incremento del comercio intra-industrial
en el comercio total en un periodo ya que DCII expresa el comercio intra-industrial
dindmico, es decir es la parte del cambio en el comercio total que se compone de
cambios solapados en importaciones y exportaciones. Por tanto, se podria expresar

COmo.:

DCII = 2 min (AX, AM) = (AX+ AM) - | AX - AM

DCII puede tener cualquier signo.

N

DCN, x100
T,

Cdcn es la contribucion porcentual del cambio en el comercio neto en el

2) Cdcn, 2(

comercio total de un pais, de esta forma, DCN expresa el comercio neto dinamico , es
decir es la parte del cambio en el comercio total que es el cambio residual no solapado

de importaciones o exportaciones. Por lo que se podria expresar:

DCN = | AX - AM

Ademas, DCN tiene que ser o igual o mayor que 0 ya que indica la parte del
crecimiento del comercio que debe ser adaptado bien por movimientos de factores de

fuera de la industria o de dentro de la industria.

Para Menon y Dixon estas medidas cumplen las cuatro propiedades que deben

cumplir las medidas del cambio en el comercio solapado y no solapado, que son:
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- Deberian estar definidas en todos los casos.

- Deberian poderse escalar en relacion a medidas tales como el

comercio total, ventas o produccion.

- Deberian dar informacién sobre las proporciones de comercio

intra e inter-industrial.

- Deberian ser facilmente interpretables.

Finalmente estos autores para facilitar la comparacion de sus medidas con otras

previas de CII definieron otras versiones de participacion de DCII y DCN como las

siguientes:
- SDCII. :ﬂ
“fact,
_spen, = PN
“fact,

donde la primera representa la variacion del comercio solapado en la variacién
del comercio total y la segunda es la variacion del comercio neto en la variacion del

comercio total.

o Las medidas de Azhar et al.

Azhar et al. (1998) sugieren medir el comercio intra-industrial en funcion del

. P . . ~ . 14
ratio de comercio importaciones-exportaciones. Sefialan dos medidas

04 &) ) ).

170



2) ACII:2KCTJ —[CT] }
r+1), \r+1),

X M
donde r = NI cuando X>My r = ~ = cuando X<M.

De esta forma, miden los cambios teniendo en cuenta si se parte de una situacion

de superavit o de déficit comercial, asi ambas medidas indican los valores del cambio

.. . . . . Ccll .
del comercio intra-industrial en términos relativos | A Yoo y en términos absolutos

(ACII') ala vez que captan los cambios en la direccion del comercio.

e Flindice de Tom y McDowell

Tom y McDowell (1999) proponen otro indicador partiendo del indice A de
Briilhart. Plantean que A es mejor indicador que el indice de GL para medir el papel que
desempefia el comercio intra-industrial durante el proceso de ajuste por la liberalizacion
comercial. Asi, partiendo del indice A de Briilhart:

|AX, — AM |

A=1-——

|AX | +|AM |

dondei=1.... N son las distintas partidas del sector J.

Fl indice medio de cada sector es:

N
A4, = Zwl.Al., donde w; es el peso de cada producto en el sector. Segun estos
i=1
autores, los valores bajos se interpretarian como que predomina tanto el comercio inter-

industrial como el CII vertical, por lo que sefialan que esa medida se debe

complementar con otra que refleje el ajuste a nivel sectorial. Asi, tomando:

X, :vaXi

M,=>"M,

14 r . .y , . . ..
Véase Anexo 4.2 donde se explica la relacion entre estos indices y otras medidas tradicionales como el
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definen un indice industrial equivalente que es:

|AXJ_AMJ|

Y N
S x|+ Saw,

El indice tomara valores comprendidos entre 0 y 1.

Consideran que el indice 4,, de Briilhart es un indicador adecuado del comercio
intra-industrial horizontal, pero no distingue entre comercio intra-industrial vertical

(CIIV) e inter-industrial.

Por ello, proponen un método para distinguir entre el comercio intra-industrial
horizontal (CIIH) y el vertical (CIIV). Segin los autores, su indice 4; mide la
proporcién de comercio solapado a nivel sectorial, agrega el comercio intra-industrial
vertical y horizontal, y como la contribucion de este ultimo viene dada por 4,, la
proporcion de comercio vertical esta dada por (4, - Ay) y la proporcion de comercio

inter-industrial por (1-4,), es decir, es un residuo.

Para estos autores el comercio inter-industrial e intra-industrial vertical son un
fenomeno similar, en el sentido de que ambos dependen de la especializacion y la
ventaja comparativa. Mientras que el primero implica una sustitucion de factores entre
distintas industrias, el segundo lleva a una relocalizacion de los factores de una parte del
proceso de produccion y relocaliza los factores de produccion entre distintos sectores de

la misma industria o en distintas fases de produccion.

El indice A; se iguala al indice A de Briilhart (total), cuando el cambio en las
exportaciones y en las importaciones tiene el mismo signo para todas las partidas'®; sin
embargo, cuando los cambios en las exportaciones y las importaciones son de signo
contrario entonces no coincidiran porque los denominadores no seran iguales y el indice

A de Briilhart infravaloraria el comercio intra-industrial marginal.

indice de Grubel y Lloyd.
" Porque AX; =X |AXj| y AM, = Z |AMj|
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Este indice ha sido criticado por Briilhart (2002) porque la validez de esta
medida depende de la definicion de industria y sub-industria. Dice que sélo en el caso
en que las sub-industrias sean las distintas fases de produccion del producto final de la
industria, el indice 4, sera valido, ya que se obtendra una medida de la division
internacional del proceso de produccidon. Sin embargo, como ese no es el criterio
utilizado predominante en las estadisticas, es dificil conocer a priori cudl deberia ser el
nivel de agregacion y si uno deberia preferir el indice 4;de Tom y McDowell o el A de

Briilhart.

e Annicchiarico y Quintieri

Annicchiarico y Quintieri'® (2000) proponen que el indice A de Briilhart deberia
tener signo negativo cuando la variacion en el comercio es negativa en las exportaciones

y las importaciones. Asi sugieren:
~ASiAM<0yAX <0
A en los otros casos.

Estos autores cambian el signo al indice de Briilhart para diferenciar dos casos:

a) Cuando AM >0y AX>0.

b) Cuando AM <0y AX <O0.

Ya que si se calcula el indice A, el resultado seria el mismo en las dos
situaciones, mientras que el ajuste no es igual si caen las importaciones y las
exportaciones a si aumentan ambas. Estos autores tratan de tenerlo en cuenta. Cuando

caen a la vez las X y las M parece 16gico pensar que estamos en presencia de un sector

en declive, mientras que cuando aumentan estemos ante un sector en expansion.

' Tomado de Briilhart (2002)
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e Medidas no escaladas.

Dentro de estas medidas se deben destacar dos. Por un lado, la medida de
Briilhart (1994) que propuso un método parecido al de Greenaway et al. (1994), para

calcular los valores absolutos del CIIM. Este es el siguiente:
C = (Ax|+|aM|) - |Ax - am

Esta medida serd mayor o igual a cero. Ademas puede ser escalado a un nivel

industrial desagregado, como la medida de GHME:
C . . . .
C, =;, donde V seria cualquier variable importante como la producciéon o el

comercio total.

Por otro, la medida de Menon y Dixon (1997) que propusieron una medida
similar para intentar captar los cambios no solapados en el comercio, con el fin de
poder analizar los costes de ajuste. Esta medida que muestra el valor absoluto de

comercio inter-industrial marginal es:
UMCIT =|AX — AM

Estos autores piensan que cuando se produce un cambio en los flujos
comerciales, esto requiere cambios en los factores entre las industrias que vendria
indicado por UMCIT. De hecho utilizan el siguiente ejemplo para demostrar que su
medida es la correcta. Proponen tres situaciones, 1, 2 y 3 y calculan los indices A, By C

de Briilhart y lo comparan con su medida.

Situaciones AX AM A C UMCIT
1 1 0 0 0 1
2 100 0 0 0 100
3 100 -100 0 0 200

Fuente: Ejemplo tomado de Menon y Dixon (1997), p. 166.
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Con ello, demuestran que la medida de Briilhart, B, obtiene el mismo resultado
en las tres situaciones, obtiene el valor 1 por lo que seria comercio inter-industrial,
mientras que su medida UMCIT indicaria que la situacion 3 requiere un mayor

desplazamiento de los factores entre industria que la situacion 2 y ésta que la 1.

Si se compara con C, se aprecia que UMCIT muestra el valor absoluto del
comercio marginal que es inter-industrial y C el valor absoluto del comercio marginal
que es intra-industrial. Como C y UMCIT son valores absolutos no son faciles de
interpretar ya que ninguno de ellos da la proporcion entre comercio intra e inter-
industrial, lo cual es fundamental en la definicién del concepto de CII. Por tanto, para
estudiar el CIIM vy el ajuste lo mas apropiado serd utilizar estos dos indicadores juntos
donde el CIIM se expresa primero en relacion al comercio marginal inter-industrial y

., . 17
segundo en relacion a otras variables estructurales .

4.2. Medicion del comercio intra-industrial marginal en Espafia, 1988-1999.

En este epigrafe se ha medido el comercio intra-industrial marginal (CIIM) de
Espaia con el grupo de la UE-15, OCDE, NO UE-15 y con el TOTAL de paises, en el
periodo 1988-1999. Se trata de analizar si el cambio que se ha producido en el comercio

de Espafia con esos grupos de paises es tipo intra-industrial.

Para medirlo, se ha optado'® por la utilizacién de cinco medidas explicadas

. 1
anteriormente 95

a) Las diferencias del indice de Grubel y Lloyd, GL.
b) El indice A de Briilhart.

7 Briilhart (1999)

'8 No se ha utilizado el indice de Hamilton y Kniest porque sélo esta definido cuando aumentan tanto las
importaciones como las exportaciones. Pero, no se define en la situacion en que ambos varien en sentido
contrario o que, ain variando uno el otro no lo haga. Tampoco esta definido cuando ambos disminuyen.
Es decir, este indice s6lo mide la parte del comercio que se crea que es intra-industrial. Tampoco se ha
utilizado la medida de Menon y Dixon, porque lo que analiza no es el comercio intra-industrial
propiamente dicho, sino las situaciones en las que, por un cambio, en los flujos comerciales, se requiere
una relocalizacion de los factores de produccion.

' Todas las medidas se han calculado a una desagregacion de 6 digitos.
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c) Lamedida de Greenaway et al. o indice GHME.
d) Las diferencias del indice de Fontagné y Freudenberg, FF, con el fin de
compararlo con las diferencias del indice de GL.

e) Lamedida de Greenaway et al. (GHME) sin escalar.

Recuérdese que el indice de Grubel y Lloyd indica la composicion de los flujos
comerciales en cada afio y los incrementos y disminuciones de éste muestran cémo ha
cambiado la estructura comercial en el periodo, lo mismo que el indice de Fontagné y
Freudenberg. Al analizar la variacion de estos indices se estdn comparando los niveles
de comercio intra-industrial en dos afios y se comprueba si ha aumentado o disminuido.
Aunque este analisis ya se present6 en el capitulo de esta tesis, el cuadro 4.1. recoge los
resultados sectoriales de la evolucion en el tiempo de estos indices para poderlos
comparar con el resto. Se observa que ambos aumentan en el periodo 1988-1999 tanto

en el comercio con la UE-15, como con el resto de grupos sefialados.
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Cuadro 4.1. indices de comercio intra-industrial marginal 1988-1999 (calculados a una

desagregacion a 6 digitos)

A Briilhart UE-15 OCDE NO UE-15 TOTAL
Material y equipo eléctrico 0,4572 0,4593 0,4697 0,5269
Material de oficina y proceso de datos 0,4474 0,4425 0,2646 0,4387
Productos quimicos 0,4976 0,4935 0,2626 0,5039
Caucho y plasticos 0,6840 0,6690 0,4121 0,6679
Material de transporte 0,6508 0,6557 0,4854 0,6728
Magquinaria agricola e industrial 0,4379 0,4674 0,3812 0,5128
Otras manufacturas y madera 0,5053 0,5115 0,3433 0,5100
Textil, cuero y vestido 0,4819 0,4930 0,3169 0,4923
Minerales, y metales férreos y no férreos 0,3709 0,3648 0,1561 0,3673
Minerales y productos no metalicos 0,3998 0,3880 0,2400 0,3739
Productos metalicos 0,5806 0,6103 0,4269 0,6137
Papel, impresién 0,4692 0,4610 0,2990 0,4645
Productos alimenticios y tabaco 0,3804 0,3724 0,1879 0,3935
Total 0,5283 0,5293 0,3529 0,5447

GHME escalado UE-15 OCDE NO UE-15 TOTAL
Material y equipo eléctrico 1,5090 1,3382 1,3216 1,6278
Material de oficina y proceso de datos 0,6481 0,5052 0,4231 0,5556
Productos quimicos 1,1019 1,0456 0,5490 1,0345
Caucho y plésticos 2,0945 1,8938 1,4877 2,0901
Material de transporte 2,2029 2,1880 2,1167 2,3267
Maquinaria agricola e industrial 0,5884 0,6994 1,2937 0,8780
Otras manufacturas y madera 1,2742 1,2122 1,1028 1,4229
Textil, cuero y vestido 1,2025 1,1047 0,9055 1,2305
Minerales, y metales férreos y no férreos 0,7224 0,6450 0,3476 0,6118
Minerales y productos no metalicos 0,8362 0,7873 0,7445 0,8518
Productos metalicos 1,3869 1,4027 1,6561 1,5984
Papel, impresion 0,7951 0,7642 0,8026 0,8722
Productos alimenticios y tabaco 1,1827 0,9924 0,2989 0,9704
Total 1,3456 1,2660 0,9378 1,3552

Diferencias GL UE-15 OCDE NO UE-15 TOTAL
Material y equipo eléctrico 0,0285 0,1034 0,3536 0,1665
Material de oficina y proceso de datos -0,0420 0,0369 0,2596 0,0690
Productos quimicos 0,1140 0,1373 0,0354 0,1102
Caucho y plasticos 0,1702 0,2347 0,3705 0,2526
Material de transporte 0,2407 0,2361 0,1554 0,2336
Magquinaria agricola e industrial 0,0868 0,1227 0,1008 0,1387
Otras manufacturas y madera 0,1079 0,1338 0,1325 0,1384
Textil, cuero y vestido 0,1922 0,2042 0,1007 0,1663
Minerales, y metales férreos y no férreos 0,1432 0,1513 0,1498 0,1012
Minerales y productos no metalicos 0,0230 0,0406 0,0210 0,0072
Productos metalicos 030629 030905 0,1788 0,0897
Papel, impresion 0,0887 0,0988 0,1201 0,1071
Productos alimenticios y tabaco 0,2112 0,2049 0,1311 0,2165
Total 0,1496 0,1705 0,1774 0,1694
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Diferencias FF UE-15 OCDE NO UE-15 TOTAL
Material y equipo eléctrico 0,0060 0,1896 0,5199 0,2614
Material de oficina y proceso de datos -0,0341 0,0357 0,4996 0,0421
Productos quimicos 0,1542 0,1613 0,1398 0,1472
Caucho y plésticos 0,1749 0,2267 0,6705 0,2136
Material de transporte 0,0268 0,0416 0,2225 0,0577
Maquinaria agricola e industrial 0,1420 0,1595 0,1369 0,1683
Otras manufacturas y madera 0,1678 0,1745 0,1892 0,1195
Textil, cuero y vestido 0,2858 0,3108 0,2997 0,2805
Minerales, y metales férreos y no férreos 0,1235 0,1634 0,2810 0,1303
Minerales y productos no metalicos -0,0016 0,0212 0,0040 -0,0224
Productos metalicos 0,0734 0,0804 0,3027 0,0879
Papel, impresion 0,0368 0,0426 0,1500 0,0439
Productos alimenticios y tabaco 0,2967 0,3491 0,2506 0,3324
Total 0,1099 0,1495 0,3058 0,1557
GHME sin escalar UE-15 OCDE NO UE-15 TOTAL
(Miles de pta)
Material y equipo eléctrico 841.970.425 980.358.379 342.662.050| 1.330.264.743
Material de oficina y proceso de datos 271.955.586 314.183.028 113.181.656 381.808.584
Productos quimicos 1.103.845.802| 1.296.931.961 231.820.790| 1.473.200.647
Caucho y plésticos 455.909.063 505.189.612 98.485.404 593.317.875
Material de transporte 4.046.033.227| 4.472.366.787 534.231.010] 4.860.783.137
Maquinaria agricola e industrial 458.725.807 632.921.909 213.791.017 829.595.418
Otras manufacturas y madera 264.853.842 312.348.770 101.003.633 426.073.347
Textil, cuero y vestido 511.211.898 580.558.932 167.655.214 750.915.679
Minerales, y metales férreos y no férreos 391.359.856 418.382.780 62.414.915 441.322.855
Minerales y productos no metélicos 145.307.002 169.885.567 51.067.384 206.438.788
Productos metalicos 362.060.676 435.523.391 115.746.090 528.991.490
Papel, impresion 223.221.910 247.915.686 47.770.341 296.789.804
Productos alimenticios y tabaco 406.278.929 438.220.667 57.296.078 519.374.861
Total 9.482.734.023 | 10.804.787.469 | 2.137.125.582 |12.638.877.227

Fuente: Elaboracion propia con datos de EUROSTAT.

Los indices GL y FF aumentan en la gran mayoria de los sectores:*’ doce de los
trece sectores estudiados han incrementado su nivel de comercio intra-industrial y como
se puso de manifiesto en el capitulo 2 de la tesis, las diferencias del indice GL son
mayores que las del indice FF para los cuatro grupos de paises considerados y para el
total de las manufacturas. Sin embargo, cuando se comparan los sectores sobresale,
fundamentalmente, el sector del Material de transporte, que siempre destaca por ser el

sector donde las diferencias del indice GL son mayores, mientras que cuando se utilizan

20 . . . . , , .
El sector de la Maquinaria de oficina y procesos de datos muestra una ligera caida en ambos indices
cuando se analiza el comercio con la UE-15. El indice FF también aprecia una ligerisima disminucién en
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las diferencias de FF son mucho menores. Esto es asi porque como el indice FF parte de
niveles muy altos (recuérdese una vez mas, que basta con un solapamiento del 10 por
100 para que el indice FF considere que un flujo es intra-industrial), y aunque el indice
GL aumenta, los incrementos de FF son casi imperceptibles. Este es uno de los
problemas que se sefialaron en el capitulo 2 al comparar las mediciones de CII que se

realizan a partir de ambos indices y al analizar las variaciones en el indice FF.

Aunque los resultados presentan matices cuando se consideran distintos
agregados de paises (TOTAL, UE-15, OCDE, NO UE), destacan el Material de
transporte (que ya se indico en el epigrafe 2.4 que era el sector fundamental para
entender la evolucion del CII en el periodo considerado), Caucho y plasticos y
Productos alimenticios y tabaco. En algunos de los grupos también se aprecia un

aumento sustancial en Textil, cuero y vestido y Material y equipo eléctrico.

Por tanto, a pesar de que los dos indices no miden exactamente lo mismo, como
ya se explico en el capitulo 2 donde también se pudo observar que seguian tendencias
muy similares porque ambos aumentan en todo el periodo para los cuatro grupos de
paises, ambos ponen de manifiesto que se ha producido un incremento en el nivel de
comercio intra-industrial tanto medido con el indice GL como con el indice FF. Sin
embargo, debe senalarse que el indice FF se revela como inadecuado para la medicion
de la evolucion del CII en Espafia, como se ha demostrado con el sector de material de
transporte, donde el indice FF es incapaz de capturar un importante papel en el aumento

del CII, que todos los demas indices si ponen de manifiesto.

En cuanto al indice de Briilhart debe recordarse que mide qué proporcion del
crecimiento del comercio es de tipo intra-industrial. Asi, si el valor del indice A es 1,
significa que el incremento del comercio es intra-industrial, es decir, que el crecimiento
de las exportaciones se ha visto correspondido por un incremento de las importaciones

en el mismo sector, mientras que si es 0, significa que es inter-industrial.

En este ejercicio, y para facilitar el comentario, se va a considerar que los

valores superiores a 0,5 son valores altos de comercio intra-industrial marginal (CIIM),

el sector de Minerales y productos no metalicos, cuando se estudia el comercio con la UE-15 y con el
TOTAL de paises.
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mientras que los valores inferiores a 0,5 son valores bajos y, por tanto, habra un
predominio de comercio inter-industrial en el crecimiento del comercio total. Respecto
al comercio de Espafia con los cuatro grupos de paises analizados, destaca que el CIIM
predomina en el comercio con los paises de la UE-15, OCDE y TOTAL, mientras
apenas supera el valor de 0,33 con la NO UE-15, por lo que el crecimiento del comercio

que se ha producido tiene un caracter predominantemente inter-industrial.

Los valores mas altos de CIIM se alcanzan con el TOTAL de paises y los mas
bajos con el grupo NO UE-15. Mientras que con el primero, en siete de los trece
sectores, el comercio que se ha creado es, fundamentalmente, intra-industrial, con la NO
UE-15, el comercio es en todos, predominantemente inter-industrial, ya que ningin
sector alcanza valores del indice A superiores a 0,5 y solamente el Material de
transporte tiene un valor cercano de 0,48. Los sectores que destacan por obtener unos
mayores niveles de CIIM en el comercio con el TOTAL de paises son, por este orden:
Material de transporte, Caucho y plasticos, Productos metalicos, Material y equipo
eléctrico, Maquinaria agricola e industrial, Otras manufactura y madera y Productos
quimicos. Como puede observarse, esta lista comparte la mitad de sus elementos con la
que resultaba del analisis del cambio en el GL, sin embargo, el resto son diferentes
indicando que ambos indicadores (como es de esperar) no sefialan exactamente los

mismos sectores.

Respecto al comercio de Espana con la UE-15 y la OCDE, los valores son muy
parecidos y solo hay cuatro sectores donde predomina el comercio intra-industrial, estos
son: Caucho y plasticos, Material de transporte, Otras manufacturas y madera y

Productos metalicos.

En el trabajo de Blanes (2002a) se calculan también para Espaiia los valores del
indice A en el periodo 1988-1995. Estos valores son bajos lo que implica que entre
1988 y 1995, el incremento del comercio manufacturero espailol fue de caracter inter-
industrial. Por lo que se podria deducir que los costes de ajuste han sido superiores a
los que se hubieran producido si el incremento del comercio hubiera sido intra-
industrial. En un trabajo posterior Blanes (2002b) encuentra que para el periodo 1993-
1999, casi la mitad del incremento del comercio de las manufacturas espafiolas es intra-

industrial. Destacan Automoviles y partes y Caucho y plasticos con unos indices del
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0,70 y del 0,66, respectivamente. Estos valores son mas similares a los que se han
calculado en esta tesis. En el Cuadro 4.2. se encuentran los valores del indice A para
Espafia por sectores calculados en los dos trabajos de Blanes y los obtenidos en esta

tesis.

Si se compara, en primer lugar, el trabajo de Blanes (2002a) con los resultados
obtenidos en esta tesis, se obtienen valores muy distintos, mientras que en Blanes sélo
el 16 por 100 del incremento del comercio, en el periodo 1988-95 es intra-industrial, en
esta tesis, en el periodo 1988-1999, se obtiene un valor del 54,5 por 100. Estas
diferencias en los resultados se pueden deber a que ambos trabajos no se refieren al
mismo periodo y que Blanes utiliza 62 paises, mientras que en esta tesis son 49.
Ademas, es en los ultimos afios, 1995-1999, donde el incremento del CII en el
crecimiento del comercio ha sido mayor (véase Anexo 4.4), de ahi que los resultados

sean tan distintos.

En segundo lugar, si se compara con el trabajo de Blanes (2002b), los valores
son mas similares a pesar de que las clasificaciones utilizadas no sean iguales, Blanes
utiliza la CUCI a una desagregacion de 5 digitos y el sector mas importante, Material de
transporte, se descompone en dos: automoviles y partes y resto de material de
transporte. En este trabajo que abarca el periodo 1993-99 se obtiene que el CIIM ha

sido importante, un 44,6 por 100, nivel mas proximo al obtenido en esta tesis.
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Cuadro 4.2. Comparacion del indice A (calculados a una desagregacion a 6 digitos)

UE-15 UE-15 TOTAL TOTAL TOTAL TOTAL
(1988-99) (1993-99) (1988-99) (1988-95) (1988-92) (1992-95)
De Diego |Blanes (2002b)j De Diego |Blanes (2002a)|Blanes (2002a)|Blanes (2002a)}
[Material y equipo 0,4572 0,366 0,5269 0,16 0,18 0,14
eléctrico
Material de oficina y 0,4474 0,239 0,4387 0,13 0,11 0,15
proceso de datos
Productos quimicos 0,4976 0,505 0,5039 0,16 0,12 0,15
Caucho y plésticos 0,6840 0,661 0,6679 0,27 0,19 0,24
Material de 0,6508 0,6728
transporte
[Maquinaria agricola 0,705 0,25 0,31 0,18
e industrial
Otras manufacturas y)| 0,179 0,15 0,12 0,20
madera
Textil, cuero y 0,4379 0,358 0,5128 0,13 0,11 0,13
vestido
[Minerales, y metales 0,5053 0,409 0,5100 0,09 0,07 0,09
férreos y no férreos
[Minerales y 0,4819 0,443 0,4923 0,14 0,12 0,11
productos no
metalicos
IProductos metalicos 0,3709 0,392 0,3673 0,10 0,09 0,11
IPapel, impresion 0,3998 0,27 0,3739 0,11 0,09 0,10
Productos 0,5806 0,409 0,6137 0,18 0,15 0,17
alimenticios y tabaco
[Material y equipo 0,4692 0,355 0,4645 0,12 0,008 0,14
eléctrico
[Material de oficina y 0,3804 0,227 0,3935 0,10 0,07 0,08
proceso de datos
Total 0,5283 0,446 0,5447 0,16 0,15 0,14

Fuente: Elaboracion propia con datos de EUROSTAT, Blanes (2002a y 2002b).

En cuanto al indice GHME, se han calculado tanto el valor sin escalar como el
indice escalado. Respecto al GHME sin escalar, que representa el incremento del
comercio solapado en el periodo, se observa que ha aumentado con todos los grupos de
paises y en todos los sectores. Destacan cinco sectores que son los que experimentan un
crecimiento mayor del comercio que se solapa, y son: Material de transporte, Productos
quimicos, Material y equipo eléctrico, Maquinaria agricola e industrial y Textil, cuero y
vestido. El crecimiento del comercio solapado en el sector de Material de transporte es
el que alcanza un valor considerablemente mas elevado que el resto. Este resultado es
consistente con los obtenidos en el andlisis shift share del epigrafe 2.4 que revelaba que

hasta un 60 por 100 del crecimiento del CII se debia a este sector.
En cuanto al GHME escalado es decir, el incremento del comercio que se solapa

respecto al valor del comercio inicial, debe sefialarse que es una medida que, a

diferencia de las anteriores, estard influida, por la variaciéon de los precios, porque se
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esta comparando la variacion del comercio que se solapa en un periodo (donde los
precios han cambiado) respecto del nivel de comercio inicial (valorado a los precios
iniciales). El valor de este indice sera superior a 1 cuando el incremento del comercio
solapado sea mayor que el comercio total de 1988, sera inferior a 1 cuando ocurra lo
contrario y se igualara a la unidad en el caso de que el incremento del comercio

solapado y el comercio total de 1988 se igualen.

Pues bien, con todos los grupos de paises el comercio solapado se ha
multiplicado por mas de 1 respecto al comercio inicial, excepto en la NO UE-15,
aunque el valor que se alcanza es proximo a la unidad. Esto indica que el crecimiento
del comercio solapado ha sido muy alto respecto al valor inicial. Los aumentos son
especialmente importantes en el caso del Material de transporte y Caucho y plasticos,
donde el indice alcanza valores en torno al 2, indicando que el crecimiento del comercio

solapado duplica el valor inicial.

En el comercio con la UE-15, OCDE y TOTAL, el incremento del comercio
solapado supera el comercio total de 1988 en los siguientes sectores: Material y equipo
eléctrico, Productos quimicos, ademas de los dos citados en el parrafo anterior, Otras
manufacturas y madera, Textil, cuero y vestido y Productos metalicos, a los que hay que
afiadir s6lo para la UE-15 los Productos alimenticios y tabaco. En todos ellos, el indice

GHME escalado es superior a la unidad.

Una valoracién preliminar de los resultados revela que los distintos indices
senalan diferentes sectores como aquellos donde ha tenido una mayor incidencia el
cambio en el CII, pero no obstante, si coinciden en algunos. Por ejemplo, este breve
recorrido ha permitido descubrir que el sector de Material de transporte, como no podia
ser de otra manera a tenor de lo expuesto en el epigrafe 2.4, es el protagonista del
cambio en el CII en el comercio de bienes industriales de Espafia con sus principales

socios comerciales.

Si se ordenan los sectores de acuerdo al indice A y se representan las otras
medidas de CIIM (Grafico 4.1) se obtiene que los sectores que tienen los valores mas
altos de A también estan en los primeros puestos del indice GHME escalado: Material

de transporte, Caucho y plasticos, Productos metalicos, Material y equipo eléctrico.

183



Grifico 4.1. Diferencias de GL, indice A, GHME escalado, GHME sin escalar y diferencias
de FF, por sectores (1988-1999)*
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* Los sectores estan ordenados de mayor a menor, seglin su valor del indice A.
GHMESE esta valorado en miles de millones de pesetas
Fuente: Elaboracion propia

En el grafico 4.2 se representa la relacion entre el indice A y el GHME escalado

y se ha dibujado la recta que ajusta todos los puntos, obteniéndose un R? muy alto, por

lo que parece que existe alguna relacion entre ambos indicadores, aunque un mismo

valor en el indice A puede hacer que el GHME escalado tenga un valor mayor o menor,

dependiendo de cuadl sea el flujo que se incremente mas (el mas pequefio o el mas

grande).

Grifico 4.2. Indice A y GHME escalado
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Fuente: Elaboracion propia
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En cuanto a la relacion entre el indice A y las diferencias de GL se observa que
la recta que ajusta los puntos tiene un R* menor que el caso anterior (0,34) (Grafico
4.3)*'. No parece que haya una relacion directa entre ambos indicadores ya que, por
ejemplo, el sector de Productos alimenticios, bebidas y tabaco alcanza uno de los
valores mas bajos en el indice A y en cambio, obtiene uno de los mas altos cuando se

calcula el incremento del indice GL.

Grafico 4.3. Diferencias de GL e indice A
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Fuente: Elaboracion propia

En el grafico 4.4 se puede observar la relacion entre el incremento del indice GL
y el indice GHME escalado. Se obtiene que la recta que aproxima sus puntos presenta
un R? de 0,47. Sin embargo, al tratar de determinar una relacion analitica (véase Anexo
4.2) no se llega a ningun resultado que lo confirme. Por ejemplo, el sector de los
Productos metalicos se sitiia en uno de los primeros lugares si se tiene en cuenta el valor
del indice GHME escalado y, en cambio obtiene uno de los valores mas bajos cuando se

calcula el incremento de GL.

2 Este resultado estaria en la linea del obtenido por Briilhart (2001) donde se observa la escasa relacion
entre ambos indicadores, por lo que podemos asegurar que no miden lo mismo.
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Grifico 4.4. Diferencias de GL y GHME escalado
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Fuente: Elaboracion propia

Debe tenerse en cuenta que, todas estas medidas tratan de captar el cambio en el
comercio intra-industrial, pero lo aproximan de una forma tan diferente que resulta
dificil relacionarlas®. De ahi que aunque se han dibujado todas las relaciones para cada
par de indices explicados, en este apartado no se explicaran todos los graficos (que se
pueden consultar en el Anexo 4.3) para resaltar las correlaciones que se han considerado

mas importantes.

Los valores de los indices anteriores también se han calculado afio a afio para
todo el periodo 1989-1999 (los datos se pueden consultar en el Anexo 4.4)” vy, a
continuacion, se presentan las correlaciones entre los indices (Cuadro 4.3). En este caso,
se ha optado por eliminar el incremento de FF ya que (excepto con el incremento de
GL) no presentaba una correlacion significativa con los demas. Se observa que aunque
los valores de la mayoria de los coeficientes son significativos, son bajos excepto para

el indice GHME escalado.

> El Anexo 4.2 contiene una discusion sobre la relacion entre estos indices.

» Obsérvese que tal y como expresan Oliveras y Terra (1991) y Briilhart (2002) no hay ninguna relacion
entre el cambio afio a aflo y el cambio en el periodo total, tomando tinicamente el afio inicial y el final. De
hecho, los cambios afio a afio presentan poca regularidad.
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Cuadro 4.3. Correlaciones entre los indices para todos los aiios

Diferencias GL A GHMESE
Diferencias GL 1
Indice A 0,052
GHMESE 0,259** 0,458**
GHMEE 0,684** 0,422%* | (0,489**

(**), (*): La correlacion es significativa al nivel 0,01 y 0,05,
respectivamente (bilateral).

GHMESE: GHME sin escalar

GHMEE: GHME escalado

Fuente: Elaboracion propia.

Como conclusion se podria decir que aunque todas las medidas tratan de medir
el CIIM, no lo hacen de la misma forma y, conceptualmente (a pesar de que entre
algunas de ellas se observe una correlacion significativa) tampoco se estan refiriendo a
lo mismo. Sin embargo, es relevante que si se ordenan los indices de mayor a menor
valor y se observan los cuatro sectores que ocupan los primeros puestos, el indice A,
Diferencia de GL y GHME escalado, coinciden en tres de ellos que son: Material de

transporte, Caucho y plasticos y Material y equipo eléctrico.

Las diferencias en los indices de GL y FF recogen el crecimiento en los niveles
de comercio intra-industrial en dos momentos del tiempo, pero ya se sefialdé que no
resultan ttiles para medir el CIIM, es decir, qué proporcion del crecimiento del
comercio total es de tipo intra-industrial y estas diferencias no lo miden. La medida de
Greenaway et al. sin escalar expresa el aumento del comercio solapado en el periodo. Se
distingue de las diferencias del indice GL en que GHME mide el incremento del
comercio solapado en valores absolutos y no relativos como el indice GL. Sin embargo,
tampoco aproxima el CIIM en sentido estricto, porque, como se ha mencionado
anteriormente, éste seria la proporcion del comercio intra-industrial que ha aumentado
en el crecimiento del comercio total. El indice Greenaway et al. Escalado (GHMEE),
tampoco aproxima adecuadamente el CIIM porque recoge el crecimiento del comercio
solapado sobre el nivel de comercio total en un momento del tiempo, por tanto en un

entorno estatico, y no sobre uno dinamico que recogeria el cambio en el comercio.
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Por tanto, como lo que se pretende medir es si el crecimiento del comercio es de
tipo intra-industrial, es el indice A de Briilhart el que mejor se aproxima al CIIM, y
revela que en la economia espafiola mas del 50 por ciento del crecimiento de comercio
ha sido de tipo intra-industrial, sobre todo, en el sector del Material de transporte,
Caucho y plastico y Productos metalicos, sectores en los que esa proporcion supera el
60 por cien. Como se analizara en el capitulo siguiente, este hecho es fundamental para
estudiar los costes de ajuste de una economia, ya que se supondra que si el crecimiento
del comercio es intra-industrial el pais tendra unos menores costes de ajuste de los que

se producirian si el CIIM fuera de tipo inter-industrial.
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ANEXO 4.1. RELACION ENTRE LOS INDICES DE AZHAR et al. (1998) Y EL
INDICE GL

Azhar et al. (1998) proponen una medida que abarque a otras medidas
tradicionales como el indice de Grubel y Lloyd. Parten de este indice:

_cu
CT

Cll=GL x CT (1)

GL

Siendo CII = (X+M) - | X-M|
CT=(X+M)

Por lo que quedaria:

GL (X+M) = (X+M) - |X-M] @)

Ademas, denominan:

r :ﬁ,cuandoX>M 3)
M

X

r, = % , cuando X < M 4)

cuando X > M sucede que (X-M) = |X-M|
y X=rM

Si sustituimos en (2) por estas expresiones, se obtiene el indice de GL cuando X > M:

GL (X+M) = (X+M) — (X-M) = 2M
2M = GL (1M + M)

2M 2

GL = =
rM+M  r +1

)

De forma analoga, cuando X < M, se cumple que -(X-M) = | X-M|

y x=2
v

m
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Si sustituimos en (2), se obtiene el indice de GL cuando X < M:
GL (X+M) = (X+M) + (X-M) = 2X

ﬂ:@(ﬂm]:@(wj

r r r

m m m

GL = (6)
1+r

m

Generalizando, el indice de Grubel y Lloyd se puede expresar como:

GL = 2 = % (7)
r+1 CT
2
CIl = (cr) (8)
r+1
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ANEXO 4.2. RELACION ENTRE LAS DISTINTAS MEDIDAS QUE SE HAN
UTILIZADO EN ESTE CAPITULO

A pesar de que ya se ha dicho anteriormente que los indices utilizados para
aproximar el CIIM de Espafia no miden lo mismo, a continuacidén, se va a intentar
explicar si existe alguna relacion entre el indice A de Briilhart, las diferencias en el

indice GL y el indice GHME escalado™*.

® Briilhart v variacion del GL

No se puede afirmar que haya una relacion directa entre ambos indices, ya que
un mismo valor para la medida de Briilhart puede provocar tanto un aumento como una
disminucion del indice de GL. Esto dependera de cual sea el flujo que crezca mas, si es
el mayor o el menor. Asi, por ejemplo, en el Cuadro A4.2.1 se representan varios
escenarios, si se parte de aquellos en los que el indice de Briilhart es cero, se tienen
varias situaciones:

- Si el que aumenta més es el mayor (Escenario 6) lleva a una disminucién de

GL.

- Si el que aumenta mas es el menor (Escenario 2) lleva a un incremento de GL.

- O, incluso, si uno aumenta y el otro disminuye en la misma cuantia se obtiene

una caida del indice de GL.

® Briilhart v GHME escalado

Tampoco parece que haya una relacion directa entre el indice A de Briilhart y el
de Greenaway-Hine-Milnor y Elliott escalado, ya que un mismo valor en el primero
puede hacer un GHME mayor o menor en funciéon de que crezca mas el flujo mas

pequeiio o el mas grande, respectivamente.
Ademas, GHME se calcula en relacion al comercio inicial, mientras que el

indice A no. Asi, en el Cuadro A4.2.1 se observa como para los mismos valores del

indice A (Escenarios 2, 3, 5) se obtienen distintos valores en el indice GHME escalado.
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e GHME v variaciéon del GL

Como ya se ha mencionado mas arriba el indice de GHME se ha calculado en
relacion al comercio del afio 1988, mientras que la variacion del GL se ha calculado en
relaciéon al GL inicial. Se podria intentar buscar una relacion partiendo de las dos

expresiones y teniendo en cuenta que el comercio solapado se expresa como:

CSi=[(X+M) - [ X-M | ];
CTt = (X+M)t

Asi, la variacion del indice del GL respecto del afio 88 se expresaria:

CSy _ CSs — CSpy = CTis — (CSgs _ CT99)
CTyy  CTig CToCTg

AGL88—99 =

CS, —CSy CT,y—CT,, GHME CT, —CT,

= + = + (D)
CT99 CTSS CT99 CTSS CT99 CT99 CTSS

Ya que el indice de GHME se puede expresar como:

i < CS» = CSi _ CSi _ CSy
CTiy CTy  CT

()

Sin embargo, no hay una relacion evidente y previsible ya que un mismo valor
de GHME da lugar a distintos incrementos del indice GL (Escenarios 1 y2 6 7 y 8 del
Cuadro A4.2.1).

* En este epigrafe no se tienen en cuenta ni las diferencias en el FF, porque se construye de una forma
muy distinta al resto, ni el GHME sin escalar, por ser una medida en valor absoluto.
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DISTINTOS ESCENARIOS PARA REALIZAR LA COMPARACION ENTRE
DISTINTAS MEDIDAS DE CIIM

Cuadro A4.2.1 Comparacion de distintos indicadores del comercio intra-industrial marginal

(CIIM)
Escenarios t t+n A
X M X M AX AM

Escenario 1 3 5 5 6 2 1
Escenario 2 5 3 5 5 0 2
Escenario 3 0 2 2 1 2 -1
Escenario 4 2 3 1 2 -1 -1
Escenario 5 2 3 1 4 -1 1
Escenario 6 3 2 4 2 1 0
Escenario 7 5 3 5 6 0 3
Escenario 8 3 5 5 5 2 0
Fuente: Elaboracion propia.
Indicadores | Escenario | Escenario | Escenario | Escenario | Escenario | Escenario | Escenario | Escenario

1 2 3 4 5 6 7 8
CT, 8 8 2 5 5 5 8 8
CTin 11 10 3 3 5 6 11 10
ACT 3 2 1 -2 0 1 3 2
CN, 2 2 2 1 1 1 2 2
CNiin 1 0 1 1 3 2 1 0
ACN -1 -2 -1 0 2 1 -1 -2
CS, 6 6 0 4 4 4 6 6
CSiin 10 10 2 2 2 4 10 10
ACS 4 4 2 -2 -2 0 4 4
ACS/CT = 0,5 0,5 1 -0,4 -0,4 0 0,5 0,5
GHME
escalado
GL, 0,75 0,75 0 0,8 0,8 0,8 0,75 0,75
GL, 0,91 1 0,67 0,67 0,4 0,67 0,91 1
AGL 0,16 0,25 0,67 -0,13 -0,4 -0,13 0,16 0,25
HK 0,5 Indefinido | Indefinido | Indefinido | Indefinido | Indefinido | Indefinido | Indefinido
GHME 4 4 2 -2 -2 0 4 4
A 0,67 0 0 1 0 0 0
B 0,33 -1 1 0 -1 1 -1 1
C 2 0 0 2 0 0 0 0
UMCIT 1 2 3 0 2 1 3 2
DIIT 2 0 -2 -2 -2 0 0 0
DNT 1 2 3 0 2 1 3 2
SDIIT 0,67 0 -2 -1 Indefinido 0 0 0
SDNT 0,33 1 3 0 Indefinido 1 1 1
tt 37,5 25 50 -40 0 20 37,5 25
Cdiit 25 0 -100 -40 -40 0 0 0
Cdnt 12,5 25 150 0 40 20 37,5 25
Ty 1,67 1,5 1,67
Tt 1,67 Indefinido 1,5 1,5 1,67
rxt+n 1 2 2 1
Ttn 1,2 1 2 4 1,2 1

CT = (X +M); ACT = (AX + AM) ; CN = | X -M|; ACN = CN,,, — CN;; CS = (X + M) - | X -M |
ACS = CSyin — CS,; AGL = GLy, — GL,

Fuente: Elaboracion propia.
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Los ocho escenarios muestran diferentes situaciones:

Escenario 1: Se parte de un DEFICIT y en el periodo siguiente el DEFICIT ES
MENOR porque las exportaciones aumentan mas rapido que las importaciones.
Escenario 2: Se parte de un SUPERAVIT 'y en el periodo siguiente se obtiene
un EQUILIBRIO porque aumentan las importaciones (manteniéndose constantes
las exportaciones).

Escenario 3: Se parte de un DEFICIT y en el periodo siguiente se obtiene un
SUPERAVIT porque las exportaciones aumentan y las importaciones
disminuyen.

Escenario 4: Se parte de un DEFICIT vy en el periodo siguiente se mantiene el
DEFICIT porque las exportaciones y las importaciones disminuyen en la misma
cuantia.

Escenario 5: Se parte de un DEFICIT vy en el periodo siguiente el DEFICIT ES
MAYOR porque las exportaciones caen y las importaciones aumentan.
Escenario 6: Se parte de un SUPERAVIT y en el periodo siguiente el
SUPERAVIT ES MAYOR porque las exportaciones aumentan (no variando las
importaciones).

Escenario 7: Se parte de un SUPERAVIT y en el periodo siguiente se obtiene
un DEFICIT porque las importaciones aumentan (manteniéndose constantes las
exportaciones).

Escenario 8: Se parte de un DEFICIT y en el periodo siguiente se obtiene un
EQUILIBRIO por el incremento de las exportaciones (manteniéndose constantes

las importaciones).
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ANEXO 4.3 RELACION ENTRE LAS DISTINTAS MEDIDAS DE CIIM
UTILIZADAS PARA ANALIZAR EL CASO ESPANOL

Grafico A4.3.1. Diferencia de GL y GHME sin escalar (GHMESE)

6,0

5,0 4

40 -
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GHMESE

Diferencias GL

Fuente: Elaboracion propia

Grafico A4.3.2. Diferencias de GL y Diferencias de FF
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Fuente: Elaboracion propia
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Diferencias FF

Grifico A4.3.3. indice A y GHME sin escalar
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Fuente: Elaboracion propia
Grifico A4.3.4. indice A y Diferencias de FF
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GHMESE

Diferencias FF

Grifico A4.3.5. indice GHME escalado y GHME sin escalar
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Fuente: Elaboracion propia

Grifico A4.3.6. indice GHME escalado y Diferencias de FF
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Diferencias FF

Grafico A4.3.7. GHME sin escalar y Diferencias de FF
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ANEXO 4.4. MEDIDAS ANUALES DE CIIM CON EL TOTAL DE PAISES

POR SECTORES

Cuadro A4.4.1. Medidas de CIIM con el TOTAL de paises por sectores (1988-1999)
6 DIGITOS 1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 | 1998 1999
A Briilhart
Material y equipo eléctrico 0,2736 | 0,2275 | 0,2974 | 0,1884 | 0,1936 | 0,4407 | 0,2670 | 0,4397 | 0,2301 | 0,4849 | 0,2983
Material de oficina y proceso de datos 0,2214 | 0,3301 | 0,2305 | 0,3318 | 0,3003 | 0,2901 | 0,3006 | 0,5610 | 0,2321 | 0,4016 | 0,2476
Productos quimicos 0,3106 | 0,2007 | 0,2685 | 0,3400 | 0,2618 | 0,3610 | 0,2849 | 0,4466 | 0,2971 | 0,3757 | 0,2517
Caucho y plasticos 0,4037 | 0,3243 | 0,3788 | 0,3918 | 0,2367 | 0,5224 | 0,5016 | 0,5586 | 0,3464 | 0,5994 | 0,2676
Material de transporte 0,3375 | 0,2288 | 0,2570 | 0,4077 | 0,1934 | 0,3617 | 0,4072 | 0,4840 | 0,3554 | 0,5020 | 0,4131
Magquinaria agricola e industrial 0,2751 | 0,2451 | 0,2331 | 0,2048 | 0,1709 | 0,3066 | 0,3567 | 0,3140 | 0,2290 | 0,2624 | 0,2145
Otras manufacturas y madera 0,2437 | 0,2105 | 0,2051 | 0,1613 | 0,1890 | 0,2688 | 0,1697 | 0,2903 | 0,3675 | 0,4752 | 0,2311
Textil, cuero y vestido 0,2145 | 0,2348 | 0,1669 | 0,2264 | 0,1925 | 0,2635 | 0,2712 | 0,3838 | 0,2585 | 0,4267 | 0,2485
Minerales, y metales férreos y no férreos | 0,2513 | 0,2199 | 0,2349 | 0,1860 | 0,1357 | 0,2714 | 0,2310 | 0,3367 | 0,2035 | 0,1541 | 0,2283
Minerales y productos no metalicos 0,2542 | 0,2315 | 0,2585 | 0,1467 | 0,1689 | 0,2157 | 0,2528 | 0,5763 | 0,2514 | 0,2437 | 0,1701
Productos metélicos 0,4235 | 0,4206 | 0,2395 | 0,1775 | 0,2312 | 0,3056 | 0,3818 | 0,5137 | 0,2904 | 0,4608 | 0,1868
Papel, impresion 0,2756 | 0,1921 | 0,3243 | 0,2183 | 0,1999 | 0,2826 | 0,2778 | 0,2909 | 0,2408 | 0,3121 | 0,1846
Productos alimenticios y tabaco 0,1005 | 0,1109 | 0,2183 | 0,1129 | 0,0970 | 0,3113 | 0,1412 | 0,1961 | 0,2278 | 0,3334 | 0,2387
Total 0,2831 | 0,2305 | 0,2489 | 0,2730 | 0,1952 | 0,3355 | 0,3076 | 0,4230 | 0,2758 | 0,4088 | 0,2992
Fuente: Elaboracion propia
6 DIGITOS 1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999
Diferencias GL
Material y equipo eléctrico -0,0299 | 0,0446 | 0,0583 | 0,0378 |-0,0004 | 0,0062 | -0,0398 | -0,0322 | 0,0123 | -0,0102 | -0,0182
Material de oficina y proceso de datos | -0,0475 | 0,0045 | 0,0894 | 0,0059 |-0,0982 |-0,0014 | -0,0207 | 0,0138 | -0,0427 | 0,0547 | 0,0002
Productos quimicos 0,0025 | 0,0419 | 0,0046 |-0,0200 | 0,0188 | 0,0065 | 0,0091 | -0,0006 | 0,0197 | 0,0135 | 0,0180
Caucho y plasticos 0,0281 | 0,0487 | 0,0154 | 0,0006 | 0,0361 | 0,0096 | 0,0216 | 0,0058 | 0,0005 | 0,0290 | -0,0252
Material de transporte 0,0086 | 0,0306 | -0,0033 | 0,0490 |-0,0259 | 0,0723 | 0,0213 | 0,0423 | -0,0223 | 0,0232 | 0,0450
Magquinaria agricola e industrial -0,0001 | 0,0355 | 0,0198 | 0,0447 | 0,0868 | -0,0011 | -0,0020 | -0,0055 | -0,0240 | -0,0589 | -0,0083
Otras manufacturas y madera -0,0301 | 0,1046 | 0,0276 | -0,0088 | 0,0507 | -0,0557 | -0,2453 | 0,2828 | -0,0126 | 0,0056 | -0,0109
Textil, cuero y vestido 0,0309 | 0,0102 | -0,0101 | 0,0146 | 0,0427 | 0,0118 | 0,0255 | 0,0294 | 0,0012 | 0,0364 | -0,0005
Minerales, y metales férreos y no férreos| 0,0065 | 0,0716 | 0,0324 |-0,0125 | -0,0052 | -0,0080 | 0,0150 | 0,0105 | -0,0168 | 0,0379 | 0,0118
Minerales y productos no metalicos 0,0071 | 0,0399 |-0,0029 | -0,0049 | 0,0166 | -0,0054 | -0,0076 | -0,0003 | -0,0007 | -0,0100 | -0,0088
Productos metalicos -0,0162 | -0,0111 | 0,0139 | 0,0373 | 0,0241 | 0,0143 | 0,0149 | 0,0085 | 0,0124 | 0,0004 |-0,0355
Papel, impresion -0,0180 | 0,0262 | 0,0163 | 0,0160 | 0,0424 | -0,0202 | -0,0168 | 0,0257 | 0,0350 | -0,0303 | 0,0124
Productos alimenticios y tabaco 0,0598 |-0,0174 | 0,0009 | 0,0377 |-0,0067 | 0,0489 | 0,0701 | 0,0056 | -0,0237 | 0,0308 | 0,0051
Total 0,0027 | 0,0328 | 0,0154 | 0,0247 | 0,0017 | 0,0238 | 0,0055 | 0,0217 |-0,0086 | 0,0131 | 0,0169

Fuente: Elaboracion propia
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6 DIGITOS 1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999
GHME escalado
Material y equipo eléctrico 0,1193 | 0,1030 | 0,1181 | 0,0671 | 0,0005 | 0,1306 | 0,0395 | 0,1007 | 0,0448 | 0,1720 |-0,0039
Material de oficina y proceso de datos | 0,1033 |-0,0048 | 0,1086 |-0,0126 |-0,0417| 0,0307 | 0,0326 | 0,0936 |-0,0070 | 0,1272 |-0,0113
Productos quimicos 0,0910 | 0,0710 | 0,0590 |-0,0418| 0,0401 | 0,1014 | 0,0849 | 0,0661 | 0,0707 | 0,0958 | 0,0151
Caucho y plésticos 0,1505 | 0,1292 | 0,0957 | 0,0925 | 0,0387 | 0,1437 | 0,1656 | 0,1089 | 0,0250 | 0,1784 |-0,0175
Material de transporte 0,1347 | 0,0749 | 0,0727 | 0,0908 | -0,0209 | 0,1736 | 0,0765 | 0,1764 | 0,0258 | 0,1803 | 0,1123
Magquinaria agricola e industrial 0,1249 | 0,0677 | 0,0356 | 0,0357 | -0,0592 | 0,0965 | 0,1225 | 0,1364 | 0,0109 | 0,1226 |-0,0210
Otras manufacturas y madera 0,1642 | 0,1046 | 0,0854 | 0,0211 [-0,0325] 0,0599 |-0,3146| 0,6718 | 0,0704 | 0,1378 | 0,0108
Textil, cuero y vestido 0,1078 | 0,0785 | 0,0467 | 0,0485 |-0,0170| 0,0774 | 0,0835 | 0,1049 | 0,0393 | 0,1375 |-0,0173
Minerales, y metales férreos y no férreos | 0,0957 | 0,0771 | 0,0312 |-0,0389 [-0,0459] 0,1131 | 0,1129 | 0,0226 | 0,0089 | 0,0855 |-0,0272
Minerales y productos no metalicos 0,1061 | 0,0599 | 0,0653 | 0,0339 |-0,0379| 0,0739 | 0,0707 | 0,0513 | 0,0375 | 0,0568 |-0,0033
Productos metélicos 0,1715 | 0,1239 | 0,0674 | 0,0756 |-0,0827| 0,1150 | 0,1192 | 0,1272 | 0,0615 | 0,1539 |-0,0209
Papel, impresion 0,0794 | 0,0809 | 0,0465 | 0,0486 |-0,0180| 0,0839 | 0,1130 |-0,0093 | 0,0766 | 0,0685 |-0,0026
Productos alimenticios y tabaco 0,0586 | 0,0423 | 0,0754 | 0,0217 | 0,0208 | 0,1235 | 0,1048 | 0,0377 | 0,0192 | 0,0606 |-0,0136
Total 0,1142 | 0,0735 | 0,0689 | 0,0369 |-0,0157| 0,1185 | 0,0733 | 0,1164 | 0,0350 | 0,1340 | 0,0248

Fuente: Elaboracion propia.
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6 DIGITOS 1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999
Diferencias FF
Material y equipo eléctrico -0,0555 | 0,0492 | 0,0326 | 0,0590 | -0,0350 | 0,0450 | -0,0310 | -0,0156 | 0,0603 | -0,0921 | -0,0110
Material de oficina y proceso de datos | -0,0044 | -0,0172 | 0,0479 | 0,0711 | -0,0641 | 0,0015 | -0,0753 | 0,0079 | -0,0095 | 0,0244 | -0,0164
Productos quimicos 0,0442 | 0,0227 | -0,0036 | 0,0091 | 0,0018 | 0,0409 |-0,0094 | 0,0059 | 0,0082 | 0,0247 | 0,0096
Caucho y plasticos 0,0677 | -0,0474 | 0,0424 | 0,0266 | 0,0251 | 0,0750 |-0,0488 | 0,0480 |-0,0174 | 0,0030 | 0,0006
Material de transporte -0,3830 | 0,1409 |-0,0287 | 0,2742 | 0,0116 | 0,0137 | -0,2012 | 0,1762 | -0,0123 | 0,0067 | 0,0287
Magquinaria agricola e industrial -0,0095 | 0,0543 | 0,0516 | 0,0680 | 0,0576 | -0,0149 | -0,0397 | 0,0040 | -0,0056 | -0,0458 | 0,0220
Otras manufacturas y madera -0,1082 | 0,1078 | 0,0597 | 0,0288 | 0,0443 | -0,0082 | -0,4270 | 0,4453 | 0,0250 | 0,0007 | -0,0003
Textil, cuero y vestido 0,0347 | 0,0230 | 0,0470 | 0,0128 | 0,0774 | -0,0472 | 0,0236 | 0,0450 | -0,0286 | 0,1066 | -0,0084
Minerales, y metales férreos y no férreos | -0,0601 | 0,1812 | 0,0009 | 0,0387 | -0,0038 | -0,0214 | 0,0090 | -0,0258 | -0,0126 | 0,0450 | -0,0275
Minerales y productos no metalicos 0,0124 | 0,0329 | 0,0017 | 0,0167 | 0,0063 | -0,0195 | -0,0241 | 0,0209 | -0,0159 | -0,0042 | -0,0287
Productos metélicos -0,0191 | 0,0166 | 0,0005 | -0,0424 | 0,0711 | 0,0203 | -0,0193 | 0,0524 | -0,0052 | 0,0126 | -0,0141
Papel, impresion 0,0026 | -0,0255 | -0,0205 | 0,0194 | 0,0427 | -0,0031 | -0,0196 | -0,0232 | 0,0798 | -0,0327 | 0,0169
Productos alimenticios y tabaco 0,1155 |-0,1007 | 0,0197 | 0,1287 | -0,0908 | 0,0746 | 0,1107 | 0,1112 | -0,0924 | 0,0193 | 0,0009
Total| -0,0967 | 0,0611 | 0,0059 | 0,1069 | 0,0046 | 0,0140 | -0,0719 | 0,0741 |-0,0050 | 0,0055 | 0,0114

Fuente: Elaboracion propia
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Capitulo 5
HIPOTESIS DEL AJUSTE SUAVE (HAS)



5.1. Teoria de la Hipoétesis del Ajuste Suave y los costes de ajuste

Con el concepto de Hipotesis del Ajuste Suave (HAS) se hace referencia al
supuesto de que el incremento del comercio intra-industrial provoca menores costes de
ajuste en la economia que el incremento del comercio inter-industrial'. Esto se debe a
que ante un cambio en los flujos de comercio, los factores de produccion se pueden
readaptar y relocalizar dentro de los mismos sectores mds ficilmente y menos
costosamente que entre diferentes sectores. Este supuesto, que se ha extendido
ampliamente en la literatura sobre la liberalizacion comercial y comercio intra-
industrial, no ha sido sometido a suficientes examenes criticos, tampoco se ha
formalizado en ningin modelo riguroso (excepto Briilhart (1999)), ni se han realizado
un gran numero de contrastes empiricos exhaustivos, pero, a pesar de todo ello, ha sido

generalmente aceptado’.

Los costes de ajuste surgen cuando los mercados no responden de una forma
inmediata ante cambios en la oferta o en la demanda, sino que se producen ineficiencias
temporales, por ejemplo, en la produccion o en el empleo. Si los consumidores de un
pais prefieren, ya sea por variaciéon de precios o por cambios en la calidad, un
determinado bien producido en el extranjero similar al producido en el pais, aumentaran
las importaciones de ese bien, provocando una posible reduccion de la produccion
nacional y un incremento del desempleo en el pais en ese sector (a no ser que el
aumento de las importaciones se compensara con un aumento de las exportaciones de

productos nacionales).

En la medida que tanto la maquinaria como los trabajadores puedan ser
readaptados a la produccion de otro bien, los costes de ajuste seran menores (0 no se
producirdn) que si esas ineficiencias se prolongan en el tiempo. También, sera mas facil
y menos costoso readaptar el capital y el trabajo hacia la produccion de un bien del

mismo sector, que no hacia la produccion de un bien de un sector distinto. De ahi, que

' El primero que hizo referencia a ello fue Balassa (1966).
? Lovely y Nelson (1998) ponen en duda esta cuestion porque no aceptan que exista una relacion entre
comercio intra-industrial y ajuste intra-industrial.
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se acepte la idea de que los costes de ajuste son menores cuando el cambio en el

comercio es de tipo intra-industrial que cuando es de tipo inter-industrial.

En la literatura sobre la liberalizacién comercial, se enfatizan principalmente, los
beneficios que este proceso conlleva ya que se realiza el supuesto de que la
liberalizacion no tiene costes. El que un pais se abra al comercio internacional le va a
permitir que se especialice en aquellos productos que fabrica con unos costes relativos
mas bajos. Ademas, el comercio va a incrementar el bienestar de los consumidores
porque les va a permitir situarse en una curva de indiferencia mas alta y por encima de
su frontera de posibilidades de produccion. Y también, el comercio va a tener otros
efectos de caracter dindmico derivados de las economias de escala y la mayor
competencia en los mercados. Sin embargo, estos beneficios se disfrutan integramente
porque el andlisis de la liberalizaciéon comercial se ha realizado en un contexto de
competencia perfecta, donde se supone que los factores tienen una movilidad perfecta.
Se trata de un pais pequeiio, precio-aceptante, es decir, que su politica comercial no va a
tener ninguna implicacion para el mercado mundial y se supone también que su relacion
de precios es muy diferente a la vigente en el mercado internacional. Por tanto, son
supuestos muy restrictivos que permiten estudiar en el marco tedrico los efectos de la

liberalizacion, pero que alejan al modelo de la realidad.

En la literatura sobre comercio se han estudiado los cambios inducidos por el
comercio y los costes de ajuste que suponen esos cambios para las economias. Esto
generalmente, se ha analizado tanto en los modelos de equilibrio parcial, como en los
modelos de equilibrio general. Se producen cambios en los precios (o en las cantidades)
debido a una alteracion en los precios mundiales, debido a variaciones en la demanda de
los consumidores nacionales, a una reduccion de los aranceles, etc., pero mientras que
en el analisis en equilibrio parcial no se tienen en cuenta los costes en la economia, en el

andlisis de equilibrio general, si.

Por tanto, los efectos y los costes de ajuste que se producen por un incremento o

disminucién del comercio se han estudiado en distintos contextos:

e Modelos de competencia perfecta muy simplificados con factores de produccion

homogéneos, donde no existen costes y so6lo hay beneficios, tanto para los
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consumidores como desde el punto de vista de la produccion, ya que como se ha
mencionado mas arriba el pais produciria aquellos productos que le cuestan

relativamente menos.

Otros modelos con mercados de competencia perfecta donde se supone que los
precios son flexibles. En este caso, se supone que los factores de produccién son
heterogéneos en la produccion de los bienes, por lo que si se produce un cambio en
las exportaciones o importaciones de un bien, tendran que relocalizar recursos
(trabajo y capital) en la produccion de otros bienes. Por lo que, al menos, durante el
periodo de ajuste, el pais producira en el interior de su frontera de posibilidades de
produccion porque algunos recursos seran utilizados para reconvertir y adaptar tanto
la mano de obra como el stock de capital. En ese periodo de ajuste se van a producir
cambios en el precio de los factores; asi, un aumento de las importaciones provocara
una caida en la remuneracion del factor intensivo en la produccion del bien que
compite con las importaciones y estas diferencias de salarios y renta en el periodo de
ajuste, en la realidad, no van a ser compensadas, por lo que habra individuos que

saldran perdiendo a causa del cambio en los flujos de comercio.

Mercados imperfectos. Aproximandose mas a la realidad, también se han analizado
los costes de ajuste en mercados imperfectos, concretamente el desempleo. La
imperfeccion mas estudiada ha sido la rigidez de los salarios nominales a la baja.
Asi, la especificidad (localizacion, cualificacion, edad, experiencia) del factor
trabajo y del capital y la rigidez de los salarios darian lugar al desempleo si un shock
de comercio perturba el equilibrio inicial en el mercado de trabajo. Por ejemplo, si al
aumentar las importaciones del bien X se reduce la produccion nacional de ese bien,
los trabajadores de ese sector, si no pueden encontrar empleo en otro sector o si no
estan dispuestos a que sus salarios caigan, se quedarian desempleados. Este
desempleo, que en un principio podria ser temporal, cuando se une a las rigideces en
el mercado y al fendomeno de la histéresis daria lugar a que el desempleo perdurara
en el tiempo. Como vemos, esto seria lo contrario de lo que defiende el pensamiento
neoclasico, donde el mecanismo de los precios conduciria a la economia hacia el

pleno empleo.
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Los costes de ajuste se han tratado de medir a través de los cambios en el
mercado de trabajo porque se considera que éste es sensible a los cambios producidos
en los sectores por un aumento de la apertura comercial del pais. Esta apertura llevara a
una relocalizacion de los factores desde los sectores que disminuyen su peso por la

entrada de productos extranjeros, hacia los sectores que se expanden.

Sin embargo, hay que tener en cuenta que los mercados de trabajo en los
distintos paises son muy complejos, por ejemplo, en Estados Unidos es mas flexible que
en la Unién Europea. Ademads, los trabajadores no tienen la misma formacion y
cualificacion, los sistemas de proteccion al desempleo son distintos y, por tanto,
influyen de forma diferente a la hora de que los desempleados busquen un nuevo
empleo. Asi, los trabajos que han tratado de analizar la importancia del ajuste en el

mercado de trabajo, tienen en cuenta, si no todas, algunas de esas diferencias.

Davidson y Matusz (2001) tratan de analizar los costes de ajuste que surgen de
una reforma comercial y para ello, introducen en su modelo el proceso de formacion y

busqueda que los trabajadores realizan para encontrar empleo.

Haynes et al. (1999), realizan un estudio para EE.UU. y el Reino Unido, donde
contrastan la hipotesis de que el ajuste intra-industrial es menos costoso, en términos de
duraciéon de desempleo, que el ajuste inter-industrial. Y, encuentran, que los individuos
que estan en una situacion de desempleo, aunque en un primer momento intentan
encontrar empleos que se adecuen a sus habilidades para mantener su salario, a medida
que esta situacion se prolonga en el tiempo, van a estar mas dispuestos a cambiar de
sector y disminuir su salario. Ademads, observan como algunas actividades tienen
trabajadores muy heterogéneos, de los cuales a algunos les es mas dificil cambiar de
sector (los de mayor edad, a pesar de su mayor experiencia). En definitiva, ellos
argumentan que hay que dar importancia a las circunstancias personales y econdmicas

de los individuos a la hora de buscar otro empleo en otro sector.

Posteriormente, en otro estudio Haynes et al. (2001) tienen en cuenta que si los
trabajadores poseen ciertas habilidades para trabajar en un determinado sector, si
cambian de empleo a otro sector tendran una pérdida de salario, mientras que si el

nuevo empleo pertenece al sector donde trabajaban al principio, esto no ocurrird. Sin
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embargo, a partir del estudio que realizan para el Reino Unido (1975-1995) observan
que esas pérdidas no son grandes cuando a pesar de cambiar de sector, siguen
realizando la misma ocupacion. Por tanto, en este caso no se cumpliria la HAS,

utilizando las diferencias salariales como medida de los costes de ajuste.

Elliott y Lindley (2001) analizan los costes de ajuste teniendo en cuenta la
movilidad del factor trabajo. Sugieren que como los trabajadores poseen unas
habilidades especificas para realizar sus actividades, el ajuste intra-sectorial serd mas
suave y menos costoso que inter-sectorial. Observan que los trabajadores menos
cualificados que realizan una actividad manual, se desplazan mas a otros sectores que
los que tienen una cualificacion mayor. Esto se podria interpretar como que los
trabajadores mas cualificados poseen unas habilidades especificas del sector que no se
pueden transferir entre los distintos sectores. Ademas, aquellos trabajadores que son
propietarios de una casa tienen menos movilidad, también, si los ingresos son mas altos
en el sector de destino, entonces aumenta la movilidad entre los sectores. Obtienen
alguna evidencia de que los trabajadores empleados en sectores con un alto nivel de
comercio intra-industrial (CII) y una variacion pequefia en el comercio neto, se
desplazan mas dentro de los mismos sectores, por lo que esto mostraria una relacion
directa entre comercio intra-industrial y ajuste en el empleo intra-industrial y daria
alguna base para la Hipdtesis del Ajuste Suave en la que el CII provoca un ajuste en el

mercado de trabajo de tipo intra-industrial.

Todos estos trabajos confirman que el trabajo como factor, tiene unas
caracteristicas muy especificas, los trabajadores se diferencian por su formacion,
habilidad, experiencia, etc. y los mercados de trabajo también son diferentes entre los
paises, la legislacion y regulacion son distintas, y unos seran mas rigidos, en cuanto a la
posibilidad de disminuir los salarios o la poca movilidad de los trabajadores, frente a

otros que seran mas flexibles.

A pesar de estas limitaciones, de la rigidez que caracteriza a este mercado, los
estudios que se han realizado para analizar el coste de ajuste que se produce en una
economia por un mayor nivel de comercio intra-industrial marginal han utilizado el
cambio en el empleo, como aproximacion a los efectos del incremento del comercio,

por su facilidad en la medicion.
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En definitiva, la Hipotesis del Ajuste Suave (HAS), es decir, que el cambio en el

comercio intra-industrial provoca en la economia menores costes de ajuste que el

comercio inter-industrial, se podria reformular siguiendo a Briilhart (1999) con mas

precision. Esta hipotesis se puede dividir en tres puntos:

En primer lugar, hay que definir los costes de ajuste. Estos seran tanto los recursos

que se han utilizado en la adaptacion de los factores a otros usos alternativos como
los recursos que se han quedado desempleados debido a la rigidez de los precios de

los factores.

En segundo lugar, hay que definir qué se entiende por sector. Aqui nos encontramos
con el problema de las clasificaciones del comercio y la agregacion estadistica, ya
que (como se sefialo en el capitulo 2) una clasificacion con una agregacion muy baja
puede incluir dentro del mismo sector productos muy diferentes y una clasificacion
con una desagregacion excesiva podria diferenciar productos que tienen
caracteristicas parecidas. Por tanto, los sectores deben estar definidos de tal forma
que los costes de ajuste de un cambio en la produccion dentro del sector deben ser
menores que los costes de ajuste de un cambio de las mismas proporciones en la

produccion entre sectores”.

En tercer lugar, hay que diferenciar los cambios en el comercio entre aquellos de

tipo inter-industrial e intra-industrial, discusion que ya se vio en el capitulo anterior.

Si se cumplen los tres puntos anteriores se concluye que el comercio intra-

industrial (CII) tendrd costes de ajuste mas bajos que el comercio inter-industrial,

ceteris paribus.

Pues bien, los estudios que se han realizado sobre la HAS se han centrado en

alguno de los puntos anteriores, pero no en todos a la vez, y cada uno de ellos es

necesario pero no suficiente para mantener la hipdtesis. Ademas, un aspecto que ha sido

3 Blanes (2002a) argumenta que para contrastar correctamente la HAS hay que tener en cuenta la
naturaleza del comercio intra-industrial: horizontal, vertical de alta calidad y vertical de baja calidad. Asi,
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ignorado por los estudios empiricos ha sido el punto 3, es decir, la definicion de CII en
el contexto del ajuste. Y esto, es lo que han tratado de resolver con el concepto de CII

marginal visto en el capitulo anterior.
5.2. Base tedrica

En este epigrafe se va a explicar por qué para analizar los costes de ajuste que se
derivan de un cambio en el comercio intra-industrial, se tienen que utilizar medidas de
comercio intra-industrial marginal y no los indices de comercio intra-industrial

tradicionales. Para ello, se sigue a Briilhart (1999).
Hay que realizar una serie de supuestos que son los siguientes:

¢ Se supone una economia abierta formada por dos sectores, i = 1,2. Cada

uno de ellos produce dos variedades de productos homogéneos j = 1,2.

e El trabajo es el tnico factor de produccion y L es el stock de trabajo
total en la economia. Se supone que el trabajo estd repartido entre la
produccion de los bienes y ningun trabajador esta desempleado, por lo

que se tiene que cumplir que:

L;=0, ZiZjLii =L

e [a cantidad total de produccién es P. Se supone que existen
rendimientos constantes de escala y tecnologia homogénea (idéntica,
uniforme), por lo que cada unidad de trabajo produce una unidad de
productoy L; = Py
La demanda nacional total es D. Si existe equilibrio por cuenta

corriente, se cumple que el total de trabajo de la economia coincide con

el total de la produccion y con la demanda nacional, es decir, L=P=D.

si se introduce la diferenciacion vertical este punto no se cumpliria porque el ajuste con diferenciacion
vertical es similar al ajuste inter-industrial.
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e Los consumidores tienen las mismas preferencias y compran

proporciones fijas de las cuatro variedades disponibles de productos, asi

que Dy =0, Ziszzf =D

Al ser una economia abierta la produccion nacional no tiene que
coincidir con el consumo nacional porque una parte de la produccion
nacional se exportard y parte de lo que se consume procedera de otros
paises, de ahi que D;; pueda ser distinta de P;. Ademas, la diferencia
estard formada por exportaciones (X) o importaciones (M = -X), de tal
forma que X;; = P; - D; 'y M;=D;— Py Elequilibrio por cuenta

corriente requiere que :

Zizj(P—D)ij =0

Una vez planteado el modelo habria que buscar si existe alguna relacién entre
los cambios en el comercio y los cambios en la produccion, suponiendo que la
estructura de la demanda no varia®. De esta forma, se demostraria que las medidas de
comercio intra-industrial marginal son mas adecuadas para medir los costes de ajuste
que los indices tradicionales de comercio intra-industrial. Asi, un aumento en las
importaciones de una variedad tiene que venir acompafnado de una disminucién en la
produccion nacional en la misma cuantia, una reorganizacion de los trabajadores en la
produccion de las otras variedades y una reduccion de las importaciones (o aumento de
las exportaciones) de esas otras variedades. Por tanto, si se denomina a los cambios

entre dos momentos del tiempo A, se pueden expresar esas relaciones como sigue:

AX,, = AP, = AL, :ZZ_Aleikl = ZZ_ARj¢k1 = ZZ_ALljikl .1
i i i

* Lovely y Nelson (2002) critican este supuesto porque argumentan que los cambios en la localizacién del
trabajo reflejan cambios en la estructura de la produccién, mientras que los cambios en los patrones de
comercio reflejan cambios en la produccion y en la demanda. Y, es por ello, por lo que no es exacto medir
los costes de ajuste a partir de la relacién “supuesta” entre las medidas de comercio intra-industrial
marginal (CIIM) y las medidas de ajuste del empleo. Ellos exponen un modelo donde si la demanda
cambia el CIIM es incapaz de explicar el cambio en el factor trabajo, y seglin estos autores este hecho
explicaria por qué en los estudios las correlaciones entre medidas de CIIM e indicadores de produccion o
cambio en el empleo no hayan obtenido resultados muy satisfactorios. Segun su modelo, incluso si la
mayor parte de la relocalizacion del trabajo es intra-industrial, la mayoria del cambio en el comercio
podria ser de tipo inter-industrial. Sugieren que los modelos tienen que incorporar tanto los cambios en la
demanda final de productos finales como de productos intermedios.
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donde k€12 ;/e12.

Es positivo s1i X >0

Es negativo si M > 0

A continuacion hay que definir las variables de comercio. El comercio intra-

industrial (CII) por sectores (medido con el indice de Grubel y Lloyd (GL)) vendria

dado por la siguiente expresion:

|Xil + Xi2
GL, =1-+—77F—— (5.2)
X +[X0,]
si X;; y Xi> son mayores que cero entonces GL sera igual a cero.
La media del CII del total de la economia vendria dada por:
X X, +X,
GL = z|”|| |GL =1- 2K+ X (5.3)

22X el

A continuacion hay que identificar variables relacionadas con los movimientos
de factores intra e inter-industriales. Se supone que los factores se mueven mas
facilmente a la produccion de otra variedad en el mismo sector que no a la produccion
en otro sector. De esta forma, se producird un movimiento intra-industrial cuando la
reduccion en la produccion de una variedad se compense con la expansion en la
produccién de otra, mientras que los cambios netos en la produccion entre los sectores

conducird a cambios factoriales inter-industriales.

Los movimientos de trabajo intra-industrial (L/IM) vendran dados por la

siguiente expresion:
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_ z,-|ALi1 +AL;,

Zz‘ z.f ‘ALU ‘

LIM =1 (5.4)

Esta medida’ expresa la proporcién de movimientos del factor trabajo de
caracter intra-industrial en relacion al total de los cambios del trabajo. Este indice
tomara valores entre 0 y 1. Es igual a 0 cuando todos los movimientos del trabajo son
entre los dos sectores (inter-industrial) y serd igual a 1, cuando los movimientos del
trabajo son entre variedades del mismo sector (intra-industrial). Sin embargo, no da
ninguna informacion sobre el tamafio absoluto de los cambios inter e intra-industrial®.
Asi, el tamafio absoluto de los movimientos de trabajo intra-industrial (L/IMA) vendra

dado por:

LIIMA = [Z > (az, )} -3 JAL, +AL, (5.5)

i

cumpliéndose que si en el sector i = 1, aumentan las dos variedades y en el sector i = 2,
caen las dos, entonces LIIMA = 0, lo que quiere decir que los movimientos de trabajo
son de caracter interindustrial. Por el contrario, si en el sector i = 1, una variedad
aumenta mientras que la otra disminuye y en el sector i = 2, sucede lo mismo, de tal
forma que se anulan todos los incrementos, entonces LIIMA = 1, lo que significa que

los movimientos de trabajo son de caracter intra-industrial.

Por otro lado, la medida absoluta correspondiente a los movimientos de trabajo

inter-industriales (LHMA_) es:

LIMA™ = |AL, +AL, (5.6)

i

> Nétese que esta medida se ha construido de una manera anéloga al indice A.
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El comercio intra-industrial marginal (CIIM) por sector puede escribirse como:

AX, +AX,,
4 =1-——" (5.7)
AX, |+]AX |
donde la media de la economia total para el indice A es:
> |Ax, +Ax,
A=1-= (5.8)

Zz‘ z.f ‘AXU ‘

Una vez expresadas las variables del modelo y la forma de medirlas, es
necesario estudiar si existe, en primer lugar, una relacion entre el comercio intra-
industrial y los cambios en el factor trabajo y, en segundo lugar, la relacién entre el

comercio intra-industrial marginal y los cambios en el trabajo.

Para analizar la posible relacion entre el CII, medido con el indice de GL y los
cambios en el trabajo, hay que comparar las ecuaciones (5.3) y (5.4), ya que tendria que
existir una relacion funcional entre Xj; y AL;. Sin embargo, segin el modelo no existe

ninguna relacion entre estas dos variables.

Se podria encontrar una relacion entre el CII y los movimientos de factores si
hubiera una relacion entre Xj; y AX;;. Como AL; y AXj si estan relacionadas (en la
ecuacion 5.1 se puede encontrar esta igualdad) entonces X;; y AL; lo estarian a través de
AX;; . Pero, de nuevo el modelo no demuestra ninguna relacion entre estas dos variables.
Por otro lado, es muy poco probable que el nivel o volumen de exportaciones o

importaciones de un bien de un pais esté relacionado con el cambio en ese volumen.

Todo ello explica por qué se ha dudado sobre la importancia del CII en los
problemas del ajuste y se desarrollaran otras medidas que fueran capaces de identificar

los cambios en el comercio intra-industrial.

6 Para ello, se construyen medidas anélogas a la medida C de Briilhart
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En cuanto a la relacion entre el comercio intra-industrial marginal -medido con
el indice A- y los cambios en el factor trabajo es mas sencilla de obtener. Si se

combinan las ecuaciones (5.1), (5.4) y (5.8) se llega a la conclusion de que:

A=LIM (5.9)
Como A=1- ZJAX” +AX,, y
2.2 A%,
LIIM =1— 2 |AL, +AL,

zizj‘ALif‘
y AX, =AP, =AL,

es decir, que segun este modelo, el tamafio relativo de los cambios en el comercio intra-

industrial es igual al tamafo relativo de los cambios del trabajo intra-sectorial.

Segun este modelo también hay una relaciéon entre el indice A y el tamafio

absoluto de los cambios del factor trabajo.

Si se combinan las ecuaciones (5.5), (5.6) y (5.8) se obtiene que:

A= LIIMA (5.10)

1
22,/

Como A=1- Zi|AX“ +AX, — ziz_/‘AXU‘_ZJAXn +AX, _

Zz‘ Z./’ ‘AXU‘ Zz‘ Z./’ ‘AXU‘

(Como AX = AL quedaria lo siguiente)

X DAL =Y AL ALY iy

. 2.2, DI
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y también:

1—A= LIIMA™ (5.11)

1
22 [ax|

Asi, hay una relacion positiva entre el CIIM y el valor absoluto de los cambios
del trabajo intra-sectorial, y, al contrario, existe una relacion negativa entre el CIIM y el
valor absoluto de los cambios en el factor trabajo de tipo inter-industrial. Como esta
relacioén no es constante, sino que depende de la suma de los cambios en el comercio en
términos absolutos, resultaria util introducir medidas como C y UMCIT para

complementar el indice A’.

Si se asume que los cambios del factor trabajo de tipo inter-industrial son mas
costosos que los movimientos intra-industriales, entonces la expresion (5.9) explicaria
una relacion negativa entre el indice A y los costes de ajuste. Y de esta forma, se habria

obtenido la relacion entre el CIIM y los cambios en el factor trabajo.

7 Recuérdese que UMCIT = [AX-AM|
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5.3. Evidencia empirica

Para analizar la relacion entre el comercio intra-industrial marginal (CIIM) y los
costes de ajuste se han realizado tanto andlisis de correlacion y analisis de regresion
como datos de panel. Antes de tratar cada uno de estos dos tipos de analisis hay que
mencionar que no se utilizan siempre las mismas variables exdgenas y que la variable

dependiente tampoco es la misma en los diferentes estudios.

La mayoria de los estudios han utilizado el cambio porcentual en el empleo
como una variable para aproximar los costes de ajuste, debiendo mostrar una relacion
inversa, es decir, los costes de ajuste seran mayores a medida que el cambio en el
comercio provoque un mayor desempleo. Si se produce un incremento en las
importaciones de un bien que compite con la producciéon nacional, habrd una
disminucién en la demanda de ese sector. En el corto plazo, sera el trabajo el factor que
sufrird los primeros efectos de las presiones del ajuste. El impacto exacto dependera de
la estructura del mercado de trabajo. La HAS supone que cuando los cambios de las
importaciones y las exportaciones se producen en un mismo sector, los costes de ajuste
seran mas bajos que cuando se producen en sectores distintos. Sin embargo, esta
aproximacion no se adectia con una definicion amplia de costes de ajuste que tenga en
cuenta también el desempleo friccional y las diferencias salariales que tendrian lugar
entre la actividad que pierde trabajadores y la que estd en expansion, y no se refiera solo
a aumentos y disminuciones netas en el empleo total. En algunos estudios, junto con el

cambio en el empleo, también se ha utilizado la variacion en la produccion.

Segun Briilhart y Elliott (1998) y Briilhart (1999), los cambios porcentuales en el
empleo serian una medida del resultado neto en el empleo que genera el cambio
comercial mas que de los costes de ajuste, que se quieren aproximar aqui. Sugieren que
una forma de solucionarlo podria ser utilizar la variacion en el empleo en términos
absolutos para aproximarse a los costes de ajuste. Suponen que el desempleo friccional
estd relacionado con el tamafio del cambio en el numero de empleos en un sector. Lo
optimo, sin embargo, seria disponer de datos de los flujos del empleo intra e inter-
sectorial, asi como de la dispersion salarial tanto a nivel intra como inter-sectorial, lo

cual resulta muy dificil.
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A continuacion se hace una revision de los distintos tipos de andlisis estadistico
y econométrico que aparecen en la literatura y que son principalmente de tres tipos:

analisis de correlacion, analisis de regresion y datos de panel.

5.3.1. Analisis de Correlacion

Se han realizado varios estudios donde se intenta relacionar el comercio intra-
industrial, el comercio intra-industrial marginal y el ajuste. El método mas simple es
calcular los coeficientes de correlacion de Pearson entre las variables que representan

distintos tipos de estructuras de comercio y variables de variacién del empleo sectorial.

La mayoria de los trabajos realizados han utilizado el cambio en el empleo y en
la produccion como variables que permiten una aproximacion en la medicion de los
costes de ajuste. En el cuadro 5.1 se muestran los trabajos realizados; tratan de analizar
la correlacion entre el cambio en el empleo y el cambio en la produccion, con variables

de comercio que se pueden agrupar en dos categorias:

e las que representan el resultado del comercio: incremento de las exportaciones,

incremento de las importaciones y el indice B de Briilhart.

e Las que muestran la estructura comercial como son, el indice de GL, el incremento

de ese indice, el indice A de Briilhart, la medida C de Briilhart y la medida GHME.

Entre los resultados mas importantes se encuentra que ninguna de las
correlaciones entre variacion en el empleo y variacion del indice de GL es significativa
(excepto en el caso de Holanda). Se encuentran resultados mas favorables con la medida
de CII marginal. Esto mostraria alguna evidencia empirica de que las medidas de CII
marginal estdn mas relacionadas con el cambio estructural que con los indices estaticos

de CIIL.

Sin embargo, la mayoria de los coeficientes de correlacion que se obtienen son
bajos y no significativos, lo cual no deberia sorprender, ya que las variaciones en el
empleo en una industria estdn determinadas por muchos otros factores y soélo

indirectamente por patrones de comercio. Es mads, si se analizan con mayor
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detenimiento los resultados se observa que el crecimiento en las importaciones se
relaciona positivamente con el aumento del empleo, es decir, el incremento de las
importaciones no parece haber reducido los empleos nacionales (como se podria
esperar), sino que parece haber acompafiado a los sectores en expansion, donde o los
bienes intermedios son importados para sostener el crecimiento de la produccion

nacional, o el crecimiento en la demanda nacional es tal que puede absorber ambos:

. . ., . 8
unas importaciones mayores y una produccion nacional mayor".

¥ Lovely y Nelson (2002) desarrollan un modelo donde la demanda nacional estaria formada por
productos acabados y productos intermedios.
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Sin embargo, estos resultados deberan ser interpretados con cautela por dos

razones:

e [a variable dependiente, es decir, los costes de ajuste, necesita ser especificada
adecuadamente. Ya se ha mencionado anteriormente que la mayoria de los analisis
usan las variaciones porcentuales en el empleo como una proxy inversa para los
costes de ajuste: cuanto mayor es el crecimiento de una industria, mayores son las
presiones esperadas para relocalizar el factor. Esto no es estrictamente consistente
con la definicion tedrica de ajuste, que tiene en cuenta también el desempleo
friccional procedente de los movimientos del trabajo inter e intra-sectorial y los
diferenciales salariales, no uUnicamente, aumentos o disminuciones netos en el
empleo sectorial total. Los cambios porcentuales en el empleo es una medida del
rendimiento (resultado) neto del empleo més que de costes de ajuste. Una alternativa
podria ser usar las variaciones en el empleo en términos absolutos, pero, en los dos
casos en los que lo utilizan : Rossini y Burattoni en el caso de Italia y Porto y Costa
para Portugal, los coeficientes son bajos y solo en el segundo, significativos. Y, en
el caso de Reino Unido, analizado por Briilhart y Elliott (2002) utilizan otras
variables dependientes, sin embargo, los coeficientes que obtienen son bajos vy,
cuando la variable dependiente es la variabilidad del salario el AGL y GHME son

significativos.

¢ [a metodologia de la correlacion es de naturaleza uni-dimensional y no puede tener

en cuenta determinantes multiples de ajuste.

5.3.2. Andalisis de Regresion

Los andlisis de regresion resuelven el segundo problema que se sefalaba en el
analisis de la correlacion porque utilizan el comercio intra-industrial marginal como
uno de los regresores y otra variable para captar el ajuste. Estos estudios obtienen
resultados interesantes que no son faciles de comparar porque usan especificaciones
distintas. Esto mostraria, de alguna manera, la necesidad de profundizar mas sobre
los aspectos tedricos y empiricos de la teoria del comercio y cambio estructural (o

costes de ajuste). En el cuadro 5.2 se ofrecen los estudios de los costes de ajuste
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realizados con regresiones. A continuacion se van a tratar de agrupar los distintos
estudios aunque no todos utilicen las mismas variables explicativas, con el fin de
hacer la explicacion mas sencilla. Se pueden dividir los estudios en dos categorias,
por una parte, los estudios que utilizan el cambio en el empleo como variable

dependiente y, por otra, los que utilizan otras variables dependientes.

e Estudios que utilizan el cambio en el empleo como variable independiente.

Autores como Briilhart y Elliott (1998), Tharakan y Calfat (1999), Sarris,
Papadimitrou y Mavrogiannis (1999) y Blanes (2002a) utilizan la variacion en el
empleo como variable para aproximar los costes de ajuste, de tal forma que cuanto
mayor sea el crecimiento de un sector, mas altas seran las presiones para relocalizar el
factor trabajo. Para medir el cambio en el empleo los tres primeros trabajos utilizan la

siguiente expresion:

— Lt — Lt—n
05x(L,+L,_,)

En cambio Blanes (2002a) utiliza los cambios en el empleo en valor absoluto, es

decir:

_ |Lt - Lt—n
0,5x(L, +L,_,)

Sin embargo, a pesar de que Briilhart y Elliott (1998) utilizan la primera
expresion, ya se ha mencionado que en su trabajo sugieren que medir los costes de
ajuste a través del cambio en el empleo no esta muy de acuerdo con la definicion de
costes de ajuste, que abarcaria también el desempleo friccional que se produce tanto por
los movimientos intra-sectoriales como por los movimientos entre distintos sectores y
las diferencias salariales. Segun ellos, los cambios en el empleo nos mostrarian mas qué
ha sucedido con la variable empleo que con los costes de ajuste. Por ello, plantean como
alternativa utilizar el cambio en el empleo en términos absolutos por sectores, dando por
supuesto que el desempleo friccional estd relacionado con el tamafo del cambio en el

nimero de empleos que proceden de un determinado sector. Para ellos, lo 6ptimo seria
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disponer de datos de los cambios en el empleo intra e inter-sectorial, asi como

informacion de la dispersion salarial intra e inter-sectorial.

Cuadro 5.2. Estudios de regresion de los costes de ajuste

Variable dependiente Variables independientes Signo
esperado
IRLANDA (1980-90) A empleo A PROD: Variacién productividad por trabajador )
A DCON: Variacién del consumo aparente )
Briilhart y Elliott (1998) TPER: Variable dummy del rendimiento )
del comercio derivada del indice B toma
el valor 1 si B 0 y toma el valor 0 si B <0
CIIM (A): Comercio intra-industrial marginal )
medido a partir del indice A
BELGICA (1980-1990) A empleo DO: Cambio en el output +)
IP: Penetracion de las importaciones ()
Tharakan y Calfat (1999) EP: Expansion de las exportaciones )
indice A )
indice B ()
GHME ©)
GRECIA (1978-1987) A empleo A PROD: Variacion absoluta de la productividad (-)
por trabajador
ADCON: Variacion absoluta del consumo aparente (+)
Sarris, Papadimitriou y EP: Propension media exportadora (+)
Mavrogiannis (1999) IP: Propension media importadora (-)
indice A (+)
indice B (+)
ESPANA (1988-1992) A empleo GAC: Nivel de apertura comercial (+)
indice A (-)
Blanes (2002a) GL (-)
GLVA (+)
GLVB (+)
GLH ()
AGL ()
A GLVA (+)
A GLVB (+)
A GLH (-)
REINO UNIDO (1979- Duraciéon media del ~ |[TRADE: Intensidad del comercio (X+M)/VAB (-)
1991) desempleo (+)
(+)*
Briilhart y Elliott (2002) Variabilidad de los  |GL (-)
salarios: A GL (-)
- Desviacion standard ~ |CIIV (-)
de las tasas de salario CIIH (-)
real a nivel sectorial GHME (-)
- Flexibilidad salarial ~ |indice A (-)

* Los tres signos esperados de la variable TRADE, corresponden al signo esperado para cada una de las

variables dependientes, en el orden que se encuentran en el cuadro.

Fuente: Elaboracion propia.
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En cuanto a las variables independientes todos ellos coinciden en utilizar el
indice A para medir el comercio marginal intra-industrial. Sin embargo, mientras que el
signo esperado para esta variable es positivo para todos los trabajos, Blanes (2001)
espera que sea negativo. Esto es consecuencia de la utilizacion del cambio del empleo
en valores absolutos. En los primeros se espera que el indice A y el cambio en el
empleo estén relacionados positivamente porque se interpreta que el empleo aumenta
cuanto mayor sea el CIIM del pais y, por tanto, menores costes de ajuste. En cambio,
Blanes (2002a) argumenta que tienen que tener una relacion negativa porque la
variacion del empleo serd mayor cuanto menor sea el comercio intra-industrial
marginal. Segun este autor, los cambios en el empleo industrial, tanto positivos como
negativos (de ahi que utilice el resultado en valor absoluto) deberian ser menores si el
comercio se expande por el aumento o la disminucién simultanea de exportaciones e
importaciones en el mismo sector (es decir, cuanto mayor sea el valor del indice A) mas
que por aumentos y disminuciones del comercio entre distintos sectores. Ademas,
distingue entre CII vertical y horizontal y espera que solo el CII vertical tenga un signo

negativo respecto a la variable dependiente.

En esta tesis se va a seguir la primera opcion, es decir, que el crecimiento del
empleo serd mayor cuanto mayor sea el comercio intra-industrial marginal y, por tanto,
los costes de ajuste seran menores.

Las variables independientes que se utilizan en la mayoria de los trabajos son:

- Produccién y demanda.

Para analizar la relacion entre el cambio del empleo y la produccion y

demanda utilizan distintas variables:

o Variaciéon de la productividad por trabajador por sectores.
Cuanto mas productivo sea el trabajo menos empleos se crean
y, por tanto, el coste de ajuste en términos de desempleo sera
mayor. Esta variable la utilizan Briilhart y Elliott (1998) y
Sarris et al. (1999), en ambos estudios se obtiene el signo

esperado y es significativa.
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o Variaciéon del consumo aparente’. Si el consumo aparente
aumenta implica un crecimiento del empleo. Esta variable la
utilizan Briilhart y Elliott (1998) y Sarris et al. (1999), en

ambos estudios se obtiene el signo esperado y es significativa.

o Cambio en el output. Si el output aumenta, aumentard el
empleo. Esta variable la utilizan Tharakan y Calfat (1999). Para
ellos es la variable méas importante porque explica la mayor
parte del empleo. Obtienen el signo esperado, ademas de ser

significativa.

- Estructura de comercio.

Para analizar la relacion entre el comercio y el cambio en el empleo los

estudios utilizan distintas variables que son:

o Penetracién de las importaciones'® que es utilizada por
Tharakan y Calfat (1999) y la propension media importadora
que la utilizan Sarris et al. (1999). Se espera que si aumenta
cualquiera de las dos variables disminuya el empleo. En ambos
estudios se obtiene el signo esperado, pero en ningun caso es

significativa.

o Expansion de las exportaciones'' que la utilizan Tharakan y
Calfat (1999) y la propension media exportadora que la utilizan
Sarris et al. (1999). Se espera que si aumentan estas variables
aumente el empleo. En los dos estudios se obtiene el signo
esperado, pero, mientras que en el primero el coeficiente no es
significativo, en el segundo si y, ademas, es la variable que mas

influye en el cambio del empleo.

? Consumo Aparente = Produccion + Importaciones - Exportaciones
' Penetracion de las importaciones = M; / (PA+M-X;)
' Expansion de las exportaciones = X; / P;
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o Nivel de apertura'?. Esta variable la utiliza Blanes (2002a) pero
no es significativa, ademas, los valores de su coeficiente son

casi irrelevantes.

o Resultado del comercio. Se utilizan dos variables: por un lado
la variable B, que utilizan Tharakan y Calfat (1999) y Sarris et
al. (1999). Se espera que exista una relacion positiva entre B y
el crecimiento del empleo ya que los sectores que tengan un
buen resultado (es decir, que las exportaciones crezcan por
encima de las importaciones) tendran un crecimiento en el
empleo. En el primer estudio, los resultados muestran que esta
variable no estd relacionada con los cambios en el empleo. Y,
en el segundo, es significativa cuando en la regresion no se
incluye la propension media exportadora e importadora. Por
otro, una variable dummy que toma el valor 1 si B> 0 (lo que
implica que AX > AM) y toma el valor 0 si B <0 (que significa
que AX < AM). Esta variable la utilizan Briilhart y Elliott
(1998). Igual que en el caso anterior, se espera que exista una
relacion positiva entre esta variable y el cambio en el empleo.
Los resultados obtenidos en este estudio es que es significativa

y se obtiene el signo esperado.

- Comercio intra-industrial.

Para analizar la importancia del comercio intra-industrial también

utilizan distintas medidas que son las siguientes:

o Indice A, que es utilizado en todos los estudios. En todos,
excepto en el de Blanes (2002a), se espera que en los sectores

donde el nivel de comercio intra-industrial sea importante los

(M+X),_, +(M+X),
0._, +0,

12

Nivel de apertura =
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niveles de empleo deberfan ser estables'. Briilhart y Elliott
(1998), encuentran esta relacion positiva pero no significativa y
llaman la atencion sobre la necesidad de encontrar un modelo
que capte los cambios en el empleo y la multiplicidad de sus
determinantes, analizando si estan o no relacionados con el
comercio. Para Sarris et al. (1999) en cambio, si es
significativa, mientras que para Tharakan y Calfat (1999) no
parece que esta medida esté relacionada con los cambios en el
empleo. Para Blanes (2002a) el coeficiente de esta variable si es

significativo.

o GHME es utilizado por Tharakan y Calfat (1999), que obtienen
que existe una relacion negativa entre GHME y el cambio en el

empleo, aunque no es significativa.

o Indice de Grubel y Lloyd (GL) la utiliza Blanes (2002a) vy,
ademas, distingue entre CII vertical de baja y alta calidad y CII
horizontal tanto en el afo inicial del periodo como el afio final.
Se espera que todas las variables tengan una relacion negativa
con el cambio en el empleo excepto en el caso del comercio
intra-industrial vertical. Obtiene una relacién negativa en todos
los coeficientes incluso para el comercio vertical aunque los

resultados son menos robustos que para el comercio horizontal.

o Variacién del indice de GL es utilizado por Blanes (2002a).
También utiliza los cambios de este indice diferenciando entre
CII vertical de baja y alta calidad y horizontal. Obtiene que
existe una relacion negativa entre el cambio del GL y el cambio
en el empleo excepto para los cambios en el indice GL vertical
y de baja calidad, pero no son significativos. En este caso, son
significativos el cambio del CII horizontal y el cambio total del

indice GL.

" Ya se ha explicado mas arriba, por qué Blanes espera que la relacion entre el cambio en el empleo y el
CIIM tenga un signo distinto al resto de los estudios.
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Los resultados en todos esos estudios no son coincidentes en lo que respecta al
cumplimiento de la Hipotesis del Ajuste Suave, es decir, no aparece una evidencia clara
de que la expansion del comercio intra-industrial conlleve unos menores costes de
ajuste. Tharakan y Calfat (1999), para el caso de Bélgica no encuentran evidencia de
que exista alguna relacion entre el comercio intra-industrial marginal y el cambio
sectorial y, de hecho, el proceso del Mercado Unico Europeo produjo un ajuste inter-
industrial muy costoso. Briilhart y Elliott (1998) si encuentran un impacto positivo,
aunque débil, del CII marginal y el cambio en el empleo. Pero no hay evidencia de que
a pesar de que el incremento del comercio intra-industrial sea mayor los costes de ajuste
para los paises de la UE fueran menores. En cambio, Sarris et al. (1998) encuentran que
para Grecia la expansion comercial y el aumento de la especializacion industrial han
tenido un impacto positivo sobre el empleo. Por tltimo, en Blanes (2002a), para el caso
de Espaiia, los resultados obtenidos apoyan de alguna manera la hipoétesis, es decir que
ante un mayor comercio intra-industrial marginal, la variacion del empleo es menor vy,
por tanto, los costes de ajuste también, aunque para este autor, la HAS se apoya tanto
con la medida A como midiendo el nivel de CII con los valores iniciales y finales del

indice GL.

e [FEstudios que utilizan otras variables dependientes distintas del cambio en el empleo.

Otro estudio distinto a los anteriores lo realizan Briilhart y Elliott (2002) donde
utilizan otras variables dependientes distintas al cambio en el empleo. Estudian la
relacion entre comercio y cambios en el mercado de trabajo en el sector de las
manufacturas en el Reino Unido durante la década de los 80. Para analizar los costes de
ajuste introducen tres medidas alternativas: duracion media del desempleo, variabilidad
de los salarios a nivel sectorial y flexibilidad de los salarios a nivel sectorial. Como
variables independientes utilizan variables de comercio: el indice de GL, la variacion
del indice GL, el comercio intra-industrial vertical, el comercio intra-industrial
horizontal, la medida de GHME, el indice A para medir el comercio intra-industrial

marginal y una variable TRADE que mide la apertura del pais.

Encuentran evidencia de que un alto grado de comercio intra-industrial esta

asociado con una menor flexibilidad salarial a nivel sectorial y la duracion media del
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desempleo no parece estar significativamente afectada por el comercio intra-industrial.
Los resultados que obtienen confirman la Hipotesis del Ajuste Suave en el sentido de
que el CII ocasiona necesidades relativamente pequefias de servicios de ajuste,
entendiendo por esto, los costes de reciclaje y relocalizacion geografica de los
trabajadores, y los costes de ajuste fisicos, es decir, un mayor nimero de desempleados,
parecen ser un rasgo del ajuste estructural relacionado con el comercio que debido a las
rigideces salariales. Ademas, encuentran (al igual que Blanes (2002a) que el CII vertical
estd mas relacionado negativamente con los costes de ajuste que el CII horizontal. Y, de
todas las medidas de comercio intra-industrial utilizadas, se obtienen unos resultados

mejores con el indice A.
5.3.3. Estudios con Datos de Panel

Briilhart, Murphy y Strobl (1998) y Briilhart (2001) utilizan los datos de panel
para analizar si el comercio intra-industrial marginal tiene unos costes de ajuste mas

bajos en el mercado de trabajo. Lo estudian para Irlanda en el periodo 1979-1990.

El ajuste del empleo lo aproximan con una variable que tiene en cuenta si éste

aumenta o disminuye; asi, la variable dependiente es:

(POS, + NEG, -|POS, - NEG,|)  |POS, - NEG,
INTRA, = _1-
POS, + NEG, POS, + NEG,

Expresa el porcentaje del empleo intra-industrial sobre la relocalizacion del
empleo total (L) en el sector industrial.
POS,=> L, —L,

cuando L;; > L.,

t—n

cuando L;; < L.,

it—n

NEG, =) |L, - L

siendo L el nimero de empleos, i la empresa, ¢ el tiempo. Los valores de INTRA oscilan

entre 0 y 1. Sera cero cuando se produzca tanto un aumento neto del empleo como una
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disminucion (es decir, POS;= 0 6 NEG; = 0) y sera 1 cuando el aumento del empleo en

una empresa se compense con una disminucion (es decir, POS;= NEGy).

El modelo econométrico utilizado es:

INTRA =, + BTECH , + B, WAGE, + B,CONC,, + B,FOREIGN,, + B;ACONS,, +
+ B,IRADE,, + B, IIT, + 4, + €,

donde a es un efecto fijo, A es una variable dummy y € es un término de error (iid

random error term), i se refiere a los sectores y t son los afios.

En cuanto a las variables independientes que utilizan son las siguientes:

e TECH, es la intensidad tecnoldgica de un sector. Lo miden con el
porcentaje de trabajadores industriales sobre el total de trabajadores.
Cuanto mayor sea la proporcion de trabajadores empleados en la
industria, la variacion del empleo intra-industrial sera mayor.

e WAGE, son los sueldos y salarios anuales por empleado.

e (CONC, es el porcentaje de empleo que se concentra en las cuatro
mayores empresas del sector. Cuanta mayor sea la concentracion del
empleo, la variacion del empleo intra-industrial serd menor.

¢ FOREIGN, mide la participacién del empleo en las empresas que tienen
una participacion mayoritaria de capital extranjero. Esta variable tendra
una relacion negativa con la variacion del empleo intra-industrial.

e ACONS, es la tasa de variacion interanual del consumo aparente. Cuanto
mayor sea esta tasa, mayor sera la variacion del empleo intra-industrial.

e TRADE, mide la apertura del pais ((X+M)/PROD), cuanto mayor sea el
comercio total del pais, la variacion del empleo intra-industrial sera
mayor.

e [TT, se refiere al comercio intra-industrial y lo miden con tres variables

distintas:

231



- Indice de GL, que no deberia estar relacionado con la variable
INTRA.

- Indice A, que se espera que tenga una relacion positiva con el
cambio en el empleo intra-industrial, lo que significa que cuanto
mayor sea el cambio en el comercio intra-industrial mayor es el
cambio en el empleo intra-industrial.

- El indice C ponderado por el nimero de empleados. Se espera que
cuanto mas alto sea C mayor serd el cambio en el empleo intra-
industrial.

e ) es una variable dummy temporal.

Estos autores encuentran que si el CII se mide con un indice estatico como es el
de Grubel y Lloyd, la Hipdtesis del Ajuste Suave (HAS) no se cumpliria, porque el
coeficiente de esta variable no es significativo. Sin embargo, al utilizar el indice A, si
encuentran una relacion robusta y estadisticamente significativa con la tasa de cambio
del empleo intra-industrial, resultado que seria consistente con la HAS. Es mas, los
mejores resultados los encuentran con el indice A retardado un afio, lo que interpretan
como que los cambios en el comercio preceden a los cambios en el empleo. Encuentran
que las variables explicativas del cambio en el comercio son concentracion, la apertura

comercial y el indice A, todas ellas retardadas.
5.3.4 Otros modelos
Por ultimo, a pesar de que s6lo sea un modelo tedrico que no ha sido contrastado
empiricamente, es conveniente explicar que Briilhart (2002) propone un nuevo modelo
lineal para analizar los costes de ajuste (CA) en una determinada industria i:
CA=a | AX-AM|+ B (AX—AM) +y (| 4x| + | aM])
donde CA son los costes de ajuste en general, ya que no se especifica como medirlos; X

son las exportaciones y M las importaciones. Ademads, somete al modelo a cuatro

restricciones o hipotesis, que son:
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a > 0, lo que implica que los costes de ajuste aumentan
cuando aumenta el comercio no solapado.

B < 0, refleja que el aumento de las exportaciones
(disminucion de las exportaciones) tiene unos costes de
ajuste mas bajos (mas altos) que el incremento de las
importaciones (disminucion de las importaciones).

| o | > | B | , refleja que los costes de ajuste son mas bajos
(minimos) cuando las variaciones de las importaciones son
iguales a las variaciones de las exportaciones.

v > 0, refleja que los costes de ajuste se incrementan cuando

aumenta el valor absoluto del comercio total.

De esta forma, si se contrastan las restricciones se llegaria a que: la importancia

del CIIM se confirmaria si el a estimado fuera significativo, porque esto indicaria que el

grado de solapamiento de los cambios comerciales dentro de los sectores es importante

en los costes de ajuste ya que la variable | AX - AM | es la medida de Menon y Dixon

(1995) de comercio inter-industrial marginal. Por otro lado, la importancia del indice A

de Briilhart (1994) se obtendria si a fuera en términos relativos mayor a y. Y un [

estimado significativo indicaria que el rendimiento del comercio sectorial es importante

en los costes de ajuste y ademads, mostraria que el indice B de Briilhart (1994) o el de

Azhar-Elliott (2001)"* son importantes.

Sin embargo, como el autor plantea todavia existen dos grandes problemas sin

resolver:

e Estimar de una forma mas explicita los costes de ajuste en el mercado de factores,

que ¢l deja sin definir.

e Todavia no existe un modelo formal tedrico que pueda generar comercio marginal

intra e inter-industrial y que sirva de base para especificar modelos empiricos. La

eleccion de variables de control, por tanto, carece de una base tedrica coherente.

" Recuérdese que el indice de Azhar-Elliott (2001) es:

AX —AM
2|max(Ax],[ar )

9
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5.4. Modelo elegido para el caso espaiiol

El propdsito de este apartado es investigar la Hipotesis del Ajuste Suave para
Espana. Con ello, se pretende contribuir al debate acerca de si se cumple o no esta
hipotesis en la economia espafiola en el periodo 1988-1999, es decir, si los costes de
ajuste derivados del incremento del comercio han sido menores en los sectores donde
este aumento ha sido de comercio intra-industrial marginal (CIIM). La medida que mas
facilmente mide los costes de ajuste es el cambio en el empleo, por lo que sera esta
variable la que se utilice en los ejercicios que se realizaran a continuacion de

correlacion, regresion y datos de panel.

Por tanto la medida del coste de ajuste serd el cambio en el empleo'. Se supone

que cuanto mayores sean los costes de ajuste menor sera el crecimiento del empleo.

5.4.1. Variables explicativas

Las variables que se han construido para para contrastar la hipdtesis son:

e Variables de produccion:
- Cambio en el valor afiadido (V), se espera que si

aumenta el valor anadido aumente el empleo.

- Variacion de la productividad (P), si ésta se
incrementa el empleo disminuira. Esta variable la
utilizan tanto Briilhart y Elliott (1998), para
analizar el caso de Irlanda, como Sarris et al.

(1999) para Grecia.

' Blanes (2001) utiliza como variable dependiente el cambio en el empleo en términos absolutos. En el
Anexo 5.2 se puede encontrar una explicacion de los resultados obtenidos en nuestro caso, cuando se
utiliza esta variable como variable dependiente.
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e Variables de la estructura de comercio:

Expansion de las exportaciones (X), si las
exportaciones  aumentan el  empleo  se

incrementara.

Expansion de las importaciones (M), se espera que
si las importaciones se incrementan, el empleo

disminuira.

Expansion del comercio total, si el comercio (CO
= X + M) se incrementa, tendra un efecto incierto

sobre el empleo.

e Variables de ventaja comercial:

Cambio en la tasa de cobertura (XM = X/M), si la
tasa de cobertura se incrementa se supone que los
productos espafoles son mas competitivos y

mejorara el empleo.

Cambio en el saldo exterior (SE = X — M), si
aumenta el saldo exterior el empleo se

incrementara.

Cambio en la ventaja comercial relativa (VC = (X
- M)/(X + M)), si ésta se incrementa el empleo

aumentara.

e Variables de comercio intra-industrial marginal:

Incremento del indice de Grubel y Lloyd (G), se
espera que si este indice aumenta tendrd un efecto
positivo sobre el empleo. Esta variable la utiliza
Blanes (2002a) en su trabajo sobre Espana y
Briilhart y Elliott (2002) para el Reino Unido.
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indice A, cuya relacion con el cambio en el
empleo se espera que sea positiva porque cuanto
mayor sea el valor de A, menor sera el coste de
ajuste y, por tanto, mayor crecimiento del empleo.
Esta variable se utiliza en los estudios de regresion

mencionados en el apartado 5.3.

Medida GHME (Gl1) en valor absoluto. Se espera
que esté relacionada positivamente con el cambio
en el empleo. Esta medida la utilizan Briilhart y
Elliott (2002) para medir el incremento del
comercio intra-industrial en dos afios. Este indice
lo utilizan Tharakan y Calfat (1999) en su estudio

sobre Bélgica.

ndice GHME escalado (G2)'®. Al igual que la
medida anterior se espera que su relacion con el

cambio en el empleo sea positiva.

Los cambios en las variables se han calculado como tasas de crecimiento para

cada afio, es decir, por ejemplo para el empleo:

donde L es el empleo y ¢ el afio'”.

En el Anexo 5.1 puede encontrarse el detalle de los pasos seguidos para la

elaboracion de la base de datos.

'® E] GHME escalado (G2) se ha calculado dividiendo el valor del GHME (G1) por el comercio total del

afio inicial de cada periodo.

'" Excepto la variable G (correspondiente al incremento del indice GL) que esta calculada con diferencias.
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5.4.2. Analisis de correlacion

En primer lugar, se han calculado las correlaciones entre las variables
dependientes y variables explicativas. De nuevo, siguiendo a Leamer y Levinsohn
(1995) creemos que es interesante realizar este ejercicio debido a la no existencia de un

modelo teorico claro.

Los signos que se obtienen para todas las variables son los esperados, excepto en
el caso de las importaciones, que se obtiene un signo positivo, indicando que el
incremento de las importaciones favorece el crecimiento del empleo. A este resultado
han llegado otros estudios mencionados en el apartado 5.3. Una posible interpretacion
seria que se han incrementado las importaciones de productos intermedios necesarios
para la produccién y exportacion nacional, lo que habria llevado a un incremento del

empleo en esos sectores.

Cuadro 5.3. Correlaciones entre el cambio en el empleo y las variables explicativas

Variable | AV AP AX | AM |AXM | ASE | AVC | ACO G A G1 G2

AL 0,496** | -0,446* | 0,063 | 0,250** | -0,100 | 0,051 | 0,048 |0,197* | 0,028 0,279** | 0,161 0,314%*

(**), (*): La correlacion es significativa al nivel 0,01 y 0,05, respectivamente (bilateral).
Fuente: Elaboracion propia.

En cuanto a los coeficientes de correlacion, los valores mas altos los alcanza el
cambio en el valor anadido y la productividad, més que las variables de comercio, es
decir, las variaciones en el empleo parecen estar mas relacionadas con los cambios en la
produccioén que con los patrones de comercio. En cuanto a las variables de comercio
intra-industrial marginal, hay que destacar que aunque los coeficientes de correlacion
son bajos, son significativos el indice A de Briilhart y el indice GHME escalado,

mientras que la variacion del indice GL no lo es.

Estos resultados estan en la linea con los obtenidos por otros autores
(mencionados en el apartado 5.3 de este capitulo). Es decir, que las medidas de
comercio intra-industrial marginal (CIIM) estan mas relacionadas con el cambio

estructural que el indice estatico de GL de comercio intra-industrial, y que las
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variaciones en el empleo en los distintos sectores se deben mas a otros factores y sélo

indirectamente al cambio en el comercio.

Una diferencia entre este ejercicio y los casos mencionados anteriormente es que
ahora se han utilizado otras variables que muestran el resultado de comercio como son:
la variacion de la tasa de cobertura; del saldo exterior, de la ventaja comparativa y del
comercio total. Sin embargo, estas variables no presentan elevados niveles de
correlacion con las variables independientes, asi, hay que sefialar que s6lo en el caso del

incremento del comercio total, los coeficientes son significativos.

5.4.3. Regresion y Datos de panel

Los datos que tenemos recogen los valores correspondientes a los trece sectores
en los que se ha clasificado la industria espafiola en un periodo de tiempo (1988 —1999),

por lo que se tiene un panel de datos.

Partiendo del hecho que no hay un modelo tedrico claro ni una teoria aceptada

por todos, el modelo que se pretende contrastar en esta tesis es:

ALit = f(AVPit , AECit , AVCit , CHMit )

siendo AL la variacién del empleo, AVP la variacion de las variables de produccion,
AEC la variacidon de las variables de la estructura de comercio, AVC la variacion de la
ventaja comercial y CIIM las variables que reflejan el comercio intra-industrial
marginal, todas ellas mencionadas al comienzo de este apartado, i es el sector (i =

1...13) y tes el afio (t = 1989....1999).

Se realizd la estimacion suponiendo que la variable dependiente es el
crecimiento del empleo, tal y como suponen Briilhart y Elliott (1998), Tharakan y Calfat
(1999), Sarris, Papadimitriou y Mavrogiannis (1999), pero las variables explicativas
estan también en crecimiento. Ademas de ser ampliamente utilizadas en estudios de este
tipo se ha optado por las variables en tasas de crecimiento porque algunas de las

variables explicativas de este ejercicio, como el indice A o el G1 y G2 estan definidas
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como incrementos interanuales y no podrian usarse en un modelo en niveles. Por
ejemplo, lo interesante es analizar si el comercio que se ha creado es intra-industrial y si
ha provocado algtin efecto sobre el cambio en el empleo. Es decir, si los cambios en las
variables elegidas han producido o no un crecimiento en el empleo, como medida para

aproximar los costes de ajuste.

En el cuadro 5.4. se recogen las correlaciones bilaterales de las variables en tasas
de crecimiento. De nuevo se comprueba, como se menciono al principio del apartado
que el crecimiento del empleo esta correlacionado de una forma significativa con las
medidas de comercio intra-industrial: A, Gl (GHME sin escalar) y G2 (GHME
escalado) y no con el incremento del indice de GL. El crecimiento del empleo presenta
una correlacion mas alta con las variables de produccion, el crecimiento del valor
afiadido y de la productividad, pero, también sobresale la correlacion con el indice A de

Briilhart y con los indices G1 y G2.

Para analizar el efecto sobre el cambio en el empleo, se elegird una variable de
cada uno de los grupos establecidos. Es decir, una de produccion, otra de estructura de
comercio, otra de ventaja comercial y otra de CIIM. De esta forma, se evita la alta
correlacién que existe entre algunas variables. De hecho, se ha eliminado la variable

variacion del comercio total (CO), por su correlacion con las variables de CIIM.

Las estimaciones del modelo se intentaron realizar siguiendo la metodologia de
los datos de panel. Para elegir el método mas adecuado para estimar los coeficientes se
realizaron dos tipos de contraste, uno para analizar si existen efectos individuales

sectoriales y otro, para determinar si éstos deben considerarse fijos o aleatorios.
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Cuadro 5.4. Correlaciones entre las variables en crecimiento

\Y% ) X M XM SE vC CO G A G1
P 0,553%*
X 0,100 | 0,046

M |0.374%]0.140 [0,127

XM |-0,132 |-0,035 | 0,842** | -0,416%*

SE 0,025 -0,022 | 0,056 0,068 0,021

VC 0,020 -0,023 | 0,052 0,047 0,027 0,999%**

CO |0,335%%] 0,154 | 0,693** | 0,770%* 0,217** 10,106 0,089

G -0,074 | -0,099 | 0,626%* | -0,086 0,622** 1-0,018 |-0,023 | 0,280%*

A 0,351** | 0,085 | 0,157 0,333** -0,057 0,136 0,133 0,369%* | 0,052

G1 0,238%* | 0,083 | 0,226%* | 0,353** 0,012 0,028 0,025 0,399%* | 0,259** | 0,458**

G2 0,291%* | -0,001 | 0,761%* | 0,532%%* 0,400** | 0,084 | 0,069 0,818%* | 0,684** | 0,422%* | 0,489**

(**), (*): La correlacion es significativa al nivel 0,01 y 0,05, respectivamente (bilateral).
Fuente: Elaboracion propia.

Con el primer contraste se comprueba si la técnica de datos de panel es la
adecuada para estimar el modelo. Para ello, se tiene que realizar el test de la F y la
hipotesis nula que se contrasta es la igualdad de los efectos individuales. Si estos fueran
iguales entre ellos, y, por tanto, iguales a la constante de la regresion MCO, no tendria
sentido realizar la estimacion con la técnica de datos de panel, ya que no se podria
aprovechar su principal virtualidad, que es la de poder tener en cuenta la existencia de
esos efectos individuales. En ese caso seria equivalente a realizar una estimacion MCO

.. ~ 1
con un “pool” de datos de los sectores en los distintos afios' .

El segundo contraste se realiza para determinar si los coeficientes B se han de
estimar a través del modelo de efectos fijos o del modelo de efectos aleatorios. En el
modelo de efectos fijos los efectos individuales se tratan como un conjunto de N
coeficientes adicionales y se estimarian al mismo tiempo que los coeficientes § de las

variables explicativas. En el modelo de efectos aleatorios, se supone que los efectos

'8 El test de la F compara el valor de los residuos estimados en el modelo restringido con el valor de los
residuos estimados en el modelo sin restringir. Si la diferencia es pequefia, es decir, si el valor del
estadistico esta por debajo del valor de las tablas, se puede aceptar la hipdtesis nula de que al introducir la
restriccion no estamos tergiversando la naturaleza de los parametros. En cambio, en el caso contrario, si al
introducir la restriccion aumentan los residuos es porque dicha restriccion no se ajusta a los verdaderos
valores de los parametros y disminuiria la bondad del ajuste del modelo.
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individuales son una variable aleatoria inobservable e independientes de las variables
explicativas y, por tanto, forman parte de un término de error compuesto u;:

Uit = M;i T Vit

Arellano y Bover (1990), consideran que lo mas adecuado es no hacer distincion
entre modelo de efectos fijos y modelo de efectos aleatorios, sino que hay que suponer
que los efectos individuales son aleatorios y la distincion habria que hacerla si éstos

, . 19
estan o no correlacionados con los regresores .

En nuestro caso, a pesar de disponer de un conjunto de datos que forman un
panel, aqui se presentaran regresiones estimadas por MCO sobre el pool de datos. Se ha
realizado esta opcidon porque cuando se realizo el primer contraste para determinar si
existen efectos individuales de los sectores, el resultado indica que se debe aceptar la
hipdtesis nula de igualdad de estos efectos, por tanto, no tiene sentido hacer la
estimacion de los coeficientes P intragrupos y se acepta la regresion simple por MCO.
Esto se debe a que al transformar las variables en tasas de crecimiento, se han eliminado
los efectos individuales (véase Anexo 5.3). Los resultados de las regresiones realizadas

por MCO se encuentran en el cuadro 5.5.

En cuanto a las variables del primer grupo: variables de produccion, se observa
que tanto el incremento del valor afiadido como el de la productividad, son

significativas en todos los casos y presentan los signos esperados.

En la mayor parte de las regresiones se utiliza el incremento de la productividad
y no el incremento del valor afiadido, porque cuando se utiliza éste, el resto de las
variables no son significativas y no es compatible con el incremento de las

importaciones ni con ninguna de las variables de CIIM: A, G1 y G2.

' Para comprobar si existe o no correlacion entre los efectos individuales y las variables explicativas se
calcula el test de Hausman que se distribuye como una % de k grados de libertad. La hipotesis nula que se
realiza es la de igualdad de los parametros B calculados por el procedimiento intragrupos (estimando los
efectos individuales) y los calculados por el MCG (considerando aleatorios los efectos individuales). Si
esta diferencia es relativamente pequeiia, el estadistico calculado seria menor que es de las tablas y se
acepta la hipotesis. Esta hipotesis nula supone que los parametros calculados por MCG son también
consistentes y mas eficientes que los estimados por el procedimiento intragrupos porque E (x;, m;) =0y
los MCG estan calculados usando mas informacién que los intragrupos.
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Respecto a las variables del segundo grupo: variables que reflejan la estructura
de comercio, la variacion de las exportaciones, que solo se utiliza cuando la variable de
CIIM es el indice A debido a la alta correlacion que tiene con el resto de medidas de
CIIM, no es significativa, pero, presenta el signo esperado. La variacion de las
importaciones, en los dos casos que se utiliza, en ninguno de ellos se obtiene el signo

esperado y solo en uno es significativa.

En cuanto a las variables del tercer grupo: variables de ventaja comercial, hay
que destacar que ninguna de ellas es significativa. Ademas, en el caso del cambio en la
tasa de cobertura, no se obtiene el signo esperado, mientras que en el cambio del saldo
exterior (SE) y en el cambio en la ventaja comercial relativa (VC) de las cuatro

regresiones efectuadas no se mantiene el signo esperado.

Por tltimo, respecto al cuarto grupo de variables utilizadas: variables de
comercio intra-industrial marginal (CIIM), se observa que cuando se introduce el
cambio en el indice GL como medida del comercio intra-industrial marginal (CIIM) en
ninguno de los casos es significativo. Por el contrario, cuando se utiliza el indice A, el
GHME sin escalar (G1) y escalado (G2), se obtienen coeficientes estadisticamente
significativos que, ademas, presentan los signos esperados. Estos resultados parecen
confirmar que los indicadores que miden el CIIM estan mas relacionados con el cambio
en el empleo que el crecimiento del indice de GL, que, como ya se explico en el
capitulo anterior, no refleja adecuadamente si la variacién del comercio es de tipo intra-

industrial.

Por tanto, se considera que las regresiones (5), (10), (11), (12) y (13) son las que
obtienen unos mejores resultados por dos razones: una, que utilizan como variables de
CIIM, el indice A, G1 o G2 y no el incremento en el indice GL, que ya se ha visto que
no es significativo; y, dos, que cuando utilizan alguna variable de ventaja comercial, en

estas regresiones se obtienen los signos esperados.
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Por ultimo, las conclusiones que se obtienen de este analisis son:

® Que el cambio en la productividad va a influir significativamente sobre el

cambio en el empleo.

® Que los indices de CIIM: A, G1 y G2 también influyen en el cambio en el

empleo y, sobre todo, el indice A y G2. Lo que significa que a medida que

los niveles de estos indices son mayores los costes de ajuste en términos de

empleo Son menores.

Todo ello significa un apoyo a la Hipdtesis del Ajuste Suave en el sentido de que

si el crecimiento del comercio es de tipo intra-industrial los costes de ajuste,

aproximados con el crecimiento en el empleo, seran menores que si el crecimiento del

comercio fuera de tipo inter-industrial.

Cuadro 5.5. Estimaciéon MCO. Variable dependiente: Crecimiento del empleo

@ (2 3) ) 5 (6) @)
C 0,0046 | 0,0196** [-0,0038 |[-0,59E-03 |-0,0214* [-0,0212% |-0,0212%
(0,93) (5,07) (-0,74)  |(-0,14) | (-221) |[(-2,17)  [(-2,18)
AV 0,4320%* |0,4582%*
(5,98) (6,80)
AP -0,4501%* | -0,410%* -0,4354%* | -0,4344%* | -0,4345%*
(-6,81) | (-5,86) (-6,66) | (-6,64) | (-6,64)
AX 0,0074
(0,49)
AM 0,1166%* 0,0289
(4,44) (0,98)
AXM
ASE 0,20E-03 -0,15E-04
(0,54) (-0,04)
AVC 0,21E-03 -0,33E-04
(0,53) (-0,08)
G (en diferencias) [0,0086 [-0,0169 [0,0797 [0,0754
(0,11) (-0,19)  |(0,95) (0,90)
A 0,1405%* [0,1431%* |0,1433%*
(4,35) (4,44) (4,45)
G1
G2
R’ ajustado 0,2836 10,1837 10,2399 10,2360 |0,2862 10,2850 |0,2850
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Cuadro 5.5 (Continuacion)

®) ® (10) an az) 13)
C -0,0201* |0,015** |0,014** |0,015*¥* |0,77E-02 |0,78E-02
(-2,09) (3,80) (3,68) (3,69) (1,78) (1,78)
AV
AP -0,4370%* | -0,4285%* | -0,4238%* | -0,4239** | -0,4088** | -0,4087**
(-6,73) (-6,34) (-6,22) (-6,22) (-6,26) (-6,26)
AX
AM
AXM -0,021 -0,02
(-1,39) (-1,61)
ASE 0,17E-03 0,76E-04
(0,47) (0,21)
AVC 0,17E-03 0,84E-04
(0,43) (0,22)
G (en diferencias)
A 0,1406**
(4,43)
G1 0,5E-10** | 0,5E-10** | 0,5E-10**
(2,73) (2,67) (2,68)
G2 0,1748%* | 0,1749%*
(4,37) (4,38)
R’ ajustado 0,2949 0,2365 0,2234 0,2232 0,2821 0,2822

(**), (*): La correlacion es significativa al nivel 0,01 y 0,05, respectivamente (bilateral).
Fuente: Elaboracion propia.

Estos resultados son, en cierta medida, similares a los obtenidos por Blanes
(2002a) que contrasta la HAS para el caso espafiol, en el periodo 1988-1992, teniendo
en cuenta la naturaleza del comercio intra-industrial, es decir, si es horizontal o vertical.
Como variable dependiente utiliza el valor absoluto de la variacién en el empleo en

todos los sectores y estima la siguiente ecuacion:

AEZOC+IBC1]i+yGACi+ﬂi

Donde:

i es el sector de la Encuesta Industrial (i =1, ..., 75)

CII viene aproximado por varias medidas de comercio intra-industrial, donde se
incluyen el indice GL (distinguiendo entre CII horizontal, vertical, vertical de alta
calidad y vertical de baja calidad), las variaciones de estos indices y el indice A de CII
marginal.

GAC es el grado de apertura sectorial®.

20 . .y [
El grado de apertura sectorial se calcula con la expresion siguiente:
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Los resultados que obtiene mas comparables los de esta tesis se recogen en el

Cuadro 5.6.

Cuadro 5.6. Estimaciones por MCO de Blanes (2002a)

Constante GAC CIll R’
A 0,17%%%* 0,11 0,37 0,06
AGL 0,15%%%* 0,01 -0,44% 0,04

*#% * nivel de significatividad con un grado de confianza del 99 y 90 por 100, respectivamente.

Fuente: Tomado de Blanes (2002a), pag. 73.

Estos resultados, tal y como su autor afirma, dan un claro apoyo a la HAS
cuando se mide el CIIM con el indice A de Briilhart mientras que no sucede lo mismo
cuando se aproxima el CIIM con el incremento del indice GL. Segun el autor, el
comercio intra-industrial marginal (medido con el indice A) es mayor en los sectores

donde predomina el CII horizontal.

5.5. Una aproximacion grafica a la relacion entre costes de ajuste y CIIM

Para profundizar en la comprension de la relacion entre costes de ajuste y CIIM,

en este epigrafe se va a analizar graficamente, la relacion existente entre la evolucion
;4. . .. . . . 21

del empleo y el indice a que aproxima el comercio intra-industrial marginal™ entre los

afos 1989 y 1999.

En el grafico 5.1 se puede observar que el cambio en el empleo del conjunto de
la industria manufacturera y los niveles del indice A que se alcanzan en el conjunto del

comercio de manufacturas en cada afio, siguen una trayectoria semejante.

(X + M)y + (X + M),
Py + Py,

siendo P la produccion.
! En el anexo 5.4 se pueden encontrar los graficos correspondientes a la relacion entre el crecimiento del
empleo y las medidas de CIIM G1 y G2.

GAC =
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Grafico 5.1. Crecimiento del empleo e indice A (1989-1999)
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Fuente: Elaboracion propia.

Esto puede deberse a que ambas variables se vean influidas por el ciclo
econoémico. El grafico 5.2 muestra que, en efecto, la evolucion del nivel de empleo en
las manufacturas estd marcada por la evolucion del ciclo econémico, en este caso

aproximado con la evolucion del VAB manufacturero.

Grafico 5.2. Evolucion del empleo y del VAB p. c. (1986-1999)
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Fuente: Elaboracion propia.

El grafico 5.3 compara las tasas de crecimiento de ambas variables. En ¢l puede
observarse como la tasa de crecimiento del empleo en el periodo considerado sigue muy

de cerca la evolucion del VAB. En los ultimos tiempos y para el conjunto de la
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economia espafiola, estos valores se han ido acercando progresivamente, a medida que
se ha ido flexibilizando el mercado laboral. En el grafico se aprecia claramente como
para la generacion de empleo industrial hacian falta tasas de crecimiento del VAB
industrial por encima del 2 por ciento. Cuando se registraron en el periodo tasas
inferiores a ese valor, en el periodo 1992-1994, se registrdé una destruccion neta de

empleo.

También se aprecia una relacion entre la evolucion del ciclo econdomico y el
indice A, es decir, con el nivel de CII marginal en el periodo. Lo mas evidente que se
observa (véase grafico 5.4) es una caida de este CIIM en el afo 93, caida que sin duda
tiene que ver con la recesion que vivid la economia espafola y la crisis cambiaria
experimentada por este pais. El encarecimiento de los productos extranjeros y la atonia
de la demanda interna dio lugar a que el nivel de CII en el crecimiento del comercio,
que es lo que mide el indice A, fuera el mas pequefio de todo el periodo, debido a que el
crecimiento de las exportaciones no estuvo acompanado de uno similar de las
importaciones. No obstante, y fuera de ese episodio, donde las variaciones son
simultaneas, la relacién no es tan estrecha, ya que el indice fluctia en la parte final de
los afios 90 entre 0,25 y 0,35 sin que se registren variaciones similares ni simultaneas en

el VAB manufacturero.

Grifico 5.3. Crecimiento del empleo y del VAB manufacturero (1989-1999)
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-0,05 T -0.04
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Fuente: Elaboracion propia
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Grafico 5.4. Crecimiento del VAB manufacturero e indice A (1989-1999)
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Fuente: Elaboracion propia

Cuando se desciende al analisis de la evolucion de estas variables en diferentes
sectores, lo primero que debe tenerse en cuenta es que los sectores de la industria

manufacturera responden de manera diferente al ciclo econémico (véase Grafico 5.5).

Grifico 5.5. Tasa de crecimiento del empleo por sectores (1989-1999)
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Fuente: Elaboracion propia.

En este grafico puede observarse como la evolucion del empleo sigue sendas

diferentes en distintos sectores. Asi puede verse que la evolucion del conjunto, marcada

248



por los puntos negros, sigue una trayectoria intermedia entre sectores muy poco
sensibles al ciclo econdémicos (contraciclicos) como el de Productos alimenticios,
bebidas y tabaco, representada por los cuadrados que aparecen en un tamafio mayor y
otros prociclicos, cuya trayectoria acentia la del ciclo econdémico, como el sector del
material de transporte, representado por los rombos que aparecen en el grafico con un

tamafio mayor.

Cuando se considera la relacion entre el crecimiento del empleo y el indice A
tomando en cuenta todos los valores (11 afios y 13 sectores) se observa (véase grafico
5.6) que siguen existiendo una relacion entre las variables, aunque esta relacion es
menos clara que la que aparecia en el grafico 5.1. Podria decirse que el grafico refleja la
existencia de una cierta relacion entre estas variables, que los andlisis anteriores de

correlacion y regresion han mostrado que es estadisticamente significativa.

Grafico 5.6. Relacion entre cambio en el empleo e indice A, por sectores (1989-1999)
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Fuente: Elaboracion propia.

Un andlisis més detallado del sector del material de transporte, que por su
importancia en el comercio exterior espafol y en el crecimiento del CII esta recibiendo
un atencion especial en esta tesis, refleja una evolucion muy similar a la del conjunto de

las manufacturas, aunque con variaciones mas acusadas (grafico 5.7). Asi puede
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observarse que la crisis de los afios 1992-1994 afect6 en mayor medida a este sector,
que ya se ha sefialado que tiene un comportamiento prociclico, que al conjunto.
También la caida que presenta el indice A en 1993 es mas acusada que la del conjunto
de las manufacturas, reflejando que el efecto de las devaluaciones y la consiguiente
caida de la capacidad adquisitiva limité la demanda de automéviles en Espaiia que
registrd una gran caida respecto a los valores de 1992, que constituyeron el récord de

ventas durante varios afos hasta la expansion de fines de los noventa.

Grafico 5.7. Evolucion del empleo (tasas de crecimiento) y A
MATERIAL DE TRANSPORTE
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Fuente: Elaboracion propia.
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ANEXO 5.1. ELABORACION DE LA BASE DE DATOS

Todas las variables de comercio se han elaborado a partir de la clasificacion
TARIC, elaborada por EUROSTAT, utilizadas a lo largo de la tesis. Las medidas de
comercio intra-industrial marginal que se utilizan en este ejercicio son las que se han
calculado para el capitulo anterior. La unica diferencia es que ahora los valores se han
calculado en pesetas. La clasificacion TARIC estd valorada en ecus, por lo que se ha

multiplicado por el tipo de cambio para cada afo.

Cuadro A5.1.1 Tipo de cambio anual de la peseta/ecu.

Afio | 1988|1989 | 1990 | 1991 | 1992 | 1993 | 1994 | 1995 | 1996 | 1997 | 1998 | 1999

t.c. 1137,6/130,4| 129.4 | 128,5 | 132,5 | 149,1 | 158,9 | 163,0 | 160,7 |165,9| 167,2 |166,4
Fuente: EUROSTAT

La medida de comercio intra-industrial marginal GHME sin escalar en este
ejercicio se ha calculado en pesetas multiplicando el valor de GHME sin escalar (miles

de ecus) por el tipo de cambio medio entre dos afos.

En cuanto a la variable VALOR ANADIDO BRUTO hay que tener en cuenta
varias cosas: en primer lugar, la fuente que se ha consultado es la Contabilidad
Nacional, que cambié en 1995. Por tanto, desde 1988-1995, se tienen los valores del
VAB a precios de mercado a precios de 1986 (millones de pesetas). Y, para el periodo
1995-99 se tienen los datos del VAB a precios basicos a precios de 1995 (millones de
euros). Al final la variable que se utiliza es una aproximacion al VAB pm (precios de
1986) en millones de pesetas, para todo el periodo. Las transformaciones que se han

realizado son las siguientes:

1) Partiendo del VAB pb (base 1995) se pasa a pesetas multiplicando por el tipo de
cambio de la peseta con el euro (1€ = 166,386 pta.).

2) Como la clasificacion sectorial que se utiliza en la Contabilidad Nacional (base
1995)* no es la misma que se utiliza en la Contabilidad Nacional (base 1986)%, y

tampoco coinciden exactamente con la clasificacion utilizada a lo largo de la tesis

22 CNAE-93
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(R-25), se han establecido una serie de correspondencias entre ellas, que se

encuentran en el cuadro A5.1.2

Cuadro A5.1.2 Relacion entre clasificaciones de la industria (R-25)

Clasificacion R-25 Encuesta industrial CNAE-74 CNAE-93

1. Material y equipo eléctrico 39, 40 341 —347;351-355 31,32

2. Maquinaria de oficina y proceso | 38, 46 330,391 -393y399 |30

de datos

3. Productos quimicos 19 - 30 251 —256 24

4. Caucho y plastico 83, 84 481 - 482 25

5. Material de transporte 41 - 45 361 — 363; 371 — 372;]34, 35
381 — 383 y 389

6. Maquinaria agricola e industrial |36, 37 321 —-326y329 29

7. Otras manufacturas y madera 75-79y85-89 461 —468; 491 —495 |20, 36

8. Textil, cuero y vestido 65-74 431 — 437; 439; 441 - 17, 18, 19
442; 451 — 456

9. Minerales, metales férreos y no|9 — 11 211;212; 221 -224 13,27

férreos

10. Minerales y productos no|12—18 231 — 234; 239; 241 —| 14, 261 — 268

metalicos 247; 249

11. Productos metalicos 31-35 311 -316y319 28

12. Papel, impresion 80— 82 471 -475 21,22

13.  Productos alimenticios y|47 - 64 411 -429 151 -159; 16

tabaco

Fuente: Elaboracion propia.

3) Una vez que se tienen las dos series (en pesetas de 1986 y 1995) agrupadas en los 13

sectores, se han calculado las tasas de crecimiento interanuales del VAB pb (base
1995) y se han afiadido a la serie del VAB pm (base 1986), para obtener la serie
enlazada 1988-1999. Sin embargo, hay que tener en cuenta que: el VAB pb lleva
incluidos otros impuestos netos sobre la produccién, es decir, estan incluidos los
impuestos como resultado de participar en la actividad productiva: impuestos sobre
actividades economicas ... y se le han deducido las subvenciones que no tienen
relacion con las cantidades producidas e importadas como las ayudas al fomento del
empleo o las ayudas para disminuir la contaminacion. En cambio en el VAB pm
lleva incluidos ademas los impuestos sobre los productos, que son impuestos que se
pagan en funcion de las cantidades producidas, vendidas o importadas y se les

deduce las subvenciones sobre los productos, que las empresas han recibido en

funcién de la cantidad del bien producido o importado.

2 CNAE-74
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En cuanto a la variable EMPLEQ, también se han utilizado las estadisticas de la
Contabilidad Nacional. Para agregar los sectores y obtener la clasificacion R-25, se han
utilizado las correspondencias del cuadro A 5.3. Tanto en las estadisticas con base 1986
como en las de base 1995, los datos se encuentran en miles de empleos. Sin embargo, al
comparar el afio 1995 en ambas clasificaciones hay una pequefia diferencia de 74,8
miles de empleos. Por lo que, para obtener la serie completa 1986-1999, se han
calculado las tasas de crecimiento desde 1995 a 1999, y se han afiadido a la serie de la

Contabilidad Nacional con base 1986.
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ANEXO 5.2. USO DEL CRECIMIENTO DEL EMPLEO EN TERMINOS
ABSOLUTOS COMO VARIABLE DEPENDIENTE

Blanes (2002a) supone, como ya se ha expuesto anteriormente, que cuanto
mayor sea el nivel de comercio intra-industrial (medido con el indice A) menores deben
ser los cambios en el empleo, tanto positivos como negativos. Por eso, para aproximar
los costes de ajuste utiliza el valor del cambio en el empleo en valor absoluto, cuya

expresion seria:

92 488
-1
0,5x\ 3%+ 1

‘AL88—92 ‘:

siendo i, el sector (utiliza la clasificacion sectorial de la Encuesta Industrial).

Considera que los cambios en el empleo, tanto positivos como negativos, seran
menores si el incremento del comercio se debe a un aumento simultaneo de
exportaciones ¢ importaciones en el mismo sector (lo que implica valores altos de A).
De ahi que utilice el cambio en el empleo en valor absoluto para aproximar los costes de
ajuste. Y, ademads, espere que la relacion entre esta variable y el CIIM sea negativa

(salvo para el caso de CII vertical que espera sea positiva).

Con los datos utilizados en esta tesis se realizo un ejercicio similar al explicado
en este capitulo, introduciendo como variable dependiente el cambio en el empleo en
valor absoluto, sin embargo, los resultados obtenidos no fueron los apropiados. En el
cuadro A 5.4. se recogen las correlaciones entre la variable dependiente, el cambio en el
empleo en valor absoluto y las variables explicativas. Se observa que, excepto el cambio

en el valor afiadido, ninguna de ellas es significativa.

Cuadro AS5.2.1 Correlaciones entre el cambio en el empleo en valor absoluto y las variables
explicativas

Variable | AV AP AX |AM AXM |ASE |AVC |ACO |G A Gl G2

|AL| 0,259** | 0,086 0,144 |-0,013 |0,140 |0,060 | 0,061 |0,112 0,064 0,127 -0,037 0,121

(**), (*): La correlacion es significativa al nivel 0,01 y 0,05, respectivamente (bilateral).
Fuente: Elaboracion propia.
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4 . . 2 .
Ademas en todas las regresiones efectuadas se obtiene un R” muy bajo, en torno
al 0 y tampoco se obtiene alguna variable significativa, exceptuando algunas veces, la
constante y el cambio en el valor afiadido y solo en un caso la variacion de la tasa de

cobertura (XM).
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ANEXO 5.3 ESTIMACION CON DATOS DE PANEL Y TEST DE LA F

Cuadro A5.3.1. Estimacién intragrupos. Variable dependiente: Crecimiento del empleo
() 2 3 @ 6) (6 )
AV 0,43%** 0,47**
(5,57) (6,55)
AP -0,46%* -0,43** -0,43** -0,43** -0,43%*
(-6,82) (-5,80) (-6,26) (-6,25) (-6,25)
AX 0,0043
(0,27)
AM 0,12%%* 0,04
(4,70) (1,26)
AXM
ASE 0,73E-04 -0,18E-04
(0,18) -0,05)
AVC 0,17E-03 -0,40E-04
0,41 (-0,09)
DiferenciasG |0,0111 -0,0232 0,09 0,09
L (0,13) (-0,26) (1,12) (1,03)
A 0,15%* 0,15%* 0,15%*
(3,79) (3,89) (3.89)
Gl
G2
R’ ajustado | 0,2489 0,1182 0,1751 0,1659 0,2122 0,2118 0,2118
F(13,127) 1,1694 0,8443 0,7974 0,7351 0,6226 0,6344 0,6346
F en tablas =218
Cuadro A 5.3.1 (Continuacion)
® ® (10) an (12) 13)
AV
AP -0,43%* -0,4125%* 1-0,4062** | -0,4062%* | -0,41** -0,41%*
(-6,39) (-5,96) (-5,78) (-5,78) (-6,03) (-6,03)
AX
AM
AXM -0,02 -0,03
(-1,68) (-1,95)
ASE 0,66E-04 -0,18E-04
(0,17) (-0,05)
AVC 0,52E-04 -0,21E-04
(0,12) (-0,05)
Diferencias
GL
A 0,14%**
(3,83)
G1 0,88E-10** | 0,87E-10** | 0,87E-10**
(3,34) (3,26) (3,26)
G2 0,17** 0,17**
(4,10) (4,10)
R’ ajustado |0,2288 0,2094 0,1858 0,1857 0,2210 0,2210
F (13,127) 10,7179 1,3075 1,1695 1,1715 0,7996 0,7994
F en tablas =2,18

(**), (*): La correlacion es significativa al nivel 0,01 y 0,05, respectivamente (bilateral).

Fuente: Elaboracion propia.
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ANEXO 54 RELACION GRAFICA ENTRE EL CRECIMIENTO DEL
EMPLEO Y LAS MEDIDAS DE CIIM GHME SIN ESCALAR (G1) Y GHME
ESCALADO (G2)

Cuadro A5.4.1

Evolucién del empleo (tasas de crecimiento) y G1
4.000.000.000 0,15
3.000.000.000 +
- 0,1
2.000.000.000 +
1.000.000.000 '_ﬁr.\\ - 0,05
0 ‘ 0
-1.000.000.000 | 1988 1989 1990 1991 1995 1996 1997 1998 1999
1 -0,05
-2.000.000.000 1
1 -0,1
-3.000.000.000 1
-4.000.000.000 -0,15
‘+ G1 (Miles pta) (6 d) —— Empleo total (tasas de crecimiento) ‘
Fuente: Elaboracion propia.
Cuadro A5.4.2
Evolucion del empleo (tasas de crecimiento) y GHME escalado
0,2 0,6

I 104
0.1 +
0,05 192
— e *—
0 : : I : : ! : 0

| 1988 1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999

+-02
0,1 |

0,15 | 104
0.2 0,6

—8— G2 (escalado) (6 d) —¢— Empleo total (tasas de crecimiento)

Fuente: Elaboracion propia.
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Capitulo 6
CONCLUSIONES



En este capitulo se destacaran los principales resultados obtenidos en esta tesis

siguiendo el mismo orden en el que aparecen en el texto.

El capitulo 1 muestra los principales cambios experimentados por el sector
exterior espafiol que sirven como marco de la evolucion del comercio intra-industrial
(CII) que se realiza en esta tesis. Asi, se destaca un avance notable en la apertura
externa de la economia espafola: en 1988, las exportaciones y las importaciones
suponian en torno al 20 por 100 del PIB y en 1999, ese porcentaje era alrededor del 30
por 100. Este hecho va a ir acompafiado de dos cambios importantes: uno, en relacion a
la orientacion regional del comercio, donde adquieren una mayor importancia los
intercambios con la UE, aunque se aprecia una ligera ampliacion de mercados cuando se
analiza el comercio de forma bilateral y dos, en relaciéon a la composicion comercial,
donde ganan peso las manufacturas intermedias y avanzadas, entre las que destacan los
sectores de Material de transporte y Material y equipo eléctrico. Asociado a este cambio
en la estructura sectorial del comercio aparece un proceso de atenuacion del patron de
ventajas y desventajas, que es el reflejo simétrico del proceso de incremento del CII que
se analiza en esta tesis. A pesar de que la industria espafiola siga teniendo concentradas
sus ventajas en los sectores tradicionales e intermedios, hay sectores intensivos en
tecnologia que mejoran su posicion como es el caso de los sectores de Maquinaria
agricola e industrial, Maquinaria de oficina y proceso de datos y Material y equipo
eléctrico. También se observa como en sectores tradicionales donde Espana habia tenido
ventaja, empeoran su posicion; este es el caso de los sectores Textil, Alimentacion o la

Madera y, por ultimo, presenta ventaja en el sector del Material de transporte.

En este capitulo se ha revisado la literatura generada en Espana sobre CII,
dividida en cuatro grandes apartados (no disjuntos): medicién, determinantes,
diferenciacion vertical y horizontal y, finalmente, medida del CII marginal y contrastes

de la Hipdtesis del Ajuste Suave (HAS).

En el capitulo 2 se ha medido el nivel de CII en Espafia con dos indices: el
indice de Grubel y Lloyd, de general aceptacion en la literatura sobre CII, y el indice de

Fontagné y Freudenberg que se desarrolla a finales de los afios 90.
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Este capitulo puede considerarse una aportacion al analisis del CII en Espana, ya
que en €l se realiza un estudio exhaustivo sobre los niveles de CII empleando tanto el
indice GL como el FF para un periodo considerablemente amplio. El indice GL mide el
nivel de comercio solapado en términos relativos, es decir, respecto al comercio total,
mientras que el indice FF considera que si el valor del flujo minoritario representa al
menos el 10% del flujo mayoritario, entonces todo el comercio es intra-industrial. Los
resultados que se obtienen de este capitulo se podrian agrupar teniendo en cuenta tres
aspectos:

e Comparacion de los dos indices: GL y FF.
¢ Nivel de CII en Espana.

® Analisis estadistico del crecimiento del indice de Grubel y Lloyd.

En primer lugar, la comparacién de los dos indices empleados se ha realizado

desde dos puntos de vista, uno estatico (comparando so6lo las mediciones para el afio
1999) y otro dindmico (abarcando todo el periodo). Se observa que el indice FF alcanza
valores mas altos que el GL en la gran mayoria de los casos, en todos los afios y por
sectores. Esa diferencia estd en torno a 25 6 30 puntos porcentuales. Cuando se
diferencia por tipos de CII- horizontal, vertical de baja calidad y vertical de alta- los
valores del FF son también superiores a los del indice GL. Si se analiza el peso de cada
tipo de comercio en el nivel de CII calculado con ambos indices, se observa que esa
participacion es muy parecida. Sin embargo, aunque el CII horizontal medido con el FF
obtiene un porcentaje ligeramente inferior; esto podria tener consecuencias a la hora de
medir los costes de ajuste para el pais, ya que si se parte de que el comercio vertical
tiene unos costes de ajuste similares al comercio inter-industrial y superiores al
comercio horizontal, con el indice FF la medicion de los costes de ajuste estaria
sobrevalorada (esto s6lo sucederia en el caso de que se intentaran aproximar los costes
de ajuste con estas variables, proceder que como se explicara en el capitulo 5, no seria

correcto).

Si se comparan las tendencias de los dos indices, éstas son similares, aunque el
indice de GL presenta unas oscilaciones mas suaves que el FF. Se observa también un
crecimiento de los niveles de CII tanto por paises como por sectores. Igualmente se
aprecia un crecimiento del CII horizontal y un aumento del peso del CII vertical de alta

calidad frente al de baja.
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Por tanto, aunque los dos indices se han utilizado para medir el CII, no reflejan
lo mismo, ya que mientras que el GL calcula el nivel de comercio intra-industrial para
cada una de las partidas, el indice FF muestra el peso de las partidas donde se produce
comercio en ambos sentidos (con un nivel de referencia del 10 por cien). Estos indices
ofrecen perspectivas complementarias del sector exterior espafiol: si lo que se pretende
medir es el CII de un pais, consideramos que la mejor opcion continua siendo la
utilizacion del indice GL porque el indice FF sobrevalora los niveles de CII, como es el
caso del sector Material de transporte, y, a partir de niveles elevados, no permite

analizar los avances de este tipo de comercio.

En cuanto a los resultados que se obtienen respecto a la evolucion del CII en la

economia espafola a lo largo de todo el periodo (1988-1999), se observa que el nivel de

CII se ha incrementado, hasta suponer casi el 60 por 100 del comercio cuando se mide
con el indice GL y cerca del 90 por cien cuando se utiliza el indice FF. Los niveles de
CII en el comercio bilateral de Espafia con sus paises socios presentan importantes
diferencias, no so6lo cuando se tienen en cuenta los 49 paises de la muestra, donde
sobresale Francia con un indice GL del 50 por 100, en un extremo, y Argelia con un 0,6
por 100, en el otro, sino también dentro del grupo de la UE-15, donde el nivel de CII
que mantiene Espafia con sus principales socios (Francia, Alemania, Italia, Reino
Unido) es superior al 30 por 100 mientras que con Finlandia o Grecia apenas alcanza un
6 y 8 por ciento, respectivamente. También se aprecian diferencias sustanciales entre los
niveles de CII entre los distintos sectores. Asi, en el comercio con la UE-15, sobresalen
los sectores de Material de transporte y Caucho y plasticos donde se obtienen valores
del indice GL cercanos al 70 por 100 y, por otro lado, se encuentran los Productos de
minerales no metalicos, Maquinaria de oficina y la Maquinaria mecanica con niveles del
44-45 por 100 o el sector de Productos alimenticios, bebidas o tabaco con un nivel del

37 por 100.

Cuando se estudia la distribucion del CII entre CII vertical y horizontal, se halla
que en 1999 el vertical era dominante, ya que aportaba un 60 por 100 del CII, que
suponia casi un 35 por 100 del comercio total de manufacturas. También es dominante
el CII vertical en el comercio con la UE-15 donde alcanza el 67 por 100 del CIIL Si se

profundiza en este analisis del comercio y, ademas de separar horizontal de vertical, se
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diferencia este CII vertical entre sus variedades de baja y alta calidad, se observa que el
CII horizontal representa casi la cuarta parte y el de vertical de alta y baja suponen
proporciones muy similares (en torno al 16-17 por 100 del comercio total) en los
intercambios con el TOTAL de paises; en cambio, con la UE-15 sobresale el de vertical
de baja calidad (con un nivel cercano al 25 por cien del comercio total) que duplica al
de alta calidad, mientras que el horizontal representa casi el 20 por cien del comercio

total.

Sin embargo, si se analiza la evolucion de los tres tipos de CII se aprecia un
proceso de cambio en el comercio intra-industrial espafiol, ya que se registra un
incremento paulatino del CII horizontal y un aumento de la participacion del CII
vertical de alta calidad, lo que quiere decir que en el comercio espafol esta aumentando
el comercio intra-industrial propiamente dicho y que, ademas, dentro del comercio hay
una mejora de la calidad de los productos exportados que produce una ligera tendencia

hacia el incremento del CII vertical de alta y la caida del de baja.

Una vez que se ha concluido que el indice GL es la mejor opcion para medir el
nivel de CII y se observa que a lo largo del periodo analizado, se produce un incremento

de este indice, un tercer grupo de resultados que se obtiene en este capitulo trata de

responder a la cuestion ja qué se debe ese aumento del nivel de CII (medido con el
indice GL)?. Para ello, se realiza un analisis estadistico shift-share donde se han
diferenciado tres efectos que pueden provocar que el nivel de CII aumente: el efecto que
tiene un incremento del CII de cada sector, el efecto de un aumento del peso de los

sectores con mayor CII en el comercio total y el efecto interaccion entre ambos.

En el total del comercio el aumento del nivel de CII se debe, fundamentalmente,
a un aumento del CII (es decir, el primer efecto sefialado) en los sectores, donde destaca
el de Material de transporte, que aporta mas del 60 por cien del cambio, principalmente,
por el incremento del nivel de CII en este sector, pero también por el aumento de su
peso en el total del comercio (segundo efecto sefalado) y esto es asi para los cuatro
grupos de paises: TOTAL, UE-15, OCDE y NO UE-15. Si a este sector se le afiaden
Material y equipo eléctrico, Productos alimenticios y tabaco, Caucho y plastico y Textil,
cuero y vestido, en conjunto, los cinco sectores aportan el 95 por cien del cambio total

del CII en las manufacturas.
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Por tipos de comercio intra-industrial: horizontal y vertical, se observa que el
aumento del CII horizontal se debe al incremento del CII de este tipo en todos los
sectores, destacando, de nuevo el sector de Material de transporte con una participacion
que oscila entre dos tercios y la mitad del total del cambio en los diferentes grupos de
paises. El incremento del CII vertical se debe, principalmente también, a un aumento del
CII de este tipo en la mayoria de los sectores, destacando de nuevo el sector de Material
de transporte y el Textil, cuero y vestido. Sin embargo, a pesar de ser importante, el
sector de Material de transporte no tiene la misma contribucion si se diferencia entre el
CII vertical de baja y alta calidad. Asi, en el de baja, donde los indices de CII han
disminuido en el periodo, el aumento del volumen de CII de baja calidad del sector de
Material de transporte ha frenado la disminucion en el conjunto del comercio (en 40
puntos), que puede indicar que la industria automovilistica espafiola sigue manteniendo
una tendencia a exportar vehiculos cuya calidad pese a las mejoras alcanzadas sigue
siendo inferior a la de las importaciones, es decir el sector contintia especializado en los
modelos de gama baja que son los mas amenazados frente a la competencia de paises
como Corea. En cambio, en el incremento del CII vertical de alta calidad, su
contribucion ha sido positiva, aunque inferior a la que tiene en el total del CII ya que su
aportacion ha sido de un tercio del total. En el avance del CII vertical de alta calidad
conviene destacar la aportacion del sector Textil, cuero y calzado que ha sido del 17 por
100. Por ello, puede decirse que hay protagonismo claro del sector automovilistico que,
sin embargo, juega un papel contradictorio: es el principal responsable del aumento del
CIl en Espafia pero también es la principal fuerza que limita el cambio en su

composicion al permanecer la especializacion en los segmentos bajos.

En el capitulo 3 se ha realizado un estudio estadistico para analizar la variacion
de los indices de CII por paises, sectores y anos. Para ello, se realiza un analisis con
variables dummies, que consiste en la construccion de tres juegos de variables dummies,
uno para los 49 paises, otro para los 13 sectores y otro para los 12 anos. Con este
analisis se ha tratado de poner de manifiesto la heterogeneidad global de los datos,
intentando averiguar si las variaciones en los indices de CII se deben mas a las
diferencias entre los paises, entre sectores o entre afios, 0 a la interaccion entre esas

variables.
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El resultado que se obtiene es que el factor que tiene una mayor importancia en
la explicacion de los diferentes niveles de CII es el factor pais. Ademas, se han estimado
tres modelos més en los que se han introducido dummies que tratan de recoger la
interaccion entre sectores y anos, pais y afios y sectores y paises. Cuando se analizan los
resultados se observa que la capacidad explicativa del modelo aumenta
considerablemente cuando se analiza la interaccion sector-pais. Esto significa que el
efecto sector es distinto entre los diferentes paises, lo que es ldgico, porque la muestra

que se utiliza esta formada por paises con un desarrollo industrial muy distinto.

Sin embargo, dado que el factor fundamental en la explicacion de la variabilidad
de los niveles de CII es la variacion entre los paises se realiza un ejercicio econométrico
para analizar los determinantes nacionales que influyen en el CII espafiol. Asi, las
hipotesis que se realizan son las que se han sugerido en la literatura econémica y son las

siguientes:

¢ El nivel de CII esta positivamente correlacionado con el nivel de desarrollo. Esta
hipotesis se ha defendido tanto desde el lado de la demanda como de la oferta.
Implica que el nivel de CII serd mayor entre los paises donde las diferencias en
las preferencias de los consumidores (demanda) o en las capacidades
productivas (oferta) sean menores. En este trabajo se ha aproximado el nivel de

desarrollo econdémico con el nivel de PIB pc (PPA).

e El nivel de CII estd correlacionado negativamente con las diferencias en las

estructuras de las demandas.

e El nivel de CII estd correlacionado negativamente con las diferencias en la
dotacion de recursos. Es decir, el nivel de CII sera mayor cuanto mas similares
sean las estructuras de las demandas de los paises y menores las diferencias en
las dotaciones de factores. En esta tesis se han aproximado estas dos hipotesis

con la diferencia entre la renta de Espafa con el pais socio.

e EIl CII esta correlacionado positivamente con el tamafio medio de los mercados

de los paises que comercian, es decir, el nimero de variedades de un mismo bien
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que se producen en un pais es mayor cuanto mayor es el tamafio del mercado
nacional. En esta tesis, se ha utilizado el PIB (PPA) como la variable que

aproxima esta hipotesis.

El CII estd negativamente correlacionado con las diferencias en el tamaio de los
mercados de los paises que comercian. Esta hipotesis se ha aproximado con la

diferencia de Balassa del PIB (PPA) entre Espana y el socio comercial.

Grubel y Lloyd (1975) indicaron la posibilidad de que se produjera CII en las
zonas cercanas a la frontera, ya que debido a los costes de transporte podia ser
mas barato consumir una variedad de un producto de una empresa extranjera
ubicada en la frontera, que el de una empresa nacional situada mas lejos.
Fischer, Dornbusch y Schmalensee (1989) sefialaron también los costes de
transporte como uno de los factores de los que dependia el comercio intra-
industrial. Como a los consumidores les gustaria consumir variedades
extranjeras, cuanto mas proximos estén los paises los costes de transporte seran
menores y su CII serd mayor. En esta tesis se utilizan dos variables para
aproximar esta hipotesis, por un lado, la variable distancia que recoge los
kilometros entre Madrid y las capitales de sus socios comerciales. Se espera que
cuanto mayor sea la distancia con el pais socio el CII sea menor. Por otro lado,
se ha construido una variable dummy (FRON), que toma el valor 1 para los

intercambios de paises que comparten fronteras y 0 para el resto.

Una vez construidas las variables explicativas que se acaban de mencionar, se

estim6 una funcién logistica por Minimos Cuadrados No Lineales (MCNL), utilizando

un pool de datos, del siguiente tipo:

1

Py

CIl; =
S 1+e

donde la variable dependiente CII";, es el indice sin corregir de GL o el de FF, con una

desagregacion a 6 digitos para ambos y T hace referencia a los tipos de comercio: total,

horizontal, vertical, vertical de alta calidad y vertical de baja calidad. z es el vector de

las variables explicativas incluyendo una constante y £ es el vector de coeficientes.
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Una vez que se realizan los analisis, se observa que los modelos elegidos para
contrastar las hipotesis, en el caso del TOTAL de la muestra y el grupo UE-15, tienen
una capacidad explicativa muy alta, en torno al 70-80 por ciento de la varianza, excepto
cuando se trata del CII vertical de alta calidad que es menor. Cuando el grupo
considerado es NO UE-15, la capacidad explicativa, en general, para todos los tipos de

comercio es inferior.

Para la mayoria de las variables propuestas se obtiene el signo esperado en los
tres grupos de paises. Por tanto, independientemente del tipo de comercio intra-
industrial, éste sera mayor en la economia espafola, cuanto mayor sea el tamafio del
mercado, cuanto mayor sea el nivel de desarrollo econémico del pais y cuanto menor
sea la distancia que le separa del socio comercial; ademas, si existen fronteras comunes
también implicard un CII mayor. En cambio, el efecto de la variable que recoge las
diferencias en los niveles de renta entre los paises, va a depender del grupo de paises
elegido para el analisis. Con grupos mas heterogéneos, como el TOTAL y NO UE-15,
independientemente del tipo de comercio intra-industrial que se analice, el efecto es
negativo, que es el que se desprende de la segunda y tercera hipdtesis mencionadas
anteriormente. Esto implica que cuando los niveles de renta entre Espana y el pais con
el que comercia son muy similares, entonces el CII sera mayor. Mientras que con el
grupo de la UE-15, el efecto es positivo, lo que significa que a medida que la diferencia
de rentas es mayor aumenta el CII lo que podria estar relacionado con la mayor

importancia que tiene el CII vertical en el comercio con estos paises.

Una vez que se ha analizado el CII, midiéndolo con el indice de GL, se ha
estudiado su evolucion, se determina que es el factor pais el mas importante a la hora de
explicar su variabilidad y se analizan los determinantes nacionales, la cuestion siguiente
a abordar es si el incremento del comercio que se produce es de tipo intra-industrial o,
por el contrario, es inter-industrial. Para ello, se tiene que definir el concepto de
Comercio intra-industrial marginal (CIIM). El CIIM se refiere al cambio que se produce
en el comercio intra-industrial de un pais en un determinado periodo de tiempo. Todo
este analisis se enmarca dentro de la linea de investigacion que surge en la década de los
afios 90 centrada en la preocupacion por medir el comercio intra-industrial marginal

(CIIM), en el contexto de la Hipotesis del Ajuste Suave (HAS).. La HAS supone que si
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el incremento del comercio es de tipo intra-industrial, los costes de ajuste para el pais

(en términos de empleo y produccion) seran menores.

Asi, en el capitulo 4 se revisan los distintos indices que se han propuesto en la
literatura para medir el CIIM y se utilizan varios de ellos para medir el CIIM en Espaiia
mientras que el capitulo 5 se centra mas en la HAS y su contrastacion empirica para el
caso espafiol. Estos dos capitulos se pueden considerar una aportacion a la literatura
sobre CII en Espana, donde el nimero de estudios que se han realizado son muy escasos
y no han realizado una revision teorica como la que se hace en esta tesis, ni se utilizan
todos lo indicadores que se analizardn a continuacion y, mucho menos, se hace

referencia para un periodo tan largo como el considerado aqui.

En cuanto a la medicion del CIIM, después de realizar un repaso exhaustivo y
comparativo de todos los indicadores que se han propuesto para medir el CIIM, se
eligen cinco para aplicarlos a Espafia y analizar sus diferencias. Los cinco indicadores
son:

e Las diferencias en el indice de Grubel y Lloyd:

AGL=GL,-GL,_,

¢ FElindice A de Briilhart, cuya expresion es:
L lav-au]
! axfan

Para agregar las industrias con el mismo nivel de desagregacion estadistica, se

aplica la siguiente formula:

AX|.HAM
Amt = iWiA,- donde w. = ‘ |l+| ‘i
i=1

(), +fau] )

i=1

e GHME sin escalar:
GHME =[(X + M)~|x - M|} -[(x + M) -|x - M]]_
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e GHME escalado:
GHME sin escalar/CT del afio inicial.

Siendo CT, el comercio total.

e Las diferencias en el indice de Fontagné y Freudenberg:

AFF = FF, - FF ¢,

Estas medidas se han calculado a una desagregacion de 6 digitos tanto para el
periodo 1988-1999 (teniendo en cuenta solo los valores de 1988 y 1999), como
anualmente y tanto para el grupo de la UE-15, OCDE, NO UE-15 y el TOTAL de
paises de la muestra. Aunque todas las medidas tratan de aproximar el CIIM, no lo
hacen de idéntica forma y, conceptualmente, tampoco se estan refiriendo a lo mismo.
Las diferencias en los indices de GL y FF recogen el crecimiento en los niveles de CII
en dos momentos del tiempo pero no recogen qué parte del crecimiento del comercio
total es de tipo intra-industrial. La medida de GHME sin escalar absoluto mide el
aumento del comercio solapado en el periodo en valor absoluto, mientras que el indice
GL lo hace en términos relativos, por lo que tampoco se la puede considerar como una
medida del CIIM. El indice GHME escalado tampoco aproxima adecuadamente el CIIM
porque recoge el crecimiento del comercio solapado respecto al nivel de comercio total
en un afio determinado, es decir, en un contexto estatico y no dindmico, que es donde se

debe estudiar el CIIM.

En esta tesis, se considera que el indice A de Briilhart es el que mejor aproxima
al CIIM, revelando que mas de la mitad del crecimiento del comercio ha sido de tipo
intra-industrial, destacando fundamentalmente, los sectores de Material de transporte,

Caucho y plastico y Productos metalicos.

Por tanto, si mas del 50 por 100 del crecimiento de comercio ha sido intra-
industrial, segun la HAS los costes de ajuste para la economia espafola habran sido
menores que si el crecimiento del comercio hubiera sido inter-industrial. Esta
afirmacion se basa en que ante un cambio en los flujos de comercio, los factores de
produccion se pueden readaptar y relocalizar dentro de los mismos sectores mas

facilmente y con menos costes que entre distintos sectores.
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En la literatura empirica sobre la HAS y los costes de ajuste, aunque no siempre
se han utilizado las mismas variables exogenas y la misma variable dependiente, la
mayoria de los estudios ha utilizado el cambio porcentual en el empleo como una
variable para aproximar los costes de ajuste. La hipotesis que se plantea es que cuanto
mayor sea el CIIM, medido con el indice A, mayor sera el crecimiento en el empleo vy,

por tanto, menores costes de ajuste.

En esta tesis se han tratado de reproducir algunos de los analisis que se han
desarrollado para otros paises: analisis de correlacion, de regresion y datos de panel (de

los que se hace una revision a lo largo del capitulo 5).

Se supone que cuanto mayores sean los costes de ajuste menor sera el
crecimiento del empleo. En cuanto a las variables independientes o explicativas se han
organizado en cuatro grupos que se recogen en el cuadro siguiente, donde se sefiala el

signo que se espera obtener en cada una de ellas.

Variables Signo esperado

Variables de produccion:
Cambio en el valor afiadido +)

Variacion de la productividad )

Variables de la estructura de comercio:
Expansion de las exportaciones )
Expansion de las importaciones )

Expansion del comercio total (Indeterminado)

Variables de ventaja comercial:

Cambio en la tasa de cobertura )
Cambio en el saldo exterior +)
Cambio en la ventaja comercial relativa +)

Variables de comercio intra-industrial marginal:

Incremento del indice GL +)
Indice A )

GHME )

GHME escalado )

Fuente: Elaboracion propia
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En el analisis de correlacion se obtienen los signos esperados para todas las
variables, excepto para las importaciones, donde se obtiene un signo positivo, indicando
que el incremento de las importaciones favorece el crecimiento del empleo. Esto puede
deberse a que se han incrementado las importaciones de productos intermedios
necesarios para la produccion y exportacion del pais, lo que habria favorecido el
incremento del empleo en esos sectores. A este resultado han llegado estudios
realizados para otros paises. Otro resultado que se obtiene (al igual que en la literatura
internacional) es que las variaciones en el empleo estdn mas relacionadas con los
cambios en la produccion que con los patrones de comercio ya que los coeficientes de
correlacion son considerablemente superiores en las variables del cambio en el valor
afadido y la productividad, que en las variables comerciales. Y, por ultimo, se
comprueba que aunque los coeficientes de correlacion son bajos, el del indice A de
Briilhart y el indice GHME escalado son significativos mientras que la variacion del
indice GL no. Por tanto, las medidas de CIIM estan mas relacionadas con el cambio en

el empleo que el indice estatico de GL.

A pesar de que hay que profundizar mas en los aspectos teéricos y empiricos de
la Hipdtesis del Ajuste Suave, y no existe un modelo unico, claro y preciso que la
explique, en este trabajo con el fin de contrastarla para el caso epafiol y para realizar el

analisis de regresion y datos de panel, el modelo que se ha elegido es el siguiente:

AL = f(AVP;, AEC;;, AVCy, ClIM;, )

donde AL es la variacion del empleo, AVP la variacion de las variables de produccion,
AEC la variacion de las variables de la estructura de comercio, AVC la variacion de la
ventaja comercial y CIIM las variables de comercio intra-industrial marginal, i es el

sector (1= 1...13) y tes el afio (t = 1989....1999).

Para analizar el efecto sobre el cambio en el empleo, se elige una variable de
cada uno de los grupos mencionados mas arriba. Las estimaciones del modelo se
intentaron realizar siguiendo la metodologia de los datos de panel pero al realizar el
contraste de la F para determinar si existen efectos individuales de los sectores, el

resultado indica que se debe aceptar la hipotesis nula de igualdad de esos efectos y se
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acepta la regresion simple por MCO, hecho que se debe a que la utilizacion de las

variables en tasa de crecimiento da lugar a la eliminacion de los efectos fijos.

Los resultados que se obtienen implican que el cambio en la productividad ha
influido significativamente en el cambio en el empleo y que las variables de CIIM (el
indice A y el GHME escalado) también han influido. Por tanto, se confirma que son las
variables de CIIM las mas indicadas para analizar los costes de ajuste y no las
diferencias del indice GL. Esta relacion implica que aquellos sectores donde los niveles
de A son mayores se ha creado mas empleo que en aquellos otros donde los niveles de
A son menores. Esa relacion entre el indice A (como medida del CIIM) y el cambio en
el empleo (como medida que aproxima los costes de ajuste) se constata cuando se
realiza una aproximacion grafica, ya que ambas variables siguen una trayectoria

semejante.

Sin embargo, aunque es cierto que el CIIM (medido con el indice A) esta
relacionado con el cambio en el empleo, también lo es que la evolucion del empleo
depende en mayor medida de otros factores estructurales y no tanto comerciales, por lo
que habria que tratar de definir y aproximar los costes de ajuste que se intentan medir
con otra variable o variables mas adecuadas con el fin de acercarnos mas a cudles han
sido los costes de ajuste del crecimiento del comercio intra-industrial en el cambio del

comercio en la economia.
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