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PROLOGO

Las paginas que siguen son el resultado de un trabajo al que he dedicado muchas horas
en estos ultimos afos. Fue en parte la casualidad lo que me llevo a estudiar las actitudes
hacia la Unidn Europea y la identidad europea, aunque el azar no intervino en que la
Union fuera mi objeto de estudio. La UE empezd a interesarme mas de lo que era
habitual entre mis compafieros de aula desde que realicé una estancia como estudiante
Erasmus en Italia, cuando cursaba el tercer afio de Periodismo en la Universidad de
Malaga. Los meses transcurridos en Siena me hicieron conocer a muchos jovenes de
otros paises europeos y establecer muchas amistades, algunas de las cuales ain hoy
permanecen vivas pese a los afios transcurridos. Cuando volvi a Malaga, mis
conocimientos de italiano fueron la clave para que uno de los profesores de la
Universidad me ofreciera formar parte del equipo que anualmente analizaba, para la
Fundaciéon FUNDESCO, la imagen que transmitia de la Union Europea la Ilamada
“prensa de influencia rectora” de los paises miembros. Fue entonces cuando empecé a
pensar en realizar una tesis doctoral que estudiara la influencia de los medios de
comunicacion sobre la opinion publica espafiola a través de un analisis de contenido de
éstos. Por aquel entonces, simultaneaba mi ultimo afio de licenciatura en Periodismo

con el primero de Sociologia en la Universidad Nacional de Educacion a Distancia.

Segun iba profundizando en el estudio de la sociologia, mi enfoque sobre el
tema de la tesis cambio: seguia decidida a estudiar qué imagen tienen los espafioles de
la Unién Europea, pero la influencia de los medios de comunicacion fue sustituida por
la de los grupos sociales. Y, dentro del estudio de los grupos sociales, el que hasta
entonces habia sido mi profesor de Sociologia en Periodismo y que después se convirtio
en mi director, Félix Requena Santos, me aconsejo emplear el anlisis de redes, un
enfoque poco utilizado por los investigadores espafioles. Asi, aunque la perspectiva y la
metodologia habian cambiado desde el proyecto inicial que habia esbozado cuando
terminaba la carrera de Periodismo hasta el disefio definitivo terminado cuando acabé la
licenciatura de Sociologia y empecé a trabajar en la tesis, el objeto de estudio se habia

mantenido inmutable: la Unién Europea.
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0. INTRODUCCION

La presente investigacion estudia las actitudes que la poblacién espafiola mantiene hacia
la Unidn Europea y si existe una identidad europea. Las actitudes son un componente
psicosociolégico que es mas dificil de aprehender que un comportamiento manifiesto.
i

La actitud es un “constructo hipotético”, ~'algo que no se puede asir directamente, sino
que se debe unicamente inferir a partir de las elecciones efectuadas entre diversas
alternativas. Se trata de medir una orientacion positiva, negativa 0 neutra hacia un
objeto social ayudados por escalas construidas a partir de proposiciones o de listas de
adjetivos producidas por el investigador y no por el sujeto estudio. En esta investigacién
se trata, ademas, de descubrir un tipo de actitudes que para algunas personas del ambito
de estudio —Espafia- son secundarias, otras ni siquiera las han analizado en profundidad
y, en todo caso, son actitudes que en muchos casos estan en proceso de formacion, ya
que el objeto al que se refieren es un fendmeno reciente, pues Espafia forma parte de la
Union Europea desde hace escasamente dos décadas. Se quiere estudiar qué actitudes
existen en la poblacion espariola hacia la Union Europea y su proceso de integracion y

qué factores son relevantes para explicar el sostenimiento de dichas actitudes.

Por otra parte, es fundamental prestar atencion a la identificacion con la Union
Europea. Algunos de los historiadores y socidlogos que estudian el desarrollo de las
naciones y los nacionalismos han resaltado que estos procesos son historicos, surgen de
una minoria intelectual que defiende la idea nacional y la difunde hacia el resto de la
poblacién. Las naciones son comunidades imaginadas y, por tanto, las identidades
nacionales se construyen. Por ello, resulta de especial interés y, a la vez, una
oportunidad para el cientifico, estudiar el proceso de construccion de una identidad
europea, porque el investigador puede analizar in situ cuales son las estrategias de las
élites y el Estado para difundir esta nueva idea politica y, a su vez, se puede interrogar
directamente a los ciudadanos sobre el impacto que tiene en ellos la ideologia oficial, si
compatibilizan, y como lo hacen, las identificaciones ya existentes y consolidadas que

forman parte de su personalidad con esta nueva identificacion, la europea.

! Zavalloni, M. y Louis-Guérin, C.; Identité sociale et conscience; Les presses de I’Université de
Montréal, Montreal, 1984, p.26. Comillas de los autores.



0.1. LASACTITUDES

AllporﬂZI recogio a principios de los afios treinta méas de cien definiciones de actitud, a
las que se han de sumar numerosas aportaciones en fechas posteriores. ThurstoneEI
define actitud como "la intensidad de afecto en favor o en contra de un objeto
psicolégico”; El primero define la actitud como "un estado mental y neuroldgico de
atencion, organizado a través de la experiencia, y capaz de ejercer influencia directiva o
dinamica sobre la respuesta del individuo a todos los objetos y situaciones con las que
esta relacionado"E! Murphy, Murphy y NewcombEI sefialan que se trata de "una
respuesta afectiva, relativamente estable, en relacién con un objeto”; y, por ultimo,

Bl

Newcomb, esta vez junto a Turner y Converse,™ afirman que "desde el punto de vista
cognoscitivo, la actitud representa una organizacion de cogniciones poseedoras de
valencias. Desde el punto de vista de la motivacion, la actitud representa un estado de
1

atencion a la presentacion de un motivo".

Repasando todas estas definiciones, se concluye que las caracteristicas
definitorias de la actitud son a) la organizacion duradera de creencias y cogniciones en
general; b) la carga afectiva a favor o en contra; c) la predisposicion a la accion y d) la
direccion a un objeto social. Se puede resumir todo lo dicho definiendo la actitud como

una organizacion duradera de creencias y cogniciones en general, dotada de una carga

2 Allport, G. W.; "Attitudes", en Murchison, C. (Dir.); A Handbook of Social Psychology; Clark
University Press, Worcester, Massachussets, 1935, pp. 789-844, citado en Rodrigues, A.; Psicologia
social; Editorial Trillas, México, 1979. Todas las definiciones incluidas se recogen en el manual de
Rodrigues, op. cit.

® Thurstone, L. L.; "Attitudes can be measured"”, American Journal of Psychology, n° 33, 1928, pp. 289-
368.

* Allport, G.W., op. Cit.

® Murphy, G., Murphy, L. B. y Newcomb, T.M.; Experimental Social Psychology; Harper and Row,
Nueva York, 1937.

® Newcomb, T. M., Turner, R.H. y Converse, P. E.; Social Psychology: The Study of Human Interaction;
Holt, Rinehart and Winston, Nueva York, 1965.

" La valencia hace referencia a la direccion, se relaciona con la evaluacion y ésta se refiere al caracter
positivo o negativo que se atribuye al objeto actitudinal (Morales, J. F., "Actitudes”, en Morales, J. F. y
Huici, C. (coord.); Psicologia Social; McGraw-Hill, Madrid, 1999, pp.81-107). Newcomb sefiala que "el
término 'motivo' no se refiere a la ejecucion de conductas, sino a ciertas formas de estar dispuesto a dirigir
la propia energia hacia una meta determinada. Esa manera de estar dispuesto se conoce a veces con el
nombre de orientacién. Una orientacion que reaparece con persistencia a lo largo de cierto periodo de
tiempo se conoce con el nombre de “actitud" (Newcomb. T. M.; Manual de Psicologia Social; Editorial
Universitaria de Buenos Aires, Buenos Aires, 1964, p. 108).



afectiva a favor o en contra de un objeto social definido, que predispone a una accion

coherente con las cogniciones y afectos relativos a dicho objeto. i

Las actitudes tienen tres componentes: el cognoscitivo, que consiste en las
creencias, valores y estereotipos acerca de un objeto; el afectivo, que se refiere a los
sentimientos y emociones que acompafan, en mayor 0 menor grado, a toda actitud; y el
conductual, que abarca la tendencia a actuar o a reaccionar de un cierto modo con

Bl

respecto al objeto.™ Estos tres elementos dan lugar a tres tipos de respuesta: las
respuestas cognitivas, que se refieren a la evaluacion positiva 0 negativa del objeto a
través de las creencias; las afectivas, que incluyen los sentimientos, estados de animo y
emociones asociadas con el objeto de la actitud, y las respuestas conativo-conductuales,
que son las conductas aunque, en el caso del estudio sobre actitudes, también se
incluyen las intenciones de conducta. Pese a que existen tres tipos de componentes en la
actitud, ésta no pierde su caracter unitario. Desde un punto de vista tedrico, la actitud es
el estado interno evaluativo y los tres tipos de respuesta son sus vias de expresion,
mientras que desde un punto de vista metodologico todos los tipos de respuesta remiten
en ultima instancia a la misma variable, que es la actitud. Por tanto, cabe esperar que al

analizar los tres tipos de respuesta estén relacionadas de manera positiva.l'z|

Una de las aportaciones mas conocidas en el campo de las actitudes es la de
Katz,'mque analiza la naturaleza de las actitudes, sus dimensiones y sus relaciones con

otras estructuras y procesos psicoldgicos desde un punto de vista funcionalista:

“Actitud es la predisposicion del individuo a valorar ciertos simbolos u objetos o aspectos de su
mundo de un modo favorable o desfavorable. Opinidn es la expresion verbal de una actitud, pero las
actitudes pueden expresarse también en conductas no verbales. Las actitudes incluyen a la vez lo afectivo
0 nucleo del sentimiento de agrado o desagrado y lo cognitivo o creencia que son los elementos que

describen el objeto de la actitud, sus caracteristicas sus relaciones con otros objetos. Asi, todas las

® Rodrigues, A.; op. cit.; pp. 329-330.

* Ibidem.

19 Morales, op. cit.. La hipétesis de la correlacién positiva entre los tres componentes de la actitud fue
corroborada por los estudios de Breckler, que presentd evidencias de que existe una estructura
tridimensional de la actitud (Breckler, S.J.; "Empirical validation of affect, behavior and cognition as
distinct components of attitude™; Journal of Experimental Social Psychology, n° 25, 1984, pp. 1191-
1205).

1 Katz, D.; "El enfoque funcional en el estudio de las actitudes”, en Torregrosa, J. R. y Crespo, E.
(comp.); Estudios basicos de Psicologia Social; CIS, Biblioteca "Hora", Barcelona, 1982, pp. 261-297.

10



actitudes implican creencias, pero no todas las creencias implican actitudes. Cuando determinadas

actitudes especificas se organizan en una estructura jerarquica, constituyen sistemas de valores.”

Katz distingue varias dimensiones presentes en las actitudes: 1) la intensidad,
que hace referencia a la fuerza del componente afectivo; 2) la especificidad o
generalidad de la actitud, que se relaciona con el componente cognitivo; 3) el grado de
diferenciacion de las creencias, que se refiere al nimero de creencias o items cognitivos
contenidos en la actitud; 4) el nimero y fuerza de sus vinculos con un sistema de
valores conexo; 5) la centralidad de la actitud, que se refiere a su papel dentro de un
sistema de valores y la medida en que este sistema estd vinculado al concepto que el
individuo tiene de si mismo; y 6) la relacion de la actitud con la accion o conducta
manifiesta. EI cambio de actitud sera més sencillo si la intensidad es pequefia, si la
estructura cognitiva es elemental, si esta poco unida a un sistema de valores y si dicho
sistema de valores no esta estrechamente vinculado a la personalidad del individuo. Los
intentos de cambiar una actitud se pueden dirigir al componente cognitivo o al afectivo,
aunque Rosenberg presentd evidencia experimental de que un cambio en uno de los

k]

componentes produce cambios en el otro.

Katz clasifica las funciones que desempefian las actitudes para el individuo en
cuatro categorias: 1) La funcién instrumental, adaptativa o utilitaria -las actitudes son o
medios para alcanzar la meta deseada o evitar la indeseable, o asociaciones afectivas
basadas en las experiencias que han conseguido la satisfaccion del motivo-; 2) La
funcién defensiva del yo; 3) La funcion expresiva de valores -existen actitudes que
tienen como funcién dar una expresion positiva a los valores centrales y al tipo de
persona que un sujeto cree ser; y 4) La funcidn cognoscitiva -las personas necesitan
patrones 0 marcos de referencia para comprender su mundo, y las actitudes ayudan a

suministrar tales patrones-.

Newcomb, al igual que otros cientificos como Haider, Festinger y Osgood y
Tannenbaum, centra su atencion en la nocion de congruencia cognoscitiva. Todos ellos
defienden que las personas tienden a buscar la congruencia, la coherencia entre las

actitudes y entre los componentes integrantes de las actitudes. Por tanto, las actitudes

12 |bidem, p. 265.
13 Rosenberg, M. J.; "A Structural Study of Attitude Dynamics", Public Opinion Quarterly; vol. 24, 1960,
pp. 319-340.
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conducentes a un estado de armonia se forman con maés facilidad y aquéllas
incongruentes son de dificil formacién y asimilacion, aunque todas las personas exhiben

L]

conductas que indican la existencia de actitudes incongruentes.

Concretamente, Newcombh“_rLI sefiala varias dimensiones que se deben medir al
estudiar las actitudes: en primer lugar, la direccion en pro o en contra del objeto
actitudinal; en segundo lugar, la amplitud de las areas cubiertas por actitudes favorables
0 desfavorables; en tercer lugar, la consistencia de la respuesta favorable o
desfavorable; cuarto, la intensidad de las actitudes; y quinto, la saliencia de las
actitudes, entendiendo por saliencia "algo parecido a la espontaneidad, se refiere a la
presteza potencial de una persona para responder de cierta manera“.IEI La amplitud de
las areas cubiertas por la actitud se refiere a que muchas actitudes amplian su alcance a
medida que crece el nimero de objetos y topicos que llegan a ser percibidos en funcion
de un marco de referencia dominante. La intensidad, por su parte, se ha relacionado en
muchos experimentos con el grado en que se estd a favor o en contra de algo y ello
sugiere que ambos tipos de respuestas, intensidad y grado, brotan de la misma actitud.
Por ultimo, hay que tener en cuenta que cuanto méas saliente es una actitud en alguien,
mas facilmente serd expresada con un minimo de estimulacién externa. Newcomb
supone que una actitud muy saliente tiene mas importancia para la persona que la
expresa que una actitud que solo sale a la luz después de que el investigador realice
muchas preguntas, aunque el problema para averiguar la saliencia de una actitud se
encuentra en que las preguntas directas formuladas al entrevistado no permiten medirla.

En la teoria de Newcomb, es fundamental el concepto de marco de referencia:

“La expresion 'marco de referencia' se usa por lo general para indicar el tipo de fondo que
influye en la forma de estructurar la percepcion. En su sentido mas amplio, incluye todos los factores
objetivos y subjetivos que tienen incidencia sobre la forma de percibir una figura (...) Un marco de
referencia funciona, pues, como un contexto perceptual que ejerce una influencia selectiva sobre la
forma de percibir las cosas (...) Un marco de referencia también puede servir para determinar
percepciones cualitativas, asi como cuantitativas (...) Un individuo percibe las cosas en formas que no
corresponden a una manera necesaria de percibirlas. Lo que determina que algo sea visto de esta

manera, cuando muy bien podria haber sido percibido de otro modo, constituye el marco de referencia

% para una revision de las teorfas de estos autores, cfr. Rodrigues, op. cit., capitulos 6 y 11.

> Newcomb, T.M., op. cit, pp. 182-188. El capitulo V de este manual se dedica a la medicién de actitudes
(pp. 182-236).

' Ibidem, p. 187.
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para esa percepcion. Los marcos de referencia suelen ser persistentes, de modo que uno percibe ciertas
cosas de una manera caracteristica. Los marcos de referencia persistentes (....) constituyen una parte
importante de las actitudes. Son de importancia particular para la psicologia social porque muchas

situaciones sociales pueden ser percibidas de maneras diversas, sobre todo por personas que provienen

de diferentes ambientes culturales™. iz

El concepto de marco de referencia es muy util al estudiar las actitudes, ya que
las actitudes que una persona mantiene dependen del marco de referencia personal.
Newcomblﬁ| sefiala que en gran medida los procesos por los que formamos actitudes
estan determinados por los principios de percepcion, ya que los objetos actitudinales no
son percibidos en el vacio, sino dentro de un contexto dado que es determinado por la

experiencia previa.

La relacién entre actitudes y marcos de referencia, aplicada a un objeto
especifico, tiene lugar en un solo sentido: la actitud estd determinada por el marco de
referencia dentro del cual percibe dicho objeto. Pero, una vez se ha adquirido una
actitud hacia este objeto, dicha actitud incluye un marco de referencia, una disposicion a
percibir dicho objeto dentro de cierto marco de referencia y, por ello, no se puede decir
ya que la actitud determine el marco, dado que éste es una parte de ella misma. Si el
marco de referencia en que se percibe dicho objeto cambia, la actitud de la persona

puede cambiar, pero no suele ocurrir el proceso contrario.

Los marcos de referencia no se desarrollan aisladamente, sin tener en cuenta los
marcos de referencia de las personas cercanas al individuo. Las personas que son
miembros del mismo grupo tienden a adquirir marcos de referencia similares, porque
para los miembros de un grupo es especialmente importante poder comunicarse con
respecto a cosas de interés comun. Las actitudes seran similares en la medida en que la
gente percibe dicho objeto dentro del marco de referencia de la misma meta. Los
marcos de referencia compartidos son las normas sociales, y dichas normas se
convierten en una parte esencial del proceso de actuar-percibir-pensar-sentir por el que

ko]

el individuo se encamina hacia unas metas.

7 Ibidem, pp. 121-123.

18 Newcomb, T.M.; op. cit., cap. 6.

19 Newcomb sefiala dos motivos por los que puede ocurrir que los miembros de un grupo estén en
desacuerdo: la primera razén es que dos miembros del mismo grupo son también miembros de otros
grupos cuyas actitudes hacia dicho objeto difieren de las del grupo al que pertenecen ambos; la segunda

13



En esta investigacion se estudian los procesos de influencia interpersonal y, de
estos procesos, los que resultan de especial interés son los que tienen lugar en la
interaccion cotidiana con los miembros de la red personal del individuo. Desde una
perspectiva interaccionista, se considera que la emergencia de nuevas actitudes,
opiniones, representaciones y normas, y la transformacion de las existentes, son
fendmenos intrinsecos a las comunicaciones interpersonales, dado que estas

interacciones tienen una capacidad de produccidn cognitiva y normativa

0.2. LA IDENTIFICACION CON EL GRUPO

El segundo ambito de interés es investigar si existe una identificacién con la Union
Europea, es decir, si los habitantes de este proyecto politico se definen como
"europeos” y desarrollan una identidad comun europea. Se prefiere hablar de
identificacion con la Unién Europea en vez de identidad europea pues este concepto
recoge mejor el caracter dinamico de los procesos de formacion de identidades
colectivas. En este trabajo, cuando se habla de "identidad" no se le da a este fendmeno
un caracter reificado, fijo e inmutable, sino que se le considera el resultado de un
proceso social. En el caso concreto de la identidad europea, s6lo en los Gltimos afios los
responsables del proyecto comunitario han empezado a hablar de una identidad comdn.
Se estudia la identificacion no desde un punto de vista estrictamente psicoldgico, sino
como un proceso del individuo que tiene lugar en un contexto social. Se parte de la
suposicion de que la persona no crea sus actitudes y opiniones y no decide sus
conductas en el vacio, de forma individual, sino teniendo en cuenta y siendo influido

por aquellos de su @mbito mas préximo, a los que a su vez también influye.

La psicologia social ha analizado en las Gltimas décadas cuales son los factores
que intervienen en la creacién de un grupo social y como se define éste. Los
experimentos intergrupales de Tajfel permitieron concluir que la formacion del grupo y
la conducta intergrupal se desarrollan como resultado del proceso de categorizacion

social, teoria que llamo de la identidad social. Demostré que toda interaccion

es que las personas de un mismo grupo pueden percibir un objeto comin de la misma manera excepto en
cuanto a que sus intereses propios con respecto a dicho objeto son opuestos.
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intergrupal se basa en la valoracion negativa del exogrupo frente a una valoracion
positiva del endogrupo.ﬁI Los problemas de autodefinicién de un individuo en un
contexto social pueden replantearse en téerminos de la nocion de identidad social. Al
menos en nuestros tipos de sociedad, sefiala Tajfel, un individuo se esfuerza por lograr
un concepto o imagen de si mismo satisfactorio. Esta fue una de las bases de la
temprana teoria de la comparacion social de Leon Festinger, aunque este autor se
interesd casi exclusivamente en las comparaciones sociales hechas entre individuos y en
las evaluaciones de uno mismo y de los demas realizadas por medio de esas
comparaciones interindividuales. Este énfasis en lo interindividual desatiende un
aspecto que contribuye a la autodefinicion del individuo: el hecho de que pertenece a
numerosos grupos sociales y de que esa pertenencia contribuye, positiva o
negativamente, a la imagen que cada uno tiene de si mismo. Tajfel entiende la identidad
social como aquella parte del autoconcepto de un individuo que deriva del conocimiento
de su pertenencia a un grupo (o grupos) social junto con el significado valorativo y
emocional asociado a dicha pertenencia, y el propio autor reconoce que utiliza una
definicion limitada de identidad para evitar discutir acerca de qué "es" la identidad. La
hipétesis de la que parte Tajfel es que, por muy rica y compleja que sea la idea que los
individuos tienen de si mismos en relacién con el mundo fisico o social que les rodea,
algunos aspectos de esta idea son aportados por la pertenencia a ciertos grupos o
categorias sociales. En conclusion, la "identidad social™ definida por Tajfel se debe
considerar como un término usado para describir 1) aspectos limitados del concepto de
si mismo que son 2) relevantes para ciertos aspectos limitados de la conducta social.

Tajfel usa el concepto de categoria social para dar una perspectiva mas social a
la teoria al entender las relaciones interpersonales en el contexto mas amplio de la
pertenencia a diferentes categorias sociales. Al mismo tiempo, la pertenencia a
diferentes categorias sociales da lugar a diferentes formas de categorizacion social,
proceso que permite ordenar el ambiente social reduciendo la complejidad de estimulos
del medio social, y orientando al individuo al crear y definir su lugar en la sociedad.
Este proceso de categorizacion es esencial para explicar las relaciones intra e

intergrupales, pues el proceso de categorizacion lleva tanto a una acentuacion de las

2 Tajfel, H.; Grupos humanos y categorias sociales; Ed. Herder, Barcelona, 1984,
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diferencias intergrupales como a una acentuaciéon de las semejanzas endogrupales.
Vista desde esta perspectiva intergrupal de la identidad social, la categorizacion social
puede, por tanto, considerarse como un sistema de orientacion que ayuda a crear y

b2l

definir el puesto del individuo en la sociedad. Como sefiala Berger:

““Cada sociedad contiene un repertorio de identidades que es parte del ‘conocimiento objetivo’
de sus miembros... La sociedad no sdlo define sino que también crea la realidad psicoldgica. El individuo
se da cuenta de si mismo en la sociedad, esto es, reconoce su identidad en términos socialmente definidos

y estas definiciones se convierten en realidad en la medida en que el individuo vive en sociedad.”

Para comprender la teoria de la identidad social, es necesario saber como define
el autor a los grupos sociales a los que el individuo pertenece y que configuran su
identidad social. Tajfel adopta como concepto de "grupo” la definicion de "nacion”
desarrollada por Emerson: "La afirmacion mas simple que puede hacerse acerca de una
nacién es que es un conjunto de personas que sienten que son una nacion y puede ser
que, después del analisis mas meticuloso, ésta sea también la afirmacion definitiva".lzJ
Para Tajfel, la definicion de grupo social debe hacer referencia a criterios externos e
internos. Los primeros se refieren al reconocimiento como grupo por parte de alguna
fuente externa. Los internos hacen referencia a la identificacién con el grupo e incluye
tres tipos de componentes:

1) Un componente cognitivo, en el sentido del reconocimiento de la

pertenencia al grupo por parte del individuo.

2) Un componente evaluativo, la nocién de grupo y la pertenencia a él

tiene una connotacion valorada positiva o negativamente.

3) Un componente emocional, la pertenencia puede ir acompafada por

emociones dirigidas hacia el endogrupo y hacia el exogrupo.

Esta nocién de Tajfel es aplicable a grupos sociales amplios. Algunas de sus
ideas ya habian sido expresadas por Merton:

2! La teorfa de la identidad social ha sido criticada por enfatizar los procesos intergrupales a expensas de
los intragrupales, la insuficiente articulacion de los procesos psicoldgicos y sociales en la explicacion del
comportamiento intergrupal y algunos autores dudan de la universalidad de la preferencia endogrupal.
Para una revision de éstas y otras criticas, cfr. Sanchez, José C.; Psicologia de los grupos. Teorias,
procesos y aplicaciones; MCGraw-Hill, Madrid, 2002, pp. 146 y ss.

%2 Berger, P.L.; " Identity as a problem in the sociology of knowledge"; European Journal of Sociology,
n° 7, 1966, pp. 105-115.

% |bidem., p. 106

 Emerson, R.; From empire to nation; Harvard Universtiy Press, Cambridge, 1960.
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“En primer lugar, se entiende en general que el concepto socioldgico de grupo se refiere a un

numero de personas que actuan entre si de acuerdo con normas establecidas. (...)

El segundo criterio (...) es que las personas que actdan entre si se definan como "miembros”, es
decir, que tengan expectativas normadas de formas de interaccién que son moralmente obligatorias para

ellos y para los deméas miembros, pero no para los que son vistos como extrafios al grupo.

El tercer criterio correlativo es que las personas en interaccién sean definidas por otras como

"pertenecientes al grupo”, comprendiendo esos otros compafieros de grupos y no compaﬁeros.”la

La definicion de Emerson acerca de las naciones es esencialmente psicosocial,
dado que, en dltimo término, los miembros de un grupo nacional son considerados
como tales cuando se autocategorizan con un alto grado de aprobacion dentro de un
determinado modo de comportarse, y cuando los otros estan de acuerdo en
categorizarlos dentro de ese mismo comportamiento. Tajfel reconoce que los
acontecimientos histdricos, politicos, sociales y econémicos no son considerados en esta
afirmacion aunque hayan sido sin duda cruciales para el establecimiento del acuerdo
social que define quién esta "dentro” y quién "fuera".@Ademés, las definiciones no
explican las condiciones sociales y psicosociales que determinan la creacion del acuerdo
sociocognitivo acerca de la pertenencia a un grupo, el desarrollo de evaluaciones
positivas y negativas acerca de un grupo y de la propia pertenencia a é€l, y al
correspondiente investimiento emocional. Tampoco explican los efectos de todo esto
sobre la conducta social hacia el endogrupo y los exogrupos relevantes. Pero son un
punto de partida atil para preguntarse acerca de estas condiciones y de sus efectos.

Tajfel deriva varias consecuencias para la pertenencia al grupo de este

reconocimiento de la identidad en términos socialmente definidos:

1) Puede suponerse que un individuo tendera a permanecer como miembro de un
grupo y a buscar la pertenencia a nuevos grupos Si estos grupos tienen alguna
contribucion que hacer a los aspectos positivos de su identidad social, es decir, a
aquellos aspectos de los que obtiene alguna satisfaccion.

2 Merton, R.K.; Teoria y estructura sociales; FCE, México,1995, p. 367.
2% Comillas del autor.
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2) Si un grupo no satisface este requisito, el individuo tendera a abandonarlo, a
no ser que: 1) el abandono del grupo resulte imposible por razones "objetivas"”, o 2)
entre en conflicto con valores importantes que en si mismos son una parte de su
autoimagen aceptable.

3) Si el abandono del grupo presenta las dificultades mencionadas, son posibles
por lo menos dos soluciones: primera, cambiar la interpretacion que uno hace de los
atributos del grupo de forma que sus caracteristicas desagradables o bien se justifiquen
0 bien se hagan aceptables a través de la reinterpretacion; segunda, aceptar la situacién
tal como es y comprometerse en una accién social que cambiaria la situacion en el
sentido deseado.

4) Ningun grupo vive aislado: todos los grupos en la sociedad viven en medio de
otros grupos. En otras palabras, los "aspectos positivos de la identidad social™ y la
reinterpretacion de los atributos y el comprometerse en la accion social sélo adquieren

significado con relacién a, 0 en comparacion con, otros grupos.

Es esta perspectiva comparativa recogida en la Gltima consecuencia mencionada
la que pone en relacion la categorizacion social con la identidad social. Tajfel insiste en
este Gltimo punto: los aspectos y consecuencias psicolégicas de la pertenencia a un
grupo, a no ser en casos excepcionales, son susceptibles de cualquier tipo de definicidn
solo gracias a su insercion en una estructura multigrupal. Por consiguiente, la identidad
social de un individuo, concebida como el conocimiento que tiene de pertenecer a
ciertos grupos sociales junto con la significacion emocional y valorativa que él mismo
le da a dicha pertenencia, solo puede definirse a través de los efectos de las
categorizaciones sociales que segmentan el medio ambiente social de un individuo en su

propio grupo y en otros grupos.EI

La teoria de la identidad social se puede aplicar a la creacion de un colectivo
formado por todos los ciudadanos comunitarios, al que se puede denominar
tentativamente “grupo europeo”. Para que el individuo se sienta miembro de ese grupo
europeo y dicho grupo forme parte de su identidad social, se requiere que la pertenencia
a él contribuya a aspectos positivos de su identidad social. En el caso de Espafa, la

adhesion en 1986 a la entonces Comunidad Econdémica Europea supuso superar

%" Tajfel realizo junto a sus colaboradores experimentos de "grupo minimo", para profundizar en el
proceso de categorizacion. Para una revision de estos experimentos, cfr. Tajfel, op. cit.
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completamente una larga etapa de aislamiento politico y econdmico e incorporarse al
grupo de las democracias europeas, por tanto, dicha adhesion supuso fuertes
recompensas para la identidad de los espafioles. Los marcos de referencia nacionales
pueden explicar hasta qué punto se perciben aspectos positivos en la incorporacion a la
Unidon o aspectos amenazantes para la propia identidad nacional, como ocurre por

ejemplo en Reino Unido.

Aquellos gue no estén de acuerdo con la pertenencia al grupo europeo no pueden
dejar de pertenecer a él por razones "objetivas", ya que son miembros no por decisién
propia sino por razén de ser nacional de un pais que forma parte de la Unidn. Una
primera solucion, por tanto, esta en reinterpretar los atributos del grupo europeo y hacer
sus caracteristicas mas agradables o, al menos, justificar los rasgos que menos agradan:
probablemente este camino llevaria a una mayor identificacién con la Union de aquellos
que en la actualidad sienten un rechazo hacia ella. La segunda solucién va en sentido
contrario: se trataria de aceptar la situacion e intentar cambiarla, tal y como hacen
algunos colectivos -no muy numerosos generalmente- de diversos paises europeos, que
se declaran en contra del proceso de integracion e intentar mantener parcelas de

autonomia para los Estados nacionales.ELI

El dltimo punto que sefiala Tajfel es el mas interesante: los grupos no viven
aislados, sino en relacion a otros. Es bien sabido y ha sido comprobado en muchas
ocasiones que el "nosotros” sélo existe en oposicion a un “ellos”, una identidad se
construye también porque existen otros, a los que oponerse o, como minimo, de los que
diferenciarse. La supuesta necesidad de diferenciacion (o el establecimiento de la
peculiaridad psicologica de cada grupo) es lo que parece determinar, en ciertas
condiciones, la mayor eficacia de la secuencia categorizacion social-identidad social-
comparacion social. Fishman se refiere a "situaciones cargadas de ideologia", que son

situaciones en las que las semejanzas o diferencias, que en principio podrian ser

%8 Diez Medrano ha estudiado los marcos de referencia en los que se forman las actitudes hacia la
integracion europea en Espafia, Alemania y Reino Unido (Diez Medrano, J.; Framing Europe: Attitudes
to European Integration in Germany, Spain, and the United Kingdom, Oxford, Princeton University
Press, 2003). Agradecemos al autor su amabilidad y generosidad al permitirnos leer su investigacion antes
de ser publicada.

% De Federico ha estudiado los procesos de descategorizacion y recategorizacion que tienen lugar entre
los estudiantes Erasmus que crean lazos de amistad con otros jovenes europeos (De Federico de la Rda,
A.; Redes de identificacion con Europa. Amistad e identidades de estudiantes europeos; Tesis doctoral.
Université de Lille/Universidad Publica de Navarra, 2003).
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completamente "neutras”, como diferencias entre idiomas, himnos, banderas, etc.,
llegan a estar dotadas de significacion emocional porque se relacionan a un valor
superior, como es el caso del nacionalismo en la propia discusion de este autor. La
razon de la diferenciacion intergrupal cognitiva, evaluativa y de comportamiento esta en
la necesidad que los individuos tienen de dar significado social a la situacion
intergrupal, sea experimental o de otro tipo, a través de la identidad social y esa
necesidad se satisface por medio de la creacion de diferencias intergrupales cuando tales
diferencias no existen, o a través del aumento y de la atribucion de valor a cualquier

™

diferencia ya existente.

Las Comunidades Europeas (CEE, CECA y CEEA) nacieron en los afios
cincuenta, en un contexto de guerra fria, en los paises europeos occidentales, teniendo
tras el "telon de acero™ al "otro": los paises comunistas del Este de Europa. Dicha
dicotomia resultd Gtil para crear una comunidad de intereses entre los seis paises
miembros fundadores, una comunidad de Estados que progresivamente se fue
ampliando hasta llegar a los venticinco actuales y que en un corto plazo se ampliara ain
mas. A lo largo de este proceso desde los afios cincuenta cayeron el muro de Berlin y
los regimenes comunistas y se produjo una transiciéon a la democracia y a la economia
capitalista en estos paises, hasta el punto de que el anterior enfrentamiento con los
paises comunistas se ha transformado primero en colaboracion y, desde mayo de 2004,
en incorporacion a la Unién Europea. Por tanto, el “otro" comunista ha desaparecido
pero la necesidad de diferenciacion, como dice Fishman, sigue presente: la UE refuerza
su identidad colectiva distinguiéndose de otros paises, como por ejemplo aquellos
Estados arabes que tienen un régimen politico confesional. Pero, probablemente, el pais
que mas frecuentemente se toma como referencia para oponerse a €l es Estados Unidos,
una tendencia que se ha intensificado en los ultimos afios a raiz de las divergencias en

politica internacional entre el aliado transatlantico y algunos paises comunitarios.

% Fishman, J. A.; "Nation-nationalism and nation-nationism", en Fishman, J. A., Ferguson, C.A. y Gupta,
J.D., Language problems of developing countries; Willey, Nueva York, 1968, p. 45.
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0.3. OBJETIVOS

La presente investigacion aborda el estudio de la actitud hacia la Union Europea y la
identificacion con la UE desde dos perspectivas complementarias. La primera considera
la actitud positiva y la identidad europea como una innovacion que se difunde
gradualmente desde un nucleo —mas o menos amplio, pero en todo caso no mayoritario-
de innovadores dentro de la sociedad hacia el resto de sectores cada vez mas amplios; se
trata, por tanto, de un enfoque longitudinal, para el que se han utilizado datos extraidos
de las muestras espafiolas de los Eurobarémetros realizados por la Comision Europea
entre los afios 1989 y 2002. La segunda perspectiva enfoca su atencion en como, en un
momento concreto del tiempo, se distribuyen en una determinada poblacién que forma
una red social las actitudes hacia la Union y la identificacion con la UE; es por ello un
enfoque transversal, para el que se ha realizado un trabajo de campo en la provincia de
Malaga entre los meses de enero y marzo de 2004. Esta doble perspectiva se recoge

graficamente en la figura 1.

FIGURA 1. ENFOQUES TRANSVERSAL Y LONGITUDINAL

Analisis transversal de dos redes sociales en Malaga

Ny

T T+1

Analisis longitudinal de la poblacién espafiola con datos de los Eurobarémetros

Los objetivos generales de esta investigacion se pueden concretar en tres, los dos
primeros se basan en el enfoque transversal microsociol6gico, enfatizando los procesos
de interaccion personal, vy el ultimo, basado en la perspectiva longitudinal macrosocial,

se centra en la sociedad esparfiola en general:
1) Estudiar la importancia de la red personal del individuo en el desarrollo de

una actitud hacia la UE y en la configuracion de una identificacion con la Union y un

sentimiento de identidad europea.
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2) Estudiar, dentro de la red personal, el proceso de influencia interpersonal,
detectando si existe un liderazgo de opinidn sobre temas de la Unidn y analizando las

caracteristicas del lider.

3) Comprobar si se produce en la sociedad espafiola un proceso de difusién de la
actitud positiva hacia la Unién y la identificacion con la UE desde las posiciones del

centro social hacia la periferia.

0.4. HIPOTESIS

Este ultimo epigrafe expone las hipotesis generales de la investigacion, que tendran
ocasion de concretarse y especificarse en los proximos capitulos. Las hipotesis se
pueden agrupar segun cual de los tres objetivos anteriormente enumerados pretende

cumplir.

(i) La actitud hacia la Unidn Europea y la identificacion con ésta de una persona
tiende a ser reforzada o debilitada dentro de su red personal.

(if) Las personas mas familiarizadas con la Union y mas informadas sobre ella
ejercen una mayor influencia que el resto de los miembros de la red a la que pertenece

un determinado sujeto.

(iii) Las personas que desarrollan primero la actitud favorable hacia la Unién y
se identifican con ella ocupan posiciones centrales en la estructura social, y dicha

actitud e identificacion progresivamente se difunden hacia posiciones més periféricas.

Antes de comenzar la exposicion, resulta conveniente comentar la estructura del
este trabajo. El primer capitulo explica el marco tedrico en que se inserta esta
investigacion. En el capitulo 2 se analizan los conceptos de ciudadania, identidad y
nacion, analizando sus relaciones histdricas. Ademas, se revisan varias teorias que

explican cuales son los factores que influyen en el desarrollo de una actitud positiva
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hacia la Union y el apoyo a la integracion europea. El capitulo 3 se dedica al estudio de
la difusién de las innovaciones, considerando en esta investigacion que la actitud hacia
la UE y la identidad europea se pueden estudiar como novedades; en el también se
explica con mayor profundidad las caracteristicas del analisis estructural que estudian
las redes de las que forma parte el individuo. El cuarto capitulo analiza los procesos de
influencia interpersonal y de categorizacion social. El capitulo quinto explica la
metodologia empleada en la investigacion y el sexto expone los resultados de ésta. Por
ultimo, el capitulo séptimo se dedica a extraer algunas conclusiones del trabajo

realizado.
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1. MARCO TEORICO DEL ANALISIS DE REDES

En primer lugar, se explica la perspectiva reticular, que proporciona algunos de los
elementos metodoldgicos empleados en el analisis de los datos pero, ademas, es un
enfoque de estudio de la realidad que ha demostrado ser fructifero en muchos campos
de la sociologia. Son importantes las aportaciones de dos relevantes tedricos de redes,

Granovetter y Burt.

A continuacién se expondran cuéles son las teorias socioldgicas principales en
las que se enmarca este trabajo. De la sociologia clésica se incorporan las reflexiones de
Simmel sobre la importancia del tamafio del grupo y de la forma de las relaciones
dentro de él, las implicaciones que tiene para el individuo la pertenencia a multiples
circulos sociales y la relevancia del territorio para definir la pertenencia. La teoria
macroestructural de Peter Blau complementa el enfoque microsociolégico simmeliano
y brinda el marco sobre el que analizar las relaciones sociales de los grupos en los
sistemas sociales. Por ultimo, la nocidon weberiana de la accién social es fundamental
en los esfuerzos de integracion de actor y estructura por parte de Burt y de Giddens;
junto a sus teorias, el modelo de los cuatro niveles de analisis de la realidad social de
Ritzer sirve para esbozar una propuesta propia para estudiar los procesos de desarrollo

de actitudes hacia la Union y de la identificacion con Europa.

1.1. EL ANALISIS DE REDES

La teoria de redes se preocupa de analizar la estructura social. La forma mas directa de
hacerlo es analizar los lazos que vinculan a los miembros de la sociedad. La sociologia
tradicional tiende a tratar la estructura y el proceso sociales como la suma de los
atributos individuales de los actores:E| los atributos, tanto los que tienen un origen
genético (como la edad o el sexo) o sociales (estatus socioecondémico) se tratan como
entidades que los individuos poseen en tanto individuos. De este modo, se deja de lado

la estructura de relaciones de los individuos involucrados en los procesos sociales y se

! Wellman, B.; “El anélisis estructural: del método y la metafora a la teoria y la sustancia”; Politica y
Sociedad, n° 33, Madrid, 2000, pp. 11-40.
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cae en el “individualismo metodoldgico”, porque se trata a cada individuo como una
unidad independiente de analisis que se agrupa en categorias sociales con otros sujetos
que posean atributos similares. La conclusion a la que llegan estos analisis es que el
comportamiento social es el resultado del hecho de que los individuos poseen atributos
comunes, en vez de destacar que estos sujetos estan involucrados en relaciones sociales

estructuradas.

Los cientificos que utilizan el andlisis estructural o de redes buscan en primer
lugar las explicaciones en las regularidades de los comportamientos reales de la gente,
antes que en las regularidades de sus creencias acerca de como deben comportarse.
Muchos socidlogos utilizan la ubicacion estructural de las personas para explicar cémo
adquieren normas y valores, pero aun asi consideran que los individuos actlan en

Bl

respuesta a sus normas internalizadas.= Frente a esta orientacion, los analistas de redes
centran su interés en investigar cuales son los determinantes estructurales de la conducta
humana: no niegan que existan normas y que sean relevantes, pero asumen que estas
normas acttan sélo dentro de las restricciones y oportunidades que las estructuras
sociales proveen para la conducta humana. La unidad de analisis para estos
investigadores es la relacion entre individuos, y lo que interesa de dichas relaciones es
su patron: no existen atributos en las relaciones, aunque estos atributos si se dan en los
sujetos entre quienes se produce la relacion. En definitiva, "la estructura social de una
comunidad se ve asi como un modelo de relaciones sociales entre posiciones; (...) la
estructura social se entiende como la articulacién de las relaciones sociales que se

Bl

producen entre los individuos".

El principio central del analisis de redes es que la causa de que la gente sienta,
crea y actle de determinada forma se encuentra en las pautas de relacion entre los
actores en una situacion dada.EI Por tanto, siguiendo este principio, cualquier explicacion
de las creencias y comportamientos requiere un analisis de como los actores se conectan
unos a otros en la situacion en que dichas creencias 0 comportamientos son observados.

Los defensores del analisis de redes consideran que afiade claridad tedrica y unos

2 .
Ibidem.
¥ Requena Santos, F.; Redes sociales y cuestionarios; CIS, Cuadernos metodolégicos, n° 18, Madrid,
1996, p. 11.
* Burt, R.; Structure. Reference Manual (version 4.2); Columbia University, Nueva York , p. 4.
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resultados de investigacién mas sélidos que los enfoques basados en los atributos.EI La
claridad tedrica proviene de que se explicita como las pautas de relaciones se combinan
para generar una fuerza causal: no es suficiente decir que personas socialmente
similares se influyen mutuamente, sino que es necesario definir cobmo las relaciones
aproximan a la gente hasta el punto de que ocurra la influencia interpersonal. En cuanto
a la mejora en la solidez de los resultados de la investigacion, se tiende a olvidar la
importancia causal de las relaciones y centrar la atencion en las correlaciones de los
atributos fisicos que son mas facilmente detectables y comunicables y que se sabe que
son socialmente significantes. Este olvido ain es més problematico cuando se pretenden
hacer generalizaciones a través del tiempo o entre sociedades, dado que la conexion
entre los atributos fisicos y la estructura social es diferente entre distintas sociedades o
en distintos periodos. Por ello, el analisis de redes genera unos resultados mas sélidos y
acumulativos que las predicciones que se basan en atributos, porque su explicacion se
basa en las pautas de relaciones cimentadas que son responsables de que ciertos
B

atributos sean socialmente significantes.

En todo caso, el andlisis de redes puede también utilizar las variables atributivas
en sus investigaciones, combinando los datos relacionales con los atributos y, de hecho,
asi lo hacen con frecuencia los investigadores. EI motivo es que ninguna de las dos
perspectivas, aisladamente, da una vision de conjunto de la realidad social. Por un lado,
los atributos son caracteristicas intrinsecas de personas, objetos o acontecimientos. Por
otro, estas personas, objetos o acontecimientos pueden tomar parte en relaciones, pero
estas relaciones no son intrinsecas, sino que son propiedades resultantes de conectar
varias unidades de observacion. En conclusion, atributos y relaciones son dos formas de

aproximacion a la investigacion social que no se oponen ni excluyen.IZI

Un concepto que distingue el andlisis de redes de otros enfoques socioldgicos es,

justamente, el concepto de "red".EI El interés por las redes de relaciones sociales

® Burt,R.; op. cit., pp. 11-13.

®Burt, R.; op.cit.

" Requena Santos, F.; Redes sociales y mercado de trabajo. Elementos para una teoria del capital
relacional; CIS, Monografias, n° 119, Madrid, 1991, pp. 35-36.

® La primera definicion del concepto de red la realizé Barnes (“Clase y comités en una comunidad islefia
noruega”; en Requena Santos, F. (comp.); Analisis de redes sociales. Origenes, teorias y aplicaciones;
CIS, Coleccion Monografias, n® 198, Madrid, 2003, pp. 121-146). En su andlisis de una comunidad islefia
noruega, el autor distingue tres campos sociales: el campo anclado territorialmente, el que genera el
sistema industrial de la comunidad y el tercer campo social, que “carece de unidades y fronteras; carece
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concretas se remonta hasta las investigaciones de la antropologia social britanica de

postguerra.EI

En esos momentos, como ocurre aun en la actualidad, los antrop6logos
prestaban mucha atencion a los sistemas culturales de derechos y deberes normativos.
Varios estudiosos reorientaron su atencioén desde los sistemas culturales hacia los
sistemas estructurales de redes y lazos concretos, dado que el analisis normativo no se
podia aplicar satisfactoriamente a los sistemas sociales donde los lazos cruzan las
fronteras de las categorias cerradas. Estos antropologos definieron una red como un
conjunto de lazos que vinculan a los miembros del sistema social a través, y mas alla, de
las categorias sociales y los grupos cerrados. Estos analistas compartian con sus
comparieros funcionalistas un fuerte empirismo, pero enfatizaban las relaciones sociales

concretas en vez de las prescripciones culturales.

La lectura de la obra de Simmel por los socidlogos norteamericanos llevé a
algunos académicos a interesarse por la manera en que el tamafio de los sistemas
sociales y las formas en que las relaciones estan interconectadas restringen la conducta
individual y el intercambio diadico. Los "sociometristas” empezaron a emplear
diagramas de redes para representar las relaciones interpersonales en grupos pequefios
y, més adelante, los epidemidlogos y cientificos de la informacion concibieron la
difusion de enfermedades, informacion y otros elementos como un fendmeno de redes
sociales. Posteriormente, los analistas estructurales empezaron a utilizar el vocabulario
de una teoria de grafos elemental pero, al comprobar que esta técnica no se puede
emplear con redes medianas y grandes, sustituyeron los grafos por matrices, lo que

permite estudiar a mas miembros con mas tipos de lazos.

Una vez vistos los supuestos de los que parte el andlisis de redes, es necesario
explicar el concepto que precisamente distingue este enfoque de otros, el concepto de
"red". Los analistas estructurales consideran que el mundo estd compuesto por redes, no
por grupos.EI No asumen que los grupos fuertemente cerrados son los bloques

fundamentales para la construccién de sistemas sociales de gran escala, es mas,

de organizacion coordinadora”, al que denomina red: “esta formada por un conjunto de puntos, algunos
de los cuales estan conectados por lineas. Los puntos de la imagen son personas y, en ocasiones, grupas, y
las lineas indican qué personas interactian mutuamente” (ibidem, p. 127). La version original aparecié en
la década de los cincuenta: “Class and committees in a Norwergian Island parish”, Human Relations, vol.
7, 1954, pp. 39-58.

% Se sigue aqui el recorrido histérico realizado por Wellman, op. cit.

9 Wellman, B.; op. cit.
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consideran que se cae en una sobresimplificacion al tratar las estructuras sociales
complejas como grupos cerrados. Por ello, estos investigadores hablan de redes en vez
de grupos: cuando las redes estan suficiente y densamente cerradas, podemos
denominarlas "grupos”, pero el concepto es mucho méas amplio, como se puede
comprobar en esta definicion: "El concepto de red social, tal y como lo concibieron
originariamente los antropdlogos britanicos, hace referencia a todos los vinculos
existentes entre un conjunto de individuos. (...) Una red social es una metafora que se
usa en Sociologia para describir un conjunto de vinculos que unen a un grupo de

k] En esta

actores, para los que cada vinculo se compone de una o mas relaciones".
definicion tienen cabida los lazos débiles entre actores, es decir, las relaciones de
caracter esporadico, que también tienen un papel relevante en la vida cotidiana de los

individuos y en la comprension de las estructuras sociales.

1.2. LAS APORTACIONES DE SIMMEL.:
EL TAMANO DE LOS GRUPOS, LOS CIRCULOS SOCIALES Y
LA IMPORTANCIA DEL TERRITORIO PARA LA PERTENENCIA

De los sociologos considerados como “clasicos”, Georg Simmel es el autor cuyas
reflexiones resultan més fructiferas para este trabajo. Destacaremos concretamente tres:
su interés por las formas de la interaccion y, muy especialmente, el tamafio de los
grupos; su analisis del cruce de los circulos sociales en la sociedad moderna; y la
importancia que concede al territorio como factor indispensable para el sentimiento de

pertenencia.

Simmel ha influido de manera notable en el desarrollo del anélisis de redes,
especialmente en la minoria "formalista”, que se concentra en la forma de los patrones
de redes, antes que en su (:ontenido.EI El interés del soci6logo aleman por el nivel
micro, por el estudio de la interaccién social, es lo que justifica esta relevancia dentro

del enfoque de redes. Simmel se preocupé mas por la forma que por el contenido de la

1 Requena Santos, F.; Redes sociales y cuestionarios; p. 15.
2 Wellman, B., op. cit., p. 14.
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interaccion social: consideraba que, al igual que las personas se enfrentan a
innumerables acontecimientos, acciones e interacciones reduciéndolos a modelos o
formas, los sociologos deben imponer un namero limitado de formas a la realidad
social, concretamente a la interaccion, para que se la pueda analizar mejor. Simmel
intentd desarrollar una "geometria” de las relaciones sociales, considerando varios
coeficientes geométricos, como la distancia, la posicion, la valencia, la simetria y la
auto-implicacion, aunque el coeficiente que mas interesa al analisis reticular es el
numero. EI autor dedica un capitulo de su Sociologia a la cantidad en los grupos
sociales y sefiala que se debe conceder una doble importancia a la cantidad: por un lado,
"ciertas formas s6lo pueden realizarse mas aca o mas alla de cierto limite numérico de
elementos™; por otro, "ciertas formas resultan directamente de las modificaciones

L]

cuantitativas que sufren los grupos”.

Probablemente una de las contribuciones més reconocidas de este autor es su
analisis de las diadas y las triadas. Existe una diferencia crucial entre un grupo de dos
personas y uno de tres, una diferencia que es mucho menos fundamental cuando se
afiaden mas personas a la triada. La diada implica un alto nivel de individualidad, ya
que "en las asociaciones de dos no hay mayoria que pueda imponerse al individuo".IEI
Cuando existe una triada, Simmel enumera tres formas de agrupamiento que son
especificas de este grupo, ya que no se pueden dar en el caso de las diadas y, cuando los
grupos tienen mas de tres personas, 0 no se producen o se limitan a ampliarse
cuantitativamente sin cambiar de tipo. Estas formas de agrupamiento son: (1) el
imparcial y el mediador, figuras que se dan en aquella situacién en que el tercero quiere
salvar la unidad del grupo; (2), el tertius gaudens, que utiliza su posicion de
superioridad en el conflicto entre los otros dos miembros en pro de intereses egoistas; y
(3) divide et impera, situacion que ocurre cuando el tercero produce voluntariamente el
conflicto entre los otros dos miembros para obtener una situacion dominante. De estas
formas analizadas por Simmel, el mediador es una figura fundamental del analisis de

redes que se desarrolla en esta investigacion, como se explicard mas adelante.

13 Simmel, G., Sociologia. Estudios sobre las formas de socializacién; vol. I, Biblioteca de la Revista de
Occidente, Madrid, 1977, p. 57.
 Ibidem, p. 107.
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Una aportacion muy interesante, no solo a la teoria de redes sino al enfoque
estructural en general, es la reflexion de Simmel sobre el cruce de los circulos sociales
en las sociedades modernas. Considera el autor que "el nimero de los diversos circulos
en que se encuentra comprendido el individuo, es uno de los indices que mejor miden la
cultura":h“_rLI de la pertenencia de una persona a multiples circulos (la familia de sus
padres, la familia que funda, su profesién, ser ciudadano, pertenecer a sociedades, etc)

se derivan varias consecuencias:

“Los grupos a que pertenece el individuo forman como un sistema de coordenadas, de tal
manera que cada nuevo grupo determina al individuo de un modo méas exacto e inequivoco. La
pertenencia a cada uno de ellos deja todavia abierto, para la individualidad, un vasto campo. Pero
cuanto mayor sea su nimero, menos probable serd que haya otras personas en quienes se dé la misma

combinacidn de grupos y que estos circulos numerosos vuelvan a cruzarse en un punto. (...)

El pertenecer a varios circulos sociales provoca, en efecto, conflictos de orden externo e interno,
que amenazan al individuo con un dualismo espiritual, y hasta con intimos desgarrones. Pero ello no
prueba que esa pertenencia a varios circulos deje de tener efectos que fortalezcan y afirmen la unidad
personal. Porque aquel dualismo y esta unidad se compadecen muy bien. Precisamente porque la
personalidad es una unidad, puede verificarse en ella la escisiéon. Cuanto més variados sean los circulos

de intereses que en nosotros confluyen, mas conciencia tendremos de la unidad del yo."IEI

Simmel advierte que las consecuencias para la individualidad de pertenecer a
varios circulos dependen del caracter de éstos, de si tienen un caracter contiguo o
concéntrico: cuanto menos relacion tenga la pertenencia a un circulo con la pertenencia
a otro, mas relevante para determinar la personalidad del sujeto sera que se encuentre en
la interseccién de ambos. Es mas, continla el autor, independientemente del contenido
de las agrupaciones a las que pertenece el individuo, el mero hecho de que se asocie a
nuevos grupos permite que el sujeto tenga una conciencia mas fuerte de su
individualidad, situacion que contrastaba con épocas anteriores, en que era la
personalidad la que se sometia a la corporacién. Los circulos contiguos son circulos que
se cruzan, se refieren a las afiliaciones con grupos cuyos miembros no son idénticos
pero que parcialmente se solapan, frente a los circulos concéntricos, que se refieren a
pertenencias en grupos cada vez mas inclusivos. Como sefiala Merton, Simmel deriva la

individualidad de los seres humanos de la diferenciacion social, en vez de derivarla de

15 Simmel. G., op. cit., vol. 11, p. 434.
'8 Ibidem, pp. 436-437.
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procesos psicoldgicos internos. Cuanto mayor es el nimero y la variedad de afiliaciones
grupales y estatus distribuidos entre los individuos de una sociedad, menor es, por
término medio, el numero de individuos que tienen precisamente la misma
configuracion sociaI.ElLa idea simmeliana de la pertenencia a varios grupos ha sido
empleada por Blau en su teoria macroestructural y por Granovetter para analizar la

fuerza de los lazos debiles dentro de una red, como se explicara a continuacion.

La Gltima aportacion simmeliana que se destaca aqui es su reflexion sobre la
importancia del territorio. Dado que este trabajo tiene como uno de sus focos de interés
la identificacion con un nuevo espacio, la Union Europea, resulta interesante tener en
cuenta su analisis. Un aspecto central de la estructuracion de las identidades colectivas
es el caracter espacial del arraigamiento y, en esta linea, ya Simmel se habia
encaminado hacia el analisis de la relacién entre la estructura espacial de las relaciones
sociales y la identidad social, como resalta Bettin Lattes.ElEn un texto de 1897, habia
observado que un importante factor para la continuidad de las entidades colectivas es la

I]‘T’JLa unidad no s6lo del Estado, sino de la ciudad

permanencia del suelo en el que viven.
y de otras asociaciones, se refiere sobre todo al territorio que sirve como sustrato
duradero de todos los cambios que ocurren. Simmel elabora una sociologia de la
pertenencia a partir de una lectura espacial de las logicas internas a las relaciones
sociales, de hecho el arraigamiento territorial confiere a las formaciones sociales una
unicidad que es también exclusividad respecto a otras formas sociales similares. La
importancia que confiere al espacio se refleja en que dedica un capitulo de su Sociologia

a la relacion entre éste y la sociedad:

““La asociacion que el Estado crea entre los individuos o que entre los individuos crea el Estado,
esta de tal modo ligada al territorio, que no cabe pensar la existencia de otro Estado en el mismo suelo.
Hasta cierto punto el municipio también tiene el mismo caracter (...) No obstante, la exclusividad del

municipio no es tan absoluta como la del Estado. (...)

Y Merton, R.K,;" Insiders and Outsiders: A Chapter in the Sociology of Knowledge"; American Journal
of Sociology, 78, 1972, pp. 9-47. El propio Merton desarrolla su analisis de la “doctrina insider” a partir
de la pertenencia simmeliana a multiples circulos.

18 Bettin Lattes, G., “Verso una comune identita europea: le appartenenze difficili”, en Bettin Lattes, G.
(ed.), Giovani, jeunes, jévenes. Rapporto di ricerca sulle nuove generazioni e la politica nell’Europa del
sud; Firenze University Press, Florencia, 2001, pp. 557-584.

19 Simmel, G.; “Come si conservano le forme sociali”, en Mongardini, C. (dir.), Il conflitto della cultura
moderna, ed. Bulzoni, Roma, 1975.
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Siempre concebimos el espacio que un grupo social llena de algin modo, como una unidad, y
esta unidad expresa y sostiene la del grupo, siendo al mismo tiempo sostenida por ella (...) Una sociedad
se caracteriza como interiormente unida, cuando el espacio de su existencia esta delimitado por limites
perfectamente claros; y al contrario: la unidad mutua, la relacion funcional de todos los elementos entre
si, se expresa espacialmente por el limite que sirve de marco. Quizad no haya nada que manifieste la
fuerza de la cohesion, sobre todo del Estado, como esta centripetalidad sociol6gica, esta coherencia (en
Ultimo término puramente espiritual) de las personalidades, dentro de una frontera que las determina

claramente.” ol

El socidlogo apunta que las formas de pertenencia estan estrechamente
conectadas con el grado de abstraccion contenido en las relaciones sociales que
estructuran la colectividad de referencia; en este sentido, los procesos de integracién
europea pueden considerarse como transiciones de las relaciones sociales a un nivel de
abstraccion mayor. Por otro lado, Parsons llama la atencidn sobre el hecho de que el
desarrollo de las instituciones de la ciudadania ha permitido la articulacion de la
pertenencia y de la lealtad fuera de los ambitos de las relaciones particulares, separando
religion, etnicidad y territorialidad en las sociedades modernas. Precisamente, estas tres
dimensiones han perdido centralidad social y Parsons subraya el riesgo de que este tipo
de solidaridad abstracta e institucionalizada de la ciudadania se vea comprometida por
fracturas regionales.EI Desde un punto de vista sistémico, se puede decir que la
constitucion de un macrosistema es posible s6lo desde un proceso de diferenciacion
interna que separa ulteriormente las dimensiones institucionales de las relaciones
sociales concretas, consiguiendo una forma de integracion que es todavia mas abstracta
de la estatal. La formacion del Estado nacional ha, de hecho, reducido primero a un
nivel secundario las identidades étnicas y linguisticas tipicas de la época feudal,
sucesivamente el Estado se ha constituido como un centro de gobierno de los destinos
de los individuos una vez se ha desvinculado de la religién y se ha desarrollado la
secularizacion. Siguiendo el pensamiento parsoniano, Bettin Lattes destaca que la
formacion de una unidad supranacional como la Union Europea representa la
superacion, en sentido abstracto, de la Gltima forma de las pertenencias, la espacial-
territorial que caracteriza la formacion de los Estados modernos.

2 Simmel. G., (1977); op. cit., vol. 11, pp. 647-650.
2L parsons, T.; Politics and social structure; Free Press, Nueva York, 1969.
22 Bettin Lattes, G.; op. Cit.
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1.3. LA TEORIA MACROESTRUCTURAL DE PETER BLAU

Peter Blau retoma la trayectoria tedrica delineada por Simmel al interesarse por el
tamafio de los grupos y elaborar, en la segunda mitad de los afios setenta, una teoria
estructural macrosociologica partiendo de las dimensiones cuantitativas de la vida
sociaI.ElEI propio autor reconoce la proximidad entre su analisis macroestructural y el
analisis de redes porque ambos intentan explicar la vida social no sobre la base de
disposiciones psicologicas o significados culturales sino analizando estructuras de lazos
entre nodos, en términos de redes, o de relaciones entre subestructuras, en términos
macroestructurales. La diferencia entre ambos enfoques se encuentra, dice Blau, en la
direccion causal: mientras el analisis de redes explica los nodos en términos de lazos, el
andlisis macroestructural explica las variaciones en las relaciones entre posiciones en

ba]

términos de la diversidad estructural entre posiciones.

Blau definio la tarea de la sociologia en términos estructurales, dejando de lado
el nivel cultural e individual: "La tarea mas caracteristica de la sociologia es el analisis
estructural de las diversas formas de diferenciacion, de sus interrelaciones, de las
condiciones que las producen y los cambios que introducen en ellas y de su influencia
en las relaciones sociales".ElEl propio autor se considera un determinista estructural que
piensa que "las estructuras de las posiciones sociales objetivas entre las que las personas
se distribuyen ejercen una influencia mas fundamental en la vida social que los valores
y las normas culturales".EIEstas afirmaciones reflejan el hecho de que, aunque Blau no
formo parte de la corriente norteamericana del andlisis de redes ni utiliz6 las técnicas
caracteristicas de este enfoque, su vision de la influencia de la estructura social en la

vida humana comparte en gran medida la postura de la perspectiva reticular.

% En su larga trayectoria académica, Blau comenz6 interesandose por los procesos de intercambio. Como
él mismo sefiala en el prefacio a la edicion espafiola de Intercambio y poder en la vida social (Ed. Hora,
Barcelona, 1983), este interés proviene de que considera el intercambio como un fenémeno estrictamente
social y que, ademas, se presta al desarrollo de una teoria sistematica. Partiendo de la teoria del
intercambio de Homans, Blau desarrolla una teoria en los afios sesenta que intenta explicar la estructura
social analizando los procesos sociales que rigen las relaciones entre los individuos y los grupos. Sin
embargo, el propio autor reconoce que su intento tuvo mas éxito en el &mbito microsociol6gico que en el
desarrollo de una teoria macrosociolégica fundamentada en los procesos de intercambio.

2 Blau, P., "Multilevel structural analysis", Social Networks, 15, 1993, pp. 201-215.

% Blau, P.; Inequality and Heterogeneity: A Primitive Theory of Social Structure; Free Press, Nueva
York, 1977. Traduccion propia.

% Blau, P.; Intercambio y poder en la vida social; p. X.
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Blau concibe la estructura social como la distribucion de la poblacién en
distintas posiciones sociales en un espacio multidimensional de posiciones sociales. El
propio autor reconoce que se trata de una concepcion rudimentaria de la estructura
social, una vision estrecha que no toma en consideracion implicaciones mas amplias y
connotaciones del término como el consenso valorativo, las orientaciones normativas,
los sistemas institucionales y la interdependencia funcional. Sin embargo, su propdésito
es ver cuanto de la vida social se puede explicar en estos términos estructurales.ElBIau
asegura que la probabilidad de que la gente se integre en asociaciones intergrupales bajo
condiciones estructurales especificas se puede deducir de las proposiciones analiticas
sobre las propiedades estructurales, sin tener que asumir disposiciones
psicosocioldgicas. EIl autor reconoce que el concepto simmeliano de los circulos
sociales contiguos, caracteristicos de las sociedades modernas, es fundamental en su
teoria macrosocioldgica. Pese a ello, Simmel se concentra en la influencia del contexto
estructural sobre el individuo, desde la perspectiva de la persona individual, mientras
que Blau quiere estudiar poblaciones enteras y, por ello, el equivalente de estos circulos

es el grado en que varias diferencias sociales se cruzan.EI

Uno de los principales intereses del autor es las relaciones entre grupos. Blau
desarrolla algunos teoremas sobre la interaccion entre mayorias y minorias que tienen
interesantes implicaciones para los propositos de este trabajo. Por ejemplo, las
propiedades aritméticas de los grupos implican que en la relacion entre dos grupos
cualesquiera, la tasa de asociaciones intergrupales del grupo mas pequefio excede la del
mayor, tanto en las asociaciones exclusivas como en el nimero medio de asociados
intergrupales y en la cantidad media de tiempo que se dedica a este tipo de asociacion.
Ello conlleva que, cuando las diferencias entre los tamafios son grandes, la mayoria de
los miembros del grupo mayor no tienen contacto social con la minoria. Y, como sefiala
el autor, la experiencia social de asociarse con personas de perfil distinto afecta las
actitudes y la conducta, promoviendo la tolerancia y ampliando los horizontes de las

al

personas implicadas.~ Si se aplica esta reflexion al ambito de la identificacion con la
Unidn Europea, se puede afirmar que las personas que mantienen relaciones mas o

menos continuas con individuos de otros paises de la Unién probablemente desarrollan

2 Blau, P., "A Macrosociological Theory of Social Structure"; American Journal of Sociology, 83, 1977,
pp. 26-55.

%8 Blau, P., "Multilevel structural analysis", p. 202.

2 Blau, P.; "A Macrosociological Theory of Social Structure"”, pp. 34-35.
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actitudes hacia las personas de estos paises miembros e incluso hacia los paises
propiamente dichos que difieren, al menos en cierta medida, de las de las personas que
concentran la mayor parte o la totalidad de sus contactos dentro de la mayoria, es decir,
de los espafioles. Es mas, siguiendo los supuestos de Blau, estas personas tienen
horizontes mas amplios, lo que se podria traducir como que tienen una mayor
probabilidad de identificarse con territorios mayores -la Unién Europea- que sus

vecinos con relaciones mas locales.

Al estudiar la diferenciacion, Blau asume, en primer lugar, que las asociaciones
son mas frecuentes entre personas en posiciones sociales proximas mas que en las
distantes, considerando la proximidad social en términos de parémetros.@Una segunda
asuncion es que las asociaciones sociales dependen de las oportunidades que se
presentan para el contacto social. Por Gltimo, el autor considera que las influencias de
varios pardmetros en las asociaciones sociales son parcialmente aditivas, no
completamente contingentes. Por tanto, las personas que comparten muchas posiciones
sociales se asociaran con mayor probabilidad que aquellas que comparten sélo algunas.
La segunda asuncidn resulta de especial interés dado que, en el ambito de la Unidn, las
politicas desarrolladas por las instituciones comunitarias han aumentado las
posibilidades de que entren en contacto personas de diferentes paises. Por ejemplo, la
creacion de un mercado Unico, la supresion de las barreras nacionales, la creacion de
programas de intercambio estudiantil y la libertad de trabajar en cualquier pais
comunitario facilitan el contacto entre mayorias nacionales y minorias de otros paises

miembros de la Unic')n.EI

Esta asuncion ha sido corroborada en los estudios de psicologia social y sociologia, como se analizara
en el capitulo dedicado a la influencia interpersonal. Para un desarrollo de como emplea el autor los
parametros en su teoria, cfr. Blau, P.; "Parameters on social structure"; American Sociological Review,
39, 1974, pp. 615-635.

31 Blau, P.; "A Macrosociological Theory of Social Structure"”, pp. 41-42.
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1.4. LA TEORIA DE LA FUERZA DE LOS LAZOS DEBILES
DE GRANOVETTER

La teoria de la fuerza de los vinculos débiles del tedrico de redes Mark S. Granovetter
es relevante en la presente investigacion porque tiene interesantes implicaciones en el
estudio de los procesos de difusion (de innovaciones, rumores, informacion, etc.).EI
autor comienza definiendo la "fuerza” de un vinculo como una combinacién
(probablemente lineal) del tiempo, la intimidad (entendiendo por tal confianza mutua),
la intensidad emocional y los servicios reciprocos que caracterizan a dicho vinculo.
Matiza Granovetter diciendo que cada aspecto es independiente de los otros tres aunque

el conjunto esta altamente interrelacionado.

Los sociélogos y psicélogos que comparten el enfoque reticular han prestado
mucha atencién a la naturaleza y las consecuencias de estos vinculos fuertes. Muchos de
sus analisis se han concentrado en las diadas, retomando asi el interés simmeliano por
este tipo de asociacion, y han extraido varias conclusiones de su estudio. Una de ellas es
que cuanto mas fuerte es un lazo entre los sujetos A y B, mayor es el nimero de
individuos con los que ambos estan relacionados mediante lazos fuertes o débiles. Esta
relacion es resultado de la tendencia de los lazos més fuertes a terminar siendo
compromisos a largo plazo: si B y C no tienen relacion, los lazos comunes hacia A
probablemente les hara generar una interaccion. Por otro lado, cuando mas fuerte es el
vinculo que conecta a dos individuos, mas similares seran entre ellos, de varias formas,
por ello, si A con B y A con C se conectan con lazos fuertes, tanto B como C, al ser
parecidos a A, probablemente serdn similares entre si y, una vez se han conocido,

aumenta la probabilidad de que se cree una amistad entre ellos.

Todo lo anteriormente dicho tiene una repercusion directa a la hora de estudiar
los procesos de difusion. Granovetter destaca la importancia que tienen los vinculos
débiles como puentes, entendiendo por puente el Unico camino entre dos puntos. Un
vinculo fuerte puede ser un puente, pero sélo si ninguna de sus partes tiene otros
vinculos fuertes, lo que es poco probable en un sistema social, sea cual sea su tamafio.

Los vinculos débiles no sufren tantas restricciones y, aunque no todos los lazos debiles

%2 Granovetter, M.; "The Strength of Weak Ties", American Journal of Sociology; n° 78, 1973, pp. 1360-
1380. Version espafiola: “La fuerza de los vinculos débiles”, Politica y sociedad, n° 33, 2000, pp. 41-56.
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son puentes, si ocurre que todos los puentes son lazos débiles. En redes amplias es
dificil que un vinculo dado sea el Unico camino entre dos puntos y se le pueda
considerar puente, pero si se puede contemplar esta funcion en redes mas pequefias,
analizando los puentes locales. Hay que tener en cuenta que, como sefialaron Harary et
aI,Elpuede existir una distancia (entendiendo por tal longitud de recorrido) mas alla de
la cual no es factible para dos personas comunicarse debido a los costes y distorsiones
que supone dicho acto de transmisién. La importancia de los vinculos debiles residiria
en que aquellos que fueran puentes locales crearian mas recorridos y mas cortos. La
conclusion que se extrae de todo ello es que cualquier cosa que quiera ser difundida
puede llegar a un gran nimero de personas y atravesar una gran distancia social cuando

bal

se emplean vinculos débiles antes que fuertes.

Los vinculos débiles tienen una gran importancia en las redes egocéntricas.

Epsteinh?LI

indica que una red egocéntrica puede tener diferentes partes con diferentes
densidades: llama "red afectiva™ a aquellos con los que se interactia mas intensamente y
mas regularmente y, por tanto, a los que se conoce mejor, y "red extensa” al resto de
personas. Aplicando los términos de Granovetter, la primera parte estaria constituida
por los vinculos fuertes y la segunda por los débiles. Granovetter sugiere que se puede
dividir la red de ego en una parte formada por vinculos fuertes y debiles sin puente y
otra parte formada por vinculos débiles con puente. Es la segunda parte la que resulta de
gran interés, porque los contactos de ego no estan relacionados los unos con los otros y
ademas estan vinculados con individuos que no estan conectados con ego. A través de
estos canales se pueden alcanzar ideas, influencias e informaciones socialmente

sl

distantes de ego.

% Harary, F., Norman, R. y Cartwright, D.; Structural Models; Wiley, Nueva York, 1965.

% Granovetter sefiala que la mayoria de los sociélogos y antrop6logos que han estudiado la difusion
podrian cuestionar esta conclusion porque han encontrado que los vinculos fuertes son cruciales. El autor,
no obstante, considera que este cuestionamiento no es tal por varias razones: en primer lugar, porque la
mayoria de los estudios no realizan una investigacion sociométrica; en segundo lugar, cuando emplean
dichas técnicas, suelen permitir al encuestado un nimero limitado de elecciones, lo que dificulta que sean
nombrados los lazos débiles; por Gltimo, incluso cuando se recoge una informacién sociométrica extensa,
no se intenta rehacer los recorridos interpersonales exactos atravesados por la innovacion.

% Epstein, A.; "The Network and Urban Social Organization”, en Mitchell, J. C. (ed.), Social Networks in
Urban Situations; Machester University Press, Manchester, 1969, pp. 110-111 (mencionado en
Granovetter, op. cit.).

% En un estudio clésico, el autor verificd su hipétesis de la relevancia de los vinculos débiles para la
difusion de informacion. Estudié coémo una muestra de personas habian conseguido un nuevo trabajo el
afio anterior: s6lo un 17% respondio6 que lo habia conseguido a través de amigos intimos o familiares
(lazos fuertes), por lo tanto, cabe concluir que los vinculos débiles sirvieron mayoritariamente como
canales de informacion para conseguir el nuevo empleo (Granovetter, op.cit.).
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En la presente investigacion se quiere estudiar con quién habla de asuntos
europeos mas frecuentemente el sujeto -dado que la discusion politica es una posible
fuente de influencia-, si estas personas que nombra tienen lazos débiles o fuertes con él,
medidos a través de la intensidad de la relacion y del contenido de ésta. Se quiere
comprobar si existen personas que realizan la funcién de puentes locales entre
diferentes partes de la red, comprobando si una de estas partes tiene unas relaciones de
caracter mas localista y otra mas cosmopolita. Ademas, interesa averiguar como, a
través de estas personas en posiciones de puente y de las conversaciones con otros
miembros de su red personal, el individuo forma sus actitudes hacia la Unién Europea
y se identifica con ella en mayor o menor medida. Sin embargo, y como el propio
Granovetter advierte, no se puede explicar la adopcion de ideas Unicamente por medio
de consideraciones estructurales, por lo que se hace necesario investigar tambiéen el

contenido y los motivos para adoptar una idea o simbolo en lugar de otros.

La teoria de la fuerza de los lazos débiles también tiene implicaciones profundas
para las grandes estructuras, no solo para los individuos. Granovetter defiende que su
analisis de la fuerza de los lazos débiles lleva a discutir las relaciones entre los grupos y
a analizar los segmentos de la estructura social que no pueden definirse facilmente
como grupos primarios. Los lazos débiles son vitales para la integracion de un individuo
en la sociedad moderna, ya que la creciente especializacion e interdepedencia en el
trabajo genera una gran variedad de relaciones en las que un individuo conoce s6lo un
pequefio segmento de la personalidad del otro. Desde el punto de vista
macrosociologico, su teoria sefiala que los sistemas sociales que carecen de lazos
débiles estaran fragmentados y seran inconsistentes. Como consecuencia de ello, las
nuevas ideas se difundiran lentamente y los subgrupos separados por cuestion de raza,

el

etnia u otras caracteristicas tendran dificultades para convivir.*~En la misma idea incide
Blau, quien afirma que los roles y las afiliaciones multiples debilitan el mantenimiento
de los lazos dentro del grupo y alteran la forma de la integracion social, ya que las
personas crean circulos mas amplios de asociados menos intimos: como las relaciones

intimas se suelen confinar a circulos pequefios y cerrados, ello llevaria a una sociedad

%7 Granovetter, M.S.; "The Strenght of Weak Ties. A Network Theory Revisited", en Peter V. Marsden y
Nan Lin (eds.) Social Structure and Network Analysis, SAGE, Beverly Hills, 1982, pp. 105-130. Version
espafiola: “La fuerza de los lazos débiles. Revision de la teoria reticular”, en Requena Santos, F. (comp.);
Analisis de redes sociales: origenes, teorias y aplicaciones; CIS, Madrid, 2003, pp.196-230.

% Granovetter, , op. cit. 1982.

38



fragmentada si no fuera por la existencia de los lazos débiles, que se extienden mas allla

bel

de los circulos intimos y establecen conexiones intergrupales.

Las reflexiones de Granovetter sobre la importancia de los puentes locales para
difundir informacion fueron empleadas por Burt para profundizar en este tipo de
posiciones. El principal campo de estudio del autor es como se crea capital social,
especialmente en las organizaciones formales.ﬁ| Frente al argumento de que el capital
social es creado por una red de elementos fuertemente interconectados, Burt defiende
que se crea a través de una red en que las personas pueden ser intermediarias, es decir,
actuar como puentes entre vacios existentes en la estructura, conectando segmentos que
en otro caso estarian aislados. El capital social se crea gracias a que el individuo
participa en y controla la difusion de la informacion. El autor desarrolla su teoria de los
vacios/huecos estructurales: los vacios en la estructura social crean una ventaja
competitiva para los individuos cuyas relaciones cruzan estos huecos. Los miembros de
cada lado del vacio estructural circulan por diferentes flujos de informacion y, por ello,
las personas que actian como puentes tienen la oportunidad de comunicar ambos flujos

de informacion y controlar los proyectos que realicen juntos personas de los dos grupos.

Ocupar una posicion de puente provee al individuo de varias ventajas con
respecto al acceso a la informacion: llega a un mayor volumen de informacion porque
contacta con més gente indirectamente; ademas, la diversidad de contactos entre varios
grupos permite que conozca informacion menos redundante que la de otros individuos
en otras posiciones, desempefiando el rol de lideres de opinién porque son los
responsables de la difusion de nuevas ideas y comportamientos; por ultimo, ocupar esta
posicién aumenta la probabilidad de ser un candidato para ser incluido en nuevas
oportunidades que aparezcan en el mercado. También posee el sujeto una ventaja en
cuanto al control, ya que, al conectar a personas que en otro caso estarian
desconectadas, ello le permite tener una influencia despropocionada en qué intereses se
van a seguir cuando estos contactos se unen. Es mas, su posicion de intermediario le
permite exponer diferentes creencias e identidades a cada contacto. Como sefala el

propio Burt, fue Simmel el primero que considerd el fendmeno de las personas que

% Blau, P. "Parameters on social structure”; American Sociological Review, 39, 1974, p. 623.
0 Burt, R.S.; "Structural Holes versus Network Closure as Social Capital”, en Lin, N., Cook, K.S. y Burt,
R.S. (eds.), Social Capital: Theory and Research; Aldine de Gruyter, 2001 (pre-impresion, mayo 2000).

39



consiguen control de los huecos estructurales, al referirse a la figura ya mencionada del
tertius gaudens, la persona que se beneficia de mediar la comunicacién entre otros dos.
Algunas de las conclusiones de Burt no son aplicables a la presente investigacion, dado
que este autor se ha centrado fundamentalmente en el ambito organizativo y
empresarial, ajeno a nuestro estudio, pero si resulta de interés para estudiar el proceso
de difusion de la identificacion europea su analisis de cdmo las personas que ocupan
posiciones de puentes reciben y manejan mas informacion y de caracter mas
heterogéneo que el resto de personas de la red, ocupando por ello posiciones de

liderazgo.

1.5. LA INTEGRACION MACRO-MICRO

A partir de los afios ochenta, numerosos han sido los soci6logos norteamericanos que
han estudiado el vinculo macro-micro, mientras los académicos europeos se

preocupaban por la relacion entre accion y estructura.EI

Los tedricos clasicos de la sociologia se han analizado tradicionalmente como
extremistas macro o micro aunque la posicion defendida por Ritzer es que todos ellos,
desde Marx y Weber a Durkheim y Simmel, compartian una preocupacion central por el
vinculo macro-micro. Durante el siglo XX, las principales corrientes tedricas se han
situado a lo largo de un continuum que va desde el extremo macro, donde se encuentra
el funcionalismo estructural, la teoria del conflicto, algunas variantes de la teoria
neomarxista y muchas formas de estructuralismo, hasta el extremo micro, donde se
hallan el interaccionismo simbolico, la fenomenologia, la etnometodologia, la

sociologia existencial, la conductista y la teoria del intercambio.EI

! Ritzer sefiala que en una visién superficial se podria pensar que ambas cuestiones son similares, dado
que parece existir una estrecha relacién entre el nivel micro y el actor y el nivel macro y la estructura. Sin
embargo, hay que tener en cuenta que ello sélo ocurre si nos referimos como a actores a agentes humanos
individuales (micro) y a estructuras sociales a gran escala (macro) (Ritzer, G., Teoria sociol6gica
moderna, McGraw-Hill, Madrid, 2002, p. 491).

*2 |bidem, pp. 456-457.
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Pese a los intentos por integrar ambas perspectivas, también existen casos de
destacados socidlogos que se declaran explicitamente contrarios a la posibilidad de esta
integracion. Precisamente uno de ellos es Peter Blau, que ha cambiado su orientacion
desde su teoria integrada del intercambio de los afios sesenta hasta su teoria
macroestructural. Por ejemplo, en el Prefacio a la edicion espafiola de Intercambio y
poder en la vida social, Blau afirma:

"La teoria del intercambio y la teoria macroestructural son complementarias y no
contradictorias. (...) Cuando desarrollé la teoria del intercambio que se presenta en este libro, creia que
esta teoria microsocioldgica era la base que permitiria la construccién de una teoria macrosocioldgica.
Ya no creo que esto siga siendo asi. Mi opinién actual es que la teoria microsocioldgica y la

macrosocioldgica requieren aproximaciones en cierta medida diferentes y también diferentes marcos

conceptuales y que no pueden -todavia no- subsumirse bajo un solo esquema te(')rico".lz*|

Pese a la aseveracion de Blau, contintan los esfuerzos por lograr sintesis tedricas
y aproximaciones entre los enfoques macro y micro. En el presente trabajo, se propone
un modelo que intenta dar cuenta de la complejidad de la realidad social. Este modelo
toma como referencia tres desarrollos teéricos: la perspectiva estructural integrada de
Burt, el modelo de los niveles del analisis social de Ritzer y la teoria de la
estructuracion de Giddens. Los conceptos desarrollados por Weber de accion social,
relaciones sociales y la interaccion de los actores con las estructuras sociales son los
componentes principales de los esquemas de estos tres autores, por lo que se va a

recordar brevemente la postura weberiana.

Weber define la "accién” como "una conducta humana (bien consista en un
hacer externo o interno, ya en un omitir o permitir) siempre que el sujeto o los sujetos

de la accidn enlacen a ella un sentido subjetivo”, mientras que la "accidon social” "es una
accion en donde el sentido mentado por un sujeto o sujetos esta referido a la conducta
de otros, orientandose por ésta en su desarrollo".@No todas las acciones son sociales en
el sentido weberiano: no lo es la accion exterior cuando sélo se orienta por la
expectativa de determinadas reacciones de objetos materiales. Ademas, la conducta

intima es accion social s6lo cuando esta orientada por las acciones de otros. La accion

“Blau, P., Intercambio y poder en la vida social, p. XX.
* Weber, M.; Economia y sociedad; Fondo de Cultura Econémica, México, 1984, p.5. Cursivas del
autor.
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social no es idéntica a una accion homogénea de muchos ni a la accion de alguien
influido por las conductas de otros, refiriéndose en este caso a las conductas
condicionadas por la participacion en una masa. El rasgo definitivo, pues, es que la
accion se orienta por la coaccién de otros. Por otro lado, el autor define la "relacion
social” como "una conducta plural -de varios- que, por el sentido que encierra, se
presenta como reciprocamente referida, orientandose por esa reciprocidad. La relacion
social consiste, pues, plena y exclusivamente, en la probabilidad de que se actuara

bs]

socialmente en una forma (con sentido) indicable”.

En cuanto a las instituciones sociales, Weber considera que la sociologia no
puede ignorar las estructuras conceptuales de naturaleza colectiva, ya que son
instrumentos de otras maneras de enfrentarse a la realidad. La interpretacion de la
accion tiene una doble relacion con respecto a estos conceptos colectivos: por un lado,
se ve obligada a trabajar con conceptos semejantes con el fin de lograr una terminologia
inteligible. Para la sociologia, a diferencia que para el lenguaje cotidiano o juridico, no
existe una personalidad colectiva en accion. Asi, cuando habla del "estado™, la "nacién”,
la "familia"”, etc. se refiere Unicamente al desarrollo, en una forma determinada, de la
accion social de unos cuantos individuos, bien sea real o construida como posible; por
otro lado, la interpretacion de la accion debe tener en cuenta, primero, que los conceptos
empleados en el lenguaje cotidiano y por los juristas son representaciones de algo que
en parte existe y en parte se presenta como un deber ser en la mente de hombres
concretos, cuyas acciones orientan realmente y, segundo, debe tomar nota de que esas
representaciones poseen una poderosa significacion causal en el desarrollo de la

conducta humana.

Burt sefiala en su trabajo el cisma que se produce en la teoria de la accion entre
las orientaciones "atomistas”, que suponen que los actores evallan de manera
independiente las acciones alternativas, sin tener en cuenta la existencia de otros
actores, y las orientaciones "normativas”, que considera a los actores como separados
dentro de un sistema y que tienen intereses interdependientes y normas sociales

kel

generadas por los actores, que se socializan mutuamente. autor desarrolla una

perspectiva que califica de una tercera via para conectar ambas orientaciones. En su

** |bidem, p. 21. Cursivas del autor.
*® Burt, R., Toward a structural theory of action; Academic Press, Nueva York, 1982, p. 5.
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perspectiva estructural, utiliza como criterio el conjunto de estatus/roles del actor
generado por la division del trabajo. De esta manera, un actor evalla la utilidad de una
serie de acciones alternativas en parte en funcion de sus condiciones personales y en
parte en funcion de las condiciones de los otros. La premisa de esta teoria estructural de
la accion es que los actores son intencionales y actlan bajo las constricciones de la
estructura social. Pero no solo las acciones son elegidas bajo la constriccion de la
estructura social, sino que estas mismas acciones pueden modificar la estructura social

k7]

y, a su vez, estas modificaciones pueden potencialmente crear nuevas constricciones.

La perspectiva de Burt muestra una dialéctica continua entre actores y
estructuras que también estd presente en la conocida teoria de la estructuracion de
Giddens. Este autor presentd su teoria de la estructuracion en los afios setenta, aunque
su desarrollo mas completo se encuentra en su obra de los afios ochenta. Su
perspectiva, con una fuerte influencia marxista, tiene como eje central una teoria entre
la accion y la estructura: accion y estructura constituyen una dualidad, no pueden
concebirse por separado, porque toda accion social implica estructura, y toda estructura

implica accion social.

El punto de partida del analisis de Giddens son las practicas humanas, que deben
ser consideradas como recurrentes. No es la conciencia la que crea las actividades
mediante la construccion social de la realidad, ni tampoco las crea la estructura social.
Son los actores los que se implican en la practica y, mediante ella, producen la
conciencia y la estructura. El actor humano es reflexivo y, mediante esta reflexividad,
no solo es autoconsciente sino que se implica en el control del flujo constante de las

actividades y las condiciones estructurales.

Una cuestion que resulta central en la teoria de Giddens es que los agentes tienen
la capacidad de introducir cambios en el mundo social, es mas, un actor deja de ser un
agente si pierde la capacidad de introducir cambios. El autor reconoce que existen
constrefiimientos sobre los actores, pero ello no significa que no tengan eleccién ni

puedan transformar las situaciones.

* Ritzer, op. cit., pp. 563-564.
*8 Giddens, A., La constitucion de la sociedad: bases para la teoria de la estructuracion; Ed. Amorrortu,
Buenos Aires, 1998.
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El nucleo conceptual de la teoria de la estructuracion reside en las ideas de
estructura, sistema y dualidad de estructura. El concepto de estructura se refiere a las
propiedades que posibilitan la existencia de practicas sociales discerniblemente
similares a través de los diferentes periodos de tiempo y espacios que les dan su forma
sistémica. Estas propiedades estructuradoras son las normas y recursos: las estructuras
no existen per se ni en el tiempo ni en el espacio, puesto que la estructura sélo existe en
y mediante las actividades de los agentes humanos. Esta definicion de estructura es muy
inusual en sociologia, ya que no sigue la pauta de Durkheim de considerar las
estructuras como externas y coercitivas para los actores, no considera la estructura como
algo exterior, sino como algo que crean los propios agentes.E'IGiddens no niega que la
estructura pueda constrefiir la accion, pero considera que se ha exagerado la importancia
de tal constriccion y, ademas, afirma que todas las estructuras son también

capacitadoras, porque permiten a los agentes hacer cosas que no podrian hacer sin ellas.

La concepcion sociologica convencional de estructura se aproxima al concepto
de sistema social de Giddens, que define el sistema social como un conjunto de
relaciones reproducidas entre actores o colectividades organizadas como practicas
sociales regulares. Si bien algunos sistemas sociales pueden ser el producto de una
accion intencionada, Giddens considera que la mayor parte de estos sistemas suelen ser
consecuencias inesperadas de la accion humana. Estas consecuencias inesperadas
pueden convertirse en condiciones desconocidas de la accion y realimentarla de nuevo.
Por tanto, las estructuras se concretan en sistemas sociales y, ademas, se manifiestan en
una serie de recuerdos que orientan la conducta de los agentes humanos cognoscibles.
Por ello, las normas y los recursos se manifiestan en el nivel macro de los sistemas

sociales y en el micro de la conciencia humana.

Una vez analizados los principales conceptos de su teoria, se puede definir la
estructuracion, cuya premisa es la idea de que la constitucion de los agentes y la de las
estructuras no son dos conjuntos independientes dados de fendmenos, un dualismo, sino
que representa una dualidad.... las propiedades estructurales de los sistemas sociales son

tanto un medio como un producto de las practicas que organizan recurrentemente. La

* Requena Santos, F.; "Hacia una perspectiva reticular de la teorfa sociolégica"; Papers. Revista de
Sociologia, 62, 2000, pp. 133-145. En p. 143.
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estructuracion implica la relacion dialéctica entre estructura y accién. El propio Giddens

resume su argumento:

“Estructura, como conjunto de reglas y recursos organizados de manera recursiva, esta fuera
del tiempo y del espacio, salvo en sus actualizaciones y en su coordinaciéon como huellas mnémicas, y se
caracteriza por una ““ausencia del sujeto. Los sistemas sociales en los que esta recursivamente implicita
una estructura, por el contrario, incluyen las actividades situadas de agentes humanos, reproducidas por
un tiempo y un espacio. Analizar la estructuracion de sistemas sociales significa estudiar los modos en
los que esos sistemas, fundados en las actividades inteligentes de actores situados que aplican reglas y
recursos en la diversidad de contextos de accion, son producidos y reproducidos en una interaccion. (...)
La constitucion de agentes y la de estructuras no son dos conjuntos de fenémenos dados
independientemente, no forman un dualismo sino que representan una dualidad. Con arreglo a la nocién
de la dualidad de estructura, las propiedades estructurales de sistemas sociales son tanto un medio como
un resultado de las préacticas que ellas organizan de manera recursiva. Estructura no es “externa” a los
individuos: en tanto huellas mnémicas, y en tanto ejemplificada en practicas sociales, es en cierto
aspecto mas “interna” que exterior, en un sentido durkheimiano, a las actividades de ellos. Estructura no

se debe asimilar a constrefiimiento sino que es a la vez constrictiva y habilitante”.EI

Por altimo, resulta de interés comentar la propuesta de Ritzer,EI

quien cruza dos
continuum, el micro-macro y el objetivo-subjetivo, para dar lugar a cuatro niveles de
analisis. El primero comienza con el pensamiento y la accion individual y termina con
los sistemas mundiales; el segundo empieza con fendmenos materiales tales como la
accion individual y las estructuras burocraticas y termina con los fendmenos no
materiales, tales como la conciencia y las normas y valores. El cruce de ambos ejes da
lugar a: (1) el nivel macro-objetivo, que implica las grandes realidades materiales tales
como la sociedad, el derecho, la burocracia y la tecnologia; (2) el nivel macro-subjetivo,
que abarca fendmenos como la cultura, normas y valores; (3), el nivel micro-objetivo,
que implica las pautas de conducta y la interaccion; y (4) el nivel micro-subjetivo, que
se refiere a las diversas facetas de la construccion social de la realidad. Ritzer defiende
que todos los niveles son importantes pero que lo mas relevante es la relacion diélectica

dentro de ellos y entre eIIos.EI

% Giddens, A.; op. cit., p. 61.

*! Ritzer sefiala que su modelo parte de las reflexiones del modelo de G. Gurvitch (The Spectrum of Social
Time; D. Reidel, Dordrecht, Paises Bajos, 1964).

%2 Ritzer, op. cit., pp. 462-463. Requena utiliza este esquema para situar algunas de las teorfas
socioldgicas mas relevantes: en el extremo macro-objetivo se encontraria, por ejemplo, el enfoque
marxista y el del sistema mundial y la teoria del hecho social de Durkheim; en el macro-subjetivo el
funcionalismo parsoniano, la accion social de Weber y la teoria critica de Habermas, entre otros; en el
nivel micro-objetivo se encuentra la corriente conductista, la teoria del intercambio, la de la eleccién
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Es el momento de esbozar, como punto final de esta exposicién, cual es la
postura mantenida en este trabajo, posicion que se recoge en el Esquema 1. Se asume la
proposicion de Granovetter de que el andlisis de los sistemas interpersonales
proporciona un puente micro-macro fructifero, ya que es a través de estos sistemas
como la interaccién a pequefia escala se convierte en grandes modelos y éstos, a su vez,
se reconvierten en pequefios grupos.EI objeto de la investigacion es, por una parte,
estudiar qué actitudes existen en la poblacion hacia la Union Europea y su proceso de
integracion; y, por otra, analizar el proceso de identificacién con la Unidn Europea.
Ademas, en los objetivos que se mencionaron en la introduccion se muestra un claro
interés por estudiar la influencia de la red personal del individuo en el proceso de
creacion de actitudes e identificacion con el proyecto politico comunitario y también el
proceso de difusion en la sociedad espafiola, a lo largo del tiempo, de esta actitud
favorable a la Unidn y de la identidad europea desde las posiciones mas centrales de la

estructura social hacia las mas periféricas.

Al adoptar un enfoque reticular, el campo de estudio principal es la interaccién
personal, ya que es aqui donde se desarrollan los procesos de influencia interpersonal
(nivel micro-objetivo); sin embargo, no se quiere dejar de lado otros datos atributivos
que pueden ayudar en la comprension de los motivos que subyacen en las actitudes
hacia la Unidn y la identificacion con ella, por lo que el nivel micro-subjetivo, que se
refiere a las variables individuales que configuran la realidad social, también son objeto
de atencién. Asimismo, se consideran relevantes aspectos macro-objetivos como el
desarrollo legislativo comunitario y los discursos politicos de ambito nacional y
europeo: por ejemplo, la creacion de una ciudadania europea en el Tratado de la Unién
Europea tiene implicaciones no solo legales, en términos de derechos (en la actualidad
no se recogen deberes implicados en la posesion de esta ciudadania), sino que conlleva
consecuencias para la percepcion que los ciudadanos de los Estados miembros tienen de
si mismos y del resto de los habitantes de los otros paises miembros. Otro ejemplo de
como fendmenos macro-objetivos pueden afectar a los actores individuales es la

instauracién del euro, cuyo impacto no ha sido s6lo econémico, sino que ha tenido

racional y la etnometodologia; por dltimo, el extremo micro-subjetivo estaria representado por el
psicoanalisis y la fenomenologia. En posiciones intermedias entre el extremo micro-macro y objetivo-
subjetivo se encuentran la teoria de redes y la teoria de la estructuracion (Requena, F. "Hacia una
perspectiva reticular de la teoria sociologica™).

>3 Granovetter, M.; "The Strength of Weak Ties”.
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repercusiones sociales al convertirse en la moneda de doce paises de la Unidn, haciendo

desaparecer las monedas nacionales de esos Estados.

Por ultimo, los fendmenos macro-subjetivos, tales como los valores y pautas
culturales, inciden directamente en las formas de interaccion y, por ejemplo, llegan a
establecer cuales son las pautas normadas que se deben seguir para elegir un grupo
como referente de los comportamientos, actitudes y opiniones. Otro ejemplo es como el
caracter mas o menos localista o cosmopolita de una poblacion, su grado de tolerancia,
su experiencia historica con otras nacionalidades o su contacto actual con otros paises
puede influir en la identificacion con la Union. Por supuesto, existen multiples
interacciones entre estos niveles: las politicas comunitarias de integracion economica
(macro-objetivo) pueden fomentar la creencia de que existen intereses comunes entre
todos los paises miembros y aumentar la legitimidad del sistema (macro-subjetivo); las
politicas educativas y culturales (macro-objetivo) intentan promover la conciencia de
una cultura comun europea que refuerce la identificacion con la Uniéon (macro-
subjetivo); pero todo ello a su vez se vera afectado y afectard a las interacciones

personales entre ciudadanos de diferentes paises miembros.

Estas ideas también se pueden aplicar al vinculo entre accion y estructura. La
estructura constrifie la interaccion de los actores y se puede poner como ejemplo,
investigado desde hace algunos afios por los socidlogos, el impacto que tienen las
politicas comunitarias de intercambio de estudiantes -que permiten la interaccion entre
jovenes de diversos paises miembros durante periodos prolongados- en la percepcion
que los estudiantes implicados tienen de si mismos como europeos y de los otros y su
apoyo a los proyectos de integracion politica.@o, si se considera a la poblacion en
general, medidas como la libertad de movimiento, capital y trabajadores o la
instauracion del euro en gran parte del territorio comunitario fomentan tanto el
intercambio de bienes y mercancias como las visitas e incluso la residencia durante
ciertos periodos en otros paises de la Unién. Por otro lado, los actores no tienen una

posicién pasiva en este esquema y su accion puede modificar la estructura: quiza el

> Los resultados de la investigacion realizada por De Federico demuestran que, entre los estudiantes del
programa de intercambio Erasmus, se produce un cambio en la percepcion del concepto de "extranjero” al
referirse a sus amigos de otras nacionalidades (De Federico de la RUa, A.; Redes de identificacién con
Europa. Amistad e identidades de estudiantes europeos; Tesis doctoral. Université de Lille/Universidad
Publica de Navarra, 2003).
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ejemplo mas claro de ello es como, mediante la accion colectiva de caracter politico, o
de forma individual mediante el voto en referéndum, se pueden apoyar o denostar

proyectos de mayor integracion politica.

Desgraciadamente, en el &mbito de una investigacion como ésta resulta
imposible estudiar con igual detenimiento y profundidad todos estos vinculos y niveles
de analisis, aungue se sea consciente de su existencia y de su relevancia. En estas
paginas se centra la atencién en la interaccion personal, en como la influencia ejercida
por los miembros de la red de un individuo es un elemento importante para configurar
las actitudes hacia el proyecto comunitario y facilita o dificulta la identificacion con la

Union Europea.

ESQUEMA 1
Macro-objetivo Macro-subjetivo
Legislacion comunitaria (politicas de Valores y pautas culturales
intercambio estudiantil, moneda Unica, (marcos de referencia nacionales,
ciudadania europea, experiencia histdrica con otros paises,
discursos nacionales y europeos) percepcion de una cultura europea y de intereses

comunes, percepcion de legitimidad de UE)

Micro-objetivo Micro-subjetivo
Interaccion personal Configuracion de la realidad social
(relaciones del individuo con los (variables individuales que influyen en las
miembros de sus grupos primarios actitudes hacia la Unién y la identificacion
y con otros grupos sociales) europea)

Adaptacion de los niveles de andlisis de la realidad social de Ritzer (1993)
para estudiar la actitud hacia la Unién Europea y la identidad europea
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2. IDENTIDADES COLECTIVAS.
EL ESTUDIO DE LA IDENTIDAD EUROPEA

2.1. NACION, IDENTIDAD Y CIUDADANIA

Ciudadania, nacion e identidad son tres conceptos analiticamente distintos que, en los
dos dltimos siglos, han tenido una intima relacion, especialmente en los paises
occidentales. Uno de los dos objetos de estudio de esta investigacion —el otro es la
actitud hacia la UE- se refiere a los procesos de identificacion con Europa, a la
existencia (0 no) de una identidad europea. T.H. Marshall sefiala que la ciudadania
requiere un sentido directo de pertenencia a la comunidad que se basa en la lealtad a una
civilizaciobn que es una posesion comun de dicha comunidad.EI El componente
identitario, por tanto, es fundamental para que una persona sea ciudadana. De hecho, esa
intima vinculacién es corroborada por el hecho de que los ciudadanos de a pie enlazan
estrechamente los conceptos de ciudadania y nacionalidad.EIEI Eurobarémetro realizado
en la primavera de 1992 dividié la muestra en dos, preguntando a una mitad ";Suele
usted pensar que es no sélo un (nacionalidad) sino también un europeo?" mientras que a
la otra se le preguntd "¢Suele usted pensar que es no solo un ciudadano (nacionalidad)
sino también un ciudadano europeo?". Las respuestas fueron similares en ambos casos:
los que rechazaban ser europeos también rechazaban ser ciudadanos europeos, mientras
que los que reconocian una ciudadania europea también se identificaban con una

identidad europea. 1

! Marshall, T. H. "The Early Impact of Citizenship on Social Class", en Marshall, T. H. y Bottomore, T;
Citizenship and social class; Pluto Press, Londres, 1992, p. 24.

2 Mohedano-Brethes, R.; "La evolucion de la identificacion europeista, a través del analisis de la opinién
publica europea. 1982-1997", en Tezanos, J. F. (ed.), Tecnologia y sociedad en el nuevo siglo; Madrid,
1998, pp.132-143.

3 Eurobarémetro n° 37.
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2.1.1. La nacion

2.1.1.1. El concepto de nacidn

El término "nacién™, como otros muchos en las Ciencias Sociales, adolece de cierta
ambivalencia. En este epigrafe se van a incluir cuatro aportaciones que resultan de
especial interés para esta investigacion, tres de ellas —las de Anderson, Gellner y
Hobsbawm- han sido desarrolladas por historiadores y han sido ampliamente difundidas
entre los estudiosos de la materia, mientras que la cuarta ha sido formulada desde el
ambito de la Sociologia por Pérez-Agote.

La nacion puede verse como una comunidad politica imaginada.EI Imaginada
ademas de manera inherente como limitada y soberana. Desglosando este punto de
vista, defendido por Anderson, encontramos que
a) Es imaginada porque los miembros de una Nacidn nunca conoceran a la mayoria de
sus connacionales, los encontrara o incluso los escuchara, sin embargo en las mentes de
cada uno vive la imagen de su comunién. Para el autor, las comunidades deben ser
distinguidas, no por su falsedad/autenticidad, sino por la forma en que son imaginadas.
b) La nacidn es imaginada como limitada porque tiene fronteras finitas, mas alla de las
cuales se encuentran otras Naciones.

c) Es imaginada como soberana porque el concepto nacié en la época en que la
llustracién y la Revolucién estaban destruyendo la legitimidad del reino dinastico
jerarquico, que se basaba en leyes divinas. Las naciones suefian con ser libres y el
emblema de esta libertad es el Estado soberano.

d) Por ultimo, es imaginada como una comunidad, porque, a pesar de que exista
desigualdad y explotacion en cada una, la nacién es siempre concebida como una

camaraderia profunda y horizontal.EI

Gellner afiade dos ideas que definen la pertenencia de dos personas a la misma
Nacion: 1) que comparten la misma cultura cuando cultura significa un sistema de ideas,

signos, asociaciones y modos de comportamiento y comunicacion y 2) que se reconocen

* Anderson, B.; Imaginated communities. Reflections on the origin and spread of nationalism; Verso,
London, 1983.
® Ibidem, pp. 6-7. Traduccién propia.
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a si mismos como pertenecientes a la misma Nacién. La conclusion, por tanto, es que
son las personas las que construyen las Naciones, las Naciones son producto de las
3

creencias de solidaridad y lealtad de la gente.

Pérez-Agote,IZI

por su parte, enfatiza la diferencia entre Estado y Nacion y
precisa que el primero precede a la segunda, que tiene un caracter historico. Esta idea se
justifica porque la Nacion es una forma de legitimarse que utiliza un centro de poder ya
establecido, cuando lo ocupan grupos sociales que sustituyen una anterior relacién
politica personal por otra impersonal. Para poder cumplir con esa funcion simbolica de
caracter politico, la Nacidn debe caracterizarse, paradojicamente, como algo no politico,
funciona como la idea de una comunidad social que existe desde tiempo inmemorial,
por ello necesita aparecer como algo anterior al Estado para cumplir su funcion

simbdlica.

Se define asi la nacion como "una representacion colectiva de una realidad
colectiva. Los actores definen como comunidad nacional al conjunto de individuos que
viven sobre un territorio. Y para ello utilizan elementos que se dan en aquel conjunto de
individuos". Se atribuye un caracter fenomenolégico y performativo a la Nacién, en
cuanto a lo primero, la Nacion es una realidad fenomenologica porque pertenece al
mundo de las representaciones, mientras que “el caracter performativo proviene
principalmente del tipo de realidad representada por los actores, una realidad colectiva.
Cuando varias personas se definen a ellas mismas como miembros de un grupo se
constituyen en grupo".EI La existencia 0 no de un agregado social no depende de la
existencia de un rasgo objetivo o pretendidamente objetivo, sino de que éste se perciba

como un signo diferencial, se convierta asi en un simbolo social.

Segun Hobsbawm, ni los criterios sujetivos ni los objetivos para definir cual de
las colectividades humanas es una nacidn son satisfactorios y, ademas, llevan a error. El
autor afirma que pertenece a un periodo historico particular y reciente, es un artefacto,

una invencion: el nacionalismo precede a las naciones. Ademas, se necesita un cierto

® Gellner, E. ; Nations and nationalism; Basil Blackwell, Oxford, 1988. Cursivas y maytsculas del autor.
Versién espafiola: Naciones y nacionalismo; Alianza, Madrid, 1988.

" Pérez-Agote, A.; "Hacia una concepcion socioldgica de la Nacién", en Pérez-Agote, A. (ed.), Sociologia
del Nacionalismo; Universidad del Pais Vasco, Bilbao, 1989, pp. 177-192.

® Ibidem, p. 188.
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contexto econdmico y tecnolégico. La caracteristica basica de la nacion es su
modernidad, pero esta muy extendida la asuncion opuesta: se cree que la identificacion
nacional es de alguna forma tan natural, primaria y permanente como para preceder a la

Bl

historia.® Hobsbawm enfatiza que la nacién moderna difiere en tamafio, escala y

naturaleza de las comunidades con las que los hombres se han identificado la mayor

parte de la historia, y le hace demandas diferentes.EI

El Estado moderno se enfrenta a dos problemas politicos: uno técnico-
administrativo para vincular a cada habitante con el gobierno, y un segundo para
afrontar como desarrollar la lealtad ciudadana y la identificacion con el Estado y el
sistema de normas. Antes nunca se le habia pedido al hombre comdn dicha lealtad e
identificacion o se habian asegurado éstas a través de la religion y la jerarquia social, o
de autoridades autonomas, pero desde 1880 resulta obvio que cuando al hombre comdn
se le da participacion en la politica como ciudadano, la lealtad y el apoyo no resultan
automaticos. Los Estados requerian asi una religion civica, un patriotismo, porque

requerian mas que la mera pasividad de sus ciudadanos.EI

Un patriotismo puramente
basado en el Estado no es necesariamente inefectivo, sefiala el autor, puesto que la
existencia y el funcionamiento del Estado moderno implica a sus habitantes
constantemente en sus asuntos. La idea original de patriotismo estaba basada en el
Estado mas que en el nacionalismo, puesto que se relacionaba con el pueblo soberano.
Sin embargo, los Estados reforzaron el patriotismo estatal con sentimientos y simbolos
de una “comunidad imaginada”, dondequiera y comoquiera que se hubieran originado, y
usaron su maquinaria de comunicacion, sobre todo la escuela primaria, para extender la
imagen y herencia de la nacion e inculcar una ligadura al pais y a la bandera, a menudo
“inventando tradiciones” o incluso naciones. A finales del signo XXI el nacionalismo
no se parecia ya al patriotismo estatal, su lealtad basica no era el pais, sino una

particular version del pais, un constructo ideoldgico de éI.E|

En conclusion, la mayoria de los historiadores y sociélogos que han estudiado la

nacion y el nacionalismo coinciden en sefialar su carécter histérico: no se puede asumir

® Hobsbawm, E.J.; Nations and nationalism since 1780. Programme, Myth, Reality; Cambridge
University Press, Cambridge, 1990, p. 14. Version espafiola: Naciones y nacionalismo desde 1780;
Critica, Barcelona, 1992.

19 Ibidem, p. 46.

1 Ibidem, pp. 80-86.

12 |bidem, pp. 91-93. Comillas del autor.
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que la historia, a diferencia de la naturaleza, exista independientemente de nuestra
conciencia. Por ello, la nacién es en el fondo un grupo cuya identidad estd forjada por
La]

una interpretacion particular de su propia historia.

2.1.1.2. Tipologias de las naciones

Dada la complejidad y lo extendido del fendmeno de las naciones, existen naciones de
muy diverso tipo, con diferentes origenes y diferenciados desarrollos, que ponen el
acento en aspectos diferenciales que les hacen justamente constituirse en nacion. La
idea de nacidn tiene su origen en la llustracion aunque, a principios del siglo XIX, esta
primera concepcidn convivird con una nueva, lo que permite diferenciar entre una
“nacién politica”, que surge de los tedricos ilustrados y cuyo maximo exponente es la

Revolucion Francesa, y una “nacion cultural”, que es fruto de la corriente romémtica.i-”‘_-I

Smith diferencia dos tipos de nacionalismos, el de tipo etnocéntrico y el

policéntrico.ll'_rLI

Ambos se presentan en la actualidad como entremezclados, aunque en
periodos anteriores es el primer tipo de nacionalismo el que tuvo mayor vigencia. Smith
destaca las tres nociones que constituyen la condicion sine qua non del nacionalismo
policéntrico moderno: la autonomia colectiva —el grupo debe estar libre de
interferencias externas y divisiones internas-, la individualidad —las naciones son
“personalidades” con los derechos y deberes concomitantes- y el pluralismo —el orden y
la libertad mundiales dependen de la realizacion de un sistema de Estados-naciones-.
Partiendo de esos tres aspectos, el autor define el nacionalismo como “un movimiento
ideologico, para el logro y el mantenimiento del autogobierno y la independencia en
interés de un grupo, algunos de cuyos miembros creen que constituye una “nacion”
actual o potencial como las deméls".IEI Por su parte, Herranz define al nacionalismo
etnocentrico como “aquel movimiento que desarrolla sus ideales de accion politica,

social, econdémica y cultural de forma indiferenciada, y con una cierta actitud de

3 Mayall, J.; Nationalism and international society; Cambridge University Press, Coleccién Cambridge
Studies in International Relations, n® 10, Cambridge, 1990, p. 51.

¥ Herranz de Rafael, G.; La vigencia del nacionalismo; CIS, Coleccién Monografias, n° 128, Madrid,
1992, p. 2. En esta obra se pueden encontrar una revision historica de las teorias generales que dan lugar a
ambos tipos de naciones, politica y cultural.

> 5mith, A.; Las teorfas del nacionalismo; Ed. Peninsula, Barcelona, 1976, p. 223 y ss.

18 Smith, A., op. cit., pp. 239-240.
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hostilidad frente al resto de las comunidades historicamente coetaneas”, en cambio, el
nacionalismo policéntrico “imprime un caracter de accion y organizacion a determinado
grupo nacionalista cuyo fin ultimo es la consecucion de la autonomia o la independencia
nacional, y cuyos miembros se consideran con igual estatus frente al resto de los grupos

que forman la comunidad de naciones objetivas o preexistentes”.EI

Otra tipologia muy extendida, y que resulta de especial interés en esta
investigacion, es la que distingue entre nacionalismo civico y étnico. El propio Smith
destaca los rasgos de ambos tipos de nacionalismos y equipara el primero a los
nacionalismos desarrollados en occidente y el segundo a los nacidos en otras partes del
mundo. El nacionalismo civico tiene una concepcion predominantemente espacial o
territorial, tiene como idea fundamental la de “patria”, de decir, una comunidad de
leyes e instituciones con una Unica voluntad politica y, por ultimo, presupone una
cultura comdn y una ideologia civica, un grupo de entendimientos y aspiraciones
comunes, sentimientos e ideas. Por su parte, el nacionalismo étnico enfatiza la
descendencia mas que el territorio, la movilizacion popular juega un importante papel
moral y retérico y el lugar de la ley en el modelo civico es tomado por la cultura
vernacular, habitualmente el lenguaje y las costumbres. Mientras que el modelo civico
considera que el individuo tiene que pertenecer a alguna nacion pero puede elegir a cual
pertenecer, el concepto étnico considera que el individuo se mantiene organicamente

fe]

miembro de la comunidad de nacimiento.

Definir a un nacionalismo como simplemente civico o étnico es casi imposible,
dado que suelen darse elementos de ambos tipos en los fendmenos sociales reales. Por
ello es frecuente utilizar los términos para caracterizar elementos o tendencias opuestas
y mostrar que se mezclan de diferentes maneras y proporciones. Sin embargo, como
advierte Brubaker, hay que sefalar la ambiguedad de la distincion: si el concepto de
nacionalismo étnico se interpreta estrictamente, enfatizando la ascendencia comun, su

dominio queda muy reducido, mientras que si se entiende lo "étnico™ en un sentido

" Herranz de Rafael, op. cit, p. 63.
18 Smith, A.; National identity; Penguin Books, Londres, 1991, pp. 9 y ss. Version espafiola: La identidad
nacional; Trama, Madrid, 1997.
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amplio, como etnocultural, el problema es el opuesto, pues virtualmente todos los

ko

nacionalismos se clasificarian como étnicos.

Por otro lado, la categoria "civico” adolece de la misma falta de precision: si se
interpreta estrictamente como un entendimiento de la nacion acultural, ahistorico,
universalista, voluntarista y racionalista, entonces se corre el peligro de que no exista
este fendmeno, pues incluso en Francia y Estados Unidos, que se citan frecuentemente
como ejemplos de nacionalismo civico, el componente cultural ha sido crucial. Por otro
lado, una definicion amplia del nacionalismo civico considera que este nacionalismo se
basa en valores comunes, instituciones y patrones de interaccion social y que la
identidad nacional se basa en instituciones, costumbres, la memoria histérica y valores
seculares racionales, ademas, cualquier persona puede unirse a la nacion sin tener en
cuenta sus origenes étnicos o su nacimiento.@Esta definicion coincide con los factores
seflalados al definir la etnicidad en sentido amplio. Por ello, si se entiende el
nacionalismo civico y étnico de manera amplia, hay un gran numero de ejemplos que se
pueden clasificar de ambas maneras y, por tanto, la distincién deja de ser mutuamente

ba]

excluyente.

Brubaker critica, ademas, que esta distincion no es Unicamente analitica, sino
normativa, pues el nacionalismo civico se considera liberal, voluntarista, universalista e
inclusivo, mientras que el étnico es adscriptivo, particularista, no liberal y exclusivo.
Sin embargo, ambos tipos de nacionalismos tienen simultaneamente elementos
inclusivos y exclusivos. La primera razén por la que se considera al nacionalismo civico
inclusivo es porque la nacion civica se basa en la ciudadania e incluye a todos los
ciudadanos, pero la ciudadania en si misma en un estatus tanto inclusivo como
excluyente, dado que el acceso a ella esta limitado; una segunda razon por la que se le
califica de inclusivo es porque comprende a todos aquellos que suscriben el credo
politico nacional, por lo tanto, este modelo de pertenencia también tiene una logica de

b2]

exclusion.

9 Brubaker, R.; “The Manichean Myth: Rethinking the Distinction Between “Civic” and “Ethnic”
Nationalism”, en Kriesi, H., Armingeon, K., Siegrist, H. y Wimmer, A. (eds.), Nation and Nationaly
Identity. The European Experience in Perspective, Rlegger, Zurich, 1999, p. 59.

20 Esta definicion amplia la propone M. Keating (Nations Against the State: The New Politics of
Nationalism in Quebec, Catalonia and Scotland; St. Martins Press, Nueva York, 1996, pp-5-6).

2! Brubaker, op. cit., p. 62.

22 |bidem, pp. 63-65.
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Un ultimo aspecto que interesa destacar en este epigrafe es el importante papel
que tienen las minorias intelectuales en la difusion de un sentimiento nacionalista en
toda la sociedad,E‘-| papel que ya fue destacado por Weber al estudiar la nacion y que,
posteriormente, han resaltado autores como Hayes y Deutsch y, en el &mbito espariol,
Amando de Miguel.llTLI Como sefala Herranz, el nacionalismo no es un fenémeno de
masas, sino que lo inicia, organiza y difunde una intelligentsia y posteriormente las
masas lo captan, asimilan e interiorizan. Es mas, el autor hipotetiza que la inexistencia
de una conciencia nacionalista por parte de la intelligentsia explica que no exista un

bsl Esta idea esta

nacionalismo en una comunidad nacional, existente o proyectada.
presente en la reflexion que Del Pino Artacho y Bericat hacen sobre la identificacion
nacionalista en Andalucia: “Podria hablarse de un sesgo popular del andalucismo, en la
medida en que la cultura andaluza se constituye sobre una experiencia
fundamentalmente popular que en cierto modo choca con la cultura propia de las clases
altas (....). Siendo esto asi, no extrafian las dificultades para conformar un nacionalismo,
con clara expresion politica, que deberia ser comandado en mayor medida por los
lideres regionales”. La hegemonia o predominancia de un determinado valor es la
relacién que existe entre la extension social de un valor y el poder social de quienes lo
sustentan, por ello “depende de cuél sea su capacidad de voz social, su prestigio, su
bal

estatus y, en definitiva, su poder”.

El concepto de intelligentsia ha sido definido de diferentes formas y existen
distintos tipos en su relacién con el nacionalismo, segln se encuentren frente al poder o
tengan una relacion con él. Algunas de las caracteristicas que las definen es que tienen
una educacion superior e influyen en la sociedad gracias al acceso a los medios de
comunicacion. Estas personas ocupan lo que Galtung califico de posiciones centrales,

socialmente recompensadas, en la sociedad, y desde estas posiciones ejercen su

2% Algunos autores no consideran que la conciencia nacional sea creada, organizada y difundida por la
intelligentsia. VVéase, por ejemplo, las obras de A. Smith Las teorias del nacionalismo y The ethnic
origins of nations (Blackwell, Oxoford, 1986); Rubert de Ventos, X.; Nacionalismos. El laberinto de la
identidad; Espasa-Calpe, Madrid, 1994; Connor, W.; Etnonacionalismo; Trama, Madrid, 1998.

2 Weber, M.; Ensayos de sociologia contemporanea; Ed. Martinez Roca, Barcelona, 1972; Hayes,
C.J.H., El nacionalismo una religion, Ed. Uheta, México, 1966; Deutsch, K.W.; Las naciones en crisis;
FCE, México, 1981; De Miguel, A.; Los intelectuales bonitos; Ed. Planeta, Barcelona, 1980.

% Herranz de Rafael, G.; op. cit., pp 102-103. Cursivas del autor.

% Del Pino Artacho, J. y Bericat Alastuey, E.; Valores sociales en la cultura andaluza. Encuesta Mundial
de Valores. Andalucia 1996; CIS, Coleccion Monografias, n° 156, Madrid, 1998, p. 258.
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influencia.EI Como se vera en el siguiente capitulo, esta idea resulta relevante para
estudiar los procesos de difusion de una actitud positiva hacia la Unién y una

identificacion con la UE.

El proceso de difusion de la conciencia nacional estaria formado por varios
pasos: los medios de informacion —los medios técnicos que son los medios de
comunicacion de masas, y los medios humanos, a través de grupos informales-; los
niveles intermedios de distribucion del mensaje —personas que, con un nivel cultural
medio, captan en un primer momento el mensaje nacionalista procedente de la
intelligentsia y posteriormente lo distribuyen, por medio de interrelaciones sociales, al
resto del grupo nacional- y la movilizacion del pueblo.@Este proceso es aplicable a la
difusion de cualquier nueva idea politica, como lo es el apoyo a la UE y la identidad
europea, y destaca la importancia que las relaciones interpersonales tienen para difundir
esta innovacién, ya que tiene tanto una funcién informativa como de distribucion del

mensaje desde la minoria intelectual hacia la mayoria.

Como resalta Hobsbawm, las naciones son fendmenos duales que hay que
estudiar desde la élite y desde las masas: las ideologias oficiales del Estado y los
movimientos nacionalistas no son la guia para saber qué hay en la mente de los
ciudadanos, incluso de los més leales y que mayor apoyo ofrecen a la idea nacional. No
se puede asumir que para la mayoria de la gente la identificacion nacional, cuando
existe, excluye o es siempre superior al resto de las identificaciones que costituyen al
ser social.ELI Los hombres y mujeres no eligen las identificaciones colectivas como
eligen los zapatos, sabiendo que uno puede ponerse sélo un par cada vez. Ellos tenian y
todavia tienen varias ligaduras y lealtades simultaneas, incluyendo la nacionalidad, que
estan influyendo a la vez en varios aspectos de su vida. Y durante largos periodos estas
diferentes ligaduras no hacian demandas incompatibles al individuo.lﬁ| Por ello resulta
de especial interés estudiar del proceso de construccién de una identidad europea,
porque el investigador tiene la oportunidad de analizar in situ cuales son las estrategias

de las élites y el Estado para difundir esta nueva idea politica y, a su vez, se puede

27 Galtung, J.; "Foreign policy opinion as a function of social position"; Journal of Peace Research, 3-4,
1964, pp. 206-231.

%8 Herranz de Rafael, G.; op. cit., p. 134.

%% Hobsbawm, op.cit., p. 9-11.

% Ibidem, p. 123.
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interrogar directamente a los ciudadanos sobre el impacto que tiene en ellos la ideologia
oficial, si compatibilizan, y como lo hacen, las identificaciones que forman parte de su

personalidad con esta nueva identificacion, la europea.

2.1.2. Las identidades colectivas: identidad nacional y europea

En este apartado se van a analizar algunas aportaciones realizadas desde la sociologia y
la ciencia politica a las identificaciones colectivas y, mas concretamente, a la identidad

europea.mLa postura defendida en esta investigacion coincide en gran medida con la de

autores como Berger y LuckmanEk/ Brubaker y Cooper. ]

En los ultimos afios se encuentra con frecuencia en los documentos comunitarios
el concepto de identidad europea como una realidad finita e inmutable, con unas
caracteristicas definitorias y una poblacion que se siente identificada con dicho

4mbito 24

Pese a ello, los hechos distan mucho de ser asi pues la mayoria de los
ciudadanos europeos se siguen identificando principalmente con su &mbito nacional y/o
regional/local y, s6lo en Gltimo lugar, con Europa. Pero existe otra objecion a esta forma
de concebir la identidad desde las instituciones comunitarias, y es que la identidad
europea, al igual que las identidades nacionales en los dos ultimos siglos, es el resultado
de un proceso historico, es una construccion social promovida por actores politicos con
el fin de persuadir a los ciudadanos de que comparten caracteristicas comunes.
Anderson se refiere a ellas como comunidades politicas imaginadas y Pérez-Agote
destaca el hecho de que son una realidad fenomenoldgica porque parten del mundo de

las representaciones. En la misma idea profundizan Berger y Luckman cuando dicen:

31 Aunque la Unién Europea no se corresponde exactamente con la delimitacién geogréfica de Europa, al
hablar de identificacidn con ella a lo largo de este texto se han empleado indistintamente ambos términos,
aunque en las entrevistas realizadas en el trabajo de campo siempre se especifico que se hablaba de la
Unidn Europea. Los sondeos muestran que los ciudadanos espafioles no realizan distinciones
significativas entre ambos espacios: por ejemplo, el Eurobarémetro 57.2 recoge que un 80% de los
espafioles se consdera bastante 0 poco cercano a los ciudadanos comunitarios y el porcentaje es del 76%
en el caso de los europeos en general (recogido en Ruiz Jiménez, A.; “National and European Identities of
Spanish citizens. A quantitative study of survey research”; EURONAT Project, mayo 2003).

%2 Berger, P. y Luckman, T.; La construccién social de la realidad; Amorrortu editores, Buenos Aires,
1978.

%3 Brubaker, R. y Cooper, F. ;"Beyond Identity"; Theory and Society; 29 (1), 2000, pp. 1-47.

3% El primer documento comunitario que trata especificamente de la identidad europea es de 1973 (CEC,
Declaration on European lIdentity, en Bulletin of the EC 12, Clause 2501, 1973); poco después, el
llamado Informe Tindemans establece diversas medidas para lograr que sea perceptible, mediante sefiales
externas, el nacimiento de una “conciencia” europea, (Boletin CE, suplemento 1/1976).
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La identidad constituye, por supuesto, un elemento clave de la realidad subjetiva y, en cuanto
tal, se halla en una relacién dialéctica con la sociedad. La identidad se forma por procesos sociales. Una
vez que cristaliza, es mantenida, modificada o aun reformada por las relaciones sociales (...)
Reciprocamente, las identidades producidas por el interjuego del organismo, conciencia individual y

estructura social, reaccionan sobre la estructura social dada, manteniéndola, modificAndola o aun

reformandola.

Por otro lado, siguiendo a Brubaker y Cooper, no hay que caer en ninguno de los
dos extremos, que consideran la identidad, bien como algo fijo, inmutable y de caracter
esencialista, bien como un fendmeno completamente fluido, multiple, autoconstruido e
inestable. Mientras que la primera aproximacion conduce a la reificacion de la identidad
e ignora su caracter de proceso social, su caracter dinamico, el enfoque constructivista
se muestra incapaz de explicar codmo las autocomprensiones se solidifican y cristalizan,
como la identidad puede constrefiir y como los politicos intentan transformar categorias

k6]

sociales en grupos unitarios y exclusivos.

En esta investigacion se hablard de “identificacién con la Unién Europea” en
vez de "identidad europea™ para destacar ese caracter dindmico del proceso de creacion
de identidades. En todo caso, cuando se hace referencia a identidad europea no se la
concibe como un objeto inmutable que viene dado a los ciudadanos comunitarios.
Ademas de su caracter de proceso, debe resaltarse el componente cultural al hablar de
las identidades. Las identidades son un fenédmeno psicosocial, son entidades culturales
que pertenecen al nivel de lo ideacional, puesto que es la cultura quien ofrece al
individuo sus posibles identificaciones.lﬁ| En este sentido, identidades y naciones tienen
mucho en comun ya que ambas son un producto fenomenoldgico, pertenecen al mundo

de las representaciones.

Cabria preguntarse si, a falta de una nacion europea -un proyecto que resulta
lejano y probablemente poco deseable para muchos- se puede al menos hablar de que el
proyecto de integracion esta basado, o puede al menos consolidar, una identidad comun

% Berger y Luckman, op. cit., p. 216.

% Brubaker y Cooper, op. cit., p. 1.

%" Gobernado Arribas, R.; "Los sistemas de identidades: un punto de vista cultural”, en AA.VV., La
sociedad: teoria e investigacion empirica. Estudios en homenaje a José Jiménez Blanco; CIS, Madrid,
2002, po. 875-889.
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europea. Gehrke™ enumera los prerrequisitos -una comunidad basada en el destino, en
los valores y en la solidaridad- necesarios para la existencia de una identidad politica,
pero, en su opinidn, existen graves déficits en los tres en el caso de la identidad europea:
los ciudadanos europeos se ven a si mismos sélo débilmente como una comunidad
basada en el destino y no quiere abordar colectivamente y superar retos, ademas, Europa
estd lejos de ser una comunidad basada en valores e incluso la etiqueta de una
comunidad basada en la solidaridad deberia ser solo de uso limitado en el caso de

bl

referirse a "Europa” como una union de Estados miembros.

Se defina como se defina la identidad europea, ya sea desde un punto de vista
nacional, etnoterritorial, cultural u otro, parece claro que aun es precaria. Los
Eurobarémetros muestran reiteradamente a lo largo del tiempo que la poblacion se
siente mayoritariamente identificada con su d&mbito nacional o mantiene una identidad
dual nacional-europea en que el primer ambito es el principal. Los que se sienten en
mayor medida europeos 0 s6lo europeos siguen siendo, hoy por hoy, una minoria dentro
de la Uni()n.la| Mohedano-Brethesmseﬁala que "la tendencia natural del ciudadano es
refugiarse detras de la identidad que le parece mas cercana, mejor conocida, mas

segura”.

Algunos autores han resaltado el importante papel que los conflictos bélicos

europeos tienen para la construccion de una identidad europea. MorinEI

sefiala que la
originalidad del proceso de construccion europea reside en que la comunidad de destino
no surge del pasado, que la contradice porque la memoria historica europea se basa en la

division y en la guerra, sino que es el futuro la que la impone, nunca hasta ahora se ha

% Gehrke, G.; Europe without the Europeans: A question of communication?; The European Institute for
the Media, Disseldorf, 1998, pp. 63-64.

% El interrogante de si existen unos valores comunes europeos no concita opiniones unéanimes entre los
expertos ni entre los ciudadanos. Una investigacion realizada en diez paises europeos, compar6 la
importancia de siete tipo de valores en estos paises y contrastd los resultados con el de las prioridades
valorativas de otras naciones del mundo. Se concluyo que existe un perfil valorativo europeo que no es un
patrén general occidental, sino propio de Europa, aunque, obviamente, existan diferencias entre paises
(Ros, M. y Schwartz, S. H.; "Jerarquia de valores en paises de la Europa Occidental: una comparacion
transcultural™; REIS, n° 69, Madrid, 1995, pp. 69-88). El EB 52 (2000) recoge que un 30% de los
ciudadanos esta de acuerdo con que “existe una identidad cultural europea compartida por todos los
europeos”, un 29% esta en desacuerdo y un 23% no contesta a la pregunta

“ Kohli, M.; "The battlegrounds of European identity", European Societies, 2 (2) pp. 113-137,
Amsterdam, 2000. Por ejemplo, el Eurobarémetro n® 52, publicado en abril de 2000, muestra que un 45%
de los comunitarios se siente solo de su nacionalidad, un 42% nacionalidad propia y europea, un 6%
europeo Yy nacionalidad propia y un 4% sélo europeo.

*! Mohedano-Brethes, op. cit., p. 83.

2 Morin, E.; Penser I'Europe; Gallimard, Paris, 1987, p. 197.
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creado una conciencia o sentimiento de destino comdn a partir del futuro. Es el "nudo
gordiano paradéjico” de la identidad europea: son las divisiones y conflictos que son
causa de la diversidad cultural los que devienen constitutivos de la identidad europea.
Por otro lado, Fleury y Frank sefialan que los conflictos entre paises europeos, por todas
las experiencias y sufrimientos comunes, han engendrado fragmentos de conciencia
europea, pero la memoria de estas guerras es nacional. La memoria europea se debe
construir, una conciencia europea que se apoye sobre las memorias nacionales es una
conciencia sin memoria, y una conciencia sin memoria dificilmente engendra
sentimientos y por ello existe un déficit en el sentimiento europeo en la poblacion

fa]

comunitaria.

La identidad es un fendmeno psicosocial y por ello analiticamente se puede
separar la "identidad" (cualidad de lo idéntico) de la "identificacion" (accion de
identificar), utilizando el primer término cuando nos referimos al punto de vista de la
cultura objetiva y el segundo cuando se parte del punto de vista de la personalidad.@El
término "identidad™" tiende, para algunos, a recordar el adjetivo "“idéntico”, la idea de
unicidad, mientras que la identificaciébn con una idea, una causa, es un fenémeno

personal y selectivo, supone un proceso de conocimiento y reconocimiento:‘Lr’_-|

“Nadie puede identificarse con lo que no conoce o no entiende. Esta es la razén por la que, en el
marco de la construccion europea, tres son los elementos indispensables para permitir una
identificacion: la legibilidad de los grandes principios y objetivos, por una parte; una informacion clara,

pertinente y completa, por otra parte, y, por dltimo, simbolos y representaciones tangibles de la unidad

europea."

La identidad europea se define en el PreAmbulo del Tratado de la Union Europea
y en varios parrafos mostrandola como un concepto primariamente relacionado con la

politica exterior, pero que no esta positivamente autodeterminada en lo que se refiere a

* Fleury, A. y Frank, R.; “Le role des guerres dans la mémoire des européens: leur effet sur leur
conscience d"étre européen”, en Girault, R. (dir.); Identité et conscience européennes au XX° siécle; ed.
Hachette, Paris, 1994, pp. 149-156.

** Gobernado, op. cit.

> Mohedano-Brethes, op. cit., p. 85.

*® Ibidem.
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los asuntos internos.EI Lo mismo ocurria en el Document on European Identity, **'en el
que la Comunidad se define primariamente en relacion con los otros paises del mundo.
En el centro de la identidad europea esta la herencia comun, sus intereses propios y las
obligaciones particulares de la comunidad, pero la experiencia practica ha probado la
vacuidad de esta definicion de identidad, dado que la UE todavia no ha sido capaz de
disefiar una politica exterior comun. kd g fracaso de la Union, segin Haller, esta
conectado con la falta de unanimidad y precision entre los estados miembros sobre cual
es la forma ultima de su estructura institucional interna, que a su vez se relaciona

estrechamente con los conceptos de identidad nacional y europea.EI

Las relaciones entre las identidades nacionales y la europea pueden ser neutrales,
complementarias 0o competitivas/exclusivas. El primer caso implica que la integracion
no afecta la identidad de la nacion y de sus ciudadanos, pero es una hipdtesis que se
puede descartar puesto que el proceso afecta tanto a la autonomia de la nacién a nivel
gubernamental como a la vida diaria de los ciudadanos. La segunda tesis, que conforma
la "doctrina oficial'EI de los gobiernos nacionales y los burdcratas y politicos
comunitarios, afirma que existe una relacion complementaria puesto que no elimina las
naciones individuales, sino que la UE es un estado de nacionalidades o una union de
estados nacionales, mas que un nuevo estado nacional. Esta interpretacion se aproxima a
la realidad segin muestran las investigaciones historicas. Por ejemplo, Duchesne y
FrognierElexaminaron la correlacion entre la primera y segunda eleccion de identidades
para los afios 1975-1979 y encontraron una polarizacion entre cosmopolitas y locales,
por ello concluyeron que el desarrollo de la identidad europea se relaciona con un
debilitamiento de los lazos locales, no de las identidades nacionales. La tercera hipdtesis
cree que existe una relacion competitiva porque la identidad nacional fuerte sélo puede
sobrevivir si continda dando servicios a los ciudadanos, pero si la integracion socava el

potencial de accidn autébnomo de los Estados, a largo plazo también socavara el apego

*" Haller, M.; "Voiceless Submission or Deliberate Choice?", en Kriesi, H., Armingeon, K., Siegrist, H. y
Wimmer, A. (eds.), Nation and National Identity. The European Experience in Perspective; Riiegger,
Zurich, 1999, pp. 263-296.

*8 CEC, Declaration on European Identity, op. cit.

* Para una revision de los discursos comunitarios y su evolucién en las dltimas décadas, cfr. Hansen, P.;
"European citizenship, or where neoliberalism meets ethno-culturalism”, European Societies, 2 (2),
Amsterdam, 2000, pp. 139-165.

%0 Haller, op. cit., p. 267.

>! Comillas del autor.

*2 Duchesne, S. y Frognier, A. P; "Is there a European identity?", en Niedermayer, O. y Sinnott, R. (eds),
Public opinion and internationalized gobernance; Oxford University Press, New York, 1995, pp.193-226.
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de los individuos a su estado.@ En todo caso, tanto los gobiernos nacionales como los
ciudadanos pueden tener miedo de estas tendencias y oponerse al proceso. Haller
formula la hipotesis de que cuanto mas capaces sean las instituciones europeas de
preservar acciones importantes para las naciones, o de mantenerse ellas mismas como
complementarias pero no sustitutas de los Estados nacionales, mayor es la posibilidad

de que ambas identidades se desarrollen de manera complementaria.

La postura de HewstoneELI difiere de la de Haller en que considera que el
nacionalismo tiende a desaparecer, lo que, unido al nacimiento de nuevas fidelidades
hacia los intereses de la UE y el aumento de la solidaridad entre los ciudadanos
comunitarios, posibilitard el desarrollo de una identidad europea. Este autor considera
que el nacionalismo como sentimiento de pertenencia a un grupo unido por vinculos
étnicos, linglisticos, histéricos y de identificacion con un determinado territorio no
excluye la identificacion simultdnea con una comunidad méas amplia. En los datos que
maneja este autor, el nacionalismo de los europeos esta suficientemente
"desintensificado™ y no presenta los caracteres de una actitud contraria a una Europa
integrada. Hewstone ha encontrado en todos los paises, salvo Gran Bretafa, que la
mayor parte de los ciudadanos confia mas en las habilidadesg-leconémicas comunitarias
que en las del propio Estado, asi que existe cierto apoyo empirico a la hipotesis de que
los ciudadanos europeos estan desarrollando una fidelidad multiple o una fidelidad hacia
dos entidades politicas, cada entidad con competencias para aportar soluciones
compatibles con necesidades diferentes. Attina cree necesario que la Comunidad se
proponga obtener una fidelidad incondicional como contexto politico en el que se
resuelvan problemas comunes en funcion de un interés general, y para ello es necesario
un sentido de solidaridad entre los ciudadanos para que perciban que forman una
entidad concreta y que comparten un destino politico comun. Los niveles de apoyo

afectivo y utilitario a la Comunidad son altos en todos los paises salvo Gran Bretaria,

53 En el mismo sentido se pronuncia Attina, que considera que el éxito de las instituciones comunitarias
puede erosionar gradualmente la vinculacion de los ciudadanos a las instituciones estatales y que éstos
sientan fidelidad hacia estas instituciones (Attina, F.; Introduccidn al sistema politico de la Comunidad
Europea; Centro de Estudios Constitucionales, Madrid, 1992).

> Hewstone, M.; Understanding attitudes to the European Community. A Social-psychological Study in
Four Member-states; Cambridge Universtity Press, Cambridge, 1986, mencionado en Attina, op. cit.

> gkills, en el original.
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pero no existe un sentido de solidaridad que sea una sélida base de apoyo para la
Comunidad.EI

La formacion de una unidad supranacional como la Unidn representa la
superacion —en sentido abstracto- de la Gltima forma de las pertenencias, la espacial-
territorial que caracteriza la formacion de los Estados modernos. Se puede entonces
hipotetizar, como hace Bettin Lattes, que la Unica forma posible que puede tomar la
pertenencia a la UE sera la institucional, ya que la historia y las tradiciones de Europa
occidental dificilmente pueden constituir un especifico sentimiento de pertenencia a la
UE puesto que se produjeron en el lecho de pertenencias territoriales premodernas y
modernas con una validez universal, pero no continental.EI La integracion europea se
desarrolla a traves de un proceso de desterritorializacion de las pertenencias, lo cual
supone el problema de qué modalidades pueden articular la representacion politica a
nivel europeo y como desarrollar una cultura civica para sostener la legitimidad
procedimental de las instituciones. Los sentimientos de pertenencia dificilmente tendran
las caracteristicas de intensidad e implicacion peculiares a la identidad nacional,

caracterizandose mas bien por formas de lealtad abstractas y especificas.E

Habermas ofrece una solucion para compensar la ausencia de raiz historico-

Bl

territorial del sentimiento de pertenencia.™ Sternberger propuso en 1979 la idea de
patriotismo constitucional, reflexionando sobre el papel de la Constitucion alemana de
1949 para consolidar el sistema politico, al inspirar una nueva forma, pluralista e
integradora, de identidad colectiva, aglutinando a una sociedad escindida y traumatizada
por el nazismo, idea que recoge Habermas para aplicarla en la década de los ochenta a
la UE.EI Para el sociologo aleman, la constitucion de una colectividad europea es
posible si los europeos comparten un conjunto de valores, reglas y procedimientos. El

autor se refiere a dos niveles de pertenencia: el primero, mas abstracto y que concierne a

*® |bidem.

> Bettin Lattes, G., “Verso una comune identita europea: le appartenenze difficili”, en Bettin Lattes, G.
(ed.), Giovani, jeunes, jovenes. Rapporto di ricerca sulle nuove generazioni e la politica nell’Europa del
sud; Firenze University Press, Florencia, 2001, pp. 557-584.

*® Ibidem.

%% Habermas, J.; Staatsbiirgerschaft und nationale Indentitét. Uberlegungen zur europaischen Zukunft;
Erker, St. Gallen, 1991 (mencionado en Rosales; J.M.; “Sobre la idea de patriotismo constitucional”, en
Rubio Carracedo, J., Rosales, J. M. y Toscano Méndez, M., Ciudadania, nacionalismo y derechos
humanos; ed. Trotta, Madrid, 2000, pp.133-150). Version espafiola: “Ciudadania e identidad nacional.
Consideraciones sobre el futuro europeo”; Debats, n° 39, 1992, pp. 11-18.

% Rosales, J.M., ibidem.
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los valores universalistas y procedimientos democraticos, estd contenido en una
Constitucidn; el segundo se relaciona con la propia etnia y nacion de pertenencia, y es el
resultado de la historia particular de los pueblos europeos. Entre los dos niveles no
existe necesariamente una contraposicion ni el primer nivel es necesariamente
demasiado abstracto como para impedir que se cree un sentimiento de pertenencia.
Habermas reconoce que la formacion de una identidad politica “postnacional” no
sustituye a las identidades nacionales, sino que deben convivir, pues la historia se

interpreta desde ambas perspectivas.

Sin embargo, no todos los autores consideran que la identidad europea se debe
basar en elementos de caracter civico. Por ejemplo, Smith afirma que, en el caso de que
se cree una comunidad politica europea, se fundara en la herencia cultural comdn, a
través de un movimiento nacionalista paneuropeo que sea capaz de forjar mitos,
simbolos, valores y memorias comunes europeos gque no compitan con las culturas
nacionales.EI El autor reconoce que los europeos difieren entre si tanto como se
diferencian de los no europeos en el lenguaje, la ley, la religion, el sistema politico y
econdmico tanto como en la etnicidad y en la cultura, pero existen tradiciones
compartidas legales y politicas y también herencias compartidas, religiosas y culturales,
aunque no todos los europeos compartan todas ellas, pero en un momento histérico u
otro todas las comunidades de Europa han participado en al menos alguna de estas

tradiciones y herencias en algln grado.EI

En todo caso, algunos autores sefialan que la identidad colectiva puede ser una
consecuencia del desarrollo de las instituciones sociales en vez de un precedente. Si ello
fuera asi, la identidad europea no seria un prerrequisito para lograr una sociedad

il uno de los principales tedricos de redes, ha

europea. Por ejemplo, Granovetter,
sefialado que los sentimientos de comunidad y confianza pueden aparecer después de
que se establezcan relaciones institucionalizadas. Otras investigaciones han encontrado

que la comunicacién facilita la identificacion: asi, un estudio realizado por

61 Smith, A.; National identity, p. 175.

62 Smith, A. ; “National identity and the idea of European identity”; International Affairs, n° 68 (1), 1992,
pp. 55-76.

%% Granovetter, M.; "Economic action and social structure: The problem of embeddedness"; American
Journal of Sociology, 91, 1985, pp. 481-510.
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Schmidbergermen la frontera entre Alemania y Francia muestra que los habitantes de
esa zona confian en mayor medida en los nacionales del otro pais que la poblacion
general y que aceptan en mayor grado la integracion europea. Sobre la relevancia que
puede tener el residir en lugares fronterizos en el estudio de las actitudes ante la Union

hablaremos en el proximo epigrafe, al referirnos a la teoria de Gabel y Palmer.

2.1.3. La ciudadania

La ciudadania representa la nocién de participacion en la vida pablica (y ésta es méas
amplia que la vida econémica) y se puede considerar al ciudadano desde un punto de
vista estrictamente politico -enfatizando su relacion con el estado- o desde una
perspectiva mas amplia, socioldgica, que analiza la relacion entre el ciudadano y la
sociedad como un todo. Siguiendo la conocida clasificacion de Marshall, tras conseguir
la ciudadania civil y la politica, la social implica la plena participacion del individuo en
la comunidad, dado que los derechos sociales dan al estatus formal de la ciudadania un
fundamento material.E"| Como ya se comenté anteriormente, el autor sefiala que la
ciudadania requiere un sentido directo de pertenencia a la comunidad. Partiendo de esta
afirmacion, Leca analiza los dos elementos que son necesarios para el desarrollo de la
ciudadania: la pertenencia y la implicacion. La pertenencia hace referencia a que ser
ciudadano significa ser parte de una comunidad politica, sentirse incluido en ella y ser

reconocido como miembro por los deméls.EI Ello

implica, en primer lugar, un
reconocimiento de los derechos y deberes que comporta ser ciudadano y, en segundo,
un “nosotros” comun. Y es este “nosotros” el que aln es muy débil, si es que existe, en
la Union Europea. Ya se ha visto en el epigrafe anterior que los conflictos del pasado
pueden dificultar el desarrollo de una identidad europea: Pérez Diaz apunta que la
memoria histdrica dificulta el surgimiento de un sentimiento de pertenencia a una

comunidad, y los “rencores” y “asperezas” entre paises, aunque amortiguados, son

% Schmidberger, M.; "EU-Akzeptanz und europaische Identitat im deutsch-franzésischen Grenzgebiet",
Aus Politizk und Zeitgeschichte; B 25-6, pp. 18-25, recogido en Kohli, op. cit., pp. 132-133.

% Marshall, T. H. "The Development of Citizenship to the End of the Nineteenth Century”, en Marshall,
T. H. y Bottomore, T.; Citizenship and social class; Pluto Press, Londres, 1992, pp.8-17.

% |eca, J.; "Individualism and citizenship", en Birnbaum, P. y Leca, J. (eds.), Individualism. Theories and
methods; Oxford University Press, Oxford, 1990, pp. 141-189.
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dificiles de eliminar pues suelen estar ligados a mitos fundacionales. Por tanto, cada
pais debera reconstruir su relacion con su historia si se pretende construir una memoria

Bz]

compartida europea.

Ademas de la pertenencia a una comunidad, es necesario que el ciudadano se
involucre en ella. La implicacién entrafia una predisposicion activa a involucrarse en los
asuntos que afectan a la comunidad, pero en el &mbito europeo dicha implicacion es aln
incipiente. Los sondeos periodicos que realiza el Eurobarometro muestran que los temas
europeos se refieren a lo que Gehrke califica de non-attitude issues, es decir, son temas

kel bal g,

sin particular importancia.”™ La poblacién, ademas, se siente poco informada.

puede entonces considerar que la aceptacion general del proceso de unificacion es un

una afirmacion difusa apoyada en mayor medida por las élites

CONSenso permisivo,
que por los ciudadanos europeos, y dicho consenso se esta erosionando en los Gltimos

anos.

Existe el peligro de que el ciudadano llegue a distanciarse de la comunidad
politica, incluso marginandose de la vida civica. Este riesgo es mayor si se tiene en
cuenta que el desarrollo de una esfera publica depende de que exista un sentimiento de
pertenencia a la comunidad, un sentimiento que arraiga en experiencias compartidas,
pasadas y presentes, de mutua necesidad y obligacion reciproca. Sélo a través del debate
publico se puede desarrollar un sentimiento de identidad colectiva y de pertenencia a la
comunidad, solo en la esfera publica los miembros de una sociedad participan
activamente en la res publica y, por tanto, dejan de ser simplemente individuos para
convertirse en ciudadanos.EI La unidad europea no es un tema de conversacion
frecuente en las charlas cotidianas, y sin este debate continuo serd imposible que exista
una verdadera sociedad civil europea. Lo que es mas grave aun, los datos recogidos
periddicamente por los Eurobarometros muestran que el interés por los temas de la UE

ha declinado en los ultimos afios y que la poblacién se siente cada vez menos

%7 pgrez Diaz, V.; La esfera publica y la sociedad civil; Santillana, Madrid, 1997, pp. 89-90.

%8 Gehrke, op. cit., p. 33. De hecho, el trabajo de campo mostré que en las conversaciones sobre politica
aparecian con poca frecuencia los asuntos relacionados con la Union.

% por ejemplo, en el Eurobarémetro n® 55, p. 71, publicado en octubre de 2001, en una escala de 1 a 10
sobre el grado de informacidn que consideraba la poblacién europea que tenia sobre temas comunitarios,
el promedio era de 3,97.

" E| término fue acufiado por Lindberg y Scheingold (Lindberg, L. N. y Scheingold, S. A., (eds.)
Regional integration. Theory and Research; Harvard University Press, Cambridge, 1971).

" pérez Diaz, op. cit.
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informada. La esfera pablica europea es un componente aun subdesarrollado en la
sociedad civil europea pese a ser determinante en la formacion y desarrollo de ésta.
Dado que el rol de ciudadano solo se ha institucionalizado a nivel nacional, los
ciudadanos no tienen medio efectivos para debatir las decisiones europeas e influenciar
el proceso de toma de decisiones. HabermasEladvierte del peligro de que, pese a que se
garanticen las libertades individuales y la seguridad social, se puede llegar a facilitar
una retirada del ciudadano de la esfera publica y una “clientelizacion™ de su rol de

ciudadano.

La creacién de la ciudadania europea en el Tratado de la Union Europea de 1992
tiene, precisamente, como uno de sus objetivos el de consolidar el apoyo al proceso de
integracion. La propia Comision Europea sefiala que con la ciudadania europea “se trata
de desarrollar el sentimiento de pertenencia a la construccién europea."” Las politicas
comunitarias quieren aumentar el sentido de pertenencia de los ciudadanos y desarrollar
su participacion en la construccién del proyecto europeo. Ambos fendmenos van
unidos: participacion es un concepto que, ademas de indicar la posibilidad de tomar
parte en una decision, comprende también en su campo semantico el significado de “ser
parte” de una colectividad o institucion. Por tanto, cuando el sentimiento de
identificacion hacia una unidad territorial es intenso, también resulta reforzada la

fa]

disponibilidad a participar en los procesos politicos que la caracterizan.~ Ademas, que
se desarrollen o no estos procesos de identificacion europea y de apoyo a la integracion
politica en los ciudadanos europeos, influye, a su vez, en las instituciones europeas, a
través del voto en el Parlamento Europeo o el apoyo a determinados gobiernos
nacionales, con una postura favorable (o contraria) a dichos proyectos de integracion. El
esquema 1 muestra las relaciones entre las politicas comunitarias y su reflejo en la
ciudadania europea y como unas y otra influyen en el proceso de identificacion con
Europa, un proceso que, a su vez, puede ayudar o dificultar el establecimiento de nuevas

politicas de integracion.

"2 Habermas, J.; "Citizenship and national identity", en VVan Steenbergen, B. (ed.), The condition of
citizenship; SAGE publications, Londres, 1994, pp.20-35.

® Doc. COM (90) 600, cfr. Boletin CE, suplemento 2/91, p. 79.

" Bettin Lattes, G., op.cit., p.567.
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ESQUEMA 1

Unién Europea
(politicas comunitarias,
Tratados, instituciones)

Proceso de Establecimiento de

identificacion con « ciudadania europea
la Unién Europea (derechos
comunes)

2.2. EL ESTUDIO DE LA IDENTIDAD EUROPEA
Y DEL APOYO A LA UNION

Este epigrafe analiza cuatro aproximaciones teoricas que tratan de explicar qué factores
influyen en el desarrollo y mantenimiento de una actitud positiva hacia la Union, en el
apoyo al proceso de integracién y en la identidad europea. Aunque alguno de estos
analisis centra principalmente su atencion en el apoyo a las politicas comunitarias mas
que en la identidad europea, se parte de la suposicién —corroborada en numerosas
ocasiones- de que las personas con una actitud mas positiva hacia la Unién y con mayor
apoyo al proceso de integracion europea se identifican con mayor frecuencia como
"europeos”, por lo que sus aportaciones pueden ser Utiles para las dos variables objeto
de estudio en esta investigacion. Estos cuatro enfoques ponen el acento en el grado de
cosmopolitismo del individuo, la racionalidad del actor, el nivel de informacién sobre la
Unién vy la afinidad con personas de otros Estados miembros. Todas sus propuestas se

recogen en la presente investigacion para contrastar su validez.
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2.2.1. El enfoqgue del cosmopolitismo

2.2.1.1. Inglehart: la importancia de los valores postmaterialistas y las habilidades

politicas

La conocida teoria de la "revolucion silenciosa” de Inglehart ha sido utilizada por el
propio autor y por otros estudiosos para analizar el apoyo a la integracion europea por
parte de los ciudadanos de los Estados miembros. El soci6logo norteamericano
considera que los cambios politicos sufridos en las sociedades industriales avanzadas
han sido causados indirectamente por el desarrollo social y cultural y los niveles de
riqueza economica sin precedentes que se consiguieron después de la Segunda Guerra
Mundial. Uno de esos cambios que espera es que el apoyo a la integracion europea y a
la Union Europea crezca. En su modelo existen tres niveles (micro, meso y macro),
aunque unicamente se explicard el nivel individual, cuyos supuestos se intentan

contrastar en esta investigacion.

En el nivel micro, dos variables independientes influyen en la formacion de las
actitudes: las orientaciones de valores politicos y el nivel de habilidades politicas. El
autor distingue entre dos orientaciones, materialista y postmaterialista, y afirma que la
integracion europea encaja mejor con la orientacion postmaterialista porque 1) los
materialistas son menos cosmopolitas, tienen una mente mas estrecha que los
postmaterialistas y 2) los postmaterialistas estan mas deseosos de llenar una cierta
necesidad de pertenencia, una necesidad que puede satisfacerse mejor identificAndose

con la idea de Europa antes que con la de Estado-nacion, que es demasiado materialista

" Inglehart, R.; "An End to European Integration?"; American Political Science Review; 61, 1967, pp.91-
105; "Public opinion and regional integration™; International Organization; 24, 1970, pp-746-795;
"Cognitive Mobilization and European Identity"; Comparative Politics; 3, 1970, pp. 45-70; "Changing
Value Priorities and European Integration”; Journal of Common Market Studies; 10, 1971, pp.1-36;
"Long Term Trends in Mass Support for European Unification; Government and Opposition; 12, 1977,
pp. 150-177; The silent revolution: Changing Values and Political Styles among Western Publics;
Princeton University Press, Nueva Jersey, 1977; Cultural Shift in Advanced Industrial Society; Princeton
Universtiy Press, Nueva Jersey, 1990. Para una revision critica de la teoria y de su adecuacioén a la
realidad, cfr. Janssen, J. I. H.; "Postmaterialism, Cognitive Mobilization and Public Support for European
Integration", British Journal of Political Science; Cambridge University Press, vol. 21, n® 4, 1991,
pp.443-468. Para un andlisis de esta escala y una revision del uso dado por diversos investigadores, dentro
y fuera de Espafia, cfr. Diez Nicolas, J.; “La escala de postmaterialismo como medida del cambio de
valores en las sociedades contemporaneas”, en Andrés Orizo, F. y Elzo, J., Espafia 2000, entre el
localismo y la globalidad. La encuesta europea de valores en su tercera aplicacién, 1981-1999; Editorial
SM, Madrid, 2000, pp. 285-310. Existe una version electrénica disponible en el Banco de datos ASEP:
http://www.jdsurvey.net.
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para ellos. Inglehart usa los términos cosmopolitanism y parochialism, que en Espafia
se suelen traducir por cosmopolitismo y localismo, para referirse a dos formas de ver el
mundo: los cosmopolitas tienen un horizonte amplio que va més alld de su propia
ciudad, region y nacion, mientras que los localistas se centran en su localidad o regién
inmediata. En cuanto a la segunda variable, las habilidades determinan si una persona es
capaz de procesar informacién de un cierto nivel de abstraccion, como es el caso de la
informacidn sobre politica internacional y la integracion europea. Inglehart utiliza el
concepto "abstraccion™ para indicar la facilidad con que las personas entienden los
mensajes politicos y los relacionan con sus propios pensamientos y situacion personal.
En la mayoria de los casos, la distancia de la fuente de informacion es un buen
indicador del nivel de abstraccion. El sociologo espera que las personas con mas
habilidades politicas — a estas habilidades las califica de movilizacion cognitivaE-l vean
la Union Europea como mas familiar y menos amenazante que la gente con menos

habilidades.2Z

2.2.1.2. Deutsch: la importancia de las variables estructurales

Los modelos que se basan en los trabajos de DeutschEI hacen hincapié en el papel que
tienen variables estructurales como la frecuencia de viajes al extranjero para desarrollar
una vision cosmopolita. Diez Medrano apunta la ventaja de este enfoque frente al de
Inglehart porque "es menos discutible el proponer la existencia de una relacion causal
cuando al menos una de las variables en dicha relacion representa un comportamiento

(p.e., viajar, vivir en otros lugares) que cuando las dos variables representan estados

"6 Aunque la movilizacién cognitiva no se puede medir directamente, el autor propone una serie de
indicadores para captar, como el consumo de prensa en general y de noticias internacionales en television
y la frecuencia con la que se discute de politica con los amigos. Como se vera en el capitulo
metodoldgico, los Eurobarémetros incluyen varios items siguiendo estas indicaciones para contruir un
indice de movilizacidn cognitiva (Inglehart, R.; The silent revolution: op. cit).

" Muchos autores han analizado la teorfa de la movilizacion cognitiva y de los valores politicos
postmaterialistas. Para una comparacion internacional, cfr. Gabel, M.; "Public Support for European
Integration: An Empirical Test of Five Theories"; The Journal of Politics, vol. 60, 2, 1998. Diez
Medrano, por su parte, estudia el grado de movilizacidn cognitiva de la poblacion espafiola y su relacién
con la identidad europea (Diez Medrano, J.; La opinion publica espafiola y la integracion europea: 1994;
CIS, Serie Opiniones y Actitudes, Madrid, 1994). En otro trabajo, junto a P. Gutiérrez, Diez Medrano
confirma la hipotesis de la movilizacion cognitiva en el caso espafiol pero no la de los valores
postmaterialistas (Diez Medrano, J. y Gutiérrez, P.; “Nested identities: national and European identity in
Spain”; Ethnic and Racial Studies, 24 (5), 2001, pp. 753-778. Existe una version electrénica disponible en
el Banco de datos ASEP: http://www.jdsurvey.net).

"8 Deutsch, K. W.; Nationalism and Social Communication; MIT Press, Cambridge, 1952.
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subjetivos, ya sean valores (p.e., postmaterialismo) o actitudes".EIEn Espafia, un estudio
realizado en 1988, dos afios después de la incorporacion a la CEE, concluia que los
sentimientos que despiertan diferentes pueblos europeos son similares en toda la
poblacién, pero el grado en que se siente una persona mas o menos cercana a los paises

europeos esta relacionado con el hecho de haber salido o0 no de Espaﬁa.EI

Mas recientemente, Diez Medrano incluyé en su trabajo dos preguntas que
miden el cosmopolitismo, una primera sobre con qué frecuencia viaja al extranjero y
otra sobre si ha trabajado o vivido al menos seis meses en otro pais europeo. Pese a que
pocos espafioles viajan frecuentemente o han residido fuera, el autor considera que
"aunque estos porcentajes son bajos desde un punto de vista absoluto, son bastante
elevados si se considera la importancia que sus experiencias pueden haber tenido sobre
la imagen que el resto de la poblacion espafiola tiene de Europa". Las imagenes de
Europa y los europeos se basan en fuentes distintas a la de la experiencia directa,
aunque no hay que olvidar el contacto directo que supone la gran afluencia de turistas a

Espana.

2.2.2. El enfoque del actor racional

2.2.2.1. El apoyo utilitarista

Esta teoria considera que el apoyo a la Unidn esta condicionado por la percepcién de los
beneficios que comporta formar parte de ella. Los estudios realizados en Espafa
muestran que los ciudadanos tienen una vision utilitarista de la Union. Por ejemplo,
Diez Medrano incluye varias preguntas en su estudio para comprobar esta hipotesis y
comprobd que existe un moderado escepticismo hacia las consecuencias positivas que
se puedan derivar de la pertenencia a la UE. El apoyo global de los espafioles no parece
que se base en que el pais se esta beneficiando econdmicamente de su pertenencia a la

UE. Por ello, afirma que no se puede “desdefiar la posibilidad de que, al pensar en los

" Diez Medrano, op. cit., p. 24.

8 Moral, F.; La opinién plblica espafiola ante Europa y los europeos; CIS, Serie Estudios y Encuestas,
n° 17, Madrid, 1989, p. 23.

8 |bidem, p. 40.
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beneficios globales relacionados con la Unidn Europea, los entrevistados proyecten
actitudes respecto a la Union Europea que tienen mas que ver con su reaccion afectiva

&2

hacia la Union Europea que con un célculo pormenorizado de costes y beneficios™.

2.2.2.2. El impacto de las politicas de integracion en el apoyo a la Unién

Este enfoque considera que la actitud que se tenga hacia la Union dependera de como
influye en el individuo las politicas comunitarias, especialmente aquellas relacionadas
con la liberalizacién del mercado, dado que estas iniciativas afectan de manera diversa a
la poblacion. Dos de los autores que han desarrollado estas perspectiva son Gabel y
Palmer,ﬁldelinean su modelo utilitarista desglosandolo en tres hipotesis: primero, que la
liberalizacion del mercado de trabajo afecta de manera diferente a los ciudadanos
europeos segun su nivel educativo y sus habilidades ocupacionales (su capital humano),
por lo que el apoyo dependerd de estas dos variables; segundo, la liberalizacion de
mercados y la libertad de circulacion afecta también diferenciadamente segun el nivel
de ingresos, siendo mayor el beneficio para los mas ricos, mientras que aquellos con
menores ingresos dependen en mayor medida de los gastos del estado de bienestar, que
esta siendo constrefiido por la movilidad de capitales y el sistema econémico monetario,
por tanto, el apoyo sera mayor entre los que tienen mayores recursos; tercero, la libertad
de circulacion de materias y personas influye diferenciadamente segun el lugar de
residencia, siendo los principales beneficiados los habitantes de zonas fronterizas, y por
tanto el apoyo serd mayor entre éstos. Estos autores y Anderson y ReichterlfELI han
realizado analisis multivariables que corroboran estas hipoétesis, sin embargo, los
propios autores reconocen que no son evidencias concluyentes porque el analisis no

controla explicaciones alternativas.

En un trabajo posterior, GabeIE"I somete a verificacion cinco modelos que

explican el apoyo a la Union: el de la movilizacion cognitiva y el de los valores

8 Diez Medrano, op. cit., p. 50.

8 Gabel, M. y Palmer, H.; "Understanding Variation in Public Support for European Integration™;
European Journal of Political Research, n® 27, 1995, pp. 3-19.

8 Anderson, C. y Reichtert, M. S.; "Economic benefits and Support for Membership in the EU"; Journal
of Public Policiy; n° 15, 1996, pp. 231-249.

8 Gabel, M.; "Public Support for European Integration: An Empirical Test of Five Theories", The Journal
of Politics, 60 (2), 1998, pp. 333-354.
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politicos postmaterialistas (ambos formulados por Inglehart y ya vistos anteriormente),
la pertenencia 0 apoyo a partidos politicos de clase, el apoyo al gobierno nacional
(defendido por Franklin et aI)@y su propio modelo, cuyas variables independientes son
las habilidades ocupacionales, el nivel de ingresos, el nivel educativo y la residencia,
mientras que los factores que se controlan son la edad, el sexo y la ocupacion. Los
resultados confirman la hipdtesis utilitarista: los encuestados con menos educacion
apoyan menos el proceso que los de mayor educacion, al igual que los que tienen
mayores habilidades ocupacionales (profesionales y ejecutivos) frente a los que tienen
menos (trabajadores manuales y desempleados). Asimismo, el apoyo también se
correlaciona positivamente con el nivel de ingresos. El lugar de residencia parece tener

alguna relacion positiva con el apoyo, pero es una evidencia no muy intensa.

2.2.3. El nivel de informacién y el apoyo a la Unidn

Como ya vimos al hablar de la movilizacion cognitiva, el nivel de informacion es una
variable que se ha mostrado relevante a la hora de explicar el grado de apoyo al
proyecto de integracion y las actitudes positivas hacia la Unién. En muchos estudios se
ha confirmado dicha conexion, aunque no siempre informaciéon y apoyo van en el
mismo sentido. Por ejemplo, Dinamarca es uno de los paises con mayor nivel de
informacién sobre la Unién y, sin embargo, es uno de los Estados donde encuentra
menor apoyo el proyecto de integracion. De todas formas, aungue existen casos que se
desvian de la pauta y hacen necesario tener en cuenta otra serie de factores explicativos,
lo cierto es que numerosos trabajos han encontrado una relacion positiva entre el nivel
de informacion y el grado de apoyo a la Union en la mayoria de los paises europeos,

incluyendo Espafia.

8 Franklin, M., Marsch y McLaren, L.; "The European Question: Opposition to European Unification in
the Wake of Maastricht"; Journal of Common Market Studies; vol. 32, n® 4, 1994, pp. 455-472; Franklin,
M., Van der Eijk, C. y Marsh, M.; "Referendum outcomes and trust in gobernment: public support for
Europe in the wake of Maastricht™; West European Politics; vol. 18, n° 3, 1995, pp.101-107.
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SinnottEI analiza desde wuna perspectiva empirica, sin el deseable
acompafamiento teorico, la relacion entre los niveles de conocimiento y el apoyo hacia
la integracion, aunque él mismo reconoce que la influencia entre ambas variables puede
ser mutua: las actitudes mas positivas pueden llevar al individuo a adquirir y retener
mas informacion y la mayor informacion lleva a una evaluacién mas positiva de la
Union. Por otro lado, este autor encuentra, analizando sus datos, que los bajos niveles de
conocimiento tienen como principal efecto sobre las actitudes hacia la Unidn

incrementar la indecision y ambivalencia hacia ésta mas que la oposicion.

En cuanto a los determinantes de los niveles de conocimiento, el autor realiza
una regresion multiple, en el que el indice de conocimiento de la UE es la variable
dependiente y existen seis grupos de variables independientes. Los resultados de este
analisis explican el 37% de la variacion en los niveles de conocimiento. Entre las
variables contextuales, el grado de participacion en las elecciones al Parlamento
Europeo tiene el efecto positivo mas fuerte en el nivel de conocimiento de la Union
Europea. La variable sociodemografica mas importante es el numero de afios de
educacidn, correlacionada positivamente con el nivel de informacion, y el sexo es un
factor relevante en el nivel de conocimiento: las mujeres se mantienen
significativamente menos informadas sobre la UE . El nivel de conocimiento también es

kel

afectado por el grado en que el individuo esta “conectado™ a varios canales de
comunicacion. Estar interesado en la politica europea tiene, no sorprendentemente, un
efecto positivo en los niveles de conocimiento, pero incluso entre las personas con el
mismo alto o bajo nivel de interés, el nivel de conocimiento es afectado por su acceso a
diferentes canales de comunicacion: cuanto mayor es el consumo de medios, mayor es

el nivel de conocimiento y mantener discusiones politicas refuerza este efecto.

¥ Sinnott, R.; European public opinion and the European Union: the knowledge gap; Institut de Ciéncies
Politiques i Saocials, Barcelona, 1997.
% Plugged in, en el original.
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2.2.4. La afinidad hacia los ciudadanos de otros paises comunitarios

Algunos autores han centrado su atencion en como el tener contacto con personas de
otros paises europeos influye en que los individuos se sientan mas cercanos a los
europeos y se identifiquen mas a menudo como europeos. En el ya mencionado estudio
de Diez Medrano sobre las actitudes hacia la Unién y la identidad europea, se
incluyeron varias preguntas para medir la evaluacion que se realiza de ciudadanos de
otros paises de la Union. EIl andlisis de regresién muestra que los que sienten mas
afinidad por los habitantes de otros paises de la UE se identifican méas con la Union.
Esta conclusién coincide con los resultados de las investigaciones de De FedericoEy
Schmidberger.EI En dichos trabajos se muestra que las redes de amistad y la
comunicacion frecuente con otros miembros de la Union puede llegar a modificar la
percepcion de las fronteras nacionales -al menos en la esfera privada- y aumentar el

grado de identidad europea.

Schmidberger compara las identificaciones nacionalistas en las zonas fronterizas
de Francia y Alemania con las del resto del pais. En esta situacion, sefiala el autor,
podria esperarse que las identidades fueran reforzadas, en cambio, lo que se encuentra
es una renegociacion de las identidades a través de la interaccion diaria y de los
conflictos, haciendo que las identidades de las personas que viven en la frontera sean
méas complejas y que la identidad europea resulte mas relevante que la de sus

connacionales que viven en el interior del pais.

Por su parte, De Federico concluye que, en general, cuanto mas intensas son las
redes de amistad, menos probable es que un amigo sea considerado una persona
extranjera y con méas probabilidad la nacionalidad de dicho amigo pase desapercibida.
En las relaciones de amistad se produce un movimiento de la frontera de lo que se
considera extranjero, debido a la propia dindmica y logica de la amistad. La autora
sefiala dos posibles interpretaciones de estos resultados, dependiendo del alcance de la

influencia de la amistad, que no ha sido determinada. Una primera interpretacion es que

% De Federico, A.; "Networks and Identities. Borders of solidarity and borders of identification of
European exchange students", comunicacion presentada en Conference "Networks and Transformations",
organizada por Global Studies Association (GSA) en Manchester Metropolitan University, Manchester,
Reino Unido, Julio 2001.

% schmidberger, M.; op. cit.
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dentro de la esfera privada, la amistad hace que, una vez ha sido establecida la
confianza y solidaridad, la nacionalidad ya no es relevante para los actores. La otra
posibilidad es que la amistad también tenga un impacto en la esfera publica, dado que la
confianza y la solidaridad de las sociedades nacionales subyace y es aprendida a través
de la solidaridad y fraternidad privada. En este caso, concluye De Federico, la
emergencia de amistades cruzando fronteras nacionales puede llevar a los actores
implicados a considerar que su comunidad imaginada de confianza y solidaridad,
siguiendo los términos de Anderson, trasciende la nacion y se extiende a otra unidad
que incluye al menos a los amigos de otras naciones. Esta unidad hipotética no estaria
determinada a priori sino que podria ser favorecida por similaridades culturales o desde

posiciones institucionales.

La Gltima parte de este capitulo formula las hipotesis de la investigacion que
incorporan como variables explicativas los factores analizados en las cuatro
perspectivas que analizan el apoyo a la UE y el desarrollo de una identidad europea: el
enfoque del cosmopolitismo, el del actor racional, el del nivel de conocimientos y el de
la afinidad con los ciudadanos comunitarios. Ademas, se intenta contrastar si las
diferentes formas de identificacion con Espafia pueden influir en el desarrollo de una
actitud favorable y una identidad europea. La distincion realizada al principio de este
capitulo entre un nacionalismo civico y uno étnico permite hablar, reproduciendo en el
trabajo de campo los items incluidos en un proyecto de investigacion comunitario,mde
una forma de identificacion en que los elementos mas relevantes son etnoculturales y
otra en que prima lo civico-instrumental. Esta diferencia se ha aplicado también a la
forma de identificarse con la Unién Europea, para comprobar cuales son los elementos
de esta identificacion que se relacionan en mayor medida con una actitud positiva hacia

la UE y con sentirse europeo.

%L El proyecto referido es EURONAT, para el estudio de las representaciones de Europa en los paises
miembros.
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Las hipdtesis que se quieren comprobar son:

(i) Las personas que se sienten mas cercanas a los miembros de otros paises
europeos tienden a mostrar actitudes mas positivas hacia la Union y a sentirse mas

frecuentemente europeo.

(ihLos individuos que viajan frecuentemente a otros paises europeos
tienden a sentirse mas cercanos a los ciudadanos de los otros Estados miembros.
(ill) Los individuos que mantienen relaciones personales en otros paises
europeos tienden a sentirse mas cercanos a los ciudadanos de los otros Estados

miembros.

(if) El nivel de conocimientos sobre los temas comunitarios —a través del
consumo de medios de comunicacion, la discusidén politica y otros canales- esta

relacionado positivamente con una actitud favorable hacia la Unién.
(iii) Existen formas de identificacion con la Unidn Europea y de identificacion

nacional que favorecen el desarrollo de una actitud positiva hacia la UE y una identidad

europea.
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3. EL PROCESO DE DIFUSION DE
INNOVACIONES

En esta investigacion se asume que tanto la actitud positiva hacia la UE como la
identificacion con la Unién se pueden considerar una innovacién. Para desarrollar una
actitud hacia un objeto es necesario conocerlo, al menos en cierta medida. Desde la
entrada de Espafia en la entonces llamada Comunidad Econdémica Europea en 1986, la
poblacién ha aumentado su nivel de conocimientos sobre este objeto politico
progresivamente, se ha familiarizado con él y ha ido desarrollando una actitud hacia él.
Por otro lado, se considera que las identidades colectivas son resultado de un proceso
historico y, en el caso de la identidad europea, éste es un momento en que se empieza a
extender la idea de que los habitantes de los Estados miembros tienen una serie de
caracteristicas comunes que justifican que se consideren todos como similares, como
ciudadanos europeos — la ciudadania europea se recoge como categoria juridica en el
Tratado de la Union Europea aprobado en 1992- que se sienten, ademas, formando parte

de un colectivo, “los europeos”.

Las hipotesis que se quieren contrastar son que la actitud hacia la UE y la
identificacion europea son una innovacion que se difunden desde las posiciones mas
centrales hacia el resto de la sociedad espafiola. Para ello se emplean datos extraidos de
varios Eurobarémetros realizados por la Comision Europea a lo largo de un periodo de
13 afos. Hubiera resultado interesante complementar esta vision longitudinal de
caracter macrosocioldgico con una perspectiva micro, centrada en como se difunde una
idea a traves de una red social a lo largo del tiempo. Desgraciadamente, los datos
reticulares que se han recogido en este trabajo pertenecen a un solo momento en el
tiempo, por lo que no se puede llevar a cabo dicho analisis. Si es posible, sin embargo,
estudiar como se distribuyen en un determinado momento del tiempo las actitudes e
identidad europea en un grupo social determinado. Por ello, el primer epigrafe explica la
escala de posiciones sociales creada por Galtung, que se aplica al analisis de la difusién
en la sociedad espafiola, mientras que el segundo recoge algunas conclusiones que se
han extraido de investigaciones de redes sobre como se produce la adopcion de una
nueva idea y las caracteristicas de las personas innovadoras y de aquellas mas reacias al

cambio.
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3.1. LA DIFUSION DE UNA INNOVACION A TRAVES
DE LA ESTRUCTURA SOCIAL: LA ESCALA DE GALTUNG

Galtung construyo en los afios sesenta un indice para situar a las personas en posiciones
dentro de la estructura sociaI.ElSu objetivo al crear esta escala es usar la posicion social
como variable independiente para explicar las actitudes hacia diferentes asuntos de
politica internacional. Galtung reconocia que, para que la explicacion fuese completa,
habria que estudiar también la personalidad del individuo y la estructura de
comunicacion e influencia de su sistema social. Pero aboga por la utilizacion de la
posicion social como variable independiente por varios motivos: en primer lugar,
porque metodolégicamente es mas facil conseguir datos validos de esta variable que de
factores de la personalidad; en segundo, la posicidn social es visible y es la base de la
interaccion social institucionalizada, mientras que la personalidad es privada por lo que
sirve menos como foco de la organizacion social y, por tanto, es un peor predictor del
comportamiento politico; por altimo, las investigaciones que quieren usar la
personalidad como variable independiente presuponen, en el mejor de los casos, una
perspectiva a largo plazo para poder manipularla y, en el peor de los casos, son poco

fiables.

El autor divide la sociedad en tres partes: un nucleo de decisores (decision-
making nucleus), el centro social y la periferia social: dejando de lado a la minoria que
toma las decisiones, Galtung define el centro social como aquél que ocupa las
posiciones que estan socialmente recompensadas, y la periferia social la que ocupa las
posiciones menos recompensadas e incluso rechazadas. El autor sefiala tres diferencias
estructurales entre el centro y la periferia: el centro social tiene altos indices de
participacion social (medidos a través del consumo de medios y su pertenencia a
asociaciones), y tiene altos niveles de conocimientos sobre asuntos politicos y de
mantenimiento de opiniones sobre esta materia. Frente a ellos, la periferia social tiene
una baja participacion, pocos conocimientos y no tiene opiniones bien definidas y
solidas. Galtung muestra un enfoque estructural al sefialar que estas caracteristicas

estructurales de los individuos tienen implicaciones para sus actitudes, aunque la

! Galtung, J.; "Foreign policy opinion as a function of social position"; Journal of Peace Research, 3-4,
1964, pp. 206-231.
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diferencia no se basa tanto en las opiniones que se mantienen como en el modo en que

esas opiniones son mantenidas.

La primera propuesta del autor es que, como el centro es quien accede a los
medios de comunicacion y ademdas tiene algo que comunicar, el proceso de
comunicacion se emite desde el centro hacia la periferia. En cuanto a la recepcion,
aunque gran parte del proceso de comunicacion sobre asuntos politicos se da dentro del
centro, las personas de la periferia estan ligadas a este proceso a traves de contactos
informales con personas del centro. El autor asume que las nuevas ideas son generadas
en el centro social (y, en el caso de que sean importadas, s6lo el centro tiene una buena
comunicacion con el exterior) y posteriormente comunicadas a la periferia. La segunda
propuesta afirma que la periferia tiende al absolutismo y el centro al gradualismo:
mientras que los segundos ven los procesos de cambio social como un problema de
instrumentalidad, de usar los mejores medios para un determinado fin, la periferia no
tienen conocimientos ni experiencias de las relaciones causales en el ambito de la

politica internacional, por lo que usan la protesta, la acusacion y la negacion.

La escala de Galtung puntta del 0 al 8 a las personas, otorgando un punto por
cada item recompensado socialmente que la persona ocupa (centro social) y un O si
ocupa la posicion no recompensada (periferia social).EIAsi, puntia como 1 ser varon,
tener entre 30 y 59 afios, tener estudios superiores a los primarios, ingresos por encima
de la media nacional, vivir en entorno urbano o suburbano, que su localizacion
geografica sea central, ser autbnomo o trabajador de cuello blanco —frente a los
trabajadores manuales, que puntuan 0- y trabajar en los sectores secundario y terciario —
frente al primario-. Las personas que punttan de O a 2 se situan en la periferia, de 3a 5

ocupan posiciones intermedias y de 6 a 8 estan en el centro social.ﬂ

2 Cabe resaltar que, para Galtung, s6lo pueden formar parte de la escala aquellas personas
ecdnomicamente activas, dado que dos de los items de la escala implican estar empleado.

¥ Varios items de la escala se han actualizado. Por ejemplo, Diez Nicolas amplia el tramo de edad
recompensado socialmente hasta los 64 afios —edad de jubilacion-, modificacion que también se ha
empleado en esta investigacion. Debido a la extension del nimero de afios de educacién formal, puntla 1
el tener estudios posteriores al nivel secundario obligatorio. La localizacion geografica central se puede
medir de distintas formas. Diez Nicolas puntiia como 1 residir en provincias con saldo migratorio positivo
entre 1975-1985. En la presente investigacion, se ha considerado localizacidon central la residencia en
grandes ciudades (mas de 100.000 habitantes). Por otra parte, los ingresos mensuales medios se han
actualizado: Diez Nicolas establecia el umbral en 150.000 pesetas y aqui se ha empleado como punto de
corte 1.000 euros (cfr. Diez Nicolas, J. “Posicion social, informacion y postmaterialismo”, REIS, n® 57,
1992, pp. 21-35).
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Pese a que Galtung elabord su escala hace mas de 40 afios, su utilidad ha sido
demostrada en numerosas ocasiones. En Espafia, por ejemplo, Diez Nicolas ha
demostrado la relacion entre la posicion social del individuo y el desarrollo de los
valores postmaterialistas, que van desde las posiciones méas recompensadas socialmente
hacia las mas periféricas.EI En la presente investigacion, se retoma la propuesta de
Galtung que se refiere a que el proceso de comunicacién va del centro a la periferia.
Desde una perspectiva dindmica, se quiere comprobar si la actitud positiva hacia la UE
y la identidad europea comienzan en las posiciones mas centrales para progresivamente
difundirse al resto de la sociedad. Desde una perspectiva estatica, se analizan dos redes
sociales para ver si la distribucion de esta actitud positiva e identificacion es mas
acusada en las personas que puntian mas alto en la escala que en las que puntdan mas
bajo. Ademas, y como el propio Galtung sefialaba, el analisis de redes permite estudiar
la estructura de comunicacion e influencia en su sistema social —en este caso, en su red

personal de discusion politica-.

3.2. EL ESTUDIO DE LA DIFUSION DE UNA INNOVACION
DESDE LA PERSPECTIVA RETICULAR

El analisis de redes se ha empleado para estudiar los procesos de difusion de
innovaciones y como la estructura de la red y las diferentes posiciones de los actores
dentro de ésta influyen en el grado con el que se transmite una innovacion, en el orden
en que lo hace, en quiénes tienen mas posibilidades de ser los transmisores y quiénes los

que tardaran mas en conocer y asumir la innovacion.

3.2.1. El andlisis de Rogers: el liderazgo de opinién

La difusion se puede definir como el proceso por el que una innovacion es comunicada

a través de ciertos canales a lo largo del tiempo entre los miembros de un sistema

* Ibidem.
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social.EI Es, por tanto, un tipo especial de comunicacién, en el cual el contenido de los
mensajes son ideas nuevas. La comunicacion, por su parte, es un proceso en el cual los
participantes crean y comparten informacion con los otros para llegar a un

entendimiento mutuo.

Un principio obvio de la comunicacion humana es que la transmision de ideas
ocurre mas frecuentemente entre personas que son parecidas, similares u homogéneas.EI
La homogeneidad es el grado en que dos individuos que interaccionan son similares en
ciertos atributos, como creencias, educacion, estatus social. Cuando se comparten
significados comunes, un lenguaje subcultural mutuo y son parecidos en las
caracteristicas personales y sociales, la comunicacion de ideas probablemente va a tener
mayores efectos en términos de aumento de conocimientos, formacion y cambio de
actitudes y cambios en el comportamiento manifiesto.ﬂDe hecho, sefiala Rogers, uno de
los problemas mas caracteristicos de la comunicacion de innovacion es que los
participantes normalmente son bastante heterogéneos, por ejemplo, el agente de cambio
es técnicamente mas competente que sus clientes. La naturaleza de la difusion demanda
que al menos algin grado de heterogeneidad esté presente entre los participantes.E La
homogeneidad ocurre frecuentemente en la comunicacion porque ésta es mas efectiva
cuando el emisor y el receptor son homogéneos. La mayoria de los individuos se sienten
cémodos interactuando con personas que son bastante similares a ellos. La
heterogeneidad, en cambio, puede causar disonancia cognitiva porque un sujeto es
expuesto a mensajes que son inconsistentes con sus creencias, causando un estado
psicolégico incomodo. La homogeneidad y la comunicacion efectiva se generan
mutuamente: cuanta mas comunicacion se produce entre dos miembros de una diada,
mas probable es que se conviertan en homogeneos, y cuanto mas homogeneos son, mas

probable es que su comunicacion sea efectiva.

Sin embargo, la comunicacion heterogénea tiene un potencial especial
informacional, aunque solo se lleve a cabo raramente. Los lazos heterogéneos de una

red a menudo conectan a dos apifiamientos, a dos grupos con individuos socialmente

® Rogers, E. M.; Diffusion of innovations; MacMillan, Nueva York, 1983, cap. 1.

® Aunque la traduccion literal de los términos homophily y heterophily son homofilia y heterofilia, se
prefiere sustituirlos por homogeneidad y heterogeneidad, respectivamente.

' Sin embargo, como ya se ha comentado en el capitulo 1, Granovetter demostré la importancia de los
vinculos débiles, que incluyen a personas mas heterogéneas que los lazos fuertes.

® Ibidem, pp. 17-20.
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diferentes, y estos lazos interpersonales son especialmente importantes para transmitir
informacidn sobre innovaciones, como implica la teoria de Granovettermsobre la fuerza
de los lazos débiles. Por ello, la comunicacion homogénea puede ser frecuente y sencilla
pero no tan crucial como la mas infrecuente comunicacion heterogénea a la hora de
difundir una innovacién. Cuando se da un cierto grado de heterogeneidad, existen una
serie de caracteristicas especificas de las personas que lideran el proceso de innovacion,
los seguidores buscan a los lideres de opinidn que tienen un estatus socioeconémico
mas alto, que tienen mas educacion, que se exponen mas a los medios de comunicacion,
que son mas cosmopolitas, que tienen mas contacto con el agente de cambio y que son
mas innovadores. Estas seis caracteristicas muestran la tendencia de los seguidores a
buscar informacion y consejo en los lideres de opinidn que perciben como técnicamente

fio]

mas competentes que ellos.

Las investigaciones reticulares sobre la difusion de una innovacion estudian el

L]

grado de innovacion,~—es decir, el grado en que un individuo adopta nuevas ideas
relativamente mas pronto que otros miembros de un sistema. Ademas, diferencian entre
cinco categorias de adoptadores, categorias que clasifican a los miembros de un sistema
social en funcién de este grado de innovacion: innovadores, adoptadores tempranos,
mayoria temprana, mayoria tardia y rezagados. La medida de este grado de innovacion
y la clasificacion de los miembros en unas categorias u otras dependerad del tiempo
relativo necesario para que la innovacion se adopte. Hay miembros en el sistema que
desempefian un rol de lideres de opinidn, dando a muchos informacién y consejo sobre
la innovacion. El liderazgo de opinién es el grado en que un individuo es capaz de
influenciar las actitudes o el comportamiento manifiesto de otros individuos
informalmente en un modo deseado con una relativa frecuencia. Es un tipo de liderazgo
informal méas que una funcion de una posicion formal o un estatus dentro del sistema.ll—ZI
Este liderazgo es ganado y mantenido gracias a la competencia técnica, la accesibilidad
social y la conformidad con el sistema normativo. Muchas investigaciones indican que
cuando el sistema social esta orientado hacia el cambio, los lideres son bastante

innovadores, pero cuando las normas se oponen al cambio, el comportamiento de éstos

% Granovetter, M.; "The Strength of Weak Ties"; American Journal of Sociology; n° 78, 1973, pp. 1360-
1380. Version espafiola: “La fuerza de los vinculos débiles”, Politica y sociedad, n° 33, 2000, pp. 41-56.
19 Rogers, op. cit., pp. 274-277.

1 Innovativeness, en el original.

12 E] préximo capitulo analiza las investigaciones realizadas por sociélogos y psic6logos sociales sobre
este tipo de liderazgo.
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también refleja esta orientacion. Por ello, ejemplifican y son expresion de la estructura
del sistema. Una de las funciones del lider es ayudar a reducir la incertidumbre sobre
una innovacion, pero para que cumpla este rol debe demostrar tener un juicio prudente
cuando decide adoptar nuevas ideas. Una investigacion sobre este tema llevo a BeckelE]
a concluir que el momento en que una persona adopta una innovacién depende de si es
un lider o no: normalmente, los sujetos mas innovadores se contienen a la hora de
adoptar una innovacion con un alto grado de incertidumbre para mantener o incrementar

fia]

su liderazgo.

La primera investigacion que estudid la naturaleza de la red de difusion fue el ya
clasico estudio de Coleman et aIIEI sobre la extension de la prescripcion de un
medicamento entre un grupo de médicos. Como la mayoria de los investigadores que
previamente habian estudiado la difusion, primero analizaron variables independientes
relacionadas con el grado de innovacién pero, a diferencia de los anteriores, incluyeron
indicadores del comportamiento de la red de comunicacion, y descubrieron que estas
variables reticulares eran mas importantes para predecir el grado de innovacion que la
edad, el cosmopolitismo o el estatus socioeconémico. Ademas, investigaron en qué
modo las redes interpersonales explican la naturaleza del proceso de difusion, fueron
pioneros en usar las conexiones en la red como unidades de andlisis de datos. Los
autores construyeron una medida de interconectividad,mel grado en que las unidades de
un sistema social estan conectadas por redes interpersonales. Los investigadores
supusieron que si los individuos son convencidos de adoptar una innovacion en parte
por la experiencia que tienen sus pares sobre dicha innovacion, cuanto mayor sea la
comunicacion interpersonal con éstos, mas rapidamente adoptard la idea. El estudio
mostré que el grado de interconectividad era el mejor predictor de su grado de

2]

innovacion.

3 Becker, M. H.; "Sociometric Location and Innovativeness: Reformulation and Extension of the
Diffusion Model", American Sociological Review, n® 35, 1970, pp. 267-282.

! Rogers, op. cit., pp. 281-286.

15 Coleman, J. et al; Medical Innovation: A Diffusion Study; Bobbs-Merry, Nueva York, 1966. Los
autores publicaron un articulo con los principales resultados, “The difussion of an Innovation among
Physicians™; Sociometry, n°® 20, 1957. Version espafiola: “La difusion de una innovacion entre los
médicos”, en Requena Santos, F. (comp.); Analisis de redes sociales: origenes, teorias y aplicaciones;
CIS, Madrid, 2003, pp. 377-398.

18 Interconnectedness, en el original.

" Rogers, op. cit., pp. 288-293.
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3.2.2. El estudio de las posiciones de puente y de la equivalencia estructural de

Burt

Como ya se comento en el primer capitulo, la teoria de la fuerza de los lazos débiles de
Granovetter tiene importantes consecuencias para el estudio de la difusion de una nueva
idea y sirve a Burt como base para analizar las posiciones de puente en la red.
Granovetter destaca la importancia que tienen los vinculos débiles como puentes,
entendiendo por puente el Unico camino entre dos puntos. Un vinculo fuerte pueder ser
un puente, pero s6lo si ninguna de sus partes tiene otros vinculos fuertes, lo que es poco
probable en un sistema social, sea cual sea su tamafio. Los vinculos débiles no sufren
tantas restricciones y, aunque no todos los lazos débiles son puentes, si ocurre que todos
los puentes son lazos débiles. En redes amplias es dificil que un vinculo dado sea el
unico camino entre dos puntos y se le pueda considerar puente, pero si se puede
contemplar esta funcion en redes mas pequefias, analizando los puentes locales. La
conclusion que se extrae de todo ello es que cualquier cosa que quiera ser difundida
puede llegar a un gran nimero de personas y atravesar una gran distancia social cuando

Rel

se emplean vinculos débiles antes que fuertes.

Sin embargo, sefiala Granovetter, la mayoria de los sociologos y antropologos
que han estudiado la difusion podrian cuestionar esta conclusion porque han encontrado
que los vinculos fuertes son cruciales. El autor, no obstante, considera que este
cuestionamiento no es tal por varias razones: en primer lugar, porque la mayoria de los
estudios no realizan una investigacion sociométrica; en segundo lugar, cuando emplean
dichas técnicas, suelen permitir al encuestado un nimero limitado de elecciones, lo que
dificulta que sean nombrados los lazos débiles; por ultimo, incluso cuando se recoge
una informacion sociométrica extensa, no se intenta rehacer los recorridos
interpersonales exactos atravesados por la innovacion. En esta investigacion se quiere
analizar con quién se habla de asuntos europeos mas frecuentemente dentro de una red,
dado que la discusidn politica es una posible fuente de influencia y si estas personas que
se nombran tienen lazos débiles o fuertes con ego, medidos a través de la intensidad de
la relacion y del contenido de ésta.

18 Granovetter, M.; op. cit.
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Burt se interesa por como las personas que ocupan posiciones de intermediario —
los llamados puentes- crean capital social. La intermediacion es una de las medidas que
se emplean para saber la centralidad de un actor. En el estudio de la centralidad dentro
de una red, se asume universalmente que una persona ubicada en el centro de una
estrella es estructuralmente mas central que cualquier otra persona en cualquier otra
posicién de cualquier otra red de tamafio similar. Pero el problema es averiguar el modo
0 los modos en que una posicion es estructuralmente Unica. Se han ofrecido tres
propiedades estructurales distintivas que Unicamente el centro de una estrella posee: esta
posicién tiene el maximo grado posible; esta en la geodésicaIEI mediando el mayor
namero posible de puntos y, ya que estd ubicada a la minima distancia de todos los otros
puntos, esta lo méas cerca posible de todos eIIos.ElEstas propiedades son la base para las
medidas de centralidad que se aplican a los nodos de una red y se van a comentar
brevemente dado que dichas medidas se utilizan en el analisis de redes que se incluye en

el capitulo de resultados.

La propiedad mas simple e intuitiva es la que mide la centralidad en funcion del
grado de ese punto, es decir, en funcion del nimero de nodos con los que esta en
contacto directo: este tipo de medida atiende a la visibilidad o al potencial de actividad
de tales puntos en la comunicacion dentro de la red. El segundo enfoque se basa en la
frecuencia con la que un punto esta en la geodésica entre otros pares de puntos- es decir,
estd en el camino mas corto entre dos puntos-: cuando una persona estd
estratégicamente situada en las lineas de comunicacion que ligan a pares de otras
personas, se la puede considerar central ya que tiene poder para controlar la
comunicacion. Como sefiala Freeman, determinar la intermediacion es sencillo cuando
existe una geodésica que conecte cada par de puntos, que es precisamente el caso de los
puentes a los que se refieren Granovetter y Burt, pero es mas complejo cuando hay
varias geodésicas que conectan un par de puntos y un nodo esta en algunas de estas
geodésicas pero no en todas, ya que disminuye su capacidad de control. Por dltimo, la
tercera concepcion de la centralidad se basa en el grado en que un punto esta cerca del
resto de los puntos del grafo. Este enfoque también se relaciona con el control de la

comunicacion, pero de un modo diferente: un punto se considera central en la medida en

19'_a geodésica entre dos puntos es el camino més corto entre ellos.

% Freeman, L.C.; "Centrality in social networks: conceptual clarification"; Social Networks, 1, pp. 215-
219. Version espafiola: “La centralidad en las redes sociales. Clarificacion conceptual”; Politica y
sociedad, n° 33, 2000, pp. 131-148.
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que puede evitar el potencial de los otros para controlar, es decir, en la medida en que
no depende de otros como intermediarios o "transmisores” de la informacién. La
independencia de un punto estara determinada, por tanto, por su cercania a todos los
demas puntos de la red. bl Las tres medidas de centralidad se han empleado en el
analisis de la red para determinar quiénes son los actores centrales de ella, aunque
prestando una especial atencion a la intermediacion. De hecho, el propio Freeman ha
demostrado que la intermediacion “captura” mejor la esencia de los actores relevantes

en la red y recomienda usar esta medida de centralidad frente a las otras dos.

Burt defiende, frente a la propuesta de que el capital social es creado por una red
de elementos fuertemente interconectados, lo que se denomina una red cerrada (closure
argument), que éste se crea a través de una red en que las personas actian como puentes
entre huecos existentes en la estructura, conectando segmentos que en otro caso estarian
aislados (structural holes argument).IZI El primer enfoque tiene como uno de sus
principales exponentes a Coleman.EI Los defensores de esta postura argumentan que (i)
las redes densas tienen una mejor calidad de informacion porque pasa por pocos
intermediarios y que (ii) facilitan las sanciones, lo que hace menos arriesgado a los
miembros de la red confiar unos en otros. Burt sefiala que en otros textosILTLI ha
argumentado que las redes densas estan tan asociadas con la desconfianza como con la
confianza, pero aqui se centra en la prediccion de Coleman de que estas redes crean

capital social.

La idea principal del autor es que el capital social se crea gracias a que el
individuo participa en y controla la difusion de la informacion. Los vacios en la
estructura social crean una ventaja competitiva para los individuos cuyas relaciones
cruzan estos huecos. La existencia de un vacio estructural entre dos grupos no significa

que los miembros de dichos grupos no sean conscientes de la existencia del otro, sino

2! Ibidem, pp. 134-139

22 Burt, R.S.; "Structural Holes versus Network Closure as Social Capital”, en Lin, N., Cook, K.S. y Burt,
R.S. (eds.), Social Capital: Theory and Research; Aldine de Gruyter, 2001 (pre-impresion, mayo 2000).
2 Coleman, J.S.; "Social capital in the creation of human capital”; American Journal of Sociology, 94,
1988, pp. 95-120 y Foundations of Social Theory; Harvard University Press, Cambridge, MA, 1990.

% Burt, R. S.; "Entrepreneurs, distrust and third parties”, en Thompson, L.L., Levine, J.M. y Messick,
D.M. (eds), Shared Cognition in Organizations; Lawrence Erlbaum, Hilssdale, Nueva Jersey, 1999 y
Burt, R.S.; "Bandwith and echo: trust, information, and gossip in social networks; en Casella, A. y Rauch,
J.E. (eds.); Integrating the Study of Network and Markets; Russel Sage Foundation, Nueva York, 2001.
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que estan centrados en sus propias actividades de tal forma que no atienden las
actividades de las personas del otro grupo. Es decir, los miembros de cada lado del
hueco estructural circulan por diferentes flujos de informacion y, por ello, las personas
que actuan como puentes tienen la oportunidad de comunicar ambos flujos de

informacidn y controlar los proyectos que realicen juntos personas de los dos grupos.

Los vacios estructurales separan fuentes de informacion no redundantes, fuentes
que son mas aditivas que solapadas. Burt sefiala dos indicadores de redundancia: la
cohesion y la equivalencia. Los contactos cohesivos estan conectados fuertemente unos
con otros y por tanto es probable que compartan informacion similar; los contactos
estructuralmente equivalentes, que unen a las personas con las mismas terceras partes,
tienen las mismas fuentes de informacion. Frente a esta redundancia, la posicion de
puente provee al individuo de una ventaja con respecto al acceso a la informacion: llega
a un mayor volumen de informacion porque contacta con mas gente indirectamente;
ademas, la diversidad de contactos entre varios grupos permite que conozca informacién
menos redundante que la de otros individuos en otras posiciones, desempefiando el rol
de lideres de opinién porque son los responsables de la difusion de nuevas ideas y
comportamientos; por ultimo, ocupar esta posicién aumenta la probabilidad de ser un
candidato para ser incluido en nuevas oportunidades. Y el sujeto posee también una
ventaja en cuanto al control, ya que, al conectar a personas que en otro caso estarian
desconectadas, ello le permite tener una influencia despropocionada en qué intereses se
van a seguir cuando estos contactos se unen. Es mas, su posicion le permite intermediar

en la comunicacion al exponer diferentes creencias e identidades a cada contacto.

BurlELI reanaliza los datos de ColemanElde su estudio de la difusion de una
nueva medicina entre un grupo de médicos estadounidenses para comprobar si la
evidencia empirica corrobora el enfoque de la cohesién o el de la equivalencia
estructural como modelos explicativos de como se produce la difusion de una
innovacion. La primera perspectiva centra su atencién en la socializacion entre ego y
alter: cuanto mas frecuente y empatica es la comunicacion entre ellos, mas probable es

que la adopcion de alter de una innovacién desencadenard la adopcion de ego.

% Burt R.S.; "Social Contagion and Innovation: Cohesion versus Structural Equivalence"; American
Journal of Sociology, 92, 1987, pp. 1287-1335.
% Coleman, J. et al; Medical Innovation: A Diffusion Study.
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Discutiendo las innovaciones con otros, ego llega a un entendimiento normativo de los
costes y beneficios de la adopcion, un entendimiento social influido por los intereses de
la gente con quien se ha discutido la innovacién. Esta es la postura adoptada en las
investigaciones que se desarrollaron en psicologia social a partir de los afios treinta y

que se recogen en el siguiente capitulo.

El enfoque de la equivalencia estructural subraya la competicion entre ego y
alter. Esto incluye, en un extremo, la competicion de la gente luchando para la
supervivencia, pero también se aplica de manera general a la competicion de personas
que se usan unas a otras para evaluar su adecuacion relativa: cuanto mas similares son
las relaciones de ego y alter con otras personas, es decir, cuanto mas pueda alter
sustituir a ego en sus relaciones, mas probable es que ego adopte rapidamente cualquier
innovacion que perciba que hace a alter mas atractivo como objeto o fuente de
relaciones. Discutiendo una innovacién con otros, ego llega a un entendimiento
normativo de los costes y beneficios de la adopcion para una persona que desempefia
sus roles. Las personas estructuralmente equivalentes ocupan la misma posicion en la
estructura social y por ello se aproximan segun el grado en que tienen las mismas pautas
de relaciones con ocupantes de otras posiciones. En el modelo de equivalencia
estructural, el marco de referencia analitico no es la diada, como en el de la cohesion,
sino el sistema social, y el proceso responsable de la influencia social no es la
comunicacion dentro del grupo primario, sino la competicion y la privacion relativa

dentro de un estatus.

Burt indica que la equivalencia estructural se solapa, restringe y extiende el
concepto de cohesion. Hay situaciones en que ambos modelos realizan idénticas
predicciones: ello ocurre cuando ego Yy alter tienen estrechas relaciones mutuas y, a la
vez, tienen las mismas pautas de relaciones. Tras reanalizar los datos de Coleman,
concluye que las predisposiciones personales y la equivalencia estructural explican el
proceso de difusion de la nueva medicina. El propio autor considera que tal vez el
modelo de cohesion sea una herramienta menos precisa para predecir las percepciones
de profesionales altamente cualificados, lo que deja abierta la opcion de que la cohesién
sea un concepto Util en otros tipos de estructura, como en las redes familiares y de

amistades, que es donde se ha desarrollado la mayor parte de la investigacion sobre
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influencia interpersonal y es el tipo de relaciones que interesa en esta investigacion. Por

ello, en nuestro analisis se prestara especial atencién a la cohesion.

Hay un segundo motivo por el que el modelo de la equivalencia estructural no
resulta el mas adecuado para estos fines: la equivalencia estructural es demasiado
restrictiva para estudiar los roles y posiciones de las redes que se investigan aqui, dado
que dos personas son estructuralmente equivalentes Gnicamente si tienen idénticos lazos
hacia y desde los mismos idénticos actores.EIPor ello, se prefiere hablar de una medida
de la posicion social que no proviene del analisis reticular, la escala de posicién social
de Galtung. El uso de esta escala tiene la ventaja de que permite enlazar la hipotesis
longitudinal macrosocioldgica desarrollada en el epigrafe 3.1., que la actitud positiva
hacia la UE y la identidad europea se difunden a través de la sociedad desde las
posiciones centrales hacia las periféricas, con una hip6tesis transversal enfocada de
nivel micro: en una red social, las personas que ocupan las posiciones centrales tal y
como las define Galtung son las primeras en adoptar la actitud favorable hacia la UE e

identificarse con la Union.

En todo caso, se estudiara quiénes ocupan posiciones de mayor intermediacion
en la red y son puentes entre las distintas partes de la red. Se supone que dichas
posiciones privilegiadas seran ocupadas por individuos que tienen una alta puntuacion
en la escala de Galtung y que, ademas, adoptan antes las innovaciones —actitud e
identidad- que el resto de miembros de su red que reciben menos informacién. Por
ultimo, se quiere comprobar si las personas que tienen relaciones con personas de otros
paises europeos tienden a actuar como puentes entre una parte de la red que tiene

relaciones de caracter mas local y otra mas cosmopolita.

2" para una explicacion detallada de la equivalencia estructural y de otras medidas de equivalencia que se
han desarrollado en el andlisis de redes, cfr. Wasserman, S. y Faust, K.; Social Network Analysis.
Methods and Applications; Cambridge University Press, Cambridge, 1994, pp. 466 y ss.
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3.2.3. El analisis de Valente: las redes de difusion relacionales

En su libro sobre modelos de difusion de innovaciones,'ﬁ| Valente recoge la definicion
dada por Rogers de la difusion de una innovacion (el proceso por el que una innovacion
es comunicada a través de ciertos canales a lo largo del tiempo entre los miembros de un
sistema social) y afiade que la difusion es un proceso comunicativo en el que los que
han adoptado persuaden a aquellos que aun no lo han hecho para que adopten una
innovaci()n.Ec"| Esta definicion parece llevar implicado un intento deliberado de
comunicar para convencer por parte de los primeros hacia los segundos, pero el propio
autor sefiala que muchas veces los individuos son influidos no por una comunicacion

o

directa sino por el comportamiento de sus pares .

Se centra la atencidn en tres investigaciones sobre difusion de una innovacién
que recogen conjuntamente datos relacionales y datos sobre el tiempo de adopcion: la
difusién de una innovacion entre un grupo de médicos estadounidenses (Coleman et
aI);ElIa difusion de una semilla hibrida entre campesinos brasilefios (Rogers et aI)Ely la
difusiébn de métodos de planificacion familiar entre familias coreanas (Rogers y
Kincaid).lazl A partir del anélisis de estas investigaciones, diferencia varios modelos
reticulares que estudian los procesos de difusion: el modelo estructural, el modelo de los
umbrales de difusion, el de la "masa critica™ y el de las redes de difusion relacionales.
Es este ultimo modelo el de mayor interés, ya que este enfoque parte del supuesto de
que los contactos directos entre individuos influyen en la difusion de una innovacion,
hipdtesis fundamental en el presente trabajo. Dentro de él, Valente presta atencion a
cuatro tipos de modelos relacionales: el liderazgo de opinion, la pertenencia al grupo, la
densidad personal y de la red y la exposicion personal dentro la red, y comprueba si se

Bal

cumplen sus suposiciones con los datos de las tres investigaciones antes mencionadas.

%8 Valente, Network models of the diffusion of innovations; Hampton Press, Nueva York, 1995.

2 Ihidem, p. 2.

% Ibidem, p.55.

3! Coleman et al; Medical Innovation: A Diffusion Study.

%2 Rogers, E.M., Ascroft, J.R. y Réling, N. (eds.); Diffusion of innovations in Brazil, Nigeria, and India;
texto no publicado, Michigan State University, Michigan, 1970.

% Rogers, E.M. y Kincaid, D.L.; Communication networks: A new paradigm for research; Free Press,
Nueva York, 1981.

% Valente, op. cit., cap. 3, pp. 31-47.
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3.2.3.1. El modelo del liderazgo de opinion

Los lideres fueron definidos como aquellos individuos con mayor numero de

Bs]

nominaciones™ 'y se supuso que tenian una influencia significativa en el ritmo de
adopcion. Una vez se localizaron los lideres, se descubrio que adoptaban mas temprano
las innovaciones y se postulé que los lideres pasan la informacion a sus seguidores
(hipotesis de la comunicacion en dos pasos). Valente considera que, generalmente, los
sujetos esperan hasta que los miembros mas influyentes del grupo adoptan una
innovacion. Una vez que la han adoptado, el riesgo y la incertidumbre sobre dicha
innovacion decrece y es mas probable que los seguidores la adopten. El estudio de
Coleman et al mostro que el proceso de difusion ocurria de manera distinta en los dos
grupos de doctores: los médicos integrados interactuaban entre si y se persuadian
mutuamente para adoptar, mientras que aquellos aislados no eran influidos por otros
miembros del sistema social. Valente analiza los datos de las tres investigaciones y
encuentra una correlacion moderada entre el liderazgo de opinién (medido por el
numero de nominaciones recibidas) y el grado de innovacion. Sin embargo, de esta
asociacion no se puede asegurar la causalidad, si el liderazgo influye en la adopcion o
viceversa. Es mas, continua el autor, la correlacion puede ser espuria dado que se tiende
a nominar a individuos con un mayor nivel socioeconémico y dicho nivel se asocia con

una adopcion mas temprana.

Valente propone otra forma de aproximacion a este asunto. Sefiala que, aunque
no sea una medida del liderazgo de opinion, el nimero de nominaciones que un
individuo envia es una medida rudimentaria del grado de conectividad de un sujeto en la
red, ya que indica el grado de actividad de una persona en la comunicacion con el resto
del sistema social. Las personas muy conectadas reciben la informacion e influencia
sobre una innovacion antes que los menos conectados. Por ello, se espera que el grado
de conectividad se correlacione positivamente con el grado de innovacion, aungue dicha
conexion solo se ha encontrado en el caso de la investigacion sobre la difusion de
anticonceptivos en las familias coreanas. De hecho, otros estudios sobre difusion

muestran que los individuos marginales tienen mas probabilidad de adoptar

% En el siguiente capitulo se vera que hay otras formas de definir a un lider de opinién.
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tempranamente la innovacion: Menzel,EI uno de los autores del estudio sobre la
innovacion médica, argumenta que los marginados estan liberados de las normas
sociales y por ello son capaces de adoptar antes. Ademas, como las innovaciones son
nuevas por definicion, a menudo se las percibe como en conflicto o contrarias con las
convenciones existentes, asi que es dificil que las adopten individuos integrados. La
investigacion de Becker@que se mencion0 anteriormente muestra que las innovaciones
mas ventajosas probablemente seran adoptadas en primer lugar por las figuras centrales
en la red o por aquellos mas nominados, mientras que las innovaciones arriesgadas son
adoptadas antes por los miembros marginales, es decir, aquellos que reciben menos

nominaciones.

Para los fines de esta investigacion, es pertinente preguntarse si la actitud
positiva hacia la UE y la identidad europea se consideran innovaciones arriesgadas o
ventajosas. Probablemente no exista una respuesta Unica y la mejor contestacidn sea que
depende de para quién: las politicas de integracion europea no han afectado de igual
manera a toda la poblacion y las relaciones entre los diversos niveles identificativos son
complejas y dependen de contextos historicos y sociopoliticos. Por ejemplo, se puede
esperar una relacion positiva, reflejo de un bajo nivel de anomia, entre la identificacién

Eel

con el Estado o region y la identificacion con Europa.™ Por otro lado, si existe una
fuerte identificacion con el Estado y débil con la region puede pensarse que el individuo
esta predispuesto a apoyar estructuras politicas que trascienden el &mbito local, como es
el caso de la Unién. En cambio, si existe una identificacion mas intensa con la region
que con el Estado, puede que se deba a la falta de confianza en las instituciones estatales
y ello se traduzca en un apoyo a las instituciones comunitarias, que intentan suplantar al

Estado con el que se esta insatisfecho.EAsi, la identidad europea puede ser considerada

% Menzel, H.; "Innovation, integration and marginality: A survey of pshysicians"; American Sociological
Review, n°® 25, 1960, pp. 704-713.

%" Becker, op. cit.

% para un analisis detallado de estas relaciones, cfr. Herranz de Rafael, G.; “El modelo autonémico y
nuevas formas de identidad. Antecedentes para un equilibrio de futuro”; Papers. Revista de Sociologia,
2006 (en prensa).

% Diez Medrano, J.; La opinién plblica espafiola y la integracién europea: 1994; CIS, Serie Opiniones y
Actitudes, Madrid, 1994. Los resultados de su encuesta muestran que la identificacién con Espafia y la
comunidad auténoma se relaciona positivamente con la identificacion con Europa, aunque la relacion es
mas fuerte en el caso de Espafia. El autor extrae dos conclusiones: en primer lugar, "el hecho de que los
dos sean positivos muestran que la identificacion con Europa nace en parte de una tendencia de
determinados individuos a identificarse con las comunidades a las que pertenecen. Se trataria de
individuos con bajo nivel de anomia, utilizando la terminologia durkheimiana.” Por otro lado, el hecho de
que el efecto sea mas fuerte en el caso de la identificacién con Espafia apoya la interpretacién "de que la
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una innovacion ventajosa o, al menos, que no entrafia peligro, para aquellas personas
que tienden a identificarse con ambitos no locales, y mas arriesgada para los que se
sittan en el polo de la identificacion localista. En todo caso, las investigaciones
realizadas muestran que las personas que se identifican en mayor medida con Europa -
no soélo en Espafa, sino en otros paises miembros- son aquellas con un mayor nivel
educativo y socioecondmico luego parece que, mas que tratarse de personas aisladas y
marginales, son individuos bien situados dentro de su red social y también bien

posicionados en la sociedad en general.

Valente apunta que el valor que se da a las innovaciones es distinto en cada
cultura o grupo social: en algunas culturas adoptar nuevas ideas es un signo de
modernidad altamente valorado, mientras en otras pueden ser consideradas desviadas y
valorarse mas la tradicion. En las sociedades occidentales contemporaneas, el ritmo de
cambio es vertiginoso y las innovaciones tecnologicas son consideradas como
necesarias para el mantenimiento de los niveles de vida. Pero en este caso no se trata de
una innovacion tecnoldgica, sino politica y social.... ;como la conciben las culturas
nacionales de los paises implicados? De manera intuitiva podria decirse que, al menos
desde las instituciones y las elites politicas, existe un apoyo explicito hacia la identidad
europea, una conclusion avalada por los discursos de las instituciones comunitarias. Sin
embargo, hay que tener en cuenta los marcos de referencia nacionales en los que se
desarrolla esta innovacion: en Espafa sentirse europeo puede significar para la mayoria
de sus ciudadanos pertenecer a un "club" prestigioso, moderno, rico y civilizado,
mientras que en Gran Bretafia supone una amenaza para su identidad nacional, formada
a lo largo de los siglos del Imperio Britanico y la Commonwealth.mPor tanto, al menos
desde el ambito comunitario existe un claro apoyo institucional hacia el desarrollo de
una identidad europea -y, por supuesto, hacia una actitud favorable a la Unién- un
apoyo que se refleja en el desarrollo de iniciativas educativas como el intercambio de
estudiantes universitarios en el marco del Programa Sdcrates, que sefiala explicitamente
como objetivos "desarrollar el sentido de pertenencia a una identidad europea, reforzar

el espiritu de la ciudadania europea y reforzar la comprension y la solidaridad entre los

identificacion con Europa es en parte el resultado de la capacidad de los individuos de trascender
cognitiva y afectivamente a su entorno mas cercano” (p.81).

“0 Diez Medrano, J.; Framing Europe: Attitudes to European Integration in Germany, Spain, and the
United Kingdom, Oxford, Princeton University Press, 2003.
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pueblos de la Uniodn Europea".EI En el caso de la politica espafiola, en términos
generales también se detecta un apoyo institucional hacia la identidad europea.

3.2.3.2. El modelo de la pertenencia al grupo

Los sujetos que estdn conectados al resto de los miembros del grupo tienen mas
probabilidades de compartir informacion con los otros y llegar asi a entendimientos y
percepciones comunes cuando se enfrentan a un nuevo producto o idea. En
consecuencia, es de esperar que los individuos que forman parte del mismo grupo
tengan similares tiempos de adopcion, sobre todo cuando las innovaciones son

k2]

altamente interdependientes, como en el caso de las comunicaciones electronicas.

Valente sefiala que para comprobar esta suposicidn no se puede usar una
definicion de grupo que produzca como resultado que todos los miembros pertenecen a
méas de un grupo. Por lo tanto, propone examinar los componentes de la red: "un
componente es un grupo de puntos que estan enlazados mutuamente. Dos individuos
son miembros del mismo componente si pueden alcanzarse el uno al otro a través de
una serie de intermediarios (...) Si la pertenencia al grupo afecta a la adopcion, los
individuos del mismo componente deberian adoptar una innovacion aproximadamente
al mismo tiempo. Los resultados muestran que la pertenencia al grupo no esta asociada

ka]

con la adopcion de la innovacién."

Este modelo también se refiere a los aislados, las personas que no estan
conectadas a nadie mas, que no van a ser objeto de estudio en nuestra investigacion. La
hipétesis es que los aislados deberian adoptar la innovacion mas tarde porque es menos
probable que sean conscientes de las innovaciones a través de los canales de
comunicacion interpersonal. ES mas, es menos probable que escuchen sobre
experiencias positivas previas que los que han adoptado antes pueden compartir. Por

ultimo, es menos probable que reciban apoyo social al tomar la decisién de adoptar o

*! Education Formation Jeunesse, SOCRATES Vade-mecum. Publicado por la Comisién Europea,
septiembre de 1995. Traduccion propia.

2 En el préximo capitulo se incluyen los experimentos de Sherif sobre la creacion de normas en el seno
del grupo cuando los individuos se enfrentan a situaciones ambiguas.

* Valente, op. cit., p. 39. Traduccion propia.
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no. Reanalizando los datos de las tres investigaciones, Valente concluye que los aislados
tienen mas probabilidades de adoptar tardiamente las innovaciones.

3.2.3.3. El modelo de la densidad personal vy la densidad de la red

La densidad de la red personal es el grado en que ésta esta interconectada. Una persona
con una red personal densa probablemente no recibira mucha informacién que provenga
de fuera de su grupo de comunicacion restringido, por lo que escuchara mas tarde hablar
de una innovacion y la adoptara después. Los datos recogidos en las tres investigaciones
que analiza el autor muestran que la densidad no estd asociada con una adopcion mas

temprana 0 mas tardia.

Valente también tiene en cuenta la importancia de los lazos débiles en la
difusion de las innovaciones cuando afirma que los individuos que actuan como
puentes, aunque no tengan un gran numero de lazos, tienen vinculos importantes para
comunicar a varios grupos y acelerar asi la difusion, asegurandose ademas de que llega
ala mayorl’a.@Esta idea es de suma relevancia para esta investigacion ya que se supone
que las personas que tienen relaciones con personas de otros paises comunitarios
tienden a identificarse mas con la Unidn Europea, por tanto, pueden actuar como
puentes entre su red, donde la mayoria no tiene contactos con el exterior, y el resto de la

Union.

La red en su conjunto también tiene una densidad. La densidad de la red es el
grado de conectividad en una red y se mide calculando cuél es la proporcion de lazos
existentes de todos los que seria posible que existieran. Se ha supuesto que la densidad
de la red personal se asocia con una adopcion tardia, porque es mas dificil que lleguen
ideas nuevas, y también se supone que una densidad alta de la red se asocia con una
difusion rapida. La densidad alta indica que hay mucha comunicacion entre los
individuos de la red. Cuanto mas frecuente es la comunicacion, méas se facilita la
informacion y la influencia a través de la red. Los datos muestran que la conectividad de

la comunidad facilita una difusibn mas rapida de la innovacién, pero no se ha

* Ibidem, p. 90.
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corroborado que la densidad influya en que la difusién se extienda a una mayor
proporcion de la red.

3.2.3.4. El modelo de la exposicién personal dentro de la red

Esta medida se refiere al grado en que un sujeto esta expuesto a una innovacion a través
de su red personal. La influencia individual es la cantidad de exposicion que un sujeto
recibe a través de los compafieros con los que interactia en la red. EI modelo de
influencia individual afirma que los sujetos toman decisiones basandose en la
informacidn que reciben de aquellos a los que se exponen. La conectividad mide cuanta
exposicion a una innovacion recibe una persona. Sin embargo, matiza Valente, esta
exposicion resultara o no en adopcidn, dependiendo del umbral de adopcion del sujeto:
estos umbrales son el punto en que la exposicion interpersonal de un sujeto es suficiente
para llevarle a adoptar la innovacion. La exposicion, por tanto, influiria en la adopcion
permitiendo a los individuos llegar a sus umbrales. A esta influencia directa se suma
que la exposicién de la red rodea al individuo de personas que han adoptado la
innovacion, haciéndole creer asi que la adopcion es la norma para él,
independientemente del comportamiento del sistema social como un todo, ya que las

personas de su red personal han adoptado dicha innovacion.

Desgraciadamente, al carecer de datos reticulares longitudinales no es posible
estudiar en esta investigacion los diferentes umbrales de adopcion de los miembros de la
red. Sin embargo, si se puede medir el grado de exposicion a la identidad europea y la
actitud positiva hacia la UE en un momento dado del tiempo, dado que se pregunta por

estos dos elementos a todos los miembros de su red personal de discusion poll’tica.h'?“I

*® Para una explicacion més detallada, el capitulo 5 recoge la metodologia desarrollada en esta
investigacion y el anexo 2 contiene el cuestionario empleado.
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A lo largo de este capitulo se han comentado las revisiones que Rogers y
Valente realizan de las investigaciones que, con una perspectiva reticular, han analizado
el proceso de difusion de una innovacion. También se ha explicado la teoria de la fuerza
de los lazos debiles de Granovetter y el modelo de los vacios estructurales de Burt.
Aunque a lo largo de los epigrafes se han esbozado ya como estos analisis se pueden
aplicar a la presente investigacion, se va ahora a recapitular enumerando las hipotesis

que se relacionan con la difusion de innovaciones.

La primera hipotesis afirma que es la red personal del individuo quien influye en

que éste adopte una innovacién, por tanto:

(i) La actitud que mantiene una persona hacia la UE y su identificacion con la

Unidn Europea tiende a ser reforzada o debilitada dentro de su red personal.

En el proceso de difusion de cualquier innovacion existen personas que adoptan
esta innovacion antes que el resto del grupo. En el caso de que la innovacion sea
percibida como ventajosa y no como un riesgo para el grupo, estas personas ocupan
posiciones centrales dentro de su red —-medidas a través de las tres formas de centralidad
ya explicadas y a través del niUmero de nominaciones que envia- ejercen un liderazgo en

ella. De todo ello se derivan dos hipotesis, una a nivel macro y otra a nivel micro:

(if) Las personas que adoptan primero una actitud favorable hacia la UE y una
identidad europea ocupan posiciones centrales en la sociedad, medidas a través de la

escala social de Galtung.

(iii) Las personas que adoptan primero una actitud favorable hacia la UE y una
identidad europea ocupan posiciones centrales dentro de su red, medidas a través de

diversas medidas reticulares, y ejercen un liderazgo de opinion dentro de ésta.
El grado de homogeneidad en las comunicaciones es un factor relevante para el

estudio del proceso de influencia, por ello se incluyen en el analisis diversas medidas

para ver el grado de homogeneidad entre ego y alter.
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(iv) Los miembros de la red tienden a ser influidos por personas similares a

ellas.

Las investigaciones muestran que los lideres son considerados mas competentes
que el resto del grupo sobre la innovacién. Dicha competencia se debe a, entre otros
rasgos, su mayor comunicacion externa, mayor accesibilidad, estatus socioeconémicos
superior y mayor grado de innovacion, por lo que se supone que, en el caso de la actitud
hacia la Union y la identidad europea, el grupo considerard mas expertas a las personas
que estén mas familiarizadas con el proyecto comunitario. Esta familiaridad se puede
deber a varios factores: pueden tener mas conocimientos acerca de la Uni6n Europea
porque consumen mas medios de comunicacion, porque tienen un mayor nivel
educativo y/o socioecondémico, porque participan mas en el ambito publico, se interesan
mas por la politica o bien porque tienen mayores contactos con personas de otros paises
miembros. Por ello, y como se explicara en el capitulo de resultados, se han creado dos
escalas de experto, llamadas escala de experto tedrico y practico, para comprobar si las
personas gque puntuan alto en estas escalas ejercen un liderazgo dentro de la red.

(v) Las personas méas familiarizadas con la Union son consideradas como mas

competentes que el resto del grupo y por ello ejercen un liderazgo de opinién.

La teoria de la fuerza de los lazos débiles y el modelo de los vacios estructurales
[laman la atencion mas concretamente sobre el tipo de lazos que probablemente tienen y

el tipo de posicion que probablemente ocupan estos lideres.

(vi) Las personas que tienen lazos débiles que cruzan las fronteras locales
(entendiendo aqui por red local la red que se extiende dentro del ambito provincial y,
como maximo, el ambito nacional) y tienen contactos con grupos 0 personas
extralocales (de otros paises comunitarios) son relevantes para la difusion de una actitud

positiva hacia la UE y una identificacion con la Union.

Por Gltimo se quiere estudiar si se discute de politica habitualmente Gnicamente
con personas con las se mantienen lazos fuertes o si existen lazos débiles con un
contenido mas especializado, el contenido precisamente de formar parte de la red de

discusion politica de ego.
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4. IDENTIFICACION GRUPAL
E INFLUENCIA INTERPERSONAL

La primera parte de este capitulo profundiza en el estudio de la identificacion del
individuo con el grupo, del que ya se tuvo una primera aproximacion en la introduccién,
para aplicar estas propuestas a la identificacion europea. En la segunda parte se
analizan las principales teorias que explican por qué la interaccion social tiene un alto
poder normativo y cognitivo. Finalmente, se incluyen algunas investigaciones que
estudian los procesos de influencia interpersonal en los grupos primarios y el

descubrimiento de los lideres de opinion y el flujo de comunicacion en dos pasos.

4.1. IDENTIDAD SOCIAL Y AUTOCATEGORIZACION

Los supuestos teoricos de la teoria de la identidad social de Tajfel son la base sobre la
que se fundamenta la teoria de la autocategorizacion o categorizacion del yo elaborada
por Turner.ElEI primero estudié como la formacion del grupo y la conducta intergrupal
se desarrollan como resultado del proceso de categorizacion social y llamé identidad
social a aquellos aspectos de la identidad de un sujeto que son aportados por la
pertenencia a ciertos grupos o categorias sociales. La propuesta de Turner supone una
extension y ampliacion de los procesos de categorizacion e identidad social desde el
area de lo intergrupal al de la conducta grupal. Turner sefiala que el interés tedrico de
Tajfel se dirigia a la discriminacion intergrupal, mientras que su propia teoria se centra
en explicar como los individuos son capaces de llegar a actuar como un grupo. Parte del
supuesto de que la caracteristica primordial del grupo social es que sus miembros

comparten una o varias categorias perceptivas.

Turner asume que el autoconcepto esta formado por las categorizaciones del yo,
es decir, por el conjunto de todas las representaciones cognitivas del yo de las que
dispone una persona. Estas representaciones adquieren la forma de categorizacion del
yo basandose en la evidencia percibida de una serie de semejanzas intraclase y

! Turner, J.C.; Redescubrir al grupo social; Ed. Morata, Madrid, 1990.
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difererencias interclase. Un concepto fundamental en esta argumentacion es la razén de
metacontraste, que se define como la razon de la diferencia media percibida entre los
miembros de la categoria y los demas estimulos y la diferencia media percibida entre los
miembros pertenecientes a la categoria. El principio de metacontraste explicita que la
categorizacion estd en relacién con el marco de referencia. Es decir, el proceso de
categorizacion es altamente dependiente del contexto, la categorizacién no depende de

las similitudes entre estimulos, sino de las similitudes relativas.

El autor propone tres grandes niveles inclusivos en el sistema del autoconcepto:
humano (nivel superior del yo, se define por las caracteristicas compartidas con los
miembros de la especie humana frente a otras especies), social o grupal (nivel
intermedio, definido por las semejanzas intragrupales y las diferencias intergrupales
derivadas de ser miembro de los grupos de pertenencia) y personal (nivel inferior,
definido por las diferencias de uno mismo con respecto a las demas personas).
Dependiendo de la situacion concreta, se establece la saliencia de un determinado nivel
de categorizacion del yo y ello determina la clase de procesos que tendran lugar. Hogg
y WiIIiamsEIindican que una categoria que es accesible perceptiva y memoristicamente,
que favorece la autoestima y reduce la incertidumbre y que da significado a la conducta
de los individuos y da cuenta de las similitudes y diferencias relevantes entre las
personas es muy probable que llegue a ser psicologicamente saliente. Otro aspecto a
tener en cuenta es la multiplicidad de la identidad. EI predominio de una u otra
identidad dependerd fundamentalmente del contexto. Para Turner y sus colaboradores,
el que predomine una u otra identidad tiene que ver con la categoria operativa de ese
contexto, y ello tiene que ver con la probabilidad de que se elija cierta dimension con

preferencia a otras.

Turner considera que el grupo social tiene lugar cuando dos o més individuos
comparten una identidad social comun y se perciben a si mismos como miembros de la
misma categoria social. A esta definicion se le ha criticado su caracter asocial, ya que
recurre al autoconcepto para definir al grupo. Ademas, olvida la aportacién del enfoque

interaccionista, al no considerar que para que un grupo tenga lugar ha de darse el

2 Hogg, M. A. y Williams, K.A.; “From | to We: Social identity and the collecive self”; Group Dynamics:
Theory, research and practice, 4 (1), 2000, pp. 81-97, recogido en Sanchez, J. C.; Psicologia de los
grupos. Teorias, procesos y aplicaciones; Ed. McGraw-Hill, Madrid, 2002.
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proceso de interaccion simbdlica a través del cual se produce la construccion de
significados compartidos. Esta importancia de la interaccion es resaltada, por ejemplo,
por Troyano, quien insiste en el caracter historico, no objetivado, de la identidad: "la
identidad es la resultante de un proceso de negociacion que se desarrolla en la
interaccion social y no una realidad que, por objetivacion de la categoria o las reglas
referentes, sea independiente de la dinamica social",Ely es que la identidad social nunca
es unilateral, "las categorias sociales en las que el hombre comun se ubica a si mismo y
ubica a los deméas no se componen de un conjunto de individuos que comparten unas
caracteristicas necesarias y suficientes, como corresponderia a una categorizacién

basada en el objeto."EI

Aunque la teoria de la identidad social de Tajfel y la de la autocategorizacion de
Turner han sido ampliamente difundidas y empleadas en numerosas investigaciones, se
han resaltado algunas debilidades y carencias. De estas criticas, interesan especialmente
las que han sido formuladas por estudiosos de la identidad europea. Por ejemplo,

Chryssochooulr:|

advierte de que Turner no explica como se crean las categorias sociales,
por qué procesos Yy sobre qué bases los individuos se identifican con una categoria u
otra, y como proceden, cuando son invitados a ello, a formar nuevas categorias. No
parece suficiente decir que una identidad grupal se crea desde el momento en que los
individuos son categorizados o0 se categorizan a si mismos como miembros. El simple
reconocimiento de una pertenencia no es suficiente para que el individuo se sienta parte
de este grupo. Para que suceda esto debe ser profundamente consciente de su
pertenencia, permitiéndole identificarse con el grupo. Por ello se puede distinguir entre
pertenencia e identificacion, ya que el proceso de identificacion incluye tres aspectos: 1)
conocimiento de ser parte de un grupo, cuales son las creencias grupales y
caracteristicas; 2) afecto hacia el grupo y reacciones emocionales; 3) compromiso. Por
tanto, uno puede pertenecer a un grupo sin identificarse con él, o identificarse con un
grupo sin formar parte de él. Ello resulta especialmente claro en el caso del “grupo
europeo”: todos los ciudadanos de los paises comunitarios saben y reconocen que

pertenecen a la Union Europea (primer elemento), pero ello no implica que exista una

® Troyano, J. F.; "De la identidad social”, en AA.VV., La sociedad: teoria e investigacién empirica.
Estudios en homenaje a José Jiménez Blanco; CIS, Madrid, 2002, pp. 1089-1099.

* Ibidem, pp. 1090 y 1093.

® Chryssochoou, X.; “How Group Membership is Formed: Self Categorisation or Group Beliefs? The
Construction of a European Identity in France and Greece”; en Breakwell, G.M. y Lyons, E.; op. cit, pp.
297-313.
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identificacion, pues es necesario un afecto y compromiso hacia el grupo (segundo y

tercer componentes).

Por su parte, Cinnirella realiza una critica a las teorias de Tajfel y Turner porque
toman a todos los grupos como esencialmente equivalentes en términos de la
identificacion social y autocategorizacion, pero considera que los grupos y categorias
sociales de gran escala tienen propiedades que los hacen diferentes de los grupos mas
pequefios, por lo que ambos enfoques son inadecuados para tratarlosE.I Ademas, el
tratamiento que se hace del self es simplista y se tiende a ignorar las diferencias
individuales. El proceso de integracion europea es un tema que reta a la teoria de la
identidad social, entre otros motivos porque las identidades nacionales y europeas son
categorias sociales abstractas, difusas y altamente complejas, propiedades que son
problematicas para un paradigma que ha empleado a menudo grupos experimentales
creados ad hoc. Actitudes e identidades sociales no son conceptos equivalentes: aunque
las actitudes a menudo son compartidas por los miembros de un grupo social y pueden
tener una funcién identitaria, la identificacion social es un concepto mas rico. La
identificacion social con Europa, la autocategorizacion como europeo, tiene
consecuencias para el autoconcepto, la autoestima, que probablemente son mas
profundos que los asociados con la adopcion de actitudes. Adoptando la teoria de la
autocategorizacion de Turner, se puede sugerir que la autocategorizacion como europeo
va acompafado de un autoestereotipamiento, que implica la internalizacion de lo que se
percibe como normas y estereotipos europeos, y la percepcién de uno mismo como

tipicamente europeo en atributos clave.

Cinnirella combina el paradigma de identidad social con la teoria de Moscovici

de las representaciones sociales.EI

Considera imperativo tener en cuenta las
interconexiones entre los diversos grupos y categorias sociales. La teoria reciente de la
saliencia de las identidades sociales ha llevado a asumir implicitamente que, la mayor
parte del tiempo, en una situacion dada una sola identidad social —la que tiene la mayor
saliencia- tendra la consecuencia mas importante para los sujetos, lo que conlleva que la

mayoria de las investigaciones sobre identidad social y autocategorizacién ignora las

® Cinnirella, M.; “A social identity perspective on European integration”, en Breakwell, G.M. y Lyons,
E.; Changing European identities; Butterworth-Heinemann, Oxford, 1996, pp. 253-274.
" La propuesta de Moscovici se comenta en el epigrafe 4.3.
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interacciones entre las multiples pertenencias grupales que puede ser simultaneamente
salientes, aunque en diferentes grados. De hecho, la importancia que tenga para un
sujeto una identidad social dada depende en gran medida de las otras identidades
sociales que estan presentes en el individuo. En este sentido, las representaciones
sociales existentes de la nacién y de Europa constituyen un contexto y unos

antecedentes dentro de los cuales las representaciones sociales se pueden negociar.

Por ultimo, se hace referencia a otra perspectiva, desarrollada por Bloom, quien
se ha interesado en explicar cuéles son los mecanismos que hacen a una poblacién
compartir una identidad nacional. Su teoria de la identificacion establece que, para
conseguir seguridad psicolégica, cada persona posee un instinto inherente para
internalizar —identificarse con- el comportamiento, costumbres y actitudes de las figuras
significativas en su entorno social, es decir, las personas buscan activamente la
identidad. Es mas, cada ser humano tienen un instinto inherente de realzar y proteger las
identificaciones que ha hecho. Dadas las mismas circunstancias ambientales, existira la
tendencia dentro de un grupo de individuos a hacer la misma identificacion, internalizar
la misma identidad, y a actuar de manera conjunta para proteger y realzar su identidad

compartida.EI

El autor, basandose en las obras de Freud y Mead, defiende que la
identificacion es el resultado de la interaccion social, pero la fuente de su dinamica es
biopsicoldgica, dado que tener una personalidad aceptable para el grupo social

inmediato es una necesidad para la supervivencia social.

Aplicando su teoria de la identificacion a la dinamica por la que un conjunto de
personas internalizan los simbolos del estado-nacion, sugiere que para que los sujetos
internalicen los simbolos de la nacidn, ésta —de una forma u otra simbdlica, de manera
directa o indirecta- debe afectar la experiencia real del individuo, no sélo debe tocarlo
directamente, sino que la experiencia de este contacto debe ser tal que realmente
beneficie al sujeto, en términos de seguridad psicologica, para que se identifique con la

B

nacion.™El autor advierte que es insuficiente, en el caso de querer desarrollar una lealtad
transnacional, que los medios y los “visionarios” (sic) digan que la integracion

internacional es buena o razonable o gratificante. Una transferencia de lealtad, una

¥ Bloom, W.; Personal identity, national identity and international relations; Cambridge University
Press, Coleccion Cambridge Studies in International Relations, n° 9, Cambridge, 1990, p. 23.
% Ibidem, p. 59.
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identificacion con la nueva politica, sélo existira si existe una clara forma simbolica
identificable que evoque la identificacion. Lo primero que se necesita es un grupo de
simbolos que sean claramente representativos del objeto politico. Los simbolos deben
mediar, y estar asociados con, aquellos tipos de experiencia que evocan la
identificacion, y estas experiencias deben ser el sujeto de comunicacién en rituales
sociales formales e informales. En opinién de Bloom, la UE no tiene este grupo de
simbolos, no se la percibe como beneficiosa materialmente por los miembros que la
constituyen, aunque reconoce que tiene alguna significacion psicoldgica al proveer de
una comunidad segura frente a la amenaza econémica que supone Estados Unidos y
Japon. También tiene alguna significacion para la experiencia los rituales politicos
relacionados con ella, como las elecciones al Parlamento Europeo. Bloom, cuya obra
fue escrita en 1990, predice que es posible que dicha lealtad se transfiera de los Estados
nacionales a la UE, a medida que los simbolos comunitarios emerjan y tomen
significado para la masa de ciudadanos, las acciones europeas afecten directamente a la
masa y se perciba y se comunique que dichas acciones son buenas y cuando la Union

sea un bloque identificable en el ambiente internacionaI.E|

4.2. QUE SE ENTIENDE POR INFLUENCIA INTERPERSONAL

Una de las herramientas mas solidas de la sociologia y la psicologia social en el estudio

I“_-Ila influencia social

de la conducta social es la influencia social. Para Pérez y Mugny,
hace referencia a “los procesos a través de los cuales durante las interacciones directas o
simbolicas los individuos y los grupos forman, difunden y modifican sus modos de
pensamiento y accion”. Allport fue el primer autor que destacd la relevancia de la
influencia social como objeto de estudio, un area que comprende un abanico muy
amplio de procesos. Entre la década de los treinta y de los sesenta, los campos mas
relevantes de estudio fueron los dedicados a la normalizacion y la conformidad. Los
desarrollos posteriores de la psicologia de grupos, a partir de los afios sesenta, se
orientaron, por un lado, hacia el estudio de la categorizacion en las relaciones

intergrupales con las aportaciones de Tajfel y Turner, y por otro lado, a partir de los

19 |bidem, pp. 151-152.
1 pgrez, J.A. y Mugny, G.; Psicologia de la influencia social; Promolibro, Valencia, 1988, p.1.
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trabajos de Moscovici, < se analizé la influencia que la minoria puede ejercer sobre la

mayoria. Precisamente este ultimo autormdistinguié tres tipos de influencia:

1) Normalizacion: influencia reciproca entre miembros que tienen un mismo nivel,
gue no poseen un juicio 0 norma previa, ni cuentan con un marco de referencia.
Los estudios de Sherif son el principal ejemplo.

2) Conformidad: el sujeto cuenta con un marco de referencia y posee una opinién o
juicio sobre el estimulo, pero se conforma a los criterios de otras personas. En el
caso de que la presién provenga de un grupo, se produciria conformidad
(experimentos de Asch) y en el caso de que provenga de una figura de autoridad,
se daria obediencia (investigacion de Milgram).

3) Innovacion: se originan nuevas normas que sustituyen a las preexistentes

(estudios de Moscovici sobre la influencia de las minorias).

Sin embargo, el concepto de influencia social es demasiado amplio para los
propdsitos de esta investigacion, pues abarca tanto las situaciones de interaccion cara a
cara como la transmision de mensajes emitidos por un comunicante hacia una audiencia

o la comunicacion de masas.@El

estudio se va a centrar en el primer tipo mencionado,
analizando como la influencia interpersonal es un factor de suma relevancia para que los
cientificos sociales puedan entender las actitudes y opiniones que mantiene una persona
y las acciones que lleva a cabo. Del conjunto de interacciones cara a cara que puede
tener un sujeto a lo largo del dia, no interesan las que son de caracter impersonal, por
ejemplo, entre un vendedor y su cliente, sino aquellas que tienen lugar dentro del ambito
de los grupos primarios de los que es miembro el individuo, pues se trata de
interacciones con personas con las que se mantienen relaciones duraderas y relevantes

para el sujeto.

12 Un resumen de sus investigaciones en este campo se encuentra en Moscovici, S.; Psicologia social, I.
Influencia y cambio de actitudes. Individuos y grupos; Paidés, Barcelona, 1985.

3 Moscovici, S.; La era de las multitudes. Un tratado histérico de la psicologia de las masas; FCE,
México, 1985.

¥ para un resumen de los investigadores que han estudiado la persuasion de los mensajes dirigidos a
audiencias o los mensajes de los medios de comunicacidn de masas, ver Moya, M.; "Persuasion y cambio
de actitudes", en Morales, J. y Huici, C. (coord.); Psicologia social; McGraw Hill, Madrid, 1999, pp. 153-
170.
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4.3. EL PODER NORMATIVO DE LA INTERACCION SOCIAL

El experimento autocinético desarrollado por Sheri1ELI en la década de los treinta
inaugura la investigacion de las normas. Tras sus resultados, las normas empiezan a
concebirse como marcos de referencia para las conductas y percepciones y se constata
que la norma no tiene por qué ser impuesta en el grupo por una autoridad externa o un
lider grupal, sino que en muchos casos la norma es fruto de la influencia reciproca de
los miembros del grupo. Para el autor, cuando el estimulo perceptivo esta objetivamente
estructurado, los fendmenos de influencia social no tendran lugar, sélo se produciran
cuando falta un marco de referencia, lo que llevara a la normalizacion, la creacion de
una norma comun. Estos experimentos intentaron explicar cGmo se crea una norma
colectiva, entendiendo por tal "una escala de valoracion (por ejemplo, el metro como
medida de patron) que indica una latitud aceptable y una latitud inaceptable en el modo
de comportarse, la actividad, los acontecimientos, las creencias o cualquier otro tema

concerniente a los miembros de una unidad social".EI

Cialdini y Trost,mal referirse a la norma social, lo hacen en términos de “reglas y
pautas que son comprendidas por los miembros de un grupo y que guian y constrifien la
conducta social sin el matiz coercitivo de una ley”. RommeveiI@considera que los tres

significados mas importantes que ha recibido el concepto de norma han sido:

a) La norma social como uniformidad de conducta. En este caso se subraya que los
miembros de un grupo se manifiestan, verbal o conductualmente, de una forma
similar. Los experimentos de Allport son un ejemplo de este concepto.

b) La norma como presion social. Se identifica a la norma como un conjunto de
direcciones que el grupo impone a sus miembros.

c) Lanorma como interpretacion de la realidad. En este caso, la norma no tiene por

qué ser impuesta en el grupo por una autoridad externa o un lider grupal, sino

15 Sherif, M.; The psychology of social norms; Harper Brothers, Nueva York, 1936. Se ha seguido aqui la
revision histérica de las aportaciones de Sherif, Asch, Festinger, Rommetveit y Deutch y Gerard realizada
por Sanchez, op. cit.

16 Sherif, M. y Sherif, C.; Social psychology; Harper and Row, Nueva York, 1969, p. 141.

Y7 Cialdini, R.B. y Trost, M.R.; “Social influence: social norms, conformity and compliance”; en Gilbert,
T.D., Fiske, S.T. y Lindzey, G. (eds.); The handbook of social psychology (vo.l. 2); McGraw-Hill, Nueva
York, 1998, pp. 151-192.

¥ Rommetveit, R.; Social norms and values; Universiy of Minnesota Press, Minneapolis, 1965.
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que en muchos casos la norma emerge a través de la influencia reciproca de los
miembros del grupo. La norma se considera como un proceso, COMo un marco
de referencia compartido, como demuestran los experimentos de Sherif.

EIen los cincuenta pusieron de manifiesto el fuerte

Sheriiﬁlen los afios treinta y Asch
impacto del grupo sobre el comportamiento del individuo. Diversos autores han
proporcionado algunas razones para explicar este poder normativo, que se pueden

resumir en cuatro motivos principales:

1) Una primera razon se refiere a la dependencia informativa de los sujetos.
FestingerEI defiende que todas nuestras creencias sobre la realidad actuan como
“miniteorias” que guian nuestras acciones Yy nos ayudan a interpretar los

acontecimientos sociales. Segun este autor,

cuando la realidad fisica resulta incierta,
las personas se apoyan en la "realidad social”, es decir, se adecuan a lo que otras
personas estan haciendo porque la conducta grupal les proporciona informacion valiosa
sobre lo que se espera de ellos. Ademas, cuanto mas cree una persona en la pericia 'y la
fiabilidad de otra persona, mas tiende a seguir su ejemplo y plegarse a su conducta. Sus
hipbtesis son que, cuando no existen medios objetivos y no sociales disponibles, las
personas evaluaran sus opiniones y capacidades comparandolas, respectivamente, con
las opiniones y capacidades de otros; ademas, la tendencia a compararse con una
persona especifica decrece a medida que aumenta la diferencia entre su opinion y
capacidad y las propias del sujeto, por lo que se tiende a elegir como término de

comparacion a alguien proximo en estos aspectos.

2) Una segunda razon se relaciona con el objetivo grupal. Festinger hipotetiza que,

cuando un grupo ha definido un importante objetivo grupal, éste induce uniformidad de

accion entre los miembros del grupo.a|

19 Sherif, M.; "Social Factors in Perception”, en Swanson, Newcomb y Hartley (eds.); Readings in Social

Psychology; Henry Holt, Nueva York, 1952. En su experimento, Sherif pidio a los sujetos de manera

individual, y posteriormente en grupos de dos y tres personas, que estimaran cuanto se movia una luz en

una habitacion totalmente a oscuras, aunque, en realidad, se trataba de una ilusién dptica puesto que el

punto de luz permanecia en el mismo lugar.

%0 Asch, S.E.; "Effects of Group Pressures Upon the modification and Distortion of Judgments", en

Swanson, Newcomb y Hartley (eds.), op.cit.

2! Festinger, L.; “Informal social communication”; Psychological Review; n° 57, 1950, pp. 271-282.

z Festinger, L.; "A Theory of Social Comparison Processes"; Human Relations, n° 7, 1954, pp. 117-140.
Ibidem.
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3) Una tercera razon es que las personas anticipan las consecuencias positivas o
negativas del “conformarse”. Deutsch vy GerardELI diferenciaron entre “influencia
informativa” e “influencia normativa”. El primer tipo de influencia estaria relacionado
con la hipotesis de la validacion social de Festinger y supone aceptar la conducta de la
mayoria como fuente de informacion para interpretar la realidad. El segundo tipo
supone conformarse a las normas grupales para agradar al grupo y sentirse integrado en
él o por miedo a las consecuencias negativas que supondria el no conformarse con las
normas del grupo. Las personas tienden a conformarse no porque confien en el juicio
del resto de los miembros para definir la realidad, sino para evitar el ridiculo social.
Existe evidencia de que nos sentimos atraidos por los que tienen actitudes similares a
nosotros o, mejor aun, rechazamos a aquellos con actitudes diferentes a las nuestras.
Asi, si nos disgustan aquellos que estan en desacuerdo con nosotros, podemos
razonablemente anticipar que a los otros les disgustaremos si expresamos opiniones

muy diferentes de las suyas.

4) Desde la teoria de la identidad social se argumenta que la identidad social
compartida es la base de la influencia mutua entre las personas. Se asume que la
creacion de similaridad mutuamente percibida entre los miembros del endogrupo -lo
que Turner llama despersonalizacion- no sélo lleva a un mayor consenso conductual en
términos de normas y valores que definen el grupo de uno, sino que también produce
expectativas compartidas entre los miembros del endogrupo. Cuando esto no es asi, se
produce una incertidumbre subjetiva sobre la validez de los juicios de uno mismo que
tiene que ser resuelta. Las ideas basicas de Turner son:El(i) la identidad social es la
precondicion de la influencia mutua, (ii) el desacuerdo dentro del grupo crea
incertidumbre, que se debe resolver a través de la recategorizacion del yo u otros
medios; (iii) el juicio o la conducta de una persona es validada en la medida en que
participa y ejemplifica una norma endogrupal. Segun la teoria de la autocategorizacion,
la influencia social se produce cuando el destinatario percibe desacuerdo entre él y la
fuente de influencia, percibe que ambos forman parte del mismo grupo y la posicién que

defiende la fuente de influencia representa la norma del grupo (es prototipica). Turner

2 Deutsch, M. y Gerard, H.B.; “A study of normative and informational social influence upon individual
judgment”; Journal of Abnormal and Social Psychology; n° 51, 1955, pp. 629-636.

> Turner, J.C.; “Some current issues in research on social identity and self-categorization theories”, en
Ellemers, N., Spears, R. y Doosje, B. (eds.); Social identity: Context, commmitment, content; Blackwell
Publishers, Oxford, 1999, pp. 6-34.
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etiquetd esta forma de influencia como influencia informativa referente para
diferenciarla de la influencia informativa y normativa de Deutsch y Gerard. Por tanto,
segun esta teoria, las personas se ven mas afectadas por fuentes de influencia
procedentes del endogrupo mas que de algin exogrupo, propuesta que es apoyada por la

evidencia empirica. Desde esta perspectiva, Terry y HoggEI

afirman que “cuando la
identidad social es saliente, las personas construimos una norma grupal especifica del
contexto a partir de informacion de naturaleza comparativo-social”. Ahora bien, no
todos los miembros del grupo son igualmente influidos por las normas. Podriamos
afirmar que el que los miembros del grupo actien de acuerdo con las normas del grupo
depende del contexto (y de la saliencia de la pertenencia grupal), asi como del
bzl

compromiso con el grupo.

En este epigrafe se ha analizado la capacidad de crear normas grupales de la
interaccion social y ello se relaciona intimamente con las actitudes que mantiene un
individuo, con sus opiniones, marcos de referencia y representaciones sociales, como se
ha visto en el capitulo introductorio al explicar las perspectivas de Katz y Newcomb.
Todos estos fendmenos son componentes de la personalidad que se desarrollan a través
de los procesos de interaccidn con otro sujetos y, por ello, las teorias que analizan uno
de estos aspectos pueden, en general, aplicarse al resto. Es el caso de la perspectiva
interaccionista desarrollada por Moscovici, pionero en el estudio de las representaciones
sociales, a las que define como: “sistema de valores, nociones y practicas que
proporcionan a los individuos los medios para orientarse en el contexto social"EEste
autor, a diferencia del concepto durkheimiano de representacion colectiva, entiende que,
lejos de imponerse sobre la conciencia, son producidas por las personas y los grupos en
la interaccion social. Sus criticos consideran que el concepto de representacion social es

amplio y ambiguo que engloba los conceptos de actitud, imagen y cognicién social.

% Terry, D.J. y Hogg, M.A.; “Group norms and the attitude-behavior retlationship: A role for group
identification”; Personality and Social Psychology Bulletin, 22 (8), 1996, pp. 776-793.

27 Las explicaciones que se han propuesto para explicar quién se desvia y a quién se le permite desviarse
de las normas del grupo son diversas. Sanchez las agrupa en tres grandes modelos: el modelo de célculo
social desarrollado por Homans, el modelo de sistema de créditos de Hollander y la perspectiva de la
identidad social, que parte de las aportaciones de Tajfel y Turner. Para una explicacién detallada de estas
teorias, cfr. Sdnchez, op cit.

%8 Moscovici, S.; La psychoanalyse, son image et son public; PUF, Paris, 1961, p. 18.
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Los tres elementos caracteristicos de las representaciones son su funciéon de
orientacion y su naturaleza tanto prescriptiva como convencionalE’-| En cuanto a la
primera, las representaciones no se refieren a la realidad, méas bien son una
interpretacion de ella, una proyeccion desde el punto de vista de los sujetos.
Normalmente, su funcién es iluminar el objeto y presentar una “teoria” sobre él, su
funcion es por ello préactica, de orientacion. Para Durkheim, considerado por muchos el
precursor de los estudios de las representaciones, las representaciones colectivas
traducen la manera en que el grupo se piensa a si mismo en sus relaciones con los
objetos que lo influencian.la| La naturaleza de las representaciones es prescriptiva puesto
que, una vez poseidas, nos indican como y qué pensar de una cierta cosa, nos ofrecen
una perspectiva sobre el mundo y una direccion para la accion con una cierta fuerza
vinculante. Moscovici resalta, ademas, su caracter convencional, las representaciones
asignan significados a las cosas, sucesos y personas, que antes de ese momento no eran
conocidos o pensados y los reconducen a categorias ya conocidas, experimentadas y que
funcionan en el sistema de interpretacion general. El estudio de las representaciones
sociales resulta productivo ya que estas representaciones son duraderas y permiten al
sujeto anticipar el curso de los acontecimientos. La imagen que se tiene de algo, de
alguien, de una institucion o colectividad orienta el modo de relacionarnos con eIIa.lE
Por ello, los investigadores de este campo coinciden en sefialar que las representaciones
a la vez resultan de las relaciones sociales y contribuyen a su reproduccion, al proveer
los marcos cognitivos y normativos que permiten a los actores definir sus lineas de

B2]

accion.

Otro ambito de interés dentro del estudio de las representaciones sociales analiza
no el hecho de qué representaciones existen o como se distribuyen en la poblacién, sino
como se transforman dichas representaciones. Asi, desde una perspectiva interaccionista

y empleando el analisis de redes, Ferrand defiende emplear modelos que expliquen las

 pendenza, M.; “Le idee di Europa”, en Cotesta, V. y Pendenza, M. (eds.); Europei mediterranei;

Liguor Editore, Napoles, 2004, p. 18. Comillas del autor.

% Durkheim, E.; Las reglas del método sociolégico; Ed. Morata, Madrid, 1986.

31 Cotesta, V., “Introduzione”, en Cotesta, V. y Pendenza, M. (eds.); Europei mediterranei; Liguor
Editore, Napoles, 2004, pp 1-13. El estudio realizado por Cotesta y Pendenza desarrollado con estudiantes
universitarios de Salerno muestra una asociacion entre ciertos aspectos sociales y valorativos y el tipo de
representaciones de Europa que poseen.

%2 Ferrand, A.; Structures relationnelles et transformations des représentations; Articulos y notas de
trabajo empleados en el seminario “Réseaux, Organisations, Cognitions”, de la Ecole Doctorale de
Sciences Economiques et Sociales, 2004, p.10.
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transformaciones de las representaciones sociales por factores a la vez psicoldgicos y
sociologicos, privilegiando los modelos tedricos que conceden importancia a los
procesos de interaccion. El socidlogo francés aplica al estudio de las representaciones

Ea]

sociales una reflexion que Stoezel emplea para las opiniones:** en las discusiones
tedricas no se sale del dilema de si la produccion de opiniones es individual o
supraindividual, pero esta dicotomia deja de lado la hipotesis de que el proceso es
interindividual, es resultado de la interaccion entre personas en el seno de grupos
primarios. Ferrand supone entonces que las transformaciones de las representaciones
son procesos intrinsecos a las comunicaciones interpersonales, son elaboradas en y por
las interacciones que tienen una capacidad de produccién cognitiva y normativa, y no
simplemente una capacidad de transporte de una influencia o de informacidn que serian
“tratadas” en otra parte. Las representaciones estan sometidas a dos fuerzas: en las
relaciones interpersonales, esta fuerza se llama influencia; en las relaciones entre grupos

o regulaciones macrosociales, la fuerza se llama violencia simbdlica o dominacic’)n.m

Estas reflexiones se pueden aplicar también al proceso por el que se desarrollan
y/o se transforman las actitudes hacia la Unién: el individuo influye y es influido por su
red personal, y con los miembros de ésta crea una “actitud colectiva”; por otro lado, este
proceso de influencia interpersonal tiene lugar en un contexto mas amplio, donde las
politicas nacionales y/o europeas, las élites, el mensaje de los medios de comunicacion
y otros factores constrifien el desarrollo y transformacion de estas representaciones, las
facilitan o dificultan. Por ejemplo, aplicando el concepto de Festinger de "realidad
social”, en la actualidad existen zonas de incertidumbre y ambigiedad que rodean el
proceso de integracion europea, se vive una situacion novedosa dado que se rompe con
la concepcidn tradicional de que ciertos &mbitos -como la politica monetaria, de defensa
o de inmigracion- hasta hace poco de competencia nacional, se deciden ahora de manera
conjunta o, al menos, coordinada. Algo similar puede ocurrir en el proceso de
identificacion con Europa, ya que es una categoria social nueva que, desde los ambitos

publicos, se pretende que resulte relevante para los ciudadanos comunitarios, una

% Stoezel, J.; La psychologie social; Flammarion, Paris, 1978, p. 305.

*Ibidem, p. 4. Resulta interesante estudiar quiénes pueden fomentar la creacion y consolidacion de
determinadas representaciones sociales dentro de la red. El autor, junto a T. Snijders, ha analizado como
las estructuras relacionales explican qué actores pueden estar interesados en promover una norma dentro
del grupo (Ferrand, A.y Snijders, T.; “Social networks and normative tensions”, en Van Campenhoudt,
L, Cohen, M, Guizzardi, G. y Hauser, D. (eds.), Sexual interactions and HIV risk: new conceptual
perspectives in European research, Taylor&Francis, Londres, 1997, pp. 6-21).
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pretension que para ciertos sectores supone una amenaza a la identidad nacional. Se
puede hipotetizar, por ello, que estas situaciones nuevas conduzcan, de manera
informal, a decidir dentro de cada grupo cuales son las actitudes y opiniones "correctas”

sobre este tema.

4.4. LA IMPORTANCIA DE LOS GRUPOS PRIMARIOS
EN EL ESTUDIO DE LAS ACTITUDES DE LOS INDIVIDUOS

Hasta ahora el capitulo ha analizado la influencia interpersonal en general, refiriéndose
tanto a grupos pequefios como a mas amplios y grupos con los que se tienen lazos mas o
menos fuertes. Este epigrafe analiza con mayor profundidad el principal foco de interés
de la presente investigacion, los grupos primarios, entendiendo por tales familiares,
amigos, compafieros de trabajo... A ellos se pueden afiadir grupos relativamente mas
formales como clubs y organizaciones en los que se encuentran presentan mutuas
atracciones entre los miembros. Estos grupos primarios fueron definidos por Coole)JEJ
como pequefios, relativamente duraderos, informales, en los que las personas mantienen
un contacto directo cara a cara y con un caracter genérico, es decir, no existen
propdsitos especializados.

Katz y LazarsfeldEI

distinguen dos campos principales dentro de la investigacion
de los procesos de comunicacion e influencia en los grupos primarios: el primero
considera las pautas de transmision interpersonal y los lazos que mantienen la
comunicacion entre los individuos; el segundo se centra en distinguir los roles que son
cruciales en el flujo de informacion e influencia dentro del grupo. Las variaciones que
se dan en ambos aspectos se deben, segun los autores, a tres factores: las estructuras del
grupo; las "culturas” o "climas™ del grupo; y las situaciones del grupo. El esquema

presentado por los autores se puede resumir en el siguiente cuadro:

% Cooley, C.H.; Social Organization; Charles Scribner's Sons, 1909.
% Katz, E. y Lazarsfeld, P. F.; Personal Influence. The Part Played by People in the Flow of Mass
Communications; Free Press, Glencoe, Illinois, 1954, parte primera, seccion segunda, capitulo 6.
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CUADRO 1

Pautas de transmision Puntos estratégicos de transmision

Estructuras del grupo Influye porque esta estratégicamente situado en el
(Tamafio, atraccion mutua, diferencias de estatus, | grupo para conseguir un determinado fin

cohesion)

Climas del grupo Influye porque ocupa una posicibn que es

(Toma de decisiones, presion hacia la conformidad) | considerada por la cultura del grupo con "derecho"*

a influir
Situaciones del grupo Influye porque es nominado por sus compafieros
(Contenido de las comunicaciones) como el mas apropiado para una necesidad

particular del grupo

Elaboracion propia a partir de Katz. E. y Lazarsfed, P. F. (1954)
* Comillas de los autores

La primera forma de aproximacion al estudio de los grupos primarios se centra
en las pautas de transmision. Aquellas relacionadas con la estructura se refieren a las
diferencias en la frecuencia del contacto, e incluso del contenido de la comunicacion,
que se deben al grado de atraccion mutua entre los miembros de la red, el tamafio del
grupo, su interdependencia, las diferencias de estatus, etc. Los estudios de Festinger y

k2]

sus colaboradores, - por ejemplo, muestran que los lazos de amistad operan como
enlaces en las redes de comunicacion y que el grado de cohesion del grupo incide en la
influencia que se ejerce entre los miembros del grupo para cambiar de opinion y en la
efectividad de dicha influencia. Por su parte, Homans@descubri() en sus experimentos
que, aunque las personas interacttan sobre todo con sus iguales, cuanto mayor es el

estatus de un individuo, mas se le busca para comunicarse con él. kal

El "clima” o la "cultura” del grupo influye también en la comunicacion
interpersonal. En los conocidos experimentos de Lewin y sus colaboradoresﬁI se
formaban grupos de nifios con un clima de trabajo democratico, autoritario o "laissez
faire", cada grupo estaba liderado por un adulto que, en un cierto momento de la tarea,
abandonaba el lugar de trabajo. La evidencia mostré que los grupos democraticos,

gracias a los procesos de intercambio y decision que formaron parte del clima grupal,

%7 Festinger, L. Schachter, S. y Back, K; Social Pressures in Informal Groups; Harper and Brothers;
Nueva York, 1950.

%8 Homans, G. C.; The Human Group; Harcourt, Brace, Nueva York, 1950.

% Maés adelante se vera como este fendmeno fue detectado en los estudios de Lazarsfeld et al.

0 Un resumen de estas investigaciones se encuentra en Lippitt, R. y White, R. K.; "An Experimental
Study of Leadership and group Life", en Swanson, Newcomb y Hartley (eds.), op. cit.
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lograron en mayor medida que los otros grupos de nifios establecer normas de
comportamiento grupales independientes del lider adulto. EI grupo habia transmitido a
sus miembros una serie de “tradiciones” compartidas que pasaron a formar parte de las
propiedades del grupo y, por tanto, se mantuvieron incluso cuando el lider estaba

ausente.

Por ultimo, las situaciones del grupo se refieren al contenido de las
comunicaciones dentro de la red. El grupo comparte ciertos intereses considerando el
grupo como un todo, pero también se subdivide en subgrupos si existen otros intereses
implicados y por ello el propio grupo puede engendrar diferentes redes de comunicacion
relativas a distintos intereses. Los estudios que han analizado el contenido de las
comunicaciones se basan en el principio de que el interés compartido por una materia
determinada es la base para las redes de comunicacion interpersonal. Las

investigaciones de Festinger y sus colaboradoresEI

muestran que existe una mayor
comunicacion sobre una cierta materia entre personas que comparten un interés por
dicho asunto cuando su punto de vista es homogéneo y cuando el contenido de dicha
comunicacion es favorable a su punto de vista compartido. Los estudios sociométricos
sefialan, ademas, que las personas tienen diferentes grupos de referencia para materias
diversas y que son influidos por diferentes tipos de personas en diferentes tipos de

asuntos.

El primer y tercer enfoque son los que mas interesan en esta investigacion. En el
cuestionario utilizado en el trabajo de campo se incluye el estudio de variables
relacionadas con la estructura, como los lazos de amistad, la cohesion del grupo, los
procesos de influencia entre personas del mismo estatus y de diferente posicion social.
Por otro lado, se distinguen las diferentes redes que sirven de referencia para asuntos de
distinta indole.

La segunda aproximacion que estudia los grupos primarios centra su atencion
en los puntos estratégicos que existen en la transmision de la comunicacion. Los grupos
no son un simple agregado, sino que los diferentes roles desempefiados llegan a formar

parte de las normas del grupo y en cada uno se puede identificar una persona influyente

! Festinger, Schachter y Back, op. cit.
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o lider. Hay varias formas de asumir este papel de liderazgo y, por tanto, varios tipos de
lideres: el lider nominado por el resto de miembros como tal, el lider que lo es por
ocupar una localizacion relevante en el grupo para conseguir un determinado fin y el
que ocupa un estatus que, para la cultura grupal a la que pertenece, tiene "derecho” a ser

influyente.

En primer lugar, existe el lider que ha sido nominado por el resto de los
miembros como tal. Los estudios sociométricos incluyen preguntas para identificar a
este tipo de influyentes, pero no existe un acuerdo sobre los atributos de dichas
personas, las caracteristicas que les convierten en lideres. Parece que nadie nace lider
sino que dependera de la situacion en que se encuentre el grupo quien sera nominado
como tal. Lo que si se ha podido establecer es que un prerrequisito para asumir dicho rol
es compartir los intereses y valores del grupo. Ademas, los lideres suelen juzgar la
opinién del grupo mucho mejor que el resto de miembros, es decir, tienen una cierta
sensibilidad para detectar cuales son las opiniones del grupo y esto se relaciona también
con el hecho de que los lideres actdan de conformidad con las normas establecidas en el

grupo. Las investigaciones también muestran que los influyentes son conscientes de su

papel.

El segundo tipo de liderazgo proviene de ocupar una localizacion critica dentro
de la estructura del grupo, se trata de personas con un rol relevante porque comunican
informacién e influencia. El liderazgo de opinién puede referirse al punto de origen de
una idea, a quien sanciona dicha idea o a quien la difunde, y una persona puede cumplir
los tres roles, dos o solamente uno. Cuando nos referimos a los lideres que son
nominados como tal por los miembros del grupo, es probable que combine estos tres
papeles pero, cuando se tiene en cuenta al lider que lo es por su posicion en la
tEI

estructura, es importante distinguir estos roles. Leavitt*~propuso una medida que llamo

"centralidad" para describir el grado de acceso de un determinado miembro del grupo al

ka]

resto de sus compafieros. Las personas con mayor centralidad son lideres porque estan

mejor informados que los otros sobre asuntos relevantes para el grupo. También es

*2 |_eavitt, H. J.; "Some Effects of Certain Communications Patterns on Group Performance”, en
Swanson, Newcomb y Hartley (eds.), op.cit.

* En el andlisis de redes se han desarrollado diversas medidas de centralidad, como el nimero de lazos de
un determinado nodo, la suma de las distancias al resto de nodos, el grado de intermediacion o el
eigenvector (el nodo que estd mas conectado a nodos que a su vez estan bien conectados). Una misma
persona puede obtener el maximo valor en ninguna, una o varias de estas medidas.
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interesante tener en cuenta si una localizacién permite poner en contacto al grupo con
otros grupos diferentes social o geograficamente, ya que probablemente aquellos que se
mueven entre el grupo y partes relevantes del entorno juegan roles de relevancia en el

proceso de la comunicacion.

Por altimo, cada cultura adscribe a ciertos roles la capacidad de influir en ciertos
grupos, creando un tercer tipo de liderazgo. Las personas que desempefian dichos
papeles tienen, por asi decirlo, el "derecho a influir”. Por ejemplo, hay culturas donde
las mujeres son bastante independientes y otras en que las esposas se pliegan a los

deseos de su marido.|4'TLI

En el cuestionario se incluyen items para detectar el primer tipo
de liderazgo, el segundo se estudia a través de diversas medidas reticulares, aunque con
el andlisis de Unicamente dos redes personales es arriesgado generalizar cuales son los

roles que culturalmente tienen el derecho a ejercer influencia.

4.5. EL "DESCUBRIMIENTO" DE LOS LIDERES DE OPINION Y
LA HIPOTESIS DEL FLUJO DE COMUNICACION EN DOS
PASOS

Uno de los &mbitos mas estudiados en los afios cuarenta por la sociologia
norteamericana fue la influencia que ejercian los medios de comunicacion,
fundamentalmente la radio y la prensa, sobre los receptores de sus mensajes.
Inicialmente, el foco de interés fue el impacto de los mensajes mediaticos sobre las
actitudes y el comportamiento politico de los electores, pero progresivamente se amplio
la esfera de estudio hasta investigar la influencia ejercida en las compras diarias, en la
eleccion de lecturas o vision de peliculas en el cine, etc. Los primeros modelos que
estudiaron los medios de comunicacion de masas concebian al individuo como un
receptor pasivo de mensajes de los medios (el modelo de "la aguja hipodérmica" y la
teoria de los efectos limitados), sin embargo, progresivamente las investigaciones

abandonaron los modelos simplistas y empezaron a incorporar en sus explicaciones

* Més adelante en este mismo capitulo veremos que las esposas tienden a ser influidas por sus maridos en
el ambito de las opiniones politicas, ya que los asuntos publicos han sido tradicionalmente un terreno
masculino.
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algunos factores que incidian en la manera de recibir los mensajes y en la eficacia de
éstos. Para los propositos de nuestro estudio, los trabajos de Lazarsfeld y sus
ksl

colaboradores son de especial importancia,“*'pues ellos "descubrieron” la existencia de
lideres de opinidn en todos los estratos sociales y formularon la hipdtesis de que la
comunicacion entre los medios y las masas fluye en dos pasos, de los medios a los
influyentes del grupo y de éstos a los influidos.
ks

Como el propio Lazarsfeld reconoce,* el descubrimiento de lideres que influyen
en su entorno inmediato fue casi accidental. Durante la campafia presidencial
estadounidense de 1940, Lazarsfeld, Berelson y Gaudet investigaron los efectos de la
prensa y la radio en la decision del voto en una comunidad de Ohio. Los datos
mostraron que los efectos de los medios de comunicacion eran pequefios en
comparacion con el papel jugado por las influencias personales. Concluyeron que los
votantes se deciden ajustandose al clima politico de su entorno social. El hallazgo fue
relevante ya que, hasta entonces, se habia asumido que las opiniones se formaban en la
elite de la comunidad y descendian hacia el resto de los estratos sociales, se producia un
liderazgo "vertical" de la cuspide hacia la base. Esta investigacion mostré que existia
también un liderazgo de opinién "horizontal” pues, como los propios autores
comentaban, estos lideres de opinidon "no son idénticos a los individuos socialmente

fz]

prominentes en la comunidad, ni a los individuos mas ricos, ni a los lideres civicos".

En todo caso, los autores no limitaron los procesos de influencia interpersonal al
liderazgo de opinion, sino que sefialaron que, al margen y por encima de estos lideres
"horizontales™, existen una serie de interacciones reciprocas entre los componentes del
grupo, que refuerzan las actitudes todavia no concretadas de cada persona. Sobre la base
de estas interacciones, se cristaliza la distribucion de opiniones y actitudes articuladas.
Por lo tanto, el proceso de formacién de la opinion publica no es resultado de los
individuos considerados aisladamente, sino que deriva de las interacciones entre los
miembros de la sociedad. Los efectos de los medios de comunicacion, que era el foco de

interés de estos estudiosos, sélo pueden comprenderse teniendo en cuenta estas

** Para una revision histérica de las diferentes corrientes socioldgicas que han estudiado los medios de
comunicacién de masas, cfr. Wolf, M.; La investigacion de la comunicacion de masas. Critica y
perspectivas; Paidos, Barcelona, 1991.

*® Katz, E. y Lazarsfeld, P. F.; op. cit.; p. 3.

" Lazarsfeld, P. F., Berelson, B. R. y Gaudet, H.; The People’s Choice. How the voter makes up his mind
in a presidential campaign; Columbia University Press, Nueva York, 1954, p. 50 y cap. XVI.
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relaciones entre los destinatarios de la comunicacion. La importancia de las normas
queda incluso mas revalorizada cuando se tiene en cuenta, como hacen estos autores,
que las normas grupales también desempefian un papel importante en la configuracion
de las actitudes. Asi, las normas influyen directamente en la intencion de conducta e

indirectamente a través de las actitudes.

Tambien fue a lo largo de este estudio cuando se formuld la hipdtesis de que
existia un flujo en dos pasos en la comunicacion (two-step flow of communication) entre
los medios de masas y el publico: en cada estrato social, los lideres de opinidn tenian
una mayor probabilidad de exponerse a los medios y éstos, a su vez, transmitian esta
informacidn al resto de las personas. Las ideas, por tanto, fluyen de la radio y la prensa
hasta los lideres de opinion y de éstos a los sectores menos activos de la poblacion.
Estos lideres son definidos por los autores como aquellos individuos que se caracterizan
por estar muy implicados e interesados por el tema y dotados de mas conocimientos
sobre el mismo, que actian como mediadores entre los medios de comunicacion y el
resto de los individuos, que estan menos interesados o tienen una menor participacion
en la campafia electoral.EI
En un estudio posterior, Lazarsfeld, esta vez junto a Berelson y McPhee,‘E
investigaron como decidian su voto los ciudadanos de Elmira, una ciudad del Estado de
Nueva York, en la campaia presidencial de 1948. Entrevistaron una muestra de
personas en cuatro ocasiones a lo largo de los seis meses anteriores a las elecciones. Dos
eran los objetivos del proyecto: comparar la teoria democratica con la préctica
democratica, y realizar un analisis sociologico y psicoldgico de los modos en que los
sujetos y los grupos hacen una eleccién en un asunto que no es de su inmediato
conocimiento o de efectos directamente apreciables. Es este segundo objetivo el que
mas interesa, dado que la Unidn Europea es percibida como algo lejano por la mayoria
de los ciudadanos y cuyas decisiones, salvo algunos sectores sociales en particular, no
son relacionadas con la vida diaria de la poblacion o s6lo de manera indirecta. La
afirmacion basica de la que parten los autores es que la gran mayoria de la poblacién

organiza su experiencia politica alrededor de las identificaciones sociales, asociaciones

“® Lazarsfeld, P. F., Berelson, B. R. y Gaudet, H., op. cit., p. 151.
“* Berelson, B. R., Lazarsfeld, P. F. y McPhee, W.N.; Voting. A Study of Opinion Formation in a
Presidential Campaign; University of Chicago Press, Chicago, 1954.
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y pertenencias mas relevantes. Por tanto, las convicciones politicas privadas no son tan

privadas como puedan parecer o como uno desearia que fueran.

Cabe preguntarse qué es lo que hace que el contexto social mas proximo de un
sujeto sea homogéneo politicamente y como se mantiene asi. La discusion politica con
la familia y los amigos y comparieros es el principal medio. Uno de los lugares donde
mas se discute de politica es en el hogar, aunque la frecuencia varia dependiendo del
momento politico concreto, ya que existen discusiones mas frecuentes cuando unas
elecciones estan cercanas. Las personas con una mayor orientacion hacia la discusién
politica dentro del &mbito familiar son las mujeres casadas, que buscan en el marido su
fuente de informacién principal, sobre todo cuando muestran poco interés por la
politica. Fuera del circulo familiar, las personas discuten sobre todo con personas como
ellas, parecidas en caracteristicas como la posicion social, edad, ocupacion y actitud. En
gran medida, la discusion se da dentro de los grupos de amigos. Esto sugiere que la

discusion politica se mantiene dentro de los grupos mas que entre ellos.

Como ultimo elemento del analisis del proceso social por el que un individuo
decide su voto, los autores estudian el liderazgo de opinion. En este caso, la pregunta
Eo

que se hacen es en quién "delega™ el votante la responsabilidad de la discusion politica
en la comunidad. Como se habia observado en sus investigaciones anteriores, el
liderazgo recae principalmente en personas similares al votante, son influyentes
cercanos. De hecho, Berelson y sus colegas prefieren, en vez de referirse a lideres de
opinion, hablar de la existencia de una compleja red de relaciones de liderazgo: ello es
asi porque, aungue se pueden diferenciar personas que tienen mas probabilidad de estar
en el centro de esta red y calificarlos como lideres, también es cierto que dichos
influyentes, por su parte, piden consejo sobre politica con mayor frecuencia que el resto
de la poblacion. Tres son las cualidades -y todas ellas las hemos analizado a lo largo del

capitulo- que distinguen a estos lideres informales:

1) Un mayor interés y competencia en la esfera de discusion que lideran.

2) Una mayor interaccion a través de localizaciones sociales mas estrategicas.

% Comillas de los autores.
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3) Los lideres se encuentran en todos los estratos sociales, en todos los grupos de
edad y niveles socioecondmicos. Se trata de distinguirse un poco sin ser demasiado
distinto: suelen pertenecer a los estratos superiores dentro de su grupo ocupacional, o
ser los mejor educados dentro de su nivel socioeconémico y, en el caso de las actitudes
politicas, tienden a apoyar la posicion de su partido en las materias relevantes de la
campafa electoral en mayor medida que el resto. Por tanto, y ésta es la tercera
caracteristica, los lideres informales representan o simbolizan las normas dadas del
grupo en una particular esfera, precisamente la esfera en la que son influyentes. Es
probable que sean activos en la vida social rutinaria, que sean competentes en politica,
pero siguen siendo ciudadanos ordinarios y por ello son modelos o prototipos para
f11

aquellos a los que informa, con los que discute y a los que influye.

Una ultima investigacion que resulta de interés es la realizada por Merton, en la
que descubrié que el consumo de los medios es diferente en las personas llamadas
“influyentes” respecto al resto de la poblacion: “para el lector comun, la informacién
que encuentra en la revista es una mercancia para consumo personal, ampliando su
propio concepto al mundo de los acontecimientos publicos, mientras que para el
influyente es una mercancia para cambio, para ser comerciada en busca de un nuevo
aumento de prestigio, por permitirle actuar como intérprete de asuntos nacionales e

E2]

internacionales. Le ayuda a ser un lider de la opinion™. ™~ Es mas, el autor descubrié que
algunos influyentes se expresaron solo en relacién con la situacion local de su

comunidad, mientras otros se refirieron frecuentemente a materias lejanas a ésta. Esta

*! Resulta interesante comparar este liderazgo informal con las caracteristicas de la personalidad de los
lideres en grupos formales, que Fiedler, siguiendo a Stogdill, resume en que los lideres superan a los otros
miembros de la organizacion en su mayor capacidad (inteligencia, facilidad verbal, etc.); logro
(educacién, conocimiento, logros atléticos); responsabilidad (iniciativa, inspirador de confianza,
confianza en si mismo, etc.); participacion (socialibilidad, cooperacién, actividad,etc.); status (posicion
socioecondmica, popularidad); y naturaleza de la situacién (nivel mental, status, habilidades, necesidades
e intereses de los seguidores, objetivos que hay que alcanzar). (Fiedler, F.E.; "El estudio del liderazgo: el
modelo de la contingencia”, en Torregrosa, J. R. y Crespo, E. (comp.); Estudios basicos de Psicologia
Social; CIS, Biblioteca "Hora", Barcelona, 1982, pp. 623-667).

52 Merton, R. K.; Teorfa y estructuras sociales; FCE, México, 1995, p. 475. Cursivas del autor.
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diferencia en la orientaciénEde los influyentes fue la que condujo al autor a distinguir

entre los influyentes localistas (o locales) y cosmopolitas:EI

El individuo localista limita en gran parte sus intereses a esta comunidad. Rovere [la localidad]
es esencialmente su mundo. Dedica pocos pensamientos o energia a la Gran Sociedad y se preocupa por
los problemas locales, con exclusién virtual de la escena nacional e internacional. Es, estrictamente

hablando, parroquial.

Lo contrario ocurre con el tipo cosmopolita. Tiene algun interés por Rovere y tiene,
naturalmente, que mantener un minimo de relaciones dentro de la comunidad, ya que él, también, ejerce
influencia alli. Pero también esta orientado de manera importante hacia el mundo exterior a Rovere y se
considera a si mismo parte integrante de aquel mundo. Reside en Rovere pero vive en la Gran Sociedad.

Si el tipo localista es parroquial, el cosmopolita es ecuménico".EI

La pertinencia de la distincion entre influyentes cosmopolitas y localistas en esta
investigacion se debe a que la Unién Europea es, hoy por hoy, una entidad politica poco
conocida por la mayoria de los ciudadanos, percibida como lejana y poco relevante para
la vida cotidiana. Por ello, es probable que las personas busquen consejo o simplemente
el contacto con personas mas familiarizadas con las instituciones comunitarias, sus
funciones y sus modos de funcionamiento y estos conocimientos se adquieren,
fundamentalmente, a través de los medios de comunicacion. En este ambito, es
razonable pensar que son los influyentes cosmopolitas los que mas influencia pueden
tener en el resto de su red de contactos. Las caracteristicas de este tipo de influyente que
sefiala Merton le hacen una persona con credibilidad para el resto: se preocupan por el
mundo exterior, leen publicaciones de dmbito nacional y se interesan por noticias
internacionales, sus lazos se basan en la especializacién y las habilidades en ciertas

materias, etc.

53 Cursivas del autor. Merton distingue la orientacién social del papel social: “El papel se refiere al modo
como son puestos en practica los derechos y deberes inherentes a una posicién social; la orientacion (...)
se refiere al tema subyacente en el complejo de papeles sociales desempefiados por un individuo™
(ibidem.,

p. 476).

>* Merton sefiala que el uso de los vocablos localista y cosmopolita proviene de la traduccién que realiza
Carle C. Zimmerman de la distincién de Tonnies entre Gemeinschaft (comunidad) y Gesselschaft
(asociacién).

> Merton, ibidem, p. 477.
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A lo largo del capitulo, se ha analizado como la interaccién social permite la
emergencia de normas, opiniones y actitudes comunes a los miembros del grupo y
coémo, en el seno de éste, se producen procesos de influencia interpersonal. También se
han comentado las caracteristicas de los lideres de opinidn, que coinciden en sus
aspectos principales con los rasgos vistos en el anterior capitulo, y con quién se suele
hablar de politica, personas que normalmente pertenecen al &mbito méas cercano al
sujeto —amigos, familia, comparieros de trabajo- y que son similares a él. Por ello, las
hipdtesis de la investigacion que se relacionan con estos aspectos son muy similares a
algunas de las vistas con anterioridad, pero merece la pena volver a mencionarlas
porque son fundamentales para la investigacion y porque se ha llegado a ellas a través

de unas aportaciones teoricas diferentes a las recogidas en el capitulo 3:

(i) La actitud hacia la Unidn Europea y la identificacion con ésta de una persona

tiende a ser reforzada o debilitada dentro de su red personal.
(if) Las personas mas familiarizadas con la Union y mas informadas sobre ella
ejercen un liderazgo de opinién porque el resto de los miembros del grupo percibe que

tienen un mayor interés y competencia en este ambito.

(iii) Los miembros de la red tienden a ser influidos por personas similares a

ellas.
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5. ASPECTOS METODOLOGICOS

Como ya se comento en la introduccion, la presente investigacion aborda el estudio de
la actitud hacia la Unién Europea y la identificacion con la UE desde dos perspectivas
complementarias. La primera considera la actitud positiva y la identidad europea como
una innovacion que se difunde gradualmente desde un nicleo —mas o menos amplio,
pero en todo caso no mayoritario- de innovadores dentro de la sociedad hacia el resto de
sectores cada vez mas amplios; se trata, por tanto, de un enfoque longitudinal, para el
que se han utilizado datos extraidos de las muestras espafiolas de los EurobarémetrosIII
entre los afios 1989 y 2002. La hipdtesis, mas concretamente, establece que las personas
que desarrollan en primer lugar esta actitud favorable y se identifican con la UE ocupan
posiciones centrales en la estructura social, y que progresivamente estas nuevas ideas se
desplazan hacia posiciones mas periféricas. Para determinar qué posicién ocupan las
personas en la sociedad, se ha empleado el indice creado por Galtung en los afios

sesenta, del que ya se ha hablado.

La segunda perspectiva enfoca su atencion en como, en un momento concreto
del tiempo, se distribuyen en una determinada poblacion las opiniones hacia la Unién y
la identificacién con la UE; es por ello un enfoque transversal, para el que se ha
realizado un trabajo de campo en la provincia de Malaga entre los meses de enero y
marzo de 2004. Varias son las hipotesis que se plantean para este trabajo: en primer
lugar, se supone que la actitud mantenida hacia la UE y la identificacion desarrollada
por los individuos son influidas por su red personal, es decir, la influencia interpersonal
es un factor relevante para estudiar estos fendbmenos. Méas concretamente, se supone que
las personas que estan mas familiarizadas con la Union y mas informadas sobre ella son
las que mas favorables se muestran al proyecto europeo y se identifican mas a menudo

COMO europeos.

Se diferencia aqui entre los *“expertos tedricos”, que basan su conocimiento
sobre la UE en su mayor participacion politica, mayor nivel de conocimientos de las

politicas comunitarias, mayor consumo de medios, etc. y los “expertos practicos”, que

! LLos Eurobarémetros son realizados por la Comisién Europea con caracter semestral desde 1973. Para
mas informacidn, cfr. europa.eu.int/comm/public_opinion/index_en.htm.
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estdn mas familiarizados con la UE porque mantienen lazos con personas de otros
paises comunitarios, viajan con cierta frecuencia a estos paises y permanecen mas
tiempo en ellos. Ademas, se considera que los expertos practicos se identifican mas a
menudo como europeos que los expertos tedricos, debido a que la identificacion con la
UE implica un componente emocional y la percepcidn de un “nosotros” europeo que se
desarrolla mas facilmente cuando se establecen relaciones permanentes con personas de
otros paises miembros. En cambio, los “expertos tedricos” basan su “pericia” en
aspectos cognitivos/evaluativos, no en emocionales, por lo que su relacién con la
identidad europea probablemente serd mas débil aunque positiva, dado que los procesos
de identificacion suponen, en primer lugar y como condiciéon sine qua non, el
conocimiento del objeto con el que se pretende dicha identificacion. En todo caso, se
considera que tanto los expertos practicos como los tedricos son percibidos como
expertos por otros miembros de su red y, por ello, pueden ejercer una mayor influencia

que el resto de los miembros de la red sobre las opiniones de ego.

En los dos préximos epigrafes se explican con mayor detalle las metodologias
empleadas para cada enfoque, para pasar a continuacion a comentar los resultados de

dichos anélisis.

5.1. EL ANALISIS DINAMICO COMO HERRAMIENTA
PARA ESTUDIAR LOS PROCESOS DE DIFUSION

Aunque las variables sociodemograficas son aquellas que mas frecuentemente se
incluyen en los estudios socioldgicos, lo cierto es que, cuando se trata de estudiar
actitudes o identidades colectivas, su poder explicativo en los andlisis més sofisticados,
como el analisis de regresion mdaltiple, no ha sido muy elevado. Es recomendable, por

tanto, incluir otro tipo de variables actitudinales para completar el modelo explicativo.EI

2 En su estudio sobre el grado de apoyo hacia la UE, Diez Medrano resalta que “las variables
estructurales tienen un efecto relativamente pequefio en la explicacién de las actitudes ante la Union
Europea” Los valores del coeficiente de correlacion multiple al cuadrado se triplican al incluir algunos
indicadores de actitudes, como las imagenes que se tienen de la UE y de Espafia y los calculos racionales
de costes y beneficios (Diez Medrano, J.; La opinion puablica espafiola y la integracion europea: 1994;
CIS, serie Opiniones y actitudes, 1995, p. 85). En cuanto a las identificaciones, Gonzalo Herranz de
Rafael sefiala:“la distribucién sociodemogréfica y socioecondémica es escasamente indicativa respecto de
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El enfoque adoptado aqui, el andlisis de redes, considera que los factores meramente
individuales no pueden explicar satisfactoriamente las actitudes y opiniones que
mantiene una persona. Sin embargo, el analisis dindmico puede mejorar sensiblemente
la capacidad explicativa de estas variables.

Como apunta Castilla,EI

el andlisis dindmico permite formular y estimar modelos
que describen el proceso de cambio a través del tiempo y desarrollar modelos causales,
estudiando cémo el cambio en determinadas propiedades induce al cambio en otras.
Las relaciones causales que se estudian empiricamente con datos longitudinales estan
relacionadas directamente con el tiempo, como es el caso de la hipotesis formulada en la
introduccidn, que sugiere que las actitudes positivas hacia la UE y la identificacion con
la UE siguen un proceso de difusion similar al que se produce cuando se introduce una
innovacion técnica en la poblacion, sélo que en este caso se trata de innovaciones
intangibles como son las actitudes y las identificaciones, aunque dichos fendmenos
llevan al individuo, en determinadas circunstancias, a la accion, provocando claros

efectos sobre la realidad tangible.

De entre los posibles modelos dindmicos, se ha elegido el modelo de efectos
fijos, que parte del supuesto de que los coeficientes (en concreto la constante o término
independiente del modelo de regresion) varian dependiendo del agente social o del
momento en el tiempo. En este caso, se incluye en el modelo T-1 variables dicotomicas
tj para establecer las diferencias a través del tiempoE! El objetivo es evaluar los efectos a
través del tiempo de diversas variables sociodemograficas y actitudinales sobre la

actitud hacia la Union Europea y la identificacion con la UE.

Para ello, se han utilizado seis Eurobarometros realizados entre 1989 y 2002.
Estas encuestas incluyen de manera habitual una serie de preguntas (trends) y en cada
trabajo de campo se incluye algin tema especifico de interés para la Comision (special
topics). Desgraciadamente, no se incluyen de manera sistematica preguntas que

interroguen directamente sobre las actitudes y sentimientos que se tienen hacia la UE, o

la identificacién geografica” ( “Estructura social e identificacién nacionalista en la Espafia de los
noventa”; REIS, n° 76, 1996, pp. 9-35).

® Castilla, E.J.; Analisis dinamico; CIS, serie Cuadernos metodolégicos, n° 25, 1998.

* Para una explicacion detallada de los supuestos estadisticos de los que parte este modelo, cfr. Castilla,
op. cit, pp. 56 y ss.
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que profundicen —de manera indirecta- en las opiniones y actitudes que los entrevistados
mantienen hacia la Union Europea, su grado de identificacion con diversos territorios o
los elementos en los que se basan dichas identificacione Por ello, se han debido elegir
distintos Eurobarémetros para analizar el poder explicativo de diversas variables
actitudinales que se han incluido en diversas ocasiones en los Eurobarometros, pero
teniendo siempre en cuenta que exista una cierta distancia temporal entre la recogida de
datos de estos estudios, una distancia que, desafortunadamente, no siempre ha sido tan
grande como se hubiera deseado. En total, se han escogido seis Eurobarometros, de los
afios 1989, 1997, 1999, 2000, 2001 y 2002. Se han creado, por tanto, 5 variables
dicotomicas y se ha tomado como afio de referencia el del Eurobarémetro mas antiguo,
10898

Como ya se ha comentado en otro capitulo, las actitudes tienen tres
componentes: el cognoscitivo, que consiste en las creencias, valores y estereotipos
acerca de un objeto; el afectivo, que se refiere a los sentimientos y emociones que
acomparian, en mayor o menor grado, a toda actitud; y el conductual, que abarca la
tendencia a actuar o a reaccionar de un cierto modo con respecto al objeto al que se
refiere dicha actitud. En la presente investigacion, se han incluido preguntas para

conocer los dos primeros aspectos de la actitud.lzI

Asi, una de las variables dependientes
aborda el componente cognitivo de la actitud hacia la UE (al pedir que se evalten los
costes y beneficios de la pertenencia a la UE para el pais) mientras que la segunda
variable se interesa por el componente afectivo, al preguntar si se identifica con la UE.
El resto de variables incluidas en el analisis dinamico también se centran en ambos
aspectos: la sensacion que produciria la desaparicion de la UE en el entrevistado tiene
un claro contenido afectivo, asi como la imagen que se tiene de ella, mientras que la
evaluacion del funcionamiento del sistema democratico nacional y europeo es

basicamente cognitiva. Los experimentos psicolégicos han demostrado que los

5 En este sentido, cabe resaltar la encuesta realizada por el CIS en marzo de 1994, en el que se preguntaba
directamente por actitudes y sentimientos hacia la UE, sondeo cuyos datos analiz6 Diez Medrano, J., op.
cit.

® En los anélisis en que el Eurobarémetro (EB) 31 no incluye las variables estudiadas, se ha tomado como
afio de referencia el mas antiguo dentro del modelo.

" El componente conductual se puede recoger de manera indirecta al preguntar si se han realizado ciertos
comportamientos relacionados con el objeto de la actitud, como puede ser el acudir a votar a las
elecciones al Parlamento Europeo. Sin embargo, este tipo de cuestiones no se han incluido en la presente
investigacion.
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El

componentes cognoscitivos y afectivos tienden a ser coherentes,™ por lo que cabe
esperar que las variables independientes incluidas en los analisis tengan una asociacién

positiva con ambas variables dependientes.

La pregunta que se ha empleado para medir la actitud general hacia la Union
Europea, positiva o negativa, es la siguiente:
Teniendo todo en cuenta, ¢diria usted que Espafia se ha beneficiado o no de su pertenencia a la Unién
Europea?

- Se ha beneficiado
- No se ha beneficiado
- No sabe/no contesta

Las respuestas se han codificado con un valor 0 para “no se ha beneficiado” y un
valor 1 para “se ha beneficiado”, descartando las respuestas Ns/Nc. Como se observara,
la variable dependiente es dicotomica. Se ha escogido esta pregunta porque se incluye
sistematicamente y formulada de la misma manera en todos los Eurobarometros desde

d Las

1983y, por tanto, esta presente en todos los que forman parte de la investigacion.
variables dicotomicas no pueden ser variables dependientes en un analisis de regresion
lineal puesto que este modelo puede llegar a predecir, en el caso de variables
dicotémicas, valores mayores de 1 y menores de O,Elpor ello se debe emplear el analisis
de regresion logistica binaria, con el que también se puede utilizar el andlisis dinamico
de igual modo que en el analisis de regresion lineal. Mientras que en el andlisis de
regresion lineal se habla de la varianza explicada por las variables incluidas en el
modelo, en el andlisis de regresion logistica se habla de la probabilidad de que ocurra un
determinado evento (en este caso, tener una actitud positiva hacia la UE) teniendo en

cuenta una serie de factores.

¥ Rosenberg, M.J.; “An analysis of afective cognitive consistency”; en Hovland, C.1. y Rosenberg, M.J.
(Dirs.), Attitude Oranization and Change; Yale University Press, New Haven, 1960.

¥ Los Eurobarémetros incluyen también otra pregunta que mide la actitud general hacia la UE: “Hablando
en general, ¢cree que la pertenencia de (su pais) a la Unién Europea es una cosa buena, una cosa mala o ni
buena ni mala?” Sin embargo, hemos preferido no utilizarla porque tiene una categoria “neutral” que
puede invitar a los entrevistados a no emitir una valoracion sobre los efectos de la pertenencia a la UE.
Otras preguntas se han incluido de manera ocasional y, por ello, no pueden ser objeto de un analisis
dinamico como el presente.

19 para una explicacion detallada de los problemas que se plantean con este tipo de variables en el analisis
de regresion lineal, cfr. Guillén, M.F.; Analisis de regresion maltiple; CIS, Serie Cuadernos
metodoldgicos, n® 4, Madrid, 1992, pp.66 y ss.
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Por su parte, la segunda variable dependiente, la identificacion con la UE, se

formula con la pregunta:

En un futuro cercano, ¢usted se considera....
- Sélo espafiol
- Espafiol y europeo
- Europeo y espafiol
- Solo europeo?

- No sabe/no contesta

Tras descartar la respuesta NS/Nc, las cuatro categorias restantes, que son
nominales, se han tratado como un continuum que va desde la ausencia total de
identificacion con la UE, plasmada en la primera respuesta, que muestra una identidad
nacional exclusiva, hasta la presencia Unicamente de la identificacion con la UE en la
ultima respuesta, con dos categorias intermedias que se refieren a identidades duales, la
primera con un predominio de la identidad nacional y la segunda con uno de la
identidad europea. Al tratarla como una variable continua, se la ha podido incluir como
variable dependiente en el analisis de regresion lineal multivariante. Cabe comentar que
la medicion de la identidad europea ha sufrido varios cambios sustanciales desde que se
empez6 a incluir a finales de los afios setenta. Entre 1975 y 1979, la pregunta sobre la
identidad se construia con respuestas mutuamente excluyentes entre niveles de
pertenencia, pero Europa era mencionada Unicamente de manera marginal, por lo que a
partir de 1982 se cambi6 la formulacion para combinar la identidad europea con la
nacional, preguntando si “alguna vez se piensa a si mismo como no Unicamente
nacional sino también un ciudadano de Europa”, con tres categorias de respuesta: “a
menudo, a veces, nunca”. Esta es la pregunta que recoge el EB 31 (1989), pero que no
se ha podido utilizar con fines comparativos dado que no se pueden extrapolar ni la
pregunta ni las respuestas a la variable que se utiliza desde 1992 y que es la empleada

en los andlisis dinamicos.

En todos ellos, ademas, encontramos las siguientes variables sociodemograficas
que se han utilizado en esta investigacion: edad, sexo, nivel educativo, sector
productivo, tipo de ocupacién, ingresos, habitat, posicién politica, movilizacion
cognitiva. Salvo las dos dltimas, todas ellas se han recodificado siguiendo el indice de

posicion social de Galtung, explicado anteriormente. En cuanto a la posicion politica, se

130



ha recodificado la variable original, que adoptaba tres valores (izquierda, centro y

derecha) en dos variables dummy, izquierda y centro.

La movilizacion cognitiva se trata de un indice que los propios Eurobarémetros
crean desde sus inicioém para, segun indican en los anexos metodologicos, medir el
IEIEI indice
se crea combinando las respuestas a dos preguntas: con qué frecuencia se habla de

i3]

politica con los amigos~*'y con qué frecuencia trata de convencer a amigos, familiares y

potencial del individuo para desempefiar un rol activo en el proceso politico.

colegas cuando tiene una opinion formada y “fuerte” (strong) sobre un determinado
asunto. Con la combinacion de las respuestas a dichas preguntas, se crea el siguiente
indice:

. Movilizacidn cognitiva baja: raramente o nunca se trata de persuadir y
nunca se habla de politica.

. Movilizacion cognitiva medio-baja: raramente 0 nunca se trata de
persuadir y de vez en cuando se habla de politica.

. Movilizacién cognitiva medio-alta: raramente 0 nunca se trata de
persuadir y frecuentemente se habla de politica, o bien a menudo o de
vez en cuando se trata de persuadir y ocasionalmente se habla de
politica.

. Movilizacién cognitiva alta: cuando se intenta persuadir a menudo o de

vez en cuando y se habla de politica frecuentemente.

La siguiente tabla muestra cuales son las variables independientes empleadas

para estudiar la actitud hacia la UE y la consideracion —identidad- europea.

11 Algunos Eurobarémetros, como el n® 31 (1989) crean dos indices de movilizacién cognitiva, siguiendo
las aportaciones de Inglehart, llamandolo a uno “liderazgo de opinién” y a otro “movilizacion cognitiva”.
Todos los EB incluyen entre sus variables sociodemogréficas el primero de estos indices, que es el que se
ha utilizado en el presente estudio para poder incluirlo en el analisis longitudinal, aunque, dado que sélo
se empleara uno, se prefiere calificarlo, por ser un nombre mas concreto y especifico, indice de
movilizacidn cognitiva.

12 Eurobarometer 31, Codebook, p. 723. Traduccién propia.

3 a pregunta originariamente en inglés es: “When you get together with your friends, would you say
you discuss political matters frequently, occasionally or never?”, que se ha traducido al castellano
literalmente, empleando el verbo “discutir”. En el pre-test realizado, se demostrd que los entrevistados
mostraban cierta extrafieza al escuchar este verbo y negaban que sus conversaciones sobre politica
llevaran a la discusidn con sus amigos, por lo que se prefirié sustituir “discutir” por un verbo mas neutral,
“hablar”, que no implicara enfrentamiento con los interlocutores. De esta forma, se intenta no infravalorar
el nimero de personas que habla con frecuencia de politica, aunque dichas conversaciones no impliquen
una discusion.
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Tabla 5.1. Variables independientes del andlisis dinamico

VARIABLES INDEPENDIENTES EUROBAROMETROS EN QUE APARECEN
(ANO)

Consideracién futura* EB 52 (1999), EB 57.1 (2001), EB 58.1 (2002)

Satisfaccion con la democracia nacional EB 31 (1989), EB 52 (1999), EB 53 (2000), EB 58.1
(2002)

Satisfaccion con la democracia europea EB 52 (1999), EB 53 (2000), EB 58.1 (2002)

Imagen que transmite la UE EB 53 (2000), EB 57.1 (2001), EB 58.1 (2002)

Sensacion si desaparece la UE EB 31 (1989), EB 57.1 (2001)

Beneficio para Espafia** EB 31 (1989), EB 47.2 (1997), EB 52 (1999), EB 53
(2000), EB 57.1 (2001), EB 58.1 (2002)

* Utilizada como variable independiente en el estudio de la actitud positiva hacia la UE.

** Utilizada como variable independiente en el estudio de la identificacion con la UE.

Las dos variables relacionadas con la satisfaccion con la democracia —nacional y

europea- se construyen de manera similar. La pregunta es:

En general, ¢diria usted que esta muy satisfecho/a, més bien satisfecho/a, poco satisfecho/a o nada
satisfecho/a con el funcionamiento de la democracia en Espafia? ¢Y con el funcionamiento de la
democracia en la Unién Europea?

Muy satisfecho/a
Mas bien satisfecho/a
Poco satisfecho/a
Nada satisfecho/a

No sabe/no contesta

La imagen que transmite la UE se recoge en la pregunta:

En general, ¢ le transmite la Unidén Europea a usted, personalmente, una imagen muy positiva,
bastante positiva, neutral, bastante negativa 0 muy negativa?

Muy positiva
Bastante positiva
Neutral

Bastante negativa
Muy negativa

No sabe/no contesta

Por Gltimo, la sensacidn si desaparece la UE se refleja en:

Si le dijeran mafiana que la Unién Europea habia desaparecido, ¢cémo se sentiria, le daria pena, le
daria igual, o se sentiria aliviado(a)?
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Me daria pena
Me daria igual
Me sentiria aliviado
No sabe/no contesta

5.2. LAS REDES DE DISCUSION POLITICA

La segunda perspectiva de esta investigacion pretende estudiar cémo, en un momento
determinado del tiempo, se distribuyen la actitud hacia la UE y la identificacion con la
UE en una determinada red. EI método més extendido de recoger datos sobre la
poblacion es el de disefiar una muestra aleatoria representativa de la poblacion, pero este
procedimiento, desde el punto de vista reticular, tiene el grave inconveniente de que
rompe las relaciones sociales entre los individuos. A veces se ha utilizado el método de
encuesta incluyendo preguntas que recaban informacion sobre las relaciones de los
respondentes, para apreciar como es la estructura de la red personal de cada sujeto de
una gran poblacién.ELI Sin embargo, en este caso se eligié el llamado método de
muestreo en bola de nieve (snow-ball sampling) para formar la red, por un doble
motivo: por un lado, no se estaba interesado en recoger la percepcion que el
entrevistado tiene de cdmo sus amigos, familiares y compafieros valoran la Unién o qué
tipo de identidad mantienen, asuntos sobre los que quiza el respondente no pudiera
informar de manera fidedigna, sino en preguntar directamente a los mencionados por
estas cuestiones; por otro, se queria crear, a partir de las respuestas de los entrevistados,

una red mas amplia que la propia red personal del encuestado.

El método de la bola de nieve se ha utilizado preferentemente para identificar
poblaciones ocultas, mal conocidas o desconocidas, que son dificilmente estudiadas con
los métodos tradicionales. Se trata de un método para obtener una muestra lo mas
diversa posible y que representa a una poblacion relacionada, aunque

desafortunadamente aln se estdn desarrollando mateméaticamente todas sus

1 Requena Santos, F.; Redes sociales y cuestionarios; CIS, Coleccién Cuadernos Metodolégicos, n° 18,
Madrid, 1996, pp. 16-17.
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posibilidades y los analisis que se pueden emplear con eIIa.IEI La muestra parte de un
sujeto, ego, al que se pregunta por las personas con las que mantiene un tipo especifico
de relacion que interesa al investigador. Todos los mencionados (cada uno es un alter)
constituye la Ilamada zona “de primer orden” de la red. Posteriormente, se entrevista a
todos los actores de esta zona y se van incluyendo todas las personas, no mencionadas
anteriormente, que forman la zona “de segundo orden”, a las que también se entrevista.
El proceso sigue a traves de diversas zonas, ampliando la red como una bola de nieve
que rueda y va progresivamente haciéndose mayor.EILa red personal —también llamada
egoceéntrica- de un actor incluye a ego y todos los alteri con los que el respondente tiene
un contacto directo (se corresponde, por tanto, con la zona de primer orden). Con la
metodologia empleada, la red que se construye no se limita simplemente a una red
personal, ya que esta formada por multiples redes personales (una por cada entrevistado
que, a su vez, ha mencionado personas con la que mantiene ciertos lazos) y el conjunto
de todas ellas forma una red social cuyos limites han sido definidos por el propio

investigador.EI

En este tipo de metodologia se plantea el problema de dénde es mas adecuado
parar, en qué zona se termina la investigacion. En este caso, la pregunta fue resuelta con
un criterio pragmatico: no se establecié a priori cuantas zonas se iban a investigar
porque no se sabia cuantos sujetos mencionaria cada respondente, por lo que se decidid
incluir tantas zonas como fueran necesarias para formar una red de una cierta entidad
numérica, siempre teniendo en cuenta las limitaciones de presupuesto y tiempo que
implica tan costosa metodologia para una investigacion como la presente. Finalmente,
se entrevisto a las personas de las zonas de primer, segundo y tercer orden, zonas que
consideramos suficientes para los fines de la investigacion y que han sido empleadas en

be]

otras investigaciones.

%5 para una descripcion de la utilizacion de esta metodologia en investigaciones espafiolas, cfr. Molina,
J.L.; El andlisis de redes sociales. Una introduccion; Edicions Bellaterra, Barcelona, 2001, pp. 67 y ss.
16 Wasserman, S. y Faust, K.; Social Network Analysis. Methods and Applications; Cambridge University
Press, Cambridge, 1994, p. 33.

7 a delimitacion de las fronteras de una red social es, en la mayoria de los casos, problematica. Salvo
casos en los que existe una clara frontera que puede ser incluso fisica —un aula, un hospital-, queda a
juicio del investigador definir quiénes forman parte de la red social.

18 por ejemplo, Katz y Lazarsfeld utilizaron la técnica de la bola de nieve para estudiar a los lideres de la
arena politica local de una localidad americana, entrevistando a la muestra original y las tres primeras
zonas (Katz, E y Lazarsfeld, P.F.; Personal influence. The part played by people in the flow of mass
communications; Free Press, Glencoe, lllinois, 1954).
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Se parti6 de dos egos con caracteristicas atributivas distintas para poder
comparar las dos redes y comprobar si los procesos son similares en ambas. Las
diferencias entre los dos egos se refieren a edad, nivel educativo y procedencia. Se
decidié que ambos egos fueran varones dado que la composicion de las redes de varones
y mujeres son sensiblemente diferentes y no se queria arriesgar a que esta variable
distorsionara los resultados. La primera red nace de un ego en el final de su vida activa
(cerca de los sesenta afios), con formacion superior (licenciado) y proveniente de otra
Comunidad Autondma, aunque lleva décadas viviendo en la provincia de Malaga. La
segunda red parte de un ego de mediana edad (ronda la cuarentena), con nivel educativo
medio (formacion profesional) y nacido en la provincia de Malaga, en la que siempre ha
vivido. Se plante6 como una variable relevante el hecho de cuéntas relaciones locales o
cosmopolitas tienen los individuos, puesto que se queria comprobar si las personas con
un perfil cosmopolita pueden ocupar posiciones de puente entre diferentes partes de la
red. Como, a priori, no se podia establecer dicho perfil, se supuso como hipoétesis de
trabajo que es méas probable tener un mayor numero de relaciones no locales en aquellas
personas que no son originarias del lugar donde residen, por ello se decidi6 partir de un

ego nacido en Malaga y otro nacido fuera.

La recogida de informacion se realizd entre enero y marzo de 2004. Dos meses
después de que ésta terminara, el 1 de mayo de 2004, diez paises entraban en la Unién
Europea, que pasaba a tener 25 Estados miembros. Sin embargo, se prefirio aclarar a los
entrevistados que, al contestar a las preguntas, tuvieran en cuenta Unicamente a los 15
paises que en ese momento formaban parte de la UE, dado que los Estados candidatos
aun eran en gran parte desconocidos para el gran publico y, ademas, es mas adecuado

para poder comparar con los Eurobarometros, realizados con anterioridad.

El trabajo de campo tuvo lugar en la provincia de Malaga. En el caso de que ego
mencionara a personas que viven fuera de esta provincia, se excluyeron del analisis.
Cabe decir que esta circunstancia ocurrié en pocas ocasiones y, normalmente, estas
personas eran mencionadas como miembros de su red mas intima pero con las que no
habla con frecuencia de temas politicos —que es el ambito de interés de esta
investigacion- precisamente porque la distancia supone pocos contactos y con
contenidos méas fundamentales y de caracter mas privado. Aunque la provincia de

Maélaga fue elegida como campo de trabajo debido puramente a limitaciones
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econdémicas y temporales, lo cierto es que ofrece algunas ventajas para estudiar las
identificaciones territoriales. Andalucia, la regién de la que forma parte la provincia, es
una de las Comunidades Auténomas con mayores porcentajes de la poblacion que
mantiene una identidad dual. En ella, no existe histéricamente un movimiento
nacionalista de fuerte implantacion y que compita con la identidad espafiola/estatal, por
lo que estas tensiones entre diferentes identidades no estan presentes como pueda
ocurrir en otras regiones espafiolas. Como sefiala Herranz de Rafael en su estudio sobre
la distribucion de la identificacion nacionalista en el pais, la doble nacionalidad
(espafiolista y autonomista) se encuentra fundamentalmente arraigada en Andalucia y en
Cataluﬁahz.I Como indican Del Pino Artacho y Bericat refiriéndose a la “identidad dual”
de los andaluces: “Si lo local no estaba en contradiccion con lo regional, en este nivel
mas alto lo regional no muestra apenas contradiccion con la identificacion nacional (...)
Partiendo del hecho de que todo nacionalismo politico, en sentido estricto y por su
propia l6gica de funcionamiento, es en cierto modo excluyente, se puede concluir que el
consenso generalizado a este respecto sefiala la ausencia de un “nacionalismo”

EIUna ventaja adicional de que Malaga sea el lugar donde se desarrolla el

politico”.
trabajo de campo es que es una de las provincias espafiolas con mas contactos con
personas de otros paises de la Unién Europea, no s6lo por ser uno de los principales
focos turisticos del pais, sino porque en ella reside un alto porcentaje de comunitarios
desde hace ya lustros: segun el censo de 2001, mas de 50.000 comunitarios residen en

Malaga.

El cuestionario empleado se divide en tres blogues. Aunque la mayor parte de
las preguntas estaban estructuradas y se debia elegir entre una serie de categorias, se
incluyeron algunas preguntas de caracter abierto. Ademas, se procur0 establecer un
ambiente relajado en la realizacion de la entrevista, por lo que la mayor parte de los
encuentros tuvieron lugar en el domicilio del entrevistado y s6lo una minoria se realizo
en el lugar de trabajo de éste 0 en un despacho de la Universidad. El hecho de que todas
las personas contactadas habian sido avisadas previamente por el ego que las habia

mencionado para que aceptaran formar parte de la investigacion, ayudé a la buena

% Herranz de Rafael, G.; op. cit.,. A conclusiones similares llegan otros autores, como Garcfa Ferrando,
M., Lépez Aranguren, E. y Beltran, M.; La conciencia nacional y regional en la Espafia de las
autonomias; CIS, Madrid, 1994.

% Del Pino Artacho, J. y Bericat Alastuey, E.; Valores sociales en la cultura andaluza. Encuesta Mundial
de Valores. Andalucia 1996; CIS, Coleccion Monografias, n° 156, Madrid, 1998, p. 254.
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disposicion de los entrevistados, que emplearon entre una y dos horas para la realizacién
del cuestionario completo, con una media de alrededor de noventa minutos. Ningun

entrevistado puso problemas cuando se solicit6 grabar los encuentros.

La estructura del cuestionario esta compuesta de tres blogues, siendo el primero
de ellos el mas extenso, por lo que a su vez se subdividid en cuatro, siguiendo esta

estructura:EI

++ Primera parte: Union Europea
0 Identificaciones territoriales
o Conocimientos y actitudes hacia la Union Europea
0 Relaciones locales y cosmopolitas
o0 Movilizacién  cognitiva,  participacion  social, indice de
postmaterialismo y consumo de medios
%+ Segunda parte: red personal
o Generadores de nombres
0 Roles ego-alter
o Caracteristicas de la relacion
o Conectividad de la red

«»+ Tercera parte: caracteristicas sociodemograficas de ego.

La primera parte del cuestionario comienza con una pregunta abierta, tomada del
“generador de nombres de territorios de identificacion” propuesto por De Federico de la
RL’Ja.ElEste generador es una adaptacion de una técnica procedente del analisis de redes
sociales, el generador de nombres. Habitualmente un generador de nombres es una
pregunta abierta cuyo objetivo es que el encuestado cite las unidades (usualmente
personas u organizaciones) a los que esta ligado por un tipo de relacién particular (lazos
de parentesco, de amistad, pertenencia al consejo de direccién...). A menudo a
continuacion se detallan las caracteristicas de estas relaciones mediante preguntas
complementarias. Estos generadores de nombres se han utilizado en la segunda parte del

cuestionario, como se verd mas adelante. En el caso de las identificaciones territoriales,

21 E| cuestionario completo se puede consultar en el Anexo 2.
%2 De Federico de la Rua, A.; Redes de identificacion con Europa. Amistad e identidades de estudiantes
europeos; Tesis doctoral. Université de Lille/Universidad Publica de Navarra, 2003.
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se ha utilizado un «generador de nombres de territorios de identificacion ». El

generador queda recogido en la pregunta:

¢Existen una o varias localidades (como una ciudad, un pueblo o una provincia), regiones, paises u
otros territorios (como Europa o América Latina) que estén relacionados con su vida, con los que se
sienta ligado o que considere importantes para definirse, para identificarse? Si es asi, ndmbremelos y

digame cudl es el vinculo que tiene con ellos (nacimiento, residencia, familia, etc.).

Pese a que el generador es similar, en el cuestionario realizado por De Federico
existe un listado con el tipo de relacion que se tiene con cada territorio, dado que la
investigacion utilizo un cuestionario autoadministrado. En el presente caso, dado que se
trata de una entrevista personal, resulta tedioso pedir al sujeto que, para cada territorio
que nombre, elija entre un conjunto de categorias cuales son las relaciones que tiene,
por lo que se anotaron y registraron todos estos vinculos y, posteriormente, se
trasladaron a un listado de caracteristicas similares al empleado por De Federico, donde
se recogian relaciones como lugar de nacimiento, lugar de residencia, lugar donde se
tienen amigos, lugar donde se tiene familia, lugar donde se ha vivido una temporada,
etc. ElI motivo para incluir el generador de territorios de identificacion es que con él no
se impone a los encuestados ni los territorios con los que supuestamente se identifican,
ni el nimero de éstos, ni sus combinaciones, “imposiciones” que vienen dadas
habitualmente en los grandes sondeos, como por ejemplo los Eurobarémetros. Se queria
contrastar si los territorios que se nombran libre y espontadneamente son los mismos por

los que preguntan estas grandes encuestas.

Tras este generador, la primera seccion de la primera parte incluye diversas
preguntas extraidas de los Eurobarémetros y del International Social Survey Program
(ISSP) de 1995 que versan sobre diferentes aspectos de las identificaciones territoriales:
por un lado, se pregunta el grado en que el entrevistado se siente ligado a su
ciudad/provincia, region, pais y la UE, el orgullo de pertenecer a estos territorios, la
consideracion actual y futura tal y como se ha visto anteriormente y el grado de cercania
hacia diversos colectivos, desde los ciudadanos de su localidad hasta diversas
nacionalidades extracomunitarias y etnias; por otro, el sujeto evalla cuales son los

elementos que siente como mas relevantes para identificarse con Espafia y con la UE y
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cuéles son los aspectos que cree mas importantes para considerar que alguien tiene su

misma nacionalidad.EI

La segunda seccion de esta primera parte del cuestionario esta formada por
preguntas para evaluar la actitud hacia la UE. En primer lugar, se pide al entrevistado
que rememore el afio en que Espafa ingres6 en la Comunidad Econdémica Europea, qué
recuerdos tiene de ese momento, como se sintid y qué opin6 de este hecho y cémo
evalla los 18 afios transcurridos desde entonces. Se trata de una pregunta abierta que,
por un lado, sirve de transito entre la primera y la segunda parte del cuestionario, para
que el cambio de contenidos no sea tan brusco y, por otro, esboza las representaciones
sociales que tiene el sujeto sobre el objeto de estudio, la Union Europea. Estas
ba]

representaciones pueden influir de manera relevante en las actitudes politicas.

A continuacién le preguntaré por algunas cuestiones relacionadas con la Union Europea. Me gustaria
que empezara contandome cémo valora el hecho de que Espafia forme parte de la Union, qué
sentimientos tiene hacia ella, qué pensd cuando nuestro pais ingresé en 1986, qué expectativas tenia

sobre este asunto y si su opinion sobre la UE ha cambiado desde entonces.

Tras esta primera aproximacion, se incluyen preguntas extraidas de los
Eurobarometros, algunas ya vistas al hablar del analisis dindmico, a las que se afiaden
otras como qué significa para el sujeto la UE o qué sentimiento le provoca referirse a
ella; también se interroga sobre los conocimientos que tiene el entrevistado sobre las
instituciones de la UE, la confianza que declara hacia ellas, como se informa de las
noticias sobre la Union y qué aspectos conoce de la ciudadania europea. Los
conocimientos sobre la UE extraidos de estas preguntas, junto al consumo de medios y

la participacion social en diferentes asociaciones, se emplean para construir una escala

%% De estas preguntas hablaremos en detalle en el epigrafe 6.2.2.2. sobre la creacién de escalas de
identificacion con Espafia y Europa.

24 El analisis de las representaciones ha sido empleado en diversas investigaciones europeas. En un
estudio realizado en Francia, Gran Bretafia y Alemania, Hilton, D.J. et al., han descubierto como las
representaciones sociales de diversos hechos histéricos acaecidos en Europa el pasado siglo XX
correlacionan con las identificaciones nacionales y europeas en estos paises (“Social representations of
history and attitudes”, en Breakwell, G.M. y Lyons, E.; Changing European identities; Butterworth-
Heinemann, Oxford, 1996, pp. 275-296). En Italia, un estudio realizado a los jévenes muestra, por que las
diferentes representaciones que se tienen de la democracia estan relacionadas con el mayor o menor grado
de sentimiento europeista (Bettin, Lattes, G.; “Verso una comune identita europea: le appartenenze
difficili”, en Bettin Lattes, G. (ed.), Giovani, jeunes, jévenes. Rapporto di ricerca sulle nuove generazioni
e la politica nell’Europa del sud; Firenze University Press, Florencia, 2001, pp.567-283. En Espafia, Diez
Medrano incluy6 varios items para analizar las imagenes que los encuestados tenian del pasado reciente,
de Espafia y de Europa (Diez Medrano, op. cit.).
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de “experto tedrico” con la que contrastar la hipotesis enunciada al principio del

capitulo.

La tercera seccion dentro de este primer bloque se centra en la familiaridad que
tiene el individuo con otros paises de la UE y sus residentes, para ello se pregunta por
cuantos viajes y/o estancias se han realizado y si se tienen relaciones con personas de
otros paises comunitarios. Estos items se emplean para crear una escala de “experto
practico”, es decir, un indice para establecer en qué grado esta familiarizado el sujeto
con la Union Europea a través de su experiencia personal, pues la hipotesis de
investigacion considera que, aquellos que tienen mas relaciones con personas de otros
paises comunitarios y/o han viajado méas a ellos y por més tiempo, tenderan a
identificarse en mayor medida con la UE y a tener actitudes mas positivas hacia ella. Se
relaciona entonces estos aspectos con el componente emocional de las actitudes.
Ademas, aquellas personas que puntdan alto en esta escala pueden ser percibidos por
otros miembros de su red como “expertos” en la UE. Este tipo de preguntas se han

sl

incluido en otras investigaciones: por ejemplo, Sousa™= considera que las personas que

viajan a otros paises tienen unas representaciones sociales sobre la UE méas complejas
que el resto, y De Rosa@utiliza como variables importantes para analizar las diferentes
representaciones sociales sobre la UE la frecuencia de los viajes al extranjero, la

duracion de dichas estancias y el conocimiento de lenguas extranjeras.

Por ultimo, la cuarta seccién se dedica a diversos aspectos relacionados con el
ambito publico y, por tanto, la politica. En primer lugar, se pide al sujeto que se
autoposiciones en una escala del 1 al 10, siendo el 1 la extrema izquierda y 10 la
extrema derecha. A continuacion se le pregunta en qué medida esta interesado por la
politica y los dos items con las que se construye el indice de movilizacion cognitiva, ya
explicados. También forman parte de este apartado dos preguntas para crear un indice

bl

de postmaterialismo. indice se construye sumando cuantas opciones

% Sousa, E.S.; “Components of social identity or the Achilles Heel of the fiedl in the case of European
integration?”, en Breakwell, G.M. y Lyons, E.; op.cit.; pp. 315-328.

% De Rosa, A.S.; “Reality changes faster than research: National and Supranational identity in social
representations of the European Community in the context of changes in international relations”, en
Breakwell, G.M. y Lyons, E.; op. cit., pp. 381-404.

2" as preguntas han sido tomadas de Diez Medrano, J., Garcia-Mon, B. y Diez Nicolas, J.; “El
significado de ser de izquierdas en la Espafia actual”; REIS, n° 45, Madrid, 1989, pp. 9-41, autores que a
su vez se basan en el trabajo de Inglehart, R.; The silent revolution; Princeton University Press, Princeton,
1977. Esta pregunta también ha sido incluida en algunas ocasiones en los Eurobarémetros.
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postmaterialistas (respuestas 2 y 4) elige el entrevistado como primer y segundo
objetivo social, tomando valores entre 0 y 2: de este modo, las personas
postmaterialistas punttan 2, las materialistas puntdan 0 y los sujetos con posiciones

mixtas puntdan 1.

A continuacién le voy a leer una serie de objetivos sociales que el pais ha conseguido en los Ultimos
afios. Digame cuéles consideran que son el primer y el segundo objetivo mas importantes, por los que
cree que deberia luchar Espafia para mantenerlos.
1. Mantener el orden en el pais
Dar a la gente mayor participacion en las decisiones importantes del gobierno

Luchar contra la subida de precios

2
3
4. Proteger la libertad de expresion
5. No contesta

6

No sabe

Tambien se pide informacion sobre las asociaciones civiles en las que participa el
entrevistado, desde asociaciones de caracter benefico, cultural, ecologista, etc. hasta
sindicatos y partidos politicos. La implicacion en la esfera publica es una caracteristica
de las personas que ocupan posiciones en el centro social, segin la clasificacion de
Galtung ya vista. De hecho, este autor llama a la participacion en estas asociaciones la
“participacion social secundaria” y al consumo de medios de comunicacion la
“participacion social terciaria”.ﬁI El consumo de medios es, de hecho, el dltimo
elemento estudiado en esta parte. Se pregunta con qué frecuencia se informa a través de
la radio, television y prensa y de qué ambito son estos medios (local, regional, nacional,
bal

internacional). La distincion de Merton=“entre el consumo diferenciado de medios que
realizan los influyentes localistas y cosmopolitas puede ser aqui pertinente, ya que las
noticias sobre la Unién Europea son mas frecuentes en los medios de ambito nacional e
internacional (aunque éstos son poco consumidos, en general, por la poblacién) que en
los locales y regionales y se tratan con mayor profundidad en los medios escritos que en

los audiovisuales.

%8 Galtung, J.; "Foreign policy opinion as a function of social position”, en Journal of Peace Research, 3-
4, 1964, pp. 206-231.

» Merton, R.K.; Teoria y estructuras sociales; FCE, México, 1995, cap. XII. Articulo original: “Patterns
of influence. A study of interpersonal influence and communication behavior in a local community”, en
Lazarsfeld, P. y Stanton (eds.), Communication Research 1948-49; Harper and Brothers, Nueva York,
1949,
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La segunda parte del cuestionario esta dedicada a la red personal del individuo.
Se han utilizado varios generadores de nombres, para crear la red de relaciones mas
intimas del sujeto y para disefiar la red de discusion politica. EI motivo por el que se ha
decidido investigar dos tipos de redes se basa en la constatacion, por parte de los
estudios de sociologia politica, de que las orientaciones politicas dependen del contexto
social del individuo. Por ejemplo, la investigacién de Berelson et almse enfoco hacia el
estudio del voto, pero sus conclusiones se pueden ampliar a las actitudes politicas en
general. La familia tiene un rol importante en este proceso, hasta el punto de observar
una especie de “voto hereditario” ya que la mayoria de las personas contintan la
tradicion familiar de voto. Por otro lado, los amigos y compafieros de trabajo no son un
apifiamiento cerrado, sino que ponen en contacto al sujeto con otras redes de relaciones
sociales que afectan su comportamiento politico. Aunque Berelson y sus colegas
preguntaron a los encuestados Unicamente por sus tres amigos y tres compafieros mas
intimos (personas que serian nombradas en el primer generador de nombres), resulta
interesante averiguar si esas relaciones son los Unicas o existen otras, con las que se
mantienen relaciones menos intimas y normalmente menos frecuentes, pero con las que
también se habla de politica y, por tanto, podrian influir en las actitudes y opiniones del
entrevistado. Ello se justifica porque, como Lazarsfeld y Katz@habl’an observado poco
antes, los contactos frecuentes no son sinénimo de influencia, hay que tomar en
consideracion también la valoracion que se hace de la competencia y la confianza de los

mentores en los asuntos publicos.

Los tres primeros generadores de nombres forman, conjuntamente, la red de
relaciones mas intimas de ego. Se pregunta al entrevistado por las personas con las que
hablaria de un problema importante, a las que se pediria consejo antes de tomar una
decision relevante y a las que se pediria dinero. En principio, al sujeto no se le limita el
namero de nombres que puede decir pero, por motivos de economia, si en conjunto se
nombra a mas de ocho personas en estas tres preguntas, se pide que limite los

B2

mencionados a ocho, circunstancia que ocurrié en pocas ocasiones. — Estos generadores

% Berelson, B.R., Lazarsfeld, P.F. y McPhee, W.N.; Voting. A study of opinion formation in a
presidential campaign; University of Chicago Press, Chicago, 1954.

3! Katz, E y Lazarsfeld, P.F ,op. cit.

%2 practicamente, s6lo en los casos en que los entrevistados forman parte de una familia, con més de seis o
siete miembros, ocurria el hecho de que se nombrara a mas de ocho personas, y ni siquiera sucedia en
todos los casos en que el sujeto tiene este tipo de familia.
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son una adaptacion de algunos de los desarrollados por Fischer para el Northern

California Community Study (NCCS).E‘La formulacion exacta es la que sigue:

1) Si tuviera un problema personal importante, sea en el ambito sociolaboral o sea en el afectivo-

familiar, ¢con quién hablaria sobre ello? Digame el nombre y el primer apellido de esa/s persona/s.

2) Si tuviera que tomar una decision importante, sea en el ambito sociolaboral o sea en el afectivo-
familiar, ¢a quién le pediria consejo? Digame el nombre y el primer apellido de esa/s persona/s. Una

misma persona puede haber sido ya nombrada en la pregunta anterior.

3) Si se viera en un apuro, ¢a quién le pediria prestada una importante suma de dinero? Digame el
nombre y el primer apellido de esa/s persona/s. Una misma persona puede haber sido ya nombrada en

las dos preguntas anteriores.

El Gltimo generador es original de esta investigacion, con él se pretende que el
entrevistado nombre a las personas con las que suele hablar con cierta frecuencia de
politica. En su concepcion original, el generador preguntaba con quién se habla de
asuntos comunitarios, pero el pre-test mostro que los sujetos contestaban que no hablan
de estos temas 0 s6lo de manera tangencial y con poca frecuencia, por lo que se decidio
ampliar la pregunta e incluir todos los ambitos de la politica, desde la local hasta la
internacional, en el entendido de que, en las pocas ocasiones en que la Union Europea
sea el objeto de debate, sera con personas con las que se habla habitualmente de otros

ambitos politicos.
El generador, en su primera version, decia:

Volvamos ahora al tema de la Unién Europea. Me gustaria que recordara con qué personas habla en
alguna ocasion de temas de la actualidad politica en la que se mencionan asuntos europeos (el euro, la
politica agricola, los fondos estructurales para construir carreteras, etc.) o de aspectos relacionados
con otros paises miembros de la UE (lengua, tradiciones, gastronomia...).Es probable que algunas de
estas personas hayan sido mencionadas anteriormente, pero otras puede que sean conocidos con los
que el contacto sea menos frecuente 0 menos intimo. Me gustaria que me dijera si alguna de esas
personas fue mencionada anteriormente y si existe alguna persona méas que aun no ha sido nombrada.

Si es asi, digame el nombre y su primer apellido.

%% para una descripcion detallada de éste y otros generadores, cfr. Requena Santos, F.; op. cit., cap. 4.
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Tras la modificacion, quedd como sigue:

Hablemos ahora de politica. Me gustaria que recordara con qué personas habla en alguna ocasion de
temas de la actualidad politica, bien sea de ambito local, nacional o internacional. En el caso de la
politica internacional, puede que en algunas ocasiones se mencionen asuntos europeos (el euro, la
politica agricola, los fondos estructurales para construir carreteras, etc.) o de aspectos relacionados
con otros paises miembros de la UE (lengua, tradiciones, gastronomia...). Es probable que algunas de
estas personas con las que habla de politica hayan sido mencionadas anteriormente, pero otras puede
que sean conocidos con los que el contacto sea menos frecuente 0 menos intimo. Me gustaria que me
dijera si alguna de esas personas fue mencionada anteriormente y si existe alguna persona mas que

aun no ha sido nombrada. Si es asi, digame el nombre y su primer apellido.

Como en el caso de la red méas intima, en principio no se limité el nimero de
personas que el entrevistado podia mencionar pero, si enumeraba mas de cinco personas
nuevas (no nombradas anteriormente con los otros tres generadores) se pedia que
restringiera a cinco los nombrados. Por tanto, trece personas son el maximo que podia

mencionar ego entre todos los generadores.

A continuacion se pedia al entrevistado que sefialara todas las posibles
relaciones que le unian con cada uno de los mencionados, con lo que posteriormente se
pudieron cuantificar las relaciones multiples que se comentaran en los resultados. Las
relaciones con las personas nombradas en los tres primeros generadores fueron
clasificadas como “intimas” de ego, mientras que, para el cuarto generador, se pidi6 al
sujeto que calificara su grado de intimidad con cada mencionado. Para todas las
relaciones se preguntd hace cuanto tiempo que se conocen, con qué frecuencia se ven en
persona, con qué frecuencia mantienen contacto no personal (correo, teléfono, etc.) y a
qué distancia viven —esta Ultima pregunta es relevante para establecer el grado de
localismo-cosmopolitismo del sujeto-. Por Gltimo, se pidié al individuo que indicara si

cada par de nombres se conoce entre si y qué grado de intimidad tienen.

La tercera parte del cuestionario, la més breve, pregunta al entrevistado una serie
de atributos sociodemograficos clasicos: lugar de nacimiento, edad, sexo, estado civil,

tenencia o no de hijos, nivel educativo, ocupacion, nivel de ingresos de su ocupacion y

% En el estudio de la NCSS se obtiene una submuestra a la que se pregunta por toda la informacién que
acabamos de mencionar pero, dado que nuestra muestra es mas reducida porque tiene menos generadores
que la NCSS, se ha pedido dicha informacién para todos los alteres.
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del hogar y habitat. Adicionalmente, en el caso de los entrevistados de la zona de tercer
orden, se preguntdé algunos datos de las  personas mencionadas dado que,
probablemente, alguna de ellas no iban a ser entrevistadas —otras podian haber sido
nombradas con anterioridad por otros miembros de la red y, por tanto, haber sido ya
entrevistadas-. Concretamente, se les pidid que dijeran la edad, sexo, lugar de

nacimiento, estado civil, nivel educativo y ocupacion de sus relacionados.

Antes de pasar a los resultados de la investigacion, se hace necesario un breve
comentario de los programas utilizados para este analisis. Para la primera parte, que
utiliza datos de los Eurobarometros, se ha empleado el paquete estadistico SPSS para
realizar los analisis de regresion lineal multiple y regresién logistica. La segunda parte
incluye algunos analisis estadisticos “clasicos” -realizados también con el programa
SPSS- como anélisis factoriales para crear las escalas de experto tedrico y practico y las
escalas de identificacion con Espafia y Europa, asi como correlaciones de Pearson y
Spearman y andlisis de regresion lineal multiple. También se ha utilizado el programa
MUDFOLD (Multiple UniDimensional unFOLDing), desarrollado por Van Schuur y
Post, para crear una escala de despliegue de localismo-cosmopolitismo a partir de las
preguntas del cuestionario en que se pedia al individuo definir hasta qué punto esta

ligado a su ciudad/pueblo, region, paisy la UEE"I

Por ultimo, para el analisis reticular se
han empleado los programas Ucinet y Pajek, el primero para la creacion de diferentes
medidas de centralidad, proximidad, prestigio, etc. que se explicardn mas adelante y el
segundo para la visualizacion de las redes. Asimismo, el paquete estadistico Sphinx se
ha empleado para visualizar la distribucion de los sujetos en un espacio bidimensional
creado por cada par de identificaciones, nacional y europeo, como se detallara en el

préximo capitulo.

% Agradecemos al profesor W. H. van Schuur el facilitar gratuitamente el software necesario para crear
estas escalas. Para una explicacién detallada de la teoria en la que se basa este autor, cfr. Van Schuur,
W.H.; “Nonparametric IRT Models for Dominance and Proximity Data”, en Wilson, M, Engelhard, G. y
Draney, K. (eds.), Objective measurement: theory into practice, vol. 4; JAIl Press Ltd, Londres, 1997, pp.
313-332. La escala resultante fue comparada con una escala creada a partir de los datos de la muestra
espafiola del EB 58.1 y las puntuaciones eran similares en los individuos que respondian de igual forma
en el Eurobarémetro y en las redes.
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6. ANALISIS Y RESULTADOS

En este capitulo vamos a seguir la estructura del anterior, comenzando, por tanto, por el

analisis dinamico con las bases de datos de los Eurobarémetros entre 1989 y 2002, para

posteriormente mostrar los resultados del analisis de redes.

6.1. LA DIFUSION DE UNA ACTITUD POSITIVA HACIA LA UE

Y LA IDENTIFICACION CON EUROPA

En primer lugar, se recuerda cuales son las hipotesis que se quiere contrastar con este

analisis. Se considera que las actitudes positivas y la identidad europea son una

innovacion que se difunde gradualmente desde las posiciones mas centrales de la

estructura social hacia las posiciones mas periféricas, empleando la escala de posicion

social de Galtung para situar a los sujetos en uno u otro lugar.

i

Por tanto, se quiere comprobar que:

(i)

(ii)

(iii)

(iv)

La actitud favorable a la UE y la identificacion con Europa se relacionan
positivamente con la escala de posicion social de Galtung.

Dado que la actitud favorable y la identidad europea son innovaciones que
siguen un proceso de difusion, los andlisis dindmicos tienen mayor poder
explicativo que los estaticos para estudiar los factores que inciden en el
desarrollo de estas actitudes e identidad.

Por ello, las variables temporales se relacionan positivamente con las
variables independientes, es decir, el efecto de las variables predictoras
aumenta, ceteris paribus, con el efecto temporal, con respecto al afio de
referencia de cada modelo.

Por dltimo, cabe suponer que la dimension temporal serd mas apreciable

cuanto mas largo es el periodo de tiempo transcurrido entre las diferentes

1 E. Recchi ha mostrado, para el caso de los estudiantes italianos y, sobre todo, para los franceses, la
relacion entre centralidad social y actitudes europeistas (Recchi, E.; “Il legame con il territorio tra
sradicamento e bricolage”, en Bettin Lattes, G. (ed.), Giovani, jeunes, jovenes. Rapporto di ricerca sulle
nuove generazioni e la politica nell’Europa del sud; Firenze University Press, Florencia, 2001, pp. 535-

556).
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encuestas, por lo que las diferencias en el poder explicativo de los modelos
estaticos y dindmicos seran mas acusadas cuantos mas afios existan entre los

diferentes Eurobarémetros.

En las péginas que siguen se muestran los resultados de los andlisis de regresion
logistica y lineal con distintas variables independientes sobre las variables dependientes.
La seleccidn de las variables ha seguido un criterio sustantivo, es decir, se han incluido
las variables independientes en funcion de las hipdtesis de investigacion mas que en
funcion de su capacidad de prediccion estadistica significativa. Existen tres modelos que
no tienen en cuenta las variables temporales (modelos 1, 2 y 3) y otros tantos que
incluyen el factor tiempo (modelos 4, 5y 6). El objetivo de los modelos dindmicos que
se incluyen a continuacion es evaluar los efectos a través del tiempo de las diferentes
variables  independientes, tanto actitudinales como sociodemograficas vy
socioecondmicas, sobre la actitud hacia la Unién (anlisis de regresion logistica) y la

identificacion con la UE (analisis de regresion lineal).

El primer modelo incluye Gnicamente alguna de las variables que se han calificado
genéricamente como de “actitudinales”, sea referido al componente cognoscitivo o al
afectivo, para diferenciarlas de aquellas que tienen un caracter econdémico o
demografico y no incluyen actitudes, variables que aparecen en distintos
Eurobarémetros a lo largo del tiempo y que se relacionan con componentes
emocionales, cognitivos y/o evaluativos de las actitudes hacia la Unién. El segundo
modelo afiade a estas variables cuatro factores sociodemogréaficos/socioeconémicos: la
posicion politica, a través de dos variables dummy, la movilizacion cognitiva y la escala
de posicion social. Se trata, por tanto, de modelos jerarquicos, porque el modelo

segundo incluye al primero, al igual que el modelo quinto incluye al cuarto.

El tercer modelo (y el sexto en su version dindmica) elimina del analisis de
regresion la escala de Galtung e incorpora siete de sus ocho componentes de manera
independiente. Ello se debe a dos motivos: por un lado, la inclusion por separado
pretende observar si todos los elementos de la escala muestran el mismo tipo de relacion
con la variable dependiente. Hay que tener en cuenta que, por ejemplo, las personas que
viven en el habitat rural y/o trabajan en el sector primario (y que punttan 0 en la escala

por cada uno de estos factores), se han visto beneficiados por cuantiosas ayudas a través
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de los diversos fondos comunitarios y, muy especialmente, a través de la Politica
Agraria Comun. Por ello, puede que, por ejemplo, la relacién con las actitudes hacia la
UE sea negativa para estos dos factores, mientras que el nivel educativo o el sexo
tengan una relacion positiva (los mas educados y los hombres con una posicion mas

favorable que los que tienen un menor nivel educativo y las mujeres).

El segundo motivo por el que se ha decidido separar los componentes es que no
se ha incluido la variable “ingresos” en el modelo. Hay que tener en cuenta que todas
las regresiones lineales se han realizado con el método listwise, que implica que solo se
incluyen el analisis que los casos que tienen respuesta para todas las variables, sin casos
perdidos. Desgraciadamente, un alto porcentaje de personas no responden a la pregunta
de cuéles son los ingresos de su ocupacion y/o de su hogar, por lo que el segundo
modelo, que incluye la escala de Galtung con todos sus componentes, tiene una muestra
mucho menor que el modelo primero vy el tercero, en los que los valores perdidos son
mucho menores.lz| Las otras dos opciones son el método pairwise, que utiliza todos los
casos disponibles para cada par de variables, o bien reemplazar los casos perdidos por la
media. El problema del método pairwise es que, aunque emplea toda la informacion
disponible, cada coeficiente de regresion se basa en una submuestra diferente, por lo
que resulta arriesgado comparar la fuerza predictiva de cada variable con el resto. En
cuanto a la sustitucion por la media, puede ser una opcion recomendable cuando los
casos perdidos son pocos pero cuando son numerosos —como en este analisis- se acentla
la influencia de las respuestas “moderadas” y se acentuan las “extremas” lo que
desvirtuaria la escala de posicion de Galtung.EI Como la pregunta que tiene un alto
porcentaje de no respuesta es la de los ingresos, se ha decidido eliminar del tercer
modelo, manteniendo el resto de los factores que conforman la escala. En la regresion
logistica, que asigna a cada caso observado la probabilidad O o 1 de la variable
dependiente, sélo se utilizan los casos para los que haya datos en todas las variables
independientes, se trata, por tanto, de un meétodo similar al listwise de la regresion

lineal.

2 Ademés, s6lo las personas activas y empleadas forman parte de esta escala, por lo que jubilados,
desempleados, amas de casa y estudiantes quedan fuera del analisis en el modelo que incluye el indice de
Galtung. Para una explicacion detallada de la construccion del indice, cfr. capitulo 3.

% Buckingham, A. y Saunders, P.; The survey methods workbook; Polity Press, Cambridge, 2004, pp. 277-
78.
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En el anélisis de regresion logistica binaria, cuya variable dependiente es la actitud
hacia la UE, para cada modelo se recoge la chi-cuadrada con su significacién para los
grados de libertad del modelo, una medida que sirve para valorar la bondad de ajuste del
modelo. También se incluye la llamada Pseudo-R? similar al coeficiente de
determinacion mdaltiple R que se utiliza en la regresion lineal, aunque con menor
capacidad discriminante que éste.EIAdemés, se compara la mejora en el chi-cuadrado de
los modelos dinamicos con respecto a los transversales, comparacion que es posible
dado que se trata de modelos jerarquicos, es decir, los dinamicos incluyen todas las
variables de los estaticos y afiade la dimension temporal . En el andlisis de regresion
lineal, cuya variable dependiente es la identificacion con la Union, para cada modelo se
recogen el estadistico F, el coeficiente de determinacién (R%) y dicho coeficiente
corregido, una correccién a la baja de la R? que se basa en el nimero de casos y de
variables independientes, pues los Gltimos modelos analizados incorporan un ndmero
considerable de variables y, por ello, los valores de R® pueden ser optimistas. Los
coeficientes de regresion son los coeficientes estandarizados Beta, con una significacion
de * p<0,05 ** p<0,01 *** p<0,001.

Los resultados se han ordenado para mostrar primero los analisis que tienen una
mayor separacion temporal y, a continuacion, los que tienen pocos afos de diferencia
entre los distintos sondeos. En los modelos dinamicos, la constante es el valor que toma
la variable dependiente en el afio de referencia, afio que esta presente en todas las tablas
entre paréntesis debajo de las variables temporales.

* La Pseudo-R? se calcula aplicando la férmula: chi-cuadrado/(chi-cuadrado+n). La medida fue propuesta
por Aldrich y Nelson y sus valores oscilan entre 0 y 1, aunque no tiene la misma capacidad de
discriminacion y explicacion de la variabilidad tan precisa como el coeficiente R? de la regresion lineal.
Para una explicacion detallada de las diferentes medidas que valoran la bondad de ajuste del modelo, cfr.
Jovell, AJ.; Analisis de regresion logistica; CIS, Serie Cuadernos Metodologicos, Madrid, 1995, pp. 76 y
sS.
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6.1.1. La actitud hacia la UE

El analisis de regresion logistica binaria emplea una variable dicotomica que define dos
grupos, en este caso el grupo que tiene una actitud positiva hacia la UE (valor 1) y el
grupo que tiene una actitud negativa (valor O).EI Su finalidad es pronosticar la
pertenencia de un individuo a uno de los dos grupos a partir de una serie de variables
independientes y los pronosticos siempre se refieren a la categoria codificada con el
valor mayor (actitud favorable).ElEn la regresion lineal la estimacion de parametros se
lleva a cabo a través del método de minimos cuadrados, mientras que en la logistica se
utiliza el método de maxima verosimilitud, de modo que los coeficientes que estiman el
modelo hacen a los datos “maés verosimiles”. El concepto de proporcién es importante
porque establece una diferencia fundamental entre el modelo de regresion lineal y el
logistico: en la regresion lineal se predice el valor medio de la variable dependiente a
partir de una o mas variables independientes, mientras que los modelos de regresion
logistica permiten predecir la proporcion de una de las dos categorias de la variable

dependiente en funcién de una o mas variables independientes.

En la ecuacion de regresion lineal, el valor del coeficiente de regresion asociado
a una variable independiente representa la cantidad de cambio en los prondsticos por
unidad de cambio en la variable independiente. En el modelo de regresion logistica no
ocurre esto. En este caso, suponiendo que la variable Y puede tomar sélo dos valores (0
y 1) y que ambos son exclusivos entre si, dividiendo la probabilidad de uno de los
sucesos por su probabilidad complementaria se obtiene un cociente que se conoce como
la ventaja (odds) del suceso Y=1 frente al suceso Y=0. La ventaja de un suceso es el
cociente entre la probabilidad de que el suceso ocurra y la probabilidad de que no
ocurra. Tomando el logaritmo neperiano de la ventaja se obtiene su transformacién
logit, que se ajusta a un modelo de regresion lineal. Por tanto, el coeficiente de
regresion de un modelo logistico puede interpretarse como el cambio que se produce en
la transformacion logit (en el logaritmo de la ventaja del suceso Y=1) por cada unidad

de cambio que se produce en la variable independiente. Estos coeficientes son los que se

® Para una explicacion sencilla del modelo de regresion logistica, cfr. Pardo Merino, A. y Ruiz Diaz,
M.A.; SPSS 11. Guia para el andlisis de datos; Ed. McGraw Hill, Madrid, 2002, cap. 28. Para un estudio
mas detallado, cfr. Jovell, A.J., op. cit.

® El punto de corte que establece SPSS por defecto es 0,5, pero el investigador puede establecer otros para
aumentar el porcentaje de pronésticos acertados.
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incluyen en la primera columna de cada uno de los modelos que se presentan en este
epigrafe (columna B). Hay que tener en cuenta que los coeficientes del modelo de
regresion logistica estan expresados en la métrica original de las variables y n o es

posible tipificar los coeficientes para valorar la importancia relativa de las variables.

Sin embargo, es més intuitivo interpretar directamente el cambio en las ventajas
y no en los logaritmos de las ventajas. Por ello, se suele mostrar el valor exponencial de
los coeficientes de regresion, dado que una ventaja se puede expresar en términos de
potencias del nimero e. La tercera columna del modelo, Exp(B), expresa el cambio
proporcional de la ventaja en término de un cociente, a este cambio proporcional se le
denomina razon de las ventajas (odds ratio), porque es el resultado de dividir dos
ventajas. Y se interpreta en términos del cambio proporcional (ya sea aumento o
disminucion) que se produce en la ventaja del suceso de interés (en este caso, la actitud
positiva) por cada unidad de cambio que se produce en la variable independiente. La
columna Exp(B) se interpreta, de manera resumida, como sigue: La razon de las
ventajas vale 1 (y su correspondiente coeficiente de regresion vale 0) cuando la variable
independiente no produce ningun efecto sobre la ventaja de un suceso; la razon de
ventajas es mayor que 1 (y su correspondiente coeficiente de regresion es mayor que 0)
cuando un aumento de la variable independiente lleva asociado un aumento de la
ventaja del suceso; por ultimo, la razon de las ventajas es menor que 1 (y su coeficiente
es menor que 0) cuando un aumento en la variable independiente conlleva una
disminucién de la ventaja del suceso. A lo largo de este epigrafe, utilizando los datos
de los andlisis realizados, se incluyen algunos ejemplos de probabilidad de mantener

una actitud positiva hacia la UE segun una serie de variables.

Por ultimo, la segunda columna del modelo corresponde al estadistico de Wald,
que examina la hipédtesis de si los coeficientes son iguales a 0 y se sigue una
distribucion x2. El nivel de significacion esta indicado entre paréntesis. Cuando el nivel
critico (Sig.) asociado al estadistico es menor que 0,05, se puede rechazar la hipdtesis
nula y concluir que la correspondiente variable independiente esta significativamente

relacionada con la variable dependiente.
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Los cuadros 6.1.1.a) y 6.1.1.b) recogen los modelos cuyas variables
independientes tienen un mayor periodo temporal entre el afio de referencia y las
sucesivas encuestas: la pregunta sobre el grado de satisfaccion del funcionamiento de la
democracia espafiola y la sensacion que provocaria la repentina desaparicion de la
Unidn, ambas tienen como afio de referencia 1989, aunque la primera fue incluida en los
EB de 1999 y 2002 y la segunda en 2001. Las variables sobre el grado de satisfaccion
con el sistema democréatico -el espafiol y el europeo, que se vera posteriormente- son
variables categdricas que, en el analisis de regresion logistico, se incluyen en el modelo
con cada categoria por separado y tomando como referencia una de las categorias de
respuesta -puede elegirse la primera o la ultima-, por ello, los coeficientes B y Exp (B)
se calculan para cada categoria independientemente y siempre en comparacion con la
categoria de referencia, por lo que no existe un coeficiente que evalue la variable como
un todo. Por ello, por motivos de claridad expositiva se ha preferido introducirlas en el
analisis como variables cuantitativas, que van de menor a mayor satisfaccién. Se ha
obrado de manera similar con la imagen que se tiene de la UE, con un continuum que va
de la imagen méas negativa a la mas positiva. En cambio, la pregunta sobre qué
sensacion produce la desaparicion de la Union Europea se ha preferido introducir en el
analisis como la variable categdrica que es, utilizando como categoria de referencia la
respuesta “me sentiria aliviado”, con la que se compararan las otras dos categorias,
“indiferente” y “me daria pena”. La variable sobre la identidad europea, como ya se
comento en el capitulo metodoldgico, se utiliza como una variable de escala de menor a

mayor europeismo.

A la vista del primer cuadro, se pueden extraer algunas conclusiones generales:
en primer lugar, el estar satisfecho con el sistema democratico espafiol —variable
actitudinal- correlaciona positivamente con la actitud positiva hacia la Union, una
correlacion que, ademas, es muy significativa (p<0,001) y que se mantiene en todos los
modelos, tanto transversales como dindmicos, siendo el estadistico de Wald mejor en
dos de los tres modelos dindmicos (4 y 6) que en sus correspondientes transversales (1 y
3). La chi-cuadrada es significativa en todos los modelos (p<0,001), lo que indica la
bondad de ajuste de los seis modelos. La otra medida para valorar la adecuacion del
modelo, la Pseudo-R?, mejora en todos los casos en que se incluyen las dos variables
temporales, por lo que se puede concluir que resulta importante controlar por las

posibles variaciones temporales, hecho que también se comprueba al comparar la chi-
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cuadrada del modelo estatico con su correspondiente dindmico, que en todos los casos
tiene una significacion de p<0,001 para dos grados de libertad (los dos grados de las
dos variables temporales que se afiaden en el modelo dinamico, que son la Unica
diferencia con respecto al estatico). El signo positivo de estas variables muestra,

ademas, que su inclusion acentla el impacto de las otras variables del modelo.

La inclusion del primer grupo de variables sociodemograficas y
socioeconémicas en el modelo 2 mejora la Pseudo-R? respecto al modelo 1 -y la del
modelo 5 respecto al 4- y muestra una correlacion positiva de la escala de posicion
social de Galtung con la variable dependiente, una asociacion que se mantiene en el
modelo dinamico, aunque su significacion pasa de p<0,001 a p<0,05. EIl tercer modelo
transversal, en cambio, empeora la Pseudo-R? , que vuelve a cifras similares a la del
primer modelo, aunque tiene el interés de evidenciar cuéles son los factores mas
relevantes dentro de la escala de posicion social: el nivel de estudios correlaciona
positivamente con la variable dependiente, asi como la ocupacién en el sector
secundario o terciario, mientras que la ocupacion manual/no manual muestra una
asociacion negativa. Este fendmeno es interesante ya que muestra que las personas
ocupadas en tareas manuales (sean del sector econdmico que sean) muestran una actitud
positiva hacia la UE, y también aquellos empleados en el sector industrial o de
servicios. En todo caso, la significacion es de p<0,05 y no se mantiene en el modelo
dinamico (el sexto), que s6lo recoge como variable sociodemografica estadisticamente
relevante el nivel es estudios. EI modelo quinto, que recoge la satisfaccion con la
democracia, mas la movilizacién cognitiva, la posicion de Galtung, la posicion politica

y las variables temporales, es el que ofrece una mayor Pseudo-R?: 0,128.

A continuacidn se van a incluir dos ejemplos, tomados de la propia base de datos
de los Eurobarémetros, de qué probabilidades tienen dos individuos de tener una actitud
a favor de la UE, segln la puntuacion obtenida en las variables que forman parte del
segundo modelo incluido en el cuadro. Los coeficientes B se utilizan, al igual que en un
modelo de regresion lineal, para construir una ecuacion lineal y de esta forma obtener
los prondsticos. Posteriormente, se transforma a escala logistica para obtener las

probabilidades pronosticadas por el modelo.
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Cuadro 6.1.1.a) Coeficientes de maxima verosimilitud para el modelo logistico midiendo
la probabilidad de que una persona mantenga una actitud favorable a la UE

MODELOS TRANSVERSALES MODELOS DINAMICOS
Variables independientes B Wald Exp (B) B Wald Exp (B)
Modelo 1 Modelo 4
Constante -0,481 22,678 (***) 0,618 -1,010 80,088 (***) 0,364
Satisfaccion democ. espafiola 0,768 187,684(***) 2,156 0,790 185,059(***) 2,203
Afo 1999 1,047 95,395 (***) 2,849
Afio 2002 1,150 111,090(***) 3,158
(Ao de referencia 1989)
Chi cuadrada
Con el modelo base 202,186 (***) 376,686 (***)
Grados de libertad 1 3
Comparando modelos 174,500 (***)
Grados de libertad 2
Pseudo-R® 0,061 0,108
Modelo 2 Modelo 5
Constante -1,810 11,371 (**) 0,164 -1,857 11,113 (**) 0,156
Satisfaccién democ. espafiola 0,700 26,023 (***) 2,013 0,700 23,547 (***) 2,013
Afio 1999 1,324 19,850 (***) 3,757
Afio 2002 1,408 21,540 (***) 4,088
(Afo de referencia 1989)
Movilizacion cognitiva 0,048 0,166 1,049 0,066 0,293 1,069
Escala de Galtung 0,242 13,344 (***) 1,274 0,161 5,309 (*) 1,174
Posicién de centro 0,326 1,326 1,386 0,188 0,399 1,207
Posicion de izquierda 0,195 0,543 1,215 0,135 0,239 1,144
Chi cuadrada
Con el modelo base 43,924 (***) 82,448 (**+)
Grados de libertad 5 7
Comparando modelos 38,524 (***)
Grados de libertad 2
Pseudo-R® 0,072 0,128
Modelo 3 Modelo 6
Constante -0,357 1,221 0,700 -1,678 19,686 (***) 0,187
Satisfaccion democ. espafiola 0,723 71,579 (***) 2,061 0,746 70,374 (***) 2,108
Afo 1999 1,092 36,144 (***) 2,980
Ao 2002 1,408 54,254 (***) 4,088
(Afio de referencia 1989)
Movilizacién cognitiva -0,013 0,029 0,988 0,020 0,070 1,020
Posicién de centro 0,166 0,849 1,180 0,005 0,001 1,005
Posicion de izquierda 0,190 1,183 1,209 0,050 0,075 1,051
Edad 0,045 0,102 1,046 0,138 0,903 1,148
Sexo -0,046 0,120 0,955 0,037 0,073 1,038
Estudios 0,316 4,989 (*) 1,371 0,321 4,814 (*) 1,378
Ocupacién manual/
no manual -0,458 4,750 (*) 0,633 0,498 3,526 1,646
Ocupacion sector primario/
sector 2° 0 3° 0,318 4,012 (*) 1,375 -0,096 0,313 0,909
Habitat rural/urbano 0,139 0,641 1,149 0,105 0,339 1,110
Habitat gran ciudad -0,029 0,038 0,971 -0,020 0,017 0,980
Chi cuadrada
Con el modelo base 90,699 (***) 167,545 (***)
Grados de libertad 11 13

Comparando modelos
Grados de libertad
Pseudo-R’ 0,060

76,846 ()
2

0,106

Significacion: * p<0,05 ** p<0,01 *** p<0,001
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Asi, para un individuo que declara estar muy satisfecho con el sistema
democratico esparfiol, obtiene la maxima puntuacion en la escala de posicion social de
Galtung y en la de movilizacion cognitiva, y se declara de izquierdas —por tanto, puntta
0 en la variable de centro-, la probabilidad de mantener una actitud positiva hacia la UE
es 0,93, es decir, del 93%. El desarrollo de la formula es: Pr=-1,810+ 2,013 (3)+ 1,049
(4)+1,274 (8)+ 1,386 (0)+ 1,215 (1)

P(Y=1)=1/1+e™

Por su parte, una persona que responde que no estd nada satisfecho con el
sistema democrético, puntda 2 en la escala de Galtung (posicién periférica) y el minimo
en la movilizacion cognitiva y se declara de izquierdas, tiene una probabilidad de 0,25
de tener una actitud favorable a la UE, es decir, un 25%:

Pr=-1,810+ 2,013(0)+ 1,049(1)+ 1,274 (2)+ 1,386 (0)+ 1,215 (1)

P(Y=1)=1/1+e"™

El cuadro 6.1.1.b) recoge los modelos que incluyen la sensacion que produciria
la desaparicion de la UE. Esta variable actitudinal, de caracter afectivo, tiene una gran
capacidad predictiva en el modelo 1, cuando es la Unica variable, como muestra su alta
significacion en el coeficiente Wald (p<0,001) y los valores que toman sus categorias en
la columna Exp(B). Esta caracteristica se mantiene en el modelo 4, aunque pierde la
significacion en el modelo 2 y so6lo es de p<0,05 en el modelo 3. Los resultados son
mejores cuando se afiade la variable temporal, ya que en el modelo quinto tiene p<0,01
y en el sexto p<0,001. La chi-cuadrada muestra que la bondad de ajuste de los modelos
son significativas —salvo en el caso del modelo segundo-, y los modelos dinamicos son,
tanto por su valor absoluto como por su significacion, mejores que los transversales, lo
que se puede comprobar observando la chi-cuadrada de la comparacién de ambos
modelos, que siempre es significativa al nivel de p<0,001. La Pseudo-R?, por su parte,
se quintuplica cuando se afiaden las variables temporales, lo que demuestra la

pertinencia de incluir este tipo de factores en el analisis.

Analizando con mas detenimiento el significado de la variable categorica
“Sensacion si desaparece la UE”, en todos los modelos, salvo en el 2 (que es el unico,
por otra parte, cuya chi-cuadrada no es significativa), el cambio proporcional

-de incremento, dado que es un ndmero mayor de 1- en la variable dependiente es
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mayor en la categoria “me daria pena” que en la de “indiferente” con respecto a la
categoria de referencia, que es “me sentiria aliviado”, es decir, es mas probable que una
persona tenga una actitud favorable a la Unién cuando responde que se sentiria
indiferente si desaparece ésta que si dice que se sentiria aliviado, y méas adn si responde
que le daria pena. En el modelo 1, por ejemplo, la ventaja de la actitud favorable
aumenta, en el primer caso, 6,7 veces en la categoria “indiferente” y 13,1 veces en “me

daria pena” con respecto a la de referencia.

Al contrario que en el andlisis anterior, la inclusién de la posicion politica, la
movilizacién cognitiva y la escala de Galtung empeora el modelo, hasta el punto de que
la chi-cuadrada no es significativa. En este segundo modelo, Unicamente la variable
actitudinal se muestra como significativa, mientras que en el modelo quinto se le afiade
la variable temporal. En el modelo 3, la posicion politica resulta relevante,
especialmente ser de izquierdas (p<0,001), aunque también ser de centro (p<0,05).
Parece, por tanto, que las posiciones politicas mas conservadoras, controlando otras
variables como sexo, edad o estudios, tienen una actitud mas desfavorable hacia la UE
que las posiciones centristas o progresistas, sin embargo, cuando se incluye la
dimensién temporal (modelo 6) ambas variables pierden su significacion. En todo caso,
ni en el modelo 3 ni el 6 las variables sociodemograficas resultan relevantes. EI mejor
modelo, tanto por su chi-cuadrada como por la Pseudo-R?, es el cuarto, que Gnicamente
incluye la variable actitudinal y la dimensién temporal. Esta Pseudo-R?, (0,260) dobla a
la del mejor modelo del primer analisis de regresion, (0,128), por lo que se puede
sugerir que las variables actitudinales de caracter afectivo tienen una mayor capacidad
predictiva que las variables de caracter cognitivo, una hipotesis que parece confirmarse

estudiando los dos préximos analisis de regresion logistica.
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Cuadro 6.1.1.b) Coeficientes de maxima verosimilitud para el modelo logistico midiendo
la probabilidad de que una persona mantenga una actitud favorable a la UE

MODELOS TRANSVERSALES

MODELOS DINAMICOS

Variables independientes B Wald Exp (B) B Wald Exp (B)
Modelo 1 Modelo 4
Constante -1,904 22,092 (***) 0,149 -3,880 73,600 (***) 0,021
Sensacion si desaparece UE 65,338 (***) 139,499(***)
- Indiferente 1,910 21,424 (***) 6,756 2,194 24,797 (***) 8,970
- Me daria pena 2,576 38,937 (***) 13,148 3,806 70,112 (***) 44,958
Afio 2001 2,722 288,162(***) 15,204
(Afo de referencia 1989)
Chi cuadrada
Con el modelo base 82,658 (***) 493,377 (***)
Grados de libertad 2 3
Comparando modelos 410,719 (***)
Grados de libertad 1
Pseudo-R’ 0,055 0,260
Modelo 2 Modelo 5
Constante -2,651 5,131 (*) 0,071 -1,997 2,775 0,136
Sensacion si desaparece UE 4,411 10,752 (**)
- Indiferente 2,290 4,367 (*) 9,872 0,971 0,738 2,640
- Me daria pena 2,270 4,306 (*) 9,677 2,077 3,637 7,983
Afio 2001 2,682 40,716 (***) 14,613
(Afo de referencia 1989)
Movilizacién cognitiva 0,090 0,356 1,095 0,197 1,270 1,218
Escala de Galtung 0,088 0,966 1,092 -0,050 0,249 0,952
Posicion de centro 0,426 1,318 1,530 -0,211 0,250 0,810
Posicién de izquierda 0,182 0,283 1,200 -0,388 0,985 0,678
Chi cuadrada
Con el modelo base 11,963 68,765 (***)
Grados de libertad 6 7
Comparando modelos 57,072 (***)
Grados de libertad 1
Pseudo-R® 0,044 0,211
Modelo 3 Modelo 6
Constante -2,514 7,251 (**) 0,081 -3,112 9,411 (**) 0,045
Sensacion si desaparece UE 8,920 (*) 28,373 (***)
- Indiferente 1,679 6,144 (*) 5,358 1,439 3,670 4,215
- Me daria pena 1,942 8,136 (**) 6,974 2,727 12,554 (***) 15,293
Afio 2001 2,819 101,856(***) 16,762
(Afo de referencia 1989)
Movilizacion cognitiva -0,071 0,412 0,932 0,072 0,309 1,075
Posicion de centro 0,551 4,349 (*) 1,736 -0,041 0,017 0,959
Posicién de izquierda 0,896 12,220 (***) 2,449 0,365 1,470 1,441
Edad -0,143 0,396 0,867 -0,366 1,936 0,694
Sexo 0,088 0,188 1,092 0,363 2,248 1,437
Estudios 0,343 2,739 1,409 0,047 0,038 1,048
Ocupacion manual/
no manual 0,444 0,476 1,559 -0,341 0,238 0,711
Ocupacién sector primario/
sector 2° 0 3° 0,102 0,241 1,107 -0,035 0,021 0,966
Habitat rural/urbano 0,288 1,239 1,333 0,426 1,936 1,531
Habitat gran ciudad -0,317 2,062 0,729 -0,293 1,316 0,746
Chi cuadrada
Con el modelo base 34,200 (**) 177,222 (***)
Grados de libertad 12 13

Comparando modelos
Grados de libertad
Pseudo-R’ 0,061

143,022 (***)
1

0,254

Significacion: * p<0,05 ** p<0,01 *** p<0,001
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Los dos cuadros que siguen recogen datos obtenidos en un periodo de tiempo
mas corto, entre 1999 y 2002, por lo que cabe suponer que los efectos temporales no
seran tan relevantes como en los dos casos anteriores. El cuadro 6.1.1.c) incluye, junto a
la satisfaccion por el sistema espariol y europeo, la imagen que se tiene de la Union. Los
modelos 1 y 3 muestran una correlacion negativa significativa (p<0,01) entre estar
satisfecho con la el sistema democratico nacional y la actitud favorable a la Union, un
fendmeno que se repite en los modelos dinamicos 4 y 6 y que se analizara mas adelante.
Por su parte, la satisfaccion con la democracia europea muestra una correlacion positiva
con la variable dependiente, que es mas fuerte y mas significativa que la de la
satisfaccion con el sistema espafiol en los modelos 1y 4 (p<0,001) aunque también ésta,
en los modelos 2 y 5, pierde significacion. Por su parte, la imagen que se tiene de la
Union resulta ser la variable mas relevante en todos los modelos, por su significacion y
por el cambio proporcional que supone en la variable dependiente, recogido en la
columna Exp(B). La inclusion de la variable temporal mejora s6lo muy levemente la
chi-cuadrada del modelo transversal y mantiene idéntica la Pseudo-R* en todos los
modelos. Ello es explicable porque, a diferencia de los dos primeros cuadros, en los que
los sondeos mas recientes habian sido realizados mas de una década después respecto al
afio de referencia, en este caso solo hay dos afios de referencia entre los dos
Eurobarémetros, un tiempo muy breve en el que es improbable que se produzcan

cambios significativos en variables actitudinales como las que se recogen aqui.

La inclusion de las variables sociodemograficas del segundo modelo empeoran
la bondad de ajuste (chi-cuadrada) y el poder explicativo (Pseudo-R?) del primero, y lo
mismo ocurre con el modelo quinto con respeto al tercero, debido a que ninguna de
estas nuevas variables es estadisticamente significativa. En cambio, el ultimo modelo,
que agrega los componentes de la escala de Galtung por separado, mejora levemente la
capacidad explicativa respecto al primero. En este caso, el habitat urbano muestra una
relacion negativa con la variable dependiente (p<0,05), es decir, es el entorno rural el
que muestra una actitud més a favor de la UE, una asociacion que mantiene su fuerza al
incluir la variable temporal. EI mejor modelo es el tercero, en el que estan recogidas las
variables actitudinales, la posicion politica, la movilizacion cognitiva y las variables de
caracter socioeconémico Yy sociodemografico de la escala de Galtung, que tienen una
Pseudo-R? de 0, 243. Sin embargo, las variables actitudinales por si solas -modelo 1-

tienen una validez predictiva sélo ligeramente peor, con una Pseudo-R? de 0,232.
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Cuadro 6.1.1.c) Coeficientes de maxima verosimilitud para el modelo logistico midiendo
la probabilidad de que una persona mantenga una actitud favorable a la UE

MODELOS TRANSVERSALES MODELOS DINAMICOS
Variables independientes B Wald Exp (B) B Wald Exp (B)
Modelo 1 Modelo 4
Constante -6,184 150,036(***) 0,002 -6,142 146,675(***) 0,002
Imagen de la Unién Europea 2,081 178,079(***) 8,009 2,093 178,873(***) 8,106
Satisfaccién democ. espafiola -0,496 7,349 (**) 0,609 -0,486 7,053 (**) 0,615
Safisfaccion democ. europea 0,923 23,502 (***) 2,516 0,908 22,693 (***) 2,480
Afio 2002 -0,156 0,728 0,856
(Afo de referencia 2000)
Chi cuadrada
Con el modelo base 418,816 (***) 419,544 (***)
Grados de libertad 3 4
Comparando modelos 0,728
Grados de libertad 1
Pseudo-R’ 0,232 0,232
Modelo 2 Modelo 5
Constante -6,626 14,353 (***) 0,001 -6,665 14,459 (***) 0,001
Imagen de la Unién Europea 2,045 29,754 (***) 7,729 2,066 29,827 (***) 7,896
Satisfaccién democ. espafiola -0,313 0,488 0,731 -0,300 0,446 0,741
Satisfaccion democ. europea 0,610 1,874 1,840 0,585 1,702 1,795
Afio 2002 -0,190 0,171 0,827
(Ano de referencia 2000)
Movilizacion cognitiva 0,217 0,610 1,212 0,222 0,637 1,249
Escala de Galtung 0,135 0,653 1,145 0,148 0,748 1,159
Posicion de centro -0,369 0,218 0,692 -0,376 0,225 0,687
Posicion de izquierda -0,805 1,101 0,447 -0,832 1,156 0,435
Chi cuadrada
Con el modelo base 66,250 (***) 66,421 (***)
Grados de libertad 7 3
Comparando modelos 0,171
Grados de libertad 1
Pseudo-R’ 0,199 0,199
Modelo 3 Modelo 6
Constante -5,983 42,768 (***) ,003 -5,715 34,102 (***) 0,003
Imagen de la Unién Europea 2,352 99,110 (***) 10,504 2,380 98,701 (***) 10,805
Satisfaccion democ. espafiola -0,751 7,257 (*) 0,472 -0,766 7,513 (**) 0,465
Satisfaccion democ. europea 0,888 9,795 (**) 2,431 0,884 9,710 (**) 2,421
Ao 2002 -0,283 0,642 0,754
(Afo de referencia 2000)
Movilizacion cognitiva 0,279 3,416 1,321 0,274 3,282 1,315
Posicion de centro -0,819 2,972 0,441 -0,827 3,014 0,437
Posicion de izquierda -0,899 3,623 0,407 -0,919 3,747 0,399
Edad -0,336 1,355 0,715 -0,369 1,601 0,691
Sexo 0,217 0,648 1,243 0,214 0,630 1,239
Estudios 0,358 1,313 1,430 0,342 1,198 1,408
Ocupacion manual/
no manual -0,441 1,067 0,644 -0,714 1,699 0,490
Ocupacion sector primario/
sector 2° 0 3° 0,493 1,747 1,637 0,679 2,359 1,971
Habitat rural/urbano -0,870 5,893 (*) 0,419 -0,875 5,972 (*) 0,417
Habitat gran ciudad 0,361 1,504 1,434 0,360 1,491 1,433
Chi cuadrada
Con el modelo base 248,338 (***) 248,988 (***)
Grados de libertad 13 14
Comparando modelos 0,600
Grados de libertad 1
Pseudo-R’ 0,243 0,243

Significacién: * p<0,05 ** p<0,01 *** p<0,001
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El ultimo cuadro recoge los modelos que incluyen la consideracion como
europeo y la imagen que se tiene de la Union. Al igual que en el anterior, la imagen es
la variable que en mayor proporcion cambia la variable dependiente y més significativa
en todos los modelos. La identificacion con Europa se relaciona positivamente y de
forma significativa con la actitud a favor Unicamente en el primer modelo, antes de la
inclusion de variables sociodemogréaficas y socioecondémicas. De hecho, el segundo
modelo empeora sensiblemente la Pseudo-R? y la chi-cuadrada, como ocurria en el
analisis anterior y, en el tercer modelo, éstas vuelven a mejorar el modelo aunque sin
llegar a la bondad de ajuste del primero. De nuevo, la variable temporal, que en este
caso solo tienen un afio de diferencia respecto a la de referencia, no perfecciona los

modelos ya que aumenta de manera casi imperceptible la chi-cuadrada.

En el primer modelo las dos variables son significativas y, en el segundo, las
cuatro nuevas variables no son estadisticamente relevantes y pierde la significacion la
consideracion como europeo. En el tercer modelo, por su parte, de nuevo se observa la
correlacion negativa entre habitat urbano y actitudes hacia la Union y con mayor
significacion que en el anterior analisis (p<0,01) y ninguna otra variable resulta
estadisticamente relevante. EI mejor modelo es el primero, con una Pseudo-R? de

0,232, en el que Unicamente se incluyen las variables actitudinales.

Como ya se hizo con el primer andlisis de regresion logistica, se comentan a
continuacion dos ejemplos tomados de la propia base de datos para aplicar el primer
modelo del cuadro 6.1.1.d). Segun este modelo, la probabilidad de tener una actitud
favorable a la UE es del 0,99 (99%) cuando una persona tiene una imagen de la UE muy
positiva y mantiene una identidad espafiola y europea:

Pr=-7,184+ 10,317 (5) + 1,389 (2)
P(Y=1)=1/1+e™

Por otro lado, una persona gque posee una imagen bastante negativa de la Union y
se considera espafiol y europeo tiene unas posibilidades del 0,13 (13%) de tener una
actitud a favor de la UE:

Pr_-7,184+ 10,317 (2)+ 1,389 (2)
P(Y=1)=1/1+e™
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Cuadro 6.1.1.d) Coeficientes de maxima verosimilitud para el modelo logistico midiendo
la probabilidad de que una persona mantenga una actitud favorable a la UE

MODELOS TRANSVERSALES MODELOS DINAMICOS
Variables independientes B Wald Exp (B) B Wald Exp (B)
Modelo 1 Modelo 4
Constante -7,184 187,431(***) 0,001 -7,291 184,727(*+*) 0,001
Imagen de la Unién Europea 2,334 240,392 (***) 10,317 2,337 240,624 (***) 10,354
Consideracion futura 0,328 7,600 (**) 1,389 0,334 1,093 (**) 1,190
Afio 2002 0,174 1,093 1,190
(Afo de referencia 2001)
Chi cuadrada
Con el modelo base 455,795 (***) 456,890 (***)
Grados de libertad 2 3
Comparando modelos 1,095
Grados de libertad 1
Pseudo-R® 0,232 0,232
Modelo 2 Modelo 5
Constante -5,628 8,085 (**) 0,004 -5,630 8,089 (**) 0,004
Imagen de la Unién Europea 2,727 31,154 (***) 15,440 2,738 31,272 (**¥) 15,455
Consideracion futura 0,174 0,264 1,190 0,176 0,270 1,192
Afo 2002 -0,068 0,018 0,935
(Afio de referencia 2001)
Movilizacién cognitiva 0,351 1,438 1,420 0,349 1,418 1,417
Escala de Galtung -0,410 3,302 0,664 -0,403 3,022 0,669
Posicion de centro -0,580 0,455 0,560 -0,587 0,464 0,556
Posicién de izquierda -1,093 1,783 0,335 -1,108 0,827 0,330
Chi cuadrada
Con el modelo base 62,071 (***) 62,090 (***)
Grados de libertad 6 7
Comparando modelos 0,019
Grados de libertad 1
Pseudo-R® 0,196 0,196
Modelo 3 Modelo 6
Constante -6,275 54,952 (***) 0,002 -6,289 46,359 (***) 0,002
Imagen de la Unién Europea 2,395 119,661(***) 10,972 2,395 119,641(***) 10,972
Consideracion futura 0,186 1,125 1,204 0,186 1,125 1,204
Afo 2002 0,013 0,001 1,013
(Afio de referencia 2001)
Movilizacion cognitiva 0,152 1,093 1,164 0,152 1,094 1,164
Posicién de centro -0,445 1,182 0,641 -0,446 1,183 0,640
Posicion de izquierda -0,549 1,883 0,578 -0,549 1,882 0,578
Edad -0,332 1,458 0,718 -0,331 1,441 0,718
Sexo 0,178 0,480 1,195 0,178 0,480 1,195
Estudios 0,186 0,426 1,204 0,185 0,424 1,203
Ocupacion manual/
no manual -0,001 ,000 0,999 0,011 0,000 1,012
Ocupacion sector primario/
sector 2° 0 3° -0,089 0,061 0,915 -0,097 0,053 0,908
Habitat rural/urbano -0,952 7,577 (**) 0,386 -0,951 7,537 (**) 0,386
Habitat gran ciudad 0,472 2,903 1,603 0,471 2,888 1,602

Chi cuadrada
Con el modelo base
Grados de libertad
Comparando modelos
Grados de libertad
Pseudo-R?

224,227 (***)
12

0,216

224,228 (**)
13
0,001
1

0,216

Significacién: * p<0,05 ** p<0,01 *** p<0,001
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La conclusién al analizar estos cuatro andlisis de regresion logistica es que los
modelos dinamicos, cuando incluyen datos recogidos en un periodo de tiempo dilatado,
tienen un mayor poder explicativo que los modelos transversales, tal y como se recogia
en la hipdtesis. En el caso de que dicho periodo sea corto, las variables temporales no
afectan de manera significativa la forma en que las variables independientes inciden en
la dependiente, por lo que estos modelos no difieren sustancialmente, ni en su chi-

cuadrada ni en su Pseudo-R?, de los que no incluyen estos factores.

Un comentario mas en profundidad necesita analizar la relacion encontrada entre
la percepcion de los beneficios de pertenecer a la Unidn y la satisfaccion con el sistema
democratico: a primera vista parece que, cuando se controlan otras variables
actitudinales, como la imagen que se tiene de la Union, el grado de satisfaccion con el
sistema politico europeo o la identificacion con Europa, las personas menos satisfechas
con como funciona el sistema en Espafia son las que ven mas positivamente la
pertenencia a la Union. Puede pensarse que se trata de un fendmeno parecido al que se
ha detectado en Italia en numerosas investigaciones: los italianos no estan muy
satisfechos de sus sistema politico, con una historia reciente plagada de corrupcion,
ineficiencia y crimen organizado, por lo que contemplan la UE como una estructura

. d
dentro de la que el pais puede encontrar orden.

En todo caso, hay que tomar esta suposicion con cautela, pues el cuadro 6.1.1.a),
en el que la satisfaccion con la democracia espariola se incluye sin ninguna otra variable
actitudinal y ademas se recogen datos de un largo periodo, la relacion con la percepcién
de beneficios de la pertenencia a la Union es positiva, y se mantiene positiva a lo largo
de todo el periodo, desde 1989 a 2002. Puede que la correlacion negativa se deba, mas
que a una tendencia consolidada, a un momento politico concreto, puesto que el cuadro
6.1.1.c), que incluye esta variable junto a la satisfaccion con el sistema democratico
europeo, recoge datos entre los afios 2000 y 2002, periodo en que el gobierno del
Partido Popular estrecho sus vinculos internacionales con Estados Unidos, politica que
fue criticada por algunos sectores sociales que denunciaron un supuesto debilitamiento
de las relaciones con los paises miembros de la Union a favor de EE.UU. La experiencia

aportada por otras investigaciones sociales muestra que, a menudo, en este tipo de

" Cinnirella, M.; “A social identity perspective on European integration”, en Breakwell, G.M. y Lyons,
E.; Changing European identities; Butterworth-Heinemann, Oxford, 1996, pp. 253-274.

162



preguntas los entrevistados valoran, en vez del sistema politico espafiol, como se les
pide, su grado de satisfaccion con la gestion de un gobierno concreto, lo que podria
explicar que sean las personas mas insatisfechas con el sistema politico espafiol en ese

periodo las que tengan una actitud mas positiva hacia la UE.

Otro hecho que conviene considerar para futuras investigaciones es que los
analisis con una mayor bondad de ajuste y una Pseudo-R? més elevada son aquellos que
incluyen las variables actitudinales con un componente emocional. EI mejor modelo del
primer cuadro, que Unicamente incluye una variable actitudinal de tipo cognoscitivo,
explica la mitad de lo que lo hace cualquiera de los tres modelos, que si integran el
componente afectivo como un factor relevante para estudiar la actitud a favor de la UE.
De hecho, el nivel de estudios o la ocupacién Unicamente son significativos cuando se

ponen en relacion con ese componente cognoscitivo, pero no con el emocional.EI

En cuanto a la escala de posicion social de Galtung, es una variable relevante
unicamente en el primer modelo. Probablemente, esto se explique porque no todos los
componentes que la conforman van en el sentido esperado en esta escala: como ya se ha
visto, en dos modelos la variable habitat rural/urbano esta significativa y negativamente
asociada con la actitud favorable a la UE, un hecho que se puede explicar por las
importantes ayudas que ha recibido en Espafia este entorno gracias a los fondos
comunitarios. También existe una asociacion negativa, en el primer analisis de
regresion, con la variable ocupaciéon manual/no manual, que probablemente se pueda
explicar por las ayudas recibidas en el sector agricola y pesquero. Ademas, aungque no
sean significativas en ningun caso, las variables de edad —que diferenciaba a las
personas entre 30 y 64 afios del resto- y el habitat de gran ciudad muestran coeficientes
B negativos, es decir, una asociacion negativa con la variable dependiente. En el caso de
la edad, varios estudios han mostrado que los jovenes tienden a tener una actitud mas
positiva hacia la UE que el resto de la poblacién y a sentirse mas europeistas, por lo
que puede que, el hecho de que este colectivo puntte 0 en la variable edad, explique en

parte la relacion negativa que tiene con la variable dependiente. Por todo ello, no resulta

¥ La relacion entre el nivel educativo y la actitud favorable a la Unién, medida esta dltima con la misma
variable que se utiliza en esta investigacidon, ha sido comprobada en otras ocasiones, pero en estas
investigaciones Unicamente se han incluido en el analisis factores sociodemograficos y socioeconémicos,
sin tener en cuenta otras variables actitudinales (cfr. Cautrés, B.; “Les attitudes vis a vis de I’Europe”, en
Bréchon, P. y Cautres, B. (dir.); Les enquétes Eurobaromeétres. Analyse comparée des dones socio-
politiques; ed. L’Harmattan, Paris, 1998, pp. 91-114).
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extrafio que la escala de Galtung no resulte significativa en muchos casos, dado las
tendencias contradictorias entre varios de sus componentes. Hay que tener en cuenta,
ademas, que la muestra queda sensiblemente reducida en los modelos que incorporan
esta escala, debido al alto porcentaje de valores perdidos en la variable que pregunta

sobre los ingresos.

A la vista de estos analisis, se confirma la hipotesis de que la actitud favorable a
la Unidn se difunde a lo largo del tiempo por toda la sociedad. La suposicion de que
dicha difusion parte del centro social hacia la periferia —definidos ambos segun el indice
de posicion de Galtung- sélo se ve confirmado en el primer analisis, en que la escala de
Galtung esta positiva y significativamente relacionada con la variable dependiente. Sin
embargo, seria necesario realizar investigaciones con muestras representativas que,
efectivamente, respondan a todos los componentes de la escala de Galtung para
comprobar cuél es su poder explicativo en estas circunstancias. Por Gltimo, las variables
actitudinales muestran una mayor asociacion con la actitud hacia la UE que otro tipo de
variables sociodemograficas y socioeconomicas y, dentro de ellas, las que tienen un

componente emocional resultan méas importantes que las que tienen uno cognoscitivo.

6.1.2. Identificacién con Europa

Los siguientes analisis de regresion tienen como variable dependiente la consideracion
del entrevistado, su identidad territorial. Desgraciadamente, como se comentd en el
capitulo de metodologia, esta pregunta no se recoge en 1989, donde la formulacién es
distinta y tiene menos categorias, por lo que sélo se ha podido analizar en tres
Eurobarémetros, de 1999, 2001 y 2002. Al igual que sucediera en el analisis de
regresion logistica, las variables ordinales de satisfaccion con el sistema democréatico

europeo y nacional y la imagen de la Union se han empleado como variables continuas.

El cuadro 6.1.2.a) incluye la pregunta sobre si Espafia se ha beneficiado o no de
su pertenencia a la Unién (que se utilizd6 como variable dependiente en los analisis
anteriores) y la satisfaccion con la democracia espariola y la europea. El primer modelo

explica poca varianza, aunque las tres variables son significativas (p<0,001): el
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considerarse europeo esta relacionado positivamente con las actitudes favorables a la
Unién y con estar satisfecho con el funcionamiento del sistema europeo, pero
negativamente con la satisfaccion con la democracia nacional, que es precisamente
quien tiene una relacion mas fuerte (-0,166***). Este comportamiento de las variables
sobre la satisfaccion es similar al que se encontro6 en el andlisis de regresion logistica del
cuadro 6.1.1.c) que abarcaba un periodo temporal similar. Aunque en el anterior analisis
se estudiaba la relacion de la satisfaccion con la democracia nacional con el hecho de
tener una actitud positiva hacia la UE y en este caso se habla de la identidad europea,
puede que operen mecanismos similares que expliquen esta asociacion negativa entre
ambas variables: las personas menos satisfechas en ese periodo con el sistema espariol
se siente, por contraste, mas europeistas, mientras que quienes estan satisfechas con el
gobierno tienen una identidad predominantemente nacional. Desgraciadamente, no se
poseen datos de Eurobardmetros mas antiguos con la misma codificacién de la variable
dependiente para comprobar, como ocurriera en el analisis de regresion logistica, que
cuando se amplia el periodo estudiado la asociacion negativa se transforma en positiva

porque se trata de un fendbmeno coyuntural.

La inclusién de variables sociodemograficas y socioeconémicas aumenta la R?
(0,068), incrementa la fuerza de las tendencias observadas en la satisfaccion con el
sistema democratico europeo y nacional, pero pierden algo de significacion, y las
actitudes hacia la UE dejan de ser significativas. EIl tercer modelo casi duplica la
capacidad explicativa del analisis (R% 0,115): las tres variables del primer modelo
tienen una mayor significacion que en el anterior modelo y la percepcion de los
beneficios vuelve a ser significativa. Ademas, dos variables sociodemograficas
muestran una correlacion positiva con considerarse europeo: la movilizacion cognitiva
y, sobre todo, los estudios (0,203***). Por ultimo, los grandes nucleos de poblacién
muestran una correlacion negativa con la variable dependiente. Algunos investigadores
espafoles han mostrado con anterioridad que los habitantes de los grandes ndcleos
tienden mas que el resto a sentirse espafoles, mientras que los residentes en municipios

Bl

menores tienden a identificarse con la region y la provincia.” Puede suponerse que, dado
que los territorios menores del &mbito estatal no se incluyen en la pregunta sobre la

consideracion europea, al menos una parte de los entrevistados que quisieran nombrar

% Jiménez Blanco, J., Garcia Ferrando, M., Lépez Aranguren, E. y Beltran, M.; La conciencia regional en
Espafia; CIS, Madrid, 1977.
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estos vinculos habrén decidido no responder, mientras que las personas que viven en
grandes nucleos si habran tendido a contestar, identificandose con la nacion, lo que

explicaria la correlacion negativa de este tipo de habitat con la variable dependiente.

Los modelos dinamicos mantienen las variables significativas de los modelos
transversales, pero ademas mejoran la varianza explicada en el quinto y sexto modelo,
mientras que el cuarto modelo mantiene practicamente igual la R* y la ajustada. La
unica diferencia significativa es que, a diferencia del modelo 2, el quinto muestra la
variable sobre la percepcion de beneficios como relacionada positivamente con la
consideracion de europeo. La variable temporal es relevante cuando se incluyen
variables sociodemograficas, con una relacion positiva mas fuerte en el quinto modelo
que en el sexto. La educacion, la movilizacion cognitiva y el habitat de gran ciudad
mantienen las pautas ya vistas en los modelos estaticos. EI mejor modelo es el sexto, R?
ajustada: 0,104, que incluye todas las variables objeto de estudio: actitudinales,

temporales, socioecondmicas y sociodemograficas.

Cuadro 6.1.2.a) Modelos transversales y dinamicos. Coeficientes de regresidon para
diferentes modelos de efectos fijos sobre laidentificacion con la Union

MODELOS TRANSVERSALES MODELOS DINAMICOS

Variables

independientes Modelo1l Modelo2 Modelo3 Modelo4 Modelo5 Modelo 6

Constante 1,779 (%) 1,492 (**) 1,602 (**) 1,761 (**) 1,533 (*%) 1,497 (**)

Beneficio para Espafia
Satisfaccién democracia

0,118 (**) 0,124 0,122 (*) 0,117 (**) 0,124 (*) 0,120 (**

espafiola 20,166 (***)  -0,217 (**)  -0,191 (***)  -0,170 (***)  -0,258 (**)  -0,195 (***)
Satisfaccion democracia

europea 0,137 (***) 0,206 (*) 0,167 (**) 0,138 (***) 0,214 (*¥ 0,163 (**)
Afio 2002 0,036 0,199 (**) 0,094 (*)
(Afio de referencia 1999)

Movilizacion cognitiva 0,029 0,092 (*) 0,023 0,093 (*)
Escala de Galtung 0,089 0,056

Posicion de centro 0,062 0,030 0,030 0,020
Posicién de izquierda 0,027 0,076 -0,008 0,065
Edad 0,036 0,038
Sexo 0,044 0,049
Estudios 0,203 (***) 0,202 (***)
Ocupacion manual/

no manual -0,019 -0,077
Ocupacion sector

primario/ sector 2° o 3° 0,043 0,126
Habitat rural/urbano 0,031 0,031
Habitat gran ciudad -0,088 (*) -0,087 (*)
R? 0,068 0,115 0,033 0,105 0,121
R? corregida 0,040 0,099 0,030 0,074 0,104
F del modelo 2,473 (¥) 7,191 (***) 11,224 (**) 3,464 (**) 7,045 (***)

Significacion: * p<0,05 ** p<0,01 *** p<0,001
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El cuadro 6.1.2.b) muestra la regresion incluyendo las variables sobre la imagen
que se tiene de la Union y la percepcion de beneficios para el pais. Este analisis es
interesante porque es el Unico en que ninguna de las variables actitudinales son
significativas cuando se incluyen factores sociodemograficos. EI modelo primero, que
las incluye Gnicamente a ellas, muestra una correlacion positiva y significativa
(p<0,001) de ambas con la consideracion europea: tener una imagen positiva de la
Union y considerar que el pais se ha beneficiado de pertenecer a la Union esta
relacionado con sentirse europeo. Sin embargo, la R? es muy baja, no llega a explicar el
4% de la varianza. La inclusién de variables sociodemograficas aumenta el coeficiente
de determinacion pero no el ajustado: ambas variables actitudinales pierden importancia
y la Unica variable relevante es la posicion social de Galtung: las personas que puntian
mas alto en dicha escala tienden a identificarse como europeos (0,169**). El ultimo
modelo transversal mejora sensiblemente la capacidad explicativa (R? ajustada 0,102):
en él, la movilizacion cognitiva (0,094**) y, sobre todo, el nivel educativo (0,214***)
son las variables significativas y relacionadas positivamente con la consideracion

europea.

El andlisis dindmico no aumenta la varianza explicada y mantiene la relevancia
de las mismas variables de los modelos transversales, un hecho poco sorprendente si se
tiene en cuenta que entre las dos encuestas incluidas en el analisis solo ha transcurrido
un afo. Sin embargo, saca a relucir una tercera variable, socioeconémica, relevante en
el sexto modelo: la ocupacion no manual se relaciona positivamente con la variable
dependiente (0,115*). Los mejores modelos son el tercero y el sexto, que incluyen todas

las variables y explican algo mas del 10% de la varianza.
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Cuadro 6.1.2.b) Modelos transversales y dinamicos. Coeficientes de regresién para

diferentes modelos de efectos fijos sobre la identificacién con la Unidn

MODELOS TRANSVERSALES MODELOS DINAMICOS
Variables

independientes Modelo1l Modelo2 Modelo3 Modelo4 Modelo5 Modelo 6
Constante 1,352 1,733 (***) 1,350 (***) 1,355 (***) 1,733 (***) 1,385 (***)
Imagen UE 0,112 (***) -0,007 0,064 0,112 (***) -0,014 0,064
Beneficio para Espafa 0,113 (***) 0,007 0,063 0,113 (***) 0,007 0,063
Afo 2002 -0,004 0,056 -0,024
(Afo de referencia 2001)
Movilizacién cognitiva 0,105 0,094 (**) 0,101 0,094 (**)
Escala de Galtung 0,169 (**) 0,159 (*)
Posicion de centro 0,067 0,083 0,070 0,083
Posicién de izquierda -0,006 0,057 -0,001 0,056
Edad 0,040 0,038
Sexo 0,023 0,023
Estudios 0,214 (*+*) 0,214 (***)
Ocupacion manual/
no manual 0,099 0,115 (*)
Ocupacion sector
primario/ sector 2° o 3° -0,011 -0,033
Habitat rural/urbano 0,030 0,030
Habitat gran ciudad 0,004 0,004
R2 0,038 0,047 0,115 0,038 0,050 0,115
R? corregida 0,037 0,024 0,102 0,036 0,023 0,101
F del modelo 29,962 (***) 2,018 8,655 (***) 19,970 (***) 1,837 8,007 (***)

Significacion: * p<0,05 ** p<0,01 *** p<0,001

A la vista de estos cuadros, cabe llegar a una serie de conclusiones. En primer
lugar, el andlisis de la identificacién con Europa es poco fructifero con las variables
sociodemogréaficas y socioecondémicas “clasicas”, ya que en todos los modelos se ha
explicado, como méaximo, el 10% de la varianza. Es cierto que estos factores mejoran la
R? pero, por si solos, son insuficientes para conseguir explicar un alto porcentaje de
varianza, incluso aunque se afadan algunas variables actitudinales. Las variables
actitudinales de caracter cognitivo, como la satisfaccion con los sistemas democraticos
nacional y europeo, explican bastante peor la identificacion con Europa que la actitud a
favor de la UE. La propia variable de actitud a favor de la UE es significativa en los dos
analisis de regresion lineal pero no en todos los modelos. De hecho, las identificaciones
sociales son conceptos mucho mas ricos y complejos que las actitudes hacia un objeto
politico o hacia una categoria social. La identificacion con Europa implica el
compromiso del self y el aceptar la nocion de un colectivo social europeos, es decir, la
identidad europea tiene consecuencias para el propio autoconcepto del sujeto y, por
Lol

tanto, es mas profunda que la adopcion de ciertas actitudes.

19 Cinnirella, M.; op. cit.
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Por ello resulta inapropiado utilizar las variables clasicas que se emplean para
investigar actitudes y opiniones. La inclusién de variables més relacionadas con las
identificaciones, como la cercania a los ciudadanos europeos, el orgullo de ser europeo
o0 el grado de ligadura hacia la Unidn, son factores que, probablemente, predicen mejor
la identidad europea. Desgraciadamente, estas variables no se encuentran juntas en un
unico Eurobarémetro: asi, por ejemplo, el grado en que los ciudadanos europeos se
sienten ligados a su localidad, region, pais y Europa se recoge en el EB 58.1; el grado
de cercania hacia diversos colectivos, incluyendo los habitantes de la Union, se pregunta
en el EB 57.2; el sentimiento de orgullo europeo se incluye en el EB 57.1. Seria
deseable conseguir la informacion sobre todos estos diversos aspectos relacionados con
la identificacion en un Unico sondeo. Como ya se comentd en el capitulo metodologico,
en el cuestionario empleado en esta investigacion se han incluido todas estas preguntas

y algunas mas que también se relacionan con esta variable.

Como ejemplo de lo fructifero que podria resultar este analisis, se muestran las
correlaciones entre tres variables que aparecen en el EB 57.1 (2001) y que se relacionan
con aspectos emocionales de las actitudes hacia la Union: el sentirse orgulloso de
pertenecer a ella —con las categorias muy orgulloso, bastante, poco o nada orgulloso-, la
pena si desaparece la Union y la consideracion como europeo (los datos son para la
muestra espafola). Se puede observar que existe una relacion positiva moderadamente
fuerte y muy significativa entre los tres aspectos, especialmente entre sentirse orgulloso

de ser europeo y sentir pena si desaparece la UE.

Tabla 6.1.2.1. Correlaciones entre variables relacionadas con las actitudes hacia la UE

Pena si desaparece UE Consideracién como Orgullo europeo
europeo

Pena si desaparece UE - 0,275** 0,308**
Consideraciéon como - 0,255**
europeo

Orgullo europeo -

Rho de Spearman
** |a correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral)
Fuente: Eurobarémetro 57.1 (2001)

Dejando aparte el disefio de los cuestionarios de los Eurobarometros, se puede
realizar una critica de caracter tedrico por emplear, para medir la identidad europea, una
variable en la que ésta se mezcla con la identidad nacional. Muchos académicos han

criticado esta forma de preguntar porque ambas identidades tienen una naturaleza
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diferente, con diferentes significados y que estan en niveles de identificacion distintos.
Por ejemplo, los investigadores que forman parte del proyecto comunitario EURONAT
para el estudio de las representaciones de Europa en los paises miembros, han
encontrado que la identificacién con la nacion se basa principalmente en elementos
culturales y con Europa en elementos instrumentales, por lo que se perciben como

realidades de diferentes niveles.

Volviendo a los andlisis de regresion, el indice de movilizacion cognitiva
muestra una relacion positiva con considerarse europeo, cuando se controlan otras
variables sociodemograficas y socioecondmicas como la edad, el sexo o el nivel de
estudios, pero no se encontrd dicha asociacion con la actitud a favor de la UE. Parece
confirmarse —al menos en parte, dado que en el andlisis de regresion logistica no ha sido
relevante- la hipétesis de Inglehart segin la cual las personas con mas habilidades
politicas ven a la Uniébn como més familiar, menos amenazante y ello facilita la
identificacion con ella, aunque no parece influir en la actitud positiva hacia ella cuando
se controlan otras variables. El nivel educativo es, sin embargo, la variable mas
relevante por su fuerza y significacion y aparece en los dos analisis, 1o que vuelve a
confirmar lo que numerosos estudios han comprobado ya: la educaciéon es uno de los
factores sociodemograficos mas relevantes para explicar las identificaciones con

diferentes territorios.

La escala de Galtung es, como con la variable dependiente anterior, significativa
en uno de los analisis, el recogido en el cuadro 6.1.2.b) y en el sentido esperado por la
hipdtesis: las personas que ocupan posiciones centrales en la estructura social tienden a
considerarse europeos mas frecuentemente que los de la periferia social.
Desafortunadamente, el corto periodo de tiempo entre los diferentes Eurobarémetros
hace que el efecto del analisis temporal sea menor que en el estudio de las actitudes
hacia la UE, pero incluso asi, un breve plazo como es tres afios muestra ya una mejora
en la varianza explicada cuando se incorporan las variables temporales en el cuadro
6.1.2.b). Por tanto, también en este caso se confirma la hip6tesis de la difusién paulatina
de una identificacion con Europa desde posiciones centrales hacia la periferia: la escala

de Galtung es significativa en un modelo y, en todo caso, el nivel educativo — un factor

1 Ruiz Jiménez, A.M. et al; “European and National Identities in EU’s Old and New Member States:
Ethnic, Civic, Instrumental and Symbolic Components”, EIOP, 29-7-2004, pp. 19y ss.
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indispensable en la sociedad del conocimiento para ocupar posiciones privilegiadas en
la estructura social- es una variable correlacionada positivamente en ambos analisis con
la consideracion como europeo.IIZI

12 Esta relacion entre el nivel educativo y la identificacién con Europa en la poblacién espafiola la ha
encontrado también Ruiz Jiménez en su analisis del EB 57.2 (Ruiz Jiménez, A.; “National and European
identities of Spanish citizens. A quantitative study of survey research”, EURONAT Project, mayo 2003).
También se ha confirmado dicha relacidon en el resto de paises comunitarios (cfr. Dargent, C.;
“Citoyenneté européenne: la concurrence des identités territoriales et sociales; en Cautres, B. y Reynié,
D.(dir.); L’opinion européenne; Presses de Sciences Po, Paris, 2000, pp. 47-70).

171



6.2. LA INFLUENCIA INTERPERSONAL
A TRAVES DE LAS REDES PERSONALES:
IDENTIFICACIONES Y ACTITUDES HACIA LA UE

6.2.1. Descripcion de las dos redes

La segunda perspectiva de esta investigacion enfoca su atencion en como se distribuyen
en una determinada poblacion las actitudes hacia la Unién y la identificacion con la UE
en un momento concreto del tiempo. Se quiere contrastar la hipotesis de que las
actitudes mantenidas y la identificacion desarrollada por las personas son influidas por
su red personal, es decir, la influencia interpersonal es un factor relevante para estudiar
estos fendmenos. Mas concretamente, se supone que las personas que estdn mas
familiarizadas con la Unién y méas informadas sobre ella son las que més favorables se
muestran al proyecto europeo y se identifican mas a menudo como europeos, personas a
las que se clasificaran como “expertos practicos” y “expertos tedricos”. También se
considera que las personas que ocupan posiciones centrales en la red de discusién
politica tienen una actitud mas positiva hacia la UE y puntuaciones altas en las escalas
de experto practico y teorico, precisamente porque las personas que consiguen
puntuaciones elevadas en las medidas reticulares son también las personas que ocupan
las posiciones mas altas en la escala de Galtung. Todas estas hipotesis se iran
desgranando mas detenidamente en cada epigrafe, a medida que se vayan estudiando

diversos aspectos de las redes.

En la tabla 6.2.1.1. se recogen, a titulo meramente informativo, algunas
caracteristicas de las personas entrevistadas. Hay un leve predominio de los varones,
especialmente en la red primera. Los casados son amplia mayoria en ambas redes y mas
de la mitad de los entrevistados tiene, como minimo, estudios universitarios de grado
medio, tendencia mas acusada en la red primera, donde casi el 40% son universitarios
de grado superior y un 11% son doctores. En cuanto a las ocupaciones, las amas de
casa, estudiantes y desempleados tienen una escasa representacion, mientras que las
personas que trabajan por cuenta ajena en tareas de ejecutivo medio/profesor/gerente,

etc. tienen un fuerte peso, especialmente en la red primera, donde méas de la mitad de los
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entrevistados pertenecen a esta categoria —como se vera mas adelante, en esta red

muchas de las relaciones nombradas son con comparieros de trabajo-. El grupo de edad

mas numeroso tiene edades intermedias, aunque la poblacién de mayor edad tiene una

mayor presencia en la primera red que en la segunda. Los mayores de 65 afios forman

un grupo minoritario, especialmente en la red segunda, donde sélo existe un caso. Por

ultimo, salvo una excepcion, todos los entrevistados residen en nucleos urbanos y la

mayoria de ellos en la capital de provincia, especialmente en la red primera.

Tabla 6.2.1.1. Caracteristicas sociodemogréficas de los entrevistados

Red 1 Red 2 Total
Sexo
Varén 32 (61,5%) 29 (51,8%) 61 (56,5%)
Mujer 20 (38,5%) 27 (48,2%) 47 (43,5%)
TOTAL 100% 100% 100%
Estado civil
Casado 42 (80,7%) 44 (78,6%) 86 (79,7%)
Soltero 10 (19,3%) 5 (9%) 15 (14%)
Divorciado/separado 4 (7,2%) 4 (3,7%)
Viudo 3 (5,4%) 3(2,8%)
TOTAL 100% 100% 100%
Nivel de estudios
Primaria incompleta/sin estudios 1(1,9%) 1 (0,9%)
Primaria 1 (1,9%) 2 (3,6%) 3(2,8%)
EGB/Secundaria obligatoria /FP primer grado 4 (7,7%) 7 (12,5%) 11 (10,2%)
Bachillerato/COU/secundaria no obligatoria/ 7 (13,5%) 17 (30,4%) 24 (22,2%)

FP segundo grado
Estudios universitarios de grado medio

10 (19,2%)

15 (26,8%)

25 (23,1%)

Estudios universitarios de grado superior 20 (38,5%) 13 (23,2%) 33 (30,6%)
Tercer ciclo 6 (11,5%) 2 (3,6%) 8 (7,4%)
Sigue estudiando 3 (5,8%) 3 (2,8%)
TOTAL 100% 100% 100%
Ocupacion

Ama de casa 1(1,9%) 4 (7,1%) 5 (4,6%)
Estudiante 3 (5,8%) 3(2,8%)
Desempleado 1(1,9%) 1 (0,9%)
Jubilado o de baja por enfermedad crénica 5 (9,6%) 11 (19,6%) 16 (14,8%)
Cuenta propia- agricultor/ganadero 1(1,8%) 1 (0,9%)
Cuenta propia-profesionales 2 (3,8%) 1(1,8%) 3 (2,8%)
Cuenta propia-propietarios de tiendas, 1(1,9%) 1(1,8%) 2 (1,9%)
autébnomos

Cuenta propia- propietario de un negocio o empresa 2 (3,8%) 5 (8,9%) 7 (6,5%)
Cuenta ajena- profesionales empleados 3 (5,4%) 3 (2,8%)
Cuenta ajena-alto ejecutivo/directivo 1 (1,9%) 1(1,8%) 2 (1,9%)

Cuenta ajena-ejecutivo medio, gerente,
técnico

27 (51,9%)

19 (33,9%)

46 (42,6%)

Cuenta ajena-empleados de oficina 7 (13,5%) 7 (12,5%) 14 (13%)
Cuenta ajena- empleados trabajando en empresas de

servicios pero no en oficina 2 (3,8%) 3 (5,4%) 5 (4,6%)
TOTAL 100% 100% 100%
Edad

15-24 afios 2 (3,8%) 2 (1,9%)
25-34 afios 4.(7,7%) 1 (1,8%) 5 (4,6%)
35-44 afios 16 (30,8%) 13 (23,4%) 29 (26,9%)
45-54 afios 10 (19,2%) 25 (44,6%) 35 (32,4%)
55-64 afios 16 (30,8%) 16 (28,6%) 32 (29,6%)
Mas de 65 afios 4 (7,7%) 1 (1,8%) 5 (4,6%)
TOTAL 100% 100% 100%
Residencia en gran nicleo

de poblacion

No 3 (5,8%) 9 (16,1%) 12 (11,1%)
Si 49 (94,2%) 47 (83,1%) 96 (88,9%)
TOTAL 100% 100% 100%
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Como se puede observar en la tabla 6.2.1.2., el tamafio de la red personal méas

frecuente oscila entre 5 y 9 personas, el tamafio minimo es dos personas mencionadas y

el maximo es 13 (por motivos metodoldgicos que se explicaron en el capitulo anterior).

Existen algunas diferencias entre ambas redes, pues la primera tiende a nombrar menos

personas que la segunda: asi, aunque hay mas redes de siete personas en la primera que

en la segunda (12,5% frente a 5,77%), hay mas de nueve personas en esta Ultima

(17,31% frente a 5,36%), manteniéndose en porcentajes parecidos las redes mas

pequefias 0 mas grandes, con la excepcion de que en la red segunda no existe ninguna

red personal con doce personas mencionadas y en la primera hay cuatro.

Tabla 6.2.1.2. Tamafio de las redes personales

Nimero de
personas Red 1 Red 1 Red 2 Red 2 Total Total
nombradas  Numero % Numero % Namero %
2 1 1,79 1 1,92 2 1,85
3 1 1,79 3 5,77 4 3,70
4 4 7,14 4 7,69 8 7,41
5 7 12,50 5 9,62 12 11,11
6 9 16,07 9 17,31 18 16,67
7 7 12,50 3 5,77 10 9,26
8 9 16,07 10 19,23 19 17,59
9 3 5,36 9 17,31 12 11,11
10 6 10,71 5 9,62 11 10,19
11 2 3,57 2 3,85 4 3,70
12 4 7,14 0 0,00 4 3,70
13 3 5,36 1 1,92 4 3,70
TOTAL 52 100 56 100 108 100

En total, se han nombrado 800 relaciones (373 en la red primera y 427 en la

segunda), aunque se ha conseguido informacion directa de 332 (175 y 157,

respectivamente), que es precisamente el numero total de lazos entre todos los

entrevistados en cada red. Ello se debe a que, por una parte, algunas personas no fueron
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entrevistadas por vivir fuera de Malaga o porque se negaron a ello y, por otra, a que no

se contactd con las personas mencionadas por primera vez en la zona de tercer orden.

En la mayoria de los casos, los individuos son mencionados tanto en la red de
personas mas intimas de ego como en la de discusion politica: de las 800 relaciones
mencionadas, 674 incluyen hablar de politica y, de ellas, 245 Unicamente se han
mencionado en el generador de politica y 429 estan, también, en al menos uno de los
tres generadores de la red intima. Se encuentra una diferencia en la solicitud de ayuda
por parte de los miembros de las dos redes: en la primera red, al 60% de las relaciones
se les cuenta un problema grave, en la red segunda sélo al 44%; pedir consejo tiene
porcentajes identicos en ambas redes (48%), mientras que se pide mas dinero en lared 1
que en la 2, aungue en ambas son una minorias las relaciones que se nombran en este
generador (26% frente a 20%). Se ha creado un indice, a partir de la suma de
apariciones en cada uno de estos tres generadores, calificado indice de “polivalencia de
contenidos”, que puede adoptar los valores 1, 2 0 3 segun si aparece una relacion en uno
0 mas de los tres generadores de la red intima. Las figuras 6.2.1.1.a), b), c) y d) y
6.2.1.2.a), b), ¢) y d) muestran las redes de cada generador de nombre: las lineas azules
representan relaciones reciprocas, en las que ambos actores se han nombrado, mientras

que las lineas negras incluyen una flecha que sefala la direccion de la relacion.

Los roles se han agrupado en cinco grandes categorias: roles familiares, de
amistad, de comparieros de trabajo y/o estudios, de vecindad y otro tipo de relaciones
(participacion en actividades organizadas, asociaciones, partidos, sindicatos, etc.).
También aqui se observan algunas diferencias interesantes: el nimero de relaciones de
amistad es mayor en la red segunda que en la primera (58% frente a 46%), mientras que
ocurre lo contrario en las relaciones familiares (39% frente a 54%). Sin embargo, lo mas
destacable es la categoria de compafieros de trabajo y/o estudios, que es sensiblemente
mayor en la red primera: casi un 59% de las relaciones frente a un 17%. Aunque
numéricamente son menos relevantes, también hay que comentar que los porcentajes de
relaciones vecinales en la red 2 duplican a los de la red 1 (casi 13% frente a 5%), asi
como los otros tipos de relaciones (15% y 7%, respectivamente). El tipo de roles que
une a ego con alter puede tener efectos sobre la influencia que ejerce el segundo sobre

el primero, como se vera mas adelante.
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FIGURA 6.2.1.1.a) Red 1- Generador de nombre “Pedir consejo”

176



FIGURA 6.2.1.1.b) Red 1- Generador de nhombre “Contar problema”
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FIGURA 6.2.1.1.c) Red 1- Generador de nombre “Pedir prestado dinero”
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FIGURA 6.2.1.1.d) Red 1- Generador de nombre “Hablar de politica”
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FIGURA 6.2.1.2.a) Red 2- Generador de nombre “Pedir consejo”
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FIGURA 6.2.1.2.b) Red 2- Generador de nombre “Contar problema”
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FIGURA 6.2.1.2.c) Red 2- Generador de nombre “Pedir prestado dinero”
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FIGURA 6.2.1.2.d) Red 2- Generador de nombre “Hablar de politica”
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6.2.2. Andlisis factoriales y creacidn de escalas

6.2.2.1. Las escalas de experto practico vy tedrico

Se crearon dos escalas para comprobar la hipotesis de que son las personas mas
familiarizadas con la Unién y mas informadas sobre ella las méas favorables al proyecto
europeo y quienes se identifican mas a menudo como europeos. Se crearon las escalas
de “experto tedrico” y “experto practico”: los primeros basan su conocimiento sobre la
UE en su mayor participacion politica, mayor nivel de conocimientos de las politicas
comunitarias, mayor consumo de medios, etc., mientras que los segundos estdn mas
familiarizados con la UE porque mantienen lazos con personas de otros paises
comunitarios, viajan con cierta frecuencia a estos paises y permanecen mas tiempo en
ellos. Las personas no tienen por qué puntuar necesariamente alto en ambos tipos de
escalas y, de hecho, los resultados mostraron que la correlaciéon es bastante baja, de
0,215* (Pearson). Ademas, se considera que tanto los expertos practicos como los
teoricos son percibidos como expertos por otros miembros de su red y, por ello, pueden
ejercer una mayor influencia que el resto de los miembros de la red sobre las opiniones

de ego.

Las hipotesis, referidas a los expertos, que se quieren contrastar son:

Q) Las personas que poseen un mayor nivel de conocimientos hacia la
UE desarrollan actitudes mas favorables hacia ella.

(i) Las personas que poseen un mayor nivel de conocimientos hacia la
UE se identifican mas a menudo como europeos.

(iii) Las personas que mantienen lazos con personas de otros paises
comunitarios — componente emocional de las actitudes- viajan mas a
ellos y permanecen méas tiempo, se identifican mas a menudo como
europeos que aquellos que basan sus actitudes en el conocimiento de
la Union —componentes cognitivo y evaluativo-.

(iv) Los expertos ocupan posiciones centrales en la red de discusion
politica a la que pertenecen porque se percibe su pericia en este tipo
de topicos y se les nombra mas a menudo que al resto de los

miembros no expertos.
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(V) Los expertos ejercen una mayor influencia en el resto de los
miembros de la red que los no expertos precisamente porque se les

reconoce su pericia en los asuntos comunitarios.

Las tres primeras hipdtesis se comprueban en el epigrafe 6.2.3., que incluye
diversas medidas de correlacion entre las escalas de experto tedrico y practico y otras
variables relacionadas con la Union, mientras que las dos ultimas se incluyen en los

epigrafes 6.2.5. y 6.2.7., que realizan diversos analisis reticulares.

Tras diversas pruebas con diferentes variables para maximizar la varianza
explicada con el analisis factorial, la escala de experto tedrico incluye siete variables

construidas a partir de varias preguntas del cuestionario:

* Grado de conocimiento de los derechos de la ciudadania europea

* Grado de conocimiento de las instituciones europeas

* Grado de participacion social: suma de la participacion en organizaciones de distinto
caracter

* Consumo total de medios de comunicacion

* Grado de interés por la politica

* Frecuencia con la que se habla de asuntos politicos

* Frecuencia con la que se intenta persuadir de una opinion politica

Se decidié no incluir la variable “estudios” por dos motivos: por un lado,
disminuia el grado de varianza explicada, por otro, el nivel de estudios se ha mostrado
en numerosos estudios como uno de los factores mas relevantes para analizar las
actitudes de un sujeto y, el incluirla en una escala con mas items, diluye su capacidad
explicativa. Los dos primeros componentes del analisis factorial explican el 50% de la
varianza y se empleo el primero de estos componentes (33% de la varianza), que recoge
el nivel de informacion sobre la UE y la participacion e interés en los asuntos publicos
para crear la escala de experto tedrico -la Unica variable que puntta un poco mas bajo es
la del conocimiento sobre las instituciones europeas, unas instituciones que son en

general bastante desconocidas-.
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Tabla 6.2.2.1. Escala de experto teérico

Matriz factorial

Componente
1 2

Experto

tedrico
Conocimiento derechos
ciudadania europea 632 -100
Conocimiento instituciones
europeas 321 124
Interés por la politica

712 -,132

Frecuencia persuasion 484 -,687
Frecuencia discusion
politica 499 -194
Consumo total de medios ,630 ,236
Suma de pertenencia
a organizaciones 646 319

Método de extraccion: Analisis de componentes principales.
2 componentes extraidos
Varianza total explicada por el modelo (sélo un componente): 33%

La escala de experto practico se cred con tres items: numero total de viajes a otros
paises de la UE, periodo mas largo de estancia en uno de estos paises y relacion mas
estrecha que tiene con personas de estos paises. El analisis factorial mostrd que sélo
habia un componente principal con un eigenvalue mayor de 1, que explicaba el 59% de
la varianza. Las tres variables muestran valores altos en el componente 1, la diferencia
sustantiva esta en el segundo componente —no empleado aqui- en que las relaciones con
personas de otros paises comunitarios se aleja del nimero de viajes y el periodo méas
largo de estancia. Ello es, hasta cierto punto, esperable, ya que estas dos Ultimas
variables estdn intimamente relacionadas, mientras que tener relaciones con otras
personas de paises comunitarios no significa necesariamente que éstas se establezcan en
los paises de origen: el nimero de comunitarios residentes en Malaga es uno de los méas
altos de Espafia, por lo que es bastante frecuente conocer personas de otros paises
La]

afincadas en la provincia.

13 Seguin los datos del Censo de 2001, 82.000 extranjeros residen en Malaga (el 8,8% de la poblacién), de
los que mas de 50.000 son comunitarios. La escala de experto practico se crea a partir de las puntuaciones
obtenidas por los entrevistados en el primer componente.
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Tabla 6.2.2.2. Escala de experto practico

Matriz factorial

Componente
1 2
Experto
practico
NuUmero de viajes en total a
otros paises de la Union 815 -,294
Periodo mas largo de
estancia en otro pais UE 810 -319
Relacion mas estrecha con
personas de otros paises 671 741
comunitarios

Método de extraccién: Analisis de componentes principales.
2 componentes extraidos
Varianza total explicada por el modelo (s6lo un componente): 59%

6.2.2.2. Las escalas de identificacion con Espaiia y la Unién Europea

La inclusién de diversas escalas que recogen las formas de identificacion con la Union y
con Espafa se debe a que se quiere comprobar si existe alguna relacion entre la forma
de identificarse con un territorio —nacional o europeo- y la actitud que se tiene hacia la
UE vy la identidad europea. Se quiere averiguar si existe alguna forma de identificarse
con Europa y con Espafia que favorece — o dificulta- la actitud favorable a la Union y el

sentirse europeo.

El Eurobarometro 57.2 (2002) incorporé dos preguntas para averiguar cuales
eran los componentes mas relevantes de las identificaciones nacionales y europeas en
los paises miembros, items que, a su vez, fueron disefiados por los investigadores que
forman parte del proyecto comunitario EURONAT, comentado anteriormente. Estas dos
preguntas fueron incorporadas al cuestionario con dos leves modificaciones: en el caso
de los elementos relevantes para la identificacion con Espafia, la formulacion del

Eurobarometro era la siguiente:
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¢En qué medida esta de acuerdo con las siguientes afirmaciones? “Me siento espafiol porque comparto

con el resto de los espaﬁoles...lz|

1. Una cultura, costumbre y tradiciones comunes

2. Un lenguaje comin

3. Antepasados comunes

4. Una historia y un destino comunes
5. Un sistema politico y legal comdn

6. Derechosy deberes comunes

7. Un sistema comin de seguridad social/estado de bienestar
8. Una economia nacional

9. Una armada nacional

10. Fronteras comunes

11. Un sentimiento de orgullo nacional
12. Independencia nacional y soberania
13. Un carécter nacional

14. Simbolos nacionales

Las categorias de respuesta eran: muy de acuerdo/bastante de acuerdo/poco de
acuerdo/nada de acuerdo/NS.EI Se introdujo en el cuestionario una pequefia
modificacion, aconsejada por las respuestas obtenidas en el pre-test, separando la
historia comun del destino comun.IEI Estos quince elementos forman diversas
dimensiones en la manera de identificarse con el pais: la dimension étnica (cultura,

lenguaje, antepasados, historia y destino), civica (sistema politico-legal, derechos y

Y En el cuestionario se incluyé una breve introduccion a esta pregunta para clarificar que se pregunta al
entrevistado por su identificacion, personal y Unica, no por la percepcion que tenga de lo que piensan el
resto de compatriotas: “Diferentes elementos son cruciales para las personas en su sentimiento de
pertenencia a la nacion. Me gustaria que pensara por un momento cuales son los elementos que hacen que
usted se sienta, en mayor o menor medida, espafiol/a. A continuacidn le voy a leer una serie de frases
sobre este tema. Pensando en su caso personal, no en lo que puedan pensar la mayoria de los espafioles,
digame si estd muy de acuerdo, bastante de acuerdo, poco de acuerdo o nada de acuerdo con la frase "Me
siento espafiol porque comparto con el resto de espafioles...”". Un texto similar, pero sustituyendo
“esparfiol” por “europeo”, se empled en la pregunta sobre la identificacion europea.

15 En su codificacion original en el Eurobarémetro, muy de acuerdo puntta 1, bastante puntia 2, poco
puntia 3 y nada de acuerdo puntta 4. Esta codificacion ocurria en todas las variables actitudinales
ordinales de los Eurobarémetros (grado de ligadura a los territorios, grado de cercania a colectivos, grado
de orgullo, etc.). En este trabajo se ha optado por recodificar los valores de manera que su interpretacion
sea mas intuitiva: asi, por ejemplo, en la pregunta sobre los elementos de identificacion el valor 4 expresa
estar muy de acuerdo y el valor 1 no estar de acuerdo.

18 Es interesante sefialar que ambos conceptos, “historia comdn” y “destino comdn”, fueron mencionados
como problematicos por muchos encuestados, y no siempre por los mismos motivos. Algunos consideran
que la historia com(n es un hecho objetivo pero que el destino es incierto porque existen tendencias
separatistas en algunas regiones; mientras que las personas de mediana edad asocian el concepto de
destino con la utilizacion que hizo de él el régimen franquista en la conocida frase “Espafia unidad de
destino en lo universal”. Por ultimo, algunos valoran la historia de las diferentes regiones espafiolas
como divergente, pero confian en un futuro en coman.
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deberes), instrumental (estado de bienestar, economia, ejército) y afectivo-simbolica

(fronteras, orgullo nacional, soberania, caracter nacional, simbolos).

Tabla 6.2.2.3. Identificacion personal con Espafia

Matriz factorial*

Componente
1 2
Civico-

Etnocultural | instrumental
Sistema politico-legal ,107 ,805
Derechos-deberes ,138 ,891
Estado de bienestar ,332 ,813
Economia ,460 712
Antepasados , 710 124
Historia 724 ,223
Orgullo ,851 ,263
Soberania , 799 ,189
Carécter , 710 ,195
Simbolos ,836 224

Método de extraccién: Analisis de componentes principales.
* Método de rotacién: Normalizacién Varimax con Kaiser.
a Larotacién ha convergido en 3 iteraciones.
Varianza total explicada por el modelo: 68,1%

El analisis factorial mostré que algunos items se agrupaban claramente en torno a los
ejes, mientras otros ocupaban el espacio central. Para maximizar la varianza explicada y
clarificar el significado de cada eje, se decidié eliminar de las escalas cinco items:
cultura, lengua, ejercito, destino y fronteras. Finalmente, como muestra la tabla 6.2.2.3.,
los dos primeros componentes explican un 68% de la varianza, y la matriz de
componentes agrupa los elementos en un eje que se ha calificado de etnocultural y otro
eje civico-instrumental. El primero estd compuesto por una forma de identificacion
donde los elementos principales que se comparten con el resto de los connacionales son
los antepasados, la historia, el orgullo nacional, la soberania, el caracter nacional y los
simbolos nacionales, mientras que el segundo da importancia al sistema politico-legal,
los derechos y deberes comunes, el estado de bienestar y la economia nacional. El
primer componente es mas fuerte que el segundo, lo que confirma en este trabajo de

campo cualitativo un fendmeno que se comprobo en el analisis del EB 57.2: la
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identificacion étnica es la mas relevante para los espaﬁoles.IEI En la muestra de los
Eurobarémetros, los elementos que se consideraron muy o bastante relevantes para la
propia identificacion personal con el pais fueron: la cultura, tradiciones y costumbres en
comun, el lenguaje, la historia y los antepasados. Se puede comprobar que todos ellos

son elementos de caracter etnocultural.

Por su parte, la pregunta que recoge los elementos de la identificacion con

Europa es:

¢En qué medida estd de acuerdo con las siguientes afirmaciones? “Me siento europeo porque
comparto con el resto de los europeos...

1. Una civilizaciéon comun

2. Una sociedad europea con muchas lenguas y culturas

3. Antepasados comunes

4. Una historia y un destino comunes

5. Las instituciones europeas y un sistema politico y legal emergente
6. Derechosy deberes comunes

7. Un sistema comun de proteccion social dentro de la UE

8. El derecho a desplazarse libremente y residir en cualquier parte de la Unién
9. Un sistema de defensa comin europeo emergente

10. Fronteras comunes

11. Un sentimiento de orgullo europeo

12. Soberania de la Union

13. Una moneda comun

14. Un grupo de simbolos de la Unién Europea

Como en el caso de la identificacion con Espafa, en el cuestionario se separ0 la
historia y el destino comun. Ademas, se afiadié un componente mas que se ha incluido
alguna vez en los Eurobarometros, aunque no en éste concretamente: la identidad
cultural europea. De nuevo, se pueden distinguir cuatro dimensiones: étnica
(civilizacion, sociedad con muchas lenguas y culturas, antepasados, historia y destino
comun), civica (instituciones europeas, derechos y deberes), instrumental (proteccién

social, libertad de movimiento y residencia, sistema de defensa comun, fronteras

7 para un analisis detallado de los resultados encontrados a nivel nacional, cfr. Ruiz Jiménez, A.;
“National and European identities of Spanis citizens”. En un articulo posterior, la autora analiza los datos
de algunos miembros nuevos y viejos en la UE, con unos resultados en los andlisis factoriales y una
interpretacion de los mismos parcialmente diferentes a los aqui mostrados (Ruiz Jiménez, A. et al;
“European and National Identities in EU’s Old and New Member States™).
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comunes y moneda Unica) y afectivo-simbdlico (orgullo europeo, soberania y

simbolos). Los datos de la muestra espafiola del EB muestran que la dimensién
ke

instrumental es la mas relevante.

Tabla 6.2.2.4. Identificacién personal con la Unién Europea

Matriz factorial*

Componente
1 2
Civico-
Etnocultural | instrumental

Civilizacion ,240 721
Identidad cultural 378 ,629
Sistema politico legal ,315 ,709
Derechos-deberes 242 ,864

Sistema de proteccién social

dentro de UE 312 799
Libre desplazamiento

y residencia en cualquier parte 4,917E-02 ,766
de la Unién

Antepasados 547 201
Defensa 743 371
Fronteras 654 250
Orgullo ,895 ,159
Soberania 815 260
Simbolos ,843 ,127

Método de extraccién: Analisis de componentes principales.
* Método de rotacién: Normalizacién Varimax con Kaiser.
a Larotacién ha convergido en 3 iteraciones.
Varianza total explicada por el modelo: 64,1%

También en esta ocasion se realizd un andlisis factorial para ver como se agrupaban los
componentes y se eliminaron del andlisis la moneda comun, la sociedad con muchas
lenguas y culturas y la historia y el destino comunes. Los doce elementos restantes se
agrupan de nuevo en torno a los dos ejes, de manera parecida al caso de la identificacién

con Espafia, aunque en esta ocasion con ciertas peculiaridades: en el primer componente

'8 Ruiz Jiménez, A;“National and European identities of Spanis citizens”.
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destacan los antepasados, el orgullo de ser europeo, la soberania de la Unién y los
simbolos europeos, la defensa y fronteras comunes y en el segundo el sistema politico
legal, los derechos y deberes comunes, el derecho al libre desplazamiento y residencia,
el sistema de proteccion social y la civilizacion e identidad cultural. Por tanto, el primer
componente es de caracter etnocultural pero tiene dos elementos instrumentales, la
defensa y fronteras comunes, aunque bien es cierto que ambos tienen también una fuerte
carga simbolica, ya que el monopolio de la violencia y la defensa de los limites del
territorio es, segun la nocion weberiana, una de las caracteristicas del Estado; en
cambio, el segundo eje tiene un caracter civico-instrumental, aunque la civilizacion y la
identidad cultural europea quedan apartadas de esta etiqueta. Parece, por tanto, que la
identificacion europea se siente de manera mas “confusa”, menos delimitada que la
identificacion nacional. Ello explica también que la varianza explicada sea menor en

este analisis que en el anterior, pese a incluir mas variables.

En la muestra espafiola, los elementos con los que se estaba muy o bastante de
acuerdo en calificar de importantes para la propia identificacion europea, fueron, por
este orden: el desplazamiento libre por la Unidn, la civilizacion europea, los derechos y
deberes comunes, el sistema politico-legal comun y el destino comun. Se trata, en su
mayoria de elementos de caracter civico-instrumental, mientras que uno se refiere al
pasado (la civilizacion desarrollada historicamente en suelo europeo) y otro al futuro (el
destino comun). Ello demuestra que, como sefialan los investigadores del proyecto
EURONAT, los componentes que son parte de la identificacién con el pais y con la UE

son distintos y se deben estudiar de manera diferenciada.

El estudio de las formas de identificacion con la nacion es complejo y, por ello,
se incorpord una pregunta mas que pretendia analizar cuales son los elementos que el
entrevistado considera relevantes para considerar que una persona es espariola. Se trata,
por tanto, de comprobar si la manera personal de sentirse espafiol, difiere o no de la
manera en que se clasifica a alguien como espafiol, a la que se ha calificado como
“identificacion teorica” para diferenciarla de la “identificacion personal”. Para ello, se
incluyo la pregunta empleada en el moédulo sobre identidad nacional del International
Social Survey Program (ISSP) de 1995, que se recogio en el cuestionario de esta

investigacion de la siguiente manera:
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Existen varios aspectos que se pueden tener en cuenta para que una persona pueda ser considerada
espafiola. Por favor, digame si, en su opinion, los siguientes elementos son muy importantes, bastante
importantes, poco importantes o0 nada importante para que usted considere que una persona es
espariola:

Haber nacido en el pais

Tener la nacionalidad del pais

Haber vivido la mayor parte de la vida en el pais
Ser capaz de hablar el idioma del pais

Profesar la religion mayoritaria del pais
Respeto a las instituciones del pais

Sentirse del pais

NookrwhE

El andlisis factorial mostrd que la nacionalidad, la residencia y el sentimiento
nacional ocupaban posiciones intermedias entre los dos ejes, mientras que, de una
manera sorprendentemente perfecta, los cuatro componentes se agrupaban en el
componente 1 y 2 formando un eje civico (en el que lo relevante es respetar las
instituciones y hablar el idioma) y uno étnico (en que para considerarse espafiol hay que
profesar la religion catolica y haber nacido en el pais), por lo que se incluyeron
unicamente estos cuatro factores, que explican un 62% de la varianza. Este resultado es
muy interesante porque, realizando el mismo andlisis factorial con la muestra
representativa espafiola de 1995, los datos difieren en algunos aspectos: la religion se
opone en el espacio bidimensional al respeto a las instituciones, como lo hace en el
analisis de esta investigacion, pero el idioma y el nacimiento ocupan posiciones

bl

intermedias, junto a los otros tres elementos.

Parece, por tanto, que en los casi diez afios transcurridos desde que se llevo a cabo el
sondeo del ISSP se han “radicalizado” las posturas en la manera de considerar a una
persona espafiola. En los Gltimos afios se ha asistido a un rapido crecimiento de la
poblacion inmigrante en Espafia: el censo de 1991 recogia 700.000 extranjeros (menos
del 2% de la poblacion total), de los que la mitad eran comunitarios, mientras el censo
de 2001 eleva a méas de un millon y medio los extranjeros residentes (mas de un 5% de
la poblacion), de los que s6lo son comunitarios 360.000. Este cambio puede haber
influido en la manera de evaluar los rasgos importantes para considerar que alguien es
espafol pero, desgraciadamente, esta hipétesis no se puede confirmar sin una réplica del

estudio del ISSP con una muestra representativa.

19 Diez Nicol4s realiza un anélisis detallado de los resultados de este médulo del ISSP tanto para Espafia
como para el resto de paises que formaron parte del estudio (Diez Nicolas, J.; Identidad nacional y
cultura de defensa; Ed. Sintesis, Madrid, 1999).
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Tabla 6.2.2.5. Identificacidn tedrica con Espafia

Matriz factorial (*)

Componente
1 2
Civico Etnico
Nacimiento 2,374E-02 187
Religion 5,434E-02 778
Respeto instituciones 794 | 1,976E-02
Idioma ,785 | 5,906E-02

Método de extraccion: Analisis de componentes principales.
* Método de rotacion: Normalizacion Varimax con Kaiser.
a La rotacion ha convergido en 3 iteraciones.
Varianza total explicada por el modelo: 61,9%

6.2.2.3. Las escalas de actitud global positiva hacia la UE vy de afectividad-utilitarismo

Las ultimas escalas que se crearon pretendian incorporar los diferentes elementos que
componen las actitudes hacia la UE y que ya se vieron en los andlisis de regresién
logistica y lineal, elementos emocionales y cognitivos. Como ya se ha visto al hablar de
los Eurobarometros, normalmente los estudios cuantitativos no incluyen estos diferentes
aspectos en un unico cuestionario, pero en esta investigacion se eligieron siete items,
todos ellos extraidos de los sondeos europeos, para realizar un analisis factorial y
comprobar si servian para crear una escala de actitud global hacia la UE.IEI Los items
son:

* Sentimiento de ligadura hacia la Unién Europea

* Sentimiento de orgullo europeo.

* Sentimiento de cercania a los ciudadanos de la Union

* Beneficio para Espafia de pertenecer a la UE

* Imagen de la UE

* Apoyo de politicas para una mayor integracion

* Sentimiento si desaparece la Union

20 Belot y Tournier utilizaron preguntas, en algunos casos idénticas y en otras muy similares —pero
pertenecientes a sondeos antiguos y cuya formulacién se ha actualizado- a las aqui empleadas para
construir un indice sintético de apoyo a la UE (Belot, C. y Tournier, V.; “Les jeunes, I’Europe et la
Nation”, en Bréchon, P. y Cautres, B. (dir.); Les enquétes Eurobarometres. Analyse comparée des dones
socio-politiques; ed. L’Harmattan, Paris, 1998, pp. 115-130).
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Algunos ya se han explicado con anterioridad. Las preguntas que miden la ligadura
hacia la UE y el sentimiento de cercania a los ciudadanos de la UE tienen cuatro
categorias de respuesta (ademéas del “No sabe/no contesta”): muy ligado/cercano;
bastante ligado/cercano; poco ligado/cercano; nada ligado/cercano. Por altimo, el apoyo
de las politicas europeas para lograr una mayor integracion también tiene una escala con

cuatro valores: muy a favor/un poco a favor/un poco en contra/muy en contra.

Tabla 6.2.2.6. Actitudes hacia la Unidn Europea

Matriz factorial

Componente
1 2

Actitudes Afectividad-

positivas utilitarismo
Ligadura UE ,634 412
Orgullo europeo ,647 ,382
Cercania ciudadanos UE 579 ,636
Beneficio para Espafa
pertenencia UE 642 -515
Imagen de UE ,786 -,076
Apoyo de politicas para una
mayor integracion 654 -340
Sentimiento si desaparece
UE 722 -,365

Método de extraccién: Analisis de componentes principales.
2 componentes extraidos
Varianza total explicada por el modelo: 62,5%

Los dos primeros componentes explican el 62% de la varianza. El primero de ellos
recoge la tendencia a responder con valores altos a las preguntas (es decir, a tener
actitudes positivas hacia la UE), por lo que a la variable extraida de este primer eje se la
ha llamado “escala de actitud global positiva hacia la UE”. El segundo componente
divide a las variables en dos grupos: las que puntdan alto recogen claramente los
aspectos mas emotivos de las actitudes y se relacionan con una cierta identificacion con
la Union (sentirse ligado a la UE, sentirse cercano a los ciudadanos comunitarios y
orgulloso de ser europeo), mientras que las otras cuatro variables puntdan
negativamente, especialmente las que tienen un claro componente cognitivo, como el

beneficio de la pertenencia a la UE y el apoyo a las politicas de integracion, por lo que
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las puntuaciones obtenidas en dicha variable forman la “escala de afectividad-

utilitarismo hacia la Unién”.

6.2.3. Asociacion entre escalas de identificacion, actitud hacia la Unién y otras

variables actitudinales

En este epigrafe se muestran diversas correlaciones entre las escalas que se han
explicado en el epigrafe anterior, y entre éstas y algunas variables actitudinales que se
refieren a la UE. También se explica una nueva variable de localismo-cosmopolitismo
creada a partir del programa estadistico MUDFOLD. Todas estas correlaciones se han
hecho para los 108 entrevistados en comun, sin diferenciar a qué red pertenecian, para
poder dar una mayor estabilidad a las medidas y que disminuya la influencia de los
casos aislados. En epigrafes posteriores, que analizan diversas variables y aspectos

reticulares, si que se hara esta diferencia, por otra parte necesaria, entre las dos redes.

Tabla 6.2.3.1. Grado de ligadura a diferentes territorios. Comparacion Espafa-Andalucia-
red total

Andalucia
Espafia Andalucia (habitat grandes Red total
nicleos)
Ligadura
a ciudad/pueblo
-Muy ligado 49 65,9 55,2 54,6
-Bastante ligado 31,8 23,1 31,3 32,4
-Poco ligado 14,2 8,2 9 12
-Nada ligado 4,4 2,2 4,5 0,9
-No sabe 0,6 0,5
Ligadura
alaregién
-Muy ligado 42,6 56,6 46,3 38
-Bastante ligado 38,7 34,1 43,3 43,5
-Poco ligado 13,2 7,1 6 14,8
-Nada ligado 4,9 1,6 4,5 3,7
-No sabe 0,6 0,5
Ligadura
a Espafia
-Muy ligado 39,5 48,9 40,3 46,3
-Bastante ligado 41 37,4 41,8 39,8
-Poco ligado 12,8 12,1 16,4 13
-Nada ligado 6,1 0,5 15 0,9
-No sabe 0,6 1,1
Ligadura a la UE
-Muy ligado 10,5 12,6 7,5 7,4
-Bastante ligado 33,1 37,4 44,8 42,6
-Poco ligado 38 34,1 38,8 43,5
-Nada ligado 16,3 13,7 9 6,5
-No sabe 2,1 2,2

Fuente para Espafia y Andalucia: EB 58.1 (2002)

196



En la tabla 6.2.3.1. se comparan las respuestas del Eurobarémetro 58.1 sobre el
grado de ligadura a diferentes territorios con las respuestas recogidas en el trabajo de
campo. Se diferencia entre la media espafiola, la media andaluza y la media para
grandes nucleos de poblacion dado que la mayoria de los entrevistados de la
investigacion residen en este tipo de nucleos. Pese a que existe un periodo de dos afios
entre la recogida de datos de las dos fuentes, el fendmeno analizado ha demostrado ser
bastante estable en el tiempo y, en principio, no hay motivo para pensar que pueda
haberse producido un cambio significativo en ese plazo. EI motivo de incluir esta
comparacion es mostrar que, aunque las personas entrevistadas no formen parte de una
muestra representativa creada con un muestreo probabilistico, la distribucion del
sentimiento de ligadura hacia diferentes territorios es bastante parecida a la muestra

representativa que mas se le parece, la andaluza de grandes nucleos de poblacion.

La primera conclusion a la que se llega a la vista de estos datos es que, tanto en
Espafia como en Andalucia y en la red, se tiende a estar muy o bastante ligado a todos
los territorios, tendencia mas acusada en el caso andaluz que en el nacional -en el
capitulo 5 ya se comentd que la region se caracteriza por una identidad dual-:
unicamente en el caso de la UE la distribucidon es bastante similar (alrededor de la mitad
en cada caso) entre los que dicen estar muy o bastante ligados y los que dicen estar poco
0 nada ligados. Para el caso del entorno local, regional y nacional, menos de la quinta
parte en el caso espafiol y alrededor del 10% en el caso andaluz dicen estar poco o nada
ligados a estos ambitos. Este fendmeno ha sido observado también en Italia, donde
investigaciones recientes sobre los jovenes muestran la tendencia a definirse
sistematicamente como muy proximos a todos los territorios. Esta tendencia — sugiere
E. Recchi- demuestra el interés por estudiar no sélo cudl es el territorio mas importante
de pertenencia, sino la tendencia a dar mucho o poco peso al territorio —a todos los
territorios- como componentes de la propia identidad.EI

Volviendo a la tabla, en Andalucia se esta por encima de la media de Espafia en

el sentirse muy ligado a la ciudad/pueblo, aunque la diferencia es menor si solo se

21 \er, por ejemplo, los anélisis de E. Recchi , op. cit., y de M. Merico (“Gli ambiti territoriali”, en
Cotesta, V. y Pendenza, M. (ed.); Europei mediterranei; Liguori editori, Napoles, 2004, pp. 77-88)
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comparan los grandes nucleos. La cifra de la red es parecida a esos grandes nl:IC|EOS,E||O

cual es légico porque la mayoria de las personas entrevistadas viven en este habitat. La
diferencia méas destacable es que el porcentaje de nada ligado es menor en la red. La
ligadura a la region también esta por encima en Andalucia con respecto a la media
espafola, y vuelve a pasar que las diferencias son menores en los grandes nucleos. En la
red las mayores diferencias se dan en la categoria muy ligado, donde hay menos, y en
poco ligados, donde son mas numerosos. La ligadura fuerte a Espafia es mayor en
Andalucia, aunque la diferencia entre la media espafiola y la media de grandes nucleos
andaluces es pequefia. La red esta por encima de la media andaluza de grandes nucleos
pero por debajo de la andaluza en general. Las cifras de bastante ligado son similares en
la red y grandes nucleos, y algo por debajo el poco ligado y nada ligado. Por ultimo, la
ligadura a la UE es mayor en Andalucia que en Espafia, aunque mas pequefia en los
grandes nucleos, que se decantan mas por la opcion de bastante ligado. Los datos de la
red son muy similares en bastante ligado, aunque son superiores en poco ligado e
inferiores en nada ligado a los de grandes nucleos andaluces. Andalucia en general
muestra porcentajes mayores a Espafia en mucho y bastante y menores en poco y nada

ligado.

Aunque no se muestren los resultados en tablas, se han comprobado las
correlaciones de la posicion social de Galtung y la escala de valores postmaterialistas
con diversas variables sociodemogréaficas, formas de identificacion con Espafia y la
Unién y las escala de expertos préctico y tedrico. En primer lugar, los analisis muestran
que no hay relacion entre la escala de postmaterialismo y la escala de actitud positiva
hacia la UE, el indice de posicion social de Galtung, los estudios o las escalas de
expertos. En cambio, existe una relacion clara con las formas de identificacion, ya que
los valores postmaterialistas tienen una correlacion negativa con las formas de
identificacion étnicas: -0,335** con la de la UE, -0,406** con la personal de Espafa y
—-0,358** con la tedrica Espafia (rho de Spearman), aunque no se produce una
correlacion positiva con las formas de identificacion civicas. Se puede afirmar entonces
que las personas con valores posmodernos, que no toman como referencia los valores de
escasez tipicos de las sociedades industriales, tienden a considerar como menos

importantes los elementos de la identificacion que tienen un claro componente étnico y

22 Se entiende por grandes ntcleos de poblacién aquellos con mas de 100.000 habitantes, definicién que
coincide con la de localizacion central que se emple6 en la escala social de Galtung (cfr. Capitulo 3).
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cultural, factores que precisamente son la base fundamental de identificacion en las

sociedades mas tradicionales.

Por otro lado, la escala de posicion social de Galtung sélo muestra una
correlacion de Pearson significativa con la escala de experto tedrico (0,288**) y una
negativa con la identificacion teodrica étnica con Espafia (-0,259*), pero no se
correlaciona con ninguna forma de identificacion personal de Espafia o Europa, ni con
la escala de experto practico ni con la escala de actitud positiva hacia la UE ni la de
afectividad-utilitarismo. La asociacién entre las posiciones centrales y la escala de
experto tedrico confirma la propuesta de Galtung de que las personas que ocupan estos
lugares tienen mayores conocimientos de politica internacional, mayor consumo de
medios y mayor participacion social. Por otro lado, estos sujetos tienden a dar poca
importancia a los elementos étnicos para considerar a alguien como un nacional de su

mismo pais que ellos.

La tabla 6.2.3.2. recoge las correlaciones entre las formas de identificacion que
muestran los individuos (hay que tener en cuenta que no se incluyen datos para las
identificaciones que son resultado del mismo analisis factorial). La conclusion que se
extrae del analisis es clara: existe una asociacion positiva entre las formas de
identificacion, las de caracter étnico por un lado y las basadas en elementos civicos por
otro. Las correlaciones son mas fuertes en el caso de las escalas etnoculturales, luego
parece que las personas que se identifican de forma etnocultural eligen de manera mas
exclusiva estos elementos. Ademas, la correlacion es mas fuerte en el caso de las
identificaciones personales que en el de éstas con las tedricas. Este resultado puede
deberse, por un lado, a que los elementos de las escalas personales eran muy parecidos y
mucho mas numerosos que en el de la escala tedrica y, por otro lado, a que los sujetos
entrevistados valoran mas a menudo de forma diferente —y por ello hay menos
asociacion- los elementos importantes en su propia identidad personal y los elementos

importantes para identificar a alguien como de su propio grupo.
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Tabla 6.2.3.2. Correlaciones entre las formas de identificacién con Espafiay la UE

Identidad Identidad Identidad Identidad Identidad Identidad

etnocultural civico- personal personal tedrica tedrica
Union instrum.  etnocultural civico- étnica civica
Europea Unién Espafa instrum. Espafia Espafa
Europea Espafa
Identificacion - - 0,639** 0,149 0,378** 0,106
personal etno-
cultural UE
Identificacion - - -0,056 0,532** 0,004 0,332*

personal civico-

instrumental UE

Identificacion - - 0,479** 0,125
personal etno-

cultural Espafia

Identificacion - - 0,022 0,303**
personal civico-

instrumental Espafia

Identificacién - -
tedrica étnica

Espafa

Identificacién - -
tedrica civica

Espafa

Correlacion de Pearson
** | a correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).

Todas las variables incluidas en la tabla 6.2.3.3. han sido explicadas
anteriormente, salvo la llamada “sensacion UE”. La pregunta tiene un caracter nominal
pero se ha empleado como si fuera ordinal, como el resto de sus compafieras, para poder
utilizarla en las correlaciones, dado que las tres primeras respuestas son sensaciones
positivas, favorables hacia la UE aunque cada vez con menos intensidad (entusiasmo,
esperanza y confianza), existe una categoria neutral (indiferencia) y tres categorias
negativas, de menor a mayor intensidad (ansiedad, desconfianza y rechazo).E]

Concretamente, la pregunta es:

%% para su utilizacion en las correlaciones, se han recodificado los valores para que los altos sean las
sensaciones positivas hacia la UE y los bajos los negativos, quedando la categoria “indiferencia” con el
valor 4, como aparecia originariamente en el cuestionario.
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¢La Union Europea le produce personalmente la sensacion de....?

Entusiasmo..........ccceue... 1
Esperanza...........ccccouene.. 2
Confianza..........ccceueeeee. 3
Indiferencia..........c........ 4
Ansiedad............ccoeeerne 5
Desconfianza................. 6

Rechazo........ccccovvivunee. 7

No sabe......cccccceevvvrernen. 9

Tabla 6.2.3.3. Correlaciones entre variables relacionadas con la actitud hacia la UE

Cercania Consideracion Imagen UE Orgullo Ligadura  Sensacion
ciudadanos europea europeo hacia UE UE
UE
Cercania ciud. - 0,204* 0,175 0,542** 0,451* 0,324**
Consid. europ. - 0,178 0,180 0,208* 0,102
Imagen UE - 0,434* 0,383* 0,398**
Orgullo - 0,395** 0,353*
Ligadura UE - 0,290**

Sensacion UE -

Rho de Spearman
** | a correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).
* La correlacion es significativa al nivel 0,05 (bilateral).

El andlisis de esta tabla muestra una fuerte correlacion entre las distintas
variables, siendo la consideracion europea la que menos asociacion tiene con las demas,
lo cual confirma que esta variable tiene aspectos criticables si se quiere emplear para
medir la identidad europea, dado que se vincula débilmente con otras que estan
relacionadas con sentimientos hacia la UE y que, en principio, es esperable que se
correlacionen con ella de forma positiva. Por ello, y como se vera a continuacion, se ha
empleado una escala que recoge el grado de localismo-cosmopolitismo de las personas
y lo pone en relacion con estas variables relacionadas con la UE. La cercania a los
ciudadanos comunitarios muestra una correlacion positiva con todas las demas
variables, salvo con la imagen de la UE, aunque la mayor fuerza y significacion la
muestra con el orgullo europeo y la ligadura a la UE. La consideracion europea, en
cambio, solo muestra una asociacion significativa con la variable anterior y con la
ligadura a la UE, pero no con el orgullo europeo, la imagen de la Unién o la sensacion
que produce. La Unica variable que tiene una correlacién positiva y, salvo en el caso de
la consideracion europea, bastante fuerte y significativa con el resto es la ligadura a la

UE, una variable que precisamente forma parte de la escala de localismo-
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cosmopolitismo, como se comenta mas abajo. La sensacion que produce la Unidon vy el
orgullo europeo muestran correlaciones positivas con todas las variables salvo con la
consideracion europea. La asociacion mas fuerte de todas es la que se da entre el orgullo
de ser europeo y la cercania a los ciudadanos europeos (0,542**).ELI Por tanto, se
observa una coherencia en la contestacion que se da a estas preguntas que recogen
diferentes aspectos actitudinales relacionados con el componente afectivo de la actitud
hacia Europa, lo que refleja una estabilidad y una congruencia tedrica en las cogniciones

y evaluaciones que se tienen de la Union.

Dado que la variable “consideracién europea” empleada en el Eurobarémetro
obliga al entrevistado a definir su “prioridad territorial” y ademas solo incluye el ambito
nacional y europeo, se ha creado una escala de despliegue de localismo-cosmopolitismo
a partir de las preguntas del cuestionario en que se pedia al individuo definir hasta qué
punto esta ligado a su ciudad/pueblo, regién, pais y la UE. Para la elaboracion de esta
escala se ha empleado el programa MUDFOLD (Multiple UniDimensional
unFOLDing), desarrollado por Van Schuur y Post. La escala de localismo-
cosmopolitismo creada por este programa no se relaciona con la edad, sexo, estudios,
las escalas de experto practico y tedrico, la escala de posicion social de Galtung ni con
las formas de identificacién. Sin embargo, muestra una correlacion positiva con la
escala de afectividad-utilitarismo (0,372** Pearson), es decir, las personas mas
cosmopolitas muestran una actitud mas afectiva hacia la Union. También se ha
relacionado esta escala con las variables incluidas en la tabla 6.2.3.3, resultados que se
muestran en la tabla siguiente. Resulta interesante que las correlaciones significativas
coinciden con las que mostro la consideracion europea, pero son en este caso mas
fuertes: la ligadura a la UE es de 0,583** frente a 0,208* y la cercania a los ciudadanos
de la UE un 0,462** frente a 0,204*. Puede concluirse, entonces, que existe una cierta
coherencia entre las formas de identificacion cosmopolita y la identificacion europea tal
y como se recoge en los Eurobarémetros o que, al menos, se relacionan de la misma
forma con otras variables, unas variables que, a su vez, recogen distintos aspectos de la
actitud hacia la Unién, pese a que ambas variables no muestran una correlacion

significativa entre si.

2 LLa muestra espafiola del EB 58.1 también muestra correlaciones positivas entre la imagen que se tiene
de la UE, lo ligado que se siente y la consideracion europea. Por ejemplo, la correlacion entre imagen y
ligadura es 0,374** y entre ligadura e identidad futura 0,400** (rho de Spearman).
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Tabla 6.2.3.4. Correlaciones entre la escala de localismo-cosmopolitismo de Mudfold y
variables relacionadas con la actitud hacia la UE

Ligadura UE Orgullo Cercania Imagen UE Sensacion Consideracion
europeo ciudadanos UE europea
UE
Escala de 0,583** 0,168 0,462** 0,172 0,116 0,007

Mudfold

Rho de Spearman
** | a correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).
* La correlacion es significativa al nivel 0,05 (bilateral).

También se ha querido comprobar cual es la relacion entre las dos escalas de
actitud global y de afectividad-utilitarismo hacia la UE y algunas variables actitudinales
con un componente emocional, y también con las diversas formas de identificacion con
Europa y Espafia, asociaciones que se recogen en la tabla 6.2.3.5. Todas estas variables,
salvo la consideracion europea, se han empleado para construir las dos escalas, pero su
andlisis puede clarificar mejor las relaciones de las identificaciones con la actitud hacia
la UE.

La actitud global favorable a la Union corrrelaciona positivamente con todas las
formas de identificacién, salvo con la tedrica étnica, hecho curioso porque, en las
identificaciones personales, son las escalas etnoculturales las que muestran una mayor
asociacion con esta escala. Las identificaciones con la Unién, tanto etnocultural como
civico-instrumental, son las que tienen cifras mas altas. En cambio, la escala de
afectividad-utilitarismo so6lo tiene una correlacién significativa con estas dos
identificaciones, pero no muestra asociacion con las identificaciones hacia Espafa, ni
personales ni tedricas. De nuevo, los elementos etnoculturales de identificacion tienen

una mayor fuerza que los civico-instrumentales.

En el anélisis de las variables actitudinales por separado, se observa que la
cercania a los ciudadanos correlaciona positivamente con las dos formas de
identificacion con la UE, aunque con un poco mas de fuerza con la etnocultural, en
cambio correlaciona con la identidad civica de Espafia tanto personal como tedrica,
aunque con mas fuerza en la personal. La consideracion europea tiene una correlacion
negativa con la forma de identificarse civica con la UE, en cambio se asocia
positivamente con la identificacion étnica con Espafia, sobre todo con la personal pero
también con la tedrica. La imagen de la UE se relaciona positivamente con las dos

formas de identidad de la UE, especialmente con la etnocultural (al igual que cercania
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ciudadanos anteriormente), ademas se relaciona positivamente con la identidad personal
civico-instrumental con Espafia, como ocurria la cercania a ciudadanos, pero en cambio
no existe correlacion con la identidad tedrica civica. El orgullo europeo es el que
muestra la mayor fuerza la identificacion etnocultural de la UE, mucho mas que con la
civica, con la que también tiene relacién. También correlaciona positivamente con las
dos formas de identificacion personal con Espafia, aunque con mas fuerza con la
etnocultural, pero no muestra asociacion con las identificaciones tedricas. El orgullo,
por tanto, parece relacionarse con elementos étnicos fundamentalmente. La ligadura
hacia la UE también tiene una fuerte correlacion con la identificacion etnocultural con

la UE, pero no con la civica ni con ningun elemento de identificacién espafiol.

TABLA 6.2.3.5. Correlaciones entre formas de identificacion con Espafia y Europa y
variables actitudinales hacia UE

Escala Escala Cercania Considerac. Imagen Orgullo Ligadura

actitud afectiv- ciudadanos europea Unién europeo hacia UE

global utilit. UE Europea
Identif. personal 0,549 ** (0,383** 0,344* 0,168 0,393* 0,505** 0,435*
etno-cult. UE
Identif. personal 0,396**  0,263** 0,317* -0,248* 0,329**  0,261** 0,139
civico-instr. UE
Identif. personal 0,268* 0,126 0,118 0,251* 0,172 0,265** 0,147
etno-cult. Esp.
Identif. personal 0,313** 0,045 0,284** -0,056 0,296**  0,222* 0,157
civico-inst. Esp.
Identif. tedrica 0,128 0,090 -0,021 0,216* -0,025 0,168 0,063
étnica Esp.
Identif. tedrica 0,264** 0,137 0,228* -0,073 0,024 0,146 0,122
civica Esp.

Rho de Spearman
** | a correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).
* La correlacion es significativa al nivel 0,05 (bilateral).

Por tanto, salvo dos excepciones (consideracion y ligadura) las dos formas de
identificacion con la UE son las que mas asociacidn muestran con elementos que se
relacionan con la actitud hacia la UE, y le siguen en importancia los elementos de
pertenencia personal a Esparia, algo esperable dada la coherencia entre las formas de
identificacion que se ha visto anteriormente y que las correlaciones eran mas fuertes

entre las pertenencias personales que entre éstas y las tedricas.
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Otro aspecto interesante es analizar si existe asociacion entre las dos escalas que
recogen la actitud hacia la Union y algunas variables, como las escalas de experto
teorico y practico, la identificacion como europeo y la sensacion que produce la Union
-el resto de variables actitudinales forman parte de la propia escala y por ello no se
pueden incluir en el analisis-. La hipétesis de la investigacion supone que las escalas de
experto deben estar asociadas positivamente con una actitud favorable a la Unidn.

Tabla 6.2.3.6. Correlaciones de diversas variables con las escalas de actitud hacia UE

Actitud global UE Afectividad-utilitarismo UE
Consideracion europea 0,200* 0,035
Sensacion que produce UE 0,406** 0,203*
Escala de experto tedrico 0,300** 0,290**
Escala de experto practico 0,268** 0,162

Rho de Spearman
** | a correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).
* La correlacion es significativa al nivel 0,05 (bilateral).

La tabla 6.2.3.6. muestra estas correlaciones. La escala de experto teorico
correlaciona positivamente, con parecida fuerza y la misma significacion, con ambas
escalas, por lo que las personas que punttuan alto en esta escala tienen una actitud
positiva y de caracter afectivo, mientras el experto practico s6lo muestra asociacion con
la actitud positiva, y ademas con algo menos de fuerza que el tedrico. La consideracion
europea correlaciona con poca significacion y poca fuerza con la actitud global,
mientras que la sensacion que produce la UE es la que mas fuerza tiene con esta actitud
global y también muestra relacion positiva con la escala de afectividad-utilitarismo, por
tanto, las personas que eligen adjetivos como entusiasmo o confianza para definir la

sensacion que tienen de la UE tienden a tener un componente afectivo hacia ésta.
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Tabla 6.2.3.7. Correlaciones de diversas variables con las escalas de experto

Cercania Considerac. Sensacién Imagen UE  Orgullo Ligadura

ciudadanos  europea UE europeo hacia UE
UE
Escala de experto 0,332* 0,200* 0,161 0,252** 0,140 0,190*
practico
Escala de experto 0,355** 0,102 0,255** 0,158 0,224* 0,228*
tedrico

Rho de Spearman
** | a correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).
* La correlacion es significativa al nivel 0,05 (bilateral).

En la tabla 6.2.3.7. se ponen en relacion los dos tipos de expertos con las
variables actitudinales hacia la Unién, que precisamente forman parte de las escalas de
actitud global hacia la UE y afectividad-utilitarismo, para conseguir un analisis mas
detallado de cuéles son los factores mas asociados con estas escalas, y también se ha
incluido la consideracion como europeo. Las dos Unicas variables que correlacionan
positivamente con ambas escalas de expertos son la cercania a los ciudadanos
comunitarios y la ligadura a la UE. Cabe preguntarse si el sentirse cercano a la Union y
a sus habitantes tiene como efecto viajar, establecer relaciones e informarse de politica
comunitaria, o si el proceso causal es al contrario; o bien puede ocurrir que el adquirir
conocimientos sobre temas comunitarios —experto teorico- se produce a posteriori pero
el establecimiento de relaciones con otras personas Yy el residir y/o viajar a otros paises
son previos al desarrollo de sentimientos de cercania. De todas formas, la relacion es
mas fuerte en el caso de la cercania a ciudadanos, y mas significativa en el caso de ésta
con el experto tedrico. La consideracion europea esta asociada positivamente con la
escala de experto practico aunque débilmente, y también lo hace la imagen de la UE con
algo méas de fuerza y con mas significacion, mientras que con la escala de experto
tedrico se relaciona la sensacion que produce la UE y el orgullo europeo, la primera con
mas fuerza y significacion que el segundo. Parece demostrada, por tanto, la relacion
entre ciertos componentes que indican una actitud positiva hacia la UE y las escalas de

expertos.

Una vez realizados los analisis sobre las relaciones que existen entre formas de
identificacion, escalas de expertos y de actitudes y diversas variables referidas a la UE,
queda un aspecto distinto por comentar. Uno de los fines de la investigaciéon era

comprobar si las personas con relaciones mas cosmopolitas dentro de su red actuaban
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como intermediarios entre las distintas partes de ésta, la mas local y la méas cosmopolita,
y si existia relacion entre este cosmopolitismo y la actitud hacia la Unién. La idea de
estudiar la potencialidad que tiene cada red para articular sub-redes locales y no locales
estd presente en el modelo de analisis de las redes personales elaborado por Ferrand,lzrlI
que analiza si estas redes conectan muchos o pocos lazos locales a muchos o pocos
lazos no locales. El autor identifica cuatro tipos de micro-estructuras, una local, una no
local y dos local/no local, ya que se pueden distinguir, segun los términos que emplea,
los "difusores™, que son estructuras en que la mayoria de las relaciones son locales y los
"cosmopolitas", estructuras compuestas por un namero igual o mayor de no locales que
de locales. Sin embargo, para los intereses de esta investigacion se ha empleado la
escala creada por Requena, que distingue tres categorias dentro de los lazos locales y
dos categorias de extra-locales, ampliando las que distinguen a los segundos.IZI
Desgraciadamente, la gran mayoria de las personas de la red tienen relaciones locales y
aquellas que tienen relaciones mas cosmopolitas no nombran a personas de otros paises
comunitarios dentro de su red de discusion politica, por lo que no se ha podido

comprobar la hipotesis.

Como se observa en la tabla 6.2.3.8., que recoge los datos para todas las
relaciones nombradas en ambas redes, la inmensa mayoria de las relaciones ocurren
dentro de la misma provincia y, especialmente, en la misma ciudad, por lo que las redes
son fundamentalmente locales- valores medios por debajo de tres-.EI No obstante, se
pueden encontrar diferencias entre las dos redes, pues los mencionados que viven en el
mismo barrio son méas del doble en la red segunda, asi como los que son de la misma
provincia pero de otra ciudad, mientras que en la red primera ocurre con mas frecuencia
el hecho de que viven en la misma ciudad pero fuera del barrio, en otras provincias de la
region vy, sobre todo, en otras regiones espafiolas, cifra que triplica a la de la red
segunda. Por ello no es de extrafiar que s6lo hay seis personas que tienen una red con

relaciones cosmopolitas, y de ellas cinco pertenecen a la red primera.

% Ferrand, A.; "Las comunidades locales como estructuras meso"; Redes, vol. 3/4, sept-nov. 2002.

% Requena Santos, F. ; “Relaciones de amistad en los barrios de la ciudad de Malaga"; Anuario de la
UNED, n° 7, 1993, pp. 215-223. El autor califica a los cosmopolitas como comunitarios. Requena
pregunto al entrevistado si los amigos residian 1) en la misma casa o bloque de pisos; 2) en el mismo
barrio; 3) en la misma ciudad; 4) en otra ciudad o pueblo de la provincia; 5) fuera de la provincia. El autor
califica de locales a aquellos que punttian de media hasta 3, y comunitarios a los que punttan por encima
de esa cifra.

%7 Si se contabilizan Ginicamente los valores medios por debajo de dos, éstos siguen siendo mayoria (el
60% en la red primera y el 70% en la red segunda).
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Tabla 6.2.3.8. Distancias medias entre ego y sus alteri

Distanciaala . Red

: Red primera
gue viven los NGmero (%) segunda
mencionados Nimero (%)

En el mismo

edificio 66 (17,7) 65 (15,2)
En el mismo

barrio 0® 85(19.9)
En la misma

ciudad 188 (50,4) 182 (42,6)
En la misma

provincia, otra 29 (7,8) 63 (14,8)
ciudad

En la misma

region, otra 30 (8) 24 (5,6)
provincia

En otra regién 28 (7,5) 8(1,9)
espafiola ’ '
En otro pais UE 2 (0,5)

Total 373 (100) 427 (100)
Distancia media 2,04 1,81
Desv. tipica 0,7799 0,5648

Ne relac. locales a7 55

N° relaciones 5 1

cosmopolitas

En la Gltima parte del epigrafe se realiza una serie concatenada de modelos de regresion
multiple que permite estimar modelos estructurales en los que cada modelo de regresion
incluye un numero determinado de variables adicionales. Las dos variables
dependientes que se estudian son la escala de actitud global positiva hacia la Union
-fabricada a partir de un andlisis factorial de siete preguntas que recogian distintos
aspectos emotivos y cognitivos de la actitud hacia la UE- y la identidad europea,
definida con la variable “consideracion futura” empleada en el Eurobarometro. Este
ultimo elemento se ha incluido en el andlisis para mostrar coémo las variables incluidas
en el modelo tedrico desarrollado en esta investigacion son capaces de explicar una
mayor varianza que los factores que habitualmente se incluyen en los Eurobarometros y
que se han visto en el primer epigrafe de este capitulo. En cuanto a la primera variable
dependiente, es imposible compararla con muestras representativas de los
Eurobarometros puesto que las variables que conforman dicha escala no aparecen
Ba]

simultaneamente en ninguno de ellos.

%8 No se ha realizado una regresion logistica con la variable “beneficio para Espafia”, como la realizada
con los Eurobarémetros, porque solo una persona contesto que no existia tal beneficio y cuatro no
contestaron la pregunta.
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El primer modelo incluye la influencia de la red personal de cada entrevistado,
aunque la medida empleada es muy simple, pues se trata de la puntuacion media de
todos los alteri de ego en la escala de actitud global y en la de afectividad-utilitarismo.IZ"I
En epigrafes posteriores se considerara la relacion de cada ego con su alter y la
distancia entre ambos en la actitud hacia la UE, realizando un analisis méas profundo y
mas sofisticado que el de las medias. kal El segundo modelo afade las escalas de experto
practico y tedrico, mientras que el tercero incluye las formas de identificacion
personales hacia la Unidn y hacia Espafia y la tedrica hacia Espafia. EI modelo cuarto
incorpora la escala de posicidn social de Galtung y, por altimo, el quinto afiade la
posicion politica, la movilizacion cognitiva y la escala de valores postmaterialistas. A
diferencia de las regresiones lineales y logisticas de los Eurobarémetros vistas en el
primer epigrafe, no se han afiadido los componentes de la escala de Galtung por
separado, por diversos motivos: en primer lugar, la escala estaba completa y sin casos
perdidos en los datos recogidos en la investigacion —a diferencia de en los sondeos
europeos- y, en segundo, muchas de estas variables tenian poca variabilidad en la
muestra, eran muy homogéneas y, por ello, serian excluidas del analisis 0 no tendrian
gran capacidad predictiva. Los modelos estructurales para la identificacion europea
siguen el mismo orden pero el primer modelo es el que incluye Unicamente las dos
escalas de actitud hacia la UE de ego y de afectividad-utilitarismo, dos variables a las
que sucesivamente se les incorporan el resto en el orden ya sefialado, y al modelo de la

actitud media de los alteri se le afiade la identificacion media de los alteri.

2% Agradecemos al profesor T. Snijders su sugerencia de emplear estas medias como una primera
aproximacién a la influencia ejercida por los alteri sobre ego.

%0 No se ha incluido en el modelo la escala de afectividad-utilitarismo de ego dado que dicha escala es
resultado del mismo andlisis factorial de las variables que forman la escala objeto de estudio.
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Cuadro 6.2.3.1. Modelos estructurales.

hacia UE

Variable dependiente:

escala de actitud global

Variables independientes Modelol Modelo2 Modelo3 Modelo4 Modelo5
Constante -0,112 -0,129 0,08025 0,783 -0,544
Actitud hacia UE de los alteri 0,446 (**) 0,444 (**) 0,082 0,184 0,199
Actitud afectiva-utilitarista hacia
UE de los alteri -0,212 -0,217 -0,081 -0,066 -0,154
Escala de experto practico 0,022 0,058 0,100 0,281 (*)
Escala de experto teérico 0,244 (*) 0,16 -0,008 -0,209
Identificacién etnocultural UE 0,598 (***) 0,649 (***) 0,636 (***)
Identificacién civico-instrum. UE 0,296 (*) 0,319 (» 0,245 (*)
Identificacién tedrica étnica Esp. -0,045 -0,173 -0,081
Identificacién tedrica civica Esp. -0,012 -0,082 -0,034
Identificacién etnocultural Espafia -0,093 0,217 -0,127
Identificacién civico-instrum. Esp. 0,058 0,144 0,173
Escala de posicion social Galtung -0,151 -0,100
Movilizacién cognitiva 0,335 (*¥)
Posicion politica: centro 0,260 (*)
Posicion politica: izquierda 0,178
Escala de postmaterialismo 0,079
R? corregida 0,098 0,143 0,417 0,463 0,582
F del modelo 6,013 * 4,830 ** 7,286 *** 6,243 *** 7,118 (***)

Coeficientes estandarizados Beta
Significacién: * p<0,05 ** p<0,01 *** p<0,001

La primera conclusion que cabe extraer del cuadro 6.2.3.1. es que la
incorporacién de sucesivas variables va mejorando el modelo, tanto en la R? corregida
como en los valores de F. Asi, el Gltimo modelo llega a explicar casi el 60% de la
varianza, una cifra muy elevada en los analisis sociologicos. El salto cualitativo se
produce, en primer lugar, cuando se afiaden las formas de identificacion para explicar la
actitud hacia la Union y, en segundo lugar, al afiadir las variables sugeridas en el
modelo tedrico de Inglehart —-movilizacion y postmaterialismo- mas la posicion politica.
Los dos primeros modelos muestran una correlacion positiva entre la actitud media
hacia la UE de los alteri y la que tiene ego y, en el segundo, la incorporacion de las
escalas de experto aumentan la varianza explicada y muestran la correlacién positiva de
las dos escalas de experto con la actitud positiva. A partir del modelo tercero, estas
variables pierden significacion y son las variables de identificacion con la Union
Europea las que adquieren relevancia, sobre todo la forma de identificacion
etnocultural, mucho mas fuerte y mucho mas significativa que la civico-instrumental,

para los modelos 3, 4 y 5. Las formas de identificarse con Espafia, tanto tedricas como
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personales, no inciden en la actitud hacia la Unién. Por ultimo, la movilizacion
cognitiva y, en menor medida, ocupar una posicion politica de centro se correlaciona
positivamente con la actitud positiva hacia la Union. La posicion social de Galtung no
muestra una asociacion estadisticamente relevante con la variable dependiente, lo que
puede deberse a que la mayor parte de las personas entrevistadas ocupaban posiciones
altas dentro de esta escala y, por ello, existia poca variabilidad en ella.

La varianza explicada por estas mismas variables —a las que se afiaden las dos
escalas de actitud de ego hacia la UE- es mucho menor en el caso de la segunda variable
dependiente, la identidad europea —recogida en el cuadro 6.2.3.2-. Para el mejor modelo,
la R? corregida llega casi al 40%, cifra de todas formas no despreciable si se tiene en
cuenta que en los modelos incluidos en el primer epigrafe, que incluian variables de los
Eurobarémetros, apenas superaban el 10% de la varianza. A diferencia de la actitud
global hacia la UE, la inclusion de variables nuevas no siempre mejora la capacidad
predictiva del modelo vy, asi, el sexto —que incluye la movilizacion, el postmaterialismo
y la movilizacion cognitiva- explica menos que el quinto. En cuatro de los seis modelos
una de las variables que muestran una correlacion positiva con sentirse europeo es la
actitud positiva hacia la Unién de ego mientras que, en los modelos tercero y cuarto, la
correlacion con la escala de afectividad-utilitarismo es negativa: por tanto, quien se
tiende a identificar mas como europeo tiende a tener una actitud hacia la UE
instrumental o utilitarista. Ni las actitudes de los alteri ni su identificacion se muestran
relevantes para el analisis, tampoco lo hace la escala de experto tedrico, mientras que la
de experto practico esta relacionada positivamente con la consideracion europea
unicamente en el tercer modelo, perdiendo su significacion cuando se incluyen las
formas de identificacion. La identificacion civico-instrumental con la Unidn esta
relacionada positivamente con la identidad europea y es la variable con mas fuerza y
significacion en los modelos restantes, seguida de la identificacion teorica étnica con
Espafia, que muestra una correlacion negativa con la variable dependiente. El resto de

variables no muestran relaciones significativas con la consideracion europea.
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Cuadro 6.2.3.2. Modelos estructurales. Variable dependiente: identificacién con la UE

Variables independientes Modelo 1 Modelo2 Modelo3 Modelo4 Modelo5 Modelo 6

Constante 2,213 (***) 2,273 (***) 2,166 (***) 2,556 (***) 2,474 (**) 2,429 (*)
Actitud positiva hacia UE de

ego 0,290 (**) 0,338 (**) 0,299(* 0,381 (% 0,200 0,261
Actitud afectiva-utilitarista

hacia UE de ego -0,139 -0,234 -0,291 (*) -0,296 (*) -0,096 -0,127
Actitud hacia UE de los alteri -0,185 -0,231 -0,022 -0,103 -0,159
Actitud afectiva-utilitarista

hacia UE de los alteri -0,143 -0,192 -0,200 -0,034 0,004
Identificacién UE de alteri 0,000 0,040 -0,085 -0,011 0,024
Escala de experto practico 0,330 (**) -0,020 0,003 -0,015
Escala de experto tedrico -0,004 -0,157 -0,250 -0,186
Identificacion etnocultural UE -0,048 -0,068 -0,081
Identific. civico-instrum. UE 0,437 (**) 0,502 (**) 0,496 (*)
Identific. tedrica étnica Espafia -0,303 (*) -0,386 (*) -0,339
Identific. tedrica civica Espafia -0,053 -0,038 -0,053
Identific. etnocultural Espafia -0,143 -0,143 -0,219
Identific. civico-instrum. Esp. -0,380 (*) -0,348 -0,382
Escala de posicion social

Galtung -0,006 0,030
Movilizacién cognitiva -0,020
Posicion politica: centro -0,151
Posicion politica: izquierda -0,167
Escala de postmaterialismo -0,025
R? corregida 0,087 0,143 0,222 0,322 0,389 0,329
F del modelo 5,014 (**) 3,369 (**) 3,891 (**) 3,449 (**) 3,233 (**) 2,332 (*¥)

Coeficientes estandarizados Beta
Significacién: * p<0,05 ** p<0,01 *** p<0,001

Como ultima parte de este epigrafe, se van a resumir algunos de los resultados
mas relevantes. En primer lugar, se confirma que existe una coherencia, tanto en las
formas de identificarse de las personas, como en la actitud que se mantiene hacia la
Unién, medida a través de diversas variables que recogen aspecto relacionados con el
componente afectivo de dicha actitud. En cuanto al primer punto, la tabla 6.2.3.2.
-p. 200- muestra una fuerte correlacion entre las tres formas de identificacion con un
componente etnocultural (identificacion personal con la UE y con Espafa, e
identificacion tedrica con Espafa), asi como entre las tres formas civico-instrumentales.
Cabe matizar que la asociacion es mas fuerte entre las identificaciones de caracter
personal que de éstas con la teorica, lo que se puede deber a dos motivos: primero, las
escalas personales se han creado a partir de las respuestas a preguntas con una estructura

muy similar y ello puede facilitar que las contestaciones sean parecidas en ambas, frente
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a la escala teorica, que procede de las preguntas a otra encuesta en la que, ademas,
existian menos elementos; una segunda razOn para esta menor asociacion se puede
encontrar en que el sujeto diferencia qué es lo importante para él en su forma de
identificarse con su nacion de qué es lo importante para clasificar a alguien como
nacional. Una segunda matizacién es que las correlaciones son mayores en las formas
de identificarse etnoculturales que en las civico-instrumentales: este fendmeno parece
indicar que las personas que otorgan importancia a los elementos de caracter cultural y
étnico lo hacen frecuentemente para todos los territorios con los que se identifican,
mientras que las personas que dan relevancia a componentes civicos e instrumentales de
la identificacion en un determinado territorio no necesariamente lo hacen en el caso de

otro.

El segundo elemento de coherencia que se ha detectado es el que existe entre las
distintas variables actitudinales hacia la Unién, recogidas en la tabla 6.2.3.3. —p. 201-.
En este caso, la asociacion mas fuerte se da entre el orgullo europeo y la cercania a los
europeos, entre la cercania a los ciudadanos y el grado de ligadura a la Union y entre el
orgullo europeo y la imagen que se tiene de la Union. La variable que menores
asociaciones muestra con el resto es la de la consideracion europea, es decir, la variable
que desde hace afios emplean los Eurobarometros para medir la identidad europea. Esta
débil correlacion muestra que, tal y como esta formulada la pregunta -haciendo elegir al
entrevistado entre considerarse nacional, nacional y europeo, europeo y nacional o sélo
europeo- esta variable detecta pobremente cual es la actitud afectiva hacia la Union, una

afectividad que es fundamental para sentirse europeo.

Tambien resultan interesantes los resultados que se relacionan con la asociacion
que mantienen las diversas formas de identificacion con otras variables, tanto de
caracter sociodemografico como de actitud hacia la UE: por un lado, los valores
postmaterialistas muestran una correlacion negativa con las tres escalas de
identificacion etnoculturales, y Unicamente con la teorica étnica en el caso de la escala
de posicion social de Galtung. Estas escalas de identificacion, en cambio, muestran una
asociacion positiva con la actitud global hacia la UE, una correlacion mas fuerte que las
que aparecen en las escalas civico-instrumentales. Ello se explica porque la escala de
actitud global esta formada por variables que en su mayoria se refieren al componente

afectivo, y las asociaciones que muestran estas variables tomadas por separado con las
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escalas de identificacion son mas fuertes en el caso de los componentes etnoculturales,
como muestra la tabla 6.2.3.5. -p. 204-. Por tanto, se confirma la hipotesis de que
existen formas de identificacion, tanto nacionales como europeas, que favorecen el tener

]

una actitud favorable hacia la Unién.

Otra hipotesis de esta investigacion es la que afirma que existe una relacion entre
la familiaridad con la Union y la actitud positiva, una familiaridad que puede provenir
de un mayor contacto con otros paises europeos y sus ciudadanos, o bien a través de
conocimientos adquiridos a través del consumo de medios, discusion politica, etc. En la
tabla 6.2.3.6. -p. 205- se comprueba que existe asociacién entre las escalas de experto
teorico y préactico y la actitud global positiva hacia la Union, aunque dicha correlacion
es mayor en el caso del experto tedrico que del practico. Ademas, la escala de
afectividad-utilitarismo se relaciona positivamente con el primer tipo pero no muestra

relacion significativa con el segundo.

Desgraciadamente, no se puede comprobar si existen personas que actlan de
puentes entre una parte de la red local y otra cosmopolita, dado que la gran mayoria de
las personas tienen redes locales y sus relacionados se encuentran en la misma ciudad.@
Por otro lado, el analisis de las regresiones lineales permiten estimar modelos
estructurales que muestran resultados muy interesantes. En el caso de la variable
dependiente actitud global hacia la UE, el cuadro 6.2.3.1. -p. 210- muestra que las
identificaciones con la Union son relevantes para mejorar la varianza explicada por el
modelo, especialmente la etnocultural, aunque no las identificaciones personales y
tedricas con Espafia. Ademas, la actitud que tienen los alteri muestra una correlacion
positiva bastante fuerte con la actitud de ego, y el hecho de ser un experto teorico. En el
estudio de la identidad europea -cuadro 6.2.3.2., p. 212-, la actitud que mantiene ego se
correlaciona positivamente con considerarse europeo, Yy la escala de afectividad-
utilitarismo tiene una correlacion negativa, es decir, los que se definen europeos con
esta variable tienen una actitud utilitarista hacia la Union, hecho que resulta esperable
tras ver la débil asociacién que mostré la variable dependiente con el resto de variables
actitudinales de caréacter afectivo. La actitud que mantienen los alteri, al contrario que

en el caso anterior, no resulta significativa. Tampoco es relevante en esta ocasion la

3! Esta hip6tesis esta recogida en el capitulo 2, asi como las que se mencionan en el proximo pérrafo.
%2 Esta hip6tesis se recoge en el capitulo 3.
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escala de experto tedrico, pero si la de experto practico, por lo que se comprueba la
hipotesis de que las personas que desarrollan sus actitudes hacia la Union con un fuerte
componente emocional —viajar, tener relaciones, vivir un cierto tiempo en otro pais- se
identifican mas como europeos que aquellos que basan sus actitudes en elementos méas
cognitivos y evaluativos. En este caso, no existe una asociacion positiva con la
identificacion etnocultural con la Unién, pero si con la identificacién civico-
instrumental, lo que resulta coherente con el hecho visto anteriormente de que las
actitudes mas utilitaristas —es decir, instrumentales- se relacionan con la variable
dependiente. En este caso, si resulta significativa una correlacion negativa con la
identificacion nacional, la tedrica étnica: las personas que tienden a ver como poco
importantes los elementos étnicos para clasificar a alguien como nacional, tienden a

sentirse mas europeos.

6.2.4.Caracteristicas de la red de discusion politica

A continuacién se comentan algunas caracteristicas de las 332 relaciones que se
mantienen entre todos los entrevistados —el total de relaciones nombradas son 800-. Los
porcentajes de relaciones que no son nombradas en el generador de discusion politica
son bastante similares en las dos redes: en la primera, son un 12,6% (22 de 175) y en la
segunda un 11,5% (18 de 157). En las tablas —incluidas en el anexo 1- se muestra hasta
qué punto se “solapan” los tres generadores de la red mas intima con el generador de la
red politica. Tambien se ofrece la informacidn de qué rol(es) une(n) a ego con alter y si
existen multiples roles entre ellos. Aunque el cuestionario incluye una detallada tabla de
todos los tipos de relaciones que se pueden tener, por motivos de claridad expositiva se
han agrupado en cinco: roles familiares, de amistad, de comparieros de trabajo y/o
estudios, de vecindad y otro tipo de relaciones (participacion en actividades
organizadas, asociaciones, partidos, sindicatos, etc.). En teoria, el valor maximo que se
puede encontrar es 5 (ego mantiene un rol con alter en cada uno de estos ambitos) es

posible, en las dos redes lo maximo que se ha encontrado es el valor 4.

Se pidio a los entrevistados que definieran la intensidad de la relacion con cada

uno de los mencionados en la red politica. Las posibilidades que se ofrecian eran: valor
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1 para las personas que se conocen superficialmente, valor 2 para las personas
consideradas “amigas” y valor tres para los “amigos intimos”. En ambas redes, el
porcentaje de personas con las que se habla de politica sin ser intimos es alrededor del
20%, aunque es algo mas frecuente en la red segunda (20,2%) que en la primera
(18,4%).E|Este dato es relevante porque muestra que la mayor parte de la informacion
sobre asuntos politicos se comparte entre personas que tienen lazos fuertes, pero existe
un grupo de relaciones que, si bien son minoritarias, pueden ser fundamentales —tal y
como apunta Granovetter- para difundir informacion novedosa por tratarse de lazos

débiles que tienen contacto exterior con otras personas.

Para profundizar en quiénes son estas personas con lazos débiles, se ha
comprobado qué roles tienen ego y alter en estos casos. En la red primera, el rol que
tiene mas amigos no intimos es el vecinal (un 44%), al que le sigue, precisamente, el rol
de amistad (33%); en cambio, son mucho mas minoritarios los amigos no intimos entre
los compafieros de trabajo y/o estudio (13%) y las personas con las que se mantienen
otro tipo de relaciones (8%). Como dato curioso, se puede comentar que el 3% de las
relaciones familiares de esta red se califican como de no intimas, algo que no ocurre en
ningun caso en la segunda red. Precisamente, en la red segunda el rol mas comun entre
las personas que no son intimos es el de amistad (30%), seguido de otro tipo de
relaciones (25%) y el rol vecinal (20%), mientras que el caso mas minoritario es el de
los comparieros de trabajo/estudios (17%), aunque la cifra es superior a la encontrada en
la primera red. Por tanto, aunque la distribucion es diferente en ambas redes, parece
comun a ambas que la intimidad es mayor, aparte de en las relaciones familiares, en las
de los comparieros de trabajo/estudios, mientras que alrededor de un tercio de las
personas con las que se mantiene un rol de amistad se califica de no intimos. La
diferente distribucion de los no intimos en las otras relaciones tiene, probablemente, su
explicacion en que en la primera red fueron clasificadas en este rol las personas con las
que se comparte la pertenencia a instituciones religiosas, en las que se fomenta
precisamente la hermandad y estrechamiento de lazos, mientras que en la segunda se
comparte la afiliacion a partidos politicos, en los que la intimidad entre los participantes
no es tan necesaria, requerida ni valorada como en el caso anterior. Por otro lado, los

vecinos de la red segunda se consideran mucho mas intimos que los de la red primera,

% De estas relaciones, s6lo una se ha definido como “conocido superficialmente” y se trata de una
relacion vecinal, el resto de mencionados son considerados amigos aunque sin llegar a ser intimos.
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pero en este caso hay que tener en cuenta que en la segunda ocurre con mas frecuencia
que los vecinos sean ademas familiares. Por tanto, volviendo a la propuesta de
Granovetter, parece que la forma mas probable —a traves de lazos débiles- de que llegue
nueva informacion a una persona es mediante sus relaciones de amistad con personas no
intimas, mientras que resulta mas improbable a través de la familia y de los compafieros

de trabajo/estudios.

En la red primera es més frecuente hablar de politica cuanto mas polivalencia de
contenidos exista, en la red segunda ocurre al contrario. En la red primera se habla mas
de politica con personas a las que se les cuenta un problema que en la segunda (56%
frente a 40%) y se les pide dinero (26% frente a 16%), mientras que tiene porcentajes
similares en las dos redes la frecuencia con que se habla de ella con personas a las que
se les pide consejo (alrededor del 45%). En la red primera, cuantos mas roles se
establecen entre ego y alter —cuanto més multiplicidad de roles exista- méas probable es
que ambos hablen de politica, en la red segunda la tendencia no es lineal, ya que las
personas con dos roles hablan méas que las que tienen rol Unico, pero las de tres roles
hablan menos que las de dos. En todo caso, el nimero de personas con dos o tres roles
en la segunda red es alrededor de la mitad que en la red primera. En ambas redes todas
las personas que tienen cuatro roles habla de politica con ego, aungue son muy pocas,

tres en total.

Es interesante observar cuales son los roles que se “solapan” con mas
frecuencia: en la red primera es mas frecuente que las relaciones multiples se den entre
familiares: el 35% de las personas que tienen dos roles son familiares, el 61,5% de los
que tienen tres roles y una de las dos personas que tienen cuatro. Solo un 52,6% % de
las relaciones familiares son exclusivamente de este caracter. En la segunda red, en
cambio, el 91% de las relaciones familiares no tiene otro rol y sélo son familiares el 7%
de las personas que desempefian dos roles, el 20% de tres roles y no es un familiar la
unica persona que tiene cuatro roles. También es interesante observar las diferencias en

las relaciones de amistad, pues en la red primera son exclusivamente amigos el 8,6% de

% Berelson et al también destacan en su investigacién sobre cémo se decide el voto que las amistades
actian como puntos de contacto a través de los que los individuos se conectan con las redes globales de
relaciones sociales que afectan a su comportamiento politico (Berelson, B. R., Lazarsfeld, P. F. y
McPhee, W.N.; Voting. A Study of Opinion Formation in a Presidential Campaign; University of
Chicago Press, Chicago, 1954, p. 94).
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éstos, mientras que en la red segunda ascienden al 38%. En lo que coinciden ambas
redes es que ninguna persona mencionada como vecino o como otra relacion tiene
exclusivamente ese rol, sino que, al menos, mantiene otro rol adicional con el
entrevistado. Por ultimo, en la red primera todos los compafieros de trabajo/estudios
tienen relaciones mdaltiples con ego, mientras que en la red segunda un 13% es

exclusivamente colega.

Los miembros de la red primera hablan menos de politica con los amigos que los
de la segunda (dos puntos porcentuales de diferencia) y con las personas con las que
tienen otro tipo de relaciones, pero hablan méas con los familiares (tres puntos) y
comparieros de trabajo/estudio.ELI En las dos redes se habla con los vecinos de este
asunto, excepto un caso en la red segunda, aunque el nimero de estas relaciones es la
mitad en la red primera que en la segunda. Las dos mayores diferencias (siete puntos en
ambos casos) entre las dos redes se encuentran en las personas con las que existen otro
tipo de relaciones (miembros de asociaciones, etc.) y en los comparieros de
trabajo/estudio: en la red segunda se habla mucho mas con los primeros de politica -y el
namero de estas relaciones duplica al de la otra red- mientras que en la red primera es

con los colegas de trabajo o estudio.

El primer fendmeno se puede explicar porque parte de los miembros de la red
son militantes de un partido politico y se renen semanalmente para, precisamente,
hablar de asuntos de la arena politica. En la red primera, en cambio, la mayoria de las
“otras relaciones” se refieren a miembros de agrupaciones religiosas, cuyo motivo
principal de reunion no es la discusion politica. En cuanto al segundo fendmeno, ya se
ha visto que en la red primera gran parte de los mencionados que fueron entrevistados
formaban parte del &mbito laboral de ego, de hecho el nimero de este tipo de relaciones
en la red primera quintuplica a la de la red dos. Todos estos comparieros mantienen otro
tipo de relacion adicional con ego, sea familiar, de amistad u otra, y por ello es mas
probable que se produzca una discusion politica, no necesariamente en el contexto

laboral, que si Unicamente se compartiera el tiempo y espacio de trabajo.

% Estos datos estan recogidos en una tabla que se puede encontrar en el anexo 1.
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6.2.5. Medidas estructurales de la red y de los actores

En este apartado se van a analizar algunas medidas estructurales que caracterizan a las
redes en su conjunto y a sus miembros individualmente, para relacionarlas
posteriormente con las escalas de experto practico y teérico. Se pretende comprobar la
hipotesis de que los expertos ocupan posiciones centrales en la red de discusion politica
a la que pertenecen porque se percibe su pericia en este tipo de asuntos y se les nombra

mas a menudo que al resto de los miembros no expertos.

Una de las medidas mas extendidas es la que pretende medir la cohesion de la
red, una red cohesionada contiene muchos lazos y para medir hasta qué punto lo esta se
utiliza la medida de densidad de la red, que se define como el porcentaje de todos los
posibles lazos que estdn presentes en una red.gI La densidad estd inversamente
relacionada con el tamafio de la red, pues cuantos mas grande es ésta, el nimero de
posibles lineas se incrementa rapidamente al aumentar el nimero de vertices —nodos-E,I
mientras que el nimero de relaciones que una persona puede mantener es limitada. El
grado o rango (degree) de un vértice es el numero de lineas incidentes con él, es decir,
el nimero de lazos directos. Los vértices con un rango alto es mas probable que se
encuentren en las partes mas densas de la red. La medida de densidad de la red no es
muy Util porque depende del tamafio de ésta, por eso se utiliza el grado medio de todos
los vértices para medir la cohesion de la red, porque con esta medida pueden
compararse redes de distinto tamafo. Se puede distinguir entre el rango de entrada
(indegree) y de salida (outdegree). El primero se refiere al nimero de lazos que llegan a

un nodo, y el segundo al nimero de lazos que salen de él.

Las personas son centrales si la informacion llega facilmente a ellas. El
indicador mas simple de centralidad es el tamafio de la red personal. Cuanto mayor es la
red, mas fuentes de informacion tiene a su disposicion, mas rapidamente llega
informacidn y mas central es. Una red es mas centralizada si los vértices varian mas con

respecto a su centralidad. El grado de centralizacién es la variacion de los grados de los

% Todas las definiciones que se incluyen en este epigrafe han sido extraidas de De Nov, W., Mrvar, A. y
Batagelj, V.; Exploratory social network analisis with Pajek; Cambridge University Press, Cambridge,
2004.

%" Los vértices 0 nodos de una red pueden ser empresas, paises, familias, personas, etc. En la presente
investigacion, se trata de personas, por lo que nos referiremos a ellos indistintamente como actores,
personas, vértices 0 nodos.
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vértices dividido por el maximo de variacion de grado que es posible en una red del
mismo tamafo. La division por el maximo grado de variacién asegura que el grado de
centralizacion varie entre cero —no hay variacion- y uno — maxima variacion- en el caso

de una red en forma de estrella.

Tabla 6.2.5.1. Propiedades estructurales de las redes

Propiedades de lared Red 1 Red 2
Centralizacion total (in y out) 0,08902 0,10438
Centralizacion indegree 0,18185 0,13950
Centralizacion outdegree 0,10188 0,12099
Densidad de la red® 0,0569382 0,0448052
Grado de intermediacion de la red 0,17676 0,28981

Observando la tabla 6.2.5.1. se comprueba que la red segunda estd mas
centralizada si se tiene en cuenta el rango total (es decir, la suma de los rangos de
entrada y salida), y el rango de salida, (outdegree) aungue las diferencias con la red
primera no son muy altos, y en ambos casos estas cifras son pequefias, de no mas del
14%. La mayor centralizacion se produce en el rango de entrada (indegree) en la red
primera, que sobrepasa el 18%. La red primera es mas densa que la segunda, hecho en

parte esperable dado que es mas pequefia.

Si se quiere analizar la estructura de comunicacion de una red hay que saber
quién estd conectado con quién en la red entera y prestar atencion a las relaciones
indirectas porque la informacion puede fluir de una persona a la siguiente, y de alli a
otras personas. El concepto de distancia en la red se refiere al nimero de pasos o
intermediarios que se necesitan para que la informacion viaje de una persona a otra. Una
persona es alcanzable por otra si hay un camino del Gltimo al primero. En una red no
dirigida dos personas son mutuamente alcanzables si existe un camino entre ellas, pero
se necesitan dos —uno en cada direccion- si la red esta dirigida —es decir, si los lazos
entre dos nodos van en una direccion concreta-, como es el caso de las redes de

discusion politica que se analizan en esta investigacion.

% La medida de densidad que se incluye aqui no permite “loops”, es decir, autoelecciones, ya que no
tienen sentido en una red de discusion politica.
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Existen diversas formas de concebir y operativizar la centralidad de un actor. Por
ejemplo, se habla de la cercania (closeness) de un vértice, que se basa en la distancia
total entre un vértice y todos los otros vértices. Sin embargo, para elaborar esta medida
es necesario que la red esté fuertemente conectada —que exista un camino entre cada
par de vértices-, porque es imposible computar distancias entre vértices que no son
alcanzables entre si porque no existen caminos. Como en el caso de las redes de esta
investigacion existen personas aisladas porque no han sido mencionadas por nadie como
interlocutor frecuente en asuntos politicos, es mas util en el presente estudio emplear
otra medida de centralidad, que es la intermediacion (betweenness), que se basa en la
idea de que una persona es mas central cuanto mas importante sea como intermediario
en la red de comunicacion. Una geodésica es el camino mas corto entre dos vertices,
por lo que la centralidad medida como intermediacion de un actor es la proporcién de
todas las geodésicas entre pares de actores que incluyen a este actor. La ventaja de esta
medida respecto a la anterior es que se puede emplear en redes que no estan conectadas.
Observando la tabla 6.2.5.1, se comprueba que existe una mayor concentracion de los
valores de intermediacion en la red segunda, una diferencia bastante sensible (28%
frente a 17%). Este hecho se ve corroborado en la tabla 6.2.5.2., en la que se muestra
que la persona con mayor intermediacién en la red segunda tiene una puntuaciéon mucho

mas alta que la de su equivalente de la red primera.

En las redes dirigidas, se considera que son prestigiosas las personas que reciben
muchas elecciones positivas. El prestigio se convierte en especialmente importante si las
elecciones positivas no son reciprocas, en estos casos el prestigio social esta conectado
con el poder social. El prestigio estructural no es idéntico al concepto de prestigio social
que se utiliza normalmente en las ciencias sociales, aunque probablemente esté
relacionado con él. El rango de entrada o indegree de un vértice es el nimero de flechas
que recibe en una red dirigida. Es la medida mas simple de prestigio estructural pero
solo se puede emplear en redes dirigidas. Es una medida restringida porque toma en
cuenta Unicamente las elecciones directas, no importa si quien elige es gente que a su
vez es elegida por muchos o que no es elegida por nadie, por lo que la estructura entera
de la red no se toma en consideracion. Para tener en cuenta las elecciones indirectas, se
han utilizado medidas como el dominio input —de entrada- de un actor, que es el numero
0 porcentaje de otros actores que estdn conectados por un camino con él. En una red

muy bien conectada con muchas relaciones reciprocas, los vértices son alcanzables por
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la mayoria de los otros vértices, por lo que las puntuaciones del dominio varian poco.
En estos casos es mas interesante para capturar la estructura de la red usar un indice
restringido, por ejemplo las personas que son alcanzables en uno o dos pasos —

directamente y a través de un unico intermediario-.

Sin embargo, la eleccién de una distancia maxima dentro de un dominio de
entrada restringido es arbitraria, problema que se supera con el concepto de prestigio de
proximidad (proximity prestige). Este indice de prestigio considera todos los veértices
dentro del dominio input de un vértice pero les concede mas importancia a las
nominaciones si son expresadas por un vecino proximo: es decir, las nominaciones de
personas proximas contribuyen mas al prestigio de proximidad de un actor que la
nominacion por parte de alguien distante, aunque varios distantes contribuyen tanto
como uno cercano. Lo que hace esta medida es ponderar cada eleccion en funcion de la
distancia que hay hasta el vértice. El calculo se realiza dividiendo el dominio input de
un vértice por la distancia media de todos los vértices en su dominio. Todas estas
medidas basadas en las elecciones que recibe un actor estan, obviamente, altamente

relacionadas entre sf.

Tabla 6.2.5.2. Medidas reticulares de los actores de lared

—
Variables reticulares de los actores>

Red 1

Red 2

Valor mas alto normalizado de todos los grados
Valor mas alto normalizado de rango de entrada
Valor mas alto normalizado de rango de salida

Valor mas alto de intermediacion

Valor mas alto de prestigio de proximidad

Valor mas alto normalizado de dominio de entrada
Valor més alto normalizado de dominio de entrada

restringido

0,1274510 (13)
0,2352941 (12)
0,1568627 (8)
0,2010784
0,3313968
0,82352941 (42)
0,41176471 (23)

0,1454545 (16)
0,1818182 (10)
0,1636364 (9)
0,3117284
0,2797203
0,78181818 (43)
0,34545455 (19)

Esta tabla muestra que la persona que tiene un mayor nimero de nominaciones
por parte del resto de los miembros de la red, tanto en nimeros absolutos como en
proporcidn al total de posibles lazos de entrada, forma parte de la red primera, mientras
que la red segunda tiene a la persona con el valor mas alto de rango de salida y con el

valor mas alto total, sumando salida y entrada. La persona de la red segunda con mayor

% Entre paréntesis se encuentran los nimeros absolutos (nimero de personas con las que se tienen lazos).
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intermediacion puntla sensiblemente por encima de su homoénimo de la red primera
(0,31 frente a 0,20, un 50% mas). La medida de prestigio de proximidad, en cambio, es
mayor en la red primera, asi como el dominio de entrada, tanto total como restringido.
La persona con un mayor dominio de entrada en la red primera esta conectada al 82%
de la red y la de la red segunda al 78%. Si sélo se tienen en cuenta las elecciones
directas y las que se tienen a través de un intermediario, el sujeto que puntta més alto en
la red primera se relaciona con el 41% de la red, y el de la segunda con el 34%. Este
hecho es esperable dado que la primera red es méas densa que la segunda y, por tanto,
todos sus miembros estdn mejor conectados y les resulta mas facil entrar en contacto
entre si, teniendo unos dominios de entrada mayores que los de la red segunda, menos
densa. El indice de prestigio de proximidad, por otra parte, sefiala que en la red primera

de discusion politica hay personas con un prestigio mayor que en la segunda.

Se ha querido comprobar cudl es la relacion entre estas medidas estructurales y
las escalas de experto practico y tedrico que se crearon a partir de varias preguntas del
cuestionario. Las escalas se crearon a posteriori, una vez recogida la informacion, pero
se basan en la hipdtesis de que las variables que se incluyen en ellas hacen percibir al
sujeto que puntla alto en ellas como alguien “que sabe”, alguien “experto” y que, por
tanto, ocupa una posicion relevante en la red de discusion politica. Ya se ha visto que
medidas como cuantas personas mencionan al individuo, a cuantas puede acceder de
forma indirecta o sélo en dos pasos, si ocupa posiciones importantes de intermediario o
su prestigio de proximidad son buenos indicadores de su centralidad y relevancia. Es de
esperar, por tanto, que exista una relacion entre la puntuacion en dichas variables

reticulares y la puntuacion en las escalas de experto tedrico y practico.

Ademas, se analiza también la asociacion con el rango de salida (outdegree), es
decir, el nimero de flechas que envia en una red dirigida. Cabe suponer que los expertos
—al menos los tedricos, dado las variables que se incluyen en su escala- son miembros
activos de la sociedad e interesados por la politica, por lo que probablemente mencionan
a muchas personas con las que hablan de asuntos publicos. Por Gltimo, se ha tenido en
cuenta que las probabilidades de ser mencionado por otros actores son distintas segun a
que estrella pertenece el actor —es decir, en qué momento de la bola de nieve fue
mencionado-: por ejemplo, una persona de la estrella de primer orden tiene probabilidad

de ser mencionada —ademas de haber sido nombrada en primer lugar por ego- por otros
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actores tanto de primer orden como de segundo y tercer orden, mientras que una que
forma parte de la estrella de tercer orden —ademés de haber sido mencionada por al
menos una persona de segundo orden- ya solo puede ser mencionada por personas de su
mismo orden. Por ello, se han querido incluir también las medidas de popularidad
teniendo Unicamente en cuenta por cuantas personas del mismo orden es mencionado un

mismo actor, asi como a cuantas personas de la misma estrella menciona dicho sujeto.

Tabla 6.2.5.3. Correlaciones entre las escalas de experto y medidas reticulares*

Escala de Escala de
experto tedrico experto practico
Rango de entrada (indegree) 0,355** 0,022
Rango de entrada por estrellas 0,285** -0,103
Intermediacion 0,238* 0,002
Dominio de entrada (input) 0,384** 0,111
Dominio de entrada restringido 0,398** 0,059
Prestigio de proximidad 0,462** 0,076
Rango de salida (outdegree) 0,160 0,050
Rango de salida por estrellas 0,214* -0,042

* Correlaciones de Pearson. Significacién:: * p<0,05 ** p<0,01

Los datos muestran que la hipotesis se confirma en el caso de los expertos tedricos pero
no en el de los practicos, ya que no existe ninguna correlacion significativa entre la
escala de experto practico y las medidas reticulares. Parece, por tanto, que la
experiencia internacional, a través de viajes y relaciones con otros paises y ciudadanos
de la UE, no se perciben como relevantes por el resto de miembros de la red para
considerar que alguien es un experto, pero si factores como el nivel de conocimientos de
las instituciones comunitarias y de la ciudadania europea, la participacion en
asociaciones, el interés por la politica, etc. Excepto el rango de salida, todas las demas
variables estructurales se relacionan positiva y significativamente con la escala de
experto teérico.@Las variables mas relevantes son el prestigio de proximidad (0,462**)
y, a mayor distancia, el dominio de entrada restringido y dominio de entrada total
(0,398** y 0,384**, respectivamente). Cabe destacar que las variables que tienen en

cuenta los lazos de entrada y de salida para cada estrella por separado son significativas,

%% Se han comprobado estas correlaciones para cada red por separado y los resultados son similares a las
dos redes conjuntas, salvo que en la red segunda no existe correlacion significativa entre la
intermediacion y la escala de experto teorico. Las correlaciones son mas fuertes en todos los casos en la
red primera que en la segunda.
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aunque con una significacién menor en el caso del rango de salida. Por Gltimo, también
tiene una menor significacion el grado de intermediacion. En conclusién, las personas
que puntdan alto en esta escala suelen ser muy mencionadas por el resto de los
miembros de la red de forma directa o indirecta y tienen un prestigio estructural dentro

de ésta.

Como ya se ha visto anteriormente, una hipotesis de investigacion establece que
las personas con puntuaciones altas en las escalas de experto practico y tedrico tienen
una actitud hacia la UE mas positiva que aquellos con puntuaciones bajas. Las
correlaciones positivas —de caracter moderado- mostradas en el epigrafe 6.2.3,
especialmente en el caso de experto tedrico, confirma la hipdtesis para el conjunto de
todos los entrevistados. El siguiente analisis pretende confirmar dos hipdtesis: la
primera, que las personas que puntian alto en las escalas de experto tedrico y practico
ocupan posiciones centrales en la red; la segunda, que las personas que ocupan
posiciones centrales en la red, tienen una actitud mas positiva hacia la UE que el resto.
Para comprobar ambas hipotesis, se han tomado dos variables reticulares que indican la
centralidad de una persona: el grado de intermediacién y el prestigio estructural. Ambas
variables han mostrado correlaciones positivas significativas con la escala de experto
tedrico -recogidas en la tabla 6.2.5.3.- pero, en este caso, no se trata de ver qué
asociacion general existe entre las puntuaciones de todos los entrevistados en estas
variables y sus puntuaciones en las escalas, sino estudiar Unicamente tomar en
consideracion las diez personas con mayor intermediacion y con mayor prestigio
estructural en cada red. Por ultimo, como se supone que son las personas mas centrales
en la estructura social las que desarrollan una actitud positiva hacia a la UE y, a su vez,
se cree también que estas personas centrales son quienes ocupan posiciones relevantes
de intermediacién y de prestigio de proximidad, se ha incluido cual es la posicion social
de Galtung para cada una de las diez personas estudiadas en cada red. Los resultados del

analisis se muestran en las tablas 6.2.5.4. y 6.2.5.5.
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Tabla 6.2.5.4. Relaciones entre el grado de intermediacién, la posicion social de Galtung,
y las escalas de expertos y la actitud hacia la UE (en cuartiles)

Grado de RED PRIMERA RED SEGUNDA
intermediacién
de la persona

en su red
Posicion Actitud Experto Experto Posicion Actitud Experto Experto
social de global téorico practico socialde global téorico practico
Galtung hacia Galtung hacia
UE UE
1 7 3 4 4 7 3 2 3
2 Inactivo 3 3 2 7 3 2 1
(jubilada)
3 8 2 4 2 7 1 4 1
4 8 4 4 4 Inactivo 4 4 3
(jubilado)
5 8 Nulo 4 1 Inactivo 4 4 3
(jubilada)
6 7 3 3 3 8 2 3 1
7 Inactivo 4 4 1 Inactivo Nulo 3 4
(jubilada) (jubilado)
8 8 2 1 2 7 4 4 3
9 8 2 2 2 Inactivo 2 4 2
(ama de
casa)
10 7 4 3 4 8 4 4 4

La tabla 6.2.5.4. incluye las diez personas con mayor intermediacion en cada una
de las redes, la posicion que ocupan en la escala de Galtung y en qué cuartil se sitian en
la escala de actitud hacia la UE, experto tedrico y experto practico. Con el fin de
aumentar la claridad expositiva, se incluyen las puntuaciones que obtienen en la medida
de intermediacion se recogen, junto al resto de los miembros de su red, en las
representaciones de las dos redes que se incluyen en las figuras 6.2.5.1. y 6.2.5.2.: las
lineas azules representan relaciones reciprocas, en que ambos actores se han nombrado,
mientras que las lineas negras incluyen una flecha que sefala la direccién de la relacion;
y los Vvértices son proporcionales al valor de la medida — en el caso de los actores con
valor 0, aparece Unicamente su nombre pero no el vértice- por lo que los diez que tienen

un mayor tamafio son los de los actores que se incluyen en el analisis.
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FIGURA 6.2.5.1. Valores de intermediacion de la red primera
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Hay que recordar que sélo puntlan en el indice de Galtung las personas
empleadas, ya que dos de sus ocho componentes se refieren al empleo del individuo. De
los 108 entrevistados, 25 son inactivos y por ello no se ha calculado su puntuacion en
esta escala. La mayoria de las posiciones de Galtung de las dos redes son altas, pues el
80% de los entrevistados ocupan posiciones 7 y 8, entre otros motivos porque, salvo una
excepcion, todos viven en ambitos urbanos y la mayoria en la capital. Por ello no
sorprende que las personas con mayor intermediacion puntien precisamente 7 y 8. Los
inactivos que ocupan posiciones relevantes de intermediacion son en su mayoria
jubilados jovenes (no superando los 65 afios). En el caso de las mujeres de la red 1, han
sido nombradas sobre todo por sus familiares, mientras que en la red 2 los jubilados
varones son mencionados sobre todo por amigos, y la mujer ama de casa por amigos y
familiares. Todos los jubilados —si estuvieran aun activos- formarian parte también, por
ocupacién, ingresos, estudios, etc., del tramo mas alto de la escala de Galtung. El ama
de casa, en cambio, es muy mencionada entre sus amigos porque es militante de una
agrupacion local de un partido politico y por ello es muy conocida en su distrito pero

ocuparia posiciones intermedias.

Se ha comprobado la hip6tesis de que las personas con puntuaciones altas en las
escalas de experto practico y tedrico ocupan posiciones de intermediacion mas
relevantes que el resto dentro de su red de discusion politica. Para ello, se han dividido
las puntuaciones para ambas escalas, en cada red por separado, en cuatro cuartiles,
comprobando a qué cuartil pertenece, de menor puntuacion (1) a mayor (4) las diez
personas con mayor intermediacion de cada red. En el caso de los expertos tedricos, la
hipétesis se confirma porque solo hay un 20% en los dos cuartiles inferiores y un 80%
en los dos superiores, para ambas redes. En el caso de los expertos practicos, se cumple
en la red segunda y no en la primera, pero en ambos casos los dos tramos (los dos
superiores y los dos inferiores) estan mucho mas igualados: en la red segunda el 60%

pertenecen a los cuartiles 3y 4, en la red uno solamente el 40%.

Por ultimo, se ha querido comprobar si las personas con mayor intermediacion

tienen actitudes més positivas hacia la UE. Para ello, también aqui se ha utilizado el

*1 En todo caso, las muestras espafiolas recogidas en los Eurobarémetros no se distribuyen de manera
homogénea por toda la escala de Galtung. Los datos del EB 58.1 (2002) no incluyen a nadie en lo que el
autor califico de periferia (puntuacion de 0 a 2), s6lo un tercio de los entrevistados esta en posiciones
intermedias (de 3 a 5) y dos tercios en el centro social (de 6 a 8).
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método de, para cada red, dividir en cuartiles la escala de actitud global hacia la UE y
comprobar en qué cuartil se coloca cada una de las diez personas que tienen una mayor
intermediacion en la red. Hay que tener en cuenta que en la primera red hay un caso
perdido, los nueve restantes se distribuyen por igual en los cuartiles 2, 3 y 4 (tres en
cada uno): por tanto, en esta red no hay ningin caso de persona que puntte muy bajo en
la escala de actitud positiva hacia la UE (cuartil 1) y dos tercios estan por encima de la
media, es decir, del cuartil dos, por lo que se confirma la hipotesis. En el caso de la red
2, en el que también hay un caso perdido, un tercio estan en los dos cuartiles inferiores
(una persona en el 1y dos en el cuartil 2) y dos tercios en los superiores (3 y 4), por lo
que también queda confirmada la hipétesis.

El mismo método se ha empleado para ver la relacion entre el prestigio de
proximidad, las escalas de expertos y la actitud hacia la UE. Hay que aclarar que los
resultados son muy similares a los anteriores porque, en gran parte, coinciden los
individuos que tienen una mayor intermediacion con los que tienen un mayor prestigio

de proximidad (ocho coincidencias en la red primera y siete en la segunda).

Tabla 6.2.5.5. Relaciones entre el prestigio de proximidad, la posicién social de Galtung,
las escalas de expertos y la actitud hacia la UE (en cuartiles)

Grado de RED PRIMERA RED SEGUNDA
prestigio
de proxim.
dela
persona en
su red
Posicion Actitud Experto  Experto  Posicion Actitud Experto  Experto
social global téorico  préactico socialde global téorico  practico
de hacia Galtung hacia
Galtung UE UE
1 8 Nulo 3 2 7 3 2 1
2 8 3 3 4 7 1 4 1
3 8 2 4 2 8 2 3 4
4 Inactivo 4 3 1 Inactivo 4 4 3
(jubilada) (jubilado)
5 7 2 4 4 Inactivo 3 4 3
(ama de
casa)
6 Inactivo 3 3 2 8 4 4 4
(jubilada)
7 8 2 2 2 7 Nulo 1 2
8 8 4 4 4 8 2 3 1
9 7 4 2 4 Inactivo 4 1 4
(jubilada)
10 8 4 2 2 Inactivo Nulo 3 4
(jubilado)
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En la red primera, en lo que se refiere a la actitud global hacia UE (con un caso
nulo) en el cuartil uno no hay nadie, en el segundo tres personas, en el tercero dos
personas Yy en el cuarto cuatro: se confirma por tanto la hipdtesis de que estas personas
centrales en la red tienden a tener una actitud positiva hacia la UE porque dos tercios
estan por encima. En la escala de experto tedrico no hay nadie en el cuartil 1, hay tres
en el dos, cuatro en el tres y tres en el cuarto: se confirma la hipétesis porque solo 30%
estd por debajo de media. Por altimo, en la escala de experto practico hay uno en el
primero, cinco en el segundo, nadie en el tercero y cuatro en el cuarto: no se confirma la
hipétesis, puesto hay mas gente por debajo que por encima de la media (60% frente a
40%, aunque ese 40% se sitla Unicamente en el cuartil mas alto de la escala, mientras

que en el 60% solo un caso esta en el cuartil mas bajo).

En la red segunda, existen dos casos nulos en la escala de actitud global hacia la
UE: en el cuartil primero hay una persona, dos en el segundo, dos en el tercero y tres en
el cuarto, por lo que se confirma la hipdtesis porque hay méas gente en los cuartiles por
encima de la media que en los de por debajo. En la escala de experto tedrico hay dos en
el cuartil primero, uno en el segundo, tres en el tercero y cuatro en el cuarto, por lo tanto
el 70% esta por encima de la media y existe una relacion entre tener un prestigio de
proximidad y ser un experto teorico. En el experto practico hay tres individuos situados
en el cuartil primero, uno en el segundo, dos en el tercero y cuatro en el cuarto. En esta
ocasion, a diferencia de la red primera, se confirma la hipotesis porque el 60% esté por

encima de la media, como ya ocurrié al analizar la intermediacion.

Como resumen de los analisis vistos en este punto, se puede concluir que la
hipdtesis de que los expertos ocupan posiciones centrales se ajusta mejor para ambas
redes y para ambas medidas estructurales en el caso de los tedricos, tal vez porque sea
mas facil percibir que son “expertos” con respecto a los practicos, tal vez porque no se
considere que la experiencia internacional sea una forma de ser experto sobre asuntos
politicos —y téngase en cuenta que, como ya se explico en el capitulo metodoldgico, se
pidié mencionar a personas con las que se habla de todo tipo de asuntos politicos, no

s6lo comunitarios-.
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6.2.6. La influencia de la red personal: relacion entre las distancias en la actitud y

las distancias reticulares de ego v alter

En esta parte de la exposicion se va a comprobar una de las principales hipotesis de la
investigacion: la red de la que forma parte el individuo influye en sus actitudes y
opiniones. Mas concretamente, se contrasta si las relaciones que el sujeto establece con
los miembros de su red de discusion politica influencian la actitud hacia la Union
Europea. Para ello, se ha situado a cada actor, junto al resto de los miembros de la red
de la que forma parte, en un plano de coordenadas cartesianas, ocupando cada persona
una posicion a partir del analisis factorial de componentes principales de los grupos de
variables con los que, como ya se vio anteriormente, se han creado las escalas de actitud
hacia la UE y de identificacion personal con la UE y con Espafia y la identificacion
tedrica con Espafia. Para lograr esta distribucion de los actores en lo que se puede
calificar de un “espacio actitudinal” se ha empleado el paquete estadistico Sphinx, que
contempla la posibilidad de tratar a los actores como si fueran variables, a la manera del
analisis factorial clasico que sitGa a las variables en ciertas posiciones de los ejes de
abscisas y ordenadas. El resultado gréafico de esta operacion se puede contemplar en los
graficos 6.2.6.1.a) y b), para el caso del analisis factorial que incluye las variables
relacionadas con la actitud hacia la UE, y los graficos 6.2.6.2.a) y b) para la pertenencia

Le2]

personal a la UE™ La interpretacion de estos graficos es sencilla: las personas mas
cercanas en el grafico han respondido de forma mas parecida a las diferentes variables
y, por ello, tienen opiniones y actitudes mas parecidas que las personas alejadas entre si
—téngase en cuenta que las personas que ocupan la misma posicion se solapan y no se
diferencian en el grafico-. Estos graficos ofrecen una imagen intuitiva y directa de como

se distribuyen las actitudes globalmente sobre una determinada materia.m

A la vista de estos graficos, se puede afirmar que, analizando la red globalmente,
existe un mayor consenso en la red segunda, tanto en lo que se refiere a la actitud que se

mantiene hacia la Unidén como hacia la forma de identificarse con ésta. Ello se refleja en

2 En el anexo 1 se incluyen los gréficos para el resto de analisis factoriales: identificacion personal con
Espafia e identificacion tedrica con Espafia.

*3 Los graficos generados por Sphinx posicionan también a las variables en funcién de su mayor o menor
proximidad, aunque hay que tener en cuenta que no estan rotadas con el método varimax, rotaciones que
se han empleado en algunos analisis factoriales comentados en el epigrafe 6.2.2. Ademas, estos analisis
factoriales se realizaron para el conjunto de los entrevistados, mientras que los gréaficos representan la
distribucion segun las redes, lo que puede modificar ligeramente las posiciones de las variables en cada
red con respecto a los resultados obtenidos para el total.
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que los puntos (actores) estan mucho mas concentrados en esta red que en la primera,
aunque es la red segunda la que tiene al actor mas alejado en el caso de la actitud global
hacia la UE (cuadrante inferior derecho del grafico 6.2.6.1.b).|4-_4-| Otro hecho destacable
es que existe una mayor homogeneidad en las redes en lo que se refiere a la actitud
hacia la UE que en lo que concierne a la identificacion europea, ya que en ambas los
actores estan mucho mas dispersos en esta Gltima que en la primera. Como se vera a
continuacion, las conclusiones sobre el consenso y disenso de estos graficos de las redes
globales no implican que las redes personales de los egos de la red segunda sean mas
homogéneas que las de la red primera, ya que en estos graficos no se distingue quién

esta relacionado con quién sino que se da una vision de conjunto.

* Hay que tener en cuenta que en la red primera no se incluye la variable “beneficio de la pertenencia a la
UE” porque la respuesta es homogeénea (si se beneficia), salvo dos valores perdidos.
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GRAFICO 6.2.6.1.a). Distribucion de la actitud hacialaUE en lared 1
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GRAFICO 6.2.6.1.b). Distribucién de la actitud haciala UE en lared 2

Fooa 2 (22 A%)

.—'—'_'_'_-_\__‘—\—\_\_\_\_H-
e

PROJICIULE ;prnm’midﬁ\;\i udadanos LIE)

”ilGLE( adura LIE)
DREFIE [orgulio europsn)

e 1 (49 296 l

234



GRAFICO 6.2.6.2.a) Distribucidn de la identificacién personal conlaUE en lared 1
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GRAFICO 6.2.6.2.b) Distribucion de la identificacién personal con la UE en lared 2
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Tras este primer analisis global de la red, se analizan las redes personales,
estudiando la distancia que existe entre cada par de relacionados, entre ego y cada una
de las personas que menciona. Para calcular estas distancias entre ego y alter, la
posicion de cada individuo se ha guardado como una variable en el fichero de datos de
relaciones de cada red. A continuacion, se ha calculado la distancia que existe entre ego
y cada una de las personas que ha mencionado. Las dos siguientes tablas ofrecen
algunas medidas de dispersion y distribucion de estas distancias entre cada par de
personas relacionadas para el conjunto de la red. Analizar en profundidad los cuatro
espacios actitudinales sobrepasa los fines de esta investigacion, aungque se comentaran

brevemente algunos aspectos que resultan de interés.

En la red primera, la distancia media mas grande entre ego y alter se produce en
la pertenencia teorica a Espafia y lo mismo ocurre con la desviacion tipica y con la
méaxima distancia entre ego y alter, mientras que la menor distancia media se da en la
actitud global hacia la UE, pero no coincide esta medida con la de la minima desviacién
tipica, que esta en la pertenencia personal a la UE. La maxima asimetria se produce en
el espacio de actitud hacia la UE y en este mismo espacio es el Gnico donde se produce
una distancia entre ego y alter 0, es decir, ambos se sitlan exactamente en la misma
posicion en el espacio bidimensional. En la red segunda, la maxima distancia media se
da en la pertenencia personal a la UE y la minima en la pertenencia personal a Espafia.
La maxima desviacion tipica y la maxima distancia entre ego y alter se produce en la
actitud hacia la UE, mientras que la minima desviacion y distancia tiene lugar en el
espacio que se refiere a la pertenencia personal a Espafia. Ademas, en esta red en todos
los espacios de actitud existen casos de distancia O entre ego y alter, a diferencia de la

red primera.

*® para calcular la distancia entre ego y alter, se disponia a través de Sphinx de la posicién exacta para
cada individuo en el eje de coordenadas y en el de abscisas, por lo que Unicamente se debia calcular el
tercer lado del triangulo, que es precisamente la distancia entre ego y cada uno de sus alteri. Para ello, se
empled la férmula para calcular la hipotenusa. Agradecemos a Ainhoa de Federico su sugerencia de
emplear esta formula para el calculo de las distancias.
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Tabla 6.2.6.1. a) Medidas de dispersién y distribucion de las distancias entre ego y alter

en lared primera

Distancia Distancia
Distancia pertenencia  pertenencia
Distancia pertenencia personal tedrica
actitud global personal UE Espafia ego- Espafia ego-
ego-alter ego-alter alter alter
N Vaélidos 142 153 169 175
Perdidos 33 22 6 0
Media 1,2471 1,4916 1,5621 2,0114
Mediana 1,2202 1,4743 1,5181 1,8807
Desuv. tip. 73711 ,70760 , 78299 1,01028
Varianza ,543 ,501 ,613 1,021
Asimetria ,876 ,510 , 707 457
Error tip. de asimetria ,203 ,196 ,187 ,184
Indice de asimetria tipificado 4,31 2,60 3,78 2,48
Curtosis 1,400 -,255 ,189 ,130
Error tip. de curtosis ,404 ,390 371 ,365
Indice de curtosis tipificado 3,46 -,65 ,50 35
Minimo ,00 21 ,04 ,18
Méaximo 3,77 3,37 3,81 4,89
Percentiles 25 ,6425 ,9716 ,9223 1,2930
50 1,2202 1,4743 1,5181 1,8807
75 1,7176 1,8740 1,9693 2,6723

Al analizar la asimetria en ambas redes, se observa que los valores son positivos

en todos los casos, lo que significa que existen muchas puntuaciones bajas y pocas altas,
es decir, que son numerosas las distancias entre ego y alter pequefias y son menos
numerosas las distancias mayores. De todas formas, en la red segunda los valores son
mas pequefios que en la red primera -excepto en el caso de la actitud hacia la UE- y

estas cifras proximas a cero indican que existe una distribucion bastante simétrica.

En las tablas se recoge también el error tipico del indice de asimetria -la
desviacion tipica de la distribucion muestral del indice de asimetria-, el cual permite
tipificar el valor del indice de asimetria e interpretarlo como una puntuacion z con
distribucion aproximadamente normal tipificada. Indices tipificados mayores que 1,96
en valor absoluto permiten afirmar que existe asimetria, positiva 0 negativa,
dependiendo del signo del indice. Se ha tipificado el valor del indice y se comprueba
que, en la red primera, todos los espacios de actitud tienen asimetrias positivas; en la red
segunda, en cambio, solo se puede afirmar que existe dicha asimetria, aunque es mucho
mas pronunciada que en la red primera, en el espacio de actitud hacia la UE, ya que el

resto de espacio tienen un valor tipificado inferior a 1,96. Ademas, las tablas recogen la
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curtosis, el error tipico de curtosis y los valores tipificados que se pueden interpretar
COmMo una puntuacion z con distribucién aproximadamente normal tipificada. La curtosis
es un indice que expresa el grado en que una distribucién acumula casos en sus colas en
comparacion con los casos acumulados en las colas de una distribucion normal con la
misma varianza. Los indices de curtosis proximos a cero indican semejanza con la curva
normal. En ambas redes -aunque el fendmeno es mas acusado en la segunda-, los
valores mas altos de curtosis se dan en el espacio de actitud hacia la UE vy, al observar
los valores tipificados, es Unicamente en este espacio cuando el valor es superior a 1,96
y, por tanto, se confirma que la distribucion de las distancias de actitud entre ego y alter
no siguen una distribucién normal, en los otros espacios los valores son inferiores y no

se puede afirmar que tengan una distribucion alejada de la normal.EI

Tabla 6.2.6.1. b) Medidas de dispersion y distribucidn de las distancias entre ego y alter

en lared segunda

Distancia Distancia
Distancia pertenencia  pertenencia
Distancia pertenencia personal tedrica
actitud global personal UE Espafia ego- Espafia ego-
ego-alter ego-alter alter alter
N Validos 133 128 157 157
Perdidos 24 29 0 0
Media 1,6556 1,9094 1,5141 1,7953
Mediana 1,2646 1,8540 1,4653 1,8489
Desuv. tip. 1,34519 ,89744 ,81291 ,83385
Varianza 1,810 ,805 ,661 ,695
Asimetria 2,196 ,188 ,246 ,236
Error tip. de asimetria ,210 214 ,194 ,194
Indice de asimetria tipificado 1,45 .87 1,26 1,21
Curtosis 7,506 -,433 -,591 -, 733
Error tip. de curtosis A17 425 ,385 ,385
Indice de curtosis tipificado 18 -1,01 -1,53 -1,90
Minimo ,00 ,00 ,00 17
Méaximo 8,42 3,94 3,45 3,76
Percentiles 25 7429 1,3068 ,8691 1,1335
50 1,2646 1,8540 1,4653 1,8489
75 2,4911 2,4486 2,0876 2,3414

Por altimo, cabe sefialar que los valores de los cuartiles muestran que la red primera

tiene una menor distancia entre ego y alter que la red segunda cuando se refiere al

“® Para una explicacion sobre cémo interpretar las medidas de dispersion y distribucién, cfr. Pardo
Merino, A. y Ruiz Diaz, M.A; op.cit., p. 200 y ss.; y Garcia Ferrando, M.; Socioestadistica. Introduccion
a la estadistica en sociologia; Alianza Editorial, Madrid, 1995,p. 107 y ss.
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espacio de actitud hacia la UE y de pertenencia personal hacia la UE, mientras que la
red segunda tiene posiciones mas parecidas entre ego y alter en lo que se refiere a la
pertenencia personal y teorica a Espafia, con la Unica excepcion del ultimo cuartil (el
que estd por encima del 75%) en el espacio de pertenencia personal a Espafia. En todo
caso, la diferencia entre la red primera y la segunda es mucho menor en el caso de las
pertenencias a Espafia, es decir, la red primera tiene una distancia en cada cuartil s6lo
ligeramente superior a la de la red segunda, pero esta Ultima si se diferencia
sensiblemente de la red primera en el caso de la actitud hacia la UE y la pertenencia a la
UE.

La hipdtesis principal de esta parte de la investigacion es que las personas se ven
influidas en sus opiniones y actitudes por su red personal. De ello se deduce que deberia
existir una distancia —es decir, diferencia- entre las opiniones menor entre aquellas
personas que tienen una distancia relacional menor, es decir, que estan a menos “pasos”,
con menos intermediarios, dentro de la red, siendo la distancia minima 1, que representa

un vinculo directo entre ego y alter.

Para comprobar esta hipotesis, los miembros de cada red se han agrupado en
cuatro cuartiles —la division se ha realizado, de forma separada, para cada red-, segun la
puntuacion que tienen en las ocho escalas creadas a partir del analisis factorial de cuatro
grupos de variables ya vistos anteriormente (actitudes hacia la UE, y afectividad-
utilitarismo hacia UE, identificacion personal etnocultural y civico-instrumental con la
UE, identificacion personal etnocultural y civico-instrumental con Espafa,
identificacion tedrica étnica y civica con Espafia). Se ha calculado la distancia media
relacional en cada cuartil con respecto a si mismo y con respecto a los otros tres
cuartiles. Si la distribucion de las distancias medias relacionales no tuviera ninguna
I6gica y fuera al azar, las probabilidades para cada cuartil de tener la menor distancia
consigo mismo seria de un 25% de las veces, y de que esa distancia relacional fuera con
cualquiera de los otros tres cuartiles seria el 75% de las veces. De manera global, para
los ocho campos, la distancia relacional es menor entre las personas que piensan de

forma similar en el 40,6% de los casos en la red primeray en el 28,1% de los casos de la

*T Agradecemos a los profesores Alexis Ferrand y Ainhoa de Federico las discusiones teéricas mantenidas
con la autora y sus sugerencias metodolégicas para poder comprobar esta hipdtesis.
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segunda.EI Parece, por tanto, que al menos en la primera red la hipétesis se confirma,
aunque no se pueda asegurar lo mismo de la segunda dado que el porcentaje es sélo
ligeramente superior al que podria aparecer por azar. Ademas, existe otro dato que
corrobora la hipdtesis aunque desde una perspectiva distinta. Si las personas mas
cercanas en la red tienden a pensar de manera mas parecida, entonces cabe suponer que
es menos probable que se compartan una actitud similar con las personas mas distantes
de la red: efectivamente, en ningln campo de actitud en ninguna de las dos redes (16
posibilidades) ocurre que la menor distancia relacional se produzca entre personas que

pertenezcan a los dos cuartiles extremos, el 1y el 4.

Cabe sefialar, no obstante, que el porcentaje de “aciertos” (el nimero de veces en
que la distancia relacional es menor con las personas del propio cuartil, como predice la
hipotesis) es muy distinto para cada espacio actitudinal y en la red primera se confirma
con mayor claridad la hipétesis que en la segunda. En la red segunda, donde mas veces
ocurre lo predicho (el 50%) es en el espacio actitudinal sobre la pertenencia teorica a
Espafia, mientras que en la red primera es el espacio que se refiere a la actitud hacia la
Unién el que mas a menudo (el 75% de las veces) presenta una menor distancia
relacional entre los que forman parte del mismo cuartil. Por el lado contrario, cuando
menos se produce esta relacion entre distancia actitudinal y distancia relacional es, en el
caso de la red primera, en la pertenencia tedrica a Espafia (el 25% de las veces, cifra que
podria deberse al azar) y en el caso de la red segunda en la pertenencia personal a la
Union Europea (el 12,5% de las veces, por debajo de lo esperable puramente al azar).EI

“8 Las tablas con todas las distancias relacionales medias para cada cuartil en cada campo de actitud y
cada red se encuentran en el anexo 1.

*9 Estos datos coinciden con las mayores y menores distancias medias que se recogen en las tablas
5.2.5.6.1 a) y b). Es decir, los espacios actitudinales con mayor distancia media entre ego y alter y mayor
desviacion tipica coinciden con el menor porcentaje de “aciertos” en las dos redes, y lo mismo ocurre en
el caso de la red primera con la menor distancia media, que es la del espacio de actitud hacia la UE. En
cambio, la menor distancia media en la red segunda es la pertenencia personal a Espafia pero la hipétesis
se confirma mas en la pertenencia tedrica.

241



6.2.7. Factores que influyen en la distancia en las actitudes de ego vy alter

El ultimo punto de esta exposicion estudia cuales son los factores que influyen en la
distancia entre ego y alter, aumentandola o disminuyéndola. Se trata de comprobar la
hipdtesis, ya mencionada con anterioridad, de que los expertos ejercen una mayor
influencia en el resto de los miembros de la red que los no expertos precisamente
porque se les reconoce su pericia en los asuntos comunitarios. Para ello, se ha realizado
un andlisis de regresion con todas las relaciones entre ego y alter para las dos redes
conjuntamente y para cada red por separado, distinguiendo cinco grupos de variables:
las variables de expertos, variables reticulares, similitudes sociodemogréficas, roles

entre ego y alter y contenidos de la relacion entre ambos.

El grupo de “expertos” esta formado por cuatro variables, las escalas de experto
tedrico y practico de ego y de alter. Es de esperar que, si las personas consideradas
expertas influyen en aquellos que las perciben como tales, existira una distancia menor
entre ego y alter cuando uno de ellos tenga alta puntuacion en alguna de estas escalas.
El grupo de *“variables reticulares” incluye el rango de entrada, el grado de
intermediacion y la proximidad de prestigio tanto de ego como de alter. Se espera que
las personas que puntlan mas alto en estos indicadores tengan menor distancia con sus
relacionados. Como ya se ha visto, estas medidas indican que una persona ocupa una
posicién central en su red y, por ello, pueden considerarse influyentes. El conjunto de
variables de “similitudes” esta formado por cinco variables nuevas dicotomicas,
categorizadas como “1” si ego y alter tienen los mismos valores en las variables
originales, y como “0” si difieren. Los factores que se analizan son sexo, edad (dividida
en seis grupos), posicion social de Galtung, nivel educativo (siete categorias) y posicion
politica (tres grupos). Se espera que las personas similares entre si tengan menor

distancia en sus actitudes que las personas diferentes en alguna o todas estas variables.ﬁ|

% Esta hip6tesis aparece recogida en los capitulos 3y 4. La idea de que las personas que comparten las
mismas condiciones materiales y sociales tienen muchas posibilidades de desarrollar las mismas creencias
colectivas esta presente en el enfoque del individualismo metodoldgico representado por Boudon. En esta
investigacion se emplea esta perspectiva, aunque aplicAndola a las actitudes en vez de a las creencias
colectivas, y se complementa con el enfoque estructural, dado que todas las personas que comparten —o
no- ciertas caracteristicas sociales tienen, ademas, una relacion directa, no tratdndose, por tanto, de
individuos aislados. (Boudon,R.; “L’explication cognitiviste des croyances collectives”, en Boudon,R.,
Bouvier, A. y Chazel, F.; Cognitions et sciences sociales; Ed. Puf, Paris, 1997).
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Por ultimo, se incluyen dos grupos de variables que se refieren especificamente a
los roles que existen entre ego y alter y a los contenidos de su relacién. En el primer
conjunto se recogen el rol familiar, de amistad, de compafiero de trabajo/estudios,
vecindad, otro tipo de roles y, por ultimo, se incluye la variable que recoge la
multiplicidad de roles. La hipotesis sobre cual es la influencia de estos roles en la
distancia entre ego y alter es mas compleja que en los casos anteriores. Los estudios de
sociologia electoral —especialmente los desarrollados en EE.UU.- muestran una
homogeneidad en el seno familiar a la hora de votar, por lo que podria suponerse que la
existencia de un rol familiar entre ego y alter favorece que exista una distancia menor
entre sus respectivas actitudes y formas de identificacién. Sin embargo, las relaciones
familiares no son elegidas —salvo el caso del matrimonio- y tienen un carécter estable y
duradero, por lo que los disensos en las actitudes hacia una determinada materia no
hacen peligrar su vinculo, salvo casos excepcionales. Como sefiala Ferrand, en muchas

ocasiones el disenso no tiene consecuencias para la interaccic’)n,EI

y parece que en el
caso de la Union Europea ello es especialmente cierto, si se tiene en cuenta que la UE
no es un topico sobre el que se hable a menudo y que sea “visible” en la interaccion
cotidiana, por lo que posiciones divergentes sobre esta materia son compatibles con una

convivencia sin conflictos.

En cambio, cabe esperar una mayor homogeneidad de actitudes -y por tanto
menos distancia- con los amigos, que son elegidos y, en menor medida, con los
comparieros de trabajo/estudio con los que se comparten vivencias que pueden ser
factores relevantes en el desarrollo de ciertas actitudes y opiniones. No se ha supuesto
ninguna tendencia concreta con las relaciones vecinales —que en principio también son
“obligadas”-, dado que, como se ha visto anteriormente, ninguna relacion vecinal lo es
exclusivamente sino que se mantienen otros roles. Por Gltimo, la variable “otro tipo de
relaciones” incluye diversos tipos de roles y, por ello, tampoco se ha formulado una
hipdtesis. En conclusion, cabe suponer que la multiplicidad de roles disminuira la
distancia en las actitudes entre ego y alter, porque el compartir varias relaciones

E2]

simultaneamente facilita el consenso.

*! Ferrand, A.; “Reciprocal approbation and the forming of public opinién”, comunicacién presentada en
el Congreso “Reciprocity as a Human Resource”, Barcelona, septiembre 2001, p. 4.

52 Légicamente, la variable que recoge la multiplicidad de roles esta correlacionada con todos los roles,
puesto que esta formada por la suma de los valores que tienen éstos. Sin embargo, se ha incluido en el
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La relevancia de la multiplicidad de roles en el analisis de redes ha sido puesta
de manifiesto por numerosos investigadores en diferentes campos. En su estudio sobre
las redes linguisticas, Milroy, y Margrain afirman que “cuanto mas densa y multiple sea
la red de un individuo, mayor sera su capacidad para imponerle sus propias normas de
conducta Iingul’stica”.E'Més recientemente, Ferrand, en su teoria del intercambio social
para explicar la formacion de opiniones comunes, sefiala como la multiplicidad de
roles hace posible una forma de interaccion mas compleja y sofisticada entre ego y
alter, pudiendo cada uno ofrecer una aprobacion mas global que la que es posible con
un rol mas especializado, entendiendo por aprobacién la expresién, por parte de alter,
de un acuerdo con las opiniones y comportamientos de ego. En su analisis de como se
forman opiniones comunes en la poblacion francesa sobre el sistema sanitario,
encuentra que es en este tipo de relaciones maultiples en las que es mas frecuente la
aprobacién, mientras los vinculos mas especializados tienen un mayor nimero de

desacuerdos.

Por ultimo, el grupo de los contenidos incluye las variables de los generadores
de nombres: pedir consejo, contar un problema, pedir dinero y hablar de politica. Se
incluye también una variable que recoge la polivalencia de contenidos. La hipdtesis
afirma que, cuanto mas polivalentes sean los contenidos de la relacion entre ego y alter,
menor serd la distancia. En todo caso, se espera que todos los contenidos disminuyan la
distancia entre ambos, especialmente el hablar de politica, dado que las personas tienden

a mantener este tipo de conversaciones con sujetos que comparten sus opiniones.

El primer anélisis de regresion que se ha realizado incluye cada grupo de
variables de manera independiente, para comprobar cudl es el grupo que explica mayor
varianza en la distancia entre ego y alter en las dos redes conjuntamente y en cada red
por separado (ver tabla 6.2.7.1.). Posteriormente, se han realizado regresiones
combinando distintos tipos de variables y se han escogido aquellos modelos que

combinan, por un lado, un porcentaje explicado de la varianza aceptable y una

analisis porque es fundamental para corroborar la hip6tesis de que las personas se ven mas influidas por
aquellos con los que mantienen simultdneamente distintos tipos de relaciones.

> Milroy, L. y Margrain, S.; “Lealtad lingiistica vernacula y red social”, en Requena Santos, F. (comp.);
Analisis de redes sociales. Origenes, teorias y aplicaciones; CIS, coleccién Monografias, n° 198, Madrid,
2003, p. 424.

% Ferrand, (2001), op. cit. El autor califica de relaciones multiples a los roles familiares y de amistad, y
de especializados a los colegas de trabajo, vecinos y otras relaciones.
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significacion elevada, con la inclusion de (relativamente) pocas variables. En ocasiones,
la inclusién de mas variables mejora muy poco la capacidad explicativa del modelo -no
aumenta la R? del modelo y/o no disminuye el error tipico de la estimacion-, por lo que

se han descartado en pro de una mayor parsimonia (cuadro 6.2.7.1).

Tabla 6.2.7.1. Grupos de variables mas significativas

Redes Red primera Red segunda

conjuntamente

Actitud SIMILITUDES CONTENIDOS SIMILITUDES
hacia UE R’c: 0,140 R’c: 0,162 R’c: 0,259
Sig: ,000 Sig: ,000 Sig: ,000
Identificacion ROLES EXPERTOS ROLES
con la Unién R’c: 0,040 R’c: 0,052 R’c: 0,050
Sig: ,006 Sig: ,018 Sig: ,045

El analisis de la tabla 6.2.7.1. muestra que los modelos para las dos redes conjuntamente
son peores que para las redes por separado. Ello se explica porque las variables mas
relevantes para explicar las distancias en las actitudes entre ego y alter son distintas en
cada red. En la red primera, el grupo de factores que explican una mayor R? corregida -
el 16%- son los contenidos de la relacion entre ego y alter, mientras que en la red
segunda el mejor modelo -y mucho mejor que el de la red primera- es el de las
similitudes, que explica la cuarta parte de la varianza. Los modelos que explican las
distancias en el espacio de la identificacion con Europa son mucho peores y la varianza
explicada es muy similar en los tres casos, superando apenas el 5% en el mejor de los
casos. Las escalas de expertos son las que mejor explican estas distancias en la red
primera, mientras en la segunda son los roles. Cabe destacar que, para la red total, son
fs1

los grupos de variables que aparecen en la red segunda los que son mas significativos.

Al analizar el cuadro 6.2.7.1 se observa que, como ocurrié con los resultados de
los analisis de los grupos de variables por separado, las regresiones para las dos redes

> Luego cabe suponer que en la red primera los grupos de variables que son los més relevantes en la
segunda explican una mayor proporcion de varianza que la que explican en la red segunda los grupos de
variables mas importantes en la primera.
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conjuntamente explican menos varianza que los que estudian las redes por separado, y
en todos los casos los modelos para la actitud hacia la UE son mejores que los modelos
que explican la identificacion europea. Ello resulta esperable dado que las medidas de
dispersion y distribucion recogidas en las tablas 6.2.5.6.1.a) y b) muestran que la
distancia entre ego y alter es mayor en ambas redes en el caso de la identificacion.
Ademés, la red segunda tiene una R? corregida muy superior a la red primera en el caso

de la actitud hacia la Union.

Para las dos redes consideradas conjuntamente, el mejor modelo (R? corregida:
0,140) que explica las distancias que se producen entre ego y alter en su actitud hacia la
UE es el que incluye Unicamente las variables del grupo de similitudes (es el mismo
modelo, por tanto, que aparece en la tabla 6.2.7.1): se confirma la hipdtesis de que las
similitudes acercan las posiciones de los sujetos, en el caso de la similitud de nivel
educativo (-0,307***) y de la posicion social de Galtung (-0,207*) pero, curiosamente,
las personas que comparten la misma posicion politica tienden a tener una actitud
diferente hacia la UE, si bien es cierto que es la variable con menor fuerza (0,161%*).
Una varianza muy similar de la identificacion europea (el 13%) explica el modelo que
incluye las similitudes y los roles entre ego y alter: en este caso, el primer grupo de
variables deja de ser significativos, y las relaciones de amistad, familiares y vecinales
-por este orden y con una significacion de p<0,05- contribuyen a aumentar las distancias
entre ego y alter. El resultado de las relaciones de amistad no concuerda con la
hipdtesis, aunque si el de la familia. Sin embargo, lo mas destacable de este modelo es
que la variable méas relevante, tanto por fuerza como por significacion, es la
multiplicidad de roles, que disminuye sensiblemente la distancia entre ego y alter

(-0,649**), tal y como preveia la hipotesis.
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Cuadro 6.2.7.1. Anélisis%le regresion de los factores que influyen en la distancia de

actitud entre ego y alter

Distancia en
actitud hacia Unién Europea

Distancia en identificacion
con la Unién Europea

Variables Beta Variables Beta
Redes Constante 1,784 (***) Constante 1,838 (***)
conjuntamente Sim. nivel educativo - 0,307 (***) Sim. nivel educativo -0,065

Similitud posicién -0,207 (*)  Similitud posicién -0,162

social de Galtung social de Galtung

Sim. posicion politica 0,161 (*) Sim. posicién politica 0,04

Similitud edad -0,074 Similitud edad -0,001

Similitud sexo 0,046 Similitud sexo 0,190
Relaciones familiares 0,413 (*)
Relaciones amistad 0,583 (*)
Relac. laborales/estudio 0,121
Relaciones vecinales 0,182 (*)
Multiplicidad roles -0,649 (**)

R% 0,168 R% 0,190

R®corregida: 0,140 R®corregida: 0,131

Sig.: ,000 Sig.: ,001

F del modelo: 5,897 F del modelo: 3,235

Red primera Constante 1,811 (***) Constante 0,689

Escala exp. pract. ego 0,294 (***)  Sim. nivel educativo 0,106

Escala exp. teér. ego -0,222 (**)  Similitud posicién -0,366 (*)

Escala exp. pract. alter 0,117 social de Galtung

Escala exp. teor. alter -0,138 (°)  Sim. posicién politica 0,048

Contar un problema 0,165 (°) Similitud edad 0,117

Pedir consejo -0,114 Similitud sexo 0,523 (**)

Pedir dinero -0,200 (**) Relaciones familiares 0,928 (**)

Hablar de politica -0,293 (***) Relaciones amistad 0,876 (°)
Relac. laborales/estudio 0,307
Relaciones vecinales 0,044
Multiplicidad roles -0,600 (°)
Contar un problema -0,306 (**)
Pedir consejo 0,017
Pedir dinero 0,185
Hablar de politica 0,005

R? 0,304 R% 0,316

R®corregida: 0,263 R®corregida: 0,192

Sig.: ,000 Sig.: ,005

F del modelo: 7,274 F del modelo: 2,544

Red segunda Constante 1,990 (***) Constante 2,485 (***)

Escala exp. pract. ego -0,152 Escala exp. pract. ego -0,299 (*)

Escala exp. teér. ego 0,270 (**)  Escala exp. tedr. ego 0,117

Escala exp. pract. alter -0,163 Escala exp. pract. alter -0,324 (*)

Escala exp. tedr. alter 0,295 (**)  Escala exp. teor. alter -0,075

Sim. nivel educativo -0,293 (**)  Sim. nivel educativo -0,406 (*)

Similitud posicion 0,007 Similitud posicion 0,097

social de Galtung social de Galtung

Sim. posicién politica 0,430 (**)  Sim. posicion politica 0,526 (**)

Similitud edad -0,342 (**)  Similitud edad -0,132

Similitud sexo -0,335 (*)  Similitud sexo -0,283
Relaciones familiares 0,367
Relaciones amistad 0,657
Relac. laborales/estudio 0,439 (*)
Relaciones vecinales 0,449 (*)
Multiplicidad roles -0,929 (**)

R? 0,493 R?: 0,399

R®corregida: 0,414 R®corregida: 0,199

Sig.: ,000 Sig.: ,043

F del modelo: 6,269

F del modelo: 1,994

Coeficientes estandarizados Beta
Significacion: * p<0,05 ** p<0,01 *** p<0,001; ° para valores de p entre 0,05y 0,01

*® En algunos modelos, el propio programa SPSS ha excluido variables que no cumplian alguno de los
criterios de significacion del programa —probabilidad de F y valor de F-. Se trata de la variable “otro tipo
de relaciones” (en la red total) y la variable “polivalencia de contenidos” (en la red 1).
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En la red primera, el modelo que explica més de la cuarta parte de la varianza de
la distancia en la actitud hacia la UE incluye las escalas de experto y los contenidos de
la relacion. Lo interesante de este analisis es que ser un experto practico o teorico tiene
un efecto distinto: los expertos practicos tienen una mayor distancia con alter
(0,294***), mientras que los expertos tedricos tienen una menor (-0,222**): ello podria
explicarse porque la experiencia vital de un mayor contacto con otros paises europeos,
en el caso de los expertos practicos, les ayuda a desarrollar una actitud mas positiva
hacia la UE que el resto, lo que los alejaria de sus mencionados que no sean expertos.
En cambio, los expertos tedricos tienen una menor distancia con sus alteri que puede
deberse a que su actitud estd mas cercana a la media del resto de miembros de su red y,
también, a que precisamente por ser considerado experto influye en las opiniones y
actitudes que mantienen los que se relacionan con él, acercando posiciones. La escala de
experto tedrico de alter muestra el mismo comportamiento, aunque su significacion es
pequefia (p<0,01). En cuanto a los contenidos, se confirma la hipdtesis de que las
personas que hablan frecuentemente de politica tienden a tener una distancia en su
actitud hacia la Unién mas pequefia (-0,293***), y la misma relacion se encuentra con
la persona a la que se pide dinero (-0,200**). En cambio, contar un problema tiene el

efecto de alejar a ego y alter, aunque es un coeficiente poco significativo (p<0,01).

El modelo de identificacion con la UE explica algo menos del 20% de la
varianza en la distancia entre ego y alter en la primera red, e incluye las similitudes, los
roles y los contenidos. En el grupo de las similitudes, las Unicas variables significativa
son la que se refiere a la posicion social de Galtung, que acerca a los actores (-0,366*) y
la similitud de sexo, que los aleja (0,523**), un resultado contrario al esperado y que,
como se vera posteriormente, tiene signo contrario en la red segunda. Las relaciones
familiares aumentan las distancias entre ego y alter con més fuerza que en las dos redes
conjuntamente, y lo mismo ocurre con las relaciones de amistad, aunque con una
significacion menor que en el anterior caso (p<0,01). También aparece de nuevo la
multiplicidad de roles como una variable que acerca las posiciones entre ego y alter
(aunque su significacion es pequefia, p<0,01) y, por dltimo, y al contrario que en el
modelo sobre la actitud hacia la UE, contar un problema acerca la forma de identificarse
con la Unién (-0,306**).
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Por ultimo, la red segunda es la que consigue el modelo que explica una mayor
varianza (mas del 41%) en el caso de la actitud hacia la UE. Las variables incluidas son
las escalas de experto y las similitudes. Contrasta como el efecto de ser experto en esta
red difiere del de la red primera: en este caso, el experto tedrico —tanto ego como alter-
es el Unico significativo y aumenta las distancias (0,270** para ego y 0,295** para
alter). Parece, por tanto, que la dindmica en esta red es distinta a la primera y las
personas con mayores conocimientos de la Union se alejan de sus relacionados, por lo
que se deduce que no existe una influencia por parte del experto. En cuanto a las
similitudes, casi todas las variables son significativas: el compartir el mismo nivel
educativo acerca la actitud hacia la UE (-0,293**), asi como lo hace el tener el mismo
sexo (-0,335*, al contrario que la red primera) y edad (-0,342**). De nuevo,

curiosamente, mantener la misma posicion politica aleja a ego y alter (0,430**).

En cuanto a la identificacion con la Unidn, el modelo explica el 20% de la
varianza, incluyendo las escalas de expertos, las similitudes y los roles. De nuevo, la
escala de experto muestra un comportamiento diferente en esta red respecto a la primera
y con respecto a la primera variable dependiente: en este caso, son las variables de
expertos practicos, tanto ego como alter, las Unicas significativas, y su efecto es acercar
las distancias entre los actores (-0,299* y —0,324*, respectivamente). Parece que, en el
caso de la identidad europea, las personas familiarizadas con otros paises y ciudadanos
europeos no se diferencian de sus relacionados. También acerca posiciones la similitud
en el nivel educativo (-0,406*), mientras que la posicion politica, de nuevo, aleja
(0,526**). Por ultimo, en este caso las relaciones familiares y de amistad no son
significativas y adquieren relevancia los comparieros de trabajo/estudio y los vecinos,
ambos roles tienen el efecto de alejar a los actores (0,439* y 0,449*, respectivamente),
mientras que la multiplicidad de roles es la variable més relevante del modelo para
disminuir las distancias entre ego y alter (-0,929**).

El estudio de estas regresiones muestra la complejidad que reviste analizar los
factores que pueden relacionarse con la mayor o menor distancia entre dos personas.
Como se explicé en la metodologia, se eligieron dos egos de perfiles distintos —en edad,
estudios, profesion, origen geografico- para intentar que las redes que se crearan
tuvieran caracteristicas diferenciadas. Parece que, efectivamente, las dindmicas que se

producen en ambas redes no son similares y, por ello, una misma variable puede llegar a
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tener un comportamiento diferenciado en ambas. Sin embargo, se pueden extraer
algunas conclusiones de caracter general: en primer lugar, que dos personas compartan
el mismo nivel educativo y la posicion social de Galtung tiende a acercar sus posiciones
en lo que se refiere a la actitud hacia la UE y la forma de identificarse con ella. La
multiplicidad de roles se ha mostrado como un factor importante para explicar que dos
personas tengan forma similar de identificarse con la Unidn. En cambio, el resto de
roles tiende a alejar a los dos actores en ambas redes, aunque en la red primera las
variables significativas son las relaciones familiares y de amistad y en la segunda las
vecinales y laborales o de estudio. Se confirma la suposicién de que es posible mantener
una actitud diferente a la de un familiar en lo que respecta a la UE o la identificacion
europea, aunque se muestra falsa la hipdtesis de que los amigos y comparieros de
trabajo/estudios tienden a tener una distancia menor. Resultan necesarios analisis mas
detallados, que combinen estos roles con otras variables, para tratar de explicar por qué
se produce este aumento de las distancias entre ego y alter.

Por otro lado, los contenidos de la relacion tienden a acercar las posiciones de
ego y alter, salvo la variable que se refiere a pedir consejo, que no ha sido significativa
en ningun analisis. La variable contar un problema ha mostrado un comportamiento
distinto en las dos redes, en la primera alejando y en la segunda acercando, si bien la
significacion fue mucho mayor y la fuerza mas grande en el modelo en que acercaba las

posiciones que en el que las alejaba.

Tal vez el comportamiento més inesperado ha sido el de la similitud de posicion
politica, que aumenta las distancias entre ego y alter en el caso de la red segunda,
aunque no es una variable significativa en la red primera. En principio, resulta
sorprendente que las personas que se definen politicamente de la misma manera tiendan
a tener una actitud hacia la UE y una identificacion muy diferenciadas. Puede que ello
se deba a que, en las sociedades complejas como lo es hoy la espafiola, las etiquetas
politicas son tan amplias y vagas que caben multitud de posturas dentro de ellas y se
necesitan otras variables adicionales para conseguir un analisis mas detallado de la

realidad, dado que, como reflexionaba Simmel, las personas pertenecen en estas
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sociedades a multiples circulos sociales, y ello les otorga una mayor libertad
individual &

Por ultimo, merece un comentario el distinto comportamiento de las escalas de
experto préctico y tedrico en ambas redes y de las propias escalas entre si: en la red
primera, los expertos practicos se alejan de sus relacionados en la actitud hacia la UE y
los tedricos se acercan, mientras en la segunda los tedricos se alejan y los practicos no
son significativos; en cambio, en la propia red segunda las escalas de experto practico
son significativas para estudiar la identificacion europea, acercando posiciones con sus

fa]

relacionados, mientras que los tedricos dejan de ser relevantes para el analisis.

Se concluye este capitulo resumiendo los hallazgos méas relevantes del analisis
de las dos redes de discusion politica y poniéndolos en relacion con las hipotesis
propuestas en los capitulos 3 y 4.E|En primer lugar, se confirma la hip(’)tesismde que la
red personal del individuo influye en la actitud que tiene hacia la Union y en su grado
de identificacion con ésta, aunque la influencia resulta mayor en el primer caso que en
el segundo. Cuando se analizan las distancias en el espacio actitudinal entre cada par de
ego y alter, se comprueba que existen muchas puntuaciones bajas y pocas altas, por lo
tanto, en general la distancia entre los dos actores relacionados es pequefia -tablas
6.2.6.1.a) y b), pp. 238-239-. Analizando las redes globalmente, en ambas se detecta un
mayor consenso en la actitud que se tiene hacia la Union que en las formas de
identificarse con ella y dicho consenso es mayor, en ambos casos, en la red segunda que
en la primera. También se ha comprobado la influencia interpersonal de la distancia

media relacional en cada cuartil con respecto a si mismo y con respecto a los otros tres

> El comportamiento diferenciado en la similitud de sexo en las dos redes —alejando en la primera y
acercando en la segunda- es dificil de explicar sin cruzar esta variable con otras caracteristicas de la
relacidn entre ego y alter, tarea que se podria realizar en futuros analisis. Por ejemplo, las relaciones entre
personas de distinto sexo puede que se produzcan mas a menudo en el caso de roles familiares, mientras
que las relaciones entre individuos del mismo sexo sean mas frecuentes en los roles de amistad.

% Los motivos para este comportamiento diferenciado en las dos redes pueden ser varios y seran
necesarias investigaciones posteriores para estudiar en profundidad las diferentes dinamicas que se
pueden producir en las redes y confirmar lo que, por ahora, son meras hipdtesis. Puede que, por ejemplo,
los roles entre un ego experto y un alter no experto (o viceversa) sean distintos en ambas redes, que las
relaciones multiples entre un experto y un no experto sean mas frecuentes en una red que en otra, 0 que
existan mas relaciones entre dos expertos —ego y alter- en una red que en otra. Otro tipo de explicaciones,
que no tienen relacion con los roles que mantienen ego vy alter, podrian tener en cuenta cual es el perfil de
los expertos en caracteristicas como la edad y nivel educativo, y cuales son los perfiles de sus
relacionados. Se puede observar que el analisis es complejo y requerird de mas investigaciones para
profundizar en el conocimiento del efecto que tiene ser un “experto” dentro de la red.

*% Las hipétesis del capitulo 2 han sido contrastadas en el epigrafe 6.2.3.

%0 Esta hip6tesis se planted en los capitulos 3y 4.
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cuartiles para cada espacio actitudinal. Los resultados confirman la hipétesis claramente
en el caso de la red primera, dado que en ella el 40% de las veces se da la menor
distancia relacional consigo mismo, mientras que en la segunda solo ocurre ligeramente
por encima de lo que podria deberse al azar, un 30%. Otra corroboracion de la hipotesis
proviene del hecho de que en ningin campo de actitud en ninguna de las dos redes
ocurre que la menor distancia relacional se produzca entre personas que pertenezcan a
los dos cuartiles extremos. Parece que el motivo por el que en la red segunda la
hipdtesis aparece menos corroborada es que las distancias en las actitudes y la
identificacion hacia la Unién son muy altas, sin embargo, la hipétesis si se confirma

cuando se trata de estudiar las distancias con respecto a las identificaciones con Espafia.

Se ha comprobado también que las personas mas familiarizadas con la UE
ocupan posiciones mas relevantes en la red de discusién politica, centralidad medida
con diferentes variables reticulares (tabla 6.2.5.3., p. 224).EI Sin embargo, esa
familiaridad que permite a la persona ocupar una posicion influyente en la red sélo
funciona en el caso de la escala de experto tedrico, dado que la escala de experto
practico no muestra asociaciones significativas con estas medidas. Puede que ello se
deba a que los elementos que forman la escala de experto tedrico son mucho mas
visibles y estan mas reconocidos socialmente que los que componen la de experto
practico. Sin embargo, cuando se toma en consideracion no todos los miembros de la
red sino Unicamente las diez personas que punttan mas alto en prestigio de proximidad
y en intermediacion, también la escala de experto practico resulta relevante, pues la
mayoria de estos individuos se sitGan tienen puntuaciones por encima de la media
(tablas 6.2.5.4. -p. 226- y 6.2.5.5. -p. 229-), aunque los porcentajes son superiores en el
caso de las puntuaciones de la escala de experto tedrico. También se ha comprobado
cémo todas las personas que ocupan posiciones centrales en su red también tienen una
alta posicion social segin la escala de Galtung. De todas formas, se debe tomar con
precaucion esta conclusion porgue la mayor parte de los entrevistados tenian una alta
puntuacion en esta escala y por ello era probable que se diera esta relacion: no obstante,
alrededor de la quinta parte de los miembros de ambas redes no pertenecen a las
posiciones centrales segun el indice de Galtung y, sin embargo, ninguno de ellos

81 Esta hip6tesis aparece en los capitulos 3y 4.
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aparece entre las personas con mayores puntuaciones en las variables estructurales, por

lo que parece que existe cierta coherencia entre ambas medidas.

El analisis de cuales son los factores que acercan y alejan las actitudes entre ego
y alter permite extraer algunas conclusiones. En primer lugar, las escalas de experto
practico y tedrico son un factor relevante para explicar la distancia que existe entre las
actitudes de ego y alter, aunque la direccion de la relacion no siempre sea la esperada
por la hipdtesis. Asi, en la red primera en el caso de la actitud hacia la UE la escala de
experto téorico acerca posiciones y la de practico la aleja, lo que podria relacionarse con
dos motivos: por un lado, las personas con una mayor experiencia vital internacional
desarrollan actitudes diferenciadas con respecto al resto de los miembros de la red; por
otro, ya se ha comentado que parece que las personas que puntdan alto en la escala de
experto tedrico son percibidas con mucha mayor facilidad como expertos que los de la
otra escala. Sin embargo, estas explicaciones no son validas para el caso de la red
segunda, en la que ser experto tedrico aumenta la distancia actitudinal en el caso de la
actitud hacia la Union, y los expertos practicos disminuyen la distancia con sus

relacionados en el caso de la identificacion.

Las regresiones comprueban también que las similitudes entre ego y alter
tienden, salvo excepciones, a acercar sus actitudes e identificaciones. Compartir la
misma posicion social de Galtung, en el caso de la red primera, 0 compartir el mismo
nivel educativo, sexo y edad, en el de la segunda, acerca las posiciones. Los contenidos
de la relacion tienden también a disminuir la distancia entre ambos actores, aunque sélo
se han incluido en los modelos de la red primera, donde son variables que resultan
significativas para mejorar la varianza explicada: hablar de politica y pedir dinero, en el
caso de la actitud hacia la UE, y contar un problema, en el caso de la identificacién
europea. Por Gltimo, el tipo de roles que se establece entre ego y alter ha demostrado ser
una variable poderosa para explicar tanto el acercamiento como el alejamiento de
posiciones entre ego y alter. En la red primera, las relaciones familiares y de amistad
aumentan la distancia entre los actores —la hipotesis esperaba lo primero pero no lo
segundo- mientras que en la red segunda estos roles no son significativos pero aleja el
hecho de ser vecinos y comparieros de trabajo/estudio. El resultado resulta algo
sorprendente, sobre todo en el primer caso, pues las investigaciones sobre

comportamiento politico muestran que las personas tienden a coincidir en gran medida
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en sus posturas con las de sus familiares y amigos. Quiza aqui la explicacion se
encuentre en que, como ya se comento en el capitulo 2, la Union Europea no es un
asunto de prioridad publica, no se habla mucho de €l y las actitudes que se desarrollen
hacia este objeto politico no son centrales, en términos de Katz, o salientes, como diria
Newcomb. Quiza por ello los propios sujetos no sepan definir con claridad qué piensan

las personas con las que se relacionay, en todo caso, el disenso no es conflictivo.

Pese a que los roles tomados individualmente separan a ego de alter, uno de los
mayores hallazgos de esta regresion es que la multiplicidad de roles tiende a acercar las
posiciones de ego y alter en ambas redes y, ademas, es una de las variables que lo hace
con mayor fuerza en ambas, aunque es mas acusado en el caso de la red segunda que en
el de la primera. Se puede afirmar que las personas que comparten con ego varios tipos
de relaciones tienden a tener una actitud hacia la Unién y una forma de identificarse
similar a la suya. Este resultado confirma la pertinencia de incluir un indice de
multiplicidad de roles en los analisis reticulares y, en definitiva, refleja la importancia
que tiene para el desarrollo, tanto de sus cogniciones como de sus emociones, las

relaciones que mantiene una persona con los miembros de su red.
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7. CONCLUSIONES

En estas Ultimas paginas se comentan los hallazgos mas relevantes de la investigacion y
si confirman o refutan las hipotesis esbozadas en la introduccion. También se sefialan
las implicaciones que tienen estos resultados para el estudio de las actitudes hacia la
Unién y la identidad europea, por un lado, y para el andlisis de los procesos de
influencia interpersonal, por otro. La primera parte del capitulo de resultados
comprueba las hipdtesis, con datos para Espafia extraidos de los Eurobarémetros entre
1989 y 2002, de que las personas que desarrollan primero la actitud favorable hacia la
Unioén y se identifican como europeos son las que ocupan posiciones centrales en la
estructura social y, progresivamente, esta actitud e identificacion se difunden hacia
posiciones mas periféricas. La segunda parte se centra en las redes personales del
individuo y en la influencia que ejercen en el desarrollo de sus actitudes y de su

identificacion.

Para confirmar las hipotesis de la primera parte de la investigacion, se han
disefado modelos estructurales que progresivamente incorporan distintos tipos de
variables —actitudinales, de caracter sociodemografico y socioecondémico- y se han
comparado modelos estaticos con modelos dinamicos, en los que estos ultimos incluyen
la variable temporal como un componente del modelo. Para situar a las personas en
posiciones centrales o periféricas se ha empleado el indice de posicion social que
Galtung cre6 en los afios sesenta. Esta escala puntta del 0 al 8 a las personas, otorgando
un punto por cada item recompensado socialmente que la persona ocupa (centro social)

y un 0 si ocupa la posicion no recompensada (periferia social).]:I

1. En el caso de la actitud favorable hacia la Unidn, se han realizado dos
andlisis de regresion logistica en que existe un periodo dilatado de tiempo entre las dos
recogidas de datos —mas otros dos con pocos afios de diferencia-, y se encuentra una
correlacion positiva entre la escala de Galtung y la variable dependiente en uno de ellos.

Probablemente, esto se explique porque no todos los componentes que la conforman

! Se han adaptado algunos de los items de la escala de Galtung. Puntua 1 ser varén, tener entre 30 y 64
afios, tener estudios superiores al nivel secundario obligatorio, ocupacion no manual, empleo en el sector
secundario o terciario, ingresos superiores a la media, residir en municipios urbanos y en una localizacién
geogréfica central. Para una explicacién detallada de la escala original creada en los sesenta y de la
adaptacion para Espafia realizada posteriormente por Diez Nicolas, cfr. capitulo 3, epigrafe 3.1.
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van en el sentido esperado en esta escala: en algunos modelos la variable habitat
rural/urbano esta significativa y negativamente asociada con la actitud favorable a la
UE, un hecho que se puede explicar por las importantes ayudas que ha recibido en
Esparia este entorno gracias a los fondos comunitarios. También existe una asociacion
negativa, en uno de los analisis, con la variable ocupacion manual/no manual, que
probablemente se pueda explicar por las ayudas recibidas en el sector agricola y
pesquero. Ademas, aunque no sean significativas en ningun caso, las variables de edad
—que diferenciaba a las personas entre 30 y 64 afios del resto- y el habitat de gran ciudad
muestran una asociacion negativa con la variable dependiente. En el caso de la edad,
varios estudios han mostrado que los jovenes tienden a tener una actitud mas positiva
hacia la UE que el resto de la poblacién y a sentirse mas europeistas, por lo que puede
que, el hecho de que este colectivo puntle 0 en la variable edad, explique en parte la
relacion negativa que tiene con la variable dependiente. Por todo ello, no resulta extrafo
que la escala de Galtung no resulte significativa en muchos casos, dado las tendencias

contradictorias entre varios de sus componentes.

Ademas, la muestra espafiola que se incluye en el analisis se encuentra
restringida porque hay muchos casos perdidos —debido principalmente a la negativa de
declarar los ingresos-, por lo que seria necesario realizar investigaciones con muestras
representativas que respondan a todos los componentes de la escala de Galtung para
comprobar cudl es su poder explicativo en estas circunstancias. En todo caso, la escala
de Galtung resulta relevante en el modelo en que se incluye como variable
independiente una variable actitudinal de tipo cognoscitivo, pero no muestra correlacion
significativa cuando la variable actitudinal es de tipo emocional. De hecho, las variables
con este componente emotivo son las que tienen una mayor capacidad explicativa
dentro del conjunto de variables incluidas, por encima de las de caracter
sociodemogréafico y socioecondmico. Ademas, los analisis dinamicos muestran una

mayor bondad de ajuste del modelo que los analisis transversales.

2. Para estudiar la identificacion con la Union, se han realizado analisis de
regresion lineal multiple incluyendo el mismo tipo de variables que en los anélisis de
regresion logistica comentados anteriormente. A la vista de los datos, se concluye que el
uso de las variables sociodemogréaficas y socioecondmicas “clasicas” es poco fructifero,

ya que en todos los modelos se ha explicado, como maximo, el 10% de la varianza. Es
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cierto que estos factores mejoran la R® pero, por si solos, son insuficientes para
conseguir explicar un alto porcentaje de varianza, incluso aunque se afiadan algunas
variables actitudinales. Las variables actitudinales de caréacter cognitivo, como la
satisfaccion con los sistemas democréaticos nacional y europeo, explican bastante peor la
identificacion con Europa gue la actitud a favor de la UE. La propia variable de actitud
a favor de la UE es significativa en los dos analisis de regresion lineal pero no en todos
los modelos. Ello se puede explicar porque las identificaciones sociales son conceptos
mucho mas ricos y complejos que las actitudes hacia un objeto politico o hacia una
categoria social. Por ello resulta apropiado incluir variables méas relacionadas con las
identificaciones, como la cercania a los ciudadanos europeos, el orgullo de ser europeo
o el grado de ligadura hacia la Unidn, elementos que raramente aparecen en los
Eurobarémetros de manera conjunta y con una cierta regularidad temporal. En todo
caso, con los datos disponibles el indice de movilizacion cognitiva muestra una relacion
positiva con considerarse europeo, cuando se controlan otras variables
sociodemogréficas y socioecondémicas como la edad, el sexo o el nivel de estudios, pero
no se encontré dicha asociacion con la actitud a favor de la UE. Parece confirmarse —al
menos en parte, dado que en el andlisis de regresion logistica no ha sido relevante- la
hipotesis de Inglehart segun la cual las personas con méas habilidades politicas ven a la
Unién como més familiar, menos amenazante y ello facilita la identificacion con ella,
aunque no parece influir en la actitud positiva hacia ella cuando se controlan otras
variables. El nivel educativo es, sin embargo, la variable méas relevante por su fuerzay
significacion y aparece en los dos andlisis, o que vuelve a confirmar lo que numerosos
estudios han comprobado ya: la educacion es uno de los factores sociodemograficos

mas relevantes para explicar las identificaciones con diferentes territorios.

La escala de Galtung es significativa en uno de los dos analisis realizados y en el
sentido esperado por la hipoétesis: las personas que ocupan posiciones centrales en la
estructura social tienden a considerarse europeos mas frecuentemente que los de la
periferia social. Desafortunadamente, el corto periodo de tiempo que separa los
diferentes Eurobarometros empleados en esta segunda variable dependiente hace que el
efecto del analisis temporal sea menor que en el estudio de las actitudes hacia la UE,
pero incluso asi, un breve plazo como es tres afios muestra ya una mejora en la varianza
explicada cuando se incorporan las variables temporales. Por tanto, también en este caso

se confirma la hipdtesis de la difusion paulatina de una identificacién con Europa desde
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posiciones centrales hacia la periferia: la escala de Galtung es significativa en un
modelo y, en todo caso, el nivel educativo — un factor indispensable en la sociedad del
conocimiento para ocupar posiciones privilegiadas en la estructura social- es una
variable correlacionada positivamente en ambos analisis con la consideracién como
europeo. Por ultimo, cabe sefialar que los modelos dindmicos son mas adecuados que
los estaticos para analizar los factores que influyen en la actitud hacia la Unién Europea
y la identificacion con Europa. Estos modelos, cuando el periodo de tiempo considerado
es suficientemente amplio, mejoran la varianza explicada en el caso de los anélisis de

regresion multiple y la bondad de ajuste en el caso de las regresiones logisticas.

3. En el capitulo dedicado a las identidades colectivas se formuld la
hipdtesis de que existen formas de identificarse con la Union Europea y con Espafia que
favorecen el desarrollo de una actitud positiva hacia la UE y una identidad europea, por
ello, se emplearon preguntas extraidas de los Eurobarémetros —que recogian los
elementos relevantes para la identificaciébn personal nacional y europea- y del
International Social Survey Program (ISSP) —que interrogaba sobre los factores
importantes para considerar a alguien del mismo pais que el entrevistado- para estudiar
cuales son las formas de identificacion con Espafia y con Europa de las personas
estudiadas, si la forma de identificarse con ambos ambitos difiere, si los elementos
considerados importantes en la identificacion personal coinciden con los relevantes en
la identificacion teorica y, por ultimo, si existe alguna forma de identificacion nacional
y europea que se relaciona con una actitud favorable a la Unidén y una identidad

europea.

La discusion teorica sobre la interaccion entre ambas identidades colectivas,
europea y nacional, ha sido frecuente en los dltimos afios. Smith considera que, en un
nivel conceptual, la contradiccidén que algunos encuentran entre la identidad europea y
las identidades nacionales es méas aparente que real, ya que depende de la version de la
doctrina nacionalista que es mantenida: si mantenemos una doctrina roméantica y se ve
la nacion como unidad cultural organica, la contradiccion es aguda, pero si se emplea
una concepcion mas voluntarista y pluralista de la nacién y se la ve como una

asociacion racional de leyes comunes y una cultura dentro de un territorio determinado,
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entonces la contradiccion es ml'nima.lzI La postura de Habermas centra su atencion no en
el tipo de identidad nacional que se mantiene, sino en el tipo de ligadura con la Union
que se puede establecer, una pertenencia que se puede basar en el patriotismo
constitucional. Para este autor, la constitucion de una colectividad europea es posible si
los europeos comparten un conjunto de valores, reglas y procedimientos. El autor se
refiere a dos niveles de pertenencia: el primero, mas abstracto y que concierne a los
valores universalistas y procedimientos democraticos, estd contenido en una
Constitucion; el segundo se relaciona con la propia etnia y nacion de pertenencia, y es el
resultado de la historia particular de los pueblos europeos. Entre los dos niveles no
existe necesariamente una contraposicion ni el primer nivel es necesariamente

El

demasiado abstracto como para impedir que se cree un sentimiento de pertenencia.

Analizando las identificaciones de las personas entrevistadas, los datos
confirman que existe una coherencia en las formas de identificarse de las personas: hay
una fuerte correlacion entre las tres formas de identificacion con un componente
etnocultural (identificacion personal con la UE y con Espafia, e identificacion tedrica
con Espafia), asi como entre las tres formas civico-instrumentales. La asociacion es mas
fuerte entre las identificaciones de caracter personal que de éstas con la teérica, lo que
se puede deber a dos motivos: primero, las escalas personales se han creado a partir de
las respuestas a preguntas con una estructura muy similar y ello puede facilitar que las
contestaciones sean parecidas en ambas, frente a la escala teorica, que procede de las
preguntas a otra encuesta en la que, ademas, existian menos elementos; una segunda
razon para esta menor asociacion se puede encontrar en que el sujeto diferencia qué es
lo importante para él en su forma de identificarse con su nacion de qué es lo importante
para clasificar a alguien como nacional. Ademas, las correlaciones son mayores en las
formas de identificarse etnoculturales que en las civico-instrumentales: este fendmeno
parece indicar que las personas que otorgan importancia a los elementos de caracter
cultural y étnico lo hacen frecuentemente para todos los territorios con los que se
identifican, mientras que las personas que dan relevancia a componentes civicos e
instrumentales de la identificacion en un determinado territorio no necesariamente lo

hacen en el caso de otro.

2 Smith, A. ; “National identity and the idea of European identity”; International Affairs, n° 68 (1), 1992,
pp. 55-76.

* Habermas, J.; Staatsbiirgerschaft und nationale Indentitét. Uberlegungen zur européischen Zukunft;
Erker, St. Gallen, 1991.
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4. Los datos del andlisis de regresion lineal de la variable dependiente
identidad europea muestran que no existe una asociacién positiva con la identificacion
etnocultural con la Unidn, en cambio si se produce esta correlacién con la identificacién
civico-instrumental. Ademas, existe una correlacion negativa con la identificacion
nacional, la tedrica étnica: las personas que tienden a ver como poco importantes los
elementos étnicos para clasificar a alguien como nacional, tienden a sentirse mas
europeos. Por tanto, parece confirmarse la suposicién de Smith de que las personas que
dan relevancia a los elementos de una identidad nacional etnocultural experimentan una
relacion de competencia y conflictividad con la europea. Por otro lado, se confirma la
idea de Habermas de que el sentirse europeo se relaciona con dar importancia a una
serie de elementos civicos e instrumentales, como los derechos y deberes comunes a
todos los ciudadanos europeos, aunque no existen correlaciones positivas entre las

identificacion etnocultural nacional y la civico-instrumental europea.

5. En cuanto a la relacion que existe entre estas formas de identificacion y
la actitud que se tiene hacia la Unidn, el analisis de regresion lineal muestra que las
identificaciones con la Unidn son variables relacionadas de manera significativa con
una actitud favorable hacia la Union, especialmente la etnocultural, aunque no las
identificaciones personales y tedricas con Espafia. Este fendmeno se confirma también
en las correlaciones de Pearson, en que las escalas de identificacion etnoculturales
muestran una asociacion positiva con la actitud global hacia la UE, una correlacion mas
fuerte que las que aparecen en las escalas civico-instrumentales. Ello se explica porque
la escala de actitud global -creada a posteriori a través de un analisis factorial- esta
formada por variables que en su mayoria se refieren al componente afectivo, y las
asociaciones que muestran estas variables tomadas por separado con las escalas de
identificacion son mas fuertes en el caso de los componentes etnoculturales. Por tanto,
se confirma la hipotesis de que existen formas de identificacion, tanto nacionales como
europeas, que favorecen el desarrollo de una actitud favorable hacia la Union y son
precisamente aquellas formas de identificacion las que dan mas importancia a los

factores de caracter étnico y cultural.

6. Existe también una coherencia entre las distintas variables actitudinales
hacia la Unidn. En este caso, la asociacion mas fuerte se da entre el orgullo europeo y la

cercania a los europeos, entre la cercania a los ciudadanos y el grado de ligadura a la
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Union y entre el orgullo europeo y la imagen que se tiene de la Union. La variable que
menores asociaciones muestra con el resto es la de la consideracion europea, es decir, la
variable que desde hace afios emplean los Eurobarémetros para medir la identidad
europea. Esta débil correlacion muestra que, tal y como esta formulada la pregunta -
haciendo elegir al entrevistado entre considerarse nacional, nacional y europeo, europeo
y nacional o s6lo europeo- esta variable detecta pobremente cuél es la actitud afectiva
hacia la Union, una afectividad que es fundamental para sentirse europeo.

7. Otra hipdtesis de esta investigacion es la que afirma que existe una
relaciéon entre la familiaridad con la Uni6n y la actitud positiva, una familiaridad que
puede provenir de un mayor contacto con otros paises europeos y sus ciudadanos -lo
que se ha calificado como de “experto practico”-, o bien a través de conocimientos
adquiridos a través del consumo de medios, discusion politica, etc. -“experto tedrico”-.
Para comprobar la hipdtesis, se crearon las escalas de experto practico y teorico a partir
de una serie de items recogidos en el cuestionario, y los datos corroboran que existe
asociacion entre las escalas de experto tedrico y practico y la actitud global positiva
hacia la Unidn, aunque dicha correlacion es mayor en el caso del experto teorico que del

practico.

8. Se han estimado modelos estructurales en los que progresivamente se han
incorporado distintos tipos de variables para explicar la actitud hacia la Union y la
identidad europea, algunos de cuyos resultados se han comentado en parrafos anteriores
al hablar de la relacion entre las formas de identificacion y la actitud hacia la Unién y la
identidad europea. Estos modelos incluyen paulatinamente variables de caracter
actitudinal, reticulares, formas de identificacion, escalas de experto tedrico y practico,
escala de posicion social de Galtung, la movilizacion cognitiva, los valores
postmaterialistas y la posicién politica. Los mejores modelos llegan a explicar el 60%
de la varianza en el caso de la actitud hacia la Union y el 40% en el de la identidad
europea. En el caso de la primera variable dependiente mencionada, la actitud que
tienen los alteri muestra una correlacion positiva bastante fuerte con la actitud de ego, y
el hecho de ser experto, tanto practico como tedrico. En el estudio de la identidad
europea, la actitud que mantiene ego se correlaciona positivamente con considerarse
europeo, Yy la escala de afectividad-utilitarismo tiene una correlacion negativa, es decir,

los que se definen europeos con esta variable tienen una actitud utilitarista hacia la
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Union, hecho que resulta esperable tras ver la débil asociacion que mostro la variable
dependiente con el resto de variables actitudinales de caracter afectivo. La actitud que
mantienen los alteri, al contrario que en el caso anterior, no resulta significativa.
Tampoco es relevante en esta ocasion la escala de experto teorico, pero si la de experto
practico, por lo que se comprueba la hipotesis de que las personas que desarrollan sus
actitudes hacia la Unién con un fuerte componente emocional -viajar, tener relaciones,
vivir un cierto tiempo en otro pais- se identifican mas como europeos que aquellos que

basan sus actitudes en elementos mas cognitivos y evaluativos.

9. En el andlisis de las dos redes sociales estudiadas en esta investigacion,
se quiso aplicar la teoria de la fuerza de los lazos débiles de Granovetter para comprobar
si estos vinculos tienen un papel importante en la difusion de informacién sobre la
Union Europea. En ambas redes, el porcentaje de personas con las que se habla de
politica sin ser intimos es alrededor del 20%. Este dato es relevante porque muestra que
la mayor parte de la informacion sobre asuntos politicos se comparte entre personas que
tienen lazos fuertes, pero existe un grupo de relaciones que, si bien son minoritarias,
pueden ser fundamentales -tal y como apunta Granovetter- para difundir informacion

novedosa por tratarse de lazos débiles que tienen contacto exterior con otras personas.

10.  Para profundizar en quiénes son estas personas con lazos débiles, se ha
comprobado qué roles tienen ego y alter en estos casos. En la red primera, el rol que
tiene mas amigos no intimos es el vecinal y el segundo en importancia es el rol de
amistad; en cambio, son mucho méas minoritarios los amigos no intimos entre los
comparieros de trabajo y/o estudio y las personas con las que se mantienen otro tipo de
relaciones. En la red segunda el rol mas comun entre las personas que no son intimos es
el de amistad, seguido de otro tipo de relaciones y el rol vecinal, mientras que el caso
mas minoritario es el de los compafieros de trabajo/estudios, aunque la cifra es superior
a la encontrada en la primera red. Por tanto, aunque la distribucion es diferente en
ambas redes, parece comdn a ambas que la intimidad es mayor, aparte de en las
relaciones familiares, en las de los compaferos de trabajo/estudios, mientras que
alrededor de un tercio de las personas con las que se mantiene un rol de amistad se
califica de no intimos. Por tanto, volviendo a la propuesta de Granovetter, parece que la
forma maés probable de que llegue, a través de vinculos débiles, nueva informacion a

una persona es mediante sus relaciones de amistad con personas no intimas, mientras
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que resulta méas improbable a traves de la familia y de los compafieros de

trabajo/estudios.

11.  También se ha querido comprobar la hipotesis de que, dentro de la red,
las personas méas familiarizadas con la Union -los expertos, sean practicos o tedricos-
ocupan posiciones centrales en la red de discusion politica. La hipotesis se confirma
para ambos tipos de expertos pero, en las dos redes, los datos se ajustan mas a la
hipdtesis en el caso de los teoricos, tal vez porque sea mas facil percibir que son
“expertos” con respecto a los practicos, tal vez porque no se considere que la

experiencia internacional sea una forma de ser experto sobre asuntos politicos.

12.  La hipotesis principal de esta segunda parte de la investigacion es que las
personas se ven influidas en sus opiniones y actitudes por su red personal. Analizando
las redes globalmente, en ambas se detecta un mayor consenso en la actitud que se
mantiene hacia la Union que en las formas de identificarse con ella y dicho consenso es
mayor, en ambos casos, en la red segunda que en la primera. De esta hipotesis se deduce
que deberia existir una distancia -es decir, diferencia- entre las actitudes menor entre
aquellas personas que tienen una distancia relacional menor, es decir, que estan a menos
“pasos”, con menos intermediarios, dentro de la red, siendo la distancia minima 1, que

A

representa un vinculo directo entre ego y alter.™ La hipotesis queda confirmada aunque
la influencia resulta mayor en el primer caso que en el segundo. Cuando se analizan
globalmente las distancias en el espacio actitudinal entre cada par de ego y alter, se
comprueba que existen muchas puntuaciones bajas y pocas altas, por lo tanto, en

general la distancia entre los dos actores relacionados es pequefia.

Asimismo, se ha comprobado -dividiendo a los encuestados en cuatro grupos
segun las actitudes mantenidas- si las personas mas cercanas en su actitud hacia la
Union y en sus formas de identificacion nacional y europea son también las personas
con una distancia menor en la red. Para el anélisis de la actitud hacia la Unién y la
identificacion europea, los resultados confirman la hipétesis claramente en el caso de la
red primera, mientras que en la segunda s6lo ocurre ligeramente por encima de lo que

podria deberse al azar. Otra corroboracion de la hipétesis proviene del hecho de que en

* Puede encontrarse la explicacién metodolégica de cémo se ha comprobado esta hipétesis en el epigrafe
6.2.6.

263



ningln campo de actitud en ninguna de las dos redes ocurre que la menor distancia
relacional se produzca entre personas que tengan las posiciones mas divergentes. Parece
que el motivo por el que en la red segunda la hip6tesis aparece menos corroborada es
que las distancias en las actitudes y la identificacion hacia la Unién son muy altas, sin
embargo, la hipotesis si se confirma cuando se trata de estudiar las distancias con

respecto a las identificaciones con Espafia, tanto personal como tedrica.

13.  Una dltima hipdtesis esbozada en la introduccion es que las personas mas
familiarizadas con la Union y mas informadas sobre ella ejercen una mayor influencia
que el resto de los miembros de la red personal. Para comprobarla, se han realizado
analisis de regresion lineal para explicar cuales son las variables que influyen en la
distancia entre ego y alter. Las escalas de experto practico y tedrico son un factor
relevante para explicar la distancia que existe entre las actitudes de ego y alter, aunque
la direccion de la relacién no siempre sea la esperada por la hipotesis. Asi, en la red
primera en el caso de la actitud hacia la UE la escala de experto téorico acerca
posiciones y la de practico la aleja, o que podria relacionarse con dos motivos: por un
lado, las personas con una mayor experiencia vital internacional desarrollan actitudes
diferenciadas con respecto al resto de los miembros de la red; por otro, parece que las
personas que puntdan alto en la escala de experto teérico son percibidas con mucha
mayor facilidad como expertos que los de la otra escala. Sin embargo, estas
explicaciones no son validas para el caso de la red segunda, en la que ser experto teérico
aumenta la distancia actitudinal en el caso de la actitud hacia la Union, y los expertos

practicos disminuyen la distancia con sus relacionados en el caso de la identificacion.

14.  El analisis de regresion lineal comprueba también que las similitudes
entre ego y alter tienden, salvo excepciones, a acercar sus actitudes e identificaciones.
Compartir la misma posicion social de Galtung, en el caso de la red primera, o
compartir el mismo nivel educativo, sexo y edad, en el de la segunda, acerca las
posiciones. Los contenidos de la relacion tienden también a disminuir la distancia entre
ambos actores, aunque sélo se han incluido en los modelos de la red primera, donde son
variables que resultan significativas para mejorar la varianza explicada: hablar de
politica y pedir dinero, en el caso de la actitud hacia la UE, y contar un problema, en el
caso de la identificacion europea. Por ultimo, el tipo de roles que se establece entre ego

y alter ha demostrado ser una variable poderosa para explicar tanto el acercamiento
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como el alejamiento de posiciones entre ego y alter. En la red primera, las relaciones
familiares y de amistad aumentan la distancia entre los actores —la hip6tesis esperaba lo
primero pero no lo segundo- mientras que en la red segunda estos roles no son
significativos pero aleja el hecho de ser vecinos y comparieros de trabajo/estudio. El
resultado se muestra algo sorprendente, sobre todo en el primer caso, pues las
investigaciones sobre comportamiento politico muestran que las personas tienden a
coincidir en gran medida en sus posturas con las de sus familiares y amigos. Quiza aqui
la explicacion se encuentre en que la Union Europea no es un asunto de prioridad
publica, no se habla mucho de él y las actitudes que se desarrollen hacia este objeto
politico no son centrales, en términos de Katz, o salientes, como diria Newcomb. Quiza
por ello los propios sujetos no sepan definir con claridad qué piensan las personas con
las que se relaciona y, en todo caso, el disenso no es conflictivo, fendmeno que queda
reflejado en el analisis de las redes globales, en que las actitudes son mucho mas
cercanas en el caso de la actitud hacia la Union que en el de la identidad europea, pero

ambos muestran una mayor dispersién que la identidad nacional.

Pese a que los roles tomados individualmente separan a ego de alter, uno de los
mayores hallazgos de esta regresion es que la multiplicidad de roles tiende a acercar las
posiciones de ego y alter en ambas redes y, ademas, es una de las variables que lo hace
con mayor fuerza en ambas, aunque es mas acusado en el caso de la red segunda que en
el de la primera. Se puede afirmar que las personas que comparten con ego varios tipos
de relaciones tienden a tener una actitud hacia la Unién y una forma de identificarse
similar a la suya. Este resultado se relaciona con la reflexion de Simmel sobre la
pertenencia a diversos circulos sociales en las sociedades modernas. El soci6logo
aleman afirma que cuanto mas variados sean los circulos de intereses a los que
pertenece una persona, Mas consciente sera de su propia individualidad,EI pero esta
reflexion se puede hacer en sentido contrario: cuanto mas se solapen los circulos de
intereses de una persona, mas presentes estaran los miembros de un circulo en otro, lo
que conduce a una mayor homogeneidad en los comportamientos y pensamientos de
estos individuos, como pone de manifiesto el indice de multiplicidad de roles entre ego

y alter.

® Simmel, G., Sociologia. Estudios sobre las formas de socializacién; vol. 11, Biblioteca de la Revista de
Occidente, Madrid, 1977, pp. 436-437.
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La influencia interpersonal, por tanto, es mayor en el caso de que los individuos
tengan mas de un rol en comdn. Desde la teoria de la identidad social desarrollada por
Tajfel este fendmeno se explica por el hecho de que la identidad social compartida es la
base de la influencia mutua entre las personas. Los grupos de los que forma parte el
individuo, como el familiar, el circulo de amigos o el laboral son componentes de su
identidad social y la percepcién de similaridad entre los miembros del endogrupo no
solo lleva a un mayor consenso conductual en términos de normas y valores que definen
el grupo de uno, sino que también produce expectativas compartidas entre los miembros

del endogrupo.

Algunos datos recogidos en el trabajado de campo no han sido aun estudiados y
seran empleados en analisis futuros. Por ejemplo, una pregunta abierta pedia a los
entrevistados que recordaran cémo vivieron la incorporacién de Espafia a la Comunidad
Econdmica Europea, qué pensaron en ese momento, qué sentimientos experimentaban y
cuéles eran sus expectativas, también se les pedia que reflexionaran sobre como habia
evolucionado, a lo largo de casi dos décadas, su percepcion del proyecto politico, como
lo valoraba en la actualidad y cudles eran sus elementos positivos y negativos. Esta
pregunta permite estudiar los marcos de referencia de los individuos, fundamentales
como sefiala Newcomb para entender y explicar las actitudes hacia la Unién y la

El

identificacion con ella.

Cabe preguntarse como se desarrollara en los proximos afios la actitud hacia la
Union vy, sobre todo, la identidad europea, ya que el sentirse parte de la Union se
relaciona con apoyar las politicas comunitarias. Mientras que la integracién econémica
puede considerarse desde una perspectiva puramente instrumental y no necesitar una
vinculacion emocional, la apuesta de los Estados miembros por una progresiva
integracion politica y social dificilmente podrd sostenerse sin el apoyo de una
ciudadania implicada en el proceso, y esta implicacion es mayor cuando los individuos

se sienten parte del colectivo europeo. En el caso de Espafia, alrededor de la mitad de la

® A partir de los afios sesenta, los espafioles mostraron cada vez con mayor frecuencia su deseo de
pertenecer a la Comunidad Europea. Para una revision histérica, cfr. Diez Nicolds, J.; “Spaniards’ Long
March Towards Europe”; South European Society & Politics; vol. 8, n® 1-2, Summer-Autumn 2003, pp.
119-146. Existe una version electronica disponible en el Banco de datos ASEP: http://www.jdsurvey.net.
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poblacion dice estar muy o bastante ligada a la Union y la otra mitad dice estar poco o
nada Iigada.Sin embargo, para analizar la hegemonia de un valor, en este caso, de la
identidad europea, hay que tener en cuenta no solo la extension social -cuantas personas
se adhieren a él- sino el poder social de quienes lo sustentan: su prestigio, su poder, su

d En ese sentido, aunque el sentirse europeo siga siendo un

capacidad de hacerse oir.
sentimiento minoritario en la poblacién o que tiene una importancia secundaria, las
personas que se declaran en mayor medida europeos son los que ocupan las posiciones
centrales de la estructura social espafiola, las posiciones mas recompensadas y con

mayor capacidad de actuacion.

Las politicas comunitarias de progresiva integracién de los Estados miembros y
los discursos politicos europeos (nivel macro-objetivo) pretenden fortalecer el grado de
lealtad e implicacion de los ciudadanos europeos y aumentar la legitimidad democrética
de la Unién aunque, para ello, es fundamental tener presentes los marcos de referencia
nacionales establecidos en los distintos Estados miembros y que no entren en conflicto
con las instituciones comunitarias (nivel macro-subjetivo). En todo caso, las identidades
colectivas son el producto de un proceso histdrico en el que las élites no son las unicas
protagonistas, pese a tener un papel relevante, porque, como sefiala Hobsbawm al
estudiar los nacionalismos, los movimientos pasan a ser nacionales cuando sus ideales,

Bl

reivindicaciones y anhelos se extienden por toda la poblacion.= Por ello, es necesario
tener en cuenta el nivel de analisis micro, en el que la interaccion personal es un
elemento que influye en la identificacion con el colectivo europeo (nivel micro-
objetivo) y ciertas experiencias vitales y caracteristicas individuales pueden ayudar o
dificultar dicha identidad (nivel micro-subjetivo). Solo teniendo en cuenta
simultadneamente estos cuatro niveles de analisis se puede dar cuenta de un fendmeno
tan complejo como el de la difusion de una nueva identidad colectiva, la europea, y su
consolidacion como un componente més de la identidad social -que no compite ni

excluye a la identidad nacional- de los ciudadanos europeos.

" Eurobarémetro 58.1 (2002).

® Del Pino Artacho, J. y Bericat Alastuey, E.; Valores sociales en la cultura andaluza. Encuesta Mundial
de Valores. Andalucia 1996; CIS, Coleccion Monografias, n° 156, Madrid, 1998, p. 258.

% Hobsbawm, E.J.; Nations and nationalism since 1780. Programme, Myth, Reality; Cambridge
University Press, Cambridge, 1990.
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ANEXO 1

TABLAS DEL EPIGRAFE 6.2.4.
CARACTERISTICAS DE LA RED DE DISCUSION POLITICA

Tabla de contingencia: red politica- polivalencia de contenidos

POLIVALENCIA DE CONTENIDOS

Sin polivalencia Un solo Dos contenidos  Tres contenidos TOTAL
de contenidos contenido
Red 1
Habla de politica 55 (100%) 29 (82,9%) 42 (76,4%) 27 (90%) 153 (87,4%)
No habla 6 (17,1%) 13 (23,6%) 3 (10%) 22 (12,6%)
de politica
TOTAL 55 (100%) 35 (100%) 55 (100%) 30 (100%) 175 (100%)
Red 2
Habla de politica 55 (100%) 39 (90,7%) 35 (79,5%) 10 (66,7%) 139 (88,5%)
No habla 4 (9,3%) 9 (20,5%) 5 (33,3%) 18 (11,5%)
de politica
TOTAL 55 (100%) 43 (100%) 44 (100%) 15 (100%) 157 (100%)

Tabla de contingencia: Red politica- otros contenidos

Red 1 Red 2

Habla de No habla de TOTAL Habla de No habla de TOTAL

politica politica politica politica
Le cuenta problema 86 (56,2%) 19 (86,4%) 105 (60%) 55(39,6%) 14 (77,8%) 69 (43,9%)
No le cuenta problema 67 (43,8%) 3 (13,6%) 70 (40%) 84 (60,4%)  4(22,2%) 88 (56,1%)
TOTAL 153 (100%) 22 (100%) 175 (100%) 139 (100%) 18 (100%) 157 (100%)
Le pide consejo 68 (44,4%) 16 (72,7%) 84 (48%) 61 (43,9%) 14 (77,8%) 75 (47,8%)
No le pide consejo 85 (55,6%) 6 (27,3%) 91 (52%) 78 (56,1%) 4 (22,2%) 82 (52,2%)
TOTAL 153 (100%) 22 (100%) 175 (100%) 139 (100%) 18 (100%) 157 (100%)
Le pide dinero 40 (26,1%) 6 (27,3%) 46 (26,3%) 23 (16,5%) 9 (50%) 32 (20,4%)
No le pide dinero 113 (73,9%) 16 (72,7%) 129 (73,7%) 116 (83,5%) 9 (50%) 125 (79,6%)

TOTAL

153 (100%)

22 (100%)

175 (100%)

139 (100%)

18 (100%)

157(100%)
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Tabla de contingencia: red politica- multiplicidad de roles

NUMERO DE ROLES ENTRE EGO Y ALTER

Un rol Dos roles Tres roles Cuatro roles TOTAL
Red 1
Habla de politica 47 (82,5%) 92 (89,3%) 12 (92,3%) 153 (87,4%)
No habla 10 (17,5%) 11 (10,7%) 1 (7,7%) 2 (100%) 22 (12,6%)
de politica
TOTAL 57 (100%) 103 (100%) 13 (100%) 2 (100%) 175 (100%)
Red 2
Habla de politica 82 (87,2%) 52 (92,9%) 4 (80%) 1 (100%) 139 (88,5%)
No habla 13 (13,8%) 4 (7,1%) 1 (20%) 18 (11,5%)
de politica
TOTAL 95 (100%) 56 (100%) 5 (100%) 1 (100%) 157 (100%)
Tabla de contingencia: red politica- tipo de roles ego-alter
Red 1 Red 2

Habla de No habla de TOTAL Habla de No habla de TOTAL

politica politica politica politica
Relaciones de amistad 76 (93,8%) 5 (6,2%) 81 (100%) 87 (95,6%) 4 (4,4%) 91 (100%)

Sin
amistad
TOTAL

relaciones de

77 (81,9%)

153 (87,4%)

17 (18,1%)

22 (12,6%)

94 (100%)

175 (100%)

52 (78,8%)

139 (88,5%)

14 (21,2%) 66 (100%)

18 (11,5%) 157 (100%)

Relaciones familiares
Sin relaciones familiares
TOTAL

78 (82,1%)
75 (93,8%)
153 (82,1%)

17 (17,9%)
5 (6,3%)
22 (12,6%)

95 (100%)
80 (100%)
175 (100%)

49 (79%)
90 (94,7%)
139 (88,5%)

Relaciones

de trabajo y/o estudio
Sin relaciones

de trabajo y/o estudio
TOTAL

93 (90,2%)

60 (83,3%)

153 (87,4%)

10 (9,8%)

12 (16,7%)

22 (12,6%)

103 (100%)

72 (100%)

175 (100%)

19 (82,8)

120 (10,5%)

139 (88,5%)

13 (21%) 62 (100%)
5 (5,3%) 95 (100%)
18 (11,5%) 157 (100%)
4(18,2%) 23 (100%)

14 (89,5%) 134 (100%)

18 (11,5%) 157 (100%)

Relaciones de vecindad
Sin relaciones vecindad
TOTAL

9 (100%)
144 (86,7%)
153 (87,4%)

22 (13,3%)
22 (12,6%)

9 (100%)
166 (100%)
175 (100%)

19 (95%)
120 (87,6%)
139 (88,5%)

1 (5%)
17 (12,4%)
18 (11,5%)

20 (100%)
137 (100%)
157 (100%)

Otro tipo de relaciones
Sin otro tipo relaciones
TOTAL

11 (84,6%)
142 (87,7%)
153 (87,4%)

2 (15,4%)
20 (12,3%)
22 (12,6%)

13 (100%)
162 (100%)
175 (100%)

22 (91,6%)
117 (88%)
139 (88,5%)

2 (8,4%)
16 (12%)
18 (11,5%)

24 (100%)
133 (100%)
157 (100%)
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GRAFICOS Y TABLAS DEL EPIGRAFE 6.2.6.
LA INFLUENCIA DE LA RED PERSONAL
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Distribucién de laidentificacion personal con Espafiaen lared 2
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Distribucién de la identificacion teérica con Espafiaen lared 1

Foxo J (25 3%
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Distribucién de laidentificacion teérica con Espafa en la red 2
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DISTANCIA RELACIONAL/DISTANCIA ACTITUDINAL
CON LOS DATOS DE LAS ESCALAS PARARED 1Y RED 2

Red 1. Distancia relacional: Actitud global hacia UE

Cuartiles 1 2 3 4
1(11) 3,654 3,832 3,148 3,404
2 (13) 3,832 3,030 3,132 3,237
3(11) 3,148 3,132 2,745 3,163
4(11) 3,404 3,237 3,163 2,436
Red 1. Distancia relacional: Afectividad-utilitarismo hacia UE
Cuartiles 1 2 3 4
1(11) 3,018 3,159 3,143 3,256
2 (12) 3,159 3 3,340 3,280
3(12) 3,143 3,340 3,575 3,371
4(11) 3,256 3,280 3,371 3,254
Red 2. Distancia relacional: Actitud global hacia UE
Cuartiles 1 2 3 4
1(12) 4 3,75 3,847 3,891
2 (15) 3,75 3,457 3,527 3,620
3(12) 3,847 3,527 3,530 3,762
4 (13) 3,891 3,620 3,762 3,948
Red 2. Distancia relacional: Afectividad-utilitarismo hacia UE
Cuartiles 1 2 3 4
1(13) 3,5 3,865 3,543 3,544
2 (12) 3,865 3,893 3,803 3,948
3 (14) 3,543 3,803 3,637 3,703
4 (13) 3,544 3,968 3,703 3,782
Red 1. Distancia relacional: Pertenencia personal a UE civica
Cuartiles 1 2 3 4
1(12) 4,272 3,596 3,666 3,611
2 (13) 3,596 2,923 3,115 3,147
3(12) 3,666 3,115 2,878 2,944
4(12) 3,611 3,147 2,944 3,030
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Red 1. Distancia relacional: Pertenencia personal a UE étnica

Cuartiles 1 2 3 4
1(12) 3,575 3,494 3,727 3,5
2 (14) 3,494 3,153 3,435 2,845
3(12) 3,727 3,435 3,618 3,219
4 (12) 3,5 2,845 3,219 2,402
Red 2. Distancia relacional: Pertenencia personal a UE civica
Cuartiles 1 2 3 4
1(13) 3,384 3,551 3,634 3,456
2 (12) 3,551 3,833 3,937 3,791
3(12) 3,634 3,937 4,257 3,892
4 (14) 3,456 3,791 3,892 3,868
Red 2. Distancia relacional: Pertenencia personal a UE étnica
Cuartiles 1 2 3 4
1(13) 3,884 3,705 3,769 3,745
2 (12) 3,705 3,727 3,647 3,692
3(13) 3,769 3,647 3,756 3,662
4 (13) 3,745 3,692 3,662 3,897
Red 1. Distanciarelacional: Pertenencia personal Espafia civica
Cuartiles 1 2 3 4
1(13) 3,871 3,337 3,583 3,396
2 (13) 3,337 2,910 2,786 3,25
3(12) 3,583 2,786 3,454 3,237
4 (13) 3,396 3,25 3,237 3,076
Red 1. Distancia relacional: Pertenencia personal a Espafia étnica
Cuartiles 1 2 3 4
1(13) 3,641 3,487 3,313 3,497
2(12) 3,487 3,545 3,005 3,358
3(13) 3,313 3,005 2,846 2,863
4 (13) 3,497 3,358 2,863 2,674
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Red 2. Distancia relacional: Pertenencia personal a Espafia civica

1 2 3 4
1(14) 3,648 3,678 3,192 3,912
2 (14) 3,678 3,857 3,292 4,178
3 (10) 3,192 3,292 2,933 3,594
4 (18) 3,912 4,178 3,594 4
Red 2. Distanciarelacional: Pertenencia personal a Espafia étnica
Cuartiles 1 2 3 4
1(14) 3,186 3,791 3,638 3,729
2 (13) 3,791 3,910 3,733 3,967
3(15) 3,638 3,733 3,504 3,595
4 (14) 3,729 3,967 3,595 3,857
Red 1. Distanciarelacional: Pertenencia tedrica a Espafia civica
Cuartiles 1 2 3 4
1(13) 3,641 3,437 3,313 3,497
2(13) 3,437 3,461 3,213 3,307
3(13) 3,313 3,213 2,846 2,863
4 (13) 3,497 3,307 2,863 2,897
Red 1. Distanciarelacional: Pertenencia tedrica a Espafia étnica
Cuartiles 1 2 3 4
1(13) 3,333 3,455 3,093 3,218
2(12) 3,455 3,651 3,267 3,429
3(14) 3,093 3,267 3,043 3,087
4 (13) 3,218 3,429 3,087 3,205
Red 2. Distanciarelacional: Pertenencia tedrica a Espafia civica
Cuartiles 1 2 3 4
1(14) 3,186 3,566 3,767 3,985
2 (15) 3,566 3,315 3,711 3,693
3(12) 3,767 3,711 3,945 3,872
4 (15) 3,985 3,693 3,872 3,838
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Red 2. Distancia relacional: Pertenencia teérica a Espafia étnica

1 2 3 4
1(14) 3,186 3,791 3,638 3,729
2(13) 3,791 3,910 3,733 3,967
3 (15) 3,638 3,733 3,504 3,595
4(14) 3,729 3,967 3,595 3,857
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ANEXO 2

ENTREVISTA

Buenos dias. Esta entrevista tiene asuntos sobre los que me gustaria conversar. En primer
lugar le haré algunas preguntas sobre con qué territorios se identifican y qué elementos son
importantes para esa identificacién. El segundo tema tiene que ver asuntos de interés politico,
especialmente de ambito europeo, la opinibn que tiene sobre la Union Europea, sus
instituciones y sus politicas. Por dltimo, me gustaria preguntarle por su red de relaciones
personales, es decir, sus familiares, amigos, vecinos, etc. para saber con quién habla
normalmente sobre politica. Si a usted no le molesta, esta entrevista sera grabada. Le aseguro
gue toda la informacion y las opiniones que me facilite son anénimas y seran utilizadas
Unicamente con fines cientificos, para la realizacion de mi tesis doctoral. Le agradezco mucho
el tiempo que dedica a esta charla.

PRIMERA PARTE: UNION EUROPEA

En primer lugar me gustaria hablar sobre aquello que considera que es importante para
definirse a si mismo, para identificarse. Primero le preguntaré sobre diferentes territorios y a
continuacion sobre diversas comunidades de personas con las que se puede sentir
identificado.

1. IDENTIFICACIONES TERRITORIALES

(Al hacer esta pregunta, procurar que el entrevistado se explaye y profundice en qué relaciones tiene con
cada uno de estos territorios, qué le une a ellos en cada caso).

P.1. ¢ Existen una o varias localidades (como una ciudad, un pueblo o0 una provincia), regiones,
paises u otros territorios (como Europa o América Latina) que estén relacionados con su vida, con
los que se sienta ligado o que considere importantes para definirse, para identificarse? Si es asi,
némbremelos y digame cual es el vinculo que tiene con ellos (nacimiento, residencia, familia, etc.).

(Apuntar literalmente TODOS LOS TERRITORIOS que nombre, el orden de importancia y los motivos
de esa identificacion, codificar después de la entrevista)
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TERRITORIOS MENCIONADOS

z
o

Localidad/prov. donde naci6, pero ya no vive alli y alin viven adn familiares y amigos (V1)

Localidad/prov. donde naci6, pero ya no vive alli y tampoco viven familiares y amigos (V2)

Localidad/prov. donde nacid y sigue viviendo alli en la actualidad (V3)

Region donde nacid, pero ya no vive alli (V4)

Region donde nacid y sigue viviendo alli en la actualidad (V5)

Localidad donde ha vivido un periodo pero en la que no naci6 y donde ya no vive (V6)

Provincia donde ha vivido un periodo pero en la que no nacié y donde ya no vive (V7)

Region en la que ha vivido un periodo pero en la que no nacié y donde ya no vive (V8)

Localidad donde vive actualmente (sin haber nacido en ella) (V9)

Provincia donde vive actualmente (sin haber nacido en ella) (\V10)

Regién donde vive actualmente (sin haber nacido en ella) (V11)

Pais en el que naci6 y sigue viviendo en la actualidad (V12)

Pais en el que vivio un periodo, pero en el que no nacié y donde ya no vive (V13)

Pais en el que vive aunque no sea su pais de nacimiento (V14)

Uni6n Europea (V15)

Otros territorios amplios (Latinoamérica, el Mediterraneo, el mundo arabe...) (V16)

Ciudades/regiones espafiolas que ha visitado (sin tener familia) (V17)

Ciudades/regiones espafiolas en las que tiene familia (\VV18)

Ciudades/regiones/paises comunitarios que ha visitado (sin tener familia) (V19)

Ciudades/regiones/paises comunitarios en los que tiene familia (V20)

Ciudades/regiones/paises no comunitarios que ha visitado (sin tener familia) (V21)

Ciudades/regiones/paises no comunitarios en los que tiene familia (V22)

Otros (apuntar) (V23)

N N I I I AR RN I Y E
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Grado de importancia de cada territorio de identificacion (no preguntar, codificar segun las
respuestas dadas, la categoria ""'no mencionado™ es para personas que podrian haber mencionado
un tipo de territorio por su experiencia vital pero que no lo hace). (Contrastar con la pregunta

siquiente la respuesta espontanea y la respuesta condicionada por los items incluidos)

Muy Importante Bastante Poco No

importante importante importante | mencionado
Localidad/provincia de 1 2 3 4 5
nacimiento (V24)
Localidad/provincia de 1 2 3 4 5
residencia actual (V25)
Regién de nacimiento (V26) 1 2 3 4 5
Regién donde reside 1 2 3 4 5
actualmente (V27)
Pais de nacimiento (V28) 1 2 3 4 5
Pais donde reside 1 2 3 4 5
actualmente (V29)
Union Europea (V30) 1 2 3 4 5
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P.2. Las personas pueden sentir diferentes grados de ligadura hacia su ciudad o pueblo, hacia su
region, hacia su pais o hacia Europa. Digame, por favor, en qué medida se siente usted ligado/a a...

Ambito Muy ligado/a Bastante Poco ligado/a | Nada ligado/a No sabe
ligado/a

Su ciudad/pueblo (V31) 1 2 3 4 9
Su ciudad/pueblo de origen (si 1 2 3 4 9
reside en otro) (V32)
Su region (V33) 1 2 3 4 9
Su regién 1 2 3 4 9
de origen (si reside en otro) (V34)
Espafia (V35) 1 2 3 4 9
Su pais de origen (si no es 1 2 3 4 9
espariol) (VV36)
La UE (V37) 1 2 3 4 9
Su continente de origen (si no es 1 2 3 4 9
comunitario) (V38)

P.3. (S6lo para los nacidos en la Unién Europea) Volvamos ahora a hablar de la identificacion con
una serie de territorios, ¢diria usted que estd muy orgulloso, bastante orgulloso, poco orgulloso o
nada orgulloso de pertenecer a los siguientes territorios? (Atencion: Si el entrevistado ha nombrado
varios territorios en cada nivel, que escoja aquel que sea mas significativo).

a) La Unién Europea.

b) Espafia (o su pais de origen).

c) Su region.
d) Su localidad.

Ambito a) Unién Europea b) Pais de origen ) Region d) Localidad
(V39) (\V40) (V41) (V42)
Muy orgulloso 1 1 1 1
Bastante orgulloso 2 2 2 2
Poco orgulloso 3 3 3 3
Nada orgulloso 4 4 4 4
No sabe 9 9 9 9

P.4. (S6lo para personas nacidas en la UE) Y centrandonos en los territorios mas amplios, diria
usted que.... a) En la actualidad, ¢se considera.....? b) ¢y en un futuro cercano? (Atencién: si la
persona no tiene nacionalidad espafiola, sustituirla por la correspondiente)

a) En la actualidad (\V43)

b) En un futuro cercano (\V44)

Sélo espariol/a

1

1

Espafiol/a y europeo/a

Europeo/a y espafiol/a

So6lo europeo/a

Espafiol y europeo por igual
(espontaneo)

(62 E-N [OV) I\

gl lwiN

No sabe

P.5. Me gustaria que me dijera como de cercano se siente a cada uno de los siguientes grupos de
personas. Digame si se siente muy cercano, bastante cercano, poco cercano o nada cercano a...
(Comentar que este sentimiento de cercania, aunque no haya tenido contactos directos con algunos
de estos grupos de personas, se puede basar en experiencias de otros conocidos, en lo que ha
aprendido a través de medios de comunicacion, libros de historia, lo que conoce de su cultura, etc.)
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MOSTRAR TARJETA 1

Grupos de personas

Muy cercano

Bastante
cercano

Poco cercano

Nada cercano

No sabe

1. Los habitantes de la ciudad o
el pueblo donde usted vive / ha
vivido la mayor parte de su vida
(\V45)

1

2

3

4

2. Los habitantes de la region
donde usted vive (V46)

3. Los conciudadanos
(NACIONALES) (V47)

4. Los ciudadanos de la Union
Europea (V48)

5. Los europeos (incluyendo
ciudadanos de la UE y de otros
paises europeos no miembros)
(V49)

6. Las personas de Europa
Central y Oriental (\V50)

7. Los arabes (V51)

8. Los turcos (V52)

9. Los rusos (V53)

10. Los ciudadanos
norteamericanos (V54)
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11. Los gitanos (V55)

12. Los judios (V56)

13. Los latinoamericanos (V57)

14. Los magrebies (marroquies,
argelinos...) (V58)
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15. Los africanos subsaharianos
(V59)

S

P.6. Diferentes elementos son cruciales para las personas en su sentimiento de pertenencia a la
nacion. Me gustaria que pensara por un momento cuales son los elementos que hacen que usted se
sienta, en mayor o menor medida, espafiol/a. A continuacion le voy a leer una serie de frases sobre
este tema. Pensando en su caso personal, no en lo que puedan pensar la mayoria de los espafioles,
digame si esta muy de acuerdo, bastante de acuerdo, poco de acuerdo o nada de acuerdo con la
frase ""Me siento espafiol porque comparto con el resto de espafioles..."" (Atencion: si no es espafiol,

sustituir por la nacionalidad correspondiente)

MOSTRAR TARJETA 2

Elementos

Muy de
acuerdo

Bastante
de acuerdo

Poco de
acuerdo

Nada de
acuerdo

No sabe

1. Una cultura, costumbres y
tradiciones comunes (V60)

1

2

3

4

2. Un lenguaje comin (V61)

3. Antepasados comunes (\VV62)

4. Una historia comin (V63)

5. Un destino comin (V64)

6. Un sistema politico y legal
comun (V65)

N
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7. Derechos y deberes comunes
(V66)

8. Un sistema comun de
seguridad social / estado de
bienestar (V67)

9. Una economia nacional (V68)

10. Un ejército nacional (V69)

11. Fronteras comunes (V70)

12. Un sentimiento de orgullo

N
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nacional (V71)

13. Independencia y soberania 1 2 3 4 9
nacional (V72)

14. Nuestro caracter nacional 1 2 3 4 9
(V73)

15. Nuestros simbolos 1 2 3 4 9
nacionales (la bandera, el

himno, etc.) (V74)

P.7. (S6lo para los que sean comunitarios). Diferentes elementos o sentimientos son cruciales para
las personas en su sentimiento de pertenencia a Europa. Me gustaria que pensara por un momento
cuales son los elementos que hacen que usted se sienta, en mayor o menor medida, europeo/a. A
continuacion le voy a leer una serie de frases sobre este tema. Pensando en su caso personal, no en
lo que puedan pensar la mayoria de los europeos o de los espafioles, digame si estd muy de acuerdo,
bastante de acuerdo, poco de acuerdo o nada de acuerdo con la frase ""Me siento europeo porque
comparto con el resto de europeos...”

MOSTRAR TARJETA 3

Elementos Muy de Bastante de | Poco de acuerdo Nada de No sabe

acuerdo acuerdo acuerdo

1. Una civilizacibn comudn 1 2 3 4 9
(V75)
2. La pertenencia a una 1 2 3 4 9
sociedad europea con muchas
lenguas y culturas (V76)
3. Antepasados comunes (V77) 1 2 3 4 9
4. Una historia comin (V78) 1 2 3 4 9
5. Un destino comin (V79) 1 2 3 4 9
6. Las instituciones europeas y 1 2 3 4 9
un sistema politico y legal
emergente (\VV80)
7. Derechos y deberes comunes 1 2 3 4 9
(V81)
8. Un sistema comin de 1 2 3 4 9
seguridad social / estado de
bienestar dentro de la Union
Europea (V82)
9. El derecho a desplazarme 1 2 3 4 9
libremente y residir en
cualquier parte de la Unidn
Europea (V83)
10. Un sistema de defensa 1 2 3 4 9
comin europeo emergente
(\V84)
11. Fronteras comunes (V85) 1 2 3 4 9
12. Un sentimiento de orgullo 1 2 3 4 9
europeo (V86)
13. La soberania de la Union 1 2 3 4 9
Europa (V87)
14. Una moneda comun (V88) 1 2 3 4 9
15. Un conjunto de simbolos 1 2 3 4 9
europeos (bandera, himno,
etc.) (V89)
16. Una identidad cultural 1 2 3 4 9

europea (V90)

P.8. Existen varios aspectos que se pueden tener en cuenta para que una persona pueda ser
considerada espafiola. Por favor, digame si, en su opinion, los siguientes elementos son muy
importantes, bastante importantes, poco importantes o nada importantes para que usted considere
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gue una persona es espafiola (Atencion: si no tiene nacionalidad espafiola, sustituir por la
correspondiente).

MOSTRAR TARJETA 4

Aspectos Muy Bastante Poco Nada No sabe

importante importante importante importante

1. Haber nacido en el pais (V91) 1 2 3 4 9
2. Tener la nacionalidad del pais 1 2 3 4 9
(V92)
3. Haber vivido la mayor parte de 1 2 3 4 9
la vida en el pais (V93)
4. Ser capaz de hablar el idioma 1 2 3 4 9
del pais (V94)
5. Profesar la religion 1 2 3 4 9
mayoritaria del pais (V95)
6. Respetar las instituciones del 1 2 3 4 9
pais (\V96)
7. Sentirse del pais (V97) 1 2 3 4 9

2. CONOCIMIENTOS Y ACTITUDES HACIA LA UNION EUROPEA

A continuacién le preguntaré por algunas cuestiones relacionadas con la Unién Europea. Me
gustaria que empezara contandome como valora el hecho de que Espafia forme parte de la
Unidn, qué sentimientos tiene hacia ella, qué pensé cuando nuestro pais ingres6 en 1986, qué
expectativas tenia sobre este asunto y si su opinidn sobre la UE ha cambiado desde entonces.

(Anotar ideas principales para contrastar después con la grabacion)

P.9. Teniendo todo en cuenta, ¢diria usted que Espafia se ha beneficiado o no de su pertenencia a la
Unién Europea?

(V98)
Se ha beneficiado................ 1
No se ha beneficiado........... 2
NO SabE....cvevviecricrieecieen, 9

P.10. En general, ¢le transmite la Unién Europea a usted, personalmente, una imagen muy positiva,
bastante positiva, neutral, bastante negativa o muy negativa?

(V99)
MUY POSITIVA ..ot e 1
Bastante POSITIVA. .......ccueririiiiiiee e 2
NEBULTAT ..o 3
Bastante NEGALIVA. .......cccieriieiirieee e 4
MUY NEGALIVA ...t e 5
NO SADE .. 9

P.11. (Cree usted. que el hecho de que Espafia sea miembro de la Unién Europea, para usted,
personalmente, tiene ...?

(V100)
MUChAs MAS VENLAJAS.........ccrrrrreeierieriere e eiese e sie e see e 1
MAS VENEAJAS. ... v vevvereeriesieseeetese et eee e e stesre e nee e e saesreseesneereens 2
Tantas ventajas Como deSVENLAJaS........ccevvrerernrreeereereereereenns 3
MAS AESVENTAJAS. .. c.vveveereerieieriesiesresreeee e seesre et nee s 4
Muchas Mas deSVENLAJas........cecvrveierierererrseseseseee e seene e 5
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P.12. En términos generales, ¢esta usted a favor o en contra de las politicas comunitarias que se

ponen en practica para lograr una mayor integracién europea?

(v101)
Estoy muy a favor.................. 1
Estoy un poco a favor............ 2
Estoy un poco en contra......... 3
Estoy muy en contra.............. 4
NO Sabe......coceviiiiiiieiice 9

P.13. Si le dijeran mafiana que la Unién Europea habia desaparecido, ¢c6mo se sentiria, le daria
pena, le daria igual, o se sentiria aliviado(a)? (Formular la pregunta de manera abierta, una vez
que ha contestado espontaneamente, sefialar las tres categorias de respuesta)

(Espacio para apuntar)

(V102)
Me daria pena..........ccoceevevriennan. 1
Me daria igual.........ccccceerernnnen. 2
Me sentiria aliviado................... 3
NO SabE....cvevieieere e 9

P.14. Utilizando esta escala, ¢cuanto cree usted que sabe sobre la Union Europea, sus politicas, sus

instituciones?

MOSTRAR TARJETA5
(V103)
No sé nada en absoluto 2 3 4 5 6 7 8 9 Sé No sabe
muchisimo
1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 99

P.15. Cuando quiere obtener informacion sobre la Unién Europea, sus politicas, sus instituciones,

¢cuales de las siguientes fuentes de informacion utiliza? ¢ Alguna mas?

MOSTRAR TARJETA 6

@
Z
S

Fuentes de informacion

No sabe

1. Reuniones / conferencias (\V104)

9

e
N

2. Conversaciones con familiares, amigos, compafieros de trabajo
(V105)

9

3. Prensa diaria (\V106)

4. Otro tipo de prensa, revistas (V107)

5. Television (V108)

6. Radio (V109)

7. Internet (V110)

8. Libros, folletos, propaganda informativa (\V111)

9. Cd-rom (V112)

R T Y [ S P PRI FS
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10. Informacion sobre la Union Europea en los tablones de anuncios
de las bibliotecas, ayuntamientos, estaciones de trenes, oficinas de
correos (V113)
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11. Oficinas de informacién de la UE, euro-ventanillas, euro- 1 2
bibliotecas, etc (V114)

12. Oficinas de informacion de la administracion central o local 1 2
(V115)

13. Sindicatos 0 asociaciones profesionales (V116) 1 2
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14. Otras organizaciones (p. ej. del consumidor, etc.) (V117) 2 9
15. Un miembro del Parlamento Europeo o del Parlamento Espafiol 2 9
(V118)

Otras (espontaneo) (V119) 2 9
Nunca busco tal informacion/no me interesa (espontaneo) (\V120) 2 9

P.16. ¢Ha oido usted hablar alguna vez de ...? (Animar a que expresen su opinién sobre estas
instituciones, cdmo trabajan, quiénes forman parte de ellas, su relevancia, etc.)

MOSTRAR TARJETA 7
Instituciones europeas Si No No sabe

1. El Parlamento Europeo (V121) 1 2 9
2. La Comisién Europea (V122) 1 2 9
3. El Consejo de Ministros de la Unién Europea 1 2 9
(V123)

4. El Tribunal de Justicia de la Unién Europea (V124) 1 2 9
5. El Defensor del Pueblo Europeo (V125) 1 2 9
6. El Banco Central Europeo (V126) 1 2 9
7. El Tribunal de Cuentas Europeo (V127) 1 2 9
8. EI Comité de las Regiones de la Union Europea 1 2 9
(V128)

9. EI Comité Econdmico y Social de la Unién Europea 1 2 9

(V129)

P.17.Y para cada una de las instituciones de las que ha oido hablar alguna vez digame, por favor, si

tiende usted a confiar o a desconfiar de ella

MOSTRAR TARJETA 7
Instituciones europeas Confia Desconfia No sabe

1. El Parlamento Europeo (V130) 1 2 9
2. La Comision Europea (V131) 1 2 9
3. El Consejo de Ministros de la Union Europea 1 2 9
(V132)

4. El Tribunal de Justicia de la Unién Europea 1 2 9
(V133)

5. El Defensor del Pueblo Europeo (V134) 1 2 9
6. El Banco Central Europeo (V135) 1 2 9
7. El Tribunal de Cuentas Europeo (V136) 1 2 9
8. El Comité de las Regiones de la Unién Europea 1 2 9
(V137)

9. EI Comité Econdmico y Social de la Union 1 2 9

Europea (V138)

P.18. En 1992 entré en vigor el Tratado de la Unién Europea, conocido como Tratado de
Maastricht. En este Tratado se establece la ciudadania europea, una ciudadania que se otorga
automaticamente a todos los ciudadanos de los paises miembros. Esta ciudadania implica una serie
de derechos. Me gustaria que me dijera, de la siguiente lista de derechos, ¢cuél(es) cree que esta

vinculado con "'ser un ciudadano europeo''?

MOSTRAR TARJETA 8
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Derechos Si No No sabe
1. El derecho a trasladarse de forma permanente a 1 2 9
cualquier pais de la Union Europea (V139)
2. El derecho a trabajar en cualquier pais de la Unién 1 2 9
Europea (V140)
3. El derecho a votar en las elecciones locales del pais 1 2 9
miembro en el que se reside (V141)
4. El derecho a votar en las elecciones nacionales del 1 2 9
pais miembro en el que se reside (V142)
5. El derecho a votar en las elecciones al Parlamento 1 2 9
Europeo en el pais miembro en el que se reside (V143)
6. Acceder a los servicios y prestaciones sociales en 1 2 9
cualquier lugar de Europa (V144)
7. Poder estudiar en cualquier pais de la Unibn 1 2 9
Europea (\V145)
Ninguna de las anteriores (espontaneo) (V146) 1 2 9

P.19. a) En general, ¢ diria usted que esta muy satisfecho/a, mas bien satisfecho/a, poco satisfecho/a
onada satisfecho/a con el funcionamiento de la democracia en Espafia? b) ¢Y con el funcionamiento

de la democracia en la Unién Europea?

V147 (Espafia) V148 (UE)
Muy satisfecho/a 1 1
Mas bien satisfecho/a 2 2
Poco satisfecho/a 3 3
Nada satisfecho/a 4 4
No sabe 9 9

P.20. ¢La Unién Europea le produce personalmente la sensacion de....? (Elegir una opcion)

MOSTRAR TARJETA 9
(V149)
Entusiasmo...........cceee.ee 1
Esperanza..........cccccoeuee. 2
Confianza..........ccccuvenee 3
Indiferencia..........c........ 4
Ansiedad...........cooeenennns 5
Desconfianza................. 6
Rechazo.........cccoeveuenen. 7
NO Sab€.....ceevevericreeenenn 9

P.21. En su opinién, ;cree que existen simbolos que representan a la Union Europea? vy, si lo cree,

¢cuales son (Escribir respuestas literalmente)

(Espacio para escribir) Preparar una codificacion de simbolos que no se muestra al entrevistado, mas

adelante hay preguntas sobre qué opinan de esos simbolos

309




El himno europeo (Himno de la alegria de Bach).......
El pasaporte UniCO..........coovevereerierereseseseeeesieseeneens

(V150)

P.22. ;Cuédl(es) de las siguientes afirmaciones describe mejor lo que la Unién Europea significa
para usted personalmente? Elija entre dos y cuatro ocpiones (Pedir que expliquen su eleccién y

preguntar, si no han sido escogidas, su opinidn sobre las afirmaciones 8, 9y 10).

MOSTRAR TARJETA 10

Afirmaciones Si No No sabe
1. Un futuro mejor para la gente joven (V151) 1 2 9
2. Un gobierno europeo (V152) 1 2 9
3. La capacidad para ir a cualquier lugar que quiera 1 2 9
de Europa (V153)
4. Garantizar la paz duradera en Europa (V154) 1 2 9
5. La mejora de la situacién econémica en Europa 1 2 9
(V155)
6. La creacion de trabajos (V156) 1 2 9
7. La proteccion de los derechos de los ciudadanos 1 2 9
(V157)
8. Mucha burocracia, una pérdida de tiempo y 1 2 9
dinero (V158)
9. Un suefio, una idea utépica (V159) 1 2 9
10. El riesgo de perder nuestra diversidad cultural 1 2 9
(V160)
Otros (espontaneo) (V161) 1 2 9

3. RELACIONES LOCALES Y COSMOPOLITAS

(Esta parte de la entrevista no se debe hacer preguntando rigidamente, sino conversando informalmente
sobre los viajes que se han hecho y los motivos para realizarlos)

P.23. Le voy a preguntar a continuacién si hay viajado a otros paises. Aparte del pais en el que
normalmente vive, a) ¢ha visitado algun pais extranjero en los ultimos dos afios, por cualquier
motivo? b)¢ Y cuales ha visitado en alguna ocasion, aunque hayan pasado mas de dos afios?

(Apuntar literalmente los paises, codificar después)

Paises a) En los ultimos dos Paises b) En alguna ocasion
afos

Si No Si No
Bélgica (V162) 1 2 Bélgica (V182) 1 2
Dinamarca (V163) 1 2 Dinamarca (V183) 1 2
Alemania (V164) 1 2 Alemania (\VV184) 1 2
Grecia (V165) 1 2 Grecia (\V185) 1 2
Espafia (V166) 1 2 Espafia (\VV186) 1 2
Francia (V167) 1 2 Francia (V187) 1 2
Irlanda (\V168) 1 2 Irlanda (\V188) 1 2
Italia (V169) 1 2 Italia (V189) 1 2
Luxemburgo (V170) 1 2 Luxemburgo (V190) 1 2
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Holanda (V171) 1 2 Holanda (V191) 1 2
Austria (V172) 1 2 Austria (V192) 1 2
Portugal (V173) 1 2 Portugal (V193) 1 2
Finlandia (V174) 1 2 Finlandia (V194) 1 2
Suecia (V175) 1 2 Suecia (V195) 1 2
Reino  Unido (Gibraltar) 1 2 Reino  Unido  (Gibraltar) 1 2
(V176) (\V196)

Reino Unido (no Gibraltar) 1 2 Reino Unido (no Gibraltar) 1 2
(V177) (V197)

Ninguno (V178) 1 2 Ninguno (V198) 1 2
Algun pais arabe (V179) 1 2 Algun pais arabe (V199) 1 2
Algun pais latinoamericano 1 2 Algin pais latinoamericano 1 2
(V180) (\VV200)

Otros (V181) 1 2 Otros (V201) 1 2

P.24. (Si no han respondido ""ninguno’ en la 34) ¢Por cual(es) razén(es) fue a este(os) pais(es) de la
Unién Europea principalmente?

Motivos Hace dos afios En alguna ocasion
V202 V203 V204 V205 V206 V207

Para visitar el pais, pasar mis 1 1 1 1 1 1
vacaciones

En un programa de intercambio 2 2 2 2 2 2
juvenil

Para aprender o mejorar el idioma 3 3 3 3 3 3
Para estudiar 4 4 4 4 4 4
Para trabajar, por negocios 5 5 5 5 5 5
Por motivos médicos 6 6 6 6 6 6
Para ver a mi novio/a 7 7 7 7 7 7
Para vivir alli con mi familia 8 8 8 8 8 8
Para visitar a amigos que viven alli 9 9 9 9 9 9
Otros (espontaneo) 10 10 10 10 10 10

P.25. (Si no ha respondido "ninguno™ en la pregunta 34) ;Cual es el periodo mas largo que ha
estado en el(los) pais (es) que ha visitado?

(V208)
UNOS diaS.....cccvvvrrereeeienievesnsenenns 1
Entre uno y seis Meses.......ccocvevveene. 2
Entre seis y doce meses...........c........ 3
Mas de un afio.........coceeveevriieinieenene, 4
NO SADE.....cvveereiireecee e 9

P.26. ;Cual es el tipo de relacion mas estrecha que tiene con personas de otros paises comunitarios?
(Profundizar en cémo se conocieron, tipo de relacién, nacionalidad, etc.)

(V209)
No tengo ningun tipo de relacion...........ccocevvevevevercricrereeeenns 0
Conozco superficialmente a algunofs............... ol
Tengo un amigo de otro pais comunitario..........ccoeveevevereeriennenn 2
Tengo varios amigos de otros paises comunitarios................... 3
Tengo un amigo intimo de otro de otro pais comunitario.......... 4

Tengo varios amigos intimos de otros paises comunitarios.......5

P.27. (En caso de que haya respondido 2,3,4, 0 5 a la pregunta anterior) ¢Ddénde reside(n) esta(s)
persona(s)?

(V210)
Todas residen en ESpafia.........cccceververeriennninseeieeseene s 1
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La mayoria residen en Espafia.........cc.ccoceevrieneienenieiesienieennen, 2
La mayoria residen en otros paises comunitarios................... 3
Todas residen en otros paises comunitarios..........ccocveeververvene 4

4. MOVILIZACION COGNITIVA, PARTICIPACION SOCIAL,
POSTMATERIALISMO, CONSUMO DE MEDIOS LOCALES Y COSMOPOLITAS

P.28.Cuando se habla de politica, la gente habla de "lzquierda™ y "Derecha™. ;Podria situar su
posicion en esta escala?

MOSTRAR TARJETA 11

(V211)

Izquierda Derecha
1 2 3 4 5 6 7 8 9 10

Rechaza responder................. 11

NO SaDE....coricirieeie 12

P.29. ¢En qué medida diria que esta interesado/a en la politica?

(V212)
En gran medida.................... 1
En alguna medida................. 2
NO MUChO.......ccoviiiiiiine, 3
Nada. ..o 4
NO sabe......ccovireiiiieie 9

P.30. Cuando esta usted entre sus amigos, ¢discuten sobre temas politicos frecuentemente, de vez en
cuando o nunca? (Pedir que contextualicen sus discusiones de politica: con quiénes habla, si son
afines normalmente o de diferente tendencia, si se suele coincidir en las opiniones, si se tratan temas
comunitarios o de &mbito nacional, o si son principalmente locales. Averiguar si se discute poco de
la Unién Europea porque basicamente todo el mundo comparte la misma opinion y en general es
positiva).

(V213)
FreCuentemMENte .......coovciiiiiie e 1
D€ VEZ €N CUANAO. .....eeeivieirie e cree sttt see e 2
[N 10 R 3
NO SADE ..o s 9

P.31. Cuando usted estd firmemente convencido de una cosa, ¢trata de convencer a sus amigos,
familiares o compafieros de trabajo para que compartan su misma opinion? Si es asi, ¢esto ocurre
muy a menudo, de vez en cuando, raras veces o nunca?

(V214)
MUY @ MENUAO.......cveitirieirieeeeeie e e e sre e see e 1
De VEZ 8N CUANAOD.......ecuviieieiriecte ettt 2
RAIAS VECES. .. .eeiviieiiiee e ste ettt sae e e e srae e 3
NUNCA ... 4
NO SADE .t 9

P.32. A continuacion le voy a leer una serie de objetivos sociales que el pais ha conseguido en los
Gltimos afios. Digame cuales consideran que son el primer y el segundo objetivo mas importantes,
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por los que cree que deberia luchar Espafia para mantenerlos. (Atencion: si no es espafiol, sustituir

por su pais de procedencia).

MOSTRAR TARJETA 12
Obijetivos Primero mas importante Segundo mas importante
(V215) (V216)

1. Mantener el orden en el pais 1 1

2. Dar a la gente mayor participacién en las 2 2

decisiones importantes del gobierno

3. Luchar contra la subida de precios 3 3

4. Proteger la libertad de expresion 4 4

No contesta 8 8

No sabe 9 9

P.33. De la siguiente lista, ¢;podria decirme de cual(es) organizacién(es) es miembro o en cuél(es)

actividad(es) participa?

MOSTRAR TARJETA 13

Organizaciones

Z
o

No sabe

1.0rganizaciones caritativas o de bienestar social (V217)

9

2. Organizaciones religiosas (V218)

3. Asociaciones culturales o artisticas (V219)

4. Sindicatos 0 partidos politicos (\V220)

5. Organizaciones 0 movimientos de derechos humanos
(V221)

A

NININININ
[{e]l (o] k{e] (o]

6. Organizaciones para la proteccion de los animales, el
medio ambiente (V222)

7. Organizaciones juveniles (scouts, clubs juveniles)
(V223)

8. Organizaciones de consumidores (V224)

9. Clubs y asociaciones deportivas (V225)

10. Asociaciones o clubs con intereses o hobbys
especificos (coleccionistas, clubs de fans) (V226)

11. Asociaciones profesionales (V227)

Otras organizaciones o clubes (espontaneo) (V228)

Ningun club ni organizacién (espontaneo) (V229)

P.34. ;Con qué frecuencia...

a) ve las noticias en televisiéon?

b) escucha las noticias en la radio?
c) lee las noticias en los diarios?

Frecuencia Television (V230)

Radio (V231)

Diarios (V232)

Todos los dias 1

Varias veces a la semana 2

Una o dos veces a la 3
semana

Con menor frecuencia 4

Nunca 5

P.35. (En caso de que no hayan contestado ""Nunca' a 34a) a) ¢Qué ambito territorial tiene(n) la(s)
cadena(s) de television que suele usted utilizar en primer y en segundo lugar para informarse?; (En
caso de que no hayan contestado ""Nunca™ a 34c) b) ¢y los diarios? Habra que codificar si/no en

cada item si es respuesta multiple
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Carécter Television Radio Diarios
Primer lugar (V233) Primer lugar (V235) Primer lugar (V237)
Segundo lugar (\V234) Segundo lugar (V236) Segundo lugar (\V238)
Local 1 1 1 1 1 1
Regional 2 2 2 2 2 2
Nacional 3 3 3 3 3 3
Internacional 4 4 4 4 4 4
No sabe 9 9 9 9 9 9
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SEGUNDA PARTE: RED PERSONAL

En esta parte voy a hacerle una serie de preguntas sobre su red de relaciones personales.
Quisiera que no se limite a nombrar Unicamente a personas de su entorno familiar mas
inmediato, sino que incluya también a amigos, vecinos, compafieros de trabajo, etc. en este
comentario. Me gustaria saber qué tipo de relacidn mantiene con estas personas y algunas de
sus caracteristicas, como su edad o su ocupacién. Como estoy interesada por los asuntos de
politica, especialmente europea, le preguntaré también por aquellas personas con las que
mantiene conversaciones o intercambia informacién acerca de la Unién Europea, por ejemplo
sobre el euro, los fondos estructurales, la politica agricola comun, etc.

(Apuntar los comentarios que vaya haciendo el entrevistado sobre sus relaciones)

PRIMER GENERADOR DE NOMBRES (SUMA DE LAS PERSONAS NOMBRADAS EN LAS
LISTAS1,2Y 3)

P.36. Si tuviera un problema personal importante, sea en el ambito sociolaboral o sea en el afectivo-
familiar, ¢con quién hablaria sobre ello? Digame el nombre y el primer apellido de esa/s persona/s.

(Lista 1)

(Espacio para apuntar)

P.37. Si tuviera que tomar una decisién importante, sea en el &mbito sociolaboral o sea en el
afectivo-familiar, ¢a quién le pediria consejo? Digame el nombre y el primer apellido de esa/s
persona/s. Una misma persona puede haber sido ya nombrada en la pregunta anterior. (Lista 2)

(Espacio para apuntar)

P.38. Si se viera en un apuro, ¢a quién le pediria prestada una importante suma de dinero? Digame
el nombre y el primer apellido de esa/s persona/s. Una misma persona puede haber sido ya
nombrada en las dos preguntas anteriores. (Lista 3)

(Espacio para apuntar)

(Si al sumar las tres listas de nombres, hay mas de ocho personas, pedir al entrevistado que elija a
las ocho mas importantes) NUMERAR PERSONAS
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P. 39. ;{Qué relacion tiene con las personas mencionadas en las preguntas

todas las respuestas posibles.

anteriores? Mencione

MOSTRAR TARJETA 14

Relacion Nombre | Nombre | Nombre [ Nombre | Nombre [ Nombre | Nombre | Nombre
1 Mi esposo/a, compafiero/a. (V239) (V262) (V285) (V308) (V331) (V354) (V377) (V400)
2. Mi hijo/a. (V240) (V263) (V286) (V309) (V332) (V355) (V378) (V401)
3 Uno de mis padres o su pareja. | (v241) (V264) (V287) (V310) (V333) (V356) (V379) (V402)
4. Mi hermano/a (V242) (V265) (v288) (V311) (V334) (Vv357) (V380) (V403)
0 hermanastro/a.
5. Uno de mis abuelos. (V243) (V266) (V289) (V312) (V335) (Vv358) (V381) (V404)
6. Mi tio/a. (V244) (V267) (V290) (V313) (V336) (V359) (V382) (V405)
7. Mi primo/a. (V245) (V268) (V291) (V314) (V337) (V360) (V383) (V406)
8. Mi cufiado/a. (V246) (V269) (V292) (V315) (V338) (V361) (Vv384) (V407)
9. Mi suegro/a. (V247) (V270) (V293) (V316) (V339) (V362) (V385) (\V408)
10. Mi yerno/nuera. (V248) (V271) (V294) (V317) (V340) (V363) (V386) (V409)
11. Otra relacion familiar | (v249) (V272) (V295) (V318) (V341) (V364) (Vv387) (V410)
(apuntar)
12. Es mi novio o novia. (V250) (V273) (V296) (V319) (V342) (V365) (Vv388) (V411)
13. Es un amigo que suelo ver a | (v251) (V274) (V297) (V320) (V343) (V366) (V389) (V412)
solas.
14. Es un amigo que suelo ver [ (v252) (V275) (V298) (V321) (V344) (V367) (V390) (V413)
con su pareja y/o con la mia.
15. Es un amigo que suelo ver en | (v253) (V276) (V299) (V322) (V345) (V368) (V391) (Vv414)
un grupo de amigos.
16. Es o era un comparfiero de | (v254) (V277) (V300) (V323) (V346) (V369) (V392) (V415)
estudios.
17. Es o era un compafiero de | (v255) (V278) (V301) (V324) (V347) (V370) (V393) (V416)
trabajo.
18. Es o era un colega de | (v256) (V279) (V302) (V325) (V348) (v3r1) (V394) (Vv417)
profesion, aunque no trabaja o
trabajaba conmigo.
19. Es o era alguien con quien he | (v257) (V280) (V303) (V326) (V349) (V372) (V395) (Vv418)
compartido un piso o casa.
20. Es o era un vecino. (V258) (V281) (V304) (V327) (V350) (V373) (V396) (V419)
21. Es o era alguien que veo o | (v259) (V282) (V305) (V328) (V351) (V374) (V397) (V420)
veia en actividades organizadas
por asociaciones o clubes
22. Es alguien que veo durante | (v260) (V283) (V306) (V329) (V352) (V375) (V398) (v421)
las vacaciones o cuando voy de
viaje.
23. Otro (apuntar). (V261) (V284) (V307) (V330) (V353) (V376) (V399) (V422)
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Hablemos ahora de politica. Me gustaria que recordara con qué personas habla en alguna
ocasion de temas de la actualidad politica, bien sea de ambito local, nacional o internacional.
En el caso de la politica internacional, puede que en algunas ocasiones se mencionan asuntos
europeos (el euro, la politica agricola, los fondos estructurales para construir carreteras, etc.) o
de aspectos relacionados con otros paises miembros de la UE (lengua, tradiciones,
gastronomia...) Es probable que algunas de estas personas con las que habla de politica hayan
sido mencionadas anteriormente, pero otras puede que sean conocidos con los que el contacto
sea menos frecuente o menos intimo. Me gustaria que me dijera si alguna de esas personas
fue mencionada anteriormente y si existe alguna persona mas que aun no ha sido nombrada.
Si es asi, digame el nombre y su primer apellido.

SEGUNDO GENERADOR DE NOMBRES (LISTA 4)

P.40. Me gustaria que me dijera si alguna de esas personas fue mencionada anteriormente y si
existe alguna persona mas que ain no ha sido nombrada. Si es asi, digame el nombre y su primer
apellido. (Lista 4) (Si el entrevistado nombra a mas de cinco personas, apuntar todas y
posteriormente pedirle que elija las cinco con las que méas frecuentemente discute de politica)

(Espacio para apuntar)

P. 41. ;Qué relacion tiene con las personas mencionadas en las preguntas anteriores? Mencione
todas las respuestas posibles.

MOSTRAR TARJETA 14

Relacion Nombre Nombre Nombre Nombre Nombre
1 Mi esposo/a, compafiero/a. (V423) (V446) (V469) (V492) (V515)
2. Mi hijo/a. (V424) (V447) (V470) (V493) (V516)
3 Uno de mis padres o su pareja. | (v425) (V448) (V471) (V494) (V517)
4. Mi hermano/a (V426) (V449) (V472) (\V495) (V518)
0 hermanastro/a.
5. Uno de mis abuelos. (V427) (V450) (V473) (V496) (V519)
6. Mi tio/a. (V428) (V451) (V474) (V497) (V520)
7. Mi primo/a. (V429) (V452) (V475) (\V498) (V521)
8. Mi cufiado/a. (V430) (V453) (V476) (V499) (V522)
9. Mi suegro/a. (V431) (V454) (V477) (V500) (V523)
10. Mi yerno/nuera. (V432) (\V455) (V478) (V501) (V524)
11. Otra relacién familiar | (v433) (V456) (V479) (V502) (V525)
(apuntar)
12. Es mi novio o novia. (V434) (V457) (V480) (V503) (V526)
13. Es un amigo que suelo ver a | (v43s) (V458) (Vv481) (V504) (V527)
solas.
14. Es un amigo que suelo ver [ (v43e) (V459) (V482) (V505) (V528)
con su pareja y/o con la mia.
15. Es un amigo que suelo ver en | (v437) (V460) (V483) (V506) (V529)
un grupo de amigos.
16. Es o era un comparfiero de | (v438) (V461) (\Vv484) (V507) (V530)
estudios.
17. Es 0 era un compafiero de | (v439) (V462) (V485) (V508) (V531)
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trabajo.

18. Es o era un colega de | (v440) (V463) (\V486) (V509) (V532)
profesiéon, aunque no trabaja o
trabajaba conmigo.

19. Es o era alguien con quien he | (v441) (V464) (v487) (V510) (V533)
compartido un piso o casa.

20. Es 0 era un vecino. (V442) (V465) (V488) (V511) (V534)
21. Es o era alguien que veo 0 | (v443) (V466) (V489) (V512) (V535)

veia en actividades organizadas
por asociaciones o clubes

22. Es alguien que veo durante | (v444) (V467) (V490) (V513) (V536)
las vacaciones o cuando voy de

viaje.

23. Otro (apuntar). (V445) (V468) (V491) (V514) (V537)

P. 42. Me gustaria saber cuanta relacion tiene con las personas con las que habla de politica (no
mencionadas en el primer generador).

Nos conocemos y NS Hevamos Mal.........ccocviveveiereienesie e
Nos conocemos pero s6lo superficialmente...........ccccevvevevevvccseseenn,

Nos conocemos y nos llevamos bien, somos amigos...............
Nos conocemos y Somos personas cercanas, amigos intimos

Nombre Nombre Nombre Nombre Nombre

Grado de | (V538) (V539) (V540) (V541) (V542)

intimidad

(Preguntar de manera informal y abierta por cada una de las personas de los dos generadores, para
averiguar desde hace cuanto tiempo se conocen, con qué frecuencia tienen contacto personal y otro tipo
de contactos y a qué distancia viven del entrevistado).

COMPLETAR LA TABLA SIGUIENTE CON LOS CODIGOS DE LAS RESPUESTAS
CORRESPONDIENTES DE LAS PREGUNTAS 43 A 46
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Personas Tiempo Contacto Contacto no Distancia
personal personal
Nombre 1 (V543) (V556) (V569) (V582)
Nombre 2 (\V544) (V557) (V570) (V583)
Nombre 3 (\V545) (\V558) (V571) (V584)
Nombre 4 (V546) (V559) (V572) (V585)
Nombre 5 (V547) (V560) (V573) (V586)
Nombre 6 (\V548) (\V561) (V574) (\V587)
Nombre 7 (V549) (V562) (V575) (V588)
Nombre 8 (V550) (V563) (V576) (V589)
Nombre 9 (V551) (V564) (V577) (V590)
Nombre 10 (V552) (V565) (V578) (V591)
Nombre 11 (V553) (V566) (V579) (V592)
Nombre 12 (V554) (V567) (V580) (V593)
Nombre 13 (V555) (V568) (v581) (V594)

P. 43. ; Cuanto tiempo hace que conoce a cada una de estas personas?

(Apuntar literalmente en el cuadro)

P.44. ; Con qué frecuencia se ve con cada una de ellas?

T0d0oS 10S diasS.......cocevvvvriicreeirieereeenne 1
Varias veces a la semana..................... 2
Unavez a la semana........cceeevvveeeveenne. 3
Varias veces al MeS.......cocceevvvvveevneenns 4
Unavezal mes........cooeeevcieeivceinee s, 5
Con menos frecuencia..........coceeevveeeen. 6

P.45. ;Con qué frecuencia estan en contacto por carta, teléfono o e-mail?

Todos 105 dias........cccvevvriveriiiiieiieirens 1
Varias veces a la semana..................... 2
Unavez a lasemana.........cccocuveeveennee. 3
Varias veces al Mes.......ccccoevveeeveeeneenns 4
Unavez al MesS.......cccoeevevevieieeininnens 5
Con menos frecuencia...........ccoceeunenne. 6

P.46.. A qué distancia vive cada una de ellas de usted:

En el mismo edificio qUE YO.......cccevveveievv v 0
En el mismo barrio qUE Y0.......cccccvvvreveeeeiere s 1
En la misma ciudad qUE YO.........ccccereiiiiniie e 2
En la misma provincia que yo, pero en otra ciudad................. 3
En la misma region que yo, pero en otra provincia................. 4
En otra region espanola............ccccovevreriiinnncisie s 5
En otro pais de la Unidn EUropea..........ccccovveievenieieseriecesiennans 6
En otro pais europeo que no forma de la UE...........c.ccceoevennne 7
EN 0tro pais N0 BUIOPED........ccvv i 8
NS/NC ... 9
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(Intentar rellenar el cuadro a través de la conversacion y codificar posteriormente, para lograr mas
matices del tipo de relacién que tienen los conocidos del entrevistado entre si. Comparar las respuestas
del entrevistado a la pregunta 44 con lo que posteriormente diran sus contactos).

P.47. Me gustaria saber cual es el tipo de relacion que tiene cada una de estas personas con el resto
de personas que ha citado (Mostrar cuadro de pagina siguiente).

-1. No se llevan bien.

0. No se conocen.

1. Se conocen pero sélo superficialmente.

2. Se conocen y se llevan bien, son amigos.

3. Se conocen y son personas cercanas, amigos intimos.

P.1 P.2 P.3 P.4 P.5 P.6 P.7 P.8 P.9 P10 | P11 | P12 | P.13

P.1 (v595) | (vs96) | (v597) |[(v598) | (V599) |(ve00) |(ve01) |(v602) | (v603) | (V604) | (Vv605) | (V606)
P.2 (v607) | (ve08) |(v609) |[(v610) |(v6ll) |[(V612) |(V613) |(V614) | (V615) |(V616) | (V6L7)
P.3 (v618) |[(v619) |(v620) |[(ve21) |(v622) |(v623) | (V624) |(V625) | (V626) | (V627)
P.4 (v628) | (v629) |(v630) |[(v631) |(v632) |[(Vv633) | (V634) |[(V635) | (V636)
P.5 (v637) | (ve38) | (v639) |[(ve40) |(ve4l) |[(ves2) |(v643) | (v644)
P.6 (ve4s) | (ve46) | (v6a7) |(ve48) | (v649) |[(ve50) | (Vv651)
P.7 (v652) | (v653) | (v654) | (v655) | (v656) | (v657)
P.8 (v658) | (v659) | (v660) | (V661) | (V662)
P.9 (v663) | (V664) | (V665) | (V666)
P.10 (v667) | (v668) | (V669)
P.11 (v670) | (V671)
pP.12 (V672)
P.13
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P1|P2|P3|P4|P5|P6|P.7

P.8

P.9

P.10

P.11

P.12

P.13

P.1

P.2

P.3

P.4

P.5

P.6

P.7

P.8

P.9

P.10

P.11

P.12

P.13

-1. No se llevan bien.

0. No se conocen.

1. Se conocen pero sélo superficialmente.

2. Se conocen y se llevan bien, son amigos.

3. Se conocen y son personas cercanas, amigos intimos.
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TERCERA PARTE- CARACTERISTICAS SOCIODEMOGRAFICAS

Ya estamos finalizando la entrevista. Para terminar, quisiera saber algunos datos sobre usted. Le
recuerdo que la informacién es an6nima y sélo sera utilizada con fines cientificos.

(Probablemente muchas de las preguntas hayan sido contestadas a lo largo de la conversacién, omitirlas si es
el caso)
48. En primer lugar, me gustaria saber dénde ha nacido usted y su nacionalidad (Atencion: no leer al

entrevistado, codificar después)

(Espacio para apuntar)

Nacionalidad:

(V673)
Espafiola................... 1
No espafiola.............. 2

a) En caso de que haya respondido 1

(Vv674)
En la misma ciudad en 1a que reSido..........ccooeierieiniinc e 1
En la misma provincia en la que resido, pero en otra ciudad...........cc.ccoevrvrnnenn 2
En la misma region en la que resido, pero en otra provincia..........cccccceereennn. 3
En una region espafiola distinta a la que resido..........ccccoevvvriviveieeieese e 4
Naci en otro pais pero tengo la nacionalidad espafiola desde el nacimiento....5
Naci en otro pais y adquiri la nacionalidad posteriormente............cc.ccccvevvnen. 6
Naci en otro pais y tengo doble nacionalidad..........cc.cccccevevivrivivninececrercne 7
Naci en Espafia y tengo doble nacionalidad............ccccooveevvirieiinienieinseieenennns 8

b) En caso de que haya respondido 2

(V675)
En otro pais de la Unién Europea..........cccccoeivieriennne 1
En otro pais europeo que no forma de la UE............. 2
En 0tro pais N0 BUrOPEOD.......ccevvrvreerreeeree e 3

P.49. Anotar el sexo del entrevistado

(V676)
Hombre.......... 1
Mujer.............. 2

P.50. Digame, por favor, qué edad tiene usted.
(V677)

P.51.;Podria decirme cudl es la letra que mejor corresponde a su propia situacién actual?
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MOSTRAR TARJETA 15

(Vv678)
A) Casado/a (PIrIMEIA VEZ) ..cvceeuerierieseitesieatasieseeseseessessesseesaessessessessessesssaseessessesssssessessssssessenses 1
B) Casado/a (N0 POI PIIMEIA VEZ) ..cvvvveiueerieieieseestesiesseeseesessessestessessessasssessessessessessessesnsessessesseans 2
C) Soltero/a, actualmente VIVIENO €N PArEJa........ecververiereresisieieeeeseee e se e e e e e nee e seens 3
D) Soltero/a, nUNCa he VIVIdO €N PAr€Ja.........ccccvrirvieeierierieiesesesesresreseeee e e sre e e ereeseenee s 4
E) Soltero/a, habiendo vivido anteriormente en pareja, pero actualmente viviendo solo/a ........... 5
F) DIVOICIAAO/A. ...t bbbttt bbb bttt et e b et e ebe e 6
(€Y TS o= U To (o - RSSO SO VR U PP 7
[ ) VA 10 To o WSS SO TSP O TRPRURO 8
1) OLrOS (ESPONANEO)....viueireitiiereeiestetete st eeteste et este e e seabe st e s e ebe st e s sb e bes e esesbe s ebesbe s esesbesesessanensenes 9
J) Reh(1sa contestar (ESPONANEO) .....cvcviveieriiterieesie e e sttt st te sttt sb ettt e et be et b 98

P.52. ; Tiene usted hijos?

(V679)
S T 1
NO....covvvee. 2

P.53. {Qué edad tenia usted cuando dej6 los estudios que realizaba como (nica ocupacion, es decir,
cuando se dedicaba s6lo a estudiar (no trabajaba a la vez)? Si aun sigue estudiando, codificar como 9
(Explicar al entrevistado que se refiere a cuando la mayor parte del tiempo la dedicaba a estudiar,
aunque pudiera realizar algun trabajo esporadico de fin de semana, vacaciones, etc.)

(\V680)

P.54. ; Qué estudios ha realizado usted?

(\V681)
Primaria incompleta........c.ccoovveveiveieccencncnnenn, 1
PrIMAria. ..o 2
EGB/Secundaria obligatoria/FP-Il.................... 3
Bachillerato/COU/FP-11.........cooveiiiiiiicee, 4
Estudios universitarios de grado medio............. 5
Estudios universitarios de grado superior.......... 6
Estudios universitarios de tercer ciclo............... 7

P.55 a)¢ Cual es su ocupacion actual? Si no realiza ninguna actividad remunerada actualmente, escribir
codigos 1 a 4 en la tabla, preguntar 52 b). P. 55 b) ¢Ha realizado alguna actividad remunerada en el
pasado? ¢ Cudl fue su Ultima ocupacion?

(Anotar literalmente la ocupacidn del entrevistado, contrastar con él cual seria la codificacion mas
adecuada ensefidndole la tabla siguiente)
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(V682)

Ocupacioén actual (V58a) Ultima ocupacioén (V58b)
INACTIVO
Responsabilidad de comprar y del 1
cuidado de la casa o sin ninguna
actividad actual, no
trabaja
Estudiante 2
3

En paro o temporalmente sin empleo

Jubilado o de baja por enfermedad 4
prolongada o crénica

TRABAJA POR CUENTA PROPIA

Agricultor / Ganadero 5 1
Pescador 6 2
Profesionales (Abogados, Médicos, 7 3
Contables, Arquitecto, etc.)

Propietarios de tiendas / talleres de 8 4

artesania u otro tipo de trabajo por
cuenta propia,
autbnomos

Propietarios de un negocio (total o 9 5
parcialmente) o de una empresa

TRABAJA POR CUENTA AJENA /
ASALARI ADO

Profesionales Empleados (Abogados, 10 6
Médicos, Contables, Arquitecto, etc.)

Alto Ejecutivo / Directivo (Presidente, 11 7
Consejero Delegado, Director General,
etc.)

Ejecutivo Medio, Gerente (Jefe de 12 8
Departamento, Director Junior,
Profesor, Técnico,

etc.)

Empleados dedicados la mayor parte 13 9
del tiempo a trabajos de oficina

Empleados no trabajando en oficina, 14 19
pero viajando (Vendedor,
Representante,
Conductor, etc.)

Empleados no trabajando en oficina 15 11
pero trabajando en empresas de
servicios (Hospital,

Restaurante, Policia, Bomberos, etc.)

Encargados / Capataces 16 12
Trabajador cualificado 17 13
Trabajador no cualificado (Personal 18 14
domeéstico, etc.)

NO HA REALIZADO NUNCA UNA 15

ACTIVIDAD LABORAL

P.56. ¢ Es usted la persona que contribuye en mayor medida a los ingresos del hogar?

(V683)
1
2 (Ir a pregunta 57)
Ambos porigual ........ccoevevveieiiieiee 3
NO SADE.....oeviiiierieese e 4
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P.57 a) ¢Cual es la ocupacion actual de la persona que contribuye en mayor medida a los ingresos del
hogar? Si no realiza ninguna actividad remunerada actualmente, codigos 1 a 4 en la tablay preguntar
57 b) P.57 b) ¢Ha realizado alguna actividad remunerada en el pasado? ¢ Cual fue su Ultima ocupacion?
Anotar literalmente la ocupacién de la persona que contribuye en mayor medida a los ingresos del
hogar y codificar segun la tabla anterior.

(\Vv684)

P.58. (No preguntar a las personas estudiantes y amas de casa sin ingresos) También necesitamos
informacién sobre sus ingresos. Por supuesto, sus respuestas a esta pregunta son estrictamente
confidenciales. En esta tarjeta se muestran una serie de tramos de ingresos seguidos de una letra. Por
favor, fijese en las letras y digame cuél es la letra a la que corresponde los ingresos de su ocupacion (o
de su jubilacién), lo que usted recibe en la ndmina.

MOSTRAR TARJETA 16
(\V685)

Hasta 480 euros (Hasta 80.000 P1S.)....cccvrerrererenenieierieniene B
De 481 a 600 euros (De 80.000 a 100.000 ptS.)......ccccereerurrene D
De 691 a 900 euros (De 100.000 a 150.000 PtS.).....coerverreenenne F
De 901 a 1.500 euros (De 150.000 a 250.000 pts.)....cccccervereee E
De 1.501 a 2.100 euros (De 250.000 a 350.000 pts.).........c..... C
Mas de 2.101 euros (Mas de 350.000 ptS.)....cccverervrvnvereeniens A
RENUSA CONESEAN. .......evvcriirieee e 8
NO SADE. ... 9

P.59. Por ultimo le quisiera preguntar sobre los ingresos de su hogar.Por favor, cuente los salarios
mensuales de todos los miembros del hogar, todas las pensiones, seguros de beneficio, total beneficios
por los nifios, rentas, etc. Fijese de nuevo en las letras de la tarjeta y digame cual es la letra a la que
corresponde los ingresos de su familia.

MOSTRAR TARJETA 16

(\V686)
Hasta 480 euros (Hasta 80.000 PtS.)....ccccververererervieeiesienees B
De 481 a 600 euros (De 80.000 a 100.000 ptS.)....ccccovrrvrrvenenn D
De 691 a 900 euros (De 100.000 a 150.000 ptS.).....cccvrrvrrvenene F
De 901 a 1.500 euros (De 150.000 a 250.000 pts.)....c.ccccevrneene E
De 1.501 a 2.100 euros (De 250.000 a 350.000 pts.)......cc.c.e.. C
Mas de 2.101 euros (Mas de 350.000 PtS.).....cccervrvrerreereennans A
RENUSA CONESIAN........cveeiieiieiiiieiecee e 8
NO SADE. ...t 9

(La despedida debe ser mas informal, esto es s6lo un guién) Ya hemos terminado la entrevista. Le
agradezco su colaboracién en esta investigacion y el tiempo que le ha dedicado. S6lo me falta
pedirle que me facilite el teléfono de las personas que ha nombrado en la parte de redes sociales y
gue hablara con estas personas para comentarles mi investigacion y asi poder contactar
personalmente con ellas cuando mejor les convenga para realizarles esta entrevista. Muchas
gracias.
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A rellenar después de la entrevista (escala de Galtung)

P.60. Tamano del municipio de residencia

(\Vv687)
Mayor de 19.999 habitantes.....1
Menor de 19.999 habitantes.....0

P.61. Residencia en capital de provincia (Otra opcién seria mirar si ha tenido saldo migratorio positivo o

negativo entre 1981-2991?)

(V688)
S T 1
NO....ooevrerenee 0
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